Inovacao &
Empreendedorismo

Aula 3 - 10 de abril de 2023




Objetivos da disciplina

Familiarizar aluno(a)s com frameworks, técnicas e metodologias de desenvolvimento de inovacoes e
de novos empreendimentos.

Acima de tudo, o curso e o desenvolvimento do projeto visam proporcionar a experiéncia dos
estagios iniciais de se conceber, prototipar e lancar uma nova empresa.

(Mas esse ndo é um curso so pra empreendedores!

SE VOCE DECIDIR QUE EMPREENDER E PRA VOCE: & 0‘

L

SE VOCE DECIDIR QUE NAO EPRAVOCE: o'

(Ferramental Gtil para qualquer carreira!) /f



Projeto da disciplina

Objetivo: proporcionar a experiéncia dos estagios iniciais de se conceber,
prototipar e lancar uma nova empresa

Formato: grupos de até 5 integrantes

Ponto de partida: protétipo final de disciplinas anteriores



Aula Data Conteudo Atividades
1 20.03.23 Apresentacao da disciplina Formacao dos grupos e sele¢do dos projetos
Persona, canvas da proposta de valor e validacdo do
2 27.03.23 Lean Startup on prop ¢
protétipo
Atendimento aos grupos (elaboragdo do CPV e teste
3 10.04.23 L. grupos | ¢ Refinamento do protétipo e planejamento dos testes
do protétipo)
4 17.04.23 Ecossistemas de inovagao Teste e validagdao com Personas
. Tdpicos: persona, protétipo, canvas da proposta de valor,
5 24.04.23 Apresentacao 01 . o
testes realizados, resultados da validagao
Andlise das 5 forgas e elaboragdo da estratégia do oceano
6 08.05.23 Estratégia: 5 forgas e oceano azul azul ¢ ¢ 8
7 15.05.23 Canais de acesso e relacionamento com clientes Jornada do usuario, canais de acesso, MVPs
Atendimento aos grupos (teste dos canais de
8 22.05.23 grupos ( Refinamento do MVP e validagdo com usuarios
acesso)
9 29.05.23 Competéncias Canvas do modelo de negdcios
. Tépicos: jornada emocional do usudrio, canais de acesso,
10 05.06.23 Apresentagao 02 -
resultados dos testes, canvas do modelo de negécios
11 12.06.23 Processos Mapeamento de processos
12 19.06.23 Custos de processos e de aquisi¢ao de clientes Custos de processos e de aquisi¢ao de clientes
13 26.06.23 Investimentos em novos empreendimentos Estratégia de investimentos
14 03.07.23 Atendimento final Preparacao do pitch final
15 10.07.23 Apresentagao 03
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Teste de hipoteses
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Atividadel

Motivagdes: Particularidades (historias):

Objetivos:

“Coloque uma citagao que represente

essa persona em uma frase”
Comportamentos:

Problemas e frustragoes:

Nome:
Idade:
Ocupagao:

Personalidade:



Canvas da Proposta de Valor
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TestCost: _  Data Reliability: Data Reliability:
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Time Required: Action Required:
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Duvidas?



Obrigado!



