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Minha Startup

Resume, de forma objetiva, os principais pontos
do plano de negocio;

Objetivo central € vender a ideia do negocio,
convencer o seu interlocutor a investir na sua
empresa de alguma forma.
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Topicos - Minha Startup

Proposta Unica de Valor
Problema

A solucao

O contexto do Mercado
Indicadores de viabilidade
Time
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O MERCADOD

ECOMAQUINA

A EcoMécuina conects emgresas e clientes conscientes. Enquanto & empresa

recebe propagands de sua marca no aplicativo Ecobéquing, o cliente recebe

descontos em troca de material recicldvel (como garrafas PET e latas de
aluminio) e todos contribuem para um mundo melhor.

Exemplo - Minha Startup
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ESBraQuUINA

ECOMAQUINA

A EcoMéquina conecta empresas e clientes conscientes. Enquanto a empresa
recebe propaganda de sua marca no aplicativo EcoMdquina, o cliente recebe
descontos em troca de material reciclavel (como garrafas PET e latas de
aluminio) e todos contribuem para um mundo melhor.
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® Proposta
unica de
valor

® Problema
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ECOMAQUINA

A EcoMaquina conecta empresas e clientes conscientes. Enquanto a empresa
recebe propaganda de sua marca no aplicativo EcoMaquina, o cliente recebe
descontos em troca de material reciclavel (como garrafas PET e latas de

aluminio) e todos contribuem para um mundo melhor.
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INDICADORES DE VIABILIDADE
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NOSSO TIME

CEO ASSESSORES DE FMANGAS ASSESSORA DE MARKETING

Luis Felipe Gentil Menardi Fernandao Prange Menechini Tais Dornelas Donato
Hellen Carcline Reis Rodrigues

DIRETORA DE FINANGAS DIRETORA DE MARKETING DESENVOLVEDOR

Larissa de Camargo Sousa Mariana Barufaldi Fernando Prange Menechini

Paulo V. P Freitas paulo.vitor.Freitas@usp.br 08/06/2020



mailto:paulo.vitor.Freitas@usp.br

pom
Colecamoy a coldfm seleno v palfma du yua mio]

A ECOPOM é uma facilitadora do processo de reciclagem,
incentivando o trabalho dos w&z‘awy através da formalizagao de suas
condigdes trabalhistas e o protagonismo dos c&mf% através da troca

de seu lixo reciclavel por cupons

O PROBLEMA

« Alta producao e descarte

irregular do lixo
« Falta de incentivo para reciclagem
 Condicdes inadequadas para os catadores de
lixo

« Incentivo financeiro através de troca de lixo reciclavel
por cupons de descontos em parceiro

« Parceria com coletores para recolher o lixo dos
clientes e encaminhar para a empresa

« Contato entre empresa, cliente e coletor por
meio de aplicativo

32 13 ) NOSSA SOLUCAO ¢

O MERCADO

O Brasil produz 240 mil toneladas de lixo por dia.
Diariamente um brasileiro produz entre 600g e 1kg de lixo.
45% do lixo brasileiro é reciclavel, mas apenas

2% &, de fato, reciclado.

95% dos brasileiros concordam que o jeito correto de descartar os
residuos é separando por tipos.

98% acham que a reciclagem é importante para o planeta.

93% acreditam que aquilo que chamam de lixo pode ter valor para
outras pessoas.

Em 2013, o total de material reciclavel recuperado em
Lorena fo| de 0,3%. Em 2021, esperamos recuperar 1%.

INDICADORES E

Nosso gasto fixo mensal: R¢ 12.600.,00 VIABILIDADE
Nossa estimativa de lucro liquido mensal: R¢ 3.185,36
Investimento inicial: R¢ 33.110,00

« Rentabilidade anual: 15,4% a.a.

« Tempo estimado de retorno do investimento inicial: 77 /MESES
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