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Conheca o business model das
startups mais famosas do mundo

evolve



Ola,

muito obrigado por fazer download do nosso material Exemplos de Modelos de
Negocio.

Neste material voceé encontrara 5 canvas preenchidos:
e AirBnB
e Uber

e Spotify
e Tesla

e Linkedin

Esses canvas, obviamente sao simulacoes de preenchimento dos modelos de
negocio dessas startups, que ja sao bem mais complexos do que isso.

O objetivo deste material € te dar repertorio para criar o seu proprio modelo de
negocio. E muito comum empreendedores se inspirarem nessas startups, mesmo
nao sabendo ao certo como elas funcionam. Nosso objetivo aqui € apontar um

caminho para vocée comecar no mundo do empreendedorismo.

Bom proveito do material

evo l.ve @evolve.mvp | evolvemvp.com
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PROJETO

BUSINESS MODEL CANVAS

AirBNB

Proposta de Valor

O que 0 seu negocio se propoe a
fazer? Qual problema ele resolve?
Como ele resolve?

Parceiros Chave 2,

Quem sdo o0s parceiros que apoiam 0
0 Seu negocio?

Atividades Chave E/l

Quais sdo as atividades principais
do seu negocio? Quais sdo as
atividades que se ndo forem executadas

sane sr e S0 = i O mnmre A AN
Escalar a i
, . . Para os anfitrides:
Remover o ruido Engajar os aquisicao de - .
- - , ® Geracdo de receita
das transagdes participantes hospedes e .
o e Facilidade nas
anfitrides N
transagoes
e Conhecer pessoas novas
i e Gestdo de calendario e
agendamentos.
Analisar dados Manter a
gerados na plataforma
plataforma funcionando i
Anfitrides Hdspedes Para os hospedes:
- ® Opgcao barata
e Facilidade nas
Recursos Chave 'y transacoes
i ® Seguranga e verificagdao
O que a sua empresa precisa para ® Variedade de locais
funcionar? O que o negocio precisa “ter”.
Agentes de Lobistas
viagem

Plataforma

; Rede de contatos
funcionando

Investidores Fotégrafos locais
Pessoas
(hospedes e

anfitrides)

Marca Algoritmos

Estrutura de Custos ‘7

Quanto vocé precisa de recursos para manter a sua operacdo funcionando? Quais recursos vocé precisa?

Sistema de
pagamento
internacional

Recursos
humanos

Marketing Infraestrutura

Fotdgrafos
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Fontes de Receita

Como vocé ganha dinheiro? Qual seu modelo de monetizac@o?

Referenciadores e
influenciadores

DATA

Relacionamento com
Clientes .

Como vocé mantém a comunicacdo

com o seu cliente? Como ele sabe que o seu
negocio existe? Quais canais vocé usa para
interagir com seu cliente?

Campanhas

Redes sociais .
patrocinadas

Indicagdes Boca a boca

Canais
=

Quais sdo os seus canais de
distribuicdo? Como o seu negocio entrega
valor antes e depois da compra?

Emails e
mensagens na
plataforma

Marketing de

Redes sociais ,
conteudo

6-12% da taxa de
locacao

3% apos a locagao
concluida

VERSAO

Segmento de Clientes

Quem sdo os seus clientes? Para

quem vocé quer criar valor com esse
projeto? Descreva com dados
demogrdficos, tarefas que o publico tenta
realizar, ganhos que esperam, problemas
que enfrentam, etc.

11

Viajantes
procurando por
uma boa
experiéncia e
baixo custo

Pessoas querendo

fazer renda extra

com a locacao de
um espago ou
imoével ocioso.

evolve
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BUSINESS MODEL CANVAS

Parceiros Chave 2,

Quem s@o 0s parceiros que apoiam 0
0 Seu negocio?

Processadores de
pagamento

Motoristas donos
dos carros

Autoridades
locais

Processadores de
mapas

Estrutura de Custos

Atividades Chave

Quais sdo as atividades principais

do seu negocio? Quais sdo as

atividades que se ndo forem executadas

PRPVS 2NN S PR O mnmre A AN
Manter a : Onbording e
Marketing para : &
plataforma . curadoria dos
: trazer passageiros :
funcional motoristas

Recursos Chave

=23
O que a sua empresa precisa para h
funcionar? O que o negocio precisa “ter”.

Algoritmo de

Plataforma e~
precificacao

Algoritmo de rota

PROJETO

DATA

Uber

Proposta de Valor

O que o seu negocio se propoe a
fazer? Qual problema ele resolve?

Como ele resolve?

Para os passageiros:

Relacionamento com
Clientes

Como vocé mantém a comunicacdo

com o seu cliente? Como ele sabe que o seu
negocio existe? Quais canais vocé usa para
Iinteragir com seu cliente?

Carro sob demanda

Preco baixo
Seguranga

Automatizado via Sedes fisicas em
app cidades-chave

Campanhas
patrocinadas

Facilidade para solicitar

Para os Motorista:
Demanda de passageiros
Sistema de pagamento

Quanto vocé precisa de recursos para manter a sua operacdo funcionando? Quais recursos vocé precisa?

Desenvolvimento

da plataforma MEILEUIS

@OO®® |

Pagamento dos
motoristas

Recursos
humanos
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Possibilidade de fazer

dinheiro extra

Canais

Quais sdo os seus canais de
distribuicdo? Como o seu negocio entrega
valor antes e depois da compra?

Assessoria de

Via app Via social media

imprensa

Fontes de Receita

Como vocé ganha dinheiro? Qual seu modelo de monetizacdo?

Taxa por corrida

(25% ou mais) Tarifa dinamica

VERSAO

Segmento de Clientes

Quem Sdo os seus clientes? Para

quem vocé quer criar valor com esse
projeto? Descreva com dados
demogrdficos, tarefas que o publico tenta
realizar, ganhos que esperam, problemas
que enfrentam, etc.

11

Passageiros

Motoristas

Servigos premium

evolve
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PROJETO DATA

Spotify

BUSINESS MODEL CANVAS

Parceiros Chave 2,

Quem s@o 0s parceiros que apoiam 0
0 Seu negocio?

Atividades Chave E/I

Quais sdo as atividades principais
do seu negocio? Quais sdo as
atividades que se ndo forem executadas

Proposta de Valor Sa Relacionamento com '
| | Clientes

Como vocé mantém a comunicacdo

O que o seu negocio se propoe a
fazer? Qual problema ele resolve?
Como ele resolve?

PRPVS 2NN S PR O mnmre A AN gk ¥ : & z 7 3 :
negocio existe? Quais canais voce usa para
Analisar a Interagir com seu cliente?
Manter a preferéncia . :
. Conseguir mais ..
plataforma musical dos misicos Para os usuarios:
funcional usuarios e e Uma base gigante de

otimizar a oferta musicas por um preco
acessivel ou gratis (com
- ads). Comunicagao

automatizada
Conseguir mais
anunciantes

Gravadoras Midias sociais

Para os anunciantes:
e Plataforma para
conseguir novos clientes
® Base segmentada

Canais =
Quais sdo os seus canais de
distribuicdo? Como o seu negocio entrega

valor antes e depois da compra?

Recursos Chave H-
O que a sua empresa precisa para
funcionar? O que o negocio precisa “ter”.

Parceiros em

) .. Musicos
projetos musicais

Plataforma
tecnoldgica

Acordos de

licenciamento Aplicativos nos

: Via social media
Devices

Proprietarios de

.. . Anunciantes
direitos autorais

Fontes de Receita

Como vocé ganha dinheiro? Qual seu modelo de monetizacdo?

Estrutura de Custos i

Quanto vocé precisa de recursos para manter a sua operacdo funcionando? Quais recursos vocé precisa?

Desenvolvimento Taxa de : Recursos
. . Royalties
da plataforma licenciamento

Pagamento de Taxa de

humanos VT SEIE assinatura mensal publicidade

TRADUZIDO E ADAPTADO DE BUSINESS MODEL CANVAS BY STRATEGYZER
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com o seu cliente? Como ele sabe que o seu

VERSAO

Segmento de Clientes

Quem Sdo os seus clientes? Para

quem vocé quer criar valor com esse
projeto? Descreva com dados
demogrdficos, tarefas que o publico tenta
realizar, ganhos que esperam, problemas
que enfrentam, etc.

11

Anunciantes

Usuarios free

Usuarios
premium

evolve
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BUSINESS MODEL CANVAS ™" res:

Parceiros Chave 2, Atividades Chave E‘/ Proposta de Valor S Relacionamento com . Segmento de Clientes 30
Quem sdo o0s parceiros que apoiam d Quais sdo as atividades principais O que o seu negacio se propde a BB Clientes Quem sdo os seus clientes? Para
0 Seu negocio? do seu negocio? Quais sdo as fazer? Qual problema ele resolve? o . . S quem vocé quer criar valor com esse
e 5 , | : _ Como vocé mantém a comunicacdo o ,
atividades que se ndo forem executadas Como ele resolve? ! d projeto? Descreva com dados
NI R RN com o seu cliente? Como ele sabe que o seu s ) e
0 S : S = demogrdficos, tarefas que o publico tenta
negocio existe? Quais canais voce usa para R Ll
TR . realizar, ganhos que esperam, problemas
interagir com seu cliente? _ orit f
Linha de Departamento de que enfrentam, etc.
produgado dos pesquisa e Equipe comercial Carros elétricos
carros desenvolvimento com tecnologia
avancada
Vendedores e
. Upgrades
centros de servico
. remotos . _
especializado Fas de tecnologia
o Inovagao e
Fabrlc?as de Autopecas sustentabilidade
baterias
Recursos Chave H-‘ Canais =1
O que a sua empresa precisa para Quais sdo os seus canais de
funcionar? O que o negocio precisa “ter”. distribuicdo? Como o seu negocio entrega Usuarios free
valor antes e depois da compra?
Fabrica de carros Marca Elon Musk

Venda direta

Via social media
(showrooms)

Usuarios
premium

Estrutura de Custos Fontes de Receita

Quanto vocé precisa de recursos para manter a sua operacdo funcionando? Quais recursos voceé precisa? Como vocé ganha dinheiro? Qual seu modelo de monetizac@o?

Fabrica de Time de pesquisa

produgdo e e Recursos Marketing Venda dos carros SERTGaS CIE

. humanos manutengao
montagem desenvolvimento
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PROJETO

BUSINESS MODEL CANVAS

Linkedin

Parceiros Chave 2, Proposta de Valor

Quem sdo o0s parceiros que apoiam 0
0 Seu negocio?

Atividades Chave E/l

Quais sdo as atividades principais
do seu negocio? Quais sdo as
atividades que se ndo forem executadas

O que 0 seu negocio se propoe a
fazer? Qual problema ele resolve?
Como ele resolve?

sane sr e S0 = i O mnmre A AN
Manter a . .
lataforma Conseguir Gerenciar a
P . anunciantes identidade dos Encontrar e
funcional .. .
profissionais recrutar talentos
online
Aumentar sua
Geradores de rede de contatos Encontrar clientes
conteudo Datacenters profissionais
Recursos Chave r
O que a sua empresa precisa para h
funcionar? O que o negocio precisa “ter”. Usuarios
segmentados
(para
anunciantes)
Plataforma Marca

Estrutura de Custos ‘7

Quanto vocé precisa de recursos para manter a sua operacdo funcionando? Quais recursos vocé precisa?

Custo de Time de Gestdoe Marketing e

) . administracao da
infraestrutura desenvolvimento ¢ vendas

plataforma

TRADUZIDO E ADAPTADO DE BUSINESS MODEL CANVAS BY STRATEGYZER
POR EVOLVE: INNOVATION CONSULTING

Fontes de Receita

DATA

Relacionamento com
Clientes .

Como vocé mantém a comunicacdo

com o seu cliente? Como ele sabe que o seu
negocio existe? Quais canais vocé usa para
interagir com seu cliente?

Dentro da prdpria
plataforma

Canais
=

Quais sdo os seus canais de
distribuicdo? Como o seu negocio entrega
valor antes e depois da compra?

Plataforma web e

Time de vendas
App

Como vocé ganha dinheiro? Qual seu modelo de monetizac@o?

Solugdes para Solugdes para
vendedores recrutamento

VERSAO

Segmento de Clientes

Quem sdo os seus clientes? Para

quem vocé quer criar valor com esse
projeto? Descreva com dados
demogrdficos, tarefas que o publico tenta
realizar, ganhos que esperam, problemas
que enfrentam, etc.

11

Profissionais Vendedores

Recrutadores Anunciantes

Anuncios na
plataforma

evolve
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Acreditamos no poder das boas ideias € no uso
da tecnologia para resolver problemas do dia a
dia. Focamos nossos esforcos para aprimorar

diariamente n0ossos processos e atender nossos
clientes com exceléncia.

BR: +55 (41) 99688-7654
gabriel@evolvemvp.com
Evolve MVP

evolvemvp.com
Curitiba, Brasil


https://evolvemvp.com/

