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Lean Canvas
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Ash Maurya



Como a ferramenta 
ajuda a sua startup?
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A ferramenta Lean Canvas ajuda 
colocando em evidência as hipóteses 
mais importantes a serem validadas na 
criação de sua startup. 
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Problema: Uma descrição breve sobre os top 3 problemas que sua startup 

quer resolver.
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Segmento de Clientes: Quem são os clientes da sua startup? Eles podem ser 
melhor segmentados? 
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1 2

Proposta de Valor Única: Qual é o slogan do seu produto ou a principal 
característica que torna o seu produto diferente e merecedor do dinheiro dos 

clientes?
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Solução: Qual é o menor conjunto de funcionalidades (MVP) que 
entrega a proposta de valor única descrita acima?
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Canais: Faça uma lista de canais gratuitos e pagos que sua startup usa para 
atingir seus clientes.
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4
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Fontes de Receita: Identifique o seu tipo de modelo de receita e 
determine as premissas para indicadores como Life time value, 

margem bruta, break-even point, etc.
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4

5
6

Estrutura de Custos: Faça uma lista de todos os custos fixos e 
variáveis que sua startup possui.
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Métricas-Chave: Descreva as principais ações e métricas que 
suportam a geração de receitas ou retenção de clientes.

8



12

1 23
4

5
67

8

Vantagem Injusta: Uma vantagem injusta é algo que não 
pode ser copiado ou comprado. 
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Resumo
• Problema: Uma descrição breve sobre os top 3 problemas que sua startup quer resolver.

• Segmento de Clientes: Quem são os clientes da sua startup? Eles podem ser melhor
segmentados?

• Proposta de Valor Única: Qual é o slogan do seu produto ou a principal característica que
torna o seu produto diferente e merecedor do dinheiro dos clientes?

• Solução: Qual é o menor conjunto de funcionalidades (MVP) que entrega a proposta de valor
única descrita acima?

• Métricas-Chave: Descreva as principais ações e métricas que suportam a geração de receitas
ou retenção de clientes.

• Canais: Faça uma lista de canais gratuitos e pagos que sua startup usa para atingir seus
clientes.

• Estrutura de Custos: Faça uma lista de todos os custos fixos e variáveis que sua startup possui.

• Fluxos de Receita: Identifique o seu tipo de modelo de receita e determine as premissas para
indicadores como Life time value, margem bruta, break-even point, etc.

• Vantagem Injusta: Uma vantagem injusta é algo que não pode ser copiado ou comprado..
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