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Introdugéo e plano da obra

O trab de cada nagdo constitui o fundo que origi-
nalmente the fornece todos os bens necess
que consome ianu

0s e os confortos mate-
mente. O mencionado fundo consiste sempre

na producio imediata do referido trabalho ou naquilo que com essa
produgiao ¢ comprado de outras nagoes.

Conlorme. portanto. essa produgio, ou o que com el se coms-

prii. estiyver numa proporgio malor ou menor em relagdo ao namero
dos que a consun

d0. u nagdo serd mais ou menos bem suprida de
todos os hens necessirios ¢ os confortos de que tem necessidade.
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Essa proporgio deve em cada nagdo ser regt ada ou deter-
imeiro, pela habilidad
destreza e bom-senso com os quais seu trabalho for geralmente execu-

minada por duas circunstancias diferentes: p

tado; em segundo lugar, pela propor¢do entre 0 nimero dos que exe-
cutam trabalho dtil e o dos que ndo executam tal trabalho. Qualquer

que seja o solo, o clima ou a extensio do territério de uma determina-

da nagdo, a abundancia ou escassez do montante anual de bens de que
disp
circunstinc

Por outro lado, a abundancia ou escassez de bens de que a

iamente das duas

. nessa situag@o especifica, dependera necess

que acabamos de mencionar.

nacio dispord parece depender mais da primeira das duas circunstan-
cias mencionadas do que da segunda. Entre as nagoes selvagens, de
cacadores e pescadores, cada individuo capacitado para o trabalho
ocupa-se mais bu Menos com um trabalho til, procurando obter, da
melhor maneira que pode, os bens necessarios € 03 confortos materiars
para si mesmo ou para 0s membros de sua familia ou tribo que sio
muito velhos ou muito jovens, ou doentes demais para ir a caga ¢ a
pesca. Todavia, tais nagdes sofrem tanta pobreza e miséria que, S0-

mente por falta de bens, freqlientemente 30 reduzidas — ou pelos
menos pensam estar reduzidas —a necessidade de as vezes eliminar e
As vezes abandonar suas criangas, seus velhos € as pessoas que sofrem
de doengas prolongadas, as quais perecem de fome ou sao devoradas
por animais selvagens. Ao contrdrio, entre nacdes civilizadas e pros-
peras, embora grande parte dos cidaddos nio trabalhe, muitos deles,
com efeito. consomem a produgdo correspondente a dez ou ate cem
vezes a que ¢ consumida pela maior parte dos que trabalham — a pro-
duciio resultante de todo o trabalho da sociedade ¢ tio grande. que
todos dispdem, muitas vezes, de suprimento abundante. e um trabalha-

dor. mesmo o mais pobre e de baixa posi¢iio, se for Tugal e laborioso,
pode desfrutar de uma porgao maior de bens necessirios e contortos
materiais. do que aquilo que qualquer selvagem pode adquirir. |...]

CariTuro 1
A divisdo do trabalho

O maior aprimoramento das forgas produtivas do trabalho. e a

maior parte da habilidade. destreza ¢ bom-senso com os quais o traba-

o ¢ em toda parte dirigido ou executado, parecem ter stdo resultados
[ =

da divisio dot
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_ Compreenderemos mais facilmente os efeitos produzidos pela
divisdo do trabalho na economia geral da sociedade, se considerarmos
de que maneira essa divisao do trabalho opera em algumas manufatu-
37\ m,,_ua_.f._._,,c&. E comum supor que a divisdo do trabalho atinge o grau
maximo em algumas manufaturas muito pequenas; no, talvez, no sen-
tido de que nestas a divisdo do trabalho seja maior do que Q_: outras
de maior importincia; acontece, porém, que nessas manufaturas Bm:o,.
res, destinadas a suprir as pequenas necessidades de um nimero pe-
queno de pessoas, o ndmero total de trabalhadores é necessariamente
menor, e 0s trabalhadores empregados em cada setor de trabalho mui-
tas vezes podem ser reunidos no mesmo local de trabalho e coloca-
dos imediatamente sob a perspectiva do espectador. Ao contrdrio, nas
grandes manufaturas, destinadas a suprir as grandes necessidades de
Sao\o.no«.c. cada setor do trabalho emprega um nimero tdo grande de
operdrios que € impossivel reuni-los todos no mesmo local de trabalho.
Wﬁmnﬁ:ﬁ podemos, em um s6 momento, observar mais do que os ope-
rarios ocupados em um tnico setor. Embora, portanto, nessas manufa-
turas maiores, o trabalho possa ser dividido em um nimero de partes
muito maior do que nas manufaturas menores. a divisio do trabalho nio
€ tdo ¢bvia, de imediato, e por isso tem sido menos observada.

Tomemos, pois, um exemplo, tirado de uma manufatura muito
pequena, mas na qual a divisdo do trabalho muitas vezes tem sido nota-
da: a fabricacdo de alfinetes. Um operdrio ndo treinado para essa ativi-
n,_mn_m (que a divisdo do trabalho transformou em uma inddstria especi-
_.__nn_.v nem familiarizado com a utilizagao das mdquinas ali empregadas
(cuja invencdo provavelmente também se deveu a mesma divisdo do
trabalho) dificilmente poderia talvez fabricar um tnico alfinete em um
dia, empenhando o maximo de trabalho; de qualquer forma, certamen-
te ndo conseguird fabricar vinte. Entretanto, da forma como essa ativi-
.amm_m ¢ hoje executada, nio somente o trabalho todo constitui uma
indistria especifica, mas ele esta dividido em uma série de setores, dos
quais, por sua vez, a maior parte também constitui u_.cszm:dm:a um
oficio especial. Um operirio desenrola o arame, um outro o endireita,
um terceiro o corta, um quarto faz as pontas, um quinto o afia nas pon-
tas para a colocagio da cabega do alfinete; para fazer uma cabega de
alfinete requerem-se trés ou quatro operacoes diferentes; montar a ca-
Tnmmz ¢ uma atividade diferente, e alvejar os alfinetes é outra; a pro-
pria embalagem dos alfinetes também constitur uma atividade inde-
pendente. Assim, a importante atividade de fabricar um alfinete estd
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dividida em aproximadamente 18 operagoes distintas, as guais, em al-
gumas manufaturas, sio executadas por pessoas diferentes, ao passo
que, em outras, 0 mesmo operdrio as vezes executa duas ou trés delas.
Vi uma pequena manufatura desse tipo, com apenas dez empregados,
e na qual alguns destes executavam duas ou trés operagdes diferentes.
Mas, embora ndo fossem muito habeis, e portanto niio estivessem par-
ticularmente treinados para o uso das méquinas, conseguiam, quando
se esforcavam, fabricar em torno de 12 libras de alfinetes por dia. Ora,
I libra contém mais do que 4 000 alfinetes de tamanho médio. Por con-
seguinte, essas dez pessoas conseguiam produzir entre elas mais do
que 48 000 alfinetes por dia. Assim, jd que cada pessoa conseguia
fazer um décimo de 48 000 alfinetes por dia, pode-se considerar que
cada uma produzia 4 800 alfinetes diariamente. Se, porém, tivessem
trabalhado independentemente um do outro, € sem que nenhum deles
tivesse sido treinado para esse ramo de atividade, certamente cada um
deles niio teria conseguido fabricar vinte alfinetes por dia, e talvez nem
mesmo um, ou seja: com certeza nao conseguiria produzir a 2407 parte
e talvez nem mesmo a 4 800? parte daquilo que hoje sdo capazes de
produzir, em virtude de uma adequada divisio do trabalho e combi-
nagao de suas diferentes operagoes.

Em qualquer outro oficio e manufatura, os efeitos da divisao
do trabalho sdo semelhantes aos que se verificam nessa fabrica insig-
nificante — embora em muitas delas o trabalho ndo possa ser (a0 sub-
dividido. nem reduzido a uma simplicidade tdo grande de operagoes.
A divisio do trabalho, na medida em que pode ser introduzida, gera,
em cada oficio, um aumento proporcional das forgas produtivas do tra-
balho. A diferenciacio das ocupagoes e empregos parece haver-se efe-
wado em decorréncia dessa vantagem. Essa diferenciagao, alids, geral-
mente atinge 0 Maximo nos paises que se caracterizam pelo mais alto
grau da evolugio, no tocante ao trabalho e aprimoramento; o que, em
uma sociedade em estdgio primitivo, € o trabalho de uma tnica pessoa,
¢ o de vdrias em uma sociedade mais evoluida. Em toda sociedade
desenvolvida, o agricultor geralmente € apenas agricultor, e o0 operdrio
de inddstria somente isso. Também o trabalho que € necessdrio para
fabricar um produto completo quase sempre ¢ dividido entre grande
niimero de operarios. Quantas sdo as atividades e empregos em cada
setor da manufatura do linho e da 13, desde os cultivadores ate os bran-
queadores e os polidores do linho, ou 0s tingidores e preparadores do
tecido! A natureza da agricultura ndio comporta tantas subdivisdes do




28 - 05 CLASSICOS DA ECONOMIA

trabalho, nem uma diferenciagio tao grande de uma atividade para
outra, quanto ocorre nas manufaturas. E impossivel separar com tanta
nitidez a atividade do pastoreador da do cultivador de trigo quanto a
atividade do carpinteiro geralmente se diferencia da do ferreiro. Quase
sempre o fiandeiro é uma pessoa, o teceldo, outra, ao passo que o
arador, o gradador, o semeador e o que faz a colheita do trigo muitas
vezes sio a mesma pessoa. Jd que as oportunidades para esses diver-
sos tipos de trabalho s6 retornam com as diferentes estagdes do ano, ¢
impossivel empregar constantemente um dnico homem em cada uma
delas. Essa impossibilidade de fazer uma diferenciagio tdo completa e
plena de todos os diversos setores de trabalho empregados na agricul-
tura constitui talvez a razdo por que o aprimoramento das for¢as pro-
dutivas do trabalho nesse setor nem sempre acompanha os aprimora-
mentos alcancados nas manufaturas.

As nagdes mais opulentas geralmente superam todos os seus
vizinhos tanto na agricultura como nas manufaturas; geralmente, porém,
distinguem-se mais pela superioridade na manufatura do que pela su-
perioridade na agricultura. Suas terras geralmente sio mais bem culti-
vadas, e, pelo fato de investirem mais trabalho e mais dinheiro nelas,
produzem mais em proporgao 4 extenséo e a fertilidade natural do solo.
Entretanto, essa superioridade da produgdo raramente é muito mais do
que em propor¢do a superioridade de trabalho e dispéndio. Na agricul-
tura, o trabalho do pafs rico nem sempre é muito mais produtivo do que
o dos paises pobres, ou, pelo menos, nunca € mais produtivo na mesma
propor¢ao em que o €, geralmente, nas manufaturas. Por conseguinte,
o trigo do pais rico, da mesma qualidade, nem sempre chega ao mer-
cado com prego mais baixo do que o do pafs pobre. O trigo da Polonia,
com o mesmo grau de qualidade, € tdo barato como o da Franga, nio
obstante a maior riqueza e o grau superior de desenvolvimento da
Franga. O trigo da Franga é, nas provincias triticolas, tio bom e fre-
quentemente quase do mesmo preco que o trigo da Inglaterra, embora,
em riqueza e progresso, a Franga talvez seja inferior a Inglaterra. As
terras destinadas ao cultivo de trigo na Inglaterra sao mais bem culti-
vadas do que as da Franga, e, como se afirma, as da Franga sio muito
mais bem cultivadas que as da Polénia. Todavia, embora um pais po-
bre, ndo obstante a inferioridade no cultivo das terras, possa, até certo
ponto, rivalizar com os pafses ricos quanto aos baixos precos e  qua-
lidade do trigo, jamais poderd enfrentar a competicio no tocante as suas
manufaturas; ao menos se essas industrias atenderem &s caracteristicas
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do solo, do clima e da situagdo do pais rico. As sedas da Franga sdo me-
lhores e mais baratas que as da Inglaterra, porque a manufatura da seda,
a0 menos atualmente, com os altos incidentes sobre a importagao da se-
da em estado bruto, nio ¢ tio adequada para o clima da Inglaterra como
0 é para o da Franga. Em contrapartida, as ferragens %.H:.c e as r;:E_f
ticas da Inglaterra sdo de uma superioridade incompardvel em H‘m_;@o as
da Franca, e também muito mais baratas, no mesmo grau de Lcu:&%.
Na Polonia, afirma-se ndo haver praticamente manufatura de espécie
alguma, excetuadas algumas industrias caseiras, de tipo mais primitivo,
com as quais nenhum pais consegue subsistir.

Esse grande aumento da quantidade de trabalho que, em con-
seqgiiéncia da divisao do trabalho, o mesmo sn.aﬁo de pessoas € capaz
de realizar ¢ devido a trés circunstancias distintas: em primeiro lugar,
devido 2 maior destreza existente em cada trabalhador; em segundo, a
poupanga daquele tempo que, mmE_BnEn., seria noﬁc,s.n @namﬁ. ao pas-
sar de um tipo de trabalho para outro; :_._m::man., a inven¢ao de um
grande nimero de maquinas que facilitam e abreviam o :uvm_:P pos-
sibilitando a uma tnica pessoa fazer o trabalho que, de outra forma,
teria que ser feito por muitas. .

¥ Em primeiro lugar, vejamos como o %nio_.mEnEo_% destre-
za do operdrio necessariamente aumenta a pcm::ap%_ de servigo que ele
pode realizar; a divisdo do trabalho, reduzindo a m:famam de cada pes-
soa a alguma operagfio simples e fazendo dela o tinico emprego de sua
vida, necessariamente aumenta muito a destreza do operario. Estou certo
de que um ferreiro comum que, embora mnomEE,mac a manejar o _:N_Jﬁ
lo, nunca fez pregos, se em alguma ocasiao precisar € tentar fazé-lo, di-
ficilmente conseguird ir além de duzentos ou trezentos pregos non,a&,
alids de muito mé qualidade. Um ferreiro que esta mno.v.__”_zS% a fazer
pregos, mas cuja tnica ou principal atividade ;mo tem Z&,o essa, rara-
mente conseguird, mesmo com o esforgo maximo, fazer mais do que 800
ou 1 000 pregos por dia. Tenho visto, porém, é_.___.,,; rapazes abaixo dos
vinte anos que nunca fizeram outra coisa zm:,mc fabricar pregos e m_cﬂ
quando se empenhavam a fundo, n.c:_ﬁmm:;:d fazer, nwax\#:: deles, mais
de 2 300 pregos por dia. E, no entanto, fazer pregos nao € am. ?:_E_ algu-
ma das operagdes mais simples. A mesma pessoa aciona o fole. atica ou
melhora o fogo quando necessdrio, aquece O :u”_.o e forja cada seg-
mento do prego; ao forjar a cabega do prego, é oEﬁuam a _:_.a.m__. aw fer-
ramentas. As diferentes operagdes em que se subdivide a m_v:nﬁxo de
um alfinete ou de um botdo metdlico sdo todas elas muito mais simples,
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sendo geralmente muito maior a destreza da pessoa que sempre fez 1ss0
na vida. A rapidez com a qual sio executadas algumas das operagoes
dessas manufaturas supera o que uma pessoa que nunca o Enmngo:
acreditaria possivel de ser conseguido pelo trabalho manual.

Em segundo lugar, a vantagem que se aufere economizando o
tempo que mn.a__:n:_n se perderia no passar de um tipo de trabalho para
0 outro € muito maior do que a primeira vista poderiamos imaginar. E
impossivel passar com muita rapidez de um tipo de trabalho para outro,
porque este € executado em lugar diferente e com ferramentas muito
diversas. Um teceldo do campo, que cultiva uma pequena propriedade,
€ obrigado a gastar bastante tempo em passar do seu tear para o campo,
e do campo para o tear. Se os dois trabalhos puderem ser executados no
mesmo local, certamente a perda de tempo é muito menor. Mas, mesmo
nesse caso, ela ainda é muito considerdvel. Geralmente, uma pessoa se
desconcerta um pouco ao passar de um tipo de trabalho para outro. Ao
comegar o novo trabalho, raramente ela se dedica logo com entusiasmo;
sua cabe¢a “estd em outra”, como se diz, e, durante algum tempo, ela
mais flana do que trabalha seriamente. O habito de vadiar e de aplicar-
se ao trabalho indolente e descuidadamente adquiridos naturalmente —
€ quase necessariamente — por todo trabalhador do campo que é obri-
gado a mudar de trabalho e de ferramentas a cada meia hora e a fazer
vinte trabalhos diferentes a cada dia, durante a vida toda, quase sempre
o torna indolente e preguigoso, além de fazé-lo incapaz de aplicar-se
com intensidade, mesmo nas ocasides de maior urgéncia. Independen-
temente, portanto, de sua deficiéncia no tocante i destreza ou rapidez,
essa razdo ¢ suficiente para reduzir sempre e consideravelmente a quan-
tidade de trabalho que ele é capaz de levar a cabo.

Em terceiro e ultimo lugar, precisamos todos tomar conscién-
cia de quanto o trabalho ¢ facilitado e abreviado pela utilizagio de
méquinas adequadas. E desnecessdrio citar exemplos. Limitar-me-ei,
portanto, a observar que a invengio de todas essas maquinas que tanto
facilitam e abreviam o trabalho parece ter sua origem na divisio do
trabalho. As pessoas tém muito maior probabilidade de descobrir com
maior facilidade e rapidez métodos para atingir um objetivo quando
toda a sua atengdo estd dirigida para esse objeto tnico, do que quando
amente se ocupa com uma grande variedade de coisas. Mas, em con-
seqiiéncia da divisdo do trabalho, toda a atengéo de uma pessoa é na-
turalmente dirigida para um tnico objeto muito simples. Eis por que é
natural podermos esperar que uma ou outra das pessoas ocupadas
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em cada setor de trabalho especifico logo acabe descobrindo métodos
mais faceis e mais rapidos de executar seu trabalho especifico, sempre
que a natureza do trabalho comporte tal melhoria. Grande parte das
mdquinas utilizadas nas manufaturas em que o trabalho estd mais sub-
dividido constituiu originalmente invengoes de operdrios comuns, 0s
quais, com naturalidade, se preocuparam em concentrar sua atencao na
procura de métodos para executar sua fungdo com maior facilidade e
rapidez, estando cada um deles empregado em alguma opera¢do muito
simples. Quem quer que esteja habituado a visitar tais manufaturas
deve ter visto muitas vezes maquinas excelentes que eram invengio
desses operdrios, a fim de facilitar e apressar a sua prépria tarefa no
trabalho. Nas primeiras bombas de incéndio um rapaz estava constan-
temente entretido em abrir e fechar alternadamente a comunicagdo
existente entre a caldeira e o cilindro, conforme o pistio subia ou des-
cia. Um desses rapazes, que gostava de brincar com seus companhei-
ros, observou que, puxando com um barbante a partir da alavanca da
vdlvula que abria essa comunica¢do com um outro componente da mé-
quina, a vdlvula poderia abrir e fechar sem ajuda dele, deixando-o livre
para divertir-se com seus colegas. Assim, um dos maiores aperfeicoa-
mentos introduzidos nessa maquina, desde que ela foi inventada, foi
descoberto por um rapaz que queria poupar-se no proprio trabalho.

Contudo, nem todos os aperfeicoamentos introduzidos em ma-
quinas representam invengdes por parte daqueles que utilizavam essas
maquinas. Muitos deles foram efetuados pelo engenho dos fabricantes
das médquinas, quando a fabrica¢do de maquinas passou a constituir uma
profissdo especifica; alguns desses aperfeicoamentos foram obra de pes-
soas denominadas filésofos ou pesquisadores, cujo oficio nio € fazer as
coisas, mas observar cada coisa, e que, por essa razdo, muitas vezes sio
capazes de combinar entre si as forgas e poderes dos objetos mais dis-
tantes e diferentes. Com o progresso da sociedade, a filosofia ou pes-
quisa torna-se, como qualquer oficio, a ocupagio principal ou exclusiva
de uma categoria especifica de pessoas. Como qualquer outro oficio,
também esse esta subdividido em grande niimero de setores ou dreas
diferentes, cada uma das quais oferece trabalho a uma categoria especial
de fildsofos; e essa subdivisio do trabalho filosofico, da mesma forma
como em qualquer outra ocupagio, melhora e aperfeicoa a destreza e
proporciona economia de tempo. Cada individuo torna-se mais hdbil em
seu setor especifico, o volume de trabalho produzido € maior, aumen-
tando também consideravelmente o cabedal cientifico.




32 - 05 CLASSICOS DA ECONDMIA

E a grande multiplicagdo das produgdes de todos os diversos
oficios — multiplicagio esta decorrente da divisio do trabalho — que
gera, em uma sociedade bem dirigida, aquela riqueza universal que se
estende até as camadas mais baixas do povo. Cada trabalhador tem
para vender uma grande quantidade do seu préprio trabalho, além da-
quela de que ele mesmo necessita; e, pelo fato de todos os outros traba-
Ihadores estarem exatamente na mesma situagdo, pode ele trocar gran-
de parte de seus proprios bens por uma grande quantidade, ou — o que
¢ a mesma coisa — pelo preco de grande quantidade de bens desses
outros. Fornece-lhes em abundéncia aquilo de que carecem, e estes,
por sua vez, com a mesma abundéncia, lhe fornecem aquilo de que ele
necessita; assim € que em todas as camadas da sociedade se difunde
uma abundancia geral de bens.

Observe-se a moradia do artesdo ou diarista mais comum em
um pais civilizado e florescente, e se notard que é impossivel calcular
0 nimero de pessoas que contribui com uma parcela — ainda que re-
duzida — de seu trabalho, para suprir as necessidades desse operdrio.
O casaco de ld, por exemplo, que o trabalhador usa para agasalhar-se,
por mais rude que seja, ¢ o produto do trabalho conjugado de uma
grande multidio de trabalhadores. O pastor, o selecionador de 13, o car-
dador, o tintureiro, o fiandeiro, o teceldo, o pisoeiro, o confeccionador
de roupas, além de muitos outros, todos eles precisam contribuir com
suas profissoes especificas para fabricar esse produto tdio comum de
uso didrio. Calcule-se agora quantos comerciantes e carregadores, além
dos trabalhadores ji citados, devem ter contribuido para transportar
essa matéria-prima do local onde trabalham alguns para os locais onde
trabalham outros, quando muitas vezes as distancias entre uns e outros
830 tao grandes! Calcule-se quanto comércio e quanta navegagdo —
incluindo af os construtores de navios, os marinheiros, produtores de
velas e de cordas — devem ter sido necessdrios para juntar os dife-
rentes tipos de drogas ou produtos utilizados para tingir o tecido, dro-
gas estas que freqiientemente provém dos recantos mais longinquos da
terra! Quéo grande € também a variedade de trabalho necessdria para
produzir as ferramentas do menos categorizado desses operdrios' Sem
fazer mengdo de maquinas tdo complexas como o navio ou barco do
marujo, o moinho do pisoeiro ou o praprio tear do teceldo, considere-
mos apenas que variedades de trabalho sdo necessarias para fabricar
esse dispositivo tio simples que € a tesoura, com a qual o pastor tosa
a ld das ovelhas. O mineiro, o construtor do forno destinado a fundir o
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minério, o cortador de madeira, o queimador do carvaoe a ser utilizado
na cAmara de fusdo. o oleiro que fabrica tijolos, o pedreiro, os ope-
rarios que operam o forno, o encarregado da manutengao das maqui-
nas, o forjador, o ferreiro — todos precisam associar suas habihidades
profissionais para poder produzir uma tesoura. Se fizéssemos 0 mesmo
exame das diferentes pegas de roupa e de mobilia usadas pelo operdrio,
da tosca camisa de linho que lhe cobre a pele, dos sapatos que lhe pro-
tegem os pés, da cama em que se deita e de todas as diversas pegas que
compdem a sua mobilia e seus pertences, do fogdo em que prepara os
alimentos, do carvio que se utiliza para isso, escavado das entranhas
da terra e trazido até ele talvez através de um longo percurso maritimo
¢ terrestre, de todos os outros utensilios de sua cozinha, de todos os
pertences da sua mesa — faca e garfos, travessas de barro ou de peltre
em que serve as comidas —, das diferentes maos que colaboraram no
preparo de seu pao e sua cerveja, da vidraga que deixa entrar o calor e
a luz e afasta o vento e a chuva — com todo o conhecimento e arte
exigidos para chegar a essa bela e feliz invengdo, sem a qual as nossas
regides do norte dificilmente teriam podido criar moradias tdo con-
fortdveis —, juntamente com as ferramentas de todos os diversos ope-
rdrios empregados na produgao dessas diferentes utilidades. Se exami-
narmos todas essas coisas e considerarmos a grande variedade de tra-
balhos empregados em cada uma dessas utilidades, perceberemos que
sem a ajuda e cooperagao de muitos milhares nao seria possivel prover
as necessidades, nem mesmo de uma pessoa de classe mais baixa de
um pais civilizado, por mais que imaginemos — erroneamente —, ¢
muito pouco e muito simples aquilo de que tais pessoas necessitam.
Em comparagio com o luxo extravagante dos grandes, as necessidades
e pertences de um operirio certamente parecem ser extremamente sim-
ples e ficeis e, no entanto, talvez seja verdade que a diferenca de ne-
cessidades de um principe europeu e de um campongés trabalhador e
frugal nem sempre é muito maior do que a diferenca que existe entre
as necessidades deste dltimo e as de muitos reis da Africa, que sdo se-
nhores absolutos das vidas e das liberdades de 10 000 selvagens nus.

CariTuLo 11
O principio que dd origem a divisdo do trabalho

Essa divisao do trabalho, da qual derivam tantas vantagens
ndo é, em sua origem, o efeito de uma sabedoria humana qualquer, que
preveria e visaria essa riqueza geral & qual dd origem. Ela ¢ a conse-
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qliéncia necessdria, embora muito lenta e gradual, de uma certa ten-
déncia ou propensdo existente na natureza humana que ndo tem em
vista essa utilidade extensa, ou seja: a propensdo a intercambiar, per-
mutar ou frocar uma coisa pela outra.

Nio € nossa tarefa investigar aqui se essa propensdo € sim-
plesmente um dos principios originais da natureza humana. sobre o
qual nada mais restaria a dizer, ou se — como parece mais provavel —
¢ uma consequiéncia necessdria das faculdades de raciocinar e falar. De
qualquer maneira, essa propenso encontra-se em todos os homens,
ndo se encontrando em nenhuma outra raga de animais, que ndo pare-
cem conhecer nem essa nem qualquer outra espécie de contratos. Por
vezes, tem-se a impressdo de que dois galgos, ao irem ao encalgo de
uma lebre, parecem agir de comum acordo. Cada um a faz voltar-se
para seu companheiro, ou procura interceptd-la quando seu compa-
nheiro a faz voltar-se para ele. Mas isso ndo é efeito de algum contra-
to, sendo da concorréncia casual de seus desejos acerca do mesmo
objeto naquele momento especifico. Ninguém jamais viu um cachorro
fazer uma troca justa e deliberada de um osso por outro com um segun-
do cachorro. Ninguém jamais viu um animal dando a entender a outro,
através de gestos ou gritos naturais: isto é meu, isto € teu, estou dis-
posto a trocar isto por aquilo. Quando um animal deseja obter alguma
coisa, de uma pessoa ou de outro animal, nio dispde de outro meio
de persuasdo a ndo ser conseguir o favor daqueles de quem necessita
ajuda. Um filhote acaricia e lisonjeia sua mde, e um spaniel faz um
sem-nuimero de mesuras e demonstragdes para atrair a atengao de seu
dono que estd jantando, quando deseja receber comida. As vezes o
homem usa 0 mesmo estratagema com seus semelhantes, e quando nio
tem outro recurso para induzi-los a atenderem a seus desejos, tenta por
todos 0s melos servis atingir esse objetivo. Todavia, ndo terd tempo
para fazer isso em todas as ocasides. Numa sociedade civilizada, o
homem a todo momento necessita da ajuda e cooperacio de grandes
multiddes, e sua vida inteira mal seria suficiente para conquistar a
amizade de algumas pessoas. No caso de quase todas as outras ragas
de animais, cada individuo, ao atingir a maturidade, € totalmente inde-
pendente e, em seu estado natural, ndo tem necessidade da ajuda de
nenhuma outra criatura vivente. O homem, entretanto, tem necessi-
dade quase constante da ajuda dos semelhantes, e € initil esperar essa
ajuda simplesmente da benevoléncia atheia. Ele terd maior probabi-
lidade de obter o que quer, se consegu

interessar a seu favor a auto-
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estima dos outros, mostrando-lhes que € vantajoso para eles fazer-lhe
ou dar-lhe aquilo de que ele precisa. E isso o que faz toda pessoa que
propde um negocio a outra. Dé-me aquilo que eu quero, e voce terd isto
aqui, que vocé quer — esse € o significado de qualquer oferta desse
tipo: e é dessa forma que obtemos uns dos outros a grande maioria dos
servigos de que necessitamos. Nao ¢ da benevoléncia do agougueiro,
do cervejeiro ou do padeiro que esperamos nosso jantar, mas da con-
sideraciio que eles t&m pelo seu préprio interesse. Dirigimo-nos nio a
sua humanidade, mas a sua auto-estima, ¢ nunca lhes falamos das nos-
sas proprias necessidades, mas das vantagens que advirdo para eles.
Ninguém, a ndao ser o mendigo, sujeita-se a depender sobretudo da
benevoléncia dos semelhantes. Mesmo o mendigo nao depende intei-
ramente dessa benevoléncia. Com efeito, a caridade de pessoas com
boa disposi¢do lhe fornece tudo o de que carece para a subsisténcia.
Mas embora esse principio lhe assegure, em dltima andlise, tudo o que
¢ necessdrio para a sua subsisténcia, ele ndo pode garantir-lhe isso
sempre, em determinados momentos em que precisar. A maior parte
dos desejos ocasionais do mendigo sdo atendidos da mesma forma que
os de outras pessoas, através de negociagio, de permuta ou de compra.
Com o dinheiro que alguém lhe da, ele compra alimento. A roupa ve-
Iha que um outro lhe dé, ele a troca por ouiras roupas velhas que lhe
servem melhor, por moradia, alimento ou dinheiro, com o qual pode
comprar alimento, roupas ou moradia, conforme tiver necessidade.
Assim como € por negocia¢io, por escambo ou por compra
que conseguimos uns dos outros a maior parte dos servigos reciprocos
de que necessitamos, da mesma forma € essa mesma propensio ou
tendéncia a permutar que originalmente gera a divisao do trabalho. Em
uma tribo de cacadores ou pastores, por exemplo, uma determinada
pessoa faz arcos e flechas com mais habilidade e rapidez do que qual-
quer outra. Muitas vezes trocd-los-d com seus companheiros, por gado
ou por carne de caga; considera que, dessa forma, pode conseguir mais
gado e mais carne de caga do que conseguiria se ele mesmo fosse &
procura deles no campo. Partindo, pois, da consideragio de seu inte-
resse proprio, resolve que o fazer arcos e flechas serd sua ocupagao
principal, tornando-se uma espécie de armeiro. Um outro € particular-
mente habil em fazer o madeiramento e as coberturas de suas peque-
nas cabanas ou casas removiveis. Ele estd habituado a ser util a seus
vizinhos dessa forma, os quais o remuneram da mesma maneira, com
gado e carne de caga, até que, ao final, acaba achando interessante
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dedicar-se inteiramente a essa ocupacdo, e tornar-se uma espécie de
carpinteiro dedicado & construcio de casas. Da mesma forma, um ter-
ceiro torna-se ferreiro ou apascentador de gado, um quarto se faz cur-
tidor ou preparador de peles ou couros, componente primordial da
roupa dos silvicolas. E, dessa forma, a certeza de poder permutar toda
a parte excedente da produgio de seu proprio trabalho que ultrapasse
seu consumo pessoal estimula cada pessoa a dedicar-se a uma ocupa-
¢ao especifica e a cultivar e aperfeicoar todo e qualquer talento ou
inclinacdo que possa ter por aquele tipo de ocupagio ou negocio.

Na realidade, a diferenca de talentos naturais em pessoas dife-
rentes é muito menor do que pensamos; a grande diferenca de habili-
dade que distingue entre si pessoas de diferentes profissoes, quando
chegam & maturidade, em muitos casos nao € tanto a causa, mas antes
o efeito da divisao do trabalho. A diferenca entre as personalidades
mais diferentes, entre um filésofo e um carregador comum da rua, por
exemplo, parece ndo provir tanto da natureza, mas antes do hdbito, do
costume, da educagdo ou formagdo. Ao virem ao mundo, e durante os
seis ou oito primeiros anos de existéncia, talvez fossem muito seme-
lhantes entre si, e nem seus pais nem seus companheiros de folguedo
eram capazes de perceber nenhuma diferenca notdvel. Em torno dessa
idade, ou logo depois, comegam a engajar-se em ocupagdes muito di-
ferentes. Comega-se entdo a perceber a diferenca de talentos, sendo que
essa diferenciagio vai-se ampliando gradualmente, até que, ao final,
o filésofo dificilmente se dispord a reconhecer qualquer semelhanca.
Mas, sem a propensao a barganha, ao escambo e a troca, cada pessoa
precisa ter conseguido para si mesma tudo o que lhe era necessirio
ou conveniente para a vida que desejava. Todos devem ter tido as mes-
mas obrigag¢Oes a cumprir, e 0 mesmo trabalho a executar, e nio pode
ter havido uma tal diferenca de ocupagoes que por si fosse suficiente
para produzir uma diferenca tio grande de talentos.

Assim como ¢é essa propensdo que gera essa diferenca de ta-
lentos, tao notdvel entre pessoas de profissdes diferentes, da mesma
forma, € essa mesma propensio que faz com que a diferenga seja util.
Muitos grupos de animais, todos reconhecidamente da mesma espécie,
trazem de nascenga uma diferenca de “indole” muito maior do que
aquela que se verifica entre as pessoas, anteriormente a aquisi¢do de
habitos e a educagio. Por natureza, a diferenca entre um fildsofo e um
carregador de rua, no tocante ao cardter basico e a disposi¢io, ndo re-
presenta sequer 50% da diferenga que existe entre um mastim e um
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galgo, ou entre um galgo e um spaniel, ou entre este Gltimo e um céo
pastor. Entretanto, esses tipos de animais, embora sendo da mesma
espécie, dificilmente tém qualquer utilidade uns em relagdo aos outros.
A for¢a do mastim nio se beneficia em nada da velocidade ou rapidez
do galgo ou da sagacidade do spaniel ou da docilidade do cio pastor.
Os efeitos provenientes dessas diferencas de “indole” e talentos, por
falta da faculdade ou propensio a troca, ndo sio capazes de formar um
patrimbnio comum, e ndo contribuem o minimo para o melhor aten-
dimento das necessidades da espécie. Cada animal, individualmente,
continua obrigado a ajudar-se e defender-se sozinho, nio dependendo
um do outro, ndo auferindo vantagem alguma da variedade de talentos
com a qual a natureza distinguiu seus semelhantes. Ao contrério, entre
os homens, os caracteres e habilidades mais diferentes sdo tteis uns
aos outros; as produgdes diferentes dos respectivos talentos e habili-
dades, em virtude da capacidade e propensio geral ao intercambio, ao
escambo e 2 troca, sdo como que somados em um cabedal comum, no
qual cada um pode comprar qualquer parcela da produgdo dos talentos
dos outros, de acordo com suas necessidades.

CariTuro II1
A divisdo do trabalho limitada pela extensdo do mercado

Como € o poder de troca que leva a divisdo do trabalho, assim
a extensdo dessa divisdo deve sempre ser limitada pela extensdo desse
poder, ou, em outros termos, pela extensdo do mercado. Quando o mer-
cado é muito reduzido, w..:m:m:_ pode sentir-se estimulado a dedicar-se
inteiramente a uma ocupagdo, porque nio poderd permutar toda a par-
cela excedente de sua produgio que ultrapassa seu consumo pessoal pela
parcela de producéo do trabalho alheio, da qual tem necessidade.

Existem certos tipos de trabalho, mesmo da categoria mais
baixa, que s6 podem ser executados em uma cidade grande. Um car-
regador, por exemplo, ndo consegue encontrar emprego e subsisténcia
em nenhum outro lugar. Uma aldeia € pequena demais para isso; € até
dificil que uma cidade pequena, dotada de um mercado, seja suficien-
temente grande para oferecer ocupagio constante para um carregador.
Nas casas isoladas e nas minidsculas aldeias espalhadas pelas regides
montanhosas da Escécia, cada camponés deve ao mesmo tempo ser
acougueiro, padeiro e fabricante de cerveja de sua propria familia. Em
tais situagdes, dificilmente podemos esperar enconirar sequer um fer-
reiro, um carpinteiro ou marceneiro num raio inferior a 30 milhas de
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um outro profissional da mesma ocupagdo. As familias espalhadas.
que vivem a 8 ou 10 milhas de distancia uma da outra, tém que apren-
der elas mesmas um grande nimero de oficios e trabalhos, para os
quais, se morassem em localidades mais povoadas, chamariam os res-
pectivos profissionais. Os trabalhadores do campo quase sempre sio
obrigados a executar eles mesmos todos os diversos tipos de trabalho
que tém afinidade tdo grande entre si, a ponto de poderem lidar com o
mesmo tipo de materiais. Um carpinteiro do campo faz todo tipo de
trabalho com madeira, e um ferreiro do campo faz qualquer tipo de ser-
vigo com ferro. O primeiro é ndo somente carpinteiro, mas também
marceneiro, ¢ até mesmo entalhador de madeira, construtor de carro-
cas, fabricante de arados. E os trabalhos de um ferreiro no campo sio
ainda mais variados. Seria até impossivel haver uma profissio como a
do fabricante de pregos nas regides afastadas e interioranas da Alta
Escécia. Tal operario, produzindo 1 000 pregos por dia, ¢ com trezen-
tos dias de trabalho no ano, produzira 300 000 pregos por ano. Acon-
lece que, nessa regido, seria impossivel vender 1 000 pregos, ou seja,
a produgio de apenas um dia de trabalho.

Ja que o transporte fluvial ou maritimo abre um mercado mais
vasto para qualquer tipo de trabalho do que unicamente o transporte
terrestre, € na costa maritima e ao longo dos rios navegdveis que, natu-
ralmente, todo tipo de trabalho ou ocupagio comeca a subdividir-se e
aprimorar-se, € somente depois de muito tempo esses aperfeicoamen-
tos se estendem ao interior de um pafs. [...]

"APITULO IV
A origem e o uso do dinheiro

Uma vez plenamente estabelecida a divisio do trabalho, é
muito reduzida a parcela de necessidades humanas que pode ser aten-
dida pela produg@o individual do préprio trabalhador. A grande maio-
ria de suas necessidades, ele a satisfaz permutando aquela parcela do
produto de seu trabalho que ultrapassa o seu préprio consumo por
aquelas parcelas da produgio alheia de que tiver necessidade. Assim
sendo, todo homem subsiste por meio da troca, tornando-se de certo
modo comerciante; e assim é que a propria sociedade se transforma
naquilo que adequadamente se denomina sociedade comercial.

Quando a divisdo do trabalho estava apenas em seu inicio,
esse poder de troca deve ter deparado fregiientemente com grandes
empecilhos. Podemos perfeitamente supor que um individuo possua
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uma mercadoria em quantidade superior aquela de que precisa, ao
passo que um outro tem menos. Conseqiientemente, o primeiro estaria
disposto a vender uma parte de seu supérfluo, e o segundo a compri-
la. Todavia, se essa segunda pessoa nio possuir nada daquilo que a
primeira necessita, ndo poderd haver nenhuma troca entre as duas. O
agougueiro tem consigo mais carne do que a porgdo de que precisa
para seu consumo, e o cervejeiro e o padeiro estariam dispostos a com-
prar uma parte do produto. Entretanto, ndo t€m nada a oferecer em
troca, a ndo ser os produtos diferentes de seu trabalho ou de suas
transagOes comerciais, e 0 agougueiro ja tem o pdo e a cerveja de que
precisa para seu consumo. Nesse caso, nao poderd haver nenhuma tro-
ca entre eles. No caso, o agougueiro ndo pode ser comerciante para o
cervejeiro e o padeiro, nem estes podem ser clientes do agougueiro; e,
portanto, diminui nos (rés a possibilidade de se ajudarem entre si. A
fim de evitar o inconveniente de tais situagdes, toda pessoa prudente,
em qualquer sociedade e em qualquer periodo da histéria, depois de
adotar pela primeira vez a divisio do trabalho, deve naturalmente ter
se empenhado em conduzir seus negdcios de tal forma, que a cada mo-
mento tivesse consigo, além dos produtos diretos de seu proprio tra-
balho, uma certa quantidade de alguma(s) outra(s) mercadorias(s) —
mercadoria ou mercadorias tais que, em seu entender, poucas pessoas
recusariam receber em troca do produto de seus préprios trabalhos.

CariTuLo V
O preco real e o preco nominal das mercadorias ou seu preco
em trabalho e seu preco em dinheiro

Todo homem € rico ou pobre de acordo com o grau em que
consegue desfrutar das coisas necessdrias, das coisas convenientes e
dos prazeres da vida. Todavia, uma vez implantada plenamente a di-
visdo do trabalho, sdo muito poucas as necessidades que o homem con-
segue atender com o produto de seu préprio trabalho. A maior parte
delas deverd ser atendida com o produto do trabalho de outros, e o ho-
mem serd entdo rico ou pobre conforme a quantidade de servigo alheio
que estd em condig¢des de encomendar ou comprar. Portanto. o valor de
qualquer mercadoria, para a pessoa gue a possui, mas nao tenciona
usd-la ou consumi-la ela prépria. sendo trocd-la por outros bens, é
igual 4 quantidade de trabalho que essa mercadoria lhe di condicdes
de comprar ou comandar. Conseqiientemente, o trabalho ¢ a medida
real do valor de troca de todas as mercadorias




O prego real de cada coisa — ou seja., 0 que ela custa 4 pessod
que deseja adquiri-la — ¢ o trabalho ¢ o incomodo que custa o sua
aquisi¢an. O valor real

> cada cotsa, para a pessoa que a adquiriu e
deseja vendeé-la ou trocd-la por qualquer outra coisa, € o trabalho ¢ o
incomodo que a pessoa pode poupar a si mesma ¢ pode impor a ou-
tros. O que ¢ comprado com dinheiro ou com bens é adquindo pelo tra-
balho, tanto quanto aquilo que adquirimos com o nosso proprio traba-
Iho. Aquele dinheiro ou aqueles bens na realidade nos poupam esse
trabalho. Eles contém o valor de uma certa quantidade de trabalho
que permutamos por aquilo que, na ocasiio, supomos conter o valor
de uma quantidade igual. O trabalho foi o primeiro preco, o dinhetro de
compra ongimal que o pago por todas as corsas. Nio foi por ouro ou
por prata, mas pelo trabalho, que foi originalmente comprada toda a
riqueza do mundo: e o valor dessa riqueza, para aqueles gue a pos-
suem. ¢ desejam troci-la por novos produtos, é exatamente 1gual i
quantidade de trabalho que essa riqueza lhes da condicoes de comprar
ou comandar.

Riqueza ¢ poder, como diz Hobbes. Mas a pessoa que adquire
ou herda uma grande fortuna ndo necessariamente adquire ou herda.
com isso, qualquer poder politico. seja civil ou militar. Possivelmente
sua fortuna pode dar-lhe os meios para adquirir esses dois poderes,
mas a simples posse da fortuna nio lhe assegurard nenhum desses dois
pederes. O poder que a posse dessa fortuna lhe assegura, de forma
imediata ¢ direta, € o poder de compra; um certo comando sobre todo
o trabalho ou sobre todo o produto do trabalho que estd entio no mer-
cado. Sua fortuna é maior ou menor exatamente na propor¢ao da ex-
tensio desse poder, ou seja, de acordo com a quantidade de trabalho
alheio ou — o que ¢ a mesma coisa — do produto do trabalho alheio
que esse poder The di condigdes de comprar ou comandar. O valor de
troca de cada coisa serd sempre exatamente igual & extensiio desse
poder que essa coisa traz para o seu proprictirio.

Entretanto. embora o trabalho seja a medida real do valor de
troca de todas as mercadorias, nio € essa a medida pela qual geral-
mente se avalia o valor das mercadorias. Muitas vezes & dificil M.F.:.._-
minar com certeza a proporgao entre duas quantidades diferentes de tra-
balho. Nio serd sempre $6 o tempo gasto em dois tipos diterentes de
trabalho que determinard essa proporgdo. Deveme-se levar em conta

também o graus diferentes de dificuldade ¢ de enoenho cmpregdados
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nos respectivos trabalhos. Pode haver mais trabalho em uma tareta
dura de uma hora do que em duas horas de trabalho facil: como pode
haver mats trabalho em uma hora de aplicagio a uma ocupagio que
custa dez anos de trabalho para aprender, do que em um trabatho de um
meés em uma ocupagio comum ¢ de Ficil aprendizado. Ora. ndo ¢ facil
encontrar um critério exato para medir a dificuldade ou o engenho
exigidos por um determinado trabalho. Efetivamente, ao permutar en-
tre si produtos diferentes de tipos diferentes de trabalho, costuma-se
considerar uma certa margem para os dois fatores. Esta, porém, € ajus-
tada nao por mediaciio exata, mas pela pechincha ou regatero do mer-
cado, de acordo com aquele tipo de igualdade aproximativa que, em-
bora ndo exata, € suliciente para a vida didria normal.

Além disso, é mais fregiiente trocar uma mercadoria por on-
tras mercadorias — e. portanto, compré-las — do que por trabalho. Por
conseguinte, ¢ mais natural estimar seu valor de troca pela quantidade
de alguma outra mercadoria do que com base no trabalho que ela pode
comprar. Alids, a maior parte das pessoas tem mais facilidade em en-
tender o que significa uma quantidade de uma mercadoria especifica
do que o significado de uma quantidade de trabalho. Com efeito,
primeira ¢ um objeto plenamente palpdvel, ao passo que a segunda
uma nogdo abstrata que. embora possamos tornd-la suficientemente
e tdo obvia.

[T

inteligivel, ndo ¢ basicamente tdo natur

Acontece. porém, que, quando cessa o comércio mediante troca
de bens e o dinheiro se torna o instrumento comum, ¢ mais fregiiente
trocar cada mercadoria especifica por dinheiro do que por qualquer
outro bem. Raramente o agougueiro leva suas carnes de boi ou de car-

neiro ao padeiro ou ao cervejeiro, para trocd-1as por pio ou por cerve-

Ja: 0 que faz ¢ levar as carnes ao mercado, onde as troca por dinheiro,
¢ depois troca esse dinhero por pio ou cerveja. A quantidade de di-
nheiro que recebe pelas carnes determina também a quantidade de pao
¢ de cerveja que poderd comprar depois E. pots. mais natural e mais
obvio. para ele. estimar o valor das carnes pela quantidade de dinheiro

a mercadona pela qual as toca direta ¢ imediatamente — do que
pela quantidade de pldo e cerveja as mercadorias pelas quais ele
pode trocar as carnes somente por meio de uma outra mercadora (o
dinheiroy: para cle. ¢ nus ficil ¢ mais dbvio dizer que suas carnes
valem 3 pence ou 4 pence por libra-peso do que dizer que valem 3 ou

-

4 libras-peso de pao ou 3 ou 4 guariers de cervepa, Ocorre. portanto.
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que o valor de troca das mercadorias é mais freqiientemente estimula-
do pela quantidade de dinheiro do que pela quantidade de trabalho ou
pela quantidade de alguma outra mercadoria que se pode adquirir em
troca da referida mercadoria.
Entretanto, o ouro e a prata, como qualquer outra mercadoria,
também variam em seu valor, sdo ora mais baratos, ora mais caros, e
ora sao mais faceis de comprar, ora mais dificeis, A quantidade de tra-
balho que uma quantidade especifica de ouro e prata pode comprar ou
comandar, ou seja, a quantidade de outros bens pela qual pode ser tro-
cada depende sempre da abundéncia ou escassez das minas que even-
tualmente se conhecem, por ocasido das trocas. No século XVI, a des-
coberta das ricas minas da América reduziu o valor do ouro e da prata
na Europa a aproximadamente um 4::8 do valor que possuiam antes.
Conseqlientemente, como custava menos trabalho trazer esses metais
das minas para o mercado, assim, quando eram colocados no mercado,
¢ra menor a quantidade de trabalho que permitiam comprar ou coman-
dar. Ora, essa revolucdo no valor do ouro e da prata, embora talvez a
maior ocorrida, néo € absolutamente a tnica registrada pela histdria.
Assim como uma medida de quantidade como ¢é o pé natural, a braca
ou a mancheia, que varia continuamente em sua prépria quantidade,
Jamais pode ser uma medida exata do valor de outras coisas, da mesma
forma uma mercadoria cujo valor muda constantemente Jamais pode
ser uma medida exata do valor de outras mercadorias. Pode-se dizer
que quantidades iguais de trabalho tém o valor igual para o trabalha-
dor, sempre e em toda parte. Estando o trabalhador em seu estado nor-
mal de satide, vigor e disposigdo, e no grau normal de sua habilidade e
destreza, ele deverd aplicar sempre o mesmo contingente de seu de-
sembarago, de sua liberdade e de sua felicidade. O preco que ele paga
deve ser sempre o mesmo, qualquer que seja a quantidade de bens que
receba em troca de seu trabalho. Quanto a esses bens, a quantidade que
terd condigdes de comprar serd ora maior, ora menor: ‘mas é o valor
desses bens que varia, e nido o valor do trabalho que os compra. Sem-
pre e em toda parte valeu este principio: é caro o que ¢ dificil de se
conseguir, ou aquilo que custa muito trabalho para adquirir, e é barato
aquilo que pode ser conseguido facilmente ou com muito pouco tra-
balho. Por conseguinte, somente o trabalho, pelo fato de nunca variar
em seu valor, constitui o padrio dltimo e real com base no qual se pode
sempre e em toda parte estimar e comparar o valor de todas as mer-
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cadorias. O trabalho € o prego real das mercadorias; o dinheiro ¢ ape-
nas o pre¢o nominal delas.

Contudo, embora quantidades iguais de trabalho sempre te-
nham valor igual para o trabalhador, para a pessoa que as emprega
essas quantidades de trabalho apresentam <.m__2_ ora maior, ora menor,
o empregador compra o trabalho do operario ora por uma L:m::a:.am
maior de bens, ora por uma quantidade menor. E para o empregador, o
preco do trabalho parece variar, da mesma forma como muda o valor
de todas as outras coisas. Em um caso, o trabalho m__,sﬂo se mE.m.ﬁm:;E
ao empregador como caro, em outro, barato. Na realidade, porém, s@o
os bens que num caso sdo baratos, em outro, caros.

Em tal acepgdo popular, portanto, pode-se dizer que o trabalho,
da mesma forma que as mercadorias, tem um prego _,c.&_ e um prego
nominal. Pode-se dizer que seu preco real consiste na quantidade de bens
necessérios e convenientes que se permuta em troca dele; e scw seu
preco nominal consiste na quantidade de n__:rQ:,u. 0O qmca_._ma.oq é Jno
ou pobre, é bem ou mal remunerado, em propor¢ao ao prego real do seu
trabalho, e niio em propor¢do ao respectivo pre¢o nominal. [...]

CariTuLo VI .
Fatores que compdem o prego das mercadorias

No estdgio antigo e primitivo que precede ao mmmas_c de
patrimdnio ou capital e a apropriacao da terra, a propor¢ao n::_m &
quantidades de trabalho necessarias para mﬁ,Ec:: os diversos objetos
parece ser a linica circunstancia capaz de fornecer alguma norma ou
padrio para trocar esses objetos uns pelos outros. Por exemplo, um m._s
uma nagido de cagadores abater um castor custa duas vezes mais tra-
balho do que abater um cervo, um castor deve ser trocado por — ou,
entiio, vale — dois cervos. E natural que aquilo que normalmente € o
produto do trabalho de dois dias ou de duas horas valha o dobro
daquilo que é produto do trabalho de um dia ou uma hora. |

Se um tipo de trabalho for mais duro que o outro, natural-
mente deve-se deixar uma margem para essa Bmwo,H, a,w,au_m“ nesse caso,
o produto de uma hora de trabalho de um tipo frequientemente pode
equivaler ao de duas horas de trabalho de :E.B. .

Ou, entio, se um tipo de trabalho exige um grau incomum de
destreza e engenho. a estima que as pessoas (Em Uo_..nwm.,mz talentos natu-
ralmente an_m a0 respectivo produto um valor superior aquele que seria
devido ao tempo nele empregado. Tais talentos raramente podem ser
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adquiridos, sendo mediante longa experiéncia, e o valor superior do seu
produto muitas vezes ndo pode consistir em outra coisa senio numa
compensacdo razoavel pelo tempo e trabalho despendidos na aquisi¢do
dessas habilidades. Em sociedades desenvolvidas, essa compensagdo pe-
la maior dureza de trabalho ou pela maior habilidade costuma ser feita
através dos saldrios pagos pelo trabalho: algo semelhante deve ter havi-
do provavelmente nos estagios mais primitivos da civilizagdo.

Nessa situagio, todo o produto do trabalho pertence ao traba-
Ihador; ¢ a quantidade de trabalho normalmente empregada em adqui-
rir ou produzir uma mercadoria € a tnica circunstincia capaz de regu-
lar ou determinar a quantidade de trabalho que ela normalmente deve
comprar, comandar ou pela qual deve ser trocada.

No momento em que o patrimdnio ou capital se acumulou nas
maos de pessoas particulares, algumas delas naturalmente empregariao
esse capital para contratar pessoas laboriosas, fornecendo-lhes maté-
rias-primas e subsisténcia a fim de auferir lucro com a venda do tra-
balho dessas pessoas ou com aquilo que esse trabalho acrescenta ao
valor desses materiais. Ao trocar-se o produto acabado por dinheiro ou
por trabalho, ou por outros bens, além do que pode ser suficiente para
pagar o pre¢o dos materiais e os saldrios dos trabalhadores, devers re-
sultar algo para pagar os lucros do empresdrio, pelo seu trabalho e pelo
risco que ele assume ao empreender esse negdcio. Nesse caso, o valor
que os trabalhadores acrescentam aos materiais desdobra-se, pois, em
duas partes ou componentes, sendo que a primeira paga os saldrios dos
trabalhadores, e a outra, os lucros do empresrio, por todo o capital e
0s saldrios que ele adianta no negécio. Com efeito, o empresario nao
poderia ter interesse algum em empenhar esses bens, se nio esperasse da
venda do trabalho de seus operdrios algo mais do que seria o suficiente
para restituir-lhe o estoque, patriménio ou capital investido: por outro
lado, 0 empresdrio nio poderia ter interesse algum em empregar um pa-
triménio maior, em lugar de um menor, caso seus lucros nio tivessem
alguma proporgio com a extensio do patrimdnio investido.

Poder-se-ia talvez pensar que os lucros do patrimdnio ndo pas-
sam de uma designagdo diferente para os sal4rios de um tipo especial
de trabalho, isto €, o trabalho de inspecionar e dirigir a empresa. No
entanto, trata-se de duas coisas bem diferentes; o lucro é regulado por
principios totalmente distintos, nio tendo nenhuma proporg¢io com a
quantidade, a dureza ou o engenho desse suposto trabalho de inspe-

cionar e dirigir. E totalmente regulado pelo valor do capital ou pa-

ADAM SMITH - 45

trimonio empregado, sendo o lucro maior ou menor em proporgao com
a extensdo desse patrimdnio. Suponhamos, por mxn:__u_o,.p:m em deter-
minada localidade, em que o lucro anual normal do patriménio empe-
nhado em manufatura é de 10%, existam duas manufaturas a.:nmqmﬁ:m.,..
que empregam, cada uma delas, vinte operdrios, recebendo cada um 7
libras esterlinas por ano, ou seja, tendo cada uma das duas _,_S:Em\fr,_.z
uma despesa de 300 libras esterlinas por ano para pagar ﬁwm,owﬁ,m.:o.,v.
Suponhamos também que os materiais cmmm_om € as matérias-primas
processadas anualmente pela primeira manufatura sejam pouco :u”r.:m-
dos e custem apenas 700 libras esterlinas, ao passo que as :._En:mm-
primas utilizadas pela segunda sdo mais refinadas e n:....nz.: q.oc@ li-
bras esterlinas. Nesse caso, o capital anual empregado na primeira é n_w
apenas 1 000 libras, ao passo que o 3_.:5_. empenhado na mwmc:.am serd
de 7300 libras esterlinas. A taxa de 10%, portanto, o primeiro em-
presrio esperard um lucro anual aproximado de apenas 100 _&Em__ en-
quanto o segundo esperard um lucro anual de 730 libras esterlinas.
Todavia, embora seus lucros sejam muito a;nqmammm seu :mcm:S. de
inspe¢io e direcdo pode ser quase ou ,on.m__;:m:?,. _mc.u_. \mE B::m,ﬁ
manufaturas grandes, esse trabalho de inspegédo e direcao € confiado a
algum funciondrio de relevo. Seus saldrios expressam mamc:mam_j\miw
o valor desse tipo de trabalho. Embora ao empregar esses funciondrios
geralmente se considere, até certo ponto, ndo somente seu qmg_ro e
sua habilidade, mas também a confianga que nele se deposita, esses
fatores nunca tém uma proporgao regular cuja ma_,_::_a:mnmo_ eles su-
pervisionam; e o proprietdrio desse capital, embora fique assim quase
isento desse trabalho, continua a esperar que seus __.:.,_.n.u_m mantenham
uma propor¢do regular com seu Sw:w__ Por conseguinte, no preco
das mercadorias, os lucros do patrimonio ou Qu:m__o:‘ﬁmg:mao cons-
tituem um componente totalmente distinto acm saldrios pagos pelo tra-
balho, sendo regulados por principios bem diferentes.
J4 nessa situagio, o produto total do trabalho nem sempre per-
tence ao trabalhador. Na maioria dos casos, este deve wm_um_,:-_.,_u com o
dono do capital que Ihe dd emprego. Também ja nao se pode a_mn__. que
a quantidade de trabalho normalmente a,_._%_.mmw%. para ggn.E.:a o:
produzir uma mercadoria seja a Unica circunstancia a determinar a
quantidade que ele normalmente pode comprat, oo_gz.nr.:, ou mmE qual
pode ser trocada. E evidente que uma quantidade .,a_ﬂozu.__ ¢é devida
pelos lucros do capital, pois este adiantou os saldrios e forneceu os
materiais para o trabalho dos operdrios
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No momento em que toda a terra de um pais se tornou pro-
priedade privada, os donos das terras, como quaisquer outras pessoas,
gostam de colher onde nunca semearam, exigindo uma renda, mesmo
pelos produtos naturais da terra. A madeira da floresta, o capim do
campo e todos os frutos da terra, os quais, quando a terra era comum a
todos, custavam ao trabalhador apenas o trabalho de apanha-los, a par-
tir dessa nova situacao tém o seu preco onerado por algo mais, inclu-
sive para o trabalhador. Ele passa a ter que pagar pela permissio de
apanhar esses bens, e deve dar ao proprietdrio da terra uma parte da-
quilo que o seu trabalho colhe ou produz. Essa por¢ao, ou, o que é a
mesma coisa, o prego dessa porgdo, constitui a renda da terra, consti-
tuindo, no caso da maior parte das mercadorias, um terceiro compo-
nente do prego.

Importa observar que o valor real dos diversos componentes
do prego é medido pela quantidade de trabalho que cada um deles pode
comprar ou comandar. O trabalho mede o valor nio somente daquela
parte do preco que se desdobra em trabalho efetivo, mas também da-
quela representada pela renda da terra, e daquela que se desdobra no
lucro devido ao empresirio.

Em toda sociedade, o prego de qualquer mercadoria, em dlti-
ma andlise, se desdobra em um ou outro desses trés fatores, ou entio
nos trés conjuntamente; e em toda sociedade mais evoluida, os trés
componentes integram, em medida maior ou menor, o preco da gran-
de maioria das mercadorias. [...]

LIVRO SEGUNDO
Introdugéo

No estdgio primitivo da sociedade, em que nio existe divisio
do trabalho, em que as trocas sdo raras e em que cada um se supre do
necessdrio, nao € preciso de antemio acumular ou armazenar capital,
para o andamento dos negécios da sociedade. Cada qual empenha-se,
com seu proprio trabalho, em atender as suas necessidades ocasionais.
conforme ocorrerem. Quando tem fome, vai cagar na floresta; quando
sua veste estd gasta, veste-se com a pele do primeiro animal de porte
que consegue abater; e quando sua choupana comega a arruinar-se.
repara-a, da melhor maneira que puder, com as drvores e a turfa que
Ihe estdo mais préximas.
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Entretanto, uma vez implantada plenamente a divisdo do tra-
balho, o produto do trabalho de uma pessoa s6 consegue atender a uma
parcela muito pequena de suas necessidades. A maior parte delas é
atendida com o produto do trabalho de outros, que a pessoa compra
com o produto de seu proprio trabalho, ou seja, com o prego do pro-
duto de seu trabalho. Ora, isso ndo pode ser feito enquanto a pessoa
ndo terminar seu proprio trabalho, e também enquanto nao o tiver ven-
dido. Portanto, antes de a pessoa executar seu trabalho e vendé-lo, ¢
necessdrio acumular em algum lugar certo estoque de bens de ﬁm_ﬁaom
tipos, estoque este suficiente para manter o trabalhador e _uaé.:mo n_wm
materiais e instrumentos necessarios para seu trabalho. Um teceldo nio
pode dedicar-se inteiramente a seu trabalho especifico, se de anteméo
nao houver, em algum lugar, em sua posse ou na posse de outra pes-
soa, um capital suficiente para manté-lo e para qognom?_re. 0s mate-
riais e instrumentos necessarios para ele executar seu servico, antes
que ele termine e também venda seu tecido. Evidentemente, essa acu-
mulagdo de capital deve anteceder a aplicacio de seu trabalho por tan-
to tempo quanto exija um negécio particular.

Assim como a acumulagio de capital, por sua natureza, deve
ser anterior a divisdo do trabalho, da mesma forma o trabalho pode ser
cada vez mais subdividido, somente na propor¢ao em que o mmﬁn___._m for
previamente cada vez mais acumulado. A quantidade de materiais que
0 mesmo nimero de pessoas pode processar aumenta em maza,n pro-
por¢do, na medida em que o trabalho se subdivide cada vez mais; € ja
que as operagdes de cada trabalhador sido mH.uacm___:mEm reduzidas a um
maior grau de simplicidade, inventa-se uma variedade de novas mé-
quinas para facilitar e abreviar essas operacoes. Portanto, na medida
em que progride a divisdo do trabalho, para se to,n_ﬁ dar emprego
constante a um namero igual de trabalhadores € preciso mozB:E_. pre-
viamente um estoque igual de mantimentos ¢ um estoque maior de ma-
teriais e instrumentos do que o que teria sido necessario em uma so-
ciedade em estdgio primitivo. Ora, o nimero de ﬁ.ﬂmwm_:;moqnw em cada
setor ocupacional geralmente aumenta com a divisao do .ﬁmvm_:o nesse
setor, ou melhor, é o aumento de seu nimero que possibilita aos tra-
balhadores subdividir o trabalho dessa maneira. N

Assim como a acumulagdo prévia de capital é necessdria para
se efetuar esse grande aprimoramento das forgas E.oa::a..mv do traba-
lho, da mesma forma ela conduz naturalmente a esse aprimoramento.
A pessoa que emprega seu capital para manter mao-de-obra necessa-
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riamente deseja empregd-lo de maneira a produzir a maior quantidade
de trabalho possivel. Por isso, ela procura disbribuir o trabalho entre
seus operdrios da melhor forma possivel e procura fornecer-lhes as me-
thores médquinas que ela mesma puder inventar ou comprar. Normal-
mente, suas habilidades e capacidades, sob esses dois aspectos, sao
proporcionais & quantidade de seu capital, ou seja, a0 nimero de pes-
soas que tiver condigdes de empregar. Por conseguinte, a quantidade
de atividades ndo somente aumenta em cada pais na medida em que
aumenta o capital que lhe dd emprego, mas também, em consegiiéncia
desse aumento, a mesma quantidade de atividades produz uma quanti-
dade muito maior de trabalho.

Esses sao, de modo geral, os efeitos do aumento do capital
sobre as atividades e sobre suas forgas produtivas. [...]

LivRo QuarTO

CapiTuro I1
Restri¢oes a importaciio de mercadorias estrangeiras
que podem ser produzidas no préprio pais

Ao se restringir, por altas taxas alfandegdrias ou por proibicoes
absolutas, a importagdo de bens estrangeiros que podem ser produzidos
no préprio pais, garante-se mais ou menos o monopdlio do mercado
interno para a inddstria nacional que produz tais mercadorias. Assim, a
proibi¢do de importar gado vivo ou géneros alimenticios salgados de
paises estrangeiros assegura aos criadores de gado da Gra-Bretanha o
monopolio do mercado intemo para a carne de agougue. As altas taxas
alfandegdrias impostas a importagdo de trigo, que em €pocas de abun-
dancia moderada equivalem a uma proibicio, garantem uma vantagem
similar aos cultivadores desse produto. Da mesma forma, a proibi¢do de
importar las estrangeiras favorece os fabricantes de 3. A manufatura da
seda, embora empregue exclusivamente matéria-prima estrangeira, con-
seguiu recentemente a mesma vantagem. A manufatura do linho ainda
ndo a conseguiu, mas estdo sendo dados grandes passos nesse sentido,
Analogamente, muitas outras categorias de manufatureiros tém obtido
na Gra-Bretanha um monopdlio total ou quase total em oposicio a seus
concidaddos. A variedade de mercadorias cuja importagio estd proibida
na Gra-Bretanha, de maneira absoluta ou em certas circunstancias, supe-
ra em muito o que facilmente supdem os que nao estiio bem familiariza-
dos com as leis alfandegarias.
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Nio cabe divida de que esse monopdlio do mercado interno
muitas vezes d4 grande estimulo aquele tipo especifico de industria
que se beneficia dele, e muitas vezes canaliza para ela um contingente
maior de mio-de-obra e de capital da sociedade do que o que de outra
forma teria sido empregado nela. Entretanto, talvez :mﬂ seja igualmen-
te evidente que tal monopdlio tende a m::._..w:Sﬂ a atividade geral da
sociedade ou a dar-lhe a direcdo mais vantajosa. .

A atividade geral da sociedade nunca pode ultrapassar aquilo
que o capital da sociedade tem condigdes de empregar. Assim como o
nimero de operdrios que podem ser empregados por uma Lcﬁm::_:m%_
pessoa deve manter certa propor¢do ao capital que ela possui, da mesma
forma o nimero de pessoas que podem continuamente ser empregadas
pela totalidade dos membros de uma grande mcn.namam deve manter uma
certa proporgio com o capital total dessa sociedade, nao uo_an:ao_mﬂsm_m
ultrapassar essa propor¢do. Nao hd regulamento no_sﬁn_m,_ que ucmwm
aumentar a quantidade de méo-de-obra em qualquer .wha_wauan m_ﬂ:
daquilo que o capital tem condigoes de manter. Podera apenas ammc_ﬁ
parte desse capital para uma diregdo para a qual, de outra forma, nao te-
ria sido canalizada: outrossim, de maneira alguma hd certeza de que essa
diregdo artificial possa trazer mais vantagens a sociedade do que aquela
que tomaria caso as coisas caminhassem ﬁmcgssmmanam_ _

Todo individuo empenha-se continuamente em descobrir a
aplicagdo mais vantajosa de todo capital que possui. m,:a m?:_u,. 0 .n_:m
o individuo tem em vista € sua prépria vantagem, € ndo a da sociedade.
Todavia, a procura de sua propria vantagem individual JmEmm_ ou,

antes, quase necessariamente, leva-o a preferir aquela aplicagdo que
acarreta as maiores vantagens para a sociedade. .

Em primeiro lugar, todo individuo procura empregar seu capi-
tal tdo proximo de sua residéncia quanto nomm?& e, non,.,.,,n@.._n_:m:a:ﬁm.
na medida do possivel, no apoio e fomento a atividade nacional, desde
que tal aplicagdo sempre lhe permita auferir o __:np._ _:o:.:m_ do capital,
ou a0 menos um lucro que ndo esteja muito abaixo disso.

Assim, pois, em paridade ou quase E:amn_m\ am __,_.Qom_ todo
comerciante atacadista prefere naturalmente o comercio _2,.”3.9 ao
comércio externo de bens de consumo € este s_ﬂ__ﬂo a0 comércio de
transporte de mercadorias estrangeiras. No comeércio interno, ,/n:,nm-
pital nunca esté durante tanto tempo longe de seu controle, como acon-
tece, muitas vezes, no caso do comércio externo de bens de consumo.
Ele _.m_.: melhores condi¢des de conhecer o cardter € a situagao das pes-
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soas em quem confia e, se ocorrer o caso de ser enganado, conhece
melhor as leis nacionais das quais se pode valer para indenizar-se. Em
se tratando do comércio de transporte de mercadorias estrangeiras, o
capital do comerciante estd4 como que dividido entre dois paises es-
trangeiros, sendo que nenhuma das parcelas necessariamente € (razi-
da para casa, nem fica sob sua vista e controle imediatos. O capital
que um comerciante de Amsterda emprega em transportar trigo de
Konigsberg para Lisboa, e frutas e vinhos de Lisboa para Konigsberg,
em regra, esta 50% em Konigsberg € 50% em Lishoa. Nenhuma par-
cela desse capital entra necessariamente em Amsterdd. A residéncia
natural de tal comerciante deve ser Konigsberg ou Lisboa, e somente
circunstancias muito especiais podem induzi-lo a preferir residir em
Amsterda. Todavia, a intrangiiilidade que esse comerciante sente em
estar tao longe de seu capital geralmente o leva a trazer parte tanto
das mercadorias de Konigsberg, destinadas ao mercado de Lisboa,
como parte das mercadorias de Lisboa destinadas ao mercado de
Konigsberg, a Amsterda; e embora isso necessariamente o obrigue ao
duplo 6nus de carregar e descarregar, bem como ao pagamento de al-
gumas taxas alfandegdrias, ndo obstante isso, para poder ter sempre
sob suas vistas e controle parte de seu capital, ele se submete de bom
grado a esse duplo 6nus extraordindrio. Assim ¢ que todo pafs que
tenha alguma participacio considerdvel no comércio de transporte ex-
terno de mercadorias sempre se torna o emporio, vale dizer, o merca-
do geral para as mercadorias de todos os diversos paises cujo comér-
cio ele movimenta. O comerciante, a fim de economizar um segundo
carregamento e descarregamento, sempre procura vender no mercado
interno o maximo que pode das mercadorias desses outros paises, para
transformar seu comércio de transporte em comércio externo de bens
de consumo. Da mesma forma, um comerciante ocupado no comércio
exterior de bens de consumo, quando recolhe mercadorias para mer-
cados estrangeiros, sempre terd satisfacdo, com lucro igual ou quase
igual, em vender o maximo possivel dessas mercadorias em seu pro-
prio pais. Ele poupa a si mesmo o risco e o incdmodo de exportar, sem-
pre que, na medida do possivel, transforma seu comércio externo de
bens de consumo em comércio interno. Se assim posso dizer, 0 merca-
do interno €, pois, o centro em torno do qual circulam continuamente
0s capitais dos habitantes de cada pais, e para o qual tendem constan-
temente todos, ainda que, em virtude de determinadas circunstancias,
esses capitais possam as vezes ser desviados desse centro e encontrar
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emprego em lugares ou paises _:_m_; distantes. OE S:M Hc”g_ﬂuwﬂw
um capital aplicado no mercado interno _Ece._ﬁ,mm:p.wsg ey
um contingente maior de atividade interna e assegura ren m_n .S_v__ o
a um contingente maior de habitantes do pais, do 9.5 um nﬁ,ﬁ_u ﬂ,om:,u
aplicado no comércio externo de ,g:_ﬂ de no:ﬁ:.:c,. Mm _:m”ﬂ:o ! :wu
um capital empregado no comercio .axﬁ::., de wn_‘d, de mﬁ_ﬁ:. F_. ,mﬁ_% "
senta a mesma vantagem em relagao a um capital igual aplic e
coméreio de transporte de mercadorias mm:m:,mw_zm. Eis ,an L%_m,mmnm
paridade ou quase paridade de lucros, Em_o Saz_(%_:,d_m.za .E,Nmm o
inclinado a aplicar seu capital da maneira que c_n.ﬂnfw .“_m, am_,.w: Bc >
sibilidades de sustentar a atividade interna a\zm._.,,wmc%q renda e emp
go a0 nimero méaximo de pessoas de seu proprio pais. N
Em segundo lugar, todo :aE._aé que emprega __.5.: ; w__...,o
no fomento da atividade interna :mcnmmﬁ_maﬂ:m Eon”_E oMMEME
dirigir essa atividade de tal forma que sua produgdo tenha o
e ncw._mm.a:_o da atividade € m%:_.o que esta moqwmnmwﬂm ao cﬂM,N
ou s matérias-primas aos quais € aplicada. ,Huzﬂmquﬁws.mjoMma.mc
_ se to for grande ou pequeno, _
w.“_mcna_wwqw%wmwam&om Mas, se amcmE emprega um wm_ur.__ﬁm_:mﬂm
fomentar a atividade, assim o faz mxo_wm_Amam:,”yxzmwoﬁm_wnww:%ﬁ aumm
> ientemente, sempre s¢ empennard no s ; : &8
Mwwwﬁwﬂwﬁamao daquela atividade cujo produto m.,o”:mn,.w:e_m._mwwkw_ﬁ
gir o valor maximo, isto €, daquele produto que possa ,.m_u, trocado p
m:muzaman méxima de dinheiro ou de ocqmm\_sm%mao:&_ .
Ora, a renda anual de cada sociedade € mmﬁnam.mxmpm_:n:.ﬂ Hmc..-
ao valor de troca da produgdo total anual de sua Eza&w. ou, _:MM_J”H
cisamente, equivale ao citado é;ow de troca. _u::m,:_s,:_m.g%_mmﬁ_”“ -
viduo procura, na medida do possivel, empregar .,nm r,.uw_,ma.&m omer
tar a atividade nacional e dirigir de tal Es:m.:m. essa E_i, i m:ﬁ.::u
produto tenha o mdximo valor possivel, mmm_m :_Q:.__Q.Fo qm_rw...mw,ﬁ_“.ﬁmam_._w
se esforga por aumentar a0 maximo uo\mm:i a _m:a.w anua n,ﬂ : ﬁ.r a_uzﬁ,,._
Geralmente, na realidade, ele niio tenciona promover o .:.:%F? ﬁﬂ plico
nem sabe até que ponto o estd promovendo. Ao Es.qm.ﬁ_: o_:.mm ,,:,_H ,a-
vidade do pafs e ndo de outros paises, .m_w tem em ,,,_”E %a_”_ﬂ $ c,m nﬁ__,_
pria seguranga; e, orientando sua atividade am ta _:M:.qm_,__c w;::m :
produgdo possa ser de maior valor, v apenas a seu J_u.qom,. Jﬂ Eszm
neste, como em muitos outros casos, € levado Qﬁé m:n. por _M? .
vel a promover um objetivo que nao fazia parte de suas intengoes. / ;
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nem sempre € pior para a sociedade que esse objetivo ndo faga parte das
intengdes do individuo. Ao Perseguir seus préprios interesses, o indivi-
duo muitas vezes promove o interesse da sociedade muito mais eficaz-
mente do que quando tenciona realmente promové-lo. Nunca ouvi dizer
que tenham realizado grandes coisas para o pais aqueles que simulam
exercer o comeércio visando ao bem piiblico. Efetivamente, é um artifi-
CI0 Ndo muito comum entre os comerciantes, e nio sao necessarias mui-
tas palavras para dissuadi-los disso.

E evidente que cada individuo, na situagio local em que se
encontra, tem muito melhores condigoes do que qualquer estadista ou
legislador de julgar por si mesmo qual o tipo de atividade nacional no
qual pode empregar seu capital, e cujo produto tenha probabilidade de
alcangar o valor maximo. O estadis(a que tentasse orientar pessoas par-
ticulares sobre como devem empregar seu capital ndo somente se
sobrecarregaria com uma preocupagio altamente desnecesséria, mas
também assumiria uma autoridade que seguramente ndo pode ser con-
fiada nem a uma pessoa individual nem mesmo a alguma assembléia
ou conselho, e que em lugar algum seria tdo perigosa como nas maos
de uma pessoa com insensatez e presuncao suficientes para imaginar-
se capaz de exercer tal autoridade.

Outorgar o monopélio do mercado interno ao produto da ativi-

dade nacional, em qualquer arte ou oficio, equivale, de certo modo, a
orientar pessoas particulares sobre como dever empregar seus capitais
— 0 que, em quase todos os casos, representa uma norma initil, ou
danosa. Se os produtos fabricados no pais podem ser nele comprados
130 barato quanto os importados, a medida ¢ evidentemente inditil. Se,
porém, o pre¢o do produto nacional for mais elevado que o do impor-
tado, a norma ¢ necessariamente prejudicial. Todo pai de familia pru-
dente tem como principio jamais tentar fazer em casa aquilo que custa
mais fabricar do que comprar. O alfaiate ndo tenta fazer seus proprios
sapatos, mas compra-os do sapateiro. O sapateiro nao tenta fazer suas
proprias roupas, e sim utiliza os servigos de um alfaiate. O agricultor
ndo tenta fazer ele mesmo seus Sdpalos ou sua roupa, porém recorre
aos dois profissionais citados. Todos eles consideram de seu interesse
empregar toda sua atividade de forma que aufiram alguma vantagem
sobre seus vizinhos, comprando com uma parcela de sua produgio —
ou, 0 que € a mesma coisa, com o preco de uma parcela dela — do
0 mais de que tiverem necessidade.

ADAM SMITH + §3

O que é prudente na conduta de qualquer 33_._5 mm:_nc_mxm

dificilmente constituird insensatez :m_nw:acé de um mqwﬂ% q,ﬂﬁﬂﬁm?
um pais estrangeiro estiver em condigoes de scm._o‘:.”‘...‘r_ﬂ%_ oo
cadoria a prego mais baixo do que o da mercadoria fa :mw am__. :oﬁw
mesmos, ¢ melhor compréa-la com uma parcela da ?,wm__:w%o, n_ :_:,5
propria atividade, empregada de r.:.:_m que ﬁoimnuév au n:ﬂcn“,mm.o:m_
vantagem. A atividade geral de um pais, por ser .,m:%_,m Eonm:“m g
ao capital que lhe dd emprego, ndo a_::_::mm com isso, m me o o
ma como nao diminui a atividade dos ?o:mm_ozm; mn_ﬂﬂawsam e
dos; o que apenas resta € descobrir a maneira pela g:;m M _ﬂmus”n mwmm
aplicada para trazer a maior vantagem possivel. Ora, cer h_ﬂ, v T.Em
atividade ndo ¢ empregada com o mdximo de vantagem se for _“mﬂao
para um produto que € mais barato E_mnao. se compra aﬂw nJ:n% ndo
se fabrica. O valor da produgao anual n.m, m:,fgmam am_ pais cer M_:
diminui mais ou menos quando ele é mn_:n_aqﬁ:—n impedido de E,ﬁ““
duzir mercadorias que n<._an_:m:6:.ﬁ tém mais caoq;ao‘nzm mmHWm
cadoria que estd orientado a produzir. Segundo nm w:moﬁh ﬂmww e
mercadoria poderia ser comprada _._oa a prego mais baixo do q -
produzi-la no pafs. Por isso, poderia ter sido 85@5_,”5 com M_:._WN% ¥
apenas — isto €, com apenas uma n.w:m .n_o prego das n._n:ww_ oqc ﬂ.._:\.u.
a atividade empregada por um capital _mwp_ teria an.cw__ 0 m_ uU
caso se deixasse a atividade nacional seguir seu caminho :mE.B _ MJ
sa forma, a atividade do pais ¢ desviada de um a_:?nmo mais ,.éw“-
joso de capital e canalizada para um emprego menos eméﬂo”wmnm 1
.mn@:m:.u_:n:ﬁ, o valor de troca n_m.” produgdo anual mo.wm_v. ao0 s
aumentar — como pretende o legislador - snnnmmn_:a_.am:a :.o s
por forca de cada norma que imponha tais restrigdes a importagao.
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