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O que é valor?

 Que “problema” ou “desafio” estou resolvendo?

 É importante para meu cliente/sociedade?

 Qual o significado?

 Qual a facilidade oferecida?

 ...

Fonte: https://www.strategyzer.com/books/value-proposition-design



Agora é sua vez
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Exemplo

Aproveitar a 
aposentadoria,
Economizar, 
Manter-se 
saudável.  

Socializar, 
Ter uma vida mais 
ativa, 
Viajar com segurança 

e tranquilidade, 
Ter histórias para 
contar aos netos.

Falta de cia,
Falta de 
Conhecimento, Medo 
/ Receio, 
Problemas de saúde 
ou locomoção.

Viagens com grupos por 
afinidade, 
Atividades de integração, 
Clube da terceira idade, 
Bailes frequentes, 
Exercícios e cardápio 
saudável.

Pacotes em grupo, 
Vendas em domicilio, 
Seguro de vida, 
Plantão médico,
Traslados c/ veículo 
especial.

Pacotes de 
viagem e 
serviços para 
terceira idade
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