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Nova marca do Habib’'s, Box30 vira
franquia em 2012

Séao Paulo - Com a mesma proposta que levou o Habib’s a se tornar a terceira maior rede de
alimentacdo em faturamento do pais — baixo preco e alto volume de vendas —, Alberto Saraiva
esta testando um novo formato de franquia para langar no mercado, o Box30.

A férmula é simples: o cardapio oferece 30 itens diferentes, com precos que variam de
R$0,89 a R$ 2,90. Ao comprar mais de 30 unidades de qualquer produto, o cliente leva o
dobro da quantidade paga. “Se pedir 30 coxinhas, leva 60 coxinhas. Se pedir 30 quibes, leva
60 quibes. Se pedir 30 latas de Coca-Cola, leva 60 latas de Coca-Cola”, resume Saraiva.

Embora esteja em teste em apenas uma unidade, localizada no bairro do Jabaquara, em Sao
Paulo, o modelo vem apresentando resultados satisfatorios. A loja chega a vender 40 mil
unidades de salgados por més, faturando cerca de R$ 100 mil.

A receita fica bem abaixo dos R$ 400 mil que uma loja do Habib’s fatura, em média, ao més.
Em contrapartida, o investimento € bem inferior. O gasto para montar uma unidade do Habib’s
pode variar de R$ 700 mil a R$ 1,5 milhdo. J4 uma loja Box30 sai do papel por R$ 150 mil a
R$ 300 mil.

“Tinhamos muitos candidatos a franqueados que ndao conseguiam fazer o investimento
sozinhos e acabavam tendo que se associar a alguém para montar o negécio. O Box30 surgiu
da necessidade de atender esse publico”, conta Saraiva.

O empresario estava em férias em Miami quando teve a ideia de montar a nova franquia.
Observando a rede de sorveterias Cold Stone, que tem mais de mil unidades em
funcionamento nos Estados Unidos, vislumbrou o potencial de uma operag¢ao de menor porte,

http://exame.abril.com.br/pme/noticias/nova-marca-do-habibs-box30-vira-franquia-em-2012 1/3



17/03/2016 Nova marca do Habib’s, Box30 vira franquia em 2012 | EXAME.com

com menor faturamento, mas que poderia se multiplicar mais rapidamente.

“Conclui que tihhamos que montar um negdocio com potencial de abrir mil unidades, faturando,
em média, R$ 100 mil por més cada. A partir dai comecei a idealizar a Box30. Foi um
processo de engenharia reversa”, conta.

Entre 0 momento do “insight” e o inicio da operagao da unidade piloto foram apenas 55 dias.
A pré-produgdo dos salgados — que sé&o apenas finalizados na hora de servir na loja — é feita
na mesma cozinha central que abastece todas as unidades do Habib’s e do Ragazzo, rede de
comida italiana que também pertence ao grupo.

Com o sucesso da primeira unidade piloto, a rede se prepara para abrir mais cinco unidades
do Box30 ainda este ano, todas proprias. A marca s6 comecara a ser vendida como franquia
a partir do ano que vem. “Estamos testando o conceito primeiro, como fizemos com as outras
bandeiras”, justifica Saraiva.

Com 400 unidades em funcionamento, entre restaurantes com as bandeiras Habib’s e
Ragazzo, a rede € socia em pelo menos 50% delas. O percentual de participagao varia de
unidade para unidade.
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