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Apos desafiar o setor de smartphones,
chinesa Huawei parte para a nuvem

M2 Huawel

A Huawei esta desafiando a HP, a Dell e a Cisco no fornecimento de servidores e outros equipamentos para centros de
dados. PHOTO: REUTERS

Por JURO OSAWA
Segunda-Feira, 12 de Setembro de 2016 00:04 EDT

A Huawei Technologies Co. ja é uma das trés maiores fabricantes mundiais de
smartphones e equipamentos para redes de telecomunicacdes em participacio de
mercado. Agora, a gigante chinesa de tecnologia esta colocando a mira no mercado de
computacdo em nuvem dominado por pesos-pesados ocidentais.

A Huawei esta desafiando a Hewlett Packard Enterprise Co., a Dell Inc. e a Cisco Systems
Inc. no fornecimento de servidores e outros equipamentos para centros de dados, os
principais componentes da computa¢do em nuvem, adotando a estratégia que usou para
expandir suas vendas de smartphones e de equipamentos de telecomunicacdes ao longo
dos anos: precos competitivos e investimento pesado em pesquisa e desenvolvimento.

“Sem duvida, vamos ser um lider neste setor. Temos capacidade paraisso”, disse o vice-
presidente Guo Ping em uma entrevista ao The Wall Street Journal, acrescentando que a
empresa planeja gastar pelo menos US$ 1 bilhdo de seu orcamento de pesquisa e
desenvolvimento todos os anos em equipamentos e sistemas operacionais para centros
de dados. No ano passado, o investimento em P&D da Huawei foi de aproximadamente
US$ 9 bilhoes.
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Com sede em Shenzhen, a Huawei, fundada ha trés décadas pelo ex-engenheiro do
exército chinés Ren Zhengfei, tem pouca chance de se expandir nos Estados Unidos,
onde seus equipamentos de telecomunicacdes foram efetivamente proibidos por
questoes de seguranca nacional. Analistas dizem que é improvavel que a empresa
chinesa se torne um fornecedor para empresas como Amazon.com Inc., Facebook Inc. e
Alphabet Inc. — a holding do Google —, que criam seus proprios centros de dados para
oferecer os servicos em nuvem que permitem a empresas e consumidores acessar
aplicativos e armazenar informacoes remotamente.

Mas na Europa, Russia e

Cofres cheios Africa, onde as redes sem fio

A Huawei investe pesado para 0 orcamento de pesquisa da da Huaweijé estao sendo

avancar no mercado de servidores Huawei disparou em anos recentes ,
usadas, ela esta bem

B Participacio no mercado global M Total investido em pesquisa . .
de servidores, em vendas e desenvolvimento p051C1onada paracrescer,
Em % Em bilhes de yuans dizem os analistas. Entre os
100 60
B e clientes de centros de dados
0 Fataeprse da Huawei estio a telefonica
— — Dell .
a0 alema Deutsche Telekom AG e
60 - B Lenovo ..
B Huawel o banco central da Russia.
40 ~ Inspur

20 N . . .
A medida que mais clientes

40 ——— Qutras

corporativos se tornam
0 o cautelosos quanto a seguranca
1T 2015 1T 2016* 2011 2012 2013 2014 2015 . -
da informacao, eles constroem
suas proprias plataformas de

nuvem exclusivas e a Huawei

*Estimativa MNota: 10 bilhdes de yuans = US5 1,49 bilhao
Fontes: Gartner; Huawei THE WALL STREET JOURNAL,

vem tentando se expandir nesse segmento lucrativo, oferecendo equipamentos
altamente personalizados e software para centros de dados privados. A estratégia é mais
um plano ambicioso da empresa, que ja € a terceira maior fornecedora de smartphones
do mundo e espera superar as rivais Apple Inc. e Samsung Electronics Co. para se tornar
alider do mercado em cinco anos.

Para a Huawei, a infraestrutura da internet é uma extensao do seu negocio de
equipamentos de rede, conforme as operadoras constroem mais centros de dados para
oferecer armazenamento em nuvem e aplicativos. Tecnologicamente, ha uma
sobreposicdo entre equipamentos de telecomunicacao e de centro de dados, afirma a
empresa.

A Huawei compete globalmente com a HPE, a Cisco e a também chinesa Lenovo Group
Ltd. em equipamentos e com a VMware Inc., unidade da EMC Corp., e a Microsoft Corp.
em sistemas operacionais usados em centros de dados. Na China, a Huawei desempenha
o papel de um provedor de servicos de nuvem semelhante ao da Amazon.com.
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A Huawei registrou uma receita de 395 bilhoes de yuans (US$ 59 bilhées) em 2015, com
cerca de 60% provenientes de equipamentos de telecomunicacdes e 33% de produtos de
consumo, como smartphones. Ela ndo divulga as vendas relacionadas aos centros de
dados, parte das quais estéo incluidas no faturamento da divisdo de equipamentos de
telecomunicacdo. A Huawei emprega cerca de 170 mil pessoas em todo o mundo,
incluindo cerca de 80 mil funcionarios de P&D.

O numero de pesquisadores e engenheiros que trabalham em tecnologias para centros
de dados aumentou drasticamente, passando de 3 mil em 2012 para 16 mil este ano, disse
Guo. A Huawei néo estd apenas aumentando seu orcamento de pesquisa, mas também
melhorando sua equipe de vendas no exterior.

Esses esforcos comecam a dar frutos. Os mercados estrangeiros agora representam
cerca de 40% da receita da Huawei de produtos e servicos de infraestrutura de internet,
ante 25% no ano passado, gracas ao crescimento na Europa, Russia e Africa, disse Guo. A
empresa gera cerca de 60% da sua receita total fora da China, de acordo com seu balanco
de 2015.

Fora da China, um desafio para a Huawei sera construir aliangas com parceiros de
negdcios que mantém relacdes de longa data com fornecedores de equipamentos
ocidentais, diz Chris Barnard, analista da firma de pesquisa IDC. “A Huawei tem que se
esforcar mais do que suas rivais”, diz Barnard, acrescentando que a empresa ainda
precisa se provar em termos de servicos e suporte técnico.

A Huawei tem tentado fechar mais parcerias internacionais. Na semana passada, ela
convidou 20 mil clientes, parceiros de negdcios e especialistas do setor para uma
conferéncia de computacdo em nuvem, em Xangai. Executivos da Intel Corp. e da
provedora de software para empresas SAP SE estavam entre os palestrantes.

“No que diz respeito a tecnologia usada na computacdo em nuvem, a Huawei ndo esta
atras de suas rivais ocidentais”, diz Thomas Aschenbrenner, diretor de vendas e
marketing da T-Systems International GmbH, que oferece uma plataforma de
computacdo em nuvem usando a tecnologia da Huawei. A T-Systems, unidade da
Deutsche Telekom, também trabalha com a Cisco.

Alguns clientes da Huawei dizem que parte de sua atracio sio seus precos baixos. Nem a
Huawei nem os seus clientes divulgam informacdes sobre precos, mas no mercado
mundial de servidores, por exemplo, a presenca da empresa até agora se concentra no
segmento de equipamentos baratos. No primeiro trimestre, a Huawei ficou em quarto
lugar entre as fabricantes de servidores em termos de vendas. Mas com base na receita,
elando ficou entre os cinco maiores fornecedores, de acordo com a firma de pesquisas
Gartner.

Na China, a Huawei ja ¢ um dos principais fornecedores de equipamentos de centro de
dados, ajudada em parte pelos desafios que suas rivais estrangeiras enfrentam no pais.
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As agéncias estatais do pais tém cada vez mais migrado para fornecedores de tecnologia
chineses por causa de preocupacgdes ligadas a seguranca nacional.

No mercado americano de centros de dados, as tensdes relacionadas a seguranca
cibernética entre Washington e Pequim devem limitar as perspectivas da Huawei, dizem
analistas. A Huawei reconhece os desafios. “Percebemos que o mercado americano ¢ um
reduto dominado por um monte de outros fornecedores”, disse Guo, acrescentando que
a Huawei ainda esta explorando oportunidades nos EUA.
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