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POLIIe =
CRONOGRAMA

23/11/2023 [Entrega monografia + artigo

4-6/12/2023 Apresen’rogao

7/12/2022 |Apresentagéo 4 melhores trabalhos
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POLII

SOBRE APRESENTACAO

A apresentacdo serd vista por, pelo menos, dois professores do
curso. O orientador pode convidar um membro externo.

Voceé terd 20’ de apresentacdo + protétipo.

Depois, serdo 20’ de arguicdo sobre a apresentacdo e sobre a
monografia.

Pontualidade e preparacdo prévia sdo fundamentais.
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AULA DE HOJE

=*Conteldo e montagem da apresentacdo

"Defesa do trabalho
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POLIIe =

PORQUE APRESENTAR?




POLII

CONTEXTO

Seu TF é um trabalho de qualidade, que atende as exigéncias cientificas e
tecnoldgicas impostas pelo problema que vocé se propds a analisar e resolver...

Objetivo da aula

® Ajudar vocé a organizar a apresentagdo, de modo a
valorizar o seu trabalho!
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POLIIe =

MARKETING PESSOAL

Marketing pessoal é quando o profissional consegue utilizar suas habilidades e
qualificacdes para se diferenciar, alavancar sua carreira e desenvolver uma marca
pessoal.

O que vestimos

Como falamos r

Como andamos

A soma do bom trabalho
com a boa imagem é o

Como olhamos marketing pessoal.

Nossos gestos

Nossa postura
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POLIIe =

ROTEIRO




POLII

DIAGNOSTICO

Qual o perfil da audiéncia? Professores e colegas

Qual o propdsito do evento?

Qual meu objetivo com essa apresentacdo?
Quanto tempo terei disponivel? 20 minutos!!!

Quais sdo os pontos fortes, que interessam a audiéncia, do
meu trabalho?

A partir do diagnéstico tem-se estabelecido o contetddo
da apresentacao!
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POLIIe =

DAKARA NANI? SO WHAT? WHO CARES?

Quando estiver construindo sua
SO \N H AT? apresentagdo, coloque-se no lugar da
audiéncia e pergunte-se:
E dai??2??
Reflita sobre os pontos que sdo realmente
relevantes no seu trabalho.
Isso é importante?

Se vocé ndo souber responder, tire da sua

W H O CA R ES ? apresentacdo! Vocé tem 15 minutos para

apresentar um projeto de um ano (ou mais)!
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POLIIe =

“Quando vou pescar, ndo penso sobre o que mais me
agrada. Penso sempre na preferéncia dos peixes.

Meu primeiro cuidado & ndo iscar o anzol com morangos cobertos com leite
condensado, pelo contrario, costumo sempre pendurar uma minhoca...
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3 PONTOS FUNDAMENTAIS

Se o seu publico pudesse lembrar
de apenas trés coisas sobre o
apresentagdo de vocés, o que
vocés gostariam que fosse?

Facam uma apresentacdo enxutaq,
conectada, direta aos 3 pontosli!!
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POLIIe =

ROTEIRO — DIVISAO DO CONTEUDO

A estrutura da apresentacdo é primordial.

A estrutura deve ser montada de modo a conduzir o raciocinio da audiéncia para a
mensagem principal;

Sem elq, seu estilo maravilhoso e étimos recursos de suporte ficardo inudteis;

Use grande parte do seu tempo para delinear suas idéias e configurd-las de forma
|6gica.

Se suas idéias ndo sdo claras, sera impossivel projetar a estrutura adequada mais
tarde, quando vocé for criar imagens e documentos de suporte.
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POLIpe=

Na maioria das vezes, as apresenta¢ées com as quais trabalho ndo sdo bem organizadas e
ndo comynicam uma histéria de forma clara ou memordvel. Cada apresentador tem uma
histéria para contar, seja treinando, vendendo, informando ou motivando. Mas muitas vezes
o publico é submetido a apenas uma longa sequéncia de manchetes e tépicos. Uma parte
critica do meu processo com um cliente é o que chamo de "escultura de histéria”. Dedicamos
muito tempo moldando e enquadrando su@ histdria antes de tocar no PowerPoint. O design
s6 vem depois de definirmos sua histéria da melhor e mais atraénte forma.

Michael Schwartz

co-autor do livro “The Power Structure of American Business”, Beth A. Mintz And Michael Schwartz

Extraido de: https:/ /ileighahne.wordpress.com/2011/03/19 /are-your-slides-a-sleep-aid/
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Mensagem principal

Conteldo

Pequenos trechos

Imagens e palavras-chave

POLI
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POLIIe =

PREPARANDO A
APRESENTACAQ O que colocar nos slides & como?




POLIICS
OLHE PARA A DIREITA

"4




VISUAL — CONFECCAO DE SLIDES

*Slides tem identidade visual. Pense em fonte, tamanho...

*Lembre-se: os slides sdo destinados a apoiar a narragcdo do locutor, e +7/iuh

ndo fazer o locutor supérfluo.

*Slides ndo possuem textos longos... Defina o que fica nos slides,
priorizando uma mensagem principal!

*Slides ndo sdo cépias de pdginas do trabalho...
*Prefira imagens a textos!
*Uma ideia por slide. Slide atulhado é slide ignorado.

*Ndo exagere nos efeitos especiais (use nenhum ou poucos efeitos)...

Trabalho de Conclusao de Curso
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“You're not allowed to use
the sprinkler system to keep
your audience awake."
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[SI=TH] 5P

ABSORVEDOR DE ENERGIA DE IMPACTO

Particularmente a absor¢do de energia de impacto de forma
controlada tem sido tema de diversas pesquisas nas Ultimas
décadas. Este assunto desperta especial interesse na indistria
de veiculos de transportes, que visa constantemente uma maior O
seguranga para os ocupantes.

Leio b

ou
escuto??

Tubos de paredes finas apresentam elevado valor de absorcdo
de energia especifica (energia por unidade de volume) e
constituem o tipo mais comum de absorvedor de energia de
impacto.

O mecanismo ideal de absor¢do de energia de impacto através
de tubos consiste no seu sanfonamento progressivo e controlado.
Este fendmeno é chamado de flambagem progressiva.
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POLIIe =

ABSORVEDOR DE ENERGIA DE IMPACTO

Absorcdo controlada de

73kg Bm
energia de impacto M.

Tubos de paredes finas

Flambagem progressiva.

Picture superiority effect (algo como efeito de superioridade da imagem)
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POLIIe =
EM RESUMO...

Fruta pomdidea (carnuda), na qual o ovdrio amadurecido e o tecido circundante
tornam-se carnudos e comestiveis. Quando colhidas, sdo geralmente
arredondadas, com 5-10 cm (2-4 polegadas) de diametro e algumas tonalidade Isso
de vermelho, verde ou amarelo; eles variam em tamanho, forma e acidez vocé
dependendo da variedade.

mostral




ILUSTRACOES

figuras interessantes, de preferéncia
alta qualidade;

e B e

Source Decibels (dB)
Turbo jet airplane 150
Truck without muffler 90
Noisy class, gymnasium, alarm clock,

2 g 80
police whistle
Average residence 40
Quiet room 20
Lowest audible sound 0

Trabalho de Conclusao de Curso
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coloridas, e fotos (por favorl) de

Modelamento

de Sistemas Sensores

Microcontroladores

Lowest audible sound
Quietroom
Residence

Class

Truck

Turbo Jet airplane

0 50 100 15

0
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POLIIe =

USE A FERRAMENTA CORRETA

Por exemplo, que grafico vou utilizar??22
(esqueca tabelas, na maioria das vezes)

Grafico de barras: comparacdo de itens
Graficos de linha: mostrar tendéncias ao longo do tempo

Graficos de pizza: enfatizar proporgdes

Fluxogramas: mostrar processos e conexoes
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POLIIe =

CUIDADO COM ERROS DE PORTUGUES

Os tropecos de portugués referentes a grafia e concordéncia comprometem
sua imagem e reputagdol

Mistakes are ke cockrogches.

ﬁ'zzaﬂzg one means (hal there
are a¢ least 30 more.
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POLIIe =

PRIMEIRO E ULTIMO SLIDE

CONEXAO: Primeiro slide deve informar, de maneira clara e
atraente, qual o objetivo da apresentagdo! O Gltimo deve enfatizar
sua mensagem.

WHAT YOU'RE GOING TO TELL THEM, REPETITIUN
TELL THEM, THEN TELL THEM WHAT
YOU JUST TOLD THEM. REAFFIRMS YOUR POSITION

ON AN ARGUMENT AND HELPS
GET THE AUDIENCE ON YOUR SIDE.

https:/ /www.slideshare.net /bigfishpresentations /slideshare-closing-v3/30-If_you_remember_to_remain
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POLII

PRIMEIRO SLIDE: START STRONG

Vocé & ouviu isso antes: as primeiras impressdes sdo poderosas. Acredite.
Os primeiros 2-3 minutos da apresentacdo sdo os mais importantes. O
publico quer gostar de vocé e eles vao dar-lhe alguns minutos no inicio
para envolvé-los - ndo perca a oportunidade. A maioria dos
apresentadores falha aqui porque se diverte indo muito a fundo em
informagdes supérfluas ou seu histérico pessoal /profissional, etc.

Garr Reynolds
Best-selling author, Speaker
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POLIIe =




A

Zonta et al., loT enabled autonomous
snow blower at AD2MLabs, Induscon
2021, Séo Paulo, Brazil.
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POLII

ANTEPENULTIMO SLIDE

Logo antes de dizer “obrigado” e “até breve”, é hora de resumir o
conteUdo da sua apresentagdo...

O Ultimo slide técnico deve ressaltar a conclusdo final do trabalho!l

Use este slide para fechar todas as “pontas soltas” do seu assunto
principal e conclua. Alcance o seu objetivo. Ndo deixe nada no ar.

De maneira sucintal
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PENULTIMO SLIDE: CREDITOS E POLIEC
AGRADECIMENTOS

Vocé deve citar os trabalhos cujas imagens foram aproveitadas em
sua apresentagdo, da mesma maneira que vocé fez na sua
monografia.

Inclua agradecimentos aqueles que colaboraram para o sucesso
do seu trabalho.
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POLIIe =

ULTIMO SLIDE

Sua impressado final deve ser tdo boa quanto a primeira

Mensagem final

" E comum colocar uma citagdo na sua apresentagdo. Lembrar de uma frase perfeita
dita por uma grande eminéncia no assunto é 6timo quando vocé quer persuadir ou
causar um grande impacto nos seus ouvintes.

" Use emogdes para persuadir o publico. Vocé explicou todos os detalhes técnicos do
seu trabalho. Agora, vamos dar uns toques emotivos para o que vocé quer
transmitir.

Agradecimento ao puUblico

Seu contato
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POLIIe =

SUA APRESENTACAO

20 minutos de

apresentagdo
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POLIIe =

APRESENTADOR — GRUPO!

Todos os integrantes do grupo devem apresentar!

Nunca deixe que nenhum
limite tire de vocé a

ambicdo da auto-

superagao.
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POLII

DICAS GERAIS

Segundo estudos na drea de comportamento humano, a primeira impressdo
que uma pessoa tem da outra se baseia:

=55% em sua aparéncia e agoes;
238% em seu tom de voz;

*7% na propriedade intelectual, ou seja, no que é falado.
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POLII

COMECE SEMPRE APRESENTANDO
VOCE E SEU TIME

Ndo se esquega de se identificar
antes de falar.

Seu time é composto de seu
parceiro de trabalho, seu
orientador. Ndo é hora de
agradecer aos pais e
colaboradores.
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POLIIe =

DEVO MEMORIZAR MINHA APRESENTACAOQ?

R

E3

Ndo necessariamente. Mas vocé deve ter

a seqiéncia clara em sua memoéria. s "&’F
. ¥
Harmonia
Yo
apresentador x apoio visual ,// Jides
Use as mesmas palavras do texto. s
Vocé deve saber o slide que vem a Wi

=

seguir, e como fazer a transi¢do para
ele. Memorize as conexdes da sua
apresentagdo.

N
vocé
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POLIIe =

CONFIANCA




POLIIe =

CUIDADO...

... com a informalidade excessiva: 80“ T“’“ nE Pissnn

* “Os cara |& disseram...”
" “Deu pau na simulagdo...”
= “A gente chutou esse valor porque...”

.. com o gerundismo:
* “Nés vamos estar transmitindo para vocés...”

.. com frases como:
* “O algoritmo performou bem”

... com as expressées de final de frase:
= “Ta2”, “Certo?” 0"E "
= “Td me entendendo?” E“EMPI."

* Ruidos vocais”: éééé, aaaagq, ...

AO CONSEGUE DAR UM
SEM FALAR "tipo assim” ™=
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POLIs
CUIDADO...

... com o ego inchado...

= “Ey fiz...”

- “Eu caleuler...” Mesmo que seu parceiro

ndo tenha feito nada, ndo

= “Eu descobri...”

é hora de lavar roupa

suja...

Ndo perca tempo com
o 6bvio, vocé conhece
sua plateia.
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CUIDADO...

... com o uso de exemplos que vocé leu ou ouviu mas ndo
entende muito bem...

... € frases que vocé ndo sabe explicar...

Trabalho de Conclusao de Curso



POLIIe =

DEFENDENDO SEU
TRABALHO
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POLIIe =

TRUQUES. ..

Para avancgar seus slides, use um controle pequeno e portdtil. Ndo abuse do

laser na ponta... %

Lembre-se da Tecla B

Olho no relégio...

Olho na audiéncia...




ERROS IMPERDOAVEIS...

Chegar atrasado
Cometer erros de portugués!

“50% dos entrevistados num processo de seleg¢to néo passam
por causa dos erros em portugués”

Innovia Training & Consulting



POLIIe =

SLIDES EXTRA NAO TEM CUSTO!

Lembre-se: Vocé pensou, priorizou e definiu quais as partes importantes
de seu trabalho.

E as perguntas?

F(s)=_£3+me‘5’f(r]dt’ J’udv=u-v—fvdu ’

u=e_5t’ du=—se™*
Faca slides com grdficos, fotos, que possam L@ =] e »
- : w=falp | av=] reagyy-ro
esclarecer assuntos polémicos e ou o
resumo de alguma formulag¢do que vocé = ’
ndo detalhou (quase nunca detalhar 0
1

0
dedu¢do de formula é uma boa ideial) L e POt = e s [ e A dt:(%\ f(w))_{efé-o.f@H

0

E{f’ft)}=f ™5t F1(D) dt = g=5t . f(5) —ff(r) s-eTtdt
1]

F(s)
s F(s) » SL{F(O)Y=—F(0) + s F(s) ’ L@ =—F(0) + s 2{f (N



POLIpe=

AQ RESPONDER PERGUNTAS

Ndo seja “engracadinho’” com a banca, seja honesto, ndo enrole.
Em todos os momentos: seja cortés e profissional.

Escuta Empatica: Saber ouvir a mensagem e transformar em informacdo. Entender o
que estd sendo perguntado. Saber ouvir também é uma arte, exige empatiq,
concentragdo, energia.

Nado se prolongue nas respostas: procure restringir-se a pergunta em si e dé
respostas concisas. As respostas deverdo ser claras e objetivas. Evite divagar, esticar
ou, ainda pior, “chutar”, enrolando a banca.

O NOME de uma pessoa é para ela o som mais DOCE

e mais IMPORTANTE que existe em qualguer idioma
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POLIIe =
LIDE BEM COM PERGUNTAS DIFICEIS!

OH. 1

: DEAR, IF YOU
SHOULD'VE

DONT KNOW
| THE ANSWER,
JUST TELL

HOW DO THEY KNOW TUE THEY DRIVE BIGGER AND || THEN THEY WEIGH THE
LOAD LIMIT ON BRIDGES, | | RIGGER TRUCKS QVER THE LAST TRUCK. AND

Seiq educho ao responder, mesmo pAD? 1 | BRIDGE UNTIL IT BREAKS . REBUILD THE BRIDGE

/

/ N ': I

=0

que a pergunta seja tola ou ja tenha i AU

sido feita por outro membro da

banca.

Nunca deixe de se posicionar, durante

"8
2
4
@
i
LS
N
£
5
i
i

a apresentacdo e quando for

questionado. Muitas vezes ndo expomos nossa opinido por receio de sermos agressivos ou arrogantes.

Foque em uma comunicag¢do ndo-violenta, palavras positivas. Coloque suas ideias, ndo deixe as
oportunidades passarem.

Caso ndo compreenda uma pergunta, peca d pessoa que a reformule. Se ndo souber responder (e isso
pode acontecer) reconhecga isso mesmo diante da banca.

Ndo demonstre contrariedade ou nervosismo se ndo souber responder a pergunta. Diga que ndo sabe
responder. Vocé ndo é obrigado a saber todas as respostas e a banca saberd compreender sua

honestidade e sinceridade.
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POLIIe =

SHOOT YOURSELF
Se bem estruturada, IN THE FOOT

a apresentagao =
valoriza suas ideias ( 2
e propostas —
enquanto uma e
apresentacdo i il
rvim....

FINALMENTE

Trabalho de Conclusao de Curso 47



F I M Boa sorte a todos!
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