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ACEITACAO MODIFICATIVA,
REGRA DA IMAGEM ESPELHADA
E FORMACAO DO CONTRATO

Cristiano de Sousa Zanetti

“[...] aprontei-me todo; e como estava defronte do espelho, levantei os

olhos. e... nio Ihes digo nada; o vidro reproduziu entdo a figura integral;
u - 1

nenhuma linha de menos, nenhum contorno diverso™.

Machado de Assis
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Convengiio de Viena; 5. 4 formagdo do contrato 1o C adigo Civil;
6. Solugdo do caso conforme o Cédige Civil; 7. Conclusdo: 8.
Referéncias.

1 INTRODUCAO

A Convengdo de Viena das Nagdes Unidas sobre Contratos de
Compra e Venda Internacional de Mercadorias foi aprovada em 11.04.1980,
em conferéncia diplomatica especialmente convocada para tal finalidade, na
qual tomaram parte 62 Estados Nacionais. O texto entrou em vigor em 1° de
janeiro de 1988. Contabilizadas as mais recentes adesOes, suas regras s
tornaram obrigatérias para paises que, considerados em conjunto, respondem

1

MACHADO DE ASSIS, Joaquim Maria. O espelho. In: Papéis avulsos. Rio de Janeiro:
Lombaerts, 1882. p. 256. Disponivel em: <http://www.brasiliana.usp.br>. Acesso em: 12
jan. 2011.
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por aproximadamente 90% (noventa por cento) do valor negociado no co-
mércio mundial®.

No final de 2010, o regramento foi encaminhado ao Congresso Na-
cional pela Presidéncia da Repﬁblica3. Se for chancelado pelos deputados e
senadores, o Brasil finalmente se juntard a seus principais parceiros comer-
ciais. Argentina, China, Estados Unidos, Franca e Itdlia figuram entre os
primeiros subscritores da Convengdo de Viena. Praticamente a totalidade dos
demais paises latino-americanos e membros da Unifio Europeia ja aderiu ao
texto®. A iniciativa presidencial é digna de encémios. Como ensina a doutri-
na, a cooperaco € essencial ao desenvolvimento do comércio internacional e
o consenso é a melhor maneira de leva-lo adiante’.

Diante da provavel adesdo do Brasil a Convengdo de Viena, salta
aos olhos a conveniéncia de promover a comparagdo entre o regramento
internacional e o doméstico. O contraste afina a compreensdo, pois evidencia
as similitudes e diferengas entre normas destinadas a disciplinar essencial-
mente o mesmo tipo contratual. A histéria demonstra a utilidade dos estudos
comparativos para aprimorar a doutrina e, como consequencia, os trabalhos
legislativos nela fundados.

As virtudes da Convengdo de Viena se devem ao fato de seus re-
datores terem se debrugado tanto sobre o sistema romanistico, como sobre a
experiéncia do Common Law, sempre com o escopo de cunhar normas con-
formes ao espirito que anima a compra e venda internacional de mercado-
rias. Precisamente por isso, ha diversos pontos de convergéncia entre o texto
internacional e o regramento brasileiro. A compra e venda € uma figura co-
nhecida desde tempos imemoriais e mereceu fundada aten¢io dos juristas
que desenvolveram seus estudos no seio da tradigdo romanistica, a4 qual se
filia o direito patrio. Nunca é demais salientar que a compra e venda foi um
dos primeiros negocios passiveis de conclusdo mediante o mero consenso’ e
que sua disciplina é frequentemente invocada para esclarecer o regramento
aplicavel a generalidade dos contratos sinalagmaticos.

Nem sempre, contudo, os termos da legislagéio patria coincidem
com os da Convengdo de Viena. O exame das discrepéncias é especialmente
interessante, uma vez que amplia os horizontes do estudioso ¢ permite dis-

Cf. <http://www.cisg-brasil.net>, consultado em 08.12.2010.
*  Cf. Mensagem da Presidéncia 636/10, publicada no Dirio Oficial da Unido em 05.11.2010.
Cf. <http://www.uncitral.org>, consultado em 07.01.2011.

Cf. LAFER, Celso. Comércio intemacional: férmulas juridicas e realidades politico-
econdmicas. In: Revista de direito mercantil, industrial, econdmico e financeiro 13:72.

¢ Cf. Gai. 3,135.
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cutir de maneira concreta o modo mais adequado de solucionar dado conflito
de interesses. O debate é um conhecido método de aperfeicoamento intelec-
tual. No direito romano havia, inclusive, um género literario especialmente
dedicado a tanto. As disputationes se propunham a examinar de maneira
critica os diferentes pareceres sobre dado caso, a fim de definir a solugéo que
mais bem se ajustava a situagio que estava a reclamar a intervengdo dos
juristas7.

Ao confrontar o regramento da Convengio de Viena com o do Co-
digo Civil, parece haver diferencas de relevo concernentes & aceitagao. Se-
gundo a percepgdo corrente, a aceitagdo ¢ a declaragdo de vontade por forca
da qual se conclui determinado contrato, mediante adesdo a oferta recebida.
A primeira vista, a disciplina da Convengdo de Viena parece ser mais sofi sti-
cada, uma vez que admite a conclusdo do contrato ainda que a aceitagac nao
corresponda exatamente a proposta. De acordo com seu art. 19 (2), modifi-
cacdes secundarias promovidas pelo aceitante ndo séo suficientes para impe-
dir a formagdo do negdcio juridico, salvo se o respectivo destinatirio objetar
tempestivamente.

O Cédigo Civil, por sua vez, segue orientagao aparentemente mais
rigida. Por forga de seu art. 431, a aceitagdo com adigdes, restrigdes ou mo-
dificagdes ndo conduz & conclusdo do contrato. Nessa hipotese, conforme o
mesmo dispositivo legal, a chamada aceitagao modificativa € convertida em
nova proposta. A formagdo do contrato dependera, portanto, de ulterior ma-
nifestagdo de vontade do outro contratante. Caso a nova proposta seja repu-
tada oportuna, o contratante externard sua aquiescéncia e o contrato restara
aperfeicoado. Se a resposta for negativa, o negécio ndo seri concluido. Em
qualquer hipétese, contudo, a aceitagio modificativa ndo basta a conclusdo
do negdcio, seja qual for sua importdncia na economia do contrato.

Segundo se depreende dessa répida analise, a Convengéo de Viena
e 0 Cédigo Civil dio respostas diversas 4 mesma questfo. No dmbito inter-
nacional, a aceitagdo modificativa parece ser suficiente & conclus@o do con-
trato, ao passo que no doméstico sua natureza é sempre a de nova proposta,
razio pela qual a conclusdo do contrato depende da concordéncia do respec-
tivo destinatario.

A confirmagio do que sugere o primeiro exame comparativo de
ambos os textos legais, contudo, reclama analise mais aprofundada. Para
tanto, aproveita considerar concretamente a questio, a partir do estudo de um

7 Cf. GROSSO, Giuseppe. Lezioni di storia del diritto romane. 5. ed. Torino: Giappichelli,
1965. p. 392; BURDESE, Alberto. Manuale di diritto privato. 4. ed., 3% rist. Torino: Utet,
2003. p. 36.
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interessante litigio no qual se discutiu a possibilidade de formagéo do con-
trato em caso de aceitagdo modificativa. Convém, assim, expor os fatos e
verificar, em seguida, a solu¢io dada ao problema pela Convengdo de Viena
e pelo Codigo Civil, respectivamente.

2 A CONTROVERSIA

Trata-se de caso julgado por cimara arbitral chinesa, para dirimir
contenda entre duas companhias, uma sueca e outra local®. Por comodidade
expositiva, a sociedade sueca serd doravante denominada “Comprador” € a
chinesa “Vendedor”. Em 5 de junho de 2000, o Vendedor ofereceu ao Com-
prador a aquisigio de 10.000 (dez mil) toneladas de determinada mercadoria,

“pelo preco de US$ 78,00 (setenta e oito délares norte-americanos) por tone-
lada, FOB, Zhang Jia Gang, China.

Dois dias mais tarde, em 7 de junho de 2000, o Comprador exter-
nou seu interesse em adquirir a mercadoria e solicitou ao Vendedor que lhe
enviasse via fax tanto a minuta do contrato, como de uma carta de crédito,
reputada necessaria & conclus@o do negécio. Em atengao ao pedido, o Ven-
dedor remeteu a minuta de contrato pouco depois, em 9 de junho de 2000.

Ao receber o instrumento, o Comprador houve por bem promo-
ver duas modificacdes. Em primeiro lugar, eliminou a estipulago que
impedia transportar a mercadoria em navios com idade superior a 20 (vinte)
anos. Além disso, alterou a cldusula que dispunha sobre a remuneragao do
transportador.

No dia 14 de junho de 2000, o Vendedor enviou uma mensagem
via fax para o escritorio do Comprador situado em Hong Kong, na qual deu
noticia de que o contrato néio havia sido concluido, tendo em vista as modifi-
cagdes promovidas na minuta originalmente enviada. Em adi¢do, esclareceu
que a execucdo do negdcio seria prontamente suspensa e pediu ao Compra-
dor que niio expedisse a carta de crédito inicialmente solicitada.

Nio obstante a manifestagio do Vendedor, o Comprador insistiu na
celebracdo do contrato € enviou a carta de crédito. Sobreveio entdo missiva
do Vendedor em 22 de junho de 2000, na qual reiterou que o contrato ndo
havia sido formado e afirmou que a carta de crédito carecia de sentido. O
Comprador respondeu nessa mesma data, para enfatizar que as modificagbes
eram irrelevantes para o Vendedor, dada a presenca da clausula FOB. Tam-

8 Cf. China International Economic and Trade Arbitration Comission — CIETAC, j. 10.06.02.
Disponivel em: <http:/www.unilex.info>. Acesso em: 17 nov. 2010.
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bém informou que as mercadorias ja haviam sido vendidas a dada compa-
nhia italiana e que experimentaria importantes prejuizos se fosse forgado a
adquirir produtos substitutivos. Instou, por fim, o Vendedor a dar integral
cumprimento ao pactuado.

No dia seguinte, 23 de junho de 2000, o Vendedor ofereceu res-
posta, na qual salientou que as modificagoes promovidas no contrato, ati-
nentes 2 idade do navio e a remuneragfio do transportador seriam importan-
tes, para novamente rechagar a conclusao do negocio. De mangira coerente a
sua linha de raciocinio, asseverou que o Comprador ndo poderia responsabi-
liza-lo por eventual prejuizo experimentado por incumprimento do ajustado
com a companbhia italiana.

Diante da recusa do Vendedor em entregar as mercadorias, o Com-
prador adquiriu novos produtos junto a uma companhia de Cingapura, pelo
preco de USS 98,50 (noventa e oito délares e cinquenta centavos) por tone-
lada. Tendo em vista que o Comprador se comprometeu a alienar 7.000 (sete
mil) toneladas & companhia italiana, seu prejuizo corresponde a diferenca
entre o valor pago pela mercadoria e aquele originalmente proposto pelo
Vendedor.

De acordo com o Comprador, as mercadorias foram adquiridas
junto 4 companhia de Cingapura por um prego inferior ao de mercado e ti-
nham as mesmas caracteristicas daquelas cuja entrega havia sido ofertada
pelo Vendedor. N3o hé registro de que tais afirmages tenham sido questio-
nadas no curso da arbitragem.

Nio houve ulterior composigo entre as partes e o Comprador re-
quereu a instauragdo de painel arbitral em 23 de julho de 2001, a fim de ob-
ter a condenagdo do Vendedor a ressarcir, em esséncia, 0s prejuizos decor-
rentes da aquisi¢io da mercadoria necesséria para atender a avenga celebrada
com companhia italiana.

3 A FORMACAO DO CONTRATO NA CONVENCAO DE
VIENA’

A Convengiio de Viena se ocupa da aceitagdo modificativa em seu
art. 19. Chegou a hora de transcrevé-lo:

® O autor agradece vivamente a0 advogado Gustavo Santos Kulesza, mestrando em direito
internacional junto a Faculdade de Direito da Universidade de S3o Paulo, pelo auxilio na
realizagdo da pesquisa que serviu de subsidio para interpretar a Convengfo de Viena.
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Art. 19

(1) A reply to an offer which purporis to be an acceptance but contains
additions, limitations or other modifications is a rejection of the offer and
constitutes a counter-offer.

(2) However, a reply fo an offer which purports to be an acceptance but
contains additional or different terms which do not materially alter the
terms of the offer constitutes an acceptance, unless the offeror, without
undue delay, objects orally to the discrepancy or dispatches a notice to
that effect. If he dees not se object, the terms of the contract are the ferms
of the offer with the modifications contained in the acceptance.

(3) Additional or different terms relating, among orher things, to the price,
payment, quality and quantity of the goods, place and time of delivery,
exfent of one party's liability to the other or the seitlement of disputes are
considered to alter the terms of the offer materially.

A primeira parte do art. 19 reproduz a regra prevista em pratica-
mente a totalidade dos ordenamentos juridicos ocidentais. Os contratos ser-
vem a secundar o pretendido pelas partes. Nao podem, portanto, ser conside-
rados concluidos se houver divergéncia entre elas, fato verificado sempre
que o destinatario da oferta repute necessario alterar o conteiido do negdcio
projetado. A doutrina costuma qualificar essa norma como regra da imagem
espelhada, para evidenciar que o contrato somente resta formado se a aceita-
¢Ao corresponder exatamente a oferta. A expressao em lingua inglesa é parti-
cularmente feliz: the mirror image rule ]

Para o estudioso habituado a examinar o direito brasileiro, chamam
atengdio as partes subsequentes do artigo, sem correspondéncia no ordena-
mento pétrio. De acordo com o art. 19 (2), a aceitagfio modificativa pode
conduzir 4 conclusdo do contrato, desde que ndo altere de maneira impor-
tante os termos do negocio e a outra parte ndo externe tempestivamente seu
inconformismo. A norma é complementada pelo art. 19 (3), por forga do
qual sdo reputadas relevantes as modificagdes relacionadas as seguintes
clausulas: preco, qualidade e quantidade das mercadorias, lugar e tempo da
entrega, extensdio da responsabilidade das partes € modo de resolugdo de
conflitos. :

Segundo os comentarios do primeiro projeto, preparado pela Uni-
ted Nations Commission on International Trade Law, a Uncitral, o proposito
da norma foi o de permitir a formagdo do contrato nas hipdteses em que a

10 of SCHLECHTRIEM, Peter; SCHWENZER, Ingeborg (Eds.). Commentary on the UN
Convention on the International Sale of Goods (CISG). 2. ed. Oxford: Oxford Univer-
sity Press, 2005. p. 233. Os comentarios referidos ao longo do texto sdo todos da lavra de
Peter Schlechtriem.
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regra da imagem espelhada néio fomece resultados adequados. Trata-se exa-
tamente do caso em que o destinatdrio da oferta acredita ter concluido o
contrato, por ndo haver razbes que permitam reputar como substanciais as
alteragdes por ele promovidas. A regra foi projetada para disciplinar, em
especial, as negociagGes levadas a efeito sem maior formalidade, nas quais
as partes se comunicam por meio de correspondéncias simples, como, & épo-
ca, os telegramas, e hoje, os correios eletronicos' .

A norma ¢ inspirada na Convengio de Haia, dada a luz em 1° de
julho de 1964, com o propdsito de harmonizar o regramento atinente a for-
magio do contrato de compra e venda internacional de mercadorias. Na parte
pertinente, o referido texto legal dispde o seguinte:

Art. 7

1. An acceptance containing additions, limitations or other modifications
shall be a rejection of the offer and shall constitute a counter-offer.

2. However, a reply to an offer which purporis to be an acceptance but
which contains additional or different terms which do not materially alter
the terms of the offer shall constitute an acceptance unless the offeror
promptly objects to the discrepancy; if he does not so object, the terms of
the contract shall be the terms of the offer with the modifications con-
tained in the acceptance.

Embora ainda esteja em vigor, a Convenggo de Haia ndo tem des-
pertado maior interesse junto aos estudiosos. Com toda probabilidade, isso
se deve ao fato de seu regramento ter sido incorporado por poucos paises.
Precisamente por essa razdo, alias, a formagdo do contrato também ¢ disci-
plinada pela Convengdo de Viena que, como visto, foi subscrita pelas nagdes
que mais ativamente participam do comeércio internacional. Conforme escla-
rece a doutrina, a norma remonta a Lei de Contratos da Suécia de 19[5‘2. Na
versdo inglesa, o texto do pais escandinavo apresenta o seguinte teor™:

Section 6

A reply which contains an acceptance but which, by reason of any addi-
tion, restriction or reservation does not conform with the offer, shall be
deemed to constitute a rejection in conjunction with a new offer.

Cf. Secretariat commentary. Disponivel emu: <http://www.cisg.law.pace>. Acesso em: 19
nov. 2010.

12 of SCHLECHTRIEM, Peter; SCHWENZER, Ingeborg (Eds.). Commentary, cit., p. 232-
233.

Cf. A versdo inglesa foi colhida no sitio <http://www.zeteo.nj.se>, em 14.12.2010.
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The aforementioned provisions shall not apply where the offeree believes
it to correspond to the offer, and where this fact must have been realized
by the offeror. In such cireumstances the offeror shall, should he wish to
repudiate the acceptance, se inform the offeree without unreasonably
delay. Should he fail to do so. a contract shall be deemed to have con-
cluded through, and in accordance with, the acceptance.

A comparagio entre a norma da Conveng&o de Viena e os respecti-
vos modelos legislativos pde em evidéncia duas diferengas importantes. Em
primeiro lugar, a Convengdo de Haia e a Lei de Contratos sueca de 1915 ndo
apresentam um rol de modificagdes reputadas substanciais, como aquele
previsto no art. 19 (3) da Convengdo de Viena. Além disso, foi abandonado
o0 recurso ao critério subjetivo reclamado pela legislagdo da Suécia, pois a
conclusdo do contrato nfo esta condicionada & demonstragdo de que o desti-
natério da oferta acredita ter aceitado, nem de que o ofertante estaria cons-
ciente desse fato.

O regramento da aceitagdo modificativa foi largamente discutido
no curso dos trabalhos legislativos. Como §é facil supor, as excegdes previstas
po art. 19 (2) e (3) no foram acolhidas sem oposigdo. O texto proposto pela
Uncitral foi objeto de vivo debate na 10° reunido do comité formado pelas
delegagbes diretamente envolvidas na redagdo das regras, havida em 18 de
margo de 1980%.

A principal obje¢do & possibilidade de formag#o do contrato por
meio da chamada aceitagfio modificativa foi a inseguranga. De acordo com
os representantes de diversos paises, notadamente do Reino Unido e da Bul-
garia, admitir a concluso de um contrato, ainda que a aceitagio néo corres-
ponda integralmente a oferta, gera grande dificuldade para precisar se o ne-
gbcio foi celebrado. Seria preferivel, portanto, que o texto contivesse apenas
a regra tradicional, atualmente constante do art. 19 (1).

Também € digna de nota a contestago externada pelos representan-
tes da Espanha e da antiga Tchecoslovaquia. Ambos salientaram que a regra
prevista no que viria a ser art. 19 (2) colide com a norma constante do atual
art. 18 da Convengio de Viena, segundo o qual o siléncio ndo basta a conclu-
siio do contrato. Embora essa etapa do raciocinio nio tenha sido explicitada,
parece fora de divida que a objegdo parte do pressuposto de que a aceitagdo
modificativa tem a natureza de nova proposta e que, portanto, importa sempre
considerar a conduta do respectivo destinatario, para aferir se a avenga restou
celebrada. Nio pode haver divida a respeito, se sobrevier ulterior manifesta-

14 Cf. Summary records of meetings of the first committee. Disponivel em: <http://www.
cisg.law.pace>. Acesso em: 19 nov. 2010.
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¢io que concorde com as modificaces promovidas. N&o & essa hipétese de
fato, todavia, que o art. 19 (2) pretende regrar. De acordo com a percepgdo dos
representantes da Espanha ¢ da Tchecoslovaquia, diversamente do sugerido
pela leitura do atual art. 18, o dispositivo permite a conclusdo do contrato pelo
siléncio, caso as modificagBes nfo sejam importantes.

Nio obstante as objegdes, prevaleceu a possibilidade de conclusdo
do contrato por meio da aceitagdo modificativa. Foi acolhida a orientagdo
proposta pela Uncitral e defendida, sobretudo, pelos representantes dos Esta-
dos Unidos da América e da Noruega. O argumento central foi o de que a
regra atualmente constante do art. 19 (2) é necessaria para preservar o prin-
cipio da boa-fé e evitar que modificagdes de pouca relevancia permitam que
certa parte se refugie na regra da imagem espelhada para, em verdade, se
arrepender de um negdcio que sabe ter sido concluido e, com isso, aprovei-
tar-se, por exemplo, de uma variagdo favoravel do prego das mercadorias
comercializadas. Os representantes da Finlindia e do Japao lembraram a
frequéncia com que os contratos comerciais s30 concluidos nos moldes do
art. 19 (2) e insistiram na adog&o da regra.

A votagdo foi apertada. Por 22 votos a favor e 20 contra, foi pre-
servada a orientagdo proposta pela Uncitral e, consequentemente, permitida a
conclusdo do contrato por meio da aceitagdo modificativa’®. Desse modo, o
texto da Convengdo de Viena promoveu 0 que parece ser uma importante
inovagdo em relagdo tanto ao ordenamento brasileiro, como aqueles comu-
mente empregados como padrido comparativo.

A 10? reunidio do comité também serviu para que fosse discutida a
insergdo do rol atualmente previsto no art. 19 (3). Na redagfo original, sua
aplicagdio estava sujeita ao exame de aspectos subjetivos, com o que o texto
muito se aproximava da Lei de Contratos da Suécia, de 1915. Os elementos
atualmente previstos no art. 19 (3) eram reputados essenciais, salvo se as
circunstancias do caso autorizassem o sedizente aceitante a acreditar que as
modificagdes promovidas seriam conforme ao pretendido pelo ofertante. Foi
acolhida a proposta enderegada pelo representante da Bulgéria, que sugeriu a
exclusdo dos elementos subjetivos, por reputa-los como fonte de inseguranga
no Ambito do comércio internacional. Nesse particular, a votagdo foi mais
folgada. A nova redagio recebeu 28 votos favoraveis e 13 contrarios.

A extensdo do rol de modificagdes qualificadas como substanciais,
hoje presente no art. 19 (3), também foi debatida. Na 10? reunifio do comité,
o representante da Franga chegou a propor que a lista fosse reduzida ao pre-

Y5 Cf. Legislativ history. Disponivel em: <http://www.cisg.law.pace>. Acesso em: 19 nov. 2010.
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¢o, a quantidade ¢ 3 qualidade das mercadorias. Nas demais hipoteses, seria
necessario examinar a importancia das modificagdes, de acordo com as cir-
cunstancias do caso. Embora a emenda tenha sido rejeitada, a consideragdo
dos respectivos debates se mostra oportuna, dado que se chegou a afirmar
que os elementos atualmente constantes do art. 19 (3) seriam presumidos
essenciais, e que, portanto, poderiam ser reputados secundérios, conforme as
circunstancias do caso. Essa linha de raciocinio foi defendida pelo represen-
tante da Bélgica e, sobretudo, pelo da Franga, o jurista Jacques Ghestin.

Na doutrina, discute-se sobretudo a respeito do caréter substancial
ou secundario das alteracdes promovidas pelo destinatario da oferta. O rol
constante do art. 19 (3) ndo é considerado taxativo, embora haja autorizado
parecer em sentido diverso'®. Admite-se, portanto, que as modificagSes rela-
tivas a elementos nele nio previstos também sejam reputadas essenciais.
Alteragdes atinentes a clausula penal, ao direito de arrependimento, a manei-
ra de embalar e enviar as mercadorias podem assumir relevincia decisiva em
dado contexto'’.

Os estudiosos discutem se os elementos previstos no art. 19 (3) po-
dem assumir carater secunddrio, se isso for autorizado pelas particularidades
do caso. Mudangas destinadas a conceder um desconto superior ao inicial-
mente pedido, a dispensar o comprador dos custos do transporte e a aumen-
tar o prazo de garantia inicialmente solicitado, a despeito de figurarem na
lista do art. 19 (3), tendem a apresentar relevancia secundéria e, portanto,
ndo obstam a formagio do contrato, a menos que o ofertante se manifeste
tempestivamente de forma contraria. Naturalmente, fatores particulares po-
dem sugerir solugo diversa. Tudo depende do exame das circunsténcias do
caso, como o tipo de mercadoria envolvida, a extensio da ordem de compra,
as relagbes entre as partes, sua respectiva posigdo econdmica etc. O onus da
prova do carater secundario das modiﬁca?()es promovidas recai sobre a parte
que entende ter sido concluido o contrato N

Nizo hé consenso relativamente ao momento da formagfo do con-
trato. O texto dos arts. 18 (2) e 23 da Convengdio de Viena sugere que a re-
cepedo da aceitagdio seja o suficiente. De acordo com essa linha de racioci-
nio, a objegdo tempestivamente externada pelo ofertante impede em carater

Cf. ADAME GODDARD, Jorge. Estudios sobre la compraventa internacional de
mercaderias, 1991, p. 100. Disponivel em: <htip://www.bibliojuridica.org>. Acesso em:
06 jan. 2011.

17 Cf. SCHLECHTRIEM, Peter; SCHWENZER, Ingeborg (Eds.). Commentary, cit., p. 237.

18 Cf. SCHLECHTRIEM, Peter; SCHWENZER, Ingeborg (Eds.). Commentary, cit., p. 236-
240.
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retroativo a celebragdo do neg(')ciolg. Também € possivel interpretar, no en-

tanto, que o contrato resta concluido apés o decurso do prazo razoavel para a
. SqAL - . . o 0

recusa. Nessa hipotese, o siléncio circunstanciado se presta a aperfeu;oa—lo2 ;

De acordo com a interpretagio da Suprema Corte austriaca, a lista
constante do art. 19 ndo é taxativa e seus elementos podem assumir carater
secundério, se assim for indicado pelas circunstancias do caso, com especial
consideraciio pelas negociagdes havidas e relagdes comerciais previamente
mantidas entre as partes. Nessa mesma decisdo, o Tribunal concluiu que as
modificacfes que favorecem o ofcrente’nﬁo reclamam aceitacdo expressa, a
fim de que reste concluido o contrato™. O exame de outros julgados de-
monstra que foram consideradas secundérias as modificagGes relativas aos
seguintes elementos: critério para revisdo do preco ’; prazo para rejeitar as

. - ¥ ~ ~ 3
mercadorias enviadas™: data da entrega do bem™ ¢ a forma da transagao %

A regra veiculada pela Convengdo de Viena foi tida em alta consi-
deragdo pelos redatores dos projetos de unificagdo dos direitos dos contratos
ora em curso. Os Principios Unidroit dispdem da seguinte maneira a respeito
da chamada aceitagio modificativa:

Art. 2.1.11 (Modified acceptance)

(1) 4 reply to an offer which purports to be an acceptance but contains
additions, limitations or other modifications is a rejection of the offer and
constitutes a counter-offer.

(2) However, a reply to an offer which purports fo be an acceptance but
contains additional or different terms which do not materially alter the
terms of the offer constitutes an acceptance, unless the offeror, without
undue delay, objects fo the discrepancy. If the offeror does not object, the
terms of the contract are the terms of the offer with the modifications
contained in the acceptance.

19 Cf SCHLECHTRIEM, Peter; SCHWENZER, Ingeborg (Eds.). Commentary, cit., p. 240.

20 of ADAME GODDARD, Jorge. Estudios, cit., p. 102. Disponivel em: <http://www.
bibliojuridica.org>. Acesso em: 06 jan. 2011.

2 Oberster Gerichsthof, j. 20.03.97. Disponivel em: <http://cisgw3.law.pace.edu/cases/
970320a3.html>. Acesso em: 10 dez. 2010.

2 Cf Court d'Appel de Paris, j. 22.04.92 & Cour de Cassation, j. 04.01.95, ambos disponi-
veis em: <tittp://www.unilex.info>. Acesso em: 10 dez. 2010.

3 Of Landeericht Baden-Baden, j. 14.08.91. Disponivel em: <http://cisgw3.law.pace.edu/

cases/9108 14z 1.html>, Acesso em: 10 dez. 2010.

Cf. Oberlandesgericht Naumberg, j. 27.04.99. Disponivel em: <http://cisgw3.law.pace.

edu/cases/990427g1 html>. Acesso em: 10 dez 2010.

% Cf China International Economic and Trade Arbitration Comission — CIETAC, j-
01.04.93. Disponivel em: <http://www.unilex.info>. Acesso em: 10 dez. 2010.

24




626 Cristiano de Sousa Zanetti

A versio mais recente dos Principios Unidroit, publicada em 2004
e traduzida para a lingua pc)rmgl.nasa2 , preservou a redagdo proposta pelo
texto original, veiculado dez anos antes. Para exemplificar a aplicagéio do
regramento, os Principios Unidroit se referem ao caso da compra de certa
méquina, a ser testada nas instalagdes do adquirente. Ao aceitar a encomen-
da, o vendedor externa sua pretensdo de que o teste seja feito na sua presen-
ca. Nessa hipotese, deve-se considerar formado o contrato com 0 acréscimo
proposto pelo vendedor, 2 menos que o comprador objete tempestivamente.

Comparado ao regramento que o inspirou, a principal diferenga re-
side na eliminagio do rol de modificagdes reputadas essenciais, constante do
art. 19 (3) da Convengiio de Viena. De acordo com a linha de raciocinio des-
envolvida pelos redatores dos Principios Unidroit, seria impossivel estabele-
cer a priori uma relagdo de alteragdes especialmente importantes, a ponto de
impedir a formagdo do contrato. Somente as circunstancias do caso podem
revelar a importincia da intervencio do destinatario da oferta e, consequen-
temente, definir se restou aperfeicoado o negdcio, desde que ndo sobrevenha
objecdo por parte do outro contratante.

Os Principios Unidroit apresentam interessante exemplo relaciona-
do a clausula arbitral para esclarecer porque nZo foi seguida a orientagdo
prevista na Convengdo de Viena. Como regra, o acréscimo de estipulagio
destinada a submeter & arbitragem eventual litigio entre as partes impede a
conclusdo do contrato. Pode ocorrer, entretanto, que a solugdo arbitral seja
prética frequente e até mesmo padronizada em dado setor de mercado. Nessa
hipétese, sua inser¢do ndo modifica substancialmente o teor do pacto e, por-
tanto, nio obsta a conclusfio do negocio, salvo se, naturalmente, o ofertante
apresentar objecdo tempestiva.

O Anteprojeto do Cédigo Europeu dos Contratos, cuja ultima ver-
sdo data de 1999, segue a mesma linha de raciocinio. Sua disciplina ¢ analo-
ga a prevista nos Principios Unidroit:

Art. 16. Acceptation

[..] 6. Une acceptation non conforme a l'ofre équivaut a un refus et
constitue une nouvelle offie, sauf ce qui est prévu a I'alinéa suivant.

7. 8i I'acceptation contient des clauses différents, mais qui n’apportent pas
de modification substantielle & I'offre dans la mesure oit elle concernent
des aspects marginawx du rapport, et si l'auter de I'offre ne communique
pas promptement son désaccord a propos de telles modification, le confrat
est réputé conclu dans un sens conforme al'acceplation.

26 Cf. VILLELA, Jodo Baptista (Ed.). Principios Unidroit relativos aos contratos comer-
ciais internacionais. Sao Paulo: Quartier Latin, 2009.
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Os Principios do Direito Europeu dos Contratos, em redagéo cunha-
da em meados da década de 90 do século passado, se filiam a4 mesma cor-
rente. Seu texto, porém, apresenta um interessante acréscimo, voltado a pre-
cisar os casos em que o contrato resta concluido, a despeito do carater modi-
ficativo da aceitagio. Da mesma maneira prevista na Convengio de Viena, a
pronta objegdo do ofertante impede o aperfeicoamento do negocio. Além
disso, o contrato ndo pode ser tido por celebrado se o ofertante expressa-
mente condicionar sua conclusdo 2 integral aceitagdo da oferta. Também ndo
surge o vinculo obrigacional se a parte que promoveu as modificacdes con-
dicionar a celebragdo da aven¢a a futura aquiescéncia do destinatario da
respectiva declaragdo de vontade e nio sobrevier resposta positiva dentro de
prazo razoavel.

Article 2:208: Modified Acceptance

(1) A reply by the offeree which states or implies additional or different
terms which would materially alter the terms of the offer is a rejection
and a new offer.

(2) A reply which gives a definite assent {0 an offer operates as an ac-
ceptance even if it states or implies additional or different terms, provided
these do not materially alter the terms of the offer. The additional or dif-
ferent terms then become part of the contract.

(3) However, such a reply will be treated as a rejection of the offer if:

(a) the offer expressly limits acceptance to the terms of the offer; or

(b) the offeror objects to the additional or different terms without delay; or
(c) the offeree makes its acceptance conditional upon the offeror’s assent
to the additional or different terms, and the assent does not reach the of-
feree within a reasonable time.

A regra foi integralmente reproduzida pelo art. IL. — 4:208 do re-
cente Draft Common Frame of Reference, publicado em 2009. Seus comen-
tarios ecoam aqueles constantes dos Principios Unidroit, a0 esclarecer que a
adogiio de uma lista semelhante & prevista no art. 19 (3) da Convengdo de
Viena poderia ter, no méximo, carater meramente ilustrativo. Por essa razdo,
preferiu-se confiar no devido exame das circunstincias do caso, critério jul-
gado mais adequado para precisar a importincia das modificacbes promovi-
das pelo destinatario da oferta. Para exemplificar o regramento, recorre-se
novamente & clausula arbitral que, segundo os usos de dado setor, pode as-
sumir maior ou menor relevancia®’.

27 Cf. BAR, Christian von; CLIVE, Eric. Principles, definitions and model rules of Euro-
pean private law. Draft Common Frame of Reference (DCFR). Full edition. Munich:
Sellier, 2009. v. L, p. 324-325.




028 Cristiano de Sousa Zanetti

A casuistica formada a partir da aplica¢do do art. 19 (3) da Con-
vengio de Viena pde em xeque a orientagio sugerida por sua simples leitura.
Pelo menos em duas oportunidades foram proferidas decisGes que qualifica-
ram certas modificagées como secundérias e, portanto, concluiram pela for-
macdo do contrato, a despeito de se tratar de alteragdo qualificada como
substancial pelo referido dispositivo legal. Os casos julgados referiam-se,
respectivamente, ao critério de revisdo do prego” e & data de entrega das
mercadorias™. Nio é demais salientar que os representantes da Bélgica e da
Franga defenderam que o art. 19 (3) contém apenas uma presungao, passivel
de ser refutada pelas particularidades do caso concreto™.

Vicissitudes, todavia, sdo corriqueiras em textos legais. Muito mais
relevante é o fato de o regramento da Convengao de Viena disciplinar a for-
magio da compra e venda de maneira particularmente sofisticada. Procura-
se, em sintese, aperfeigoar a disciplina tradicional, a fim de preservar o ex-
ternado como querido pelas partes, desde que as modificagdes promovidas
por quem pretende aceitar sejam destituidas de maior importancia e nao so-
brevenha tempestiva declaragdo de discordancia do ofertante original.

4 SOLUCAO DO CASO CONFORME A CONVENCAO DE
VIENA

A aplicagdo do regime da Convengdo de Viena permite solucionar
o caso sem dificuldade. Conforme exposto, o art. 19 (2) do texto legal ad-
mite a conclusio do contrato pela aceitagio modificativa, posto que as alte-
ragdes promovidas pelo destinatario da oferta ndo sejam importantes. A
norma é complementada pelo art. 19 (3), o qual impede a formagéo do con-
trato, se tais alteragdes recairem sobre certos elementos, a saber: o pre¢o, 0
pagamento, a qualidade e a quantidade das mercadorias, o lugar e momento
da entrega, a extens3io da responsabilidade das partes e, finalmente, o meio
de solugdo das respectivas controvérsias.

No caso sob exame, o destinatirio da oferta promoveu duas altera-
¢des no corpo do contrato, ambas relativas ao transporte das mercadorias.
Em primeiro lugar, eliminou a estipulagdo que limitava a idade dos navios a

28 Cf. Court d'Appel de Paris, j. 22.04.92 ¢ Cour de Cassation, j. 04.01.95, ambos disponi-

veis em: <http://www.unilex.info>. Acesso em: 10 dez. 2010. )

Cf. Landgericht Baden-Baden, j. 14.08.91. Disponivel em: <http://cisgw3.law.pace.edw/
cases/910814g1.html>. Acesso em: 10 dez. 2010.

Cf. Summary records of meetings of the first committee. Disponivel em: <http:/fiwww.
cisg.law.pace>. Acesso em: 19 nov. 2010.
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20 (vinte) anos. Além disso, modificou a clausula referente a remuneragéo
do transportador. Como narrado, as partes divergem precisamente sob a for-
mag#o do contrato. De acordo com o Vendedor, tais modificagdes obstam a
conclusio do negocio. Segundo o Comprador, o contrato foi concluido e o
Vendedor deve responder pelo respectivo inadimplemento.

A disciplina do art. 19 (2) da Convengéo de Viena impde que se
verifique se as modificagdes promovidas pelo Comprador tém carater subs-
tancial. Nenhuma delas se enquadra no art. 19 (3), hipétese em que, a princi-
pio, seriam julgadas relevantes, a ponto de evitar a criagdio do vinculo juridi-
co entre as partes. Por conseguinte, torna-se necessario examinar a sua im-
portancia a partir do estipulado pelas partes.

Os dados faticos do caso evidenciam nunca ter havido controveérsia
relativa ao prego das mercadorias. O Comprador nio questionou o valor
proposto pelo Vendedor, correspondente a US$ 78.00 (setenta e oito délares
norte-americanos) por tonelada, FOB, Zhang Jia Gang, China. Trata-se de
aspecto da maior relevancia, cuja devida consideragio é imprescindivel a fim
de solucionar o caso conforme o regramento da Convengdo de Viena.

A clausula FOB implica que todos os custos do transporte correm
por conta do Comprador. FOB € um dos chamados International Commer-
cial Terms, ou simplesmente Incoterms, e abrevia as palavras free on board.
Niio h4 divida sobre seu significado no comércio internacional: a responsa-
bilidade do vendedor se encerra quando as mercadorias transpdem a amura-
da do navio, no porto de embarque indicado. Daf em diante, todas as despe-
sas e riscos atinentes ao transporte sdo de responsabilidade do Comprador.

Segue-se dai que as discussdes referentes ao transporte interessa-
vam exclusivamente ao Comprador, visto que a obrigagao principal do Ven-
dedor restaria cumprida mediante o simples embarque das mercadorias no
porto chinés de Zhang Jia Gang. Afigura-se irrelevante para o Vendedor, por
conseguinte, o fato de a mercadoria ser transportada em navios com mais ou
menos de 20 anos. Sua posi¢do juridica também ndo sofre qualquer alteragéo
se o transportador for mais ou menos bem pago, 4 vista ou a prazo. Nao sur-
preende, pois, que o Vendedor ndo tenha exposto as razdes que permitiriam
qualificar como relevantes as modificagoes promovidas pelo Comprador. A
bem da verdade, o Vendedor limitou-se a alegar que afetariam o carrega-
mento das mercadorias, sem apresentar qualquer justificativa que tornasse
crivel sua afirmacéo.

Nesse contexto, a conclusio do contrato somente poderia ser obs-
tada se o Vendedor prontamente objetasse as modificagdes promovidas pelo
Comprador. Foram necessarios 5 (cinco) dias, entretanto, para que sobre-
viesse a manifestagio por meio da qual o Vendedor refutou a conclusdo do
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negécio. Trata-se de lapso temporal julgado excessivo para o caso concreto.
Nio custa salientar que todas as demais comunicagdes foram expedidas com
maior brevidade, inclusive no mesmo dia, conforme comprova a troca de
correspondéncias havida em 22 de junho de 2000.

O caréater manifestamente secundario das modificagdes promovidas
pelo Comprador, somado 4 auséncia de objegdo externada pelo Vendedor em
tempo h.ébil, permitem concluir com seguranga pela formaggo do contrato,
com arrimo no art. 19 (2) da Convengdo de Viena. Nao foi outra, alias, a
decisdio da Camara Arbitral chinesa’’. Devidamente examinados os fatos,
tudo leva a crer que o Vendedor se arrependeu do negdcio, possivelmente
em razio de problemas financeiros noticiados no laudo. Com toda probabili-
dade, nenhuma das partes duvidada da conclusio do contrato e, portanto,
agiram com corregdo os arbitros que condenaram o Vendedor a ressarcir o
prejuizo experimentado pelo Comprador.

5 A FORMACAO DO CONTRATO NO CODIGO CIVIL

A disciplina brasileira da aceitag@io é bastante mais simples que a
pre?fista na Convengéo de Viena. De acordo com o Cédigo Civil, somente a
aceitacio integralmente conforme & proposta conduz & conclusio do contra-
to. Caso haja adicdes, restricdes ou modificages, a aceitagdo deve ser quali-
ficada como nova proposta, de modo a fazer a formagdo do contrato depen-
der 'de ulterior manifestagdo de vontade do respectivo destinatario. Eis o dis-
positivo legal: “Art. 431. A aceitagdo fora do prazo, com adigdes, restrigbes,
ou modificacdes, importara nova proposta’. .

Trata-se de texto idéntico ao do art. 1.083 do Cédigo Civil de
1916. Seus termos nunca foram postos em discussdo durante as tentativas de

31 “The Arbitration Tribunal finds that when accepting the offer, the Buyer made notes on
the contract. However, the Arbitration Tribunal also notes the price term in the contract
was FOB. According to Incoterms 2000, under FOB, the Buyer is responsible for ship-
ment at its own expenses, and thus as far as the Seller is concerned, the age of the ship
and the payment of the freight were irvelevant issues. The Buyer’s modifications of the
clauses regarding the age of the ship and payment of the freight did not ‘materially mod-
ify the offer’. Moreover, the Seller failed to object to this modification within a timely
manner. It was not until 14 June 2000 that the Seller indicated that it would not confirm
the contract. Based on the above facts and in accordance with the relevant law, the Arbi-
tration Tribunal holds that Contract No. SF0610 was validly concluded between the
Buyer and the Seller, and that the parties are obligated to perform according to the con-
tract” (China International Economic and Trade Arbitration Comission — CIETAC, j.
10.06.2002. Disponivel em: <http:www.unilex.info>. Acesso em: 17 nov. 2010).
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reforma do direito privado brasileiro, havidas ao longo do séc. XX*. No
Congresso Nacional, debateu-se apenas 2 conveniéncia de alterar a sua reda-
¢do, para evidenciar que tanto a aceitacdio fora do prazo, como aquela que
contém adigdes, restrigdes ou modificagdes, tem sempre a natureza de nova
proposta33 . A emenda foi rejeitada, pois prevaleceu o parecer da Comissdo
Elaboradora e Revisora que, a despeito de reconhecer a conveniéncia de se
alterar o texto, julgou mais adequado manter a redacdo original, cujo teor
nio havia suscitado davida junto aos intérpretes do direito brasileiro™. Em
particular, nfo ha registro de que o regramento tenha sido confrontado com o
previsto no art. 19 da Convengao de Viena, embora a norma internacional
tivesse sido aprovada mais de duas décadas antes que 0 atual Caédigo Civil
entrasse em vigor.

No direito brasileiro precedente, havia regra semelhante no Codigo
Comercial de 1850, voltada a disciplinar a formagao dos contratos por cor-
respondéncia epistolar. Para o direito mercantil, a expedigdio da aceitagiio
bastava a conclusdo do negdcio, desde que fosse integralmente conforme a
oferta. Caso contrario, seria necessaria ulterior concordancia do ofertante
com as alteragBes promovidas. A transcrigdo da norma nfo deixa margem a
divida relativamente a orienta¢do entéo adotada no direito brasileiro:

Art. 127. Os contratos tratados por correspondéncia epistolar reputam se
concluidos e obrigatérios desde que o que recebe a proposigio expede
carta de resposta, aceitando o contrato proposio sem condigdo nem re-
serva; até este ponto é livre refratar a proposta; salvo se o que a Jez se
houver comprometido a esperar resposta, e @ nao dispor do objeto do
contrato seniio depois de rejeitada a sua proposigdo, ou até que decorra
o prazo determinado.

2 Cf. art. 306 do Anteprojeto da Parte Geral do Cédigo das Obrigagdes, de 1941; art. 306 do
Anteprojeto do Cédigo das Obrigagdes, de 1963: art. 295 do Projeto de Lei 3.264/65; art.
425 do Anteprojeto de Cddigo Civil, de 1972; art. 425 do Anteprojeto de Cédigo Civil, de
1973; art. 430 do Projeto de Lei 634/75 ¢ art. 431 do Projeto de Lei 118/84.

3 (O deputado Henrique Eduardo Alves sugeriu que fosse adotado o seguinte texto pelo
Cédigo Civil: “Art. 430. A aceitagdo fora do prazo, ou com adigdes, restrigdes, ou modi-
ficagbes, importard nova proposta”. A justificativa apresentada néo deixa margem a du-
vida sobre o propésito que animou a tentativa de intervengdo do legislador: “4 intercala-
¢do da disjuntiva ‘ou’ faz com que o artigo ganhe em clareza, para que néo se entenda
que a aceitagdo fora do prazo s6 importard nova proposta se feita com adigdes, restri-
¢bes ou modificagbes: haverd nova proposta quer a aceifagdo seja feita fora do prazo,
quer com adigdes, etc. Conforme oportuna sugestdo do dr. Moacyr Porto” (Didrio do
Congresso Nacional publicado em 14.09.83. p. 254).

% cf ABLACKEL, Torahim; REALE, Miguel (Coords.). Emendas ao projeto de Codigo
Civil com pareceres da Comissio Relatora. Brasilia: Ministério da Justiga, 1984. p. 85.

e TR S AN RS e e e a0




632 Cristiano de Sousa Zanetti

Novos Caminhos do Direito no Século XXI 633

Se a aceitagdo for condicional, tornar-se-d obrigatdria desde que o pri-
meiro proponente avisar que se conforma com a condi¢do.

Ao comentar a norma, a doutrina nfo hesitou em reconhecer a ne-
cessidade de haver integral correspondéncia entre oferta e aceitagdo, a fim de
que fosse reputado concluido o contrato>. Chegou-se, inclusive, a esclarecer
que a palavra ‘condigdo’ fora empregada impropriamente pelo dispositivo,
pois estava a designar ‘cldusula’. Devidamente interpretado, o art. 127 do
Cédigo Comercial dispunha que o contrato somente restaria formado se a
aceitacio aderisse  proposta, ou seja, desde que ndo contivesse clausula que
pretendesse modificar o teor da declaragdo de vontade originalmente emiti-
da. A aceitacdo modificativa tinha a natureza de nova proposta. Nessa hip6-
tese, a conclusdo do contrato dependia de ulterior manifestagio do primeiro
ofertante.

Segundo a doutrina, no entanto, a fonte mais préxima do regra-
mento adotado pelo Cédigo Civil de 1916 foi o Esbogo de Teixeira de Frei-
tas, publicado entre 1860 e 1865, cuja orientagdo também encontra abrigo no
Biirgerliches Gesetzbuch, de 1900%7. Nio é um acaso que ambos tenham sido
referidos nos comentdrios redigidos pelo autor do projeto™.

A disciplina proposta por Teixeira de Freitas era superior aquela
constante do Cédigo Comercial de 1850 e, por isso, foi seguida de perto por
Bevilaqua®. O Esbogo se propds a regrar a aceitagdo modificativa em norma
especifica, a qualificou como nova proposta e esclareceu que a formagdo do
contrato estava condicionada i manifestagio de vontade que concordasse
com as alteragdes promovidas. Como ¢ facil perceber, os dispositivos proje-
tados pelo jurista exerceram larga influéncia sobre a orientagdo que até hoje
vigora no direito brasileiro. Precisamente por isso, sua transcri¢do se faz
oportuna:

35 Cf. FERREIRA, Waldemar. Tratado de direito comercial, v. 8: o estatuto obrigacional

do comércio e os titulos de crédito. Sdo Paulo: Saraiva, 1962. p. 20-22.

36 Cf. CARVALHO DE MENDONCA, José Xavier. Tratado de direito comercial brasi-
leiro. 6. ed. [atualizada por Roberto Carvalho de Mendonga]. Rio de Janeiro: Freitas
Bastos, 1960. v. VI, parte L, p. 474-476, nota 2.

3 Cf. PONTES DE MIRANDA, Francisco Cavalcanti. Fontes e evolugio do direito civil
brasileiro. 2. ed. Rio de Janeiro: Forense, 1981. p. 255.

3% Cf. BEVILAQUA, Clévis. Cédigo Civil dos Estados Unidos do Brasil Commentado.

5. ed. Rio de Janeiro:Francisco Alves, 1938. v. IV, p. 250-251.

O texto do art. 1.219 do Projeto Primitivo era, inclusive, mais proximo do Esbogo. A

mudanga, que convergiu na norma atual, deu-se essencialmente na redagio do art. 1.233

do Projeto Revisto.

39

Art. 1.846. Reputar-se-¢ a proposta como ndo aceita, se a outra parte a
modificar em qualquer sentido, ainda que a modificagdo consista em au-
mento ou diminui¢do de quantidade ou prego.

Art. 1.847. A modificagdo da proposta primitiva importara nova propos-
fa, que ndo serd obrigatéria para o primitivo proponente, sendo depois
de ter avisado ao segundo que com ela se conforma.

No direito alemio, por sua vez, vigora regra extremamente seme-
lhante. De acordo com o BGB, a aceitagio com acréscimos, limitagGes ou
outras alteragdes vale como recusa, coligada a uma nova proposta. Natural-
mente. a efetiva conclusio do contrato depende de que o primeiro ofertante
externe sua concordancia com as modificagdes promovidas pelo destinatério
da oferta original. A precisdo do texto germéinico justifica sua reprodugio:

§ 150 Verspdtete und abindernde Annahme
(1) Die verspiitete Annahme eines Antrags gilt als neuer Antrag.

(2) Eine Annahme unter Erweiternngen, Einschrinkungen oder sonstigen
Anderungen gilt als Ablehnung verbunden mit einem neuen Antrag.

Ao comentar o regramento inaugurado pelo Cédigo Civil de 1916,
a doutrina sempre defendeu que a formag&o do contrato estava condicionada
& integral adesdo & proposta formulada. Caso houvesse qualquer modifica-
¢do, a aceitago valia como nova oferta e, portanto, reclamava ulterior mani-
festagdo de vontade do ofertante original, a fim de que restasse concluido o
nega6cio juridica'm. De maneira expressiva, afirmou-se que a formagdo do
contrato se dava no momento em que o efeito da aceitagdo tocava o da ofer-
ta*!, N#o havia espago para solugdo alternativa, ainda que a alteracdo tivesse
carater secundario: a conclusdo do contrato estava sempre condicionada a
integral coincidéncia entre oferta e aceitagio®.

Chegou-se, inclusive, a reputar como impropria a qualificagio
promovida pelo art. 1.083 entdo em vigor, pois a chamada aceitagdio modifi-

© cf BEVILAQUA, Clévis. Codige Civil, eir, v. IV, p. 250-25L PONTES DE
MIRANDA. Francisco Cavalcanti. Tratade de direito privado. 4. ed. 520 Paulo: RT,
1983. t. I1L p. 145 ¢ 149. BESSONE, Darcy. Do contrato: teoria geral. 4. ed. S3o Paulo:
Saraiva, 1997. p. 147: GOMES, Orlando. Contrates. 26. ed. [atualizada por Antonio Jun-
queira de Azevedo e Francisco Paulo De Crescenzo Marino]. Rio de Janeiro: Forense,
2009. p. 78. )

4 ~f PONTES DE MIRANDA, Francisco Cavalcanti. Tratado de direito privado. 4. ed.
2. tir. Sdo Paulo: RT, 1983. t. II, p. 435.

2 of CARVALHO SANTOS, J. M. Cédigo Civil brasileiro interpretado. 9. ed Rio de
Janeiro: Freitas Bastos, 1978. v. XV, p. 109.
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cativa sempre tinha a natureza de nova oferta®. Com maior rigor argumen-
tativo, defendeu-se tratar de uma hipdtese de conversdo legal do negoécio
juridico. A aceitagdo pretendida pela parte nfo podia produzir os efeitos
almejados, visto que as modifica¢des promovidas impediam a conclusdo do
contrato. Qualifica-la como tal, portanto. implicaria recusar qualquer tutela
ao externado como querido pelo destinatario da oferta inicial. Para evitar, no
entanto, que a declaragdo fosse privada de efeitos, o art. 1.083 do Cédigo
Civil a tomava por nova oferta, de modo a permitir a formagdo do contrato,
em caso de sobrevir a concordancia do respectivo destinatario®.

O entendimento cunhado durante a vigéncia do Coédigo Civil de
1916 continua a prevalecer entre os estudiosos que se dedicam a examinar a
disciplina legal atualmente em vigor” . Afirma-se, por exemplo, que o pre-
tenso aceitante nio tem o conddo de modular a oferta, por viger no direito
brasileiro o chamado ‘principio da identidade de conteudo entre oferta e
aceitagdo’*’. Nessa mesma linha, defende-se que a aceitagdo modificativa
sequer merece assim ser qualificada, visto que sua verdadeira natureza éa
de nova proposta‘”. Segundo a doutrina, ¢ irrelevante se as modificagGes

4 Cf PONTES DE MIRANDA, Francisco Cavalcanti. Tratado de direito privado. 3. ed.
2. reimp. Sdo Paulo: RT, 1984. t. XXXVIIIL, p. 53.

#  Cf. JUNQUEIRA DE AZEVEDO. Antonio. A conversdo dos negocios juridicos; seu
interesse tedrico e pritico. /n: Estudos e pareceres de direito privado. Sdo Paulo: Sarai-
va, 2004, p. 129. Antes de ser coligido na coletdnea acima referida, o texto foi veiculado
nas seguintes publicagdes: Revista da Faculdade de Direito da Universidade de Sio
Paulo, v. LXTX. fasc. 1 e RT468:17/22.

#  of MATIELLO, Fabricio Zamprogna. Cédigo Civil comentado. Sao Paulo: LTr. 2003.
p. 288-289; GAGLIANO, Pablo Stolze; PAMPLONA FILHO, Rodolfo. Novo curso de
direito civil, v. IV: contratos. 5. ed. Sdo Paulo: Saraiva, 2009. t. I: reoria geral, p. 98;
OLIVEIRA. James Eduardo. Cédigo Civil anotado ¢ comentado. Rio de Janeiro: Foren-
se. 2009. p. 354: MACHADO, Antonio Cliudio da Costa (Org.): CHINELLATO., Silmara
Juny (Coord.). Cédigo Civil interpretado: artigo por artigo, pardgrafo por paragrafo. 2.
ed. Sdo Paulo: Manole, 2009. p. 343-344. os comentérios ao art. 431 do Cddigo Civil sdo
da layra de Mirio de Camargo Sobrinho: PELUSO, Cezar (Coord.). Codigo Civil comen-
tado: doutrina e jurisprudéncia. 4. ed. Barueri: Manole, 2010. p. 494, os comentarios a0
art. 431 do Codigo Civil so da lavra de Nelson Rosenvald; SILVA PEREIRA, Caio Mério
da. Instituicdes de direito civil, v. Iz contratos. 14. ed. [rev. e atual. por Regis Fichtner].
Rio de Janeiro: Forense, 2010. p. 39.

4 NERY JR., Nelson; NERY, Rosa Maria de Andrade. Cédigo civil comentado. 7. ed. Sdo

Paulo: RT, 2009. p. 557.

CF. DINIZ. Maria Helena. Curso de direito civil brasileiro, v, 3: teoria das obrigacdes

contratuais e extracontratuais. 25. ed., 2. tir. Sio Paulo: Saraiva, 2009. p. 58-59; GON-

CALVES, Carlos Roberto. Direito civil brasileiro, v. 3: contratos e atos unilaterais. 7.

ed. Sdo Paulo: Saraiva, 2010, p. 78-79; VENOSA. Silvio de Salvo. Cédigo Civil inter-

pretado. Sdo Paulo: Atlas, 2010. p. 449: VENOSA, Silvio de Salvo. Direito civil, v. TI:

promovidas s3o mais ou menos importantes. Caso a aceitagdo nfo corres-
ponda integralmente & proposta, tera sempre o valor de nova oferta*’. No
direito brasileiro, portanto, prevalece a regra da imagem espelhada, sem
excecoes.

O exame da legislagdo e da doutrina sugere que 0 regramento ado-
tado pelo direito brasileiro seja mais rigido do que o previsto na Convengio
de Viena. Diante da auséncia de normna semelhante ao art. 19 (2) do texto
internacional, nfio parece haver espago para que a aceitagdo modificativa
conduza 4 conclusdo do contrato. Muito ao contrario, a primeira leitura da
disciplina doméstica leva a crer que a formagio do negécio depende sempre
de ulterior manifestagdo do respectivo destinatario, por meio da qual externe
sua concordincia com as modificagdes promovidas por aquele que pretendeu
concluir o contrato.

O estudo do caso julgado pela Camara Arbitral chinesa evidencia-
ra, todavia, a impossibilidade de compartilhar semelhante raciocinio. A des-
peito do que sugere a leitura superficial dos dispositivos legais, nao ha dis-
crepancia entre a solug@o legal constante na Convengdo de Viena e aquela
decorrente da efetiva aplicacdo do direito brasileiro. Ndo escapa ao olhar
mais atento que o ordenamento patrio também reputa concluido o contrato
entre Comprador e Vendedor e que, consequentemente, secunda o laudo
arbitral, para determinar o pagamento de indenizagio diante do inadimple-
mento do pactuado. Semelhante afirmacgo encontra, inclusive, apoio em
recente obra doutrindria, a qual, sem descurar da ligdo corrente entre nos,
colheu em cheio a particularidade que justifica a linha argumentativa que se
esta a desenvolver. Para corroboré-la, aproveita examinar sob novo enfoque
o problema vivenciado no comércio internacional.

6 SOLUCAO DO CASO CONFORME O CODIGO CIVIL

Para prosseguir no percurso teérico tragado, convém retomar bre-
vemente os principais aspectos da controvérsia. Em esséncia, Comprador e
Vendedor divergem a respeito da formagdo de dado contrato, destinado a
aquisigiio de certas mercadorias. Ao receber a oferta formulada pelo Vende-
dor, o Comprador promoveu duas modificacdes atinentes ao transporte. De

teoria geral das obrigagdes e teoria geral dos contratos. 10. ed. Sdo Paulo: Atlas, 2010. p.
528 e 531. .

# Cf TEPEDINO, Gustavo; BARBOZA, Heloisa Helena; MORAES, Maria Celina Bodin
de. Cédigo Civil interpretado conforme a Constitui¢io da Republica. Rio de Janeiro:
Renovar, 2006. v. IL, p. 47.
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fato, excluiu a cldusula que limitava a 20 (vinte) anos a idade dos navios e
modificou o critério de remuneragio do transportador. O novo texto contra-
tual foi enviado para o Vendedor, que néo se manifestou tempestivamente a
propésito. Tanto bastou para que o Comprador reputasse concluido o con-
trato, o que € questionado pelo Vendedor.

Sem poder recorrer ao art. 19 (2) da Convengdo de Viena, o intér-
prete do direito brasileiro & levado a crer que o contrato ndo foi celebrado.
Embora tenha pretendido aceitar o negdcio, a declaragdo de vontade do
Comprador deve ser qualificada como nova proposta, conforme preceitua o
art, 431 do Cédigo Civil. Trata-se de uma hipétese de converséo legal do
negdcio juridico. Para o direito brasileiro, a roupagem de tal declaracdo de
vontade ndo varia segundo a extensdo das modificagdes promovidas pelo
destinatario da oferta original. Independentemente de sua importancia, a
chamada aceitagio modificativa sempre tem a natureza de nova proposta,
razdo pela qual a conclusio do contrato depende de ulterior manifestagdo de
vontade do respectivo destinatario.

Nio segue dai, entretanto, que a extensdo das modificagdes pro-
movidas seja irrelevante para o direito brasileiro. A depender de seu teor, 0
contrato pode restar concluido, ainda que ndo sobrevenha a aquiescéncia
expressa do primeiro ofertante, exatamente como se d no dmbito da Con-
vengdo de Viena. A chave para compreender o regramento estd em atribuir a
devida importincia a possibilidade de formagdo do contrato pelo siléncio,
disciplinada, essencialmente, pelos seguintes dispositivos do Cédigo Civil:

Art. 111. O siléncio importa anuéneia, quando as circunstdncias ou os usos
o autorizarem, e ndo for necessdria a declaragdo de vontade expressa.

Art. 432. Se o negécio for daqueles em que ndo seja costume a aceitagdo
expressa, o o proponente a tiver dispensado, reputar-se-a concluido o
contrato, ndo chegando a tempo a recusa.

A exegese de ambos os dispositivos foi objeto de estudo especifi-
co, cujo texto se acredita possa ser consultado com proveito®. Por ora, afigu-
ra-se mais importante precisar que certas modificagdes promovidas pelo
sedizente aceitante podem conduzir & conclus@o do contrato, ainda que nao
sejam secundadas pela aquiescéncia expressa do respectivo destinatario. De
modo semelhante ao previsto no art. 19 (2) da Convengdo de Viena, pode

4 Cf. ZANETTI, Cristiano de Sousa; ROBERT, Bruno. A concluséo do contrato pelo silén-
cio. In: TARTUCE, Flavio; CASTILHO, Ricardo (Orgs.). Direito civil: direito patrimo-
nial, direito existencial: estudos em homenagem 2 Professora Giselda Maria Femnandes
Novaes Hironaka. Sdo Paulo: Método, 2006. p. 257/295.
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perfeitamente bastar a falta de objegdo, pois, em dadas circunstancias, o si-
léncio € suficiente para reputar formado o negdcio juridico.

Naturalmente, como regra, o siléncio ndo conduz a conclusio do
contrato. Por si s6, o siléncio ndo implica nem aquiescéncia, nem discordén-
cia. Trata-se, como é bastante 6bvio, de pura e simples auséncia da manifes-
tagdo de vontade. Quem € procurado para celebrar certo contrato pode acei-
tar, recusar ou simplesmente ignorar o que lhe foi proposto. As circunstan-
cias, entretanto, emprestam cor ao siléncio e, por vezes, permitem qualifica-
-lo como verdadeira aceitagfio. Nessas hipéteses, tem-se o que se costuma
chamar de ‘siléncio eloquente’. Precisamente por isso, ndo causa surpresa o
emprego da expressdo ‘siléncio ensurdecedor’, de uso recorrente na lingua-
gem escrita contemporanea.

Dentre as circunstincias que permitem qualificar o siléncio como
aceitagdo, interessa de modo particular a emissdo de declaragfo de vontade
que aproveita exclusivamente ao seu destinatario. Nessa hipdtese, ndo ha
razio para supor a recusa e, portanto, o siléncio ¢ suficiente para se reputar
concluido o contrato. O direito brasileiro contém, inclusive, regra especifica
a propésito, ao disciplinar a doagdo. Se o doador fixar prazo e néo sobrevier
a recusa do donatario, o negécio resta celebrado, conforme preceitua o se-
guinte dispositivo do Codigo Civil: “Art. 539. O doador pode fixar prazo ao
donatdrio, para declarar se aceita ou ndo a liberalidade. Desde que o do-
natdrio, ciente do prazo, ndo faga, dentro dele, a declaragao, entender-se-d
que aceitou, se a doagdo ndo for sujeita a encargo”.

A regra brasileira encontra eco no Cédigo Civil alemdo. De acordo
com o § 516 do BGB, considera-se aperfeigoada a doagdo se ndo sobrevier
recusa do donatario no prazo assinado pelo doador. A norma foi generaliza-
da pelo Cédigo Civil italiano de 1942, cujo art. 1.333 dispde que o siléncio
basta 4 conclusdo de todos os contratos unilaterais. A extensdo levada a
efeito pelo Codice foi apropriada pelo Anteprojeto do Codigo Europeu dos
Contratos. Depois de conferir a devida importincia as circunstincias, o texto
reputa o siléncio suficiente 2 conclusdo dos contratos que somente aprovei-
tam ao destinatério da oferta:

Art. 16. Acceptation.

[...]. 3. Le silence et l'inertie valent acceptation seulement si:

a) cela a été prévu par les parties, ou cela peut étre déduit de ['existence
de rapports intervenus entre elles, des circonstances ou de la coutume;

b) loffre tend a conclure un contrat dont découleront des obligations
uniquement pour son auteur.
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O Draft Common Frame of Reference trata da questdo de maneira
semelhante:

Art. Il — 4:303: Right or benefit may be rejected

Where a unilateral juridical act confers a right or benefit on the person (o
whoni it is addressed, that person may reject il by notice to the maker of
the act, provided that is done without undue delay and before the right or
benefit has been expressly or impliedly accepted. On such rejection, the
right or benefit is freated as never having accrued.

Nio ha maior dificuldade para levar adiante o raciocinio que presi-
de tais dispositivos e concluir que o siléncio também deve levar a formagéo
do contrato, se as alteracdes promovidas foram irrelevantes para o ofertante
original. A conclusdo do negdcio por certo lhe aproveita. Tanto é assim que
dele partiu a iniciativa de celebré-lo. Nao ha razdo, portanto, para supor sua
recusa diante de alteracdes que ndo modificam os direitos e obrigagdes de-
correntes da aceitaciio da proposta original. Nessa hipotese, o siléncio € o
bastante para considerar aperfeicoado o contrato. Somente a objecdo tem-
pestivamente externada podera evitar que isso ocorra.

A consideragdo dos fatos que circunscrevem o caso sob exame re-
forca essa percepgdo. As mudangas promovidas pelo Comprador ndo reper-
cutem na extensdo dos direitos e obrigagdes assumidos pelo Vendedor. Por
ter sido pactuada a clausula FOB, tanto a idade do navio, como 0 critério de
remuneracdo do transportador, interessam apenas ao Comprador. Segundo se
extrai do laudo arbitral, a conduta do Comprador se pautou pela correcdo,
pois as alteragdes foram promovidas para que o contrato refletisse exata-
mente o contetido do negécio, ainda que niio exercessem qualquer interfe-
réncia sobre as prestagdes reciprocas pactuadas.

Nio héa registro, ademais, de que o Vendedor tenha apresentado
qualquer razdo para recusar o fechamento do negécio, dada a incluséo das
novas clausulas atinentes ao transporte. Tudo leva a crer que foi a dificil
situacdo financeira superveniente que o levou a mudar de ideia. A conclusdo
do contrato, porém, ndo deixa margem para o arrependimento. Assim, 0
Comprador pode optar entre reclamar a execugao especifica do pactuado ou
pleitear a resolugéio da relagdo juridica, além de, em qualquer hipdtese, exi-
gir o ressarcimento dos danos sofridos, conforme preceitua o art. 475 do
Cdédigo Civil.

Para minimizar os prejuizos, o Comprador adquiriu parte das mer-
cadorias junto a um terceiro fornecedor, situado em Cingapura, com o esco-
po de atender ao pedido que lhe fora enderegado por certa companhia italia-
na. O ressarcimento, portanto, deve corresponder & diferenga entre o valor
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que havia pactuado com o Vendedor e aquele efetivamente despendido para
adquirir as mercadorias, acrescido dos juros moratérios. Como se nota, trata-
se exatamente da mesma solugio que se extrai da aplicagdo do art. 19 (2) da
Convengdo de Viena.

Nio segue dai, entretanto, que a aceitagdo modificativa seja sufi-
ciente para reputar concluido o contrato, segundo o direito brasileiro. De
acordo com o art. 431 do Cédigo Civil, sua natureza serd sempre a de nova
proposta, ainda que a emissdo da declaragdo de vontade tenha sido presidida
apenas pelo escopo de celebrar a avenga. Para que reste formado o negécio,
deve-se uma vez mais ter presente a conduta do ofertante original. Natural-
mente, havera contrato se sobrevier sua aquiescéncia. Além disso, em dadas
circunstancias, seu siléncio pode bastar a tanto. Por essa razao, assume espe-
cial relevancia a extensio das modificagdes. A depender de seu teor, podera
se presumir a celebragdio da avenga, ainda que seu destinatéario ndo declare
concordar com as alteragdes promovidas.

Nio ha espago, todavia, para reputar concluido o contrato se a
aceitacio modificativa for sucedida pela recusa do respectivo destinatario.
Salvo excecdo legal, ninguém € obrigado a contratar em termos diversos do
pretendido. Desse modo, ainda que as alteragdes tenham carater absoluta-
mente secundirio, ndo resta aperfeigoado o contrato se o ofertante originario
externar tempestivamente seu dissenso. A tutela do negécio juridico serve a
secundar e ndo a violentar a vontade das partes. Nem mesmo a doag&o, como
visto, podera ser concluida se houver objegao do donatério. Se essa € a regra
para o contrato gratuito por exceléncia, ndo pode prevalecer disciplina diver-
sa para os confratos onerosos, ainda que as alteracdes promovidas somente
aproveitem ao destinatério da aceitagdo modi ficativa,

O fato de o direito brasileiro se filiar integralmente a regra da ima-
gem espelhada ndo impediu que a peculiaridade ora posta em evidéncia fosse
enxergada pela doutrina. A depender do seu teor, as alteragbes secunddrias
permitem que o negdcio seja concluido pelo siléncio, pois ndo havera razdo
para supor a discordancia do ofertante original, a menos, é claro, que haja
manifestacio sua nesse sentido. O raciocinio encontra respaldo na boa-fé
objetiva, pois a lealdade exige que a parte externe prontamente seu incon-
formismo diante de modificacdes que, dado seu carater secundario, nao per-
mitem preswni~losu. De maneira mais timida, semelhante modo de pensar

0 Cf. ASSIS, Araken de; ANDRADE, Ronaldo Alves de; ALVES, Francisco Glauber Pes-
soa. Comentirios ao Cédigo Civil brasileiro, v. 5: do direito das obrigacdes. Rio de Ja-
neiro: Forense, 2007. p. 217. O trecho referido € da lavra de Araken de Assis, segundo
denota a divisdo dos trabalhos constante do inicio da obra.
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também & defendido na doutrina italiana, cujo regramento, em esséncia, néo
¢ diverso do nacional®.

Desse modo, 2o examinar o caso segundo o direito brasileiro, che-
ga-se exatamente 3 mesma solugdo obtida com arrimo na Convengdo de
Viena. O contrato deve ser reputado concluido, para, em seguida, imputar ao
Vendedor a responsabilidade pelos danos causados ao Comprador. Embora o
direito patrio nfo conte com um dispositivo analogo ao art. 19 (2) do texto
internacional, a previsdo nele contida certamente € compativel com o regra-
mento brasileiro, desde que se tenha presente a possibilidade de concluir
contratos pelo siléncio. Basta conjugar a disciplina do art. 431 com a dos
arts. 111 e 432 para verificar que, em verdade, o Vendedor se arrependeu de
um negdcio ja concluido e que, portanto, ndo pode se furtar a arcar com as
respectivas consequéncias.

7 CONCLUSAO

A comparagio entre o regramento da Convengdo de Viena e o do
Cédigo Civil brasileiro sugere interessantes reflexdes. Sob o aspecto pratico,
o confronto é especialmente importante para precisar os pontos de aproxi-
magio e divergéncia entre as disciplinas. Afinal de contas, certa companhia
brasileira devera observar regramento diverso conforme venda suas merca-
dorias para adquirentes situados dentro ou fora do Brasil. Tal consideragdo,
porém, nada tem de surpreendente, uma vez que 0 comércio internacional €
justamente caracterizado pela pluralidade de ordenamentos juridicos de refe-
réncia. A novidade reside no fato de que, uma vez aprovada pelo Congresso
Nacional, a Convengio de Viena passaré a ser aplicada amitide pelos tribu-
pais pétrios, cujos magistrados, portanto, deverdo se habituar a interpretar o
regramento. O mesmo vale para os painéis arbitrais que, ndo raro, tém a
vantagem de ser compostos por membros com larga experiéncia no 4mbito
do comércio internacional. Salta aos olhos, por conseguinte, a necessidade
de estuda-la com afinco, a fim de oferecer subsidios para que seu texto seja
devidamente respeitado.

Do ponto de vista tedrico, cotejar a Convengéo de Viena com o
Codigo Civil presta um importante servigo ao desenvolvimento do pensa-
mento juridico. Historicamente, a criagdo do direito € devida a mentes oriun-
das das mais diversas partes do globo. Durante a elaboragdo do Digesto, o
Imperador Justiniano determinou que fossem escothidas as ideias mais re-

51 Cf. ROPPO, Vincenzo. 1l contratto. Milano: Giuffré, 2001. p. 107.
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presentativas do ideal de justiga, ainda que, por vezes, ndo correspondessem
ao pensamento dominante®. O jurista ndo pode descurar dessa tarefa. As
solugdes oferecidas pela Convengdo de Viena e pelo Codigo Civil devem ser
postas frente a frente, para verificar qual € a resposta que mais se ajusta as
necessidades dos cidaddos. Trata-se de medida imprescindivel para que o
direito possa ser levado adiante. O estudo comparativo, tdo presente em nos-
sa tradi¢io, continua a ser importante, a fim de que se possa criticar a disci-
plina em vigor, aprimorar sua interpretacdo e, quando necessario, efetuar
sugestdes do Poder Legislativo.

No que toca 4 aceitagdo modificativa, o exame do laudo arbitral chi-
nés permite concluir que a orientagdo seguida pela Convengdo de Viena €
compativel com a prevista no Cédigo Civil. Ambas sdo presididas pela boa-fé
objetiva®. A depender de seu teor, ndo ha razdo para supor que certas modifi-
cagdes secundarias criem embarago & conclusdo do negocio pretendido pelo
ofertante original, Tal circunstincia autoriza interpretar o siléncio como acei-
tagdo. Seria desleal recusar a celebragdo do contrato nesse contexto. O desti-
natrio da aceitagio modificativa tem, portanto, o dever de externar sua recusa,
se efetivamente quiser evitar o aperfeicoamento da avenca, em cuja negocia-
¢do, nunca é demais salientar, ji se encontra engajado.

A disciplina do Cédigo Civil € precisa a proposito. A aceitacio
modificativa ter4 sempre a natureza de nova proposta. Serd necessario, por-
tanto, considerar o comportamento de seu destinatério, a fim de aferir a con-
clusdo do contrato. Seguramente sua declaragdo de aquiescéncia é suficiente
para tanto. No ¢ demasiado acrescentar, todavia, que o siléncio pode ter o
mesmo efeito. O laudo arbitral chinés analisado é exemplificativo. Néo havia
raziio para supor a recusa do Vendedor, pois a defini¢ao da idade dos navios
e do critério de remuneragdo do transportador interessava apenas ao Com-
prador. Nesse caso, a solugo oferecida pelo direito brasileiro é inequivoca:
o contrato restou celebrado. Isso somente ndo teria ocorrido se o Vendedor
tivesse apresentado obje¢do tempestiva, o que, segundo apurado pelo painel
arbitral, no ocorreu.

Embora conduza exatamente 4 mesma resposta, o regramento da
Convengio de Viena gera uma dificuldade interpretativa, ainda nfo plena-

2 Cf.C.1,17,1,6.

O representantes dos Estados Unidos da América recorreram 4 boa-fé para defender a apro-
vagiio do texto que hoje figura no art. 19 (2) da Convengao de Viena (of. Summary records
of meetings of the first committee. Disponivel em: <http:/www.cisg law.pace>. Acesso ent:
19 nov. 2010). Para o direito brasileiro. cf. FRADERA, Véra Jacob. O valor do siléncio no
novo Cédigo Civil. Im: ALVIM, Arruda; CESAR. Joaquim Portes de Cerqueira: ROSAS,
Roberto (Coords.). Aspectos controvertidos do novo Cédigo Civil: eseritos em homena-
gem a0 Ministro José Carlos Moreira Alves. Sdo Paulo: RT, 2003. p. 581.
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mente resolvida pelos estudiosos que dela se ocupam. O art. 19 (2) do texto
internacional ¢ bastante claro ao dispor que o contrato deve ser considerado
concluido no caso concreto. Ha diivida, entretanto, a respeito do momento da
celebracio do negécio, o que é de fundamental importancia, para, por exem-
plo, aferir o regramento aplicével e definir a extensao da responsabilidade
das partes. Parte da doutrina entende que o negocio resta concluido no mo-
mento em que a aceitagio modificativa chega as mdos do destinatario”".
Trata-se de percepgio que segue bem de perto as normas da Convencdo de
Viena, cujo texto dispde exatamente nesse sentido ao tratar da aceitagdo e,
pouco adiante, do momento da conclusdo do negdcio, respectivamente em
seus arts. 18 (2) e 23.

Compartilhar desse entendimento, todavia, cria um problema de
complexa solugdo. Nao ha duvida de que o art. 19 (2) con fere ao destinatario
da aceitaciio modificativa o poder de obstar a conclusdo do contrato. Basta,
para tanto, externar sua recusa. Disso decorre uma situagdo curiosa: a con-
clusdo efémera do negbcio juridico. A aceitacio modificativa seria suficiente
a celebracio da avenga que, logo em seguida, viria a ser desfeita pela obje-
¢io tempestiva do ofertante original. Nao ¢ tarefa de menor importincia
definir a natureza juridica da declaragdo de vontade de recusa, nem a de es-
tabelecer os efeitos juridicos operados antes de sua verificagfo. O direito
brasileiro é mais simples. A aceitagio modificativa ¢ qualificada como no-
va proposta, de modo que a concluséo do conirato sempre depende da ulte-
rior considera¢io da conduta de seu destinatario. Segundo o ordenamento
patrio, o contrato resta concluido pela siléncio e nunca pela chamada aceita-
¢do modificativa.

Como antecipado, h4 divergéncia entre os intérpretes da Conven-
¢dio de Viena. Segundo linha diversa de raciocinio, a aceitacdo modificativa
ndio basta 4 conclusio do contrato. Da mesma maneira que no direito brasi-
leiro, afigura-se necessario ao menos o siléncio do ofertante original, a fim
de que se possa reputar celebrado o negdcio™, ponto de vista que foi igual-
mente externado pelos representantes da Espanha e da antiga Tchecoslova-
quia no curso dos trabalhos legislativos™. O argumento, todavia, encontra
dificuldade para se harmonizar com o texto dos art. 18 (2) e 23, cuja leitura
sugere que o contrato resta concluido no momento em que a aceitagdo chega
ao conhecimento do respectivo destinatirio. Como se vé, sdo fundadas as

5 of SCHLECHTRIEM, Peter; SCHWENZER, Ingeborg (Eds.). Commentary, cit., p. 240.

55 Cf. ADAME GODDARD, Jorge. Estudios, cit., p. 102. Disponivel em: <http://www.bi
bliojuridica.org>. Acesso em: 06 jan. 2011.

36 Cf. Summary records of meetings of the first committee. Disponivel em: <http://www.
cisg.law.pace>. Acesso em: 19 nov. 2010.
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dificuldades a que o estudioso da Convengao de Viena se encontra submeti-
do. A situacdo do intérprete do direito brasileiro € mais confortavel, pois a
adocdo da regra da imagem espelhada confere solugdo segura a respeito do
caso, ao evidenciar que o negécio ¢é aperfeigoado pelo siléncio e ndo pela
chamada aceitagdo modificativa.

A regra da imagem espelhada pode, portanto, ser perfeitamente
aproveitada para solucionar casos semelhantes ao julgado pelo painel arbitral
chinés. O reflexo do espelho é de uma franqueza cruel. “Nenhuma linha de
menos, nenhum contomno diverso”, como ensina a literatura. A tutela do
contrato se justifica para conferir eficécia juridica ao que foi avengado entre
as partes. Protege-se exatamente o que foi externado como querido por am-
bos o0s contratantes, seja por meio de declaragdo, seja por meio de siléncio
que mereca ser qualificado como eloquente. A prosperidade dos povos passa
pelo aprimoramento do tréfico negocial, forjado pela racionalidade da reci-
procidade dos interesses’’. Cabe aos cultores do direito estudar e discutir o
teor de regras que possam disciplina-lo de maneira justa e eficiente.
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