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CAPITULO 1

Aspectos Gerais

$1 O Contrato Comercial Hoje

1. O contrato constitui, ndo apenas uma das mais importantes
invencges do espirito humano e juridico, como verdadeiramente
Uma instituicdo sem a qual as sociedades e economias modernas
Nao seriam pensdveis, ou, pelo menos, ndo seriam como hoje as
Conhecemos. Ndo surpreende assim que se trate de um instituto
que atravessa de I¢s a I€s o ordenamento juridico: desde dreas
tipicamente patrimoniais até pessoais (v.g., contratos de casamento)
ou de dreas tipicamente privadas até publicas (v.g.. contratos admi-
nistrativos), os contratos continuam ainda hoje a constituir — apesar

" Bibliografia Portuguesa: ANTUNES, J. Engriicia, Os Contratos Comerciais —
Nog¢aes Fundamentais, Direito e Justiga, Lisboa, 2007; Martinez, P. Romano, Conrra-
tos Comerciais, Principia, Lisboa, 2001: NEto, Abilio, Contratos Comerciais (Legisla-
¢do, Doutrina e Jurisprudéncia), 2. edigio, Lisboa, Ediforum, 2004 Bibliografia
Estrangeira: AAVV, Contrarti d ‘Impresa, 2 volumes, Giuffre. Milano, 1993;
BuLGARELLL, Waldirio, Contratos Mercantis, 13.° edicido, Atlas, Sido Paulo, 2000:
CacNasso, Oreste/ CotTino, Gastone, Contratti Commerciali. Cedam., Padova, 2000:
Duriieue, F. Collart/ DeLesecque, Philippe, Contrats Civils et Commerciaux, 7
édition, Dalloz, Paris, 2004: Gastaminza. E. Valpuesta/ Rutg, J. Cuesta (dir.), Conira-
tos Mercantiles, 3 volumes. Bosch. Barcelona, 2007: KozoLcuyk. Boris. La
Contratacion Comercial en el Derecho Comparado. Dykinson, Madrid, 2006:
Mukwirt, Jonathan, Commercial Contract Law, Abramis, London, 2006: PrEIFFER,
Thomas, Handbuch der Handelsgeschdifte: RWS, Kéln, 1999; Samsuccl, Leopoldo. 1/
Contratto dell’ mpresa, Giuftre, Milano, 2002.
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Introdugdao

de uma tdo vaticinada “crise do contrato™ ou até “morte do con-
trato™ — uma das mais importantes fontes de relacoes juridicas.

O Direito Comercial, enquanto ramo juridico centrado na
Empresa, ndo escapa a esta regra: os contratos comerciais ou
mercantis representam hoje o mais relevante instrumento Juridico
da constitui¢do, organizagdo e exercicio da actividade empresarial.’

[1. Na verdade, e desde logo, € frequentemente através do
recurso a figuras contratuais que os empresarios constituem e or-
ganizam as suas empresas. Basta assim lembrar que a forma
juridico-empresarial por exceléncia, a sociedade comercial, tem a
sua origem comum num contrato (o contrato de sociedade). sendo
ainda que € em figuras contratuais, tipicas ou atipicas, que assenta
a esmagadora maioria, quer dos actos constitutivos das demais
formas de empresa (v.g., agrupamento complementar de empre-
5dS, agrupamento europeu de interesse econdémico, cooperativa,
eic.), quer das relagoes de cooperacdo e concentracio estabeleci-
das entre as préprias empresas (v.g., contrato de consércio, con-
trato de “joint venture”, contrato de subordinacdo, contrato de
grupo paritdrio, etc.).

Por outro lado, e mais importante, os contratos consubstanciam
O mais relevante instrumento de criagdo e regulagdo das relacées
Juridicas pertinentes a actividade empresarial, enquanto activida-
de econémica profissional e organizada de produg@o, circulacio e
mediagio de bens e servicos no mercado. Basta lembrar que algu-
mas das mais proeminentes figuras contratuais dos nossos dias se
encontram indissociavelmente ligadas ao exercicio de determina-
das actividades empresariais (“maxime”, os contratos bancarios s

' BarirFoL, Henri, La “Crise du Contrat” et sa Portée, in: X111 APD (1968), 13-30.

* Gimore, Grant, The Death of Contract, Ohio State University Press,
Columbus, 1974.

3 Sobre o Direito Comercial moderno como sistema pluridisciplinar, composto
por um conjunto de unidades normativas auténomas polarizadas em torno da Empresa,
vide AnTunEs, J. Engricia, Direito Comercial, em curso de publicagiio.
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Aspectos Gerais

empresas de crédito e financeiras, os contratos de seguro as em-
presas seguradoras, os contratos de intermediagdo financeira as
empresas de investimento, ou os contratos de transporte as empresas
transportadoras). além de que. jd em via geral, € maioritariamente
através de contratos que se criam e disciplinam as relagoes juridi-
cas estabelecidas entre os empresdrios e os terceiros adquirentes
dos respectivos bens ou servicos, sejam estes ultimos os “consu-
midores™ ou outros empresdrios (incluindo contratos tipificados na
lei, v.g., compra e venda mercantil, reporte, agéncia, ou 0s inime-
ros negdcios atipicos sedimentados na pritica dos negdcios, v.
concessao comercial, franquia, cessdo financeira, etc.).

s

ag

§2 Seu Relevo

[. A importancia do instituto contratual para o Direito
Comercial — para além da atengio de que foi alvo por parte da
doutrina*® e da jurisprudéncia® — foi desde cedo reconhecida
pelo préprio legislador, tanto dentro como fora de portas.

* A literatura portuguesa sobre o tema nio € particularmente abundante. Entre os
trabalhos monogrificos. contam-se apenas os de ANTUNES, J. Engrdcia. Os Contratos
Comerciais — Nog¢des Fundamentais, Direito e Justica, Lisboa. 2007: Martinez, P.
Romano, Contratos Comerciais, Principia, Lisboa, 2001: Neto. Abilio, Contratos Co-
merciais (Legisla¢do, Doutrina e Jurisprudéncia), 2. edigio, Lisboa, Ediforum. 2004:
na doutrina mais antiga, com referéncia aos contratos do CCom de 1888. vide
Benavipes, José. Contratos Conmerciaes (Actos Commerciais, Troca, Compra e Ven-
da, Aluguer, Reporte, Transporte Terrestre). Derin e C.* Editores, Lisboa, 1892. Além
disso, sdo também escassas as obras gerais de Direito Comercial e de Direito dos
Contratos que lhe fazem referéncia: entre estas, podem confrontar-se ALMEDA, C. Fer-
reira, Contratos, vol. 1. 40 e segs., Almedina, Coimbra, 2008; CorpEIRO, A. Menezes.
Manual de Direito Comercial, 457 e segs., 2.* edi¢io, Almedina, Coimbra. 2007:
CorrEla, M. Pupo. Direito Comercial, 485 e segs.. 9. edi¢io, Ediforum. Lisboa, 2005:
Furtapo, J. Pinto, Disposi¢aes Gerais do Cédigo Comercial, 269 e segs.. Almedina,
Coimbra, 1984,

° Bastante diferente € a situagio no direito estrangeiro, onde abundam as
monografias gerais sobre os contratos mercantis, além de estes constituirem parte inte-
grante obrigatéria de todos os manuais de referéncia de Direito Comercial. Apenas para
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Introdugdo

Com efeito, € mister ter presente que uma boa parte dos
ordenamentos juridicos europeus consagrou expressamente, a0
lado dos contratos civis, uma regulagdo auténoma dos contratos
comerciais (vejam-se assim, por exemplo, os arts. 50.° e segs. do
“Codigo de Comercio” espanhol, ou os §§ 343 e scgs. do
“Handelsgesetzbuch” alemao)’. Assim também aconteceu, e
acontece ainda hoje, em Portugal, onde o Cédigo Comercial

mencionar algumas das obras mais relevantes em certas ordens juridicas da “Civil Law™
e da “Common Law™, ¢ para além das referidas na nota inicial. vide na Alemanha, Vorr.
Wolfgang, Handelsgeschiifte — Allgemeine Bestimmungen, Carl Heymanns, Kéln, 1988:
na Argentina, BArsigri, Pablo. Contratos de Empresa, Editorial Universidad. Buenos
Aires, 1998; ETchEvirry, R. Anibal, Obligaciones v Contratos Comerciales. Astrea,
Buenos Aires, 1994: na Austria, Grustkr, Michael, Handelsgeschiifte, 6. Aufl.. Orac
Rechtsskripten, Wien, 2000; no Brasil. MARTINS. Fran, Contratos ¢ Obrigagcoes Comer-
ciais, 12.* edigdo, Forense, Rio de Janciro, 1993; em Espanha. AAVV, Coniratos
Mercantiles, vol. 1, Civitas. Pamplona, 2008: RobriGuez-Cano. A. Bercovitz/ Conpi.,
M. Calzada (dir.), Contratos Mercantiles, 3 volumes, Aranzadi, Pamplona, 2009: Rico.
J. Cano/ MaLvoL, A. Serra, Manual Prdctico de Contratacion Mercantil, 2 tomos, 2.7
edicién, Tecnos, Madrid, 1987; Yoipi, J. Miranda/ ViLLANUEVA, M. Taberna/ GARCIA.
F. Martinez (dir.), Contratos Mercantiles, 3 volumes, Thomson/ Aranzadi, Madrid,
2008 (colectanea de jurisprudéncia); em Franga, DELGRANGE, Olivier/ Corrapino, Glani/
CiroNE, Romeo, Formulaire Commenté de Contrats Commerciaux, Litec. Paris, 1998:
LecLere, Xavier, Les Contrats Commerciaux, Chiron, Paris, 2001: em Itdlia, AAVV,
Contratti d’Impresa, 2 volumes, Giuffre, Milano, 1993; DALMARTELLO, Arturo, /
Contratti delle Imprese Commerciali, Cedam, Padova, 1962; SamBucci, Leopoldo, /!
Contratto dell’Impresa, Giuffré, Milano, 2002; na Suigca, SCHNEEBERGER, Ernst,
Kommerzielles Vertragsrecht, Schulthess Polygraphischer, Ziirich, 1976; na Inglaterra,
ANDERSON, Mark/ WARNER, Victor, Drafting and Negotiating Commercial Contracls,
2™ edition, Tottel, West Sussex, 2008; Churistou, Richard, Drafting Commercial
Agreements, 34 edition, Thomson/ Sweet & Maxwell, London, 2008; SINGLETON,
Susan/ Lawson, Richard, Commercial Contracts: A Practical Guide to Standard
Terms, 2™ edition, Tottel Publishing, Sussex, 2006; nos Estados Unidos da América,
GRUsON, Michael (ed.), International Commercial Agreements, Practising Law Institute,
New York, 1994; MoskiN, Morton (ed.), Commercial Contracts, Aspen Law &
Business, New York, 2001; finalmente, numa perpectiva comparatistica, KozoLCHYK,
Boris, La Contratacién Comercial en el Derecho Comparado, Dykinson, Madrid,
2006, e para formul4rios contratuais, LOpEz, M. Ferrer/ Suso, M. Barrenechea/ IRIATE,
Ainoa, Los Contratos mds Utilizados en la Empresa — Modelos con Comentarios,
Deusto, Barcelona, 2008.

6 A titulo de exemplo, vejam-se as reflexdes do juiz britdnico Robert GorF,
Commercial Contracts and the Commercial Court, in: X LMCLQ ( 1984), 382-393.
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dedica a matéria um Livro inteiro, por sinal 0 mais extenso (Livro
I1. arts. 96.° a 484.°): intitulado justamente “Dos Contratos Espe-
ciais do Comércio”, nele se contém um conjunto de regras juridi-
cas aplicdveis a contratacdo mercantil em geral (arts. 96.° a 102.°
do CCom) seguido de um elenco bastante vasto de contratos
mercantis singulares (v.g., contratos de sociedade, de comissdo,
de transporte, de seguro, de compra e venda mercantil, de em-
préstimo mercantil, de depdsito mercantil, de reporte, de conta-
-corrente, etc.).”

Nio se pense, todavia, que o relevo dos contratos comerciais
¢ apandgio exclusivo daquelas ordens juridicas que os previram e
(“HCi[)“l]le'ilm CXPI’CSSEIIHCH[C como culcgol'iil lcgul autonoma. Ao
invés, é curioso constatar que naquelas legislagoes europeias onde
foi eliminada a distin¢do formal entre contratos civis € comerciais
se assiste hoje a uma “redescoberta” da categoria dos contratos
comerciais’, e que mesmo nos ordenamentos anglo-saxonicos,
que jamais conheceram tal distin¢do, os contratos jd chegaram a

’ Sobre esta categoria no contexto dos respectivos Codigos Comerciais, vide
Caviro, F. Sianchez, El Cédigo de Comercio v los Contratos Mercantiles, in: AAVV,
“Centendrio del Codigo de Comercio™, vol. I, 211-260, Ministério de Justicia, Madrid.
1986: Scuminr, Karsten, Miinchener Kommentar zum Handelsgesetzbuch, Band 5
(“Handelsgeschiifte™), Beck/ Vahlen, Miinchen, 2001.

§ Sobre este elenco legal dos contratos mercantis, bem como a progressiva erosdo
do seu relevo pritico. vide infra Parte 111, Cap. 1, §1.

* E o caso de ltdlia, onde, apesar da supressio da distingdo entre contratos civis e
comerciais operada pelo “Codice Civile™ de 1942 (que existia no anterior “Codice
Commerciale™ de 1882), os comercialistas jamais deixaram de considerar 0s contratos
comerciais (“contratti commerciali™) como tema obrigatério do Direito Comercial (ve-
jam-se assim as obras gerais de Gastone Cotrrino, Giuseppe FERRI. ou Francesco
GALGANO, entre muitas outras): a sua importéncia € tal que se fala mesmo hoje de um
fenémeno de “redescoberta”™ (SamBuccl, Leopoldo, /I Contratto dell'Impresa, 10,
Giuffre, Milano, 2002) ou de “reemergéncia” (BuoNocorg, Vincenzo, Contrattazione
d’Impresa e Nuove Categorie Contrattuali, 56, Giuffré, Milano, 2000) destes contratos
no imbito do ordenamento privatistico. Sobre o ponto, vide ainda AAVV, Contratti
d'Impresa, Giuffre, Milano, 1993; Cacnasso, Oreste/ Cortino, Gastone, Contratti
Commerciali, Cedam, Padova, 2000; DALMARTELLO, Arturo, [ Contratti delle Imprese
Commerciali, Cedam, Padova, 1962.
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Introdugao

ser reputados como “‘o elemento central do Direito Comercial”™
(Roy Goobg).!'?

II. Alids, a evolugdo legislativa mais recente tem apenas con-
firmado e acentuado sobremaneira as estreitas relagoes existentes
entre o Direito Comercial e o instituto do contrato'', jd que este
tem sido justamente um dos sectores da Ordem Juridica — sendo
porventura “o” sector da Ordem Juridica — gue mais numerosos ¢
rasgados horizontes tem aberto a este velho instituto juspriva-
tistico'?. Bastard para tal pensar na verdadeira profusio qualitativa
e quantitativa de figuras contratuais geradas pela actividade
comercial e empresarial, inteiramente novas e totalmente desco-
nhecidas ainda hd algumas décadas ou até anos atrds, que s¢
foram sedimentando progressivamente na pratica dos negocios ou
mesmo sendo consagradas em legislacdo mercantil especial:
apenas para citar alguns dos contratos mais difundidos, tal o caso
dos contratos de agéncia, de concessdo comercial, de cessdo

' Commercial Law in Next Millenium, 49, Sweet & Maxwell, London. 1998
(tradugio italiana, Giuffrée, Milano, 2003). No mesmo sentido, os britinicos L. SEALY ¢
R. HooLey, para quem os contratos “estdo em pleno coragiio do Direito Comercial”
(Commercial Law, 21, 4" edition, Oxford University Press, Oxford, 2008). ou os
norte-americanos Len Smith e Gale RoBERSON, para quem “o contrato ¢ um dos mais
importantes t6picos de estudo do Direito dos Negdcios™ (Business Law — Uniform
Commercial Code, 124, 5" edition. West Publishing, St. Paul, 1982). Por dltimo. vide
ainda Lord MiLLer, Contract: The Heart of Commercial Law. in- Lowry, John/
Mistelis, Loukas (eds.), “Commercial Law: Perspectives and Practice”. 1-14. Lexis
Nexis/ Butterworths, London, 2006.

" Que, de resto, possui raizes histéricas profundas: cf. Anceris, C. Nicola, /
Contratti Commerciale nel Periodo Medioevale Italiano, Jovene, Napoli, 1940.

"2 Alids, como nos recordam Rodrigo Uria e Aurelio MENENDEZ, o direito dos
contratos foi precisamente um dos sectores onde despontou a chamada “comercializagio
do Direito Civil”, na qual alguns pretenderam entrever a unificac¢io do Direito Privado
(El Contrato Mercantil, 31, in: AAVV, “Curso de Derecho Mercantil”, tomo 11, 31-53,
2.* edicién, Thomson/ Civitas, Madrid, 2007). Sobre este jogo de influéncias ¢ osmose
reciprocos entre o Direito Comercial e o Direito Civil — para o qual, faz agora um
século, o juscomercialista portugués Caeiro da Marta chamava a atengio —. vide
ANTUNES, J. Engrdcia, Direito Comercial, em curso de publicaciio.
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financeira (“factoring”™), de locacdo financeira (“leasing™). de
franquia (“franchising™), de patrocinio (“sponsoring™). de moneta-
rizagdo de créditos (“forfaiting™). de titularizagdo de créditos
(“securitization™), de “engineering”, de “project finance”. de
“renting”, de “merchandising”. de “countertrade™, de “know-
-how™, de “management”, de “futures™. de “forwards™. de
“swaps”, de “caps”, de “floors”, de “call” ou “put option™. entre
muitos ¢ muitos outros."

'* Sobre estas e outras novas figuras contratuais, vide Amato, Astolfo, Impresa ¢
Nuovi Contratti — Materiali per un Moderno Diritto Commerciale, Ed. Scientifiche
ltaliane, Napoli, 19915 GALGANO, Francesco, I Contratti del Commercio, dell’Industria
e del Mercato Finanziario, 4 volumes, Utet, Torino, 1995-1997; MarTinik, Michael,
Maoderne Vertragstypen, 3 volumes, Beck, Miinchen. 1991-1993.

(8]
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CAPITULO V

A Contratacdo Mercantil em Perspectiva’

I. Esclarecida a nogdo, as fontes e os principais tipos dos
chamados contratos comerciais ou mercantis, cabe agora — subin-
do um patamar - inquirir sobre a existéncia e o alcance de um
regime juridico proprio ou geral da contrata¢d@o mercantil.

I1. Dito de um outro modo. Jd sabemos que, lado a lado com
os contratos civis de direito comum, os contratos mercantis dis-
pdem hoje de uma consagragdo legal prépria no quadro do orde-
namento juridico-privado portugués. O que se pergunta agora é:
serd que, para 14 das disposicGes especificas relativas aos diferentes
contratos individualmente considerados, serd possivel identificar
também um conjunto de disposigdes gerais ou comuns aplicveis
a todos eles (existéncia de um regime préprio da contratacdo mer-
cantil)? em caso afirmativo, qual o grau de autonomizagio desse

* Bibliografia Portuguesa: AnTungs, J. Engrécia, Os Contratos Comerciais —
Nog¢oes Fundamentais, Direito e Justiga, Lisboa, 2007. Bibliografia Estrangeira:
Buonocore, Vincenzo, Contrattazione d'Impresa e Nuove Categorie Contrattuali,
Giuffre, Milano, 2000; GasTaMINZA, E. Valpuesta, Marco General de la Contratacién
Mercantil, in: Gastaminza, E. Valpuesta/ Rute, J. Cuesta (eds.), “Contratos
Mercantiles”, tomo I, 25-109, Bosch, Barcelona, 2001; LasTres, J. Garcfa-Pita, Derecho
Mercantil de las Obligaciones, Marcial Pons, Madrid/ Barcelona, 2003; Lranos, L.
Sudrez, Bases para una Ordenacion del Derecho de la Contratacion Mercantil, in:
AAVYV, “Jornadas sobre la Reforma de la Legislacion Mercantil”, 283-305, Civitas,
Madrid, 1979; Uria, Rodrigo/ MengENDEZ, Aurelio/ VERGEZ, Mercedes, Especialidades
de la Contratacién Mercantil, in: AAVV, “Curso de Derecho Mercantil”, tomo I1, 55-92,
2.2 edicién, Thomson/ Civitas, Madrid, 2007.
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“corpus’ normativo proprio em relacdo as regras gerais da contra-
tacdo civil (sentido e alcance do regime proprio da contratagiao
mercantil)?

§1 Seus Fundamentos

I. Quanto a primeira questdo, a nossa resposta de principio ¢
indubitavelmente afirmativa, com base em vdrias ordens de
razdes. A semelhanca do que sucedeu noutros ordenamentos juri-
dicos estrangeiros de ambos os lados do Atlantico”’, convém
comecar par recordar que o legislador portugués nio se limitou a
prever e regular um conjunto de contratos mercantis avulsos, tendo
antecedido e encimado esse elenco legal por uma espécie de
“parte geral” constituida por regras comuns da contrata¢ao mer-
cantil: falamos do Titulo I do Livro II do Cdédigo Comercial,
onde, justamente sob a epigrafe “Disposi¢oes Gerais™, foi previs-
to um conjunto de regras gerais aplicdveis aos contratos especiais
de comércio (arts. 96.° a 103.°).

I1. E certo que tal circunstancia ndo seria, por si so, suficiente
para se poder falar de um verdadeiro regime geral da contratagdo
mercantil: para além de as especialidades constantes de tais nor-
mas nao serem em si mesmas particularmente numerosas
(“maxime”, lingua, prova, solidariedade, e juros), € hoje visivel a
erosao nelas provocada por mais de cem anos de vigéncia, exis-
tindo mesmo algumas de entre elas que foram ultrapassadas pela
“praxis” contratual mercantil hodierna (€ o caso do art. 97.° do

7 Prevendo igualmente uma “parte geral” dos contratos comerciais, encontramos
— na Europa — as leis espanhola (arts. 50.° a 63.° do “Cédigo de Comercio”) ¢ alemi (§§
343 a 372 do “Handelsgesetzbuch™) e — na América — as leis argentina (arts. 207.° a
220.° do “Cadigo de Comercio”) € mexicana (arts. 77.% a 88.° do “Cddigo de Comercio™).
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A Contratagdao Mercantil em Perspectiva

CCom sobre o valor da correspondéncia telegrafica, hoje caida
em desuso).”™

Decisivo para a existéncia e afirmacdo de um regime proprio
da contratacdo mercantil constitui, antes sim, um conjunto de fac-
tores juridicos e economicos de ordem vdria, ocorridos sobretudo
nos finais do séc. XX, cujo concurso espontaneo foi responsavel
pela redescoberta e revivescéncia de um tema cuja actualidade se
havia entretanto perdido. Entre esses factores, destacamos os
seguintes quatro: a multiplicagdo massiva de novas figuras contra-
tuais resultantes de legislacdo mercantil avulsa ou da criatividade
dos empresdrios; a pressdo harmonizadora da legislagao mercantil
comunitdria e internacional; a emergéncia da problemdtica do
consumidor; € a centralidade da empresa no actual trifico contratual.

1. A Explosdo da Contratagio Mercantil Hodierna

I. Um primeiro factor consiste na criacdo e multiplicagdo
massivas de novos contratos comerciais, através de leis mercantis
avulsas ou da iniciativa dos préprios empres4rios.

I1. Sem qualquer paralelo quantitativo ou qualitativo no pas-
sado legislativo portugués, assistiu-se nas ultimas décadas ao
surgimento de novos tipos de contratos mercantis através de uma
massa aluvional de legisla¢do mercantil extravagante: tal aluvido
legislativo traduziu-se fundamentalmente, quer em contratos mer-
cantis individuais consagrados por leis avulsas (v.g., o contrato de
consdrcio através do Decreto-Lei n.° 231/81, de 28 de Julho, o
contrato de agéncia através do Decreto-Lei n.° 178/86, de 3 de

™ H4 mesmo quem sustente que tal preceito foi revogado tacitamente com a
entrada em vigor do art. 379.° do CCivil (AsCeNsAo, J. Oliveira, Direito Comercial, vol. 1,
377, Lisboa, 1998/99). Sobre o ponto, vide, para mais desenvolvimentos, ANTUNES, J.
Engrécia, O Regime Juridico dos Actos de Comércio, in: Themis-UNL (2009), em
curso de publicacio.
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Julho, etc.), quer sobretudo em feixes de figuras contratuais que,
atinentes a diferentes sectores merceoldgicos, foram sendo apro-
vadas por leis mercantis sectoriais (pense-se na expansao dos
novos contratos previstos na actual legislacio da banca. bolsa ¢
seguros)”. Para além disso, ndo se pode perder de vista o relevo
da criatividade e inventiva negocial das empresas, csses
“mercatore” do novo milénio: semelhante “vis criativa™ fol res-
ponsdvel por uma verdadeira explosio de novos instrumentos
contratuais — que incluem, entre tantos e tantos outros, os contratos
de “factoring”, “leasing”. “franchising”, “sponsoring’
“engineering”, “project financing”, “securitization”, ““forfaiting”
“renting”, “confirming”, “merchandising”, “countertrade”,
“know-how”, “forwards”, “swaps”, “caps”, “floors™, e “contracts
for differences” —, que rapidamente se transformou numa espécie
de fonte autopoiética de produgio normativa em matéria da
contrata¢do mercantil, especialmente internacional.”

Esta multiplicacdo das figuras contratuais atinentes a vida
comercial e empresarial teve, sem divida, o mérito de fazer assim
ressurgir a contratagdo mercantil da espécie de limbo em que
progressivamente caira mercé do ocaso de um Codigo Comercial

75 Sobre a questdo, noutras latitudes, vide Orro, Giorgio, I Contratti d'lmpresa
tra Codice Civile e Legislazione Speciale, in: AAVV, “11 Diritto Europeo dei Contratt
d’Impresa”, 15-25, Giuffre, Milano, 2006.

" Como sublinha Fabio BortorLotr, pode hoje dar-se por adquirido que os
contratos internacionais em matéria econémica privada siio, no essencial, contratos cele-
brados por empresdrios (Le Tecniche di Redazione di un Contratto Internazionale, 384,
in: AAVV, “Nuovi Tipi Contrattuali e Tecniche di Redazione nella Pratica
Commerciale”, 381-395, Giuffre, Milano, 1978). Sobre o relevo da “praxis” comercial
na evolu¢do do Direito Comercial, vide DevLin, Patrick, The Relation Benween
Commercial Law and Commercial Practice, in: 14 ModLR (1951), 249-266; ¢ na
evolug@o do proprio direito contratual, Capriiac, Michel, Remarques sur la Théorie
Générale du Contrat et les Créations Récentes de la Pratigue Commerciale, in:
“Mélanges Dédiées a Gabriel Marty”, 235-254, Université des Sciences Sociales, Tou-
louse, 1978; LeLoup, Jean-Marie, La Création de Contrats par la Pratique
Commerciale, in: “L’Evolution Contemporaine du Droit des Contrats™, 167-177, PUF,
Paris, 1986.

70



_
Realce

_
Realce

_
Realce

_
Realce

_
Realce

_
Realce


A Contratagdo Mercantil em Perspectiva

centendrio, recentrando os respectivos paradigmas normativos e
I6gicos em torno de novos conceitos juridicos e econémicos
(mormente, o de empresa).

2. A Uniformizaciao Europeia e Internacional

I. Depois ainda, um segundo “input” extremamente impor-
tante, sendo mesmo decisivo, consistiu na enorme pressao
harmonizadora e uniformizadora resultante da legisla¢cdo comu-
nitdria e internacional.

II. Como atrds vimos, a imensa mole de Regulamentos e
Directivas comunitdrias, bem como de Convengées Internacio-
nais, ocupa um lugar de destaque no actual sistema das fontes da
regulagdio dos contratos mercantis’’. Ora, encontramo-nos perante
um “corpus” normativo do maior relevo que, nascido pratica-
mente nos Gltimos trés decénios, cobre vastas dreas pertinentes a
contratagdo mercantil (v.g., contratos celebrados fora do estabele-
cimento comercial, contratos de crédito ao consumo, contratos do
mercado de capitais, contratos de seguro, cldusulas contratuais
abusivas, contratagdo e comércio electrénico, pagamento das tran-
sacgbes comerciais, praticas comerciais desleais, etc.) e tem deter-
minado uma evolucio inovadora das legislagbes nacionais,
frequentemente ao arrepio de principios € regras privatisticas
seculares’®. Como recorda Guido ALPA, relativamente ao relevo
das normas comunitdrias para as regulacdes nacionais em matéria
de contratacdo mercantil, “o Direito Europeu € hoje, ndo um sector
de heteroregulagdo externa, mas sim uma fonte do direito interno

77 Cf. supra Parte I, Cap. IV, §2, 1.

® Cf. BeENaccHIO, Gianantonio, Diritto Privato della Comunita Europea, 33 e
segs., Padova, Cedam, 1998; MoNaATERI, P. Giuseppe, I Contratti d’Impresa e il Diritto
Comunitario, in: AAVV, “Il Diritto Europeo dei Contratti d’Impresa”, 73-94, Giuffre,
Milano, 2006.
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(dos contratos comerciais) cuja violagio implica a responsabilida-
de do Estado-membro”.””

3. A Emergéncia da Problematica do Consumidor

I. Em terceiro lugar, um outro factor determinantc para o
renascimento da tematica da contratacao comercial prende-se com
a recente emergéncia da problemdtica do consumidor.™

II. Uma das projecgdes centrais do fenémeno do consumo
nas ordens juridicas modernas consistiu na progressiva autonomi-
zagao dos chamados “contratos de consumo”, subordinando estes
a um conjunto de normas especiais que tém em vista a protecgio
do consumidor. Ora, no se pode perder de vista que os contratos
de consumo t€ém como contraparte natural um empresdrio — repre-
sentando por isso também, “ex definitione”, verdadeiros e propri-
os contratos comerciais (no sentido da concepgdo, aqui defendida,
de contratagdo relativa a empresérios ou empresas). Com efeito,
muito embora na maioria das legislacdes actuais a contraparte
contratual seja construida com recurso ao conceito mais amplo de
“profissional” (veja-se assim também, entre nds, o art. 10.°, n.° 1
do “Anteprojecto do Cédigo do Consumidor’), constitui um dado
insofismédvel que a esmagadora maioria dos contratos consume-
ristas correspondem hoje a negécios celebrados entre empresarios
e consumidores: como sublinha Leopoldo Samsucci, “é hoje claro
que os contratos de consumo s&0, a0 mesmo tempo, «contratos de
empresa»”®!. Esta asserc@o, de resto, é vdlida em pleno coragao

" “Commercial Contracts”: Freedom, Practice and Rules in lItalian Law. 1563,
in: XXVI EBLR (2005), 1555-1574.

80 Sobre as relagdes entre o Direito Comercial e o Direito de Consumo em geral,
vide ANTUNES, J. Engrécia, Direito Comercial, em curso de publicagdo.

81 ]I Contratto dell’Impresa, 65, Giuffre, Milano, 2002. Esta proeminéncia natu-
ral (embora n3o necessdria ou exclusiva) da figura do empresario ou, mais restritamente,
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da contratacao mercantil. como € o caso dos contratos bancarios.
de seguro e de investimento financeiro: como € bem sabido. a
esmagadora maioria destes contratos sdo celebrados entre um
contraente ‘“‘forte” — uma empresa crediticia, seguradora ou de
investimento — e um contraente “fraco” — o cliente, o segurado ou
o investidor.

Semelhante ligacdo tendencial entre os contratos comerciais
e de consumo — quase como se de duas faces de uma mesma
moeda se tratasse —, torna assim directa ou indirectamente rele-
vante para 0s primeiros a recente e copiosa regulagdo juridica das

do comerciante, como contraparte contratual consumerista, ¢ reconhecida pacificamente
na generalidade da doutrina. nacional ou estrangeira. Assim. entre nés. C. Ferreira de
ALMEIDA afirma que “quase todos os textos (legais) caracterizam os contratos de consu-
mo (...) como contratos celebrados entre um consumidor ¢ uma empresa (ou profissio-
nal)” (Direito do Consumo. 87. Almedina, Coimbra, 2005), pelo que “a generalidade
dos contratos de consumo corresponde. nas ordens juridicas onde a classificagdo juridica
existe, ao perfil dos actos de comércio. quase sempre por forga da qualidade de comercian-
te do fornecedor que confere ao contrato a qualificagiio de acto de comércio unilateral ou
misto” (op. cit., 200). Na literatura estrangeira, sdio abundantes os autores que salientam
este aspecto: assim, segundo J. Gédmez CALERO, “em muitas relagdes contratuais mer-
cantis intervém como sujeitos, de um lado, os empresdrios, ¢ do outro, os adquirentes
dos produtos e servigos que aqueles colocam no mercado, isto €, os consumidores e
utentes”. dando lugar a “uma crescente projec¢iio no regime dos contratos mercantis de
uma nova e importante regulagio destinada a tutelar estes (iltimos. tidos como a parte
mais débil daquelas relages juridicas™ (Las Obligaciones Mercantiles, 212, in: AAVV,
“Derecho Mercantil”, tomo II, 211-223, 10.® edicién, Ariel, Barcelona, 2005); também
Vincenzo BUONOCORE, para quem “‘os contratos de empresa e de consumo representam.
e niio apenas do ponto de vista lexical, o epilogo conjunto das transformagoes sofridas
pela nossa economia e sociedade no curso dos dltimos anos™ (Contrattazione
d'Impresa e Nuove Categorie Contrattuali, 99, Giuffre, Milano, 2000). Existem mesmo
legislagdes onde esta proeminéncia da figura do empresdrio nos contratos de consumo
foi objecto de consagragdo expressa: assim, por exemplo, nos Estados Unidos da América,
onde, nos termos da secgdo 2-103 (1) (c) do “Uniform Commercial Code”, se define
expressamente o contrato de consumo como *‘o contrato celebrado entre um comerciante
(“merchant”) e um consumidor”. Para um confronto entre as duas figuras, vide ainda
BuoNOCoRE, Vincenzo, Contratti del Consumatore e Contratti d’Impresa, in: XLI RDC
(1995), 1-41; Zeno-ZenzcovicH, Vincenzo, !l Diritto Europeo dei Contratti (Verso la
Distinzione fra “Contratti Commerciali” e “Contratti dei Consumatori”), in: 147
Giurl (1993), IV, 57-73.
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relagOes contratuais consumeristas, cobrindo matérias tais como
os deveres pré-contratuais (“maxime’”, dever de informagio). a
formagao do contrato (v.g., forma, vicios). o contetido do contrato
(“maxime”, cldusulas contratuais abusivas). ou as suas vicissitu-
des ou efeitos (v.g., responsabilidade do produtor por produtos
defeituosos, direito de desisténcia ou arrependimento).™

4. A Empresa e a Evolugio do Instituto Contratual

I. Por iltimo, mas nio menos importante, ¢ mister chamar a
aten¢ao para o relevo que o fendmeno empresarial reveste para a
evolugdo do proprio instituto contratual.

II. Como logo de inicio se salientou, os contratos represen-
tam provavelmente o mais relevante instrumento juridico de su-
porte da constituicio, organizacido e exercicio da actividade em-
presarial: a vida empresarial nasce e desenvolve-se em boa medi-
da através de um conjunto de actos negociais celebrados pelos
empresarios com outros empresarios ou consumidores®®. Ora, se €
verdade que o instituto do contrato constitui assim um dos mo-
mentos c?sser?ciais da actividade da empresa, também o inverso é
verdadeiro, ja que aquele instituto tem sido significativamente

82

mo demaf t;:d:;(j; (l‘:)irztﬁ;ento ténico deste vector ?}lolutivo. das”orde.ns jurl’Elic:'ns
inteiramente compreensfyo] ng colocado na figura do con.'%umldor - c1rcunsu{nc.|a
conceito, mas sobretudo peia "Oéapffni‘l‘s p'elz’x’ durea .de r-nodc?mldade que roc.lcla o proprio
juridica (protecgzio do COmraep; Pl‘la_ I'aElC'ﬁ genérica mf‘.plra_dora da referida regu!a(;ao
as importantfssimas implica 6: € mais débil). Tal, toda.vw.n, nAo nos c!eve fazer obliterar
a contratagdo mercantil em garts qllle resultam para o Direito Co.mc?rcml em geral, e pflra
em torno do “status” dos Contra::u ax.‘, deste re.centrar‘nento do dlrel.to contratual ClilfSI(EO
da figura do consumidor, couy ntes: cc‘)‘m efeito, mais tarde ou mais cedo, a emergéncia
I6gica a “reemergéncia” o ﬂraeme fraco”, terd for¢osamente como consequéncia

8ura do empresdrio, contraente “forte”, no quadro do

Direito privado moderno — ¢y . i
P CUos contornos futuros, alids, dependerio significativamen-

te da forma como ambas essas f;
u -
# Cf. supra Parte I, Cap, Ig gf;s forem compatibilizadas.

74



A Contratucdo Mercantil em Perspectiva

influenciado pelas caracteristicas proprias ou especificas desta
actividade: como melhor veremos adiante, sdo as caracteristicas €
os imperativos proprios da moderna actividade empresarial
(celeridade, seguranga, padronizagdo, objectivizagdo) que estdo
na origem de uma boa parte das transformacdes sofridas pelo
modelo contratual classico herdado do séc. XIX, “rectius”, dos
novos horizontes rasgados em matéria da negociacio, formacao.
conteiido e efeitos dos contratos. Na formulagio de Leonardo
SamMmBuCcl, ““a conexdo com a actividade organizada em forma de
empresa repercute-se no contrato, modificando, frequentemente
de modo marcante, a sua fisionomia”.*

Para ndo irmos mais longe, sirva de exemplo o regime legal
das cldusulas contratuais gerais. Na verdade, foram as exigéncias
de celeridade, massificagc@o e padronizacdo proprias de numero-
sos dominios da actividade empresarial hodierna — justamente
conducentes ao recurso intensivo as cldusulas contratuais gerais
na contratacdo mercantil (por exemplo, nos contratos bancdrios,
contratos de seguro, contratos de transporte, etc.) — que constitui-
ram as principais responsdveis pela progressiva erosdo da imagem
cldssica do contrato como produto do acordo de vontade entre
partes livres e iguais, com a consequente introdugdo de mecanis-
mos de controlo do seu contetido (entre nds, a LCCG, aprovada
pelo Decreto-Lei n.° 446/85, de 25 de Outubro, que tipifica as
clausulas abusivas ou proibidas nos contratos celebrados por em-
presérios, entre si ou com consumidores).*

8 [l Contratto dell’Impresa, 34, Giuffré, Milano, 2002. Salientando o impacto da
actividade empresarial no figurino contratual, sob diferentes angulos, vide ALgssi, Ricardo,
Contrato e Mercato, in: “Scintillae Iuris. Studi in Memoria di Gino Gorla™, tomo III.
2339-2354, Giuffre, Milano, 1994; Caro, Giovanni, Attivita d'lmpresa e Formazione
del Contratto, Giuffre, Milano, 2001; MEeo, Giorgio, Impresa e Contratto nella
Valutazione dell’Atipicita Negoziale, Giuffre, Milano, 1991.

% Relembre-se ainda que, historicamente, as primeiras cldusulas contratuais gerais
de que hd noticia surgiram precisamente ligadas a uma actividade empresarial - a actividade
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§2 Suas Caracteristicas

I. Apesar de estruturalmente os contratos no Direito Comer-
cial e no Direito Civil nao se diferenciarem, a verdade ¢ que a
“praxis” e o regime juridico vigentes evidenciam a existéncia de
determinadas caracteristicas especiais dos contratos comerciais —
especialidade essa que muito deve, em particular, 2 emergéncia da
empresa como baricentro da moderna contratagio mercantil:
como nota José GARCIA-PITA Y LASTRES, “‘se ndo se questiona que
a relagdo do Direito Comercial com o Direito Civil seja uma
relacdo de “lex specialis” em face da “lex generalis”, também ¢
verdade que o direito dos contratos mercantis apresenta evidentes
tracos especiais, propiciados pela transcendéncia do fenémeno
«Empresa», que nao podem ser resolvidos optimamente pelo
Direito Civil, mas requerem uma interven¢io do Direito Comercial
e um esgotamento das possibilidades que este proporciona”.*

I1. Ndo sendo este decerto o momento para analisar em pro-
fundidade semelhante temaética, de indiscutivel complexidade e
alcance, limitar-nos-emos por ora a enunciar brevemente trés dos
principais tragos ou manifestacdes da referida especialidade, mais
comummente referenciados na doutrina: objectiva¢do, padroniza-
¢cdo e “mercadorizagdo” dos contratos comerciais.

banciria: cf. RaIsgr, Ludwig, Das Recht der allgemeinen Geschiiftsbedingungen. 27,
Hanseatische Verlag, Hamburg, 1935. Sobre as diferentes fun¢des econémico-ecmpresa-
riais deste processo de contratagio (redugio dos custos de transacgio, especializagio,
coordenagio, seguranga), vide AcuiLa-ReaL, J. Alfaro, Funcion Econdmica y
Naturaleza Juridica de las Condiciones Generales de la Contratacion, 76 ¢ segs.. in:
AAVYV, “Comentarios a la Ley sobre Condiciones Generales de la Contratacién™, 75-
93, Civitas, Madrid, 2002.

¥ Derecho Mercantil de las Obligaciones, 77, Marcial Pons, Madrid/ Barcelona,
2003. Sobre a unidade e diversidade das obrigagdes mercantis, no confronto das obriga-
¢Oes civis, vide ainda CALERO, J. Gémez, Las Obligaciones Mercantiles, in: AAVYV,
“Derecho Mercantil”, tomo II, 212-223, 10.° edicién, Ariel, Barcelona, 2005; GASTAMINZA,
E. Valpuesta, Marco General de la Contratacién Mercantil, in: Gastaminza, E. Valpuesta/
/ Rute, J. Cuesta, “Contratos Mercantiles”, tomo I, 25-109, Bosch, Barcelona, 2001 .
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1. Objectivizaciao

I. Uma primeira caracteristica consiste na acentuada objecti-
vag¢do dos contratos comerciais. Com efeito, a actividade empre-
sarial é, por defini¢do, uma actividade estdvel e continuada cujo
sucesso depende em larga medida da sua autonomia face as vicis-
situdes pessoais dos empresdrios, singulares ou colectivos. Ora, é
inegdvel que uma tal exigéncia intrinseca provinda do mundo
econémico da empresa tem, paulatina mas decisivamente, marcado
a evolucgdo da matriz e regime juridicos dos contratos comerciais
— falando aqui os autores, a este propésito, de um fenémeno de
“insensibilidade™’, “ambulatoriedade”™® ou “despersonalizagdo™’
dos contratos mercantis, destinados a permanecer indiferentes e
sobreviver as vicissitudes do respectivo substrato pessoal, mor-
mente do empresdrio contraente.

Basta assim pensar, por exemplo, nos contratos de fusdo
societdria (arts. 94.° e segs. do CSC) — precipuamente destinados
a assegurar a ‘‘sucessdo universal” de patrimdnios de sujeitos juri-
dico-empresariais ndo obstante a extin¢do de um ou alguns deles
—, nos contratos de mandato mercantil (arts. 231.° e segs. do
CCom) - que subsistem apés a morte do mandante (art. 261.° do
CCom) —, nos contratos de seguro (art. 1.° da LCS) — que subsis-
tem em caso de morte ou transmissdo da empresa do respectivo
tomador (arts. 95.°,n.° 5 € 96.°, n.° 1 da LCS) ou de transferéncia

8 LumiNoso, Angelo, La Contrattazione d’Impresa, 541, in: AAVV, “Istituzione
di Diritto Commerciale”, 527-626, Giappichelli, Torino, 2003.

8 BUONOCORE, Vincenzo, Contrattazione d'Impresa e Nuove Categorie
Contrattuali, 173, Giuffre, Milano, 2000.

8 LasTRrEs, J. Garcia-Pita, Derecho Mercantil de las Obligaciones, 79, Marcial
Pons, Madrid/ Barcelona, 2003. Tal niio significa naturalmente que ndo existam deter-
minados contratos mercantis que possam ser marcados por um forte “intuitus
personae”, tais como, por exemplo, os contratos bancdrios de crédito, onde a pessoa dos
contratantes e a confianga miitua jogam um papel importante (sobre o ponto, vide
FeRREIRA, A. Pedro, Direito Bancdrio, 384 e seg., Quid Juris, Lisboa, 2005; SiMoNETTO,
Emmesto, I Contratti di Credito, 250 e segs., Cedam, Padova, 1953).
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da carteira do segurador (arts. 148.° e segs. do RGAS) —. ou
ainda na generalidade dos contratos mercantis ligados a explora-
¢do da empresa no caso do respectivo trespasse ou locagio — que
se transmitem automaticamente sem necessidade de consentimento
dos contraentes cedidos, como € o caso dos contratos de arrenda-
mento (art. 1112.%, n.° 1, a) do CCivil), de locacdo financeira (art.
11.°, n.° 1 do Decreto-Lei n.° 149/95, de 24 de Junho). ou de

seguro (art. 95.°, n.° 5 da LCS), bem como analogicamente todos
os demais contratos exploracionais.®

II. N&o surpreende assim que as obriga¢des mercantis emer-
gentes destes contratos tendam também a objectivar-se. Ao passo
que a visdo tradicional de obrigacao, de matriz civilista ¢ roma-
nista, ppssui um pendor marcadamente subjectivista, concebendo-a
esser}01almente como um vinculo entre dois sujeitos juridicos de-
terminados (credor e devedor), as obrigagdes mercantis testemu-
nham uma acentuada tendéncia para a sua impessoalidade ou
patrimonializacdo, saltando para o primeiro plano a ideia de *‘vin-
0“19 entre dois patriménios” cujos titulares tendem a mudar inde-
ﬁm.dam.eme sem afectar a subsisténcia e estrutura do vinculo
obrigacional: ou seja, tendem a separar-se da pessoa do credor ou
dev?dor para se converterem num valor patrimonial objectivo e
autonomo (um activo ou um passivo, consoante 0os casos) vocaci-
onado a circular no trfico jusempresarial.?!

92

o1 if: ‘;;is:iguadamemos desta analogia, vide infra Parte II, Cap. V. §2. 2.

obrigagéio mercanti] ARRIGUES sublinhava que uma tal fei¢ao objectiva e patrimonial da

ser aquela que melh répresentou uma reacgdo contra o conceito romanista cldssico. por
or se adapta as exigéncias do trifico mercantil: “No Direito Comer-

cial, o que se PR ioaci
o q destaca ¢ o aspecto objectivo da obrigagio e a sua modalidade econémica.
que o credor procyr.

monial da obrigaczo: a, m.d§pendentemente da~c01’1duta do devedor, € a utilidade patri-
satisfagdo patrimi 0_- a”acuvndade do devedor ndo € um fim, mas um meio para obter tal
Madrid, 1983) Nl;“al (C"urso de Derecho Mercantil, tomo 11, 4, 8.° edicién. Aguirre,
Civil des A/faz:reg n<; sentido sgme]hame, entre outros, vide Bov, Laurence, Le Cadre
Mercantiles 2]4'3'8 s E;onomlca, Paris, 1989; CALE.RO, J. Gémez, Las Obligaciones

B €8., in: AAVV, “Derecho Mercantil”, tomo II, 212-223. 10.” edicién.
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2. Massificacao e Padronizacio

I. Uma segunda caracteristica dos contratos mercantis consiste
na sua massificagdo e padronizagdo. E bem sabido que o Direito
Comercial foi sempre, da sua origem aos nossos dias, um ramo
juridico cuja existéncia estd intimamente ligada a pratica de actos
econdmicos em massa (“‘Massenverkeher”): como recordava A.
Ferrer CorreEla, se, ao lado do Direito Civil, se foi progressiva-
mente afirmando este ramo juridico especial, tal deveu-se as ne-
cessidades de regulagdo, ndo de actos comerciais individuais, mas
antes de actos praticados em massa ou em série pelos “mercatore”
ou “homens de negécios”. A actividade da empresa, esse
“mercatore” hodierno — sobretudo no advento da produgio e dis-
tribuicdo em grande escala, da internacionalizacdo do consumo e
da globaliza¢do dos mercados — exibe hoje, mais do que nunca,
uma tendéncia inexordvel para a massificac@o, padronizac@o, sim-
plificacdo e velocidade da oferta.

Ora, este vector fundamental haveria de marcar indelevel-
mente a contratagdo mercantil, principal veiculo juridico dessa
actividade. Hoje, a grande empresa, nascida para a produgéo e
distribuicdo em massa de bens e servicos homogéneos, coloca
estes no mercado primacialmente através de processos contratuais
estandardizados e uniformizados, sendo impensével negociar caso
a caso o contetido de milhares ou mesmo milhdes de contratos
que se sucedem ininterruptamente, seja com outras empresas ou
com consumidores: dir-se-ia, pois, que a massificagdo e normali-
zacdo da oferta empresarial se sucedeu a massificagdo e padro-
nizacdo dos contratos mercantis.

Ariel, Barcelona, 2005; SavaTier, René, Droit des Obligations en Droit Privé
‘Economique, 11 e seg., 4™ édition, Dalloz, Paris, 1979.
92 Li¢des de Direito Comercial, 21, Lex, Lisboa, 1994.
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II. O exemplo mais eloquente deste vector evolutivo reside
nos chamados contratos de adesdo. pritica tipica de muitos secto-
res da contratagao mercantil moderna (v.g.. contratos bancarios.
contratos de seguro, contratos de investimento financeiro. contra-
tos de transporte, etc.) — de resto, transversal as relagoes negociais
dos empresdrios com 0s consumidores ou outros empresdrios
(“battle of the forms™) — que justamente esteve na origem do
regime juridico das cldusulas contratuais gerais aprovado pelo
Decreto-Lei n.° 446/85, de 25 de Outubro.”*

Mas muitos outros afloramentos, gerais ou pontuais, do mesmo
vector, podem ser encontrados no ordenamento juridico vigente:
sao igualmente tais exigéncias de uniformizagdo dos procedimentos
de formagao ou conteido contratuais que estdo na base, em maior
ou menor medida, de fen6menos tais como os chamados contratos
com.erciais “obrigatérios” (“Zwangvertrige”) — caracterizados
por 1mpor ao empresario uma obrigacio de contratar, como sucede
nos contratos celebrados por empresas concessiondrias de servi-
cos publicos (v.g., empresas de transportes ferrovidrios, empresas
C’k’f comunicagdes postais, empresas de fornecimento de energia,
agua, ou gis, etc.)® —, os contratos comerciais “ditados
("diktierte Vertriige”) — caracterizados por impor o contetido ou
os termos dos respectivos contratos, v.g., determinados tipos de
contrato de seguro, de contratos sobre instrumentos financeiros,
etc.” —, OU 0S usos e costumes mercantis uniformes coligidos e
aprovados por organizagdes internacionais de comércio — pense-
-S€, Por exemplo, nos chamados “Incoterms” (“International
Commercial Terms”), regras de interpretacdo e integragdo uniforme

9.

* Sobre este regime juridico, cujo cerne reside no controlo das cldusulas abusivas
nos contratos celebradgg pelos empresdrios ou entidades equiparadas. quer entre si.
quer czm consumidores, yide desenvolvidamente infra Parte 11, Cap. I11, §2.

o Szlt))::e os contratos Comercfais “o!)ﬁgatério§", Yide infra Parte 11, Cap. 11, §2. 1.
€ 0S contratos comerciais ‘“‘ditados”, vide infra Parte 11, Cap. 111, §3. 4.
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da terminologia contratual comercial para os quais remetem fre-
quentemente os contratos comerciais internacionais.”

ITI. Uma vez mais. sdo visiveis as consequéncias no plano
das obrigagdes mercantis: talqualmente a estabilidade da actividade
empresarial foi reclamando uma evolugio da tradicional visdo
subjectivista para uma progressiva objectivizagdo e patrimoniali-
zacdo das obrigagGes, também agora a massificagdo dessa activi-
dade vai for¢ando a transicédo do tradicional paradigma das obri-
gacdes especificas para o novo protdtipo das obrigagées genéricas.
Na verdade, é necessdrio ter presente que na generalidade dos
Cdédigos Civis novecentistas, incluindo o portugués, a teoria das
obrigacbes foi concebida e desenvolvida tendo sobretudo em
mente um mercado de pequenos comerciantes, profissionais liberais
e agricultores, cujos negdcios incidem primacialmente sobre pres-
tagdes de coisas especificas e infungiveis. Ora, uma vez alteradas
tais premissas econémicas com o advento da grande empresa e da
oferta em massa de produtos e servigos, ndo serd talvez exagerado
dizer que o protétipo actual da obrigag@io mercantil (a0 menos, na
contratagio comercial em massa) corresponde a obrigagdo de
contetido genérico, padronizado e fungivel, s6 secundariamente
se aproximando do cldssico paradigma da obrigagdo especifica.”

% Sobre estas regras — além do que ja foi dito supra Parte 1. Cap. IV. §2. 2 (ID) -,
vide PINHEIRO, L. Lima, Incoterms — Introdugdo e Tragos Fundamentais, in: “Estudos
de Direito Civil, Direito Comercial e Direito Comercial Internacional”, 315-333,
Almedina, Coimbra, 2006.

"7 Alids, para quem os quisesse ler, os sinais jd estavam presentes no Cddigo
Comercial de 1888, ainda que de forma muito embriondria e inarticulada. Pense-se, por
exemplo, na relevancia central das prestagdes de género e quantidade no quadro do
contrato de compra e venda mercantil — € o caso das chamadas vendas sobre amostra,
que remetem para a “qualidade conhecida no comércio” (art. 469.° do CCom) e, pela
negativa, das compras sem padréo (art. 470.° do CCom) ou sujeitas a contagem, pesagem
ou medigio (art. 472.° do CCom) —, ou ainda no regime do contrato de mandato
mercantil — que remete para “os pregos correntes de mercado” a fixagdo da responsabilidade
do comissdrio em caso de realizagio de operagdes acima do prego acordado com o comitente
(art. 270.°, 1.° do CCom). Cf. ANtuNEs, J. Engrécia, Os Contratos no Cédigo Comercial
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3. “Mercadorizacao”

I. Uma terceira caracteristica dos contratos mercantis consiste
na sua “mercadorizagdo’, ou seja, na sua profunda permecabili-
dade a regulagdo juridica do mercado em sentido amplo.

Expressdao polissémica, o mercado designa comummente o
espaco organizado, fisico ou virtual, onde os agentes econémicos
(produtores, distribuidores e prestadores, de um lado, consumido-
res do outro) realizam as suas transacgdes sobre produtos ¢ servi-
cos, sob a égide dos precos formados mediante o encontro da
procura e oferta: o mercado, outrossim que realidade econdmica,
€ também uma realidade juridica, na medida em que apenas existe
enquanto € reconhecido e regulado pelo direito’®. Ora, porventura
de modo mais incisivo do que noutros dominios da contratagio
(mormente, da civil), 0 mercado funciona como um verdadeiro
“contexto de sentido” dos contratos comerciais® no sentido em
que o regime juridico destes tltimos tem sido altamente tributdrio
da regulacao juridica do mercado, em particular daquelas inter-
vengGes regulatorias que procuram tutelar a posicdo dos protago-
nistas do jogo da oferta-procura e encontrar um ponto de equili-
brio entre os seus interesses conflituantes (“maxime”, interesses
dos empresarios, interesses dos consumidores, interesses dos con-
correntes, e interesse publico geral)'®. Para ilustrar tal tese, basta

Portugués, in: AAVV, “Estudos em Homenagem ao Prof. Doutor Luis Carvalho Fer-
nandes”, em curso de publicagio.

98 Sobre o conceito de mercado, IrTI, Natalino, L'Ordine Giuridico del Mercato.
Laterza, Roma, 2003; REeicH, Norbert, Markt und Recht, Luchterhand, Neuwied/
/Darmstadt, 1977.

% A expressio € de Leopoldo SamBucct, Il Contratto dell’Impresa, 87, Giuffre,
Milano, 2002.

1% Enfatizando igualmente a conexo entre os institutos do mercado e do contrato.
vide ALEssI, Ricardo, Contrato e Mercato, in: “Scintillae Iuris. Studi in Memoria di
Gino Gorla”, tomo III, 2339-2354, Giuffre, Milano, 1994; Guizzi, Giuseppe, Mercato
Concorrenziale e Teoria del Contratto, in: 97 RivDCom (1999), 67-131; Lirari,
Nicolo, Il Mercato: Attivita Privata e Regole Giuridiche, in: “Scritti in Onore de E.
Romagnoli”, 37-64, Giuffre, Milano, 2000.
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atentar no enorme impacto que sobre a contrata¢do mercantil mo-
derna tiveram duas das principais projec¢des da regulacdo juridica
do mercado: a disciplina juridica da liberdade de concorréncia e
da tutela do consumidor.

I1. Constituindo a concorréncia o principio fundamental dos
modelos de organizagdo econdmica de mercado assentes na liber-
dade de empresa e na iniciativa econémica privada, todos os orde-
namentos juridicos modernos, incluindo o nosso (Lei Geral da
Concorréncia, abreviadamente LGC, aprovada pela Lei n.° 18/2003,
de 11 de Junho), prevéem um conjunto de normas juridicas preci-
puamente destinadas a assegurar a sobrevivéncia do préprio sistema
concorrencial (“Rechts gegen Wettbewerbsbeschrinkungen”,
“anti-trust laws”, “derecho de defensa de la libre competencia”,
“protection de la liberté de concurrence”). Ora, esta disciplina,
balizando a autonomia negocial das empresas, prevé normas que
influenciam directamente a formagéo (v.g., proibi¢do dos contratos
subordinados: cf. art. 4.°, n.° 1, g)), o contetido (v.g., abuso de
dependéncia econdémica: cf. art. 7.°) e os efeitos (v.g., celebragdo
de contratos de dominio: cf. art. 8.°, n.° 3, ¢)) dos contratos mer-
cantis.'"!

[I1. Doutra banda, assumindo o mercado actual crescente-
mente a fisionomia de um mercado de “massas” — onde uma
oferta empresarial ilimitada (de produtos e servigos constantemente
renovados) e altamente profissionalizada (servida por sofisticadas
técnicas de comercializagdo e “marketing”) se encontra com uma
procura frequentemente vulnerdvel e impreparada (por parte do
consumidor médio) —, também ndo surpreende que 0S mesmos
ordenamentos juridicos venham mais recentemente a desenvolver
um acervo normativo cuja intencionalidade fundamental € a pro-
teccdo do consumidor, enquanto sujeito contratual débil (embora

1 Para uma ilustragdo da importincia da legislagiio concorrencial em matéria da
contratagiio mercantil, vide infra Parte II, Cap. II1, §3, 1. e 2.
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nao ‘“débil mental”’, como um certo fundamentalismo consume-
rista parece por vezes sugerir) nas relagdes negociais de mercado.
Uma vez mais, também ninguém ignora o relevo que estas nor-
mas possuem no plano dos contratos mercantis, aos quals sdo
directamente aplicdveis na sua esmagadora maioria, incluindo, en-
tre tantas outras, as leis sobre os contratos negociados fora do
estabelecimento comercial (Decreto-Lei n.° 143/2001, de 26 de
Abril), sobre os contratos de compra e venda de bens de consumo
(Decreto-Lei n.° 67/2003, de 8 de Abril), sobre os contratos elec-
trénicos (arts. 24.° e segs. do Decreto-Lei n.° 7/2004. de 7 de
Janeiro), sobre prdaticas comerciais desleais (Decreto-Leil n.°
57/2008, de 26 de Margo) ou sobre os contratos de crédito ao
consumo (Decreto-Lei n.° 133/2009, de 2 de Junho).'"*

§3 Seu Alcance

1. Os Contratos Comerciais como Categoria Auténoma

I. Esta renovada importincia da problemdtica juridica dos
contratos mercantis deve, todavia, ser matizada por algumas pre-
cisGes complementares relativamente ao real alcance da especifi-

cidade da contratagdo mercantil no quadro da contratag@o privada
em geral.

12 Pense-se assim, por exemplo, no direito de desisténcia ou de arrependimento
(“Widerrufsrecht”, “withdrawal right”, “droit de répentir”, “derecho al desistimiento™),
consistente na faculdade que a lei concede ao consumidor de, em prazo determinado e
mediante mera declaragio unilateral e discriciondria, se desvincular dos contratos con-
cluidos: tal direito, que constitui um denominador comum da referida disciplina (v.g.,
art. 17.° da LCC, arts. 6.° e 18.° do Decreto-Lei n.° 143/2001, de 26 de Abril), acaba
por conformar decisivamente o regime da extingdo dos contratos mercantis, reduzindo
drasticamente o alcance do principio geral civilistico “pacta sunt servanda’ neste domi-
nio. Cf. infra Parte 1I, Cap. V, §4, 3.
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Os contratos comerciais constituem hoje, sem divida, uma
categoria autonoma ou classe “sui generis” de contratos. Essa
autonomia € formal — mormente, atenta a consagracio legislativa
de um elenco préprio e extenso de “contratos especiais de comér-
cio™ (arts. 96.° a 484.° do CCom) —, mas também substancial —
sobretudo tendo em conta o crescimento exponencial das figuras
contratuais mercantis, o seu relevo central no quadro da “praxis”
contratual contemporinea, a densidade e a complexidade do res-
pectivo quadro regulatério, bem assim como o actual recentra-
mento do paradigma normativo e operativo de tais contratos em
torno da empresa.'®

II. Mas tal ndo significa dizer que os contratos comerciais
representem um tipo contratual em sentido préprio — ja que ndo
Ihes corresponde um modelo regulativo tipico e uniforme (consti-
tuindo antes uma categoria que abrange tipos, v.g., contrato de
seguro, e até subtipos contratuais, v.g., contrato de compra € ven-
da mercantil) —, nem sequer uma categoria contratual absoluta-
mente estanque — muitos contratos podem ser civis ou comerciais
(ou até mistos), consoante o “status” das partes que neles inter-
vém e as finalidades econémicas subjacentes a sua realizagdo
(basta pensar em vdrios contratos consagrados simultaneamente

1% A doutrina estrangeira divide-se quanto 2 qualificagio dos contratos comerciais
como uma categoria auténoma. Num sentido afirmativo, entre muitos outros, vide
AncELicl, Carlo, La Contrattazione d’Impresa. 187, in: AAVV, “L’Impresa”. 183-201.
Giuffré, Milano, 1985; Buonocorg, Vincenzo, Contrattazione d'Impresa ¢ Nuove
Categorie Contrattuali, 17] e segs., Giuffre, Milano, 2000; DALMARTELLO, Arturo, /
Contratti delle Imprese Commerciali, 292 e segs., Cedam, Padova, 1962; Lranos. L.
Sudrez, Bases para una Ordenacién del Derecho de la Contratacion Mercantil, in:
AAVYV, “Jornadas sobre la Reforma de la Legislacién Mercantil”, 283-305, Civitas,
Madrid, 1979; Opro, Giorgio, Note sulla Contrattazione d’Impresa, in: XL1 RDC
(1995), 629-640; Rico, J. Cano/ MaLLoL, A. Serra, Manual Prdctico de Contratacion
Mercantil, tomo 1, 40, 2.° edicién, Tecnos, Madrid, 1987; num sentido negativo,
DurtiLLeuL, F. Collart/ DELEBECQUE, Philippe, Contrats Civils et Commerciaux, 22, 4
édition. Dalloz, Paris, 1998; GaLcano, Francesco, I Contratti di Impresa. I Titoli di
Credito. Il Fallimento, 1, Zanichelli, Bologna, 1980.
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no CCivil e no CCom, que poderio ser civis ou comerciais con-
soante as circunstancias).'®

2. Um Regime Juridico da Contratacao Mercantil?

I. Além disso, também se nos afigura ganhar hoje corpo e
consisténcia aquilo que poderiamos denominar de um embriona-
rio regime juridico da contratag¢do mercantil.

Com efeito, mercé das diversas mectamorfoses juridicas e
econdmicas ocorridas nos finais do séc. XX, atrds referidas
(complexificagdo das fontes nacionais e internacionais dos contra-
tos mercantis, uniformizagdo normativa europeia e internacional,
emergéncia da problemitica do consumidor, incessante renovagio
dos modelos contratuais pelos “mercatore™)'"s, é hoje possivel
identificar um conjunto de indicios normativos e extranormativos
que, conferindo uma unidade e homogenecidade crescente as figu-
ras contratuais conexas ou pertinentes a actividade empresarial, se
distanciam em maior ou menor grau do direito comum dos contra-
tos. Como melhor serd visto detidamente na Parte 11 desta obra,
s@o hoje abundantes e em niimero sempre crescente as normas
legais que consagram uma disciplina juridica especial em matéria
da contratacio empresarial: tais normas vio desde a fuse pré-
-contratual — designadamente, em sede dos acordos pré-contra-
tuais, de natureza contratual (“maxime”, os chamados “pré-con-
tratos mercantis” e os contratos mercantis complementares) e nao

"f“ _Como notam Georges RiPERT € Ren€ RosLoT, “em rigor, ndo existem contratos
comercna.ls: um contrato sera civil ou comercial consoante ag pessoas que os celebram e
oséObJ?c}l}/os que estas pretendem atingir” (Traité de Droit Commercial, tome 11, 570.
14°™ édition, LGDYJ, Paris, 1994). Sublinhando também este aspecto, vide DuTiLLEUL.
F. Collart/ DELEBECQUE, Philippe, Contrats Civils et Commerciaux, 21. 7" édition.
Dalloz, Paris, 2004; Lastres, J. Garcia-Pita, Derecho Mercantil de las Obligaciones.
344, Marcial Pons, Madrid/ Barcelona, 2003.

"% Cf. supra Parte 1, Cap. V, §1.
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§

contratual (“maxime”, cartas de inten¢do), e dos deveres pré-
-contratuais, mormente de natureza informativa e publicitaria —,
passam pelo regime da formagdo — com particular destaque para
os modelos de contratagdo alternativos (v.g., contratacdo conjunta,
cruzada, de facto, etc.) ou especiais (v.g., contratacdo a distancia,
automdtica, electrénica, etc.) em face do modelo legal classico,
além de outras importantes especialidades (v.g., forma, prova,
lingua) — e do conteiido dos contratos comerciais — onde ressalta
o controlo estabelecido sobre os termos contratuais, através de
limitacdes de ordem geral (“maxime”, as cldusulas contratuais
gerais) e especifica (v.g., abuso de dependéncia econémica, con-
tratos comerciais “ditados”) —, para terminar no plano dos respec-
tivos efeitos — incluindo matérias tdo diversas e relevantes quanto
as obrigag¢Ges mercantis (v.g., solidariedade passiva, juros, mora,
prescri¢do), e o cumprimento e incumprimento contratual (v.g., 0
conceito de conformidade com o contrato, o regime especial em
matéria de incumprimento temporério de obrigacdes pecunidrias
emergentes de contratos comerciais, ou os novos horizontes do
cumprimento defeituoso nas cadeias contratuais de distribuig¢do
comercial) — e das respectivas transmissdo, modificagdo e extin-
¢do — onde se destacam as regras especificas em matéria da cessdo
dos contratos exploracionais das empresas, as cldusulas em matéria
de adaptacdo e modificacdo superveniente dos contratos mercan-
tis, além de especialidades vdrias no caso da sua cessagdo.'®

% No mesmo sentido, Angelo Luminoso: “Na verdade, um exame sem preconcei-
tos da actual legislagfio permite a identificagio de uma série de caracteristicas gerais
comuns a0s contratos de empresa, as quais niio constituem sendo o reflexo das exigéncias
préprias da actividade empresarial” (La Contrattazione d'Impresa, 540, in: AAVYV,
“Istituzione di Diritto Commerciale”, 527-626, Giappichelli, Torino, 2003): ou Rodrigo
Uria/ Aurelio MENENDEZ/ Mercedes VERGEZ: “*As novas circunstincias em que se desen-
volve o moderno direito da contratagio mercantil determinam uma série de especialidades
cujo regime juridico excede consideravelmente os limites dentro dos quais foram regula-
dos no velho Cédigo Comercial as particularidades préprias dos contratos e obrigacoes
comerciais” (Especialidades de la Contratacion Mercantil, 55, in: AAVV, “Curso de
Derecho Mercantil”, tomo 11, 55-92, 2.” edicién, Thomson/Civitas, Madrid, 2007).
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II. Uma vez mais, tal nao significa afirmar a existéncia *hic
et nunc” de um direito da contrata¢cao mercantil. como ramo
juridico acabado e independente da contratagio civil.

Na realidade, a referida disciplina especial. antes quc repre-
sentar uma espécie de “parte geral”” uniforme e reguladora de todo
e qualquer contrato mercantil, € composta por diversos conjuntos
normativos de aplica¢do sectorial, isto €, cuja aplicagiio sec cir-
cunscreve a grupos ou feixes de contratos mercantis gque sao espe-
cificos de determinados dominios merceolégicos (v.g.. contratos
bancdrios, contratos financeiros, contratos de seguro, contratos de
transporte)'?’. Por outro lado, semelhante disciplina especial. con-
quanto possuindo tendencialmente na empresa o seu principio
energético e centro de gravidade regulatério, ndo se aplica exclu-
sivamente aos contratos de empresa, nem € impregnada unica-
mente (ou, por vezes até, primacialmente) por interesses de cariz
empresarial: como veremos, sdo diversas as normas que, fixando
um regime particular em matéria da formacio, contetido ¢ efeitos
dos contratos comerciais, possuem um ambito de aplicagdao, a um
tempo, mais lato (v.g., as normas reguladoras dos contratos de
consumo que tenham como contraparte um “profissional” ndao
empresario) e menos lato (v.g., as normas reguladoras de alguns
contratos mercantis acessérios ou instrumentais previstos no
CCom, que vio referidos a figura mais restrita do ‘“‘comerciante™)
do que os contratos de empresa. Finalmente, a disciplina especial
a seguir estudada nio conhece ainda uma aplicagdo transversal a
toda a “praxis” da contratagio mercantil moderna, tendo tido a
sua génese histérica e possuindo ainda hoje o seu terreno de

197 Identicamente, Guido ALpa, que sublinha que “a categoria dos contratos co-
merciais ndo implica necessariamente a existéncia de regras comuns aplicdveis a todos
os contratos a ela pertencentes: uma anélise da legislacio especial revela que tais regras
se aplicam antes a subsectores nos quais a categoria pode ser dividida™ (*Commercial
Contracts”: Freedom, Practice and Rules in Italian Law, 1556, in: XXVI EBLR
(2005), 1555-1574).
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elei¢io em duas dreas fundamentais - a contratacio mercantil
internacional e a contratagdo mercantil em massq- evidentemente
a forga gravitacional destes dois dominios nucleares, tanto em.
termos econémicos como juridicos. atribui i respectjvy disciplina
uma natural vocagio expansiva, contribuindo para g transformar
em modelo regulatério futuro dos demais sectores residuais da
contrata¢@o mercantil (“'maxime”, pequena contratagio mercantil
doméstica ou local).'*®

1% Naturalmente, semelhantes limitacdes poderdo encontrar na analogia um rele-
vante instrumento de extensdo e integragao da situagdo juridico-positiva vigente, aperfei-
coando e completando este embrido de um direito da contratagdo mercantil. Sobre o
sentido e alcance deste instrumento metodolégico no Direito Comercial, vide ANTUNES,
J. Engrdcia. A Analogia no Direito Comercial, em curso de publicagio.
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