COMO FAZER UM PITCH
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Algumas dicas para a boas ideias ndo serem .esquecidas!



Comunicacao é fundamental para que as ideias sejam
transformadas em acao

ClubhouseP2

DISCORD



DESAFIO:

Como comunicar
uma ideia em
3, 4 ou 5 minutos?



Nao se
esqueca! Voce
esta contando
uma historia!

Boas historias criam
conexoes, conquistam a
atencao e sempre deixam
as pessoas querendo
saber mais




Para comecar.....

Descreva a “dor” que

“Lance o problema primeiro, vocesquerem resolver

conecte-se emocionalmente com o
publico em torno do problema e,

Coloque-se no lugar de
quem estd sentindo a

"dor” que vocss querem SO ent3o, ofereca sua solucio
como remédio para esse
problema”

E explique porque
vocés tem a melhor

Dave McClure, 500 startups solugdo para esta “dor”



Vamos comecar:

1. Comece apresentando o problema que
voceés querem resolver.

2. Apresente a solucao pensada mostrando
como ela ataca cada aspecto do problema
que voceés apresentaram no item 1.

3. Apresente rapidamente a equipe.

4. Os segundos finais devem ser usados para
deixar os pontos mais importantes da solucao.



Erros mais
comuns em
Pitchs |

Falar que vocés resolvem completamente o

problema
Articular de maneira clara o problema que vocé resolve é a
chave para montar todo o seu pitch.

Falar que nao existem competidores

SEMPRE vai existir competicao. Ela pode ser indireta ou
direta, por isso pesquisa de mercado é fundamental. Falar

que nao existem co[np_etidores mostra falta de conhecimento
Mastraibeneficios e nao sé

funcionalidades

Muitos detalhes técnicos do produto nao vao te levar a lugar
nenhum. Os gestores querem ver beneficios e valor
agregado. Eu sei que vocé quer mostrar tudo sobre seu
produto, mas tome cuidado.

Traga dados e nao suposicoes

Tanha dadne a nan ananacec ciinncirAane enhra n Mar,radn o



Escolha quem comunica melhor entre
VOCES

Dica de
ouro:



