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Aspectos Relevantes sobre Investimentos em Startups
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Fontes: “Diário de um VC: o futuro das fortunas brasileiras”, Edson Rigonatti, Founder Astella Investimentos, Venture Capital. Medium.com

Mito #1: Não existem saídas no mercado brasileiro — FALSO

Mito #2: O juros brasileiro é impeditivo para investimentos em startups — FALSO

Mito #3: A complexidade do ambiente de negócios no Brasil impede que startups compitam com empresas estabelecidas — FALSO

Mito #4: É difícil derrotar os grandes oligopólios brasileiros — VERDADEIRO

Mito #5: O perfil risco/retorno de investimento em oligopólios é melhor do que o de investimento em startups — PARCIALMENTE 

VERDADEIRO/FALSO

Mito #6: Investidores brasileiros não estão dispostos a investir em venture capital — PARCIALMENTE VERDADEIRO/FALSO
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Fontes: “Diário de um VC: o futuro das fortunas brasileiras”, Edson Rigonatti, Founder Astella Investimentos, Venture Capital. Medium.com
Relatório do Peterson Institute for International Economics.



- Itau buys iCarros (undisclosed amount) in 2017
- Linx acquires Intercamp for R$42MM in 2016
- Axado is acquired by MercadoLibre for R$26MM in 2016
- Glispa buys Mobils for US$10MM in 2016
- Stone acquires Elavon (undisclosed amount) in 2016
- Tivit buys OneCloud (undisclosed amount) in 2016
- Alterdata acquires Interfacenet (undisclosed amount) in 2016
- Webmotors acquires Busca Carros (undisclosed amount) in 2016
- Santander buys ContaSuper (undisclosed amount) in 2016
- Wyless acquired by Kore Wireless (undisclosed amount) in 2016
- Fleetcor acquires SemParar for R$4 billion in 2016
- Moip acquired by Wirecard for R$165MM in 2016

- WebMotors acquires VMotors (undisclosed amount) in 2015
- Conductor buys Neus (undisclosed amount) in 2015
- Zenvia acquires Vivera (SpringWireless) in 2015
- VistaPrint buys Printi (undisclosed amount) in 2015
- MV acquires Consulfarma (undisclosed amount) in 2015
- Intuit buys ZeroPaper (undisclosed amount) in 2015
- Senior Solution acquires Aquarius Tecnologia for R$6.5MM in 2015
- LG Lugar de Gente buys w3net (undisclosed amount) in 2015
- Totvs buys Neolog for R$15.6MM (60%) in 2015
- Samsung acquires Simpress (undisclosed amount) in 2014
- Linx buys Softpharma (undisclosed amount) in 2014
- Pixeon acquires Medicware (undisclosed amount) in 2014
- Zap Imóveis buys Pense Imóveis (undisclosed amount) in 2014
- Linx acquires Big Sistemas for R$38.7MM in 2014
- PeixeUrbano is acquired by Baidu (undisclosed amount) in 2014
- Senior buys Sythex (undisclosed amount) in 2014
- Rede buys maxiPago (undisclosed amount) in 2014
- Kelowna Tech acquires Semlag (undisclosed amount) in 2014
- MV buys Racers (undisclosed amount) in 2014
- BRQ acquires InfoSolution (undisclosed amount) in 2014
- Equinix buys Alog for US$225 million in 2014
- MercadoLibre buys Sythex TMS Embarcardor (undisclosed amount) in 2014
- Sankhya acquires Tectum (undisclosed amount) in 2014
- Michelin buys Sascar for US$602MM in 2014
- Bematech acquires Unum for R$30MM in 2014
- Host buys Maxihost (undisclosed amount) in 2014
- Linx acquires Rezende Sistemas for R$50MM in 2014
- Totvs buys Virtual Age for R$75MM in 2014
- Claro acquires iMusica (undisclosed amount) in 2014
- Santander buys GetNet for R$1.1 billion in 2014
- TIVIT acquires Work Image (undisclosed amount) in 2014
- KKR buys Aceco TI (undisclosed amount) in 2014
- Sonda buys CTIS for US$170MM in 2014
- Docusign buys "comprova.com" (undisclosed amount) in 2014
- Genesys acquires Voran (undisclosed amount) in 2014
- WorldPay buys CobreBem (undisclosed amount) in 2014
- VistaPrint acquires Printi (US$25 million minority stake) in 2014
- Bematech buys RJ (R$27MM) in 2014
- Grupo Trigo buys Kimitache (undisclosed amount) in 2014
- Thomson Reuters acquires Dominio Sistemas (undisclosed amount) in 2014

- Dentsu Aegis acquires Pontomobi (undisclosed amount) in 2015
- Kroton buys Studiare for R$4.1MM in 2015
- Telelaudo acquires Pro-Laudo (undisclosed amount) in 2015
- FTPI buys boo-box (undisclosed amount in 2015)
- Webedia acquires Paramaker (undisclosed amount) in 2015
- Linx buys Neemu (R$55.5MM) and Chaordic (R$55.98MM) in 2015
- Geração Futuro acquires EscolherSeguro (undisclosed amount) in 2015
- Webedia buys Tudo Gostoso for R$49MM in 2015
- Opera acquires Bemobi (undisclosed amount) in 2015
- B2W buys Sieve for ~R$130MM in 2015
- CVC acquires Submarino Viagens for R$80MM in 2015
- Quality Software buys TechSupply for R$21MM in 2015
- B2W acquires e-Smart for R$12MM in 2015
- MercadoLibre buys KPL Soluções for R$50MM in 2015
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• Um grande time de fundadores #1

• Ideia sólida ou produto são fundamentais

• Mercado grande ou em crescimento

• Resolvem problemas reais

• Forte efeito de rede e vantagem first-mover

• Métricas consistentes e adequadas a cada etapa

• Bom elevator pitch – mantenha-o simples o suficiente

• Propriedade Intelectual importa

• Taxas de sucesso bem compreendidas

• Desenvolvimento de negócios e distribuição – VENDAS.

Fonte: Lecture 9 - How to Raise Money (Marc Andreessen, Ron Conway, Parker Conrad) - http://startupclass.samaltman.com/



Fonte: Lecture 9 - How to Raise Money (Marc Andreessen, Ron Conway, Parker Conrad) - http://startupclass.samaltman.com/

• Decisiveness – capacidade de decisão, põe fim as controvérsias, etc

• Não procrastina

• Proativo

• Visão clara – a equipe entende a missão e a direção

• Capacidade de formar e atuar fortemente como equipe

• Paixão

• Flexibilidade para transformar as ideias frequentemente

• Bom ouvidor – questionador, mas flexível se necessário

• Responsiveness – capacidade de reagir de forma rápida e positiva

• Execução é tudo – comete erros, mas aprende rapidamente com eles

• Bom comunicador – sócios, equipe, investidores, clientes, etc

• Líder, focado – 24/7, sem distrações.



Elevator 
Pitch / 

1 Minute 
Pitch



One 
Sentence 

Pitch



• O problema (descreva a dor)

• A Solução

• Público Alvo

• Tamanho do Mercado

• Modelo de Negócio (receitas)

• “Tempero Especial”

• Concorrentes (nem sempre necessário)

• Como você vai crescer

• O Time (e próximas contratações)

• O que você quer (e próximos passos).





Value Map Customer Profile









• Tipicamente: 

• Ecossistema maduros

• Instituições Privadas

• Foco no crescimento rápido

• Gerar resultados aos 

envolvidos

• Metodologias / Mentorias / 

Metas

• Faz investimentos diretos

• Toma participação
.

• Tipicamente: 

• Vinculada às universidades

• Políticas Públicas

• Foco na estrutura de suporte

• Apoio ao empreendedor

• Fomento do ecossistema

• Não faz investimentos diretos

• Não toma participação
.

Aceleradora Incubadoras

Não há um padrão rígido, tampouco regras estabelecidas...



Talentos OportunidadesFalta de Experiência



Talentos
Time Talentoso

Estágios Iniciais

Oportunidades
B2B / B2C 

Mobile, IoT, BigData

SaaS, MktPlace

Experiência
Time de Especialistas

Melhores práticas de Mercado

Networking Robusto



Capacitação
Mais de 40 Workshops de 

capacitação nas principais 

metodologias do mercado.

Suporte
Estrutura Física, 

Investimento, ferramentas, 

assessorias e muito mais.

Metodologias
Um programa de 

aceleração, baseado nas 

melhores práticas 

existentes.

Mentores
A experiência de quem já 

executou e pode abrir 

portas para o 

empreendedor.
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