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Um pitch é uma
apresentação direta e curta,
com o objetivo de vender a

ideia da sua startup para um
possível investidor

O QUE É UM PITCH?
OBJETIVIDADE

CLAREZA

FOCO



PARA QUE SERVE?

VENDER SEU PEIXE



INGREDIENTES FUNDAMENTAIS
Dor

Autoridade
Solução
Mercado

Monetização



DOR Vocês já pensaram porquê?

 

E se vocês pudessem ou

tivessem?



AUTORIDADE
3 P’s: Pessoas, Projetos e

Processos



SOLUÇÃO
Inovação - diferenciais

 

Benefícios



MERCADO
Viabilidade da proposta

Potencialidades



MONETIZAÇÃO Modelo de Público

Como você vai ganhar

dinheiro?

 

1.

B2C; B2B; B2G; C2C; O2P

 

2. Modelo de Negócio
SaaS; Marketplace;

Aplicativo; Produto físico;

Serviços



MONETIZAÇÃO
3. Modelo de Receita

 premium; versão gratuita e

versão paga com mais

funcionalidades; assinatura 

 

ESCOLHA O MODELO CERTO

DE RECEITA PARA

CONQUISTAR E MANTER SEU

CLIENTE! 

 



MONETIZAÇÃO
4. Modelo de Canal de

Vendas
a) Equipes próprias 

b) Representantes

comerciais  

c) Atacados / Distribuidores 

d) Franquias 

e) E-commerce 



Estar sempre preparado

Slides com pouca informação

Imagens que gerem emoção

Expressão verbal e corporal

DICAS





EXEMPLO



Elevator Pitch 
Elevator Pitch SEBRAE MG 2





AGORA É COM VOCÊS!

Tempo

Oportunidade

Inovação

Ideias

Linguagem

apropriada
Recepção damensagem

Prática



Obrigada!


