EMPREENDEDORISMO

Seus custos no pnbox...



O QUE IREMOS ABORDAR?
CANAIS DE VENDAS

@Y

Testes com canais Custos com funil de
de vendas vendas




CANAIS DE AQUISICAO

TESTES IMPORTANTES EMBASADOS
NAS SUAS METRICAS!

Quer testar e comparar canais de aquisicao de
acordo com as sua métricas? Aqui vocé tem uma
ferramenta que auxilia bem a comparacao entre

esses canais. Candis de
Aquisicdo

Defina quais sdo seus critérios de Selecione o canal testado e Depois de escolhidos 6 canais de
sucesso para um canal preencha de acordo com suas teste, o PNbox gera um ranking
meétricas! com os melhores.



FUNIL DE VENDAS

OS CUSTOS EXISTEM, EM CADA
ETAPA DO FUNIL

O

O funil de vendas nada mais € do que as etapas que
VOCE usa para conseguir que um lead vire
efetivamente o seu cliente. A divisao do PNBox

abrange "topo do funil", "meio do funil", e "fundo
do funil”. Para desenvolver seu funil: Funil de Vendas

Crie um processo para as suas Entenda o que esta em qual Pense nos custos e cadastre cada

vendas, um processo que voce parte(topo, meio e fundo). item necessario.
pretende repetir sempre para

conseguir seus clientes.



CRIANDO SEU FUNIL DE VENDAS:

PARA QUE SERVE O FUNIL?

Serve para criar um processso padrao de venda, que leva o seu potencial cliente a comprar o produto ou a dizer nao.
Voceé pode sempre corrigir problemas do seu funil de vendas, basta perceber o que esta acontecendo de errado com
ele.

DETERMINANDO O TOPO DO FUNIL:

Essa vai ser a primeira experiéncia do cliente com a empresa. Como voceé quer que essa pessoas tenham esse
contato? De forma online com instagram, iscas de ofertas e promocoes ou presencialmente com cartazes em lojas?
O fato é que isso tem um custo! Custos online com marketing por exemplo sdo comuns caso vocé va usar o
instagram para levar o cliente ao seu site, e se vocé pretende repetir sempre esse processo, isso é um CUSTO DE
TOPO DE FUNIL.

DETERMINANDO O MEIO DO FUNIL:

A partir do momento que seu potencial cliente esta olhando seu site e seus produtos, o que faz ele dar um passo a
diante? Um e-mail, um conjunto de promocdes? Enfim, o cliente que esta aqui ja mostra um leve interesse no seu
produto.



CRIANDO SEU FUNIL DE VENDAS:

DETERMINANDO O FUNDO DO FUNIL:

O que vocé pretende fazer para que seu cliente diga sim ao invés de ndo? Quais serdao suas ultimas acoes? Lembre-se
agora a conversa pode ficar ate mais individual.

A empresa pega uma lista de
empresas de construcao pesada e
dispara diversas ligacoes com
atendentes apresentando o
produto para gestao dos
equipamentos de 14, e coletando
informacoes sobre nimero de
maquinas e etc

Algumas pessoas nao vao atender,
outras vao atender e nao vao
querer o produto, e outras vao
passar ao proximo passo. Nesse
caso a empresa envia um e-mail
com beneficios e funcionalidades
do software.

Algumas pessoas vao ignorar o e-
mail, o que serd incomum, visto
que elas ja "gostaram da ideia".
Outras ja podem seguir para a
prodéxima etapa. Nesse caso trata-
se de uma apresentacao
INDIVIDUAL para a empresa,
respondendo duvidas e pensando
nas caracteristicas daquela
empresa.

TUDO ISSO TEVE UM CUSTO!

Algumas pessoas nao vao querer
fechar o negdcio. Outras vao
pedir o orcamento especifico para
a sua empresa, vao negociar e no
fim fechar o preco certo, virando
clientes.



MAS COMO ACONTECE NO PNBOX?

Adicionar A¢éo de Venda

R$ 0,00

Nome da Acdo *

Orcamento Investido na Agéo (R$) *

Gatilhos de Passagem
Clique para adicionar gatilhos a etapa

Quantidade de pessoas
Alcancadas com a Agdo *

Chamadas para Acdo * @




DUVIDAS AO LONGO DA
SEMANA? MANDE PARA
NOS!



