DESIGN THINKING NA PRATICA

EXEMPLOS DE COMO CADA FASE PODE SER APLICADA NOS PROJETOS ENACTUS
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Questionario de Prospeccao

Esse questionario tem o objetivo de entender quais seriam as necessidades para a imple
projeto de empreendedorismo na comunidade.

necessidades e como podemos atuar da melhor maneira possivel

Todas as respostas sdo obrigatdrias, entdo pensem em coisas o mais proximo possivel da reali
acaso nao souber a resposta, coloque um - na caixa de perguntas.

Muito obrigada e contamos com vocés :D
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ANALISE E SINTESE
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SENTEM QUE NAO SAO CAPAZES DE ABRIR
SEU PROPRIO NEGOCIO EM FUNCAO DA FALTA
DE CONHECIMENTO. ~CADA VEZ MENOS
FOMENTAM O ESPIRITO EMPREENDEDOR
DISTANCIANDO-SE DE UM TRABALHO QUE
REPRESENTA O SONHO DELAS.

EM LORENA ‘FAMILIAS CHEFIADAS  POR
MULHERES CHEGAM A 35,27% DAS FAMILIAS E
DESTAS 22,08% POSSUEM IDADE DE 40 A 49
ANOS E APROXIMADAMENTE 46,86% AFIRMAM
NAO POSSUIR INSTRUCAO OU TER SOMENTE 0
ENSINO FUNDAMENTAL INCOMPLETO"

FONTE: DIAGNOSTICO SOCIOTERRITORIAL DE
LORENA 2020

AS MULHERES SABEM COSTURAR E VEM
APRIMORANDO SUAS TECNICAS, MAS NAO
POSSUEM GRANDE SUCESSO ~ NO
GERENCIAMENTO DO PROPRIO NEGOCIO,
INCLUINDO  TECNICAS  DE  VENDAS,
DIFERENCIAL EM RELACAO A CONCORRENCIA,
ENTRE OUROS.

PESQUISAS MOSTRARAM QUE PESSOAS EM
SITUACAO DE VULNERABILIDADE POSSUEM,
ALEM DE FALTA DE RECURSOS FINANCEIROS,
COMPETENCIAS E HABILIDADES TRANSFERSAIS
EM RELACAO AS PESSOAS QUE JA POSSUEM
SEU PROPRIO NEGOCIO.
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Formulario de mapeamento

Neste formulario g-:stariamns saber um pouco mais sobre vocé e sua opinidao sobre nossos

encontres no projeto Maori, vamos comecgar?
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IDEACAO

OFICINAS SOCIOEMOCIONAIS - CANARIO
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OFICINAS DE EMPREENDEDORISMO - MAORI



PROTOTIPACAO

OBSERVACOES E COMENTARIOS OFICINAS CAMARIO NA REDE 2.0
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MAIS TESTES

WTERACOES CAMARKD HA RELE 2.0
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TESTE INICIAL
PARA AVALIACAO




TESTE

CONTATO COM A COMUNIDADE

ESTRUTURACAOE o FI C I N A s
IMPLEMENTACAO

MELHORIA CONTINUA DAS
OFICINAS E DOS MODULOS

MAO NA MASSA MODULO DE CUSTOS MODULO DE VENDAS

Y

enactus.

EEL-USP

Feedback da Oficina Cigana

1) Nome Completo *

- Testar a estrategia de
marketing;

- Testar a estratégia
promocional:

- Testar a parte de doagao.

- Descobrirmos a media de

pedidos (para
pronta entregal

Fazer imedlatamente!
- Colher opinides e feedbacks dos
clientes para analish-los:
= Testar o local da producho;
- Testar o esquema de selecio e
formato de senvigo dos
empoderades;
- Testar as parcerias de vendas com
05 estabelecimentos de Lorens:
-Testar se o lucro é suficiente
{pagamento dos prestadores de
servicos » manter)

- Testar o esquema de
encomendas pelos canais
que iremas utilizar;

- Testar o formato de

entraga.

- Testar a frequéncia com
que o estoque deve ser
reabastecido.

L NEGOCIO SOCIAL

ESTRUTURACAO DESENVOLVIMENTO IMPLEMENTACAO MVP




