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- . Prazer, Vinicius Cavalheiro

. i mRE'mR DE MARKE'NNG DO EMPREEL

"o DIRETOR 3 MARKET@NG DE OUTRA ENTIDADE M ;

< EMPREENDEDOR DO NICHO DE TRAFEGO PAGO

« ENGENHARIA QUIMICA, 21 ANOS, COMPROMISSADO
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. Hojeeu vim falar com quem

i NAG TEM UMA AUD@ENCM GRANDE 0 SUF@C@ENTE

- NAO TEM CONSUMIDORES COM RECORRENCIA
- NAO CONSEGUE SE ADAPTAR A0 DIGITAL

g NAG TEM REPRESENTA'NWDADE EM SEU NﬂCHG



. Queim é esse cara para falar alguma coisa sobre isso?

~ EU SEIEXATAMENTE 0 QUE VOCE ESTA PASSANDO,
. [ESTAVA NA MESMA SITUACAO HA UM TEMPO ATRAS,
. S0 QUE A PARTIR DE HOJE ISSO PODE MUDAR!

-




-
. ¥ 4 E
- ™ B
e . it . 4
- . 4
.
- .
- - 5
‘ . o - 3
I ~ .
-
‘ [ i .
. ’ .
- . '
- ¥ . » ® . .‘ .
L ]
- - . = . -
bg - . -
‘ . @
LY & 8 .
: ’ -
» . 3
.. % i - a5 - |
- p
LI ™ I
. e 7 - : 3
. e ;
- - 4
L ] - , - ) ‘ . ’ y - X .
Y ; . I
. ‘ ks - ' z
' = 4
. ;. . ; . l
. oy - - -~ L
~ " 2 5
N 5 ] .
‘ 2 . L I
L] = - - . . ‘ :
. - 5 R : : Y .
i . . s L o d
. - : .
'
rl : - : - - .
- = * > - - -
. . .
. o | ' .
- . '
e o -
4 ’ L 3 L]
. ¥ = " - : . N . -
. . \
P : . - ; - i ’ it . st E W ®
‘ . : . & : - .
L] - @ 4 - - = b
( v L4
- : . |
- ., B i .
. A o .
. % . ; ]
\ ‘ | -
El s ) o . : -
. . 2 ; i : 3 )
. M : ’ ; Pl ] 'Y ; . .
z g 5 .
» : : A
2 } £ L1
i . 2 .
. ' L
e . s . | ]
- . ) @ :
3 . ) . |
. . W . ™ 1 . 4 : y )
- L] - . -
e - ’ . N 2 . v’ . 3 .
§ . - . k .
= B ; . -
' ' ) \ . o .
. - 3 ] - ’ - u
ik ; Y p ? i - - . = ™
[ . s ¥ . P ) - - . - . ‘ .
y 3 Y g - i L @ . : .
: ' : v . i .
L4 . 5 . ? . ) |
o g . L Il = :
] - : ) s ;
" L] g -, . : :
. M
. . B Bl Fe .
) . = . a " ¥
.
f g d : 4
" -
. v : ) 4 3 ‘ .
.
. , "
- o -' = >
.;. = = - ' - o
i ! ; '
” |
. - =
! L} - & .. 3 A
L] L} . " . = " ~ .
L - . o .
. . = .. p L "
: b : o - . .
’ ’ . L] .
- 5 . -
- - -
. 3 : ) \ .
: . . -
’. . X |
. \
l - 3 ,- 4 -
; ’ i : . v - -
- ; - " ' & . . g " ) i
‘ | ® _ o .
! » # . =
. o - -~ - L] L -
l E 4 - -
i -
. L] =
| .
2 . .
- ’ ~ y - = I}
- e '] .
L L} «t & =
. ° ~ ) ' ) :
. 4 - ’ = i . n
. _ ' ‘ -
] - LY - . =
- = -
. - - -
X -
- - ; .
'



~ -ESSES SAO 0S RESULTADOS QUE TIVEMOS NO EMPREEL
% FAZENDGEXATAMENTE ISSO QUE VOU ENSINAR HOJE
() INSTAGRAM EMPREEL: '

* + 450 SEGWDORES EM 3 MESES (EM 2020 TCDO CRESCEU 120)
o ALCANCE MEDW DE 850 PESSGAS (ATE FEVERE@RG ERAM 300) '

¥ls & EvENTo - gET UP (ABRIL 2021)

e 300 iNSCRﬂTOS NOC EVENTG ~
g K MEDIA DE 80 PESSGAS GNLﬂNE N@S -] DMS DE EVENTG
GET UP zozo(nszsmno; - '

* 60 INSCRITOS NO EVENTO = . T
e MEDIA DE 40 PESSOAS ONLINE NO EVENTC - -~



* AGORA VOU TE REVELAR COMO FIZEMOS ISSO.
' GARANTO QUE QUALQUER PESSOA PODE FAZER ISSO E-
TER 0§ Mssms RESULTADGS OU AINDA MAIORES



PGSWCWNAMENTG
DE MARCA

= NAO TEM UMA Auml-:ucm
= NAO TEM cousumoonss...
~ NAO CONSEGUE SE ADAPTAR..
- NAO TEM REPRESENTATMDADE... |

S
- 0
-

f‘? LUCRG/ VENDAS




5 PASS0S PARA FATURAR MAIS
| _u's.- .I:ST_I:J;L .PRESE'NT‘E‘O?I\T'I‘)E SEU Pt‘:BLICb ESTA. ¢

iNSTAGRAM LHNKEWN FACEB@GK YGUTUBE

g (\ CADA REDE socw. FUNCIONA DE UMA FORMA DIFERENTE E CADA

PUBLHCG ESTA MMS PRESENTE EM UMA DESSAS PLATAFORMAS. .




5 PASSOS PARA - F AT URAR MMS

2l5- EN TREGUE VI-ILOR PARI-I SEUS CLIENTES
| | (NAO SO NA VENDA)

| "M SUMEDG WM TE VENDER MEU NGVG PRGDUTG )

AS EMPRESAS 6 SABEM APARECER NA HORA DE VENDER, PROVA
'DISSO E QUE ENQUANTO SUA REDE SOCIAL DEVERIA SER 80% DE
CONTEUDO GRATUITO E 20% DE -VENDAS, E 0 CONTRARIO!



E PASSOSPARAFATU Mais

2I5- EN TREGUE VI-ILOR PAB.I-I SEUS CLIENTES
| | (NAO SO NI-I VENDA) -

"ol sumoo vm TE VENDER MEU Nava pnooum )’

AS EMPRESAS 6 SABEM APARECER NA HORA DE VENDER, PROVA
'DISSO E QUE ENQUANTO SUA REDE SOCIAL DEVERIA SER 80% DE
CONTEUDO GRATUITO E 20% DE -VENDAS, E 0 CONTRARIO!

) . ' b . | o
; i 2 e & ’
Beleza, mas como eu faco 1sso: (I .



L
- .4. 4
p = N | p_
UL e ‘ . b . . . s .
: '_ - : - - ™Y : 5 Assas . ARA u
. -. 2 - ! . X . >
. 4 ' . 3 o
-
M ~ .
. - > .
- , ¥ : g - ' ® #” : .l » NP
» : ‘
. E ' ‘ ; . :
. G . & i Ex EMP Lo SO . .
. - X . L I - .
- 8 - . " .
- ™~ . L -
]
_.r"l.'.‘1|r"; ali Enviar mensagem o Vv .
i . . . . "
72 public T : ( F sequInao - -
272 publicag 571mil guindo 4 : .. %
Pedro Sobral | Subido .
. L
rinha dos antncios o I '
) me chamam « ido ' : :
Aulas 0 ha mais de 140 sema - : - .
pedrosobral.com.br/aulas . . B
priscila_zillo, mariaeduardasv, thiago.nigro "
. 2 "
L ] s yr- : : ’ -
n . )
; : > £ &
@ g -
. [ L4 bl
L] L s -
- L .
® - L - ‘
. 7 ) - -
. v .
v ! 2 L
- 2 ® i = -
. . 3 . °
® . s 5 * =
L ' . . ) .
i . :



. ¥ i
: -
- » .
- L -3
- .
-
-
' \
L J
F 4 o - - — .

S L] .
e ¢ - & .

" 5PASSOS PARA FATL
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Enviar mensagem

272 publicacdes 571mil seguidc

Pedro Sobral | Subido

ivo ha mais de 140 semanas
pedrosobral.com.br/aulas
priscila_zillo, mariaeduardasv, thiago.n
5 ESTRATEGIAS PARA QUM W COMO VENCER
. ESTA COMEGCANDO
. DO ZERO
' ' JULGAMENTO
@ g NAS REDES SOCIAIS
A
i 4 5 Pass0s para constr uiir
autoridade no instagram por que o
seu perfil
nao cresce?
-
~ . humanize o seu perfil [T ] 1 P— -
i » - fale sobre as suas crengas n- d - & -'6‘.'-'
. - ji compartilhe marces import antes e’ :\Il-l | : MARQUE UMAM I' GL
e | il = QUE APOIA SEMPRE VOCE E 7Y
E MOSLRE SEUs resultatos _'_ 1 B / * 11‘?‘.-'____' s 7§ O SEU NEGﬁCIO i 7
® ° - ] . L i I )
'y ] ' . -
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hy



subido

: 3y
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' 5 PASSOS PARA FATU AlS
3 _ ’ ' 9 . . s

- . . [

- . 'EXEMPLOS: e et
2 ¢ . , e s[s]funil de vendas
. . ' e d ente :
: 8 g -/ . . . . s ado
. - .
- ! ‘, : ' = : L]
OU EM VENDAS?
0 0 e . V
Rotinvisto
& . “no'm uffdituro’
. . E= y “ pra construir
uma marca?
MINHO PARA 5 ESTRATEGIAS PARA GUEM !J OMO : .
B IR © QUE PO ESTA COMECANDO
X ® NO SEU PERFIL DO ZERO l I I I l
; . | " é : |
" i b ‘ v “;Pf. D C
. ':’: o L )
. - . : g ) : . J:';’ =
_ 38 g seu perf,il | .
Py Nnao cresce’
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- LY e SN W4
e : = i " A > . .
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\[J< precisa i
= O dlUlc

par sultad

Caracteristicas
Essenciais
de um CMO

VOCE TERCEIRIZA DE
MANEIRA RESPONSAVEL?

ﬁFoﬁ'iéma
sobre terceirizar




- <
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v
Subido
Sites para

definir sua
paleta de cores.

. o .
’ L ‘,
- 0
i -
S
@ 5 ESTRATEGIAS PARA QUEM !J
ESTA COMECANDO
) ( DO ZERO
i . i 2
“Tar Como fazer live
| ) com apresentagéo r‘,l
no fundo ‘
;! WP .
- Y
Z)
por que o ®
seu perfil
nao cresce?
-l i d. =l P 'i
EPoiS QUE | DA CERTo ”ﬂ 1 -
0 € Yot _._\.*-“‘1\.,
i A r
)

. 'EXEMPLOS:

Aplic 3 etapas
o] funil de vendas

DEVD FOCAR EM BRANDING
0OU EM VENDAS?

- &Y A
'“wrﬁ u‘ﬁturo'

pra construir
uma marca?

[ ]
s
W, X ﬂl
| I
I 3
A i
Vc.cie-- W
E Aqre !
par sultad R R
i l\.\. ' 1
VOCE TERCEIRIZA DE
MANEIRA RESPONSAVEL?
Caracteristicas
Essenciais
de um CMO
problema /
' sobreterceirizar
L]
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O maior erro ao

comecgar no digital

O guia para construir
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s
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A |
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E PASSOS PARA _

A0

"SEM SOLITUDE,
NENHUM TRABALHO
SERIO E POSSIVEL."

= PABLO PICASSO

UMA PARA A _
ANA DO PASSADO

@
| |
Vock iEE /
WA
Quandodelegar>

no digital?
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-y
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Soe
produzir
contéudo

grte

NO INSTAGRAM
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5 PASSOS PARA FATUR/

'EXEMPLOS:

* pessoas

SAO MAIS

IMPORTANTES

algoritmo

:
.8

s

e
ot
¥ K
W L
—— "
awy,
L

L

M SOLITUDE,
NHUM TRABALHO
RIO E POSSIVEL."

BLO PICASSO

=
-
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.

A
ANA DO PA

plique as EX:=1E] ]
o] funil de vendas

PARA A _

Tl .1 aTa
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no digital?
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5 PASSOS PARA FATURAR MAIS

‘ y A . | _:fl._-_"“’t S J_;

. | o % | P
EXEMPLOS: Apligue as BT R "
. ye s[s]funil de vendas 7 . . .

LIVE 44 ) COISAS (
como

ProduZ e ol \0 POL
contéu

SEM USAR~

. | = ‘ e
INSTA '-;.“:".". TN | i - ' !

f N s ' 13 | I .

| - g ¥ < = = _ ' i . - | i | 3 . eirizar

| P"’!H 4 \ — - -- | T i i z f .8 \.' ri : :

' E = =4 | o | : il =: : -:,r.t N

a1 % .2

i - = o d-g I_e_gE_l_:,# o A
igital? FUa

~

- =z .‘ i i :
h- -+ > J e
- | QUER TER |
'l-

"SEU ULTIMO_

,.f h‘f .g , | ( } | N [POR FIN? _--_. ...........




> PASSOS PARA FATURAR MAIS

~3/5-CRIECONTEUDO DE VALOR SOBRE SEU NICHO -

DENTRG DOS SEUS CONTEUDGS "GRATUETGS" PRECBA TER GURW

ENTREGAR 0 GURG 3 ENTREGAR CERTAS DGSES DAQUﬂLG QUE VOCE
VENDE EM SEU SERWCG/ PRGDUTO (AMGSTRA GRATﬂS}

‘somavem !



N 2 PASSOS'PA'RA-FATURAR MAIS
 EXEMPLOS

COMOUTILIZAR  COMOCRIAR  ppsSOAPASSOp
JRAFEGOORGANIcp  GAMPANHAS Np JRAFEGO PAGO PR,

i

Pg‘és &RS?:(?EEMO i fM)EBOOK 3 INSTAGRM ' ‘_mc.MENTO SE"ENTE

° .
. ARRASTE .
V0222224

- ]
o \P



> PASSOS PARA FATURAR MAIS

" 4/5- GERE RELAGIONAMENTO COM SUA AUDIENCIA -

PESSGAS SE CONEOTAM CGM PESSGAS

g AS PESSOAS QUEREM SABER SGBRE SUA RG'NNA SABER SGBRE _‘
BASTIDORES VER QUE VOCE TAMBEM PASSA POR DﬂFﬂCULDADES E
DESAFWOS QUEREM CRMR UMA RELAQAG CGM VGCE

ME FALE COMO |/
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- . * 5PASSOS PARA hals
@ 4 . - . - j
. _ ,. | _ ‘.’. : _ : i . r
e SRR .. EXEMPLOS: 3
g F
b - Se nao colocar em pratica,
tempo todo e / e amanha tu esquece
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E PASSOSPARAFATU Mais

6 515- - IMPULSIONE s::us com'r:unos ommmcos
'— (ANUNCIOS) ‘ - .

CGNTEUDO BQM NG @RGAN@CO E CGNTEUDG BGM NO PAGO

it g SE 0 SEU coNTEUDo JA E DE QUALIDADE E ABORDA 0S 4 PASSOS
3 ANTERIORES, VOCE SO PRECISA FAZER TRAFEGO PAGO DELES E

AD!CWNAR ALGUNS OUTRGS MMS ESPEC!FECGS PARA AS VENDAS '

DUVIDO MOSTRAR .Q, (/

ARRASTAAA
-
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5 PASSOS PARA
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> PASSOS PARA FATURAR MAIS

i EXEMPLOS:'?
 (IMAGINA UM GERENdeoR DE;AM’JNCWS DO FACEBOOKADS E GOOGLEADS ABERTOS AQUI)

sl () 0 FOCO NAG 3 TE ENSﬂNAR TRAFEGO PAGQ MAS ENSENAR QUE ELE
- "EXISTE . E EM QUE MOMENTO ELE E ADEQUADO PARA SEU NEGOCM
CONTEUDO RUiM NO ORGANICO E CONTEUDO RUIM NO TRAFEGG S0 QUE

| ~ COM MWTG MAﬂS PESSGAS VENDGI | '



5 PASSOS PARA FATURAR MAIS

- = Esteja présente 6"ndé seu pl’lblico esta (internet)'

. -Entregue valor para seus clientés (nio s6 na vencla)

 -Crie conteudo cle valor sobre seu nicho (ouro)
- Gere relac:onamento com sua aud:enc:a (PxP)
- Impuls:one seus conteudos organlcos (anunc:os)
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