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Hoje eu não vim falar com todo mundo...



Hoje eu não vim falar com todo mundo...

Se você não se identifica com nenhum desses 
pontos que vou mostrar, não preste atenção em mim



- Não tem uma audiência grande o suficiente
- Não tem consumidores com recorrência
- Não consegue se adaptar ao digital
- Não tem representatividade em seu nicho

Hoje eu vim falar com quem



Quem é esse cara para falar  alguma coisa sobre isso?

Eu sei exatamente o que você está passando,
estava na mesma situação há um tempo atrás, 

só que a partir de hoje isso pode mudar!



Agora eu vou te mostrar o porquê
você pode confiar em mim.

Preparadxs?



Esses são os resultados que tivemos no empreel 
fazendo exatamente isso que vou ensinar hoje

+ 450 SEGUIDORES EM 3 MESES (EM 2020 TODO CRESCEU 120)
aLCANCE MÉDIO DE 850 PESSOAS (ATÉ FEVEREIRO ERAM 300)

Evento - Get up (abril 2021):
300 inscritos no evento
média de 80 pessoas online nos 5 dias de evento

iNSTAGRAM EMPREEL:

Get up 2020(DEZEMBRO):
60 inscritos no evento
média de 40 pessoas online no evento



Agora vou te revelar como fizemos isso.
 garanto que qualquer pessoa pode fazer isso e

ter os mesmos resultados ou ainda maiores



- Não tem uma audiência ...
- Não tem consumidores...
- Não consegue se adaptar...
- Não tem representatividade...

o método

} posicionamento
de marca lucro/vendas



Instagram, linkedin, facebook, youtube...

cada rede social funciona de uma forma diferente e cada
público está mais presente em uma dessas plataformas.

1/5- ESTEJA PRESENTE ONDE SEU PÚBLICO ESTÁ.

5 passos para faturar mais



2/5- ENTREGUE VALOR PARA SEUS CLIENTES 
(NÃO SÓ NA VENDA)

"Oi sumido, vim te vender meu novo produto :)"

As empresas só sabem aparecer na hora de vender, prova
disso é que enquanto sua rede social deveria ser 80% de

conteúdo gratuito e 20% de vendas, é o contrário!

5 passos para faturar mais



2/5- ENTREGUE VALOR PARA SEUS CLIENTES 
(NÃO SÓ NA VENDA)

"Oi sumido, vim te vender meu novo produto :)"

As empresas só sabem aparecer na hora de vender, prova
disso é que enquanto sua rede social deveria ser 80% de

conteúdo gratuito e 20% de vendas, é o contrário!

Beleza, mas como eu faço isso?  

5 passos para faturar mais



EXEMPLOS:
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EXEMPLOS:

5 passos para faturar mais



3/5- CRIE CONTEÚDO DE VALOR SOBRE SEU NICHO 

Dentro dos seus conteúdos "gratuitos" precisa ter ouro!

Entregar o ouro é entregar certas doses daquilo que você
vende em seu serviço/produto (amostra grátis).

BORA VER

5 passos para faturar mais



EXEMPLOS

5 passos para faturar mais



4/5- GERE RELACIONAMENTO COM SUA AUDIÊNCIA 

Pessoas se conectam com pessoas 

As pessoas querem saber sobre sua rotina, saber sobre
bastidores, ver que você também passa por dificuldades e

desafios, querem criar uma relação com você.

ME FALE COMO

5 passos para faturar mais



EXEMPLOS:
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EXEMPLOS:
5 passos para faturar mais



5/5- - IMPULSIONE SEUS CONTEÚDOS ORGÂNICOS
(ANÚNCIOS)

Conteúdo bom no orgânico é conteúdo bom no pago

Se o seu conteúdo já é de qualidade e aborda os 4 passos
anteriores, você só precisa fazer tráfego pago deles e

adicionar alguns outros mais específicos para as vendas.

DÚVIDO MOSTRAR 

5 passos para faturar mais

ARRASTAAA



EXEMPLOS:

5 passos para faturar mais



EXEMPLOS:

5 passos para faturar mais

REALMENTE PREPARADOS?



EXEMPLOS:

5 passos para faturar mais

(IMAGINA UM GERENCIADOR DE ANÚNCIOS DO FACEBOOKADS E GOOGLEADS ABERTOS AQUI)

o foco não é te ensinar tráfego pago, mas ensinar que ele
existe e em que momento ele é adequado para seu negócio.

conteúdo ruim no orgânico é conteúdo ruim no tráfego, só que
com muito mais pessoas vendo!



 
- Esteja presente onde seu público está (internet)
- Entregue valor para seus clientes (não só na venda)
- Crie conteúdo de valor sobre seu nicho (ouro)
- Gere relacionamento com sua audiência (PxP)
- Impulsione seus conteúdos orgânicos (anúncios)

5 passos para faturar mais



obrigado aos envolvidos 

@empreelusp
@cavalheiro.vini


