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Resumo

Abordagem dos métodos e das praticas do ensino mercantil
profissionalizante introduzidas no Império Luso-brasileiro a partir
das reformas ilustradas. Com a criagdo da Junta de Comércio,
Agricultura Fabricas e Navegacdo em Portugal, em 1788, iniciam-
se um processo de institucionalizacio e de profissionalizacdo dos
negociantes € mercadores nacionais e na Ameérica portuguesa.
Dentro desse processo estio as aulas de comércio que sdo
introduzidas na América portuguesa em 1809. Assim como
acontecia em outras pragas comerciais da Europa, o ensino
mercantil levava ao declinio dos métodos jesuiticos de ensino
humanistico, permitindo ado¢io dos métodos técnicos e
profissionalizantes que enfatizassem a abordagem pratica e o
ensino miituo.

Palavras-chave: Ensino mercantil, Ameérica portuguesa,
profissionalizagio.

Abstract
This study intends to approach the methods and the practices of the

mercarntile professional teaching introduced in the Luso-Brazilian
Empire, starting from the Illustrated Reforms. The creation of the
Junta de Comércio, Agricultura, Fabricas e Navegagdo, in 1788,
turned possible to institutionalize the national merchants’
professionalization and in the Portuguese America. Inside of that
process, the trade classes are introduced in Portuguese America
starting from 1809. As well as it happened at other commercial
squares of Europe, the mercantile teaching took to the decline of
the Jesuit methods of humanistic teaching, allowing adoption of the
technical and vocational methods that they emphasized the
practical approach and the mutual teaching.

Key words: Mercantile teaching, Portuguese America,
professionalization.
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ARTE DOS NEGOCIOS:
SABERES, PRATICAS E COSTUMES MERCANTIS
NO IMPERIO LUSO-BRASILEIRO

Claudia Maria das Gracas Chaves

difusao das idéias econémicas no final do século XvIiI em Portu-
gal passa, sem duvida, pelos projetos reformistas e mais especifi-
camente pela instrugdo formal. Francisco Anténio Vaz' nos apre-
senta um instigante trabalho sobre esse tema ao analisar a produgao e
difusdo do conhecimento econémico a partir dos estudos de economia
civil de Anténio Genovesi, passando pelas licdes de comércio as aplica-
¢Oes praticas do ensino de economia politica. Sao poucos os estundos que
se dedicaram a esse tema em Portugal e no Brasil. Uma vez que as refor- -
mas tiveram a América portuguesa como campo pratico de aplicacao dos
novos saberes econémicos, sobretudo os estudos de economia politica.
Os trabalhos de José Luiz Cardoso” sobre a histéria do pensamento eco-
nomico em Portugal t€ém contribuido bastante para elucidar a pesquisa
histérica, sobretudo no que diz respeito ao género de relato memorialista,
—principal veiculo difusor das idéias econdmicas no final do século XvIII.
Este género baseava-se em estudos técnicos que, a partir da observacao e
da experimentacdo, apresentavam a realidade de forma pratica e objeti-
va. Os problemas expostos e analisados vinham acompanhados de uma
proposta para sua resolugdo. Sua metodologia baseava-se no emprego
de principios racionais e cientificos para os projetos de regeneracio e
reforma politica e administrativa do império luso-brasileiro.

' Vaz, Instrucdo, 2002.
* Cardoso, Pensamento, 1989.
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A CIENCIA E OS NEGOCIOS: NOVOS SABERES MERCANTIS

A aquisi¢do de conhecimentos especificos baseados na idéia de uma
“ciéncia” mercantil foi a tonica no processo de distingdo e reconhecimen-
to profissional para mercadores e negociantes. Aprender matemitica,
praticas contabeis, linguas estrangeiras, geografia e sistemas monetdrios
tornaram-se as formas de inserir o grupo mercantil portugués num novo
padrao de formagdo comercial na Europa do século XvIiI

A preocupacgao com a instru¢do comercial e com a formagao de ne-
gociantes em Portugal estava em sintonia com uma tendéncia européia
de organizacdo e divulgacio dos conhecimentos mercantis. As aulas de
comércio ja existiam em outros paises da Europa desde meados do sécu-
lo xvil, embora tenha adquirido maior forca e visibilidade a partir de
meados do século XVIIL. No livro Cultures et formations negociantes, de Fran-
co Angiolini e Daniel Roche,” podemos perceber um apanhado das di-
versas formas de representagao, informacao e aquisi¢ao de competéncias
especificas das atividades comerciais através do ensino e da
profissionalizacdo dos negociantes na Franga, Inglaterra, Alemanha, Ita-
lia e Espanha. Segundo esses autores, o estudo da formacao de negocian-
tes € uma boa maneira de compreender as formas de integracdo dos
grupos mercantis a0 meio social, ou sua rejeicao por setores dessa mes-
ma sociedade, uma vez que as instituigées educacionais constituem um
meio de reproducgao social, assim como as instituigdes sociais podem
refletir os resultados da educacao desses grupos. A educacio €, portanto,
segundo Angiolini e Roche,* uma forma de mensurar os meios e a capa-
cidade dos homens de profissdo para assumir a retransmissao de saberes
e de valores retidos nos instrumentos intelectuais e nas praticas de forma-
¢ao. Entre as habilidades gerais requeridas, estavam: aritmética e pratica
de calculo; conhecimentos em linguas estrangeiras; conhecimentos geo-
graficos, e uso do direito. Ja entre as habilidades especificas exigidas,
estavam: a contabilidade e o conhecimento dos meios de troca —~como as
letras de cambio, por exemplo.’

As “escolas de comércio” proliferaram na Inglaterra, Holanda e Fran-
¢a, constituindo-se, a partir de entdo, num novo ramo de conhecimentos
especificos, os quais requeriam tratados e manuais de comércio ainda
inexistentes ou de circulacdo restrita, em alguns casos, fruto de experién-
cias particulares destas na¢des. Segundo Jochen Hoock,® apesar da edu-

> Angiolini e Roche, Cultures, 1995.
* Ihid,, p. 24.
> Cf. Jeannin, “Distinction”, 1995.

" ®* Hoock, “Enseignement”, 1995.
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cacdo comercial ser praticada desde o século XVII na Inglaterra, curiosa-
mente a obra mais importante no século XVIII ndo era inglesa, mas, sim,
francesa. Tratava-se do famoso Dictionnaire universel de commerce, de Jacques
Savary dés Brilons, publicado em 1723, o qual relaciona em ordem alfa-
bética todas as informacGes técnicas e administrativas comerciais. Essa
forma de apresentacdo por ordem alfabética era considerada pelos mes-
tres que utilizavam esse manual como uma maneira mais rapida de
memorizagao dos topicos.

O dicionario de Savary foi traduzido’ para diversos idiomas, inclusi-
ve para o portugués, como veremos a seguir, e tornou-se obra de referén-
cia obrigatéria para os cursos destinados as atividades mercantis até fins
do século X1X. O ponto alto desta obra foi, sem divida, a sua maleabilidade
interpretativa a partir de experiéncias especificas do mundo comercial,
isto €, a crenca de que a “a natureza flutuante do comércio” exigia res-
postas para problemas especificos de cada mercado e sociedade. Assim,
a educacao mercantil deveria basear-se na teoria e na pratica, sendo essa
necessaria para a aprendizagem das habilidades requeridas. Esta era uma
abordagem que se diferenciava do sistema educacional tradicional, pois,
para além das matérias teéricas, o aluno deveria analisar questes co-
merciais em contextos distintos, o que, por sua vez, exigia dele habilida-
des interpretativas e dindmicas. Outra questio importante, em se tratan-
do da emergéncia dos Estados nacionais modernos, era a diferenciacdo
das praticas e costumes comerciais nacionais, sistemas cambiais, direito e
conhecimento sobre as produgées e politicas econémicas nacionais. E
neste ponto que o conhecimento mercantil também convergia para uma
disciplina que ndo fazia parte dos programas mais tradicionais até o final
do século XVIII: a economia politica.

O ensino profissionalizante para negociantes, era, portanto, bastante
difundido na Europa no século XVIII, mas s6 ganhou espa¢o no reino
portugués, a partir da segunda metade do século. Certamente isso se
deveu conjuntamente a um processo de “laicizacdo” do ensino em Portu-
gal e da valorizagdo social e enobrecimento dos “homens de negécio”.®
Em Portugal, como referimos, essa forma de instrugao foi regulada pela

’ Entre seus tradutores/adaptadores encontramos G. G. Ludovici, Malachy Postlethwayt
e Morellet. Cf ibid.

* Sem divida, a expulsio dos jesuitas dos dominios portugueses e de suas praticas pedagé6-
gicas foram elementares para essa mudanca. Sobre esse assunto ver, de maneira comparativa, o
caso italiano analisado por Brizzi, “Marchand”, 1995. O autor argumenta que a crise geral do
modelo escolar jesuita na segunda metade do século XVl abriu espago na escola latina para a
reafirmacao de valores sociais de instru¢io elementar para as classes sociais ativas. Portanto, do
ensino de caracteristica humanistica e de recrutamento restrito para um ensino que valorizava a
formacao profissional.
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Junta de Comércio e teve inicio em 1759. Esse novo campo de conheci-
mento profissionalizante obrigou ao conhecimento e a circulacdo das
principais obras sobre comércio escritas na Europa e a produ¢éo ou adap-
tacdo de obras para a lingua portuguesa.

Vejamos alguns exemplos das obras e abordagens feitas em Portugal
a partir da segunda metade do século XVIIl. Segundo o livro Arie ¢
diccionario do commercio e economia portugueza,” “todo o comerciante deve
saber reduzir os pesos, medidas e dinheiros porque ha de comprar aos
pesos, medidas e dinheiros porque ha de vender, pois, alias, é impossivel
que acerte no calculo mercantil”. Aconselhava-se a leitura da “enciclopé-
dia” de Savary, do “tratado” sobre partidas dobradas de Garrido e o livro
de geografia de “Manuel &c.”, pois: “Pela geografia (que nenhum comer-
ciante pode deixar de saber) e pelo preco dos fretes que sabe por distancias,
volumes e pesos semelhantes, atendida a qualidade de caminhos. E retor-
nos, pode calcular pouco mais ou menos o custo das condugdes. E sabida
pelas taboas das alfandegas as imposi¢oes, que lhe € preciso saber? Que
lhe falta?”"

O savoir-faire do negociante era, além de uma forma de fazer fortuna
e conseguir reconhecimento social, o meio de se manter dentro de um
restrito grupo de “perfeitos negociantes”, como diria Jacques de Savary."
O bom negociante era aquele que detinha os conhecimentos especificos
requeridos pela profissdo, portanto era necessario conhecer os manuais e
dicionarios sobre os temas correntes e as principais dividas sobre a pro-
fissao. O mais famoso diciondrio de comércio, como ja dissemos, foi
editado, pela primeira vez, no inicio do século XVIII, entre 1723 e 1730:
Dictionnaire universel du commerce, d’histoire naturelle et dés arts et métieres por
Jacques Savary dés Brilons. Essa obra foi traduzida e adaptada para o
portugués em 1813 pelo segundo lente da aula de comércio em Lisboa,
Alberto Jacqueri de Sales. Este era um procedimento comum, como po-
demos verificar, na Inglaterra, com a publicagdo da obra de Malachy
Postlethwayt, Universal Dictionary of Trade and Commerce, que era uma adap-
tacdo do dicionario de Savary. Na adaptacdo de Sales, foram tratadas
questdes relativas as condi¢des econdémicas e comerciais de Portugal, con-
tendo, em seus quatro volumes manuscritos, regras gerais do comércio
interno e, principalmente, externo.

° Arte, 1784, p. 28.

Y Ihid., p. 29.

! O Pai de Jacques de Savary dés Brilons (1759-1716), também Jacques de Savary (1622-
1690) produziu, ainda no século xvII, uma grande obra referencial sobre a arte do comércio: Le
Parfait négociant ou instruction générale pour ce qui regarde lé commerce de toute sorte de marchandises
tant de France que dés pays étrangers, Paris, 1675.
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Ao longo do trabalho de tradugdo e adaptagdo realizado por Sales,
encontramos aconselhamentos para negociantes e mercadores em geral
sobre a legislagao mercantil das principais na¢des com as quais Portugal
mantinha relacGes comerciais; instru¢des sobre moedas, pesos e medi-
das; principais produtos manufaturados e agricolas do mercado interna-
cional; no¢des gerais sobre geografia e sobre safras agricolas; instrugdes
sobre formas de créditos e as melhores condi¢gbes de compra e venda de
mercadorias; estruturas, hierarquias e organizacio institucional dos gru-
pos mercantis; além de regras de comportamento e conduta do bom ne-
gociante no mercado. Esse ultimo tema era comum em quase todas as
obras destinadas a formacdo dos homens de negécio. Exatidao, honra e
confiabilidade eram caracteristicas requeridas para aqueles que queriam
se estabelecer em uma praca de comércio.

A segunda metade do século xXvII foi particularmente benéfica para
as classes mercantis portuguesas do ponto de vista do reconhecimento
social. A criacdo da Junta de Comércio (1755)" —durante o reinado de D.
José~, a subordinagiao da Mesa do Bem Comum dos Mercadores a esta
institui¢ao, a criacdo dos Estatutos de Mercadores de Retalho (1757) e,
finalmente, a introducdo de aulas de comércio (1759) representaram mu-
dancas que deram nova visibilidade para o variado grupo mercantil do
Reino de Portugal. Essas mudancgas, conduzidas pela politica reformista e
ilustrada do marqués de Pombal, foram fundamentais para integrar mer-
cadores e negociantes ao seio da sociedade setecentista e retirou deles a
macula de pertencer a extratos sociais inferiores, marcados pelo “defei-
to” dos oficios mecanicos. Tratava-se de definir novos vocabulos sociais
que, a0 mesmo tempo em que colocava mercadores e negociantes em
escalas sociais distintas, dignificava, através de uma nova racionalidade,
a atividade e o papel social de ambos. O novo status social conferia aos
“homens de neg6cio” a idéia de pertencimento a elite econdmica e soci-
al, Jorge Pedreira® lembra que esse vocabulo atinge, através dos atos de
institucionalizagao de Pombal, um grau maximo de distincdo dos negé-
cios de grosso trato das atividades a varejo, atribuindo aos negociantes
prestigio e poder. As concessoes das distingdes simbdélicas a negociantes
influentes, como o habito de cavaleiro da Ordem de Cristo e da Ordem
de Santiago, refletem a ascensdo da escala social e hierarquica deste gru-
po dentro da sociedade portuguesa.

O ato de criagao da Junta de Comércio em 1755, em substituicdo a
Confraria do Espirito Santo, tornou-se, portanto, um primeiro ato de

* Os estatutos da Junta foram criados no ano de 1756 e ja fazem alusdo a necessidade de se
criar as “aulas de comércio”.

¥ Pedreira, “Negociantes”, 1992, pp. 407-440.
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institucionalizacdo e de profissionaliza¢do mercantil, ja sinalizando a fu-
tura criacao das aulas de comércio. Sua acgdo, todavia, é ratificada so-
mente em 1770. Em Carta de Lei, D. José resolve disciplinar os mecanis-
mos de acesso as atividades comerciais, tornando obrigatério aos “homens
de negé6cio” o registro na Junta de Comércio. Da mesma maneira, adota
providéncias para transformar as aulas de comércio em formas restritas
de acesso a profissdo de caixeiros e guarda-livros. Esse refor¢o a
institucionalizagdo e a profissionalizac¢do foi um meio de garantir a matri-
cula dos “homens de negé6cio” na Junta e a aprendizagem das “ciéncias”
mercantis para todos os mercadores:

Que todos os mercadores, para gozarem das liberdades e privilégios, que como
tais lhe competiam, fossem assentados e matriculados em um livro grande,
formado para os ditos assentos e matriculas; fora tal a desordem que as injurias
dos calamitosos tempos que depois decorreram, causaram ao dito respeito, que
(contra toda forca da razdo natural e das leis, e louvaveis costumes destes
reinos) se viu neles de muitos anos a esta parte o absurdo de se atrever qual-
quer individuo ignorante e abjeto a denominar-se a si homem de negécio, nio
s6 sem ter aprendido os principios da probidade e da boa fé e do calculo
mercantil, mas muitas vezes até sem saber ler nem escrever; irrogando assim
ignominia e prejuizo a tdo proveitosa, necessdria e nobre profissdo.™

Em 1759, quatro anos depois da criacao da Junta de Comércio e ano
de criacdo dos Estatutos das aulas de comércio, foi publicada, em Lisboa,
a obra de Jozé Maregelo de Osan sobre as melhores condutas nos nego-
cios. Trazia o imenso titulo de: Arte verdadeira para homens de negocio, mer-
cadores, artifices, tendeiros, taberneiros, ¢ para toda a qualidade de pessoas que
tratdo, e contratdo: A qual ensina a governar a consciéncia, e declara qual he a
verdadeira gandncia, e 0 modo de refletir o mal levado, ou o mal ganhado.” Em
seguida, trazia o informativo de ser uma obra oferecida ao publico, “em
beneficio do vivente racional”. Nessa obra, seu autor define o “verdadei-
ro” significado de “ganancia” e de “interesse”, como ensinava Sdo Tomas
e “outros muitos doutores”.

Por suas distin¢des existia a ganancia segura, boa e licita, desde que
nio se excedessem os limites das leis e pragmaticas estabelecidas por
“principes justos”. Assim, “ganincia” nao era nada mais que a quantida-
de que se aumentava, ou melhorava, no que se comprava, vendia, ar-

4 Carta de Lei de 30 de agosto de 1770 in Marcos Carneiro de Mendonga, Aula de
comércio, Rio de Janeiro, Xerox do Brasil, 1982, ARQ 1151, Arquivo Nacional do Rio de

Janeiro {doravante ANRJ).
15 Osan, Arte, 1761. Biblioteca Nacional de Lisboa, Secio de manuscritos.
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rendava, dava ou se recebia. Os “interesses” derivavam das perdas por
dividas, riscos e perigos do negécio e que deviam ser compensados.
Eram também chamados, segundo Osan, de “dano emergente” —que se
levava pelo que se perdeu- e “lucro cessante” —~que se levava pelo que
se deixou de ganhar. Segundo o dicionario de Morais Silva,” “ganan-
cia” e “interesse” tém exatamente essas defini¢Ges, sendo que a primeira
tem significado de ganho, e a segunda de lucro, proveito e utilidade.
Nao existem aqui registros de um sentido ruim ou pejorativo dessas
acoes, as quais sdo totalmente licitas e requeridas na arte de negociar.
Entretanto, o bom negociante deveria estar atento aos maus procedi-
mentos, tais como: vender uma coisa por outra; conservar mercadorias
provenientes de furto ou engano; ou praticar precos majorados sob o
pretexto de estarem tabelados.

Segundo Osan, existiam dois tipos de precos: os legitimos e os natu-
rais.” Os primeiros eram os valores maximos de uma mercadoria e que
eram estabelecidos; os naturais, por sua vez, eram voluntarios e arbitra-
rios. Deliniam-se segundo a abundéancia ou carestia e se dividiam em:
supremo, médio e infimo. Por isso, o pre¢o supremo podia estar abaixo
do preco legitimo e, portanto, ndo seria licito, digamos, numa fase de
abundancia, vender pelo maior pre¢o quando se podia vender pelo pre-
co médio.

Osan tenta demonstrar que era possivel ser um bom negociante e ao
mesmo tempo ter uma boa conduta e consciéncia trangiiila, demonstran-
do também que existiam os bons e saudaveis lucros, interesses e ganan-
cias, bastava, para isso, ter a ciéncia necessaria para o desempenho de
suas funcoes.

' Morais, Diccionario, 1813.

" Essa defini¢ao assemelha-se aos conceitos de prego efetivo e pre¢o natural descritos
posteriormente por Adam Smith. Por prego efetivo, compreende-se o prego de mercado pelo
qual & vendida uma determinada mercadoria. O prego efetivo pode estar acima, abaixo ou
mesmo coincidir com o prego natural. Quando a quantidade de mercadoria ofertada for menor
que a demanda efetiva ~consumidores potenciais— o preco efetivo estara acima do preco natu-
ral; quando a quantidade de mercadoria coincide com a demanda efetiva, havera também uma
coincidéncia entre preco efetivo e natural; no entanto, quando a quantidade de mercadoria
supera a demanda efetiva, o preco efetivo ficard abaixo do preco natural. Portanto, “o preco
natural € como que o prego central ao redor do qual continuamente estio gravitando os pre¢os
de todas as mercadorias. Contingéncias diversas podem, as vezes, manté-los bastante acima
deles, e noutras vezes, for¢a-lo para abaixo desse nivel. Mas, quaisquer que possam ser os
obstaculos que os impegam de fixar-se nesse centro de repouso e continuidade, constantemente
tenderdo para ele” (Smith, Rigueza, 1996, 111-112). Note-se, no entanto, que neste caso, os
precos legitimos estio mais préximos dos precos naturais definidos por Smith e, os pregos
naturais de osan, mais proximos dos pregos efetivos de Smith. Osan tende a entender por natural
0 pre¢o que é voluntariamente ou arbitrariamente definido e ndo os que estio mais ajustados
(equilibrados) entre a oferta e a demanda efetiva.
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Escrevi em estilo humilde para chegar 2 compreensido de todos, especialmente
daqueles que tem menor ciéncia e esfera de entendimento; e para que nenhum
tenha desculpa, lhe dou o método, e doutrina para o seu desengano, aconsel-
hando-o do que deve fazer, e fugir em todos os seus negécios, para segurar a
sua consciéncia. Suplico-te, finalmente, que te lembres de guardar estes
brevissimos e proveitosos avisos que te fago, trazendo sempre na memoéria, que
de obrares o contrario se seguird a irremedidvel perda da tua alma, que é a

condenac¢do eterna.'®

No final do século XVIII e inicio do século XIX, as obras destinadas a
formacdo do grupo mercantil ndo possuiam um apelo tao forte aos prin-
cipios religiosos, mas a boa conduta e a retidio no desempenho dos
negé6cios continuavam sendo consideradas valores importantes para aque-
les que queriam ser destacados como membros importantes de uma boa
familia e de uma boa sociedade. Em 1817, a obra Postilla de commercio

define os principais requisitos para o0 bom negociante:

Os predicados de que se forma a estimacdo do comerciante sao: a verdade, a
boa fé, a pontualidade, a prudéncia, a economia, a aplicagdo ao negécio, a
inteligéncia do neg6cio mercantil e a exatidao dos seus livros de contas. O
conjunto dessas virtudes forma o maior crédito, e a menor falta em algumas
delas o diminui: desta nasce o prejuizo dos negociantes, a sua ruina, e o dano
geral da sociedade. [...] Um bom negociante, se chega a ter diferengas com um
homem de ma fé, antes perder que litigiar {...]| Nao ha negoécio seguro, por
maiores as precaucdes que se tomem para o assegurar. As mais necessarias sdo:
nio arriscar tanto em um s6 negécio, que o mau sucesso dele possa causar uma
grande ruina, do mesmo modo, ndo fiar demasiado em um s6 homem, por
grande que seja a sua reputa¢do; ndo poupar a comissdo, a corretagem, o
prémio do seguro, ou qualquer saldrio conveniente, com a cobi¢a de um peque-
no aumento de ganho, que as mais das vezes, vem a produzir a diminuigado dele,
se nio chega a causar a perda do principal; ndo tomar grande interesse num
negécio do qual se ndo tem uma inteira experiéncia; preferir os pequenos
ganhos repetidos e liquidados em breve tempo, a outros mais crescidos, os
quais, por dilatados, sdo sujeitos a perigosas contingéncias: vender e arrepen-
der é axioma vulgar, e mais bem prudente. Por outra parte uma excessiva
timidez no negociante lhe pode ser bem nociva, e quanto menos, lhe impedira
de se aproveitar das ocasidoes em que prudentemente deve ser resoluto: deter-
minar-se a perder dez quando as circunstancias indicam a perda de vinte, €

lucrar dez.™

B Osan, Arte, 1761, p. 8.
¥ 1. M. P. e S., Postilla, 1817.
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A TRANSFERENCIA DA CORTE PARA O BRASIL:
AS AULAS DE COMERCIO NA AMERICA

Esses mesmos predicados eram requeridos de um bom negociante em
qualquer parte do reino. No caso da América o processo de
institucionalizacdo e de profissionalizacido s6 aconteceu depois da trans-
feréncia da Corte em 1808. Neste contexto o Brasil teve seus portos fran-
queados as nacodes aliadas, principalmente a Inglaterra. Essa nova situa-
¢io para os negociantes residentes na América impunha, por sua vez,
uma maior necessidade de instru¢do mercantil. Isso ndo passou desper-
cebido ao redator do Correio Braziliense, Hipdlito José da Costa. Esse
jornal, impresso em Londres e que circulou entre os anos de 1808 a 1822,
trazia no ano de 1809 uma observagao sobre a falta de experiéncia dos
negociantes do Brasil nos mercados ingleses. Para Hipélito da Costa, as
boas qualidades exigidas dos homens de negécio faltavam aos negocian-
tes brasileiros. Segundo seu entendimento, os governados e, principal-
mente, a classe mercantil eram responsaveis pelos males do Brasil, pois
podendo assumir um papel destacado nos negécios do Estado, preferiam
ficar 2 sombra “esperando tranqiiilamente o futuro, para depois lamen-
tar em segredo os males que o tempo lhe descobrir, e que talvez sejam
sem remédio”.”’ Assim, para o redator do jornal, o negociante brasileiro
era indolente e timido na conducdo de seus negocios. Naquele momen-
to, isto é, no ano de 1809, os comerciantes brasileiros seriam “tapeados”
por instruidos negociantes ingleses. Por isso, nada melhor que ensinar a
classe mercantil brasileira, estimulando sua formacao e sua acio.

Neste contexto em que a América ganhou destaque pela sua posicao
privilegiada dentro dos dominios portugueses, a atividade mercantil pas-
sou a receber tratamento semelhante ao de Portugal. No mesmo ano de
1809 sao criados: Junta de Comércio, Agricultura, Fabricas e Navegacao
do Reino do Brasil e seus Dominios e as aulas de comércio, incluindo o
curso de economia politica. A nova Junta funcionou paralelamente a
Junta de Lisboa, mas dela emanavam as diretrizes comerciais para todo o
império portugués por estar em sua nova sede, a Corte do Rio de Janei-
ro. Ela foi criada com a mesma estrutura da nova Junta de Comércio,
Agricultura, Fabricas e Navegacao instituida em 1788 em Portugal. As
aulas de comércio criadas no Brasil foram, em principio, instituidas com
o mesmo formato das aulas de Portugal, mas logo de inicio elas ganham
uma caracteristica nova: a introdugio da economia politica em suas disci-

* Correio Braziliense, rolo 1723, p. 526, 1809. Se¢dao de periédicos microfilmados da
Biblioteca Nacional de Lisboa.
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plinas. Inicialmente haveria um curso separado de economia politica
que seria ministrado por José da Silva Lisboa, mas a sua ndo concretizagio
resultou na incorporagdo de seu curriculo nas aulas de comércio. Segun-
do Lenira Martinho,*' o curso oficial criado pela Junta tinha uma pesada
carga de matérias a serem estudadas, sendo a obra de José da Silva Lis-
boa Principios de economia politica uma das obras de referéncia. A autora
também observa que além do curso oficial, foram criados iniimeros cur-
sos particulares que eram regularmente anunciados em jornais.

No Brasil, o incentivo as aulas de comércio com a aprendizagem de
nocoes gerais de contabilidade, direito mercantil e condutas de mercado
aconteceu num momento em que se difundiam, em Portugal, os princi-
pios de economia politica com tradug¢des e adaptacdes de importantes
obras, como a de Adam Smith. Por isso, apesar de néo ter sido inaugura-
da a cadeira de economia politica, seu estudo foi incorporado as aulas de
comércio, como foi dito acima. Para José Luis Cardoso e Anténio
Almodévar,” a preocupagdo em incentivar os estudos de economia poli-
tica no Brasil estava ligada as transformac¢des que ocorriam nas relagoes
entre colonia e metrépole e a tentativa de criar um espago de experimen-
tacio de medidas de liberalizacio econémica. Portanto, “nada melhor
do que procurar instituir e formalizar a aprendizagem e a divulgacdo dos
principios que deviam orientar a nova administragao politica sediada no
Brasil”. Observa-se, assim um primeiro campo de diferencia¢do com a
instituicdo portuguesa. Entretanto, percebemos que esta diferenciagao
nao se restringiu a énfase no ensino de economia politica.

No que se referia as praticas e costumes os dois territérios do reino
eram muito distintos, tornando dificil a tarefa de se governar com as
mesmas leis e principios. Transformar a América em sede deste império
nio amenizou as diferengas e, pelo contrario, acentuou a desigualdade
de tratamento dado aos vassalos nos dois lados do Atlantico. Os negoci-
antes e, principalmente, os mercadores queriam se beneficiar dos privilé-
gios garantidos aos portugueses no que diz respeito aos privilégios dados
is cinco classes de mercadores que garantia o exercicio restrito da profis-
sdo. O arruamento e a aposentadoria das lojas eram outros beneficios
que os comerciantes no Brasil requeriam para si. O arruamento garantia
o espago publico a ser ocupado pelas diversas categorias de mercadores
em suas ocupagdes distintas e a aposentadoria das lojas consistia no direi-
to de se tomar uma morada ou estabelecimento comercial de seu propri-
etario para o estabelecimento de um arruamento, isto €, um ponto co-

2l Martinho & Gorenstein, Negociantes, 1993, pp. 53-54.
2 Cardoso & Almodévar, “Rodrigo”, 1999, p. 17
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mercial especifico de um determinado grupo de mercadores. Seria uma
forma de confisco que poderia ser ativa —o ato de pessoas privilegiadas
tomarem para si o imével desejado— ou passiva —privilégio dado a algu-
mas pessoas de ndo poderem jamais ser despejadas de seus iméveis, nem
mesmo pelos que tinham a aposentadoria ativa.” Esse era um tema de
constantes pedidos dos mercadores no Brasil para a Junta de Comércio,
que ao mesmo tempo queriam o direito as aposentadorias, mas temiam
que mercadores portugueses, com seus direitos garantidos pudessem, por
sua vez, requerer aposentadorias sobre as lojas ja existentes. Em 13818, o
D. Joao VI se definiu em favor dos mercadores da Corte do Rio de
Janeiro e garantiu-lhes, desde que devidamente matriculados na Junta, o
direito de gozar dos beneficios das aposentadorias passivas. Entretanto,
nesse alvara ficou definido que, devido as circunstancias especificas, nao
haveria arruamento e nem prejuizo para os proprietarios dos referidos
imé6veis.*

Para além das questOes relativas ao arruamento e as aposentarias,
comerciantes de grosso trato e a varejo residentes nos nas principais areas
portuarias do Brasil como a Corte do Rio de Janeiro, Bahia e Pernambuco,
responderam satisfatoriamente ao processo de institucionalizacio e de
profissionalizacdo. Negociantes se matricularam na Junta de Comércio e
matricularam-se nas aulas de comércio, entretanto consideravam que o
grupo mercantil de Portugal continuava a ter maiores privilégios. O alvara
de criagdo da Junta do Comércio, Agricultura, Fabricas e Navegacao
deste Estado do Brasil e Dominios Ultramarinos de 23 de agosto de 1808
parecia demarcar a uniformidade dentro do reino, mas, na pratica, nao
foi o que aconteceu. A Junta foi criada com poderes de tribunal, como ja
era feito desde a reforma de 1788 em Portugal, inclusive com poderes
sobre as pragas mercantis portuguesas, mas continuava a estabelecer um
corte de diferenciacdo entre os dois lados do Atlantico. O alvard de 1808
afirmava que se criava um tribunal “semelhante” ao de Portugal e cuja
finalidade era promover, com a maior brevidade, o florescimento da
manufatura, agricultura e comércio para os “vassalos deste vasto e feliz
continente”. Por isso, o principe determinava que fosse ampla a liberda-
de do comércio e das manufaturas. Essa tendéncia se confirmou com a
publicacdo do alvara de 27 de marc¢o de 1810, que derrogava as leis de
1751, as quais estabeleceram a proibicio do comércio ambulante.” As-
sim, permitia-se que qualquer pessoa, desde que pagasse os respectivos

® Cf. Morais, Diccionario, 1813.

“ Direito de aposentadoria —cédice 205, v. 1, fundo 7x fl 14-15. Junta do Comércio,
Agricultura Fabricas e Navegacio, ANR]J.

» (f. Chaves, “Melhoramentos”, 2001, pp. 173-217.
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direitos, pudesse vender livremente, sem a necessidade dos estabeleci-
mentos comerciais fixos e dos sistemas de arruamentos. Isso nao transfor-
mava os ambulantes em mercadores de oficio regularmente matricula-
dos na Junta, mas pressupunha que o principio da concorréncia aberta,
segundo as maximas da economia politica, s6 iria fazer aumentar o co-
mércio. Este alvard causou grande polémica entre os mercadores a reta-
lho de Portugal e Brasil, pois os primeiros viam-se ameacados em seus
privilégios, os segundos viam-se impedidos definitivamente de vir a ter
os mesmos privilégios que os portugueses tinham.

Frente a essa situagdo, como explicar as exigéncias de matriculas e
- instrugdo para todos aqueles que desejavam se estabelecer se isso au-
mentava os seus gastos com aluguéis, impostos e taxas e mesma exigén-
cia nao era feita para os ambulantes? A pronta resposta da Junta explica-
va que as pragas comerciais de Portugal foram constituidas frente a
necessidade de se estabelecer privilégios para a protecao dos mercadores
e reconheciam que esse mecanismo nao se adequava aos novos tempos
de liberdade. Entretanto, ja eram pracas estabelecidas em sua antiguida-
de e costumes. Esse nao era o caso das pracas comerciais do Brasil, pois,
aqui, a liberdade de comércio poderia ser praticada sem prejuizo para
aqueles que se estabelecessem. Acreditavam que a institucionalizac¢do e a
profissionaliza¢do constituiam uma tendéncia natural e meritdria; por-
tanto, todos aqueles que se iniciavam como ambulantes naturalmente
iriam desejar o estabelecimento fixo.

Assim a instrucdo na “ciéncia” nos negécios continuaria a ser uma
forma de capacitagao e reconhecimento social. De fato, o alvara de 1810
ndo diminuiu a procura pelas aulas de comércio que se multiplicaram
para além das aulas publicas oferecidas pela Junta.*

(OS USOS E COSTUMES DA AMERICA
E A INTRODUCAO DA ECONOMIA POLITICA

O curso de comércio aprovado pela Junta em 1809 teve inicio em 1310,
sendo José Antonio Lisboa o seu primeiro lente. Filho de capitao-mor,
José Anténio Lisboa nasceu no Rio de Janeiro de 1777 e formou-se no
Colégio dos Nobres em Portugal. Em 1802, viajou a Londres para conti-
nuar seus estudos, retornando ao Brasil em 1809. Foi professor da aula de
comércio até o ano de 1820, quando foi jubilado por mercé de D. Jodo

% Os nimeros apresentados por José Antonio Lisboa, o primeiro lente das aulas de comér-
cio no Brasil, para a primeira metade do século XIX revelam uma tendéncia de crescimento das
matriculas e aprovagdes. Ver Quadro de matricula —caixa 452 pc 1, fundo 7x, ANR]J.
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VI para que pudesse ocupar novos cargos piblicos, isto €, deputado da
Junta. de Comércio e inspetor geral das fabricas nacionais. Morreu em
1850 apés elaborar sucessivos planos para a aula de comércio, inclusive
da proposta da Escola Central de Comércio em 1346.

Tendo sido criadas no Rio de Janeiro, na Bahia e em Pernambuco, as
aulas de comércio, no Brasil, deveriam seguir os estatutos aprovados em
Portugal em 1759, mas seu curriculo foi submetido a revisdes na Junta de
Comércio por José Anténio Lisboa, no Rio de Janeiro, e por Euzébio
Vanério, na Bahia. Essas revisoes pretendiam atualizar e adaptar o pro-
grama as circunstincias diferenciadas do Brasil e das novas relacées que
os tratados comerciais impunham. Sem ddvida nenhuma o franqueamento
dos portos do Brasil e o Tratado de Comércio e Amizade entre Brasil e
Inglaterra em 1810 aproximaram os interesses mercantis do Brasil com a
praca comercial de Londres. Isso implicava também a aquisi¢do de
maiores conhecimentos sobre a lingua, as leis e os costumes mercantis
dos ingleses. Talvez por essa razio os planos de aula tenham seguido
uma forma semelhante ao do método de ensino mituo de Lancaster
(1803), em que o mestre € auxiliado por seus discipulos mais adiantados,
facilitando o trabalho com turmas maiores e divididas de acordo com o
grau de conhecimentos adquiridos. Para José Antonio Lisboa, ao refletir
retrospectivamente sobre o método de ensino das aulas de comércio,
dizia que os estatutos foram redigidos de acordo com o seu tempo, mas a
matéria do comércio era eminentemente mutdvel e pratica. Para ele, os
ingleses, ao adotarem o método mituo de ensino, no qual o aluno apren-
dia na pratica com seu mestre, possuiam uma forma de ensinar mais
adequada a indole do comerciante.

Em 1816, Manuel Luis da Veiga enviou para a Junta de Comércio o
seu plano de aula para Pernambuco.” Ele, assim como Anténio Lisboa,
reafirmava os principios caracteristicos dos estatutos no que dizia respei-
to as disciplinas basicas. As aulas deveriam ser indispensaveis para todos
aqueles que queriam adquirir conhecimentos especificos e que quises-
sem se credenciar como “perfeitos negociantes”. Os alunos deveriam entrar
ja sabendo ler, escrever e com conhecimentos de calculo aritmético. Como
exigéncia, também os lentes deveriam saber bem as matérias que iriam
ensinar: histéria do comércio e todas as fontes do comércio como agricul-
tura e artes da manufatura; escrituracao dobrada e singela; cambios; di-
reito mercantil; geografia comercial e nautica; e, finalmente, o conheci-
mento, pelo menos rudimentar das linguas vivas mais utilizadas nas pracas

“ Plano de aula -caixa 452, pc 1, fundo 7x, Junta de Comércio, Agricultura, Fabricas e
Navegacdo, ANR]J.
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mercantis, sobretudo o inglés e o francés. Todos esses conhecimentos que
seriam ensinados aos discipulos seriam as fontes indispensaveis dos “mé-
todos licitos” de enriquecimento.

O conhecimento sobre as matérias de direito mercantil —-como os sis-
temas de seguros e as possibilidades de avarias— eram fundamentais para
os jovens negociantes que pretendiam atuar nos mercados externos. No
caso do Brasil, os recentes tratados de comércio deveriam ser matérias de
estudo, sobretudo por que ndo havia no império portugués um cédigo
comercial, como existia em outras na¢des com as quais comerciava.

Segundo Rodolfo Savelli,”® o nascimento do direito comercial na
Europa é datado do final do século XV de maneira, mais ou menos, auto-
noma das ciéncias juridicas e seu processo se acelerou a partir de meados
do século XvI. Na verdade, de acordo com Savelli, foi sendo criado, ao
longo da histéria européia moderna, um conjunto de regras distintas em
cada pais, os quais tentavam ajustar normas e praticas mercantis. Por isso,
grande parte dos tratados e manuais sobre regras e procedimentos co-
merciais trazia como principios os usos e costumes de mercado.

No Brasil, por exemplo, um projeto para a criagao do cédigo de
comércio® foi feito apenas em 1826, apds a independéncia, apesar de ser
uma antiga solicitacdo da classe mercantil.”’ Esse projeto foi elaborado
pelo “Barao de Cairu” e representava a tentativa de estabelecer uma
legislacdo especifica para o comércio interno e externo do recém criado
império.”’ Em seu relatério preliminar, o autor lembrava que a Franga ja
tinha estabelecido o seu cédigo e a Inglaterra ainda nao tinha o seu, mas
era uma nac¢ao experiente que se regia por seus s6lidos estatutos. Portu-
gal, por sua vez, ndo tinha um cédigo de comércio, sendo “suas leis
pouco claras sobre esse objeto”. D. José teria sido o rei, segundo o Barao
de Cairu, que mais se preocupou em promover o comércio dentro e fora

# Modeles juridiques et culture marchande entre 716° et 17° siécles, in Angiolini e Roche,
Cultures, 1995, pp. 403-420.

2 Projeio de Codigo do Comércio pelo senador Barao de Cairu, 24 de abril de 1826. Cédice
700 da Junta do Comércio, Agricultura, Fabricas e Navegagio, do AN. O Cédigo do Comércio
no Brasil, no entanto, s6 foi criado em 1850 pela Lei n. 556, depois da extin¢do da Junta do
Comércio.

* José Bonificio, em seu Elggio a D. Maria I, refere-se a malograda tentativa de criagdo de
um cédigo comercial em 1778: “Havendo-se mudado o estado da nagao, tendo-se alterado o
modo de pensar, os costumes e as idéias, era preciso também que se mudasse e alterasse a
legislacao”. Apud Carvalho, “Desenvolvimento”, 1985, p. 80.

# Segundo Carvalho (“Desenvolvimento”, 1985, p. 168), um “Plano” de Cédigo de Co-
mércio é esbogado por José da Silva Lisboa em 1809, quando solicitado pela Junta do Comér-
cio. Em 1826, data do “Projeto” do Cadigo, José da Silva Lisboa teria publicado no opisculo
Regras da Praga uma justificativa para a demora de tal projeto, que finalmente comegava a se
delinear. Como vimos, o projeto de fato s6 vird a termo em 1850, quando é extinta a Junta de

Comeércio.
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do reino, mas, no entanto, ele havia deixado a desejar no que dizia respei-
to a consolidagdo das leis referentes a essa matéria. Assim Cairu dizia que

D. José:

deixou vaga e arbitraria a jurisprudéncia nacional pelo § 9 da lei de 18 de agosto
de 1769 com que se ordenou que nos casos omissos na legislacao patria se
recorresse as leis das nagdes cristas; e pelo alvara de dezembro de 1771 em que
se declarou que as decisées mercantis dependiam muito menos da ciéncia
especulativa das regras de direito e das doutrinas dos jurisconsultos, do que do
conhecimento pratico das maximas, usos e costumes das pragas e, dai resultaria
a incerteza do direito comercial e as contraditérias sentencas dos tribunais.*

A geografia mercantil era outra disciplina indispenséavel para que o
negociante soubesse tudo sobre os paises com que mantinha comércio.
O tamanho e as potencialidades de mercado, os portos maritimos exis-
tentes e sua capacidade, os costumes e habitos, a existéncia de rios inter-
nos navegaveis e o clima, assim como as leis deveriam ser bem compre-
endidas.

Os rudimentos de lingua estrangeira eram necessarios tanto para a
propria operacionalidade do curso, uma vez que boa parte da literatura
estava escrita em francés, inglés ou italiano, quanto para se dispensar os
“nocivos” intérpretes.

A estrutura do curso era simples. Os alunos deveriam comecar por
aprender principios de algebra e geometria. Para ndo perderem tempo,
os alunos nao deveriam postilar, isto €, anotar todas as explicacdes orais
ditadas pelos professores, pois esse método seria injustificavel, uma vez
que varios manuais, inclusive tradugdes, ja se poderiam encontrar im-
pressos. Os alunos poderiam estudar suas li¢des pelos traslados da Escola
Mercantil e pelo Novo Método das partidas dobradas e Histéria do Co-
mércio. Estas eram obras em lingua portuguesa e eram acessiveis aos
alunos. Recomendavam-se também obras estrangeiras. Manuel Luis da
Veiga indicava “Principios de direito mercantil” obra escrita em lingua
portuguesa para aprender direito mercantil sem precisar “mendigar” por
obras estrangeiras. Geografia deveria ser ensinada pelos manuais com
auxilio de cartas geograficas e mapas-mindi. “Em tudo o mais”, deveri-
am ser seguidos os estatutos das aulas de Lisboa, segundo Veiga.

No caso de José Anténio Lisboa, seu plano era mais ousado. Assim
como o professor da Bahia, Euzébio Vanério, que primeiro propos a

* Projeto de Codigo do Coméreio pelo Senador Bardo de Cairu, 24 de abril de 1826. Codice
700 da Junta do Comércio, Agricultura, Fabricas e Navegacio, do AN.
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redugdo do curso de trés para dois anos, José Antonio Lisboa concorda-
va em utilizar os trés anos regulamentares, mas mudar o planejamento e
a distribui¢cdo das disciplinas.”® Em carta enviada ao conselheiro
desembargador do pago e inspetor geral dos estudos, Anténio Lisboa
explicava a redugdo pela auséncia da necessidade dos alunos de postilar
as aulas, um argumento que Manuel Luis da Veiga ja havia apresentado.
Desde o inicio de sua regéncia na Corte, José Antonio Lisboa havia
seguido outro plano, que lhe parecia ter mais vantagem. Obedecendo a
obrigatoriedade de seguir os estatutos de Portugal, ele tinha “aproveita-
do” o tempo livre de um ano para ensinar mais do que era obrigado.
Ensinava no terceiro ano disciplinas relativas a economia politica. Diz
que fazia isso por duas razdes fundamentais: a primeira se justificava
pelo fato de que nao havia no reino aulas especificas piblicas de geogra-
fia e economia; a segunda razdo era porque podia dar uma instrucio
adicional para alunos que sairiam do curso para empregos publicos, ca-
sas de negdcios e sobrecargas de navios. Iriam utilizar aquele conheci-
mento para a melhoria da sociedade.

Normalmente abriam-se concursos para um lente e os editais eram
divulgados em Portugal para aproveitar os recém aprovados nos cursos
de comércio. Em 1812, quando foi aprovada a abertura das aulas para a
Bahia e Pernambuco, Accursio das Neves enviou cépias dos editais publi-
cados em Lisboa.** Como nio conseguiram preencher os cargos naquele
ano, Accursio sugeriu a dilatacdo do prazo para o ano seguinte, 1813. Nos
editais exigia-se a formac¢ao completa nas dreas das matérias que seriam
lecionadas. O concurso constituia em uma prova piiblica de habilidades
e receberiam 5003000 réis anuais.

O curso de Euzébio Vanério em Salvador nao era piblico, mas, sim,
particular, como tantos cursos que se abriram na Corte.* Ele defendia a
dura¢do de apenas dois anos para as aulas de comércio. Seu plano com-
preendia uma carga horaria pratica e outra tedrica. Apesar de nao enfatizar,
como Antonio Lisboa, o curso de economia politica, ele inovou muito
mais na forma e nos contetidos, diferenciando bastante seu programa
dos Estatutos. Seu Plano impresso foi enviado para a Junta no ano de
1815. O curso tinha a aprovac¢do do conde dos Arcos, governador da
Capitania da Bahia, e Euzébio se intitulava “Diretor atual da Casa de
Educacdo para a mocidade de ambos os sexos”. A casa de Educacao era
denominada: “Desejo da Ciéncia” e contava com a participacao da espo-
sa de Vanério em cursos elementares para meninas. Ela também auxilia-

® Caixa 452, pc 1, fundo 7x, Junta de Comércio, Agricultura, Fabricas e Navegacio, ANR].
* Ibid,
* Ibid.
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va Vanério nas aulas de comércio no quesito de moda. Na apresentacao
do prospecto do curso, Vanério dizia que a ciéncia do comércio era mais
complicada do que normalmente se imaginava. Dizia que era necessario
ter os conhecimentos de geografia e histéria moderna para saber dos
tratados e aliancas existentes entre todas as nacdes. Bem como era neces-
sario saber sobre a moda dos vizinhos, dos caprichos, das guerras e previ-
sOes de fome. Enfatizava que seu método baseava-se na prética, pois de
nada servia a teoria se ndo fosse acompanhada de atividades praticas.
Iniciaria seu curso ensinando francés e inglés para que se pudessem ler as
obras mercantis nestas linguas: Magens, Savary, Millar, Blucher,
Emerigon, Allan-Park, Helly e Peres de Mildao. Entre os autores em lin-
gua portuguesa, utilizaria as obras de José da Silva Lisboa e de Manuel
Veiga. Assim como os demais, ensinaria geografia e direito mercantil. A
segunda parte, considerada mais importante e, sem didvida mais inova-
dora, era a das aulas praticas. Sua idéia era trabalhar com uma sociedade
ficticia entre comerciantes ingleses e baianos. Os primeiros deveriam uti-
lizar partidas dobradas e, os outros, partidas singelas. Os alunos repre-
sentariam o papel dos negociantes, sendo que os melhores seriam os
negociantes ingleses e os demais, negociantes baianos, os quais fariam
depois um rodizio. Os alunos deveriam simular saques e remessas. Ha-
veria dois conjuntos de livros: os melhores alunos seriam os caixas, se-
guidos dos guarda-livros e depois dos caixeiros. Seria decorada para lem-
brar um verdadeiro escritério de um negociante, incluindo gazetas com
informes sobre cambios e amostras de tecidos e todos os produtos coloni-
ais. “Eis aqui o plano que tenho imaginado para dar licbes praticas de
comércio e blazono que um aluno inteligente em trés anos de estudos
praticos podera sair um habil caixeiro, que possa facilmente vencer to-
dos os embaracos que a cada passo se encontrao no comeércio e finalmen-
te poder-se lhe encarregar uma casa de negé6cio.”

Vanério também estipulava condi¢des para o funcionamento do cur-
so. Ele ndao abriria uma turma sem um minimo de 20 alunos -isto tam-
bém estava estipulado nos estatutos. Todos os alunos deveriam saber ler,
escrever e ter conhecimentos de aritmética e cada aluno pagaria 4$800
réis por més, mais as despesas dos dois jogos de livros que o diretor
mandaria fazer “ao seu gosto”. Os alunos também pagariam as despesas
didrias com papéis, 1apis, borrachas, jornais, etc., as quais seriam rateadas
no final de cada més. Vanério propunha que trés alunos fossem admiti-
dos gratuitamente, um a escolha do governador, outro do inspetor da
mesa, € o terceiro a escolha do diretor, no caso, o proprio Vanério. A

* Ibid., 1l. 7.
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programacao previa aulas de 9:00 as 12:00 e de 15:00 as 17:30. Em todas
as quintas-feiras haveria descanso e se ensinaria geografia apenas na par-
te da manha. As ligdes deveriam ser preparadas em casa para ndo tomar
tempo das aulas. A maior inovac¢do estava nas aulas extraclasse, pois os
alunos deveriam freqiientar trapiches, alfandegas e casas de negociantes
para recolherem documentos ou amostras para serem utilizados na simu-
lagao da sociedade de comércio ficticia. Os alunos manteriam os seus
livros, pagos as suas custas, dentro de uma gaveta fechada nas respectivas
salas de aula. As avaliacbes semestrais aconteceriam publicamente, com
convite ao governador, aos pais e parentes dos alunos. Nesses exames, os
alunos poderiam ser argiiidos pelos visitantes. Em cada aniversario da
abertura das aulas, haveria premiagées para os melhores; a ndo premiacio
seria o castigo dos menos esforcados, alias, segundo Vanério, este seria o
unico castigo imposto no curso. Aqui, encontramos outro ponto semelhan-
te a proposta lancasteriana de nio infringir castigos fisicos aos alunos.

O tnico plano de curso completo a que tivemos acesso foi enviado a
Junta de Comércio por José Antonio Lisboa.” Em 1820, ano em que
conseguiu seu jubilamento, Antonio Lisboa enviou uma carta ao Tribu-
nal da Junta, detalhando os procedimentos de seu curso e solicitando
depositar o material por ele utilizado nas aulas como compéndios e apos-
tilas. Pedia também avaliacdo e sugestdes sobre seu curso a Junta.
Enfatizava, mais uma vez, que ensinava além das matérias basicas: isto €,
lecionava também geometria plana e economia politica (tabela 1).

O livro de José da Silva Lisboa, Principios de economia politica, e o
livro de Manuel Teixeira Cabral de Mendonca, O guarda livros moderno,
eram as duas referéncias bibliograficas, mais importantes para o curso e
em lingua portuguesa. No caso da primeira obra, € importante lembrar
que é um trabalho de referéncia dentro do pensamento econdmico luso-
brasileiro. A obra, publicada em 1804 em Lisboa e escrita pelo futuro
visconde de Cairu, ja revelava suas perspectivas de irrestritas liberdades
comerciais para a entao colénia americana. Com a transferéncia da Cor-
te para o Rio de Janeiro, José da Silva Lisboa sai do seu cargo na Mesa
de Inspecdao da Bahia, extinta com a criagdo da Junta de Comeércio no
Brasil, para assumir cargos importantes de administracao mercantil e de
divulgacdo do pensamento liberal para a lingua portuguesa.

José Anténio Lisboa também era um defensor acirrado do pensa-
mento liberal baseado nas doutrinas do que se chamava de “ciéncia aut6-
noma” da economia politica. Como ja dissemos, ele exerceu importantes
cargos politicos e econdomicos durante a primeira metade do século, atuando

¥ Carta de Jose Antonio Lisboa e estrutura do curso, caixa 452, pc 1, fundo 7x, Junta de
Comércio, Agricultura, Fabricas e Navegac¢do, ANR].



Arte dos negécios: saberes, prdticas e costumes mercantis no império luso-brasileiro 189

TABELA 1. CURSO DE ESTUDOS DO COMERCIO

Matéria Compéndio
1°ano  Aritmética Bezout
Algebra Bezout
Regra conjunta Postila
2°ano  Geometria
Geografia
Comércio: que compreende 1° tomo do compéndio de
Fontes: agricultura, mineracao, artes me-  Manuel T. Cabral de Men-
canicas, artes liberais, pesca e caca; donga

Meios: colonias, navegacido, moedas, cam-
bios e seguros;
Regras: leis gerais, usos € maximas

3°ano  Escrituragdo quanto as regras 2° tomo do compéndio de
Manuel T. Cabral de Men-
donca
Escrituracdo quanto as praticas Postila
Economia politica José da Silva Lisboa

ativamente na consolidagdo desse pensamento liberal entre a elite mer-
cantil na fase de formagao do novo Império do Brasil. Sua atuacdo como
professor das aulas de comércio durou onze anos, de 1809 a 1820, quando
conseguiu ser jubilado. Seu estreito vinculo com os dirigentes da Junta de
Comércio, principalmente com o visconde de Cairu, nos leva a estranhar
a oposicao daquele grupo ao seu pedido de aposentadoria. Alids, este
processo de jubilacdo nos tras mais elementos para o entendimento dos
mecanismos politicos e pedagogicos das institui¢des de ensino mercantil
luso-brasileiro. Vale a pena, portanto, nos referirmos a ele.

Apés o seu jubilamento, José Anténio Lisboa enviou requerimento
aos deputados da Junta para solicitar o seu ordenado de lente jubilado,
como seria de praxe.” Ele argumentava, em seu requerimento, que ti-
nha o direito a continuar recebendo seu ordenado, pois havia recebido
mercé de D. Jodo VI pelos bons servicos prestados. Entretanto, os depu-
tados da Junta alegavam que nio havia leis especificas para os casos de

® Requerimento de um lente —c6dice 811 fundo 7x (91-93v), Junta de Comércio, Agricul-
tura, Fabricas e Navegacdo, ANRJ.
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jubilag¢do de lentes nos cursos de comércio e que sua solicitacdo, de con-
tinuar a receber os 500$000 réis anuais, s6 poderia ser deferida pelo rei,
que lhe concedeu a mercé. Os deputados da Junta, no entanto, eram
contra o jubilamento e contra o pagamento pretendido. Eles alegavam
que, apesar dos bons servigos prestados, José Antonio Lisboa havia tra-
balhado por apenas onze anos e ainda tinha boa satide e mocidade. Por
isso ndo precisava e nao fazia jus ao ordenado. Para os deputados, o fato
de Lisboa haver saido por sua prépria vontade, e pela bondade do rei,
nao lhe garantia direitos. Além disso, concluiam que Anténio Lisboa
estava interessado em se desembaracar de suas obrigacdes para se envol-
ver com seus interesses particulares. No entendimento dos deputados,
um lente ndo deveria afastar-se de suas fung¢Ges, pois assim como niao
poderia ser removido sem uma justa indenizacio, também ele nio pode-
ria resilir para procurar empregos mais vantajosos. Diziam que o reque-
rente havia dado “férias” aos seus deveres para empregar-se nos negocios
lucrativos de capitalista que era. Recorriam aos estatutos da Universida-
de de Coimbra para lembrar que 14 os lentes s6 eram jubilados com
salario integral quando haviam prestado largos anos de servico e por
moléstia. Eles lembravam o famoso dito popular que dizia: “quem lhe
comeu a carne que lhe roa os ossos”. Por uso, estipulava-se que “largos
anos” compreendessem 20 anos seguidos de servigos prestados. O afasta-
mento deveria ser dado por prémio e merecimento para descanso e nao
para o 6cio ou mero apanagio. Eram de parecer que ele recebesse ape-
nas metade do ordenado e por conta do subsidio literario. Esse docu-
mento foi assinado por todos os deputados da Junta, inclusive por José
da Silva Lisboa. Ironicamente, José Anténio Lisboa tornou-se deputado
da mesma Junta de Comércio apenas trés anos depois.

CONSIDERACOES FINAIS

Todas essas questoes sobre os procedimentos de instrucao e de profissio-
nalizacdo dos grupos mercantis no império luso-brasileiro, sobretudo as
aulas de comércio e seus curriculos diferenciados no Brasil nos levam a
refletir sobre um momento de transformacgdes sociais importantes. As
novas praticas de ensino e a cultura mercantil que se estabelecia na nova
sede do império portugués parecia se distanciar dos costumes e tradi¢ées
portuguesas, no entanto, como grupo corporativo e institucionalizado
mercadores e negociantes requeriam cada vez mais as estruturas de privi-
légios que fortaleciam um ideal de antigo regime. Os interesses dos gru-

pos mercantis, ao contrario do que se ensinava e se difundia nas aulas
sobre os principios saudaveis dos mercados abertos da economia politi-
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ca, passavam pelo desejo de introdug¢do ou manutencdo de privilégios
em um mercado protegido.

Vejamos um exemplo que contrasta com essa realidade luso-brasilei-
ra, voltando ao contexto de transformacdes capitalistas européias.
Dominique Julia,”” ao analisar o recrutamento social das escolas para
negociantes na Fran¢a do século XvIIl, depara-se com uma transforma-
¢do radical. Do recrutamento restrito feito no seio da prépria elite mer-
cantil para um recrutamento massivo e aburguesado de mercadores du-
rante a expansao comercial pds-revolucdo francesa. Julia afirma que, no
inicio do século XVIII, a obra de Jacques Savary, Parfait négociant (1673),
marcou geracoes de filhos de negociantes, os quais eram inscritos nos
cursos de comércio. Os discipulos deveriam ser matriculados com a ida-
de de catorze anos e deveriam passar por um processo rigoroso de apren-
dizagem para definir suas habilidades dentro de boa conduta para se
transformarem em negociantes diligentes e ativos. Os alunos compar-
tilhavam os mesmos espagos dos internatos destinados a sua instrugao e
isso, segundo Julia, lhes conferia uma caracteristica familiar, sendo o en-
sino de contetido marcadamente humanistico. Ao final do século, no
entanto, proliferavam os internatos privados e de recrutamento mais alar-
gado na sociedade, para todos aqueles que desejavam se profissionalizar
e o conteido tornou-se cada vez mais técnico. Essa caracteristica mais
técnica e profissionalizante, como foi visto acima, também foi uma reali-
dade para o império luso-brasileiro, iniciada em Portugal desde a segun-
da metade do século Xviil. Entretanto ela ndo pareceu levar a uma vulga-
rizacdo da profissdo e ao alargamento social de seus quadros; ao contrario,
ela foi uma forma de distin¢do social e de hierarquizacao.

Neste sentido, a situagdao no império Luso-brasileiro era bastante dife-
rente. Como dissemos, por mais que os cursos no Brasil —o que nao acon-
tecia em Portugal- se empenhassem em incutir as idéias liberais capitalis-
tas, os membros das classes mercantis de recrutamento social diversificado
pretendiam enobrecer através da educagao formal. Esse serd o comporta-
mento predominante de mercadores e negociantes frente a Junta de Co-
mércio em suas representa¢des. A permanéncia de caracteristicas sociais
de antigo regime, durante ainda na primeira metade do século XIX, limi-
tara a influéncia cultural burguesa entre os membros da elite consolidada
e entre os seus aspirantes. Os principios de hierarquia e a estrutura de
privilégios sao fortemente defendidos pelo grupo mercantil dos dois la-
dos do Atlantico como forma de acesso politico e social. No caso do Bra-
sil, sua independéncia levou a consolidagao de um império baseado nos

® Tulia, “Education”, 1995,
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mesmos valores sociais e marcadamente influenciado pela ascendéncia
da elite mercantil nos quadros politicos de maior importancia.

Assim, a cultura mercantil a partir da introdugao da formacgao profis-
sional no império luso-brasileiro concretizou as formas de acesso a pata-
mares hierarquicos superiores. As modifica¢ées introduzidas por Pombal
foram importantes para amenizar os preconceitos em relacao a inferiori-
dade social do grupo mercantil em sua acep¢ao mais ampla, a
profissionalizacdo e a educag¢do formal obrigatéria deram o verniz social
que faltava a maioria deste grupo. Com a criagdo de estatutos e das aulas
de comércio, e com a ampliacao de féruns representativos, mercadores e
negociantes puderam partilhar de espagos politicos e sociais anterior-
mente vedados. As escolas das aulas de comércio foram também espagos
para a socializagdo desses grupos e para a difusdo e constru¢ao de prati-
cas e costumes da atividade mercantil. Na América portuguesa, essa mu-
danca refletiu-se nas reivindicacoes de mercadores e de negociantes para
serem tratados com iguais privilégios concedidos aos mercadores das pragas
de Portugal. A maior profissionalizagado, seguia-se também a elitizacao
das categorias mercantis, que rejeitavam todas as formas de comércio
ambulante, mesmo que elas desejassem ascender socialmente e se fixa-
rem como mercadores de lojas. Dessa maneira, o savoir-faire dos homens
de negé6cio e dos mercadores tornou-se nao apenas uma forma de fazer
fortuna, mas também distin¢ao e reconhecimento social. O bom negoci-
ante passou a ser aquele que detinha os conhecimentos especificos re-
queridos pela profissdo, tornaram-se “perfeitos negociantes”.
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