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Dados dos Empreendedores

Luiza Trajano

Fungdo: CMO - Diretora de Marketing
Contato: (12) 9 1475-9284

Brasileira, 20 anos, estudante do guinto
periodo de Engenharia Quimica na Escola de
Engenharia de Lorena - USP. Membro da
Associagdo Atletica Académica X de
Novembro e da ONG Engenheiros

Sem Fronteiras - Nucleo Lorena, teve

experiéncias na area de marketing em ambas,

e hoje atua comeo diretora de marketing e
comunicagdo no Engenheiros Sem Fronteiras -
Nucleo Lorena

Elon Musk

4

Fungdo: CEO - Diretor Executivo
Contato: (99) 0 09911342

Experiéncia:

Professor de Astronomid - Instituto Alpha
Lumen (2017-2020)

Professor de Quimica - Curso Anglo
Pindamonhangaba (2020)

Cofundador e Presidente da OPIM -
Olimpiada Pindense de

Matemdtica (2017-2018)

Educacdo:

Iniciagdo Cientifica = Simulagdo numerica
via metodo de galerkin e

dos minimos quadrados de problemas de
velocidade, pressdo,

temperatura (2018-2019)



Missao

Apple: A Apple esta comprometida a levar a melhor experiéncia de computacao pessoal

a estudantes, a educadores, a profissionais criativos e a consumidores do mundo todo
através de seu hardware, software e servigos de internet inovadores.

A AlfaVest faz a conexdo entre os vestibulandos
e 0s universitdrios para contribuir com o acesso
@ educacao de qualidade em todo o Brasil, a
partir de uma plataforma online, com
disponibilidade 24h para tirar dividas com
universitarios, com um baixo custo mensal,

permitindo um amplo acesso e além disse
proporcionando uma renda a mais pard os

universitdrios.
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Estudo dos Clientes
Publico-Alvo

Pessoas fisicas (Faixa etdria? Sdo homens ou mulheres? Tem familia grande ou pequena? Em que
trabalham? Quanto ganham? Onde moram?) ou pessoas juridicas (Em que ramo atuam? Quais seus
produtos ou servicos? Namero de colasboradores? Tempo de mercado? Possuem filizis? Tem uma boa
imagem no mercado?)

Comportamento dos clientes

Quantidade e freqliéncia com que compram? Que preco estdo dispostos a pagar? Onde costurmam
adquiri-los?

Area de Abrangéncia

Qual o tamanho do mercado? Apenas sua rua? Seu bairro? Sua cidade? Todo o Estado? Outros
Estados? Seus clientes encontrardo sua empresa facimente?
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