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Depois de ler este capitulo, responda as
seguintes guestoes:

° Quais 0S precos maximos e minimos?
Dé alguns exemplos de cada.

* Como 0s precos maximos e minimos afetam os
resultados de mercado?

* Como os impostos afetam os resultados de
mercado?
Como esses efeitos dependem de o
Imposto incidir nos compradores ou vendedores?

° Qual é a incidéncia de um imposto?
O gque determina a incidéncia?
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Politicas Governamentais que Alteram o

Resultado do Mercado Privado
Controles de preco
Preco maximo: um valor maximo legal para o preco
de um bem ou servico. Exemplo: controle de aluguel

Preco minimo: um valor minimo legal para o preco
de um bem ou servico. Exemplo: salario minimo

Impostos
O governo pode fazer com gque compradores ou
vendedores paguem uma guantia especifica em
cada unidade.

Usaremos o modelo de oferta/demanda para ver
como cada politica afeta o resultado de mercado
(o0 preco que os compradores pagam, o preco que oS
vendedores recebem, e a quantidade de equilibrio).



EXEMPLO 1: O Mercado de Apartamentos

Preco do aluguel — P

de
apartamentos

$ 800 [
Equilibrio
sem
controles de

preco

' Q
300 /
Quantidade

de aptos
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Como os Precos Maximos Afetam os Resultados
do Mercado

Urp preco p
maximo
acima do
preco de
equilibrio ndo é =10 ) ——
vinculante

— nao tem efeito
no resultado de
mercado.

Preco
maximo

S 1000
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Como os Precos Maximos Afetam os Resultados
do Mercado

O preco de
equilibrio ($800)
esta acima do
maximo e
portanto, é ilegal.

O maximo

é uma restricao
vinculante

do preco, e causa
escassez.

$ 800

$500

p

escassez

Preco
maximo
|

250 4

00 2
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Como os Precos Maximos Afetam os Resultados
do Mercado

A longo prazo, P s
a oferta e a
demanda
sao mais
elasticas em
preco. $500

Entao, a falta
e maior.

$ 800 |--—----------

Preco
maximo
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Faltas e Racionamento

Com uma falta, os vendedores devem racionar 0s
bens entre os compradores.

Alguns mecanismos de racionamento: (1) Longas filas
(2) Discriminacao de acordo com o vies de
vendedores.

Esses mecanismos muitas vezes sao injustos e
Ineficientes: 0s bens nao necessariamente vao para
0S compradores que os valorizam mais.

Por outro lado, guando o0s precos nao sao controlados
0 mecanismo de racionamento € eficiente (0s bens
vao para os compradores que os valorizam mais)

e impessoal (e assim, justo).
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EXEMPLO 2: O Mercado de Mao De Obra Nao
Especializada

Salario pago a /W S
trabalhadores
nao
especializados

$ 6,00 f---------------

Equilibrio
sem
controles de

preco

500 /
Quantidade de

trabalhadores nao
especializados
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Como os Precos Minimos Afetam os Resultados de
Mercado

Ur,n preco W
minimo
abaixo do
preco de
equilibrio $ 6,00 |-
nao é

vinculante — $5.00
nao tem efeito

no resultado de

mercado. 500

Preco
minimo

D
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Como os Precos Minimos Afetam os Resultados de

Mercado
excedente de

O salario de w mdo de ohya

equilibrio ($6) esta
abaixo do minimo e $7,25
é, portanto,

ilegal. SG,OO ________________
O minimo

é uma restricao
vinculante

no salario,

causa um
excedente
(desempregados).

Preco
minimo
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O Salario Minimo

As leis de salario desemprego
minimo w

ndo afetam S
trabalhadores $7 25
altamente ’
gualificados.

Afetam $ 6,00 f-------m-t--
trabalhadores
adolescentes.

Estudos:

Um aumento de
10%

no salario minimo |
aumenta o 400 550
desemprego de

adolescentes

em 1-3%.

Sal.
minimo
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Avaliando o Controle de Precos

Relembrando um dos Dez Principios do Capitulo
1. Os mercados sao geralmente uma boa
maneira de organizar a atividade econdmica.

Os precos sao 0s sinais que guiam a alocacao
dos recursos da sociedade. Essa alocacao é
alterada quando os politicos restringem 0s precos.

Os controles de preco muitas vezes tém a
Intencao de ajudar os menos privilegiados, mas
frequentemente machucam mais que ajudam.
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Impostos

O governo arrecada impostos em varios bens e
Servicos para aumentar a renda para pagar pela
defesa nacional, escolas publicas etc.

O governo pode fazer gue os compradores ou
0S vendedores paguem o Imposto.

O Imposto pode ser uma percentagem sobre o
preco do bem, ou uma quantia especifica por
cada unidade vendida.

Por guestao de simplicidade, somente
analisaremos impostos por unidade.
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EXEMPLO 3: O Mercado de Pizza

Equilibrio
sem
Imposto

$10,00
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Um Imposto Sobre os Compradores

Assim, um imposto sobre os
compradores desloca a curva D para
baixo pela quantia do imposto.

O preco que os compradores pagam
agora é $1,50 maior que o preco de

mercado P.
S10,00

P teria de cair em $1,50
para fazer os compra-

dores interessados $8 50
em comprar a mesma Q ’
gue antes.

Se P cair

de $10,00 para $8,50,

0s compradores ainda estao dispostos
a

comprar 500 pizzas.

Efeitos de um imposto de $1,50

p por unidade nos compradores

Impostos

500
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Um Imposto Sobre os Compradores

Novo equilibrio:

Q=450

Vendedores
recebem
Ps = $9,50

P,= $11,00

Compradores Ps= 59,50
pagam
p, = $11,00

Diferenca entre
eles
= 51,50 = imposto

Efeitos de um imposto de
S1,50 por unidade nos

P compradores

450
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A Incidéncia de um Imposto:

como o 6nus de um imposto é dividido entre os
participantes do mercado

Em nosso
exemplo, P,= $11,00 5N

compradores $10,00 f-—-——-—--N\c--

Pagam P.= $9,507—
S1,00 mais,
vendedores

recebem
S0,50 menos.

450 500
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Um Imposto Sobre Vendedores

Efeitos de um imposto de
$1,50 por unidade nos
vendedores

O imposto efetivamente
aumenta os custos dos
vendedores em P

S
$1,50 por pizza. S11,504 fm po

Os vendedores irao ofertar
500 pizzas

somente se 510,00 ““““““““““
P aumentar para $11,50,
para compensar por
este aumento de custo.

%OS
1

500
Assim, um imposto sobre os vendedores desloca a

curva S para cima pela quantia do imposto.
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Um Imposto Sobre Vendedores

Efeitos de um imposto de
$1,50 por unidade nos
Q=450 p vendedores

Novo equilibrio:

Compradores
pagam
P,=511,00

Vendedores Ps= $9,50 |
recebem
P, = $9,50

Py = $11,00 [

Diferenca entre

eles 450
= 51,50 = imposto
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O Resultado é O Mesmo Em Ambos os Casos!
Os efeitosem P e Q, e a incidéncia de impostos sao 0s mesmos

se o imposto é incidido em compradores ou vendedores!

O que importa
é:

Um imposto
conduz

a uma barreira
entre o preco
pago pelos
compradores e
0S precos
recebidos pelos
vendedores.

P,= $11,00
$10,00
P.= $9,50

p

450 500
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Elasticidade e Incidéencia Tributaria

CASO 1: Oferta € mais elastica gue a demanda

E mais facil

p
para
A porcdo do P, vendedores
comprador do 6nus sairem do
do imposto
mercado.

Preco se nao ha
imposto

Desse modo, os

compradores

arcam com a

maior parte do
Q onus

do imposto.

P

A porcao do vendedor
do 6nus do imposto
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Elasticidade e Incidéencia Tributaria

CASO 2: Demanda € mais elastica que a oferta

p

A porcao do
compradordo  p,
onus do imposto ™~
Preco se nao ha |

imposto
A porcido do //

vendedor do P,
onus do imposto
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E mais facil
para
compradores
sairem do
mercado.

Os
vendedores
arcam com a
maior parte
do 6nus do
Imposto.



ESTUDO DE CASO: Quem Paga o Imposto
Sobre os Bens de Luxo?

1990: Congresso norte-americano aprovou um
novo iImposto sobre bens de luxo, como iates,
avioes particulares, peles, carros caros etc.

Meta: aumentar a receita daqueles que poderiam
mais facilmente poder pagar — consumidores
rcos.

Mas quem realmente paga este Imposto?
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ESTUDO DE CASO: Quem Paga o Imposto
Sobre os Bens de Luxo?

O mercado de iates A demanda é
elastica ao preco.

A curto prazo, a
oferta é inelastica.

A porcao do
comprador do \\

onus do imposto _
t< Assim,
\pOS 05 empresas que
A porcao do / ____________ constroem iates
vendedor do el & nnellels
d Ps n parte dos
onus do imposto IMPOSTos.
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APRENDIZAGEM ATIVA 3

= Antes de 2011, o imposto de Seguro Social na folha de
pagamento era de 6,2% no pagamento dos trabalhadores e
6,2% pago pelos empregadores (total 12,4%).

= AlLeide Isencao de Impostos (Tax Relief Act - 2010) reduz a
porcao dos trabalhadores de 6,2% a 4,2% (somente para
2011), mas deixa a porcao dos empregadores em 6,2%.

PERGUNTA:

O pagamento que o empregado leva para casa aumentara
em exatamente 2%, mais de 2% ou menos de 2%?
Alguma elasticidade afeta sua resposta? Explique.
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APRENDIZAGEM ATIVA 3

= Contanto gue a oferta e a demanda de mao de obra
possuam uma elasticidade de preco > 0, o corte de
Impostos ira ser compartilhado pelos trabalhadores
e empregadores, por ex.
salario liquido do trabalhador ira aumentar em
menos de 2%.

= Aresposta NAO depende da demanda de méo de
obra ser mais ou menos elastica que a oferta.

PERGUNTA SUPLEMENTAR:
Quem obtém a maior parte deste corte de impostos,
os trabalhadores ou os empregadores? Como as
elasticidades determinam a resposta?

d
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APRENDIZAGEM ATIVA 3

= Se a demanda de méao de obra é mais elastica
gue a oferta, os trabalhadores obtém mais do
corte de impostos que 0os empregadores.

= Se a demanda de mé&o de obra € menos elastica
gue a oferta, os empregadores obtém a maior
porcao do corte de impostos que 0s
trabalhadores.
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CONCLUSAO: As Politicas do Governo e a
Alocacao de Recursos

Cada uma das politicas deste capitulo afetam a
alocacao de recursos da sociedade.

Exemplo 1: Um imposto na pizza reduz o equilibrio
de Q.

Com uma menor producao de pizza, 0S recursos
(trabalhadores, fornos, queljo) se tornarao
disponiveis a outras industrias.

Exemplo 2: Um salario minimo vinculante causa
um excedente de trabalhadores, um desperdicio de
recursos.

Entao, € importante que os fazedores de politica
apliguem tais politicas com muito cuidado.

© 2013 Cengage Learning. Todos os direitos reservados. Ndo pode ser copiado, escaneado, ou duplicado, no todo ou em parte, exceto para uso como permitido em uma licenga distribuida com um certo produto ou

servigo ou de outra forma em um website protegido por senha para uso em classe.



RESUMO

* Um preco maximo é um valor maximo legal para
0 preco de um bem. Um exemplo de preco
maximo e o controle dos alugueis. Se o preco
maximo esta abaixo do preco de equilibrio, &
vinculante e causa uma escassez.

* Um preco minimo é um valor minimo legal para
0 preco de um bem. Um exemplo de preco
minimo € o salario minimo. Se o0 preco minimo
esta acima do preco de equilibrio, é vinculante
e causa um excesso. O excedente de mao de
obra de um salario minimo é o desemprego.

d
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RESUMO

* Um imposto em um bem coloca um abismo entre o
preco que os compradores pagam € 0 preco que oS
vendedores recebem, e causa uma queda na
guantidade de equilibrio, independente de o
Imposto ser colocado nos compradores ou
vendedores.

* Aincidéncia tributaria € a divisdo do 6nus de
Imposto entre compradores e vendedores, e
Independe do iImposto ser cobrado dos
compradores ou dos vendedores.

* Aincidéncia do imposto depende das elasticidades
de preco da oferta e da demanda.
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