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INTRODUCAO — O QUE E COLIVING?

= Vida em comunidade ®  Praticidade como modelo de negocio
= Diversos niveis de privacidade = Apartamentos mobiliados

= Match de perfil = Limpeza semanal

m  Alta mobilidade urbana ®  Servigos, reparos e manutengao

m S b i
m  Flexibilidade em burocracia



AGENTES DA CADEIA PRODUTIVA
m—) Operadora/lncorporadora —)



FORNECEDORES

= Corretores = |nvestidores
= Captacao de Imoveis = Fonte de capital para movimentar o negdcio
= Captagio de terrenos ®  Servigos
m  Escritorio de Arquitetura = Limpeza
m  Otimizagao da planta de apartamentos ®  Reparos e manutencao
®  Estudo de massa para novos empreendimentos = [nternet de alta velocidade
= Concepgao arquitetonica ® Lavanderia
m  Escritorio de Engenharia ®  Marketing

" Orcamento e execucao de obra m  Captagao de clientes



OPERADORA/INCORPORADORA

® |dealizagao do empreendimento
= Servigos a serem disponibilizados
= Area de lazer
= Aprovacao do design arquitetonico
"  Prospecgao de novos negocios
m  Agquisicao de imoveis
= Agquisicao de terrenos
= Viabilidade técnica e financeira
= Inteligéncia de mercado

®  Definicao do produto

®  Definicao do teto para cobranca de aluguel



OPERADORA/INCORPORADORA

= Relagao com Investidores

m  Captagao de novos investidores

=  Manuteng¢ao do bom relacionamento

= [nteligéncia operacional

®  Estudo dos perfis de cliente

®  Match do perfil

m  Feedbacks da experiéncia do cliente

m  Operagao

= Servicos

m  Condominio

= Reformas e Mobilia



CLIENTES

" Grandes metropoles ACTUAL AND PROJECTED
POPULATION GROWTH BY
DISTANCE FROM CITY CENTER

= Adensamento populacional
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CLIENTES

=  Grandes metropoles

= Adensamento populacional

= Diminuicao na vacancia das unidades residenciais = Aumento nos valores de aluguel
VACANCY BY MARKET 2016-2018 AVERAGE EFFECTIVE RENT BY MARKET 2016-2018
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CLIENTES

m  Publico-alvo

Casamento entre pessoas de sexos diferentes

= Jovens e adultos entre 20 e 40 anos
o o . mulheres homens
= |nicio ou transi¢ao de carreira
30,8 29,9
= Novos habitantes das capitais 28,2 272 23 26,7
®  Jovens deixando a casa dos pais
= Fatores de crescimento _ _
2018 2004 1974

= Aumento de idade media de casamento (BR) Comparativo de idade em arranjos conjugais diferentes

. . . Unido homossexual Unido homossexual
= Mudanca geracional - Millenials ’ 327 - 343
] Networking Unido heterossexual Unido heterossexual

28,2 30,8

= Economia
*IBGE



PRINCIPAIS PLAYERS NO BRASIL — SAO PAULO

[Yu = 9 empreendimentos na capital

Cﬂ " Focados em retrofit de apartamento antigos

= 4 empreendimentos na capital
Uliving = +]]00 apartamentos em operagao

HOUS] ® |5 empreendimentos

SUA CASA

rorassvars @ Modelo de moradia por assinatura

| empreendimento

ASA
E—

Primeiro coliving do Brasil



CONSIDERACOES FINAIS

m O segmento ainda € novo no Brasil, poréem vem experimentando grande crescente.

m A crescente no adensamento das grandes cidades e dos valores de aluguel so colabora para o aumento do
publico-alvo

" Podemos ver o Coliving como uma das solugoes viaveis para mitigar o deficit habitacional nas grandes cidades



