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Dez  Princípios  de Economia
• Economia

 
–

 
“oikonomos”

 
(grego)

– “Aquele
 

que
 

administra
 

um lar”

• Uma
 

família
 

precisa
 

tomar
 

muitas
 

decisões
– Precisa

 
alocar

 
seus

 
recursos

 
escassos

• Habilidades, esforços
 

e desejos

• A sociedade
 

deve
 

tomar
 

muitas
 

decisões
– Precisa

 
alocar

 
a produção

 
de bens e serviços

• Os recursos
 

estão
 

escassos
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• Escassez
 

significa
 

que
 

a sociedade
 

tem 
 recursos

 
limitados

• Economia
 

é
 

o
 

estudo
 

de como
 

a sociedade
 administra

 
seus

 
recursos

 
escassos

• Economistas
 

estudam:
– Como as pessoas

 
tomam

 
decisões

– Como as pessoas
 

interagem
 

umas
 

com as outras

– Analisam
 

as forças
 

e tendências
 

que
 

afetam
 

a 
 economia

 
como

 
um todo
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Como as Pessoas  Tomam  Decisões
Princípio

 
1: As Pessoas

 
Enfrentam

 
Tradeoffs1

• Tomada
 

de decisões
– Exige

 
escolher

 
um objetivo

 
em

 
detrimento

 
de outro.

– Estudante
 

–
 

tempo

– Pais
 

–
 

renda

– Sociedade
• Defesa

 
nacional

 
versus

 
bens de consumo

• Meio
 

ambiente
 

sem
 

poluição
 

versus
 

alto nível
 

de renda

• Eficiência
 

versus
 

igualdade
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Princípio
 

1: As Pessoas
 

Enfrentam
 

Tradeoffs1

• Eficiência
– Sociedade

 
–

 
Está

 
obtendo

 
o máximo

 
que

 
pode

 
de seus

 recursos
 

escassos

– Tamanho
 

do bolo econômico

• Igualdade
– Os benefícios

 
advindos

 
desses

 
recursos

 
estão

 
sendo

 distribuídos
 

uniformemente
 

entre os
 

membros
 

da
 sociedade

– Maneira
 

como
 

o bolo é
 

dividido
 

em partes
 

individuais
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1
 Tradeoffs

Em economia, tradeoff
 

é uma expressão que 
 define uma situação de escolha conflitante, isto 

 é, quando uma ação econômica que visa à
 resolução de determinado problema acarreta, 

 inevitavelmente, outros. Por exemplo, em 
 determinadas circunstâncias, a redução da taxa 

 de desemprego apenas poderá
 

ser obtida com o 
 aumento da taxa de inflação, existindo, 

 portanto, um tradeoff
 

entre inflação e 
 desemprego. (NRT)
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Princípio
 

2: O Custo
 

de Alguma
 

Coisa
 

É
 

Aquilo

de que Você Desiste para Obtê‐la
• Como as pessoas

 
enfrentam

 
tradeoffs

– Tomada
 

de decisões
• Comparar

 
os

 
custos

 
e benefícios

 
de possibilidades

 alternativas
 

de ação

– Custo
 

de uma
 

ação
• Aquilo

 
qu

 
deve

 
ser sacrificado

 
para

 
que

 
se obtenha

 um item desejado
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Princípio
 

3: As Pessoas
 

Racionais
 

Pensam
 

na
Margem
• Pessoa racional

– Faz
 

o melhor
 

para
 

alcançar
 

seus
 

objetivos, sistemática
 

e 
 objetivamente, conforme

 
as oportunidades

 
disponíveis

• Mudanças
 

marginais
– Pequenos

 
ajustes

 
incrementais

 
a um plano

 
de ação

 existente

– A pessoa
 

racional
 

geralmente
 

toma
 

decisões
 comparando

 
benefícios

 
marginais

 
com custos

 
marginais
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Princípio
 

4: As Pessoas
 

Reagem
 

a Incentivos
• Incentivo

– Algo
 

que
 

induz
 

a pessoa
 

a agir

– Preços
 

mais
 

altos

• Consumidores
 

–
 

consomem
 

menos

• Vendedores
 

–
 

produzem
 

mais

– Política
 

pública

• Alteram
 

os
 

custos
 

e benefícios
 

para
 

as pessoas

• Alteram
 

o comportamento
 

das pessoas

10

Como as Pessoas  Tomam  Decisões



© 2010 Cengage Learning. Todos os direitos reservados.

Princípio
 

4: As Pessoas
 

Reagem
 

a Incentivos
– Imposto

 
sobre

 
a gasolina

• Tamanho
 

e eficiência
 

do carro, revesamento
 

de 
 carros, transporte

 
público

– Consequências
 

indesejadas
• Quando

 
os

 
formuladores

 
de políticas

 
deixam

 
de 

 considerar
 

como
 

suas
 

políticas
 

afetam
 

os
 

incentivos
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Como as Pessoas  Interagem
Princípio

 
5: O Comércio

 
Pode

 
Ser Bom

para
 

Todos
– Comércio

• O comércio
 

permite
 

que
 

as pessoas
 

se especializem
 na

 
atividade

 
em que

 
são

 
melhores

• Assim
 

como
 

as famílias, os
 

países
 

beneficiam‐se da
 possibilidade

 
de comerciar

 
uns

 
com os

 
outros

• O comércio
 

permite
 

que
 

eles
 

se especializem
 

naquilo
 que

 
fazem

 
melhor

 
e desfrutem

 
de uma

 
maior

 variedade
 

de bens e serviços
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Princípio
 

6: Os Mercados
 

São Geralmente
 

uma
Boa Maneira

 
de Organizar

 
a Atividade

Econômica
• Países

 
comunistas

 
–

 
planejamento

 
central

– Planejadores
 

centrais

• Alocar
 

os
 

recursos
 

escassos
 

da
 

economia, tomando
 as seguintes

 
decisões:

»Que
 

bens e serviços
 

produzir

»Quanto
 

produzir
 

de cada
 

um

»Quem
 

os
 

produziria
 

e consumiria
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Princípio
 

6: Os Mercados
 

São Geralmente
 

uma
Boa Maneira

 
de Organizar

 
a Atividade

Econômica
• A teoria por trás do planejamento central era a 

 de que apenas o governo poderia organizar a 
 atividade  econômica de uma maneira que 

 promovesse o bem‐ ‐estar econômico de todo      
 o país
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Princípio
 

6: Os Mercados
 

São Geralmente
 

uma
Boa Maneira

 
de Organizar

 
a Atividade

Econômica
• Economia

 
de mercado

 
–

 
aloca

 
recursos:

– Por
 

meio
 

das decisões
 

descentralizadas
 

de muitas
 empresas

 
e famílias

 
quando

 
estas

 
interagem

 
nos

 mercados
 

de bens e serviços

– Essas
 

empresas
 

e famílias
 

interagem
 

no mercado, em
 que os preços e o interesse

 
próprio

 
guiam

 
suas

 
decisões

– Adam Smith –
 

“mão
 

invisível”
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Princípio
 

7: Às Vezes os Governos Podem
Melhorar

 
os

 
Resultados

 
dos Mercados

• Precisamos
 

do governo
 

para:
– Garantir

 
o cumprimento

 
de regras

– Manter
 

as instituições
 

–
 

chave
 

para
 

a economia
 

de 
 mercado

– Garantir
 

o direito
 

de propriedade

• Direitos
 

de propriedade:
– Habilidade

 
de um indivíduo

 
para

 
possuir

 
e exercer

 controle
 

sobre
 

recursos
 

escassos
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Princípio
 

7: Às Vezes os Governos Podem
Melhorar

 
os

 
Resultados

 
dos Mercados

• Intervenção
 

governamental
– Promover

 
a eficiência

• Evitar
 

a ‘falha
 

de mercado’

– Promover
 

a igualdade

• Evitar
 

disparidades
 

no bem‐estar
 

econômico
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• Falha
 

de mercado
– Uma

 
situação

 
em que

 
o mercado, por

 
si

 
só, fracassa

 ao
 

alocar
 

recursos
 

com eficiência

• Causas
 

da
 

‘falha
 

de mercado’
– Externalidade

• O impacto
 

das ações
 

de uma
 

pessoa
 

sobre
 

o bem‐
 ‐estar

 
de outras

 
que

 
não

 
tomam

 
parte da

 
ação

– Poder
 

de mercado
• A capacidade

 
que

 
um único

 
agente

 
econômico

 
(ou

 um pequeno
 

grupo
 

de agentes) tem de influenciar
 significativamente

 
os

 
preços

 
do mercado
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• Disparidades
 

no bem‐estar
 

econômico
– Economia

 
de mercado

• Recompensa
 

as pessoas
 

de acordo
 

com sua
 capacidade

 
de produzir

 
coisas

 
pelas

 
quais

 
outras

 pessoas
 

estejam
 

dispostas
 

a pagar

– Intervenção
 

governamental
• Políticas

 
públicas

–Têm
 

por
 

objetivo
 

atingir
 

uma
 

distribuição
 

mais
 igualitária

 
do bem‐estar

 
econômico

–Processo
 

político
 

que
 

está
 

longe
 

de ser perfeito
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Como a Economia  Funciona
Princípio

 
8: O Padrão

 
de Vida de um País 

Depende
 

de sua
 

Capacidade
 

de Produzir
 

Bens e 
Serviços
• Grandes

 
diferenças

 
nos

 
padrões

 
de vida

– Entre países
– Ao

 
longo

 
do tempo

• Explicação: diferenças
 

na
 

produtividade
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• Produtividade
– A quantidade

 
de bens e serviços

 
produzidos

 
por

 unidade
 

de insumo
 

de mão
 

de obra

• Alta produtividade
– Gera padrão

 
de vida

 
elevado

• Taxa
 

de crescimento
 

da
 

produtividade
 

de um 
 país

– Determina
 

a taxa
 

de crescimento
 

de sua
 

renda
 

média
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Princípio
 

9: Os Preços
 

Sobem
 

Quando
 

o 
Governo

 
Emite

 
Moeda

 
Demais

• Inflação
– Um aumento

 
do nível

 
geral

 
de preços

 
da

 
economia

• Causas
 

para
 

a inflação
 

elevada
 

e persistente
– Crescimento

 
na

 
quantidade

 
de moeda

– Diminuição
 

do valor da
 

moeda
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Princípio
 

10: A Sociedade
 

Enfrenta
 

um Tradeoff de 
Curto

 
Prazo

 
entre Inflação

 
e Desemprego

• Muitos
 

economistas
 

descrevem
 

os
 

efeitos
 

de curto
 prazo

 
da

 
injeção

 
monetária

 
como:

– O aumento
 

da
 

quantidade
 

de moeda
 

na
 

economia
 estimula

 
o nível

 
geral

 
de consumo

– O aumento
 

da
 

demanda
 

pode, com o tempo, levar
 

as 
 empresas

 
a aumentarem

 
os

 
preços

– Maior
 

contratação
 

significa
 

menos
 

desemprego

• Essa
 

linha
 

de pensamento
 

leva
 

a um amplo
 

tradeoff 
 final na

 
economia: um tradeoff de curto

 
prazo

 
entre 

 inflação
 

e desemprego
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Princípio
 

10: A Sociedade
 

Enfrenta
 

um Tradeoff 
de Curto

 
Prazo

 
entre Inflação

 
e Desemprego

• A sociedade
 

enfrenta
 

um tradeoff de curto
 prazo

 
entre inflação

 
e desemprego

• Ciclo
 

de negócios
– Flutuações

 
da

 
atividade

 
econômica, medidas

 
pelo

 número
 

de pessoas
 

empregadas
 

ou
 

pela
 

produção
 de bens e serviços

24

Como a Economia  Funciona



© 2010 Cengage Learning. Todos os direitos reservados. 25


		Introdução à
	Dez Princípios de Economia
	Dez Princípios de Economia
	Número do slide 4
	Como as Pessoas Tomam Decisões
	Número do slide 6
	1 Tradeoffs
	Número do slide 8
	Número do slide 9
	Número do slide 10
	Número do slide 11
	Como as Pessoas Interagem
	Número do slide 13
	Número do slide 14
	Número do slide 15
	Número do slide 16
	Número do slide 17
	Número do slide 18
	Número do slide 19
	Como a Economia Funciona
	Número do slide 21
	Número do slide 22
	Número do slide 23
	Número do slide 24
	Número do slide 25
	Instruções de Uso.pdf
	Instruções de Uso�(Material disponível em PDF)


