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sao comercial; 4.11 Inaplicabilidade das Leis 4.886/1965 e 6.729/1979 aos contratos
de distribuicdo em geral; 4.12 A sistemdtica do novo Cédigo Civil; 4.13 Conclusées
acerca da responsabilidade civil na cessagdo do contrato de concessdo comercial
— 5. Efeitos da deniincia unilateral da concessdo comercial.

1. INTRODUCAO

Por adotar o Cédigo Civil de 2002 o nomen iuris de “contrato de agéncia e distribui-
¢d0” para o contrato tipico disciplinado pelos arts. 710 a 721, ha quem considere ter sido
unificado o regime juridico do contrato de representagdo comercial (ora denominado contra-

RT/Fasc. Civ.  Ano93 v.825 jul. 2004 p. 35-74
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1o de agéncia) com o de concessdo ou revenda comercial (que agora seria denominag
trato de distribuigdo).'

Essa assimilagdo, todavia, ndo aconteceu, nem poderia ter acontecido, dada a complet,
diversidade de contetido e natureza que se registra entre as duas modalld‘ades negociais: gy
quanto um se desenvolve a partir da idéia da prestago de servigo (aproximando-se do man,.

dato), o outro tem como peca fundamental a compra e venda em série (aproximando_Se,
portanto, do fornecimento).

Prova de que a revenda sistemdtica ndo entra no ambito das relaghes contratuais pré-
prias do contrato de agéncia e distribuicdo est4 no art. 721 do novo CC, em que se apontay,
as figuras contratuais tipicas que subsidiariamente haveriio completar-lhe a disciplina lega]
isto é, 0 mandato ¢ a comissdo, que obviamente nada tém a ver com a concessio comercia],
Ja a compra e venda, sem a qual é impossivel imaginar a fungdo econdémica e juridica da
concessao (ou revenda) comercial, ndo foi indiretamente lembrada no aludido art. 72 1, claro,

portanto, que, para o legislador, nio haver4 entre o agente-distribuidor ¢ o preponente nenhy-
ma operagao de compra e venda comercial.

O agente-distribuidor de que fala o art. 710 do novo CC nio compra e revende mercado-
rias do preponente, mas apenas conclui, como mandatirio, negécios em nome deste, encarre-
gando-se eventualmente de entregar os produtos ao destinatario, quando os tenha sob sua guar-
da. Nao se trata de figura juridica nova, pois a ela j4 se referia a antiga Lei 4.886/ 1965, quando
admitia que o representante comercial poderia praticar ou ndo “atos relacionados com a execu-
¢a0 dos negécios” (art. 1.°, caput). Continua, destarte, no regime do novo Codigo Civil a haver

um representante comercial (ora denominado agente) que apenas se encarrega de angariar ne-

g0cios para o preponente, mas h4 também aqueles representantes que, além de agenciar negé-

cios, 0s conclui e executa em nome do preponente (agente-distribuidor).

0 cop.

2. REGRAS SUBSIDIARIAS

O art. 721, no fecho da disciplina especifica do contrato de agéncia e distribuicdo, prevé
que a esse contrato tipico também se aplicam, no que couber, as regras concernentes ao
mandato € a comissdo, e, ainda, as constantes de lei especial.

O mandato acha-se disciplinado pelo Cédigo Civil, nos arts. 653 a 692,
nos arts. 693 a 709. Ambos, portanto, sdo contratos nominados ou tipicos, mas todos se si-
tuam em campo de atividades com vérios tragos comuns ou assemelhados. Tanto assim que

a comisséo o Cédigo manda aplicar, subsidiariamente, as regras sobre o mandato (art. 709),
e a agéncia as relativas a0 mandato e A comissio (art. 721).

Sem embargo das miltiplas e intimas afinidades entre as trés figuras negociais, cada uma
delas tem sua individualiza¢io caracterizada pelo objetivo substancial, nuclear ou principal,
sem cuja presencga o negécio se desnatura e nio chega a ser o contrato tipico nomeado pelo
Cédigo. A comunhiio de elementos e de caracteristicas se passa em planos secund4rios ou aces-
sorios, de sorte a manter incGlume o fim maior (principal) de cada um dos contratos afins.

€ a comissio,

(" RIZZARDO, Arnaldo. Contratos. 2. ed. Rio de
lo XLIIT; VENOSA, Silvio de Salvo. Direito
Atlas, 2002. vol. III, n. 36, p. 611-621.

O tema ¢ bastante desenvolvido em nossos C

omentdrios ao Cédigo Civil brasileiro, série
coordenada pelos Professores Arruda Alvim e Thereza Alvim, Rio de Janeiro: Forense, vol.
VI, comentdrios aos arts. 579 a 721 (no prelo).

Janeiro: Forense, 2001. p. 979-995, Capitu-
civil: contratos em espécie. 2. ed. Sio Paulo:

2
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Sobre as afinidades, similitudes e distingdes, o tema foi tratado em obra a parte, na qual
constam 0s comentdrios ao art. 710 do novo CC.?

Além de inserir na regulamentacdio do contrato de agéncia e distribuigéo, em carater
subsididrio, a disciplina do mandato e da comissdo, o Cédigo Civil preservou a legislagao
especial, constante da Lei 4.886, de 09.12.1965, com as alteragdes da Lei 8.420, de 08.05.1992,
diplomas normativos que contém o estatuto regulador das atividades dos representantes co-
merciais autbnomos. Embora o nomen iuris tenha sido alterado de representante comercial
para agente, a figura juridica é a mesma.*

Para Fran Martins, simplesmente “o contrato de representagdo comercial € também
chamado contrato de agéncia, donde representante e agente comercial terem 0 mesmo sig-
nificado”.’

O Cédigo Civil ndo teve o intento de regular toda a atividade do agente ou representante
comercial, mas apenas a de tracar as normas bésicas do relacionamento entre os figurantes
do contrato de agéncia, que foram nomeados de agente € proponente. As normas da legisla-
¢do especial foram, expressamente, conservadas em vigor pelo art. 721, e com elas, de ma-
neira geral, o Cédigo procurou integrar-se. Poucos foram os casos em que este se desviou da
lei pretérita e ditou regra diferente. E claro que, quando isto se deu, a norma codificada der-
rogou o preceito diverso contido na lei especial antiga. Trata-se, no entanto, de aspectos pon-
tuais que, a seu tempo, foram analisados e justificados.® De modo genérico, contudo, o esta-
tuto especifico da Lei 4.886/1965, com as inovagdes da Lei 8.420/1992, foi preservado e
prestigiado na sistematiza¢do do novo Cédigo Civil.

3. APLICACAO SUBSIDIARIA DAS REGRAS DO MANDATO E DA COMISSAO

A Lei 4.886, quando disciplinou a figura tipica da representagdo comercial, ji previra
que a esséncia do contrato seria “a mediagdo para a realizacdo de negdcios mercantis™ a ser
praticada por meio do agenciamento de “propostas ou pedidos, para transmiti-los aos repre-
sentados” (art. 1.°).

Supletiva ou complementarmente, o dispositivo admitia a eventualidade de o prepo-
nente confiar ao representante comercial outras fun¢des acessorias, como: a) a de praticar
atos relacionados com “execucao dos negécios” (caput do art. 1.°, in fine); b) a de desempe-
nhar fungdes atinentes ao “mandato mercantil” (par. in. do art. 1.°).

E especialmente quando o contrato de agéncia atribui ao representante poderes para
concluir o contrato com o cliente, em nome e por conta do fornecedor (preponente) — como
agora prevé também o art. 710, par. in., do CC —, que tem cabimento a aplicacfo subsididria
das normas do mandato ao relacionamento juridico entre as partes da representagdo comer-

cial ou agéncia.

@) Idem, ibidem.

@ J4 antes do advento do novo Cédigo Civil lembrava Waldirio Bulgarelli que “este contrato”
— isto é, o contrato de representacdo comercial — “vem sendo estudado como sinénimo de
contrato de agéncia (Fran Martins, Orlando Gomes e Rubens Requido) e € hoje contrato
tipico, devidamente regulado pela Lei 4.886, de 09.12.1965” (Contratos mercantis. 5. ed.
Sao Paulo: Atlas, 1990. p. 470, n. 2.14.1).

®  MARTINS, Fran. Contratos e obrigacées comerciais. 6. ed. Rio de Janeiro: Forense, 1981.

n. 206, p. 337.
©®  Comentdrios ao Cddigo Civil brasileiro, cit.
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J4 as regras da comissdo mercantil tornam-se aplicéveis Supletivame,, e
agéncia, sempre que, além da mediag@o ou agenciamento de “e_g(JCiOS, o
agente) se encarrega, também, de entregar as mercadorias aos clienteg
hipétese, a Lei 4.886/1965 fala em “ato_s re.lacllonados com a execy
Cddigo Civil prevé a figura do agente-distribuidor. o

A distribuig¢io — que ocorre quando o proponente (ou preponente Pde 3 0
agente os produtos negociados (art. 710, caput) — nio o transforma em Conceger Niso g
mercial, porque ndo age como revendedor, mas apenas Como consignatsriq 50 deSlon- io co?
mercadoria pertencente ao fornecedor (preponente)._Po~r 1550, as regras subgjq;s - posnario dg
dadas pelo art. 721 do CC sio as do contrato de comissio e nio as do Contrato de t‘j‘s recomen_
1o, que pressupde a prética da venda e revenda entre o fornecedor e o distriby; dofm“i"ﬂen-
mesmo com o poder especial de distribuir os produtos do fornecedor, nunca aee 0 ageny,
proprio, como dono e revendedor da mercadoria. Ele é um simples depositario e l"l Nom,
de de preposto, conclui contratos e os executa, mas Sempre em nome e por conta d 3 tf‘lualida_
dor.” Se ha alguma proximidade juridica é com o contrato de comissdo, e nunca Orngge.
concessdo comercial ou de revenda exclusiva.

Om 04 e
Eis por que o Cédigo autoriza, na especie, a aplicacio supletiva dag regras da cop:. .
mercantil, porque também o comiss4rio negocia com bens alheios. O agt‘:ntf:-disl:ribuiclorrmSS

obstante, ndo se transforma num comissario, nem seu contrato com o Proponente (ou srnada
nente) se torna um contrato de comissdo. H4 bastante afinidade entre a situacio contratl:laip&
agente-distribuidor e a do comissério para justificar a invocagio supletiva das regras de udo
contrato no tratamento do outro, mas nio ocorre uma completa absorcio de figur )

as juridica,
A distribuigdo de que fala o art. 710 do CC ndo anula a es

_ séncia do contrato de agénciy.
€ um plus, um acessério que se acrescenta ao negocio tipico da agéncia mercantil. Qcopre.
pois, quando o agente (e ndo o revendedor ou concessiondrio) “tenha i sua disposicio a cois;;
a ser negociada™.®

C()n
eprese,natrato e

do Pre Nt
¢do dog Poneme "

Em suma: aplicagio das regras do mandato mercantil ao contrato de
eventual (s6 ocorre quando ao agente se conferirem também poderes de mandatirio), “hg de
ser supletiva, naquilo em que se conciliar com as normas (especificas) da representacio co-
mercial, que € a relagdo absorvente e preponderante. O mandato mercantil af constitui sim-
ples relagdo acesséria”.?

O mesmo € de afirmar em face das normas
ser aplicadas ao contrato de agéncia senio suple
negocio tipico, que, in casu, sio as principais e dominantes. As proprias da comissdo, além
de eventualmente aplic4veis, sio apenas secunddrias ou acessérias, devendo ser observadas
depois de j4 incididas as do contrato principal (as da agéncia).

ageéncia, além de

do contrato de comisso: estas nio podem
tivamente e, portanto, sem anular as deste

@ Em fungfo do contrato de COmissao, 0 comissario “executa o mandato mercantil, sem men¢ao

ou alusdo alguma ao mandante, contratando por si e em seu nome, como principal e nico
contratante” (Cédigo Comercial portugués, art. 266.°). “Nos termos desta norma, 0 comis-
sario, que € um mandatdrio sem representacao, embora pratique os actos no interesse € Por
conta do mandante (tal como o agente, em relag@o ao principal), actua em seu proprio no{::a’
diversamente do que sucede com o agente, o qual, tendo-lhe sido confiados poderesI[lJ{ A
celebrar negécios juridicos, actua, como se viu, em nome do principal” (MONTEIRY:
Anténio Pinto. Contrato de agéncia. 4. ed. Coimbra: Almedina, 2000. p. 48).

®  BULGARELLI, Waldirio. Op. cit., p. 471.

®  REQUIAO, Rubens. Do rep
n. 35, p. 82.

4.
; , e e, 199
resentante comercial. 5. ed. Rio de Janeiro: Foren$

e
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4. CABERIA APLICACAO DAS REGRAS DO CONTRATO DE AGENCIA AO
CONTRATO DE CONCESSAO COMERCIAL?

No campo dos negécios de colaboragdo interempresarial miltiplos sdo os negécios
juridicos de que os empresérios se valem para incrementar a circulagio de bens e servigos
entre a produgdo e o consumo final. Dois deles, no entanto, absorvem, no momento, a maio-

ria do volume de operagdes da espécie: o da representagio comercial (ou agéncia) € o da
concessdo comercial (ou de revenda exclusiva).

O contrato de agéncia ¢ tipico, contando, pois, com estatuto amplo para definir-lhe o
contetdo e delimitar seus objetivos e elementos essenciais. J4 o contrato de concessao co-
mercial conserva-se atipico, regendo-se pelas normas do direito das obrigagoes e pelos prin-
cipios gerais dos contratos. Apenas para a revenda de veiculos automotores terrestres e para

a franquia empresarial € que a concessio comercial assumiu a categoria de contratos tipicos,
nos termos das Leis 6.729/1979 e 8.955/1994.

Os principais problemas enfrentados pela doutrina e jurisprudéncia, a proposito das
diversas formas de concessiio comercial, situam-se no dmbito da responsabilidade civil ma-
nifestdvel quando da extingiio do contrato. Para a agéncia e para a revenda de veiculos, a
legislag@o especial traga o sistema de indenizagdes cabiveis. Quanto as demais formas de
concessdo comercial, € na jurisprudéncia, sobretudo, que se tém definido os critérios nortea-
dores dos ressarcimentos devidos pela cessagio dos contratos atipicos.

A tomada de posi¢do em face dessa problemética exige, antes de tudo, uma visao sis-
tematica que possa conceituar a concessdo comercial e distingui-la, adequadamente, das
demais figuras tipicas afins.

E 0 que se tentard nos tGpicos seguintes.

4.1 Indenizagdes previstas na legislagcdo especial sobre representacdo comercial

H4 na Lei 4.886/1965 uma tutela de caréater social ao representante comercial (agente),
que lhe proporciona indenizagéo tarifada, independentemente de comprovagdo de dano efe-
tivo. A explicac@o € que o agente conquista uma clientela que € comum a ¢le e ao represen-
tado. Por isso, ao ser dispensado sem justa causa teré direito a ser compensado pela clientela
perdida em favor do preponente.

Esse prejuizo € legalmente presumido e seu montante pode ser estipulado em cldusu-

la contratual pelas préprias partes, mas ndo pode ser menor do que a tarifa legal, assim
estabelecida:

a) contrato de prazo indeterminado: “um doze avos do total da retribui¢do auferida
durante o tempo em que (0 agente) exerceu a representacdo” (Lei 4.886/1965, art. 27, j);

b) contrato de prazo determinado, rompido antes do término de sua duragdo conven-
cional: “importéncia equivalente 2 média mensal da retribuigdo auferida até a data da resci-
sdo multiplicada pela metade dos meses resultantes do prazo contratual” (Lei 4.886/1965,
art. 27, § 1.°). Quer isto dizer que apurada a média mensal de rendimentos do agente, esta serd
assegurada, como indeniza¢do, durante a metade dos meses que faltarem para completar o
prazo de duracgio do contrato;

¢) aviso prévio: a deniincia do contrato de prazo indeterminado € direito de qualquer
das partes, mas, se feita sem causa justificada, deve ser precedida de aviso prévio. A duracfo
minima desse pré-aviso era de trinta dias, segundo o art. 34 da Lei 4.886/1965. O Cédigo
Civil a ampliou para noventa dias (art. 720). Se inobservado esse prazo legal, a parte preju-
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dicada terd direito a uma indenizago - além da Prev:stfa n((l) art. 27 da g SPeg;
montante serd equivalente a um terco das comissoes auferidas pelo agente pg, -l
que antecederam a dentincia (art. 34 .da Lei 4.88§/ 1965). A Indenizagjg, do 4
distinta da derivada da dentncia imotivada e, por 1sso, a ela se acresce,

Siio estas reparagdes que, as vezes, se pretende impor também aog C
s3o comercial e franquia empresarial. A inadequacdo da extensio de
analogia é que se demonstrard a seguir, depois de assentada a verdadeira
nados contratos de distribui¢do.

Ontratgyg € cop

egr g

atg as eg Clai 8.
Ureza dog uesl{or
li.

4.2 Contratos de distribuicdo

Em razdo da colossal intensificagéo das relagée§ mercantis em todo ¢ Planet
velocidade antes inimaginavel, a atividade de distribui¢do de mercadoriag
a gozar de extrema relevancia na cadeia que liga a produgo ao mercadg

A distribuigo eficiente, adequada as necessidades do puiblico final, N
pacidade dos consumidores, é fator decisivo para o sucesso da comercializaggy g, bery
servigos, ainda quando, em principio, estes tenham potencialmente qualidade, Origin id:de
€ outras caracteristicas capazes de atrair o interesse de eventuais adquirentes, ?

Dai por que a distribuigo hoje é encarada mais como uma etapa da producg, de bepg
€ prestacao de servigos que como mero custo que se agrega ao produto fina]. E, a0 Contrs.
rio, atividade intermedidria que liga a produg@o ao consumidor, é veiculo de ad

€quaco da |
oferta & demanda, que obedece a sérios e vultosos projetos e politicas de Profissionag ,

estrategistas,

3,3
€ Servicgg .

Consumg,
Consentine, ;

No planejamento dessa atividade, empresarios, administradores e econg
lem de vérias formas contratuais, que buscam a perfei¢do do atendimento 3 clie
librio entre 0 mdximo que o produtor pode obter de reducio em custos e otimi

das sem prejuizo da qualidade de seu produto e sem sacrificio dos valores prezad
consumidor.

mistas € va-
ntelae o equi-
Zagdo das vey.
05 pelo piiblicy

As vezes, mas muito raramente, a distribui
cante ao consumidor final, ou aos diversos ¢
venda a varejo.

¢ao da produgdo se faz diretamente do fabri-
omerciantes independentes que se dedicam 3

Mas o que se verifica com mais fre
gue alargar seus horizontes ao mercado
produgdo e consumo em massa ou escal
as mais variadas formas juridicas, tipic
centrais de compras, fusdes sociais, ¢
distribuigio exclusiva.

Surge, entdo, no direito comerci
acordo de vontades (contratos mercan

qiiéncia, especialmente quando o fabricante conse.
globalizado e atingir um estagio que se denomina
a industrial, é a associacdo deste com terceiros, sob
as ou atipicas, tais como atacadistas, cooperativgs.
oncessao mercantil, representagéio comercial, franquiz

al, um conjunto de relagdes juridicas originadas do
tis), que se marcam por caracteristicas comuns, &

rede de distribuigio.

» 713 ‘S
Esse grupo de contratos que se destinam a instrumentalizar ou dar forma juridic2 adt;’)l;
relagdes econdmicas de distribuigio tem sido objeto de estudos sistematicos e organiz

i
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prmmpe_llm'em.e na Franga, onde j4 se identificam como “contratos de distribuigdo” ou “direi-
to da distribuigao™.'”

- Na ver@ade, este capitulo do direito dos negécios (mais moderna denominagio do di-
n?ltq comerc1al na Europa) assume fei¢des multidisciplinares e penetra tanto o campo do
d}fﬂtf) prnyadc; como do direito piblico. Se, por um lado, dentro destes estudos cabem inves-
tigagoes cientificas sobre as relagdes privadas firmadas entre os integrantes da cadeia de dis-
tribuig@o, por outro se vislumbram regras que regulam as relagdes entre estes € 0 livre merca-
dq (protecdo da concorréncia) marcada pelo interesse piiblico, e também, em face do consu-
npdqr. Es§as Tegras eminentemente dirigidas pelo interesse piiblico atingem 0s contratos de
dlgtnbulgao, limitando-os em face da ordem e do interesse piiblicos e dos anseios de equili-
brio nas relagdes desequilibradas pelo poder econdmico.

Sob um outro 4ngulo, os contratos de distribuigio podem ser divididos em dois grandes
grupos, conforme os sujeitos que organizem tal atividade. Em um deles se inserem aqueles
contratos em que a atividade de distribuicio em rede é organizada e dirigida pelo fornecedor
de'bens ou servigos. No outro grupo se encontram contratos destinados a organizar a distri-
bui¢@o por iniciativa dos distribuidores.

E sobre o primeiro grupo de contratos que se desenvolverd a presente andlise, que pre-
tende, especialmente, investigar as regras aplicveis 2 extingdo da relagdo juridica que se
manteve por longo tempo e que criou liames juridicos e econémicos profundos entre os con-
tratantes.

Nos dltimos anos, freqiientes tm sido as demandas apaziguadas pelo Judicidrio refe-
rentes aos efeitos da denincia unilateral dos contratos de distribui¢éo. Distribuidores que se
sentem lesados com a extingdo forcada do vinculo pleiteiam, perante a Justia, ora a prorro-
gacdo compulséria do contrato, ora a indenizagdo pelas perdas e danos decorrentes do fim da
longa parceria.

A composigio do conflito, sem divida, perpassa nogdes e principios juridicos vigentes
em tema de contratos e responsabilidade civil. A identificagdo das regras aplicdveis a espécie
depende do perfeito enquadramento da natureza juridica deste grupo relativamente novo de
contratos e do estudo adequado do instituto da responsabilidade civil. E, como ndo poderia
deixar de acontecer em um estudo juridico, analisar-se-30, outrossim, 0s pronunciamentos
predominantes da doutrina nacional e estrangeira, bem como das Cortes Estaduais e Fede-

rais de Justica sobre o tema.

4.3 Conceito e natureza juridica do contrato de distribuicdo

As diversas modalidades de contratos de distribui¢do amplamente utilizados na mer-
cancia sdo prova de que a agilidade e o dinamismo da vida comercial, ndo raro, passam a
frente do legislador, forjando técnicas contratuais novas e melhor adaptadas as necessidades
do mercado. As omissdes do legislador e as lacunas do ordenamento juridico, no meio co-
mercial, sdo rapidamente supridas e preenchidas pela capacidade inventiva dos seus agentes.

Foi assim que, sem prévia disciplina do direito positivo, as variadas espécies de contra-

tos de distribuigio foram se tornando praxes comerciais e instrumentos, mais ou menos uni-

1) BEHAR-TOUCHAIS, Martine; VIRASSAMY, Georges. Les contrats de la distribution.
Paris: LGDJ, 1999. p. 1 et seq. Os autores relatam que 0 primeiro tratado de direito da dis-
tribuicdo foi editado em 1975, na Franga. Embora embriondrio, foi o pontapé inicial ao
desenvolvimento da atual concepgao do direito da distribuigao.




42 RT-825 - JULHO DE 2004 - 93 ANQ

e

formes, ou socialmente tipicos, largamente difundidos nas re]a
comerciantes, tanto no Brasil como no resto do mundo.

Assim ocorreu, por exemplo, com 08 Contratps de [epresentagdo ¢, ercig)
de franquia empresarial, e de concessdo mercantil, que foram fryg da :'0
comerciantes e fabricantes perspicazes que puderam apreender cop, eficigng, . en
de as necessidades do mercado e a agilidade de novos métodos de Comercj aliZaZ?nsi

q0,

Dai afirmar Jack Bussi que o direito da distribui¢do € um djre

~ . % la
mente contratual, ndo codificado, ¢ em constante evolugio, que regula relaggeg e}lesse"ciaj
sionais.'! tre

Profy,
eles, desting

Os contratos de distribuigdo lato sensu s§0 agueles‘ que se destinam 5 dar
entre fabricante e distribuidor, regendo as obrlgagoes: existentes entre " rela%es
zar a atividade de intermediagdo e venda da produgfio, levando-a até o COnSUmigo, ﬁi ;)lrgam_

S&o chamados contratos de distribuigdo aqueles que estabelecem 4 Obrigy
das partes promover a venda dos produtos fornecidos pelaou

ca estipulagdo de regras gerais e prévias destinadas a regul
douro que se estabelece entre os contratantes.

A distribui¢do modernamente concebida segundo as regras avangadag de mapy,,
planejamento e estratégia de vendas, surgida ou intensificada na segunda metade s’fmg.
XX, se instrumentaliza principalmente por contratos de distribuicdo strics, 5 %l

. enSu, D
denominado contrato de concessio mercantil, ou por contratos de franquia oy fr ancftj;ﬁbem
ainda franchising).

(ou
Essas técnicas modernas de distribui¢do, muitas vezes denominadas ¢

sucederam os contratos de agéncia ou representacao comercial, de comissio e de COmetager,
Ja amplamente difundidos e tipicos. A motivagdo de tal evolugiio foi, sem divida, a necessiag
de adotar politica e estratégia de distribui¢o uniforme e eficaz para toda a rede de distribuicg,
do produtor. O sistema de distribuigiio baseado em intermedidrios independentes impedia gy
o fornecedor pudesse planejar a produgio e a distribuicio de seus bens e limitava a suy Ingeréy-
cia nas decisdes e politicas adotadas por cada um dos agentes revendedores,

E essa nota que marca esse grupo de contratos novos que merece a atencfio especia
dessa anilise.

Os contratos de distribuigio que a partir desse momento serdo focalizados e estudados
$30 justamente esses contratos novos, que se transformaram em instrumento de politica de

distribuicdo do produtor e se destinam a estruturar, planejar e gerir todo um sistema ou ums
rede de distribuigdo da produgdo industrial.

a3
S

~

. Gdo
tra parte, e Cuja exeqy, éo'e “ma
amentar o relacionamentolglph.
lrg.

Ontratos oy,

I

Néo se pretende, nessa apertada anilise, apreciar cientificamente todas as formas cor
tratuais utilizadas na distribuicio moderna — que abrangeria, inclusive, os contratos tipicos
mais antigos como a venda, o mandato, o transporte, o depdsito etc. Tampouco se pretende

esgotar o exame de todas as formas de distribui¢io baseadas na cooperagao comercial ¢ 10
planejamento da rede de distribuigio.

Premissa essencial s conclusées desta andlise € tio-somente identificar as caracte
risticas, os principios gerais e as regras comuns aplicveis a toda espécie de acordo de fj“:
tribuigéo destinado a organizar, perenizar e fidelizar as relages entre fornecedor € re\e‘:n
dedor integrantes da rede de distribui¢do. Em resumo, o que se pretende ¢ identificar ¥

. . o . s opeu
direito comum aplicdvel a um grupo de contratos, ja denominado pelo direito €ur pe
como direito da distribuigo.

(n

BUSSI, Jack. Droit des affaires. Paris: Dalloz, Presses de Sciences, 1998. p. 365.

e
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Nao se pode fugir, entretanto, 3 individuagdo das duas figuras mais difundidas nesse
ambiente: a concessdo mercantil e a franquia, que j4 algaram a condigdo de contratos nomi-
nados e socialmente tipicos. Alids, a franquia, ap6s a edigdo da Lei 8.955/1994, tornou-se
também um contrato juridicamente tipico.

4.4 O contrato de concessdo comercial

A concessdo comercial (contrato de distribuigdo stricto sensu) € um contrato novo que
se aperfeicoa quando um fabricante obriga-se a vender, continuadamente, a um distribuidor,
que, por sua vez, se obriga a comprar, com vantagens especiais, produtos de sua fabricagéo,
para posterior revenda, em zona determinada.'?

Com esse tipo de contrato cria-se uma “concessio” no plano comercial, que “implica a
atribui¢do de um monopélio de exclusividade de venda a comerciantes escolhidos pelo pro-
dutor para fazé-los participar de um sistema de comercializagio de seus produtos”."” Dai falar
ndo s em contrato de distribuicfio, mas também em contrato de concessdo comercial.'*

A concessdo comercial, modernamente, apresenta-se muito 1til para a circulagio dos
produtos de massa, como cervejas, refrigerantes, derivados de petréleo, automdveis, motoci-
cletas, material agricola etc. “Permite aos fabricantes escoar sua produgdo em boas condi-
¢oes e sob controle dentro de uma rede de distribuicio organizada. Garante o desenvolvi-
mento das vendas, preserva a qualidade dos produtos e racionaliza a comercializagdo. Os
fabricantes auferem grandes proveitos, porque a concessio comercial lhes cria a possibilida-
de de supervisionar seus pontos-de-venda, sem suportar o respectivo encargo econdmico.
Quanto aos concessiondrios, se beneficiam da imagem da marca do fabricante, aproveitam
as facilidades de instalagdes que lhe sdo propiciadas e, as vezes, logram verdadeiros lucros
de ocasido. Mas € necessério também que aceitem pesadas obrigagdes que lhes sdo impos-
tas: sua sujeicdo € a chave da concessdo.”"

Do ponto de vista estritamente juridico, a melhor vis3o da concessdo comercial é a que
lhe atribui a natureza de um contrato complexo ¢ atipico, de fundo monopolistico, para cuja
formulagdo juridica se langa mio de vérios elementos tomados por empréstimo a outros con-
tratos tipicos.

Como entre nds ndo existe uma regulamentacio legal para o contrato de distribuigfio ou
concessdo comercial, € de qualifici-lo como atipico.'® Nele o trago mais evidente de outro
contrato € o da compra e venda, porque sua fungdo primordial € fazer com que o produto do
industrial chegue ao mercado consumidor. E isso haverd de se operar pelo mecanismo de

@2 MELO, Claudineu de. Contrato de distribui¢do. Sdo Paulo: Saraiva, 1987. n. 20, p. 29;
GOMES, Orlando. Contratos. 25. ed. Rio de Janeiro: Forense, 2002. n. 306, p- 374.

GUYENOT, Jean. Les contrats de concession commerciale. Paris: Sirey, 1968. n. 15, p. 25;
FOURGOUX, Jean-Claude. Droit du marketing. Paris: Dalloz, 1974. p. 61.

4 GOMES, Orlando. Op. cit., n. 306, p. 375; CHAMPAUD, Claude. “La concession
commerciale”. Revue Trimestrielle de Droit Commercial 24/471, Paris: Sirey, 1963.

9 DUTILLEUL, Frangois Collart; DELLEBECQUE, Philippe. Contrats civils et commerciaux.
2. ed. Paris: Dalloz, 1993. n. 934, p. 765.

REQUIAO, Rubens. “O contrato de concessio de venda com exclusividade (concessdo
comercial)”. Revista de Direito Mercantil 7/23, Sdo Paulo, 1972. Apenas para as revendas
de veiculos automotores existe regulamentagio legal tipica do contrato de concessio co-
mercial (Lei 6.729/1979).

(13)

(16)
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sucessivas compras e vendas entre concedente € concessnon.én?_ Mas O negge;
me nisso. O concessiondrio se encarrega, também, de assisténciq e 8aran; O nj
mento e qualidade dos produtos revendidog, o que envolve Prestagdes e co
como o de fornecimento e prestagdo de servi¢os, €, as vezes, os de mandy, 06 de atog ¢,

Reclamam-se os seguintes requisitos para a configuragdo juridica g, contpe.Pelcg
buicio: Ao ge g

e
lstli,
a) um dos contratantes deve ser o fabricante € 0 outro o comerciante Que se
da revenda dos produtos do primeiro; nc

b) entre as duas partes contratuais estabelece-se uma obrigacio de com ]
continuada, nao eventual nem periédica. O contrato ndo € de execugio inStantﬁnea € vey, &
execugdo continua, no que se confunde com o contrato de fornec:1mento; 4

¢) o contrato de distribui¢ao importa “vantagens especiais ao distribuiq
nao existir, a relagdo serd de compra e venda simplesmente;

d) o produto comercializado deve ser efetivamente fabricado
contrario, havera apenas revenda e ndo contrato de concess3o:

e) o produto vendido pelo concedente ao concessiondrio tem d
da. Se fosse destinado ao consumo do distribuidor, o contrato seria

or’ nn:
’ OIS’ Se 18[0

pelo concedente, Pois_ 4
y (g

€ ser destinado are

Tevep.

i St apenas de fomecimeen

e nao de distribuigao; nto
f) o distribuidor deve ter uma 4rea geogrifica delimitada para atuacao, exclusjy, Ol g,

2) a atividade econémica do distribuidor, embora seja de sua exclusjva

3 . i v ; T€Sponsabjlig,.
de, ndo pode fugir do sistema geral planejado pelo fabricante para padronizar ¢ Controlgr
qualidade da rede de concessionarios. 4

4.5 Contrato de franquia empresarial

l
O contrato de franquia empresarial, depois de difundir-se como praxe comercial, socj;] |
€ economicamente tipica,'® com nome reconhecido, regulan

do um conjunto de obrigagdes ¢
direitos mais ou menos constante, alcangou a tipicidade juridica, no senso mais estrito que se
admite em doutrina, com o advento da Lei 8.955/1994.

O citado Diploma Legal tratou de definir o contrato de franquia, elencando seus ¢le-
mentos essenciais, identificando sua finalidade econdmica e defi
tos fundamentais de cada contratante. Sua eficicia, desde entao, provém do padrio que aki
lhe outorga e nido mais diretamente da vontade criadora das partes.

A despeito das falhas técnicas ou literais de que a lei reguladora do contrato padece,
pode-se definir a franquia ou franchise como a relagdo juridica contratual que, tal comoa
concessao mercantil, estabelece a obrigagdo do franqueado de promover, de forma autono-
ma, por sua propria conta e risco, e de forma exclusiva, a venda dos produtos fornecidos pelo

franqueador, ou os Servigos por este formatados, seguindo, na execugdo do contrato, as or
dens e os padrdes técnicos estipulados previamente.

nindo as obrigacdes e dirci-

[4¥))]

MELO, Claudineu de. Op. cit., n. 22-29, p- 30-39. &
®  Claudineu de Melo, em seu livro Conzrato de distribui¢do, argumenta que “a ﬁpmda?zﬁ[a
um contrato nio se adstringe a sua previsio legal, mas decorre da formulagdo que P

. . . & . ssa S
distingui-lo de quaisquer outros tipos contratuais. Na medida em que um contrato P

. ot e . itint”
perfeitamente identificvel, por requisitos préprios e especificos que o tornem A i, mis

inconfundivel com qualquer outro tipo contratual, e ainda que ndo regulado em le941}.
garantido pelo direito, ele é tipico. E a tipicidade de fato, e ndo de direito” (n. 30: P

e
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As 0brigagocs impostas ao franqueador distinguem substancialmente a franquia da
COﬂCeSSﬁO mercantil. Naquele cor’xtr_ato, hq obrigatdria transferéncia de tecnologia agregada
i 0ncesso do uso da marca notdria que identifica o franqueador.

Ndo hd verdadeiro contrato de franquia se ndo se transfere ao franqueado um conjunto
de conhecimentos € experiencias dfe natureza prética capaz de distinguir a atividade do fran-
queador ou de sua rede de distribui¢do em face de sua concorréncia.

Leloup define savoir faire, ou tecnologia para nés, como um conhecimento prético trans-

jssivel, 0o imediatamente aFeSSi"el ao publico, ndo patenteado, que confere ao seu men-
(or uma vantagem concorrencial.”
Em suma, na franquia, o distribuidor tem o direito e o dever de usar a marca e as insig-
jas do fornecedor. E, como elemento essencial de caracterizagdo do contrato, tem 0 fran-
seador a obrigagao de transmitir ao franqueado “uma receita de sucesso”? e manté-la atua-
a, com assisténcia continua.
Na estruturagdo da rede de franquias, o franqueador repartird a drea geografica de dis-
(ribuigdo em zonas onde atuardo os franqueados, em regime de exclusividade ou ndo, com o’
direito de preferéncia sobre o territrio.

Quanto a0 objeto da atividade (prestagdes devidas) do franqueador, o contrato pod
classificar em franquia de distribui¢do, de servigos ou de produgdo.

Se o franqueado se obriga a vender produtos fornecidos, fabricados ou apenas selecio-
nados pelo franqueador, segundo as técnicas e regras padronizadas para a rede de franquias,
sob os signos, imagem € marca do franqueador, tem-se a franquia de distribuigao.

Na franquia de servigos, o franqueado presta servigos segundo métodos, qualidade e
técnicas idealizados, testados € padronizados pelo franqueador, identificados por suas insig-
nias e marcas. No ramo de hotelaria, locagdo, lavanderias, revelagdes fotogréficas etc. en-
contram-se bem difundidos os contratos de franquia de servigos.

Por fim, quando é o préprio franqueado que, servindo-se da tecnologia, férmulas, pro-
dutos e equipamentos concedidos pelo franqueador, produz os bens destinados a venda ao
consumidor, divulgando-os por intermédio da marca e dos sinais distintivos deste, tem-se
configurado o contrato de franquia de fabricagdo, também denominado franquia industrial
ou de produgéo.

O franqueado recupera seus investimentos por meio do desempenho dessas atividades,
dolucro de sua atividade mercantil. Conforme cada contrato, pode-se obrigar a pagar royalties
pelo uso da marca, bem como quantia determinada pela transferéncia da tecnologia, produ-
tos, bens, equipamentos e projetos fornecidos pelo franqueador.

n

lizad

sem
(]

4.6 Caracteristicas comuns aos principais contratos de distribui¢do

Apontam-se, para os contratos de distribui¢do, no plano da revenda ou concessdo mer-
cantil, as seguintes caracteristicas:

a) contratos entre profissionais;

b) contratos de integragéo;

¢) contratos com controle e dependéncia economica;

:: LELOUP, Jean-Marie. La franchise: droit et pratique. 2. ed. Paris: Delmas, 1991. p. 27.
" 1dem, ibidem, p. 27.

..
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d) contratos de colaboragao;
e) contratos de duragéo;
f) contratos por adesao.

4.6.1 Contrato entre profissionais (empresdrios)

A franquia e a concessdo mercantil $30 contratos que se travam eptye
comerciantes e empresarios, pessoas que, no discernimento, e quanto 3 capacid
sdo, devem ser tratadas como iguais.

A desigualdade que merece amparo legal,A para correcao de eventuas deseqyys.
entre as partes, situa-se apenas no campo econdmico ¢ de acesso a informaggeg alft?nos
trativas e financeiras relativas & propria atividade do fornecedor ou de sua rede 4, di i,
¢o. Também no curso da execugéo do contrato, quando o poder de controle ¢, faby: Ui
ou fornecedor pode determinar a sorte dos negocios do distribuidor, pode-ge Veﬂ?cante
desequilibrio entre as partes, mediante praticas que poderdo ser reconhecj Car

das o
sy > 1 i 1 ra c
legitimas, ora como abusivas e desleais e portanto configuradoras de madlmplementoo(];{n X
obrigacdes. ¥

SSio, .

No entanto, no momento de formagdo do contrato s6 haver4 desigualdade capaz de yig;
0 livre-arbitrio do distribuidor se o fornecedor sonegar alguma informacio €ssencia] e relar
vante para o exercicio do pleno juizo de conveniéncia do negécio. &

4.6.2 Contrato de integragdo

Ja na execucdo das obrigacdes convencionadas, os contratos de distribuico, da egy.
cie de que ora se trata — que organizam a distribui¢do em rede por iniciativa do fabr
fornecedor —, geram um intimo relacionamento, juridico e econdmico, entre duas empresas

a que produz e a que se encarrega da revenda dos produtos. Fala-se, mesmo, em integracip
de empresas.

cante oy

Sao chamados contratos de integragdo aqueles que viabilizam a organizacio de umg
atividade econdmica por meio de politicas comerciais sincronizadas, que combinam eficd-

cia e disciplina, € que submetem a existéncia e a manutengéio de uma das partes a pripria
duragdo do vinculo juridico.?

E essa, alids, a caracteristica que diferencia os novos contratos de distribuicao daqueles

antigos que tinham como nota marcante a subordinagdo, tais como a representagdo comer-
cial e a corretagem.

Em principio, a0 aderirem aos contratos de representagio comercial, os fornecedores
de bens e servigos buscaram o rompimento das relagdes trabalhistas. A despeito da autono-
mia, da economia e da relativa independéncia alcangada com esse sistema de distribuigao, 05

fabricantes enfrentaram dificuldades de impor a rede de distribuidores uma disciplina sobre
as técnicas de venda.

Os contratos de integra¢io vieram, entdo, preencher essa lacuna existente e somaranm
ao atributo da rede juridicamente autonoma as qualidades de eficdcia e disciplina.

@V GUYON, Yves. Droit des affaires: droit commercial géneral et sociétés. 10. ed. Paris: Ecor

nomica, 1998. t. 1, n. 816, p. 850 et seq.
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4.6.3 Controle e dependéncia econdmica

Se, por um lado, os novos contratos de distribuigio ndo eliminam a independéncia juridi-
ca da empresa distribuidora, por outro, criam inexoravelmente a dependéncia economica, com
profunda justificativa na necessidade de uniformizagdo e de eficiéncia da rede distribuidora.

Sdo as redes de distribui¢io modernas estruturas juridicas multiformes sustentadas por
contratos que permitem programar agdes concertadas, normalmente limitadas no tempo.

A intervinculagio das duas empresas, que alguns chamam de quase-integragdo, €, na
espécie, “mais de natureza econdmica do que juridica”. Com ela cria-se um sistema de “divisao
de trabalho, lei econdmica universal”, traduzida na convengdo de que “0 concessiondrio se

encarrega da comercializagdo dos produtos objeto da produgéo a cargo do concedente” .2

Nio se pode alcangar a identidade prépria caracteristica da rede de distribui¢@o, bem
como o padrio de qualidade de bens e servicos idealizado pelo fabricante, senao pela impo-
sicdo de sistemas, métodos, comportamentos que confiram aos varios integrantes autdéno-
mos de uma rede uma imagem unitaria.

Por outro 4ngulo, o poder de controle justifica-se em face da constatagdo de que a ati-
vidade desenvolvida pelos distribuidores, diretamente vinculada a0 nome ou marca do fabri-
cante e de seus produtos, segundo seja bem ou mal conduzida, pode afetar diretamente a
imagem deste, a sua clientela e a rentabilidade do negécio.

Dai por que o direito considera legitimo, em principio, o controle ou a dominacgao
econdmica que o fornecedor exerce sobre o distribuidor, ja que destinados a uma finalida-
de economicamente iitil e socialmente desejada.

Desempenhado lealmente, segundo os padrGes comerciais adotados, e de forma a ga-
rantir a fiel execugdo do modelo de distribuigio idealizado pelo franqueador ou concedente,
que lhe assegurou o sucesso econémico, o controle do fornecedor encontra respaldo no fim
legitimo e juridico do contrato de distribuicdo € serd benéfico a ambos os contratantes, aos
demais membros da rede de distribuigéo e aos consumidores.

4.6.4 Autonomia juridica

Essa integragdo, na verdade, ndo anula a personalidade, nem elimina a autonomia juri-
dica das empresas intervinculadas. Cada uma delas, dentro da rede de distribuidoras, “man-
tém sua independéncia econdmica e autonomia juridica, pois com o sistema se visa apenas a
comercializagdo da produgdo, excluindo a imposigdo de pregos € o dominio monopolistico e
anticompetitivo do mercado”.”

O distribuidor contrata em seu proprio nome e no seu interesse. Responde pessoalmen-
te pelos atos de seus prepostos. E, com excegio das normas especificas do Cédigo do Con-
sumidor, que estabelecem as obrigagdes solidarias entre fornecedor e distribuidor, nao se

confundem obrigagdes e responsabilidades pessoais de fabricante e distribuidor.

As cldusulas que impdem uma normatizagio de condutas, métodos e procedimentos,
destinadas a manter a unidade da rede de distribuicdo, s3o, enfim, perfeitamente compati-
veis com a autonomia juridica. Alids, como adverte Leloup: “N&o se pode aceitar a idéia de

@) REQUIAOQ, Rubens. “O contrato de concessdo...”, cit., p. 21-22.
@ Idem, ibidem, p. 21.
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uma regressao das técnicas comerciais em nome de uma con
pendéncia”.* E, por isso mesmo, apesar de vinculado auma
do de distribuigdio, o distribuidor terd sempre autonomlla jurid
Sua empresa, seus atos, seus lucros, recursos financeiros, m
timentos, seus estoques etc.
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4.6.5 Contrato de colaboracdo

Ao contrério da ordindria comutatividade que existe entre
partes nos tradicionais contratos de troca, na colaboragdo o fim econdmico vjg adg a Pel
tratantes se alcanga por meio da unido das prestacdes devidas por fornecedoy " digel.()s Cop,

Ou seja, tal como observa Leonardo Sperb de Paola: “ndo se pode afirmy, t“.bllldon I
se das partes limita-se aos sucessivos contratos de compra e venda firmado
te e o distribuidor. O que se pretende é a formag@o de uma clientela ey d
110, no qual se planta a marca do produtor, com aumento das vendas e be
partes envolvidas, unindo seus esforcos, organizam a distribuigdo de um produtgn

Destarte, mais que prestagoes e contraprestagdes entre as partes, o Proveito
de cada uma delas se obtém com o desempenho da atividade mercanj] de ¢co
de produtos e servigos reiterado diuturnamente, A prestagdo devida pelo distribuigo, g
resume a aquisigdo de mercadorias, ao pagamento de royalties e taxas de ing

; o eSS0 € publig,
dade. Deve ele se dedicar de forma séria, leal e competente a atividade empr. Publi

5 . " esarial e distrj.
buicio de bens ou SEIVIgos, para que as partes lucrem com o incremento do consypy,

aS prestacgeg dey;

€0 inge,
S entre 0 abrices-
Cterﬂnnado ten'létm
neficio copy,

€Congm;,
merCJaIiZagéo

4.6.6 Contrato de duragio

Da prépria natureza da atividade de distribuigdo, enquanto sistema organizado, congl;.

do contrato que h4 de vi
suficientemente longo para que as partes possam

Dai por que enquadra-se também no conceito de ¢
¢d0 ndo se faz em um tinico ato, mas em atos suc

A prestacio nio é, entretanto, divisivel, m
po. Nessa espécie de contrato de duragio, “o
manifeste alteragio no débito”, de tal forma
permanentemente € assim perduram sem que
tagdo, até seu término pelo decurso do prazo

ontrato de duragio, uma vez que sua execy-
€sSivos que se protraem no tempo.*

a5 a mesma, nos diferentes perfodos de tepy.
adimplemento sempre se renova sem que se
que as obrigagdes ajustadas “sio adimplidas

seja modificado o contetido do dever de pres-
ou pela dentincia”.?’

4.6.7 Contrato de adesio

Tendo o fabricante necessidade de organizar sua rede de distribuigdo de forma homo-
génea, havera, como € 6bvio, de pa

dronizar os ajustes de contratagdo dos distribuidores, n0

@9 LELOUP, Jean-Marie. Op. cit., 107. ]

@  PAOLA, Leonardo Sperb de. “Sobre a dentincia dos contratos de distribuigdo, concessi
comercial e franquia”. RF 343/124.

GOMES, Orlando. Op. cit., n. 58, p. 80.

; sky:
" COUTOE SILVA, Clévis Verissimo do. A obrigagdo como processo. Sio Paulo: Bushi®
1976. p. 211,

(26)
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havendo, por isso mesmo, lugar para condigdes especiais ou privilegiadas para um ou outro
concessiondrio.

Em virtude disso, hd quem qualifique o contrato de distribuigdo como um contrato de
adesdo, jé que o distribuidor néo teria como negociar ou exigir cldusulas, limitando-se a aceitar
o contrato padrao que lhe oferece o fabricante. Todavia, essa qualificacdo é equivocada, se-
gundo a ligdo da melhor doutrina.

O contrato de adesdo, em sentido pr6prio, provém de uma proposta formulada a cole-
tividade, no dizer de Saleilles, proposta que o aderente, por imperiosa necessidade de contra-
tar, ndo tem condi¢Oes praticas de recusar. Sua adesdo é inevitdvel.Z J4 em outros casos, O
destinatdrio da proposta, embora nao tenha como impor alteragdes ao seu teor, ndo estd for-
¢ado a se vincular. Adere apenas se for de sua conveniéncia e interesse. Nessa tltima hipdte-
se, fala-se em contrato por ades@o, mas ndo propriamente em contrato de adesdo.

A caracteristica comum a esses dois tipos de contrato “é a aderéncia, por um contratan-
te, a cldusulas e condigGes que sdo impostas pelo outro contratante”. Diferenciam-se, no
entanto, “pelo fato de que no contrato por adesdo o aderente tem absoluta liberdade de con-
tratar ou ndo, enquanto no auténtico contrato de adesdo o aderente é compulsoriamente obri-
gado a contratar. Diferenciam-se, portanto, no consentir: no contrato por adesdo o contratan-
te consente ou ndo, € no contrato de adesdo esta faculdade lhe é suprimida”.”

No verdadeiro contrato de adesdo um dos contratantes (parte mais fraca), além de ndo
poder interferir nas condi¢Ges do contrato, ndo pode sequer recusa-lo, “sob pena de ficar privado
de servigos fundamentais para a vida moderna”.*® E o caso dos contratos com os fornecedo-
res de servigos de eletricidade, dgua, esgoto, telefonia etc. A vida moderna nio permite as
pessoas viverem sem o fornecimento de tais utilidades. A oferta feita sob condi¢des de mo-
nopdlio do explorador de tais servigos ndo tem como ser recusada por ninguém.

O genuino contrato de adesio, diante desse quadro, exige o concurso dos seguintes

elementos:
a) “o negocio deve ser daqueles que envolvem necessidade de contratar. por parte de

todos, ou de um niimero consideravel de pessoas”;
b) “o contratante mais forte deve desfrutar de um monopélio de direito ou de fato, ou
seja, € mister que a procura exceda em tal proporgao a oferta, que uns precisem comprar e os

outros possam recusar-se a vender’;
¢) “é mister que os interesses em jogo o permitam”, como na oferta “dirigida a uma

coletividade™.?!
Também, para Orlando Gomes, “é pressuposto do contrato de adesdo o monopélio de

fato ou de direito, de uma das partes, que elimina a concorréncia para realizar o negécio ju-
ridico. Se a situagdo ndo se configura desse modo, podera haver contrato por adesdo, jamais

contrato de adesao” .
Nas relages entre fabricante e distribuidor ndo hd monopdlio algum, nem necessidade

imperiosa de contratar. Por isso, ensina Rubens Requido:

® " De la déclaration de volonté. Paris: LGDJ, 1929. p. 229.

®  MELO, Claudineu de. Op. cit., n. 54, p. 62-63.
®  RODRIGUES, Silvio. Direito civil. 28. ed. Sao Paulo: Saraiva, 2002. vol. IIL, n. 20, p. 45.

“) Idem, ibidem, p- 45-46.
®® GOMES, Orlando. Op. cit., n. 83, p. 120.
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“Ora, no sistema de comercializagao organizado at;?i\;f!;edo Contrato ge
venda com exclusividade, a conce'dente ndo tem gef;l;':tféi dentro”cilzr leitllio. A cop y
estabelece entre vrias empresas ind l.l.smal)s ;\ollém do mais, a empresa i % "ﬂ\‘:rcfilase
segundo os termos da livre Comp?UQEO (... ;)nstitui o int,egrar : redecgncesslonflﬁa qﬂe
obrigada a contratar, €la se dispoe ou se c i e~ riVen a :aoé
clusivos de certa empresa, com as quais discute as ¢ oncessip” Sex.

Conclui, pois, o notdvel comercialista patrio:

“Descartamo-nos, energicamente, da possibilidade de enquadrar ¢ ¢q

Ntrato ¢
~ 9 34 e C()
sio de venda com exclusividade como contrato de adesdo”. 0

Claudineu de Melo expde doutrina idéntica, ao gnﬁinar que “a faculdage do disg:
dor, de contratar ou ndo, segundo as cldusulas e condi¢des previamente estabe]o,; d
fab;'icante, é, indubitavelmente, o indicador seguro de se estar diante de um copg,
adesdo, € ndo de adesdo”. >

E certo que o Cédigo de Defesa do Consumidor, em seu art. 54 € pardgrafos, fundiy
duas nogdes de contrato de e por adesdo, submetenflo ambas 4 um regime jurigic

contrato de distribui¢ao, todavia, ndo estd sob o regime do aludido Diploma Legal, vig, u
as vendas realizadas entre o fabricante e o distribuidor ndo configuram Operagio de Cansue
mo. Ao contrério, conforme ja se afirmou anteriormente, consubstancia contrato epgre pr(}-
fissionais, em perfeitas condigdes de analisar a conveniéncia de cada uma das clausuls, g,
negocid-las na medida do possivel, de recusa-las ou de vir mesmo a nio contratar. O copy,
to, portanto, permanece sendo operagéo puramente mercantil entre dois comerciantes, o
quais nenhum se apresenta como consumidor final e, por conseguinte, seu regime € o das |ej
mercantis ordindrias e ndo o do Cédigo de Defesa do Consumidor.

Dafi j4 ter decidido o Judicidrio, especificamente nas hipéteses de contrato de distriby;.
¢ao, que:

Ces.

U}
3 pejy
ato Por

tinicg, (;

“Indenizagdo — Contrato de concessdo comercial — Distribuidora de bebidas — Contrato
por prazo determinado — Notificagéo efetuada no prazo previsto — Desobrigacio de indenizar

— E de se afastar dos chamados contratos ‘de adesdo’, aqueles em que as partes tiveram
ampla liberdade de contatar, com capacidade suficiente para deliberarem acerca de suas cldu-
sulas e optarem livremente pela modalidade contratual, parte adversa e estipulacdes impostas.

— O contratante que exercita os atos inerente
tual, com notificagio prévia de sua intengdo, ndo pratica ilicito capaz de ensejar reparagio.
com fulcro na responsabilidade civil. Recurso a que se nega provimento”.*

Além do mais, ainda que o contrato de distribuigio viesse a ser qualificado como de
adesdo, as cléusulas que figuram usualmente nos negécios da espécie ndo seriam ilicitas
nem ineficazes, porque néo abusivas nem leoninas.

O contrato de ades?o, por si s6, nio se reveste de ilicitude nem incorre em qualquer tipo
de censura. O que se recrimina é o abuso cometido eventualmente dentro do contrato de 3,‘13'
530 pela parte que dispde da forca de determinar o contetido de suas cldusulas. Se, porcr-

s 2 sua liberdade de desvinculagéio contre-

" REQUIAO, Rubens. “O contrato de concessdo...”, cit., p. 25.
“9" Idem, ibidem, p. 24.

MELO, Claudineu de. Op. cit., n, 55, p. 64.
@9 TAMG, 3.® Cam. Civ., A
Distribuidora de Bebida

35)

e
P 225.851-7, rel. Juiz Duarte de Paula, Ac 11.12.1996. Apeld®
s Patrocinio Ltda, e Apelada: Cia. Cervejaria Brahma.

>
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ndo se %riltreve t;lenlll;l{n desvio ético na estipulagio de tais condigdes, o contrato de adesdo é
tao jurldico € tao o rigatério para os contratantes como qualquer outro contrato.

O %ue M8 'Sel nota na jurisprudéncia, a respeito do tema, s@o critérios de interpretagao
da von;a € negocial que Pl‘O‘t‘:uram contrabalangar a supremacia de uma parte em relagdo a
outra. Assim, por exemplo, “na divida” se recomenda interpretar a cldusula contra a parte
que redigiu a cldusula, e as cldusulas impressas, quando em conflito com as manuscritas,
devem ceder a estas etc.

A JuHSprudenc}a mais atual confirma a posigao correta da doutrina contemporanea diante

do contrato de adesdo.

ASSlm, Pox exemp!o, no caso de Foro de eleigdo, que € a cldusula freqiientemente mais

debatida em juizo, os tribunais, reiteradamente, decidem que:

I3 3 A .

_ 'A circunstancia de tratar-se de contrato de adesdo s6 por si nio basta para ter-se como
mgdmlsswe_l a glaus.ula de eleicdo de Foro (...). O que caracteriza o contrato de adesao pro-
priamente dito € a circunstancia de que aquele a quem € proposto nao pode deixar de contra-
tar, porque tem I}ecesmdade de satisfazer a um interesse que, por outro modo, nao pode ser
atendido (...) estd constrangido, por sua necessidade, a aderir as cldusulas fixadas por aquele
que pode conduzi-lo. Esse constrangimento, porém, nio configura coagdo, de sorte que O
contrato de adesdo ndo pode ser anulado por esse vicio de consentimento (...). Por todo o
exposto, neéga-se provimento ao recurso, para confirmar a r. decisdo de primeiro grau, que
julgou improcedente a exceg¢do oposta, consolidando o Foro da Comarca de Sao Paulo, eleito
como o competente para apreciacdo da demanda”.”

O STJ, reiteradamente, tem declarado, a propésito, que:

“Nao se considera nula a cléusula de eleigio de Foro apenas por ter sido pactuada em
contrato de adesdo. Necessério concorram outras circunstincias, notadamente a dificuldade
para defesa. Admite-se como vilida, pois, se o acérddo recorrido afirma que se trata de em-
presa de grande porte, cujos dirigentes tinham perfeita nogdo do que convencionavam (...)”.*

Para que o contrato de adesdo seja invalidado, quebrando a efic4cia natural da cldusula
de elei¢do de Foro, € necessdrio que fique demonstrado o seguinte:

a) “no momento da celebragio, a parte aderente ndo dispunha de intelecgdo suficiente
para compreender o sentido e as conseqii€ncias da estipulagdo contratual”;

b) “da prevaléncia de tal estipulacdo resultar inviabilidade ou especial dificuldade de
acesso ao judicidrio”;

c) “tratar-se de contrato de obrigatéria adesdo, assim entendido o que tenha por objeto
produto ou servigo fornecido com exclusividade por determinada empresa”.”

E, em conclusdo, para a jurisprudéncia, a lesao injusta, o efeito leonino, que dentro do
contrato de adesdo levam 2 invalidacdo da cldusula nociva, nunca a natureza mesma daquele

tipo de contrato. Por isso, “preserva-se a cldusula de op¢do de Foro, quando ndo denotadora

de abuso, ainda que de adesdo o contrato”.®

G 1.° TACivSP, Al 600.248-2, rel. Juiz Carlos Alberto Hernandez, Ac 23.11.94, RT 713/

151-152.
@ STJ, 32T, REsp 54.023-2-RJ, rel. Min. Eduardo Ribeiro, Ac 17.10.1995, DJU 20.11.1995,

p. 39.587.
9 STJ, 4.* T., REsp 56.711-4-SP, rel. Min. Sélvio de Figueiredo, Ac 07.02.1995, DJU

20.03.1995, p. 6.128.
“  STJ, 43T, REsp 53.376-7-SP, rel. Min. Fontes de Alencar, Ac 27.09.1994, DJU 31.10.1994,

p. 29.508.
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Sem abuso nio hd, enfim, vicio algum a reconhecer no contrato de a

fesio, ne ¢l
la a invalidar. ligio de Ripert, em defesq q dug,
: s
Merece ser lembrada, por oportuna, a li¢ao de d'cg' 4 do contryy, de
como um moderno instrumento de negociagio juridica: -

“Parece-nos impossivel, com efeito, c!ua.ndo se analisa o valor dq ConSEntim
contrato, dizer que o contrato de adesao seria 1nt:er10r ii um coptrato lon amen;e di;“". Ng
Nio se poderia igualmente dizer que uma _longa d1scu§sa0, Slegmda p_EIa conclugz, do CUtld(,‘
t0, indica que uma das partes teve que capitular, premida pela necessidade? Aquelg ¢, . "Mt
sem discutir estd decidido, antes de tudo, a contratar. O viajante que compra yp, Page. Cre
na bilheteria de uma estagdo ndo tem o direito de discutir as condig¢des do trang » Sagen,
conhece e as aceita, e as aceita mesmo quando ndo as con.hece. 1\/’Iuitas Vezes ele [;Oelef“
deixar de empreender a viagem e seguramente seu (Eol}sentl_mfnto € mais ljvre do quEdefla
dona de casa que, no agougue, compra a carne necessiria a refeicio fmllm. De resto, 0con0 .
de adesio tem, por sua repeticdo, um caréter de regularidade; as clausulas s3p 54 meSmaS‘I*dto
todos; ndo raro elas constam de documentos impressos, cujas férmulas szp ge mai fF‘P
compreensao do que as cldusulas de uma escritura pt’l'bhca: Enfim, €m muitos Contratosa(:ﬂ
condig¢des constituem objeto de uma aprovagdo administrativa anterior e os Contratane t-éas
a certeza de que a Administragdo nio deixaria vingar clausulas abusivas. A -

trato de adesdo me parece infinitamente menos peri goso, em face da moral, do que 0 contry,
livremente discutido entre as partes”.*

A posigao do novo Cédigo Civil em face do contrato de adesdo nao € diferenge daquel
Ja assentada pela doutrina e jurisprudéncia e que acima se expds. Nio condena nem reprime
a prética do contrato de ou por adesio. Estatuem-se, apenas, regras de interpretagio negocia|
€ de coibigio de cldusulas abusivas, ou seja:

a) “quando houver no contrato de adesio cldusulas ambiguas ou contradits
se-a adotar a interpretagdo mais favordvel ao aderente” (art. 423);

b) “nos contratos de adesio, sio nulas as clausulas que estipulem a renuncia ante
do aderente a direito resultante da natureza do negécio™ (art. 424).

Isto quer dizer que, nos contratos tipicos, na contratac¢io por adesiao deve
respeitar os direitos que a lei atribuij 3 natureza do negdécio. Nio se
desfigure ou desnature o contrato tipificado pelo direito positivo.

rias, dever.
cipada

0 estipulante
pode impor cldusula que

tratos (art. 425). N

Nos negécios pertinentes a concessio comerci
lagao das revendas, para a rede de concessiondrios,

o

al € intuitiva e até imprescindivel a regu-
dentro de uma padronizagio de métodos.
objetivos e condigdes. O contrato por adesio € o tnico instrumento que pode proporcionar
essa uniformidade mercadolégica. Os produtores nao terdo como deixar de usi-lo e os con-
cessiondrios ndo poderio abster-se de admiti-los.

E claro que isto nio importa aceitar que o contrato de concessio ditado pelo conceden-
te seja sempre e invariavelmente v

dlido em todas as suas estipulacdes. Naturalmente. s¢ 310
guma delas apresentar-se com redagdo ambigua ou contraditdria, ensejard, em juizo, 2 Opt‘;
pela interpretagdo mais favorgvel a0 concessiondrio (art. 423). Da mesma forma, se algun

.
@D RIPERT, Georges. Le régime democratique et le droit civil moderne. 2. ed. Paris: LGD
1948. p. 175.

g
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cliusula ou condigﬁi) impuser fem’mcia prévia a direito que decorra da natureza mesma do
contrato de concessdo, contaminar-se-4 de nulidade (art. 424).

Fora .dessas angmalias, portanto, os contratos de concessio comercial ajustados por ade-
sdo sio vilidos ob’rlgam amba§ as partes, como a lei privada por elas estatuida para governar
5 distribuicdo, que € de comum interesse para todos os sujeitos da relagio obrigacional.

4.7 Extingdo do contrato atipico de distribuicdo

Nio existe no ordenamento juridico qualquer regra especifica sobre a extingdo do con-
trato de distribui¢do, que permanece legalmente atipico, embora ja possua constincia e uni-
formidade que lhe confira status de contrato economicamente tipico.” Tampouco no contra-
1o de franquia, apesar de regulado por lei, tratou o legislador pitrio de estipular norma espe-
cifica sobre a extin¢ao do vinculo.

Seja no caso de contrato atipico como o de concessdo mercantil, ou de contrato tipico
cujas regras existentes nao tratam especificamente do tema da extingo da relagdo contratual,
as fontes do direito a serem investigadas para a solugdo de eventual lide serao as mesmas.

De qualquer maneira, o que deve orientar a anélise do contrato quando ausente regra
especifica sobre a questdo so os principios gerais do direito das obrigagdes ¢ especialmente
os principios gerais da teoria dos contratos, mormente quando o tema for daqueles em que as
regras do contrato, donde o atipico extraiu algum elemento, néo se prestarem para a aplica-
¢io imediata & nova figura negocial ou se apresentarem, elas préprias, como lacunosas diante
daquilo que se criou justamente pela configuragdo propria do contrato atipico ou misto.

Nesse sentido ensina Rubens Requido que o contrato de concessdo comercial ha de ser
estudado “como um contrato atipico, cujos problemas dele decorrentes devem ser resolvidos

segundo as regras gerais do direito obrigacional brasileiro”.*

A mesma li¢do se aplica ao contrato de franquia, cuja lei regulamentadora nao se preo-
cupou em regrar de forma especial a extingdo contratual, denotando a vontade do legislador
de submeté-lo as regras e principios gerais do direito contratual.

Assim, a extingdio dos contratos de distribuigdo tanto pode ocorrer por expiragdo do
prazo convencional como por resolugdo motivada por inadimplemento de qualquer das par-
tes. Pode, ainda, haver resili¢do unilateral (demincia) na hipdtese de contrato por prazo
indeterminado.

Toda obrigacio €, naturalmente, tempordria, de sorte que ou as partes estipulam de
antemio o momento de sua extingo (contrato de prazo certo) ou se submetem a eventualida-

de da dentincia unilateral (contrato de prazo indeterminado).

Entre os doutrinadores costuma-se afirmar que o vencimento da obrigagio pode ser
determinado de trés modos diferentes: a) negocial, b) natural e c) legal.

O vencimento negocial é aquele que vem previsto no acordo de vontade das partes
que criaram o vinculo obrigacional. O natural € o que se impoe por for¢a da natureza, como
aexaustdo da prestacio devida. Finalmente, o legal se dd quando a lei interfere na liberda-
de de contratar e impde um termo para a relagao obrigacional por norma geralmente impe-
rativa ou cogente.

“5 Apenas no caso especifico das concessiondrias de veiculos automotores terrestres a lei dis-
ciplinou as consegiiéncias do contrato de distribui¢do (Lei 6.729/1979).

“ REQUIAO, Rubens. Do representante comercial, cit., p. 41.
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Como os contratos ndo podem ser eternos, 0 momento natural de Suae ingso ‘
determinado pelo acordo de vontades, que tem forgafna(; apenas para Criar 5 Obn'gag; a‘luele
para extingui-la. A fungdo do acordo sobre c,>, frmo 1nal “consiste preqp"&lnen % n:,"c%u
no tempo a duragdo dos efeitos do contrato™. i

Pode-se concluir, destarte, que a fixagdo de termos finais nos Contratog g g
¢ forma legitima, licita e \til de limitar no tempo o vmcnilo. Com f.Efe.lto, além g libl."?éo
termo assegura ao investidor € ao fabncante_a manuten,gajlo do negécig At
tempo que lhes torna economicamente vantajoso o negocio.

Por um,
Mip
. - . mo de
Por outro lado, a eternizagdo do contrato instituiria em fz}vor de um 0 ey s
uma verdadeira reserva de mercado, em completa afronta ao sistemg Capitaljst, Vi n"lmcg

Nao € raro que ao final do periodo de vigéncia de um contrato de distriby; 50eltlte.
conceito da rede possa ter se modernizado, 0 que €X1gIria novos e vultosog investim‘)do()
do distribuidor. Em outras hipéteses, mudancas de estrategias, incluindo-se abang Chitgg
sistema de franquia ou concessdo, sdo necessarias para adaptar a diSll‘ibuigﬁo A nov; no dp
dade do mercado consumidor. Muitas vezes, pode ocorrer que até mesmo o perfil g, d{eal!.
buidor ndo tenha se mostrado devidamente adequado as exigéncias e Necessidadeg p O‘;In.
necedor. Nao € raro que arestas e divergéncias surjam ao longo do relacionamEmO Vl'n(()jr.
a retirar a confianga, o espirito de colaboragio, a COOperagao € a unifio de eSfOYQ,os 0
marcam o contrato de integragdo. Esse juizo de conveniéncia sobre Que
parceria € privativo das partes que hdo de livremente optar em reno

manté-lo vigente por prazo indeterminado ou encerrar o relaciona

4 manutengio 4, g
poderd o juiz pretender substituir a parte, mesmo porque as leis do
530 hdbeis a dar-lhe a resposta correta.

mento duradoury, Nio
direito, na espécie, pj,
Ademais, em um contrato firmado por profissionais iguais, presume-se
apOs pesar 0s prds e os contras, assumiram conscientemente os dnus e os ris
negocio, inclusive quanto ao prazo de duragdo. O fim do ajuste, no termo es
sultado da convergéncia da vontade livre das partes.

As vezes, a lei, em nome de intere
nado ou indeterminado o contrato, inde

qQue as parteg
COS proprios g,
tipulado, é ¢ re.

sse de ordem publica, prorroga por tempo deterp;.
pendentemente de novo acordo entre as partes, como
ustes sob especial protecio. Quando, porém, niio b
ntade, o ajuste de vencimento do contrato correspon-
cional por ele engendrado ndo durar4 indefinidamen-
logo, conhecer 0 momento em que a relagdo juridica
cando-os na situagdo de liberdade existente antes do

de a garantia de que o vinculo obriga
te, €, ao contrrio, ji se pode, desde
cessard entre os contratantes, recolo
negécio juridico.

A imposi¢io de obrigagdes eternas ou vitalicias
declarada, fere o senso de liberdade human
diada pelo direito e pela Justica, E por iss
a subordinago perpétua.

» sem fundamento na lei ou na vontade
0 € se aproxima da nogfio de escravidio, tio repu-
0 que se tem como proibidos os pactos que levan

ol 1.
“Y MESSINEO, Francesco, Doutrina generql de} contrato. Buenos Aires: Ejea, 1986. vol.
p. 210.

Y\
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Cumpridas as obrigagdes contratuais e atingido o seu termo convencional, tem-se 0O
contrato como “executado” e, por via de conseqiiéncia, “extintas as obrigacdes € direitos
que originou”.*

Ha, outrossim, casos em que o contrato pode ser extinto independentemente do venci-
mento. S@o aquelas hipéteses que a doutrina chama de resolugdo ou resiligdo. A primeira
(dita também rescis@o) ocorre por motivo de prejuizo sofrido por um dos contratantes em
virtude de inadimplemento do outro. A segunda, isto é, a resiligdo, € a forma de romper o
contrato por forga apenas da vontade, independentemente de violagéo ou descumprimento
de suas cldusulas ou condigdes. E o verdadeiro desfazimento do vinculo, que as vezes se da
de maneira bilateral (distrato) e outras vezes ocorre unilateralmente (deniincia).

No distrato reiinem-se as mesmas vontades que criaram o contrato, mas com o propé-
sito contrério, qual seja o de desfazer o vinculo contratual. Quanto & deniincia (resilicao
unilateral), trata-se do “meio préprio” de dissolver contratos de duragdo vigentes por fempo
indeterminado. Explica Orlando Gomes, “se ndo fosse assegurado o poder de resilir, seria
impossivel a0 contratante libertar-se do vinculo se o outro ndo concordasse”.*

Na denuncia unilateral dos contratos de distribui¢do vigentes indeterminadamente,
entretanto, impde-se a concessdo de aviso prévio, com antecedéncia adequada e compativel
com 0 vulto € com a duragdo do negécio de distribuigio (CC, art. 473, par. Gn.). Mas, obser-
vados esses requisitos impostos pela boa-fé e a lealdade, a deniincia do contrato ¢ direito
fundado nas mesmas razdes econdmicas e morais que justificam a exting@o do contrato no
termo ajustado previamente pelas partes. Lembre-se que a provisoriedade do contrato de
distribuicdo ¢ da sua esséncia, e niio coaduna com os principios gerais do direito privado a
sujei¢do eterna do individuo a uma relagdo contratual.*’

Neste contexto, em que se reconhece legitimidade a cldusula contratual, que estipula
um termo de duragdo da relagdo obrigacional, e em que a auséncia de lei limitadora da auto-
nomia da vontade € inquestiondvel, ndo hi como acolher qualquer pretensdo que busque, em
face do Judicidrio, a manuten¢éo compulsdria da franquia ou da concessdo mercantil.

Luiz Gastio Paes de Barros Ledes adverte que os casos em que se admite *“‘Prorrogacao
e renovagao ex lege, por configurarem restri¢des a liberdade de contratar, s6 prevalecem nas
especificas hipéteses legais, e ndo comportam aplicagio extensiva. (...) Fora dessas expres-
sas hipéteses legais, a liberdade de contratar perdura, a margem das limitagOes autoritdrias,
que permanecem tépicas. Daf por que a intervengao de um juiz ‘que venha a obrigar uma das
partes a se vincular contratualmente, reduzindo a autonomia da vontade a um simples ato de
obediéncia, inova totalmente o esquema legal vigente, e, por conseguinte, sé pode ser intro-
duzida por forca de lei’”.*®

E o que ensina, outrossim, José Frederico Marques ao discorrer sobre os poderes do juiz:

“A formacio, mudanga ou desfazimento de uma relag@o juridica, pelas vias jurisdicio-
nais, é excepcional (...). O juiz ndo intervém, de regra, na formagao de um negdcio juridico,

¥  GOMES, Orlando. Op. cit., n. 131, p. 170.

#  Idem, ibidem, n. 145, p. 186.

“7 O contrato de franquia, uma vez submetido a prorrogagao por prazo indeterminado, extin-
gue-se “por ato unilateral, desde que comunicado ao franqueador, pois repousa na boa-fé e

é de execugdo continuada” (GOMES, Luiz Rolddo de Freitas. Contrato. 2. ed. Rio de Janei-
ro: Renovar, 2002. n. 211, p. 363).

LEAES, Luiz Gastdo Paes de Barros. “Denincia de contrato de franquia por tempo
indeterminado”. RT 719/86, Sao Paulo, set. 1995.

(48)
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para criar direitos, extingui-los ou modiﬁcé-lo§. E se, em dett?rl{lina S Situg.
composi¢ao da lide se resolver com essa mod-allc!ade de tutela‘ Junisdicjgp , claioes
refugir esta da normalidade, se torna imprescindivel uma Particular Previsy, da ;’ Que by
A e 1
Outras situagdes interessantes ocorrem quando as partes prevéen um tegg, fl K
mas desde logo estipulam a possibilidade de prorrogacio do contrato, depy, . nal

O de gy, My
das condigdes, a0 mesmo tempo em que se assegura a uma dag Partes facy] dggtemﬁﬂa.
prorrogar o ajuste. © e gy

E claro que, se 0 acordo de vontades pode nﬁo’ prever a Prorrogacsg, Pode tam
vé-la sob condigdes. O que a boa doutrina adverte  para a possibilidade g COntrbem M.
Tecusar a conceder a prorrogagio de forma injustlﬁca\{el €, portanto, abusivy . Ale g,
maneira, a resilicio unilateral pode, em determinadas circunstincias, sey Vista .00 Mesy,
chosa e, por conseguinte, como lesiva ao outro contratante. MO capy

Capri.

Sempre que o uso do direito subjetivo se faz de forma antj
nante de lesar, o ato do respectivo titular escapa do terreno da lic
Surge, entdo, para o agente o dever de indenizar todos os prejuiz
vitima do exercicio irregular do direito. Até mesmo nas negocia Qe 4
ndo chegaram 3 formago do vinculo contratual, pode ocorrer responsabilidade demalnqa
ria, se o proponente age de forma abusiva, induzindo o oblato 5 realizar gagtog . 0

: 3 . € assup;
€ncargos onerosos fundados na Justa expectativa criada por aquele que fompe ¢ negm?u
¢Oes caprichosamente ! *

Nao hd, porém, abuso de direito na fixagdo de termo final p
¢d0. O que pode ser abusivo é a manifestagdo da vontade de resi]
Sem prazo determinado, sem um aviso
para reorganizar sua empresa,

Quando, porém, o prazo inicial for razodvel para
dor, quando os bens imobilizados nio The $40 iniitejs,

€tica e con fito Predop,:
1tu_de € Caino gy ilicitygy
08 IMpostos abyygjyn:

~ s Cnte 3
coes prehmmares, o

ara o contratg
ir unilater
prévio que propicie ao distribuidor

de distripy;.
almente ¢ CONtragy
um tempo razosye)

justificar o investimento g distriby;.

MESmo apds a extingdo do contrato de
distribuicdo, e quando o aviso de rompimento ou de ndo-prorrogacio é feito com antecedgp.

cldusula de dentincia em contrato de distribuigzo:

“A Justica contratual, sendo o contrato a verdadeira J

ex privata, deve realizar-se, tanto
quanto possivel, nos moldes pactuados.

“" MARQUES, José Frederico, Manual de direito processual civil. 9. ed. Rio de Janeiro: Fo-
rense, 1987, vol. [, n, 116, p. 159,

(50)

(51)
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Por outro lado, a clausula sob estudo estd indene de abusividade.

Realmente, pois, a par da igualdade no exercicio do direito de resilir, concedido a am-
pas as partes contratantes, nenhum desequilibrio nela existe. Os contratantes estabelecem
prazo Jongo de duragdo coptratual (sessenta meses), concordam com 0 prazo para a denuncia
bem razodvel, de cento e oitenta dias do vencimento do contrato ou de qualquer de suas pror-
rogagdes. Ao lado do investimento est4 a certeza do éxito de revender produtos de alta qua-

lidade, de marca consag{aflz_i no mercado. O distribuidor tem tempo suficiente para reaver seu
investimento, com possibilidade de renovagdo contratual”.%

Nesse contexto, POQC-SE concluir que, segundo as regras gerais do direito privado, apli-
c4veis a0s contratos atipipos ou aos tipicos que ndo tenham regra especifica sobre a sua €x-
tingdo, O contratos de distribuigao em geral podem ser denunciados na forma prevista na
avenca, exigivel apenas um pré-aviso razodvel conforme os ditames da boa-fé e dos usos €
costumes comerci.ai.s,_sem necessidade de declinar justa causa, e a qualquer tempo, depois de
escoado o termo inicialmente fixado, ou depois de transcorrido o prazo em tese suficiente
para 0 retorno dos investimentos exigidos, quando a sua duragio for indeterminada.

E, “qualquer das partes contratantes, agindo desse modo, estara praticando ato licito,
ndo podendo ser responsabilizada a pagamentos de perdas e danos”.>

4.8 Direito comparado

No direito francés que, como o brasileiro, ndo dispde de uma regulamentagio geral para
o contrato de distribui¢do e, portanto, o submete 2 doutrina geral das obrigagdes, as solugdes
para a ruptura do vinculo contratual podem ser assim resumidas:

a) “se o contrato € de duragdo determinada, ele deve ser conduzido a seu termo, € no
vencimento, nenhuma das partes tem a obrigag¢do de renové-lo”;

b) “os tribunais, de ordinario, ndo consideram a ndo renovagio do contrato pelo conce-
dente como abuso de direito, mas como exercicio de um direito contratual’’;

¢) “se o contrato € de duragdo indeterminada, os contratantes podem resili-lo de manei-
ra unilateral, salvo abuso de direito de sua parte” >

Doutrina e jurisprudéncia francesas sdo acordes em afirmar que é regra que o direito de
resilir o contrato de distribui¢do por tempo indeterminado se exerce sem que seu autor tenha
que justificar o motivo legitimo. Trata-se de direito inerente aos contratos de duragio indeter-
minada, sem o qual o vinculo se tornaria perpétuo.”

H4, porém, algumas exce¢des impostas pela ordem piiblica ao exercicio do direito de
romper o contrato. Na Franga, o agente ou representante comercial, tal como entre nés, tem
direito a indenizagdo pela dentncia unilateral do contrato, salvo existéncia de falta grave.
Trata-se de indenizagdo objetiva, imposta por lei.

Os demais contratos de distribuicdo se sujeitam a regra geral que garante as partes o
direito de libertar-se do vinculo contratual vigente por prazo indeterminado, sem que se obri-

(52)

AZEVEDO, Alvaro Villaga. “Validade de deniincia em contrato de distribuigio sem paga-
mento indenizatério”. RT 737/106, Sio Paulo, mar. 1997.

Idem, ibidem, p. 107.
DUTILLEUL, Frangois Collart; DELLEBECQUE, Philippe. Op. cit., n. 946-947, p. 776-777.

BEHAR-TOUCHALIS, Martine; VIRASSAMY, Georges. Les contrats..., cit., n. 338, p.
155-156.

(53)
(54)

(35)
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gue a0 pagamento de qualquer indenizagdo. O exercicio desse direito, poré
controle do abuso, que permite se impor ao autor de uma ruptura abyg
perdas e danos.*

De fato, a Corte de Cassagdo francesa freqiientemente r.econhecc'e O eXercej, e
um direito tanto na deniincia unilateral do contrato de prazo indeterminady Uang, E”lar G
da renovagao dos contratos de distribui¢do, quando do advqnto df) tC_rmp leado Pelag ety
conforme farta citagdo encontrada nos textos sobre franquia e distribuica, em g Pargy

~ ; €ra] s
Podem-se resumir as tendéncias do dir?ito francés, que muito se APrOxXimgy la
seguidas também pela jurisprudéncia brasileira, na afirmacio de que a nio. Continy; d;;;e]as
concessao, por iniciativa do concedente, dentro do termo do contrato e da Je;, N0 repy € dy
fonte do dever de indenizar, em favor do concessiondrio. Haver4 tal reparagio apeny. seny,
a conduta do concedente estiver contaminada de ilegalidade ou ofensa 3g regr

0
. as COntryp,.
ou, ainda, quando se caracterizar como abuso de direito. g

Também nesse sentido se pronunciam a doutrina e judsprudémia argentingag: « .
que el concesionario tuvo oportunidad de amortizar su Inversion y de Supuestameng, L Veg
con ella, 1a rescisién dispuesta por el concedente no puede Ieputarse abusiva ep | t§ :af
del art. 1.071 del Cod. Civ., lo contrario importaria un premio excesivp parae] concesi()narit())s
quien esperarfa indefinidamente la rescisién parade esa forma resultar indemnizad, Sin gy
de mejorar su actividad comercial, maxime cuando no ignoraba el riesgo de que ello suceg,.

ria en el momento de contratar y que dicha cldusula también podria ser ejercida por ¢| Mismg
si hubiere preferido ser concesionario de otra marca” 8 :

Os italianos também se perfilham, como os franceses, aos defensores da liberdade ¢,

dendncia unilateral dos contratos de distribui¢do. Mauro Bussani e Paolo Cendop alertan

. s 8@ Sub
v Me

20y ﬂmemfff

¢

“Orbene, le ragioni che militano contro una forzata ‘stabilizzazj
contro, ciog, le proroghe ope iuris od ope iudicis dello stesso — han
tanto la logica economica quanto quella giuridica. Da] primo punto di
re di imporre ad un sistema distributivo la presenza ostinata di fran
ipotesi — poco efficienti, o che operino in

one’ del franchising -
no sicuramente cop s
vista, € assurdo pensa-
chises che siano - per

zone dove il mercato si rivela saturo, o comunque
non piu adatto ad assorbire una gamma data di beni o servizi. Sotto j] profilo giuridico, poi,

un principio ben saldo nel diritto dej contratti € proprio quello secondo cui tutt] i rapporti di

durata, per loro natura, sono destinati prima o poi aestinguersi, su iniziativa delluno o dell'altro
fra i contraenti (art. 1.373 do CC)(.)y»

" BEHAR-TOUCHALIS, Martine; VIRASSAMY, Georges. Les contrats..., cit., n. 338-3%9.
p. 155-157.

“7" Mais de uma dezena de arestos ¢ citada

Les contrats.... cit,, n. 336, p. 153-154.

¥ HOCSMAN, Heriberto . Contrato de concesign comercial. Buenos Aires: La Rocca, 1994
p. 144, nota 70.

por Martine Behar-Touchais e Georges Virassamy:

(39) BUSSANI, Mauro; CENDON , Paolo. [ cont
Milano: Giuffre, 1989. 3
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Nota-se alguma tendéncia no sentido de considerar abusiva toda e qualquer dentincia
dos contratos det c\iumc;ﬁo no direito norte-americano. Baldi, porém, adverte: “Non pu0 non
destare perplessua_ peraltro una certa tendenza giurisprudenziale e legislativa americana vol-
ta a condizionare il mancato rinnovo del contrato a tempo determinato scaduto, alla sussis-
tenza di una ‘good cause’. Non vedo infatti come s; possa consentire ad un contratto scaduto,
e senza una clausola di rinnovo automatico, di continuare a restare in vigore dopo la scaden-
za, senza il consenso delle parti”.® O autor concluj que, configurando violagdo aos princi-
pios da boa-fé, a solugéo de direito deve ser encontrada no instituto da responsabilidade civil,
segundo a teoria do abuso no exercicio do direito.

O que se tem exigido para afastar a abusividade da dentincia unilateral do contrato é a
concessdo de aviso prévio suficiente ao encerramento dos negdcios ou a sua adaptacao a uma
nova atividade, que seja conforme i natureza do contrato, aos costumes e a boa-fé. E o que
prevé, por exemplo, o anteprojeto do Cédigo Europeu dos Contratos, em seu art. 57, item 2.°"

A imposic3o de uma renovagdo contratual, ou mesmo o condicionamento de sua resi-
ligdo a uma justa causa arrolada em lei, ndo é nem mesmo uma solugiio de lege ferenda. Tal
sorte de interven¢do do Estado ndo recomendam nem os fins sociais nem as peculiaridades
econdmico-juridicas dos contratos de distribui¢do. A tendéncia que se pode observar nos
ordenamentos juridicos alienigenas repete-se no direito brasileiro: deve-se submeter as va-
riadas espécies de contratos de duragdo, tipicos ou nio, inclusive os de distribui¢do, a cldu-
sula geral que garanta a parte denunciada um aviso prévio e um prazo razodvel para execugao
do proprio contrato, conforme dispde o art. 473 do novo CC brasileiro, verbis:

“Art. 473. A resili¢do unilateral, nos casos em que a lei expressa ou implicitamente 0
permita, opera mediante dentincia notificada 4 outra parte.

Parédgrafo tnico. Se, porém, dada a natureza do contrato, uma das partes houver feito in-
vestimentos consideréaveis para a sua execugao, a dentincia unilateral sé produzira efeito de-
pois de transcorrido prazo compativel com a natureza e o vulto dos investimentos™.®2

Pode-se dizer acertada a opgdo do legislador brasileiro por ndo interferir no equilibrio
dos contratos de duragdo, deixando as questdes da duragdo e das indenizagdes de fim de
contrato ao inteiro arbitrio das partes, sujeitando-as ao controle e analise concreta, que, em
caso de abuso de direito, restabeleceré o equilibrio das partes, mediante a apuragdo da res-
ponsabilidade civil segundo os principios e regras da boa-fé e da lealdade.

da de franqueados que sejam — hipoteticamente — pouco eficientes, ou que operem em zo-
nas onde o mercado se revela saturado, ou de qualquer modo ndo mais capaz de absorver
uma certa gama de bens ou servigos. Sob 0 aspecto juridico, pois, um principio bem conso-
lidado no direito dos contratos € exatamente aquele segundo o qual todas as relagdes de
duragdo, por sua natureza, sdo destinadas, mais cedo ou mais tarde, a extinguir-se por ini-
ciativa de um ou de outro contratante (art. 1.373 do CC) (...)” (MELLO, Adriana Mandim
Theodoro de. Franquia empresarial. Rio de Janeiro: Forense, 2001. p. 100, n. 6.3.2).

“  BALDI, Roberto. I! contratto di agenzia. La concessione di vendita. Il franchising. 6. ed.
Milano: Giuffre, 1997. p. 139.

®Y" Tradugdo livre do autor: “Se nos contratos de execugio continua ou periédica as partes ndo
fixarem termo final, cada uma delas pode pdr fim ao contrato através de uma comunicagio
enderecada 4 outra parte, concedendo-lhe um aviso prévio que seja conforme a natureza do
contrato ou aos costumes, ou a boa-fé” (Code europeen des contrats: avant-projet. Milano:
Giuffre, 1999. p. 24; Apud MELLO, Adriana Mandim Theodoro de. Op. cit., p. 104).

" Projeto de Lei 118, de 1984 — n. 634/75, na Casa de Origem.
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4.9 A posicdo da jurisprudéncia

A respeito da liberdade de denupciar 0 conuatq, espetf:xﬁcamente a j“ﬁsprudé .
tria tem sido invariavelmente no sentido de §e rf!Spelfarla lqgga(jv:nculame do con iy K
termo ajustado livremente pelas partes. Mantém intocdvel a 1derdadei da. Parte g Conato ‘
de extinguir o contrato, seja no seu (ermo final, seja por meio a denlincia Unilage, ldtralare
trato de termo indeterminado, seja, finalmente, mediante a negativa de renovagg, oy

; ; .

O TIPR, por exemplo, teve oportunidade de apreciar um Processo em gy i, ntratu‘,ﬂ‘
distribuidora pleiteava, contra a fabricante, uma nledlda d’e antecipacio de tutela gy, lhempreSa
tisse, apds o termo final do contrato, a prorrogagao do vinculo por prazo mdetennin a; Sy,

Tratava-se de um contrato de distribui¢io de bebidas,_no qual se fixarg I _
cia de cinco anos e cldusula de renovagio automdtica por igual periodo, ¢4, s © vigey
manifestassem com antecedéncia de 180 dias o seu propdsito de extinguir relacso > Mo
so do segundo contrato, que se renovara at{tomaticamente, a fe}bricante, temp est" 0y,
deu ciéncia a empresa distribuidora da sua intengdo de.nao mais prorrogar 5 avency ot
porém, por meio de notificagdo, pretendeu prorrogar umlaterqlmente a relagio obn'ga.ci '
por prazo indeterminado. O descompasso de vontades deu origem a duag agdes, Ong)

Em uma das agGes, a fabricante ¢ fornecedora das bebidas pleiteou a dec
extingdo do vinculo no termo final fixado no contrato € a antecipagio da tute]a Para copy,
a distribuidora a abster-se da pratica da distribui¢do de seus produtos e do uso da sug mgi r
sob pena de multa. )

A distribuidora de bebidas, na outra acdo, formulou a pretensio declaratéria
de da notificago e a manutencio forgada do contrato por prazo indeterminado,

As agGes foram reunidas e o juiz de primeira instincia concedeu an
a fabricante. Inconformada, a distribuidora ofereceu agravo de instrume
improcedente aos seguintes fundamentos:

“Ora, 0s contratos livremente estipulados e aceitos pelas partes, n3o sofrendg nenhug
vicio capaz de lhe ser oposto, sio para ser cumpridos. A agravante busca substityjr a Brahm;
como parte, pelo Judicidrio, e, assim, contra o principio da liberdade de contratar, impor,
segundo seu interesse, um verdadeiro contrato perpétuo, invertendo o direito livre das partes

de contratar, por obrigagio.

Vencido o contrato livremente pactuado, ndo podendo uma das partes obrigar a outraa

prosseguir com a avenga, o contetido da relagdo juridica se esvaiu e finda se apresenta a rela-
¢do comercial até entdo existente”.

lar acdo 0y

da nulig,.

tecipagio de g,
nto que foi julgy,

Em outro aresto, a 4.* Cam. Civ. do mesmo pretorio paranaense consignou, verbis:

“E descabida a decisio liminar, proferida em medida cautelar inominada, que obriga uma
das partes a continuar cumprindo contrato jé expirado e contra a sua vontade. A Constituigio
Federal expressamente consagra o principio da legalidade, ao prescrever que ‘ninguém seri
obrigado a fazer ou deixar de fazer alguma coisa sendo em virtude de lei’ (art. 5, )"

Escorando-se na autonomia das

partes para fixar o prazo contratual e na forca obriga-
ria do pacto, concluiu, no mesmo sent

ido do pretério paranaense, o TJRJ, afirmando que, 0

(63)

T‘!PR.’ 3'.a Cam. Civ., Ag 53.387-9, rel. Des, Luiz Perrotti, j. 25.02.1997 (agravante: Dibebidas
Distribuidora de Bebidas S.A. e agravada: Companhia Cervejaria Brahma). .
TJPR, 42Cam. Civ., A147.522-1 »Tel. Des. Antonio Lopes Noronha, j. 29.05.1996. No mesmC
sentido: TIPR, 4.* Cam. Ciy. AgRg 47.522-1/01,

rel. Des. Antdnio Lopes de Noroghlﬂ- ;
29.05.1996; TIPR, 5. Cam. Civ., Ap 54.424-1, rel. Des. Fleury Fernandes, j. 2400

(64)
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contratos de distribuicao exclusiva de bebidas com cléusula de resilicio mediante prévio aviso,
pdo tem O distribuidor direito & renovagéio compulséria:

“Contrato de distribuigZo exclusiva de bebidas. Clsusula de resiligiio, com prévio avi-
so. Dentincia vazia regularmen_te efetivada. Ndo tem o distribuidor, em tal tipo de contrato,
direito a renovagao compulséria do ajuste. Pedido improcedente” ¢

O TAMG, apreciando um caso em que o contrato de distribuigdo previa, expressamente,
» impossibilidade de renovagao do contrato apds o termo final, consignou que “a cldusula ex-
cludente de renovagao técita € clara, ndo exigindo esforgo hermenéutico ampliativo ou explica-
tivo, eis que apoiados nos arts. 130 e 131 do CCo brasileiro”. Por tais motivos julgou improce-
dente a pretensdo da distribuidora de obter, em liminar cautelar, a manutengio do contrato.%

O TISP, outrossim, j4 apreciou tema idéntico concluindo que “ndo se reveste de legali-

dade a liminar concedi_d acom o fim precipuo de forgar a fornecedora a cumprir contrato verbal
e por tempo indeterminado, ji rompido”.&’

Se, por um lado, a jurisprudéncia tem sido firme e unissona acerca da impossibilidade
de impor a prorrogagao compulséria de um vinculo contratual, por outro, tém sido fartos igual-
mente os julgados que vislumbram no ato da dentincia unilateral ou da simples recusa de
prorrogar ou renovar o contrato de prazo certo o simples exercicio regular de um direito. E, na

auséncia do ato ilicito, os pretérios tém se recusado firmemente a conceder indenizagdes aos
distribuidores renitentes.

Obviamente que premissa inafastdvel da regularidade do exercicio de direito de se des-
vincular do contrato € a observancia da concessdo de aviso prévio, no prazo ajustado no con-

trato ou, sendo este omisso, no prazo razodvel e compativel com o vulto, a duragio e a com-
plexidade da atividade de distribuigdo.

Nesse sentido, ja decidiu inimeras vezes 0 TAMG, em uma série de casos de uma
mesma fabricante de cervejas, que para reorganizar sua rede de distribuigdo nacional, com
critérios de eficiéncia e racionalidade, ao termo final previsto no contrato, € com a antece-
déncia ali acordada, denunciou a sua inten¢éo de ndo mais renova-lo. Em algumas hipéte-
ses, tratava-se do primeiro contrato firmado por prazo certo de cinco anos. Em outras, o
contrato ja havia sofrido renovagdo por igual prazo. Em todas elas, porém, o contrato pre-
via a possibilidade de qualquer das partes se opor a reconducéo do contrato por igual perio-
do, desde que promovesse a notificagio da parte contrria com antecedéncia minima de
180 dias do termo final ajustado.

Entre os vérios arestos proferidos, destaca-se o que se transcreve a seguir, capaz de
reunir os fundamentos principais de todos eles:

Atribuir 2 apelada obrigagdo de reparar os possiveis prejuizos alegados na inicial, sim-
plesmente por ter exercido seu direito de desvencilhar-se do compromisso assumido por
contrato, contraria profundamente a nogdo de responsabilidade civil indenizatéria agasalha-
da em nossa Lei Civil.

(65)

TIR], 5.2 Cam. Civ., Ap 3.529/93, rel. Des. Marcus Faver (apelante: Canedo Petrépolis de
Bebida Ltda. e apelada: Cia. Cervejaria Brahma).

TAMG, Agln 172.772-2, da Comarca de Belo Horizonte, acérdao unanime da 2.* Cam. Civ.
em 18.10.1994. rel. Juiz Carreira Machado (agravante: Cervejarias Reunidas Skol Caracu
S.A. e agravada: Distribuidora Miranda Ltda.).

TISP, 7.2 Cam., Al 96.551-4, rel. Des. Oswaldo Breviglieri, j. 11.11.1998, JUIS - Jurispru-
déncia Informatizada Saraiva, n. 19.

(66)

(67)
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Ora, a caracterizagdo de abuso de direito € delicada e difici], Predom;
to de que abusa de seu direito aquele que 0 exercita néo para Provej
mente, para causar um prejuizo a outrem, nao se verificando tajs fat

“Qualquer das partes, em principio, mediante pr’évia notiﬁcaggc.,, Poderiy alflos
relagdo contratual por deniincia umlateralz cgnforme clausula efoeSS‘a_lnSerta o conng"i'a
f. S6 traduzindo em manifesto abuso de direito, em excessq do €xercicio dg difeito Niray, 4
cia do contrato de concessdo por tempo indeterminado obrigaria aq Pagamen, i ey,
¢a0, 0 que indubitavelmente ndo se estampa nos autos, no confronto Citado ¢, n eniy,
foi concebido por tempo determinado, fato que se erige sem

: qualquer dﬁvida cnér
dentincia, que lhe pde termo, por resili¢do” (voto do Juiz Duarte de Paula)ss ~ Ma

No mesmo sentido encontram-se ainda vérios acérdios da respeitive| Cortep; .
que unissonamente consignam: Nejy,

“Se os atos reputados como prejudiciais ao patriméqio (_10 autor de demang, i
téria decorrem do regular cumprimento do contrato de distribuicdo e revenda de proi;nza.
industrializados, cujo instrumento prevé cldusula expressa no sentido de admit; e Utog
quer das partes, mediante prévia notificacdio, rescinda unilateralmente a relacio egoci ;]lual:
que se afastar a obrigagdo de reparar”.® 2 b

No Parand, o Tribunal de Justiga decidiu, consoante a tradicdo do direito brasileirq ;
“havendo o contrato de distribui¢do e revenda exclusiva de bebidas previsto expressa;;lem' |
a possibilidade de resolugio por dentincia vazia de qualquer das partes, pig est4 Obl‘ioadae g
indenizar a concessionria a concedente que a notifica com antecedéncia o 4]

. . de seis meses, pre.
Vista na convencio. Trata-se de avenca atipica, onde tem plena validade 5 referida cléugyly
que nao € contréria a lei ou aos costumes comerciais”.”

Na Q¢
to Prépr: o Mepg,

4.9.1 A jurisprudéncia sobre abuso de direito

Os tribunais, porém, nio afastam a possibilidade de se constatarem eventuais desyjo

e abusos no exercicio desse direito subjetivo de denunciar o contrato. Mas nem sempre pode-
se afirmar que a teoria do abuso do direito tenha sido a

plicada com propriedade e adequagio,
Reconhecendo abuso de direito na rescisi

encontram-se dois arestos” do mesmo Tribunal de Al¢ada mineiro, julgados em conexio que,
amparados na doutrina de Rubens Requido,” afirmam que a simples falta de indicagio de
qualquer motivo para a rescisdo, na deniincia Previamente enviada 3 outra parte (dentincia
vazia), enseja resciso abusiva. E de notar que nestes dois arestos o Ginico motivo arrolado foi

' TAMG, 3.2 Cam. Civ., Ap 225.851-7, rel. Juiz Duarte de Paula, acérdio uninime de
11.12.1996.

(69)

TAMG, 3.*Cam. Civ,, Ap279.384-2,C

omarca de Mateus Leme, ac6rdio unnime de 26.05.19%,
rela. Juiza Jurema Brasil. No mesmo

sentido: TAMG, 2.* Cam, Civ., Ap 234.807-3, Comarc?
de Mateus Leme, re]. Juiz Carreira Machado, acérdio uninime de 30.09.1997; TAMG’;
Cam. Civ., Ap 205.547-2, Comarca de Belo Horizonte, acérddo unanime de 06.03.19%.
rela. Juiza Maria Elza,

7 TIPR, ApCiv 64.897-7, Comarca de Curitiba, rel. Des, Fleury Fernandes, acérdio undnin®
de 19.02.1998,

(71)

TAMG, 6.2 Cam. Civ., Ap 227.564-
Leme, acérdio nao uninime de ()

REQUIAO, Rubens, “Q contrato

o de Matets
7, em conexdo com Ap 227.563-0, da Comarca de M
3.04.1997, rel. Juiz Maciel Pereira.

de concessdo...”, cit., p. 17-45.

(72)

B
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4 falta de motivo da recusa de renovar o contrato, depois de vérias renovagdes. Houve aviso
prévio de 180 dias, e o encerramento da relag@o se deu no dia previsto como termo final no
instrumento contratual. Mesmo assim, consignou-se que “configura-se abuso de direito quando
do seu exercicio resultar prejuizo para outrem, tenha ou néo o seu titular a intengdo de preju-
dicar”. Ora, ndo se analisou neste caso nenhuma conduta concreta que ferisse um dever de
jealdade. Partiu-se da premissa — equivocada data venia — de que toda demiincia imotivada de
contrato de distribui¢éo de longa duragfo € abusiva. E mais, institui-se como inico critério
de identificagdo do abuso o seu efeito: causar prejuizo. A se sustentar tal ordem de id€ias, a
teoria subjetiva adotada pelo Cédigo Civil estaria completamente derrogada, e instituida em
nosso sistema ficaria a responsabilidade objetiva como regra geral. Com efeito, a teoria do
abuso do direito ndo encontrou nesse caso sua melhor aplicacio, e serviu de exacerbado pro-
tecionismo ao distribuidor, contrariando o fim econdmico da concessdo comercial, os princi-

pios da autonomia da vontade e da obrigatoriedade dos contratos e as normas legais que re-
gulam a responsabilidade civil no Brasil.”

Se no caso concreto havia alguma circunstincia que denotava abuso da posigdo domi-
pante, entdo o tribunal deveria té-la explicitado, para justificar o reconhecimento do ato ilici-
to, mas jamais poderia ter instituido a responsabilidade civil objetiva sem o pressuposto de
lei que a estabelecesse. Trata-se, sem diivida, de entendimento isolado, que ndo tem o con-
ddo de manifestar uma tendéncia jurisprudencial, nem mesmo uma divergéncia.

Diferente foi a decisdo do TIRS, que reconheceu abuso na rescisio de um contrato verbal
de distribui¢do que perdurava por 45 anos.™ Por aviso escrito, comunicava a fornecedora que
iria reformular a organizagdo do servigo de distribuigdo para melhor atender aos proprios
interesses e da freguesia local e que, portanto, em 90 dias, as relagdes entre eles estariam
encerradas. O Tribunal Estadual julgou abusiva a ruptura por consider4-la abrupta e “notoria-
mente insuficiente, consideradas as caracteristicas da concessdo, o seu grau de integracdo na
rede de concessionérias da apelada, o objeto da revenda e o longo tempo de sua duragio”.

A fornecedora tentou, no curso do processo, provar que o relacionamento entre as
empresas nao configurava contrato de distribuicdo e que a dentncia tinha justos motivos na
ineficiéncia e desinteresse de seus servigos. Mas o aresto reconheceu o dever de indenizar,
porque o prazo exiguo ndo deu 2 autora chance alguma de adaptar a empresa a nova realida-
de, consignando que “essa ruptura a colocou fora do comércio de bebidas, com perda do
ponto e do fundo de comércio que construiu nesses 45 anos de concessao, da clientela que se
formou e, a0 mesmo tempo, a ruptura ndo lhe proporcionou sequer oportunidade de discutir
condigdes para vender o seu estoque a nova revendedora (...) e ceder o lugar conquistado com
tantos anos de trabalho proficuo” e “forgou a apelante a encerrar suas atividades, abrindo
mao, em favor da nova concessiondria, inclusive da locagio do prédio onde funcionava, e
independente do pagamento do valor correspondente ao fundo de comércio”. O STF, desa-

™ 0 novo Cédigo Civil define o ato ilicito como o que € praticado, em prejuizo de outrem,

“por agdo ou omissdo voluntdria, negligéncia ou imprudéncia” e com “violagdo de direito”
(art. 186). O abuso de direito &, outrossim, visto como modalidade de ato ilicito, sujeitan-
do-se, portanto, aos seus requisitos subjetivos e objetivos: “também comete ato ilicito o
titular de um direito que, ao exercé-lo, excede manifestamente os limites impostos pelo seu
fim econ6mico ou social, pela boa-fé ou pelos bons costumes” (art. 187).

Os trechos do aresto do TJRS transcritos foram extraidos do acérddo do STF, quando da
apreciac@o do recurso extraordinério interposto pela fornecedora contra a condenagio so-
frida em face do Tribunal Estadual: 1.2 T., RE 95.052-RS, rel. Min. Néri da Silveira, acérdio
undnime de 26.10.1984. Revista Trimestral de Jurisprudéncia, vol. 133, p. 326-340.

(T4
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fiado a se pronunciar sobre o feito, inadrfnitiu (;) recu(r)i(; :Xil'sgrd!gério’ egay

irei ce das pr uzi ,
do se baseara em abuso do direito em fa . p P as nog atog a(iue Oy,
insuscetiveis de reapreciagdo na instancia rara.

Qugj, 4
Com efeito, nesse caso especifico, nao se podem fazer reparos ge fifes »

teoria do abuso do direito. Desconsi'derados 0s lfgtos, MESMO porque p, invesﬁ gy
o fim do presente estudo, o raciocinio adqtado ¢ irrepreensivel. Se hayig evelrgad &
de, respeito e consideracdo para com 0s m.tere§ses legltlmgs da QU_tra em e o leﬂlda\
buira produtos da fabricante por quase n}e10~seculo € 0 aviso prévio py, A eque gy
necessidades concretas do caso, a indenizagao dgcorr-ente da falta cop, etidg sp"“diaé&
tante era de se impor. A indenizagﬁo', no caso, foi arb@d% para devolye, 20 a COng,
aquilo que haveria de conseguir na hlpétese de uma resili¢do com termo Suﬁcieme iy
negociacdo de seu fundo de comércio. Py

A orientacio jurisprudencial pode, enﬁm,_retra}a'r-se N0 segundo julgaq
ambito do STJ, em torno de concessio comercial atipica (distribuigdo de

a0, profyy
) bEbldaS) idy Ty
"0 recurso especial ataca acérddo proferido pela E. 1.* Cam. Ciy, g, TAMG . .
ementado: > Sy

Rescisdo contratual — Indenizagdo — Danos materizflis € morais — A rescisgo
tual expressamente prevista em contrato ndo configura o ilicito, a culpa e o pey, i 0
lidade, elementos indispensaveis da obrigacdo de indenizar, quer seja por dapo, i
ou morais (f.).

()

O tribunal a quo deixou assentado que ‘a rescisdo unila_teral do contrato, apos fingy
prazo avencado, fora expressamente prevista na cldusula décima nonga’ (£).
Trata-se, portanto, de contrato de distribui¢do com
que se falar em indenizagdo quando ele chega ao seu fim.
Por outro lado, a divergéncia jurisprudencial nio restou demonstrad.

e ; ada, posto que o .
dao paradigma refere-se a contrato de distribui¢do com prazo indeterminado, Nego, porissy
provimento ao agravo”.”

Nlr;.
Cayg,,
ey

Prazo determinado, pj haveng,

4.10 Rescisdo por violagdo do contrato de concessio comercial

Entre o fabricante e o concessionario estabelecem-se obrigagdes e direitos reciprocos,
de sorte que a concessdo mercantil deve ser havida como bilateral, dentro da classificacio
tradicional dos contratos.

Como ressalta Heriberto S. Hocsman, “el contrato de concesion comercial es un con-

trato bilateral, oneroso, consensual, conmutativo, no formal, de tracto sucesivo, principi.
nominado, atipico, de empresa, de colaboracion”,’

A natureza sinalagmitica do contrato de concessio comercial submete-o ao principl

cto resolutdrio tdcito a que alude o art. 475 do CC, em que se prevé que:

113 . . . i ~ 0
A parte lesada pelo Inadimplemento pode pedir a rescisdo a resolugdo do contrat

se nao preferir exigir-lhe o cum

i : {zacdo
primento, cabendo, em qualquer dos casos, indeniz
por perdas e danos”,

do pa

(15)

a . ), D’[
STJ, 3. T, Agln 450.165-MG, decisio do rel. Min. Ari Pargendler, j. 17.10.20°
25.10.2002.

HOCSMAN, Heriberto S Op. cit., p. 47.

(76)

L
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. Mesmo que o contrato bilateral nio cuide diretamente da clusula resolutdria, o princi-
pio legal que dela se ocupa incide: “aun en el caso de ausencia de ese pacto (ley comisoria)
si en definitiva se configura el incumplimiento del deudor, entrari en juego (facultativamen-

te), a través de una expresa declaracién de voluntad de la contraparte, el pacto comisorio
tdcito o legal™.”

Tratando-se- de um direito potestativo que nasce de expressa previsdo legal, ndao tem
o contratante prej_udlcado de dar pré-aviso e de apresentar outras razdes para justificar a
rescisdo além da infragdo contratual praticada pelo inadimplente. O efeito resolutério, na

espécie, “deriva del contenido del contrato, condicionado por el incumplimiento (y su gra-
vedad) del deudor™.™

Nao havendo diivida de que o pacto comissério legal incide sobre o contrato de conces-
s . 9 ¥ ~ . -~ ”

sdo comercial,” ¢ inegdvel a faculdade que tem o concedente de proceder a rescisdo do vin-
culo contratual sem indenizaco e sem aviso prévio, quando o concessiondrio infringir gra-
vemente suas obrigacdes convencionais. In casu, quem tem direito a perdas e danos € o con-
cedente e ndo o concessionério (CC, art. 475).

Nesse sentido € a jurisprudéncia do STJ:

“Concessdo comercial — Rescisfio do contrato — Justa causa.

Demonstrado no processo que a concessiondria dera causa A resili¢do do contrato, des-
cabe o0 pedido de indenizagiio” ¥

Justifica-se, por isso mesmo, a dispensa de pré-aviso pelo concedente sempre que
“mediar un incumplimiento grave de la otra parte” ®' A resolugdo do contrato bilateral infrin-
gido pelo devedor somente depende da manifestagio de vontade da parte prejudicada. Mani-
festada esta, seus efeitos operam de imediato, ou seja, desde que, com apoio nas regras con-
tratuais, a resilicdo seja comunicada ao inadimplente.®

No mesmo sentido se posiciona a doutrina francesa ao afirmar que “a exigéncia de
um aviso prévio escrito ndo se aplica no caso de existir uma cl4usula de resili¢io por ine-

xecugdo”, que denote falta grave ou possa gerar responsabilidade do fornecedor perante
terceiros.®

(n

MORELLO, Augusto M. Ineficacia y frustracion del contrato. La Plata/Buenos Aires:
Platense/Abeledo-Perrot, 1975. p. 124-125.

78 HOCSMAN, Heriberto S. Op. cit., p. 223.

@ Idem, ibidem, p. 224.

@ STJ, 4. T., REsp 79.636-RS, rel. Min. Ruy Rosado de Aguiar, Ac 27.02.1996, DJU
22.04.1996, p. 12.579. “A rescisdo contratual expressamente prevista em contrato nio
configura o ilicito, a culpa e o nexo de causalidade, elementos indispensaveis da obriga-
¢@o de indenizar, que seja por danos materiais ou morais (...). Trata-se, portanto, de con-
trato de distribui¢do com prazo determinado, ndo havendo que se falar em indenizagio
quando ele chega ao seu fim” (STJ, 3.* T., Al 450.165-MG, decisdo do rel. Min. Ari
Pargendler, de 17.10.2002, DJU 25.10.2002).

@ HOCSMAN, Heriberto S. Op. cit., p. 222.

2 Jdem, ibidem, p. 222, nota 9.

) BEHAR-TOUCHALIS, Martine; VIRASSAMY, Georges. Op. cit., n. 348, p. 161-162. Os
autores citam diversos acérddos da Corte de Cassagdo francesa no sentido de que a resolu-
¢do de pleno direito por inexecugdo contratual se admite como licita, respeitada a boa-fé e
a lealdade entre os contratantes.
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4.11 Inaplicabilidade das Leis 4.886/1965 ¢ 6.729/1979 aos Contratos g4, disp
em geral tnb“'ﬁg

A Lei 4.886/1965, relativa ao contrato de representac\;io comercial, ¢ 4 i6
referente & concessdo mercantil de veiculos automotores, as vezes sio invo‘?adas .7?_9“979
das sobre contratos comuns de distribui¢@o, concessao mercantil ou frap quia em;::rn de%L
pretexto de analogia.® ' o sy,

Deve-se lembrar, porém, que a lei que cria regime Jl.}ndlco €xcepciong] Para ypy, ..
de contrato nao se presta a servir de pad_réio para generalizar a normg especial nelam S‘”ﬁm
pois isso importaria contrariar sua propria natureza, tornando regra gera| aquilo quecg?h.
lador quis dispor apenas a titulo de excegao. €gis.

Nessa ordem de idéias, Orlando Gomes considera praxe “condengve]”
tencas que procuram solucionar litigios acerca de contratos a luz do “esque

5 5 s . i . ma de cmhzz
tipicos, em vez de recorrerem aos principios gerais do direito contratual” 8
A analogia para contratos atipicos e genéricos somente € possivel com outros i
que seguem regras gerais € nao para aqueles que o legislador, intencionahneme, apartoy
campo comum da regulamentagao obrigacional. Merece ser lembrada, a Propésito, 2 ligiog,
Torrente, para quem:

ade

“Os casos nio previstos pelas normas de exce¢io sio disciplinados pelas ge cariter
geral, ndo justificando, portanto, a analogia”.®
Limongi Franga, seguindo 0 mesmo principio, também ressalta:

“Nas leis de ius singulare, de cariter excepcional, conforme a doutrina, nio pode cop.
portar decisao de semelhante a semelhante” ¥

Dentro desse enfoque, a Lei 4.886, de 1965, € afastada do campo do contrato atipico
de distribuigdo ou concessdo comercial. Aquela lei teve a fungéo de criar um contrato iy
€O, qual seja o de representagio comercial no qual o espirito do instituto gira em tomo &
um agente nao autdbnomo, ou de escassa autonomia perante os negoécios agenciados, en-
quanto 0O que caracteriza a distribui¢io € justamente a completa autonomia juridica do
concessiondrio nas operag¢des de revenda. Com efeito, a Lei 4.886, além de ser norma ex-
cepcional, conceitua o representante comercial como o intermedidrio “que age em nome ¢
por conta da empresa representada, ndo sendo atingido pelos negécios que agencia”.* Ji
O contrato de concessao comercial, figura atipica da praxe comercial moderna, pressup®
varias empresas atuando conjugadamente na fabricacio e revenda de certo pmd0{0, mas
todos mantendo “sua independéncia econdmica € autonomia juridica”.?® O concessiondn?

ndo agencia vendas para o fabricante. Compra produtos deste e os revende ao consumider
final, por sua conta e em nome proprio.

1 191 ] Py A . 3 3 1 ibe'\
As leis especiais em questio preveem, no dmbito de sua regulamentagao, indeniza

L. S ipdte-
aplicdveis objetivamente, sem o pressuposto da infragio legal ou contratual, para a hipe
se de extin¢do do contrato.

> GOMES, Orlando. Op. cit., n. 74, p. 102.

*  TORRENTE, Andréa; SCHILES
Giuffre, 1995. p. 25-26.

*7  LIMONGI FRANCA, R. “Analo
1977. vol. VI, p. 202.

REQUIAO, Rubens. “O contrato de concessio..
& Idem, ibidem, B 21,

) Milao®:
INGER, Piero. Manuale de diritto privato. 4. €4-

) .y - - Saral*
gia”. Enciclopédia Saraiva de Direito. Sao Paulo

s Eit P 23,

 d




DOUTRINA CIVIL - PRIMEIRA SECAQO 67

Do mesmo modo, o franqueado ndo exerce atividade de intermediagéo. Ele préprio
contrata, por sua conta e risco, com o consumidor a venda de bens ou a prestagdo de servigos.
Tem inteira liberdade de gestdo de estoques, de custos e de lucros. Nio age, destar?e, por
conta do fornecedor, nem agencia negécios para este. E proprietirio dos bens que aliena, e
presta pessoalmente 0s servigos contratados. Por outro lado, o franqueado tem acesso a va-
liosos bens que integram o fundo de comércio do franqueador: a marca, o aviamento, ou parte
dele, que se transmite com o know-how, e uma clientela jé cativa ou potencial.

Nos referidos contratos de distribuicdo, ademais, tanto os investimentos requeridos
quanto a duragao do contrato so elementos que integram a equagio econdmica estabelecida
pela autonomia da vontade, que visa a atender todas as expectativas econdmico-financeiras
dos contratantes.

Ao contrério do que ocorre na representagio comercial, nos contratos de distribuigio
ha uma comutatividade equilibrada entre as prestagdes e os beneficios que impedem a iden-
tidade essencial entre estes tipos contratuais e a representagdo comercial.

Os dados tipificadores do contrato de representagdo, destarte, jamais poderiam ser con-
siderados “elementos preponderantes” para permitir a assimilagdo da concessao comercial
ou da franquia pela representagio comercial, como adverte Rubens Requi&o.”

Precisamente, por representar o contrato de concessido um contrato de configuragdo
propria e objetivos especificos, conclui Waldirio Bulgarelli que ele “ndo se ajusta ao contrato
de representac@o comercial autdnoma, conforme disciplinado pela Lei 4.886, de 09.12.1965,
pois o representante é um intermedirio que age em nome e por conta da empresa mandante,
consoante se deduz da defini¢éo do art. 1.° da citada Lei 4.886”.%"

O agente, embora colabore no processo de circulagio econémica, o faz fora da cadeia
de produgio e revenda. Sua participagdo € acessdria e externa. “N&o constitui uma parte do
mercado, € um instrumento do operador, para o qual age como mandatério. O concessiond-
rio, ao contrério, € uma parte do mercado; mesmo ligado contratualmente ao concedente, e
sujeito a seguir a politica de beneficiar sua marca, ele é um distribuidor que opera em seu
préprio nome. Resta, portanto, em face do concedente, um antagonismo que opde necessa-

riamente o comprador ao vendedor”.*

Enquanto o contrato de concessdo € atipico e, por isso, sujeito a disciplina geral do
direito das obrigacdes, o contrato de representacdo comercial, no ordenamento juridico bra-
sileiro, € contrato tipico, sujeito a regulamentagio de lei propria e especial (Lei 4.886/1965,
alterada pela Lei 8.420/1992), lei esta que cria uma tutela particular para a parte havida como
mais fraca na relagio contratual, ou seja, o representante. Ha na legislagio reguladora da
agéncia um reconhecido prop6sito de tutela social,” que obviamente ndo se faz presente no
contrato de concessdo comercial ou de franquia empresarial.

Jodo Luiz Coelho da Rocha ressalta a necessidade de distinguir o contrato de conces-
sdo do contrato de representa¢do comercial e justifica sua adverténcia justamente com o fato

©»  REQUIAOQ, Rubens. “O contrato de concessio...”, cit., p. 23.

®)  BULGARELLI, Waldirio. Op. cit., p. 453. '

®»  LELOUP, Jean-Marie. Agents commerciaux..., cit., n. 352, p. 63.

®) " Na legislagdo atual, a agéncia assume uma qualificacdo bipartida entre “a) de uma parte,
uma natureza que tende a se afastar do mandato, € a garantir uma mais ampla independén-
cia a0 agente; e b) de outra parte, a defini¢do de um regime muito protetivo, préximo ou

mesmo assemelhdvel a um regime de direito social” (FOURNIER, Frédéric. L’agence
commerciale. Paris: Litec, 1998. p. 29).



68 RT-825 - JULHO DE 2004 - 930 ANQ

. . 113 \ .
de ter a ordem juridica brasileira optado por “emprestar a representacgy .
ter mais tutelar, provavelmente em aprego a dependéncia maior dg o
a0 04
te para com aquele que o credencia”,

O principal elemento de tutela ao representante comercial, outorgado pejy ..
estd na garantia de valores minimos de ressarcimento a que o representa
de rompimento do ajuste sem justa causa.

Dai a jurisprudéncia assentar que “ndo admitiu a Lei 4.88¢ 5 TeSCiso gy, .
deniincia vazia, sendo, por essa razdo, ineﬁcag nos Icontratos .de I€presenty, 0 ltraﬁa, 0y
clausula que autorize o representado a rescindir o ajuste sem Indenizar” 9 OmeFCial )

Nos auténticos contratos de concessio ou distribui¢io, outrg & 0
0 concedente e o concessiondrio. Inexistindo a subordinagio negocial PrOpria gy rflnto el
¢ao, o vinculo obrigacional mantém-se flexivel e o revendedor por conta Prépria ng r
amparado pelas diretrizes protetoras da Lei 4.886/1965. O rompimento do Contratoos hy
to, seguird os principios comuns do direito das obrigagdes, cabendo s partes regyj. Porg,
maior liberdade, as cldusulas negociais a respeito da matéria, e, cgp

Enfim, ndo basta a ruptura de um contrato de distribuicio pelo fab
se sujeite a uma indenizago, tal como se d4 no contrato de representag
lacionamento entre concessionério ou franqueado e fabricante, a inden;
tarifada em lei e somente acontecerd se houver conduta censurével, por
tipificdvel como abuso no exercicio de direitos. Nessa hipétese havers
capaz de justificar a imposi¢fio do pagamento das perdas e danos sup
dor. Mas nessa hipétese somente se ressarcirdo prejuizos efetivos, val

tos € comprovados em juizo e ndo uma quantia objetivamente imposta
tipo contratual diverso.

Cre a]
merg; €y
“MClange epre: g
¢

My

4.8
0 5€ Sujejtarg nii/]%s’
Cag

relaciong

TiCante, parg Que glg
a0 Comerci] Nog.
Zagao evenfyy| N ¢
Parte do denunciame
Inexecucio contramaf
ortados pelo distriby;.
e dizer, dangg concre.

por lei aplicgve] , um

Ora, inexistindo lei especifica que imponha dever objetivo de indenizar, qualquer oby;.
gacdo de pagar hd de respeitar os requisitos essenciais do nascimento da responsabilie

civil subjetiva. Ou seja, hio de restar provados o ato ilfcito culposo, o dano e o nexo cag
que ligue o primeiro ao segundo.

A resiligdo do contrato, por si s, ndo autorizar o ressarcimento, ainda que imotivady
O 6nus da prova do dano € do distribuidor, dentro da regra do art. 333, I, do CPC.

Tampouco pode pretender-se submeter o universo das concessoes comerciais e demais
contratos de distribuigdo ao regime estrito da Lei 6.729/ 1979, concebido que foi como ki
excepcional para disciplinar apenas um segmento da economia ~— a producfio e revenda de
veiculos automotores -, em que situagdes especialissimas exigiram disciplina também es-

pecialissima e muito peculiar a0 volume de recursos e tipo de investimentos que se exigen
do revendedor de automéveis.

Toda a doutrina que se deteve sobre o exame do contrato de distribuigdo chegou a um

86 conclusdo: a Lei 6.729 é especial e nio pode ser aplicada, analogicamente, a situagdes 4
ndo correspondem ao seu objeto.

. . B} - ’ er-

Destina-se a lei em questao a regular somente a relacdo juridica especifica Uayii((i)atﬂ—
tre os produtores e distribuidores de veiculos automotores de via terrestre como se Ve &0
to clarissimo de seu art. 1.°. Claudiney de Melo observa, ainda, que:

ial - 10
" ROCHA, Jodo Luiz Coelho da. “Representagio comercial ¢ distribuigdo comercid

porténcia dos tracos distintivos”. Revista de Direito Mercantil 101/116.
5 RT 489/159.

A
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“A distﬁbuigﬁq _nela r’e_gulz‘lda difere substancialmente da distribuigdo objeto deste
estudo a partir da idéia politico-ideolégica que norteia uma e outra. Aquela dispde cogen-
temente que toda e qu~alquer Comercializagﬁo de veiculos automotores de via terrestre rea-
lizar-se-é SOb_ 0011065330 comercial, sendo, em conseqiiéncia, vedada qualquer outra forma
Je comercializagao daqueles veiculos, inclusive a venda direta pelo fabricante; enquanto a
distribuigao objeto deste qstudo, observado o axioma da Justica concreta, é sempre livre-
mente contratagia por fappcante e distribuidores, segundo suas respectivas conveniéncias,
facultado ao primeiro utilizar-se de outras formas de comercializagio, diretas ou indiretas.

Sem razdo, portanto, uma certa doutrina que procurou estender, & distribuicdo em geral,
s normas especificas da Lei 6.729/1979. Pretender aplic4-las analogicamente, como salien-
tou Miguel Reale (parecer de 23.01.1983), ‘equivaleria a converter o intérprete ou aplicador
da lei em um legislador supletivo, tornando genérica uma lei expressa e explicitamente apli-
c4vel as concessdes que tenham por objeto veiculos automotores terrestres’”.%

Outra licao :1mp0rtante contra o uso analdgico da Lei 6.729, que a pudesse transforméa-la
em estatuto genérico de todas as concessdes comerciais, ¢ a ministrada por Waldirio Bulgarelli:

“Com uma regulamentag@o amplamente especificada ndo tardaram certas tentativas de
aplicacdo analdgica de seus dispositivos (Lei 6.729/1979) a outros tipos de concessao para
produtos diversos de vefculos e tratores, como os de distribuigio de bebidas, remédios etc.
o que nos parece incabivel. E que ndo hd lacuna, como se pretendeu, pois que 0s demais tipos
de concessdo ou distribui¢do néo-regulamentados estéo no amplo campo da liberdade con-
tratual e terdo de ser regidos pelo sistema da teoria geral dos contratos que se encontra
tanto no Codigo Comercial como no Cédigo Civil””

Outro ndo € o magistério de Arnaldo Rizzardo, para quem outros produtos industriali-
zados, que ndo os mencionados no art. 3.° da Lei Especial de Concessdo Automobilistica,
podem perfeitamente ser objeto de contrato de concessdo comercial, mas:

“A tais convengdes tio-somente ndo se aplica a Lei 6.729”.%

E o que decidiu o TIPR, in verbis:

“A analogia para contratos atipicos e genéricos somente é possivel com 0s outros ins-
titutos que seguem regras gerais e ndo para aqueles que o legislador, intencionalmente, apar-
tou do campo comum da regulamentag@o obrigacional (...). Conclui-se, pois, que aos contra-
tos de distribuido de bebidas e outros produtos em geral ndo se aplicam as disposi¢des da
Lei 6.729/1979, posto que sdo disposi¢des especiais, de incidéncia restrita aos seus respec-
tivos objetos, ndo sendo possivel, por critério analdgico, tornar regra geral o que o legislador
houve por bem tratar apenas como regra especial”.”

Nio h4 noticia de discrepancia jurisprudencial sobre o tema. Além de outras decisdes
de Cortes Estaduais'® sobre a matéria, o C. STJ, mais elevada autoridade na interpretacdo da
lei federal, j4 se pronunciou acerca da questdo, consignando de forma categdrica que:

©  MELO, Claudineu de. Op. cit., n. 30, p. 41; REALE, Miguel. Temas de direito positivo. Sao
Paulo: Ed. RT, 1992. p. 86-88.

) BULGARELLI, Waldirio. Contrates nominados: doutrina e jurisprudéncia. Sdo Paulo:
Saraiva, 1995. p. 476.

® RIZZARDO, Arnaldo. Contratos. Rio de Janeiro: Aide, 1988. vol. III, p. 1.325.

“ TJPR, 5.* Cam. Civ., Ap 64.897-7, rel. Des. Fleury Fernandes, acérddo uninime de

19.02.1998.

TAMG, 5 Cam. Civ., Ap 228.699-9, rel. Juiz Lopes de Albuquerque, ac6rddo uninime de

19.06.1997.

(100)




70 RT-825 — JULHO DE 2004 - 93° ANQ

“Contrato de distribuigdo relativo a informdtica —-l Imposmbilida.:ie de plic,
gica de disposigdes contidas na Lei 6.729/ 19:I9, a estab_e lecer uma regulamenta o o qQ
sima para as relacdes pertinentes ‘a concessao comercial entre Pr0dut0rps e digt us_pecla]i&
veiculos automotores de via terrestre’. Trata-se de dlplo_ma que eStatu.l COnjunyg nldo
particularmente distinto do direito comum, Cflando s1g£11ﬁcatu_ras Tesrigges =, °"nat%
vontade, que nao se hdo de estender a situagdes nele ndo previstag” 1o Moy,

Em suma: aos contratos de distribuigio em gerz}l n'z'mA se_aplicar-n as Lejg 4 -
6.729/1979, porquanto ambas sdo Leis Espeffla}S, de incidéncia Testrita aqgq Seus o, / 1965 :
objetos, nao sendo possivel, por critério analégico, tornar regra geral o queo|

; pectivos
ial eglslad(,rh
ve por bem tratar apenas como regra especial. %

4.12 A sistemdtica do novo Cadigo Civil

Hé quem considere o contrato de concessio comercifil sujeito 3 disciplip, doc
to de agéncia (arts. 710 a 721), porque o novo Cédigo Civil teria reunido nyp, 361 l_ntra.
contrato de agéncia e de distribuigdo. "

g meo
Dessa visdo do novo direito positivo as conclusdes extraidas foram:

2) 0 art. 720 do novo CC asseguraria a0 distribuidor (concessionrio), ¢om COntrarg
Prazo indeterminado, no caso de dentincia pelo concedente, um avisg prévio de noven, dide_
mas a dentincia deveria, também, respeitar um prazo suficiente de duragio contratyy| paf;;
amortizar os custos de seus investimentos;

b) o concessionério dispensado sem justa causa e com Prazo exiguo de pré-avisg terig
direito a uma indenizago pelos prejuizos causados pela inobservancia d

2 Mg | €O Prazo necessriy
amortizacdo dos investimentos feitos em fungo da distribuigio comercia] (art. 720 ¢ pay, lin;

¢) a regulamentacio, em termos claros, do novo Cédigo Civil, a Tespeito dos ressayg;.
mentos a que tem direito o distribuidor “poe fi i

b

d) “a dendncia é meio licito de por termo ao contrato
preenchidos alguns requisitos, como a boa-fé e concessio
de acordo com a natureza do negécio e com

As conclusées sio objetivamente ¢
contrato de agéncia e distribui¢do nao p
trou em obra & parte, nio cuidou da co
arts. 710 a 721.105 A distribuigdo ali m
cia. O agente ¢ que pode ser simples

por tempo indeterminado, desde que
de prazo de aviso prévio suficiente,
0 vulto dos investimentos do distribuidor”

orretas, mas a fundamentagdo nos dispositivos do
rocede. E que o Cédigo, conforme j se demons-
ncessdo ou revenda, quando estatuiu as regras dos
encionada € simples acessério do contrato de agén-
agente ou agente-distribuidor, O negdcio principal

" STI,3°T, AgRg 43.329-3-SP, rel. Min. Eduardo Ribeiro, acérdo unanime de 15.03.19%,
DJU 16.05.1994.

19 LILLA, Paulo Eduardo. “O abuso de direito na deniincia dos contratos de distribuigdo: 0
entendimento dos tribunais brasile

. & . 193 2 1 i

oS € as disposigdes do novo Cédigo Civil”. Disponive
em: <http://www.socejur.com.br/artigos/contratos.doc.>. Acesso em: 29 jul. 2002.
Idem, ibidem,

Idem.

(103)
(104)

19 Comentdrios qo Caédigo Civil brasileiro, cit.
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regu]améntadt.) éa medla@io ou agel_lciamento de negécio de interesse do preponente. 0]
ggente 56 pratica atos quando excepcionalmente autorizado a concluir contratos, em nome
¢ por conta dg preponel_lte. Nunca se torna um revendedor auténomo. Nunca, pois, serd um
concessionéflo cqme}‘01§l.~Logo, nao se pode estender regra prépria e especial do contra-
10 de agéncia € dlStl'lbUl.gaO para com elas pretender a tipificagdo do contrato de conces-
§30 OU revenda mercantil. Este continua atipico, mesmo apés o advento do Cédigo Civil
¢ 2002, a nd0 Ser no €aso de fevenda de veiculos, mas nio por for¢a do Cédigo, e sim da
Lei 6.729/ 1979, que como lei especial, entretanto, ndo pode ter seus preceitos estendi-
dos a outros contratos de concessido ou revenda mercantil,

N&o se podepdo, entdo, confundir o contrato de concessio comercial com o de agéncia €
distribuigao, O regume de Tuptura por dentincia do primeiro haver4 de ser encontrado nas regras
erais dos contratos, € mais especificamente no art. 473 do novo CC, assim concebido:

«“Art. 473. A r?,sih'géo unilateral, nos casos em que a lei expressa ou implicitamente 0
permita’ opera mediante dentincia notificada i outra parte.

Paragrafo uinico. Se, porém, dada a natureza do contrato, uma das partes houver feito in-
vestimentos considerdveis para a sua execugdo, a dentincia unilateral s6 produziré efeito de-
pois de transcorrido prazo compativel com a natureza e o vulto dos investimentos”.

O sistema do Cddigo aplicével aos contratos de concessdo comercial sem prazo certo
de duragdo é, nos termos do art. 473, o que permite ao concedente fazer extinguir a relagao
negocial mediante potiﬁcagﬁo, independentemente de motivagio especial ou de imputagao
de falta a0 concessiondrio.

Dever, contudo, dar-lhe pré-aviso com a antecedéncia prevista no contrato, ou, em
sua falta, estimado de forma razodvel para permitir ao concessiondrio o encerramento de
sua atividade e sua reorganizag¢do em outro mister, se for o caso.

Isto ndo quer dizer que o prazo de pré-aviso seja sempre o necessério para amortizar os
investimentos do concessiondrio. O que a lei quer é que antes da denincia ja tenham sido
amortizados os investimentos feitos em fungdo da concessdo. Se isto ja ocorreu, o pré-aviso
serd 0 que se apresentar razodvel apenas para o encerramento da relagéo contratual. Como é
6bvio, terd de guardar propor¢do com o vulto e a complexidade da empresa e do negdcio.

Feita a dentincia antes do prazo de amortizagio dos investimentos, o concedente res-
ponderd pelos prejuizos equivalentes a prematura ruptura do vinculo. A deniincia, porém,
ndo perderd sua natural eficécia, ou seja, o contrato estard definitivamente extinto. Entre as
partes subsistird apenas a relagdo obrigacional que resultard na indenizagdo dos prejuizos
acarretados ao concessiondrio pelo ato abusivo ¢ ilicito praticado pelo concedente.

4.13 Conclusdes acerca da responsabilidade civil na cessagdo do contrato de
concessdo comercial

Mais que mero vinculo entre créditos e débitos, o contrato € a manifestac3o juridica de
uma operagdo econdmica que promove a circulago de riquezas, o desenvolvimento econd-
mico e o progresso da comunidade.

Os modernos contratos de distribui¢do desempenham relevante fungdo de adequagdo
da produgdio as necessidades do consumo; possibilitam a entrada de pequenos ¢ médios
empreendedores no livre mercado, ampliando a saudével concorréncia, geram empregos e
Impostos e garantem o acesso de consumidores a produtos € servicos de elevada e permanen-
te qualidade, a custos racionalmente reduzidos.
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No desempenho coordenado e integrado da distribuigdo, og diversog it
assimilando tecnologia desenvolvida e testada pelo fornecedor Ou obede Cendgrantes &
mento minucioso, em conjunto com O forpecedqr aufel_fem 0s lucrog da ativi(;) A upy, .
repartindo-a conforme a equagdo econﬁxm_ca eleita no Instrumento fippy,,, o dad-e
por ambos e durante o tempo que convencionaram como Justo e r

. e L
azoaVeI Parg OVrﬂ Vo clal'
investimentos necess4rios.

Dai ndo se poder negar que, extinguindo-se o contl_’ato ao atingir ¢ (e 3
qualquer dano ou lucro cessante que uma das partes eXperimente € ref],
um direito subjetivo, que nio gera para o seu titular nenhl_lm dever de
causa econdmica e juridica para se desvencilhar do relacionamento contragyg) eXaLSn'tsm i

0,

Nem ha fundamento de direito que justifique pretensio tendente 5
mente a relagdo juridica extinta naturalmente pelo decurso do Prazo cop
tratos cuja vigéncia tenha se indeterminado, a denitincia, desde que exer
zoavel aviso prévio, previsto no instrumento contratual ou compative
¢mpreendimento e a duracio do relacionamento das partes, respeitando-g
cipios da boa-fé e da lealdade entre 0s contratantes, € meio licito d
que, tal como o decurso do prazo ajustado, afasta qualquer direito

O Cony
s . enc-
eX0 licito g &Xergy M.
Indenj zar, po; Clejy &

€
tl:atad()_r fg?::)sa
C1da megg "
1 Com ¢ vl da.
e. destane 08 ne v
€ eXtingdo ¢, v

: 3 fncu]
de Indenizacq oy

~ : . ou
tensao de perenizar o vinculo., e

A responsabilidade civil do denunciante sé nascers se restar cabalmente COmproyagy,
infringéncia aos deveres do contratante, segundo os ditames do contr

segur nes do ato, da lei ou dog ey,
res laterais de conduta impostos pelo principio da boa-fé. Tais e mplementos poden :

aferidos pelo julgador no exame de préticas comerciais que se mostrem abusivas, desje;;

incompativeis com a conduta que se espera de um comerciante probo e honesto.
Nunca, porém, poders ser imposta qualquer indenizagdo obijetiva, independentemen;

de culpa, ao fornecedor em prol do distribuidor, porque nio h4 lej que assim o obrigue. A

elementos hd de vir prevista em lei, em face do principio da legalidade consagrado na Carta
Constitucional.

As previsdes de indenizagdes Pecunidrias tarifadas elencadas em leis especiais, regul-
doras de contratos especificos, tais como 0 de representagdo comercial e o de concessio
venda de veiculos automotores de via terrestre, nfio incidem sobre os demais contratos &

bl

s . e . sendv ™",
responsabilidade subjetiva, mediante apuragio do abuso de direito (CC, art. 18731.0 ercic
to que nao constitui ato ilicito, nem indyz responsabilidade civil, o ato praticado

regular de um direito reconhecido (CC, art. 188, n. 1).
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Nio havendo vicio de consentimento, nem ofensa aos bons costumes ou a lei, ou qual-
quer abuso cometido por uma parte contra a outra na estipulagdo de cldusula leonina, o con-
trato obriga a ambos os contratantes, com forga de lei, em todas as suas estipulagoes. “Les
conventions légalement formées tiennent lieu de loi a ceux que les ont faites” (Cédigo Civil
francés, art. 1.134. Do mesmo sentido é o art. 1.372 do Cédigo Civil italiano). Vale dizer: “as
partes devem submeter-se a lei do contrato, da mesma maneira que estao obrigados a incli-
nar-se diante da lei propriamente dita”.'® Escoado o termo previsto no ajuste, ou ainda ope-
rada a dentincia pelo fabricante, com a antecedéncia prevista no contrato, ou a que as praxcs
e os costumes mercantis impdem, legalmente extinto estard o contrato, € 0 distribuidor néo
ter4 direito a impor sua renovagio contra a vontade legitimamente manifestada pelo co-con-
tratante. Pacta sunt servanda.

Em face da legitimidade da conduta do fornecedor e da auséncia de preceito de lei ex-
presso que dé origem a uma obrigagdo indenizatéria, o exercicio regular da resili¢do do con-
trato de distribuigdo, precedido de aviso prévio, ou a recusa a sua renovagao, quando expira-
daa vigéncia inicialmente prevista, é fato juridico que ndo enseja responsabilidade civil, porque
sustentado em razdes econdmicas e sociais que o direito ampara.

Realmente s6 se hd de pensar em indenizagdo ndo pela simples extingdo ou mera de-
niincia do contrato de concessdo comercial, mas pelo abuso do direito eventualmente prati-
cado por um contratante contra o outro, como nas rupturas abruptas e desleais, em que nao se
respeita 0 prazo necessdrio para compensagio dos investimentos exigidos do contratante, ou
ndo se d4 um aviso prévio compativel com o vulto e a complexidade do negdcio.

5. EFEITOS DA DENUNCIA UNILATERAL DA CONCESSAO COMERCIAL

E de ressaltar que a conseqiiéncia ligada ao rompimento abusivo do contrato por prazo
indeterminado seré a responsabilizagdo civil do contratante denunciante. Jamais a invalidade
do ato de dentincia. Com efeito, a ilicitude da resolugdo ser4 sancionada “non par la nullité,
mais par la responsabilité de I’auteur de I’abus”.'” Ou seja, nos contratos a tempo
indeterminado, configurada a abusividade do ato de extingdo do ajuste “viene preso in
considerazione dalla dottrina e dalla giurisprudenza il diritto del concessionario ad
un’indennitd per il receso abusivo”.'®

Ainda que abusivo, o efeito da extin¢do se opera em respeito ao principio da liberdade
de desvinculagdo de uma parte dos contratos indeterminados pela tao-s6 manifestagao de
sua vontade. Todavia estard sujeita a0 pagamento de uma indenizag@o que, na hipétese do
contrato de concessdo de veiculos, ndo esté sujeita a tarifagdo legal, porquanto neste aspecto
a lei é especial merecendo interpretacdo restritiva.

Niio &, nestas hip6teses, juridicamente possivel buscar o contratante que se reputa preju-
dicado a subsisténcia do vinculo contra a vontade da outra parte, porquanto tal atenta contra a
liberdade, assegurada constitucionalmente. Muito menos ha que falar em invalidade, ou nuli-
dade do ato de dentincia. A nogdo é incompativel com a ilicitude, pressupondo para sua decla-
racio se esteja diante de ato juridico licito. Ou nas palavras de Marcos Bernardes de Mello:

“Porque a vontade constitui o elemento cerne do suporte fatico, somente os atos juridi-
cos (= atos juridicos stricto sensu € negocios juridicos) passam pelo plano da validade.

(106 JOSSERAND, Louis. Derecho civil. Buenos Aires: Ejea, 1950. vol. I, t. II, n. 246, p. 181.
10 BEHAR-TOUCHAIS, Martine; VIRASSAMY, Georges. Op. cit., p. 158.
(o8 BALDI, Roberto. Op. cit., p. 110.
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Liss)
Quanto ao ato ilicito lato sensu, (...), apesar de apena§ se tratar de condy
um contra-senso considera-lo nulo, porque apenas be_neﬁmana O agente infrgy. %bé
¢, na verdade, uma san¢do, uma puni¢ao que visa a privar _das vantagens que S‘; ahdade
Jjuridico aquele que o pratica contrariando as normas 2ur1d1cas_ Ora, 0 ato ilicito A Obtg
como efeito especifico, uma penalidade, e, por isso, té-lo como nulo im

. b O implicarig e, . “Migy i
ao infrator, uma vez que, de ordinario, a invalidade acarreta a Ineficécia do ato Pup;
..)

Por isso, somente atos juridicos licitos passam pelo plano da validqg

. . de ond :
faz a triagem entre os vélidos e os nfio validos (= invalidos)” 100 i dlfeito
A sang¢do para o abuso da extingdo do contrato de concessio (ilicito) ¢ , respo
zacdo civil, criando para o autor do ato o dever de indenizar, nunca a invaljdaggo arIlsabl]i.
belecimento do statu quo: subsisténcia do vinculo. 4 Testy

Exatamente a vista da impossibilidade de se manter em Vigor um contratg
contra a vontade do outro contratante, que a jurisprudéncia brasileira tem repelido tengy
no sentido de bloquear a extingdo e impor judicialmente a subsisténcia do vinculo: i

“E descabida a decisao liminar, proferida em medida cautelar inominada, que gpy;
uma das partes a continuar cumprindo contrato ja expirado e contra a sua vontade. A Constiti?f
¢ao Federal expressamente consagra o principio da legalidade, ao prescrever que “ningué ger;
obrigado a fazer ou deixar de fazer alguma coisa senio em virtude de lei’ (art. 5.°, ID). (.)A
questdo da prorroga¢do do contrato de revenda e distribui¢do pactuada entre a5 partes (3
deferir a liminar o magistrado garantiu a continuidade das atividades contratadas) nio poge
afrontar o principio da autonomia contratual e da liberdade de contratar” 110

“Se a cldusula contratual previu apenas uma prorrogagao por igual periodo, obviamer.
te que chegado a seu termo tal prazo, houve prorrogacao da vigéncia do contrato por prazo
indeterminado. Ndo pode prosperar pretensdo deduzida em juizo de prorrogar avenga priva-
da, procurando invalidar e impossibilitar direito decorrente do direito de qualquer das partes
romper o contrato, por denincia vazia, mediante notificagio (...).”'"!

Em suma: havendo lesdo injusta na dentincia do contrato de concessao mercantil, ndo
ha direito para qualquer das partes de forgar o seu restabelecimento por meio de medjda. cat-
telar ou antecipatéria. O que se admite é apenas o exercicio da pretensdo a competente inde-
nizacdo de perdas e danos, que a nenhum titulo Justifica antecipacio de um efeito (a prorro-
gacao do contrato) que nem mesmo a sentenca final de mérito lhe podera proporcionar.

demlnciado

; 50 Paule:
®  MELLO, Marcos Bernardes de. Teoria do fato juridico: plano da validade. 2. ed. 530

Saraiva, 1997. p. 15-16. 97, JUB
TIPR, 4.* Cam. Civ., Al 12425, rel. Des. Anténio Lopes de Noronha, j. 11.08.199
— Jurisprudéncia Informatizada Saraiva, n. 29. JUIS -
4 TJPR, 3.* Cam. Civ., Ap 16519, rel. Des. Rosene Arao de Cristo, j- 21.02.2000, s Cit

Jurisprudéncia Informatizada Saraiva, n. 29. No mesmo sentido: 1.° TA(;;SSf’Jurispf”‘ ﬁ
Civ., MS 0667380-1, rel. Juiz Roberto Caldeira Barioni, j. 16.04.1996, J '

déncia Informatizada Saraiva, n. 29.

(110)
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