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mente contrai a obrigagio de pagi-la (RA), em solidariedade com os ter-
ceiros com quem contratou (RA). »

Tal obrigagio pode ser assumida em relacio a toda a divida ou so-
mente em parte, quase sempre deterninada em percentagem sobre o pre-
juizo do comitente. . ’ L i

O principal objetivo do pacto é servir de estimulo a c.rltfarlosa selecdo
dos negocios, evitando que o comissario, qtraido pela comissio, possa con-
cluir para o comitente negdcios prejudiciais. )

A comissio del credere deve ser estipulada expressamente, nao se
subentendendo nem podendo ser inferida de circunsténcias, como, por exem-
plo, a taxa alta de comissdo. 3

Como a garantia de execuciio do contrato agyava a responsablhda-de
do comissario, recebe ele, de regra, em compensagio, melhores i:omls-
sBes.?! A obrigagiio de garantia cessa se a inexecugdo se dever a fO'I‘QE‘l
maior ou a fato do comitente. Se este ndo satisfaz a prestagéo negessgna a
execucio do contrato, nfio pode 0 comissério responder pela obrigacdo do
terceiro. : . ‘

Contestada a natureza fidejusséria da obrigacgo assumda pf:lo comis-

sario, acham alguns que responde solidariamente pelas obngagoes do ter-
ceiro, mas, verdadeiramente, interessa ao comitente que seja ele devedor
principal que paga por conta daquele a quem vendeu.

31 (RA)Art. 698 do Cédigo Civil (RA).

Capitulo 33

CONTRATO DE AGENCIA OU
REPRESENTACAO COMERCIAL

Sumario: 299. Elementos configurativos. 300. Figuras caracteristi-
cas. 301. Qualificagfio profissional do agente. 302. Agentes, viajantes e
pracistas. 303. Clausula de exclusividade. 304. Obrigagdes e direitos do agente.
305. Direito a retribuigdo. 306. Resiligdo do conirato.

299, Elementos configurativos. A autonomia do contrato de agéncia,
agenciamento ou representacdo esta reconhecida em algumas legis-
lagdes.! Por esse negécio juridico, uma das partes obriga-se, contra retribui-
¢80, a promover habitualmente a realizagdio (RA) de certos negdcios, (RA)
por conta da outra, em determinada zona, de operagOes mercantis, agencian-
do pedidos para esta (RA) e, eventualmente, representando-a na conclusdo
dos contratos (RA). .

(RA) No Direito brasileiro, o tipo contratual em questfio foi regido ini-
cialmente pela Lei n® 4.886/65,% que trata da atividade profissional do re-
presentante comercial anténomo. A nomenclatura desta lei sofreu criticas
em virtude de o contrato nela disciplinado ndo envolver, necessariamente,
representagdo de uma parte pela outra (o que decorre claramente do ari.
1°, caput e paragrafo nico, do proprio diploma legal). Preferfvel, de fato,
designa-lo como contrato de agéncia.

O Codigo Civil de 2002, contudo, alterou profundamente o regime do
contrato de agéncia, ora previsto em seus arts. 710 a 721. Deve-se reco-
nhecer, ndo obstante, que a Lei n® 4.886/65 continua em vigor, seja por ndo
ter sido expressamente revogada, seja em fungdo do disposto no art. 712 do
Cddigo Civil, pelo qual ao contrato de agéncia aplicam-se as regras “cons-

1 Alemanha, Austria, Suécia, Noruega, Dinamarca, Holanda, Ttdlia (Codigo Civil italia-
no), Franga.
2 (RA)Alterada pela Lei n° 8.420/92 (RA).
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tantes de lei especial”. Cabe, entfo, a doutrina e a jurisprudéncia, no silén-
cio do legislador, a tarefa de compatibilizar os dispositivos da lei do repre-
sentante comercial com os do Cadigo Civil.

Em primeiro lugar, da analise comparativa dos dois textos legais pare-
ce nio haver duvida de que se trata do mesmo tipo contratual. Com efeito,
a funcgio econémico-social do contrato descrito no art. 710 do Cédigo Civil
¢ idéntica a do contrato regulado pela Lei n® 4.886/65, a saber, a realizagdo
de determinada atividade (promogio de negdcios em certa area, a conta e,
eventualmente, também em nome de outrem) contra uma retribuigéo.

A disting#o enire eles cinge-se apenas ao fato de que o art. 1° da Lei
n°® 4.886/65 limita a atividade do agente & promog¢3o de “negdcios mercan-
tis”, a0 passo que o art. 710 do Cdédigo Civil de 2002 refere-se, de modo
mais amplo, a promogéo de “certos negécios”. A mudanga deve-se a unifi-
cagdo do direito das obrigagdes operada pelo novo Cédigo.

Desse modo, atualmente o contrato de agéncia encontra-se regulado
precipuamente pelas normas gerais contidas no Cédigo Civil de 2002, mas
também pelas normas da Lei n° 4.886/65. O que justifica a mamitengio de
dois corpos normativos a regular o mesmo tipo contratual ¢ a peculiaridade
da agéncia regulada na Lei n® 4.886/65. Esta, ao contrario do tipo previsto
no Cédigo Civil, tem por objeto a promogdo de negocios mercantis, de modo
a constituir um subtipe do contrato de agéncia. Poder-se-ia cogitar, em tese,
da aplicabilidade da lei do representante comercial a atividade de promogéo
de quaisquer negocios empresariais, ndo somente os mercantis, por forga
do disposto no art. 2.037 do Cédigo Civil. Parece-nos, contudo, que o esva-
ziamento da distingdo entre a agéncia regulada no Codigo Civil e aquela
prevista na Lei n° 4.886/65 ndo foi o objetivo do legislador. Caso contrério,
ndo se justificaria a permanéncia de uma lei especial, nem a observagio
de que ao contrato de agéncia do Cddigo Civil aplicam-se, no que couber,
as regras constantes desta lei especial.’

Dito isto, deve-se analisar a reciproca influéncia existente entre o Codigo
Civil e a lei do representante comercial. Tendo em vista que as regras ge-
rais do primeiro fixam a disciplina béasica do tipo contratual, devem ser con-
sideradas revogadas as normas da Lei n° 4.886/65 incompativeis com as do
Cédigo Civil. E o caso, vg., do art. 31, pardgrafo tnico, segundo o qual a
exclusividade da prestagio, em favor do agente, ndo se presumia caso nio
houvesse ajuste expresso, norma contrria a primeira parte do art. 711 do

3 (RA)ATr. 721 do Cédigo Civil (RA).
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Cédigo Civil; e também do art. 34, que condicionava a resiligio unilateral do
contrato, quando celebrado por tempo indeterminado, a aviso prévio de 30
(trinta) dias, incompativel com o art. 720 do Cédigo Civil, que exige aviso
prévio de, no minimo, 90 (noventa) dias, podendo ser superior quando ne-
cessario em virtude dos investimentos realizados pelo agente.

Por outro lado, dada a peculiaridade do subtipo de agéncia regulado na
Lei n° 4.886/65, somente a ele se aplicario as normas especificas nela con-
tidas, notadamente aquelas relativas a obrigatoriedade de inscrigio do agente
no respectivo Conselho Regional dos Representantes Comerciais. Entre-
tanto, as normas de indole geral constantes da lei do representante mercan-
til poderdo ser aplicadas ao contrato de agéncia cujo objeto for a promogo
de negdcios ndo-mercantis. E o caso, v.g., da regra que enumera as causas
Justificativas da resili¢io unilateral do contrato, contida nos arts, 35 ¢ 36 do
diploma legal (RA).

Entram em sua composi¢cdo (RA) do contrato de agéncia (RA) os
seguintes elementos:

1) a obrigagio do agente de promover a conclusio de
contratos por conta do preponente (RA), também, chamado,
no Codigo Civil, “proponente” (RA);

2) habitualidade do servigo;

3) delimita¢fo da zona onde deve ser prestado;

4) direito do agente a retribuigiio do servigo que presta,

5) exclusividade ¢ independéncia de a¢do.

O trago marcante € a autonomia na prestagio de servigo.

Os direitos e obrigagdes principais das partes ndo revelam, sem outros
tragos, o seu perfil. Dentre os elementos de caracterizagiio, salientam-se: a
estabilidade da relagfo juridica, a delimitagio da zona de atividade, a acdo
auténoma do agente , concessionario, distribuidor ou representante, e (RA),
no tocante a agéncia regulada pela Lei n® 4.886/65, (RA) o registro em or-
gio competente.*

Ha (RA) o agente (RA) de exercer profissionalmente a atividade. A
habitualidade ¢, por outras palavras, necessaria a configuracéo do contrato.

4 V. Rubens Requifio, Do Representante Comercial, p. 32. Sustenta, com Pontes de
Miranda, que sdo distintas as figuras do agente e do representante comercial.
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A relagBo contratnal nfio é de prestagfio Unica, que se esgote com o cum-
primento, mas, sim, de duragio.

O contrato deve delimitar a zona em cujos limites se ha de circunscre-
ver a atividade do agente. Pouco importa sua extensfio. Tanto pode ser um
pais como um distrito, mas a delimitagio é indispensavel. Contrato que nio
a estipule de agéncia nfo é. Nio podem as partes, portanto, prescindir da
determinagdo desse elemento natural do contrato.

A prerrogativa de exclusividade nio ¢ intrinseca a relagdo de agéncia;
tanto para o agente como para o preponente. Admissivel, assim, que se valha
este, contemporaneamente, de varios agentes para a venda de suas merca-
dorias na mesma zona, como nada obsta a que o agente, na mesma circuns-
crigio territorial, promova operagdes para diversos preponentes. Posto se
convencione, de ordindrio, a exclusividade, nfio constitui elemento natural
do contrato. Por isso, permitem as leis que a clansula de exclusividade seja
eliminada. (RA) A inexisténcia de exclusividade, entretanto, deve ser ex-
pressamente pactuada® (RA).

A independéncia da agfo do agente permite distingui-lo do emprega-
do. Nio hd subordinago hierarquica na relagio do representante comerci-
al com o preponente; quando existe, o contrato passa a informar uma relagio
de emprego. Subordinac¢do inexiste, em principio, se entendida na acep¢do
estrita de vinculo de natureza pessoal que implica dire¢do dos servigos a
serem prestados. Subordinagio, entretanto, existe, porque o trabalho do
agente ha de ser executado conforme as instrugdes do preponente,® a quem
deve, a mais, prestar contas da atividade exercida, embora, no seu exerci-
cio, goze o agente de autonomia. Tanto nio existe a dependéncia pessoal
que uma pessoa juridica pode ser agente, o que ndo se admite no conirato
de trabalho, no qual o servigo ha de ser prestado, necessariamente, por
pessoa fisica. Nada impede que quem preste servigos proprios dos agentes
execute a prestagdo na condigdo de empregado. Pouco importa, finalmen-
te, que a lei dispense ao agente protegdo similar 4 de certa categoria de
empregados. A politica legislativa nfo subverte a natureza do contrato nem
atribui a uma de suas partes condi¢fio diversa. :

O Direito alemdo subdivide os agentes em duas classes: os aufdéno-
mos e 0s empregados, inspirando, no particular, o legislador patrio.

5 (RA)ATL 711 do Cédigo Civil (RA).
6  (RA)ATL 712 do Cédigo Civil (RA).
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Tendo, pois, causa especifica e se distinguindo por tragos peculiares, o
contrato de agéncia ou representagiio comercial, outrora inominado, pas-
sou a integrar, como contrato tipico, o elenco das relagdes contratuais espe-
cialmente reguladas nos Cédigos, devido 4 importdncia econdmica que
granjeou, tornando-se usual.

Distingue-se de outras espécies contratuais, tais como o mandato, o
contrato de trabalho, o de prestagio de servi¢os, a mediagio ¢ a comissio.

Do mandato pela natureza da atividade exercida pelo agente, extensfio
de sua responsabilidade e natureza de sua colaborag#io, que nfio é ocasional.”

Do contrato de trabalho, porque a atividade do agente nfo esta subor-
dinada ao poder de comando que tem o empregador sobre o empregado. O
trabalho de agente é autdnomo, mas nem por isso se confunde com o con-
trato de prestaciio de servigo, porque ¢ de cariter duradouro e deve ser
encarado globalmente.

Da mediagiio distingue-se, finalmente, porque os encargos do agente
tém de ser cumpridos habitual, e ndo eventualmente. Ademais, caracteriza-
se a mediacdo pela imparcialidade e porque o corretor nfio tem parte ativa
no contrato.

Por ultimo se distingue da comissdo porque o comissdrio age em nome
proprio por conta de ouirem, enquanto o agenfe nio atua em nome proprio,
nem por conta propria.

(RA) Nio obstante as distingdes apontadas, prescreve o art. 721 do
Cddigo Civil que 4 agéncia aplicam-se, no que couber, as regras do manda-
to e da comissio (RA).

309. Figuras caracteristicas. A exigéncia econdmica de representagdo
em determinada zona dos interesses de industriais e comerciantes sem os
Onus ¢ despesas de uma filial ou outra dependéncia prépria deu causa a
expansio de um contrato inominado que passou a ser regulado com a deno-
minagio de contrato de agéncia.

Virias categorias de agentes se formaram, desde aquele que organi-
zou grande empresa ao modesto trabalhador economicamente dependente
do comitente,

Figuras caracteristicas e atipicas de agentes surgiram, tais como a do
agente depositdrio, a do agente livreiro, a do agente propagandista, a
do agente cinematogrdfico, a do agente esportivo € tantos outros.®

7 V. Baldi, Il Contratto di Agenzia, pp. 32 e segs.

8  Baldi, /I Contratto di Agenzia, pp. 259 e segs., para quem a disting8o reside no objeto
do contrato: no mandate, cumprimento de atos juridicos; na agéncia, atos materiais €,
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O agente depositdrio encarrega-se de armazém (depoésito) do
preponente ou dele préprio, entregando a mercadoria diretamente ao com-
prador. Nio se trata de contrato misto ou coligado ao de depdsito.

O agente livreiro incumbe-se de promover a venda de livros por con-
ta das editoras, mediante comissdo, em determinada zona, geralmente com
exclusividade.

O agente propagandista, utilizado habitualmente na inddstria farma-
céutica, exerce atividade colateral pela distribui¢do de amostras, s6 se ca-
racterizando como trabalhador auténomo se o servigo de propaganda tiver
retribuicdo proporcional ao montante das vendas de produtos dos quais ti-
nha feito a propaganda.

O agente cinematogrdfico ou featral celebra contrato de agéncia
somente quando exerce, por exclusiva conta do autor, uma atividade de
colaboragio continua para a obtengfo de contratos. Distingue-se do agen-
te que se encarrega de promover contratos, em determinada zona, para a
exibi¢dio de produgdes cinematograficas ou teatrais.

Tem igual configuraglio o agente esportivo.

Figura muito conhecida por ser necessario auxiliar e colaborador muito
estreito das companhias seguradoras ¢ o agente de seguros. Trata-se de
agente que pode exercer sua atividade numa relagio de trabalho autbnomo
ou subordinado. O primeiro distingue-se pelo poder de representagdo que
lhe assegura a faculdade de concluir contratos, e por ndo ser preposto de
filial ou agéncia da prépria companhia que esteja sujeito a diregdio do res-
pectivo administrador ou gerente.

301. Qualifica¢dio profissional do agente. Nas legislagdes (RA), como
a nossa, (RA) que disciplinam o contrato de agéncia como espécic autono-
ma, somente se¢ considera agente quem se obriga a promover habitualmen-
te negdcios por conta de outrem, em determinada zona.® Qualificam-no,
portanto, objetivamente. Por outras palavras: ¢ sua posigfo na relago
contratual de agéncia que lbe define a qualificagdo profissional.

¢ quando este envolve representagdo, o poder de decisfo permanece sempre com 0
preponente.

9  (RA)Art. 710 do Codigo Civil (RA).
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Pela natureza de sua atividade e modo de exercicio, deve incluir-se
(RA) o agente entre os empresarios (RA), nfio sé porque a habitualidade
constitui elemento essencial do contrato, mas, também, porque, ainda sendo
pessoa fisica, organiza-se, inevitavelmente, sob a forma de empresa. Pro-
movendo negdeio por conta de outrem, concorre o agente para a cnculag;ao
da riqueza, no exercicio de atividade com fim lucrativo.

Agentes, nesse sentido, ndo devem ser considerados, por conseguinte,
os que realizam os mesmos atos na condigio, porém, de empregado. Para
evitar a confusdo, preferem alguns qualificar o agente propriamente dito
como distribuidor ou como representante comercial.

Por outro lado, submetem-se a disciplina juridica particular certas re-
lagBes contratuais que se ndo ajustam perfeitamente ao esquema legal tipi-
co e se qualificam como agentes certas pessoas que, objetivamente, nfio
tém tal condigfo. Assim, os agentes de navegacio, de turismo, de expedi-
¢80 e de colocagio. Agentes de seguros se denominam, ndo raro, simples
corretores. Confundem-se, outrossim, o mero pracista com ¢ agente genu-
ino. Em suma, a qualificagéo profissional do agente requer perfeito ajusta-
mento de sua atividade aos elementos distintivos do contrato para evitar-se
a aplicagdo de suas regras a comissarios, concessionarios, mediadores ou
simples empregados.

Do contrato devem constar necessariamente a indicagdo do objeto da
representagdo, a determinacfio da zona em que serd exercida, a garantia da
exclusividade e o importe da indenizagfo por rescisfio sem justa causa.

302. Agentes, viajantes e pracistas. Dos agentes propriamente ditos
distinguem-se os viajantes e pracistas. Vendem estes também por conta e
tisco de outrem, mas em condigOes juridicas diferentes. Aproximam-se,
porque nfo sio vendedores em nome proprio e exercemn habitualmente a
atividade. Afastam-se, entretanto, porque viajantes e pracistas integram a
empresa a que prestam servigos, enquanto o agente se conserva do lado de
fora, constituindo, ele proprio, uma empresa.

A atividade dos viajantes e pracistas, posto compreendida no dmbito
da empresa a que pertencem, se exerce fora do estabelecimento, distinguin-
do-se, por esta circunstincia, de outros vendedores, denominados balconis-
tas, que desempenham suas fungdes internamente. Pracistas e viajantes sdo
vendedores externos.

O viajante ¢ o preposto encarregado de vender mercadorias em diver-
sas pragas que deve visitar periodicamente e pracista quem se incumbe de
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vendé-las em uma s6 praga. O centro de atividade deste é fixo, exercendo-
a no local do estabelecimento, seja ou ndo sua sede. J4 o viajante, pela pro-
pria natureza de sua profissio, tem de se deslocar de praga em praca,
percorrendo a zona destinada ao exercicio de sua atividade. A diferenga entre
um e ouiro reside, assim, na extensdo da zona de trabalho, que, sendo maior
para o viajante, lhe enseja naturalmente maior liberdade de agéo.

Viajantes e pracistas ndo sfo mandatarios, embora a natureza dos
servigos que prestam exija que representam o preponente. A representa-
¢do, no caso, ndo tem como suporte o conirato de mandato, mas a propria
relagdo juridica de emprego.

As peculiaridades da profissdo exigem que o contrato de pracistas e
viajantes seja disciplinado por disposi¢Ges particulares. No sistema juridico
de alguns povos, entre os quais o do pais,'® essa particular modalidade de
contrato de trabaiho ¢ objeto de lei especial. ,

Enquanto, pois, o agente ¢ auxiliar autdbnomo (RA) da empresa (RA),
os viajantes e pracistas sdo empregados, trabalhando sob a dependéncia do
preponente, e sujeitos, portanto, 4 disciplina legal diversa.

Distingue-se, em suma, o agente do viajante ou pracista pelo modo de
exercicio da atividade. Age o primeirc com autonomia, 0s outros com su-
bordinagio. E o agente trabalhador auténomo. Sao trabalhadores subordi-
nados os pracistas e viajantes. Como, entretanto, o agente deve obedecer a
certas diretrizes tracadas pelo preponente, € 0s viajantes precisam agir com
relativa autonomia, assim como outros vendedores-empregados, nio € fa-
cil, em certas situagdes, definir a condi¢fo do preposto. Como indicagiio,
podem aceitar-se os seguintes elementos de caracterizagfo do viajante,
embora s¢jam alguns circunstanciais: a colocagio a disposi¢do da empresa
da energia de trabalho durante certo lapso de tempo, di4rio, semanal ou
mensal; a obrigagio de comparecer pessoalmente; a obrigacio de obede-
cer aos métodos de venda da empresa; a fixagéio de periodo para a viagem
pela empresa; o recebimento de instrugdes sobre o aproveitamento da zona;
a elaboragio de relatério de visitas ¢ ocorréncias; e a obediéncia ao regula-
mento da empresa.!!

Nada impede, entretanto, que a atividade seja exercida para mais de
um preponente, simultaneamente, sem quebra do vinculo de subordinagio,
ndo sendo a exclusividade, portanto, decisivo elemento de caracterizagio
da condigiio de viajante ou pracista.

10 Lein®3.207, de 18 de julho de 1957.
11 M. Cardone, Vigjantes e Pracistas no Direito do Trabalho.
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303. Cliusula de exclusividade. A clausula de exclusividade constifui a
regra no contrato de agéncia. Em principio, nfio pode o preponente valer-
se de mais de um agente na mesma zona. Nao deve este, do mesmo modo,
incumbir- se da promog&o de negocios, no ramo de atividade, para mais de
um preponente. A concorréncia natural entre preponentes impede, obvia-
mente, que o agente trabalhe a0 mesmo tempo para os que produzem ou
vendem mercadorias similares. Prevalece, assim, a seguinte norma: para
toda zona e todo ramo de atividade, um sé agente; e um sé preponente para
cada agente.'?

Nio é, porém, a exclusividade requisito essencial do contrato de agén-
cia. Mediante ajuste expresso, pode o agente exercer sua atividade na mesma
zona e no mesmo ramo de atividade, para mais de um preponenie e esse
manter mais de um agente.”® Esse ajuste ndo desnatura de modo algum o
contrato de agéncia.

Pode a exclusividade ser unilateral ou reciproca. De regra, reveste
aultima forma. A exclusividade unilateral ndo favorece a atividade do agente
nem convém aos interesses do preponente.

A exclusividade reciproca ndc impede ao preponente a realizagfio di-
reta de negdcios na zona reservada ao agente. A este se assegura, porém,
o direito a remuneragfio correspondente as operagdes diretamente conclu-
idas pela outra parte. Perceberd, portanto, a comissdo como se houvesse
interferido na conclusfio do negocio.™ A despeito dessa vantagem, seria
inadmissivel a liberdade ilimitada do preponente de realizar negdcios sem a
interferéncia do agente, visto que seu exercicio acabaria por subtrair a cli-
entela deste, tornando-0 dispensavel. Impossivel, ndo obstante, tragar, na
lei, os limites da liberdade do preponente.

O inadimplemento da obrigagéo de respeitar a exclusividade em favor
da outra parte constitui justa causa de rescisdo de contrato.

304. Obrigagdes e direitos do agente. Surgem do contrato de agenciamento
para ambas as partes direitos € obriga¢Ges reciprocas.

Deve o agente exercer sua atividade conforme as instrugGes recebidas
do preponente.’* Conquanto s¢ lhe reconhega relativa autonomia na execu-

12 Barbero, Sistema Istituzionale del Diritto Privato Italiano, vol. 11.
13 (RA)Art. 711 do Codigo Civil (RA).
14 (RA) Art. 714 do Codigo Civil (RA).
15 (RA)Art. 712 do Cadigo Civil (RA).
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¢do dos servigos que presta, hd de conformar-se as determinagdes dadas.
Transgressfo que cometa constitui justa causa para resiligio do contrato.

Obrigagio inerente & sua fungdo € a de transmitir 4 outra parte infor-
magOes das condigdes do mercado e perspectivas de vendas. Cumpre-lhe
ainda prestar esclarecimentos a respeito da solvabilidade da clientela e atu-
acdo dos concorrentes, bem como sobre a marcha dos negécios a seu car-
go.'* Em certos confratos costuma-se estipular a obrigag¢do do agente de
dar um minimo de produgio.

Direito lhe assiste, por outro lado, a que sejam atendidos seus pedidos,
proporcionadas as condigdes, portanto, para que possa exercer profissio-
nalmente sua atividade. Caso ndo esteja previsto no contrato o volume de
negdcios que lhe incumbe promover, o agente tem liberdade de agéo, ndo
podendo, entretanto, realiza-los em nimero que exceda a capacidade de
produgfio do preponente. ‘

Dois direitos do agente justificam consideragSes mais longas: o direi-
to de exclusividade e o direito a remuneragdo. O primeiro ndo se presu-
me. (RA) s6 pode ser afastado mediante ajuste expresso'” (RA).

Deve o agente diligenciar para que os clientes recebam com regulari-
dade as mercadorias compradas, entendendo-se que ele é representante do
preponente para receber as reclamagdes relativas a inexecugfo contratual,
plena, ou ndo, como, por exemplo, as que dizem respeito aos vicios das
mercadorias recebidas.

Salvo estipulagfio em contrario, correm a conta do agente as despesas
decorrentes do exercicio de sua atividade profissional, ainda as indiretas,
incluidas as de propaganda do produto.'® Cumpre, finalmente, ao agente
prestar contas dos negdcios realizados no interesse do preponente, mas essa
obrigacio ndo implica a de subordinagfo da eficicia de seus pedidos a acei-
taciio do preponente. Limita-se a avisa-lo da conclus@o definitiva dos nego-
cios. A necessidade de ratificagfio do preponente desfiguraria o contrato.

Tem o agente a liberdade de organizar sua atividade do modo que The
pareca mais conveniente, empregando seu tempo como quet. Permitido lhe
¢ admitir, sob sua responsabilidade, subagentes, que trabalhem sob sua ime-
diata direg#o.

16  (RA)ATrL 28 da Lei o° 4.886/65 (RA).
17 (RA) Art. 711 do Cédigo Civil (RA).
18 (RA)Art. 713 do Cédigo Civil (RA).
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305. Direito a retribuicée. Pelo exercicio de sua atividade, faz jus o agente
a retribui¢do, que se calcula na base de percentagem sobre o valor do ne-
gocio concluido. Nesse caso, recebe comissdo. Nada impede, todavia, que
perceba remuneracio fixa para promover certo nimero de operagdes.
Combinam-se, n&o raro, duas formas de pagamento: fixa ¢ variavel.

Quando a retribui¢io se estipula sob a forma de comissdo, o direito a
percebé-la condiciona-se 4 execugdo do contrato celebrado com o compra-
dor. Se por fato independente da vontade do comitente o negdcio nio se
realiza, a comissfo néo ¢é devida. Se a execugio foi parcial, reduz-se pro-
porcionalmente. Nio é, pois, a conclusdo do contrato a causa determinante
do direito do agente a perceber a comissdo, mas sua regular execugio.

Contudo, se a inexecugfio se deve a causa imputavel ao preponente,
nio deve o agente suportar as conseqiiéncias desse comportamento. As-
siste-lhe, portanto, direito 4 comissdo, como se o contrato fora regularmen-
te executado." _

Nos contratos de execugfio fracionada em presta¢Bes, o agente niio
faz jus ao recebimento da comissfio de uma s6 vez, mas 3 medida que as
prestagdes se vencem. Sobrevive esse direito & extingio do contrato, sendo
devidas as comissdes que se venceram quando o agente ja esteja
desvinculado do preponente.

A retribuigiio deve ser paga ao agente exclusivo, se, em sua zona, re-
alizam-se negdcios sem sua participagfo.® A conclusio direta desses ne-
gocios nfdo o priva da comissfo. Admite-se ainda que faga jus a sua
percepeiio, sem ter concluido o respectivo contrato, quando subagentes sdo
autorizados, sob essa condigfio, a trabalhar na mesma zona.

Todas essas regras admitem estipulagio em contrario. Prevalecem, por
conseguinte, se as partes ndo houverem ajustado diferentemente as condi-
¢cOes de remuneracio. ‘

Na hipétese de ndo terem estipulado a forma ¢ o montante da retribui-
¢do, sera fixada segundo os usos dominantes na praga, devendo o juiz levar
em conta o0 modo de proceder em relagdo 3 distribui¢do de mercadorias
congéneres ou aos contratos andlogos. O contrate de agenciamento é es-
sencialmente oneroso, ndo se admitindo que a falta de estipulagio dos
proventos devidos ao agente signifique sua gratuidade.

19 (RA)Art. 716 do Cédigo Civil (RA).
20 (RA)Art. 714 do Cédigo Civil (RA).
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Cumpre distinguir as hipéteses de execugio do contrato para o fim de
separar os modos de percepgdo da comissdo. Pode o cliente pagar ao agente
o prego das mercadorias adquiridas ou efetuar o pagamento diretamente ao
comitente. No primeiro caso, 0 agente, ao transferir a quantia recebida, deduz
sua comissdo. No segundo, o comitente a estorna, creditando-as ao agente
para acertos periddicos, geralmente mensais.

Nenhuma retribui¢io é devida ao agente se a falta de pagamento
resulta de insolvéncia de comprador ou desfazimento da compra por ele
proprio.

306. Resilicio do contrato. Na resiligio por vontade de uma das partes,
cumpre distinguir o contrato por tempo determinado do que se estipula sem
determinag#o de prazo. Na primeira hipdtese, somente se justifica a resiligio
ante tempus se uma das partes violar obrigagdo contraida, Caso contrario,
sujeita-se ao pagamento (RA) da remuneracio até entiio devida, inclusive
sobre negocios pendentes, bem como (RA) de perdas e danos.*' Se o con-
trato € por tempo indeterminado, qualquer das partes pode denuncia-lo, a
todo tempo, com ou sem justa causa. Ocorrendo inadimplemento contratunal,
a relagio pode ser dissolvida sem conseqiiéncias para a outra parte. (RA)
Nessa hipdtese, o agente tem direito a remuneragio pelos servigos Uteis pres-
tados ao preponente, ressalvada eventual indenizagio pelos prejuizos cau-
sados ao preponente em decorréncia da extingdo do contrato™ (RA). Nio
havendo motiveo justo deve a resilicio ser precedida de aviso, ficando o
rescindente obrigado a pagar ao outro contratante a indeniza¢io competen-
te.?® O pré-aviso € de (RA) no minimo 90 (noventa) dias, ou prazo compa-
tivel com os investimentos realizados pelo agente® (RA).

A resiligio por declarago unilateral de vontade assemelha-se, na for-
ma e efeitos, 4 do contrato de trabalho. Conservam as partes o direito
potestativo de denunciar o contrato, em qualquer momento, por mero atbi-
trio. Como, entretanto, a resilicio brusca pode ocasionar danos, exige a lei
0 aviso prévio, e prevé o pagamento de indenizagdo especifica. A dentncia
imotivada é mais grave, no contrato de trabalho, para o empregado; no con-
trato de agéncia o uso da faculdade de resilir pelo agente traz mais sérias

21 (RA)Art. 718 do Cédigo Civil e art. 27, §1°, da Lei n° 4886/65 (RA).

22 (RA)Art. 717 do Cédigo Civil (RA).

23 (RA) Art. 720 do Coédigo Civil e art. 27, alinea f, da Lei n° 4.886/65 (RA).
24 (RA) Art. 720 do Codigo Civil (RA).
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conseqiiéncias para o preponente, pela desorganizacio dos negocios que
the acarreta, na zona, nio raro em razfio da perda da clientela.

As exigéncias legais ndo se limitam, porém, ao aviso prévio. A parte
que toma a iniciativa de resilir o contrato deve, ademais, pagar indenizagfio
a outra, que, quanto ao agente, se aproxima da que cabe ao empregado. No
Direito italiano é verdadeira indenizagio de antignidade, consistindo no pa-
gamento de importincia calculada sobre a média de comissdes ¢ os anos
de trabatho. Entre nos, sendo omisse o contrato, o montante nfio deve ser
inferior a (RA) 1/12 (um doze avos) (RA) do total da retribuigiio auferido
no exercicio da representagfio.” Sustentam alguns que o direito do agente
a indenizagdo ndo se condiciona a natureza do contrato, pouco importando
que seja pot tempo determinado ou indeterminado. Segundo os partidérios
dessa teoria, a expiracio do contrato por tempo determinado também daria
lugar ao pagamento da indenizagéo.

Vigora em relagfo ao contrato de agéncia o principio segundo o qual
se converte em contrato por tempo indeterminado o que continua pela
recondug¢do ticita.? Nio enunciam as leis as justas causas de resiligdo do
contrato de agéncia. Esta nfo ¢, entretanto, a orientagdo da lei brasileira,
pois discrimina tanto os motivos justos para a rescisdo do contrato pelo re-
presentado como os que justificam a resili¢io pelo representante. Os pri-
meiros sfo: a) (RA) incumprimento ou cumprimento desidioso (RA) das
obrigagBes contratuais (RA) por parte do agente (RA); b) pratica de afos
que importem descrédito comercial do representado; ¢} condenagéo por
crime infamante (RA); o) forca maior” (RA). Sio motivos justos para o
agente ou representante rescindir o contrato:

a) redugfio da zona de atividade;

b) quebra de exclusividade, se prevista no conirato;

c) pratica de atos tendentes a impossibilitar o exercicio
regular da atividade do representado;

d) mora no cumprimento da obrigagfo de retribuir o re-
presentado (RA);

e} forca maior.®

25 (RA)Art. 27, alinea, da Lei n° 4.886/65 (RA).
26 (RA)Art. 27, § 2°, da Lei n° 4.886/65 (RA).

27  (RA) Art. 35 da Lei n® 4.886/65 (RA).

28  (RA)Art. 36 da Lei n° 4.886/65 (RA).
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Na hipétese de o preponente cessar o atendimento das propostas ou
reduzi-las de modo a tornar o contrato antiecondmico, fara o agente jus a
indenizagdo? (RA).

Ocorrendo justa causa para a rescisfio do contrato, pode o preponente
reter comissdes devidas ao agente.’® Qualquer que seja a causa para res-
ciso, se for dada pelo representado, o representante faz jus a indenizagéo
como se fora imotivadamente dispensado.

A Justica comum ¢ que tem exclusiva competéncia para julgar as
controvérsias entre representante ¢ representado.’!

29 (RA)Art. 715 do Codigo Civil (RA).
30 (RA)ATt 37 da Lei n° 4.886/65 (RA).
31 (RA)ATrL. 39 da Lei n° 4.886/65 (RA).

Capitulo 34

CONTRATO DE DISTRIBUICAO

Sumario: 307. Agenciamento e distribuigio. 308. Caracterizagio. 309.
Contetido. Obriga¢6es do concedente. 310. Obrigagdes do concessiondrio.
311. Extingao.

307. Agenciamento e distribuicdo. O exercicio da profissdo de agente
confunde-se, as vezes, com a do distribuidor ou concessiondrio de ven-
da, mas as duas figuras sfo distintas. O distribuidor é comerciante autd-
nomo. Negocia por sua conta e risco. Constitui categoria econdmica
correspondente ao exercicio de atividade lucrativa peculiar.

Consiste essa atividade na revenda de produtos, mercadorias ou arti-
gos que compra ao fabricante e distribui com exclusividade, comercializando-
0s em certa Zona, regido ou 4rea.

A concessdio de venda formaliza-se mediante contrato de adesdo.
Para todos os distribuidores da rede, o fabricante estabelece condicdes
gerais, isto &, cldusulas uniformes, aceitas sem discusséo.

A contrapartida da vendas que faz nfo é como sucede com os agen-
tes, uma comissdo calculada sobre o prego, mas o /ucro obtido com as
revendas, feitas, que sfio, no interesse proprio, enquanto o agente, mes-
mo exclusivo, vende mercadoria de outrem, por conta e no interesse deste.
O agenciamento supde representagdo; a distribui¢do é incompativel
com esta.

Em ambos os contratos & usual a determinagfio da quantidade minima
de produtos que tem de ser comercializada, mas no confrato de agéncia a
falta de cobertura da quota nfo acarreta prejuizos patrimoniais, como na
distribuicdo.

A atividade distribuidora economicamente mais importante no pais €
a que consiste na revenda autorizada de veiculos automotores — automo-
veis, caminhdes, Onibus, tratores, motocicletas e similares. A implantacio
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de fabricas produtoras de tais veiculos provocou a disseminagio, no territd-
rio nacional, de empresas constituidas para sua comercializacfio. As rela-
¢Oes dessas empresas com os fabricantes nfio tinham disciplina legal propria,
nem encontravam regras apliciveis num esquema normativo tipico de ca-
rater geral. Vem, afinal, o diploma especial' reclamado pela rede distribui-
dora. Conquanto se limite a regular, para o setor, o contrato de distribuigfio,
suas disposigdes, com excegdo de umas poucas, podem ser aplicadas, por
analogia, ds outras relacBes entre produtores ¢ distribuidores.

O contrato de disribuicdo é denominado, na lei, concessdo comer-
cial. Adotada esta terminologia, ier-se-ia de chamar 3s partes, respectiva-
mente, concedente e concessiondrio, mas como estes termos se empregam
em relagBes juridicas bastante diferentes, preferiu-se chama-las produtor
e distribuidor. Melhor fora designar o produtor — vocibulo genérico — como
fabricante, por isso que tem esta condi¢fo, basicamente no-contrato de
distribui¢io, o industrial que fabrica as maquinas, que realiza a fabricagfo,
como se exprimiu o legislador. O fabricante é sempre uma sociedade pro-
prietaria da empresa. A outra parte, a distribuidora, ¢ a pessoa fisica ou
juridica que se obriga a revender os produtos comprados ao industrial e,
conforme o objeto da concessiio, a prestar assisténcia €cnica s maquinas
revendidas.

Objeto do contrato é a comercializagdo dos bens produzidos e forne-
cidos pelo fabricante. Completa-se, néo raro, com a obrigacio de prestar
agsisténcia técnica e com a de usar a marca da fabrica.

Quanto a forma, exige-se que o contrato se celebre por instrumento
particular, impraticivel como seria, em face da complexidade da relagdo, o
emprego da forma verbal. Na distribuicdo de veiculos automotores, a _for-
ma escrita deve ser padronizada em relagio a cada marca. Condicdes
indeclindveis hdo de integrar o conteudo do contrato, tais como a especificagio
dos produtos, a demarcagio da area, a quota mensal de compra.

(RA) O Codigo Civil de 2002 ndo contribuiu para dirimir a confuséo,
por vezes feita, entre agéncia ¢ distribui¢do. Ao contrario, designou como
“distribui¢io” a modalidade de contrato de agéncia em que o agente tem a
sua disposigio a coisa a ser negociada.? Deve-se observar, contudo, que a
posse da coisa a ser negociada, em depdsito ou consignacio, ndo transfor-
ma a agéncia no contrato de distribuigio propriamente dito, caracterizado,

1 Lein®6.729, de 28.11.1979.
2 (RA)Art. 710, parte final, do Codigo Civil (RA).
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como visto, pela atividade empresarial de revenda de bens, por conta e ris-
co do distribuidor. Conclui-se que o contrato de distribuicfio previsto no Codigo
Civil nfio se identifica com o tipo social do contrato de distribuigfo, o qual,
nfo obstante vir tratado com o mesmo nome do tipo legal, possui caracte-
risticas dele distintas. A distribuigio, no sentido de revenda de bens por
conta e risco do distribuidor, permanece contrato atipico no direito brasi-
leiro, & exceglo da revenda de veiculos automotores.? E neste sentido, tec-
nicamente mais correto ¢ mais relevante do ponto de vista pratico, que a
expressio vem empregada no presente capitulo (RA).

308. Caracterizagio. O contrato de distribuicio é sinalagmatico, onero-
so, comutativo, simplesmente consensual, formal, de adesdo.

Com efeito, os direitos e obrigacdes das partes sdo reciprocos e
interdependentes geneticamente; hd entre as prestagdes troca de valores
equivalente das coisas vendidas pelo fabricante e seu prego; produz efeitos
desde o momento em que o fabricante e o distribuidor firmam-no; conchyi-
se por escrito; e suas cliusulas padronizadas costumam ser predetermi-
nadas pelo industrial e aceitas, sem alternativa, pelo comerciante.

Algumas clausulas contratuais tém de ser reprodugdo de regras in-
cluidas na lei para defender e proteger os distribuidores, na linha da po-
litica de tutela do contraente mais fraco. Tais disposi¢les voltam-se
principalmente para a rescisdo do contrato, e algumas, como a que pres-
creve a conversdo da clausula estipulatoria de prazo contratual em regra
de prazo indeterminado, infrometem-se durante a sua vigéncia, ainda em
curso, ferindo direito adquirido.

A lei da concessdo comercial entre produtores e distribuidores nfio
consente que esse contrato seja de prazo determinado® e ndo admite res-
cisdo imotivada, estabelecendo sangles econdmicas para puair o
concedente que dé causa 3 rescisfo do vinculo contratual.” Também o
concessiondrio (distribuidor) pode ter de indenizar a outra parte, se tiver
igual comportamento.®

309. Conteudo. Obrigacdes do concedente. O contetido do contrato
de distribui¢io enche-se de clausulas impostas em grande parte pela lei,

(RA) Lei n° 6.729/79 (RA).
(RA) Art. 21 da Lei n° 6.729/79 (RA).

(RA) Arts. 24 e 25 da Lei n° 6.729/79 (RA).
(RA) Art. 26 da Lei n° 6.729/79 (RA).

o bW
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todas conexas as obrigacdes tipicas que o contrato gera. Antes, pois, de
enuncia-las, é preciso definir tais obrigagdes.

A obrigagdo nuclear do concedente ou fabricante, por ser um ele-
mento essencial do contrato, é possibilitar a realizago do servigo transferi-
do ao concessionario, ou seja, a venda ao consumidor dos bens
compreendidos na concessdo, na forma, no tempo ¢ na quantidade previs-
tas. A venda ao concessionario para que este revenda as unidades compra-
das é, afinal, a cqusa do contrato. Decidindo, como decide, entregar a outrem
a distribuicdo dos seus produtos, o concedente deve ter conduta consis-
tente em proporcionar e assegurar ao concessionirio condi¢des indispen-
siveis ao exercicio de sua atividade, abstendo-se da préitica de atos que
possam dificulta-la, notadamente atos de concorréncia.

A segunda obriga¢io fundamental do concedente é a entrega ao con-
cessionario dos bens convencionados, na espécie e qualidade prometidas.
E comum, no contrato de distribuigfio, insetir-se a cldusula de quota para
compelir o concessiondrio a comprar certa quantidade de unidades em pe-
riodos determinados e sucessivos na vigéncia do contrato. Esta medida de
seguranga é, do mesmo passo, uma obrigacdo a ser cumprida também no
interesse do concessiondrio e que poderd exigir a entrega da quota, isto &,
do nimero minimo de unidades, no periodo determinado. A cldusula de
guota, usual na distribuigdo de veiculos automotores, tem repercussdes
importantissimas na mecinica do contrato. Em primetro lugar, se o concedente
se obriga a vender todo més determinada quantidade de produtos de sua
fabricagiio e o concessionario se obriga a compra-los por prego certo ou
determindvel, a compra e venda poderia ser considerada uma s6 para todas
as unidades alienadas no curso do contrato, enquanto que, se no conirato
ndo houver tal cldusuia, o que ha é uma série de vendas, concluidas a medida
que o concessionario encaminha pedidos ao fabricante. A conseqiiéncia maior
da venda tnica é que, se o concessionario recusar o recebimento das uni-
dades da quota, tera, nio obstante, de pagar o prego. A solugio preferivel &,
no entanto, a que considera haver inexecugio contratual da parte do con-
cessiondrio, que autoriza o concedente a rescindir o contrato.” Alguns ele-
mentos constitutivos da venda para distribui¢fio, como, por exemplo, o prego,
apresentam-se com particularidade. Mesmo na venda tinica, o prego néo ¢

7  Buisson, Lagger, Tandeau de Marsac, FEtude sur le Contrat de Concession Exclusive,
p. 59.
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invariavel. Sua determinacfo faz-se no momento ou periodo da entrega do
produto, sendo tarifado para alguns destes, como os automdveis; mas, se-
gundo alguns, a sua fixago, ao ser concluido o contrato, é indispensavel,
sob pena de nulidade. No entanto, a dificuldade pode ser contornada, tor-
nando-o reajustavel, vale dizer, determinavel. Nos grandes contratos de dis-
tribui¢io, como os de petrdleo, automdveis, maquinas, o aumento do prego
depende de autorizagiio governamental, visto que o prego ¢é tarifado. Ainda
nesses contratos, costuma ser pago por antecipacio. Se o prego €, final-
mente, pago depois da revenda do produto ¢ esta é permitida em presta-
¢des, deve o concessiondrio transferi-las ao concedente, com o desconto
da sua impropriamente chamada comissdo.

Outras obrigacBes tem o concedente que ndo sdo impostas ou nio
derivam de fonte legal. A mais importante é a de conceder exclusividade
a0 concessionario. Coniraida que seja, nfio Ihe ¢ licito nomear outro con-
cessiondrio. Se viola o dever de ndo fazé-lo, 0 segundo concessiondrio deve
ser compelido a fechar as portas,® sem prejuizo do seu direito de pleitear do
concedente a competente indenizagfo.

Em alguns coniratos, o concedente assume a obrigacéo de fazer pro-
paganda ou publicidade dos servigos do concessiondrio, geralmente nas
concessies exclusivas.

Ligada a rescisdo do contrato, costuma-se, em alguns contratos, esti-
pular, para o concedente, a obrigagdo de ficar com o estoque do concessi-
onario ao prego de revenda no momento em que for rescindido, mas em
outros, a norma seguida é autorizar o concessionario a vender as pecas,
depois de expirado o contrato.

310. Obrigacdes do concessionario. As obrigagdes do concessionario
distinguem-se, na sua grande maioria, por serem impostas pelo concedente
em razio do interesse deste na regularizacfo e normalidade da distribui¢io
do sen produto. O modo de execugdo do servigo do concessiondrio tem
repercussdo no prestigio da marca do fabricante, sendo natural que, para
resguarda-la, imponha ao concessiondrio multiplas obrigagdes. Desta ne-
cessidade surge uma regulamentagfio contratual uniforme para toda a rede
de distribuigdo, que se caracteriza pela sistematizagfio de regras tfo influ-
entes no comportamento do concessionario que, traduzidas num conjunto
de obrigag¢Ses, implicam uma subordinagio, um status subjectionis, at€ certo

8 I M. Gastaldi, EI Contrato de Concesion Privada, p. 252.
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ponto incompativel com o exercicio inerentemente independente da profis-
sdo de comerciante. Ha seguramente uma relagio de dependéncia que, nos
contratos para a distribuigfo de determinados produtos, atinge o extremo
de uma dire¢o e uma fiscalizagio severas e rigorosas, assemelhando-se
s que se executam no contrato de trabalho. Essa dire¢do e fiscalizaciio
explicam-se pela necessidade que tem o fabricante de garantias permanen-
tes da qualidade do servigo e da unificagfio, no territério nacional, dos pon-
tos de sua execugio.’

Realmente, a primeira obrigagio do concessionario — que ¢ distribuir
entre a clientela o produto, prestando conseqiientemente o servigo a que se
compromete — € acompanhada e condicionada por um complexo de obriga-
¢Oes que atestam a dependéncia ou subordinagfio, caracteristica do servigo
de distribuicdo. Essas obrigagdes, chamadas particulares, sfo relativas 2
organizacdo administrativa e financeira da concessiondria, as instala-
¢bes, ao estoque e as garantias aos terceiros-consumidores.

No empenho de facilitar a fiscalizagfio, exige a concedente que a ges-
tdo administrativa e financeira das concessionarias obedeca a certas nor-
mas ou formulas, inclusive a sua contabilidade, variando, na intensidade, o
controle que se considera necessario exercer. Tais limitagGes a liberdade
do distribuidor no exercicio de sua atividade comercial implicam obrigagdes
indeclindveis, se estipuladas, sujeitando-se o descumprimento a sangdes.

Quanto as instalagdes, inclusive de oficinas de reparos, sdo antes
exigidas como uma condig¢io para obter a concessio do que propriamente
uma obrigag¢iio contratual. Esta existe, mas no plano da conservagéo e da
qualidade do servigo prestado pela oficina de reparos e reposigiio de pegas.

Uma das mais importantes obrigagdes conexas a prestagio do ser-
vigo de distribuicdo é a do concessionario manter certo estogue do produ-
to ou de pecas, estas para revenda ou para reposi¢io. Em certos contratos,
a revenda das pegas e de acessorios € monopolizada pelos concessiondrios
por forga de cldusula de exclusividade, mas esta pratica ¢ nociva a clien-
tela do produto na medida em que constrange o cliente a adquiri-las unica-
mente nas lojas dos concessiondrios, sem que possa ser fiscalizada a
obrigacio de revenda a terceiro.

Muito significativa é, por iltimo, a obrigagio do concessiondrio de dar
garantia do produto, sub-rogando-se na obrigagio do fabricante. Se bem
que receba do concedente, pela prestagio do servigo, uma contraprestacio,

9  Buisson, Lagger, Tandeau de Marsac, ob. cit., p. 61.
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a obriga¢io de prestar garantia exige oficina aparelhada e pessoal habili-
tado em cursos, geralmente organizados pelo préprio concedente, acarre-
tando tal servigo grande responsabilidade para o concessionario. Interessante
observar que o servigo de garantia representa uma obrigag@o contratual
de cumprimento exigivel pelo concedente, mas cuja prestagio € executada
para ferceiros, ndo somente os clientes da concessionaria, mas quem quer
que haja comprado o produto em outra distribuidora ou agéncia.

Outras obriga¢Ges conexas ainda podem ser contraidas, tais como a
do concessiondrio observar certos métodos de venda, admitir pessoal espe-
cializado, fazer publicidade e assim por diante.

Uma vez que a distribuigdo envolve venda, € obrigacio essencial do
distribuidor pagar ao fabricante o pre¢o da compra que leva a efeito.

311. Extingfo. O contrato de concessio comercial ou distribuigdo extin-
gue-se:

a) por distrato;
b) por forga maior;
¢) pelo advento de termo final.

Resolve-se por violacfo de preceito da lei que o rege, cometida no seu
curso por uma das partes, infra¢io de convengfio ou de cliusula contratual.
Nesta ltima hipdtese, a pretensio resolutdria nfio pode ser manifestada de
primeira, devendo ser precedida da aplicagio de san¢fes mais brandas.'®
A resolugiio nunca produz eficdcia imediata, cumprindo ao juiz fixar prazo,
nunca inferior a cento e vinte dias, para a execugdo da sentenga, durante o
qual o concessionario tem de concluir suas operagdes.'' A resolugio do
contrato pode também ser motivada pela conduta do concedente. Nesta
hipétese, muda a terminologia legal, trocando-se o termo resolugdo por
rescisdo. Afastada a idéia de que o legislador teria usado os dois vocabulos
como sindnimos, ha de se entender que, se o concedente der causa ao rom-
pimento do vinculo contratual, pode o concessionario ou distribuidor, inde-
pendentemente de sentenga judicial, considera-lo rescindido e pleitear que
o estoque das mercadorias seja readquirido pelo prego de venda ao consu-
midor pela causador da rescisdo, para além de outras reparagfes previstas

10 (RA)Art. 22, § 1°, da Lei n® 6.729/79 (RA).
11 (RA)ATL 22, § 2°, da Lei n® 6.725/79 (RA).
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na lei. Se for o concessiondrio quem motivar a rescisdo, tera de pagar ao
concedente a indenizagdo correspondente a cinco por cento sobre o valor
das mercadorias deste adquiridas nos 1iltimos quatro meses.!?

12 (RA)Art. 26 da Lei n° 6.729/79 (RA).

Capl'tulo 35

CORRETAGEM OU MEDIACAO

Sumirio: 312. Generalidades, 313. Natureza do contrato. 314. Di-
reitos do corretor, 315. Obrigagdes € responsabilidades do corretor. 316.
Extingfio do contrato. 317. Formas particulares de mediagHo.

312. Generalidades. (RA) O Codigo Civil de 2002 inovou em relagio ao
Cédigo Civil de 1916 e prescreveu a disciplina geral do contrato de correta-
gem ou mediagio, notadamente no que concerne as obrigagdes do corretor
e a sua remuneracdo.! Permanecem em vigor, entretanto, as diversas leis
especiais regulando os subtipos do contrato.?

De acordo com a definigéo constante do art. 722 do Cédigo Civil,
cousiste a corretagem no acordo pelo qual uma parte (o corretor) obriga-
se a obter um ou mais negdcios para a outra (o cliente ou dono do negé-
cio), consoante as instrugdes dela recebidas, sem que haja entre as partes
vinculo de mandato, prestagdo de servigos ou qualquer relagio de depen-
déncia (RA).

Consiste a atividade do corretor em aproximar pessoas que desejam
contratar, pondo-as em contato.

Cumpre sua fungdo aconselhando a concluséo do contrato, informan-
do as condigdes do negobcio e procurando conciliar os interesses das pesso-
as que aproxima.

A relagiio juridica entre as partes ¢ o corretor no surge exclusiva-
mente do negocio contratual de mediagfo, pois direitos e obrigagdes nas-
cem também do simples fato de que o intermedidrio haja concorrido de modo

1 (RA)Arts. 722 a 729 do Cédigo Civil (RA).
2 (RA) Art. 729 do Cddigo Civil (RA).




