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ParliBrasil - Modelo de Debate Competitivo

O Instituto Brasileiro de Debates promove e incentiva a realizacdo de debates competitivos
gue utilizem como base para moderagao e avaliagao o ParliBrasil, modelo de debate competitivo
parlamentar (Parliamentary Debate). Esse modelo é uma adaptacdo do British Parliamentary
Debate, também conhecido como BP, modelo de debates competitivos utilizado
internacionalmente (inclusive no WUDC — World Universities Debating Championships) e inspirado
no funcionamento dos debates do parlamento inglés. Dessa forma, o tema a ser debatido em cada
partida é apresentado na forma de uma Mocao (ou Proposi¢cdo) — ou seja, é a ideia contida em um
projeto de lei.

No formato original, 4 (quatro) duplas de debatedores sao divididas entre as duas bancadas
do debate: The Government e The Opposition. Tanto a Moc¢do quanto as duplas que participardo de
cada partida (e suas posicées no debate) sdo definidas por sorteio pouco tempo antes do inicio dos
debates (por exemplo, 15 minutos) reservando-se esse intervalo para que as duplas revisem suas
notas sobre o tema da Mocao e articulem suas estratégias.

No ParliBrasil as duplas também estarao divididas entre dois lados do debate, os quais,
entretanto, denominar-se-do Defesa da Mog¢ao (ou simplesmente Defesa) e Oposi¢gao a Mogao (ou
simplesmente Oposi¢cdo). Devem ser frisados dois pontos importantes:

a) Apesar de falarmos em dois lados do debate, as 4 (quatro) duplas competem entre si
e ndo duas a duas como possa parecer. A eventual designacao dos lados do debate
ou das posicdes a serem ocupadas por cada dupla e debatedor serve apenas para
indicar qual a funcdo que cada dupla deve exercer em seus discursos e qual o papel
de cada debatedor na partida; e

b) Tanto a Defesa quanto a Oposi¢do ndo estao relacionadas ao governo ou a oposicao
da atual conjuntura politica brasileira. A Defesa serd aquela que se posicionara,
durante os debates, a favor da proposicao e, por conseguinte, a Oposi¢cdo ird
argumentar em contrario. Foi por essa razao que o ParliBrasil optou por ndo seguir a
traducdo tradicional dos termos utilizada até aqui em Portugal e no Brasil (Governo
e Oposicdo), preferindo zelar por uma valorizacdo do papel do legislador
preservando-lhe simbolicamente a autonomia em face do executivo.

As posic¢oes no debate

Quinze minutos antes de cada partida, serdo sorteadas, além do “tema” do debate (Moc¢do),
as duplas e suas posicoes no debate. A posicao da dupla determina a funcdo que seus membros
devem cumprir no debate e a quais critérios seus discursos devem atender.

No debate existem 4 (quatro) posicdes para as duplas:
i.  Abertura da Defesa (dupla 1);
ii.  Abertura da Oposicdo (dupla 2);
iii.  Defesa Final (dupla 3);
iv.  Oposicao Final (dupla 4).
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Conforme a posicao da dupla, os participantes assumirdo fun¢des no debate. Existem 8 (oito)
fungdes no debate, que discursarao na seguinte ordem:

i.  Primeiro Membro da Defesa (dupla 1);

ii.  Primeiro Membro da Oposicao (dupla 2);

iii. Segundo Membro da Defesa (dupla 1);

iv.  Segundo Membro da Oposicao (dupla 2);

v. Terceiro Membro da Defesa ou Extensao da Defesa (dupla 3);

vi.  Terceiro Membro da Oposi¢dao ou Extensdao da Oposi¢cao (dupla 4);
vii.  Quarto Membro da Defesa ou Whip da Defesa (dupla 3);
viii.  Quarto Membro da Oposicdao ou Whip da Oposicao (dupla 4);

A posicdo da dupla sera definida por sorteio e cabe a dupla decidir qual fungdo cada um de
seus membros exercera.

Primeiro Membro da Defesa

Compete-lhe iniciar o debate, definindo e dando concretude a mocdao dada. A mogdo é
definida pela organizacdo do evento e limita genericamente as possibilidades do debate. Cabe ao
primeiro membro da defesa transforma-la em uma proposicao a ser debatida, desenhando os
contornos e definindo suas especificidades e conceitos pertinentes. O objeto do debate é a
proposicdo definida pelo primeiro membro da defesa e a argumentacdo dos demais debatedores
deve se pautar por ela, tendo a mocao original apenas como referéncia para criticar a definicdo ou
desafid-la. E importante que o primeiro membro da defesa exponha a importancia do debate
proposto, explicando os problemas que tornam o debate daquela mogdo necessério e importante.
Deve ainda enunciar quais medidas propde que sejam tomadas e como elas seriam implementadas.
O primeiro membro da defesa deve ainda apontar argumentos que apoiam a proposicao (conforme
definida), apresentando assim matéria positiva (argumentos) em relacdo ao tema do debate. Seu
discurso iniciara o debate, mas nem por isso deve ser genérico e superficial, caso contrdrio o debate
pode se tornar abstrato e vago.

Primeiro Membro da Oposicao

Cabe-lhe refutar os argumentos apresentados pelo primeiro membro da defesa e apresentar
argumentos que defendam posicdo contraria a proposta pela mogdo (conforme definida). Deve
evidenciar quais as falhas do discurso da Defesa e porque a mog¢do ndo é viavel ou ndo é eficaz
(havendo solucbes melhores que a apresentada na moc¢do). Deve oferecer uma contra-proposta
para solucionar o problema. Deve ainda, caso a definicdo apresentada pelo Primeiro Membro da
Defesa esteja em desconformidade com as regras do debate (detalhadas no Manual de Regras:
Parte 2 — Papéis especiais do debate), desafia-la e propor nova definicdo em seu lugar.

Segundo Membro da Defesa
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Compete-lhe complementar aquilo que foi introduzido pelo primeiro membro da defesa,
reforcando e consolidando certos argumentos, além de solidificar a posi¢ao da Defesa com novos
argumentos. Deve, ainda, refutar os argumentos da Oposicdo. Cabe-lhe elucidar para o publico a
linha argumentativa adotada pela Abertura da Defesa (primeira dupla de defesa a discursar).

Segundo Membro da Oposicao

Realiza o ultimo discurso da primeira metade do debate. Deve refutar, com novas ideias, os
argumentos apresentados por ambos os membros da Defesa que o antecederam. Compete-lhe
também trazer novos argumentos que apoiem a posicdo da Oposicdo, mas mantendo-se em
sintonia com o apresentado pelo primeiro membro. Cabe-lhe elucidar a linha argumentativa
adotada pela Abertura da Oposigdo (primeira dupla de oposicdo a se apresentar).

Terceiro Membro da Defesa (Extensdo da Defesa)

Como aquele que inicia os discursos da metade final do debate, deve defender a mocao e
manter o debate dentro daquilo que foi delimitado na definicdo. Apesar de ndo poder contrariar o
gue foi defendido pela Abertura da Defesa, o terceiro membro deve fazer a extensao, ou seja, trazer
uma perspectiva nova ao debate, com novos argumentos, que vao além do apresentado até o
momento, e abordar aspectos da mogao ainda ndao contemplados, adicionando eventuais medidas
que agreguem conteldo a sua defesa. E importante que o discurso do terceiro membro esteja bem
estruturado, uma vez que este discurso é a Ultima oportunidade de se introduzir novos argumentos.
Mantendo a fluidez do debate, o terceiro membro ndo deve ignorar os discursos que o precederam,
mantendo-se alinhado com a Abertura da Defesa e refutando os argumentos apresentados pela
Abertura da Oposigdo.

Terceiro Membro da Oposicdo (Extensdo da Oposicdo)

Tem como principal objetivo refutar por completo os argumentos da Defesa, em especial, os
do terceiro membro da defesa. Deve ainda apresentar novos argumentos contrarios a mocao,
sendo, no entanto, importante frisar que os argumentos apresentados devem ser bem explicados e
elaborados para ndo prejudicarem a posicao da dupla. Assim como a segunda dupla de defesa, a
segunda dupla de oposicdo deve apresentar uma nova perspectiva ao debate (extensao).

Quarto Membro da Defesa (Whip da Defesa)

E responsavel por realizar o Whip da Defesa, que é uma finalizacdo do debate que deve
“repassar” aquilo que foi apresentado até entdo clarificando para os ouvintes quais foram e como
se deram os principais confrontos de ideias entre as bancadas do debate. Isso, no entanto, ndo deve
ser entendido como um resumo, de forma literal, ou como se fosse um relatério. Ele deve evidenciar
os pontos fortes de argumentacdo da Defesa, em especial da Defesa Final (ultima dupla de defesa
a discursar), identificando os principais pontos de confronto do debate e explicando porque os
argumentos da Defesa superaram os da Oposicdao, como as refutacdes da Oposicdo nao foram
eficientes, e, por fim, apontando por que, com base no que foi apresentado no debate, a proposicao
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deve ser aprovada. E importante ainda que o quarto membro refute os argumentos da Oposicdo
apresentados ao longo do debate. Por fim, ressalta-se que o quarto membro da defesa nao pode
apresentar argumentos novos a favor da mogdo (mas pode apresentar argumentos refutativos e
complementares).

Quarto Membro da Oposicio (Whip da Oposicio)

Deve refutar os argumentos apresentados pela defesa, realizar o Whip da Oposicgao,
demonstrando por que, em sua visdo, a Oposi¢dao ganhou o debate, e dar uma conclusdao ao mesmo.
Ressalta-se que, sendo este o Ultimo discurso e, portanto, ndo havendo a possibilidade de refutacado
por parte da Defesa, o quarto membro da oposicdo ndo podera apresentar argumentos positivos
(propositivos) novos.

Quadro Ilustrativo das Funcoes no Debate

Ordem de

Posicéao|Dupla Func¢éao no Debate discurso

O que deve fazer

Apresentar a mocao;
Primeiro Membro da Defesa 19 Apresentar as definicdes necessarias;
Apresentar argumentos a favor da mocéo;

Rebater os argumentos da Oposigéo,

Segundo Membro da Defesa 3 .
Apresentar novos argumentos a favor da mocéo;

Defesa

Rebater os argumentos da Oposicéo;
Terceiro Membro da Defesa a0 Realizar a extensao;
Apresentar novos argumentos a favor da mocio;

Rebater os argumentos da Oposicéo;
Concluir os discursos da Defesa;

Fazer o Whip;

Nao deve apresentar novos argumentos;

Quarto Membro da Defesa 7

Rebater os argumentos da Defesa;

Primeiro Membro da Oposicdo 2° -
posie Apresentar argumentos contra a mogao;

Rebater os argumentos da Defesa;

Segundo Membro da Oposicéo 40 -
d POSIE Apresentar novos argumentos contra a mogao;

icao

Rebater os argumentos da Defesa;
Terceiro Membro da Oposicdo 69 Realizar a extensio;
Apresentar novos argumentos contra a mogio;

Opos

Rebater os argumentos da Defesa;
Concluir os discursos da Oposicéo;
Fazer o Whip;

Nio deve apresentar novos arqumentos.

Quarto Membro da Oposicédo ae
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Mocao

A Mocado ou Proposicdo (em sentido amplo) é a maneira com que o tema do debate é
apresentado, indicando qual o conteldo a ser abordado pela Defesa e pela Oposi¢do. Um exemplo
de Mocdo seria: “Esta casa aprovaria a unificagéo dos impostos.”. O assunto em debate seria,
portanto, a unificacdo dos impostos. A Defesa deveria apresentar argumentos que suportassem a
unificacdo, enquanto a Oposicdo discursaria em contrdrio a proposta de unificacdo.

A Mocado serd clara, evitando ambiguidades, contudo ela apresentara o tema de maneira
ampla e abrangente. ‘Apenas impostos federais seriam unificados?’, ‘Impostos para pessoa fisica ou
para pessoa juridica?’, ‘Todos os impostos, ou apenas um grupo especifico deles?’ sao questdes que
podem limitar e direcionar o debate para um ou outro lado da tematica. Caberd ao primeiro
membro da defesa, em seu discurso, definir os conceitos e fazer as interpretacdes e delimitacdes
necessarias de forma a apontar aos demais participantes as direcdes que o debate deve tomar.
Como a moc¢do de cada partida, assim como a posicdo de cada dupla, sdo anunciadas alguns minutos
antes do debate, torna-se importante conhecer de antemao pontos a favor e contra os diversos
temas que podem surgir como mocdo dos debates, bem como seus diferentes desencadeamentos.

O momento entre a divulgacdo da mogao e o inicio dos discursos é chamado de Preparacdo.
Durante esse periodo, todos os debatedores devem estar na sala de debates (ou sala destinada
especificamente para esse fim caso exista) para revisar suas anotacdes e elaborar suas estratégias
para o discurso. Lembra-se que, nesse momento, a consulta a equipamentos eletronicos nao é
permitida, de modo que os competidores somente poderdo recorrer a consulta de materiais
impressos ou anotagdes que a prépria dupla tenha preparado. Nao se pode também interagir ou
trocar informagdes com membros de outras duplas.

Definicao

A Definigao deve ser apresentada no inicio do discurso do primeiro membro da defesa. Ela
deve estabelecer os problemas aos quais a mocdo se refere e que serdo debatidos, esclarecer e
definir os termos necessarios para a interpretacdo da mocdo e apresentar a proposta da Defesa
para abordar o problema. Dessa maneira, ela aparece como a forma com que o primeiro membro
da defesa delimita as questdes colocadas pela mocdo e direciona o debate para determinadas
matérias. Uma boa definicdo impede que o debate se perca na amplitude demasiada de matérias
com pouca ou nenhuma relagdo, mesmo que concernentes ao tema da mogao.

A definicdo, para ser considerada razoavel (isto €, permitir um debate justo e légico), precisa
observar alguns quesitos:

i.  Teruma ligacdo clara e légica com a moc¢ao;

ii.  N&o ser auto evidente. A definicdo se torna auto evidente quando ndo é possivel
refutd-la de maneira razoavel, ou quando a posicdo defendida for pautada pela
existéncia ou ndo de algo cuja refutacdo razoavel ndo é possivel;
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iii.  Naoremeter aoutro contexto temporal que ndo o presente (excetuando-se os casos
em que existe disposi¢do clara na mogdo de que o debate deva se passar em outro
contexto temporal);

iv.  Nao ser limitada espacialmente de forma injusta, ou seja, a definicdo ndo podera
restringir o debate a uma localidade geografica ou politica particular sobre a qual ndo
se espera que os demais debatedores tenham conhecimento.

Quando a definicdo apresentada ndo obedece a esses critérios minimos, ela é considerada
ndo razoavel e pode ser desafiada pelo préximo debatedor. E importante dizer que, assim como os
debatedores devem apresentar uma defini¢cdo razoavel, compete exclusivamente a eles reconhecer
uma definicdo ndo razoavel e desafia-la.

A definicao, como ja colocado, deve pautar o debate e ndo ser usada para garantir vantagens
a dupla. E preciso que ela reflita o debate que a mogdo propde aos debatedores sem subverte-lo
(invertendo interpreta¢cdes comuns e valores ldgicos) ou limita-lo demais. Estando atento a essa
caracteristica é extremamente raro que a definicdo seja construida de forma a ser ndo razodvel.
Ainda que raro, é possivel que definicdes ndo razodveis acontecam e por isso o desafio se torna uma
ferramenta necessaria.

Desafio a Definicdo

Quando o primeiro membro da defesa apresenta uma definicdo que nao é razodvel, cabe ao
primeiro membro da oposi¢ao desafia-la. Para fazé-lo, o primeiro membro da oposi¢ao deve indicar
claramente, no inicio do seu discurso, que deseja desafiar a Definicdo e deve justificar seu desafio.
O desafio passard pelo crivo dos juizes que decidirdo, com base na justificativa apresentada, se a
definicdo anterior é ou ndo possivel de ser debatida. Uma vez que ela seja considerada, pela mesa,
nado razoavel, o primeiro membro da oposicdo devera apresentar nova definicdo que se enquadre
nos critérios estabelecidos. Caso a mesa julgue que o primeiro membro da oposicao nao logrou
éxito em questionar a razoabilidade da definicao da Defesa, continua vigente a primeira defini¢ao
apresentada.

Uma vez substituida uma definicao, todos os demais debatedores passam a pautar seu
discurso na nova definicdo. Os debatedores devem estar cientes de que a decisdao dos juizes na
avaliacdo do desafio de uma definicao diz respeito exclusivamente a justificativa apresentada pelo
desafiante, ndo a definicdo em si. Dessa forma, ainda que uma definicao seja nao razoavel o desafio
so sera acatado pelos adjudicadores se o desafiante indicar corretamente o que torna a definicao
nao razoavel.

Normalmente, o primeiro membro da defesa fornece a definicdo enquanto o primeiro
membro da oposi¢do, quando for necessario, desafia a definicdo. Contudo, podem haver situagdes
em que o primeiro membro da oposicdo se omita de desafiar a definicdo ou, pela falta de
justificativa adequada, tenha seu desafio ndo acatado pela mesa adjudicadora. Nessas situacdes
vale-se o principio de que, para cada definicdo vigente, sendo ela ndo razoavel, cada dupla tem a
oportunidade de desafia-la apenas no discurso do primeiro de seus membros a discursar depois da
definicdo vigente. Isso significa dizer que, caso o primeiro membro da dupla se omita a fazer o
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desafio o segundo membro da mesma dupla ndo podera fazé-lo, passando a prerrogativa do desafio
para o primeiro membro da préxima dupla do debate (seja ela de defesa ou de oposi¢do).

Outra situacao que pode ocorrer (ainda que rara) é o desafiante ter seu desafio acatado, mas
substituir a definicdo por outra também nao razodvel. Nesse cendrio, como uma nova definicao
passa a vigorar, voltamos a ter cada uma das duplas com a oportunidade de desafiar a (nova)
definicdo ndo razodvel, mas apenas no discurso do membro que discursar primeiro. Isto equivale a
dizer que, caso o primeiro membro da oposi¢do, apds ter um desafio acatado, introduza no debate
uma definicdo ndo razoavel, compete ao segundo membro da defesa (o préximo a discursar)
desafiar essa nova definicdo ndo razoavel.

Os competidores devem ter em mente que o desafio a definicdo tem o propdsito de impedir
gue o debate se torne desequilibrado devido a uma definicdo muito ruim a ponto de ndo permitir
um debate razodvel. Quando as duplas estdo bem preparadas para o debate é extremamente raro
gue surjam defini¢cdes ndo razoaveis. Isso faz do desafio um recurso necessdrio, mas com o qual se
deve ter cautela. Quando bem utilizado garante a qualidade do debate, quando mal, prejudica o
desempenho da prépria dupla e compromete o debate como um todo. O desafio ndo deve ser
utilizado para tornar as definicGes mais favoraveis aos discursos das duplas, mas para garantir que
se realize um debate construtivo. Tampouco deve-se usar o desafio como instrumento para
aperfeicoar definicbes ruins. Ndo basta que a definicdo seja ruim para que seja desafidvel, é
necessario que nao permita o debate. Ha formas de lidar com defini¢des ruins sem desafia-las, a
principal delas é por meio de Pontos de Informacado ainda durante o discurso do primeiro membro
da defesa, de forma a exigir que ele esclareca ou complemente sua definicdo.

Extensao

A extensdo deve ser realizada nos discursos do terceiro membro da defesa e terceiro
membro da oposicao. Os objetivos da extensdao s3ao: mostrar a independéncia entre as duplas de
um mesmo lado do debate, oferecer dinamismo a disputa, demonstrar a abrangéncia da mogao
e/ou tema em questdo e evitar que os debatedores figuem presos a um mesmo aspecto do debate.
Nesse sentido, a extensdo ocorre quando o membro que inicia a segunda metade do debate (tanto
pelo lado da defesa quanto pelo da oposi¢do), em seu discurso, apresenta um novo contexto ou
perspectiva ao debate, distintos daqueles apresentados pelas duplas de abertura. Assim, a extensao
€ mais do que simplesmente apresentar um novo argumento.

Uma boa forma das duplas finais do debate se prepararem para apresentar uma boa
extensdo é buscarem cenarios variados com relacdo a moc¢dao de forma que, ap6s a dupla de
abertura apresentar suas principais linhas argumentativas, as duplas possuam cenarios distintos,
consequéncias e efeitos ndo abordados ou aspectos do problema base ignorados até entdo para
explorarem em seus discursos. Pensar nos efeitos da mogao a longo e médio prazo, uma vez que as
duplas de abertura costumam aborda-la sob uma visdo de curto prazo, € uma boa maneira de
elaborar a extensdo. Pode-se ainda identificar as “pessoas envolvidas e/ou interessadas” na mogao
(stakeholders) que ndo foram abordadas (ou foram de maneira superficial) pelas duplas de abertura.
E possivel ainda encontrar problemas, valores ou questdes relativas 8 mocdo que nio tiveram
oportunidade de serem devidamente explicados a audiéncia.



PARLI BRASIL

Whip

O whip é a ultima parte do debate, tanto pelo lado da Defesa, quanto da Oposi¢dao. O nome
remete a uma fungao exercida por um membro do partido, tanto no parlamento britanico quanto
no congresso americano, o qual é responsavel por manter a unidade partidaria nas deliberacdes.
Funcdes similares existem no congresso brasileiro, especialmente ligadas a base aliada e as minorias
— interlocutores que mantém a coesao do partido e da base aliada nas deliberacdes parlamentares.

No modelo adotado, o termo whip faz referéncia aos discursos de encerramento do debate,
os quais buscam, de forma rapida e bem delimitada, retomar criticamente, conforme sua func¢do no
debate, tudo o que foi apresentado até o momento. O whip deve identificar os principais pontos de
confronto ao longo do debate, reforcando, com isso, os pontos fortes da sua posicao e evidenciando
os pontos fracos da posicdo contraria. No whip o orador deve apontar por que seu lado do debate,
e em especial sua dupla, foram vitoriosos, destacando os melhores e mais consistentes argumentos,
e a auséncia de refutacdo satisfatéria e de argumentos sélidos em contrario.

Compete ao whip, ainda, a conclusdo da linha argumentativa adotada, fechando a linha
argumentativa de sua posicdo, de forma que os diferentes discursos do mesmo lado soem como um
conjunto coeso de ideias. De certa maneira, pode-se dizer que o whip é uma “analise tendenciosa”
do debate.

O orador responsavel pelo whip possui maior tempo de preparagao de seu discurso que os
demais competidores, contudo ele deve possuir uma brilhante capacidade de sintese, além de
precisar estar atento a todo o debate para nao perder nenhum ponto importante.



PARLI BRASIL

Matéria

O conteudo do discurso dos participantes é chamado matéria. A matéria é composta por
todos os argumentos utilizados pelo debatedor e inclui conceitos, valores, raciocinios indutivos e
dedutivos, exemplos empiricos, estatisticas e quaisquer outros argumentos que possam
fundamentar a posicao defendida. A matéria devera incluir material positivo e refutativo, além da
resposta aos pontos de informacao.

A matéria deve ser relevante, relacionando-se claramente com as questdes do debate e
respeitando a delimitacdo dada pela definicdo da mocdo. Ela deve ser coerente com o discurso
apresentado e com a funcdo exercida pelo competidor, além de ser consistente com o discurso da
sua dupla e dos outros membros que defendam a mesma posicio (Defesa ou Oposicdo). O
desenvolvimento da matéria deve ser légico, com os pontos levantados e os argumentos utilizados
sendo encadeados uns aos outros de forma a demonstrar o raciocinio utilizado pelo debatedor para
defender sua posicdo. Em outras palavras, o discurso ndo pode se limitar a enumerar argumentos,
mas deve demonstrar, através da matéria, a importancia, coeréncia e as razdes de se defender
determinada posicao frente a mocgao.

Além do conteiudo da matéria, também é avaliada a estrutura com que a matéria é
apresentada, tanto individualmente como na apresentacao da dupla como um todo. A matéria
precisa ser bem estruturada, isto é, possuir introducdo, desenvolvimento e conclusao; ter seu
tempo bem distribuido entre o material positivo, a refutacdo e as respostas aos pontos de
informacao; e estar balanceada com a argumentacdo de sua dupla, ndao ficando um ou outro
componente com excesso ou escassez de refutacdo e material positivo (quando a posi¢do no debate
o permitir).

Argumentacao Propositiva - Material Positivo

E considerado Argumentagédo Propositiva (Material Positivo) aquele que:

i.  Suporte a posicao defendida pelo debatedor (a favor ou contra a proposicao);
ii. N3o seja uma repeticdo ou variacdo de um argumento jd apresentado anteriormente;
iii.  Possua relacdo légica com o contelido debatido e com a moc¢ado do debate.

Em suma, material positivo é todo novo argumento trazido pelo debatedor que acrescente
argumentos favordveis a sua posi¢cdo no debate.

Desenvolvimento da Argumentacao Propositiva

O orador deve ter ciéncia de que n3o basta citar argumentos para defender sua posicdo. E
preciso desenvolvé-los com atencdo e cuidado para que fique claro o porqué daquele argumento
ser relevante e importante para o debate. Como os juizes sé podem considerar os argumentos
expostos e saturados pelo debatedor, um ponto que nao é bem explicado soa enfraquecido ou como
suposicao, sem de fato contribuir para sustentar a posi¢cdo do orador.
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Ao langar um argumento, deve-se detalhar as razoes que levaram o orador a apresenta-lo.
Estar atento as varias razoes que se escondem em cada argumento é uma boa estratégia para nao
deixar argumentagdes vagas no debate.

O bom desenvolvimento de uma argumentagao passa também pela apresentacao de bons
exemplos — sdo os chamados argumentos empiricos. Os exemplos tém a funcdo de retirar os
argumentos da abstracdo e trazé-los “ao mundo real, ao cotidiano”. Eles ilustram, contextualizam e
d3ao clareza sobre aquilo que o orador trouxe para o debate, ajudando todos a compreenderem
melhor sua posicao.

A méaxima “qualidade supera quantidade” é verdadeira durante o debate. E preferivel que o
orador desenvolva bem poucos argumentos a que dispare inUmeros argumentos sem nunca o0s
fundamentar, explicar ou aprofundar.

Refutacdo

A refutacdo ocorre quando o debatedor, em seu discurso, busca rebater os argumentos
positivos apresentados pela posicdo contraria do debate. Apesar da refutacdo poder conter
argumentos positivos, ela tem por objetivo principal demonstrar inconsisténcias, brechas e/ou
falhas nos argumentos positivos apresentados pelos debatedores da posicdo contrdria. Sao
inUmeras as formas de refutacao, havendo aquelas mais adequadas para cada tipo de argumento.
Os raciocinios dedutivos, por exemplo, podem ser refutados por argumentos légicos capazes de
identificar falacias ou sofismas. Os argumentos empiricos podem ser refutados, entre outros, por
novos argumentos empiricos ou por guestionamentos relativos a fonte, a base de dados ou ao
modelo estatistico. Da mesma forma, argumentos de valor podem ser refutados por novos
argumentos de valor, fundamentados ou complementados por quaisquer dos tipos de argumentos
mencionados acima.

E importante distinguir trés tipos basicos de contraposi¢io a um argumento, do menos para
0 mais impactante: (a) mera contra argumentacao; (b) refutacdo propriamente dita; (c) inversdo do
argumento. Na mera contra argumentac¢do, que é a mais fraca forma de refutacdo em sentido
amplo, apenas se oferecem argumentos contrarios que reduzem a importancia e o poder de
persuasdo daquele argumento. Na refutacao propriamente dita, descontroem-se os fundamentos
do argumento apresentado, demonstrando-se um erro légico na construgdo argumentativa ou a
impropriedade de uma das premissas que embasam o argumento. A inversdao do argumento, por
sua vez, é a demonstracdo de como, na verdade, o argumento ndo carece de for¢a, fundamentacao
ou validade, mas, sim, é na verdade um argumento contrario a tese defendida pela bancada que o
propods e até mesmo favordvel a tese da bancada que refuta.

Pontos de Informacao

Pontos de informacdo sdao questdes dirigidas a quem esta discursando. Os membros da
Defesa podem solicitar pontos de informacdo durante os discursos da Oposicdo, enquanto os
membros desta solicitam pontos de informacdo a Defesa.
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Os pontos de informagdao podem ser levantados com diversos fins: solicitar uma explicagao
mais detalhada sobre determinado ponto do discurso, forcar quem discursa a falar de alguma
guestdao em especial, induzir o debatedor a se contradizer ou mesmo fazer com que o debatedor
desvie de sua linha de raciocinio. Contudo, eles ndo devem ser tratados como meros artificios do
jogo, mas, sim, como instrumentos para elevar o nivel da discussdo e acrescentar conteddo ao
debate, sendo avaliados pela mesa com base em seu poder de influéncia e persuasdo discursiva,
tanto de quem responde ao Ponto de Informacgao, quanto de quem o formula.

Os Pontos de Informagdao podem ser feitos em qualquer instante apds o primeiro minuto
(sinal de um minuto dado pela mesa) do discurso e antes do sétimo minuto (sinal de seis minutos
dado pela mesa). Para isso, basta que o membro que deseja solicitar um ponto de informacao fique
de pé, levante a mao e manifeste seu desejo de fazer um ponto de informacgdo, permanecendo
assim até que sua solicitacao seja aceita ou ndo. Aquele que discursa pode aceitar ou nao qualquer
um dos pontos que lhe seja solicitado e em qualquer ordem. Uma vez que o ponto de informacao é
aceito, o membro que o solicitou tem até 15 (quinze) segundos para formular sua pergunta. A
pergunta deve ser objetiva e direta, sem se transformar em um discurso. Aconselha-se que, durante
o debate, cada membro solicite pontos de informacdo e, em seus discursos, responda ao menos
dois pontos solicitados.

Formas de Expressao

Outro ponto importante, ao qual os participantes devem estar atentos, é que, no debate
parlamentar, além de bons argumentos, é importante conquistar a audiéncia e convencé-la da sua
posicdo. A qualidade da retérica dos debatedores tem grande influéncia sobre o poder de persuasao
de seu argumento. Por essa razao ndo apenas o contelddo dos discursos é avaliado, mas também a
forma como é realizado o discurso. O quesito Forma de Expressdo inclui tanto a estrutura com que
a matéria é organizada quanto o estilo adotado na exposi¢ao, ou seja, a forma da oratdria com que
esse discurso é transmitido a audiéncia.

Contato visual, gestos, pausas durante o discurso, alteragdao no tom e volume da voz, sao
alguns elementos de estilo que podem auxiliar o participante, fornecendo énfase aos argumentos
mais importantes e cativando a atencdao da plateia. Contudo, se usados em demasia ou nos
momentos errados podem surtir efeito contrario, tornando o discurso cansativo e desinteressante.

Da mesma forma, a linguagem utilizada no discurso merece atencdo. Termos que fujam ao
conhecimento geral ou que pertencam a uma drea muito especifica do conhecimento podem tornar
o discurso, apesar de correto, confuso, fazendo com que as ideias principais se percam. O ideal é
utilizar sempre uma linguagem mais simples, clara e objetiva.

Pequenas anotacbes podem ser utilizadas durante os discursos e auxiliam a preservar a
estrutura do discurso e a lembrar partes importantes da matéria a ser apresentada, evitando que o
participante se perca durante sua apresentacdo. E importante, nesses casos, que o debatedor utilize
as anotacOes apenas para nortear seu discurso, ndo ficando preso a elas. Os discursos devem ser
proferidos de maneira fluente e ndo meramente lidos.
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Ndo existe uma “férmula padrdo” a ser seguida. As formas de expressdao devem ser tomadas
como um meio para alcangar um fim: a persuasao da audiéncia. Uma vez identificado que um orador
foi persuasivo, reconhece-se a eficacia de sua oratéria, ja que foi cumprido o objetivo do discurso.
Por essas razbes, os debatedores devem ter sempre em mente que a forma de expressdo é avaliada
concomitantemente ao conteldo apresentado no discurso e melhord-la é uma maneira de
aprimorar o seu discurso como um todo. A forma de expressdo ndao deve ser tomada como um
objetivo em si, mas como um complemento importantissimo do discurso.
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Pesquisa e Treinamento para Debates e Competicoes

A disciplina, o estudo e a habilidade de preparagao para um debate sdo virtudes
indispensdveis a um bom orador. Parte essencial da experiéncia proporcionada pelo ParliBrasil
passa pelo periodo que antecede o debate, ou torneio, propriamente dito.

Na cultura de debates europeia e americana, por exemplo, sdo muito valiosos os cadernos
dos debatedores mais experientes, os quais trazem uma grande lista de argumentos para muitos
dos temas mais comumente debatidos. Conhecer bem os melhores argumentos pertinentes a um
determinado tdpico é um fator central na qualidade de um debate. E justamente nesse sentido que
o IBD coloca como um dos objetivos principais do projeto a valoriza¢do do discurso com conteudo,
na medida em que estimula o aprofundamento do conhecimento dos participantes em um grande
numero de temas.

Aconselha-se aos participantes de torneios e eventos do IBD, que se pautam no modelo
ParliBrasil, gue tomem como referéncia as tematicas anunciadas para os eventos para orientarem
seus estudos, mas que busquem levantar argumentos de diversas perspectivas possiveis, e ndo
apenas de dois lados, pois a definicdo feita pela Abertura da Defesa pode fazer com que o debate
tome rumos muitas vezes inesperados. Todo o material que se espera que seja utilizado nesses
torneios deve ser levado impresso, pois ndo é permitida a utilizacdo de equipamentos eletronicos
no periodo entre o anlncio da mogao e o inicio do debate.

Seria impossivel dominar plenamente todos os argumentos de todos os temas que possam
ser objeto dos debates do campeonato. Exige-se dos participantes, por essa razdo, que distribuam
bem seu tempo de estudo, e facam mais do que apenas memorizar argumentos e refutagdes,
dedicando-se a desenvolver sua capacidade de improvisacdo, criatividade e raciocinio légico, para
conseguirem, desde que tenham uma boa no¢do de variadas tematicas, contribuir para o debate
com contundentes argumentagoes.

Também nesse sentido, a pratica é ainda mais importante do que o estudo e a pesquisa. O
treinamento anterior a um torneio é indispensavel para que os debatedores aperfeicoem suas
técnicas de exposicao, familiarizem-se com um estilo retdrico e corrijam os vicios de sua oratodria.
S3ao muito importantes nesse processo as sociedades e os clubes de debates.

Caso tenha interesse em desenvolver um projeto de extensao em sua faculdade ou de criar
uma Sociedade de Debates em sua cidade, procure o Instituto Brasileiro de Debates. Estaremos
prontos a ajuda-lo.
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Notas Finais

Tanto o Manual de Regras quanto este Guia de Estudos tém por objetivo esclarecer as regras
do modelo de debates adotado nos eventos e competi¢cdes promovidos e suportados pelo Instituto
Brasileiro de Debate e servir de referéncia para qualquer evento de debate competitivo que deseje
utilizar o mesmo modelo. Para competicOes e eventos, deve-se considerar as regras especificas da
competicdo e que se tornam complementares a esse guia, bem como o Guia de Avaliacdo, que busca
auxiliar na avaliacdo dos debates.

Acreditamos na qualidade dos estudantes do pais e em sua capacidade de proporcionar um
futuro melhor como politicos e cidadaos. A finalidade é contribuir para esse aprimoramento, dando-
Ihes a oportunidade de praticarem, competirem e se aperfeicoarem, tendo seu esforco e estudo
reconhecidos e recompensados.



