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INTRODUCCION

Una extrafia paradoja domina la actitud del mundo académico con res-
pecto a la teorla econémica marxista. Hace medio siglo, ésta encontrd
un interés tedrico cada vez mayor y fue objeto de apasionados debates en
los medios universitarios; pero se le negd toda eficacia prictica: una
economia socialista no podria funcionar, decian los economistas! Hoy dia
nadie pone en duda que la economia marxista pueda inspirar —no
sin éxito— la politica econbémica de los Estados, sean éstos grandes o pe-
quefios; pero en los medios académicos sélo encuentra indiferencia o
desdén.* Si en algunas ocasiones ha sido objeto de estudios més cuidado-
sos, tales estudios no se han réalizado, sin embargo, en funcién de su
propio valor, sino en tanto que subrama de esa nueva “ciencia” llamada
“Sovietologia”, cuando no en el marco de una disciplina t8davia més ex-
trafia, la “marxologia”.

Quien considere como vélido el ‘método de investigacién marxista y la
masa de resultados a que ha conducido —y el autor se coloca sin reservas
en este punto de vista— podria replicar que esta situacién es perfectas
mente normal, Porque ;acaso no estd la ciencia académica “al servicio de
la clase dominante”? ¢Acaso no estd el mundo capitalista comprometido
en una “lucha a muerte con el bloque socialista”® ;No es cierto que la
teoria marxista constituye un arma esencial de este bloque? ;Y no lo es
también que los servidores del capitalismo estan obligados a desacreditar
todo aquello que sirve a sus adversarios de clase? Vistas asi las cosas, el
descrédito lanzado sobre el marxismo en Occidente no serfa mas que una
manifestacién de la propia lucha de clases que confirmarfa, de rechazo,
la validez de las tesis marxistas. La argumentacién corre el riesgo de
convertirse en ese didlogo de sordos que resulta del intercambio de invec-
tivas “técnicas” entre marxistas y psicoanalistas. ..

No negaremos que haya un grano de verdad en estas afirmacioncs; pero

* L M. Reynes caracteriza El Capital de Marx eomo “un manual econdmico anti-
cuado. .. no solamente erréneo desde el punto de vista econémico, sino también
sin interés ni_aplicacién para el mundo moderno”.2 A.A. Berle Jr. considera que “la
economia politica de Marx esti superada y refutada”.® Francois Perroux afirma que
“ninguna de las ‘tendencias crénicas’ (del capitalismo, reveladas por Marx) es
demostrable 16gicamente ni puede ser probada recurriendo a la observacién cienti-
fica”.* Raymond. Aron escribe: “El marxismo apenas tiene va lugar en la cultura de
occidente, incluso en Prancia y en Italia, donde una importante fraccién de la inte-
lectnalidad se adhirié abiertamente al stalinismo, Serfa intil buscar un economista

digno de este nombre que pueda’ calificarse corho marxista en el sentido estricto
del término”.5 Etc.’ :
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sblo un grano. Si se examina sin ilusiones ni falso pudor todo el m‘tmdo
donde se forjan y defienden las ideas, es innegable que se encontrara un
buen niimero de cinicos y oportunistas, de hombres que venden su pluna
o su cerebro al mejor postor, o modifican imperceptiblemente la trayecto-
ria de su pensamiento, en el momento en que pueda clonstltmr un freno
para su éxito material o social. Es preciso afadir, adem‘as, que desde .hace
varias décadas, la Unién Soviética, como consccuencia ’de su creciente
poder material, ejerce también una influencia del mismo género sobre todo
ese mundo. . L
Pero ningfin marxista digno de este no.mbre, fiel a la gran tr.adlcmn
cientifica del propio Marx, podria reducir el pl'?blema de las ideas a
simples cuestiones de corrupcién- directa (por interés personal} o md1’recta
(por la presién del medio ambiente). Marx y E{lgelsprmlsaronmasde
una vez que la historia de las ideas sigue su dialéctica . propia, que las
ideas evolucionan a partir de factores retrasmitidos de una generacion a
otra, 'y por la pugna de escuelas contrapuestas (Cf. carta de Engels a Fr.

“*Mehring del 14 de Junio de 1893). Lia determinacién social de este pro-

ceso opera en lo esencial sobre una materia ya dada, con sus propias
contradiccionesy sus posibilidades de “explosién” en diversas dl’l'ﬂCCl()IlBS.

Comentando las “Theorien Uber Den Mehrwert”, que deberian haber
constituido el tomo IV de £l Capital, Rudoll Hilferding ha subrayado que
estamos ante un estudio de la evolucién dialéctica de las ideas con su logica
propia y sus contradicciones internas (“Selbr:ten.twicklun_g der nationalgko-
nomischen Wissenschaft”). Marx sélo hacia intervenir el _factor social
en tanto que explicacion del filtimo resorte de esta evolucién, y no en
tanto que explicacién inmediata.’ . )

Ahora bien, la tradicién marxista resume la evolucidn de la economia
politica burguesa, oficial o académica, en tres fases, cada una de las cuales
coincidé con una fase de evolucién del capitalismo. Durante la fase c}e
fscensidn de la burguesia hacia la posicién de clase dominante, la teoria

- jpolitica parte a la conquista de la realidad econémica: es el momento

Ide la elaboracién de la teoria del valor de la fuerza de trabajo, periodo que
"se extiende de William Petty a Ricardo,: Viene después la fa}se en que la
sburguesta se compromete en una"licha de clase tada vez mas aguda con
el proletariado, sin haber llegado, no obstante, a eliminar deflmtlvamf.:nte
ta las antignas clases dominantes: es el periodo en el que se de:spllega
‘todo el abanico de las contradicciones internas inherentes a la teoria bur-
i guesa del valor de la fuerza de trabajo, dando nacimiento a .la escuela
"marxista por una parte y a las diversas escuelas burguesas posricardianas,

" por otra. Finalmente, durante la tercera fase, la burguesia, después de haber

consolidado definitivamente sus posiciones dominantes, s limita a sostener
contra el proletariado una lucha defensiva. Es el periodo declinante fi(? la
cconomia politica burguesa. De cientifica, pasa a ser puramente apologética.

+ La teorfa del valor de la fuerza de trabajo es sustituida primero por la
" ¥ %economia vulgar”, y después por la escuela marginalista o por escuelas.

!
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; mixtas que realizan las sintesis de eclecticismo y marginalismo.
- Pero al analizar el pensamiento oficial durante los Altimos treinta aios,
se observa que este esquema no es completo. Después de la gran crisis de
1929-1933, se puede descubrir ficilmenie una cuarta fase en la evolucién
de la economia politica burguesa: la fase de la teorfa puramente prag-
mdlica. La apologética pura sblo es un medio eficaz mientras el sistema se
vea exclusivamente amenazado en la esfera de la teoria. Pero se convierte
en irrisorio en el momento en que el sistema amenaza hundirse en la préctica.
A partir de este momento, Ja economfa politica lanza por la horda la

mayor parte de sus preocupaciones puramente académicas, para conver- :

tirse exclusivamente en una téenica de consolidacion prdctica del capita-

lismo. Esta es, en efecto, la funcién que cumple desde “la revolucidn
keynesiana”, y la elaboracién de las diversas técnicas econométricas. ¥
Nos encontramos aquf con una de las causas fundamentales de la indi-
ferencia que los medios de economistas “oficiales” manifiestan actualmente
con respecto al marxismo. Porque para estos profesores el marxismo se
confunde con todas las escuelas de “la antigua economfa politica®, cen.
trada en los problemas microecondmicos, y que se contentaban con “razo-
nar en abstracto”, sin ofrecer recetas para aumentar el volumen de empleo
o colmar un déficit en la balanza de pagos, Més afin: los ‘inicos econo-

mistas contempordneos que conceden a Marx un puesto honorable en la-

historia de las ideas econdmicas son precisamente los que lo consideran
como uno de los fundadores de las teorfas macroeconémicas actualmente
en boga.** Algunos marxistas intentan también probar que el valor de
Marx reside ante todo en el hecho de que haya “presentido” a Keynes,
la teoria de los ciclos econdmicos y el célculo de la renta nacional. . .

Pero si el interés por los problemas econémicos “puros”, desgajados
de las preocupaciones pricticas inmediatas, ha disminuido notablemente en
nuestra €poca marcada por inmensas transformaciones sociales,'* los que
se consideran seguidores del marxismo son en parte responsables de la
decadencia de la teorfa econfmica marxista. Porque, en efecto, desde
hace casi 50 afios se contentan con repetir la ensefianza del marxismo en
resitmenes de Bl Capital que pierden cada dia més el contacto con la reali-
dad contemporinea, Llegamos ahora a la segunda razén fundamental de
la paradoja anunciada al principio: la incapacidad de los marxistas para
rehacer, ajustindola a las condiciones de la segunda mitad del siglo xx,
la obra realizada por Marx en el siglo pasado.

Esta incapacidad procede ante todo de causas politicas. Se debe funda-
mentalmente a la posicién subordinada que, durante la era staliniana, se
atribuy6 a la teorfa en la URSS y los partidos comunistas. La teorfa
fue alli el medio auxiliar de la politica, de la misma forma que la filo-

* Ver en el capitule xvin los pérrafos: “La revolucién keynesiana” y “La eco-
nometria, o el triunfo del pragmatismo”,

** Especialmente Schumpeter,” Henri Gnitton,? Condliffe® Alvin Hansen10 etc,

15

]
H
3
H
1.
H
i



sofia medieval fue la serva de la teologia. Sufria por ello una deformacién
pragmética y apologética de la que se resintié particularmente la teoria
econdémica. Como la era staliniana se caracterizb, ademés, por la prohibi-
cién de toda investigacion tedrica auténoma, sobre esa deformacién apolo-
gética se desplomd un dogmatismo estéril, formando asi un conjunto que
hoy rechazan las jovenes generaciones, tanto en el Fste como en el Oeste.
Un peusamiento- paralizado y deformado durante 25 afios* solo puede
recuperarse en forma lenta, especialmente si las condiciones sociales que en
{lfima instancia determinan esta detencién no son radicalmente suprimidas.

Hay, sin embargo, una causa secundatia de este atascamiento del des-
arrollo del pensamiento econdmico marxista, paralizado no solamente en la
URSS y los partidos que se ligan a ella, sino también en Occidente,
en todas las escuelas marxistas que han permanecido independientes de la
Unién Soviética. De aqui se ha originado un malentendido respecto al pro-
pio método marxista. _

Fn un célebre pasaje de su prologo de la Gontribucién a la Critica de la
Fconomia Politica, Marx precisa el método que deberd seguir una exposi-
cibn’ cientifica de la economia politica: partir de lo abstracto para recons-
trair lo concreto.!® Innumerables vulgarizadores se han inspirado en este
pasaje, asi como en la estructura de los tres tomos de Bl Capital, para reco-
ger una y otra vez, en forma resumida y muchas veces insatisfactoria, las
dernostraciones econdmicas que Marx elabord en el siglo pasado.

Ahora bien, es preciso no confundir método de exposicion v génesis
del conocimiento. Si Marx insiste en el hecho de que lo concreto no puede
comprenderse sin descomponerlo previamente en las relaciones abstractas

que lo constituyan, subraya también con igual énfasis que estas mismas:

velaciones no pueden ser producto de una simple intuicion genial o de nna
superior capacidad de abstraccién; deben resultar del estudio de los datos
empiricos, materia prima de toda ciencia. Para advertir que ésta era, en
efecto, la opinién de Marx, basta con confrontar ¢l pasaje sobre el método
del prélogo de la Gontribucién a la Critica de la Economia Politica, con el
siguiente texto del prélogo de la segunda edicién de El Gapital:

“F] método de exposicion debe, sin embargo, distinguirse formalmente
del método de investigacién, La investigacidn debe apropiarse de la ma-
teria en delalle, analizar sus diferentes formas de evolucibn y buscar sus
nexos internos. Sélo después de coronado esie trabajo, puede exponerse de
manera adecuada el movimiento real. Si esto se consigue y si la vida de
la materia es efectivamente reflejada de manera ideal, podra siempre
crearse la impresién de encontrarnos ante una construccion a priori® (el

¥ “Entre nosotros no se descubre ningin trabajo creador fundamental en el maz-
xismo-leninismo. La mayor parte de nuestros tedricos se ocupan en dar vuelfas y
mas vueltas sobre viejas citas, formulas y tesis. )y Qué es una ciencia sin trabajo
creador? Es un ejercicio escoldstico, un deber de alumnos-y no-una cieneia; porque
la ciencia es ante todo creacién, creacién de algo nuevo y no. repeticién de lo que es
viejo” 1%
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subrayado es nuesir :

De a.c,uerdo con esto parece evidente que, a mediados del siglo xx, toda
exposicion que se contente con resumir mas o raenos fielmente los capituios
de E! Capital escritos en el siglo pasado, es decididamente inadecuada; en
primer lugar df:sd,e el punto de vista del propio método marxista. Menos
validas son todavia las numerosas afirmaciones perentorias de los criticos
1 . [ 4
del marxismo, segiin los cuales &ste estarfa superado “porque se apoya sobre
datos de la ciencia del siglo pasado”.

Ewdentemente_, la posicion cientificamente correcta es aquella gue se
esfuer_zz; en partiy Se los datos empiricos de la ciencia de¢ hoy para exami-
aar st lo esencial de la teorta econdémica de Marx nil 1
nar 5t lo ssencial e la io l . conlintia o no siendo

. 0 que hemos intentado seguir en la presente
cbra. ‘ _

Se impone, pues, una advertenci :

‘t. ol pI?fI ) pE ) U advertencia. El lector que busque aqui numerosas
citas de Marx, Fngels o sus principales discipulos, cerrard decepcionado
este libro. Contrariamente a todos los autores de manuales econémicos
marxistas, nos hemos abstenido rigurosamente —con apenas unas raras
excepciones— de citar textos sagrados o hacer exégesis. Por el contrario
citamos ab?ndantemente 2 los principales cconomistas, historiadores econd
micos, etndlogos, antropdlogos, socidlogos y psicologos de nuestra época
en la medida que for’ml.llan Juicios sobre fendmenos que se relacionan
lr_on la actllwdad econdmica pasada, presente o futura de las sociedades

, ' ; . "
l1u nanas. Intentamos (’ieznostra] que, partiendo de los datos empiricos de
as Céenf:las contemporéneas, se pu(?de reconstruir el conjunto del sistema
ccondmico de, Karl Marx. Més ain: intentamos demostrar que sélo la
doctrina econbmica marxista permite esta sintesis del conjunto de las cien-
cias }’mx‘nanas ¥ ante todo, la sintesis de la historia econémica y de la teorta
econmica como sblo ella permite una integracién armoniosa del analisis
nicroecondmico y macroecondmico,

La gran s’upf:rlondaq del método marxista, comparado con los otros sis-
E{ntlas. ecolnonuc?s, res1d’e efectivamente en esta sintess dinimica de Ja

istor1a y la teorla economica, que solo €l permite efectuar. La teorfa eco-
i}lon.nca marxista no debe ser considerada como un resultado definitivo
edmvgsh]gamones ya reahzac.la_s, sino mas bien como la suma de un mé-
todo, de los resultados adquiridos gracias a este método y de resultados

* Diversos autores, especialmente Frangois Perroux, han afirmado numerosas ve
que las leyes del desarrollo del capitalismo, descubiertas por Marx, nunca han o
dido ser demostradas por Iz observacién o con ayuda de datos est,adisticos (verp? -
cita transcrita arriba), Nos esforzamos aquf en demostrar lo contrario —parti da-
naturalmente, de las leyes del desarrollo del propio Marx, y no de las ﬁe lmL K
sido falsamente atribuidas (como la de la “pauperizacién "absoluta” la c;le la ec '?In
permanente de los salarios reales, u otras concepciones del mismo género) Sentiax':l ;
curiosidad por saber si los economistas oficiales podrdn refutar los materiales 1(::
hem?‘s reumdcl: con este objetivo, o s continwariAn afirmando perezztorhmtglte
;q;eseﬁ-ézrx est.attsuperado”, manifestando asf la misma ausencia de rigor cientifi‘co que

matxistas, que se contentan con repetir citras y ejemplos del siglo pasada.
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comstantemente contrastados. Autores no marxistas como Joseph Schum.

_peter y Joan Robinson han expresado la nostalgia de esta sintesis.'® Unica-
mente el marxismo ha sido capaz de realizarla. El método marxista sélo
e, por otra parte, concebible considerado en tanto que integracién del
racionalismo dialéctico y de la aprehensién empirica (y prictica) de los
hechos*

El método debe ser, pues, genético-evolutivo, critico, materialista y dia-
léctico, Genético-evolutivo: porque el secreto de toda “categoria” no puede
ser revelado sin examinar a la vez su origen y evolucién, lo cual quiere
decir sin examinar el desarrollo de sus contradicciones internas, es decir,
1a revelacidn de su naturaleza propia.** Critico: porque ninguna “catego-
rfa” debe ser aceptada como “evidente” en si misma, tanto las de “so-
ciedad”, “trabajo” y “producto necesario” (subsistencia), como las de
“mercancia”, “cambio”, “dinero” y “capital” que el propio Marx habia
sacado a la luz. De acuerdo con esto, nos hemos apoyado generalmente
en las profundas observaciones fragmentarias que Marx fue esparciendo en
sus escritos. Alguna vez hemos debido innovar.

En todo caso, el examen critico genético-evolutivo de estas “categorfas
fundamentales” nos conduce a la antropologia, a la sociologia y a la psico-
logia social. Para no desanimar al lector y no interrumpir el proceso logico
de 1a demostracién, hemos preferido dejar lo fundamental de este analisis
para el pendltimo capitulo, en vez de hacerlo en el primero.¥** Existe,
ademd4s, una tentacién dialéctica evidente de profundizar la nocién del
trabajo a la luz de la sociedad socialista més bien que a la de la sociedad
primitiva. ¢No es en la negacién, o mds bien en su superacién, en la nega-

# Cfr, Marx, en su carta 2 Engels del lo. de febrero de 1858: “Aprenderd
[Lasalle} & su costa que una cosa es construir una ciencia por la critica, para poder
exponerla después en forma dialéctica, y otra muy distinta aplicar un sistema abs-
tracto y concluso de légica, partiendo Gnicamente de las visiones vagas y puramente
instintivas de tal sistema’ 18 .

#* Cfr, Hilferding: “Lo que distingue a Marx de todes sus predecesores es Ia
teorfa social que constituye la base de su sistema, la concepeidn materialista de
lz historia, No solamente porque ella implica la comprensién de que las categorfas
econdmicas son también categorfas histéricas; en s{ misma, esta comprensidn no es
an lo esencial; la diferencia fundamental reside sobre todo en el hecho de que
solamente revelando ¢l caricter de ley de la vida social puede revclarse y demostrar-
se ¢l mecanismo de la evolucién [que se puede demostrar] como nacen, se transforman
y desaparecen las categorias econémicas, y en qué forma”.'" Por supuesto, también
aqui se da un conflicto entre la génesis del conocimiento y el método de exposicion.
Antes de aprehender plenamente el significado de una categorfa en su fase de
aparicién, es preciso haberla analizado bajo su forma madura, Esta es la razdn
de que Marx abandone deliberadamente el método de demostracién genético-eve~
lutivo en los primeros capitulos del Capital. Pero, una vez en posesién de la clave
del misterio, el investigador contempordneo que desea volver a examinar su validez
ante nuevos datos empiricos, necesita recoger la evolucién partiende de sus comienzos,

#%% Viage en el capitulo xvn los apartados: “Trabajo enajenado, trabajo libre,
deterioro del trabajo”, “Revolucién social, revolucién econdmica y revolucién psico-
1égica”, *:Limites del hombre?”
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cién de la negacién, como la naturaleza del fendmeno aparece en todo
su esplendor y riqueza?
Finalmente, el método es materialisia y dialéctico, puesto que el secreto

-gltimo de toda categoria econdmica no se halla en las cabezas de los hom-

bres; reside siempre en las relaciones sociales que estos hombres se han
visto obligados a constituir entre ellos en la produccién de su vida mate-
rial. Y tanto esta vida como esas relaciones, son examinadas a la vez
como un todo indisoluble, y como un todo contradictorio que evoluciona
al imnpulso de sus propias contradicciones,

Una objecién se adelantara sin duda contra los métodos seguidos por
¢l autor y los resultados a que conducen. Se dird que si efectivamente se ha

" apoyado sobre los datos empiricos de la ciencia contemporénea, lo ha hecho

selectivamente. Ha elegido los datos que entran en “su” sistema precon-

cebido, y no fodos los datos, Habrfa interpretado, pues, hechos y no los
hechos.
Esta objecién sélo es vilida en la medida en que el autor se esfuerza

" efectivamente en escapar a la obsesién infantil de “escribir la historia

con todos los detalles”, obsesién de la que Anatole France se burla con
tanta finura en el Libro de mi amigo. La tarea no es sblo materialmente
imposible —se necesitarian varias vidas humanas para leer todas las obras
y todas las fuentes, en todas las lenguas del mundo, que han tratado de Ia
actividad econdmica del hombre— sino que es también completamente
mitil,

Al nivel de las diferentes disciplinas, se han ido elaborando sintesis vak-
das. Los marxistas que deseen estudiar las conclusiones que se desprenden
de la forma primitiva de ocupacién del suelo en Francia durante la Edad
Media, no necesitan consultar las numerosas fuentes en la materia; pueden
apoyarse validamente sobre obras como las de Marc Bloch: Los saracte-
res originales de la Tustoria rural francesa.

Por otra parte es evidente que una apropiacién selectiva de los hechos
¢s propia de toda ciencia, tanto de las ciencias naturales como de las
ciencias del hombre.® Esta seleccidn de “hechos significativos” no es anti-

* “La ciencia no es una masa de datos, sino un modo de ordenar los datos de la
naturaleza a fin de darles una unidad y de hacerlos inteligibles’, afirma el Dr.
Bronowski, presidente de la “British Association®.® “A no ser que meé equivogue
de medio a medio, la opinién predominante entre los estadisticos es que la teoria
que debe someterse a prueba determina la eleccidn del procedimiento estadistico,
Salve por accidente, resulta légicamente imposible introducir el examen de teorias’
en clerto modo sobre la marcha, como una especie de subproducto, en un estudio
mis general de los datos”, declarz el economista Metzler.® Y los economistas Edey
y Peacock precisan: “Los hechos que nos interesan en la mayoria de los campos del
conocimiento son numerosos y manifiestan una gran complejidad en sus relaciones
reciprocas, Conocer detalladamente todos los datos referentes a un estudio concreto,
y ser capaz de reproducir todas sus relaciones individuales, resultaria normalmente
imposible para cualguier persona, por muy diligente que fuera, En estas condicio-
nes, la reaccién natural del espiritu humano parece ser la de clasificar los hechos
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cientifica; lo anticientifico es la supresion (o la falsificacién) deliberada
de experiencias y observaciones, con el fin de “negar” fendmenos que no
encuentran su puesto ery el esquema, Nos hemos esforzado en evitar todo
sabjetivismo de este género, '

Verdad es que nuesiro esfuerzo en “desoccidentalizar” la materia —a
excepcién de lo relativo al capitalismo del siglo xx— es decir, de encon-
trar los rasgos comunes de las categorias econdmicas precapitalistas en
todas las civilizaciones que han llegado al estadio “del comercio internacio-
nal desarrollado, puede parecer temerario. No tenemos ni los conocimientos
lingiifsticos i los conocimientos histéricos necesarios para concluir con éxito
semejante empresa, Pero no por ello es menos necesaria. ¥ esto por dos
1azones: en primer lugar, porque el pblico al que se dirige hoy dia €l
marxismo no es ya esencialmente occidental; y, ademds, perque. los vulga-
rizadores del marxismo, con su- teorla “de las etapas sucesivas” que la
sociedad habria recorrido, o deberfa necesariamente recorrer en todo
el mundo, tcorfa sin embargo esplicitamente rechazada por el propio
Marx (ver especialmente sus cartas a “Otechestvennije Zapiski” de no-
viembre de 1877 y a Vera Sasulitch del 8 de marzo de 1881),* han provo-
cado en este ferreno una inmensa confusién.®

Nuestro esfuerzo en este sentido no sobrepasa aqui el caricter de tenta-
tiva, y a la vez esbozo que se presta a miltiples correcciones, e invitacion
a las jovenes generaciones marxistas de Tokdo y Lima, Londres, Bombay y
w=¢por qué no?— Mosct, Nueva York, Pekin y Parls, de recoger la pelota
al vuelo y concluir mediante un trabajo de equipo lo que un trabajo
individual no puede evidentemente realizar, Si la obra logra provocar tales
ecos —aunque fueran criticos—, el autor habrd alcanzado plenamente
su propdsito. Porque no pretende formular de nuevo o descubrir verdades
eternas. Quiere solamente demostrar la asombrosa actualidad del marxis-
mo vivo. Fste objetivo podré alcanzarse no por la exégesis o fa apologia,

sino, sobre todo, mediante Ia sintesis colectiva de los datos empiricos de la

ciencia de hoy.
ERNEST MANDEL

1? de mayo de 1960

Nota: Bl manuscrito francés de esta obra fue terminado en 1960; la edi-
cién francesa apareci6 en la primavera de 1962, Por lo tanto, la version en
espafiol llega al lector de lengua espafiola nueve afios después de haber sido

y las relaciones significativos, con distintos grados de precisidn que dependen del
investigador y de I indole del problema, en un nimero de categorias lo suficiente-
mente reducido como para ser comprendidas y separadas en su conjunto, después
de que pucdan utilizarse como bases de juicio sobre fa naturaleza del mundo y de
sus habitantes, y quizds con el fin de elaborar previsiones”2® etc.

# Fs preciso, sin embargo, sefialar que desde hace algunos afios, los historiadores
de la Repiiblica Popular China han puesto seriamente en tela de juicio ese dogma
no marxista de los “estadios sucesivos” universales y han vuelto a las coneepeio-
nes de Marx concernientes a la “sociedad asidtica”.22

20

escrita. Bl autor deberfa haber consultado los trabajos més importantes apa-
recidos después de 1960, Por falta de tiempo no pudo hacerlo, Sin embatgo,
el autor ha reescrito el capitulo xv que se refiere a la economia sovidtica, -
con et fin de poder incluir un andlisis critico de las transformaciones impor-
iantes que se han producido en el curso del periodo transcurrido. Ha podido
corregir ligeramente algunos otros capitulos y completar algunas series esta-
disticas. Sin embargo, la edicién en lengua espaiiola es una edicién revisada
y corregida con la edicién original, sobre todo en lo referente a los errores
tipogréficos y errores de referencia,
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CAPITULO I
TRABAJO, PRODUCTO NECESARIQ,
SOBREPRODUCTO

De todas las especies zoolégicas, solo el hombre no puede sobrevivir adap-
thndose al medio natural, sino que debe esforzarse en plegar ese medio
natural a sus propias exigencias.? El trabajo, actividad a la vez consciente
y social nacida de la posibilidad de comunicacién y ayuda espontdnea entre
los miembros de la especic humana, constituye el instrumento mediante el
cual el hombre actiia sobre su medio natural.

Las demés especies animales se adaptan al medio natural determinado,
gracias al desarrollo de érganos especializados. Los drganos especializados
del hombre, la mano de pulgar libre y el sistema nervioso desarrollado,
no l¢ permiten procurarse directamente su alimento en un medio natural
determinado. Pero sf le permiten la utilizacién de instrumentos de trabajo
y, gracias al desarollo del lenguaje, el esbozo de una organizacidn social
que asegura la supervivencia del género humano en un nimero indeter-

minado de medios naturales.* El trabajo, la organizacién social, el len- !

cuaje y la conciencia son pues las caracteristicas propias del hombre, inse-
parablemente ligadas y mutuamente determinadas.

Los instrumentos de trabajo sin los que ¢l hombre no puede producir,
es decir, conseguir sobre todo el alimento necesario para la supervivencia
de la especie, aparecen al principio como una prolongacién artificial de sus
érganos naturales, “El hombre necesita instrumentos de trabajo para suplir
la insuficiencia de su aparejo fisiolégico”.® En los primeros tiempos de la
humanidad, esos instrumentos de trabajo son muy rudimentarios: estacas,
piedras talladas, trozos puntiagudos de hueso y asta. De hecho, la pre-
historia y la etnologia clasifican los pueblos primitivos segin las materias
primas con que fabrican sus principales instrumentos de trabajo. Fsta
clasificacién comienza en general con la edad de piedra tallada, aunque
entre los habitantes prehistéricos de América del Norte haya existido,
seglin parece, una edad del hueso, con anterioridad a la edad de piedra
propiamente dicha.

Progresivamente, de la repeticién continua de gestos de trabajo idénti-
cos s¢ van desprendiendo técnicas productivas. El descubrimiento técnico
més importante de la prehistoria humana fue sin duda el de la produccion
y conservacién del fuego. Aunque no subsista ya ninguna tribu primitiva

# “Una criatura que se haya adaptado perfectamente a su medio, un animal
cuya eficacia y fuerza vital se concentren y gasten en un esfuerzo para vencer aqui
y ahora, no tiene ya ninguna reserva para hacer frente a un cambio radical, Puede
vencer a todos sus competidores en ese medio especial, pero, por eso mismo, si este
medio cambiara, él desapareceria. Es precisamente su éxito de adaptacién lo que

parcce explicar la desaparicién de un enorme niimero de ‘especies’.”?
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que haya ignorado el fuego antes de su contacto con la civilizacion
extranjera,® innumerables mitos y leyendas testimonian una edad sin fuego,
sequida de una época durante la cual el hombre, aiin conociéndolo, ne
habfa aprendido todavia a conservarlo,

Sir James George Frazer ha reunido una serie de mitos sobre el origen
del fuego en casi 200 pueblos primitivos. Todos estos mitos indican la
importancia capital que el descubrimiento de una técnica de produccién
del fuego represents en los primevos tiempos de la existencia humana.?

El producto necesario

El hombre satisface sus necesidades fundamentales por medio del tra-
bajo. Comer, beber, descansar, protegerse contra las intemperies y los
excesos de frio o calor, asegurar la supervivencia de la especie por la pro-
creacién, ejercitar los miisculos del cuerpo: he ahf las necesidades mas
elementales segiin el etnélogo Malinovski. Todas estas necesidades son satis-
fechas socialmente, es decir, no por una actividad puramente fisiolégica,
por un duelo entre el individuo y las fuerzas de la naturaleza, $ino por una
actividad que resulta de las relaciones mutuas establecidas entre los miem-
bros de un grupo humano.? , :

Cuanto més primitivo es un pueblo, mayor es la parte de su trabajo,
y, de hecho, de toda su existencia, ocupada en la biisqueda y produccién
de alimentos.”

La recoleccion -de frutos silvestres, la captura de pequefios animales
inofensivos, ast conio las formas elementales de caza y pesca, constituyen
los métodos més primitivos de produccién de alimentos. Un pueblo que
vive en este estado primitivo, por ejemplo los aborigenes de Australia, o
mas aln, los habitantes primitivos de Tasmania, que desde hace tres
cuartos de siglo han desaparecido completamente, no conoce ni habitacio-
nes permanentes, ni animales domésticos (a excepcién algunas veces del
perro}, ni el arte de tejer vestidos, ni la fabricacién de recipientes para
el alimento, Deben recorrer largas distancias para hacer acopio de viveres
en cantidad suficiente. Solamente los ancianos fisicamente incapaces de
moverse de un lado para otro pueden liberarse en parte de la colecta
inmediata de alimentos, ocupéndose solamente de la fabricacién de instru-
mentos de trabajo. La mayor parte de las poblaciones més atrasadas que
sobreviven todavia hoy, como los habitantes de las islas Andamin del
Océano Indico, los Fuagiamos y Botocudos de la América Latina, los
Pigmeos del Africa Central e Indonesia, los Kubus salvajes de Malasia,
llevan una vida comparable a la de los aborigenes australianos.

Si admitimos que la humanidad existe desde hace un millon de afios,

# En el siglo xvi, el explorador Magallanes encontré en las Islas Marianas del
OCéan.o.Pacific.o poblaciones que desconecfan el fuego. En el siglo xvir, Steller y
Krashinikof visitaron el pueblo de los kamchatkos, de la peninsula de Kamchatka,
que desconocla también el fuego.t
y Fiepilieatin
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tendremos que concluir que durante 980,000 afios como minimo ha vivido en
un estado de extrema indigencia, El hambre constitufa nna permanente ame-
naza para la supervivencia de Ia especie. La produccién media de alimentos
era insuficiente para cubrir las necesidades medias de consumo. Se desco-
nocia su conservacién. Durante los rarvos perfodos de abundancia se hacia
un constderable derroche de viveres. :

“Lios bosquimanos, los australianos, los vedas de Ceilin y los fueguinos
nunca constituian por asi decirlo reservas para el porvenir, Los habitantes
de Australia Gentral quieren consumir todo su alimento de una vez, para
poder quedar plenamente satisfechos. Después, se resignan a pasar ham-
bre... Gnando se desplazan de un lugar a otro abandonan sus instrumen-
tos de piedra, Si los necesitan de nuevo, se fabrican otros. A un pap( le
basta un solo instrumento hasta que esté inutilizable; no se le ocurre
fabricar uno en prevencién para reemplazar al antiguo... En los tiempos
primitivos, la inseguridad impidié la constitucién de reservas, Los periocos
de abundancia y semihambre se suceden ritmicamente.” ® '

Esta “imprevision” no se debe a insuficiencia intelectual del hombre
primitive. Es mis bien el resultado de millares de afios. de inseguridad
y hambre endémica, que incitan a satisfacerse al méximo cada vez que se
presenta la ocasién, y que no permiten la elaboracién de una téenica
de conservacidn de viveres, El conjunto de la produccién proporciona el
producto necesario, es decir, los alimentos y vestidos, el habitat de la co-
munidad y una dotacién mds o menos estable de instrumentos de trabajo
que sirven para producir esos bienes. No existe ninglin excedente per-
manente, ' ' '

Comienzo de la divisién social del trabajo

Mientras que los alimentos no se aseguren en cantidad suficiente, los
hombres no pueden dedicarse de manera consecuente a otras actividades
‘ccondmicas que no sean las de produccién de viveres. Uno de los prime-
105 exploradores de América Central, Cabeza de Vaca, encontré allt
tribus de indios que sabfan fabricar esteras de paja para sus viviendas,
pero que, sin embargo, no se dedicaban nunca a esta actividad: “Quieren
emplear todo su tiempo en acopiar alimentos, porque st lo emplearan en
olra cosa se vertan atenazados por el hambre” X

Como todos los hombres se dedican a la produccién de alimentos, es
imposible éstablecer una divisién social del trabajo, una especializacién
en diferentes oficios. Para ciertos pueblos, es absolutamente incomprensi-
ble que alguien sea incapaz de fabricar los objetos de uso corriente. Los
Indios del Brasi] central interrogaron una y otra vez al explorador alemén
Karl von der Steinen para saber si é1 mismo se habia confeccionado sus

pantalones, su mosquitero y otros muchos objetos, Se extraftaron mucho -

de su respuesta negativa ' :
No obstante, incluso en este estadio de evolucion social, hay individuos
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dotados de aptitudes especiales para este o ol otro trabajo. Pero la situa-
cién econdmica, s decir, la ausencia de una reserva permanente de vive-
res, 10 les permite todavia ejercer exclusivamente esas aptitudes particu-
lares. .]:?(Escribiendo las actividades de los habitantes de la isla de Tikopia
‘((afchlplelago Salomf’m del Océano Pacifico), Raymond Firth escribe:

Cada hombre de Tikopia es un agricultor, un pescador y en cierta medi-
da un carpintero; cada mujer labra las plantaciones, pesca entre los
arrefices, confecciona vestidos con corteza vegetal y trenza esteras. La espe-
cializacion se da aqui, no en el ejercicio de un oficio determinado con
exclusidn de los otros, sino en el desarollo de una capacidad especial en
este oficio” .

Lo que resutta verdad para una sociedad relativamente avanzada, que

;féx:soc};eﬁf;ti]?a.agrlcultura, lo es, y eon. mis motivo, para una sociedad
FPero la organizacion social descrita por Raymond Firth revela al misimo
flempo la existencia de una divisién del trabajo rudimentaria que se
puede distinguir en todos los estadios del desarrollg econdmico de la huma-
mfigd: la divisién del trabajo entre los sexos. Entre los pueblos més pri-
mitvos, los hombres se dedican a la caza y las mujeres recogen fruto}; y
pequenos animales inofensivos, Entre las sociedades humanas algo mis
evolucionadas, ciertas técnicas ya adquiridas se ejercen en exclusividad
b1ep por los horabres, bien por Jas mujeres. Las mujeres se ocupan de las
actividades que sedesarrollan cerca del habitaf: mantener cf fuego, hilar
tejer, fabricar cacharros de bario, ete. Yos hombres se alejan mis, cazan
piezas mayores y utilizan los materiales de base ~—madera, piedra ’marﬁl
asta y hueso— para fabricar los instrumentos de trabajo, .

La ausencia de una divisién del trabajo que dé paso a la formacién
de ofxmps especializados, impide la elaboracion de téenicas que exigen
mayor tiempo de aprendizaje y conocintientos particulares, pero permite
un desarrollo m4s armonioso el cuerpo ¥ de la actividaci humana. Los
pueblos que ignoran todavia la divisibn del trabajo, pero que han s;tbido
ya vencer al hambre y a las peores epidemias gracias a condiciones favo-
rables del medio natural (Polinesios, ciertos Indios de América del Norte
antes de la conquista blanca, etc.), han desarrollado un tipo humano que
causa la admiracién del hombre civilizado moderno,

3

Primera aparicién de una sobreproduccién social

Lalenta acumulacién de inventos, descubrimientos ¥ conocimientos permi-
te Incrementar la produccién de alimentos, reduciendo el esfuerzo fisico de
los productores. Tal acumlacién constituye el primer indicio de un au-
mento de la productividad del trabajo. B1 invento del arco y las flechas
como el del arpén, permiten mejorar lfas téenicas de caza y pesca, ),r

‘regularizar asi el aprovisionamiento en viveres de fa humanidad. De ahora

en adelante, estas actividades toman prioridad sobre la recoleccién de
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frutos silvestres, que ya solo constituye una actividad cconémica comple-
mentaria. La piel y el pelo de las bestias cazadas regularmente, asi como
sus astas, huesos y colmillos, se convierten en materias primas que el
hombre trabaja en sus ratos de ocio. El descubrimiento de terrenos de
caza o zonas de pesca particularmente ricos, permite el paso del estado
emigrante al de los cazadores o pescadores semisedentarios (variacién
peribdica del habitat segiin las estaciones del afio) o incluso completamente
sedentarios. Ast ocurre entre las tribus minkopfs (que habitan en la costa
de las islas Andamén), las klamath (indios de la costa de California),
ciertas tribus de Malasia, etc!® EI paso a la vida sedentaria temporal o
permanente, posible gracias al desarrollo de Ia productividad del trabajo,
pérmite a su vez aumentar ésta. La acumulacion de instrumentos -de tra-
bajo en mayor ndmero al que una poblacién emigrante podia llevar consi-
go, se hace ahora posible.

Lentamente, al lado del producto necesario para la supervivencia de la
comunidad, va apareciendo asi un primer excedente constante, una prime-
ra forma de sobreproduceion social. La funcién esencial de esta sobreproduc-
cién es permitir la constitucién de reservas de viveres, con objeto de
evitar ¢l retorno periédico del hambre, o por [o menos reducir ésta.
Durante milenios, los pueblos primitivos intentaron resolver el problema
de la conservacién de viveres, Numerosas tribus s6lo pudieron encontrar la
solucién medianie un contacto con civilizaciones superiores. Asi, por ejem-
plo, los pueblos que han permanecido en el estadio de cazadores emigran-
tes y que no producen en general sobreproducto regular, ignoran Ia exis-
tencia de 1a sal, la materia més eficaz para la conservacién de la carnett*

La segunda funcién primitiva de la sobreproduccidn social es permitir una
divisién del trabajo més perfeccionada. Desde que la tribu dispone de
reservas de viveres mAs o menos permanentes, algunos de sus miembros
pueden dedicar una parte més importante de su tiempo 2 la produccién
de objetos no destinados a la alimentacién: instrumentos de trabajo, obje-
tos ornamentales, recipientes para conservar los viveres, etc. Lo que antes
era una disposicién, un talento personal para esta 0 la otra técnica, se
convierte ahora en una especializacién, en ¢l embrién de un oficio.

La tercera funcién primitiva de la sobreproduccién social consiste en per-
mitir un més répido crecimiento de la poblacién, Las condiciones de semi-
hambre restringen ‘pricticamente la poblacién de una tribu determinada
a los hombres y mujeres méas vigorosos. La comunidad sélo puede hacerse
cargo de 1m minimo de nifios. La mayor parte de los pueblos primitivos
conocen y aplican en gran escala la limitacion artificial de nacimientos,

# Hasta el descubrimiento de las funciones conservadotas de la sal —descubri-
miento decisivo para la comstitucién de reservas permanentes de proteinas—, se
emplearon los mis diversos métodos para conservar la carne: sechndola, ahumén-
dola, conservindola en recipientes de bambé vaciados de aire, ete. Todos estos
métodos se mostraron inadecuados para una conservacién prolongada.

26

absoluzamt:,nte indispensable, dado el insuficiente aprovisionamiento de vi
veres.'® S6lo un nimero limitado de enfermos o incapaces puede ! ser
cusd_ados y conservados con vida. Bl infanticidio constituye urlnja r:?ct'ssl
corriente, Los prisioneros de guerra son generalmente eliminados Iz:uan]dz
no devorados. Todos estos esfuerzos para limitar el aumento de fa obla
cién no constituyen prueba de que en el hombre primitivo ev«;istieréj \
inuata crueldad. Testimonia mds bien un esfuerzo para escaparAa una aElna
naza mayor: la desaparicién de todo el pueblo por falta de viveres. - i
?ero en el momento en que aparece una reserva de viveres r.nés

mefios permanente, puede alcanzarse: un nuevo equilibrio entre las dis .
mb;.hd.ades alimenticias y el crecimiento de la poblacién, Aumentarin };g;
nacimientos y con ellos aumentard también el ufimero de nifios que sobr
viven a la mortalidad infantil. Los enfermos y ancianos vi?rirén nll?-
tiempo, aumentando la edad media de la tribu. La densidad de la obl?f )
aén en un territorio determinado aumentard con la productivic]alzl det
trabajo, lo que constituye un excelente indice de progreso econémic .
?0(3.18.1.16 'Con el incremento de la poblacién v la especializacién de su 21'ay-
}:3];; ;?d;ﬁmgegtfgn' a su vez las fuerzas productivas a disposicién de la
umanidad paricion de un sebreproducto social representa una con-
dicién indispensable para este aumeuto,

La revolucién neolitica
| La constitueién de una sobreproduccién permanente de viveres constituye
a base material para la realizacién de la revolucién econémica més im-
Plo_;rtar_'_nge que el hombre haya conocido desde su aparicién sobre la tierra:
; co]mu,:i};o___de la agpcq_ltur:f\, de Ia domesticacion y crianza de animales.
dg1laa t.apé)ca del.la preénstona en que se produce esta revolucién —época

piedra pulimentada o época neolitica—, ha si : i

. _ ntada o épocs — sido 1tam i
de 2 pi , ada revolucion
_ I:ia ag’ncultura y la’cnanza de animales presuponen la existencia de un
cierto excedente de viveres. Y esto por dos razones: en principio, porque
su iécnica exige fa utilizacién de simientes y animales para fines no direc-
tamente Igh;.r;en_'t_lpl_m, con objeto de producir m4s plantas y carne para una
éploti‘;). ulterior. Los _pueblt;S.que viven desde hace milentos en el umbral
t'?; 1 amgrg _no admiten fdcilmente que lo que es inmediatamente comes-
ible se dedique in ma i no di
fible se do e;} 2 un.fm mas remoto, si no .dlslaor'{en de otras refervas de

es.” Despues, porque ni 1la agricultura ni la crianza de ganado procu-
tan instantdneamente el alimento necesario para la conservacién de la

tribu, 'y porque se necesita una reserva de viveres para e! perfodo que

% . . «
ﬁcamel:]atteagrlcilltura exige... una autodisciplina ascética, que no procede automé-
¢ la conciencia instrumental”, subraya Gehlen. El autor se pregunta

SI, [)Ol esta lazoﬂ, no ge PlOthleloll ]05 leRleIOS Cuit“os Slendo exclusuaﬂlente
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transcurre entre la siembra y la cosecha. De ahi que ni la agriculiura
primitiva ni la crianza de ganado pudieran adoptarse inmediatamente
~como principal sistema de produccién de un pueblo. Aparecieron por cla-
pas, consideradas -en principio como actividades secundarias respecto a
la caza y la tecoleccién de frutos, completindose durante mucho tiempo
con ellas, incluso cuando representaban ya la base de la subsistencia popular.
En general se supone que la crianza de animales domésticos (principio:
aproximadamente 10.000 afios a. de C.) es posterior a las primeras tenta-
. twvas de agricultura sistemética (principio: aproximadamente 15.000 a. de
- (0.), aunque Jas dos actividades puedan aparecer simultaneamente, o inclu-
so aunque en ciertos pueblos pueda invertirse éste orden® La forma mas
primitiva de agricultura que se practica todavia hoy en numerosos pueblos
de Africa y Oceania consiste en arafiar la superficie del suelo con ayuda de
un palo puntiagudo o cavarlo utilizando una azada. Con tales métodos
de cultivo ¢l suelo se agota rdpidamente y en algunos afios es necesario
abandonar los campos ast labrados, ocupando otros, Numerosos pueblos,
por ejemplo Ias tribus montafiesas de la India, adquieren esos nuevos te-
‘rrenos incendiando la sabana; las cenizas proporcionan un abono natural
(artiga).’®
Por primera vez, la revolucién neolitica somete la produccién de los
medios de subsistencia al control directo del hombre: he ahf su importan-
¢ia capital. La recoleccion de frutos, la caza y la pesca son métodos pasivos
de aprovisionamiento. Tales procedimientos reducer o, en el mejor de los
casos, mantienen a un nivel dado la suma de recursos que la naturaleza
pone a disposicién del hombre en un territorio determinado. Por el con-
trario, la agricultura y la crianza de ganado constituyen métodos actives
de aprovisionamiento, puesto que aumentan los recursos naturales dispo-
nibles de la humanidad creando otros nuevos. Con el mismo consumo de
trabajo, la cantidad de viveres a disposicién del hombre. puede hacerse

diez veces mayor. Estos métodos representan, pues, un enorme crechmienio

de la productividad social del trabajo humano. :
" La revolucién neolitica da, ademds, un poderoso impulso al desarrollo
de los instrumentos de trabajo, Al crear una sobreproduscion permanente,
crean la posibilidad del artesanado profesional: o
“La condicién previa para la formacion de capacidades artesanales (téc-
nicas), es la existencia de un cierto tiempo libre que puede susiracrse
al tiempo (de trabajo) dedicado a producir medios de subsistencia”*
El comienzo de la agricultura y de la crianza de animales domésticos da
paso, por ofra parte, a la primera gran divisién social del trabajo: al lado
~ de los pueblos dedicados al cultivo de la tierra, aparecen los pueblos dedi-
, ‘cados al pastoreo,
El progreso decisivo que resulta de la practica de la agricultura debe sin
duda atribuirse a las mujeres. El ejemplo de los pueblos que sobreviven
en el estado de agriculfores primitivos, ast como innumerables mitos y
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leyendas,® atestignan qué la mujer, que en la sociedad primitiva se dedica
a la recoleccion de frutos permaneciendo la mayor parte de las veces en los
a]rede;dores dpl habitat, fue la primera en sembrar las semillas de los frutos
1ecogidos a fin de facilitar el aprovisionamiento de a tiibu. Tas mujeres
de la tribu india df: los Winnebago estaban también obligadas a escon-
der el arroz y el mafz destinados a la siembrd, para evitar que los hombres
se lo comieran. En numerosos pueblos agricultores primitivos, estrechamente
ligados al desarrotlo de la agricultura por las nujeres aparc;cen las religio:
nes fundadas sobre el culto de las diosas de Ia Fertilidad, #% Lg insﬁtuciéngéel
matriarcado, cuya existencia puede demostrarse en diversos pueblos con el
wmismo nivel de desarrollo social, estd igualmente ligada al papel repre-
sentado por las mujeres en la creacién de la agricultura. Sumner, Keller v
Fritz Heichelheim® enumeran un gran nfimero de casos pro,bados dg
matriarcado entre los pueblos agricultores primitivos,

La organizacién cooperativa del trabajo

Hobhouse, Wheeler y Ginsberg han estudiado el modo de produccion de
todos los pueblos primitivos que sobrevivian todavia 2 principios del siglo
xx. De sus investigaciones se desprende que todas las tribus que sélo cono-
cen una forma rudimentaria de agricultura y ganaderia —y a fortiori fodos
los pueblos que han permanecido en un estadio jnferior de desairollo eco-

némco— ignoran S:l uso de los metales y s6lo poseen una téenica muty
elemental de la cerimica y el hilado,

Losz datos de la arqueologta confirman los de la etnologta. En fa &poca
n‘eoh'nca, s6lo encontramos en Buropa las formas més groseras de alfarl;ria
En la India, China septentrional, Africa del Norte y del Qeste, entre el
6o. y el So. milenio anterior a nuestra era hallamos huellas de s’ociedades
analogas.? Lg inexisiencia de alfarerfa o tejeduria perfeccionada demues-
tra la ausencia de un artesanado completamente auténomo. El excedente
que la agricultura y la ganaderfa proporcionan a la sociedad no permite

# Hg poblacién indonesia de Jos Bataks ltama a Jas m

de ugbtener (basi) alimento (gadong)”2t

) Cfr. Ia siguiente obseryacién de Robert Graves: “Toda la Europa neolftica, a

Juzgar é)o:: los artefactos y mitos sobreviviéntes, posefa un sistema notablemente homo-

‘thII(l)esO : lrlze1;1213;51)_1-?11gzosas, baslzdo en la adoracién de la Diosa-Madre con muchos -
, ambien gra conocida en Siria y Libia. La Eurona ant) fa di

La Gran Diosa era considerada inmortal, inal potente; 7 o] o osee

2 terable y omnipotente; v el d

paternidad no habfa sido introducido en el i izl s tomaba e
ensamiento

tes, pero para obtener placer, no para " onty 3 lomaba aman.

1 . dar un padre 2 sus hijos. Los h it
agorabfan y obedecian a la matriarca; y el fogén que ella Jeuenc:ﬁa egnﬂaézsciagzaig
fl. o;a,. ue su primer centro social, y la maternidad su misterio primardial,”* 22 E| autor

inddt Debiprassad Chattopadhyaya ha analizado extensamente las relaciones entre
el papel} de Ias.n}ujeres tomo primeras cultivadoras del suelo, el matriarcado y el
culto mégico-religioso de las diosas de Iz fertilidad, segtin la historia v la literaz'u:a

weres pasigadong: medios
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todavia liberar totalmente al artesano de la tarea de producir su propio
alimento. ‘

De ahi la situacién, todavia hoy, de la poblacion china de Taitung:

“Ningfin artesano vive totalmente de su propio oficio. .. Todos los alba-
files, carpinteros, tejedores, trabajadores en pequefias fundiciones, asi como
¢l maestro del pueblo, el encargado de la recoleccién y los diferentes admi-
nistradores municipales trabajan con su familia sobre sus tierras durante las
estaciones de siembra y recoleccién o siempre que no estan ocupados en
su oficio”.®

Lo mismo que en las etapas més primitivas del desarrollo econémico, 1a
sociedad se funda aqui en la organizacién cooperativa del trabajo. La
comunidad necesita del trabajo de todos y cada uno de sus miembros. No
produce todavia un sobreproducto suficiente para que pueda convertirse
en propiedad privada, sin poner en peligro la supervivencia de toda Ia
sociedad. Los usos y el c6digo de honor de la tribu se oponen a toda acumu-
lacién individual que rebase una medida media. Las diferencias en capacidad
productiva individual no se reflejan en la distribucién. La capacidad como
tal no da derecho al producto del trabajo individual; incluso constituye
un trabajo més asiduor’ “Entre los maorf, escribe Bernard Mushkin, la
distribucién estaba dominada fundamentalmente por un solo fin: satisfacer
las necesidades de la comunidad. Nadie podia morirse de hambre, mien-
tras hubiera todavia una reserva en los depésitos de la comunidad”.*®

Se desarrollan instituciones especiales —como por ejemplo ¢l cambio
ceremonial de regalos y la organizacién de fiestas después de la recolec-
cibn— para asegurar un reparto equitativo de viveres y otros productos
necesarios entre todos los miembros de la comunidad. Describiendo las fies-
tas organizadas en el pueblo papi de los Arapesh, Margaret Mead cree que
esta Institucién “representa en realidad un eficaz obstéculo a la acumula-
cién de bienes por un individuo, acumulacién desproporcionada con la
de los demés individuos™.*

Georges Balandier escribe lo mismo refiriéndose a las tribus bakongo del
Africa ecuatorial:

“(Jna institucién como la llamada meleti es reveladora de esta ambigua
situacion, En su origen, tenia el carhcter de una fiesta anual (en la esta-
cién seca) que exaltaba la unidad de linaje honrando a los antepasados y
permitia reforzar las alianzas... Ese dia, en una verdadera atmoésfera
de alegria y fasto, se consumian colectivamente todos los bienes acumula-
dos durante el afio, Dirigido por los jefes de linajes, el ahorro cumplia la
funcién de renovar las relaciones de parentesco y alianza, Por su periodi-
cidad y el volumen de riquezas que requiere, ¢l malati actia como uno
de los motores y reguladores de la economia bakonga.

%, Testimonia un momento de la evolucién econémica (dificil de fe-
char) en que el excedente de bienes producidos impone nuevos problemas

a los hombres: los bienes se interponen entre ellos y-deforman el sistema de
relaciones personales”.*
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Describiendo las costumbres de los Indios de Cape Flattery (Estado d
Washington, EU.A.), James Swann declara que todo aque?, ue }? o,
ducido abundantemente alimentos, sea quien sea, invita habi?ual ey
g:]z ;elrjﬁi _(iehvecmos.do mifembros de su familia p’)am consumirlosnrl(flc?rfeéla

indio ha reunido suficientes reservas de vi 4 obli dar
una flesta que durarj hasta que se hayan azg:ggezsgarggjigg‘ anar
semejante sqmedad la solidaridad social es fundamenta] y consider.a o
_ral .tc.)da actitud de competencia econdmica y de deseo de enriqueci fonto
Ay enriquecimiento

Solomon Asch, que ha realizad .
tumbres de los IljldiOS Hopi, afizrmz;SObre el terreno un estudio de las cos-

@ 3 L.
dEbBT(;;l:s los 1.nd1v1d‘uos deben alli ser tratados de Ia misma forma y nadie
" vanaglii%a;ﬁz (:n inferior, La persona que es objeto de alabanzas o que
1sma, se ve antomdticamente suj imi
A8 . Jeta al resentimiento
galr? ;:ril:ac a(_p ci::t alg; demis) e Lg Icilrla)lror parte de los Indios Hopi se nie}j
an a ser -+ La actitud de los nifios durante los i
capa ! t uegos es tam-
?g;nprszﬁzlfééigvt .Hel apxiendmilolpor la misma fuente qué lfs nifios de
: » € 1nCluso 1os adolescentes, no se interes
an nunca durant
un Juego en contar los puntos ganad ’ i oo
0s ¢ perdidos. Juegan al halon
. gana . ¢
3u€2;nte. una jlorz.t, sin saber qué equipo es el ganador y %uél pierde Ce(fltlo
mian jugando simplemente porque el juego les gusta”,® T
I:e} organizacidn cooperativa del trabaj
cucion en comin de ciertas activid 6mi
1 ! ades econdmicas —construir
, lerta choz
:gfarrmgérj;dgz animales, impiar de maleza los senderos, cortar Arboles rot:f:
rar mevos 11193.5—, ¥ por otra,’ la aynda mutua entre familias diff;rentes
en el I go cotidiano. El antropélogo norteamericano John H. Province ha
& Bom:f} e ’lil;(tfema de trabajo en la tribu de los Siang Dyak, de la isla
e, pomeo. T os los miembros de la tribu, comprendido eI’hechicero-
b fa,m'l? a]'%ndalternat1vamente en su propio campo de arroz y en el de
famiha, Todos van a cazar, r fi i
it oo, ; recogen lefla para el fuego y realizan
Margaret Mead describ i
e un sistema analogo vigente entr
e : e lo
Ei?blo montaiits de Nueva Guinea.®* En sy form§ mis pura laS (;‘?rzgfls}l,
a;:ictiozperatuifla:del t{'abaj-o,x significa que ningéin adulto se abstignetzt?t;
E] tid {?aj:) e;ls ;’1 a.]E;ilF' mcllphca} pues, la ausencia de una “clase dominante”
planiticado por la comunidad see) i iguos
" il Egun usos y ritos antiguo:
gom sesélil’nd%nlen un profundo conocimiento del medio i}atural (cligmas
posicion del suelo, costumbres de caza, etc.), El jefe, en caso de qué
]

o implica, por una parte, la eje-

IarEjﬁf:gg&;l,nlél I;?ggchwnddel trabajo .s’ubsiste durante un proceso secu-
B prcie o uen?— e dlsbgregacmn de Ta comunidad campesina.®
o preciso subra d’q a costumbre de realizar tareas en comfin, que se

¥ tardiamente en las sociedades divididas en clases, constituye
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sin duda el origen de la corvée,* es decir, del sobreirabajo no pagado
realizado en favor del Estado, del Templo o del Noble. En el caso de la
China, esta evolucion es transparente.

Melville J. Herskovits®® seiiala en Dahomey un caso transitorio muy
interesante, El dokpwé, trabajo comunitario, se realiza generalmente en be-
neficio de todo el grupo familiar indigena. Pero contrariamente a la tradicién
—y a las férmulas oficiales—, la peticién de un grupo familiar relativa-
mente hacendado es recibida antes que la de un grupo familiar pobre.
Ademsds, el jefe del dokpwé se ha convertido en un miembro de la clase
dominante. Los propios habitantes de Dahomey, conscientes, por otra parte,
de esta evolucién, han contado a Herskovits lo que sigue: “El dokpwé es
una institucién antigua, Ha existido antes que hubiera reyes. En los viejos
tiempos, no habia jefes y el dokpwegae (dirigente del trabajo comunitario)
estaba a la cabeza del pueblo. Como hoy, ¢l dokpwé estaba constituido
por todos los miembros masculinos del poblado. El cultivo del suelo se
hacia en comim. Més tarde, con la aparicién de los jefes y los reyes, estalla-
ron las disputas...”% ' )

Segfm Nadel, en el reino nigeriano de Nupe, el trabajo comunitario,
denominado eghe, se practicaba primero (jy sobre todo!) en las tierras
de los jefes; Joseph Bourrilly sefiala una evolucién andloga de la tuiza, el
trabajo cooperativo entre los bereberes.*®

La ocupacién primitiva del suelo

En el momento en que comienzan a practicar la agricultura, las tribus
estin organizadas generalmente sobre la base de lazos de parentesco. La
forma de organizacién social més antigua parece ser la de la horda, tal
como subsiste todavia entre los aborigenes de Australia.

“Una horda es un grupo de personas que poseen, ocupan y explotan
en comin una determinada parte del pais. Los derechos de la horda sobre
su territorio pueden indicarse brevemente diciendo que toda persona que no
sea miembro de ella no tiene derecho a adguirir ninglin producto animal,
vegetal o mineral de este territorio, salvo bajo invitacion o con permiso
de uno de sus miembros” .5 _

Ms#s tarde, la gran familia, el clan, la tribu en tantoque confederacién
de clanes, la confederacién de tribus emparentadas unas con otras, son las
formas normales de organizacién de los pueblos primitivos, en el momento
en que comienzan a dedicarse a la agricultura, No es, pues, de extrafiar
que la ocupacién primitiva del suelo y el establecimiento sobre éte de una
v otra forma de control (de propiedad), se vean ante todo influides por
este modo predominante de organizacién social.

Mientras no se ha pasado afn a la agricultura intensiva, mediante el

% “Coreée”: trabajo eratuito gue ¢l campesing debfa suministrar, obligatoria.
mente, al sefior. [N, del T}

*
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empleo de abonos e 1rigacion, la ocupacion del suelo se hace en general
hajo forma de ocupacién de un poblado por una gran familia, un grupo
de hombres y mujeres reunidos por lazos-de parentesco. En Rodesia del
Norte, Audrey I, Richards observa que el pueblo de los Bembas “vive

. en pequefias comunidades de 30-a 50 chozas.., cada poblado representa

una gran familia, dirigida por un jefe”.* Entre los bereberes sedentarios
de Marrnecos, “el estado tipo no es la tribu, sino lo que designamos de
maiera bastgute inexacta como la fraccién de tribu [la gran familia]. ..
Todos los miembros de la fraccién declaran que descienden de un mismo
antepasado cuyo nombre llevan”** £in los paises eslavos del siglo vi al 1x,
cada una.d.e las trtbus “vivia con sus propios clanes y sobre sus propios
campos, rigiéndose por s misma” 32 ‘ |
Describiendo la vida rural en la Francia medieval, Mare Bloch concluyef
‘-',‘“Eu suma, el poblado y sus campos son obra de un amplio grupo, qui-
zés. .. deuna tribu o de un clan; las mansas (inglés hides, alemén Hufe)
son las partes atribuidas. .. a subgrupos més pequefios. ¢En qué consistia
esta colectividad secundaria formada externamente por la mansa? Muy
probablemente en la familia distinta del clan..., una familia de-tipo
todavia patriarcal, lo bastante amplia como para comprender varias pare-
jas col_alterales. In Inglaterra, 1a palabra hide tiene por sinénimo latino la
expresion ferra.unius familiae (la tierra de una familia)” # -
Hablando de la vida-agricola en Lorena, Ch. Edmond Perin confirma:
“Las practicas de la época merovingia bastarian para probar que, en su
origen; la mansa ha sido el lote cultivado por una sold farmilia; en ol siglo
VL. ..., los impuestos de los aparceros en las tierras de la Iglesia y del fisco
real se calculaban, en efecto, por cabéza de familia y no por mansa’t
Es, pues, la gran' faniilia, ¢l clan, quien ocupa el poblado y la familia
propiamente dicha qiien construye la granja. Ahora bien, el .primer pro-
ble{lfa.cou que se enfrenta la agricuftura primitiva es el de la roturacién
petiddica de las tierras virgenes, rotwracién realizada en comim por todo
el poblado, como testimonian los ejemplos de pueblos que contindian hoy en
ese estado de desarrollo, y como lo celebran antiguas canciones chinas.
En el marco de la organizacién cooperativa del trabajo, es logico que la
tierra lab.c,)ra.lble, roturada en comfin, sca propiedad comunal y se redistri-
buya periddicamente. Sélo el jardin alrededor del habitat, roturado exclu-
sivamente por la famifia, o el arbol frutal plantado por ella, evolucionan

hacia €l cstadio de propiedad privada.®® Jardin significa, por otra paite,

cc.rcz}do, es decir, campo cerrado a los demds, en oposicién a los campos,
propiedad comunal, que no estin vallados.*

,'!.‘. H i r Id " -

' Cuaréc_lo la dinastia de los tang tomd el poder en China (afio 618 de nuestra
P..lftd)., mé: 1ainte lna revuelia campesina, restablecié e] sistema de redistribucién pe-
miodica de las lierras laborables, pero consider los jardines (aproximadamente un

quinto del total de las Herras de cada granjs i itari
e e g _-1¢) como propiedad hereditaria de Jas
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La asignacién y 1edistribucién periédica de los campos laborales median-
te sorteo se han visto confirmadas por numerosos testimonios histéricos
y lingiisticos, Las tierras laborables son en principio designadas en Lorena
con el nombre de sors; en la Palestina biblica, las tierras distribuidas me.
diante sorteo fueron llamadas nahala {azar), lo que se convirtié mas tarde
en sinénimo de propiedad, etc. .. Lo mismo ocurrib en la Grecia antigua.®

Cuando, con el desarrollo de métodos agricolas mds avanzados, la tierra
acaba por estabilizarse y los roturamientos colectivos dejan de jugar un
papel importante en la vida del poblado, comienza a aparecer la propiedad
privada de los campos. Pero incluso entonces, hasta que la comunidad
campesina no se ha disuelto, la antigna propiedad comunal se conserva
bajo diversas formas. Una tercera parte del poblado —independientemente
de la casa y del jardin, por una parte, y de los campos laborables, por
otra-— corrpuesta esencialmente de pastos y bosques, continda siendo pro-
piedad colectiva. El derecho de comunidad de pastos —es decir, el derecho
de todos los miembros de la comunidad sobre todos los campos para uti-
lizar en comin, antes del periodo de siembra, los pastos— de respiguco
después de la cosecha, de construccidn o utilizacién en comin de los moli-
nos o manantiales, la constitucién del poblado en una unidad colectiva-
mente responsable para el pago de impuestos, la conservacion de las cos-
tumbres de ayuda reciproca, el derecho a establecer nuevas granjas sobre
parcelas roturadas del bosque, son fenémenos demostrativos de que durante
siglos subsiste en la vida del poblado una poderosa solidaridad colectiva,
solidaridad cuyas 1aices se sumergen en la propiedad comunal de antafio.

Es imposible enumerar aqui todas las fuentes que confirman la existen-
cla de esta propiedad comunal de las tierras en todos los pueblos civili-
zados, en un determinado momento de su evolucién agricola; indiquemos
brevemente algunas de las principales. La comunidad campesina japonesa,
mura, ha sido descrita por Yoshitomi, En su monumental obra Economic
Aspects of the History of Civilization of Japan, Yosoburo Takekoshi descri-
be la propiedad comunal de las tierras en los antiguos tiempos, con el
reparto del suelo por medio de sorteo. En Indonesia... “la comunidad
campesina representa la comunidad original”, escribe el Dr. J. H. Boeke.
Wittfogel ha analizado el sistema del tsing-tien, el reparto de campos en
nueve cuadrados realizado en el poblado chino, para descubrir ahi la comu-

nidad campesina nacida de la apropiacién colectiva del suelo.*® La obra

oel profesor Dyckmans sobre el antiguo imperio de los Faraones de Egipto
declara explicitsmente que, originalmente, la tierra era alli propiedad del
clan con redistribucién periédica de los lotes. Asi lo afirma también el
profesor Jacques Pirenne en su Histoire des Institutions et du Droit privé
de Panciene Egypte®® Describiendo el sistema agricola del pueblo 4rabe
de los Alaouites, Jacques Weulersse ha descubierto que todavia hoy existen
rasgos de la propiedad colectiva, en otro tiempo predominante en todo
el mundo islamico: :

“Se llama poblados mushaa a aquéllos en que la totalidad de las tierras
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. tiva de la tribu o del grupo”.

pertenece colectivamente al conjunto de la comunidad. Cada miembro de
&sta no posee ninguna tierra a titulo privado, sino solamente un derecho
sobre la totalidad del territorio. En el momento de la redistribucidn pe-
Sodica de las tierras. .. que tienen lugar en general cada tres afios, este
derecho le asegura una parte determinada del suelo”.”

El semioficial African Survey declara con respecto al Africa central y

' onental: “Ts exacto afirmar que en toda la parte de Africa de la que

iratamos predomina la concsggi()n seatin’la cual la tierra es propiedad colec-
Hablando de la economia polinesia de Tikopia, Raymond Firth afirma
que “los vergeles y parcelas de jardineria eran tradicionalmente propiedad
de las grandes familias (clanes)”.® Investigaciones histéricas confirman la
existencia de la propiedad colectiva del suelo en la Grecla homérica,
la Mark germéanica, el antiguo poblado azteca, el antiguo poblado hindd
de los tiempos de la literatura bédica; en el poblado inca, donde los
campos labrados se denominan Sapslpacha, es decir, “la tierra { Pucha) que
pertenece a todos™; en el poblado del imperio bizantino, espemalme:nte.t,an
Egipto, Siria, Tracia, Asia Menor y los Balcanes antes'de la colonizacion
eslava; en la antigua Rusia con su comunidad campesina, la obehtchmq;
entre los eslavos del Sur, los polacos y los hingaros, etc. En un estudio
efectuado por cuenta de la FAQ, Sir Gerald Clausen conflmlz.a., por
otra parte que, en sus origenes, la agricultura se ha de,sarrollado siemprs
y por todas partes dentro del marco de un régimen agricola basado en la
propiedad comunitaria, con redistribucién periédica de las tierras,®®

Bl cultivo del suelo irrigado, cuna de la civilizacion

En sus principios, la agricultura era torpe e .irregular: el hombre igno-
raba el medio de conservar la fertilidad del suelo. El descubrimiento de la
irrigacién y de los- efectos del barbecho cambian radicalmente la técnica

- agricola.

* Las consecuencias de esta revolucidn agricola fueron incalculables. La
crianza de animales domésticos y los primeros pasos de la agricultura
habrian permitido al hombre €l control sobre sus medios de subsistencia.
La aplicacién sistemética del barbecho y, sobre todo, de la irrigacién,
aplicacién ligada al empleo de animales de tiro, permitié a la humanidad
asegurar permanentemente un importante excedente de viveres, dependien-
do solamente de su propio trabajo. jReportaba cien granos en la reco-
leccién cada grano sembrado en Mesopotamial®

La existencia de este excedente permanente de viveres permitid a las

" téenicas artesanales hacerse autdnomas, especializarse y perfeccionarse. La
sociedad podia alimentar a miles de hombres que no participaban ya direc-

tamente en la produccién de viveres. La ciudad podia separarse del campo.
Habia nacido la civilizacion,
Los antiguos griegos del tiempo de Homero consideran ya la civilizacibn
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como el producto de la agricnlture.®® Los chinos de la época clisica atri-
buyen a la vez “la invencién” de la agricultura, el comercio y la civilizacién
al Emperador mitico Chen-Nung,”® Es interesaute observar que en la tra-
dicién azteca, ¢l origen de la prosperidad del pueblo reside en una comu-
nicacion del dios recibida por el gren sacerdote a través de un suefio,
comunicacién “que ordené a los mexicanos poner diques a wn gran rio
qie contorneaba el pie de la colina, con objeto de que el agua se extendie-
12 en la llanra™* Independientemente de estos cjemplos limitados, el
historiador Heichelheim no teme declarar a justo titulo que la agricultura
ka sido la base de todas las civilizaciones hasta el capitalismo moderno.s
Y la enciclopedia americana de ciencias sociales escribe:
“Ni la historia, ni la arqueologia han revelade hasta ahora la existencia
de wna civilizacién que no dependa en gran medida de estos tres cereales; el
trigo, el mafz y ol arroz”® _
En aquellos lugares del globo donde las condiciones naturales lo permi-
ten, se produce el paso al cultivo del suelo por wrigacién y la consi-
guiente aparicién de vida urbana. Todavia es dificil determinar hasta qué
punto se realizé esta evolucién cu los diversos paises independientemente
unos de otros; sin embargo, para ciertos autores, esto parece admitido. Lo
cierto es que durante el So. milenio antes de nuestra era encontramos una
agricultura desarrollada por irrigacién del snelo, un amplio excedente de
viveres, la especializacién del artesanado y el desarrollo de cindades en los
valles del Nilo, Fufrates y Tigris sucesivamente; en el valle chino del
Hoang-Ho, en Irdn y en Chipre durante el 40. milenio antes de nuestra
era; en el valle del Indo, en Asia Central y en Creta durante el 3er. mile-
nio; en la Grecia continenial, en Anatolia, el valle del Danubio y Sicilia
durante el 2o0. milenio; en Italia y Arabia meridional (reino.de Minea # y
civilizacion sabeana) en el ler. milenio antes de nuestra era; y, en fin,
durante el ler. milenio de nuestra era, en el Africa Occidental (civiliza-
ciones de Gana, Mali y Sangoi en los valles del Niger y Senegal) y en
América (México, Guatemala y Pertt).

La revolucion metalirgica

La revolucién agricola coincide en general con el fin de la época de la
piedra pulimentada. Liberados de la esclavitud degradante del hambre, los
hombres pueden ahora desarrollar sus cualidades innatas de curios@ad y

- experimentacion téenica. Hablan aprendido ya, desde hacia mucho tiempo,
que cociendo ciertas clases de arcilla se podian fabricar pucheros, Y some-
tiendo al fuego determinadas piedras, descubrirdn los metales y mas tarde
su empleo maravillosamente idéneo para la fabricacién de instrumentos de

* Btimolégicamente, Minea significa “agua de fuente, agua de primavera™.t® En
la misma época, Alemania y las Galias arribaron a la civilizacién gracias a la utili-
zacién del batheche. :
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trabajo. Los sucesivos descubrimientos del cobre {60. milenio antes de nues-
tra era en los valles del Enirates y Tigris,. asi como en el del Nilo), el
estatio, una aleacién de cobre y estatio llamada bronee (Jer. milenio antes
de nuestra era en Egipto, Mesopotamia, Irdn e India) v, en fin, del hierro
(aproximadamente 1300 a. de C. en el pais de los Hititas, después de un
empleo esporddico entre los riberefios del Mar Negro) representan las etapas
més importantes de esta revolucién técnica.

Los efectos de la revolucién metaldrgica son importantes en primer lugar
con respecto a la propia agricultura, que continfia siendo- la actividad
econémica fundamental de la sociedad. Con el empleo de instrumentos de
trabajo metilicos, sobre todo del arado de zeja de hierro, se impone la
ntilizacién de la energfa animal en la traccién y Ja productividad del traba-
jo agricola da un nuevo salto hacia adelante. En la Europa de los siglos
VTt al v ar_1teri0res a nuestra era, la utilizacién del arado con rejn de
hierro permite el desarrollo de la agricultura intensiva y la aparicién
de ciudades sobre los terrenos firmes.® Y la introduccién en o Japon,
durante el siglo v de la era actual, de instrumentos de trabajo metdlicos
permite a este pais un considerable aumento de la superficie cultivada ¥,
como consecuencia, un importante incremento de la poblacién.®

Hebitantes
por milla
cuadrada

inglesa

Tribus de cazadores y pescadores en las regiones periféricas del
mundo habitade (esquimales) ......... Ceeaeenaes e 0.005 — 0.015
Tribus de cazadores y pescadores que habitan 1a estepa (bosqui-
manos, australianos v patagenes) .......... Cereraenas ceen
Tribus de cazadores con agricultura rudimentaria (dyaks, pa-
ptes, tribus de las colinas indias y las tribus negras mas
pobres) ..oiiiiiiiiiiiia.., B, 0.5—9
Tribus de pescadores sedentarios en la costa o al borde de los
rfos (indios de la América del N. O., pequefias islas poli-

0.005 —6.025

nesias, 816 iuiiiiuiiiiiirieeiian.. hasta 5
Pastores’ némadas ........ R, reens i reeens e 25
Agricultores con un principio de artesanado o de comercio (Afri- '

ca central, archipiélago malasio) .............c0vvven... 5—15
Némadas eori agricultura (Kordofan, Persia, Sennaar) ....... 10—15
Pucblos gue practican la agricultura extensiva (pafses ismicos

fiel Asia occidental y del Sudan, pafses de Furopa ordental) 1025
Tribus de pescadores que practican la agricultura (islas del

Paclfico) oot i e seersias - hasta2s
Regiones donde se practica la agricultura intensiva {pueblos

de Huropa central) .. ovvuiiis i, 100
Regiones de Europa meridioual donde se practica la agricultu-

L Certrreeneaes . 200
Regiones de la India donde se practica la agricultura irrigada s de 500

Regiones de la Europa occidental con gran indgstlriag YFOTE énéﬂde 756 .

FACULTAD DE ClFiCleg ECONCMIGAS
Y ADMINISTRATIVAS
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Ast se cred la condicién material previa para el impulso de las técnicas
artesanales y la separacién de la ciudad y el campo. El aumento de la
poblacién, hecho posible gracias al awmento general ‘de bienestar,” sumi-
nistra la mano de obra, El aumenio de excedentes alimenticios suministra
4 esta mano de obra los medios de subsistencia. La materia prima principal
del trabajo de estos artesanos la constituyen los propios metales. Al prin-
 cipio técnica de lujo y ornamento, el artesanado metaliirgico se especia-
liza mds tarde en la fabricacién de instrumentos de trabajo y toda clase
de armas. Finalmente, con la forja de metales, el artesanado adquiere su

autonomia definitiva,**

Produccibn v acumulacion

Fsta agricultura capaz ya de conservar y aumentar la fertilidad del suelo
crea un excedente permanente de viveres, un importante sobreproducto
social. Tal sobrepreduccién no constituye solamente la base de la divisidn so-
cial del trabajo, la separacién del artesanado y la agricultura, de la ciudad
y el campo..Fs también la base de la divisién de la sociedad en clases.

Mientras la sociedad es demasiado pobre para permitir la constitucién
de un excedente constante, la desigualdad social apenas puede desarro-
llarse. Todavia hoy, en los paises del Levante, si en las tierras fértiles se ha
establecido la propiedad de los sefiores que arrebatan a los CAIMpesinos
la mitad de su cosecha, cuando no més, en las tierras de montafia “las
cosechas son tan pobres que la tierra dificilmente podria soportar la doble
carga de un aparcero y un propietario”.”® “Fn las condiciones primitivas,
el esclavo no existe. En una época en que dos manos no pueden producir
mds de lo que consume una boca, no existen bases econdmicas. Por eso, el
esclavo sblo aparece cuando se aprende a almacenar o integrar en amplias
lahores de construccién los productos acumulados del trabajo™.*

Al examinar las instituciones sociales de 425 tribus primitivas, Hobhouse,

* Como para toda especie viviente, este incremento de Ia poblacién constituye
el més objetivo indice del progreso. El gebgrafo Ratzel83 da la siguiente tabla de la
densidad de poblacién correspondiente a los diferentes modos de-vida a principlos
de este siglo, tabla gue reproducimos aqui ligeramente simplificada:

#* En la Furopa medieval, el herrero surge como el primer artesano que trabaja
profesionalmente para el mercado. Por lo demés, la palabra latina faber = herrero
v la palabra alemana Schmied = herrero significan en su origen simplemente ar-
tesanc.5¢ Sin embarsgo, en Furopa occidental y central, durante ]a edad de bronce
no surge una civilizacién urbana. Unicamente el arado con rején de hierro crea
ahi un abundante sobreproducto. Por el contrario, en América Central, las condi-
ciones climatolégicas y Ia reducida densidad de poblacién permiten ya un desarrollo
de civilizacién antes de utilizarse instrumentos de trabajo metdlicos. Estas excepcio-
nes demuestran, sin embargo, que la produccién y concentracién de un amplio
sobreptoducto social constituyen sin lugar a dudas la condicién necesaria para que
aparezca la civilizacién. La diferenciacién del medio natural entrafia inevitable-
mente diferencias en los métodos para producir esa sobreproduccién y diferencias
en cuanto a la época en que los pueblos consiguen lograrlo,
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Wheeler y Ginsberg descubricron que entre los pueblos que ignoraban la
agricultura y la cria de ganado no existia Ia esclavitud. Encontraron un
principio de esclavitud entre una tercera parte de los pueblos pasados
a la etapa pastoral o agricola inicial, y una generalizacién de ésta en la
etapa de la agricultura plenamente desarrollada, 30 afios mas tarde, C.
Darryl Forde llega a las mismas conclusiones.*

Desde el dfa en que se constituye una amplia sobreproduccién permanente,
a una parte de la sociedad se le presenta la posibilidad de abandonar el
trabajo productivo, de disfrutar de ocios a expensas de la otra parte de
Ia sociedad.®

La utilizacién de los prisioneros de guerra o de cautivos de todas clases
como esclavos (en Polinesia, esclavo significa Tangata-Taua=hombre pro-
cedente de la guerra)® representa una de las dos formas mds habituales
de una primera division de la sociedad en clases, La otra forma de esta
divisién primitiva consiste en el pago de un tributo impuesto a una parte
de la Sociedad.

Cuando la agricultura avanzada se practica en una multitud de peque-
fios poblados, cada uno de ellos produce un excedente que, tomado separa- .
damente, apenas basta para la constitucién de un artesanado profesional,
v todavia menos para la fundacién de ciudades.** La concentracién de este
excedente se convierte en la condicién previa para su utilizacién efectiva:

“F] excedente producido por una familia individual, una vez aseguradas
las necesidades del consumo doméstico, ha sido probablemente muy pe-
quefio en una economia rural tan atrasada que exigla para su alimentacién
el sacrificio de un gran nfmero de los terneros recién nacidos. Para que
esta comunidad pudiera adquirir una cantidad substancial de productos
extranjeros —por ejemplo, sal o metales—, habria sido .necesario concentrar
estos excedentes (de las familias), Los testimonios histéricos de las civili-
zaciones del bronce en el antiguo Oriente, y los testimonios etnogrficos
de Polinesia y América del Norte demuestran que la institucién del jefe
representa una modalidad de concentracién y el culto a un dios representa
otra. El jefe real o el dios imaginario pueden acumular un excedente im-
portante en dadivas tradicionales voluntarias o en ofrendas, retiradas por
cada familia de partidarios o adoradores de sus propios pequefios exce-

dentes”.

Lo que en principio es voluntario € intermitente, pasa luego a ser obli-

# Fyidentemente, esto no es mAs que una posibilidad; es igualmente posible que
el tiempo libre {leisure) ast ganado reduzca el tiempo de trabajo de todos los pro-
ductores v sea utilizado por todos en las actividades extraecondémicas. Este parece
haber sido el caso de los sianes en Nueva Guinea, donde la sustitucién de las viejas
hachas de piedra por hachas de acero reducfa el lapso de tiempo disponible dedi-
cado a Ja produccién de medios de subsistencia, del 809 al 50%, segiin Salisbury.58

#% Seglin ol asiriblogo americano A, L. Oppenheim, las primeras ciidades de
Mesopotamia sélo eran grandes pueblos y conservaban una estructura idéntica a
la de la comunidad rural?® s
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gatorio y regular. Por la aplicacién de la fuerza, es decir, la organizacion
del Estado, se establece un orden social fundado en el abandono a los
nuevos amos, por parte de los campesinos, de los excedentes de viveres.®

Hablando de los pueblos més primitivos, Malinovsky explica:

“Fstos puehlos no poseen ni autoridad centralizada ni politica. En con-
secuencia, no tieuen ni fuerza militar, m milicia, ni policta. Y sus tribus
no se combaten. Las ofensas personales se vengan por ataques solapados
conira individuos o por combates mano 2 mano. .. Entre ellos no existe
la guerra”. C. Darryl Forde describe entre los tunguses, de Siberia del
N. E., el mismo comunisino primitivo del clan, sin jefes hereditarios.** 13
Por el contrario, Heichelheim comprueba en las primeras ciudades el sur-
gimiento de una organizacién estatal.

“La poblacién de los nuevos centros (urbanos) consiste ... en una capa
superior mayoritaria que vive de las rentas (es decir, apropidndose el sobre-
producto del trabajo agricola), compuesta de sefiores, nobles y sacerdotes.
Es preciso afiadir a estos los funcionarios, empleados y servidores indirec-
tamente alimentados por esta capa superior [es decir, el aparato  del
Estado] ...’ %

Aparte de la concentracién y acumulacién de fa sobreproduccidn social,
estas nuevas clases poseedoras han realizado otras funciones secialmente nece-
sarias y progresistas. Han permitido el desarrollo del arte, producto del arte-
sanado de Injo que trabaja para los nuevos sefiores, Han permitido la
diferenciacion de la sobreproduccién social gracias a su acumulacién, dife-
renciacion que se identifica con la diferenciacién de la produccién, Han per-
mitido, y en parte asegurado personalmente gracias a sus socios, Ia acamula-
cién de técnicas, conocimientos y normas que garantizaron el mantenimiento
y desarrollo de las fuerzas productivas agricolas: conocimientos astronémicos
v meteorolégicos que determinan ef régimen de lluvias, el momento aproxi-
mado y la defensa eventual de las cosechas; conocimientos geométricos que
permiten la divisibn de los campos; realizacién de los trabajos de rotura-
¢ién, necesarios por el aumento de la poblacién, a una escala que sobrepasa
la de las fuerzas de wun poblado & un grupo de poblades; construccién de

# En el reino nigeriano de Nupe, en tanto que en las ciudades la renta pagada
a los jefes se llama todavia regalo, kynta, en los alrededores de Ia capital, Bida,
recibe ya el nombre de “diezmo” (dzanka).’? Es significativo que la palabra 4rabe
makhzen, que significa “gobiemno”, proceda del verbo khaszana, “acumular”, “alma-
cenar”, y que haya dado lugar a las palabras francesa y espafiola magasin y “al-
macén”, :

#* Entre los indios Nambikwara, el jefe (nilikandé: el que une) goza de una
autoridad basada en el consentimiento, y no dispone de ningtn poder de coercién.
.Guando Lévy-Strauss pregunté a un indio cudles eran los privilegios del. jefe, recibib
la misma respuesta (“ir el primero a la guerra®) que Montaigne habfa recibido en
1560 —(i4 siglos antes!)— con una pregunta aniloga planteada a un indio de
América.T4
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canales, diques y otros tiabajos hidrogréficos indispensables a Ia irriga-

cién, ete.® ‘

La técnica de acumulacién sirve de justificacién para la apropiacién
de amplios privilegios materiales. Incluso concediendo que ésta sea histd-
ricamente indispensable, no se ha demostrado que a la larga no hubiera
podido aplicarse por fa propia colectividad, En cuanto a los privilegios,
puede decirse que, en todo caso, los pueblos que los sufrieron los consi-
deraron como exacciones, e inspiraron protestas tales como la del camnpesing
de! antiguo Imperio egipcio que habla en la Sdtira de los Oficios.™

La categoria marxista de “necesidad histérica” es, por otra parte, mucho
mis compleja que lo que los vulgarizadores suelen suponer. Incluye de
manera dialéctica tanto la acumulacién de la sobreproduccién social que
efectiian las antiguas clases poseedoras, como la lucha de los campesinos y
esclavos contra esas- clases, Tucha que st no se hubiera producido habifa
hecho infinitamente més diffcil la lucha del profetariado moderno por su
emancipacién,

¢Existe un “excedente econémice”?

La nocién de sobreproduccién social, que hunde sus rafces en 1a de sobre-
producto permanente de medios de subsistencia, es esencial para el analisis
econémico marxista. Ahora bien, hasta hace poco esta nocidn se aceptaba
no solamente por la mayor parte de los economistas sino, Liecho mas sig-
nificativo, por todos los antropdlogos, etnélogos, arquedlogos y especialistas
de la economia primitiva. Las miltiples referencias a la obra «de esios
especialistas diseminadas en los primeros capitulos de esta obra atestiguan
que los datos empiricos de la ciencia contemporénea confirman fa validez
de las hipétesis bdsicas del anilisis econdmico marxista,

Sélo ¢l profesor Harry W, Pearson, en un capitulo de la obra colectiva
publicada bajo la direccién de Karl Polanyi, Conrad M. Arensherg y &
mismo, T'rade and Market in the Early Empires, lanzé un ataque cientifico
serio contra fas nociones de excedente econémico y sohreproduccién social
en la economia precapitalista. Merece ser refutado en detalle,

Las criticas-del profesor Pearson pueden resumnirse en cinco puntos:

1. El concepto de “sobreproduccién econémica” es confuso, puesto que
abarca de hecho dos entidades diferentes: el sobreproducto absoluto,
en el sentido fisiolégico del término, sin el cual la sociedad no puede
subsistir; y el sobreproducto relativo, cuya constitucién ha sido deci-
dida por la sociedad.

# Hace 2400 afios, Kautilya, primer ministro del rey Maurya Chandragupta de la
India, explicaba en su obra Arthacastra el origen de teda civilizacién como proce-
dente del irabajo de los campesinos: “Porque el hecho de que las ciudades sub-
vencionen sus propias necesidades y de que los hombres sélo encuentren alegria
en los campos permite incrementar el tesoro real, las mercancias (jel comerciol)
el trigo y los bienes muebles (la fortuna mobilfaria)”, s

3
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2. Ahora bien, el “sobreproducto econémico” en el sentido absoluto, bio-
légico del término, no existe. Fs imposible determinar el nivel de
subsistencia mfnima mdés abajo del cual un individuo pereceria; es
imposible determinarlo para toda la sociedad.”™ De todas maneras,
¢s tan bajo que no hay ninguna prueba de la existencia de una so-
ciedad humana que haya vivido nunca en su conjunto a ese nivel.

5. En cuanto al sobreproducto relativo, no es el resultado de una evo-
lucién econémica, especialmente del aumento de la productividad del
trabajo. Existen siempre y por todas partes excedentes potenciales.
Las decisiones de crear o aumentar los recursos no destinados al con-
sumo de productores son decisiones sociales que pueden tomarse por
razones absolutamente no econdmicas (religiosas, politicas, de pres-
tigio).

4. No existe ni la sombra de una prueba (not a shred of evidence) para
demostrar que la aparicién de “la propiedad privada, el trueque, el
comercio, la divisibn del trabajo, los mercados, la moneda, las clases
comerciantes y la explotacién” se deba a la aparicién de un exceden-
te econdmico en los momentos criticos del desarrollo de la sociedad
humana. Semejantes afirmaciones sblo pueden justificarse por el pos-
tulado de que “el curso Iégico de la evolucién econémica conduce
hacia el sistema de mercado de la Europa del siglo xrx”.™

5. Ademas, toda esta concepcién se funda en el mas grosero materialis-
mo que “basa el desarrollo econémico y social en la estrecha capacidad
del estémago humano”.® A todos los niveles de existencia material,
los recursos econémicos se han empleado para fines no econdmicos.

La argumentacién del profesor Pearson parte de la distincién entre “so-
breproducto absoluto” y “sobreproducto relativo”, distincion que, desde
lzego, introduce él en el debate. A nuestro entender, ni los fisidcratas,
ni los economistas ingleses de la escuela cldsica, ni menos Marx y Engels,
han considerado nunca el “nivel de subsistencia” como una nocién biolégica
absoluta. Pero esto no quiere decir en modo alguno que esta nocién haya
carecido de significaci6n histérica precisa en cada caso concreto, es decir,
que se pueda reducir arbitrariamente el nivel considerado como minimo por
un pueblo. en una época determinada, De donde se deduce que es falso
afirmar que toda sociedad posee una {uente potencial de excedente, inde-
pendientemente de un aumento de la productividad media del trabajo.

Cierto que ninguna sociedad puede subsistir si, después de baber sumi-
nistrado la alimentacién mas modesta, su produccién no basta para man-
tener la dotacién de instrumentos de trabajo. En este sentido “absoluto” del
término, ninguna sociedad reducida al puro nivel de subsistencia “bioldgi-
ca” podria sobrevivir. Pero hasta que el hombre no controle sus medios de
subsistencia -—dicho con otras palabras: mientras nos ericontramos ante
hordas o tribus primitivas que viven de la recogida de frutos, la caza y la
pesca—, este “excedente” es a la vez aleatono y extremadamente limitado.
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La razdn es muy simple: todo aumento excepcional de la produccion

~corriente no produciria un “excedente permanente” sino, por el contrario,

el hambre, destruyendo ast el equilibrio ecoldgico de la regién habitada.

Cuando el profesor Pearson escribe que ninguna sociedad humana ha
vivido nunca a tal nivel de pobreza, comete en realidad un error seme-
jante al que él reprocha justamente a los economistas neoclasicos. Asi como
cllos conciben toda la actividad econdmica en funcién de una economia
de mercado, el profesor Pearson considera igualmente todo el pasado eco-
némico de la humanidad a la luz de la economia de pueblos primitivos
en el umbral de la civilizacién o ya civilizados, es decir, de pueblos que han
efectuado su “revolucién neolitica”, que practican ya la agricultura y la
cria de ganado, Pero cuando se considera que el perfodo posterior a esta
revolucion sdlo ocupa una {raccibn minima de la duracién de la existencia
humana sobre la tierra, cuando se observa que clentos, por no decir miles,
de tribus primitivas han desaparecido antes de alcanzar el estadio de la
revolucién neolitica, especialmente porque no han sabido resolver el pro-
blema de la subsistencia en un medio natural modificado, se comprende
lo insostenible de esta afirmacién,

Las pruebas, tanto lagicas como empiricas, demuestran por el contrario
que la mayor parte de las sociedades humanas anteriores a la revolucién
neolifica ¥ han debido sostener una lucha permanente por la subsistencia;
que estaban obsesionadas por esta lucha que nunca parecia victoriosamente
terminada, y que todas las instituciones sociales citadas por el profesor
Pearson en apoyo de la tesis opuesta (especialmente el lugar importante
gue en estas sociedades ocuparon la magia y la religién} tenfan funciones
netamente economicas, es decir, debfan contribuir precisamente a resolver
el angustioso problema de la subsistencia. “La existencia universal de préc-
ticas mAgicas y religiosas en asociacién con los procesos productivos revela, . .
que la ansiedad en relacién con el suministro de alimentos es universal,” 8t

- De ahi la importancia clave de la revolucién neolitica. Por primera vez

en la prehistoria humana, el control de los medios de subsistencia humana
pasa de la naturaleza al hombre. Desde este momento, por primera vez,
estos medios pueden multiplicarse, si no ilimitadamente, al menos en una
proporcién absolutamente desconocida antes, Por esta razén, una importante
fraccién de la sociedad puede liberarse de la necesidad de contribuir di-
rectamente a la produccidn de viveres, No existe ningfin dato arqueolégico
o antropoldgico que pueda hoy poner en tela de juicio esta prueba mani-
fiesta de los nexos existentes entre la aparicion de un excedente permanente
¢ importante de viveres por una parte, y la separacién del artesanado y Ia
agricultura, la separacion de la ciudad y el campo, la divisién de la socte-
dad en clases por ofra.

Cierto que el aumgnto de la productividad media del trabajo no hace
mas que crear las condiciones materiales necesarias de la evolucién y la

* Aparte de las tribus que viven en un medio natural excepcionalmente favora-
ble, que se designa comtinmente bajo la etiqueta de “cazadores evolucionados”.
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transformacién sociales. No hay aqui ninglin automatismo econérmico, inde-
pendiente de las fuerzas soclales. Los hombres hacen su propia historia;
una sociedad existente se defiende contra las fuerzas de transformacién. La
sociedad primitiva defiende sa estructura igualitaria. Para disgregar la so-
ciedad primitiva igualitaria y engendrar una sociedad dividida en clases
€5 necesarta, pues, una revolucién social. Pero esta revolncion social sdlo es
posible cuando se ha alcanzado un determinado nivel de productividad que
peimita a una fraccién de la sociedad Tiberarse del trabajo material. Hasta
que esta condicion material —este cxcedente potencial— no exista, tal re-
volucién social es imposible. _

El" profesor Pearson contestard sin duda que el motor decisivo ha sido
‘un motor social, la sustitucién de un “modelo” de organizacién social por
otro.¥* Nosotros admitimos gustosamente la primacta de lo social.” ; Pero
acaso 1ma confederacién de tribus de cazadores primitivos habria podido
construir el imperio romano, o incluso la Babilonia de Hamurabi? ; Acaso
los campesinos de Mesopotamia habrian podido crear la industria moder-
na? Responder a estas interrogantes es comprender el papel estratégico del
aumento del excedente econdmico y el sobreproducto soctal en la historia
humana, gracias al aumento de la productividad del trabajo.

¥ Ver capitulo II: “Sociedad cooperativamente organizada y Sociedad que des-
cansa en la cconomia del tierpo de trabajo”, . : :

“** Georg Dalton®? ¢ ha esforzado-por ampliar los enfoques del profesor Pearson
sobre este tema, Tiene razén, evidentemente, cuando se opone al empleo anacrénico,
por una sociedad primitiva, de méviles como.la blsqueda ifimitada de medios mate-
riales. Tiene también razén al oporierse al empleo, en este cuadro social diferente, de
categorias que se desprenden de una economia mercantil o monetaria. Pero se equi-
voca ‘cuando afirma que la escasez de bienes materiales es una nocién puramente
“ideolégica”, 0 que no hay ninguna explicacién econdmica racional para el compor-
tamiento socio-econdmico de los pueblos primitives. Afirmar que “las transacciones
de bienes materiales en la sociedad primitiva son expresiones de obligaciones sociales
que no tienen ni mecanismos ni significado propios aparte de los vinculos y las situa-
ciones sociales que expresan” 5% es olvidar que los pueblos primitivos deben, a pesar
de todo, sobrevivir como los pueblos modernos; que sobrevivir exige una cierta pro-
duccién de bienes materiales; que la organizacién social no es independiente de la
necesidad de producir esos bienes materiales; que el mévil econémico, es decir, e
esfuerzo para asegurar una cierta produccién limitads, estd claramente presente en esa
sociedad primitiva; y que st el andlisis de esta estructura socio-econdmica es frecuente-
mente diffcil, nadie deberia proclamar que es imposible en principio, porque haria
imposible el estudio cientifico de Ja evolucién de las sociedades en general,
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CAPiTULO o
CAMBIO, MERCANCIA, VALOR

El cambio simple

El encueniro entre hordas que recogen frutos diferentes, o cazan dife-
rentes animiales, crea las condiciones de un cambio ocasional. “El trueque
y ¢l comercio se desarrollan en regiones con productos diferentes, donde
bosque y playa, selva y llanura, montafia y valle, ofrecen a uno y otro

_nuevos productos, que incitan a intercambios mutuos”.!

Hablando del pueblo rodesiano de los Bemba, que practican muy poco

el comercio, Audrey I. Richards comprueba que “las condiciones del medio

en que viven los Bemba explican en cierta medida su comercio poco des-
arrollado, puesto que las condiciones en esta reeién son en general tan
uniformes, que hay pocas: razones para que un distrito intercambie bienes
con otro distrito”.?

El origen del cambio se encuentra, pues, af margen de la unidad social
primitiva, sea esta horda, clan o tribu. En su inferior reinan primitivamente
la ayuda reciproca y la cooperacién del trabajo, que excluyen el cambio.
El servicio de cada uno a la comtmidad se establece all por los usos o el
tito; varia, pues, con la edad, el scxo y el régimen de parentesco. Pero

es independiente de la biisqueda de una contra-prestacién. Ahora bien, es

precisamente la contra-prestacién medida lo que constituye la- caracteris-
tica esencial del cambio, :

Esta medida no es necesariamente una medida exacta. Més atin: en el
estadio del cambio simple, fortuito, ocasional, no puede serlo. Para deter-
minar las condiciones de este cambio, Jas hordas y tribus, que conocen mal
la naturaleza, los origenes, las condiciones de produccién y la utilizacion
exacta del producto que reciben “a cambio” de otro producto, se dejan
forzosamente gobernar por la arbitrariedad, el capricho-o el azar. El ¢am-
bio, la operacién més exactamente “medida” de la vida econdmica mo-
derna, nace en condiciones materiales que excluyen toda posibilidad de
medida exacta. )

El cambio simple es, pues, un cambio forfuito y ocasional; no puede
formar parte del mecanismo normal de la vida primitiva, En la economfa
primitiva puede producirse tanto a causa de la aparicién fortuita de un
sobreproducto como de una crisis brusca (hambre) . *

* Hablando de la tribu de los Bachiga, de Africa Oriental, May Mandelbaum.
Edel observa que “el comercio (el cambio) sélo ha tenido lugar cuando hubo nece-
sidad de suplir la insuficiencia del aprovisionamiento de viveres a consecuencia
de una mala cosecha” 3
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En ambos casos, el grupo primitivo que conoce la existencia de grupos
. vecinos intentard establecer con ellos relaciones de cambio, bien por medios
" de rapifia, bien por medios pacificos. El encuentro de dos excedentes oca-
. sionales, diferentes en cualidades, en utilidad y en valor de uso crea las
¢ condiciones mas normales de una operacién de cambio simple.

Trueque silencioso y donaciones ceremoniales

Cuando un grupo primitivo, después de haber cubierto sus propias nece-
sidades de consumo, dispone regularmente de un excedente de cualquier

clase de productos, el cambio simple puede convertirse en cambio des-

arrollado. No se trata ya de una operacién fortuita que se realiza en
momentos excepcionales, sino de una serie de operaciones de cambio més
o menos regularizadas,

El establecimiento de estrictas reglas de cambio no es més que la etapa
final de una larga transicién a partir de una situacién en la que el cambio
esporédico se practica sin medida exacta, A dos modos de aprovisiona-
miento de productos extranjeros —el cambio simple y la guerra-rapifia—
corresponden otras tantas formas transitorias de cambio entre los grupos
primitivos: La donacién ceremonial y el trueque silencioso.

Los contactos entre grupos primitivos sin lazos de parentesco no son
casi nunca contactos entre grupos de la misma fuerza. Implican relaciones
al limite de la hostilidad. Y este limite se franquea en seguida.

La experiencia ensefia a los grupos més débiles que ante la aproximacion
de extranjercs temibles lo mejor es huir. Y ensefia también a estos dltimos
que dieznando a los grupos més débiles que estdn en posesion de los
productos codiciados, se corre el riesgo de perder toda posibilidad de pro-
curarselos.* De esta forma, en el limite de la hostilidad abierta, se estable-
cen las relaciones de cambio convencionalmente reguladas que se desiguan
bajo el término de trueque silencioso. El grupo més débil deposita los
: productos destinados al cambio en un lugar desierto y desaparece hasta
!que la otra parte haya dejado sus propios productos en el mismo lugar.

" En la historia econbmica abundan los ejemplos de este trueque silen-
cioso, Bl caso de las relaciones entre Moros y Negros al Oeste de Gibraltar,
citado por Herodoto, y el de las relaciones de los comerciantes persas,
tartaros y griegos de la Rusia meridional con los habitantes de las estepas
heladas de la Rusia septentrional, citado por el viajero arabe Ibn Batutah,
forman parte de la literatura clésica sobre el tema. Todavia hoy encontra-
mos el trueque silencioso en numerosos lugares del globo: entre las tribus

# “Ep Nueva Guinea, Jos Mundugmmor {pueblo de cazadores de cabezas) salen
muy lejos no solamente en busca de enemigos a los que sorprender, sino también
de contactos comerciales... Compran al pueble escuilide, semi-hambriento, que
habita las marismas orientales, pucheros, cesias, mosquiteros... Dicen que tienen
cuidado en no matar a todos, porque en ese caso no habrfa ya fabricantes de pu-
cheros, , .7 4 .
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chuckchee de Siberia, en sus relaciones con los habitantes de Alaska; entre
los negritos que babitan los valles del norte de la isla de Luzdn, de Ias
Filipinas, en sus relaciones con los habitantes cristianos de la misma regién;
en la tribu Awatwa, de Rodesia del Norte, en las relaciones entre los
babitantes del interior del pais y los de las marismas; en Nueva Guinea,
en las Nuevas Hébridas, en la India, en Indonesia, etc.?

El trueque silencioso, y més todavia las relaciones que proceden de los
contactos de hostilidad abierta, tienen sus origenes en el contacto entre
diferentes grupos primitivos sin lazos comunes de parentesco, Primitiva-
mente, en el interior del grupo, ya lo hemos visto, no existian relaciones

. de cambio. Los alimentos y otros objetos de primera necesidad no se

 cambian, sino se reparten.® Sélo se trata de donaciones simples, de regalos
(objetos preciosos, talismanes, ornamentos), que, como ocurre todavia hoy
en el interior de una familia moderna, son devueltos convencionalmente
sin que se efectle un cdleulo preciso de equivalencia.

Pero cuando los grupos que estdn ligados a los mismos antepasados se
esparcen y extienden por un territorio demasiado amplio para adminis-
trarse bajo una direccidn comin, se escinden en troncos. El intercambio
de regalos, consistentes en diversos productos particulares de los territorios
donde viven estos subgrupos, se institucionaliza, se repite peribdicamente
en forma ceremonial y se regulariza. El ceremonial expresa relaciones
reales de interdependencia material entre esos subgrupos, ninguno de los
cuales podria subsistir sin la ayuda del otro, o simplemente la existencia
de lazos de parentesco.

Entre los grupos primitivos que han pasado ya al estadio de la agricul-
tura individual, pero que permanecen reunidos en comunidades agrarias,
s¢ mantiene la misma institucién de intercambio ceremonial de regalos. La
diferencia entre cosechas individuales en el interior de una misma comu-
nidad, o entre cosechas de varias aldeas reunidas por lazos de parentesco,
se corregird periédicamente por el intercambio de regalos; numerosas
relaciones de intercambio ceremonial de regalos, cuya funcién econdmica
parece hoy borrosa o invisible, tuvieron este origen funcional,

En Les Structures Elementaries de le parenté, Clande Lévy-Strauss ha
demostrado en forma convincente hasta qué punto esos intercambios de
regalos, lo mismo que los intercambios de mujeres, se integran en la vida
econdmica en este estadio de evolucién social, y hasta qué punto esos dos
circuitos paralelos —que los primitivos consideran idénticos, toda vez que

las propias mujeres se consideran también como regalos— son indispensa-

v bles al mantenimiento de la cohesidn social del grupo. La divisién del
trabajo es todavia esencialmente la division del trabajo entre sexos, y
toda eleccién desordenada de esposas conduciria al debilitamiento de cier-
tos grupos, cuando no a su desaparicién,

De ahi que las reglas de reciprocidad impliquen que un hombre “sélo
puede recibir una esposa del grupo al que puede exigirse una mujer, por-
qque en la generacién superior el grupo al que él pertenece ha entregado
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una hermana o una hija; wmientras que un hermano debe al mundo.
exterior una hetinana (o un padre, una hija), porque en la generacién
superior st grupo ha tomado una mujer,

“La exogamia, concluye Lévy-Strauss, proporciona el finico medio de:
mantener ¢l grupo como grupo, de evitar el fraccionamiento y el tabica-
miento indefinidos que tracria consigo la préctica de los matrimouios con-
sanguineos” *¥

Entie los ozuitem ibo (Nigeria meridional), el intercambio de regalos.
alimenticios se explica por los propios miembros de la tribu en la forma
siguiente:

“El pueblo afirma que en el pasado, antes de que se introdujera a prin--
cipios de este siglo el casave, se producia a menudo una grave penuria.
de alimentos durante los tres meses (junio-agosto) anteriores a la cosecha
anual de fiame. Durante este perfodo el antiguo sistema de transferencia
de alimentos se continlia practicando: todos los que disponen de viveres.
los regalan. .. Los hombres se ven asl obligados a hacer regalos de vive-
res a sus mujeres y parientes nterinos’.*

La prictica del intercambio ceremonial de regalos puede rebasar los.
limites de una tribu y extenderse a varias tribus o pueblos que habitan
nna regién determinada. De la misma manera que el intercambio. cere--
monial en el interior de un grupo limitado no hace mis que expresar:
lazos de solidaridad y cooperacién en el trabajo, su extensién a varias tri-

bus y pueblos expresa un esfuerzo para_estabilizar alli relaciones pacificas.

de cooperacién.'?

“Al principio, las misiones (que venfan a saldar los tributos) consti-
tutan simples gestos de los principes de los pafses de Nanyang (sudeste
asidtico), que enviaban a la capital china delegados portadores de mensajes.
de congratulacién. o ceremonia para la corte de China. Se les recibié-
siempre como humildes emisarios encargados de presentar la sumisién de-
sus amos al Hijo del Cielo. Naturalmente, llevaban regalos en productos.
de sus paises y el emperador, por bondad de corazon, les devolvia a
cambio otros regalos. Parece que estos regalos chinos tenfan muchas veces.
mas valor que los traidos de Java, Borneo y Malasia; pero incluso en el
caso de que fueran del mismo valor, es indudable que se acababa de esta--
blecer un embrién de comercio internacional”®

* Lévy-Strauss polemiza con Frazer, quien explica el cambio de mujeres por el
heche de gue los primitivos no podian pagar otre “precio” (sic) por éstas. Tiene:
razén de reprochar a Frazer su suposicién de la existencia en el pasado de “cdleulos”
que sdlo existen en sociedades mucho més “evolucionadas”. Pero no la tiene al .con-
cluir que “en el intercambio de mujeres no hay nada que se asemeje a la solucién:
razonada de un problema econdmico.,. Se trata de un acto de conciencia (?)
primitivo e indivisible. ..” En realidad, el propio Lévy-Strauss ha indicado el vital
papel econémico gue tiene la mujer en la economfa primitiva. Bl desco de regular-
la *circulactén de mujeres” a manera de asegurar a todos los hombres capaces la.
mayor igualdad de posibilidades matrimoniales corresponde, pues, sin lugar a dudas
a una necesidad econdmica para el equilibrio social t0
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.Cua}nd_o en el marco de la comunidad campesing, la actividad econg.
mica individual —sobre todo la agricultura— va.tomando un lugar cada
vez més importante, cuando las relaciones de intercambio cerernonial de
regalos y trueque silencioso se rultiplican y regularizan, se van introducien-
do también en la comunidad, cada vez en mayor nbmero, elementos de

" medida, de edleulo de los regalos intercambiados, para marntener su equi-

librio econémico. En la desa, la comunidad campesina dé Indonesia, co-
existen dos formas de actividad econdmica: /g samba sinambat; activjidad
no remunerada, orientada hacia la satisfaccién de necesidades vitales y el
roe[qeng '{wemeloeng, actividad orientada hacia la realizacién de necjesida-
des individuales que otorga el derecho de alcanzar una contraprestacién
mas o menos equivalente.* Después de examinar la mayor parte de los

ejemplos de intercambio ceremonial de regalos, Schechter 5 descubrié

que, en la mayor parte de los casos, el principio de equivalencia juega ya'

un papel preponderante. Cierto que se esté todavia lejos de una econo-
mia de mercado, basada en la produccién de mercancias, Pero general-

mente se admiten equivalencias e incluso equtivalencias institucionalizadas, -

como aparece en el Cédigo de Hammurahi. e

El cambio desarrollada

. ' t s ‘ .I '
El trueque silencioso 'y la donacién ceremonial constituyen formas tran-

sitorias entre el cambio simple y el cambio generalizado, (ue se pueden
designar bajo el término comtin 'de cambio desarrollado,

El cambio desarrollado resulta del encuentro no ya de dos excedentes
fortuitos, Sino de un excedente habitual cor' otros producios. Tanto el
trueqie sifencioso como la donacién ceremontal pueden tomar la forma
de cambio desarrollado; pueden también superar esta forma e integrarse
en el cambio generalizado proplamente dicho. :

Enla Isociedad primitiva, donde el artesano no ha adquirido todavia la
autonomia, puede presentarse una especializacion regional, una divisién
regional del trabajo, en razén de las particularidades BSp:ECfﬁCaS de un
territorio dado. La tribu que viva en este terstoro puede dedicarse
en gran parte a la produccién de esta especialidad v aparecer frente a las
tribus vecinas como un especialista_ colectivo, Esta tribu produciri un
excedente considerable del bien en cuestién y lo cambiard por los produc-
tos particulares de otras. La prehistoria ¥ la etnografia indican que fos
tnstrumentos de trabajo y los ornamentos son los primeros productos sus-
ceptibles de proceder en gran cantidad de un centro de produccién dado
a través de operaciones de cambio desarrollado, ’

Asl, antes de la conquista colonial, la tribu de los guro, en la Costa de
Marfil, intercambiaba con los pueblos de Ia sdbana fund,amentalmente la
nuez de cola, que ellos producian, a cambio de sompe, varilla de hierro
utilizada a la vez como materia prima para hacer utersilios agricolas ;,
armas, y como medio de intercambio, Cola y sompe eran elementos de un
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comercio sur-norte verdaderamente complementario entre dos zonas geogra-
ficas diferentes.”” Digamos, por otra parte, que, simultineamente con este
verdadero comercio, los guro mantenfan relaciones de intercambio ceremo-
nial de regalos con tribus como los bulé, a quienes consideraban parientes.'®

Fn la época de la piedra tallada se organizaron ya verdaderos talleres
de instrumentos realizados en piedra, especialmente en Saint Acheuly en la
isla de Bémlo, al sudoeste de Noruega. En la época de la piedra pulimen-
tada, en Egipto, Sicilia, Portugal, Francia (Grand-Pressigny), Inglaterra
(Crimes Grave y Cisshury), Belgica (Obourg y Spienne), Suecia y Polo-
nia (Calitzia oriental y distrito de Kielce) existian verdaderas minas de
pedernal. Fn la isla de Marda se han encontrado restos de talleres de ins-
trumentos de piedra que aprovistonaron una gran parte de la Nueva
Cuinea.®® Heichelheim indica un gran néimero de fuentes que parecen con-
firmar la circulacién de objetos de ornamento en un radio muy amplio
desde la mds primitiva edad.”

Con el progreso de la productividad del trabajo y la constitucién de
pequefios excedentes regulares en numerosas tribus y poblaciones vecinas,
este sistema de especializacién regional puede ampliarse en una red regu-
lar de cambios y desembocar en una verdadera division regional del tra-
bajo. Fn la cuenca del Amazonas, por ejemplo, existen diferentes tribus
que poseen sus propias especialidades: los Menimels son conecidos, sobre
todo, por su alfarerfa; los Karahone producen venenos particularmente
virulentos; los Boro estdn especializados en 1a fabricacién de alfombrillas

y caramillos; los Nitoto sobresalen en la fabricacién de hamacas.®* Entre -

estas tribus, y sobre la base de estas espectalidades, van regularizéndose
progresivamente Jos intercambios.

Pero para todas y cada una de ellas, la fabricacién de productos espe-
ciales solo representa un apoyo, una actividad secundaria de la vida eco-
némica. Fsta continfia funddndose esencialmente en la recoleccién de fru-
tos, la cazd y la pesca (acompafiada algunas veces de un prncipio de
agriculiura), es decir, en la biisqueda de la subsistencia. En el interior,
de la tribu no existe todavia ninguna especializacion artesanal. Por el

 contrario, el cambio desarrollado es todavia muy imperfecto excepto bajo
Ja forma embrionaria de donacién ceremonial, Los que fabrican hoy ob-
jetos de alfarerfa deben partir mafiana a cazar 0 laborar la tierra, si la.
tribu 1o quiere sucumbir ante el hambre.

Bl comercio

Con la revolucién neolitica, el desarrollo de la agricultura y la constitu-
aén de excedentes constantes crean la posibilidad de un intercambio per-
manente con los pueblos que no disponen todavia de tales excedentes; el
cambio entra en una nueva fase. Los intercambios no se limitan ya a algu-
nos raros productos de una especializacion regional. A partir de ahora
abrazan ¢l conjunto de los productos de toda una regién; hacen su apari-

aén los mercados locales. Cada tribu o cada poblado continfia todavia
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subviniendo en gran medida a sus propias necesidades. Pero ninguna tribu
o ningfin poblado es ya completamente independiente de la Zportacién
de productos regionales, '

“Numer(’)sas comunidades (en Nigeria meridional} disponen de un exce-
dente de viveres y otros hienes de uso cotidiano, como productos de alfare-
rfa, esteras o instrumentos de madera, que, por intermedio de numerosos
mercaldos locales, llegan a los compradores de otras comunidades. ., As
por ejemplo, las aldeas de Jos bosques Agol, sobre las vertientes de las
colinas Oban. .. intercambian las carnes ahumadas de venados en los
mercados de poblados proximos al rio Cruz, donde compran iguanas reco-
lqctadas rpuchas veces no por los habitantes locales, sino por cios Ibo que
viven a diez kilémetros de distancia en la orilla del rio. Iqualmente pobla-
dos de alfareros relativamente poco numerosos y alejadgs unos de otros
producen por lo general excedentes y sus bienes se distribuyen sobre um
territorio de ’200 km® o més. Asi, pues, aunque Ja conunidad familiar
y mas todaw? la comunidad campesina, sea ampliamente autirtica exi
materia de viveres y de la mayor parte de Jos bienes de uso corriente
no llega a cubrir en muchas ocasiones o incluso nunca todas sus nece-
sidades”.® :

Ll sisterna de cambio generalizado coincide con los comienzos del arte-
§§D§§;Q profesional en el interior del poblado o la tribu. Pero esta especia-
lizacién es una especializacién en el seno de una comunidad campesina
Los artesanos que abandonan cada vez mis el trahajo agricola reciben su
subsnstenm?. en recompensa de sus servicios. En el interior del poblado
o de la tribu el cambio sigue siendo, pues, rudimentario. Ast ocurre, por
ejemplo, entre los habitantes de las islas Marquesas en el Pacifico, o :entre
las tribus de los Kafflitcho y Cougo en Africa oriental. Ciertos artesanos
han llegado a ser allf completamente auténomos; otros todavia no lo son
Los artesanos de la primera categorfa reciben anualmente de la comunida(i
aldeana cierta cantidad de alimentos, vestidos y ormamerftos en recompensa
de su trabajo global. Los arfesanos de la segunda categorfa son ayudados
por otros miembros de la tribu en el trabajo efectuado sobre los campos
que deben proporcionar sus medios de subsistencia.2? En ambos casos nopse
puede propiamente hablar de cambio. T

El mt’ercambio generalizado entre poblados, tribus y hordas diferentes
se efectlta en forma méds o menos colectiva por los propios productores
por una parte de la comunidad (por ejemplo, las mujeres*) o por sus

* En la medida en que la prictica de Ia agricultura se realizd primeramente
por l'fxs mujeres, se comprende que hayan sido las priteras en practicar el inter..
cambio de excedentes de viveres regularmente. Segin la tradicién china las mujeres
han sido las primeras en practicar el comercio. No hace todavia mucho las n{u'e-
res practicaban exclusivamente el comercio en los siguientes pueblos: los Togo S]o-
mall, Galla y Masai en Africa, y, en Asia los Thrtaros y Tibetanos.® Forde "Scott
y Nadel cc_)mpru,eban la existencia del mismo fendmeno en Nigeria. En la Nicaragua
precolombina, sélo las mujéres podian aparecer en el mercado.?s Tgualmente egl 1
mercado local del reino de Dahomey sélo las mujeres podfan vender, e
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representantes. En st mismo no es todavia una actividad econémica espe-
ciahzada:

“Tn la Europa medieval, como en las regiones agricolas de nuestros
dias, el productor medio podia deshacerse de pequefios excedentes de su
empresa {amiliar (huevos, queso, gallinas, hortalizas, leche, ganado ¢ inclu-
so trigo) sin la ayuda de un comerciante profesional. Igualmente, alli
donde una industria se organizaba en pequefias unidades artesanales y don-
de las mercancias se fabricaban en pequefias cantidades o por encargo, los
productores y consumidores podian tratar entre elios sin la Intervencion
de un comerciante, No solamente el herrere o el alfarero del poblado, sino

incluso el carnicero, el panadero o el fabricante de cirios de las ciudades, -

vendian sus propios productos”.?

Con la revolucién metalfirgica, esta situacidn se modifica. Los primeros
metales que el hombre supo utilizar, et cobre y el estafio, no se encuentran
en todos los paises, tampoco, especialmente, en aquellos que recibieron el
primer impuilso de la civilizacién gracias a la agricultura por irrigacion.
Las minas estin localizadas en ciertas regiones bien definidas, sobre todo
regiones montafiosas, donde los metales en cuestién se han podido utilizar
durante un largo perfodo con fines decorativos, sin originar una revolu-
cién metalirgica en el sentido econémico de la palabra.

Para adquirir estos minerales, los pueblos agricolas que disponfan de
excedentes de viveres, técnicas y tiempo libre suficientes debian ir a bus-
" carlos al Jugar donde se encontraban, en principio probablemente por via
de rapifia, y después por via del cambio normalizado*" El cambio a gran-
des distancias, el cambio internacional entre regiones separadas por cientos
de kilémetros no podia ya ser una actividad de apoyo, al lado del artesa-
nado o de la agricultura. Se habla producido una nueva divisibn del
trabajo, la préctica del cambio se habla separado de las demds actividades
econdmicas; habla nacido el comercio.

Entre los pueblos primitivos, la revolucién metaliugica hace coincidir la
aparicién del artesanado profesional con la generalizacién de los cambios.
.. Los primeros artesanos completamente separados de los trabajos agricolas
- son los herreros ambulantes (hoy dia se les encuentra todavia entre los
Bantfies de Africa ecuatorial y entre los Peuls de Africa occidental). En
estos pueblos, la revolucién metalirgica, al hacer autbnomo el comercio,

‘lo separa definitivamente del artesanado, de la misma manera que separa

a éste de la agricultura.

Fs interesantc observar que las dos formas de cambio, el cambio gene-
ralizado tedavia no especializado y el comercie especializade propiamente
i dicho, coinciden generalmente en regiones agricolas, Asi, por ejemplo, entre
"os indios de la tribu de los Chorti, en Cuatemala, los campesinos y ar-
tesanos van personalmente una vez por semana al mercado local, y una
vez por mes o cada-dos meses al mercado cantonal, para vender sus pe-
quefios excedentes, Pero el comerciante que importa los productos no pro-
cedentes de la propia regién es un comerciante profesional. Ignal distincion
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se ha observado eatre los Nupe, en Nigeria.?®

Desde la edad del cobre, el comercio se desarrolla especialmente en la
primera civilizacién predindstica egipcia; en la primera civilizacién Bama-
da prediluviana de Mesopotamia; en la més antigua civilizacién descu-
bierta sobre el lugar del emplazamiento de Troya, en Asia Menor; en la
civilizacién creto-micénica de Grecia; en la civilizacidn de los aztecas de
México, antes de la conquista espafiola; en la antigua civilizacién china,
india y japonesa, etc,

En un libro de la literatura clasica china, Apéndice ol Canon de los
intercambios de Con Fu-tse, se cuenta que los mercados {es decir, el comer-
cio) se inventaron en la misma época que el arado y, por tanto, en el
momento en que se producen en la agricultura las importantes transfor-
maciones que Tresnltan de la revolucion metalfirgica.®

Con la edad de bronce, el desarrollo de relaciones comerciales se con-
vierte en la condicién previa para la utilizacién productiva de los conoci-
mientos técnicos. Estudiando cuidaddsamente los yacimientos de cobre y

estafio” disponibles en la época, Cordon Childe ha demostrado que a me-
dida que los pueblos mediterrineos pasaban a la fabricacién de objetos
de bronce, iban entablando relaciones internacionales de comercio con
numerosos paises. En efecto, de la India a Escandinavia sélo hubo cuatro
regiones en la que esos dos metales se pudieran encontrar simultineamen-
ie: ef Chucaso, Bohemia, Espaita y Coruualies® Alora bien, en ninguna
de estas cuatro regiones nacid ka edad del bronce.

Para obtener estos mctales preciosos, los pueblos que jugaron un papel
decisivo en su utilizacién tuvieron que organizar amplias expediciones co-
merciales —a menos que se tratara de expediciones periddicas de bandida-
je como las que sometieron a la dominacion egipcia, a partir de la segunda
dinastia, las minas de la peninsula Sinai** El carro de ruedas y el barco|
de vela se inventaron en la edad de brence y acompafiaronlos progre-
sos de la civilizacién en todo ¢l mundo antiguo, Caravanas regulares ponian
en contacto Egipto con Mesopotamia a través de la peninsula de Sinai,
Palestina y Siria, unfan Mesopotamia a la India a través del Irdn, el
norte de Afganistin y el valle del Indo. Desde la edad de bronce, en una
Europa todavia bérbara, entre el mar Béltico y el Mediterraneo, el valle
del Danubio, la llanura panonia y las islas britdnicas se abren amplias rela-
ciones econdmicas.

Cuando este comercio internacional se estabiliza y se hace pacifico, no
por ello deja de ser asunto de Estado, realizdndose al principio por inter-

¥ Ching, donde abundan el cobre y el estafio, pudo entrar muy pronto en la edad
de bronce. De ahi que el comercio interior alcanzara allf un desarrollo anterior y ]
superior al comercio exterior, El papel decisivo de Ja revolucién metaliirgica en el
desarrollo det comercio se confirma, pues, también en -ese caso excepcional, En Amé-
rica, ¢l cobre y el estafio aparecen en las altas Uanuras del Perd y constituyen la
base de la civilizacién de los Incas,
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medio de comerciantes funcionarios. Un puerto neutro asegura el encuentro
entre las dos naciones.

Produccién para las necesidades y produccién de mercancias

La produccién de las sociedades primitivas es, esencialmente, una pro-
duccién para necesidades. Los- productores producen para satisfacer las
necesidades de su comunidad, amplia (tribu o clan) o estrecha (familia).
Asi ocurre tanto en les pueblos que recogen todavia su alimento como en
los que lo producen ya en el sentido propio de la palabra, Los primeros
imperios levantados sobre la base de la agricultura por irrigacién no pre-
sentan rasgos econémicos fundamentalmente diferentes a los de aquellas
sociedades. Los reyes o sacerdotes que centralizan los excedentes, los uti-
lizan para satisfacer sus propias necesidades o las necesidades de toda la
comunidad. Es significativo que, en sus inscripciones oficiales, el rey de
Babilonia se llame “Campesino de Babilonia”, “Pastor de hombres”, “Irri-
gador de campos”. En Egipto, tanto el faraén como la administracién
subernamental se designaron con el término comin Pro —la gran casa—.
En China, uno de los legendarios emperadores que habifa fundado la
nacién se llamaba Heou-tsi, principe-mijo.®® En efecto, el conjunto del

* sistema econdmico se presenta como la economia de un gran dominio pro-

ductor de valores de uso para satisfacer sus propias necesidades.™

Con el artesanado auténomo hace su aparicién un nuevo tipo de pro-
duccién, Los productores, campesinos-artesanos que viven en el interior de
la’ comunidad campesina solo traen al mercado ¢l excedente de su pro-
duccidn, es decir, Jo que subsiste después de cubiertas las necesidades de
sus familias y la comunidad. El artesano especialista separado de una co-
munidad, el herrero o el alfarero ambulante, no producen ya valores de
uso destinados a cubrir sus propias necesidades. El conjunio de su pro-
duccidn se destina ol cambio, Es a cambio de los productos de su trabajo
como adquirird los medios de subsistencia, vestidos, etc., para cubrir sus
propias necesidades y las de su familia. El artesano auténomo separado
de la comunidad sblo produce ya valores de cambio, thercancies destina-
das al mercado.

Quien produce fundamentalmente valores de uso, destinados a satisfa-
cer sus propias necesidades o las de su comunidad, subsiste gracias a los
productos de su propio trabajo, Tanto en la prictica como en su concien-

cia, identifica produccién con producto, trabajo con productos de trabajo..

En la produccién de mercancias, esta unidad se rompe,

El productor de mercancias no vive ya directamente de los productos
de su propio trabajo; por el contrario, solo puede subsistir a condicién de
deshacerse de estos productos, Vive, como dice Glotz de los artesanos grie-
gos de la época homérica, exclhisivamente de su trabajo. Esto es tanto rads
cierto cuanto que estos primeros artesanos se presentan en el comicilio

de sus clientes y reciben de ellos la materia prima para su produccién.® .
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Igual ocurre en la mayor parie de las sociedades en el momento de un
primer desarrollo de la produccién de mercancias: especialmente en Egip-
to, China, Japén, la India y en los primneros tiempos de la edad media
europea.®® :

La produccién de mercancias no se presenta de repente ni para la tota-
lidad de la sociedad. Cuando el artesanado se hace profesional y algunos
artesanos se convierten en productores de mercancias separados de Ia co-
munidad campesina, los campesinos y el resto de los artesanos pueden,!
durante siglos, continuar viviendo como productores de valores de uso.'
Solo intercambiardn pequefios excedentes de su produtcién para adquirir
las pocas mercancias que necesitan. Estas mercancias se reducen esencial- .
mente a la sal y al hierro (metales), Asi ocurre en China, en la Europa
medieval, en la Rusia medieval,® en el Japén medieval, en la comunidad
campesina hind{i, en Africa, en la América precolombina, etc.¥

El cambio generalizado y especializado, el comercio, se limita en prin-
cipio a los metales y ornamentos (productos de lujo) més o menos reser-
vados al Estado (rey, principe, templo). Pero la produccién de mercancias
alcanzard un nivel superior en el momento en que procure también al
comercio productos artesanales y agricolas. La invencién de la rueda para

- los carros permite utilizar en la técnica de alfareria el principio de ro-

tacién, El torno de alfarero es el primer instrumento de trabajo que permi-,
te la “fabricacion en serie” de mercancias destinadas exclusivamente al |
COmerclo, :

La etnografia indica frecuentemente que si bien las mujeres son las pri-
meras en realizar trabajos de cerdmica mientras que ésta es una téenica
doméstica o rural, los hormbres son los primeros en utilizar los tornos de
alfarerfa, convirtiéndose en especialistas que trabajan para el mercado.®
En cuanto a los productos agricolas transformados en mercancias, hacen]
su aparicion en el momento en que se constituyen seomunidades humanas|
completamente separadas de la produccién de medios de subsistercia, co-
mumnidades de arfesanos, comerciantes y administradores, es decir, comuni-
dades_urbanas. Segin Polanyi, los primeros mercados locales de viveres se

“habian constituido en Lidia, y més tarde en Atenas. Nosotros tenemos, sin

embargo, la impresién de que tales mercados existieron también en China
en ¢l siglo v a. de C., e incluso antes.®

Sociedad cooperativamenteé orgamzada y sociedad que descansa
en la economia del tiempo de trabajo

En la sociedad primitiva que produce poco o no produce excedentes, la
organizacién cooperativa del trabajo se funda en la costumbre y los ritos,

+
% Fl nombre antiguo del mercader en el comercio interior, prasol, indica el
comercio de la sal, aunque posteriormente este nombre haya pasado a ser el término
general para designar todo comerciante de menudeo.
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que sirven para regularizar las actividades econdmicas esenciales. En re-
giones poco favorecidas, donde el aprovisionamiento de alimentos es dificil,
la_cooperacién de trabajo puede implicar una incesante actividad econé-
mica, llevada hasta los limites de la fuerza fisica humana, En regiones
mis favorecidas por la naturaleza, como las Islas del Pacifico, la produc-
cién del producto necesario puede absorber una parte relativamente peque-
fia del tiempo disponible, dedicindose entonces el resto al acio,

Normalmente, ninguna soctedad comunitaria suprimiri de buen grado
una parte importante de su ocio para trabajar, para producir mas, excep-
to en el caso de que las necesidades econémicas y sociales le obliguen a
ello.* La necesidad econémica es la necesidad de obtener un mayor exce-
dente de productos con objeto de adquirir, por via de intercambio, bienes
necesarios a la buena marcha de la sociedad y que Ja propia comunidad
no produce (ciertas clases de alimentos, sal, materias primas para fabui-
car instrumentos de trabajo, ornamentos destinados a funciones rituales,
ctc.). La necesidad social es aquella que obliga a abandonar regularmente
un_excedente a un poder centralizador bien en interés de la comunidad
(para realizar trabajos de irrigacién, etc.), bien a comsecuencia de una
conquista que impone por la fuerza el pago de tal tributo.

Pero las dos necesidades pueden combinarse. Hablando de las tribus
Majo y Baure, que viven en Bolivia oriental, Alfred Métraux escribe:
“Hasta tal punto necesitaban el metal que les facilitaba la lucha cotidiana
por la vida, que, en ausencia de otras mercaucias aceptables por los Blan-
cos, se entregaban inmediatamente al comercio de esclavos”.

En otras palabras: el aumento del sobreproducto més all4 de un estre-
cho limite (reserva de viveres) no es el resultado de un desarrollo auth-
- nomo de la economia. Es el resultado de la intervencién de presiones exter-

' nas, econdmicas {cambio) o sociales (apropiacién del escedente por un

poder central o una ¢lase dominante),**

Mientras la sociedad primitiva, cooperativamente organizada, no conoce
todavia otra divisién del trabajo que la que separa los sexos, el ritmo de
trabajo serd establecido por. la costumbre y los ritos. Fn el momento en
que se establece una division de trabajo més consecuente, el aporte com-
nitario de cada productor habrd de medirse por un ‘criterlo comimn, En
otro caso, la cooperacién del trabajo tenderfa a disgregarse por e} estable-
cimiento de grupos favorecidos y no favorecidos. Esta medida comin de

* “A pesar de la frecuencia de las plagas de hambre, ningin Mkamba {tribu
negra) piensa munca en sembrar mas de lo que necesitard para sobrevivir en la
préxima estacién de Huvias”.10 ]

** Esio no esté en contradiceidn con la tesis que defendemos més arriba, segin la
cual ¢l desarrollo de una clase dominante presupone la existencia de un sobrepro-
ducto social, En 1a medida que un primer desariollo del sobreproducto precede efec-
tivamente a toda constitucién de una clase dominante, éste asegura después una
mayor expansién de este sobreproducte, y un nuevo desarrolle de las fuerzas pro-
ductivas,
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organizacién no puede ser otra que la economta del tiempo de trabejo. -

" El poblade puede considerarse como una gran familia. La totalidad de
la produccién anual debe corresponder mds o menos a las necesidades
de medios de subsistencia, vestidos, viviendas e instrumentos de trabajo.
Para que 1o haya desequilibrio entre estas diferentes producciones, para
que los campesinos no dediquen una parte exagerada de su trabajo a la
produccién de alfareria o articulos de cuero, dejando en barbecho una
parte de los campos, es preciso que se establezea un balance del tiempo
de trabajo disponible y reparta éste teniendo primero en cuenta los ‘sec-
tores esenciales indispensables a la buena marcha de la comunidad, y dejan-
do después que cada cual emplee el resto de su tiempo como mejor le
plazea.

La etnograffa y la historia econdmica, demuestran que, en efecto, la
comunidad campesina que conoce un principio de divisién. de. trabajo,
organiza la vida social sobre la base de una economia del tiempo de tra-
bajo. Para los pueblos primitivos, lo timico escaso (“scarce”) es el trabajo, !
dice Ruth Bunzel** Segiin Boeke la economia de la desa {comunidad
campesina) de Indonesia se fundaba en el cdlculo de horas de trabajo
consumidas.*® '

Fn la economia campesina japoncsa, “las jornadas de trabajo de los
hombres constituyen el principio del cambio. Si la, familia “a” se compone
de dos hombres que trabajan durante dos jornadas sobre los campos de la
familia “b", esta familia “b” habrd de proporcionar un equivalente (en
trabajo} para los campos de “a”, equivalente que podria consistir en tres
hombres trabajando durante un dia y un hombre realizando una jornada
complementaria, o cualquier otra combinacién que iguale (el trabajo
de) dos hombres durante dos dias..., Cuando cuatro o cinco familias
colaboran en un grupo kattari (trabajo eooperativo para transplantar arroz),
el céleulo se efectiia sobre la misma base. Esto exige un libro de cuentas
para comparar los dias y los hombres en el trabajo (el ntimero de jornadas
de trabajo realizadas)”.*

En la tribu negra de los Heh, los campesinos que encargan una lanza
al herrero (que es también campesino) trabajan en la tierra de éste du-
rante todo el tiempo en que éste trabaja en la lanza®® Fn la antigua
India de la ¢poca de los reyes Maurya, trabajo y productos de trabajo
dictan las reglas de organizacién de la vida econdmica ¢

Cuando se establecen las primeras formas de subordinacién social, de
apropiacién del sobreproducto por una parie privilegiada de la sociedad,
la contabilidad de la explotacién se funda igualmente en una economta
del tiempo de trabajo. - ' '

Entre los incas, “el tributo debfa consistir exclusivamente en trabajo,
es decir, tiempo y cualificacién en tanto que trabajador, artesano o sol-
dado. Todos los hombres s¢ consideraban a este respecto como iguales: el
que tenfa hijos que le ayudaran a pagar el tributo impuesto era consi-
derado rico, mientras que el que no los tenfa era considerado pobre. Cada
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“duda de que esta parcela estaba generalmente en proporcién al tiempo :
. de que disponia. El que sélo tenia un dia de libertad por semana obtenfa

artesano que trabajaba al servicio del Inca o de su curaca (superior) debia
recibir todas las materias primas y sélo podia ser empleado asi durante dos
0 tres meses anuales”. !

Lo mismo ocurre en Europa durante la alta edad media, cuando una
gran parte de los campesinos vivia en régimen de servidumbre. Las ciuda-
des se regfan por una estricta economia del tiempo de trabajo, tres dias de
trabajo de media por semana sobre las tierras del sefior, tres dias sobre
las propias tierras del siervo.* Tgualmente, las mujeres de los siervos tenian
que trabajar un niimero determinado de dias en los talleres del dominio
hilando, cesiendo, tejiendo, etc. Gada artesano disponta de un terreno para
él, a camhio del cual debfa prestar servicios especificos al dominio y a los
otros terrazgueros,

La organizacién social fundada en la economfa del tiempo de trabajo
lia dejado numerosas huellas hasta en el lenguaje. En la Eurepa central,
durante la edad media, la medida de superficie mas corriente es el Tagwerk,
extensién de tierra que un hombre puede labrar en una jornada. En
inglés medieval la palabra “acre” tiene el mismo sentido. En las montafias
kabylas, se calculan las propiedades en zouija, jornadas de labor realizadas
por el arado de dos bueyes. En Francia, la “carrucata” designa la can-
tidad de tierra que un hombre puede labrar normalmente con un arado
en una jornada. La “pose”, unidad swiza de superficie, es analoga al
Tagwerk.*®

La descripcidn que Dollinger da de la desaparicién de los siervos
jornaleros pone de manifiesto nitidamente hasta qué punto la economia
del tiempo de trabajo regulaba el conjunto de la actividad econdmica:

“Naturalmente, esas exenciones de servicio {de los jornaleros) no deja-
ban inactivo al siervo: implican la entrega por parte del sefior de una
parcela que explotaba por cuenta propia en sus dias libres... No hay

probablemente una parcela poco extendida; el que tenfa dos o tres podia
recibir eventualmente todz ung manse” %

Analizando el conjunto de los censos campesinos de la edad media,
Mare Bloch llega a la misma conelusién:

“Los campesinos, o por lo menos algunos de ellos, debian entregar anual-
mente al sefior un ndmero determinado de productos fabricados: objetos
de madera, telas, herramientas de metal e incluso, sobre ciertas mansas
donde se perpetuaban, de padre a hijo, las tradiciones de un oficio, vesti-
dos. La materia prima estaba a veces, como el trabajo, a cargo del terraz-
guero: este era probablemente, respecto a la madera, el caso més general.
Pero cuando se trataba de tela, era muchas veces el sefior quien propor-

# En Ia antigua legislacién bivara leemos, por ejemplo, que los “slervos de la
Iglesia” deben tres dias de trabajo semanales sobre los dominios (del sefior) y
“que hacen tres para ellos mismos”: Opera vero 3 dies in ebdomada in dominico
operet, 3 vero sibi faciat 23
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cionaba los materiales: el campesino o su mujer no daban mds que su
tiempo, su trabajo y su habilidad (el subrayado es nuestro)”.5t

Por lo demas, existen numerosos casos en que la designacién de los cen-
sos de los campesinos se hacen forma intercambiable, en tiempo de trabajo
o en cantidad de productos. Asi, por ejemplo, las obligaciones de las sier-
vas con respecto al sefiorfo de Saint-Gall, se indican unas veces -—como
en la antigua Lex Alemannorum— por e} nitmero de jornadas de “corvée”,

'y otras por la cantidad de productos a suministrar durante estas jor-

nadas.”* Los aztecas impusieron a los demds pueblos de México un tributo

calculado bien en jornadas de trabajo, bien en cantidad - de productos :

artesanales, bien en superficie de tlerra a cultivar.® En el Japdn, en el
siglo vit de nuestra era existen dos clases de trabajo no agricola para el se-
fior, el cho y el yo. Bl estatuto de Taiho fija su importe a la vez en can-
tidad de tiempo (10 dias), en cantidad de tela (26 haku, que equivalen
mas o menos a 10 metros) y en cantidad de trigo (1 fo equivale aproxi-
madamente a 2 celemines).®* De esta suerte, entre los productores de una

sociedad tal, la cantidad de tiempo ‘de trabajo necesario para producir :

una determinada mercancia resulta transparente. Lo mismo ocurre en la
Furopa occidental, cuando a partir del siglo xi la explotacién directa es
sustituida cada vez més frecuentemente por el arrendamiento a término:
en vez de los tres clasicos dias de trabajo por semana, debe ahora ce-
derse al sefior la mitad de la cosecha. En China, las crénicas de Ia dinastia
T'ang calculan exactamente la cantidad de trabajo que es necesario em.
plear para el cultivo del mijo (283 dias por afio) y del trigo (167 dfas),

cuando hay que pagar en especie el impuesto agrario.®® En la comuna -

medieval, hace notar Espinas, existe una rigurosa relacién entre la jornada
de trabdjo y la cantidad (numérica) de labor a afectuar.’®

Semejante contabilidad econdmica basada en la duracién del tiempe
de trabajo la encontramos también en la América espafiola, en el momento
en que el trabajo obligatorio de los indios se transforma, con el sistema
de la encomienda, en renta en especies,® asi como en Indonesia en el
momento de la introduccién del Cultunrstelsel, La poblacién que no te-
nia ya que pagar “la renta de la tierra”, sino sembrar una quinta parte
de su suelo con productos para vender al gobierno: indigo, azficar, café,
tabaco, etc. “Si no se posefan tierras, habia que trabajar 66 dias por afio
en las plantaciones gubernamentales”.’® En cuanto al Vietnam, durante la
mala estacién puede observarse la practica de préstamos pagaderos en tra-
bajo: 1.5 piastras por 10 dfas de labor a suministrar en el momento de
fos grandes trabajos, etc,

Valor de cambio de las mercanclas
Ahora bien, el cambio generalizado, el comercio, sblo aparece en un
estadio de desarrollo social caracterizado por esta economfa del tiempo

de trabajo. Los pucblos que han escapado a la necesidad de realizar esta

5%



econolnia se contentan precisamente con una débil sobreproduccién y con
intercambios puramente rudimentarios o rituales,* De ahi que esos inter-
cambios sean dirigidos por el mismo patrén objetivo que estd en Ia base
de toda la organizacién social, es decir, que el valor de cambio de las
mercancias se mida por el tiempo de trabajo necesario para producirlas.

El ejemplo de las relaciones comerciales establecidas en las montafias
Nilgiri, cerca de la extremidad suroeste de la peninsula india, entre cuatro
tribus, los Toda, Karumba, Badaga y Kota, nos presenta el paso de 1na

| Organizacidn social regida conscientemente por la economia del tiempo
 de trabajo, hacia intercambios guiados mitad conscientemente, mitad obje-
tivamnente, por el mismo principio,

Los Toda son pastores; los Karumba viven todavia en la jungla; los
Badaga son agricultores; y los Kota son ante todo artesanos que conocen
ya la metaluzgia y fabrican "cuchillos. Fstos (ltimos proporcionan a las
otras tres tribus articulos de alfarerfa, instrumentos de indsica para las ce-
remonias religiosas y esos mismos cuchillos. A cambio, reciben de los Toda
bifalos y ganado en general; de los Karumba, miel, frutos silvestres y
proteccién (magica) ; trigo de los Badaga. Pero los Kota no son artesanos
puros; poseen también campos que laboran. Los ritos fijan la cantidad
tradicional de trigo —resultado de una larga experiencia— que debe darse
a cambio de los utensilios metdlicos entregados por los herreros Kota. Si
las familias Badaga desean obtener mas utensilios metalicos, “estan obli-
gadas a trabajar en los campos de los herreros Kota durante e} tiempo
necesario para confeccionar esos utensilios complementarios”.®

Asimismo, entre las tribus de Dahomey, “el herrero compra individual-
mente chatarra y la conserva hasta que pueda aprovecharse de la labor
de sus compafieros, para los que mientras tanto trabaja. Cuando llega este
mormento, todos los miembros de la herrerfa (corporacién de los heneros)
convierten la chatarra que éste habia comprado en azadas, hachas, cuchi-
llos y otras mercancias vendibles. El propietario de la chatarra puede ven-
der libremente estas herramientas y conservar el producto de las ventas.
Empleara este dinero en los gastos de subsistencia y en comprar chatarra,
trabajando entre tanto para sus asociados, liasta que llegue de nuevo el
momento de utilizar la fuerza combinada de trabajo de Ia corporaciom® st

* Asf se explica que numerosos pueblos primitivos cuyo desarrollo se ha detenido
antes de Ia aparicién de una produccién simple de mercancias, no intercambien sus
productos ni segfin criterios ohjetivos, ni tomando como base una economia del tiem-
po de trabajo. Este hecho ha conducido a numerosos etnélogos a conclusiones errd-
neas en materia de andlisis econdmico, Sin embargo, Margaret Mead cuenta que los
habitantes de Manua (Samoa), que practican el intercambio ceremonial de esteri-
Has finamente tejidas, fijaron al principlo un valor de'cambio de esas esterilias
correspondiente al tiempo de trabajo empleado en su produccién. Més tarde, este
valor se incrementd fucrtemente, En ese pueblo de Samoz, como entre numercsos
habitantes de las islas del Pacifico, se trata de emigrantes llegados de paises poco

hospitalarios-a palses de abundancia en los que el cambio ya no tiene un papel eco-
némicamente importante.5? S ’
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Tl cambio simple, ocasional, ritual, sin importancia econdmica, puede

. perfectamente prescindir de estrictas relaciones de equivalencia. No ocurre

lo mismo con el cambio generalizado. La ausencia de un criterio obje-
tivo de equivalencia impediria toda regularizacidn de las relaciones de
cambio.” Conducirta a la desorganizacién y disolucién de toda sociedad
que cuenie con un ntmero elevado de productores de_xpercancias. Los
productores abandonarfan los sectores en que menos recibieran’ a cambic
de su irabajo. Es, pues, indispensable el establecimiento de estrictas rela-
ciones de equivalencia entre los productos y mercancias que se cambian. -

Pero una relacién de equivalencia entre dos productos, dos mercancias,
exige un patrén comiim, una calidad mensurable comtn. El valor de uso
de una mercancia depende del conjunto de sus cualidades fisicas, que deter-
minan su utilidad. La existencia de este valor de uso constituye una cou-
dicidwr indispensable para la aparicion de un valor de cambio; a cambio
de su propie producto nadie aceptarfa una mercancia que careciera de
utilidad, de valor de uso, para nadie. Pero el valor de uso de dos mercan-
clas expresado en sus cualidades fisicas es inconmensmrable; no se puede
medir con un patron comin, el peso del trigo, la longitud de la tela, el
volumen de las vasijas, el color de las flores. Para permitir un intercambio
reciproco entre esos productos, es preciso buscar una cualidad comlfln a
todos ellos, que pueda al mismo tiempo meditse y expresar cuantitati-
vamente, Tal cualidad debe ser una cualidad social, aceptable para todos
los miembros de Ia sociedad.

Ahora bien, el conjunto de las cualidades fisicas de las mercancias, cua-
lidades que otorgan a éstas su valor de uso, se determina por el trabajo
especifico que las ha producido: el trabajo del tejedor determina las
dimensiones, la finura, el peso de la tela; el trabajo del alfarero, Ia resis-
tencia, la forma, los colores de la vasija. Pero si las mercancias son el
producto de un trabajo especifico determinado, son ademés el producto
del trabajo humano social, es decir, de una parte del tiempo global dispo-
nible en una sociedad determinada, y sobre cuya economia se basa la
sociedad, como acabamos de indicar. Es este hecho lo que hace conmen-
surables las mercancias; es este trabajo humano general —lamado abs-
tracto porque se hace abstraccién de su cardcter especifico, lo mismo que
para sumar tres manzanas, cuafro peras, cinco platanos, debe hacerse
abstraccion de sus cualidades especificas para no retener més que doce
frutos— lo que constituye la base del valor de cambio* La medida de
este trabajo —la duracion del tiempo de trabajo necesario para producir]
la mercancia— da la medida del valor de cambio. :

# Desde los athores de la produccién simple de mercancias, hacia el afio 3000 a, de
C. todo trabajo se consideraba como equivalente, independientemente de la especiali-
dad particilar, En unas tablillas escritas en lengua semita halladas en Susa, los
salarios de la casa de un principe se fijan uniformemente en 60 qua de cebada para
el cocinero, el harhero, el picapedrero, el carpintero, el herrero, el zapatero, el
sastre, el cultivador, el pastor y el borriquero.f? Sin embargo, en esta fase inicial
de la produccién de valores de cambio, los hombres no pudieron tomar conciencia
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Produccién simple dg mercancias

Mientras el artesanado auténomo, el comercio y la divisién de la socie-
dad en clases sélo estan débilmente desarrollados, Ia produccién de mer-
cancias ocupa en la sociedad un lugar relativamente restringido. La pro-
duccién de mercancias se desarrolla y generaliza en las ciudades sélo
cuando el comercio y la vida urbana han alcanzado un cierto grado de
desarrollo, cuando han creado un mercado suficientemente amplio,*® Fn-
tramos ahora en una época histérica caracterizada por el hecho de que
al mismo tiempo que sc¢ generaliza la produccién de mercancias en la
ciudad, va descomponiéndose lentamente en el campo la produccién para
las necesidades, Esta produccién de mercancias efectuada por artesanos,
propietarios de sus propios medios de produccién (instrumentos de traba-
jo), se denomina produccién simple de mercancias o pequefia produccién
mercantil. Tal produccién se ha hecho preponderante en las épocas de
civilizacién urbana, especialmente durante la antigiiedad a partir del siglo
vl a. de C. en Crecia, alrededor del siglo vir después de Cristo en el
imperio del Islam, y a partir del siglo x1 de nuestra era, en la Furopa
occidental, donde alcanzard su més caracteristico desarrollo ep el sur de los
Paises Bajos y en Italia durante los siglos xim a xv.

En la produccién simple de mercancias, e} trabajo no procura ya direc-
tamente la satisfaccién de las necesidades del productor; trabajo y produc-
to de trabajo no se identifican ya para él. Pero este productor continfia
duefio del producto de su trabajo, sélo se separa de él para adquirir los
viveres que aseguren su:subsistencia, La division del trabajo separa ya al
productor de su producto, aunque este productor todavia no se vea opri-
mido por st producto. La sociedad ve desarrollarse lentamente en su in-
terior la produccién de mercanclas; ve disminuir lentamente la produccién
de puros y simples valores de uso.

Cuanto mds se extiende la produccién de mercancias, més imperiosa se
hace la contabilidad exacta en horas de trabajo. En la sociedad primitiva
donde sblo existe una rudimentaria divisién del trabajo, sélo respecto a
los trabajos esenciales es de vital importancia para la supervivencia de la
comunidad la observacién estricta de la contabilidad del trabajo. Pero para
el resto, ya lo henos visto, importa relativamente poco que sean dos o
tres las horas de trabajo dedicadas a producir un objeto determinado.
Asi se explica la amplia libertad de que disponen los miembros de tales
pueblos, en el marco de las esirictas reglas que rigen las actividades pro-

del concepto de “trabajo abstracto”; se concibe como 1al la equivalencia de diversos
trabajos especializados. La nocidn de “trabajo abstracto™ sblo pude nacer con la
mouvilidad de la mano de obra propia de la época capitalista, Bsta movilidad no sola-
mente implica el que una hora de trabajo de un obrero fextil produzea tanto valor
como una hora de trabajo de un ladrillero, sino también que esas funciones se han
hecho intercambiables en la gran industria. Ver también capitulo v, “Mano de obra
humana y maquinisme”,
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ductoras de alimento, Herskovits ha trazado un sorprendente cuadro de

esta mezcla de estricta contabilidad y de amnplia libertad en el ciclo de pro-

duccién y consumo enire los Tialensi, Rueblo que vive en Chal}a {Africa
occidental) de la recoleccion de frutos silvestres y la agricultura.® .

Pero desde que la produccién de mercancias se extiende en el interior
de una comunidad primitiva, la contabilidad del tiempo de trabajo se
hace en forma més rigurosa. De ahora en adelante, en el mercado donde
se encuentran los productos de trabajo de diferentes pueblos, si no de
diferentes regiones, los valores de cambio se establecen segiin medias sogia-
fes. No es el niimero de horas de trabajo efectivamente empleadas en la
produccién de un chjeto lo que determina su valor, sino el ninnero de horas
de trabajo necesarias para fabricarlo en las condiciones medias de pro-
ductividad de esa sociedad en esa época. En efecto, las mercancias serfan
inconmensurables si su valor fuera determinado por el tiempo de trabajo
ocasional que cada productor individual ha dedicado a su produccién.
“Es preciso que [el artesano medieval] produzca telas de acuerdo con de-
terminadas condiciones ‘no personales, sino oficiales, urbanas'; su trabajo,
pedria decirse, es expresamente objetivo y no subjetivo”.%

Desde el momento en que el valor de las mercancias se establece por la
cantidad de trabajo socialmente necesario para producirlas —es decir,
desde que esta media se establece por la experiencia de actos de cambios
repetidos, por la aparicién simultinea de productos de diferentes produc-
tores en competencia unos con otros—, los productores torpes, lentos, que
trabajan con métodos arcaicos, son penalizados. A cambio del tiempo de
trabajo individualmente proporcionado a la sociedad, sélo reciben un equi-
valente producido en un lapso de tiempo inferior. Una mayor disciplina y
una més estricta contabilidad del trabajo acompafian, pues, el desarrollo
de la produccién de mercancias.*

Con el desarrollo de la produccién simple de mercancias el trabajo hu-
mano comienza también a diferenciarse segiin su cualidad. El trabajo
compuesto, especializado, se separa del trabajo simple. Como el artesana-
do, al especializarse cada vez més, necesita un perfodo de aprendizaje més
o menos prolongado cuyos gastos no recaen, como en las sociedades primi-
tivas, en Ia comunidad, sino en la familia del aprendiz o individualmente
en éste, nadie se dedicaria al aprendizaje prolongado de un oficio, si a
cambio de una hora de trabajo especializado debiera cobrar el mismo equi-

# Ysto se manifiesta claramiente en la produccién simple de mercancias de los
indios guatemaltecos de Panajachel, descrita por el profesor Sol Tax. Hombres, mu-
jeres ¢ incluso nifios de baja edad estdn constantemente alertas para poder ganar
algunos centavos mediante el comercio. No es extrafio que en esta sociedad donde,
seglin el profesor Tax, una mujer que no supiera ni leer ni escribir, podia precisar
al centavo el precio de venta exacto de una alfombra en la que hubiera trabajado
toda una jornada, los cambios de equivalencia se caleulan estrictamente. Ahora bien,
st en estas condiciones la terra se alquila a veces a cambio de trabajo no pagado, a
veces 2 cambio de una fraccidn de la cosecha y a veces contra una cantidad de dinero,
debe suponerse que hayan sido caleufadas en cada caso estrictas equivalencias, que
sblo podian basarse sobre el valor-trabajo,56
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valente que a cambio de una hora de trabajo no especializado. El trabajo
humano especializado se considera como un trabajo compuesto en el que
no splamente entra el gasto de trabajo del artesano en el momento en
que lo produce en calidad de maestro, sino tamhién una parte de su gasto
de trabajo no remunerado durante la época de su aprendizaje (amortiza-
cidn social de los gastos generales de aprendizaje).

La ley del valor que regula el intercambio de mercancias seg@in la can-
tidad de trabajo humano abstracto, simple, socialmente necesario, due ellas
contienen, comienza ahora a realizar una funcién suplementaria. Con su
division de trabajo rudimentaria, la sociedad primitiva y la comunidad
aldeana se organizaban sobre la base de Wi cooperacisi de trabajo cons-
clenle, en que la costumbre, los ritos, los consejos de los aficianos o dé los
administradores elegidos determimaban el ritmo de produecién; a esto venia
2 afiadirse, si llegaba el caso, el trabajo obligatorio o los tributos a pagar a
las clases posesoras.

Pero cuando la produccién simple de mercancias se desarrolla, nos
encontramos ante productores liberados de toda subordinacién a una orga-
nizacién social colectiva. Cada productor, en los limites de su fuerza fisica
§ su capacidad productora {instrumentos de trabajo, etc.), puede producir
tanto como quiera. Estos productores no producen ya valores de uso para
el consumo de una comunidad cerrada; producen ahora mercanclas para un
mercado més o menos amplio, m4s o menos anénimo. La ley del valor,
que coordina los intercambios con arreglo a una base objetiva y sblo ase-

gura equivalentes para cada mercancia cambiada, reorganiza asi, a través

de intercambios conseguidos o fallidos, la reparticién entre las diferentes
ramas de Ia produccién del conjunto de horas de trabajo disponibles en la
sociedad. En las sociedades primitivas, el trabajo humano era un trabajo
directamente social, Bn la produccion simple de mercancias, e trabajo in-
“dividual sélo adquiere su carfcter de trabajo social en forma indirecta, a
. través del mecanismo de camblo, por el juega de la ley de] valor®

51 un artesano produce més telas que las que el mercado de la sociedad
pueda absorber, una parte de su produccién quedar sin vender, sin cam-
biar, lo que le probard que ha dedicado una parte excesiva del tiempo de
trabajo socialmente disponible a la produccién de estas telas o, dicho
en otras palabras, que ha dilapidado tiempo del trabajo social. En una
sociedad conscientemente coordinada, este tiempo malgastado se habrfa

establecido a priori por la costumbre o los comentarios de los demas Hilems.”

bros de la comunidad. En el mercado, la ley del valor revela este hecho_sélo
@ posteriori, para desgracia del productor que mo recibirs equivalente para
“una parte de su esfuerzo, de sus productos.
Al principio de la época de la produccién de mercancias, época de la
pequeila produccién mercantil, estas reglas aparecen con toda claridad.
Prueha de ello es que tanto en las corporaciones de la antigiiedad como

* Ver en el capitulo xvor la refutacién de las criticas corrjentes sobre la teoria
del valor-trabajo, .
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* en las de China, Bizancio, de la Edad Media europea y arabe, etc., existian

reglas fijas, conocidas de todos, que establecian a la vez E',l tiempo de tra-
bajo a dedicar a Ia fabricacién de cada objeto, la duracién del a})rgp_fhza-
Je, sus gastos, y el equivalente’normal a pedir por cada mercancia.®*® La

. nitidez de este hecho expresa tinicamente lo siguiente: con la produccién

simple de mercancias, stlo se alcanza una etapa transitoria entre una
socledad regida conscientemente por Ia cooperacién de trabajo, y una so-

- ciedad en donde la disolucién completa de los nexos cornunitarios sblo

deja lugar a leyes “objetivas”; es decir ciegas, “naturales”, m'dfapendlentes
de la voluntad de los hombucs, para regir y gobemar las actividades eco-
nénicas, o -

. . . 7 i
* Nadel indica que en el reino de Nupe, el valor de las metcancias es a grogse
miedo proporcional al tiempo de trabajo dedicado a su produccion.?®
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CAPITULO I
DINERO, CAPITAL, PLUSVALIA

Necesidad de un equivalente general

El cambio simple o desarrollado se efectfiz bajo la forma de trueque,
de encueniro directo entre los productos que se intercambian. Para los
pueblos primitivos, acostumbrados a intercambiar los mismos productos

seglin normas tradicionales ¢ incluso rituales, el trueque no cred ningim
- “problema” econbimico.! ;

Pero en ¢l caso del cambio generalizadoe y el comercio, las cosas son muy
distintas. Ya no es un solo producto, excedente de la tribu, lo que se cam-
bia contra otros productos; se trata ahora de una multitud de los més
diversos productos, que se cambian contra una multitud de otros produc-
tos. Las relaciones de equivalencia no conciernen ya a dos productos, o
a dos categoias de productos, sino a una infinita variedad de bienes
diferentes. La comparacién ya no s realiza solamente entre el tiempo de
trabajo del alfarero y el tiempo de trabajo del agricultor: el cotejo perio-
dico de los respectivos esfuerzos productivos se realiza ahora entre diez,
veinte, treinta oficios diferentes. Para que estos cambios puedan efectuarse
sin interrupcién, ‘es preciso que los propietarios de las mercancias puedan
deshacerse de sus bienes antes de encontrar accidentalmente compradores

_que posean productos que ellos desean obtener a cambio de esos bienes.
Para que los cambios puedan efectuarse sobre la base de equivalencias, se
necesita una mercancla que pueda expresar el valor de cambio respectivo
de todas las demds. La mercancia —equivalente general— cumple estas
| funciones.

La aparicién de un cquivalente general, del dinero_bajo todas sus for-
mas, acompafia la generalizacién del cambio y los comienzos del comercio.
“La necesidad de este equivalente es cvidente, Sir Samuel Baker cuenta

cémo ofa gritar a los usuarios en el mercado de Nyoro, Uganda:

“;Se vende Jeche por sal! Se cambia sal por puntas de lanzas! | Café-

barato por perlas rojas!”.?
Si los Propietarios de sal no desearan leche, sino perlas rojas; si los
propietarios de perlas rojas no desearan sal ni café, sino leche, ninguno

de estos cambios se podria efectuar, ya que no nos encontrarfamos frente

"2 dos propietarios de mercancia dispuestos a intercambiar sus bienes, El
equivalente general se caracteriza por el hecho de ser una mercancia que
puede cambiarse por cualquier otra mercancia. Supongamos ahora que la
%al se hublera convertido en equivalente general. Inmediatamente, las tres
operaciones podrian efectuarse sin dificultad. El comerciante cambiaria
efectivamente sus perlas rojas por sal, no porque deseara realizar el valor
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de uso de la sal, sino porque a cambio de la sal, equivalente general,
puede obtener la leche que desea. _
- El equivalente general es, pucs, ¢l mismo una mercancia; su valor de
cambio propio se deterrnina, como el de cualquier otra mercancia, por

‘la cantidad de trabajo socialmente necesario para producirda. De ahora en -

adelante, todas las demés mercancias expresarin su propio valor de cambio
en relacién a este otro valor de cambio real. En tanto que mercancia, el )
equivalente general conserva también un valor de uso que se determina
por sus cualidades naturales: al final de su circulacién, la sal acaba por |
utifizarse para la salazén de la carne. Pero al lado de su valor propio, natu-
ral, fisico, la mercancia-equivalente general adquiere un valor de uso
suplementario: el de facilitar el intercambio mutuo entre otras mercancias,
ser un medio de circulacién y un patrén de valor,

Adl, en el Egipto de los tiempos de los Ramasidas, el ganado sirve coino
equivalente general y

Una estera

Cinco medidas de miel

b
Once medidas de aceite

" A principios del segundo milenio a. de G, bajo ¢l reinado del rey
Rilalama en Eschunor, Mesopotamia, el metal plata se habia convertido
en el equivalente general, En las tablillas de tasacién, descubiertas en
1947 en Tell Harmal, encontramos inscritas las siguientes equivalencias
(medidas convertidas al sisterna métrico).

-

L

1
Bt

J‘» equivalen al valor de un toro®

Doce 1 de aceite de sésamo
Trescientos | de trigo \
Seiscientos | de sal equivalen al valor de un siclo (= 8¢g)
Cinco kilos de lana de plata.*’

Un kilo de cobre

Fn el cédigo hitita, anterior en quinientos afios al codigo del rey Bila-
lama, encontramos una larga’ lista de equivalencias, de Ja que presenta-
remos los siguientes ejemplos:

1 cordero A
1 “zimittani” de mantequilla
1 piel de buey grande
4 minas de cobre + equivalen al valor de un siclo
20 pieles de cordero de plata.
© 2 “pas” de vino
medio “zimittani” de buen aceite
3 cabras valen dos siclos de plata
1 vestido abierto vale 3 siclos de plata
{ gran pieza de tela vale 3 siclos de plata \
1 caballo de tiro vale 20 siclos de plata ®
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Se trata aqui de una verdadera lista de precios. Bl precio solo es, poft
tanto, €l valor de cambio de una mercancia expresado en una cantidad!

determinada de la mercancia-equivalente. Tl equivalente general sei -
ha convertido en moneda; el precio es la expresion monetaria del valort

AL

de cambio,

Evolucién del equivalente general

En los comienzos de la produccién simple de ‘mercanclas, aquéllas que}
InAs comdrimente se intercambian en una regién son las primeras en con-
vertirse en equivalentes generales. Fistas mercancias se agrupan en dos cate-
gorfas: los productos que mayor importancia presentan para el pueblo
en cuestién (viveres, instrumentos de trabajo, sal); v los objetos de orna-
rento, que aparecen entre los primeros objetos de todo cambio humano.

“Los pueblos que se dedican a la agricultura y a la ganaderia eligen
com{inmente como equivalente general el ganado, el trigo o el arroz. Asly
por ejemplo, hasta los siglos vi y v a. de G, griegos y romanos hacen del
buey el primer equivalente general. Los hinddies creen que el nombre de su
moneda nacional, la rupia, se deriva de la palabra “rupa”, que significa
wmanada. Los iranios del Awvesta, los germanos de la Lex Saxerum, eligie-
ron también el buey como equivalente general, lo que indica el predominio
de la ganaderfa en la época en que se constituye este equivalente, En
Africa del Norte, del Este y del Sur, el ganado, es decir, los camellos,
corderos, cabris 0 vacas, representa asimismo el qquiyalente general entre
los pueblos esencialmente ganaderos. Entre los kirguises el caballo juega
el mismo papel y en Auman y el Tiset los animales elegidos son, respec-
tivamente, el bifalo y el cordero. .

Cuando el cultivo del suelo predomina sobre la ganaderfa en el momento
de la aparicién del equivalente general, cumplirin esta funcién diversos
productos del suelo, En el antiguo Japén, el arroz fue durante siglos el
{nico equivalente general. En China, al principio lo fueron el trigo y
el mijo, y después asimismo el arroz. En Mesopotamia, €l trigo. En Egip-
to, el trigo preparado para comer, es decir, panes cocidos en una deter-
minad: forma, se impone en seguida al buey.

Asimismno, desde el siglo v a. de C., en la India, el trigo suplanta al
buey @1 tanto que en equivalente general, y en las aldeas conserva este
papel hasta el siglo xix. En el Sudén los datiles se utilizaron para este fin
durante mucho tiempo, En América Central se utilizd el maiz, En Terra-
nova y en Islandia, hasta el siglo xv, se utilizaron los pescados secos; en
las jslas Nicobar, el coco; entre las tribus primitivas de las Filipinas el
arz, ¥ en las islas Hawal antes de la penetracién occidental, el pescado
spado,

También se utilizan como equivalentes generales los principales instru-
mentos de trabajo: hachas de bronce o de cobre, tifpodes de bronce en
Creta; jarrones de bronce en Laos; palas de hierro, azadas de hierro
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en Africa central y oriental; en las islas Balomén y Marsball, del Pacifico,
anzuelos, etc. En China, dos de las mas antiguas monedas, “pu” y “tsian”
significan originalmente “herramienta agricola”, y se derivan de instru-
mentos de trabajo en hronce.® En el Japdn, en los siglos vir y viu de nuestra
era, las palas o azadas de hierro constituyen lo esencial de la riqueza

-mobiliaria.’

A su vez, las materias primas con que se fabrican estos instrumentos de
trabajo pueden en muchas ocasiones jugar el papel de equivalente general.

En la isla de Yap {Océano Pacifico), se utiliza para ello la piedra. En la
Greciu homérica, cuando los agueos coulineniales comenzaban a utilizar

Jos jarrones de bronce como equivalente general, los habitantes de Ia
isla de Lemnos consideraban ya el bronce en tanto que metal como equi-
valente general. Los lingotes y pequefias barras de hierro juegan el mismo
papel entre las poblaciones més avanzadas de Africa.

Con el desarrollo de los cambios, los productos de utilidad primordial
{principales fuentes de alimentacién o principales instrumentos de traba-
jo} pueden ser sustituidos como equivalente general por la mercancia
local, es dectr, el producto principal comprado o vendido a los mercaderes
extranjeros. Entre los tartaros y los mongoles del siglo xx eucontramos
como equivalentes generales los paquetes de té prensado; y las semillas
de cacao en el México azteca, La sal en Abisinia, Africa Occidental, Ecua-
torial y Oriental, Birmania, el Tibet medieval y clertas tribus indias de
América del Norte; en Canadd, hasta el siglo xvim, los cueros; las pieles
de ardillas blancas en Rusia; los tejidos de céitamo en el Japon medieval;
las varas dé lienzo en ciertas comunas medievales de Turopa occidental,
etc. En China, el pie de tela (Teb-¢) equivale a un celemin {che) de
cereales y se emplea como equivalente general, juntamente con el trigo,

el mijo y la moneda de cobre, bajo los Tang® . ‘

fin los primeros momentos de la produccién simple de mercancias, los:
objetos ornamentales, cuya primera utilizacién pudo muy bien ser de orden
magico,* se emplearon como equivalente general en muchas ocasiones. )
Agl, por ejemplo, en la civilizacién cretomicénica, al lado. de objetos
utilitarios confeccionados en bronce, aparecen como equivalentes genera-

les pequefios tripodes de este metal. Y en Egipto cumplen también esta

funcion los aniflos de bronce. Entre los indios precolombinos de América
Central, el jade jugaba un papel andlogo. Y entre los indios Pueblos las
turquesas cumphian el mismo papel. Las perlas de vidrio o esmalte se utili-
zaron en Bgipto con idéntico fin, extendiéndose hasta la Europa medite-
rranca, En Africa llegaron a jugar el papel de una verdadera moneda.

El objeto ornamental que conocid mas amplia circulacién en tanto que
equivalente general fué la concha cauri. Desde China y la India, estas

* En una scciedad primitiva, el intercambio de ornamentos y de objetos de valor
en fanto que fendmeno mégico, tiene un origen econdmico. En su Essai sur le don,
Marce] Mawss explica que esos objetos “se consideran como réplicas de instrumentos
inagotables, creadores de alimento, que lfos espiritus dieron a los antepasados”.?
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conchas se extendieron a las islas del Pacifico, Africa, Europa e incluso
el Nuevo Mundo.

“Las cauris superan a las demés monedas de concha en solidez y unifor-
midad. Tanto en sus dimensiones como en ¢l peso son relativamente uni-
formes, pudiéndose comparar a granos como... los de las alubias, arroz,
trigo o cebada, que constituyen las primeras unidades de peso utilizadas
para pesar el oro y la plata”*’ .

En tanto que equivalente general, los metales preciosos representan, pues,
¢l encuentro del equivalente general-objeto de primera necesidad y el equi-
valente general-adorno. El cobre, el bronce, [a plata y ¢l vio al principio
Sirvieron siempre como materias primas para la fabricacion de objetos de
adorno. Sélo mas tarde, con el progreso de la metalurgia, estos metales
se utilizaron también para la fabricacién de objetos de primera necesidad.
A partir de cntonces, el papel de estos metales en la-economia es vital. Al
mismo tiempo conservan una significacién religiosa, ritual, incluso magica,
heredada de la época en que su uso se reservaba para la fabricacién de
objetos ornamentales. Estos factores facilitaron la adopcién de metales pre-

closos en tanto que equivalente general de todas las mercancias.

La meneda

i El desarrollo del comercio internacional coincide en general con la revo-
]

ucién metalfirgica. Los metales son los principales objetos de este comer-
cio. A partir de este momento, se hace sentir méas fuertemente la necesidad
de un equivalente general, No es, pues, de extrafiar que, para cumplir esta
funcién, la mayor parte de las veces se haya escogido precisamente los
metales. Al principio, se trata todavia de objetos fabricados en metal. Pero
si los cambios se multiplican, aparecen complicaciones y gastos suplemen-
tarios,

En Africa Oriental cumplen esta funcidn las azadas de hierro. Las tribus
que viven en regiones ricas en mineral de hierro fabrican azadas, cam-
bidndolas por los productos de otras regiones en donde los herreros locales
las refunden a menudo para fabricar armas u objetos ornamentales.™ 5S¢
llega asi a tomar como equivalente general el metal puro no fabricado
medido por su peso. De ahi el papel de los pesadores de oro gue, al princi
pio de toda economia monetaria, equivalen a cambistas, banqueros o
USUreros, :

Pero, colado o no en forma de lingotes, resulta fastidioso pesar el metal
en cada cambio. A partir de cierto nivel de desarrollo comercial, el Estado
adquiere la costumbre de sellar los lingotes de metal precioso como cer-
tificado de su peso. Desde el tercer milenio de nuestra era en Mesopota-
mia y Egipto, y en el segundo milenio en Europa, Creta y ¢l Peloponeso,
en los centros de la civilizacion cretomicénica, encontramos ya este tipo de
lingotes previamente pesados. Mucho mas tarde, hacia el afio 700 a. de G,
aparece la idea de adaptar la forma del lingote a las exigencias de un
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trapsporte a gran distancia. Bl rey de Lidia, que queria atraerse el comer-
cio de las ciudades griegas hacia los grandes depdsitos de su capital, Sardes,
decidid acufiar pequefias rmonedas de oro, que pesaban solo algunos
gramos. De ahi en adelante una de estas monedas permitia el cambio por
mercancias de un valor relativamente importante. La extensién del comer-
cio se vio asi favorecida; en lugar de tener que realizar el trueque, el
campesino y el pequefio artesano podian desde ese momento vender sus
excedentes por dinero.'? Fste sistema de acuftacién de moneda se extendid
después al imperio persa, a las ciudades griegas y, a traves de ellas, al
conjunto del mundo afectado por su comercio. En la India y en China
se desarrolld, al parecer, independientemente del Asia Menor. Las piezas
metalicas circulan en China hacia el afio 1,600 a. de C., recibiendo un
peso reglamentario a partir del aio 63 a, de C.*° B
El hecho de que los metales preciosos se hayan impuesto universalmente |
como equivalentes generales quiere decir que posefan una serie deTcuali-
dades intrinsecas descubiertas empiricamente por mercaderes y adminis-
tradores y que los hacen particularmente aptos para representar este papel: |
1. Son facilmente transportables: su elevado peso especifico permite
concentrar & poco volumen una cantidad de metal que representa un
valor de cambio relativamente grande, Este valor permanece estable:
durante varios milenios se han producido relativamente pocas transformas
ciones técnicas en su forma de produccion; -
2. son ditraderos, gracias a su resistencia al desgaste, a la oxidacién, etc,;) -
3. son ficilmente divisibles, y los fragmentos pueden refundirse sin&
mucho trabajo, en unidades més grandes;
4. son facilmente reconocibles gracias a cualidades fisicas especificas, y]-»
toda falsificacion puede ser detectada con relativa facilidad (por el peso).
Sin embargo, si estas cualidades intrinsecas de los metales preciosos los
predestinan en algln modo al papel de equivalente general desde que el
comercio ha alcanzado cierta extensidn, su utilizacidn efectiva como tal
queda-subordinada a su produccién en cantidad suficiente en un territo- §
rio determinado. Generalmente, el oro se produce antés de la plata y, al
principio, incluso con menos gastos. Asi ocurrié en el Egipto de los farao-
nes, en la India antigua, en la América precolombina, etc.!*

Cuando los imietales preciosos escasean, se utilizan habitualmente otros
como equivalente general. En la Grecia antigua, amtes del descubrimiento
de las minas de oro de Laurio y Strymon, que enriquecieron sucesiva.
mente a Atenas y a los reyes de Macedonia, ¢l numerario en oro era muy
raro; las monedas se solian acufiar en plata, cobre e incluso hierro. En
Laconia, rica en hierro, hasta ¢l siglo 3 antes de nuestra era predominé
la moneda de ese metal, En Chiua, donde la plata y el oro son muy
escasos, hasta el siglo xv de la era actual, el cobre fue la base metilica
principal de la moneda, sustituida muchas veces hasta por el hierro. En el
Japén, donde el oro y la plata eran también escasos del siglo v al xvit de la
era actual se utilizé como patrén general el cobre, En ese momento, el descu.
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brimiento de grandes minas de oro y plata permitié acuiiar abundantemente
mmonedas en metal precioso,’® Es mteresante observar que incluso los paises
que tienen grandes riquezas en metales preciosos no suelen emprender su ex-
plotacién hasta que el desarrollo del comercio exige verdad.eram’ez}te una
abundancia de numerario en esos metales, El hecho se explica facilmente
teniendo en cuenta que slo a partir de ese momento se comienza a buscar
activamente tales minas,* o : )
Mientras el equivalente general esté constituido por mercancias que
i ' conservan un valor de uso propio —objetos de primera utilidad, objetos
- ornamentales, materias primas metilicas—, su nuevo valor dg___ggo, que
- consiste en suministrar un equivalente general a todas las demas inercan-
cias, es solo un valor de uso subsidi‘ar'fo, qué puede desaparecer en cuanto
el comprador de’esta mercancia particular desee realizar el valor de uso
patural, Otra cosa muy distinta ocurre cuando se trata de metales precio-
sos colados en lingotes, estampillados, y més farde de piezas metalicas
acufiadas por una autoridad piblica. A partir de su aparicion, el.r"._'%]‘p‘r
. de ‘uso comtin y exclusivo de esta nueva mercancia reside en su funcién de
 equivalente general de las demds mercancias, Para que los lingotes estam-
pillados o las piezas acufiadas puedan de nuevo servir para la fabricacién
de joyas, como materia prima metéllca,‘es preciso primero que se.’refun-
dan, que se destruyan como lingotes o piezas. Al final de la evolucion del
equivalente general hemos obtenido, pues, una mercancia que no tiene
mis valor que el de servir como equivalente general. Tal mercancia se
denomina moneda, dinero.
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Evolucién de la riqueza social y diferentes papeles del dinero

niw Una sociedad que produce esencialmente valores. de uso posee como
Lindice de riqueza social Ja acumulacién de estos valores de uso. Entre los
pueblos primitives, o en la primitiva comunidad campesina, la acumula-
cién de alimentos constituye la més apreciada expresion de riqueza y el
criterio de prestigio social. Entre los pueblos pastores la riqueza social
se calcula en animales de cornamenta o en caballos; entre l’os pueblos
agricultores, en cantidad de trigo, arroz, mfﬁz, etc. En el"]apon, a prin-
cipios del siglo xvi1 la riqueza de todo el pafs y de cada sefior se calculaba
todavia en peso de arroz (koku de arroz). La acumu_lacion de valores de
uso permite una concentracion de riqueza que r:onvendna no fubestlm_ar.
Una sola familia, la de los shogun Tokugawa, dispone en esa época de 8
millones de koku de arroz, sobre un total de 28 millones, produccién anual
de todo el Japén, lo que constituye un elevado porcentaje de toda la renta
nacional.'® o
[" Con la extension del comercio, la generalizacion de los cambios y el
iempleo cada vez mayor del dinero, éste se convierte progresivamente en

* Véace el capitulo 1v, Europa occidental.
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el principal ¢ incluso el tnico indice de la riqueza de los individuos, las
_familias y las naciones. Su funcién no es ya solamente la de servir de equis

valente general en las operaciones de cambio, El dinero cumplird simulta-
neamente las siguientes {unciones:

=== 1. Es equivalente general, es decir, permite adquirir todas las mercan-
~ clas disponibles en €] mercado,
=== 4 Es medio de cambio, es decir, permite la circulacién de mercancias
incluso entre propictarios de éstas que no desean realizar el valor
de uso de sus respectivas mercancias.,
Es medida del valor y patrén de los precios. El valor de cada mer-
cancla se expresa en una cantidad, un peso determinado de metal
~ precioso, es decir, en dinero, El dinero no es otra cosa que esta ex-
 presion monetaria del valor. Como tal, el dinero ideal puede expresar
el precio de cualquier mercancla. Para ello, no es necesario poseer
una suma; basta con nombrarla, _
== 4. Es medio d¢ pago universal: las deudas y multas que hay que pagar
al Estado, al clero o a los individuos, el contravalor de todas las
mercancias, servicios o prestaciones, se pueden saldar por medio de
dinero, contrariamente 2 lo que ocurfa en la socledad primitiva
donde existian productos particulares para realizar estas diferentes
funciones.* El dinero “ideal” no es aqui ya atil. Se necesitan piezas
contantes y sonantes,
== 3, Es reserva de valor y medio de constituir un tesoro. Toda sociedad
debe poseer reservas para poder hacer frente a sus necesidades en
caso de catastrofes naturales —epidermias, inundaciones, malas cose-
chas, terremotos, incendios, etc.— o sociales -—guerras, luchas civiles,
etc.—. Es funcién primordial de la sobreproduccidn social constituir
este fondo de reserva. En una sociedad que produce esencialmente
valores de uso, estas reservas se constituyen en productos almacenados.

% .
&

En una sociedad que comienza a producir mercancias a gran escala, los
Inetales preciosos o el numerario en metal son almacenados como tesoro.
En caso de necesidad, este tesoro, verdadera reserva de valor 'y contra-
valor, permite tracr todas las mercancias que hacen falta, incluso desde
paises lejanos. Los metales preciosos son, en efecto, universalmente recono-
cidos .como equivalentes-generales. La experiencia muestra a los pueblos

que una reserva metdlica es mucho més estable y menos perecedera que
una reserva de trigo o ganado.!$

* En los albores de la produceién simple de mercancfas, esos diferentes papeles
del dinero pueden realizarse por diferentes productos, Asl, en l1a Babilonia de Ia
épaca de Hammurabi, la cebada era el medio de pago universal, el metal-dinero
medida del valor, patrén de fos precios y sin duda también tesoro, en tanto que

como equivalente general se empleaba la ccbada, 1a lana, el aceite, Ia plata, el
trigo, ete.17 :
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Circulacion de mercancias vy circilacién de dinero

En la sociedad basada en la produccién simple de mercancias, el dinero
sblo sirve de equivalente general en un niimero relativamente limitado de
operaciones comerciales. Su funcién es, sobre todo, la de servir de tesoro.
Fsie tesoro se conserva celosamente por quienes lo poseen, utilizandolo
todo lo més para aumentar o mejorar su consumo personal, “Hasta el fin
de las guerras médicas, dice Glotz, la sociedad griega permanecié en régi-
men de atesoramiento, El dinero se amoniona y no produce”.*® Lo mismo
ocurre en la Buropa Occidental de la alta Edad Media.® De hecho, en la
forma de produccion fundada esencialmente en la organizacion coopera-
tiva del trabajo en el interior de la familia patriarcal y la comunidad
campesina, asi como en el (rabajo individual del artesano urbano, el
dinero, incluso cuando circula, sélo se emplea para la adquisicién de valo-
res de uso. Resulia un elemento subordinado, un instrumento de la cfn:uzl
lacién de mercancias. Esta se efectia segln el esquema: :

M, — Db — M,

Meteancia Dinero Mercancia

En el mercado municipal de los indios chorti, en Guatemala, aparece un
ebanista, propietario de sillas de madera. No quiere {0 no puede) reali-
zat el valor de uso de su mercancia; desea, por el contrario, deshacerse de
ella, es decir, realizar el valor de cambio. Para que esta operacién pueda
Hevarse a cabo, necesita encontrar al propietario de una cantidad de dine-
ro D que realice el valor de cambio de las sillas. Necesita, ademds, que
este propietario esté dispuesto a deshacerse de esa suma de dinero porque
desee realizar el valor de uso de las sillas de madera. De esta forma, la
venta de las sillas M-D se efectfia a satisfaccion de las dos partes.

Pero el propietario de las sitlas de madera ha querido vender esta mer-
cancia para adquirir otra, por ejemplo, esteras del distrito de Amatilla,
que necesita para su casa. Con el dinero que ha obtenido por la venta
de sus sillas, busca un productor-propietario de esteras, con objeto de com-
prérselas. Si tal productor-propietario llega al mercado municipal, la opera-
cibn de compra D-M; debe poder efectuarse, Al fin de esas operaciones
sucesivas de venta y compra, en lugar de una mercancia cuyo valor de
uso no deseaba realizar, el ebanista posee una nueva mercancia que le es
atil, Dos mercancas, las sillas de madera y las esteras, han desaparecido
del mercado porque su valor de use ha sido sucesivamente realizado por
dos compradores y la suma de dinero D ha pasado, en cambio, por las
manos de tres personas: del comprador de las sillas al ebanista; y del eba-
nista al propietario de las esteras, En los albores de la época de produccion
simple de mercancias, el Gltimo propietario de esta suma de dinero —el
productor de las esteras— sblo podrd a su vez emplear este dinero para

4
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 dos fines: o bien lo atesorard como reserva, como economia para los dias
: e g gy
- malos, o lo utilizard para adquirir otra nueva mercancia,

' Pe’ro cuando una sociedad en el estadio de la produccién simple de mer-
cancias entra en contacto con una civilizacién comercial mis avanzada
al lado de los propietarios de mercancias que desean simplemente des”
hacerse de ellas para hacer frente a sus necesidades, aparecen también los
propietarios de dinero que desean hacerlo “circular”, “trabajar” “produ-;
cir”, Asl, los comerciantes profesionales.de la tribu de los chorl} visitan uit
determinado nﬁmerg de distritos, muchas veces tres o cuatro de ellos, con
una cantidad de dinero bastante grande como para comprar todt;s los
excedentes de los artesanos que encuentren, y llevan esos -excedentes a
los mercados de las cabeceras de municipio. Ya no compran, pues, mer-
cancias. para realizar solamente el valor de uso, como ocurria, c:)n los

. pequefios productores de sillas y de esteras, No; compran mercancfas para;

revenderlas con ganancia a los habitantes de las ciudades cuyos mercados
visitan, , A
. La circulacién de mercancias, es decir, las operaciones realizadas suce-
sivamente por los propietarios de mercancias en una sociedad basada en la
produccién simple de mercancias, consiste en vender para comprar, vender
los proaliuctos propios para comprar productos cuyo valor de uso se realiza.
La circulacién de dinero, es decir, las operaciones realizadss sucesiva
mente por los propietarios de un capital en dinero en una sociedad quet
conoce ya el comercio profesional al lado de la poduccién simple de mer-{
cancias, consiste, por el contrario, en comprar para vender, comprar lost
productos de los demés para revenderlos con ganancia; es decir para§
aumentar con una plusvalia el capital-dinero que se posee. Por de]‘x',nicién 5’
el capital es todo aquel valor que se aumenta con una plusvalta, e
Si planicamos de nuevo la cuestion que hemos presentado respecto al
productor de las esteras —gqué hars con el dinero que acaba de recibir
del ebamstla?—. No hay dos, sino tres respuestas posibles, cuando se
trata del dinero aumentado con una plusvalia, obtenido por el comercian-
te profesional chorti al final de sus actividades y de sus viajes. Como antes
€l puede L.ltilizar este dinero simplemente para adquirir con qué aliren-
tarse, vestirse, alojarse junto con su familia, o para constituir un tesoro,

.

- En ambas hipotesis, apenas hemos salido de la produccién simple de

mercancias.

Pero puede actuar de otra forma completamente distinta: puede uiili-
zar su dinero, aumentado por una plusvalia, en todo o en parte, para
partir de nuevo hacia otros distritos, comprar otros productos artes;nales
venderlos una vez mds en otros mercados y encontrarse al final con mé;
cl}nero. En este caso, salimos de la produccién simple de mercancias pro-
plamente dicha y entramos en la circulacién de dinero, en la acumulacidn
del capital-dinero, que se realiza segiin la siguiente férmulas
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Dinero . Mercancfa Dinero + plusvalia

La diferencia entre la circulacién de mercancias M,-D-M,, y la circu-?i
lacién de dinero D-M-D* reside, pues, en lo siguiente: en la circulacién
de mercancias, la equivalencia de las mercancias M, y M, que se encuen- |
tran en los dos extremos del proceso, constitnye la condicién necesaria para
que se puedan efectuar las dos operaeiones. Ningfm productor simple de
mercancias puede adquirir mercancias de un valor superior a las que
él mismo ha producido y vendido. Por el contrario, en la circulacidn del
dinero la aparicién de una pluspalfa (D'-D} constituye la condicién nece-
saria para que pueda efectuarse la circulacién: ningln propietario de.
capital-dinero pondré en circulacién su dinero para volverlo a ver entrar
en su bolsillo exactamente en el mismo estado en que habia salido.

i

i ARG

T e et i

’

La plusvalia nacida de la cirenlacién de mercanclas

La plusvalia aparece, pues, durante la circulacién del dinero, Ella parece
ser el fin esencial. ;Pero de dénde procede?

En una sociedad fundada en la produccién simple de mercancias, la
plusvalia obtenida por los propietarios de dinero procede ya sea del comer-
¢io o de la usura. Sélo cuando el comercio y la usura se han desarrollado
ampliamente las clases sociales toman conciencia de la necesidad de “hacer
producir” el dinero. ¥l siglo v a. de C. sefiala el desarrollo de la produc-
cién simple de mercancias no solamente en la Grecia antigua, sino también
en China. Durante este siglo, Chi-Jan, profesor del gran mercader Fan-lin,
ensefia a éste las “leyes de la acumulacién- del capital” y le explica que,
sobre todo, “es preciso no dejar que el dinero esté ocioso”.* Mil ochocien-
tos afios més tarde, cuando la sociedad basada en la produccién simple de
mercancias habia alcanzado un desarrollo nunca antes igualado en el im-
perio del Islam, el historiador Ibn Jaldun advierte juiciosamente que “el
comercio, considerado como medio de ganarse la vida,.. consiste en la
habilidad para establecer una difereni¢ia de la que pueda extraerse una ga-
nancia entre el precio de compra y el de venta”.”

Lo mismo ocurria en la Grecia antigua, en la China de la época cléasica
o en la Europa de la Edad Media. La Odisea habla de los fenicios, ese
tipico pueblo comerciante de la antigitedad, como de “habiles comercian-
tes, mercaderes tramposos”. El bibgrafo de San Codrick de Finchale, que
a fines del siglo x1 se dedicé al-comercio, explica que: “Compré en varios
paises mercancias que conocla por ser escasas y raras en otras partes, y
llevéselas a otras regiones donde eran casi desconocidas para los habitantes,
y les parecieron més codiciables que el oro”?

De hecbo, el gran comercic consistia en ir a comprar mercancias a baji-
simo precio en pueblos menos desarrollados cconémicamente, o que proba-
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blemente no habfan incluso llegado a la etapa del cambio general, y que

‘las vendian por éllo & muy bajo precio. Una vez realizada esta compra

se vendian los mismos productos a un precio muy alto alli donde eran

. extremadamente escasos o codiciados, donde se ignoraba su valor real (ef

tiempo de trabajo necesario para producirlos), donde la moda hacia valorar
particularmente ciertas mercancias o, mejor afin, donde a consecuencia
de catistrofes, plagas de hambre, ete., existla una penuria particular-
mente aguda de esas mercancias.

En esta época la plusvalia de los comerciantes procede, pues, del hecho’
de comprar las mercancias a menos precio de su valor real y venderlas
después en mds de este valor. No es de extrafiar que en estas condiciones,~
Mercurio, rey del comercio, se considere también como el rey de los ladro-
nes. No es de extrafiar que entre el pueblo africano de los Herreros “que

- no poseen. palabras para designar &l acto de “comprar”’ o “vender” sino

solamente para “trueque”, wn comerciante, en el sentido europeo de Ia

‘palabra, sea considerado siempre como un estafador porque intenta ganar

algo mediante la operacion del cambio” ** No es de extrafiar que los indios
Navajos, ante un hombre particulanmente rico, sospechen siempre que ha
obtenido sus tesoros por medios deshonestos?® ¥n todas las lenguas del
mundo apenas existe refranero popular que no repita la misma verdad

de la experiencia, Como la adquisicion barata constituye la base de estfﬂl

beneficio de los mercaderes, en el origen de la plusvalia encontramos la !
simple rapifia o la pirateria: “La libertad con la que Ulises cuenta cémo.}
lia emprendido nueve campafias de pirateria antes de la guerra de Troya,
o la forma en que interroga a la sombra de Agamenén preguntandole si ha
caido en el combate por la ciudad o cuando ha ‘robado bueyes o corde-
ros del Estado, como si entre estas dos actividades existieran pocas dife-
rencias, ¢s caracteristica del enriquecimiento repetido, y por asi decirlo
aceptado, a expensas de terceros”.?s

En todo momento, “la pirateria constituye la primera etapa del comer-
cio. Hasta tal punto es esto cierto que desde finales del siglo =, evando
cesaron sus sagueos [los normandos] se transforman en mercaderes”.?’ Se
sabe que Aristételes considera también la pirateria y el bandidaje come
una legitima manera de ganarse la vida, Solén protege por ley a las aso-
ciaciones piratas, y dos mil afios mfs tarde las monarquiss britanica ¥
francesa hardn lo rmsmo respecto a los corsarios,”® Los mercaderes aztecas
combinan la funcién de comerciantes con la de conquistadores imponiendo
tributos alli donde pueden, y propercionando un tipico ejemplo de los
inextricables lazos que ligan el origen del comercio al bandidaje. He aqufi
claramente reveladas las fuentes de la plusvalia mercantil,?® -

Los mercaderes-bandidos Varegos (en eslavo la palabra ¥ aryag, Va-
raygian significa “mercader”, “mercader de ganado”) de origen escan-
dinavo que saquearon Rusia durante los siglos v al x1 de nuestra era,
constituyen otro tipico ejemplo del mismo fendmeno:

“Los equipos de comerciantes y bandidos noruegos-suecos llegaron a pe-
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netrar incluso en el territorio eslavo. En tanto que mercaderes, del siglo
vil al X hicieron alli sus incursiones en busca del comercio y pillaje. El
bandidaje y la conquista fueron simultineamente las fuentes del comercio,
y el comercio se afiadié al bandidaje”.*®

En el Sahara, comercio y bandidaje van inseparablemente unidos:

“Las tribus hostiles organizaban contra sus adversarios y los protegidos
de éstos, operaciones de pillaje concebidas como verdaderas operaciones
comerciales, de ahf que encuentren su lugar en esta exposicién. Tales ope-
raciones se regulaban por un derecho consuetudinario, previendo detalla-
damente el papel de los capitalistas que financiaban la expedicién, el de
los ejecutantes y los beneficios de cada uno a prorrateo de su participa-
cion. Se trataba de un contrato tipico de forma muy antigua que, tanto
en la Alta-Mauritania como en el Sahara, se conservaba todavia con las
mismas caracteristicas hace 30 afios”,*

Este sisiema permite un enriquecimiento extremadamente rapido de al-
gunos mercaderes o de la clase mercantil de un pais. Los beneficios son
muy elevados; a menudo rebasan el 1000% en un solo negocio, En el siglo
x1v, los mercaderes compraban en Crimea caballos tartaros por un dinar
y los vendian en la India por 25, y algunas veces hasta por 50 dinares,
cuenta el gran viajero 4rabe Ibn Batutah®® En el siglo xvir la compafiia
holandesa de las Indias orientales comprd en las islas Molucas especias a
7.5 centavos la libra y las vendid a 300 centavos en los Paises Bajos.®
Tales diferencias de precio sélo son posibles cuando el grado de atraso
de un pais es tal que sus habitantes ignoran el valor de cambio de una
mercancia en ¢l mercado internacional. Los fenicios sablan lo que se hacfan
al preferir sistemAticamente comerciar con los pueblos barbaros, a los que
podian oprimir politicamente.* S

“IBajo la dinastia de los Song] a los pueblos del Norte {de China] cuya
alimentacién ordinaria se componia de carne, queso y leche, les gustaba
como bebida el té. Para conseguirlo, los dias 1 y 2 de los meses de febrero
y marzo iban a vender sus caballos. Al principio, cuando comenzaron los
cambios de té por caballos, ofrecian un buen caballo por unas diez libras
de té comfn, El monopolio chino del t& obtuvo considerables beneficios de
estas transacciones. No tardd mucho en establecerse el contrabando y los
extranjeros, informados sobre los precios, exigieron por sus caballos diez
veces més”.3

Sin embargo, desde un punto de visia global, la circulacién de dinero
que conduce a una plusvalia de esta especie es estéril; no aumenta la
riqueza conjunta de la socledad humana,* porque, en efecto, consiste

# Por lo menos desde el punto de vista estitico. Desde €l punto de vista hist6-
rico, la concentracién de plusvalfa, obtenida por via de rapifia directa o indirecta,
permitié un impulso del capital mercantil y del comercio internacional que favorecid,
sin duda, la difusién de la cultura y el desarrollo de las fuerzas productivas, Es
preciso subrayar también que la plusvalia del capital mercantil y usurario representa
en parte la apropiacién por esas nuevas clases poseedoras de una fraccién de la sobre-
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simplemente en una #ransferencie de riqueza. Lo que uno gana, lo pierde
| oo en valor absoluto, La riqueza social continfia sin cambiar.

" Representermnos por M el valor de una cantidad de &nbar producida
por los habitantes de las costas del Béltico; por D el precio pagado por los
‘mercaderes fenicios a los productores de Ambar; y por Dy el precio de
venta obtenido por los mismes fenicios en Egipto. Antes de que se reali-
zaran estos intercambios, las tres partes que entran en el cambio poseian
en total log valores M + D -+ Dy; M era propiedad de los daneses, D
propiedad de los mercaderes fenicios y D, pertenecia a algtin rico sefior
egipcio. Una vez realizados los intercambios, los daneses poseen la suma
de dinero D, el sefior egipcio M, y los mercaderes fenicios la suma de
dinero Dy; la suma de esos tres valores continfia siendo M + D + D..
La sociedad ni se ha enriquecido ni se ha empobrecido. S6lo se ha reali-)
zado una transferencia de valor, "

Los daneses han perdido la diferencia de valor M-D y el sefior egipcio
fa diferencia D;-M, mientras que los mercaderes fenicios han ganado la
diferencia en valor D'-D que representa exactamente su plusvalia (o la suma
de las pérdidas de valor de las otras dos partes). Siempre ocurre lo mismo
cuando se trata de una plusvalia adquirida durante la circulacién de dine-

_70: se ha creado a expensas de una de las partes; no ha conducido al
enriquecimiento global de la sociedad. _ =

Se podiia objetar que sblo hay ernpobrecimiento real para los daneses
a condicion de que éstos vivan ya dentro de una cconomia mercantil; ahora
bien, la misma barbarie que les hizo aceptar este cambio desigual implica
que son insensibles a esta “pérdida de valor”; ademss, todo este razona-
miento supone un sistema unificado de valores, cuando en realidad estamos
cn presencia de civilizaciones diferentes, de sistemas de produccién y de
valores diversos que sblo se tocan en su periferia. _

Desde el momento en que el valor de cambio se considere como un dato
objetivo y no subjetivo, esta objecidn ya no es valida, Es precisamente el
comercio lo que unifica los valores al establecer mercados internacionales,
en los que pueden participar perfectamente naciones que se encuentran en
diferentes niveles de desarrollo. Por lo demis, es suficiente estudiar la his-
toria de ciertos puchlos en ciertas épocas para darse cuenta de que la nocién
de empobrecimiento por transferencia de valor constituye una realidad
evidente (¢fr. Africa Occidental durante los siglos xv al xix, etc.).

La plusvalta nacida de la produccién de mercancias

Cuando la produccién simple de mercancias estd todavia en sus comien-
708, la riqueza social permanece casi estacionaria y el excedente acaparado
por los propietarios de dinero puede proceder simplemente de un empo-

produccién agricola, ingreso de las antiguas clases poseedoras (del sefior egipcio en el
jemplo que sigue). .
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brecimiento absoluto de los sucesivos vendedores y compradores. La his-
toria de la Antigliedad es en gran medida la historia de la conquista
sucesiva de los tesoros de diversos reinos, y de su concentracién después,
todavia mediante la conquista, por los reyes de Persia y Alejandro Magno.
“La nueva rigueza que el imperialismo de Babilonia y Egipto se apropia
s6lo era en realidad el producto del pillaje y no representaba ninguna adicién
2 la totalidad de la fortuna real, disponible, de la humanidad”* En esta
tpoca, el aumento de la riqueza social real estd principalmente en funcidn
del aumento de la productividad del frabajo agricola y de la divulgacién

de la técnica artesana, ligadas por otra parte, al aumento de la pobla-

cién, Como las técnicas agricola y artesanal son relativamente simples y
no exigen instrumentos costosos, la expansion del comercio antiguo hacia
~las regiones barbaras acabb por introducir en éstas las mismas condiciones
de produccién que en la metrépoli, destrnyendo asi la desigualdad de
nivel de desarrollo econbmico que hacla ventajoso este comercio. Este
simple hecho constituye una de las principales razones del callején sin sa-
lida en que se encontrd el capital mercantil antiguo, y de la decadencia
del Imperio romano. Asimismo, la usura, si bien suele ser frecuenteinente
una fuente de enriquecimiento individual, no significa un enriquecimiento
global de la sociedad, en cuanto representa, mas nitidamente todavia que
el comercio precapitalista, una simple transferencia de valor de una pet- )
sona g otra, '

Ahora bien, al examinar ta evolucién de ciertas sociedades fundadas en
la produccién simple de mercancias, como por ejemplo la Grecia de los

siglos v1 al nt a. de G., la China de los siglos vim al ui de la misma época,

el imperio del Islam de los siglos viut ‘al xu de nuestra era o incluso la
Europa Occidental de los siglos x1 al xv, comprobamos que, efectivamente,
ha habido en ellas enriquecimiento social global. Este enriquecimiento no
es ya explicable sblo por la ley del aumento dela productividad agricola y
artesanal; tampoco es un simple producto de pillaje de los paises econd-
micamente atrasados, puestc que concierne al conjunto- de :palses unidos
por relaciones comerciales. Solo puede, pues, resultar de una masa de
nuevos valores que aparecen en la economia monetaria, ;Gémo puede ma-
nifestarse la creacién de nuevos valores en el proceso de la circulacién
de dinero D-M-D,? " -

Sabemos ya que el valor no es otra cosa que trabajo humano cristali-}
zado. Es evidente que el dinero no puede crear nuevos valores, Pero en
lugar de comprar mercancias que se vendan por encima de su valor, el co-
merciante priede emplear su dinero en comprar una mercancia que, como

valor de uso, tenga la cualidad de productr nuevos valores: la fuerza de
{rabajo humana® -

# Sobre este punto tanto Aristdteles como las autoridades de la iglesia catélica,
desde el concilio de Nicea hasta Sante Tomis de Aquino, tenfan ideas muy justas,
no como partidarios de la teorfa del valor-trabajo sino como representantes de una
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En los siglos v y 1v a. de G,, el precio de compra de un esclavo mascu-
fino adulto oscilaba en Atenas entre 180 y 200 dracmas. Supongamos que
un mercader compra este esclavo, La renta media neta por dia (deduci-
dos: los gastos de mantentmiento) que produce un esclavo se eleva, seglin
Jenofonte y Dembstenes, a un dbolo, teniendo en cuenta los dias feriados,
y a trescientos ébolos o 50 dracmas por afo.®” Después de 10 afios de
trabajo, este esclavo habrd producido a su duefio 500 dracmas, es decir,
300 dracmas de plusvalia.® Por consiguiente, la compra del esclavo repre-|
senta una forma especial de plusvalia, Esta plusvalia no es ya el resultado
de una simple apropiacién de valores existentes, de una simple transfe-
rencia de valores de un belsillo a otro, Es resultado de la produccién de
nuevos valores, cuya apropiacién y venta constituyen su fuente.

De hecho, las mayores fortunas de Atenas.venian del empleo o del arren-
damiento de esclavos en las minas. Mediante la posesién o el alquiler de
hasta mil esclavos, Kallias de Atenas pudo reunir 200 talentos, y Nikias
100 A un ébolo diario de renta neta producida por un esclavo, 100
talentos (36,000 ébolos) representan la renta de 36,000 jornadas de traba-
jo, sin tener en cuenta los gastos de amortizacién del precio de compra. El
orador Demdstenes efectiia exactamente el mismo cilculo cuando establece
la renta de su padre que poseia dos manufacturas, una dedicada a la
fabricacién de muebles con 20 esclavos que le producen cada, uno un ébolo
neto diario, y la otra dedicada a la fabricacién de espadas y cuchillos con
30 esclavos que le producen cada uno como promedio 1.5 ébolo diario.*t

La plusvalia producida por el esclavo, sin tener en cuenta los gastos
de amortizacién de su compra, representa la diferencia entre el valor de
las mercancias que produce (v de las que su duefio se apropia} y los gastos
de produccion de esas mercancias (costo de las materias primas, gastos ge-
nerales, entre ellos el de amortizacién de los instrumentos de trabajo, y
los gastos de mantenimiento del propio esclavo). Las cifras sefaladas mis
arriba indican queesta diferencia puede ser considerable. En caso contra-
110 no habifan existido en el mundo antiguo esos millares de empresarios
y propietarios de tierras que compraban esclavos destinados a producir una

economia esencialmente natural, que se defendia contra la influencia disolvente del
dinero y de la usura,

# Jgnoramos a cudnto se elevaban los gastos diarios de mantenimiento de wn
esclavo griego. Pero de Castro cuenta que, durante el siglo xvm, en las Indias
Qccidentales, la nutricién de un esclavo negro que habia costade 50 lbras esterlinas
s6lo se elevaba a 23 chelines... jpor afiol3 Y Juan Leén el Africano cuenta que
dos siglos antes, los plantadores portugueses habian reducido a cero en 830 Tomé los
gastos de mantenimiento de los esclavos: “Los esclavos estaban obligades a trabajar
toda la semana pava sus amos, excepto el sibado: ese dia se ocupaban en sembrar
para ellos mismos mijo, aje o batatas dulces, y muchas legumbres, tales como le-
chugas, repollos, ribanos, acelgas, y perejil. Amasaban pasteles de harina -de mijo;
su bebida era ef agua o el vino de palma y a veces Ja leche de cabra; su Gnico vestida
consistia en un pafio de algodén que tejfan ellos mismos, En esta forma sus amos
nto deblan subvenir a la subsistencia de sus servidores™.s
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cantidad considerable de productos artesanales y agricolas, cuya venta les

producia una importante plusvalia.

Dos mil afios més tarde, apenas existen ya esclavos en la Europa Occi-
dental, El sefior Fugger, concesionario y después propietario de minas,
como los sefiores Nikias y Kallias, no compra ya esclavos. Para adquirir
una fuerza de trabajo potencial no tiene ya que adelantar de una sola vez
un pequefio capital, amortizable solamente en 10 afios.* Reclnta trabaja-
dotes asalariados en las aldeas de Bohemia y del Tirol. Les paga semanal
o diarjamente, Este salario, cuyo valor excede ligeramente al del alimento
dado a los esclavos de los sciiores Nikias y Kallias, apenas se aparta del
minimo necesario para la subsistencia del obrero y su familia.

FI nuevo valor, creado por los obreros cuya fuerza de trabajo compra el
sefior Fugger, tiene forzosamente que exceder al valor que su patron gasta
para su salario, ya que en caso contrario éste no tendrfa ningdn interés en
emplearlos. E incluso es preciso admitir que esta diferencia sea considera-
ble, porque el sefior Fugger, como los sefiores Nikias y Kallias, se convirti6
en el hombre mis rico de su fiempo, a quien barones, duques, princesas,
reyes e incluso el emperador en persona debfan verdaderas fortunas.

E! enriquecimiento individual de los mercaderes y fabricantes por la
explotacién de la fuerza de trabajo servil, semilibre o libre, se efectia por
la transferencia al bolsillo de estos empresarios de valores nuevos, creados

or esa fuerza de trabajo. Es un enriquecimiento al que acompafia un
aumento total de las riquezas sociales.

— La plusvalia que aparece en la circulacién del dinero no se crea.en ella,
Es producto de la apropiacién, por medio del comercio o de la usura, de
un valor que pertenece a otros, o de la aparicién de valores nuevos creados

“por la fuerza de trabajo que se ha comprado. En este caso, la plusvalia
no es ofra cosa que la diferencia entre el valor creado por el trabajador v
los gastos de su propio mantenimiento. El conjunto del capital que existe

“sobre la tierra es sélo el producto de esta doble aportacion. Para los obser-
vadores perspicaces, este hecho fue pronto evidente. Mil quinientos afios
antes de que Proudhon hubiera tomado del lider cartista O’Brien su céle-
bre humorada “;Qué es la propiedad? el robo!”, el obispo de la boca de
oro, San Juan Crisostomo, explico a los ricos mercaderes de Antioquia:
“Aunque t mismo no fueras el ladrén, en todo caso poseerias el producto

del robo...”

Capital, plusvalia y sobreproduccidn social
E! hombre primitivo aprende por una larga y dolorosa experiencia como

# Un propietario de esclavos corifa, en efecto, un riesgo. Sélo compraba una fuer-
za de trabajo potencial; el trabajo del esclavo implica un enorme y constante de-
rioche de trabajo humano, Bl escritor romano Varrén caleuiaba gue, en su tiempo,
de cada 45 dias un esclavo consumia 13 en pura pérdidaf?
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escapar al hambre y asegurarse una alimentacion regular que permita
aumentar la productividad de su trabajo y someter la produccién de viveres
a su propio control. En esta forma produce un excedente sobre su pro-
ducto necesario. “En general, puede decirse que en Ticopia el capital se
acumula no tanto- por la abstinencia misma como por la produccién
de un excedente en relacién a las necesidades inmediatas”, observa el antro-
pélogo Raymond Firth#

-No nos detendremos en examinar si el término “capital” se utiliza aqui
a propésito. Pero el examen histérico nos ha permitido comprobar esto: el
enriquecimiento social, la generalizacién del comercio, fa acumulacién pri- .
mitiva del dinero, la produccion de una masa cada vez mayor de plusvalia,
no son, en ninguna parte del mundo, producto de una abstinencia volun-
taria por parte de los productores que realizan asi economfas y se enrique-
cen. En todas partes, la generalizacién de la produccién de mercancias, la
acumulacién primitiva del capital dinero y su circulacién acelerada con
vistas a obtener la plusvalia, son producto de una apropiacién, 'de una

. acaparacién por una parte de la sociedad humana de la sobreproduccidn

soctal producida por la otra parte de esta misma sociedad, Naturalmente,

esta apropiacion puede resultar de una “abstinencia”: Ia abstinencia de los

productores, cuyo consumo es reducido al minimo indispensable por los aca-
paradores de la sobreproduccion. Desgraciadamente, son los acaparadores
y no los héroes involuntarios de esta abstinencia quienes s¢ han enrique-
cide con ella,

El aumento de la productividad del trabajo constituye una condicién
indispensable para la aparicién del capital y la plusvalia. Ya hemos visto
que la plusvalia nacida de los procesos de produccién sblo representa la;
diferencia entre el producto del trabajo y los gastos de mantenimiento,}
Mientra}s el producto del trabajo sea mas o menos igual a los gastos de
mantenimiento de éste (es decir, a los medios de subsistencia del productor
y su familia), no existe base objetiva para la explotacién durable y orga-
nizada de la fuerza de trabajo. Sélo cuando el aumento de la productividacq

del trabajo permite establecer tal diferencia o tal sobreproducto puede
desencadenarse la lucha por su apropiacion.

Pero si el capital es el producto histérico --no antomético, sino surgido
en condiciones particulares que hay que definir concretamente— del au-
mento de la productividad del trabajo humano, no es sinénimo de los
medios que aseguran un crecimiento tal. Esta confusion todavia es cultl-
vada por especialistas que, sin embargo, conocen mucho de historia, Para
el historiador Fritz Heichetheim la revolucién neolitica, el paso a la agri-
cultura y a la ganaderfa, significa la aparicién del “capital”, es decir, la
creacién de una primera posibilidad asegurada de transformar el trabajo
humano de tal manera que produzca una renta por largo tiempo o aun
para siempre [7]°.%

A orillas del Eufrates, sembrando 1,000 granos de trigo, el eampesino
cosechaba 100,000, Pero esta renta no lo convierte en capitalista, de la
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misma forma que el hecho de golpear un platano con un bastébn para
acelerar la calda de sus frutos no transforma al chimpancé en industrial.

Cada invencién técnica importante representa para la sociedad una
economia importante de trabajo humane y cada instrumento de trabajo que
permite efectuar la produccién a menor costo puede considerarse como
una “reserva de trabajo acumulado” que produce una “renta” méas o
menos permanente en ahorro de trabajo. Pero todo esto sdlo concierne
a los progresos de la productividad del trabajo en la produccion de valo-
res de uso.®

Fl capital y la plusvalia solo aparccen con el desarrollo de los cambios
y ¢l dinero, y con la utilizacién de una productividad media de trabajo
incrementada, no ya para permitir a foda la sociedad realizar una econo-
mia de tiempo de trabajo, sino para asegurar a una parte de la sociedad
los productos de esta productividad incrementada, sometiendo a la otra
parte a un esfuerzo de trabajo més duro. El capital es la consecuencia
de la historia de la apropiacién del sobreproducto social por una parte de la
sociedad a expensas de la otra, y no la consecuencia de la historia de la eco-
nomia del trabajo humano efectuada en beneficio de la sociedad humana
en su conjunto,

La apropiacién de la plusvalia producida en el curso del proceso de
produccién supone una economia mercantil, la venta de mercancias produ-
cidas por productores no propietarios de los productos de su trabajo. En
este sentido, la plusvalia es la forma monetaria de la sobreproduccion social.
En una sociedad que produce valores de uso, la sobreproduccién social que
se apropia una clase poscedora es directamente apropiada ya sea en forma
de trabajo (corvée} o en forma de productos {renta de la tierra ,tributos).
En una sociedad que produce mercancias, ¢l sobreproducto social que se
apropia la clase poseedora es indirectamente apropiada bajo la forma
de dinero, por la venta de mercancias, de cuyo producto se han dedn-
cido los gastos de mantenimiento del trabajo y los demés gastos de pro-
duccibn.

Como la produccién simple dé mercancias, el capital se desarrolla pri-

“mitivamente en los poros de una sociedad que produce, sobre todo, valores
de uso. La plusvalia aparece y se desarrolla dentro de una sociedad en
cuyo interior la sobreproduccién social conserva esencialmente la forma de
valores de uso. Desde sus origenes hasta su apoteosis en el modo de produc-

PR

# 8¢ podria objetar que se trata de una simple cuestion de definicién, En este
caso habria, sin embargo, que encontrar ofro término para designar el capital y la
plusvalia, salidos de la produccién de mercancias y de la circulacién del dinero.
La confusién estriba en el empleo simultdneo del mismo término ——capital— para
toda técnica de aumento de la productividad de! trabajo, por una parte, y para re-
laciones sociales especificas basadas en la explotacién, por otra. Por lo demds, la
etimologia eoncuerda con la economia, puesto que H. Sec observa que la palabra
“eapital designa en su origen exclusivamente lz cantidad destinada a ser invertida
para producir un interés?s
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cidn capitalista, la historia del capital es también la hisioria de la lenta
descomposicién de una economia bésicamente no mercantil por la accidn
del comercio, la usura, el dinero, el capital y Ia plusvalia, E:ﬁ ung sociedad
no mercantil y en relacién a las antiguas clases poseedoras, la que encarna el
capital es una clase nueva: la clase burguesa, [l capital no ¢s mas que
una nueva relacion social entre productores y propietarios de capital y esta
relacién sustituye a los antiguos nexos sociales entre pequefios prod’uctores
mereantiles, por una parte, y campesinos-productores y acaparadotes de
sobreproduccion agricola, por otra. :

La ley del desarrollo desigual '

El estudio del origen y desarrollo de las categorfas econémicas tiene que
ser forzosamente un estudio de historia econdmica, y un- andlisis de la
economia de pueblos contempordneos que permanecen en fases de evolu-
cién histérica superadas desde hace mucho tiempo en el mundo capitalis-
ta, Pero no se identifica en absoluto con la historia econdmica. En efecto, la

historia econdmica aisla formas “puras” que, en la vida, se combinan o

se degradan a niveles diversos, Reducir la historia econémica a una seric
de “estadios” o a la aparicié nsucesiva de “categorias”, es mecanizarla
hasta el extremo, haciéndola irreconocible. Pero Suprimir’ del estudio his-
térico toda alusién a las fases sucesivas de organizacién econdmica y toda
referencia a la aparicién progresiva de las “categorias”, es hacerla simple-
mente incomprensible,

- Se ha comparado 2 menudo el marxismo al darwinismo, la evolucién
de las Socied?.des a las de las especies. Como toda comparacién, ésta con-
tiene analogias y diferencias. Pero también en biologla, la concepcién
mecanica, unilateral y lineal va siendo sustituida poco a poco por una con-
cepeidn dialéetica.¥ La concepcién marxista del devenir econémico y social
excluye toda fatalidad y todo automatismo. Ninguna fase de organizacién
social “tiene” necesariamente que suceder a otra,

Al lado de la progresién lineal, existe la,progresion por saltos. La evo-
lucién econlémlca puede conducir a vias muertas o a estancamientos secu-
lares, especialmente por excesos de adaptacién a un medio especifico; éste
parece ser el caso de los pueblos agricultores del sureste asiatico®” Y el
marxismo 1o serfa dialéctico si, al lado de las sociedades en vias de progre-
0 (desde el punto de vista de la productividad media del trabajo}, no
admitiera también sociedades en vias de regresién pronunciada.®®

La ley del desarrollo desigual, cuya validez han querido algunos limitar

* .L.a’ idea de una progresidn rectilinea de los monos antropoides, hiasta llegar a la
aparicién del hombre, se ha abandonade actualmente. Hoy dfa e supone que o
bien antropoides y hombres tienen antepasados simiescos comunes, o bien €l hombre
gesmende de un antropoide menos especializado que los que subsisten en nuestra
¢época. Hay, pues, progreso combinado con estancamiento, retraso o proterogénesis, s
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exclusivamente a la historia del capitalismo, e incluso dnicamente a su
fase imperialista, es, pues, una ley universal de la historia humana. En
ningtin lugar de la tierra se ha producido una evolucién rectilinea del pro-
greso,® partiendo de las primeras fases de la recoleccién de frutos para
acabar en la industria capitalista (o socialista) més avanzada. Los pueblos
que ban alcanzado el més alto grado de desarrollo de las fuerzas producti-
vas en la etapa de la recoleccién de frutos, la caza y la pesca —los esqui-
males y, sobre todo, los indios de la costa noroeste de América-— no han
inventado la agricultura, Esta surge primero en los valles abundantemente
provistos de agua de Abisinia, Anatolia, Afganistan, Transcaucasia y la
India del Noroeste.”® Pero tampoco es ahi donde la agricultura engendra
la civilizacién que nace de la irrigacién del suelo.

Ta civilizacion agricola alcanza su més avanzado estadio en Egipto,
Mesopotamia, India y China. Sin embargo, no es en estos paises, sino en
Grecia, Roma, Bizancio y Furopa medieval (Italia y Flandes) donde los
progresos de la productividad del trabajo agricola desembocan en el arte-
sanado y el comercio més evolucionados dentro del marco de la produccién
simple de mercancias.

Pero para que la produccion simple de mercancias dé paso a la revolu-
cién industrial ¥ al modo de produccién capitalista, es preciso desplazarse
todavia mas hacia el norte, a Inglaterra, pais que, sin embargo, habia
“estado durante mucho tiempo retrasado en lo referente al comercio y al
artesanado, y que todavia en el siglo xvil estaba muy lejos de ser el mas
rico del mundo o de Europa. Por lo demés, no es en Gran Bretafia, ni en
ningtn otro pafs capitalista avanzado, donde el capitalismo fue primera-
mente derrocado, sino en Rusia, pais tipicamente atrasado 2 principios
del siglo xx. ; Podremos artiesgarnos en una prediccién y afirmar que no
ser4 tampoco en Rusia, que es, sin embargo, el primer pafs que ha intro-
ducido una economia planificada fundada en la socializacién de los grandes
medios de produccién, donde primeramente se asistird al surgimiento de
una sociedad socialista acabada, a la extincién de las clases, las mercan-
clas, el dinero y el Fstado?

# Qorden Childe insiste también en la ausencia de una sucesidn idéntica de etapas
que recarren los pueblos en la época neolitica. “La evolucién y la diferenciacidén van
juntas”, concluye; pero sefiala, sin embargo, numerosos casos de convergencia.®® Pero
la evolucién en tanto que combinacidn de diferenciacidn y de convergencia, (no es
acaso una idea eminentemente dialéctica? :
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CAPITULO IV
EL DESARROLLO DEL CAPITAL

Formas de la sobreproduccion agricola

La sobreproduccién agricola es Ia base de todo sobreproducto y, por eso

mismo, de teda civilizacién. Si la sociedad tuviera que consagrar todo su

tiempo de trabajo a producir medios de subsistencia, ninguna otra activi-
dad profesional, fnera artesanal, industrial, clentifica o artistica, serfa
posible. ’

La sobreproduccion agricola puede aparecer en la sociedad bajo tres for-
mas diferentes. Fl filasofo chino Mencio, en el siglo 1v anterior a nuestra
era, distingue ya estas tres formas esenciales de sobreproduccién agricola:
sobreproducto en forma de trabajo (corvée), en forma de productos (va-
lores de uso) o en forma de dinero.**

La sobreproduccion agricola, suministrada bajo forma de trabajo no pa-
gado 0 dé corvée, aparece en los comienzos de toda sociedad de clases. En
Europa occidental, a principios de la Edad Media la tierra de la aldea
se reparte en tres partes: las tierras que los campesinos cultivaban para sus
propias necesidades; las tierras que el sefior explotaba directamente con
ayuda del trabajo no pagado de los campesinos obligados a la corvée;
las tierras comunales, bosques, praderas, terrenos sin duefio, etc., que peri
manecen més o menos libremente a disposicién de los campesinos y del
sefior,” EI campesino tenid que repartir su semana de trabajo entre el labo- -
reo de sus propios campos y el laboreo de los campos del sefior. El primero
tmbajo. necesario desde el punto de vista social, suministra el product(;
necesario para la subsistencia de los productores. El segundo, sobretrabajo
desde el punto de vista social, suministra el sobreproducto necesario para
la subsn:stencm de las clases poseedoras que no participan en la produccién.
) Un sisterna andlogo ha funcionado en innumerables paises en diferentes
épocas de la historia. En el sistema feudal existente en las islas Hawai
antes de la llegada de los blancos, el campesino tenfa que trabajar un
dla’ de cada cinco sobre las tierras explotadas por el propietario.! En
México, antes de la reforma agratia, existia-“la costumbre segtin ]a.cual
por el alquiler de pequefias parcelas de tierra necesarias para la subsisten-
cia, los obreros agricolas pagaban un tributo a los propietarios de las
tierras en forma de dos o tres dias de trabajo no retribuido por semana”.}

; Es interesante observar que el mismo Mencio considera ta corvée como la forma
g::?\St :;ct;;ajosa de sobregroiiuc?én para un Estado que intenta defender ¢l campesinado
s exacciones de los terratenientes, porque da a los campest i
. s mpesinos las
garantfas de estabilidad. i séximas
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Paralelamente al sobreproducto suministrado en trabajo no pagado,
puede aparecer el sobreproducto pagado en especie. En Europa occidental,
los siervos de la alta Edad Media, ademés de suministrar trabajo gratuito
al sefior, tenfan que entregarle una renta en especies (en productos agri-
colas o artesanales) y lo mismo ocurria en las islas Hawai®

En Japén, la renta en especie (so) existe paralelamente a la corvée
{etachi).® En China, la renta en especie aparcce al lado del trabajo gra-
tuito y lo va desplazando poco a poco, excepto en lo concerniente a los
grandes trabajos de utilidad piblica. De hecho, el pago de la renta en
especie, es decir, de la sobreproduccién agricola en forma de valores de uso
(trigo, arroz, vino, tejidos fabricados en casa del campesino, etc.) no tard6
en convertirse en fa forma predominante del sobreproducto, y se mantuvo
durante milenios con pocas modificaciones, En la historia de Egipto la
sobreproduceién agricola ha conservado este cardcter de pago de bicnes en
especie desde los tiempos de los faraones hasta el imperio de Roma y de
Bizancio. Durante siete siglos, en pago de la renta, se trasportaron a Italia
cada afio 20 millones de modii de trigo, y mas tarde 24 millones de modu
a Bizancio, es decir alrededor del 12.5% de toda la produccién egipcia.”

Mientras la schreproduccién agricola conserva esta forma de renta en es-
pecie, ¢l comercio, el dinero y el capital subsisten solamente en los poros
de una economia natural. La gran masa de productores, los campesinos,
casi nunca aparecen en el mercado; sélo consumen lo producido por eflos
mismos, a excepeion del sobreproducto.

Fl crecimiento progresivo de la produccién agifcola es acaparado por los
sefiores que lo venden en el mercado. Pero, por la misma razon, la gran
mayorfa de la poblacién es incapaz de comprar productos artesanales fabui-
cados en las ciudades. Estos productos conservan, pues, fundamentalmente
el cardcter de productos de lujo. La estrechez del mercado limita al méxi-
nio ¢l desarrolio de la produccidn artesanal.

De hecho, asi vivieron la Grecia antigua, el imperio Romano, el imperio
de Bizancio y del Islam, Ia Furopa de principios de la Bdad Media, asi
como la India, China y Japén hasta siglos proximos al nuestro. El esplen-
dor muchas veces extraordinario que la pequefia produccién mercantil y
el comercio internacional alcanzaron en el interior de- esas sociedades, no
debe velar su cardeter radicalmente agricola.® Mientras la sobreproduccién
agricola conserva su forma natural, el comercio, el dinero y el capital solo
podian desarrollarse de manera superficial en el interior de sociedades
como ésta.

La transfonnacién de la sobreproduccién agricola, que de renta en especie
se convierte en renta en dinero, cambia de arriba abajo la situacion social,
De ahora en adelante para poder pagar su renta, el campesino se ve obli-
gado a vender € mismo sus productos en el mercado. Sale de una economia
natural y cerrada y entra en una economia esencialmente monetaria. Bl
dinero, que permite la adquisicién de una infinita variedad de mercan-
clas, permite también el desarrollo de una infinita variedad de necesidades.?
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La vida econémica sale de su letargo secular y de su relativo equilibrio,
para hacerse dinimica, desequilibrada, espasmédica. Paralelamenie al in-
comparable progreso alcanzado por el comeicio se desarrotlan tambien la
produccién y el consumo. Bl dinero penetra por todas partes, disuelve
todos los lazos tradicionales, transforma todas las relaciones establecidas.
Todo adquiere un precio. El hombre sélo se valora segim sus rentas. Gomo
ya lo habfa observado Sante Tomds de Aquino, la venalidad universal
acompafia al triunfo de la economia monetaria, Al mismo tiempo, el di-
nero comienza a velar las relaciones econdmicas reales, en otro tiempo
transparentes, de siervos y amos, de trabajo necesario y de sobretrabajo. Pro-
pietarios agricolas y granjeros, patronos y asalariados se encuentran en el
mercado como propietarios libres de mercancas, y la fiecién de este “cam-
bio libre” enmascara la permanencia de la antigua relacidn de explotacién
hajo la nueva forma monetaria.®

La transformacién de la sobreproduccién agricola de renta en especie a
renta en dinero no constituye el resultado inevitable de la expansidn del
comercio y de la economia monetaria; resulta de las relaciones de fuerzas
dadas entre las clases.

“El progreso de la economia monetaria no ha sido siempre Ia gran
fuerza emancipadora, como pensaban los historiadores del siglo xx. En
ausencia de una gran reserva de trabajadores libres sin tierra, y al margen
de las garantias legales y politicas del Estado liberal, la expansion de los
mercados y ¢l aumento de la produccién pueden conducir a un reforzamien-
to de las corvées y no a su decadencia.™!

“Tl desarrollo de los cambios en la economia campesina, ya hayan abas-
tecido al mercado local o bien hayan sido desplazados hacia mercados mas
lejanos por medio de los comerciantes, conduce al desarrollo de la renta
en dinero. El desarrollo de los cambios en la economia sefiorial conduce al
aumento de las corvées.”

La evolucibn de la economia rural en Europa oriental, incluyendo la
Alemania oriental, a partir de los siglos xv y xv1, constituye a este respecto
un ejemplo tipico; la corvée se extiende ahi constantemente, comprendida
en ella la dependencia de los campesinos siervos a la gleba,** Sigue 2hi el
desarrollo de la produccién de las ‘mercanclas agricolas para el mercado
internacional en los-dominios sefioriales.

Para que la renta en dinero sustituya a la renta en especie, es preciso
que la extensién de la economia monetaria esté acompafiada de condicio-

# 8 ¢l siervo estaba atado a la gleba, la gleba también estaba atada al siervo.
“La tierra lo posee y €l posee la tierra”, decla Fustel de Coulanges. Al “liberar” al
siervo, la economfa mercantil permite también al propietario scpararlo de sus me-
dios de subsistencia. Este aspecto dialéctico de la libertad econdmica pasa cast siem-
pre inadvertido a los criticos liberales de la economia medieval

##% En 1528 ¢l duque Fernando lo. de Silesia proclama: “Ningén campesino, jar-
dinero, ni hijo o hija de éstos, pueden abandonar a su sefior hereditario sin su

asentimiento® 13
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nes ccondmicas, sociales y politicas (papel del poder central que se apoya
sobre la burguesia urbana) tales que los propietarios agricolas se vean obli-

gados a dejar entre las manos del campesinado una mayor fraccién de su
creciente producto,

Acumulacion de valores de uso y acumulacidn de plusvalia

Mientras la sobreproduccién agricola conserva la forma de renta en es-
pecie, la acumulacién de riquezas por las clases poseedoras se realiza esen-
clalmente en forma de acumulacion de valores de uso. Los nicos valores
de uso que suministra la agricultura son viveres, vestidos, madera ¥ pie-
dras para la construccién de viviendas. De ahi que las clases poseedoras
muestren poco interés en desarrollar la produccién agricola de manera ili-
mitada. Su propia capacidad de consumo representa el limite del desarro-
llo de las fnerzas productivas,

“Falto de mercades, no teniendo ningin medio de producir para la ven-
ta, el gran propietario medieval no tiene, pues, por qué ingeniarse en ob-
tener ’de sus hombres y de su tierra un excedente que sélo representaria
para €l un estorbo, Obligado a consumir sus propias rentas, se limita a
ajustarlas a sus necesidades,*4

En las islas Hawai, donde la sobreproduccién se presenta casi exclusiva-
mente en forma de productos alimenticios, “las exigencias [de los propie-
tarios agricolas] se vieron, ademés, limitadas por el carhcter perecedero
de la mayor parte de los productos —pescados, plétanos, patatas dulces,
bor— y por el hecho de que los sefiores no tenfan por qué tomar més de los
que ellos podian utilizar ... Aunque los alii (sefiores feudales) estuvieran
Justamente orgullosos de su enorme estatura y peso —las mujeres, sobre todo,
se vanagloriaban de su volumen monumental—, sus capacidades de con-
sumo tenian un Hmite.'1s

Cuando el cambio y el comercio comienzan a desarrollarse, las clases
poseedoras tienen un nuevo interés en aumentar la produccién, A .cambio
de la parte del sobreproducto agricola que no pueden consumir por si
mismas, pueden adquirir productos de lujo, joyas, utensilics domésticos
de gran valor y belleza, que atesorarin para adquirir prestigio social y
seguridad en caso de catéstrofe, Le Odisea enumera tales tesoros acumu-
lados en el almacén del héroe, el thalamos: tinajas de vinos viejos y vasos
de aceite perfumado; montones de oro, de bronce y de hierro; armas ra-
ras; ricas telas; copas finamente cinceladas, etc,’s

Con la generalizacién del cambio y del comercio, las clases poscedoras
obtienen nuevos estimulos para el desarrollo de la produccién, A cambio
de la. parte del sobreproducto agricola que no consumen, pueden ahora
adquy'u' productos de consumo escasos, llegados de lugares lejanos. Sus
necesidades se multiplican; sus gustos se hacen més refinados. Se refnen
tesoros de inestimable valor,

Ya no se atesora trigo, ni vino, ni aceite o metales preciosos en estado
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bruto. 86lo las piedras preciosas y las obras de arte de los mas renombrados
artesanos (o artistas) son dignas de entrar en los palacios de los grandes.
Hitti describe asf las riquezas acumuladas por el califa de Egipto Al-Mus-
tansir {1035-1094) .

“Piedras preciosas, vasos de cristal, placas incrustadas de oro, tinteros de

- marfil y de ebonita, copas de 4mbar, {rascos de moscatel, espejos de acero,

quitasoles con mangos de oro y plata, mesas de ajedrez con piedras en oro
y plata, pufiales y sables cubiertos de joyas, telas finas manufacturadas en
Dabiq y en Damasco cubiertas de bordados,”

Todavia mds impresionantes son los tesoros de la corte de Bizancio
en el siglo 1x:

“Le gustaba [al emperador Tedfilo que reiné de 829 a 842] la pompa
y la magnificencia; para realzar la brillantez de sus recepciones palatinas,
habia encargado a sus artesanos maravillas de orfebreria y de mecénica: el
Pentapyrgien, célebre armario de oro donde se exponian las joyas de la
corona; los drganocs de oro que sonaban en los dias de audiencia solemne;
el platano de oro alzado junto al trono imperial y en el que revoloteaban
y cantaban pAjaros mecénicos; los leones de oro acostados a los pies del
principe y que en ciertos momentos se alzaban, movian la cola y rugfan;
los grifos de oro de aspecto misterioso que, como en los palacios de los
reyes asidticos, parectan velar por la serenidad del emperador,®

El imperio de China o el de los Mogoles en 1a India conocié fastos de
la misma especie. Piénsese en los muros del Taj Mahal cubiertos de piedras
preciosas. .. -

Pero, en definitiva, todos esos tesoros representan valores de uso acumu-
lades, inconsumibles, inutilizados para el desarrollo de las fuerzas produc-
tivas, La concentracién de una parte considerable de la rigueza social con
el solo fin de lujo y derroche parece ser, pues, una importante causa del
estancamiento y decadencia de estas sociedades.

La transformacién de la sobreproduccién agricola de renta en especie a
renta en dinero no modifica necesariamente esta situacién, Permite a las
clases dominantes un mas facil acceso al mercado y a la posesion de rique-
zas todavia mds extravagantes. Pero el dinero recibido resulta dilapidado
en tanto que consumo improductivo, En estas condiciones, el desarrollo de
la economia monetaria y el poderoso estimulo que ésta ejerce sobre las
necesidades de las clases dominantes, pueden convertirse en causas de inso-
portables exacciones para las clases trabajadoras, en un factor de empobre-
cimiento y ruina para grandes partes de la sociedad. Asi sucedid en Japon,
a partir del desarrollo de la economia monetaria en el siglo xvin.!®

Pero el dinero que las antiguas clases poseedoras dilapidan asi en un
lujo extravagante acaba por salir de sus bolsillos y concentrarse en los de
los usureros, comerciantes y fabricantes-manufacturercs, Y esta concen-
tracion de la riqueza en forma de dinero en manos de una nneva clase
poseedora burguese modifica totalmente la evolucién social. En manos de
las antiguas clases poseedoras, toda riqueza acumulada, comprendido el
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dinero, no era mis que rigneza en valores de uso o en medios de adquiriz
valores de uso. L} {in de la acumulacién era. el consumo {y el atesoramen-
to con vistas al consumo futuroj. En manos de las clases burguesas, el di-
nero acumuludo se convierie en capital.

Ll dinero se acumula para que produzca plusvalia, La plusvalia asi acu-
mnlada, después de la deduccién de un minmo necesario para una sub-
sistencia “digna de] rango”, es a su vez capitalizado, transtormado en ca-
pital, con objeto de que produzca una nueva plusvalia. Una tal acumulacién
de valores que produzcan nuevos valores es, a la larga, imposible por simples
transterencias periodicas de riquezas de un pafs a otro, de una clase a otra.
O bien la acumulacién del capital mantendo en los limites de esta trans-
ferencia acaba por detenerse, cegindose necesariamente las fuentes, o bien
encuentra una nueva salida gracias a la introduccidn del capital en la pro-
duccion misma, resultado dltimo de la economia monetaria, Esta penetra-
cién del capital en la esfera de la produccién crea las condiciones de un
ilimitado desarrollo de Jas fuerzas productivas, Desde este momento las
necesidades restringidas de consumo de la clase poscedora dejan ya de ser-
vir de freno a las fuerzas productivas, Por el contrario, la necesidad de va-
lorar el capital, que es ilimitada por su propia naturaleza, permite la supre-
sion de todo freno al desarrollo de las fuerzas productivas,

Ll capital usurario

El capital usurario constituye la primera forma de aparicién del _capital
en una economia todavia fundamentalmente natural, agticola, productora

de valores de uso. Fl capital usurario, el tesoro acumulado por una institu--

cién o por un individuo, suple a la penuria de reservas sociales, Hesfodo
cuenta c6mo los antiguos campesinos de la Grecia arcaica, en caso de
necesidad, tomaban prestado trigo de los vecinos més fayorecidos, para
devolvérselo més tarde con un suplemento” A través de los siglos, este
capital usurario que aparece en forma de valores de uso ha sido una moda-
lidad comin a las civilizaciones esencialmente agricolas (Babilonia, Egipto,
China, la India y Japén). En sumerio, el término mas (interés) significa
literalmente “bestia joven” (Tierjunges) y atestigua claramente el origen
del capital nsurario en los préstamos en especie,

El capital usurario en forma de préstamo en especie representa para los
campesinos lo mismo que el capital usurario en forma de adelantos de di-
nero representa para los sefiores y los reyes. Durante el perfodo de transi-
cén de la economia natural a la economia monetaria, los usureros de
Francia tenian como funcién esencial la de adelantar dinero a los reyes
sobre los impuestos que todavia se pagaban esencialmente en especie?? Las
guerras, el hambre y demds catéstrofes naturales y sociales exigen excep-

* Clr. el desarrollo de Ja usura en China por los templos bédicos a partir del
siglo v usura en especies a expensas de los campesings, usura en dinero a expensas
de los sefiores ¥ funcionarios ricos.?1
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cionales concentraciones de dinero. La transformacién de los tesoros de
objetos realizados en metales preciosos en capital usurario, o la utilizacién
del capital mercantil de mercaderes extranjeros como capital usurario,
pronorcionan la fuente principal de estas concentraciones.

Cuando el cambio comienza a generalizarse y crea ya un amplio sector

monetario en la economia, pero crando al mismo tiempo la mayor parte {

de los productores y las clases poseedoras cobran todavia sus reatas en
forma de valores de uso, el capital usurario conoce su edad de oro. Pres-
tar dinero a intereses usurarios se convierte en la fuente principal de be-
neficio. E1 Mahabarata, la antigua epopeya hindd, coloca a la usura a la
cabeza de todas las fuentes de rigueza:

“Por la usnra, la agricultura, el comercio y la ganadetfa, puedes ti ad-
quirir el poder de la riqueza, o rey de reyes.*®

Todos los wetos religiosos o politicos no impiden que el capital usura-
1io mine en esa época las relaciones sociales. Las dendas de los grandes;
las ruinas de los pequefios; la expropiacién de los campesinos endendados
—si no su venta como esclavos; Ja concentracidn de tierras: he aqui las
calamidades tradicionales que el capital usurario provoca en esta fase del
desarrollo social. La mayor parte de los trastornos sociales proceden en esa
época de revueltas contra esos efectos disolventes del capital usurario. Fn
la Grecia de los siglos v y 1v a. de C., el grito general de guerra era: “Redis-
tribucién de las tierras y abolicién de las deudas.”?* L.a Roma de los tiem-
pos de la repiiblica; la sociedad china en las épocas de decadencia de cada
dinastia; Bizancio y la India en varias épocas de su historia ofrecen un
especticulo semejante, '

De nada sirven la legislacién de Solén en Atenas, la de los decumviri en
Roma o la del ministro chino Wang An-Shi bajo la dinastla Sung; de
nada tampoco Ia ley agraria de Bizancio, Aunque todas ellas se esfuercen
en detener esta influencia del capital usurario, sélo conseguirin retardar
el vencimiento de las deudas, sin poder modificar ¢f sentido general de la
evolucién. César emprende la guerra de rapifia contra las Galias para des-
embarazarse de una carga de deudas, Para que los cindadanos romanos

pudieran librarse algo de la presién del capital usurario durante los prime-

ros siglos del imperio, fue preciso que se lanzasen al pillaje del mundo
mediterrineo y acumularan enormes riquezas, Cuando ese imperio se des-
compone, el capital usurario subsiste durante mucho tiempo después de la
desaparicién del gran comercio?® y los lamentos de los autores sobre los
intereses usurarios se suceden monétonamente de siglo en siglo.*

* Una de las causas de la extensién de la servidumbre y de la cconomfa feudal fue
fa imposibilidad en que se encontraron los campesinos libres de pagar los impues-
tos y fas multas fijados en dinero, cuando éste se habfa hecho muy raro y muy caro
(con relacién a los productos agricolas). En el siglo vi, un buey valfa de [ a 3 solidi,
pero un wergeld, podia clevarse hasta 800.28 El mismo factor ha tenido un impor-
tante papel en el desarrollo del feudalismo en el Islam, Japén y Bizancio.2? Cfr, 1o
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Durante la Edad Media, la necesidad de defender una economia fun-
damentalmente natural contra los efectos disolventes de la economia mo-
netaria y del capital usurario, lleva a la iglesia catélica a condenar violenta-
mente en Europa occidental el préstamo de dinero con interés, Para escapar
a esta prohibicién, el capital usurario se presenta entonces bajo una forma
particular: La compra de la venta en bienes rajces. A cambio de una can-
tidad global, un propietario de tierras cede al prestamista las rentas anua-
les de sus tierras, hasta que haya reembolsado el capital adelantado. De
hecho, la tierra se convierte en propiedad del prestamista; el propietario
la recobra pagando su deuda.”® ¥

Esto sélo era una forma especial del préstamo con garantia que, tanto
en Furopa medieval como en la India, China o Japén, constituye la ope-
racién preferida del capital usurario en una economia natural en lenta di-
solucién. La compra de la renta de terrenos, que ha jugado un importante
papel en la economia europea medieval, indica claramente cuél es la fuente
de la plusvalia obtenida por el capital usurario: le iransferencia de las
rentas de los sefiores (o de los campesinos) a los usureros. La acurnulacién
de capital usurario a expensas de los propietarios de tierras constituye esen-
cialmente una transferencia de la sobreproduccion agricola a las manos de
los usureros. ‘ '

Cuando la economia monetaria se generaliza, el capital usurario pro-
piamente dicho pierde su puesto preponderante y retrocede hacia las capas
oscuras de la sociedad, donde sobrevive durante siglos a costa de la gente
modesta. Eso no quiere decir que los grandes no necesiten ya dinero:
necesitan mas que antes. Pero el comercio se ha convertido, entre tanto,
en el campo de accidén y la fuente esencial de beneficio del capital. El cré-
dito y el comercio se combinan, es la época —del siglo xmt y xiv— en que
aparecen en Europa los grandes mercaderes financieros italianos, flamen-
cos y alemanes. '

El capital mercantil

La aparicién de una clase autéctona de comerciantes en el interior de
una economia fundamentalmente natural supone una acumulacién primi-
tiva de capital-dinero. Este procede de dos fuentes principales: la pirate-
ria y el bandidaje, por un lado; la apropiacién de una parte de la sobrepro-
duccién agricola o incluso del producto necesario del campesino por otro.

Los primeros mercaderes-navegantes reinen su pequefio capital inicial
mediante 7azzias en territorio extranjero, operaciones de bandidaje y pi-
raterfa, En todos los tiempos, €l comercio maritimo se confunde en sus

que se ha dicho anteriormente respecto a la posibilidad de extensibn de una eco-
nomia monetaria,

* En el pueblo de los Ifugaos, de las Filipinas, hallamos la misma forma de usura.
Sus orfgenes se remontan a la anticresis practicada en la Grecia antigua. Se encuen-
tra también en China durante la época de auge de los monastetios btdicos.?®
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origenes con la pirateria.*#* El profesor Takekoshi sefiala que el primer aflu-
jo de capital-dinero en el Japén (siglos x1v y xv) se obtuvo por los piratas
que operaban sobre las costas chinas y coreanas:

“Mientras que el gobierno japonés intentaba por todos los medios ganar
dinero por el comercio exterior, los piratas japoneses emplearon el procedi-
miento més directo del pillaje y, dado que su botin consistia en oro y plata,
en numerario de cobre y otros tesoros, es dificil estimar el valor de las
riquezas que trajeron a Kyushu, Shikoju y las regiones maritimas de las
islas en las provincias centrales del Japén. Algn tiempo después estos
tesoros robados insuflaron 1ma nueva vida a todo el pafs.”*

La acumulacion de capital-dinero por los mercaderes italianos que do-
minaron la vida econdmica europea durante los siglos xt al xv procede
directamente de las cruzadas,** que fueron una enorme operacién de rapifia.

“Sabemos, por ejemplo, como en 1101 los genoveses ayudaron a los cru-
zados en la conquista y el pillaje del puerto palestino de Cesdrea, Recibieron
ricas recompensas para sus oficiales, y remuneraron con el 15% del botin
a los propietarios de los navios, distribuyendo el resto entre ocho mil marinos
y soldados; cada uno de ellos recibi6 48 solidi y una libra de pimienta. Cada
uno de ellos se transformd, pues, en un pequefio capitalista”.*®

E! cronista medieval Geoffroi de Villehardouin cuenta la respuesta dada
por los Dux de Venecia 2 la peticién de ayuda de los nobles occidentales
para la IV cruzada {1202): :

“Entregaremos barcos suficientes para transportar 4,500 caballos y 9,000
jinetes, y barcos para transportar 4,500 caballeros y 20,000 sargentos a pie.
Y nos comprometemos a proporcionar alimentacién durante nueve meses a
todos esos caballos y hombres, Esto sera el minimo que daremos, y nos pa-
garéis cuatro marcos por caballo y dos por hombre. La suma de vuestro
pago sera, pues, de 85,000 marcos. Y haremos méis: contribuiremos con 50
galeras, por amor a Dios, si se conviene que mientras subsista este acuer-
do tendremos la mitad (y vosotros la ofra) de todas las conquistas que haga
mos por mar o tierra.”

Miés tarde, en los siglos ®v y xvy, la acumulacién primitiva del capital-
dinero de los mercaderes portugueses, espafioles, holandeses e ingleses pro-
cederi también de la misma fuente.

En una economia fundada esencialmente en la produccién simple de mex-
cancias, el comercio al detalle, e incluso el comercio al mayoreo de produc-
tos de primera necesidad, es al principio estrictamente Hmitado y reglamen-
tado.* Practicamente unido al artesanado, este comercio dificilmente puede

# N. 5. B. Gras, profesor de historiz econémica en la escuela de Busingss Admi-
nistration de la Universidad de Harvard, se cree chlizgade 2 combatir violentamente 34
esta verdad universalmente admitida que le parece incompatible con la dignidad
del capital. Igualmente gratuita es la afirmacién de Schumpster® de que Marx
y los marxistas son incapaces de resclver el problema de la acumulacién primitiva
del capital, porque tienen una teorfa del interds fundada en la explotacién, Ver
también nuestras citas del capitulo anterior.
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permitir una importante acumulacién de capital mercantil.*” S6lo el comer-
clo exterior, internacional, hace posible tal acumulacién, Este comercio versa
esencialmente sobre los articulos de lujo destinados a las clases pOSﬂBdOl{Z}S.
Gracias a €, los mercaderes se apoderan de una parte de la sobreproduccxo.n
agricola de que viven las clases poseedoras terratenientes. En .Ia Europa ocel-
dental el desarrollo del comercio durante la Edad Media, de} comercio
de especias y productos de Oriente, asi como el cox.ner’cig dtzspanos flamenco
¢ italiano, constituye ¢l auge de un comercio de lujo tipico. .

Y lo mismo ocurre en toda sociedad en la que el capital mercar'ltll se des-
arrolla. Bl inspector de aduanas de la provincia china de Fukien, Chan
Ju-Kua, ha dejado un cuadro de comercio chino durante los siglos xmt y
s de nuestra era, Entimera 43 articulos de importacién: alcanfor, inciense.
mirra, dmbar, carey, cera de abejas e incluso papagayos.®® En la antigliedad
japonesa, el comercio fue exclusivamente un comercio de lujo, afirma
Georges Bonmarchand.*® Andreades precisa que las exportaciones bizantinas
eran casi exclusivamente exportaciones de articulos de lujo.* .E",I COMercio
del imperio del Istam en la época de su apogeo se limita también, en gran
parte, a los articulos de Iujo. Lépez enumera en la forma que sigue las
mercancias en que se centra este comercio: .

“Esmeraldas de Egipto, turquesas de Nishapur, rubfes del Yemen, perlas
del golfo Pérsico, coral del Africa del Noroeste, mérm?l de Siria y Azer-
baidjan, pafio de Egipto, del Yemen y de Persia, algodén de Marv, Persia
Oriental y Espafia, seda del Turquestin y de la region sur 5161 Mar C’asplo,
tapices de Persia, cuero de Andalucia, alfareria de Khorasén, vidrierfas de
la costa siria, hierro de Farghana. .. agua de violetas de Irak, agua ’df: 10sas
de Irén, incienso y Ambar gris drabes, higos de Magreb y Espafia, danle§ de
Irak y Africa, melones de Turquestin, aceite de oliva de Ttinez, azfcar
de Persia, del Yemen y Palestina, azafran del noroeste de Persia, esturién del
lago de Van, “tierra comestible” de] Kuhistin, vinos finos de Irak y Es-
pafia®. 1 .

Antes de la llegada de los holandeses a Indonesia, los mercaderes chinos
llevan al gran centro comercial de Batin porcelana, seda, damasco,‘tercm-
pelo, hilaturas de seda, hilados de oro, tela' de oro, anteojos, abanicos de
valor, medicamentos, mercurio, etc., para comprar especias, moscatel, mar-
fil, conchas e indigo, todo ello articulos de lujo.43*

Con objeto de realizar la plusvalia a expensas de los compradores nobles,
los mercaderes de articulos de lujo tienen que asegurarse verdaderos mo-
nopolios de compra y venta. “Como no ambicionaban ninguna hegemonfa

* La América precolombina habia llegado a! umbral de lz aparicién del capital
mercantil en el momento de 1 invasién espafiola, B! comercio internacional embrio-
nario- que se habia establecido entre los Incas y los Aztecas tenfa como objeto los
metales y los productos de lujo: “Los Incas venden a los Aztecas metales y aleacio-
nes, bronce, fumbaga {aleacién de cobre y zinc) y principalmente combinaciones de
plata, oro y cobre. Bstos les dan a cambio piedras presiosas, como amatistas, esme-
raldas y obsidiana, y todavia més el fruto del trzhajo altamente especializado de
sus més famosas corporaciones: armas, tintes, tejidos de algodén bordado, joyas. . .” #1
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territorial, no deseaban [los fenicios y los cartagineses] penetrar hasta el
interior [de Africa] pues estaban seguros, por su larga experiencia, de poder
dominar eficazmente a los habitantes por medio de monopolios comerciales
hébilmente ideados”.* Todo el comercio medieval de Iujo es un comercio
de monopolio. Durante seis siglos, la prosperidad de Bizancio se basé en su
papel de almacén exclusivo de las sedas y especias de Oriente. T.a pérdida
de este monopolio en beneficio de Venecia constituyé el fin del poder
bizantine.

Cuando las ciudades italianas dominaron el comercio mediterrdneo, lia-
bian obtenido a su vez monopolios del comercio con Egipto, nuevo almacén
de las especias de Oriente, y con los pueblos riberefios del Mar Negro.
Durante la misma época, en el Bltico y en el Mar del Norte, el comercio
de arenques, trigo y madera se transforma en comercio a gran escala, gracias
a los monopolios de hecho que Ins comerciantes alemanes establecieron en
Escandinavia y las regiones recientemente colonizadas del Este, Pero estos
monopolios fueron eliminados por la competencia encarmizada entre burgue-
ses mercaderes de diversas ciudades y, sobre todo, por la competencia ho-
landesa. Semejante competencia permite a los vendedores aumentar sus
precios y obliga al mismo tiempo a los mercaderes a disminuir sus propios
precios de venta, reduciendo asf brutalmente su margen de beneficio.4®

El capital acurnulado por los grandes mercaderes (jue Operan en una socie-
dad fundada en la produccién simple de mercancias no puede, pues, rein-
vertirse continuamente en el mismo comercio internacional, Desde el mo-
mento en que el capital mercantil se ha extendido suficientemerte, debe
esforzarse en limitar toda nueva expansidn, so pena de destrmir ¢l mismo
las raices monopolisticas de sus ganancias. Los mercaderes de esa época
acaban por invertir una considerable parte de sus ganancias en otros terre-
nos: la propiedad de tierras, la usura, el gran crédito internacional. Cice-
rén *7 aconseja al mercader al por mayor que invierta sus ganancias en
propiedades de tierras. El Talmud (comentario judio del Antiguo Testa-
mento}, en el siglo m de nuestra era, aconseja invertir un tercio de Ia for-
tuna en tierras, un tercio en el comercio y el artesanado, y conservar el otro
tercio en forma de dinero liquido.# '

No ocurria otra cosa en la antigua India, en China, Japdn y Bizancio, En
los siglos x1 y xi1, los mercaderes judios poseyeron casi un fercio de las
tierras del condado de Barcelona,®® Gras cuenta que el tratado de prosa no-
ruego Bl espejo del rey, redactado hacia 1260, aconseja a los mercaderes
ambulantes invertir los dos tercios de sus ganancias en tierras.® En el si-
glo xuy, en la ciudad de Génova “incluso los mercaderes més importantes. . .
apoyaron sus inversiones comerciales en inversiones agricolas muy conside-
rables; y detrds del grupo interesado en el comercio, existia otro grupo,
mucho més amplio, que, poco influido por el espiritu aventurero del
capitaljsta, habla asentado su sistema financiero directamente en la tierra”, 5t

En cuanto a los grandes mercaderes italianos y alemanes de los siglos xu,
XW, XV y X1, los Bonsignori, Scotti, Peruzzi, Bardi, Medici, Fugger, Welzer
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v Hochstitter, el capital que adquirfan por el comercio lo empleaban en
grandes operaciones de crédito, y una parte imporfante de las ganancias era
utilizada en la compra de tierras.

La revolucion comercial

A partir del siglo xi, la expansién del comercio acelerd en Furopa occi-
dental el desarrollo de una economfa monetatia. Pero en el numerario seguia
siendo muy escaso, Al finalizar la decadencia econdmica que acompaiié 2 la
guerra de Cien Afios, la falta de numerario se hizo opresiva. Por todas partes
se vuelven a abrir las antiguas minas, abandonadas desde la época romana,
o se intenta descubrir otras nuevas, Los progresos de los turcos y las trans-
formaciones radicales que se producen a lo largo de las antiguas vias co-
merciales de Asia central, redoblan los esfuerzos para eliminar el monopolio
veneciano del comercio de especias, Finalmente, se obtiene un éxito impre-
visto, el descubrimiento de América. El pillaje de México y Perd, la cir-
cunnavegacién de Africa, el establecimiento de contacto maritimo con la
India, Indonesia, China y Japén, transforman completamente la vida eco-

némica en Buropa occidental. Se produce Ia revolucién comercial, la crea- -

cién de un mercado mundial de mercancias, la transformacién mas impor-
tante en la historia de la humanidad desde la revolucién metaltirgica.

Los metales preciosos, cuyo precio de produccién se habia conservado
estable durante un milenio, se vieron bruscamente envilecidos por impor-
tantes revoluciones técnicas (separacién de la plata del cobre mediante el
plomo; empleo de mAquinas de drenaje; perforacién de galerias de salida
perfeccionadas; utilizacién del bocarte; etc.).** Esto trae consigo una impor-
tante revolucién en los precios: una misma cantidad de dinero sélo es ya
equivalente de una cantidad inferior de mercancias. De los paises donde
primero se aplicaron estos métodos de explotacion —Bohemia, Sajonia y
Tirol en el siglo Xv-— la revolucién de precios se extendié ripidamente a
Espafia en ¢l siglo xvi. FI pillaje del tesoro de Cuzco y la apertura de minas
de plata en Potosi disminufan mas radicalmente todavia los gastos de pro-
duccién de metales preciosos mediante la utilizacién de mano de obra servil
Inmediatamente, el alza de precios se extendié por toda Furopa, donde la
nueva masa de metales preciosos se dispersd,

Se acelerd asi la ruina de la nobleza y de las clases asalariadas. Por
primera vez en la historia humana, la propiedad de la tierra perdia el
predominio econdmico, adquirido desde el origen de la civilizacién, Duran-
te los siglos xvi al xvar, el descenso de los salarios reales —que se mani-
festd, sobre todo, por la sustitucién de pan por patatas baratas en tanto
que alimento popular de base— se convertia en una de las principales
fuentes de la acumulacién primitiva del capital industrial.

“En Inglaterra y Francia, la gran distancia entre [el alza de los) pre-

cios y [el alza de Jos] salarios resultante de la revolucién de aquéllos, absor--

be una gran parte de los ingresos que los trabajadores habfan recibido
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hasta entonces, y desvia esta riqueza hacia los beneficiarios de otras partes

- distributivas. Como hemos mostrado, la renta, lo mismo que los salarios,

va en refraso con respecto al movimiento de los precios; los terratenien-
tes no extrajeron ninguna ganancia de las pérdidas de los trabajadores.
“Estas beneficiaron, pues, inicamente a los empresarios capitalistas. Entre
1500 y 1602, el indice de los salarios pasaba en Inglaterra de 95 a 124,
‘en tanto que para los precios pasaba de 95 a 243.% :

Como consecuencia de la balanza comercial deficitaria de Espafia, de] es-
tancamiento y la decadencia de su artesanado, el conjunto de los tesoros de
oro y plata pirateados o adquiridos por la dominacién de indios y negros,
acaba por ir a parar a manos de la burguesia de Europa occidental (es

~decir, 2 Alemania, Francia, los Paises Bajos y Gran Bretafia). Los sumi-

nistros de guerra para los numerosos conflictos dinasticos que desgarraron
a Europa durante esos tres siglos, constituyeron también importantes pa-
lancas de esta acumulacidn de capital comercial. Los hermanos Péris, los
capitalistas franceses més importantes del siglo xvi, deben su fortuna a
esos suministros, La aparicion de la deuda piblica,* del empréstito en
forma de valores de Estado negociables en bolsa —en principio las de Lién
y Amberes, més tarde la de Amsterdam, que predominé durante un largo
periosio—— representa otra palanca de esta acumulacién primitiva de capita-
les alimentada, ademas, por el pillaje de América y las Indias.**

Igual que la acumulacién primitiva del capital mercantil, la acumula-
cién primitiva del capital comercial se efectlia, ante todo, por medio del
bandidaje y la pirateria. Scott> observa que hacia 1550 reina en Ingla-
terra una gran penuria de capitales. En algunos afios, las empresas de
pirateria contra la flota espafiola, organizadas en forma de sociedades por
acciones, modificardn la situacién, La primera empresa de pirateria de
Drake, que data de los aflos 1577-1580, se lanzé con un capital de 5,000
libras en el que participaba la reina Isabel. Esta empresa produjo unas
600,000 libras de ganancia, la mitad de las cuales recibié la reina,
Beard calcula que durante el reinado de Isabel los piratas introdujeron en
Inglaterra unos doce millones de libras esterlinas. Es conocida la espantosa
barbarie de los conquistadores espafioles en las Américas. En 50 afios, ex-
terminaron 15 millones de indios, si hemos de creer a Bartolomé de las
Casas, y 12 millones seg@in criticos mas “conservadores”. Regiones de pobla-

* La deuda piblica britinica pasa de 16 millones de libras esterlinas en 170 a
146 millones en 1769, y 580 millones en 1801, La deuda piblica de los Pafses Bajos
pasa de 153 millones de Fl. en 1650 a 1,272 millones en 1810,
¥ g ferias, que tanta importancia tienen durante la época en que el comercio
fiene todavia un caricter Gnicamente periddico, pierden poco a poco su antigua
importancia a medida que se desarrolla el comercio sedentario y urbano, A partic
del siglo xv1 comienzan a aparecer bolsas mundiales. .. que van ocupande cada vez
mis su lugar. En las ferias, las transacciones financieras sblo nacfan por y a con-
secuencia de las transacciones comerciales. Fn las bolsas, ya no se traen las mercan-
cias; solo se comercia con los valores que las representan” 56 4
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cién densa cono Haiti, Cuba, Nicaragua y la costa de Vencmuela, fuerpn
totalmente despobladas.®® L acumulacién primitiva del ca}pltal .comergxzfl
portugués eu las Indias se caracterizd por parecidas manifestaciones “ci-
vilizadoras™:

“El segundo viaje de Vasco de Gama (1502-1503), a .Ia r:f’lbeza de una
verdadera flota de guerra de 21 navios, condujo a la sustitucion del mono-
potio egipto-veneciano por un nuevo monopolio (para el comercio de es-
pecias). Este se establecid en medio de sangrientos episodios. Fut; uiéa,
especie de cruzada (1) de los traficantes de,plrment_aE clavo y canela. Se
realizaron espantosas atrocidades; todo parecia Remntldo contra €505 mu-
sulmanes aborrecidos que el lusitano se encontr6 con sorpresa al fin del
mundo, después de haberlos echado de Algarve y cozlnbatldo en l,a tierra
bercbere. Incendios y matanzas, destruccién de ricas ciudades, navios que-
mados con sus tripulaciones, prisioneros pasados a‘::u’chﬂlo y cuyas manos,
nariz y orejas s¢ enviaban como burla a los reyes “bérbaros”, tales son las

proezas del Caballero de Cristo: slo perdoné la vida, después de haberle

mutilado, a un brahmin encargado de llevar a los soberanos locales estos
horribles trofeos™.™

Hauser acaba de indicar hasta qué punto la nueva expansion cgmercxal
sigue fundada en el monopolio. No hay motivo, pues, para extrafiarse al
saber que en las Molucas, los mercaderes holandeses, cuyas ganancias de-
pendian del monopolio de especias obtenido por las conquistas en el archi-
piélago indonesip, cuando los precios comenzaban a descender en E‘x‘lrppa,
se lanzaban a la destruccién masiva de los 4rboles de canela. Lo:‘:, viajes
Hongi” para destruir esos drboles y asesinar en masa a la poblacién, que
desde hacia dos siglos extraia de ellos su subsistencia, han dejado un s:e]lo
siniestro en la historia de la colonizacién holandesa. Por otra parte, ésta
habfa comenzado bajo el mismo signo, pues el almirante J. P. Coen no hableeg
dudado en exterminar a todos los habitantes varones de las islas Bﬂl.lldfl.

El origen de la plusvalia obtenida por el capital comercial precapitalista
es, pues, idéntico,al de la plusvalia acumulada por el capital usurario y el
capital mercantil. Bl siguiente cuadro de los precios de compra y venta
de la Compaiila francesa de las Indias Orientales en 1631 nos proporciona
a este respecto una notable ilustracion:

Precio de Precio de

compra venta
Tejido de algodén blanco y muselina .. & 327,000 f 1,267,000
Sedas ... Y 32,000 " 97,000
Pimienta (cien mil libras peso) ....... " 27,000 ” 101,000
Seda bruta . ...l » 58,000 111,000
Salitre .. vei i ” 3,000 :: 45,000
Hilo de algoddn ................... 2 9,000 28,000

Total teniendo en cuenta algunas parti- ,

das mas pequefias ................. » 487,000 ' 1,700,000
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Es decit, una cuota de ganancia de cerca del 250%, jen el comercio
“normal”! & :

Por lo demés, uno de los pioneros del gran comercio holandés, Guillaume
Wisselinx, escribe claramente en un panfleto aparecido a principios del
siglo XviIe:

“El comercio en la costa de Guinca fue, efectivamente, provechoso pata
el pais en dos formas: en primer lugar, se adquirfan valiosas mercancias de
geates que ignoraban todavia el valor de éstas; en segundo lugar, se las

“ cambiaba por mercancias europeas de valor mucho mas reducido.”®

Si la revolucién comercial provocd un encarecimiento general de las
mexcancias, fue también causa de una baja relativa en los precios de los pro-
ductos de hujo de Oriente. Paralelamente al abastecimiento mas amplio
se produjo, pues, una ampliacién del mercado y de las necesidades, Lo
que habia sido en principio privilegio de algunas escasisimas familias nobles
se convertia ahora en el consumo habitual de todas las clases poseedoras
(aziicar, té, especias, tabaco, etc.). El comercio de productos coloniales
aumentd considerablemente y se vio ripidamente monopolizado por algu-
nas grandes sociedades por acciones: la Qosi-Indische Companie en los
Paises Bajos; la Fast India Company y Ya Hudson Bay Gompany en Gran
Bretania; la Compagnie des Indes Orientales en Francia,

Como en los oscuros siglos de la alta Edad Media ¥ en los comienzos
del comercio antiguo, estas compaiifas combinaron el comercio de espe-
cias con el comercio de esclavos. De esta manera se obtuvieron enormes
ganancias. De 1636 a 1645, fa Compafiia de las Indias occidentales holan-
desas vendi6 23,000 negros por un total de 6.7 millones de florines, es
decir, aproximadamente 300 florines por cabeza, mientras que las mer-
cancias dadas a cambio de cada esclavo apenas valian més de 50 florines,
De 1728 a 1760, los navios que partian del Havre llevaron a las Antillas
203,000 esclavos comprados en el Senegal, Costa de Oro, Loango, etc. La
venta de esos esclavos produjo 208 millones de libras.®® De 1783 a 1793,
los negreros de Liverpool vendieron 300,000 esclavos por un valor total de
15 millones de libras, una importante fraccién de las cuales contribuyd
a la fundacién de empresas industriales,5*

Todas las clases desahogadas de la poblacién desearon participar en esta
lluvia de oro procedente del saqueo de las colonias. Reyes, duques, princi-
pes, jueces y notarios procuraron colocar sumas de dinero con los grandes
comerciantes para obtener intereses fijos, y compraron acciones o partici-
paciones en las compafifas coloniales, En ¢] siglo xvi, se calcula que Hochs-
titter, el banquero de Nuremberg, gran competidor de los Fugger, recibié
en depbsito sumas por valor de més de 100 millones de libras® La New
Royal African Company, encargada hasta 1698 del trafico de negros, cont6
con socios tan distinguidos como el duque de York y el conde de Shafies-
bury, asi como su ilustre amigo, el filésofo John Locke %

El alza de precios empobrecié a la poblacién que vivia de rentas fijas,
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Las deudas piblicas,* Ja especulacién y el comercio al por mayor concen-
traron los capitales en manos de la burguesia. El comercio intemacional
pas6 a ser, fundamentalmente, un comercio de lujo.*® Sin embargo, los
pedidos del Estado y las crecientes necesidades de las clases acomodadas
estimularon la produccién de mercancias no agricolas. Al lado del comer-
cio de productos coloniales y metales preciosos, el comercio de productos
artesanales y manufacturados experiment6 un incremento mayor que en la
Edad Media. La industria pafiera inglesa, la industria de la seda lionesa,
la industria metalfirgica de Solingen, la industria textil de Leyde, Bretafia
y Westfalia, trabajaron ya para los mercados internacionales, incluyendo
los de las colonias de ultramar y superaton la etapa de la manufactura de
lujo. Esta extensién del mercado acelera Ia acumulacién del capital de los
grandes comerciantes y crea una de las condiciones para el nacimiento
de la industria capitalista,

La industrie a domicilio

A pesar de la extension que a partir del siglo x1 alcanzé en Europa occi-
dental el gran comercio internacional, el modo de produccién urbano se-
gufa siendo, fundamentalmente, la produccién simple de mercancias. Maes-
tros artesanos, trabajando con algunos oficiales, fabrican una cantidad
de productos determinados en un tiempo de trabajo determinado, y los
venden directamente al plblico a precios fijados de antemano. En 1431,
con ocasién del empadronamiento de un barrio de la ciudad de Ypres,
Flandes, se registraron 704 personas ocupadas en 161 oficios diferentes, En
empresas pertenccientes a 155 ramos diferentes, jsolo habia 17 oficiales
empleados! En total, ms de la mitad de las personas censadas eran em-
presarios independientes.® Las diferencias de condicion social entre maes-
tros artesanos y oficiales son limitadas; cada oficial, al final de su aprendi-
zaje, tiene la posibilidad de ascender a la dignidad de maestro,

Este modo de produccién choca, sin embargo, con varias contradicciones.
En primer lugar, contradicciones inherentes al propio sistema; ¢l aumento
progresivo de la poblacién urbana y del nimero de artesanos no se ve
compensado por una ampliacién de! mercado. Conduce a una competencia
cada vez mayor entre las ciudades, a una agudizacién de las tendencias
proteccionistas en cada ciudad y al desarrollo de tendencias proteccionis-
tas en los mismos gremios artesanales, que intentan cerrar sus puerfas a
nuevos maestros artesanos, Para ascender a la dignidad de maestro, se im-
pone a los oficiales condiciones cada vez mas duras, De hecho, esta pro-

* “Desde el siglo xva comienzan a aparecer en Francia los tratantes o partida-
rios que por medio de adelantos al Tesoro se hacen otorgar el derecbo de pereibir
tal o cual impuesto. .. Los beneficios gue realizan a cxpensas del Tesoro son enor-
mes. .. Si hemos de creer 2 Boulainvilliers, entre 1689 y 1708, de mil millones (de
libras) en letras, 266 millones quedaron en sus manos”.% ’
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mocién no tardard en resultar imposible, Segin Hauser, asi ocurrié en
Francia desde 1580.7° Kulischer cita numerosas declaraciones abiertamente
monopolisticas de los gremios, en los siglos xiv y xv.™

Por otra parte, los artesanos de Flandes e Italia que desde el siglo xun
comienzan a trabajar para mercados més vastos que el mercado urbano
acaban por perder el control de los productos de su trabajo.” Para lleva:r
sus propios productos a una feria lejana, un tejedor o un latonero se ven
obligados a detener la produccién, continuindola a su regreso. Es inevita-
ble que algunos de ellos, especialmente los més ricos que pueden disponer
de alguien que les sustituya en su casa, no tarden en especializarse en el
comercio. Al principio, llevan al mercado los productos de sus vecinos
juntamente con sus propios productos, simplemente por hacer un favorf
Pero finalmente acaban por comprar directamente Ios de una gran canti-
dad de maestros artesanos, encargandose exclusivamente de su venta en los

- lugares lejanos, Este sistema no implica necesariamente una subordinacién
. del artesano al mercader. Pero la favorece, especialmente en el ramo de los

textiles donde numerosos gremios ejecutan sucesivamente una serie de tra-
bajos sobre el mismo producto, encontrindose, pues, frente a un comprador
monopsonico.™ Y lo mismo ocurre con respecto a la fabricacién de las
sillas de montar en Londres, donde, a partir de los siglos xtv y xv, los “sille-
ros” subordinan a los oficios secundarios.™ ’

A partir del siglo xiiL, tanto en la pafieria flamenca como en la industria
deﬁla lana y la seda italiana, la subordinacién es completa, El mercader de
pafios siempre se encuentra frente a los maestros artesanos, propictarios
de sus medios de produccién. Los asalariados propiamente dichos repre-
sentan una excepcidn, salvo en la industria de la lana florentina, en la
que a mediados del siglo xiv se cuentan 20,000 jornaleros.™ Pero los maes-
tros artesanos estan obligados a comprar sus materias primas al pafiero: y
se ven también obligados a venderle sus productos terminados. “Habiendo
podi.do vender a los precios més altos [el pafiero] tenderd a comprar al
precio mds bajo posible”.”* En el estudio dedicado a un gran pafiero de
Du~a1 de finales del siglo xmr, sir Jehan Boinebroke, Espinas observa que los
pafieros tienden ya a obligar a los artesanos a que se alojen en casas de su
pertenencia, y que incluso comienzan a comprar medios de produccién,
Las deudas inevitables de los artesanos respecto a los mercaderes trazan
la via natural de esta subordinacién,*#*

Pero los artesanos no aceptaron sin lucha tal subordinacién parcial o

* La ley, alli donde es favorable a los comerciantes, les concede expresamente
un monopelic de venta. Sélo excepcionalmente, una ley de 1442 permite en Venecia
a los tejedores que no tengan aprendices ni compafieros —y sélo a éstos— vender
sus productos en el mercado.’?

¥ Inevitah:lgs solamente en la medida en que estos pafieros, excelentes encarna-

ciones del espiritu capitalista de lucro, requisan y roban en todas las formas imagina-
bles a los desgraciados productores, Espinas ha trazado un impresionante cuadro en
lo que se refiere a Jehan Boinebroke.’s
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completa. Durante los siglos xur y xiv, las comunidades flamencas e itslia-
aas se vieron desgarradas por violentas luchas de clases que, en muchas
ocasiones, terminaron con la victoria de los artesanos. Sin embaigo, esta
victoria no hizo mis que acentuar la decadencia de la produccién simple
de mercancias urbanas, metida ya en un callejon sin salida, e incluso la
precipité a menudo por medidas proteccionistas. Para escapar a los estric-
tos reglamentos de los gremios urbanos y a los elevados salarios de los
artesanos, los mercaderes comienzan a financiar a los ariesanos del campo

* que producen a domicilio, quienes reciben de aquéllos materias primas y
medios de produccién y trabajan no ya de hecho, sino de derecho, por
un simple salario.

A partir del siglo xv, en Bélgica, Italia, Francia y Gran Bretafia, esta
industria a domicilio se extiende al campo. Los grandes comerciantes de
Amberes financian la “nueva pafleria” del Flandes francés, la tapiceria
de Audenarde y Bruselas.”® Pero la evolucion es lenta. En el siglo xvi, cada
pafiero inglés tiene que pasar todavia por 7 afios de aprendizaje.®® En el
siglo xvn, en la industria lionesa de la seda, los maestros mercaderes
no poseen los telares, aunque tengan los capitales, proporcionen la seda
y los disefios a los maestros obreros, y recojan de éstos el producto termi-
nado.®* :

Por el contrario, en las minas, donde se imponen mayores gastos de ins-
talacién, la burguesta comercial consigue apropiarse antes los medios de
produccién.® En Lieja, principal centro carbonifero del continente, las
asociaciones independientes de mineros desaparecieron cast completamente
hacia 1520 en beneficio de pequefias empresas capitalistas, normalmente
propiedad de los mercaderes de la ciudad. La mayor parte de las empre-
sas mineras se transiorman en sociedades por acciones, que son compradas
por los membros de la clase privilegiada. Ricas familias de comerciantes
o de banqueros como los Fugger se apropian de las mas importantes en
régimen de concesion.

Por los gastos de sus instalaciones y por la concentracién de mano de
obra asalariada, las Saigerhiitten, fabricas donde se separaba la plata del
cobre, de Sajonia, Turingia, el Tirol y Carintia, constituyen las més impor-
tantes empresas industriales del siglo xve. Con ellas hemos pasado ya del
campo de la industria a domicilio al de la manufactura moderna.® En el
siglo siguiente, los més ricos mercaderes holandeses adquirieron inmensas
fortunas al obtener el monopolio de explotacién de las minas de mercurio
del emperador (las Deutz), y de las minas de hierro y de cobre de Suecia,
monopotios que se combinan, ademds, con manufacturas de armas y muni-
ciones (las de Geer y las Trip) %

Es interesante observar que esta separacién de los productores de sus
medios de produecién por mercaderes intermediarios se realizd en forma
muy semejante en otras socledades, ademis de las de Europa occidental.
Peter H, W. Sitzen describe el sistema que funciona en el campo de Java:
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“En el centroeste de Java, los obreros a domicilio semiindependientes
tenjan slempre acceso al crédito... en caso de necesidad... El Bakul o
intermediario. . . era el verdadero financiero y dirigente de la industria
a domicilio, .. Por sus préstamos, que procura awmentar por todos los
medios posibles, mantiene a los productores, aparentemente independientes,
en un estado tal de dependencia, que puede apoderarse de la mayoria de
sus ingresos. En la industria del mueble, por ejemplo... en 1936, més
de la mitad de los ingresos brutos iban a parar al Bakul”®

Raymond Firth ha descubierto un sistema déntico en Malasia, donde
“el sistema de préstamos en dinero o enseres ha cristalizado muchas veces
en relaciones particulares entre pescadores y compradores de pescado, sobre
todo los que realizan la salazdn para la exportacion”.®®

En Bida, Nigeria, 8. ¥. Nader descubnid un sistema semejante en la
industria a domicilio de cuentas de vidrio. En la India, los mahajans ade-
lantan la materia prima y los productos de transformacién para la industria
a domicilio. En los siglos xvi y xvir la industnia textil de Su-Chou, en
China, parece haberse organizado de la misma manera, segn las cronicas
de la dinastia Ming®

La industria a domicilio es el fin logico en que desemboca la subordi-
nacién de la produccién simple de mercancias al capital-dinero, en una
economia monetaria donde la produccidn para mercados lejanos ha elimi-
nado toda posibilidad de asentar la existencia del pequeiio productor sobre

_bases estahles.

El capital manufacturero

La industria a domicilio aleja primero al pequefio productor de mer-
canctas del control de su producto, y después del control de sus medios
de produccién. Pero la produccion solo progresa lentamente, paralela-
mente a la lenta ampliacién del mercado. La burguesia comerciante, como
antes la burguesia mercantil, sélo invierte una fraccién de sus capitales
y ganancias en la industria a domicilio. La mayor parte se dedica al propio
comercio, a la especulacién sobre valores mobiliarios, a la adquisicién de la
propiedad de tierras. Los Fugger, al principio sunples artesanos tejedores de
Augsburgo, hacen fortuna en el comercio internacional de especias y telas,
que continilan después de adquirir las concesiones de minas de plata en
Europa. central y construir las més importantes manufacturas de su tiem-
po. Acaban por dedicarse esencialmente a las operaciones de crédito para
la casa de Habsburgo, lo que, por otra parte, les conducira a la bancarrota.

Por la importancia de la mano de obra que emplea, la industria a domi-
cilio constituye en Europa occidental la forma principal de produccién no
agricola de los siglos xv1 al xvim. Pero al lado de ella se desarrolla otro

‘sistema de produccién que representa en algin modo un puente hacia la

gran fabrica moderna: el sistema de la manufactura.
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La manufactura es la reunitn, bajo un solo techo, de obreros que tra-
bajan con medios de produccién puestos a su disposicién y con materias
primas que se les adelantan. Pero en vez de ser pagados con el valor total
del producto terminado, del que se deduce el valor de la materia prima
adelantada y el precio de alquiler de los instrumentos de trabajo, como ocu-
tre en la industria a domicilio, se abandona la ficcidn de la venta del pro-
ducto terminado al empresario. El obrero sélo cobra lo que ganaba ya de
hecho bajo el sistema de la industria a domicilio: un simple salario.

En la historia de la industria pafiera de Leyden, magistralmente anali-
zada por Postumus, puede seguirse paso a paso esta evolucién. Esta indus-
tria se organiza primero bajo nna base artesanal. Desde fines del siglo xvr
se extiende al campo y los mercaderes alcanzan preponderancia sobre los
pafieros; éstos comienzan primero por perder la propiedad de la materia
prima y del producto terminado, y més tarde Ia de los medios de produc-
cién. Hacia 1640, entre mercaderes y pafieros se intercalan nuevos interme-
diarios, los “veeders”, Se pasa a la manufactura, y hacia 1652 se habla in-
cluso de “fabricantes”

El nuevo sistema ofrece dos ventajas para los financiadores. Por una par-
te pueden suprimir los falsos gastos creados por la necesidad de mantener
un gran nimero de intermediarios que refman los productos terminados,
distribuyan la materia prima, ctc. Por la otra, pueden suprimir las impor-
tantes distracciones de materias primas que se efectuaban inevitablemente
en la industria a domicilio para compensar la insuficiencia de salarios. La
concentracién de la mano de obra, su sumisién a un control directo y per-
manente por el capital, alcanza ya en las manufacturas un estadio avanzado,

Pero desde el punto de vista de la productividad del trabajo, la manufac-
tura representa también un progreso considerable. En la produccién sim-
ple de mercancias sblo existe una divisién social de trabajo entre diferentes
oficios; en el interior de cada oficio, es decir, durante el proceso de pro-
duccidn, la divisién del trabajo es pricticamente inexistente. Incluso cuan-
do cada oficio no confecciona un producto terminado, destinado directa-
mente al consumo, como ocurre en la pafieria o en la industria de la
lana, realiza en todo caso un proceso entero de produccitn: el hilado, el
prensado, el tefiido, etc.

Gracias a la manufactura se hace posible subdividir cada oficio, cada pro-
ceso de produccién, en una infinidad de operaciones de trabajo mecinicas
y simplificadas al mAximo. Esto permite a la vez aumentar ¢l rendimiento, el
nimero de productos terminados fabricados en un mismo lapso de tiempo,
y disminuir el precio de costo, sustituyendo la mano de obra especializada
por una mano de obra no especializada de mujeres, nifios, invalides, an-
cianos ¢ incluso enfermos mentales. He aqui el hecho que aparece como
un fenémeno social enteramente nuevo, sobre todo en lo que respecta a la
manufactura de textiles: la mano de obra se compone en gran parte de
estas pobres gentes. Lo-que hace que sea provechosa na concentracién tal

106

de asalariados bajo un mismo techo es, ante todo, e’l precto 1'equc1do de
esta mano de obra, Para encontrar una situacién anloga, habrfa que re-
mnontarse a la antigiiedad, a las ininas y grandes 1}1an1kfact111'as de Fstado
de China, la India y otros lugares donde predominaba la mano de obra
servil o semiservil, ‘ .

Para obligar a todos esos desgraciados a entregar al joven capital manu-
facturero una mano de obra barata,vse utilizaron los Pl:c:eedlmlentos mas
brutales y la més increible hipocresia * En 1721, se decidi6 fundar en Graz
una manufactura de pafio, “porque cientos de personas pasan hambre y
pasan el tiempo sin hacer nada”. Con objeto de proporcionar la mano de
obra necesaria, s¢ necesitaba “capturar y encerrar’ un numero ¢orrespon-
diente de mendigos que llenaban las calles de la c1uda.d. En 1691.') el Gop(f?]o
Municipal de Amsterdam, a propuesta de los concejales, f:m.ismlera si “no
serfa indicado buscar nn lugar apropiado para [el estabh?c.l}mento de} una
bilanderia, donde podiia emplearse a las jovenes permitiéndoles proveer
a sus necesidades, ast como a otras personas que s¢ acostumbran a Ia m§nd1-
cidad y a la ociesidad.” Como algunos comerciantes deseosos de finan-
ciar fabricas de hilados de lana ofrecieron cogdlmones ‘fa}rorables Y los
concejales consideraron que se trat:aba, de una “alta y ctistiana obra”, se
otorgd al alcalde los poderes necesarios para pasar a la rea.hz’ac;on del asun-
t0.2° Sombart ¥ cita numerosos casos en que el Estado obligé a la ppblacmn
a realizar un verdadero trabajo forzado en las manufacturas, especialmente
en Espafia, Francia, Holanda, Alem.ar}la, szal, Austria y, nai:curﬁlmen]te,
Inglaterra. En los paises donde subsistia la servidumbre, se obligaba a los
siervos a trabajar en las manufacturas, sobre todo en Rusia en la manu-
factura de cobre de Tula. .

El desarrollo de la manufactura no suprime todavia el trabajo manual
en tanto que medio de produccién preponderante en la mdustrlfx: la ma-
yor parte de los gastos del capital manufacturero consiste tloda}fla} en gas-
tos de salarios, Sin embargo, la manufactura s desarl.“clla mas rapidamente
en aquellos sectores donde se multiplican las instalaciones de aparatos cos-
tosos. Durante el siglo xvirr, en Reims y Loy}wers, IPlllares de o!areros se
agrupan ya en manufacturas cuya construccién habia costado cientos de
millares de libras.* . .

- Leyden, el primer centro textil de Buropa en el siglo xvi, ve desarrollar-
se las manufacturas gracias a la ntilizacién en gran escala de los bataqes.
Pero esta utilizacién solo es beneficiosa si se emplea una mano de obra ju-

- venil o femenina. Y de ahi que los empresarios organicen verdaderas expe-

diciones hasta en el pals de Lieja para reclutar esta mano de obra,®

* Yz en farte di lana, 1a industria de la lana f!orentin’a en el siglo XIv, donde el
asalariado estaba lgado al patrén por deudas, se implantd toda.ulna leglsl.amén para
obligar al suministro de sobretrabajo. Una ley de 1371 pr_ohlgna .espec:almente a
aquél reembolsar su deuda en dinero; debfa hacerlo ep fr@dajo ) TE C A
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Creacién del proletariado moderno

Paralelamente a esta ampliacién del campo de accién del capital, que pasa
resueltamente a la esfera de In produccién, a partir del siglo Xvi empieza a
constituirse una nueva clase social, que en la pequefia sociedad mercantil
de la Edad Media solo estaba presente bajo los rasgos de algunos criados
desarraigados, que erraban de ciudad en ciudad. Esta clase habia nacido
de la reduccion de los séquitos de los sefiores feudales, resultado de sz em-
pobrecimiento bajo los embates de la revolucién de precios, Habia nacido
de la decadencia del artesanado urbano, desde que los mercaderes-empresa-
rios comenzaron a hacer sus pedidos en el campo, Su desarrollo se vio ace-
lerado por las profundas transformaciones en el campo que todavia reu-
nia la mayor parte de los productores: la agricultura.

En la aldea medieval las tierras de los campesinos estaban desmembradas
en numerosas parcelas. Para poder trabajar sobre estas parcelas, los cam-
pesinos debian tener libre acceso a las tierras que las separaban. Este libre
acceso estaba figado al derecho de respigueo y de rastrojo, al de pastoteo,
a la reserva de tierras para Jas nuevas familias y a la rotacién forzosa de cul-
tivos todos ellos indispensables para la estabilidad de wna economia rural
fundada en la rotacién trienal de cultivos y marcada con el sello de Ia pri-
mitiva comunidad campesina.®* Al mismo tiempo, las tierras comunales
ofrecian fuentes gratnitas de pastoreo para el ganado, madera para lefia
y para la construccién, et

A partir del siglo xv, a pesar de numerosos edicios y leyes gubernamentales
que se openen a esta evolucién, los propietarios agricolas ingleses comien-
zan a repartir las tierras comunales y a reunir las parcelas de los granjeros
con objeto de constituir granjas de una sola pieza. Este movimiento se ve
favorecido sobre todo por la répida alza que, desde mediados del siglo xv
experimenta el precio de la lana, alza que hace de la crianza de corderos
una actividad més beneficiosa para los sefiores que el cultivo del suelo.®
Pero Ia préctica de los encercamientos, de Ia construccién de cercas alrede-
~dor de los campos, sigue siendo muy fragmentaria hasta el siglo xvim.

A partir de este siglo, tal préctica se ve precipitada por una revolucién
del propio modo de produccién agricola: la supresion de los barbechos ; el
paso del sistema de la rotacién trienal al cultivo peritdico de la alfalfa,
nabos, plantas forrajeras restauradoras de la productividad del suelo. Se
trata ahora de un sistera clentifico de agricultura, originario de Flandes
y Lombardia que, después de numerosos tanteos, comienza a generalizarse
en Inglaterra hacia esa época.®® La sobreproduccién agricola aumenta gran-
demente. Los propietarios agricolas, deseosos de acaparar este sobreproducto,
modifican el sistema de arrendamiento y pasan del arrendamiento enfitéutica
(que garantiza a las familias campesinas la conservacién del arrendamiento

durante un siglo) al sistema llamado tenance at will o “arrendamiento bre-

ve”, que supone una modificacién del arrendamiento cada nueve afios como
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méximo.? ’
- Il resultado de todo ello es un gran awnento de la venta agricola, que

.

acelera la expropiacién de los campesinos pobres y acompaiia el movimiento
de los encercamientos, favorecido también por el hecho de que, con 1a des-
apaxicion del sistema del cultivo trienal, la diseminacion de las parcelas
se hacla oncrosa para quienes las explotaban, Hacia 1780 este movimiento
habia conducido en Inglaterra a la casi liquidacion de la clase de los cam-
pesinos independientes, sustituida por grandes arrendatarios capitalistas que
trabajan con mano de obra asalariada. Aunque en menor medida, en los
siglos xvir y xvur se produce también en Francia un movimiento andlogo
de reparto de las Herras comunales®® Este movimiento recibié un gran

impulso de la revolucién francesa. En Alemarda Occidental y en Bélgica

asistimos a una evolucion paralela a la de Francia.

Las transformaciones econdmicas que entre los siglos XvI y Xvir crearon
en las cindades una masa de productores separados de sus medios de pro-
duccion, venian acompafadas, pues, de transformaciones que dequseian
en la practica a una parte de Jos campesinos de la tierra como medio de
producir su subsistencia. Asi aparecié el proletariado moderno. He aqui
cbmo los empresarios de Leyden caracterizaban a esta _clase en el siglo xvi:

“Gentes pobres y necesitadas, muchas de las cuales tienen a su cargo mu-
jeres y varios nifios, y que s6lo poseen aquello que pueden ganar con el
trabajo de sus manos.”?

Los antepasados de este proletariado fueron ya caracterizados en 1247
como ceux... ki waignerent deniers a leur bras e a leur force,1f° los
que ganan dinero con la fuerza de sus brazos. Y todavia en nuestra época,
cuando entre los pueblos retrasados se repite el proceso de formacion del
proletariado, se dice de los pescadores de Malasia que no poseen las redes
con que pescan (los medios de produccién}: “No poseen na}(’ia; no hacen
més que ayudar a los demds.”** En otras palabras: la separacién de los pro-
ductores de sus medios de produccion crea una clase de proletarios que solo
pueden subsistiv alquilando sus brazos, es decir, vepdaendg su fuerza de
trabajo a los propietarios del capital, lo que permite a éstos apropiase
de la plusvalia producida por aquélios.*

La revolucidn industrial

Para que el capital pueda penetrar en la esfera de la produccion, es pre-
ciso que la industria se encuentre colocada bruscamente ante un mercado
no ya estable sino ampliado, a fal grado que parece estar listo para absorber
una produccion constantemente incrementada. La introduccion del magui-
nismo en la industria y en el sistema de transportes, y el consiguiente envi-

* “El andlisis corriente de la condicién de asalariado resalta como carfeter esen-

cial que ¢l trabajo estd en &l separado y desprovisto de la propiedad de los mefil()g
. : - ’

de produccién, y funda en este rasgo Ia diferencia con las condiciones opuestas,”10?
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tecimiento del precio de los productos de la gran fibrica, crearon este met-
cado y sellaron el trinnfo definitivo del modo de froduccion capitalista.

Durante milenios, las dos Unicas fuentes de energia a disposicion del
trabajo fueron la propia energia del hombre y la energla de los animales
domésticos. La antigiiedad supo construir una primera miquina capaz de
explotar otra fuente de energia: el molino de agua. En las minas romanas,
se utilizaron con fines de drenaje el tornillo de Arquimedes y la bomba de
agua de Ctesibius.® Sin embargo, no llegaron a extenderse ampliamente
a la agricultura, La Edad Media hereda estas méquinas y a partir del si-
glo x las generaliza, dando asi un importante impulso a la productividad
del trabajo; mds tarde, recibe de Oriente el molino de viento.*

A partir del siglo xv, una larga serie de pequefios inventos y mejoras téc-
nicas transforman progresivamente estas maquinas que continfian utilizan-
do el agua como principal fuente de energia. Se construyen molinos para
{abricar papel; molinos para hacer funcionar los martinetes de fragua; mo-
linos para manufacturar seda; molinos de bomba en las minas; bata-
nes; molinos para serrar madera, etc.'® Sombart enumera unos veinte ti
pos de molinos diferentes que datan de esa época.'®®

Pero mientras las condiciones econémicas y sociales no favorecen un
flujo masivo de capital hacia la produccién industrial, los perfeccionamien-
tos téenicos solo se aplican esporddicamente. Como habiamos sefialado an-
teriormente, durante esta época los progresos mas considerables se realizan,
sobre todo, en las minas y Ja metalurgia. En efecto, es en las minas donde
se desarrollaron los primeros tipos de ferrocarriles para facilitar el trans-
porte del carbén.*® El primer alto horno se construye en el siglo xv.*** Pero
mientras estos altos hornos utilizan como combustible la madera, su des-
arrollo se ve frenado, En 1777, el empleo de la miquina de vapor en la in-
dustria carbonifera trastorna radicalinente el proceso de produccion. Per-
mite un répido aumento de la produccién de carbén y una baja de precios
que abre el camino a la utilizacién de los cokes como carburante de los al-
tos hornos. Algunos afios més tarde, hacia 1785, la fabricacién de hierro
por ¢l procedimiento del colado trastorna a su' vez ese proceso de produc-
cién. En Inglaterra, de una produccién de hierro que hacia 1750 oscilaba
entre 12 y 17,000 t. anuales, se pasa a 68,000 t. en 1788, 244,000 t. en
1806 y 455,000 t. en 1823108

La utilizaciéon de la fuerza energética del agua en el batin y molinos y,
sobre todo, la invencién del telar mecénico, transforma la industria ‘textil.
Al mismo tiempo, €l impulso del comercio maritimo de Liverpool abre
en Lancashire mercados de ultramar que parecen ilimitados. Gon ayuda de

* En China, a partir del siglo v, los molinos de agua se emplearon en gran escala
para la agricultura, Como en Europa occidental, estos fueron también monopoliza-
dos por los ricos propietarios y por los templos, reforzando asi la explotacién de los
campesinos, En Europa, constituyen el origen de las “banalidades”, cargas suple-
mentarias impuestas a los campesinos que pueden hallarse también en China.
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nuevas méguinas, los fabricantes de textiles producen sus pafios a precios mu-
cho més bajos que el artesano y el trabajador a domicilio, lanzindose a la
conquista de ese inmenso mercado. El capital rompe primero las barreras
aduaneras interiores, reliquias del pasado feudal: en 1776, por la constitucién
de los Estados Unidos; en 1795, en Francia; en 1800, en el Reino Unido;
en 1816, en Prusia; en 1824, en Suecia-Noruega; en 1834, por la creacion
del Zollverein en Alemania; en 1835, en Suiza; en 1850, en Rusia y Aus-
tria-Hungeia. Mas tarde se lanza al mercado mundial. Las exportaciones
briténicas de tejidos de algodén pasan de 5,915 libras esterlinas en 1679
y 45,000 en 1751, a 200,354 en 1764, 19,000,000 en' 1830, 30,000,000 en
1850, y 73,000,000 en 1871.'0°

La industria del hierro y del carbon encuentra inmnensos mercados nue-
vos en la construccién y en la alimentacién de las maquinas de vapor. A
partir de 1825, la construccion de ferrocarriles generaliza esta marcha triun-
fal del maquinismo y del medo de produccién capitalista, Al unir intima-,
mente la ciudad con el campo, facilitan la penetracion de las mercancias,
producidas a infimo precio por la fabrica hasta los més alejados rincones
de todos los paises. Al mismo tiempo, durante més de medio siglo la cons-
truccion ferroviaria misma representa el principal mercado para los pro-
ductos de la industria pesada (catbén, acero, productos metaltirgicos, ete.),
primero en Gran Bretafia, mds tarde en el continente europeo y finalmente
en Aménica y en todo el mundo,

Particularidades del desarrollo capitalista en Europa occidental
En Ja produccién simple de mercancias, el productor, duefio de sus medios
de produccién y de sus productos, sblo puede vivir vendiendo estos productos
con objeto de adquirir medios de subsistencia. En la produccién capitalista,
el productor separado de sus medios de produccién no es ya duefio de los
productos de su trabajo y sélo puede vivir vendiendo —transforméndola
en mercancia— su propia fuerza de trabajo, a cambio de un salario que le
permite adquirir esos medios de subsistencia, El paso de la produccién sim-
ple de mercancias a la produccién capitalista propiamente dicha se carac-
teriza, pues, por dos fenémenos paralelos: la transformacin de la fuerza
de trabajo en mercancia, por una parte; la transformacidn de los medios de
produccién en capital, por otra.* Estos dos fendmenos concomitantes nunca
se produjeron en gran escala con anterioridad a su aparicién en el siglo

# Esto es lo que no parece comprender el profesor Sol Tax, que titula su ohra
sobre: la comunidad guatemalteca de Panajachel Penny Capitalism, “El capitalismo
de los centavos”. Examina las razones de esta definicién y las eneuentra sobre
todo en el “habite mental” de los habitantes de Panajackel de buscar el “méximo
de ingresos”, En realidad, estamos en presencia de una tipica pequefia sociedad mer-
cantil, donde ni la tierra, ni la fuerza de trabajo se han convertido précticamente
en mercancias. 11
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=1 ¥, sobre todo, en el siglo xvir, en Buropa occidental, principalmente
en Gran Bretafa,

3in embargo, el propio capital, bajo sus formas primitivas de capital usu-
rario y capital mercautil, no era exclusivo de la civilizacién occidental.
Numerosas civilizaciones que han conocido un estadio avanzado de la pro-
duccién simple de mercancias vieron extenderse ampliamente este. capi-
tal: la sociedad antigna; la sociedad bizantina; el imperio de los Mogoles en
la India; el Imperio del Islam; China y Japén, para citar sblo las mas
importantes. El tmpulso cuantitative del capital en estas sociedades no era
mferior al que conocid en la Buropa occidental medieval,

A mediados del siglo xtv, el rey de Inglaterra Eduardo m vecibi de las
compafifas florentinas Bardi y Peruzzi un total de 1,365,000 florines.*'* Antes
de la aparicidn de los Fuggers, eran éstas dos de las familias burgnesas més
ricas de Occidente. Ahora bien, hacia la misma época un grupo de merca-
deres Karimi (yemenitas) que acabaron monopolizando €] comercio de es-
pecies con la India en el Egipto de los Mamelucos, adelantaron a los nota-
bles de Damasco 700,000 dirhams de plata, y 400,000 dinars de oro al rey
del Yemen (monedas que contienen mds cantidad de metal puro que las
europeas de esa época).*? En los siglos @ vy x, en el apogeo del imperio del
Islam encontramos varios mercaderes de Basrah que poseen una renta anual
de mds de 1,000,000 de dirhems. Un joyero de Bagdad, Thn-al-Jassas, sigue
siendo un hombre rico después de habérsele confiscado 16,000,000 de dinars
oro.'** 144 a, de C., el principe imperial Hsio, de Liang, morfa en China
dejando una herencia de 400,000 catties de oro (un cattie es aproximada-
mente 600 gramos).*** ;Por qué esa acumulacién de capital usurario y
mercantil no dio origen al capital industrial en esas diferentes civilizaciones?

No se trata tampoco de que en estas civilizaciones precapitalistas hayan
faltade las formas de orgamzacién intermedias entre el artesanado propia-
mente dicho y la gran fbrica (el Verlagsystem comerciantes que financian
a los artesanos), la industria a domicilio y la manufactura, En Bizancio,
desde la época del emperador Justiniano aparecen verdaderas manufacturas
textiles fundadas, sin embargo, en el artesanado, y con una mano de obra
~ que, aungue esté concentrada en grandes establecimientos, contintta siendo
propietaria de sus medios de produccién,™** Pero ya hacia el siglo x “los mer-
caderes de seda en bruto aparecian como los capitalistas {més correcto. . .
los empresarios) mds poderosos . . , Los hilanderos, empobrecidos, se habfan
sometido a ellos. Se prohibid a éstos que vendieran la seda trabajada direc-
tamente a los pafieros. Se velan obligados a vender a los mercaderes, asf co-
mo a comprarles las materias primas en cantidad limitada (no mas de lo
que cada uno podia hilar en sn taller). Los mercaderes no podian hacerse
cargo directamente de la hilanderia, al menos en teoria; ‘pero podian, sin
embargo, reclutar trabajadores para ello”.!*®

En el imperio del Islam se produjo un desarrollo de la industria a domi-
cilio y de las manufacturas no menos impresionante. Més de 1,000 trabaja-
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dores estaban concentrados en las minas de mercurio de la Fspafia islamica.
En la célebre ciudad de tejido de pafios, Tinnis, desde el 815 de nuestra
era, la industria a domicilio funcionaba de manera perfeccionada. Los mer-
caderes de pafios contrataban allf hombres y mujeres por salarios de medio
dirkem al dfa."" Algunos siglos antes de nuestra era, China conocié igual-
mente el desarrollo de grandes manufacturas mineras y metaldrgicas que

- emplearon mano de obra servil. Surgieron ricos empresarios, especialmente

en la metalurgia del hierro y el cobre, y en la explotacién del mercurio y
cinabrio.'*® M4s tarde, a partir de la dinastia de los Ming, las manufacturas
de porcelana y la industria textil a domicilio recibieron un gran impulso.*®
Lo mismo ocurrié en la India durante todo ur milenio, Y, sin embargo, la
coexistencia de esas formas de empresa modernas con una gran acumitla-
cién de capital-dinero no permitié el desarrollo del capitalismo industrial.

La produccién mercantil simple es ya una produccién de mercancias.
Pero la mayor parte de las veces es una produccién de mercancias en
medio de una produccién de valores de uso, Mientras la aplastante mayorfa
de la poblacién no participe, o participe muy poco en ella, esta produc-
cién de mercancfas tesulta necesariamente limitada, El gran comercio
conserva fundamentalmente el cardcter de comercio de lujo. Ante los es-
trechos limites de este mercado, el capital encuentra salidas méas benefi-
ciosas que la inversién productiva. Esto, por otra parte, explica el hecho
de que en Bizancio, el Islam, China y la India, las manufacturas e indus-
trias a domicilio son casi exclusivamente para los sectores de lujo, si no
trabajan por encargo del Estado.

La penetracién de la economia monetaria en la economfa campesina,
consecuencia de la transformacién de la sobreproduccién agricola de renta
en especie a renta en dinero, permite en Europa occidental un conside-
rable aumento de la produccién de mercancias, creando asi las condiciones
para el nacimiento del capitalismo industrial, Ahora bien, fuera de Europa
occidental, no existe ningtin lugar donde la sobreproduccién agricola haya
podido revestir en forma duradera el aspecto de renta en dinero. El im-
puesto en especie predominaba en el imperio romano y en Bizancio.®® Y
s en el imperio del Islam el impuesto sobre las tierras se pagd bajo los
Abasidas en parte enespecie y en parte en dinero, poco tiempo después
fa renta en especie volvia a ser preponderante y continuaba siéndolo hasta la
época turca.™™ En la India, salvo en el siglo xvr, durante un breve perfodo
de prosperidad bajo los Mogoles, la renta de las tierras se pagb general-
mente en especie. En China, la renta-impuesto en dinero, que hacia fines
del siglo xv, bajo la dinastfa de los Ming, se generalizé durante un corto
periodo, desde la caida de esta dinastfa tomé de nuevo la forma de renta
en especie para convertirse definitivamente en impuesto-renta en dinero
solo durante los siglos xvir y xvmr en China meridional. 122

El maquinismo, lo {inico que permite a la gran f4brica eliminar la com-
petencia de la industria a domicilio y del artesanado, es el producto de la
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aplicacién de las ciencias naturales a la produccién. Exige una, fusién
de Ia ciencia y de la produccién que pide a su vez la bisqueda constante de
una economia del trabajo humano, Ahora bien, en el imperio Romano
¢l predominio del trabajo servil y la presencia de una enorme Tmasa de
pobres no productivos impidieron toda bfisqueda en este sentido.¥ Es cono-
cido el significativo comentario del emperador Vespasiano al rechazar el
empleo de una griia mecénica: “Debo alimentar a mis pobres” 12

n cuanto al Islam, la India, China y el Japdn, se trataba de civiliza-
ciones esencialmente agricalas, donde la irrigacién permitfa el desarrollo
de una agricultura intensiva que a §u vez aseguraba un constderable an-
mento de la poblacién, La competencia de una mano de obra humana
extremadamente barata romperia durante milenios toda tentativa de intro-
duccién de méquinas en el artesanado. Y al mismo tiempo, debido a las
necesidades de la irrigacién del suelo, el empleo productivo de la energia
hidrAulica para fines no agricolas, causa del lento progreso del maquinismo
en la Europa de los siglos x1mu al xvm, se vio en esas civilizaciones agricolas
fuertemente restringido,**

En la Buropa occidental, desde el siglo x al xvin Ja acumulacién de
capital-dinero, capital usurario, mercantil y comercial se realizd6 en ma-
nos de una clase burguesa que se emancipaba progresivamente de la tu-
tela de las clases fendales y del Estado y que acabé incluso sometiéndolo
y haciendo de 6] un instrumento para acelerar en su provecho esta acumu-
lacién. Su constitucién como clase, con una conciencia clara de sus inte-
reses, se realizb en las comunidades libres de la Edad Media, donde la
burguesia hizo su aprendizaje de la lucha politica. A partir del siglo xv
la constitucién de los Estados centralizados modernos no resulta de un
aplastamiento sino, por el contrario, de una nueva elevacién de la burgue-
sia urbana, que rompe el estrecho marco de la politica comunal para

* En preciso afiadir el desprecio general hacia el trabajo manual, desprecio

engendrado por la esclavitud y formulado en forma impresionante por Jenofonte.

(“Econémica”): “Las artes que los hombres llaman vulgares son generalmente despre-
ciadas y menospreciadas por los Estados, y justamente. Estas artes arruinan completa-
mente el cuerpo, tanto de los trabajadores como de los dirigentes. .. Y cuando los
cuerpos de los hombres estin nerviosos, las almas enferman. Y esas artes vulgares
implican wna ausencia fotal de ocios ¢ impiden ‘a los hombres llevar una vida social
y civica” Esta dltima observacién es, por lo demds, muy pertinente.

*# “Petas instalaciones (molinos de agua e industrias de moler automAticas), que
constituyen una importante fuente dc ingresos para las grandes familias lalcas y
los monasterios importantes, se multiplicaron en la época de los T'ang {jes decir,
cuatro o cinco siglos antes que en occidente!] en el momento en que también se
desarrolla la propiedad de tierras, La administracidn imperial tuve que luchar contra
este nuevo abuso, porque las ruedas de los molinos obstaculizan 1a corriente y hacen
perder una parte del agua de la irrigacin, Ademas, provocan un depbsito de lodo
en los canales, Por estas razones, una legislacion especial fimita ¢l uso de los mo-
linos a ciertos perfodos del afio”, El autor cita decretos y textos del siglo vim relati-
vos a la limitacién y a la destruccién de los molinost2%
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hacer frente como estado llano a las antiguas clases dominantes a escala
nacional (Espafia, Rusta, y en parte la Austria de los Habsburgo, son a
este respecto excepeiones interesantes, lo cual es significativo para la histo-
na ulterior del capitalismo en esos paises).

A la inversa, en las otras civilizaciones.precapitalistas el capital queda
constantemente sometido a la arbitrariedad de un Estado despdtico y todo-
poderoso. En Roma Ia nobleza agricéla es la que, gracias al botin de sus
guerras de rapifia, acaba por someter totalmente al capital libre del mundo
antiguo® En la India antigua los monopolios de Estado hicieron del
propio rey el principal banquero, manufacturero y comerciante al por mayor.
Restovtzeff hace notar que en Roma el fisco imperial es ya el principal
usurero.¥2 En Bizancio, donde el tesoro imperial concentra en sus cofres
Ja mayor. parte del capital disponible, el predominio de las manufacturas
del Estado es tan conocido como la despiadada fiscalizacién que aplasta
a la produccién artesanal e industrial bajo el Islam.** En China, bajo
cada dinastia sucesiva, el Estado se esfuerza en monopolizar sectores indus-
triales enteros.**® ' '

En todas estas sociedades la burguesia naciente conoce una extrafia vida ,
ciclica. Cada nueva fabulosa acumulacion de beneficios es seguida de bru-
tales confiscaciones y persecuciones. Bernard Lewis observa que incluso las
ciudades isldmicas de la Edad Media sdlo conocen una existencia efimera,
con una prosperidad que apenas rebasa la duracién de un siglo y a la que
sigue una larga y despiadada decadencia.™® El miedo a la confiscacion de
capitales obsesiona en todas estas sociedades a los propietarios de bienes
muebles. Incita a los burgueses a esconder sus ganancias, a preferir inver-

tirlas en diez pequefias empresas mé&s que en una grande, a preferir el

atesoramiento de oro y piedras preciosas a las empresas pablicas, y la com-
pra de bienes inmuebles a la acumulacién de capitales. En lugar de concen-
tratse, esta burguesia se dispersa en [a misma forma en que dispersa sus
capitales. En lugar de progresar hacia la autonomfa y la independencia,
vegeta en el miedo y el servilismo® “La clase mercantil china, dice
Etienne Balazs, nunca llegd a ser auténoma. .. Los privelegios de los gran-
des negociantes no se logran jamés a pulso, sino que son miserablemente
concedidos por el Estado. Para el mercader y el resto de la misera plebs la
forma de expresar esas reivindicaciones sigue stendo la peticidn, la timida
demanda humildemente dirigida a las autoridades”.’*'*

Sélo en Japén, donde desde el siglo xrv los mercaderes piratas infestan
el mar de China y de las Filipinas, acumulando un capital considerable

* La idea de que en China, al contrario de lo que occuire en la Buropa medieval,
las ciudades estaban sometidas a un estrecho control de los mandarines, mientras
que las aldeas gozaban de una amplia economia administrativa fue, segin Balazs,
genialmente anticipada” por Max Weber. Bl autor parece ignorar que tres cuartos
de siglo antes Marx expresé la misma opinién, y que también caracterizd netamente
la diferencia entre ciudades occidentales y ciudades orientales32 ‘
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mientras la autoridad del Estado se disuelve, la supremacta burguesa co-
meiciante y bancaria sobre la nobleza, més tarde el desarrollo de un capital
manufacturero, permitieron repetir a partir del siglo xvim, con dos siglos
de retraso, ia evolucién del capitalismo en Europa occidental, independien-
temente de éste.®

El predominio del Estado absoluto en las civilizaciones precapitalistas
no europeas, tampoco es una consecuencia del azar. Resulta de las condi-
clones de la agricultura mediante irrigacién, que exige una estiicta admi-
nistracién y centralizacién de Ia sobreproduccién social. Paradéjicamente, el
grado superior de fertilidad del suelo y la mayor expansién de su pobla-
ciém, es lo que ha condenado a esas civilizaciones a detenerse a mitad del
camino de su desarrollo, La agricultura mucho més primitiva de la Europa
medieval no podia soportar el peso de una densidad de poblacién compa-
rable a la-de China o a la del valle del Nilo en las épocas présperas, Pero,
precisamente por esta razén, escapaba ampliamente al control de un Fs-
tado centralizador.®¥

En las ciudades medievales la burguesia resultaba favorecida con rela-
cién a un poder central debilitado, que debia apoyaise sobre ella para
restablecer las prerrogativas perdidas en los comienzos del feudalismo, Al
principio, los progresos de esta burguesta fueron lentos y discontinuos.
Como sus colegas isldmicos, chinos o hindfies, muchos financieros occiden-
tales acabaron viendo confiscada su fortuna por los reyes a quienes ayuda-
ron. Pero a partir del siglo xv1, esta descontinuidad dejé ya de ser regla para
converlirse en excepcidn, Se establecid definitivamente la superioridad de
la fortuna mobiliaria sobre la fortuna inmobiliaria, y con ello la simi-
sién del Estado a las cadenas de oro de la deuda péblica, El camino para
una acumulacién de capital sin trabas politicas estaba libre. El capitalismo
moderno podia nacer,

Estas particularidades del desarrollo econdmico de Europa occidental
{y en cierta medida del Japén) no significan que el nacimiento de la revo-
lucién industrial sélo fuera posible en estas regiones; solamente explican
por qué el modo de produccién capitalista surgid primero en Europa. Més
tarde, la intervencién violenta de Europa en la economia de otras partes

¥ Sin embargo, incluso en el Japén, el comerciante Yodoya Tatsugoro, que habia
acumulado una encrme fortuna durante la era de Kwambuu (1661-1672) vio todos
sus bienes confiscados “porque llevaba una vida demasiade fastuosa® 182

## Es interesante observar que en Africa negra la abundancia relativa de terras,
que permitié la extensién infinita de la agricultura primitiva, resulté una barrera
para ¢l nacimiento de una civilizacién negra, salvo en los valles del Sencgal, del
Niger y del Zambeze.23 Se dirfa, pues, que las relaciones “tierras-agna-poblacién”
permitieron en las viejas civilizaciones asiiticas la combinacién agricole éptima, y &
partir del sigle xv1 la combinacién econdmica éptima en Furopa occidental. Tam-
bién en este terreno se da un asombroso paralelismo entre las condiciones particulares
en que se desarrolla la agricultura en el Japén y en Europa occidental (opuestas a
las del continente asidtico),136
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del mundo destrniria alli los elementos que hubieran permitido un pro-

greso econdmico mas répido, impidiendo o retrasando su crecimiento. El
paralelo entre el Japdn, por una parte, y la India y China, por otra, demues-
ira el papel decisivo que tiene en el siglo xix el mantenimiento o la pérdi-
da de una independencia politica verdadera para acelerar o retrasar la
revolucion industrial * ' ‘

Capital y modo de produccion capitalista

El capital puede aparecer a partir del momento en que existe un minimo
de circulacién de mercancias y de circulacién de dinero. Nace y se desarro-
lla en el marco de un modo de produccién precapitalista {comunidad
campesina, produccién simple de mercancias). Cualesquiera que sean los
efectos disolventes que ejerza. sobre una sociedad tal, estdn limitados por-
que no trastorna el modo de produccién fundamental, sobre todo en el
campo. Lleno de deudas, perseguido por los fiadores o el fisco, el campe-
sino precapitalista encuentra siempre en fa solidaridad de los otros cam-
pesinos un apoyo que le asegura al menos una mezquina pitanza:

“Los ifugaos (habitantes de las Filipinas) son parcialmente capitalistas,
Su riqueza la constituyen los arrozales. Estos se preparan con un gasto
enorme de trabajo, son limitados en superficie y pertenecen a una clase de
hombres ricos... Por un sistema de nsura, los ricos se vuelven més ricos
y los pobres més pobres. Sin embargo, los pobres no son completamente
indigentes, Los jardines de flames no constituyen por definicién una ‘ri-
queza’ ¥ no pueden convertirse en propiedad permanente (de una familia).
Cada cual puede plantar aqui todos los fiames que quicra, y puede, por
tanto, encontrar alguna subsistencia, . ™ ¢

El desarrollo del modo de produccién capitalista implica la generaliza-
cibn de la produccién de mercancias, que se producen por primera vez
en la historia de la humanidad. Esta produccién no se refiere ya solamente
a los artieulos de lujo, a excedentes de viveres o de bienes de consumo
corriente, metales, sal y demdis productos indispensables para la conser-
vacién y ampliacién de la sobreproduccién social. A partir de ahora, todo lo
que es objeto de la vida econdmica, todo lo que es producto es mercancia:
todos los viveres, todos los bienes de consumo, todas las materias pri-
mas, todos los medios de produccidn, asi como la propia fuerza de trabajo.
Al tener cortada toda salida, la masa de los desposeidos que no disponen
ya de sus instrumentos de trabajo, se ve obligada a vender su fuerza de
trabajo para adquirir medios de subsistencia. Toda la organizacién de la
sociedad se construye en forma que asegure a los propietarios del capital
un aprovisionamiento regular y constante de mano de obra asalariada, para

# Ver en ¢l capifule xi1 numerosos ejemplos de regresién econdmica provecada
por el imperialisimo.
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permitir la utilizacién productiva ininterrampida de este capital.
Durante el proceso de su propia formacin, mediante los procedimientos

més arriba descritos, el capital industrial ha originado paralelamente la

formacién del proletariado moderno, Pero al extenderse por el mundo,

el modo de produccién capitalista tuvo necesidad de mano de obra asala- .

riada incluso antes de que las sociedades primitivas con las que se enfrentd
estuvieran lo suficientemente disueltas como para que este proletariado
pudiera constituirse normalmente, La intervencién del Estado, de la Ley,
de la Religion y la Moral, por no decir la de la fuerza pura y simple, permi-
116 reclutar a los desgraciados esclavos del nuevo Moloch, Los colonizadores
del Africa negra y de Oceania repitieron a fines del siglo xx los procedi-
mientos con que sus antepasados negreros reunieron una mano de obra
servil. Pero ahora no se trataba ya de enviarlos mis alli del océano a las
plantaciones del Nuevo Mundo. Ahora esta mano de obra se empleaba
en los mismos lugares donde se reclutaba, en empresas capitalistas agrico-
las, mineras o industriales, para producir la plusvalia indispensable para la
vida del capital.*

La accion disolvente de la economia monetaria sobre las comunidades
primitivas favorecid en todas las civilizaciones la acumulacién primitiva del
capital usurario y del capital mercantil. Pero, considerada en si misma,
no asegura el desarrollo del modo de produccidn capitalista, del capital
industrial,

Por el contrario, la accidn disolvente de 1a economfa monetaria sobre
comunidades primitivas ya confrontadas con el modo de produccién capi-
talista, se convierte' en la fuerza principal para reclutar un proletariado
indigena en las colonias. La introduccién de una capitacion —impuesto
individual en dinero— en regiones primitivas que viven todavia en con-
diciones de economia natural, desarraigh en Africa y en otras partes a
millones de indigenas de sus centres ancestrales obligindoles a vender su
fuerza de trabajo ——{inico recurso que poseen— para obtener dinero. Allf
donde no era absolutamente necesaria para obtener medios de subsistencia,

la venta de la fuerza de trabajo, el Estado capitalista recurridé a esta

mnoderna forma de coaccién para suministrar proletarios a las burguesias
que se constituyen en las colonias. Porque capitalismo y burguesia no se
conciben sin proletariado. Segn Alexander Harmilton, la libertad es la liber-
tad de adquirir riquezas.®® Pero esta libertad sélo puede ser afirmada para
una pequeiia parte de la sociedad a condicién de serle negada a la otra
parte, que sin embargo es la mayoria,

* Ver capftulo rx, pirrafo: “Propiedad agrfcola y mode de produecitn capi-
talista®,
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GAPITULO ¥ -
LAS CONTRADIGCIONES DEL CAPITALISMO

El capital sediento de plusvalia

El propietario de esclavos les distribufa alimento, apropidndose a cambio
del producto de su trabajo. El sefior feudal se apropiaba de los productos del
trabajo gratuito que sus siervos estaban obligados a realizar para él en forma
de corvée. Bl capitalista compra la fuerza de trabajo del obrero por un sala-
rio inferior al nuevo valor producido por el obrero. Bajo estas diferentes
formas, las clases poseedoras se apropian siempre del sobreproducto social,
el producto del sobretrabajo de los productores.

£l contrato acordado durante 1634 en Lieja entre Antoine de Jelly, maes-
tro tejedor, y Nicolas Cornélis, afinna crudamente que éste ganara “la
mitad de lo que trabaje, siendo la otra mitad ganancia del maestro” *

Fl obrero asalariado crea un nuevo valor a medida que va empleando
su fuerza de trabajo para producir mercancias en la fébrica de su patron,
En un momento determinado, habrd producido un nuevo valor exacta-
mente equivalente a lo que cobra como salario. Si en ese momento Cesa
de trabajar, no habrd producido ninguna plusvalia. Pero el patrn no
tiene ningtn interés en que esto sea asi. No quiere hacer beneficencia;
quiere hacer negocio, No compra la fuerza de trabajo para asegurar al
obrero su subsistencia; la compra como compra cualquier otra mercancia,
para realizar su valor de uso® Y el valor de uso de la fuerza de trabajo,
desde el punto de vista del capitalista, es precisamente su facultad de crear
plusvalfa, de suministrar sobretrabajo, m4s alld del trabajo necesario para
producir el equivalente de su salario. Para ser contratado por un patrén,
el obrero deberd trabajar més tiempo del que es necesario para producir
este equivalente. Haciendo esto, creard un valor nuevo, a cambio del cual
&l ya no cobra nada. Crea plusvalia, que es la diferencia entre el valor
creado por la fuerza de trabajo y el valor de la propia fuerza de trabajo.

El fin del capitalismo es la acumulacién del capital, la capitalizacién
de Ja plusvalia. La propia naturaleza de la eirculacién del dinero implica
este fin. El capital industrial persigue esta acumulacién en forma mucho

* Los apologistas de la esclavitud no han dejado de subrayar la analogia entre
esta emajenacion cotidiana, semanal, mensual, de la fuerza de trabajo, y la enaje-
nacién perpetua que constituye la esclavitud: “Con tal de que los derechos inaliena-
bles (1) del hombre sean salvaguardados, el que un hombre abandone a ofro, incluso
para toda su existencia, el irabajo que todos los dias el obrero presta a su pairdn,
@ su amo, no repugna esencialmente a la justicia y a la razdn”, escribla en 1742 ¢l
capitn holandés Elisa Joannes?
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mas insaciable todavia que el capital usurario o mercantil. Produce para
un mercado libre y anénimo, dominade por las leyes de la competencia, En
este mercado, €] no es el Ginico en ofrecer sus productos a posibles clientes,
Bajo el régimen de competencia, cada industrial intenta acaparar ung
parte del mercado que sea lo mas amplia posible, Pero, para conseguirlo,
tiene que bajar los precios. Y no hay més que un medio de bajar los
precios de venta sin poner en peligro las ganancias: reducir los precios
de costo, ¢l valor de las mercanclas, abreviar el tiempo de trabajo social-
mente necesario para producirlas, producir mds mercancias en wn mismo
periodo de tiempo.

“Ya el afio pasado, la ampliacién de la empresa, que sélo ha durado
unos rmeses, permitid mantener los beneficios de nuestros negocios de
cemento al nivel esperado, a pesar de que la competencia ha hecho bajar
considerablemente el precio del cemento. Esta experiencia nos refuerza
en la decisién de compensar la creciente caida de precios que prevemos
por un aumento de la masa de nuestros productos”, proclama orgullosa-
mente el informe anual de una fibrica de cemento alemana, en el
siglo XIx.

Para incrementar asi la produccion, es preciso desarroilar las herramien-
tas, racionalizar el proceso de produccién, mejorar la divisidn del trabajo
en el interior de la empresa. Todo eso exige el aumento del capital. Pero, en
ltima instancia, cl aunento de capital solo puede proceder del aumento
de la plusvalia capitalizada, Bajo el aguijén de la competencia, el modo de
produccién capitalista se convierte asi en el primer modo de produccién
en la historia de la humanidad cuya finalidad esencial es, evidente-
mente, el aumento ilimitado de la produccién, la acumulacién constante
del capital, por la capitalizacién de la plusvalia producida durante el
propio proceso de la produccion.

La sed de plusvalia del capitalista no es la sed de valores de uso y de
lujo de las antiguas clases poseedoras; sblo una restringida fraccion de la
plusvalia es consumida improductivamente para asegurar la existencia del
capitalista. Es una sed de plusvalia capitalizable, una sed de acumular
capital:

“Todo ese sistema de apetitos y valores, con su deificacién de una vida

que consiste en acaparar para acumular, y acumular para poder acapa-
rar mejor”.? '

No hay en esta sed nada de irracional ni de mistico, Las antiguas clases
poseedoras, que se apropiaban del sobreproducto social esencialmente en

forma de valores de uso, tenfan segura tal apropiacién mientras subsis-

tiera el edificio social basado en esta forma particular de explotacion.
Solo podian verse afectadas por cataclismos naturales, guerras o revo-
luciones sociales, contra los que intentaban prevenirse mediante la cons-
titucién de grandes reservas. La forma predominante bajo la que aparece
primeramente ¢l capital en la historia —capital usurario y mercantil
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se caracieriza por esa misma bisqueda de estabilidad y seguridad. Fs sig-
nificativo que las compras de rentas efectuadas por los burgueses de Ia
Edad Media se estipulen en forma tal que puedan asegurar réditos esta-
bles, cualesquicra que sean las fluctuaciones de la moneda o de los precios.*
El avaro, el tipo cldsico de burgués en la época histérica de la acumulacién
primitiva de capital-dinero, se ve perseguide por idéntica sed de seguridad:
No es el rendimiento de su capital lo que le inspira temor, sino su
existencia,

Pero con el capitalista propiamente dicho, con el empresario capitalista,
ocurre algo distinto. Al realizar negocios para un mercado anénimo, des-
conocido, no delimitado, el riesgo y la incertidumbre dominan sus empresas.
Hoy ha tenido éxito con un negocio; mafiana puede fracasar con una
segunda empresa. No es solamente la competencia, sino el hecho mismo
de la produccién libre de foda reglamentacién social global* 1o que da a Ja
empresa capitalista este caricter de incertidumbre y obliga al capitalista
a buscar la méxima ganancia en cada negocio particular, ante el peligro

. permanente que amenaza al conjunto de sus empresas,

El propictario de tierras, el pequefio productor mercantil, el comprador
de rentas agricolas, encuentran en la seguridad de sus ingresos una razén
suficiente para mantener sus empresas en lfmites dados. La incertidumpre
de la ganancia capitalista implica, por el contrario, la necesidad de una
constante expansién de los negocios, que a su vez depende de una acumu-
lacion méxima de capital, de una realizacién méaxima de beneficios, Asi
se va dibujando la imagen del capitalista, de cuyo antepasado medieval
Georges Espinas ha trazado un retrato magistral:

“Realizar el méximo de ganancias pagando el minimo de salario; extraer
el maximo rendimiento de los fabricantes (productores) pagindoles lo
menos que se pueda; o incluso robdndoles lo més posible; atraer, aspirar,
chupar en algin modo todo lo que pueda del dinero que legitimamente
deberfa ir a los pequefios patronos (productores) por el trabajo que sblo
¢l puede proporcionarles y que ellos ejecutan sélo para &), tal es eviden-
temente el objetivo constante de los esfuerzos del empresario ‘capitalista’
en su mayor provecho y en el mayor detrimento de las gentes que emplea:
como una arafia en el centro de su tela, Para ejercer este “laborioso”
sistema todos los medios son buenos y todas las circunstancias le son favo-
rables; sabe sacar partido de todo; engafia sobre la materia, rompe los
mercados y roba de los salarios; el dinero de los demds, eso son los ne-
gocios”.®

% Semejante reglamento vale para todo ¢l artesanado precapitalista, e incluso para
los principios del Verlagsystem (trabajo en comandita) en varios paises. En Carintia
y en Siria, a mediados del siglo xv, “el duque Pederico I regula de nuevo la via a
seguir para el hierro, fija los precios y los impuestos, limita el nimero de fraguas
¥ la cantidad de hierro de la que puede disponer cada mercader, y regula los con-
tratos (los Verlige}”,s
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La prolongacién de la jornade de trabajo

Sed de plusvalia es sed de sobretrabajo, de trabajo no pagado, més alla
del trabajo que produce el contravalor de los medios de subsistencia, para
obtener més sobretrabajo, los capitalistas pueden ante todo prolongar la
jornada laboral al mAximo, sin aumentar el salario cotidiano. Si se presume
que el obrero produce en cinco horas el equivalente de su salario, la plg-
longacién de la jornada de trabajo de diez a doce horas sin aumento de
salario incrementars el scbretrabajo en ecinco o siete horas por dia, s
decir, en un 40%, Esta forma de aumento de la plusvalia se ha denomi-
nado aumento de la plusvalia absoluta.

En toda sociedad donde, tanto para los productores como para los explo-
tadores, la apropiacion de valores de uso constituye el objetivo f}tndamental
de la produccién, la extension constante de la jornada de trabajo resultaba
una empresa absurda. La limitacion de las necgsildades. y los mercados
impone un Jimite no menos estrecho a la produf:moln. Mientras la esclavi-
tud antigua era una esclavitud patriarcal, en territorios que se bastaban por
si mismos, la suerte de los esclavos era muy soportable y en el ffondo poco
diferente de la de los parientes pobres de la familia feudal, S.c’)lo cuando
la esclavitud antigua se convirtié en la base de una produccion para el
mercado, se generalizd el trato barbaro de los est;laYos.' o

En la Edad Media la legislacién comunal limitaba estrictamente el
tiempo de trabajo de los artesanos. Generalmente se encuenra en esa
época, ademés de la prohibicién del trabajo nocturno, el paro del tx;aba]o
para numerosas fiestas religiosas (aniversarios de los santos) y en épocas
fijas del afio. Partiendo del estudio del derecho urbano de la pequefia
ciudad de Guines, en Artois, Georges Espinas calcula que en esa epoca
el nfimero de dias laborables por afio era de 240." Durante €l siglo xv1, en
las minas de Baviera habfa de 99 a 190 dias festivos al afio.® Hue llega
a la conclusién de que en el siglo xv, tomando en cuenta los NUMEIos0s
dias festivos, Ia media de la semana de trabajo en las.mmas era de 36 horas.

Pero desde que nace la empresa capitalista comicnza 2 desanlroliame. un
esfuerzo incesante para prolongar la jornada de trabajo. A partir del siglo
XIv surge en Bretafia una legislacton dlng}c’lal a Pl‘OhlblI'.laS jornadas de
trabajo demasiado cortas. La literatura b.nt_amci de los siglos lxvu y Xvil
esta llena de quejas referentes a la “ociosidad” de ‘los obreros que, “‘si
ganan en cuatro dias lo suficiente para comer durante toda la semana,
no vuelven al trabajo los tres dfas siguientes”. Todos los grandes bsurlguesee.s
participan en esta campafia: el holandt?s jear} .de ‘.Nﬂt, amigo de: gl?l?zat’
William Petty, el padre de la economia politica mgl.esa cl’as.lca, 0 etr s
que habla de] “pueblo holgazén”, etc. Sombart llena siete paginas con citas
anlogas de la época.t? . . ’

Cuando €l modo de produccién capitalista atraviesa los océanos y pe-
netra en nuevos continentes, comienza a chocar con la misma resistencia
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“natwal de los trabajadores frente a la prolongacién de la jornada de tra-
. bajo. En los siglos xvii y xvi, la prensa de los virtuosos colonos Ppuritanos

de América del Norte rezuma quejas contra “la cavestia del trabajo. ..
contratia a la razén y la equidad”. “Son los pobres quienes hacen a los
ricos”, afinna ingenuamente el New York Weekly Journal. En 1769 la
Maryland Gazette se queja de que “el salario de u dia permite a los obre-
ros tres dias de intemperancia”? :

“En los siglos xvat y xvn los ataques contra el Iujo, el orgullo y la. pereza
de los asalariados ingleses son casi iguales a los que se dirigen hoy contra
los indigenas de Africa”*

Alfred Bonné hace notar la extrafieza de los observadores occidentales

ante los miserables drabes que prefieren ganar una libra esterlina al afio
como pastores, antes que ganar 6 libras al mes como proletarios de f4bri-
cas.* Audrey I, Richards observa la misma repulsién entre los negros de
Rodesia: ,
" “A hombres acostumbrados a trabajar de % a 4 lioras diarias en sus
reservas tribales, se les pide que trabajen 8 a 10 horas bajo la vigilancia
de los Blancos, en grandes plantaciones o en grandes empresas industriales”, '
- Bastaba, sin embargo, con aprovechar la inmensa mano de obra desarrai-
gada y sin trabajo, producida por los trastornos sociales y econémicos de
los siglos xv al xvm, para ejercer una presién sobre los salarios que hiciera
descender a éstos por debajo del minimo vital De esta manera, la bur-
guesia podia ir de triunfo en triunfo en esta “lucha contra la oclosidad
del pueblo”,

Fn el siglo xvm encontramos en Inglaterra una jornada de trabajo
normal de 13 a 14 horas' En 1747 la jornada de trabajo de las hilande-
rias inglesas de algodén es de 75 a 80 horas; de 72 horas en 1797; y de
74 a 80 horas en 1804.3" Como los salarios han descendido tanto que cada
dia de paro es un dia de hambre, Napoleén resulta mds gencroso que su
minisiro Portalis cuando rechaza la proposicién de este Gltimo sobre la
prohibicién del trabajo en domingo. “Como el pueblo come todos los dias,
se le debe permitir trabajar todos los dfas™,’®

El incremento de la productividad v de la intensidad del trabajo

Pero la plusvalia absoluta no puede aumentarse ilimitadamente. La ca-
pacidad de resistencia fisica de los trabajadores constituye el primer limite
natural. El capital tiene interés en explotar, peto no en destruir la fuerza
de trabajo que representa su fuente constante de sobretrabajo patencial
Mis alla de un limite fisico determinado, ¢l rendimiento del obrero des-
clende répidamente hacia cero,

Por otra parte, desde mediados del siglo xx la organizacién de la resis-
tencia obrera por medio de sindicatos provoca una primera reglamentacién
de Ia jornada de trabajo en el sentido del establecimiento de una duracién
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méxima. Bl limite legal de la jormada de trabajo se fija.pnmero en 62,
después en 10 y finalmente durante el siglo xx, en 8 horas, lpalg rac:aes?;
en varios paises en las1 49 horas por semana, no -sin que la burgu
“ponga el grito en el cielo.” _
POET capi?al recurre entonces cada vez mnds a una segundad fognatdeb :%-
mento de la plusvalia, En lugar de prolongar la jornada ¢ 1ia jo,
intenta ahora reducir el tiempo de trabajo necesario para produelr e lequ.l-
valente del salario obrero. Supongamos que con una jornada de_t1aSb_a]0
de 10 horas, s necesiten cuatro para crear el contravaloz: del salgrllci. bl §§
consigue reducir este trabajo necesatio de cuatro a dos horas, el sobre r211 ad]
se extiende de 6 a § horas, obtenlepdose exactamente el mismo {esu :téi to
que si la jornada de trabajo se hubiera exte’ndldo de 10 a 12 horas. Isto
es lo que se llama el aumento de la plusvalia relativa, . t
El aumento de la plusvalia relativa resulta esencialmente del Inzcremen&o
de la productividad de] trabajo gracias al empleo ’de Duevas méquinas, de
métodos de trabajo més racionales, de una division c)I;il trabajo mas pet-
feccionada, de una mejor organizacién de traba}p, etc.** Ll capitalismo 131—
dustrial ha trastornado la vida econémica més que todos los modos de
produccién del pasado. El descenso de los precios de productos de consu-
mo corriente se expresa claramente en estas cifras:

En 1779 una determinada cantidad de hilo de algoddn néimero 40 cuesta
16 chelines. .

En 1784 ya sélo cuesta 10 ch. [1 peniques.

En 1799 ya sélo cuesta 7 ch. 6 peniques.

En 1812 ya solo cuesta 2 ch. 6 peniques. )

En 1830 ya sdlo cuesta 1 ch. 2.5 peniques.

No menos elocuente es el siguiente cuadro referido a un periodo ligera
mente posterior en los Estados Unidos, donde los trmnfﬂos del maguinismeo
se producen con cierto retraso respecto a la Gran Bretana:

Tiempos de trabajo necesarios para fabricar diversos objetos
{en millares de minutos) :

Trabajo manual Trabajo de maquina

100 pares de zapatos de liombre .. 1859  86.2 }ggg zg
100 pares de zapatos de muger .... 1859 615 e 11'5
100 docenas de cuellos ........... 1855 810 .

* Pyeden compararse estos gritos con la famosa 'exclam_acién dci} ec?_ngm,llsta Sentor:
“La supresién de la tiltima hora de trabajo es la supresidn dfe] enie dlcuz.r baio v los
*% La plusvalia es la diferencia entre el producto de la fuerza | el b ;ba'}; s
gastos de mantenimiento de esta misma fuler:zg, de trabajo, Reun}gn 3 ?aba'o Jcada
res en fibricas, e introduciendo allf una divisibn y una caoperacmnd e tr > Jincluso
vez mnds acentuada, el capital incrementa su productividad (su produccié )
sin tocar los instrumentos de trabajo, y se apropia del producto incrementado,
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12 docenas de camisas .......... 1853 86.3 1894 11.3
100 docenas de botes de mafz .... 1865 65 189¢ 27
25,000 libras de jabén ............ 1839 25.9 1897 1.3

12 mesas ..........o o 1860 338 1894 © 50
50 puertas ..................... 1857 83.1 1835 306
100,000 sobres ................... 1855  26.1 1896 19
transporte de 100 Tn. de carbéu ... 1859 7.9 1896  06%

Reduciende considerablemente el valor de todos los objetos de primera
necesidad, ¢l capital reduce la fraccién de la jornada de trabajo del obrero
en que éste produce el equivalente de su salario. Afiadarmos a esto la. sus-
titucién de productos caros por productos baratos como bienes de consumo
de las clases trabajadoras -——especialmente la sustitucién del pan por la
papa— asf como una deterioracién general de la alimentacidn, la vivienda
y el vestido obreros que facilitan este incremento de Ia plusvalia relativa.

El incremento de la plusvalia absohita puede también resultar de wna
intensificacion del trabajo, que viene a ser en el fondo lo mismo que una
prolongacién de la jornada de trabajo. Se obliga al obrero a gastar en 10
horas de trabajo el mismo esfuerzo productivo que anterionmente efectua-
ba en 13 o 14. Esta intensificacién puede lograrse mediante diferentes pro-
cedimientos: aceleracién del ritmo de trabajo; aceleracidy de la marcha
de las miquinas; aumento del nfimero de maquinas por vigilar (por ejem-
plo, del nimero de telares por vigilar en los talleres textiles), etc.

Es particularmente en la fase mds reciente del desarrollo capitalista,
caracterizada por una “organizacién cientifica del trabajo” (sistemas Taylor
y Bedeaux; trabajo por piezas v por rendimiento; cronometraje, etc.),
cuando la intensificacién del trabajo ha hecho aumentar enormernente la
plusvalia absoluta obtenida por el capital, Georges Friedmann nos ofrece
una penctrante descripeidn de los métodos utilizados a este fin por dos
grandes sociedades francesas de automdviles, Berlict en Lién y Citroén
en Paris: :

“¢Por qué Berliet, a pesar de la espaciosa belleza de sus vestibulos, tiene
la reputacién de ser un presidio? Porque se aplica aht una forma somera
de la racionalizacién tayloriana, donde el tiempo de un demostrador, de un
‘as’, sirve como criterio impuesto a la masa de los trabajadores. Es él
quien fija, cronémetro en mano, la produccién “normal” de un operador.
Situdndose al lado de cada obrero, parece contar lealmente el tiempo nece-
sario para la fabricacién de una pieza. De hecho, si los movirientos del
obrero le parecen poco répidos o incorrectos, le da una leccion y su marca
fijara la norma exigida para of salario de base. .. Afiddase 2 esta vigilancia
técnica la vigilancia disciplinaria de guardas con gorra de visera, siempre
paseando por toda Ja fabrica y que llegan hasta empujar la puerta de los
refretes para asegurarse de que los hombres en cuclillas no estin fumando,
incluso en los talleres en donde o hay ningiin peligro de incendio,

“En Gitroén, los procedimientos son més sutiles. Los equipos son rivales,
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los compafieros se pelean por el uso de los puentes giratorios, de las ma-

quinas perforadoras, de las ruedas neuméticas, de las pequefias herramien-

tas. Pero, para mantener el ritmo, los jefes de bata blanca se hacen insis-

tentes, acuciantes, cordiales, Se dirfa que, al ganar tiempo, el hombre va

a prestarles un servicio personal. Pero estdn ahi, constantemente detrés

del jefe de equipo, que a su vez esti detrds de uno; se alcanza asi una ra-

pidez increfble de movimientos, como en las imAgenes aceleradas de ciertas-
peliculas”,

Este capital hasta tal punto sediento de cada minuto, de cada gesto del
obrero, durante todo el tiempo de trabajo que “le pertenece”, sno es acaso,
la mejor ilustracién de que el beneficio, la plusvalia capitalista, no es
mis que sobretrabajo no pagado del obrero?

Por lo demis, encontramos una asombrosa confirmacién de esta sed
de sobretrabajo en el hecho de que la General Motors pague a sus obre-
ros en los Estados Unidos no por hora, sino por fraccion de 10 minutos
de trabajo efectivamente realizado.?

Daniel Bell resume en forma admirable la revolucién radical que el ca-
pitalismo industrial realizé en la nocién de tiempo: -

“Han existido dos principales formas de tiempo: el tiempo como fun-
cién del espacio; y el tiempo como duracién, El tiempo como funcién
del espacio sigue el ritmo del movimiento de la tierra: un afio es la
elipse curva alrededor del sol; un dfa, la revolucién de la tierra alre-
dedor de su eje. El reloj mismo es redondo; y la hora se presenta en €l
como ¢l movimiento de una recta sobre trescientos sesenta grados en
el espacio. Pero como ya saben los filésofos, los novelistas ——y la gente
comiln y corriente— el tiempo s también ingenuo. He aqui las formas
psicolégicas que resumen las diferentes percepciones: los momentos de
tedio y los momentos vivaces; los momentos de melancolia y los momen-
tos de felicidad; la agonfa del tiempo que no se detiene y del tiempo que
transcurre demasiado répido, del tiempo que se recuerda y del tiempo
sobre el que se anticipa —en suma, el tiempo no como funcién cronoldgi-
ca del espacio sino el tiempo sentido como funcién de una experiencia,

“F] racionalismo utilitario [enfermnismo para el capitalismo industrial] no
conoce mucho del tiempo como duracién. Para & y para la vida industrial
moderna, el tiempo y el esfuerzo sélo estan ligados al ritmo regular, “me-
trondmico”, comparable al del reloj. La fibrica moderna es fundamental-
mente un lugar en que reina un orden en donde el estimulo y la reaccién,
los ritmos de trabajo, provienen de un sentimiento del tiempo y del espacio
mecdnicamente impuesto,

“No es extrafio, pues, que Aldous Huxley pueda afirmar: “Hoy, cada
oficina eficiente, cada fibrica moderna, es una prisidn modelo en cuyo
interior el obrero sufre... por el hecho de ser consciente de estar dentro
de un mecanismo”.?* {El subrayado es mio.] :

En Le Travail en Miettes, George Friedmann muestra el ejemplo de una
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fabrica britdnica. en la que hay numerosas operaciones que se reducen a
una duracidn de menos de un minuto.*** En la fébrica River Rouge, de
Ford, la cadena deja a la mayor parte de los trabajadores menos de dos
minutos para efectuar su operacién.® Los técnicos comienzan a dudar
de la eficacia de este “desbocainiento” ??

Esta imagen de una fabrica moderna que G. Friedmann y D. Bell acaban
de evocar precisa, por otra parte, la estructura jerdrquica de la organi-
zacién del trabajo. Mientras el productor es €1 mismo propictario de los
medios de produccion, no se plantea la cuestién de una “policia de taller”,”
El observar una estricta economia de materias primas redunda en su
propio interés. Cuando la industria a domicilio o el Verlagsysten se gene-
ralizan, se multiplican también las quejas de los empresarios, en cuya
opinidn los productores deterioran, derrochan o roban las materias primas
que se les conffa. Esta es una de las grandes razones que impulsaron la
creacién de las manufacturas, donde esos trabajadores se mueven bajo
la constante vigilancia del empresario.

Este, de simple propietario de dinero y jefe de nna empresa que tiene
por finalidad hacer fructificar ese capital, se convierte a la véz en el
organizador de un proceso de produccién técnica preciso, y en el coman-
dante de una masa de asalariados que tiene que wvigilar. Ya no manda
solamente capitales, sino también mAquinas y hombres,

Para hacerlo eficazmente estd obligado a afinar la organizacién del
trabajo, a introducir escalas intermedias, a agrupar equipos bajo el mando
de jefes, a utilizar capataces y jefes de taller, técnicos e ingenieros. Al
lado de la divisién del trabajo puramente técnica, se desarrolla y perfec-
clona en la empresa wna divisidn del trabejo social, jerdrquica, entre los
que mandan y los que son mandados.**

Mano de obra humana y maquinismo

En ¢l empleo del maquinismo es donde €l capital industrial encuentra
su razon de ser y la fuente esencial de aumento de la plusvalia. El capi-
talismo no introduce nuevas méiquinas con objeto de incrementar la pro-
ductividad del trabajo humano; tal incremento no es ms que un resultado
accesorio de los objetivos que persigue. El capitalismo introduce esas ma-
quinas para reducir sus costos, para vender més barato y vencer a sus
competidores, Pero sélo le es posible reducir los costos con ayuda de las ma-
quinas si los precios de estas maquinas son inferiores a los salarios de los

* “En el estudic de los tiempos el trabajo se divide en elementos del orden del
scgundo o del 1/5 de segundo, mientras que en el estudio de los movimientos se llega
hasta 1/100 o 1/200 de segundo.” 2¢

% Leer el asombroso paralelo que el profesor P. Sargant Florence ha trazado entre
la jerarquia de Ia iglesia, la pirfmide de los rangos militares y la organizacién de las
fabricas modernas.?® Vance Packard lo recogid més tarde.2®
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obreros que la miquina sustituye. El término comfmnente utilizado en
inglés —labour-saving machines (méaquinas para ahorrar trabajo)— sélo
indica imperfectainente la funcién del maquinismo en el modo de produg—
cién capitalista. Para ser comprada por una empresa capitalista, una ma-
quina debe a lo vez economizar trabajo humano y producir gananclas; debe
ser. labour-saving y profit increasing [que aumenta los b?neflcios}. Cuando
la mAquina cuesta exactamente }o mismo que la economia en salarios, que
puede realizar, no serd comprada a pesar de que, incluso en este caso,
pueda representar una importante economia en [tiempo .de] trabajo, desde
el punto de viste de la sociedad en su conjunto, Ahi reside una diferencia
capital entre la dindmica de una industria capitalista y la dindnnca de una
industria planificada y socializada. o

La industria de los cigarrillos nacié en los Estados Unidos hacia los anos
60 del siglo xrx. Al principio, todo el trabajo era trabajolman.ual ; un obre-
10 especializado no podfa confeccionar mas de 3,000 cigarrillos en,cada
dia de trabajo de 10 horas. En 1876, los gastos de sa.llarms ascendian a
96.4 centavos por cada 1,000 cigarrillos de una determinada marca. Una
empresa ofrecié entouces una prima de 75,000 ddlares por la invencion
de una mAquina de fabricar cigarillos. En }881‘B0nsack presenté una
nidquina racional que producia de 200 2 220 cigarrillos por minuto y redu-
cia los gastos de salario de 96.4 a 2 ceniavos por cada 1,000 cigarrillos.
Una sola de esas méquinas hubiera podido producir todos los cigarrillos fa-
bricados a mano en los Estados Unidos durante 1875.%

Una miquina que economiza salarics empuja a los productores fuera
de la produccién. El maquinismo provoca desempleo obrero. Y lo provoca

tan directamente que sus victimas intentaron al principio destruir esas

méquinas que los condenaban a la miseria (movimiento de los Luddites en
Gran Bretaita; movimiento andlogo en Francia, 1816-1825}.% E{ltye 1840
y 1843, a consecuencia de la competencia de la industria mechnica del
lino, el nimero de hilanderas flamencas a domicilio descendié de 22’1,900
a 167,000, En 1824-1825, 1a introduccién de maquinas de tejer mecnicas
provoch en Inglaterra un desempleo considerable y los salarios se redujeron
en un 50%.% o

Para resistir a la competencia de la gran méquina, los obreros manuales
se ven obligados a aceptar fuertes reducciones de salario. En Gran Bretafia,
los salarios semanales de los tejedores a mano de Bolton pasan de:

a 9 ch. en 1820
y a 5 ch. 6 peniques en 1830.*

25 chelines en 1800
a 19 chelines 6 peniques en 1810

# Durante los sigios que precedieron a fa revolucién industrial, los poderes piibli-
cos s¢ apropiaban a menudo de las miquinas que c::::}c’lenaban a la mano de obra al
deseinpleo, En Gran Bretafia, por ejemplo, se proLiibié una méquina para tejer me-
dias, ¢ igual ocurrié en Francia en el siglo xvi. Asimismo, también en Inglaterra, en
1623 se prohibié una méquina para fabricar agujas, y hacia 1635 un molino de viento
para serrar madera.
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El desempleo de una, masa de obreros que no encuentran irabajo debido
a la competencia de las mdquinas, se convierte en una institucién perma-
nente del modo de produccidn capitalista.® Esta masa de obreros forma el
ejército industrial de reserva, gracias al cual los asalariados estdn obligados
a aceptar como salario los simples gastos de reproduccién de su fuerza de
ttabajo. En la primera fase del capitalismo industrial, cualquiera que sea
el pais en que sc establece el modo de produccién capitalista, Ia destruc-
cién del artesanado por la gran industria provoca un angustioso problema
de desempleo. Més tarde, otros fenémenos que m4s adelante describitenios
determinan la amplitud y las fluctuaciones de este desemnpleo,

El maquinismo industiial no sélo transforma a una parte de los produc-
tores en miserables desempleados. Desvaloriza también el trabajo manual,

'y iransforma a numerosos. obreros especializados en obréros no -especia-

lizados o semiespecializados. En la época del artesanado corporativo, o de
la industria a domicilio, cada productor era en principio un productor espe-
cializado que dominaba a foudo su oficio. Los “criados” no especializados
constituian una masa flotante de poca importancia numérica o econdmica.
La especializacién profesional de los productores constitufa la condicién
principal del éxito de toda empresa productora.

Pero la division del trabajo realizada en el interior de la manufactura,
después la generalizacién del maquinismo y finalmente los progresos de la
semiautomatizacién, simplifican y mecanizan en extremo el trabajo de los
productores.®® A partir de ese momento, sus operaciones, que apenas exigen
ya especializacién, estin al alcance de todos. Un aprendizaje de algunos
nieses permite hoy a cualquiera convertirse en un buen trabajador en la
cadena. Fn las fibricas Ford de E.U.A, un 75 o un 80% del personal
de los talleres de produccién puede ponerse al corriente en menos de dos
semanas; en una de las fibricas del trust Western Electric, el porcentaje
de obreros especializados ba descendido a un 10% de la mano de obra.

La répida formacion de grandes masas de productores no especializados
provocd, en los principios del capitalismo industrial, la aparicién de una
masa de trabajadores ambulantes, como los navvies en la Gran Bretafia,
que horadaban canales y construfan ferrocarriles.¥” La industria capitalista,
nacida en medio de grandes migraciones humanas en el interior de las
naciones modernas, produce a su vez otras migraciones a escala nacional
e internacional: emigraciones masivas de europeos a América del Norte y
del Sur, Australia, Africa del Sur, etc.; emigraciones hindfies a los paises

* Todavia hoy, la economia polifica oficial defiende cndidamente la misma opi-
nién, La ausencia de desempleo permitiria a los obteros hacer subir “excesivamente”
los salarios y provocarfa la inflacién. Ver The Eeonomist del 20 de agosto de 1955,
v el Echo de la Bourse del 15 de diciembre de 1959, que cita las siguientes palabras,
atribuidas al antiguo presidente Truman: “por ¢l contrario, para la higiene econd-

mica es una buena cosa que siga habiendo una reserva de mano de obra en busca
de empleo,”
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riberefios del Océano Indico; de japoneses y chinos a los paises riberefios
del Pacifico, etc. - - '

Formas y evolucién de los salarios

En el modo de produccién capitalista, Ia fuerza de trabajo se ha conver-
tido en una mercancia.¥ Como cualquier otra mercancia, el valor de esta
fuerza de trabajo se determina por la cantidad de trabajo socialmente ne-
cesario para producirla. El valor de la fuerza de trabajo reside, pues, en sus
gastos de reconstitucién en un marco social determinado (alimentacién,
vestido, vivienda, etc.), Como para comprér su subsistencia y la de su fami-
lia el obrero no puede vender méas que su fuerza de trabajo, y a conse-
cuencia de la presencia del ejéreito de reserva industrial, los salarios oscilan
alrededor de un minimo vital (precisaremos esta nocién més adelante}, que
mantiene al obrero en la condicién de proletario:

“Los trabajadores no deben poseer medios econbmicos para mejorar su
situacién. La organizacién industrial es tal que, para obtener su indepen-
dencia, les serfa indispensable el dinero. ;Cémo lo conseguirian?.,. En
cuanto a los salarios que paga el pafiero a los pequefios fabricantes, es
indudable que estdn fijados y distribuidos para permitir simpleménte a
quienes lo rectben el poder subsistiv a fin de poder continuar trabajando

,en la.explotacién de quien les paga y los hace vivir para su beneficio per-
sonal y exclusivo, pero sin poder enriquecerse de manera que puedan
librarse poco a poco de sus antiguos duefios, llegar a igualarlos y final-
mente a competir con ellos” *

Este anilisis del salario que cobran los pequenos artesanos medievales,
trabajando a domicilio para los maestros comerciantes, puede aplicarse al
salario tal como ha aparecido en todas las civilizaciones, En efecto, éste
ha conocido una extraordinaria estabilidad a través de los tiempos. Exa-
minando los salarios de los obreros agricolas de Eschuna, en Mesopotamia,
a principios del segundo milenio a. de C., Jacques Lacour-Gayet llega a la
conclusion de que, “valorados en trigo, soportan muy bien la comparacién
con los nuestros, El salario de un segador de nuestros dias equivale poco
mas o menos al mismo peso de trigo [que recibian esos obreros agricolas)”.*®

Fr. Heichelheim ha calculado, con respecto a la Grecia antigua, el mini-
mo vital de un obrero de Delos durante la época de Alejandro Magno.
Este se compone del sitos (alimento de base, pan), del epsodion (postre),
de ropa y algunos pequefios suplementos. Durante los afios buenos, el
salario rebasa ligeramente este minimo; durante los malos afios, los gastos
suplementarios e incluso el opsonion son précticamente eliminados.*

# 1Ilabrd que afadir, para los adversarios ignorantes o de mala fe, que es absurdo
decir que los marxistas degradan la fuerza de trabajo al nivel de una mercancia?
Los marxistas no hacen méis que comprobar que ¢l capitalismo ha eféctuado esta de-
gradacidn, El término “bolsa de trabajo” lo demuestra suficientemente.
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Esta situacidn caracteristica de la Grecia antigua contiene ya en potencia
los elementos de la fluctuacién de salarios que se encuentran de pafs en pats

_y de €poca en época, tomando en cuenta las diferencias de costumbres,

usos, tradiciones y, ante todo, de las relaciones de fuerza entre vendedores
y compradores de la fueiza de trabajo. En ciertos momientos, el opsodion y .
los suplenientos pueden ser bastantes abundantes y variados. En -otros,

- pueden desaparecer casi totalmente. Los dos elementos, €l histérico y el

fisico (“minimo absoluto™) son, sin embdrgo, parte integrante del salario.

La evolucién de los salarios reales en el modo de produccién capitalista
responde 2 una serie de leyes precisas y complejas. Contrariamente -a lo
que suponia Malthus, cuyas concepciones forman la base de la teoria
de los salarios de Ricardo y Lassalle (“ley de bronce de los salarios”), no
hay ley demogrdfica que gobierne las fluctuaciones de la oferta y la deman-
da de mano de obra (“el mercado del trabajo™). Por el contrario, lo que en
{ltima instancia determina estas fluctuaciones son las leyes de la acumulacion
del capital, '

Este fenémeno se percibe ficilmente en las fluctuaciones a corto plazo
durante el ciclo de produccién capitalista,* que 4 través de la recuperacién
y la coyuntura propicia, conduce a la industria del estancamiento y. el
marasmo al auge y la crisis. Al principio del ciclo, la masa de desem-
pleados, que estd disponible en el “mercado de trabajo” a consecuencia
de la crisis anterior, sobrepasa la demanda de mano de obra determinada
por la recuperacién econdmica, Los salarios permanecern, pues, estables
a un nivel relativamente bajo (por lo demas, la contradiccién entre esos
salarios estables y una primera alza de los precios de venta es lo que permite
aumentar el maigen de ganancia. La tasa de ganancia aumenta, y esto
favorece la recuperacién). Por el contrario, en la cima del auge, si el
pleno empleo se ha realizado efectivamente —esto no es fatal en absoluto,
como volveremos a ver—, la demanda de empleos es ampliamente infe-
rior a la oferta, pudiendo ejercer los obreros una presién sobre los salarios
para que éstos suban, y la reduccién de la tasa de ganancias resultante
es una de las causas del estallido de la crisis, :

“Volveremos a encontrar estas mismas leyes en las fluctuaciones a largo
plazo. Cuando la acumulacién de capital se efectiia a un ritmo mds lento
que el crecimiento de la demanda de empleos que ella misma ha provoca:
do, los salarios reales permanecerdn estables o incluso tendrin tendencia a
descender. Podemos decir que, en estas condiciones, la acumulactén del
capital destruye mds empleos (artesanales, agricolas, en la industria a
damicilio, en las empresas victimas de la competencia) que los.que crea.
El ejéreito mdustrial de reserva tendrd desde entonces tendencia a au-
mentar a largo plazo y el pleno empleo estard ausente incluso en perfodos
de auge, impidiendo a los trabajadores realizar en este momento aumen-

% Ver .capitulo x1, dedicado a este problema.

131



tos de salarios (estas condiciones prevalecieron en Furopa hasta aproxi-
madamente 1850-1870 y prevalecen todavia hoy en la mayor parte de los
paises coloniales y semicoloniales).® También podemos decir que, en este
caso, la expansién industrial se efectia a un ritmo Inferior al del aumento
de la productividad.

Por el contrario, cuando la acumulacién del capital se efectia a un ritmo
més rapido que el aumento de la demanda de empleos que provoca —en
el momento en que el ejército industrial de reserva deja de crecer y se
reahsorbe incluso tendencialmente, por ejemplo después de la emigracién
masiva y de los obsticulos a la inmigracién— los salarios reales tenderin
a una lenta ascensién secular. Lo mismo ocurre cuando la expansién indus-
trial se efectiia a un ritmo més ripido que el aumento de la productividad.

En efecto, lo que al capital le importa no es el nivel absoluto del salario,
Cierto que prefiere para sus propias empresas los salarios méas bajos
posibles. Pero, al mismo tiempo, para sus competidores o los que em-
plean a sus clientes, desea también salarios lo més elevados que sea posible.
Lo que al capital le importa es la posibilidad de extraer mas sobretrabajo,
mas trabajo no pagado, mas plusvalia, mas provecho de sus trabajadores, El
aumento de la productividad del trabajo, que permite aumentar la plusva-
lia relativa, implica la posibilidad de una lenta ascensién de los salarios
reales, siempre y cuando el ejército industrial de reserva sea limitado —con
la condicién de que el equivalente de estos salarios reales aumentados se
produzca en un lapso de tiempo cada vez mds corto, es decir, que los sala-
rios aumenten con menos rapidez que la productividad.

De hecho, histéricamente puede comprobarse que en los paises que desde
un cierto tiempo gozan de un gran incremento en la productividad del
trabajo, los salarios reales son generalmente mas elevados, con relacién a
los pafses donde esta productividad estd desde hace tiempo estacionada,
0 s6lo se eleva lentamente.

Sin embargo, el aumento de la productividad del trabajo no provoca
automdticamente el aumento de los salarios reales. Se limita simplemente
a crear su posibilidad en el marco del capitalismo. Para que este aumento
potencial se convierta en real se precisan dos condiciones ligadas entre si:
una evolucién favorable de las “relaciones de fuerza en el mercado de
trabajo” (es decir, el predominio de las tendencias que reducen el ejército
industrial de reserva sobre las tendencias que le hacen crecer) ; una orga-
nizacibn efectiva —ante todo sindical - de los asalariados, que les permite
suprimir la competencia mutua y valorar esas “condiciones favorables del
mercado”,

Las estadisticas y los estudios histéricos han demostrado que toda teorfa
que deduce el nivel de los salarios reales directamente del nivel relativo
de la productividad del trabajo (haciendo abstraccién de los dos factores

*% Ver algunos ejemplos precisos en el capltule xm
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uc acabarmos de mencionar) no se ajusta a la 1ealidad. He aqui, segn un
estudio ecfectuado por la FIOM,* la productividad (produccién anual
de acero por trabajador empleado) y el salario medio (en francos suizos) de
una serie de acererias en 1957,

Produecidn Ganancias Gosto anual
anual for anuales por :I’ie lc;’mano
obrero obrero ¢ ovra por,
obrero
US Steel Corp. ...... 110 T, 6,800 frs. s, 30,000 frs. s.
Inland Steel Corp, ... 170 T. 6,800 29,800
Youngstown Sheelt . .. 150 T. 6,100 27,700
Promedio 8 sociedades
americanas ........ 138 T. 6,400 29,500
United Steed Ltd. ... 96 T. 3,800 10,500
Colvilles Ltd. ........ 115 T, 3,500 8,700
Promedio 8 sociedades .
brtdnicas ......... 100 T, 3,400 + 9,500
Yawata Tron & St. ... 70 T. 2,200 6,000
Nakayama .......... 170 T. 7,000 7,000
Fuji Iron & St ...... 82 T. 3,000 - 6,500
Promedio 6 sociedades
japonesas ......... 76 T. 3,100 6,000

Las diferencias saltan a la vista. La productividad fisica de las acererfas
briténicas es superior enun 33% a la de las acererfas japonesas; la produc-
tividad financiera sélo lo es en un 10%, Por el contrario, la diferencia de
salarios es de mds del 50%, Igualmente, las acererfas americanas gozan
de una productividad fisica superior en un 38% a la de las acererfas bri-
tinicas, y de una productividad financiera superior en un 80%. Pero los
salarios americanos son superiores en més de tres veces a los salarios brits-
nicos. Entre los E.U.A. y el Japén, la diferencia de productividad es del
simple al doble, mientras que la diferencia de salarios jes del simple al
quintuple! Y una acereria japonesa, la Nakayama, tiene una productividad
idéntica a la de los E.U.A. jen tanto que paga salarios equivalentes. al
cuarto de los salarios norteamericanos! ‘ '

En una obra reciente, Madinier ha demostrado en forma convincente
que la diferencia constante de salario del 20% entre la provincia francesa
y Paris se explica esencialmente por la diferencia de la fuerza sindical en
esas dos regiones,

Seria, sin embargo, erréneo considerar el poder sindical como una varia-
ble independiente en la determinacién de los salarios. Porque la posibilidad
de superar la competencia entre obreros sélo existe —al margen de ciertas
corporaciones altamente especializadas que aplican practicamente el nume-
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rus clausus para el aprendizaje o el acceso a la profesién-— si el ejército de
reserva no aumenta de manera permanente. Alin en esta favorable even-
tualidad el aumento de salarios choca con una bamera institucional, que
1o tiene nada que ver con una barrera técnica.o “econémica pura”. Tedri-
camente, el aumento de los salarios reales es posible mientras el volumen
global de éstos sea inferior al producto nacional neto. Tal aumente implica
una redistribucidn de las ventas y una nueva asignacién de los recursos
entre ¢l sector de bienes de consuino y el de bienes de produccién; estos dos
procesos pueden provocar {ricciones pero no por eso son menos perfecta-
mente posibles sin necesidad de provocar una verdadera crisis 0 una verda-
dera inflacién, Solamente exigen una modificacién institucional, es decir, la
desaparicién del poder del capital, y especialmente de su poder de detener
las inversiohes cuando la tasa de ganancia desciende demasiado. =

Pero en el régimen capitalista, mucho antes de llegar a este limite fisico
o econémico, el aumento de los salarios choca con una barrera. Cuando a

favor del pleno empleo los salarios aumentan més intensamente que la

productividad, la tasa de ganancia, e incluso la tasa de plusvalfa, des-
cienden. Y esta amenaza de descenso desencadena rapidamente mecanismos
de readaptacién de una economia basada en la ganancia; alza compensa-
toria de precios, tendencias inflacionistas, caida de las inversiones y reduc-
cién del empleo, por una parte; racionalizacién acelerada y sustitucion
de los obreros por miquinas, por otra. En ambos casgs reaparece el des-
empleo. En ¢l momento en que se alcanza esta “barrera”; el aumento de
salarios reales se hace imposible en un régimen capitalista. De ahi que los
més francos abogados del capitalismo afirmen que éste no puede existir
en condiciones de “sobreempleo”, es decir, de pleno empleo.

¢Cémo explicar, en el marco de la teorfa ‘del valor-trabajo el aumento
de los salarios reales que se presenta en las condiciones descritas més arriba?

El valor de la fuerza de trabajo no se compone solamente del precio
de los bienes de subsistencia necesarios para su reconstitucién puramente
fisica (y para el mantenimienio de los nifios de los obreros, es decir; para
[a reproduccién de la fuerza de trabajo}. Contiene también un elemento
moral e historico, a saber, el precio de las mercancias (y, més. tarde, de

clertos servicios personales) que las tradiciones del pals incluyen en el mi-

nimo vital.* Estas necesidades-dependen del nivel relativo de la civilizacién
pasada v présente, en-{ltima instancia, pues,-del nivel medio de la produc-
tividad del trabajo a mediano o largo plazo. Mientras la presién del ejército
industrial de reserva impida la inclusién de esas necesidades en el cilculo
del “minimo vital”, el salario, es decir, el precio de la fuerza de trabajo,
desciende de hecho por debajo de su valor. Mediante el aumento del sala-
rio real, el precio de la fuerza de trabajo no hace méis que recuperar este
valor, que tiende a aumentar con el restablecimiento medio del nivel de la

© * La influencia del factor “tradicién” en la elaboracién de los salarios ha sido
vigorosamente subrayada por Polanyi4? y Joan- Robinson.3 ’ '
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civilizacion. ' _

Vemos, pues, que el aumento de la productividad del trabajo tiene un
efesto contradictorio sobre los salarios. En la medida en que reduce el valor
de los bienes de subsistencia, si no disminuye el salario absoluto, tiende al
menos 2 disminuir el salario relativo (la parte de la jornada de trabajo
en la que el obrero ‘produce en valor el equivalente de su salario), tiende a
disminuir el valor de la fuerza de trabajo. En la medida cn que degrada
valor y precio de numerosos productos de lujo, desarrolla la produccién
en setie (jmuchas veces a expensas de la calidad!) e incorpora en el mini-
mo vital una serie de mercancias nuevas,” tiende, por ¢l contrario, a au-
mentar el valor de la fuerza de trabajo. : :

La acumulacion de capital tiene también un efecto contradictorio sobre
el-volumen de empleo y sobre la tendencia de los salarios. En la medida en
que ld maquina sustituye al hombre, el ejército de reserva ammenta. Pero
en la medida en que la plusvalia se acumula, en que el capital amplia su

- esfera de operaciones, en que constantemente surgen nuevas empresas y

se amplan las fdbricas existentes, el ejército de reserva se reduce y el ca-
pital sale en busca de una nueva mano de obra que explotar.®¥

Teniendo en cuenta el conjunto de estos factores, es posible explicar las
grandes tendencias de evolucién de los ‘salarios a partir de los origenes
del capitalismo. En lo que respecta a los paises de Europa occidental, es
preciso distinguir dos grandes épocas: la época que va del siglo xvi a me-
diados del siglo X, durante la cual los salarios se reducen cada vez més
al simple sifos; y el periodo que se extiende desde mediados del siglo xx a
nuestros dias, durante el cual los salarios ascienden primero, se estabilizan
(0 descienden después), para finalmente ascender de nuevo. Bl opsidion y
los suplementos aumentan en cantidad y se diferencian enormemente, pero
al veces se deterioran en calidad, lo que, por otra parte, se aplica ranmbién
al sitos. '

La época de la acumulacién primitiva de capital industrial es una época
de caida de los salarios reales, provocada ante todo por la superabundan-
cia de mano de obra, por el crecimiento continuo del ejército industrial de re-
serva y por la ausencia de una organizacién eficaz de la clase obrera que
resulta de todo ello. El capital aumenta la produccién de plusvalia absolu-
ta, reduciendo constantemente los salarios a tal grado que, para cubrir sus

* “Hace dos siglos, ni una persona de cada 1,000 Hevaba medias; un siglo mds
tarde, ni una persona de cada 500, Pero hoy no hay una persona de cada mil que
no las lleve”, proclama triunfalmente en 1831 el panfleto The results of Machinery
publicado por la Society for the Diffussion of Useful Knowledge 1t ’
- #% Ep un pals ya altamente industrializado, cuando se realiza el pleno empleo
una brusca demanda masiva de mano de obra sblo puede satisfacerse por la incor-
poracién en el proletariade de millones de amas de casa, de jévenes y de jubilados.
Esto es lo que ocurrié durante la segunda Guerra Mundial en los Fstades Unidos
Alemania, Gran Bretafia, ete. Franqueada esta barrera, queda importar o atraer a
mano de obra extranjera. o
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necesidades anuales de pan, cl obrero britdnico debfa suministrar en 1493, 10
semanas de trabajo; en 1533, de 14 a 15 semanas de trabajo; en 1564, 20 se-
manas de trabajo; en 1593, 40 semanas de trabajo; en 1653, 43 semanas de
trabajo; en 1684, 48 seinanas de trabajo; y en 1726, 52 semanas. Con ayuda
de la revolucién de los precios, se habia felianente vencido toda “ociosi-
dad”.*" Recientemente, E, H. Phelps Brown y Sheila V. Hopkins han con-
firmado totalmente estos datos clasicos de J. E. Th. Rogers. Los citados
autores comprobaron que los salarios reales de los albaiiiles britinicos pasan
del indice 110-115 en 1475-1480, al indice 36 en 1528, 45 en 1600, 38 en
1610-1620, 55 en 1700, 65-70 en 1740-1750, 53 en 1765-1770, 47 en 1772
¥ 38 en 1800..56lo hacia 1880 se supera de nuevo el indice 100.*

No ocurre otra cosa en Francia, El vizconde de Avenel ha calculado que,
de 1376 a 1525, para ganar ¢} equivalente de un hectélitro de trigo, un
obrero carpiutero tenia que trabajar un promedio de cinco dias; su salario
diario valia 3 kilos de carne. En 1650, para ganar el mismo equivalente
en trigo debia trabajar 16 dias, y su salario diario no valfa ya mis que
1.8 kilos de came®

Por el contrario, a partir de mediados del siglo xmx, los salarios reales
comienzan de nuevo a elevarse. De 1850 a 1914, en Gran Bretaha y Fran-
cia se doblan pricticamente.*® Durante todo un periodo (supresion de los
corn laws en Gran Bretafia; exportacion creciente de los paises del otro
lado del océano) los capitalistas consiguieron provocar un descenso consi-
derable de los precios agricolas. El modo de produccién capitalista conocié
una notable expansién, conquistando vastos mercados internacionales. Y
en los pafses de Furopa occidental, absorbié asl en una cierta medida el
ejéreito industrial de reserva para reproducirlo, “reexportarlo” a escala
mas amplia a la India, China, América Latina, Africa y el cercano Oriente.
La emigracién en masa de Europa hacia los paises wltramarinos de po-
blacién blanca disminuia todavia més el ofrecimiento de mano de obra en el
mercado de trabajo europco. Todos estos factores, intimamente ligados
entre si y caracteristicos de una estructura dada del mercado mundial, crea-
ron en Europa occidental las condiciones favorables para el refuerzo del
poder sindical y el alza de los salarios reales,

La competencia de la mano de obra femenina e infantil constituyd du-

rante mucho tiempo uno de los medios principales para rebajar los salarios
medios.* Otro procedimiento que desde la Edad Media se utilizd con este
fin fue el truck system: pago de salarios en especie, es decir, en productos

# ;Hasta 1816, numerosas parroquias de Londres tenfan la costumbre de “vender”
centenares de nifios pobres a las fabricas de tejidos de algodén de Lancashire y de
Yorlkshire, situadas a més de 300 o 350 kildmetros de Londres! Estos nifios se envia-
ron alll “por vagones Henos” y el fildntropo Sir Samuel Romilly afirma que sus
padres los habfan perdido para siempre, como si hubieran sido enviados a la India
occidental, El mismo autor cita, por lo demés, este pasaje particularmente franco,
cinico y odioso del discurso pronunciado en 1811 en la Cédmara de los Comunes por
Worthey:

136

AR B R a0 g

cuyos precios evan determinados arbitrariamente por el patrén, o de cali-
dad deteriorada. A pesar de formidables resistencias patronales, la oposicién
obrera hizo desaparecer esta forma de sobreexplotacién® Subsiste, sin
embargo, bajo una forma particular en la institucién de los almacenes
que son propiedad de compaiifas industriales, almacenes en que los obreros
estin obligados a comprar sus mercancias, contrayendo deudas en elios y
encontrindose asi constantemente ligados al mismo patrén (esta es una
de las formas que hoy dfa todavia prevalece en los E.U.A. para el peonaje
del Sur, por ejemplo en la industria de la trementina).

Abstraccién hecha del salario pagado en especie, las dos formas mds
comunes del salario son el salario por hora y el salario a destajo (o por ren-
dimiento). Desde el punto de vista de los intereses de la clase obrera, el
salario por horas presenta menos desventajas, Por el contrario, ¢l salatio
a destajo al incitar al obrero a un incremento continuo del rendimiento, a
la aceleracién de los ritmos de produccién, a la intensificacién constante del
trabajo, es el instrumento ideal del patronato para aumentar la produccién
de la plusvalia relativa,

Una forma velada del salario a destajo es el salario for primas que apa-
rece en la netalurgia americana hacia 1870. Actualmente, estin en vigor

‘diferentes métodos de célculo: sistema Rowan, Halsey, Bedeaux, Emerson,

Refa, etc. Todos estos métodos tienen en comiln el hecho de que el rendi-
miento obrero aumenta mds rapidamente que su salario. De la masa de
valor creada por el obrero, éste recupera una fraccién cada vez mds peque-
fig, y la plusvalia relativa aumenta proporcionalmente. Asf por ejemplo,
en el sistema Rowan, :

st €] rendimiento aumenta en un  50%, el salario aumenta en un 33%
si el rendimiento auraenta en un 100%, el salario aumenta en un 50%
si ¢l rendimiento aumenta en un 200%, el salario aumenta en un 66%, ete.

En cuanto al sisterna Bedeaux, se estima que en los E.U.A, conduce gene-
ralmente a un aumento de la produccién de un 50%, frente a un aumento
de los salarios de un 20%.%

El doctor A, Perren, autor francamente partidario del salario por pri-
mas, admite los beneficios que estos diferentes sistemas reportan al patro-
nato.” Idénticos resultados se alcanzan mediante los difcrentes sistemas
de participacién en los beneficios, por los cuales los obreros se ven obligados

“Worthey, que hablé por el mismo. partido [literalmente, del mismo lado], insis-
ti6 en el hecho de que, si en las esferas superiores de la sociedad era verdad que
cultivar el afecto de los hijos hacia sus padres constituia la fuente de todas las vir-
tudes, no ocurria ast en las clases inferiores, y que era beneficioso para los nifios de
esas clases arrebatérselos a sus padres miserables v depravados. ARadié que el dete-
ner el traslado de tal cantidad de aprendices & las manufacturas de algoddn era alta-
mente contrario a los intereses pOblicos, puesto que zs0 deberls necesariamente
aumentar el precio del trabajo.. )
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a.aumentar no solamente su propio rendimiento, sino también el .de-toda
la empresa.

Nota suplementaria sobre la teoria de la depauperacion absoluta” -

La “teorfa de la depauperacion absoluta del proletariado” no se encuen-
tra en la obra de Marx., Tal teorfa le ha sido atribuida por adversarios
politicos, ante todo por la corriente llamada “revisionista” del partido so.
cialdemécrata alemdn. Es por lo menos paraddjico que toda una escuela
que se considera marxista ortodoxa haya erefdo necesario Tecoger por su
cuenta esta “teoria de la depauperacién” y defenderla con encarnizamiento
y mala fe, lanzando el descrédito sobre la teoria marxista.*

La 1dea seglin la cual los salarios reales de los trabajadores fienen
tendencia a bajar cada vez mis es totalmente extrafia a la obra de Marx;
fue formulada por Malthus y recogida especialmente por Lassalle, que
habla de una “ley de bronce” de los salarios. Marg llevd durante su vida
una encarnizada lucha contra esta “ley de bronce”, que desde luégo no
puede explicarse por un simple “malentendido” como. afirma John Stra-
chey.”® En verdad, como hemos sefialado més arriba, Marx insisti siempre
en el hecho de que los salarios responden a leyes complejas y que la de-
nuncia del régimen capitalista debe ser independiente del nivel relativo de

*F Basten estos dos ejemplos:. .

" En ¢l Manual de Economia Polftica publicado en la URSS en agosto de 1954
se afirma: “La depauperacién absoluta se manifiesta en la caida del salario real., .
En el siglo xx, el salario real de los obreros de Inglaterra, de Estados Unidos, de
Francia, de Ttalia y- de otros palses capitalistas se encuentra a un nivel mas bajo
que a mediados {!} del siglo xrx.” 53 “En los Estados Unidos. .. el salario real habia
descendido en 1938 al 74% de su nivel de 1900. En Franaa, en Italia y en el Ja-
pén... durante el siglo x1z 'y el siglo xx, el salario real descendié méis agudamente
que en los Estados Unidoes.” 8¢ “En Francia y en Italia; en 1952 el salario real se
elevaba a menos de la mitad del salario de antes de la guerra.” “En los Estados
Unidos, -el 72% de todas las familias americanas sélo. disponfan en 1949 de un
ingreso 'inferior al minimo vital oficial excesivamente modesto”, etc.56

En ¢l periddico soviético Trud, el académico A. Leontiev publicé en ;uho de 1955
una; sene de articulos en los que se podia leer especialmente lo siguiente: “La paupe-
rizacidn absoluta se expresa ante tode por la caida del salario real de la gran masa
obrera. ., Para el periodo 1947-1951, el salatio real meédio de un obrero americano.:
era inferior en un 15% al de 1_938—1940 ; en 1951, el salario real del -obrero arr_leri-
cane era inferior en un 23% al de 1946 y en un 219 al de antes de la guerra. Con
sus salarios, los obreros americanos sélo podian comprar viveres, vestidos y otros bienes
de consumo general en una proporcién reducnda en un 59%. e
- 8i quiere uno asombrarse, puede unir estas declaraciones. El salario de 1951 es

inferior en un 21% al de 1938, que sélo representa el 74% del de 1900, Por consiguien-
te, de 1900 a 1951, se supone que los salarios reales americanos han descendido de
100-a 58.5. Ahora bien, en 1900 eran ya inferiores al nivel de mediados del siglo xex.
Por tanto, es preciso suponer, segfin estas “estadisticas”, que entre 1850 y.1950 los
salarios reales americanos se han reducido en mis de la mitad. ;Podria encontrarse
un solo economista capaz de creer realmente semejantes absurdos?
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los salarios.®

Lo que sf se encuentra en la obra de Marx es una idea de depauperacion
absoluta no de los traba]admes de los asalariados, sino de esa parte del
proletariado que el régimen capitalista expulsa del proceso de produccién:
desempleados, ancianos, mutilados, invélidos, incapaces, enfermos, ete., die
Lazarusschicht des Pmletanats como él la llama, la capa més pobre que
“lleva los estigmas del tlaba]o asalariado®. Este anslisis conserva todo su
valor, incluso bajo el régimen del capitalismo “social” de hoy.

En los E.U.A. la pobreza no ha desaparecido, a pesar del considerable
aumento de los salarios reales.®* Basta con examinar los horrorosos slums
de barrios enteres de Nueva York, Chicago, Detroit, San Francisco, Nueva

* Onleéins y otras ciudades del Sur, para darse cuenta de que esas victimas

de una sociedad inhumana, embrutecidas y deshumanizadas por esa misma
sociedad, continfian representando una terrible acusacion contra el capi-
talismo mas rico del mundo.#* A esta depauperacién absoluta permanente
del “infraproletariado” hay que afiadir ademds la depauperacién absoluta
periddica de los trabajadores afectados por el desempleo coyuntural, el
descenso de los salarios durante las erisis, etc,

Una variante refinada de la escuela llamada “de depauperacién absolu-
ta” se esfuerza en probar que este término puede aplicarse, incluso cuando
los salarios reales aumentan. La discusidn se pierde entonces en los mean-
dros de la semantica. Arzoumanian afirma que la “depauperacién absoluta”
se manifiesta por la intensificacion del trabajo, el aumento de los acci-
dentes de trabajo, el anmento del valor de la fuerza de tlaba;O y. el
hecho de que los salarios reales (que aumentan) sean cada vez més infe-
riores a este valor.®® La “depauperacién absoluta” que se expresa por el
aumento del valor de la fuerza de trabajo y por el aumento de los salarios
reales estd reida con la logica, ya sea Iégica formal o dialéctica. Nos parece
evidente que todas esas formulas implican una depauperacién relativa, es
decir, una depauperacion no en factores absolutos {en factores absolutos
hay una mejora del standing) sino relativamente a la riqueza social en su
conjunto, a la plusvalia al esfuerzo productivo realizado por el proleta-
riado, etc,

El fenémeno de depauperacién relativa es, en efecto, el mis tipico del

* Romain Rosdolsky % ha reunido todes los pasajes de las obras econdémicas de
Marx’ que se refieren a la teoria de los salarios, y sélo ha encontrado uno que se
preste a confusion en cuanto a la posibilidad de un alza tendencial de los salarios
reales en caso de alza prenunciada de la prcducnwdad Y lo mismo Steindl, en su
importante obra Meturity and Stagnation in American Gapitalism.50

#* Allison Davis ha observado que la gente de esta clase est tan habituada a vivir
al borde del desastre y del hambre. que no corioce lo que cs fa ambicién o el deseo
de adquirir conocimientos superiores, “En el fondo escribe Davis, la ambicién y el
deseo de progreso son un lujo que necesita un minime de segursdad material, Sélo
cuando se tiene asegurada.la comida y el alo;armento para el mes siguiente puede
ulno p,:ermmrse el pensar en una instruccién o una formacién profesnonal a largo
plazo,” 62
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modo de produccion capitalisia, £l aumento de la tasa de plusvalia es a
la vez el instrumento esencial del capital para su acumulacién y el arma
principal con que cuenta pava reaccionar contra la caida tendencial de la
tasa media de ganancia. En este aumento de la tasa de plusvalia es donde
se manifiesta la naturaleza explotadora de la economfa capitalista,

Los datos empiricos confirman generalmente esta tendencia a la reduc-
cion del lugar relativo de los salarios® en el producto neto creado por el
trabajo. John Strachey, que es, sin embargo, un ciitico severo (e injusto)
del sistema econdmico de Marx, afirma:

“Fn la época de Marx la parte que en la renta nacional corresponde
a los salarios era aproximadamente de un 50%; en los primeros afios del
siglo xx descendi6 al 40%; hasta poco antes de 1939 se mantuvo a este
nivel, para volver al 50% al final de la segunda Guerra Mundial (inclugen-
do, claro es, los sueldos de las fuerzas armadas)™.®

Deduciendo los sueldos de las fuerzas armadas, cuyos miembros no
pueden considerase como productores, se encuentra un porcentaje del 47%
en 1949 y un descenso de varios puntos después de 1931.% Ahora bien, esta
ligera tendencia al descenso {o, si se quiere, esta notable estabilidad de la
parte que en la renta nacional corresponde al trabajo) no procede del
funcionamiento normal del régimen, sino de una feroz lucha de los asala-
riados para aumentar su parte, ¢Cabe entonces negar que el capitalismo
manifiesta una tendencia innata a la depauperacion relativa, a la reduccién
de la parte del trabajo en el producto neto de la industria? “No”, responde
Strachey.*

Digamos que estos calculos no son totalmente exactos, ya que hacen abs-
traccién del reforzamiento numérico, absoluto y relativo a la vez, del prole-
tariado, en comparacion con la época de Marx a comienzos de siglo o incluso
con los afios que precedieron a la segunda Guerra Mundial, Incluso si “la
parte de trabajo” en la renta nacional hubiese seguido siendo la misma en
porcentaje, ésta habria disminuido todavia més dado que ese 50% de la ren-
ta nacional se reparte ya no entre el 60, sino entre el 80 o incluso el 90%
de la poblacién. Un célenlo més preciso debe comparar la renta por asala-
t1iado con la renta por habitante y estudiar las fluctuaciones de esa relacion.
No hay duda que habrd disminuido, en comparacién con mediados del' si-
glo x1x, a principios del siglo xx y en los afios 30, en todos los grandes paises
capitalistas.

Por lo demés, en los EU.A. esta tendencia es muy clara. He aqui la
parte de los salarios en el producto neto (value edded) de la industiia
manufacturera:

1880 : 48.1% 1909 : 39.3% 1939 : 36.7%
1890 : 45.0% 1919 : 40.0% 1949 : 388.5%
1899 : 40.7% 1929 : 35.5% 1952 @ 350% %

* Fn el capitulo sigulente, trataremos la cuestibn de saber en qué medida pueden
considerarse los empleados como hombres que producen plusvalia, y si son pagados
con una fraceidn de la plusvalia producida por los obreros,
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Mds preciso todavia: he aquf la.cvolucién del producto real bruto por hora
de trabajo y de-los salarios reales hrutos por hora, en promedios de-
cenales:

Salario real por
hora en indices

Producto real por
hora en fndices

1891-1900 100 100
1901-1910 122.8 102
1911-1920 146.0 109.1
1921-1930 196.4 137.2
1931-1940 2335 158
1941-1950 281.3 209 6

Depauperacién absoluta peribdica de los desempleados y otras victimas
del proceso de produccién capitalista; depauperacién relativa mas o menos
general del proletariado (es decir, aumento de los safarios reales inferior
a largo plazo al aumento de la riqueza social y de la productividad media
del trabajo) : tales son las leyes de desarrollo para la clase obrera bajo el
régimen capitalista,

Doble funcidn de la fuerza de trabajo

En la época de fa produccién simple de mercancias los instrumentos de
trabajo esenciales, telares, fraguas, etc., se adquieren de una vez por todas
y se transmiten de generacién en generacién, Como la tierra del campe-
sino, no representan “medios de produccién que hay que amortizar” sobre
la produccién corriente, sino, simplemente, las condiciones, los instrumen-
tos del modus vivendi. El pafiero vende materias primas al pequefio fa-
bricante y le vuelve a comprar su producto terminado. De hecho, la dife-
rencia entre esos dos precios sblo representa el salario del artesano. Cuando
el empresario hace tejer por su cuenta, sus costos de produccién se reducen
esencialmente 2 los costos de las materias primas y a los salarios pagados.

‘La funcién de la mano de obra, cuya fuerza de trabajo compra, es exclu-

sivamente el afiadir al valor de las materias primas un valor nuevamente
creado, una parte del cual (contravalor de los salarios} aumenta los costos
de produecién de los empresarios, y otra parte (a cambio de la cual los
trabajadores no han recibido nada) representa sobretrabajo, la plusvalia
de la que el capitalista se apropia.*

Pero desde el nacimiento del capital industrial, el modo de produccién
capitalista se comporta de una forma muy distinta. La compra de mdqui-
nas es ahora la condicién previa de una produccién destinada a un mer-

* Desde entonces, es lbgico que los primeros clisicos de la economfa politica, y
especialmente Adam Smith, reduzcan el valor de las mercancias finicamente a los
ingresos de los productores y de los poseedores, y olviden la parte de este valor que
reproduce una parcela del valor de los instrumentos de trabajo.

'
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cado regido por la competencia. Para comprar esas méquinas, es preciso
adelantar un capital considerable, L.as maquinas no se transmitiran de
generacién en generacién, ni siquiera se utilizardn durante toda la vida
del empresario. Se utilizardn tan intensivamente que, después de cierto
tiempo, ‘resultardn fisicamente gastadas, Y no transcurrird mucho tiempo
sin que los competidores hayan construido maquinas mas modernas, que
producen a precios més baratos y que, por consiguiente, seré necesario ad-
quirir para no verse vencido por la competencia. Las viejas maquinas
conocerdn asi un desgaste moral autes de su desgaste fisico propiamente
dicho. Ocwre que el empresario capitalista, contrariamente al pequefio
productor mercantil, 1o las considera como un simple instrumento para
ganarse la vida, sino como un capital que permiie acumular plusvalia,

El capital adelantado para la compra de méquinas tendri, pues, que
amortizarse en un determinado lapso de tiempo, porque de lo contrario
el capitalista no estard en condiciones de seguir el proceso técnico, de adqhi-
rir méquinas més modernas. En los Estados Unidos se calcula actualmente
que una maquina-herramienta estd fisicamente gastada después de diez
afios; sin embargo, después de stete afios estd ya moralmentc gastada;
tendrd que sustituirse por una méquina mas modema.®® El capitalista de-
ber4, pues, haber amortizado el valor de sus nidquinas, el capital adelanta-
do para comprarlas, a los siete afios. Esta amortizaciéni sélo puede hacerse de
una forma: por la transferencia, en cada mercancia producida, de una
parte cel valor de los medios de produccion con que se ha fabricado. .

Asi, pues, desde el punto de vista del capitalista la fuerza de trabajo
realiza una, doble funcién: conserva el valor de los medios de produccion
utilizados para la produccién, y crea un valor nuevo. Como una parte de
este valor nuevo representa el contravalor del salario, el capital adelantado
por el capitalista, puede decirse que la fuerza de trabajo conserva todo. el
calor del capital existente y crea todo el valor nuevo apropiado por los
capitalistas. _

Cada industrial estd perfectamente al corjente de este heclo. Intenta
reducir al méximo el tiempo durante el cual sus instalaciones permanecen
sin utilizar, Cada dia, cada hora en que una méquina no se utiliza para
producir, son un dia, una hora en que se ha gastado {isicamente, y sobre
todo moralmente, sin que se conserve una parte correspondicite de su
valor por la fuerza de trabajo. He ahi la razén del establecimiento en nume-
rosas empresas del trabajo de equipos ininterrumpido, 24 horas al dia. .

El capitalista que inaugura una empresa industrial habrg de dividit su
capital en dos partes diferentes: una parte para la adquisicién de méquinas,
edificios, materias primas, productos auxiliares, etc. Esta parte del capital
conserva su valor durante el proceso de produccién mediante su incorpora-
cion en el valor de los productos terminados, Por eso se llamnara capital
constante. La segunda parte del capital se empleard en la compra de la
fuerza de trabajo. Se trata ahora del capital que se incrementa con la plus-
valia producida por los obreros. Se le llamard, pues, capital variable, La re-
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lacién del capital constante y del capital variable se denominar4 composi-

cién orgdnica del capital. Cuanto més adelantados sean una empresa, un

sector industrial o un pals, ‘més elevada es la composicién orgénica del
capital, es decir, mayor es la fraccién del capital total que se invierte para
la compra de maquinas y de materias primas.

Tl producto nuevamente creado por la fuerza de trabajo se reparte entre
patronos y obreros segiin la relacion entre la plusvalia y los salarios. A
esta relacion se la designard con el nombre de fase de plusvalia: revela el
grado de explotacion de la clase obrera. Cuanto més elevada es, mas grande
es la fraccién del valor nuevo, creado por la fuerza de trabajo, que se apro-
pia ¢l capitalista, Esta tasa interesa, pues, muchisimo a los dhreros mismos.

Pero no interesa al patrén, Por ¢l contrario, éste tiene interés en velar
esta relacion precisa de explotacion, que se esconde detrds del intercambio
de la fuerza de trabajo y del salario. Al capitalista sélo le interesa la rela-
cién entre la masa de plusvalia que le produce su negocio y el conjunto
de su capital adelantado, gacaso no ha invertido el conjunto de este capital
para extraer de €f un beneficio? .

La compra de mquinas sélo es para el capitalista un “gasto productivo”
en la medida en que los capitales adelantados para ese fin le producen un
beneficio, exactamente igual que ocurre con los capitales adelantados para
la compra de la fuerza de trabajo. En caso contrario, no compraria una
sola maquina. Considera, pues, la masa de plusvalfa producida por su em-
presa como dada por el conjunto de su capital. A esta relacién se la deno-
minara tasa de ganancia, :

Si representamos el capital constante por ¢, el capital variable por o, y
la plusvalia por 4, obtendremos, pues, las siguientes férmulas:

‘s . . ¢
Composicién organica del capital = —
u

Tasa de plusvalia = —; tasa de ganancia
U ¢

La perecnacion de la tasa de ganancia en la sociedad precapitalista

En la produccién simple de mercancias se ofrecen al mercado dos clases
diferentes de éstas: una masa de bienes de primera necesidad, pertene-
ciente a productores que trabajan con sus propios medios de produccién
(artesanos y campesinos} y que se encuentran, pues, fuera de la esfera
de accién del capital; una serie de productos de lujo y de productos exé-
ticos, aportados por el capital mercantil. En tiempos normales, los produc-
tos de primera necesidad se venden a su valor de cambio (determinado por
la cantidad de trabajo socialmente necesaria para-producirlos); los pro-
ductos de lujo s¢ venden a precios de monopolio, es decir, por encima
de su valor, realizando los mercaderes una ventajosa transferencia de valor
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a expensas de los productores y de los clientes.™

Para que esos dos circuitos de mercancias puedan permanecer separados
uno del otro, son necesarias dos condiciones. Por una parte, es preciso que,
por razones econémicas (estabilidad.y satisfaccién normal de los mercados)
y sociales {legislacién que determine las condiciones de entrada en un
ramo artesanal), el capital no tenga acceso a la esfera de la produccién,
Por otra, es preciso que la relativa rareza de los capitales y la abundancia
relativa de mercados permitan el establecimiento de una serie de mono-
polios paralelos en la esfera del comercio de los articulos de lujo. La
primera condicién se mantuvo de hecho hasta el fin de la Edad Media.
A partir del sigle xvt la manufactura y la industria a domicilio entran en
creciente competencia con el artesanado; pero es sélo desde el triunfo
de la gran fibrica cuando la empresa industrial capitalista empieza a pro-
ducir la mayor parte de los bienes de consume corriente, determinando
asi el valor de éstos.

Pero no ccurre fo mismo con la segunda de estas dos condiciones. Desde
principios del siglo xrv, el capital invertido en el comercio internacional
de Europa occidental comienza a sobrepasar los limites de los mercados
dados. Mientras en las empresas aventuradas y lejanas (comercio de tiera
con la India y China), en lo que Robert Lépez llama “el circulo interior”
del comercio internacional de la época, y que engloba el conjunto de Euro-
pa y el cercano Oriente, pueden todavia encontrarse los grandes beneficios
monopolistas de antafio, una feroz competencia condnce, por una parte, al
aumento de los precios de compra en la fuente y, por otra, a la reduccién
considerable de los precios de venta y, por tanto, de las ganancias.™

Asi como en otro tiempo primero los bizantinos y después los venecianos
gozaron de verdaderos monopolios para la venta de la seda y de ciertas
especias, los genoveses, los catalanes y mds tarde los franceses y alemanes
participan ahora en condiciones de igualdad en este comercio. Si los maes-
tros pafieros flamencos monopolizaron un dia el comercio de pafios, a
partir del siglo x1v, los italianos, brabanzones, ingleses, franceses y alemanes
rompen este monopolio. Y, en {in, si la Hanse alemana monopolizé en una
época el comercio de arengues, madera y trigo en el Baltico, los mercade-
res ingleses, flamencos y sobre todo holandeses no tardarfan en romper
estos monopolios.” :

Los siglos XIv y xv se caracterizan, pues, por un vasto flujo y reflujo de

# Eu la Furopa medieval los precios alimenticios se fijan generalmente en las ciu-
dades y no dejan amplios mérgenes beneficiarios, salvo cuando los precios de compra
son inferiores al valor, como ocurrié durante muche tiempo para las compras de la
Hanse. En el imperio def Islam, donde esta fijacién de los precios no es general y
donde el comercio de trigo se encuentra més capitalizade, la periodicidad de las
buenas y malas cosechas provoca violentas fluctuaciones de los precios (y de las ga-
nancias). He aqui los precios del trigo en Bagdad en franco-germinal, por quintal
métrico y en proruedios anuales: en 960, 29.04 F.; en 970, 12.10 F.; en 933, 163.20
F.; en 1025, 96.81 ¥:; en 1083, 4.84 F,10 -
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capitales mercantiles, que rompen los compartimientos monopolizados de los
siglos anteriores, Este flujo de capitales se dirige hacia los sectores donde
los precios y ganancias son més elevados. Se produce asi una perecuacién
de la cuota de ganancia comercial, la formacién de una cuota media de
ganacia que Loépez calcula en un 7 a 12%. Si la brusca extensién de
las ganancias que acompafi6 la revolucién comercial del siglo xvI se mantuvo
por lo menos durante un siglo, la competencia comercial no tardé en
romper los monopolios espafioles y portugueses, y la perecuacién de precios
y ganancias de artfculos de lujo se prosigue a una escala mucho mds -
amplia en los grandes centros de almacenaje y comercio del mundo moder-
no: Amberes, Amsterdam, Londres, Venecia, Hamburgo, Burdeos, etc.®

La perecuacion de la tasa de ganancia en el modo
de produccién capitalista

Con el nacimiento del modo de produccién capitalista se produce un
fendmeno andlogo. Guando se abre un nuevo sector de produccién, al prin-
cipio los capitales se arriesgan en é] con circunspeccién. Los primeros cons-
tructores de telares mecanicos se convertian en fabricantes de textiles y
continuaban muchas veces construyendo sus propias méquinas. Sélo a par-
tir del momento en que las ganancias son elevadas comienzan a afluir los
capitales en una rama. Asi, por ejemplo, durante los afios 1820-1830, cuan-
do la demanda de méquinas textiles aumenté constantemente, se constru-
yeron en Gran Bretafia grandes fébricas independientes de¢ construccién
mecanica.™ :

Igualmente, cuando después de las guerras napoleénicas los precios del
café ascendieron vertiginosamente en la Furopa liberada del bloqueo con-
tinental, mientras que los precios del azficar de cafia cedfan bajo la compe-
tencia del azicar de remolacha, numerosos plantadores de Java, Cuba,
Haiti y Santo Domingo sustituyeron sus plantaciones de cafia de azficar
por plantaciones de café. A partir de 1823 se produce un hundimiento de
precios y ganancias y las tasas de ganancia del café y de la cafia de azficar
se igualan.™ -

Durante 10 afios, el primer téenico del cemento Portland en Alemania,
M. Bleibtreu, fue el dnico en explotar esta rama. Se necesité el auge de
1862-1864 y una ganancia del 25% por tonelada pard atraer otros capita-
les, que hicieron descender los precios.™

La perecuacién de la tasa de ganancia en el modo de produccién capi-
talista resulta, pues, del flujo y reflujo de los capitales, que afluyen hacia

* La casa Welser de Augsburgo participé en cl financiamiento de la expedicitn
portuguesa a las Indias en 1505, financié en 1527 otra expedicién, semicomercial
semimilitar, a Venezuela, se ocupé del comercio de especias entre Lisboa, Amberes
y Alemania meridional, fue socio en la explotacién de minas de plata y de cobre
del Tirol y de Hungria y poseyé establecimientos de comercio en las principales ciu-
dades de Alemania, Italia y Suiza.’® En suma, su capital penetra en todas las esferas
que reportan una gananeiz elevada.
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los sectores donde las ganancias son més elevadas que la media y 1'efl.uyisn
de los sectores donde las ganancias son mds bajas. El 1'e’f1u10 de capllta £s
reduce la produccién y crea una penuria de mercancias en una 1a1]na
determiinada, haciendo, por consiguiente, a.scender alli los precios y las
ganancias. Por el contrario, el aflujo de capitales provoca en otros selctores
una competencia exacerbada y liace bajar precios y ganancias. P;lnle coln-
junto de los sectores a consecuencia de fa competencia de los capitales y las
mercancias se alcanza, pues, una tasa media de ganancia.

En la produccién simple de mercancias, los productores venden l?m mer-
cancia normalmente a su propio valor (tl:e’mpo de trabajo soctalmente
necesario para producirlas). En la produccién capitalista, las mercanclas
poseen también un valor propio. Este valor se descompone en vzlxloiI come}r-
vado por la fuerza de trabajo, valor del capital constante emp eei ofen a
produccién de esas mercancias, y valor nuevaménte creado por la fuerza
de trabajo (capital variable -+ plusva.lia). El valor de ’cada mcrflfmma ca-
pitalista puede representarse esquemétmar.nente por la f.ormula c ' z]; -+ g

Imaginemos tres empresas de sectores industriales diferentes: o 3; o
A es, por ejemplo, una fibrica de pastas alimenticlas, que utiiiza I;Gaﬁl
vamente pocas maquinas y mucha mano de ’ob}?a ; B una empresa text,
que utiliza més méquinas que A, y G una fabrica de construccion mec:-
nica, que utiliza més méquinas que A y B. Tendremos entméces euei
cormposicién organica del capital superior en B que en A, y en G qu
AyB. N

gupongamos ahora que haya un nivel medifJ de }.)rffdu.ctlvldacll— y de
intensidad de trabajo y que la tasa de plusvaha”sea idéntica en las tres
f4bricas, a saber, el 100%. EI valor de la produccién de estas tres f4bricas
podrfa entonces establecerse como sigue:® {cada unidad representa por
cjemplo 1,000 francos)

A: 3,000 ¢ - 1,000 0 -+ 1,000 = 5,000

b P 1,000
— = 100% = = 25%
v ctov 4000
B: 4,000 ¢+ 1,000 -+ 1,000 p = 6,000
o P i 1,000 -
-~ = 100% =— =20%
v ¢et+wv 5000

# Fsta tabla, lo mismo que la de la pigina 145, esté directamente ms;lniadaenetg
las que Marx utiliza en El Capital, Técnicamente, estas tablas no ;am; cm(np eyan;le te
exactas, puesto que calculan la tasa de ganancias sobre la base de fluxb e:ndol dela
preduccion corriente), mientras que los capitalistas 1o caleulan s}t:brﬁ ail ase iznte ok
de los capitales invertidos, Esta distmaén’entre flux y stock se ha hec é} cprra c en
las técnicas macro-econdémicas contemporaneas; desculdarla' pue.dedcon ucir arg:Odos
errores. Sin embargo, basta imaginarse una empresa que estc obltiga a ahrenov 1 todos
los afios el conjunto de su capital invertido, para que esos ejemplos se hagan -

mente exactos.
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G 5000 ¢ + 1,000 5 4 1,000 p = 7,000
s 1000

It

b
2= 100%
] ¢+ v

= 16.6%
6,000

La tasa de ganancia més baja se encuentra, pues, en el sector més elevado
de composicién orgdnica del capital. Esto es comprensible, puesto que
solo el capital variable produce plusvalfa. Pero los capitalistas, como
ya lo lLiemos visto, se inferesan solamente por la tasa de ganancia pro-
ducida por el conjunto de su capital. Los capitales afluirn, pues, hacia
los sectores de més baja composicién orgdnica del capital, donde la tasa
de ganancia es més elevada. Quien dice aflujo de capitales dice compe-
tencia exacerbada, expansion del maquinismo y racionalizacién del tra-
bajo. Pero estas transformaciones conducen precisamente a un aumento
de la composicién orgénica del capital. Y quien dice aumento de la com-
posicién orgénica del capital dice descenso de la tasa de ganancia. El
flujo y reflujo de los capitales tiende, por consiguiente, a igualar las cuotas
de ganancia en las diferentes esferas, modificando allf, a consecuencia de la
competencia, la composicién orgénica de su capital.

Precio de produccién y valor de las mercanchas

¢Significa esto que a la perecuacién de la cuota de ganancia deba efec-
tivamente preceder una nivelacién de la composicién orgnica del capital
en diferentes sectores industriales? En absoluto. Veamos una vez més las
tres fabricas A, B y C caracterfsticas de tres sectores industriales distintos.
Las diferencias en composicién orgénica del capital entre esas fabricas
corresponden grosso modo a diferencias de productividad del trabajo, pu-
diendo ésta ser considerada como mias o menos proporcional a la composi-
cibn orgénica del capital.

Supongamos que la fabrica B, con su composicién orgénica del capital

4000 ¢
de -———— representa exactamente la media de productividad de tra-
1,000 »

bajo'en uma época dada en un pais dado, En este caso, la fabrica A, con
una productividad de trabajo por debajo de B, trabaja también por debajo
de las condiciones medias de productividad. Desde el punto de vista social,
despilfarra trabajo (exactamente de la misma manera que un tejedor de-
masiado fento despilfarra trabajo en Ia produccién simple de mercancfas).
Por el contrario, la fibrica C, con una productividad del trabajo superior
a la de B, economiza trabajo humano desde el punto de vista social,

Ahora bien, la cantidad de trabajo socialmente necesario —e3 decir,
necesario en condiciones medias de productividad— es lo que determina
el valor social de una mercancia, El valor social de la produccién de A
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sevd, pues, inferior a la cantidad de trabajo realmente utilizada para pro-
ducir esas mercancias, a su valor individual; el valor social de la produc.
cién de C serd superior a la cantidad de trabajo realmente utilizada para
producir esas mercancias. A través de la competencia de los capitales y
de las mercancias se produce, pues, una transferencia de valor y de plus-
valia, de los sectores de baja productividad hacia los sectores con produc-
tividad elevada.

Pero sélo puede transferirse lo que existe. El valor total de todas las
mercancias no puede rebasar el valor total conservado y nuevamente crea-
do en su produccién, La transferencia de valor se efectiia, por la perecua-
cién de la tasa de ganancia, en el reparto de la plusvalia entre los dife-
rentes sectores. En el ejemplo que hemos elegido, la masa total de plusvalia
producida era de 3,000. La masa total de los capitales adelantados (4,000
-+ 5,000 + 6,000) era de 15,000. La tasa media de ganancia social se

3,000
establece, pues, en es decir, el 20%. El precio que las mer-
' 15,000
cancias A, By C obtendrén en el mercado serd de:
800
A: 3000¢ + 1,0000 + 800 p = 4,800 e = 0%
¢c+u 4,000
: Fi 1,000
B: 4,000 ¢ + 1,000 v + 1,000 4 = 6,000 = =W0%.
¢ 5,000
: Ji 1,200
G: 5,000 ¢+ 1,000 0+ 1,200 p = 7,200 —— = ——— = 20%
c+u 6,000

Llamaremos precio de produccidn el precio que obtienen las mercan-
clas en el mercado capitalista, y que consiste en el capital adelantado para
su produccién aumentado con ese capital multiplicado por la tasa media
de ganancia. En condiciones normales de competencia, la formacién de
esos precios significa que cada capital se apropia una fraccién de la plus-
valfa total producida por la sociedad, que ¢s, igual a la fraccidn del capital
social total que representa el capital en cuestion. : '

Si la formacién de los precios de produccién puede Hevar a éstos a variar
considerablemente con relacién al valor individual de las mercancias, ello
no significa en absoluto una derogacién’de la ley del valor. Significa {nica-
mente la aplicacién particular de esta ley a una sociedad regida por la
ganancia, que produce en condiciones de corpetencia, con niveles de pro-
ductividad en Tevolucién constante. Es precisamente a través de la com-
petencia como se establece si fa cantidad de trabajo incorporada en una
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mercancia lepresenta 0 no una cantidad socialmenie necesaria. El hecho
d.e’ que a iravés del juego competitivo de los capitales y de la perecua-
cion de las tasas de ganmancia, una fraccién de la plusvalia producida
en los sectores industriales de débil composicién orghnica de capital sea
arrastrada hacia los sectores industriales con composicién orgénica elevada
corresponde al despilfarro de trabajo social que se practica en esos prinie:
ros sectores. Una parte del trabajo humano que alli se ha consumido ha
sido inftilmente consumida desde el punto de vista social, y, por lo tanto
no serd recompensada por un equivalente en ¢l cambio.®

El jucgo de la famosa. “ley de la oferta y la demanda” no es m4s que una
ilustracién de la misma ley del valor. Cuando, para una mercancia dada,
Ia oferta’ supera a la demanda, esto significa que para la produccién de la
mercancia en cuestién s¢ ha consumido més trabajo humano que el que
en esa época era socialmente necesario. El precio del mercado total des-
ciende entonces por debajo del precio de produccibn,

Por ¢l contrario, cuando la oferta es inferior a la demanda, eso significa

que para la produccién de Ja mercancta en cuestién se ha consumido rmenos
trabajo humano del que era socialmente necesario; el precio de mercado
ascenderd entonces por encima del precio de produccién.
. Cuando bajan los precios de mercado, bajan las ganancias; los capita-
hstas se adaptan a la situacidn mejorando la productividaci media del
trabajo (disminuyendo los precios de costo), lo que elimina a las eImpresas
con productividad demasiado baja y equilibra la oferta al nivel de la
demanda (que puede, por cierto, anmentar cuando los precios de mercado
descienden seriamente). Cuando los precios de mercado aumentan en un
d'etermmaéo sector, los capitales se ven atraidos a €] por las elevadas ganan-
¢ias, aumentando la produccién hasta que la oferta haya superado fa de-
manda y los precios comiencen a descender. El juego de la competencia
las oscllamo.n’es de los precios de mercado alrededor del valor (de los preciog
de produccién) de las mercancias, representan ¢l finico mecanismo por
medio del cual, en una sociedad anrquica que produce para un mercado
¢iego, los capitalistas individuales se ponen al nivel de las necesidades socia-
les. Pero el j}lego de la “ley de la oferta y la demanda” solamente expli-
ca las oscilaciones de los precios; no determina el ¢je alrededor del cual se
producen estas oscilaciones, que queda fijado por el consumo de trabajo
efectuado en la produccién de mercancias.

La perecuacién de la tasa de ganancia y la distribucién de los capitales
y los recursos entre los diferentes sectores de la economia, segéin las nece-

*’Innumerables autores han afirmado que Marx, después de haber escogido Ia
teorfa del valor-trabajo en el tomo 1 de Ef Capital, debié revisar ticitamente esta teosia
cuando después, en el tomo m, se esforzd en analizar e mecanismo de conjunto
de Ia economia capitalista, Estd ya claro ahora, después de la publicacién de las
Grundrisse, que Marx habfa ya elaborado Ia teorfa de los precios de produccién
desde 1858, es decir, ;antes incluso de redactar el tomo 1177
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sidades que se manifiestan en el mercado, sélo pueden efectuarse en la
forma clésica mientras haya condiciones de competencia perfecta en todos
los niveles, entre los compradores, entre los vendedores y entre compra-
dores y vendedores.* Semejante competencia perfecta no ha existido jamds;
de ahi que en la época inicial del capitalismo se haya asistido mas bien 2
una aproximacidn de esta perecuacién, tomando en cuenta los sectores
monopolisticos y semimonopolisticos que subsistian como vestigios de las
épocas anteriores, Més tarde, cuando €l propio modo de produccién capi-
talista pasa a la etapa de los monopolios, la perecuacidn de la tasa de
ganancia reviste una forma nueva y particular.¥* -

Centralizacién y concentracidn del capital

La perecuacién de la tasa de ganancia favorece a las empresas capita-
listas que poscen un grado de productividad més elevado. Actla a expensas
de las empresas que trabajan con costos de produccién superiores a los
precios de produccién medios, Ahora bien, reducir los costos de produc-
cién, aumentar la productividad del trabajo, significa ante todo perfeccio-
nar y aumentar los medios de produccién, sustituir trabajo vivo (mano de
obra) por trabajo muerto (instrumentos de trabajo que sflo son cristali-
zacién de trabajo no pagado). Aquellas empresas con mejor instrumental,
cuya composicion organica de capital sea més clevada, venceran, pues, en
la competencia capitalista,

“F} empresario industrial se vela empujado a nuevas conquistas por la
presién de la méquina misma. Debfa mantenerse a la altura de sus com-
petidores para la reduccién de los precios; y esto constituia un permanente
estimulo para incrementar a la vez la amplitud de su produccién y para
equiparse con mejores mAquinas, que estaban constantemente produciéndo-
se. Sin duda, existia una dimensibn dptima mis alld de la cual ninguna
empresa podia ampliarse sin perder eficacia productiva, incluso cuando
la revolucién industrial estaba en pleno auge. Pero como este optimum
aumentaba muy répidamente, la gran mayorfa de los empresarios se encon-
traban probablemente muy por debajo de él y s¢ esforzaban por alcan-
zarlo”\™®

Cuanto més s perfecciona el maquinismo mas aumenta la composicién
orghnica del capital necesaria para que la empresa pueda obtener la ganan-
cia media. Fl capital medio necesario para poder abrir una nueva empresa

% Fsta (ltima condicién estd ademés institucionalmente exclulda por el modo de
produccién capitalista para los propietarios de la fuerza de trabajo.

#* Todo el problema de la transformacién del valor en precio, ha sido examinado
con gran detalle y ayuda de clculos minuciosos por Nathalic Moszkowska: Das
Marxsche System: ein Beitrag zu dessen Aufbant, un libro aparecido en 1929 y gue
no tuvo casi ningfin cco fuera de Alemania. En una nueva edicién del Tratado, vol-
veremos, de manera apreciativa y a la vez critica, a esta aportacién de Nathalie
Moszkowska al desarrollo de 1a teoria econbmica marxista,
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capaz de producir esta ganancia media aumenta en la misma proporcién,
De donde se deduce que la dimensién media de las empresas aumenta
también en cada rama industrial. Las empresas mas aptas para triunfar
en la competencia serdn aquéllas que tengan una composicién orgénica de
capital por encima de la media, que dispongan de fondos y reservas més
amplios para avanzar con la mayor rapidez en el camino del progreso téc-
nico. Veamos, escogido entre mil, un ejemplo, F cuadro que sigue indica
la importancia cada vez mayor de las inversiones y, por tanto, del progreso
técnico, seglin la importancia de las empresas, en Alemania occidental:

INVERSIONES EN %) DEL VOLUMEN DE NEGOCIOS DE 1955 ™

Industria  Constrae-  Construc-  Indufiri

Empresas: guimica ‘i‘f;;;?g' Cii?!.ﬁiéc' textil
de 1 a 49 asalariados ..... 34% 1.5% — —
de 50 a 199 asalariados ... 3.8% 5.5% 57% 4.2%
de 200 a 999 asalariados .. 4.7% 6.0% 6.1% 4.3%

de mas de 1,000 asalariados 136% 8.2% 7.1% 4.8%

La evolucién del modo de produccién capitalista lleva consigo necesaria-
mente una centralizacidn y una concentracién de capital. La dimensién
media de las empresas aumenta constantemente; un elevado nfimero de pe-
quefias empresas es eliminado en la competencia por un pequefio nfimero

‘de grandes empresas que controlan una fraccién cada vez mayor del capital,

del trabajo, de los fondos y de la produccién en sectores industriales enteros.
Algunas grandes empresas centralizan medios de produccién y un néimero
de asalariados que en otro tiempo sélo hubicran podido encontrarse su-
mando los de decenas, si no es que en centenas, de manufacturas.

En la competencia, las grandes empresas aplastan a las pequefias. Estas
tltimas producen a precios demasiado elevados, no pueden ya deshacerse
de sus mercancias con ganancia y quiebran. Fn los perfodos de crisis y de-
presion econdmica, este hundimiento afecta a centenares y miles de pequefias
empresas. La competencia capitalista prosigue asi el proceso de expropia-
cidn que estd en el origen del modo de produccién capitalista. Pero ahora,
en lugar de ser los productores independientes las principales victimas, los
capitalistas mismos sufren las consecuencias. La historia del capital es la
historia de la destruccién de la propiedad de la mayoria en beneficio de
la propiedad de una minoria cada vez mds restringida®

¢Qué ocurre con los empresarios capitalistas aplastados en la competen-
cia? Son desposeidos de su capital, o bien directamente por Ia quiebra, o

- bien por al tomar posesién de su propiedad, en tode o en parte, los gran-

* Ver las cifras de los capftulos vir y xu,
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des capitalistas. En el mejor de los casos, los capitalistas desposeldos per-
manecen como directores, simplemente asalariados, de sus empresas. En
otros, s¢ convierten en pequelios gerentes o en técmicos. Si su empresa
era demasiado pequefia y sus relaciones con el mundo de los negocios han
sido suprimidas ripidamente, pueden incluso convertirse en simples obreros
o empleados, Tste es el fenémeno conocido como la proletanizacién® de
las clases medias, su transformacién de propietarios de capital en simples
propietarios de una fuerza de trabajo. El siguiente cuadro, que se refiere a
los Estados Unidos y a la Alemania occidental, atestigua esta evolucién:

EVOLUCION DE LA ESTRUCTURA DE CLASE®® EN 1.0S ESTA00S UNIDOS

(En % de la poblacibn activa) ®®
1880 1890 1900 1910 1920

Asalariados de todas clases ......... 62 65 679 719 739
Empresarios de todas clases ....... 369 338 308 263 235

1930 1939 1950 1960
Asalariados de todas clases ......... 768 782 798 842
Empresarios de todas clases ....... 203 188 17.1 140

EVOLUGION DE LA ESTRUCTURA DE GLASE EN ALEMANIA

{En % de la poblacién activa),®
' Toda Alemania
1882 1895 1907 1925 1933
Independientes (comprendidos ayu-

dantes que pertenecen a la fami-
Ha} ......ooo e 482 391 35 312 299
572 608 65 688 701

Territorio de Alemania Federal

1939 1950 1956

Independientes (comprendidos ayu-
dantes que pertenecen a la fami-
la} ....ennnn
Asalariados y empleados ...........

286 264 248
14 736 752

® Asl debe comprenderse ¢l significado cientifico de ese término, que no implica
necesariamente pauperizacién en el sentido de descenso del nivel de vida.

#% Estrictarnente hablando, esta formula no es totalmente correcta, porque en la
categoria “asalariados-empleados”, entra un cierto ndmero de directores, ingenieros,
zltos funcionarios, etc., que a pesar de su mode de empleo, pertenccen més bien a
la burguesia por su modo de vida, su medio social, su funcidn social precisa, etc.
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Tgualmente, en Francia, los asalariados representan en relacién a la po-
blacion activa el 47% en 1905, el 54.3% en 1921, el 57.6% en 1931 y o
659, en 1953,

Cunando fa destruccién de las empresas medias y pequetias, sobre todo

. las empresas artesanales, no viene acompafada de un desarrollo general

de la industiia que cree nuevas necesidades de mano de obra, los antiguos
propietarios de los medios de produccién desposeidos. por la competencia
no se transforman en asalariados, sino que son completamente expulsados
del proceso de produccién. No se trata ya de proletarizacién, sino depau-
peracion. Este fendmeno se produjo especialmente en Furopa occidental
al principio del capitalismo industrial, v més tarde en los palses atrasa-
dos en donde penetraron en masa las mercancias capitalistas. A pequeia

- escala, un fenbmeno anilogo se repite constantemente. ,
“Durante la Primera Guerra Mundial y recién acabada ésta, Ia industria

de la seda conocid en los Estados Unidos un auge extraordinario, centrado
alrededor de la pequeia ciudad de Paterson. Cuando la sobreproduccion,
y después la aparicién de la seda sintética, dieron un duro golpe a la
industyia de la seda, numerosos desempleados que hablan podido acumular
economias gracias a los salarios elevados del perlodo precedente, compra-
ron telares de segunda mano y se convirtieron en pequefios empresarios,
Pero de 1927 a 1940, mas del 50% de esas empresas trabajé constantemen-
te con pérdidas. Ingresos de 6 a 7 dblares por semana no eran excepcionales
para estos “empresarios”* Como en el caso de Jos campesinos propietarios
de parcelas mindsculas, se trata aqui de una depauperacién velada: La
“posesion” de los medios de produccién vela el hecho de que los ingresos
son inferiores incluso a los de los desempleados de la industria. La “pro-
ductividad” de este trabajo es tan baja que nos encontramos ante un fend-
mene de subempleo, de desempleo velado,

Sin embargo, el proceso de centralizacién y concentracion del capital
no aparece acompafiado de una desaparicién proporcional de las clases
medias, Desde el momento en que la competencia de las grandes empresas
se hace demasiado peligrosa en un determinado sector de la produccion,
numerosos capitalistas pequefios y medios se retiran voluntariamente de
este sector, esforzandose en descubrir nuevas ramas de la industria. Por
otra parte, la propia concentracion industrial provoca nuevas actividades
llamadas “independientes”. Las grandes fibricas se rodean de multiples
talleres de reparacion. Hacen numerosos pedidos de piezas sueltas o de tra-
bajos especializados a pequefias empresas; esos pedidos son mas provecho-
sos para este tipo de produccién.

Finalmente, el formidable aumento del capital constante origina una
nueva jerarquia en la empresa, que se intercala entre el antiguo capataz
y el director: téenicos, ingenieros, ingenieros en jefe, directores de pro-
duccion, departamento de planeacion, jefes de venta y publicidad, departa-
mentos de sondeo del mercado, jefes de laboratorios de investigacién, etc.
Aparecen ast las nuevas clases medias cuyo nivel de vida corresponde grosso
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modo al de las antiguas clases medias, Pero estas nuevas clases medias se
distinguen de la antigua burguesia por €l hecho de que ellas ya no son pro-
pictarias de los medios de produccién, sino simples empleados a quienes
el nivel del sueldo, las tradiciones, el tren de vida y los prejuicios separan
del proletariado propiamente dicho. '

La caida tendencial de la tasa media de ganancia

La perecuacién de la tasa media de ganancia modifica el reparto de la
plusvalia entre las empresas, a favor de aquéllas cuya composicién orgs-
nica de capital es mis elevada. Pero si para el conjunto de empresas la
media de la composicién orgAnica del capital aumenta, la tasa media
de ganancia desciende, quedando por lo demés todo igual. i, por ejem-
plo, de un decenio a otro, el valor de la produccién anual pasa de: 300 mil
millones ¢ 4 100 mil millones » + 100 mil millones # = 500 mil millo-
nes, a 400 mil millones ¢ -+ 100 mil millones v 4- 100 mil millones p =
600 mil millones, el aumento de la composicién orginica del capital de
3 2 4 lleva consigo una disminucién de la tasa de ganancia de

100 100
N = 5% A = 209,
o = 0%

“Cuando un sisterna acumula cada vez s instrumentos de trabajo y
equipo de produccidn, la tasa de relacién del capital nuevo y antiguo des-
minuye”.** Ahora bien, el aumento deé la composicién orginica del capital,
de trabajo muerto con relacién al trabajo vivo, constituye la tendencia
fundamental del modo de produccién capitalista. La ‘baja tendencial de la
tasa media de ganancia es, pues, una ley de desarrollo del modo de pro-
duccion capitalista, '

He aqui, para afios sucesivos, las tasas de ganancias de la industiia
manufacturera americana;*

Capital constant Salari . Tasa d
Fijoﬁ ’ Eéirizfla:te ysut;;:i(::s Ganancias ga?:izanczz
1889 350 5,162 1,891 1,869 26.6%
1899 512 6,386 2,259 1,876 205%
1909 897 11,783 4,106 3,056 18.1%
1919 2,990 36,229 1234 837 16.29 #¥s4

* Modo de cAlcdo: valor del producto-valor afiadide = capital constante circu-
lante, Depreciacién = capital constante fijo. Valor afiadide-(salarios, 4- sueldos -+
depreciacién) = ganancia, '

#* Para la evolucidn de Ja cuota de ganancia en la época de los monopolios, ver
capitulo X y xav.

154

Stemndl da las siguientes cifras, que indican la tendencia a la disminucién
del ritmo de la acumulacién de capital en el capitalismo clasico:3®

Formacién de nuevos capitales de negocios {business capital) en % del
capital de negocios medio existente, en el curso de un decenio:

1869-1878 : 3.75%
18791838 : 465%
18891898 : 4.30%
1899-1908 : 3.75%

1909-1918 : 2.76%
©1919-1928 : 2.18%
1929-1938 : 0.38%

Sabemos que la fuerza de trabajo a la vez conserva valor y crea un
valor nuevo. Decir que la tasa de ganancia desciende, es decir que una
fraccidn cada vez mayor del producto anual consiste simplemente en conser-
vactén del valor de Ia reserva existente de capital, y que una fraccién
decreciente aumenta el valor de esa reserva. Este hecho tedricamente esta-
blecido, lo encontramos mostrado empiricamente en la siguiente estadistica,

dada por Kuznets, del porcentaje anual de la produccion americana de

equipo no destinade a la sustitucién del equipo existente, sino a su ex-
tension:

11879-1888 : 57.2%
1889-1898 : 579%
1899-1908 : 54.1%

1909-1918 : 43.1%
1919-1928 : 36.6%

Kuznets da también las siguientes cifras de los gastos de anortizacion
del capital fijo existente en porcentaje de la formacién bruta de capital:

1879-1838 : 39.7%
1889-1898 : 43.0%
1899-1908 : 46.5%
1909-1918 : 50.1%

1919-1928 : 624%
1929-1938 : 86.7%
1939-1548 67.8%*¢

Sin embargo, la tendencia del descenso de la tasa de ganancia no actiia
de manera uniforme, de afio en afio o de decenio en decenio. Su juego se
ve limitado por una serie de factores que actfan en sentido contrario.

a) Aumento de la tase de plusvalie: aumento de la composicidn orgé-
nica del capital significa aumento de la productividad del trabajo, lo que
puede significar aumento de la plusvalia relativa y, por tanto, aumento
de la tasa de plusvalia, Si de un decenio a otro el valor total de la pro-
duccién pasa de: 300 mil millones ¢ -+ 100 mil millones » -+ 100 mil
millones p = 500 mil millones a 400 mil millones ¢ + 100 mil millones

v + 125 mil millones § = 625 mil millones, la tasa de plusvalia — pasa
: : v
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del 100% al 125%,y a pesar del aumento de la composicién orgénica del
capital de 3 a 4, Ia tasa de ganancia permanece idéntica: '

P 25%:

100 125
400 500

= 25%.

Sin embargo, un aumento equivalente de la tasa de plusvalia y de la
composicién orgénica del capital es a la larga imposible de alcanzar, por-
que con el aumento de la productividad del trabajo se produce frecuente-
mente una extension de las necesidades obreras y un aumento correspou-
diente del valor de la fuerza de trabajo, lo que a su vez favorece ¢l
desarrollo del movimiento obrero, limitando asi el crecimiento de la tasa
de plusvalia. Debe sefialarse, ademés, que el aumento de la tasa de plus-
valia choca con limites absolutos (la imposibilidad de reducir el trabajo
necesario a ce0), mientras que para el aumento de la composicién orga-
nica de capital no existe limite alguno.

La teorfa del hundimiento (Zusammenbruchstheorie) se funda, en {iltimo
término, en esa imposibilidad para el Capital de alcanzar a la targa la caida
tendencial de la tasa media de ganancia mediante el aumento de la tasa
de la plusvalia. Esta imposibilidad recibe una actualidad enorme en el mar-
co de la autoratizacién. La inevitabilidad de crisis periddicas, precisada en
el capitulo xr contribuye a ello igualmente.

b) Envilecimiento del precio del capital constante: la composicién orgh-
nica del capital no expresa la relacién entre la masa material de los ins-
trumentos de trabajo y el nfunero de obreros, sino la relacién entre el
valor de los medios de produccién y el precio de la fuerza de trabajo utiki-
zada, Ahora bien, si la productividad general del trabajo aumenta, el valor
de cada mercancia individual disminuye. Esta ley se aplica a todas las
mercancias, incluso a las méquinas y los demAs medios de produccion. Fi
incremento de la composicion orgnica del capital actfia igualmente en el
sentido de -un envilecimiento de los precios de las maquinas, y por tanto
del valor del capital constante en relacién con el capital variable, contra-
rrestando asi el descenso tendencial de la tasa de ganancia.

Sin embargo, si todo progreso de la productividad disminuye incontesta-
blemente el valor de cada unidad del capital constante, implica al mismo
tiempo el crecimiento considerable del ntmero de esas unidades. El valor
de una mdquina desciende, pero el nimero de méiquinas aumenta en pro-
porcion mayor, y el valor de la masa total de las mAquinas, més que petma-
necer estacionario, suele, pues, aumentar. Asi, por ejemplo, en los E.U.A,,
el valor de los medios de produccién (producers durables) en relacién a la
fortuna nacional pasa de 7.4% en 1900 2 8.3% en 1910, 10% en 1920, 9%
en 1930, 8.7% en 1940, 10.9% en 1950 y 11.9% en 195557

c) Extension de la base de la produccidn capitalista: mediante el comer-
cio exterior, el capital trae materias primas y productos de primera nece-
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sidad més baratos, fo que reduce a la vez el valor del capital constante y
el de la fuerza de trabajo, aumentando la tasa de plusvalia y la tasa de
ganancia. ¥l descenso de la tasa de ganancia se ve también contrarrestado
a través de la introduccion del modo de produccidn capitalista en nuevos
sectores o nuevos paises, donde reina en principio una composicién orgéni-
ca del capital méas baja. .

Sin embargo, la extension de la base de la produccién capitalista signi-
fica inevitablemente una extensién de los intercambios, A cambio de las
mercancias que los paises industriales hmportan de los paises atrasado.s}
los primeros exportan a los segundos productos manufacturados y capi-
tales que acaban por destruir en estos ﬁltunqs: el mpdq de produccién
autbctona y por introducir el modo de producc1?n capitalista. El modo de
produccién capitalista, al ampliarse y universalizarse, ’reduce los sectores
en los que se puede obtener una tasa de ganancia mas ‘elevada. Aunque
esta expansién haya tenido durante toda una época un importante pagei
para disminuir o detener el descenso tendencial de la tasa de ganancia,
su eficacia va disminuyendo progresivamente e incluso puede producir t?l
efecto opuesto, cuando los paises atrasados, industrializados 2 su vez, ’oi?h-
gan a los palses avanzados a un gran aumento de la composicion organica
del capital para sostener la competencia. -

d) El aumento de la masa de la plusvalia: Ta extension constante de la
esfera de actuacién capitalista, la acumulacién del capital y el aumento
del niimero de asalariados implican un constante aurnento dt—:: la masa de la
plusvalfa, Cuando ol descenso de la tasa media de ganancia ‘rtlasu’l’ta rela-
tivamente pequefio, este aumento absoluto thnde a “reconciliar” al ca-
pitalista con el sistema. En efecto, este capitalista no se horroriza ante la
perspectiva de ganar “inicamente” un 10% de cada 1,000 millones, en vez
de un 12% de cada 200 millones. i aumento de la masa de ganancias de
24 a 100 millones compensa el ligero descenso de la tasa de ganancia. La
reduccién del tiempo de rotacién del capital circulante contribuye parti-
cularmente al aumento de la masa de la plusvalia, :

En ¢l modo de produccién capitalista el valor de una mercancia se pre-
senta bajo la forma ¢ + » + $. Las leyes de desarrollo del modo de
produccién capitalista puede representarse en forma de relaciones entre

- los términos de esta férmula:

¢ : VR
a. Fl incremento de — representa el incremento de la composicion orgi-
v
nica del capital;

b. Bl incremento de — representa el incremento de la tasa de la plus-
¢

valia;
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¢. La disminucién de representa el descenso de la tasa media de

ganancia,

Pero} estas tres tendencias de desarrollo se presentan bajo formas distin-
tas segin se las considere desde el punto de vista de su significacién histérica
gf:,neral, con relacion al desarrollo de las fuerzas productivas, o con rela-
cién a la forma especifica que toman bajo el modo de produccién capitalista.

El aumento de la masa de los instrumentos de trabajo movidos por el
trabajo vivo en el proceso de produccibn; la disminucién de la parte
de la jornada de trabajo dedicada 2 la produccién de subsistencias puras
y simples (a la produccién del producto necesario) ; Ia disminucién de la
riqueza producida anualmente en relacién con la riqueza gradualmente
acumulada por la sociedad, he aqui los indices generales de progreso
de Ia civilizacion, los indices de desarrollo elevado de las fuerzas produc-
tivas en cualquier sociedad, incluso en una socledad sccialista.

La fuerza especifica con que se presentan estas tendencias en un régimen
capitalista es la forma antagénica. El aumento de la sobréproduccién social
con relacién al producto necesario no conduce a un aumento prodigioso del
bienestar y del confort para el conjunto de Ia sociedad, sino a un aumento
del sobretrabajo apropiado por las clases poseedoras, al crecimiento del
grado de explofacién de la clase obrera. La disminucién de la relacién
entre 12 riqueza nueva creada anualmente y la riqueza social acumulada
no significa que la humanidad pueda vivir cada vez més exclusivamente de
esta riqueza acumulada, no significa un constante aumento de los ocios,
sino al contrario, se convierte en una fuente periddica de convulsiones, cri-
sis y .dese.mpleo. El aumento de la masa de trabajo muerto en relacién al
trabajo vivo no significa una economa creciente del trabajo humano, sino
la creacién de un vasto ejército de reserva industrial, bajo cuya presién el
consumo de los productores queda limitado al producto necesario, ¥ su €3
fuerzo fisico se prolonga o se intensifica. Esta forma antagdnica que toman

las tsand_el.lcias de desarrollo del régimen capitalista es lo que determina la
inevitabilidad de su destruccién.

La contradiccion suprema del régimen capitalista

Todas las contradicciones del modo de produccién capitalista pueden re-
sumirse en la contradiccién general y fundamental: la contradiccién entre
la socializacién efectiva de lo produccién y la forma privada, capitalista
de la apropiacién. ’

La secializacién de la produccién bajo el régimen capitalista representa
el efecto histérico més importante, m4s progresista, de la generalizacién de
este modo de produccién, A la fragmentacién de la sociedad patriarcal
esclavista, feudal, en millares de pequefias células de produccién y de con-
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sumo independientes unas de otras, entre las cuales sélo existen lazos {espe-
cialmente lazos de cambio) rudimentarios, sucede la universalidad de las
relaciones humanas. La divisién del trabajo se generaliza y perfecciona,
no solamente en un pals, sino a escala mundial. Nadie produce ya en pri-
mer lugar valores de uso para su propio consumo. El trabajo de cada uno es
indispensable para la supervivencia de todos, en la medida en que cada
uno sblo puede sobrevivir gracias al trabajo de miles y miles de otros
hombres. El trabajo individual ya sélo subsiste como infima parcela del
trabajo social. Es el trabajo objetivamente cooperador de todos los hombres
lo que hace funcionar o mantiene en movimiento la produccién del capi-
talismo moderno. Esta produccidn se encuentra, pues, objetivamente so-
cializada, arrastrando en su érbita al conjunto de la humanidad.

Bajo el régimen capitalista, Ja socializacién de la produccién permite un
enorme desarrollo de las fuerzas productivas. El crecimiento del capital
constante, ante todo de la masa de maquinaria y de los instrumentos de la
industria y los transportes, sélo es posible por el desarrollo extremo de
la divisién del trabajo. Este prodigioso desarrollo de las fuerzas productivas
estd implicitamente contenido en el aumento de la composicién orgénica
del capital, en la concentracién del capital, en la extensién constante de Ja
base del modo de produccién capitalista que tiende a conquistar todo
el mundo, Tmplica un desarrollo no menos prodigioso de las necesidades
humanas, una primera toma de conciencia de las posibilidades de un des-
arrollo universal de todos los hombres.

Pero esta socializacién de la produccién que transforma el trabajo de
toda la humanidad en trabajo objetivamente cooperador, no esti regula-
rizada, dirigida, administrada segin un plan consciente. Estd regida por
fuerzas ciegas, las “leyes del mercado”, de hecho las oscilaciones de la tasa
de ganancia y el mecanismo de perecuacién de la tasa de ganancia, la
forma particular que toma la ley del valor en el régimen capitalista, De
ahi que el conjunto de la produccién objetivamente socializada se des-
arrolle independientemente de las necesidades que ella misma ha suscitado,
aguijoneada solamente por la sed de ganancias de los capitalistas.

La forma privada de la apropiacién hace de la ganancia el Gnico chje-
tivo y motor de la produccién. Da un cardcter designal y espasmédico al
desarrollo de las fuerzas productivas, La produccién se desarrolla a saltos,
no en los sectores donde subsisten més acuciantes necesidades reales, sino en
aquéllos donde pueden realizarse més elevadas ganancias. La produccion
de bebidas alcohélicas, de comic books y de estupefacientes tiene primacia
sobre la lucha contra la polucidn del aire, la conservacién de los recursos
naturales e incluso la construccién de escuelas y hospitales®® En la Gran
‘Bretatia de hoy se gasta mas dinero en las apuestas de las carreras de caba-
Tlos que en Ia lucha contra el cincer, la poliomielitis y la arteriosclerosis. .
La forma privada de la apropiacién del sobreproducto social, de la plus-
valia, determina el caricter andrquico de la produccibn capitalista. La sub-
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produccion en un secior coincide constantemente con la sobreproduccién
en otro sector, hasta que la sobreproduccidn general y las crisis corrijan
periddicamente los inconvenientes de esta anarquia. Bl desequilibrio, Ja des-

proporcidn . entre los diferentes scctores de la produccién, constituyen los -

inevitables elementos de esta anarqufa. Bl reparto del irabajo humano enire
los diferentes sectores de la produccién nunca corresponde exaciamente al
reparto del poder de compra para los productos de esos sectores. Cuando
esta desproporcién llega a hacerse demasiado violenta, se resuelve en una
erisis, que conduce a un nuevo equilibrio pasajero y effmero,

La contradiccién entre la socializacién de hecho de la produccién capi-
talista y la forma privada de la apropiacién se manifiesta como contradic-
cidn entre la tendencia al desarrollo ilimitado de las fuerzas productivas y
los estrechos Hmites en que queda encerrado el consurno. El modo de pro-

“duccién capitalista es as{ el primero donde la produccién parece separarse
completamente del consumo, donde la producctén parece convertirse en un
fin en si. Pero las crisis periédicas le recuerdan duramente que, a la larga,
la produccién no puede separarse completamente de las posibilidades de con-
sumo solvente de la sociedad.

Trabajo libre y trabajo enajenado

El producior de una sociedad primitiva generalmente no separa su activi-
dad productora, “el trabajo”, de sus demas actividades humanas, Cierto que
este elevado grado de integracién de toda su existencia, més-que un esfuerzo
consciente hacia el desarrollo universal de todas las posibilidades humanas,
expresa sobre todo la pobreza de la sociedad v el cardcter extremadamente
limitado de sus necesidades. Este hombre sufre una tiranfa: la de las fuerzas
de la naturaleza. Esta tirania implica inferioridad respecto al medio natural,
la sumision degradante a la magia, un desarrollo primitivo del pensamiento.
Pero el efecto de esta degradacién se ve grandemente atenuado por el ele-
vado mivel de solidaridad y cooperacién sociales. La integracién del indi-
viduo y de la sociedad se efectita en forma relativamente armoniosa, Cuan-
do el medio natural no es demasiado hostil, el trabajo se combina con la
alegria del cuerpo y del espiritu. El trabajo satisface a la vez las necesidades
fisicas y sociales, estéticas y morales.* '

A medida que aumentan las fuerzas productivas, la humanidad se va li-
berando progresivamente de la tirania de las fuerzas de la naturaleza. Toma
conciencia de su medio natural y aprende a modificarlo para sus propios
fines. Somete fuerzas que en otro tiempo estaba condenada a sufrir més o
menos pasivamente. Asi comienza la marcha triunfal de la ciencia y de las
técnicas cientificas, que hard del hombre el duefio de la naturaleza y del
universo.

Pero la humanidad paga un precio muy elevado por este progreso eman-

* Ver, por ejemplo, la descripeion del dokpwe, trabajo ejecutado en comdn en
Dahomey.8®
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cipador. El paso de una sociedad de pobreza absoluta 2 una sociedad de
pobreza relativa es al mismo tiempo el paso de una sociedad armoniose-
mente unida a una sociedad dividida en clases. Con la aparicién de los
ocios individuales en provecho de una minorfa de la sociedad, aparece
también el tiempo enajenado, el tiempo de trabajo servil, el trabajo gra-
tuito realizado para otros por la mayor parte de la sociedad. A medida
que el hombre se libera de la tiranfa de las fuerzas de la naturaleza, sufre
cada vez més la tiranfa de fuerzas sociales ciegas, la tiranfa de otros hombres
(esclavitud, servidumbre) o la tirania de sus propios productos {produccién
simple de mercancias y produccién capitalista),

No es necesario insistir en el caricter enajenado del trabajo servil. El es-
clavo v el siervo no son ya duefios de su vida ni de la mayor parte de su
tiempo. Su condicién social les prohibe no ya el libre desarrollo de su per-
sonalidad sino, en general, todo desarrollo. Pero en’la sociedad capitalista
el trabajo es también un trabajo alienado, implica también la enajenacion
humana a un grado extremo.

Fsta enajenacién se presenta, ante todo, como una separacién radical
entre el trabajo y todas las actividades humanas no “econdmicas”. La aplas-
tante mayorfa, de los cludadanos de una sociedad capitalista no trabajan por
que les guste su oficio, porque se realicen gracias a su trabajo, porque lo
consideren como una condicién necesatia y suficiente para el desarrollo de
sus capacidades fisicas, intelectuales y morales. Por el contrario, lo hacen
por necesidad, para poder satisfacer sus necesidades humanas ol margen del
trabajo. En los prinercs momentos del régimen capitalista —y todavia hoy
en una gran parte del tercer mundo— esas necesidades se reducen al nivel
casi animal de subsistencia y de reproduccién fisica. A medida que se van
ampliando, a medida que la duracién del tiempo de trabajo se reduce, la
oposicién entre el “tiempo perdido” y el “tiempo recuperado” se va hacien-
do cada vez més palpable y aguda. -

Después, 1a enajenacibn se expresa por la pérdida total de control del
trabajador sobre sus condiciones de trabajo, sobre sus instrumentos de tra-
bajo, sobre el producto de su trabajo. Esta pérdida de control se va acen-
tuando precisamente a medida que el aumento de la plusvalia relativa
sustituye al aumento de Ta plusvalia absoluta, a medida que la jornada de
trabajo se acorta a costa de una intensificacién y una mecanizacion cada
vez més inhumanas de ese mismo trabajo.

El trabajo continuo (que hace perder a los trabajadores hasta el ritmo
normal de la sucesién de dias y noches), la cadena y la semiautomatizacion,
la desaparicién de las antiguas especializaciones, la generalizacion de los
obreros especializados, son otras tantas etapas de esta enajenacion, Al final
de esta evolucion, el trabajador ya no es més que un infimo eslabén de dos
mecAnicas monstruosas, la miquina propiamente dicha, es decir, los instru-
mentos de trabajo que lo aplastan,® y la maquina social que con sus drde-

* En el sentido literal (el enorme incremente de los accidentes de trabajo) y figu-
rade de la palabra.
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nes, su jerarquia, sus exigencias, sus sanciones, su inseguridad organizada
lo aplasta también. Al aplastamiento que tritura al individuo se une el
tedio originado por el trabajo mecanizado, que acaba por minar las fuerzas
vitales del obrero y al que acabarén sucumbiendo también cada vez més
los empleados, 2 medida que el trabajo de oficina se mecanice igualmente.®

Finalmente, 1a enajenacién se expresa por el hecho de la comercializacién
y de la atomizacién universales de la sociedad capitalista. Todo se vende
y todo se compra, La lucha de todos contra todos implica la negacién de
los més fundamentales y mas caracteristicos méviles de accién de la huma-
nidad: la proteccién de los débiles, de los ancianos y de los nifios; la soli-
daridad de grupo; el deseo de cooperacién y ayuda mutua; el amor al pré-
jimo. Todas las cualidades, todas las aspiraciones, todas las posibilidades
humanas solo pueden realizarse ya a través de la adquisicién de cosas o
servicios en el mercado, que el capitalismo tiende a comercializar cada vez
mas y, por tanto, a nivelar y a mecanizar, De esta forma, la reduccién del
tiempo de trabajo viene acompafiada no tanto de un incremento de ocios
individuales humanizados y humanizantes como de ocios cada vez més co-
mercializados y deshumanizados.

Recientemente, algunos pastores y vicarios protestantes de la Alemania
occidental, siguiendo el ejemplo de los sacerdotes-obreros catélicos, traba-
jaron durante varios meses en las grandes fabricas. He aqui sus penetrantes
conclusiones sobre el caricter enajenado del trabajo capitalista:

“La actitud (de los obreros) hacia el trabajo es por lo general negativa,
con excepcién de la de algunos artesanos para quienes la especializacién
adquirida y la experiencia constantemente ganada tienen todavia cierta
importancia. Para los demés, el trabajo en la fabrica se confidera como un
mal necesario. Bl empleo es ¢l “enemigo” del trabajador, al que debe some-
terse diarfamente durante mucho tiempo —-con todo lo que eso implica:

las méquinas a las que debe servir; la jerarquia de la empresa, desde el jefe

de equipo hasta la direccién, a la que cstd entregado sin posibilidad de
discusién (la “cogestion”, es decir, el consejo de empresa, apenas repre-
senta en la prictica alglin papel en nuestras empresas) ; pero también los
compafieros de trabajo, en la medida en que ellos también son sblo partes
integrantes de todo este universo al que se accede recalcitrante, y se aban-
dona como evadiéndose . . . :

“El tiempo pasado en la empresa se considera como una pérdida de la
vida,

* “Después de 25 afios de penoso trabajo, un obrero semiespecializado descubre
que ¢l muchacho de 17 afios que trabaja en la maquina de al lado cobra casi ¢l mismo
salario por hora que &, Ademds, los miles que lo rodean ganan todos poco mis o
menos lo mismo. Y el gesto siempre recomenzado que ejecuta durante horas se hace
para él insoportablemente tedioso, Piensa en su padre, probablemente més pobre que
él, pero que al menos estaba orgulleso de los toneles que fabricaba, Ahora, toda la
inteligencia estd en la méquina y ella es el objeto de admiracién. Quizd el regla-
mento le prohiba incluso hablar con su vecino o ir a tomar un trago de agua fuera
del descanso® 2@
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“ ..El modo y la forma del trabajo {trabajo fisico agotador, o simple-
mente vigilancia de los procesos mecénicos) tienen un papel mucho menos
importante que su valorizacién social, que se expresa también en las em-
presas que hemos aprendido a conocer, por la-fuesta bajo tutela del obrero
en tanfo que objeto de decisiones gue se toman respecto a él . .

“El obrero es incontestablemente -—a pesar del sindicato y de la ley sobre
los consejos de empresas— la parte més débil de nuestro sistema economico:
es la primera victima de las fluctuaciones, los paros provisionales y las crisis
que ponen en peligro su empleo, mientras que todos estos riesgos pueden
ser amortizados, para los demas factores del proceso de produccidn, sin
grandes desperfectos humanos. El sentimiento de la inseguridad de la exis-
tencia y de la dependencia total de una evolucidn arbitraria de nuestra
economia de empresario en ninguna capa social es tan grande como en
ésta... Es indudable que el cambio urgente y deseable de la conciencia
social de los obreros s6lo es concebible en relacién con el cambio real de su

" situacién social {subrayado por el autor).”*'*

La lucha de clases

Desde que existe la divisidn de la sociedad en clases, los hombres no se
resignan al reino de la injusticia social con ¢l pretexto de que ésta pueda
considerarse como una etapa inevitable del progreso social. Los produictores
dificilmente pueden aceptar como normal o natural que el sobreproducto
de su trabajo sea acaparado por las clases poseedoras, que obtienen asi un
monopolio de los ocios y de la cultura, Una y otra vez, se han rebelado
contra este orden de cosas. Y constantemente también, los hombres mas
generosos de las clases poseedoras se han esforzado en condenar la designal-
dad social y en unirse a la lucha de los explotadoes contra la explotacién.
La historia de la humanidad no es mas que una larga cadena de luchas de
clases, '

Los albores de la sociedad de clases se caracterizan por rebeliones de es-
clavos. Por lo general, sblo son conocidas Ia rebelién de Espartaco y las
sublevaciones de esclavos en Sicilia bajo Verres. Pero hacia la misma época
se produjo también la rebelién de los 40,000 esclavos que trabajaban en las
minas de Espafia, la sublevacién de los esclavos de Macedonia y Delos v,
medio siglo antes, la gran rebelién de los mineros de Laurio, en Grecia.®
A partir del siglo v de nuestra era, se desencadena una vasta rebelion de
esclavos y de campesinos empobrecidos en toda la parte occidental del
imperio romano (movimiento de los “bagaudae”) y de Africa del norte
(movimiento de los “donatistas”), Generalmente se ha subestimado la im-
portancia de estas rebeliones en la caida del imperio romano.”® El cronista
arabe Abl Zakaria supo captar claramente el espiritu que las animaba.

* Ver el analisis, anlogo en todos los puntos, de la sitwacién obrera francesa, en:
A. Andsienx y J. Lignon, L’Ouerier d’aujourd *kui,

163



He aquf lo que escribe sobre los donatistas:

“Odian a los amos y a los ricos, y cuando encnentran a uno de ellos

montado en su carro y redeado de sus esclaves, lo hacen bajar, hacen subir
a los esclavos en su lugar, y obligan al amo a correr a ple. Se vanaglorian
de haber venido para restablecer la igualdad sobre la tierra, e incitan a los
esclavos a la rebelién.”*

Las invasiones de los visigodos en el Imperio bizantiuo vinieron acompa-
fadas también de rebeliones de esclavos, especialmente la de los mineros de
Tracia.®® Mis tarde (820-823) estalla en el Imperio bizantino una nueva
y terrible rebelidn ayudada por la gente humilde que el ejército del empe-
rador Miguel 11 sélo pudo aplastar al cabo de tres afios de campafia militar.

En la misma época, se rebeldé un ejército de esclavos negros utilizados
por los drabes para desecar €] Shatt-el-Arab (868), y durante 15 afios tuvo
" en jaque a los-ejéreitos imperiales. Y cuando el capital comercial y manu-
facturero hizo renacer en los paises de ultramar la esclavitud bajo sus méds
abyectas formas, se produjeron numerosas insurrecciones, como la dirigida
por Surapati en la isla de Java (1690-1710), las de los indios de Bolivia
(1686, 1693, 1704, 1742 y 1767) y la de los Jacobinos negros de la isla de
Hait{.®

Los campesinos aplastados por el trabajo obligatorio o la renta agraria
intentaron tamubién en numerosas ocasiones liberarse del yugo de la explo-
tacién. Toda la historia de la Antigliedad, la de Egipto, de Judea, de
Atenas y de Roma, estd llena de movimientos de insurreccién de campe-
sinos contra la usura, el adeudamiento y la concentracién de la propiedad.
En los siglos v y vi de nuestra era se produce, en el Imperio persa de los
Sasdnidas, el movimiento de los mazdequeos, que piden la comunidad de
bienes, la abolicién de todos los privilegios y la prohibicién de matar a todo
ser vivo. Esta es, sin duda, la razén por la que los historiadores al servicio
de las clases poseedoras los llaman “barbaros” y “desnaturalizados”.

A lo largo de toda la listoria China las dinastias reinantes han sido derri-
badas por sublevaciones de campesinos oprimidos. T.as mismas dinastias de
los Han y de los Ming eran dinastias de jefes campesinos, que se esforza-
ron en principio por combatir no solamente la propiedad agraria, sino
incluso el capital usurario y mercantil®” En FEuropa occidental, el siglo xiv
estd jalonado por revueltas campesinas en casi todos los paises: Francia,
Gran Bretafia, Flandes, Bohemia, Espafia, etc. El siglo xv1 ve el desarrollo
de la gran guerra de los campesinos alemanes y de otras tendencias sociales
parecidas en las ciudades, donde aparecen, con Thomas Miinzer y los ana-
baptistas, las més audaces ideas revolucionarias. La historia del Japén de los
siglos xvir al Xvnr est atravesada por largas cadenas de insurrecciones cam-
pesinas confra la explotacién cada vez mayor de que el campesinado era
victima a consecuencia de la generalizacién de la economia monetaria.
Entre 1603 y 1863 se producen no menos de 1,100 insurrecciones

Y, en fin, los pequefios artesanos, sus compaiieros y sus criados, antepa-
sados del proletariado moderno, se rebelan en los grandes centros urbanos
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contra la ausencia de derechos politicos, y contra la explotacién de que
eran ohjeto por parte del capital mercantil.® Los protagonisias de estos
combates no fueron solamente los artesanos de las cludades flamencas e
italianas de la Edad Media, sino también los artesanos de las ciudades del
Islam cuyo poderoso movimiento internacional de los Quarnates reunid
en el siglo 1x de nuestra era todas las ideas progresisitas de su tiempo,
prolongandose hasta el siglo xvii en algunas insurrecciones de gremios ur-

banos en Anatolia y Estambul.*® Este movimiento consiguid, incluso, esta-

blecer un Estado comunista en Bahrein y en Yemen, que perduré durante
més de cien anos (del siglo xr al xr),

¢Gudl es la vazbn de que todos estos movimientos hayan fracasado de
hecho en el intento de abolir la desigualdad social, bien porque fueran
vencidos, o bien porque, una vez victoriosos, acabaran reproduciendo con-

- diciones sociales andlogas a aquéllas contra las que se habian levantado?®*

Porque las condiciones materiales no estaban verdaderamente maduras para
la abolicidn de la explotacién y de la desigualdad social.

La ausencia de clases en la prehistoria humana se explica por el hecho
de que el producto social era més o menos igual al producto necesario. La
division de la sociedad en clases corresponde a un desarrollo de las fuerzas
productivas que permite ya la constitucion de cierto sobreproducto, pero
que no permite todavia una sobreproduccién hastante grande como para ase-
gurar al conjunte de la sociedad el tiempo libre necesgrio para ¢l ejercicio
de las funciones de acumulacidén social. Contando con tal desarrollo insufi-
ciente de las fuerzas productivas, a la larga no puede evitarse la reaparicién
de la desigualdad social, de la divisidn de la sociedad en clases, incluso alli
donde esta divisién logre ser suprimida moment4ncamente,

El modo de produccién capitalista, por el prodigioso desarrollo que ase-
gura a las fuerzas productivas, crea por primera vez en la historia las con-
diciones econdmicas necesarias para la supresion de toda sociedad de clases.
El sobreproducto social bastarfa para reducir al minimo el tiempo de tra-
bajo de todos los hombres, lo que asegurarfa a éstos un desarrollo cultural
que permitiria el ejercicio de las funciones de acumulacién (y de gestién)
por el conjunto de la sociedad. Las clases dominantes pierden asi toda razén
de ser histérica. La organizacién consciente de] trabajo, ya objetivamente
socializada por el capitalismo, se convierte en una condicién indispensable
para un nuevo desarrollo global de las fuerzas productivas.

El desarrollo del modo de produccién capitalista no solamente crea las

# La primera huelga obrera de que la historia nos da noticia es la de obreros egip-
cios que trabajaban hacia 1160 antes de nuesira era, bajo Ramsés III, en Der-el-
Medine, en la, orilla oeste del Nilo, cerca de Tebas,9?

## Puede citarse a este respecto la evolucién de los monasterios catélicos donde
primero se instauré la comunidad de bienes, y la de Ia ciudad de Tabor. Durante la
constitucién de esta cindad, habfa que abandonar todos los bienes en “tumbas pl-
blicas” pero, algunos afios mds tarde, reaparecié la produccibn simple de mercan-
¢clag. 101
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condiciones ¢condmicas necesarias para la supresién de la sociedad de clases.
Crea también las condiciones sociales. Produce una clase que adquiere un
mayor interés en la supresion de toda forma de propiedad privada de los
medios de produccién, puesto que ella ya no posee ninguno. Al mismo tiem-
po, esta clase retine en sus manos todas las funciones productivas de la socie-
dad moderna. Gracias a su concentracién en la gran fibrica, adquiere por
instinto y experiencia la certeza de que la @inica forma de defender su des-
tino es agrupar sus fuerzas, ejercer sus grandes cualidades de organizacidn,
cooperacién y solidaridad. Al principio utiliza estas cualidades para arre-
batar al patronato una mayor parte del valor nuevo que ella crea, Lucha
por la limitacién de la jornada de trabajo y por el aumento de salario. Pero
en seguida aprende que, a la larga, esta lucha sélo resulta eficaz si se en-
frenta con el conjunto de la dominacién del Capital y de su Estado.* La
lucha de clases del proletariado moderno se desarrollaba entonces en mo-
vimiento politico, movimiento para la supresion de la propiedad capitalista,
para la socializacién de los medios de produccién y de cambio, para el ad-
venimiento de una sociedad soctalista sin clases, '

* En The Town labourer, J. L. y B, Hammond describen de manera asombrosa
hasta qué punto el Estado estaba en el siglo x1x al servicio del capital. En los distri-
tos de Caerphilly y de Merthyr Tydfill, los Gnicos magistrados fueron dos herreros
que debian constantemente juzgar {!) a sus propios salarios. Estos mismos magis-
trados eran responsables de la aplicacién de las leyes... que les prohibfan (1} el
truck system. Los mismos autores describen los movimientos de las tropas en las re-
giones industriales “que parecfan un pals ocupado militarmente. .. ; los soldados
se desplazaban seglin las fluctuaciones de los salarios y del empleo™192
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CAPITULO VI

EL COMERCIO

El comercio, producto del desarrollo econémico desigual

En una sociedad fundada principalmente en la produccion de valores
de uso, la ganancia de los mercaderes proviene de la compra de mercancias -
a un precio por debajo de su valor y de su venta a un precio por encima de
este valor, De donde se desprende que, en sus origenes, el comercio no pude
desarrollarse entre pueblos que vivieran a un nivel de desarrollo econdmico
més 0 menos idéntico. En este caso, cada uno de los dos paises que inter-
vienen en la operacién conoce aproximadamente el tiempo de trabajo nece-
sario para la produccién de las mercancias intercambiadas. Ni vendedores,
ni compradores se dejarian arrastrar a cambios que les son netamente desfa-

. vorables.* Sélo en condiciones excepeionales de bruscas penurias de bienes de

consumo corriente o materias primas indispensables es posible realizar en el
comercio ganancias considerables.

Por el contratio, el comercio con pueblos que se encuentran a un nivel
de desarrollo econémico inferior crea las condiciones ideales para la obten-
cién de importantes beneficios, Se pueden comprar en ellos materias primas
o viveres baratos (metales, madera, trigo, pescado, vino) y vender por en-
cima de su valor los productos artesanales terminados (alfarerfa, utensilios
metallrgicos, objetos ornamentales, productos textiles, etc.}. El origen de
la expansién que experimenta el comercio a partir de la época de la revo-
lucién metaltirgica y de los comienzos de la civilizacién hay, pues, que
buscarlo en el desarrollo econdmico desigual.

“ .. Desigualdad y diversidad de recursos entre diversas sociedades veci-
nas o capaces de comunicarse entre ellas, esas condiciones eternas de todos
los cambics... se encuentran por toda la superficie del globo, hasta las
épocas més lejanas a que se remontan los investigadores de la prehistoria
en el estudio y el conocimiento de nuestros antepasados.”™

Los datos empiricos confirman plenamente esta tesis. Ante todo confir-
man que el comercio se presenta en toda sociedad primitiva bajo la forma
del comerciante extranjero llegado de una sociedad més avanzada, Los pri-
meros comerciantes mencionados en las fuentes egipeias son extranjeros.?
En la Grecia antigua, durante la época arcaica, los primeros mercaderes
que aparecen en las recién construidas ciudades son extranjeros.’ En los
més antiguos textos del Avesta, el libro sagrado del Irdn, los mercaderes
son extranjeros que traen productos de lujo al rey y a la nobleza.® Bn el

* Ver capitulos 1 y m.
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Rig-Veda, el més antiguo documento escrito de la civilizacién hindd, los
mercaderes son extranjeros {pani) que viajan en caravanas.’ Fxtranjeros
helenizados son también los primeros comerciantes de Roma.® En Bizancio,
el gran comercio esti al principio en manos de sirios, judics y orientales.”
En el Imperio del Islam los primeros comerciantes son cristianos, judios y
z0104stricos.® Los primeros comerciantes de la alta Edad Media en Europa
occidental son asimismo judios y sirios.” Fn la misma época, los coreanos
introducen el comercio en el Japén.!* Fn China, desde la dinastia de los
Tang hasta la de los Ming, los extranjeros, ante todo hindfies o musulmanes,
acaparan todo el comercio exterior, £] predominio de los comerciantes ale-
manes en Fscandinavia, de los comerciantes judios en Polonia, Hungria y
Rumania, de los comerciantes armenios en el imperio turco de Asia, de los
comerciantes drabes en Africa oriental y de los comerciantes chinos en
el sudeste asidtico, prolongd durante siglos esta fase inicial del gran co-
rmercio, '

Por otra parte, los datos emipiricos muestran también las répidas trans-
formaciones de las corrientes comerciales que implica la ley del desarrollo
econdmico desigual, en el momento en que un pueblo se apropia de la téc-
nica artesanal relativamente simple de una sociedad que vive bajo el régi-
men de produccién simple de mercancias. En efecto, la ausencia de instala-
ciones industriales costosas facilita en estas sociedades el traspaso de técnicas
y técnicos. Los metecos llegados de Asta Menor son los primeros comer-
ciantes de la Grecia continental; pero poce tiempo después las colonias
griegas monopolizaran el comercio en Asia Menor, monopolio que poseeran
hasta la época helenistica, en que el Asia Menor toma de nuevo el desquite
contra Grecia. En el Imperio del Islam, judios, cristianos y persas son los
primeros comerciantes; pero no trauscurrird mucho tiempo sin gue los co-
merciantes arabes tengan el primer papel en el comercio de Furopa, del
medio Oriente y de Persia. Fn el siglo v de nuestra era, mercaderes hinddes
dominan el comercio en el mar de Arabia; algunos siglos més tarde, co-
merciantes arabes dominan el comercio en las Indias; ** en el siglo xvi, en
el imperio de los Mogoles, comerciantes hindies y persas se imponen de
nuevo a los mercaderes 4rabes. Judios y sirios de Bizancio monopolizan en
la alta Edad Media el gran comercio de Italia; desde el siglo x1 venecianos
y genoveses conquistan un lugar preponderante en el comercio del propio
Bizancio,

La historta del Imperio romano se desarrolla a través de estos bruscos
virajes. En los siglos my 1 a. de C,, la conquista romana y el comercio que
segula sus pasos hablan destruldo la preponderancia econémica de Asia
Menor, establecida desde la época alejandrina. Pero a partir del siglo 1 de
nuestra era, el comercio romnano cede el Oriente a la nueva oleada de mer-
caderes sivios para retirarse hacia la Galia que, desde el siglo m, hace retro-
ceder a su vez al comercio romano, y se reparte con los sirios el predominio
econdmico sobre todo el Imperio.??
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Produccion v realizacién de la plusvalia

En los modos de produccién precapitalistas, el capital mercantil cons-
tituye la forma predominante de capital. Eucarna la naciente economia
monetaria en medio de una economia fundada esencialmente en la pro-
duccién de vhlores de uso. Aparece alli bajo la doble forma azarosa del
gran comercio internacional y de la pequefia buhoneria local. En la produc-
cién simple de mercancias, y a medida que se van desarrollando los propios
productores venden sus géneros en el mercado. Fuera de esta circulacién
normal de mercancias no hay lugar para un comercio profesional.

Sin embargo, la unién de la produccién y el comercio plantea proble-
mas técnicos que solo pueden resolverse en un marco limitado. El artesano
que lleva personalmente sus productos al mevcado se ve obligado a aban-
donar su trabajo productivo durante el viaje; esta es la razén de que, en la
sociedad que vive en régimen de produccién simple de mercancias, los
mercados tengan lugar en general durante los dias de fiesta. Discutiendo
con pescadores malayos, Raymond Firth hace notar que, normalmente,
éstos no se ocupan del comercio en un dia de trabajo. Solamente cuando
por una u ofra razén no salen a pescar, “compran pescado para reven-
derlo”*® Para facilitar a los productores sus viajes a los mercados, los
indios chorti han adquiride “la costumbre de dar alimento, un lecho y
antorchas a todos aquellos que lo piden, incluso a los extranjeros. El anfi-
trién no espera que se le pague, pero podrd a su vez solicitar en ¢l futuro
la misma hospitalidad, s1 tiene necesidad de ello”.** Todas estas costum-
bres solo son eficaces si la distancia entre el lugar de produccion y el
mercado no es demasiado grande, Cuando esta distancia aumenta, resulta
demasiado oneroso para el productor llevar en persona sus productos al
mercado. En Ia Bdad Media los artesanos de Nuremberg llevan sus mer-
cancias hasta la feria de Francfort; pero para lugares més alejados abando-
nan sus productos a comerciantes profesionales.'®

¥l comercio profesional surge, pues, como el resultado de una divisién
del trabajo, que evita a los productores las pérdidas que les hubiera cau-
sado la interrupeién de la produccién con vistas a la venta directa de sus
productos.'® El profesor Jacquemyns ha calculado estas pérdidas para los
tejedores de lino flamencos de la primera mitad del siglo xix, obhgados a
ir en persona a comprar en pequefias cantidades la materia prima en los
mercados vecinos y a vender sus telas pieza a pieza en esos mismos merca-
dos. Tales pérdidas arrojan, seglin el citado profesor, la cifra de 1/5 de sus
médicos ingresos.t’

Estudiando la situacién de la industria textil britdnica en el siglo xvir,
el profesor Ashton llega a conclusiones todavia mis claras;

“El obrero [textil] debfa ir personalmente a buscar y levar [los produc-
tos que necesitaba]... Sobre las carreteras del Norte se podia observar
a un gran nimero de tejedores, llevando paquetes de hilo sobre su espal-
da, o arrastrando pesados cilindros de tela. Las distancias que habia que
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cubrir eran muchas veces iguales a las que un hombre podia atravesar
en un dia... Se afirma que en la industria de boneteria de los Midlands,
podian dedicarse hasta dos dias y medio por semana en la busca de pedidos
y materiales, en el transporte de productos y el cobro de salarios”.®

Observando una comunidad fundada en la produccién simple de mer-
cancias, el profesor Sol Tax comprucha que los productores calculan, en el
sentido literal del término, los costos en trabajo de la venta directa de sus
mercancias a eventuales clientes, y prefieren vender a comerciantes sola-
mente cuando la economia en tiempo de trabajo es real (cuando la pro-
duccién que podia efectuarse durante este tiempo empleado en la venta
vale mis que la ganancia del comerciante)

“En Panajachel, los comerciantes se van a las granjas y regatean para
comprar cebollas, incluso antes de la cosecha. El granjero calcula sus po-
sibilidades de obtener un mejor precio si cosecha las cebollas y las lleva
personalmente al mercado para venderlas alli al por mayor o al detalle.
Haciendo esto, caleula el valor de su tiempo (sic)™.*®

Cuando el capital industrial sustituye al pequefio productor independien-
te, y el capital comercial al antiguo mercader, el problema se plantea en los
mismos términos. En el momento en que se ba concluide la produccién
de las mercancias, el capitalista industrial posee ya la plusvalia producida
por sus obreros. Pero esta plusvalia existe en una forma particular; esta
todavia cristalizada en mercancias, como lo esta, por otra parte, el capital
adelantado por el industrial, Mientras conserven esta forma de existencia,
el capitalista no puede ni reconstituir ese capital ni apropiarse de la plus-
valia. Debe transformarlos en dinero. La realizacién de la plusvalia es
aqui la venta de las mercancias producidas; ahora bien, el industrial no
trabaja para clientes precisos (salvo cuando ejecuta encargos para los
“{iltimos consurmdores”) ; trabaja para un mercado anbnimo.

Cada vez que se termina un ciclo de produccidn, necesitaria, pucs, dete-
ner el trabajo en la fabrica, vender sus mercancias para recuperar sus
gastos, y continuar la produccién sélo en ese momento. Al comprar la pro-
duccién del industrial, los comerciantes le quitan la preocupacién de ir a
encontrar directamente a los consumidores. Le ahorran las pérdidas y los
gastos de una interrupcién de la produccién hasta que las mercanctas lleguen
a su destino. Le adelantan, por asi decirlo, capitales-dinero que le permitan
continuar la produccién sin interrupcion.

Pero los comerciantes, que adelantan a los industriales los fondos nece-
sartos para la reconstituctén de su capital y la realizacién de su plusvalia,
deben a su vez vender rapidamente las mercancias asi compradas para
poder comenzar otra vez la operacion tan pronto como sea posible. A
medida que se extiende el modo de produccién capitalista y que se gene-
raliza la preduccién de mercancias, ciudades y aldeas se cubren de una red
cada vez més densa de despachos al detalle y al por mayor. Asi como en la
Edad Media la expansién del comercio de lujo se caracterizb por la trans-
formacion de los comerciantes ambulantes en comerciantes sedentarios,
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en los primeros momentos del capitalismo industrial la expansién del co-
mercio de productos de primera necesidad se caracterizd también por la

- transformacién del buhonero en comerciante al detalle definitivamente ins-

talado en la aldea®*

En la Edad Media, comercio de mayoreo y comercio de menudeo apenas
estin separados uno del otro en lo referente a los productos destinados
al mercado local; en numerosas ocasiones incluso falta el comercio al por
mayor. Los detallistas especializados sélo aparecen con los merceros; en
1292 hay en toda Francia 70 detallistas, 200 en 1570 y 2,800 en 16422
Después de la revolucion comercial es cuando se efectlia la separacién del
comercio al por mayor y del comercio al detalle para los productos de lujo,
reservindose las grandes compafifas coloniales solamente el comercio al

' por mayor.

El capitalista industrial no solamente desea realizar su plusvalia. Quicre,
ademds, capitalizarla, transformar en méquinas, materias primas y salarios
toda la parte que no consume improductivamente para subvenir a sus
propias necesidades. La capitalizacion de la plusvalia implica, pues, una
circulacién de mercancias en la que el industrial, en lugar de ser vendedor,
aparece como comprador. En calidad de comprador, tiene asimismo interés
en reducir al méximo el periodo de circulacién de miquinas y materias
primas, el perfodo de espera entre los pedidos y las entregas. El capital
comercial le sirve, pues, doblemente, al reducir el tiempo de circulacién de
sus propias mercancias, asi como el de las mercanctas que desea comprar,

Masa anual de plusvalia y tasa anual de ganancia

El pequefio artesano que evita los gastos de espera y de desempleo a que
se expone si vende €l mismo los productos de su trabajo, realiza asi una
ganancia de la cual le conviene abandonar una parte al mercader, El capi-
talista industrial no conoce mas ganancia que la plusvalfa producida por
su mano de obra. jlncrementa la reduccién de los perfodos de circula-
cién de las mercancias que vende y compra la plusvalia producida por
sus obreros?

-Desde el punto de vista de su circulacién, el capital industrial se com-
pone de dos partes. Una parte, llamada capital fijo, consiste en edificios
y méquinas, que solo se sustituyen al cabo de un periodo bastante largo,
después de numerosos ciclos de producctén. El valor de ese capital, ade-
lantado en una sola vez por el industrial, se reconstituye --se amortiza—

* En Europa oriental, en los Balcanes y en Rusia, hasta principio del siglo xx exis-
tieron esos detallistas ambulantes, asi como los artesanos ambulantes que venden
los productos de su trabajo. En los pafses subdesarrollados existen todavia hoy; inclu-
50 en los pafses adelantados no han desaparecido totalmente, El Libro Blanco (1953)
del ministerio belga de Asuntos Econémicos indica que el nfimero de mercaderes
ambulantes que venden de puerta en puerta es clevado en las regiones flamencas,
donde el habitat campesino esti disperso.22 : ‘
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poco a poco. Al final de cada ciclo de produccién, cuando se han vendido
las mercancias producidas, solamente se ha reconstituido. una fraccién de
ese capital fijo. El periodo necesario para la reconstitucién del conjunto
de este capital fijo, llamade periodo de rotacién del capital fijo, lleva
pues consigo numerosos ciclos de produccion.

Pero no ocurre lo mismo con el capital circulante, a saber, la parte del
capital constante que consiste en materias primas y productos auxiliares,
asi como el capital variable, los salarios adelantados por el capitalista. ¥l
capital circulante debe adelantarse al principio de cada ciclo de produc-
cién, Pero apenas se venden las mercancias producidas en el curso de ese
ciclo, el capitalista vuelve a poseer el capital circulante, y puede comenzar
un nuevo ciclo de produccién. El periodo de rotacién del capital circulante
se descompone, pues, en un ciclo de produccién de las mercancias, y en un
periodo de circulacién de esas misinas mercancias. Reducir fuertemente
el perfodo de circulacién de las mercancias significa reducir el perfodo de
rotacion del capital circulante, permitiendo ast que un mayor ntimero de ci-
clos de produccion se desarrolle en un lapso determinado de tiempo {por
ejemplo, en un afio).

Supongamos que en una fabrica de telas de algodon, cada periodo de
rotacién del capital circulante abarque dos meses, uno para producir una
cantidad determinada de telas, y otro para venderlas y para comprar un
nuevo surtido de materias primnas. Habrd, pues, 6 ciclos de rotacién del
capital circulante al afio. Reduciendo de un mes una semana el periodo
necesario para la venta de las telas y la compra de nuevas matertas primas,
el perfodo de rotacién del capital circulante se reduce a 5.3 semanas, con lo
cual habrd, pues, 10 ciclos por afto en lugar de 6.

Ahora bien, cada ciclo de produccién produce la misma masa de plus-
valia (si el capital y la tasa de plusvalia no varfan). Aumentar el nimero
de ciclos de produccién que se suceden durante un mismo afio es aumen-
tar 1a masa total de la plusvalia producida anualmente. Reducir el tiempo
de circulacién de las mercancias no es solamente realizar més rdpidamente
la plusvalia; es ademas aumentar su masa.

“Mientras mas pronto se efecifie la rotacidn del capital-dinero en la
empresa, mas clevada serd su rentabilidad (su tasa anual de ganancia)”.®

Desde el punto de vista del valor de las mercancias, no hay ningéin cam-
bio que resulte de la reduccion del periodo de rotacién del capital circu-
lante; Mientras el ciclo de produccién de las mercancias no se modifique,
el valor de las mercancias no vara. Pere no puede decirse lo mismo res-
pecto a la tasa de ganancia del capital, Esta tasa no se calcula por
ciclo de produccién, sino por afio fiscal. Supongamos que el capitalista
posea instalaciones por un valor de mil millones de francos, un 1% de los
cuales se encuentra amortizado en cada ciclo de produccién, Supongamos
también que en cada ciclo necesite adelantar 20 millones, 10 para comprar
las materias primas, y 10 para pagar los salarios de sus obreros. El valor
de la produccion de cada ciclo se establecera, pues, como sigue, siendo la
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tasa de plusvalia del 100%:

20 millones ¢ 4 10 millones v - 10 millones p = 40 millones.

El valor de la preduccién anual después de 6 ciclos de produccién sera,
por consiguiente, de 240 millones. Pero para calcular su tasa anual de
ganancia, €l capitalista no calcula la ganancia en relacién a su volumen
de negocios, sino a su capital efectivamente gastado: 6% de su capital
fijo, es decir, 60 millones, més su capital circulante de 20 millones, lo que
da un total de 80 millones. Y como cada ciclo le ha producide 10 milio-

60
nes de ganancia, su tasa de ganancia anual seri —, es decir, el 75%. Si
80
el ntimero de ciclos de produceion al afio se eleva ahora de 6 a 10, el capi-
tal anualmente gastado se eleva a 10 veces 10 millones de capital fijo, es
decir, 100 millones, mds 20 millones de capital circulante, lo que arroja
una cifra de 120 millones. La ganancia se elévard a 10 veces 10 millones,
100
es decir, 100 millones. La tasa anual de ganancia se elevara, pues, a —
120
es decir, al 83.3%, lo que supone un aumento en relacion al 75% anterior.

La reduceién del perfodo de circulacién de las mercancias permite, por
consiguiente, aumentar la tasa anual de ganancia. La produccién ininte-
srumpida es una forma importante de la racionalizacién capitalista; com-
bate eficazmente la caida tendencial de la tasa media de ganancia. Desde
la derrota de 1945 y la ocupacién americana, la industria manufacturera
japonesa consiguidé asi una importante racionalizacién de este tipo, con
objeto de compensar la pérdida de los mercados chinos y coreanos, y el
aumento de los gastos de mano de obra (la caida de la tasa de plusvalia).
Para el capital invertido en la industria japonesa (con exclusién de las
minas y los transportes) el nimero de periodos de rotacién por semestre
pasé de 0.66 en el primer semestre de 1936 a 1.54 en el primer semestre de
1950, y a 1.64 en el segundo semestre de 1951, Mientras que hace 25 afios
se necesitaban 40 semanas antes de que el conjunto de los capitalistas in-
dustriales recuperara sus capitales adelantados, hoy sélo se necesitan 14
semanas.®®

Con objeto de reducir al méximo el tiempo de circulacién de las mer-
cancias, esa red de agencias comerciales y de negocios se completa con una
densa red de carreteras, canales y ferrocarriles. El capital no solamente
estd sediento de plusvalia; estd ademds obsesionado por la reduccién al
minimo del perfodo de rotacién del capital circulante. Esta reduccién per-
mite transformar constantemente el capital circulante en capital fijo, redu-
cir el primero en velacion al segundo, Es ahi donde reside la esencia misma
de la revolucién industrial ?



Capital comercial v ganancias comerciales

El empresario industiial tiene un enorme interés en que el perfodo de
circulacién de las mercancias se reduzca lo mas que sea posible. Esa es la
razén de que abandone la mayor parte de las operaciones de distribucién
(transporte, almacenamiento, ventas y compras en la fuente, publicidad,
efc.) a una rama especializada del capital, el capital comercial. Pero para
que pueda realizarse esta especializacién, es necesario que el capital inver-
tido en la esfera de la distribucién produzca la misma tasa de ganancia
que el conjunto de los capitales invertidos en la industria. Como los esta-
blecimientos de comercio exijen una jnversién inicial mucho menor que las
empresas de la gran industria, las fluctuaciones de entrada y salida de la
esfera de distribucién se hacen mucho més ficilmente que en la esfera
de la produccion. Una tasa de ganancia comercial superior a la tasa de
ganancia industrial provocarfa un aflujo de capitales hacia el comercio,
que harfa descender la tasa de ganancia a consecuencia del incremento
de la competencia. Una tasa de ganancia comercial inferior a la tasa de
vanancia industrial provocaria un reflujo de capitales de la esfera de di§-
tribucion liacia la de la produccién, una acentuacion de la competencia
industrial y una caida correspondiente de la tasa' de ganancia industrial.

El capital comercial participa, pues, en el reparto general de plusvalia,
pero no produce por si mismo ninguna parcela de ella. La masa total de la
plusvalia producida resulta siempre, (nica y exclusivamente, de la produe-
cién de mercancias, de la incorporacién en esas mercancias de trabajo no
pagado durante su produccién. Sin produciy directamente plusvalia, el ca-
pital comercial participa en el reparto de la plusvalia total, en condiciones
de igualdad con el capital industrial, porque al reducir el tiempo-de circu-
lacién de las mercancias ayuda a los industriales a aumentar la masa y la
tasa anual de plusvalia. Fsto se aplica a cada rama del capital comer-
cial: capital comercial de mayoreo, de semimayorea y de menudeo. La ga-
nancia comercial es, pues, proporcional al capital invertido en el comercio,
lo mismo que la ganancia industrial. Gracias a la perecuacién de la tasa
de ganancia, representa una fraccién de la plusvalia total que es propor-
cional a la fraccién del capital social total, es decir, al capital invertido.

Tomemos una produccién total por valor de 900,000 millones de fran-
cos, de ellos 800,000 millones de capital (constante y variable) conservado
por la fuerza de trabajo y 100,000 millones de plusvalia producida por
aquélla, Tomemos un capital comercial total de 200,000 millones, que se
descompone en 100,000 millones para el comercio de mayoreo, 40,000 mi-
llones en el cemercio de semimayoreo y 60,000 millones en el comercio de

menudeo. La tasa media de ganancia serd de , es decir del 10%.
_ ' 1000
Los industriales venderdn las mercancias producidas a los mayoristas en
880,000 millones, obteniendo una tasa media de ganancia del 10%. Los
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mayoristas revenderdn las mismas mercancias a los comerciantes de semi-
- mayoreo por 890,000 millones, obteniendo asi 10,000 millones de ganancia,

es decir, un 10% de su capital de 100,000 millones. Los comerciantes de
semimayoreo las revenderan a los detallistas por 894,000 millones, obte-
niendo una ganancia de 4,000 millones, es decir, un 10% de su capital de
40,000 millones. Finalmente, los detallistas venderan las mercancfas a los
consumidores por 900,000 millones, obteniendo una ganancia de 6,000
millones de francos, el 10% de su capital de 60,000 millones, Al final de
estas ventas sucesivas, las mercancias se han vendido exactamente a su
valor: 900,000 millones de francos. Durante su circulacién no se ha creado
ningtin nuevo valor. Cada capital ha cobrado la misma ganancia media
del 10%.

Se podria afirmar que, sin 1a intervencién del capital comercial, el capi-
tal industrial habria obtenide una ganancia més elevada exactamente el
12.5%. Pero decir esto es olvidar que la masa total de plusvalia {100,000
millones) habifa sido més pequefia sin la reduccién del tiempo de circu-
lacién de las mercancias efectuada por el capital comercial o, lo que es lo
mismo, que ¢l capital industrial hubiera tenido que trabajar con un fondo
de capital-dinero superior, lanzado en la produccién a medida que ésta se
desarrolla de manera continua, antes de que sean vendidas a los consumi-
dores las mercancias del ciclo anterior. Al fin y al cabo, nadie ha sido
lestonade en la operacidn.

Fn la prictica, tal identidad absolute de la tasa de ganancia en las
diferentes ramas del comercio, y entre el comercio y la industria, no existe.
Las oscilaciones de la ganancia comercial son méltiples y dependen, sobre
todo, de la etapa concreta del ciclo industrial. En las fases de recuperacién
econémica y de auge, cuando los precios ascienden répidamente, las mercan-
cias se revaloran y circulan con facilidad; la demanda es superior a la
oferta y los comerciantes realizan sobreganancias con relacién a la industria.
En tales momentos, el nimero de comerciantes aumenta répidamente.
Como el comercio exige adelantos de capital constante muy inferiores a
los de la industria, en un periodo de euforia general pueden aparecer nu-
merosos pequenos capitalistas para probar suerte. En Europa occidental
después de 1945 y en Alemania occidental después la reforma monetaria
del verano de 1948, asistimos a un fenémeno semejante, Pero, en general,
la tasa de ganancia comercial no puede alejarse durante mucho tiempo
de la tasa media de ganancia; en case contrario, los mismos indusiriales
comienzan a multiplicar sus organizaciones de venta directa al piiblico.

Por el contrario, en visperas y durante los perfodos de crisis y depre-
sion, los comerciantes son los primeros afectados por las malas ventas. Al
poseer menos reservas que los grandes industriales y obtener menos ficil-
mente crédito de los bancos, se verdn obligados a deshacerse de sus existen-
cias a cualquier precio, es decir, a vender con pérdidas. La tasa de ganan-
cia comercial desciende entonces por debajo de la tasa de ganancia
industrial. En definitiva, son estas oscilaciones de la coyuntura las que
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operan la perecuacién de la tasa de ganancia comercial y de la tasa de
ganancia industrial,

Estas contracciones y expansiones coyunturales del comercio se preci-
san en las siguientes cifras: en 1929, atio de prosperidad, el volumen de
negocios de los almacenes de menudeo en los Estados Unidos representaba
el 61.3% de todos los gastos de consumidores. En 1933, afio de crisis,
solo representd el 49%. En 1939 volvié a alzarse al 62.9% para alcanzar
en 1945, afio de auge, et 72.9%.%

Capital comercial v fuerza de trabajo empleada en la distribucién

A primera vista, se dirfa que el capital comercial atraviesa las mismas
metamorfosis que el capital industrial. El gran comerciante funda su em-
presa invirtiendo primero un determinado capital-dinero en capital fijo
(edificios para tiendas, depbsitos, almacenes, etc.) y en capital circulante
(existencias de mercancias y gastos de mano de obra). Se podria incluso
hablar de la “composicién orgdnica” de su capital, puesto que, como para
el industrial, su capital fijo y su capital circulante conocen periodos de
rotacion muy diferentes.

Pero ahi se detiene la aparente semejanza. En realidad, el “capital va-
riable” del comerciante —el capital necesario para la compra de la fuerza
de trabajo empleada en la distribucién— no es variable, puesto que no
produce ningiin valor nuevo, ninguna plusvalia. La fuerza de trabajo com-
prada por el capitalista comerciante le permite Gnicamente participar en el
reparto general de la plusvalia, producida por los obreros productores.

Los conceptos de trabajo productivo y de trabajo no productivo consi-
derados desde el punto de vista de la produccion de valor nuevo no deben
confundirse con los conceptos de trabajo productivo-y de irabajo no pro-
ductivo desde el punto de vista de los intereses generales de la sociedad.
Produciendo balas dum-dum, opio o novelas pornograficas, Jos obreros
crean valores nuevos puesto que esas mercancias, al encontrar compradores
en el mercado, poseen un valor de uso que les permite realizar su valor de
cambio. Pero desde el punto de vista de los intereses generales de la socie-
dad humana, esos obreros han suministrado un trabajo absolutamente
inditil e incluso perjudicial, Registrando las entradas y salidas de mercan-
clas en una gran tienda, permitiendo a los consumidores elegir entre
diferentes especimenes de una misma mercancia, los empleados suminis-
tran un trabajo til y productivo desde el punto de vista de los intereses
generales de la sociedad, sin crear por esto ningln nuevo valor.

Sin embargo, la linea de separacién entre el trabajo que produce un
valor nuevo y el trabajo que no lo produce es dificil de trazar. En gene-
ral, puede decirse que todo trabajo que crea, modifica o conserva valores
de uso, o es téenicamente indispensable para su realizacibn, es un trabajo
productivo, es decir, aumenta su valor de cambio. En esta categoria habran
de colocarse no solamente el trabajo de produccién industrial propiamente
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dicho, sino también el trabajo de almacenamiento, mantenimiento y trans-
porte, sin el cual los valores de uso no pueden consumirse.®

Es evidente que no ocurre lo mismo respecto al almacenamiento de las
mercancias en los depésitos de comerciantes, que resulta de la especulacidn,
la mala venta, la competencia o errores de calculo del comerciante, En
este caso, la mercancia no solamente no aumenta en valor, sino que pierde,
ya que la mayor parte de las veces el tiempo de almacenamiento implica
cierto desgaste (real o moral). Igualmente, Ia envoltura comercial de Ia
mayor parte de las mercancias no afiade nada a su valor; representa. gastos
adicionales de distribucion, incluidos en los adelantos de fondos del capital
comercial, sobre los que éste espera obtener su ganancia media. Pero no
ocurre lo mismo con los recipientes de liquidos (leche, jarabes, conservas
de todo tipo), sin los cuales estas mercancias no llegarian al consumidor.

"En este caso se trata otra vez de gastos indispensables para la realizacién

del valor de uso de una mercancia, que se aftaden al valor, al precio de
produccién de ésta. A menudo, tales gastos se convierten en el elemento
principal de este precio,

Desde el punto de vista del comerciante, ¢l conjunto de sus adelantos
de fondos, ya se empleen en la compra de mercancias o sirvan para con-
tratar mano de obra o alquilar locales, representan capital sobre el que
debe obtenerse la ganancia media. No puede decirse lo mismo desde el
punto de vista del capitalista industrial. Este sélo considera como indis-
pensables los adelantos de fondos de los comerciantes que permiten realizar
anticipadamente el valor de sus mercancias. Todo lo demés le parece
gastos suplementarios e initiles, un aumento de los gastos de distribucién
del que se queja, puesto que aumenta la masa de capital que participara
en ¢l reparto de la plusvalia creada por “sus” obreros. Bajo la influencia
del capital industrial, la economia politica distingue el “capital” del co-
merciante necesario para la compra de mercancias y sus “gastos genera-
les” necesarios para la compra de mano de obra, alquiler de tiendas, etc.
Estos “gastos generales” son muy poco flexibles y que gravan “indtilmente”
el precio de las mercancias.

Hay que afladir ademds que “la composicién orgénica del capital” es
nwcho mas baja en el comercio que en la industria, y que en muchas oca-
siones faltan fondos para las inversiones fijas. En los Estados Unidos las
compailias de seguros o inmobiliarias, y los trusis financieros compran a
menudo terrenos donde construyen grandes tiendas, para alquilarlas des-
pués a los detallistas.”

La concentracion del capital comercial
Igual que el capital industrial, el capital comercial sufre la tendencia

* Es interesante comprobar que seis siglos antes de Marx, Santo Tomés de Aquino
establecid esencialmente a misma distincidn entre esas dos formas de trabajo “co-
mercial’, una productiva y la otra no productiva.28

177



fundamental de la concentracién. En los periodos de crisis y competencia
exacerbada, las grandes tiendas que disponen de reservas superiores y de
mayor crédito, resisten mejor los embates de mala fortuna que los peque-
fios tenderos, que trabajan en realidad por un salario modestg. Ignalmente,
en los perfodos de coyuntura propicia, los grandes comerciantes pueden
invertir fondos més considerables, comprar mayores cantidades de mer-
canclas y aprovecharse en una mayor medida de la posibilidad de realizar
sobreganancias. Las grandes tiendas pueden vender a mejor precio porque
compran como mayoristas, y estdn en condiciones de disminuir considera-
blemente €l margen de ganancia de menudeo que se afiade al precio al
por mayor de las mercancias de los pequefios tenderos: _ .

“Retribuciones a los intermediarios, comisiones de mayoristas, salarios
de viajantes de comercio, gastos de publicidad. .. son iiesemb.olsos que pro-
ceden parcialmente de los esfuerzos de vendedores ¢ industriales para en-
contrar mercados de menudeo para sus mercancias... [Pero] cuando la
funcién del mayorista se integra con la de la venta de menudeo, ya no
es necesario “conquistar” la tienda del detallista. He aqui la ’clave que
explica muchas, si no todas, las ventajas que los almacenes de viveres con
muchas sucursales tienen en relacidn al sistema del detallista y mayorista
independientes”,* . )

Otras ventajas consisten en la posibilidad de utilizar un material mis
moderno y eficaz; en la posibilidad de aprovecharse inmediatamente de la
creacién de nuevas necesidades para productos costosos; en la sttuacion
més ventajosa de las tiendas, en la especializacién del personal, la estanda-
rizacién de los productos, la racionalizacién de los servicios, etc.’ Las
grandes tiendas reciben también de las grandes empresas industriales enor-
mes subsidios publicitarios gratuitos. Durante el afio 1934, los almacenes
americanos con sucursales méltiples Atlantic & Pacific recibieron 6,000,9{]0
de délares en concepto de “gastos de publicidad” y dos millones de déla-
res de “corretaje de publicidad”, a pesar de que sus gastos publicitarios
reales sOlo se elevaban a 6 millones de délares...* . _

La concentracién de capitales que resulta de la competencia comercial
ha tomado mltiples formas: '

a) Las grandes tiendas de secciones miltiples, que se desarroi}:aron'pn-
mero en Paris por la extensién de los almacenes llamados “de nove-
dades” (1826: fundacién de La Belle Jardinidre), para extenderse
a mediados del siglo xx en todos los pafses capitalistas. Fin 1852:
fundacién en Paris del Bon Marché; hacia 1860: fundacién en Gjran
Bretafia de Whiteley y de Peter Robinson, més tarde de Selfridge’s y
de Harrod's; hacia la misma época, fundacién en Nueva York de
R. J. Macy's (1858}, de Marshall Fields en Chicago y de Wanna-
maker en Filadelfia (1861); en 1881: {fundacién en Alemania de
Karstadt y, en 1882, de Tietz, etc. Las grandes tiendas se benefician
sobre todo de un aumento del volumen de negocios proporcional-
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mente superior al aumento de los capitales adelantados.®
Los grandes almacenes de precio dinico son originarios de los Fsta-
dos Uridos, donde se creé Woolworth, en 1879. Hacta 1910, se abrib
en Gran Bretafia una filial de Woolworth; hacia 1925 estos almace-
nes de precio Gnico se extendieron por Francia y Alemania y, en el
decenio siguiente, por el resto de Europa. Los almacenes de precio
Gnico reducen al méximo los gastos generales (menos envolturas, in-
existencia de personal especializado para el pago de facturas, inexis-
tencia de entregas a domicilio, etc.), permiten una rotacién mucho
mas tépida de su capital (8.4 veces al afio frente 2 3 6 4 veces al
aiio en los grandes almacenes franceses de sccciones miltiples en
-1938) y conocen asf una tasa de ganancia anual mis elevada.?
¢) Los almacenes con sucursales miltiples representan la forma mds
caracteristica de concentracién del capital comercial, Permiten ex-
tender de manera considerable el radio de accién, sin aumentar la
masa de capital inmovilizado en instalaciones fijas, Fl aumento de
- la tasa de ganancia resulta ahi sobre todo de las compras a precio
mas barato, porque se hacen a mayor escala, y de economfas en
gastos administrativos,** Los almacenes con sucursales miltiples, que
tomaron un gran impulso a partir de finales del siglo xrx, han conse-
- guido acaparar una parte considerable del comercio total.

o
e

En Francia, en el sector de la alimentacién, existian 22 de estos alma-
cenes con un total de 1,792 sucursales, En 1936, hay ya 120, con més de
22,000 sucursales, es decir, el 16% de todas las tiendas de alimentacién
francesas. '

En la Gran Bretafia, a partir del Gliimo cuarto del siglo xx, el niimero
de empresas con sucursales maltiples, y el nimero de esas sucursales, au-
mentan constantemente:

Ntimero de em-

bresas con mds de Nimero de

diez sucursales sucursales
1875 29 - 978
1880 48 1,564
1885 88 2,787
1890 135 4671
1895 201 7,807
_1900 257 11,654

¥ Galbraith, Holton y otros autores indican que en Puerto Rico el volumen de
negocios por empleado aumenta de 234 délares al mes a 466, 724, 1,061, 1,485 y
1,901 délares, pasando de los cometcios de volumen de negocios mensual inferior a
500 dolares al mes 2 los de un volumen de negocios de 500 a 1,000, de 1,000 a 2,000,
de 2,000 2 4,000, de 4,000 a 10,000 y de 10,000 a 40,000 délares mensuales,3s
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1905 329 15,242
1910 395 19,852
1915 433 99,755
1920 . 47 94,713
1995 . 552 - 29,628
1930 | 633 35,894
1935 668 40,087
1939 | 680 44487
1950 638 44,800

ntonces, estas empresas sufren también el proceso de concentm;r

ciéDn?S(:ﬁ fin’muero disminuyel? en tanto que el de las sucursales aumenta.
En total, la parte de los almacenes con sucursales milltiples en el coirgga-
cio de menudeo britinico pasa de 3 a 4.9% en 190{?, a 7-10% en 5
14-17% en 1935 y 18-20.5% en 1930, Pero para ciertos proilluctos esta
proporcién es mucho més grande, especialmente para la ropa1 1; ;ri;tlr y
los zapatos; en este ramo ha pasado del 3.5-5.5% en 1900 al 11.5-14% en

¢ 27-30.5% en 1950,% , ,

19}23?1 }103713?;15&5!25 Unidos, las “chain stores”, cuyo mas poderoso represen-
tante es el trust Adlantic et Pacific Tea Cy, fundado en 1850, ‘rﬁahza:lron”er}
1929 ¢! 20.8% de todo el volumen de negocios del comercio al detalle;

en 1939 este porcentaje se elevo al 22.7% y al 30.7% en 1934 El n{1-_

mero de sucursales ha aumentado de 8,000 en<1914’a }05,00(} en 1%50.

En el sector comercial volvemos a encontrar los indices cldsicos de Ccc)ln-
centracién de capital. El ninero de asalariados empleados en las grandes
tiendas aumenta en relacién al niunero de empleados de las tiendas Reqttxe-
fias. En Francia, el nimero de asalariados empleac}os en los establec&rmen 0s
comerciales que cuentan con un personal de mas de 10 empleados pzzsa
de 268,187 en 1906 a 765,293 en 1931, mientras que en los f:stableizlmllen 08
que cuentan con un personal que no sobrepasa las 10 personasle n}lmgro
de asalariados sblo aumenta de 517,650 a 631,796, En 1906 das tiendas
pequefias y medianas contaban con el 66% de todos los asa%r:ﬂa 0;9%08111&-
ciales, mientras que en 1931 esta cifra solo alcanza al 45%. En ) u’r;
23% de los empleados de comercio traba]ab.a’n en las emples?s cont.gxad
de 100 asalariados (jes decir, en una proporcién del 0.33% de la cantida

iendas!). )
tOtEL (ﬁletri;?i?z, Zzn 1882 las empresas comerciales que empleaban mis de

50 asalariados agrupaban el 2.5% del total de los asalariados comerciales; .

en 1895 esta cifra alcanza el 3.2%, en 1907 f.:l 8.9% y en 1925 el 14.5%.
El volunien de negocios de un pequefio niimero de grandes tiendas es

5 i de 200 sucursales; en
® 1880, sélo habia una empresa que contara con mds
IQOOFﬁlabia Yf;. s101; en 1920, 21 y en 1950i ;IOD La lptr’xmcrg empr:;f?eg:ncg]nés Ig;jgﬁe
i6 antes de 1890. En , existian dos em
slug(%sitcsu;ﬁ;: c; en 1950, 5 empresas con mas de 1,000 sucursales {en total, 9,695
¥ b 1

sucursales).?8
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igual al de un gran nfmero de pequefias tiendas, En 1950, el censo de la

-distribucion en Iuglaterra sefiald que, en el sector de la alimentacién,

las 233 empresas més grandes realizaban un volumen de negocios fotal de
40 millones de libras esterlinas anuales, igual a la de 27,000 pequefias
tiendas. Un 75% de las empresas sélo realizaba el 35% del volumen de
negocios total *?

En Alemania occidental, para el conjunto del comercio de menudeo, un
76.7% de pequefias tiendas (con un volumen de negocios anual inferior
a 100,000 D.M.) sblo realizaron en 1956 e] 22% del volumen de nego-
cios total de este comercio, Las 4,447 empresas grandes o medianas, o sea
el 0.85% del nfimero total de detallistas, reunfan el 35% del volumen total
de negocios.** Desde 1950 se acelera la fendenciz hacia I concentracion,
Se calcula que, en Hannover, Ia parte de los grandes almacenes en el
comercio de alimentacién pasa del 16.2% en 1951 al 19.4% e 1952, 23.6%
eu 1933, 27.1% en 1954 y 28.6% en 1955.4¢

En 1954, el 65% de las tiendas al detalle en Estados Unidos sblo realizd
el 17.5% del volumen total de negocios, El 1% de los detallistas (con un
volumen de negocios anual superior 'a un millén de délares) realiza el
26%. Entre las tiendas de alimentacién, un 6% del total, los “supermerca-
dos”, realizaron en 1955 el 60% del volumen total de negocios; el 80%
de las pequefias tiendas no realizé mas que el 13.9%.%

Finalmente, en la Gran Bretafia, la parte de los pequeiios detallistas en
el conjunto del comercio al detalle disminuye constantemente. Desciende
del 86.5-90% en 1900 al 81.5-85.5% en 1910, 77-82.5% en 1920, 76-80%
en 1925, 71-76% en 1930, 63.5-67.5% en 1939 y 61.5-67.5% en 195045

Sin enbargo, aunque la concentracién comercial haya realizado enormes
progresos, sobre todo durante el siglo xx, los obstAculos a esta concentra-
cidn, y especialmente a una influencia total de los grandes almacenes, son
mucho més grandes que en la esfera de I produceién. Hemos observado
ya que lo limitado de los fondos necesarios para comenzar una pequefia
empresa comercial permite la aparicién periédica de nuevos establecimien.
tos, abiertos por antiguos campesinos, artesanos o incluso obreros especia-
lizados, sobre todo en los momentos de coyuntura propicia. A veces este
pequefio comercio puede mantenerse con una ganancia minima que ni si-
quiera cubre ¢l salario de un obrero; Ia mujer o los parientes pensionados
de un trabajador buscan ahi un modesto ingreso suplementario.

Ante esta ganancia ménima, la competencia del gran almacén pierde su
eficacia, sin que el maquinismo pueda extenderse como en la industria
para sustituir la fuerza de trabajo humano,

“Las condiciones altamente competitivas que dominan... el comercio
de mayoreo y menudeo y la reducida suma de dinero que se necesita para
abtir una tienda, conducen a un répido aflujo de nuevas empresas, que
desaparecen con Ja misma rapidez, pero que mientras tanto han trabajado
con pérdidas, han realizado un negocio no rentable y han reducido asi el
nivel medio de productividad de la industria [del comercio] en su conjunto,
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Algunas personas ocupadas en estas pequefias empresas pueden conside-

rarse como desempleados encubiertos, si se tiene en cuenta la superior tasa

de mortalidad de los establecimientos de menudeo y los ingresos de una
3y 47

gran parte de Jos detallistas™,
La relativa facilidad de acceso a esta rama “capitalista” estd evidente-
mente ligada a una espantosa tasa de mortafidad de las empresas. En los
F.U.A., entre 1944 y 1945 desaparecieron o cambiaron de propietario el
21.7% de todos Jos establecimientos al detalle, el 28.9% de todos los cines
y otros lugares de diversion, el 37.2% de todos los cafés, bares y restau-
rantes y el 39.2% de todas las gasolineras, lo que da una cifra aproximada
de 320,000 empresas.®
La concentracién de capital viene acompafiada, tanto en el comercio
como en la industria, de un aumento de las cargas fijas y, por eso mismo,
de una caida tendencial de la tasa de ganancia, Pero mientras en la in-
dustria esta caida tendencial es parcialmente compensada por la aparicién
de la ganancia de monopolio,* realizar esta ganancia en la esfera de la
distribucién, donde los monopolios son raros o inexistentes, es mucho mas
dificil. De ahf que, en tiempos “normales”, las ganancias netas scan mucho
més bajas en el comercio que en la industiia monopolizada. La Haruyard
Business School ha calculado que, en 1955, estas ganancias alcanzaban ¢l
9.6% en las grandes tiendas, el 5.1% en las farmacias, el 4.6% en los esta-
blecimientos de novedades, el 2.25% en la quincallerfa, ete.** De donde
resulta que ¢l aumento de las empresas comerciales choca con un limite de
rentabilidad, m4s all4 del cual la concentracién de capital conduce a una
reduccién de los mérgenes de ganancia, El aumento de cargas fijas y de
gastos adicionales ha obligado ya a las grandes tiendas 2 aumentar su parte
en el precio de venta del 25-30% hacia fines del siglo xrx al 35-40% hacia
19305 En los EU.A, esta parte aumentd del 27.1% en 1944 al 31.2%
en 1948 y al 35.2% en 19545 Debido a esto, los grandes almacenes se con-
vierten en un factor de relativo aumento de precios de las mercancias y
no de depreciacién, y su capacidad de competencia frente a los pequeflos
establecimientos es afectada por ello.¥¥
Por otra parte, la agudizacién de la concentracién industrial y la apari-
cién de los trusts monopolistas en la esfera de la produccién conduce a
una mayor ingerencia de éstos en la esfera de distribucién. -Esta inge-
_yencia s¢ efectiia no tanto mediante la creacién de grandes tiendas como
mediante la fundacién de multitud de pequefias empresas dependientes
(cafés subvencionados por trusts del vino, de Ja cerveza y de los aperitivos;
gasolineras subvencionadas por trusts del petroleo; establecimientos auto-
movilisticos, garajes y talleres de reparacién dependientes de los trusts del

¥ Ver capitule xu, :
#% Rsta evolucidn ha provecado una reaccidn: la aparicion de los “supermerca-

dos” que se esfuerzan en reducir sus mérgenes comprimiendo rigurosamente el em-

pleo. Sin embargo, estos mérgenes contindan siendo de aproximadamente el 18-20%,
y tienden a aumentar.®? : ‘
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automévil; etc.). Los “jefes de empresa” son ahi en realidad gerentes paga-
dos por los trusts. Pero sus margenes de ganancia son lo suficientemente
reducidos como para obstaculizar la concentracién de capitales. El ejemplo
més impresionante en este sentido lo ofrece la industria automovilistica de
los E.U.A,, donde tres trusts concentran més del 85% de la produccién
en tanto que el comercio de automéviles se dispersa en 40,000 empresa;
cuyos beneficios proceden en un 97% de la venta de piezas de recambio
antes de la segunda Guerra Mundial, cada afio se cerraba, por término maj
2110, un 2?% de estas empresas.” Alderer y Mitchell afiaden juiciosamente:
La distribucién de automéviles se organiza de tal forma que el peso de
la competencia caiga generalmente sobre los comerciantes més hien que
sobre los fabricantes. 54 1

.Los lazos de dependencia que someten cada vez més los detallistas a-
los grandes trusts se expresan también por la extension de Jas précticas de
precios impuestos. En Gran Bretafla, se calculaba que en 1938 el 31%
de las ventas de menudeo se hacfa a un precio impuesto, En 1955, ese
porcentaje se calculé en un 50%...% . ,

En Alemania occidental, ciertos trusts imponen mérgenes comerciales
muy reducidos (del 15 e incluso del 10%) .5

El capital invertido en la esfera de los transportes

Mejo}rar los medios de transporte es permitir una reduccién considerable
del perfodo de circulacién de los mercancias, y disminuir al mismo tiempo
su valor, incorporando los gastos indispensables de transporte en el valor
de cambio. A principios de la Fdad Media, traer productos de lujo del
Oriente era un problema complicado y una empresa peligrosa, Los gastos
de transporte eran enormes. S6lo era rentable el comercio de productos de
peso eSpEC’lfllCO muy bajo y de valor muy alto.’” En los siglos xvr y xvir los
viajes maritimos y terrestres segufan siendo larges y arriesgados, lo que cons-
titufa uno de los mayores obstaculos al desarrollo del comercio de productos
pesados y baratos.

La construccién de ferrocarriles y barcos de vapor trastorné completa-
mente esta situacion, Desde ese momento, cada regién del mundo estz{J mas
estrechamente ligada a los grandes centros manufactureros de lo que. en
otros tiempos estaban entre ellas las ciudades de un mismo pafs. Fl esta-
blecimiento de una verdadera divisién mundial del trabajo y de un ver-
dadero mercado mundial hubiera sido imposible sin el prodigioso desarrollo
e{c’perlmentado en el siglo Xix por los medios de transporte y comunica-
cidn,

En los tterz}pos del comercio ambulante, ganancia comercial y “gastos
de transporte” se confundfan, cuando, en realidad, éstos sélo eran-una pe-
quefia parte de aquél, que inclufa la subsistencia del propio mercader, la
de sus empleados y la de las bestias de carga. Barcos, carros y sacos eran
baratos, y su valor se amortizaba en una sola expedicién, Pero desde que
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los medios de transporte alcanzaron la enorme extension de la época con-
temporanea la situacién cambi6é radicalmente. Los ferrocarriles, los barcos
transatlinticos, los aviones de transporte, exigen considerables gastos. La
amortizacion de estos gastos se efectlia en un periodo bastante largo. Los
gastos de transporte se convierten asi en cargas fijas que se incorporan al
precio de las mercancias, independientemente de la etapa dada del ciclo
industrial. Fsto obliga al capital comercial a buscar para los productos no
perecederos las vias de transporte mas baratas, incluso a costa de prolongar
considerahlemente el tiempo de porteo de estas mercancias. En 1933 el
precio de transporte de los cereales varia de 5.50 ¥ por tonelada kilémetro
para el transporte por mar a 126 T para el transporte por tierra. Para el
carbn, este precio fue respectivamente de 3.5 F y de 07 F, y para el pe-
tréleo de 4 F y de 210 F.*® La competencia comercial empuja asi al ca-
pltal no a reducir, sino a prolongar el periodo de circulacién de las mer-
cancias pesadas.

Por otra parte, las enormes inversiones de capitales en el sector de trans-
portes han otorgado a este sector una doble funcién particular en la historia
de la industiia capitalista, En primer lugar, la construccién de medios de
transporte tuvo un papel clave para determinar la coyuntura de la indus-
tria pesada; ferrocarriles primero, automéviles y aviones poco despus,
fueron los mejores clientes. En segundo lugar, la concentracion de capi-
tales se llevé a efecto mucho més radical y ripidamente en los sectores de
transportes que en los otros sectores industriales, La lucha contra los ele-
vados precios de transporte, llevada por otras ramas del capital, acab6
generalmente concluyendo mediante la absorcion del sector de transportes
por trusts monopolistas industriales o bancarios, o por la nacionalizacién
de ese sector. En definitiva, sélo el Estado se ha mostrado capaz de reunir
suficientes capitales como para reducir los gastos de transporte en el interés
general de la clase capitalista. Sélo recientemente, con la aparicién del trans-
porte por carretera a gran escala, ha podido hacer su reaparicién en el sector
de los transportes, el capital privado medio e incluso el pequefio.

El comercio inlernacional

El gran comercio precapitalista era exclusivamente exterior. Extrala sus
recursos del desarrollo econémico desigual entre diferentes regiones del
mundo. Con el impulso del modo de produccién capitalista, el comercio
internacional alcanza una amplitud que jamas habia conocido. Pero la
naturaleza de este comercio se modifica a medida que se generaliza, En otro
tiempo era esencialmente comercio de lujo, ahora se convirte ante todo
en comercio de bienes de consumo corriente, de materias primas y de
medios de produccién. La creacién de un mercado mundial nnificado
excluye desde el principio el fraude y la supercheria como fuentes esen-
ciales de ganancias comerciales. La mayoria de las mercancias se venden
por el mundo a sus precios de produccion efectivos. Las ganancias comer-
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ciales se encuentran desde ahora deducidas de la masa general de plusvalia
producida por los obreros.

Sin embargo, esto no significa que la desigualdad del desarrollo econd-
mico, que se mantiene, agudiza y se exacerba con el desarrollo mundial
del modo de produccidn capitalista, haya dejado de representar una fuente
de ganancias adicionales, de transferencias de riquezas de un pais a otro,
El modo de produccion capitalista, la exportacién de mercancias indus-
triales producidas por los primeros grandes paises industriales, unifica, en
efecto, el mercado mundial. Pero esta lejos de unificar la produccién mun-
dial, sus condiciones técnicas y sociales, su grado de productividad media
del trabajo.

Por el contrario, la unificacién del mercado mundial realizada por el
capitalismo es una unificacién de elementos antagonistas, contradictorios.
La distancia entre la productmdad media del trabajo de un campesino
hindd y la del obrero americano o briténico, rebasa con mucho la distancia
entre la productividad del trabajo en la mayor empresa romana de esclavos
y la del més pobre campesino en los limites del imperio. Esth desigualdad
de desarrollo se convierte, en el modo de produccién capitalista, en una
fuente particular de sobreganancia.

El valor de una mercancia reside en la cantidad de trabajo socialmente
necesario para producirla. Esta cantidad de trabajo socialmente necesario
depende a su vez de un mvel medio de productividad del trabajo, Desde el
morento en que existen grandes diferencias entre los niveles medios de
productividad de diferentes paises, el valor (el precio de produecién) de
una mercancia puede diferir mucho entre esos paises.

Ahora bien, la formacién de un mercado mundial implica la for-
macion de precios mundiales. Como la industria moderna textil no cu-
brié desde el principio —y de hecho, sigue sin cubrir hoy— fodas las
necesidades de ropa de todos los habitantes del globo, una parte del
trabajo humano invertido en fabricar vestidos con telares a mano o con
otros medios arcaicos representa todavia trabajo socialmente necesario
en el mercado mundial. El valor de las telas de algodén en los paises
atrasados se establecerd, pues, por encima de su valor en los pa;ses de
origen.

Pero solamente una parte, y una parte gie constantemente d1sm1nuye,
del trabajo humano total consumido para fabricar vestidos con medios
arcaicos no es socialmente malgastada, es decir, encuentra de hecho com-
pradores para sus productos, De ahi que el valor de las telas de algodén
en los paises atrasados se establezca muy por debajo de su precio de pro-
duccion local (antes de la introduccién de los métodos de produccién més
modernos).

Dando salida a sus mercancias hacia los paises atrasados, y abastecién-
dose en ellos de materias primas, ahmentos, etc., los paises industrialmen-
te adelantados venden, pues, las mercancias por encima de su valor y las
compran por debajo de su valor, Por consiguiente, bajo la apariencia de
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L « . . .
un cambio igual “al precio del mercado mundial”, el comercio entre nn

pais econémicamente avanzado —que goce de un adelanto o de un mo-
nopolio de productividad— y un pais econémicamente subdesarrollado,
representa un cambio de menos trabajo contra mds trabajo o, lo que viene
a ser lo mismo, una transferencia de valor del pafs atrasado al pafs ade-
lantade.*

“Se ha afirmado muchas veces que los pueblos de Furopa se han enri-
quecido empobreciendo a las demés partes del mundo, y hay algo de verdad
en esta acusacion™%  °

El comercio internacional no es solamente nuna fuente de sobreganancia
para los pafses capitalistas adelantados. Constituye también la vilvula de
escape indispensable para el desarrollo de la industria capitalista, La exten-
sion de la produccién industrial se efectia a un ritmo mucho més rédpido
que la extensién del mercado en sus paises de origen; de hecho, la contra-
diccién entre la tendencia al desarrollo ilimitado de la produccién y la
tendencia a una limitacién constante del consumo popular es una de las
manifestaciones esenciales de la contradiccién fundamental del modo de
preduccién capitalista, El prodigioso desarrollo de la industria capitalista,
sobre todo de 1a industria inglesa, en la primera mitad del siglo xrx, sélo
fue_posﬂ)le porque més all4 del mercado nacional existia un mercado inter-
nacional, que parecia no tener limites por conquistar. Las exportaciones de
telas de algodén britinicas se desarrollan paralelamente al mode de produc-
¢ién capitalista, pasando de 300,000 libras esterlinas en 1781 a 30 millones
de libras en 1825.”* FI comercio de las Indias pasa de 250 millones de fran-
cos en 1820 a més de 3,000 millones en 1880, Y entre 1830 y 1850 el co-
mercic mundial pasa de diez mil a treinta mil millones de francos.®?

Los gastos de distribucién

El .conjunto de gastos de distribucién —comercio, publicidad, telecomu-
nicaciones, etc.— se efectda por el capital comercial que participa en el
reparto general de la plusvalia. Mientras ese capital asegure ante todo
el aumento de la masa y de la tasa anual de ganancia, por la reduccién
del perfodo de circulacion de mercancias y de rotacién del capital circu-
lante, contribuye en su conjunto al descenso general de precios, caracterfs-
tico de la época capitalista. En efecto, la masa anual de plusvalia ast
merementada se transforma en instalaciones industriales cada vez més
modernas,

Pero este papel se modifica profundamente durante la misma evolucién
del régimen capitalista. A medida que las fuerzas productivas se extienden

* Esto explica especialmente Jas enormes ganancias que el capital briténico reali-
za en los primeros momentos del capitalismo moderno gracias al famoso “comercio
triangular”: venta de telas de algodén en Africa occidental, donde se compran
csc’lavos vendidos después por los mismos navieros en las Antillas, de donde se Hevan
azicar y ron para venderles en la propla Inglaterra,59
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ent forma prodigiosa, chocando a intervalos cada vez més proximos con los
limites del mercado capitalista, el papel esencial de la distribucién no va
siendo ya tanto el incrementar la masa de plusvalia como el de asegurar
su realizacién,

Fsta realizacién se va haciendo cada vez més complicada para la suma
total de las mercancias capitalistas. Exige cada vez mas tiempo. La domina
la mis encarnizada competencia, Surtidos de mercancas comienzan a
acumularse permanentemente en todos los niveles, desde el fabricante hasta
el pequefio detallista, No se acumulan durante semanas, sino durante
meses ¥, para clertos productos, durante afios,

A los gastos de distribucién técnicamente necesarios vienen a afiadirse
entonces los gastos de vente determinados por la naturaleza del régimen,
que aumentan constantemente, gravando cada vez més el precio de las
mercancias para el Gltimo consumidor.¥#

Fste aumento de los gastos de distribucién se expresa primero por el
incremento considerable del ntimero de personas empleadas en esta esfera.
En los Fistados Unidos, el comercio emplea el siguiente porcentaje de las
personas con una ocupacién retribuida: 1880: 10.7%; 1900: 16.4%; 1910:
18.9%; 1920: 21.2%; 1930: 23.9%; 1939: 24.4%; 1950: 24.7%; 1960:
27.6%.% _

Harold Barger calcula que, en 1870, el 6.1% de la poblacién activa de
los E.U.A, estaba empleada en la distribucién, en 1920 el 9.9% y el 164%
en 1950.%

En Alemania, el nlimero de personas que se ocupaban en el comercio era
el siguiente: en 1861, un alemén de cada 83; en 1875: 1 de cada 63; en
1882: 1 de cada 54; en 1895: 1 de cada 39; en 1907: 1 de cada 30;
en 1925: I de cada 19; en 1939: 1 de cada 17.5.%

Este aumento se expresa después por el incremento propiamente dicho
de los mérgenes comerciales en el precio final de venta, El aumento de los
gastos generales y de las cargas fijas del comercio no viene acompafiado
de un movimiento de racionalizacién analoge al que acompaiia, en la in-
dustria, el aumento del capital fijo con relacién al capital circulante. Suele
calcularse que, en los grandes pafses capitalistas, los gastos de distribucion
representan del 35 al 40% de los precios medios de las mercancas vendi-
das al detalle.*#% Al mismo tiempo, una parte cada vez mds importante del

* Notemos, sin embargo, que estos surtidos cumplen, en parte, la necesaria fun-
cién de fondo de reserva de la sociedad, gracias al cual puede hacerse frente a un
brusco incremento de la demanda, o a las consecuencias de catéstrofes sociales o
naturales, ' )

-#% B, H, Chamberlin y Steindl han establecido esta diferencia entre los gastos de
distribucién proptamente dichos y los gastos de venta sociales.®

#*% Para el afio de 1939 el Journal of Marketing ha calculado en més de un 50%
del valor afiadido total de la produccién nacional el “valor afiadido™ por la distribu.
cién y los transportes. Un reciente estudio, efectuado en Alemania occidental, fija
en un 44% (incluyendo la carga de transmisién) o en un 37% (sin esta carga) la
intervencién de los gastos de distribucién en el precio de todos los preductos. no
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capital total disponible se encuentra inmovilizada en las diferentes esferas
de la distribucidn, en forma de existencias acumuladas en manos de la
propia industria, :

_ Il lugar cada dia més limitado que en ciertas importantes ramas de la
industria ocupan los productores propiamente dichos, constituye una prue-
ba palpable del carécter cada vez més parasitario que comienza a revestir el
modo de produccién capitalista a medida que se aproxima a su mdxima
extension,

Asi por ejemplo, el primero de julio de 1948, en la industia petrolera
de los E.U.A. habia dos millones de asalariados; de estos dos millones sola-
mente 400,000 (jel 20%!) estaban empleados en la exploracién, la pro-
duccitn, el refinado y otras actividades productoras; 125,000 se empleaban
en la administracién y la investigacién cientifica; 225,000 en los transpor-
tes; 120,000 en el aprovisionamiento y el servicio, es decir, un 24% en las
esferas intermedias entre produccién y comercio, En la distribucién y la
venta en todas sus formas estaban empleadas més de 1.1 millones de perso-
nas, es decir, el 55% del total de los asalariados de esta rama industrial
Y lo mismo ocurre en la industria automovilistica, donde el mismo afio se
contaba un total de 978,000 asalariados en la esfera de la produccién, y ms
de | millén y medio en la venta y distribucién de coches.?

El desviar los capitales de su finalidad primordial y destinarlos no a pro-
ducir, sino a realizar la plusvalia, se convierte en una verdadera obsesién
cuando el capitalismo ha alcanzado su edad madura y entra en su fase de
decadencia. “El ciudadano americano vive en estado de sitio, desde el alba
hasta el momento en que se acuesta”, escribe la revista Fortune:

“Pricticamente todo lo que ve, oye, toca, prueha o siente representa un
esfuerzo para venderle algo... A fin de penetrar en el interior de su capa-
razon protector, la publicidad debe constantemente asombrarlo, hostigarlo,
unportunarlo o itritarlo, o romper su resistencia por el método de la tortura
china de las gotas de agua, es decir, de la repeticién incesante”.™

Una misién de la Oficina belga para el Aumento de la Productividad,
compuesta exclusivamente de funcionarios de empresas capitalistas, en un
viaje realizado a los Estados Unidos en 1953, ha resumido admirablemente
el absurdo callején sin salida del capitalismo contemporéneo:

“La produccién es cada vez més facil y quizi inquictante por esa mis-
ma facilidad; tiene tendencia a rebasar el consumo efectivo. B} desem-
pleo tecnoldgico sblo puede evitarse mediante una continua extensién
del consumo; y la distribucién es a que debe favorecer al maximo esta
evolucin cada vez més répida. La distribucién es la que hard que la
produccién sea atil si el consumidor compra, Why produce if you can not
sell? El (ltimo metro del recorrido del producto hacia el consumidor es lo

comestibles. Bn los Estados Unidos, para los plitancs, los gastos de distribucién

y de transporte se han calculado en un 75% del precio de venta, y en un 55% sblo
para los gastos de distribucién,s? B
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que decide el éxito o el fracaso de todo el ciclo produccidn-consumo (the
last three feet).

“La superproduccién, he ahi el gran peligro que actnalmente amenaza
a la economia en varios sectores. Tanto en lo que se refiere a los productos
agricolas como a los industriales, el potencial de produccién es muy supe-
rior a las necesidades. .. .

“ . .las ruedas de la produccién giran ahora a tal ritmo que la menor
vacilacién del consumidor en comprar puede hacer temblar todo el edi-
ficio econdmico.”™

Especialistas de nuevas técnicas, desde los investigadores de mercado a
los técnicos en relaciones piblicas, pasando por los expertos de la publi-
cidad, de la mercadotecnia y la investigacién de motivaciones se esfuerzan,
pues, por evitar o prevenir esas “vacilaciones”, En 1935 se utilizaron para
gastos de publicidad més de 9,000 millones de délares.* Este acondiciona-
miento del consumidor —que hace ridicula la apologia del capitalismo
como sistema que garantiza la libertad del consumidor— conduce a una
forma. extrema de la enajenacién humana: el empleo de una enorme can-
tidad de medios de persuasién que movilicen a las fuerzas inconscientes,
instintivas de los hombres para ltevarlos a comprar, a “elegir” y “actuar”
independientemente de su voluntad y de su conciencia. En The Hidden
Persuaders, Vance Packard ha dado una impresionante imagen de este
acondicionamiento de las masas, Cita a un especialista que en la revista
The Public Relations Journal afirma francamente: “Una de las conside-
ractones fundanientales que inplica [esta técnica] es el derecho de mani-
pular la personalidad humana”™

Volvemos a encontrar asi las contradicciones del capitalismo llevadas
hasta el absurdo. En vez de distribuir libremente las riquezas creadas por
el impulso de la productividad del trabajo; en vez de construir, mediante
esta distribucion, las bases de un desarrollo libre de la persona humana, el
capitalismo, al querer mantener la ganancia y la economia de mercado
en condiciones de semiabundancia, se ve obligado a violentar y mutilar
cada vez mds al hombre, en la misma medida que aumentan dia a dia las
posibilidades de su libre desarrollo. La organizacion artificial de la penu-
ria en la abundancia; el desencadenamiento artificial de las pasiones, cuan-
do podrfa triunfar la edad de la razdn, la creacién ficticia de un senti-
miento de insatisfaccidn, cuando se podrian satisfacer todas las necesidades;
el avasallamiento cada vez més pronunciado del hombre a las cosas (cuya
calidad es, ademé4s, mediocre y de dudoso valor), cuando el hombre podria
convertirse en el amo absoluto de la materia: he aqui adonde conduce el
modo de produccién capitalista en su forma mds benigna, préspera e ideal..,

* Por lo general, es ¢l propie consumidor quien paga la nota, porque los gastos
de publicidad se incluyen en el célculo del precio de costo de muchos produetos,
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El sector terciario

Recogiendo una observacién de Sir William Petty, hecha antes de la
revolucion industrial, el economista Colin Clark ha desarrollado una teorfa
sezlin la cual el “sector terciario” (comercio, transportes, servicios piiblicos,
administraciones pblicas, seguros, bancos, profesiones liberales, etc.) es
més “productivo” que el sector “secundario”, es decir, la produccién indus-
trial. Segtn esta teorfa, cuanto més grande sea la proporcién de poblacién
activa ocupada en ese sector “terciario” més elevada serd la renta nacio-
nal.™ Lejos de servir simplemente para la realizacién de la plusvalia y de
expresar las crecientes dificultades de esta realizacién, el desarrollo del sec-
tor “terciario” indica, segfin esta teoria, un importante progreso de la
humanidad. ' ‘ _ o

En primer lugar es preciso sefialar que la’ definicién de este sector reco-
gida, ampliada y modificada por el economista francés Jean Fourastié en
Le Grand Espoir du xx Siécle, que habla del sector de los “servicios” —es
extremadamente confusa. Colin Clark mezcla ahf actividades productivas
(transportes, servicios piblicos como el de agua-gas-clectricidad) e impro-
ductivas; Gtiles (ensefianza, higiene, administracién y contabilidad ptiblicas)
y de una utilidad mucho més mitigada o dudosa (publicidad, ejército, po-
licia), La militarizacién de Ia Alemania nazi, que hizo crecer el sector
“terciario” a expensas del sector “secundario”, no fue ciertamente un signo
de progreso econémico. '

Colin Clark utiliza el concepto de “productividad” en el sentido mds
vulgar, es decir, “que produce ingresos”. Pero el hecho de que en un con-
texto social y polfiico determinado un especialista en investigacién de moti-
vaciones, un almirante de la flota o una primera bailarina ganen més
dinero que un ingeniero, un minero o un obrero de horno Martin no lleva
consigo la conclusién abusiva de que una nacién se harfa més rica si éstos
fueran reemplazados por aquéllos. .. '

Por tltimo, la teoria de Colin Clark se contradice por sus propias esta-
disticas, Estas indican que antes de ta segunda Guerra Mundial el 34% de
la poblacién activa del Japdn estaba ocupada en el sector terciario, frente
al 30.4% en Suecia y el 33.2% en Suiza. Y, sin embargo, nadie pondifa en
duda que Suecia y Suiza eran (y son) mds présperas que el Japén. En
China el 20% de la poblacién activa trabajaba en el sector terciario, mien-
tras que en Bulgaria y Yugoeslavia este porcentaje era del 16.8 y del 15%,
respectivamente; no obstante, a pesar de su-cardcter atrasado, estos dos
paises eran mucho menos pobres que China. Egipto e Ttalia tenfan el mismo
porcentaje de poblacién empleada en el sector terciario, en tanto que un
abismo de pobreza separa el primer pals del segundo, ete,™

De hecho, el error de Colin Clark consiste precisamente en la confusién
que preside la definicién del sector “terciario”. Se deberfa distinguir en
¢l por lo menos cinco fendmenos diferentes que son, ademsas, contradicio-
rios en cuanto a sus relaciones con el progreso econdmico y el nivel medio
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de productividad de unz nacién:

.- La supervivencia de una masa de pequefios “detallistas” e “interme-
diarios”, que no es otra cosa que la expresién de un subempleo, de un
desempleo disfrazado, cuya absorcién en la industria manufactarera
constituirfa un enorme progreso econémico. Este fendémeno explica
el desmeswrado aumento del sector “terciario” en paises subdesarro-
llados como la antigua China y Egipto.

2. La especializacién de ciertas naciones en actividades de transporte
(especialmente de transportes marftimos) que son en realidad acti-
vidades productivas que deberian clasificarse en el sector “secundario”.

“Este fenémeno explica la importancia numérica del “terciario” en
paises como Noruega vy, parcialmente, el Japon.

3. El retraso de la meeanizacién y de la racionalizacién de ciertas ac-
tividades de distribucién y servicios peisonales (especialmente el
comercio de menudeo, seguros y bancos, reparacion de zapatos y vesti-
dos, peluquerias, salones de belleza, etc.), con respecto a la mecani-
zacion de la produccién industrial,* lo que origina el abultamiento
del “terciario” como resultado del aumento de la productividad indus-
trial. Este abultamiento, lejos de expresar el mas elevado nivel de
productividad de los “servicios”, expresa més bien su retraso, Pero
se trata, naturalmente, de un retraso provisional; la mecanizacién
de los trabajos de oficina, la aparicién de los supermercados, el em-
pleo de ropa y vajilla “para una sola vez” y otros fendémenos del
mismo género dejan prever una evolucion totalmente diferente. Ade-
mas, es preciso sefialar también que Colin Clark invierte la relacién
de causa a efecto, Es exacto que cuanto més rico es un pals capita-
lista, mayor es la fraccion de plusvalia que puede dedicarse a la com-
pra de servicios, mayor se vuelve también la diversificacién de las
necesidades de los trabajadores mejor retribuidos y mayor la fraccién
de sus salarios empleada en la compra de servicios. Pero eso no quiere
decir que la causa del enriquecimiento social sea el desarrollo de los
servicios; por el contrario, el enriquecimiento social es la causa del
desarrollo de los servicios,

4, El abultamiento excesivo de los “servicios” ligados a la distribucidn,
a consecuencia de las crecientes dificultades en la realizacién de la
plusvalia en la época de decadencia del capitalismo. Tal abultamien-
1o constituye una tendencia irreversible, pero solamente en el marco
del capitalismo contempordneo, y no de la técnica contemnporinea.

5. Por dltimo, el desarrollo de las profesiones creadoras no ligadas a la

* Es interesante que Alfred Marshall haya observado el mismo fendmeno, cuando
habla /de las actividades en que el maquinismo es de poca utilidad,’ o mfs afn
cuando cita actividades en que los progresos de Ias invenciones ajenas han contri-
buido a Ia economia de esfuerzos para hacer frente a una demanda creciente.’®
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inmediata produccién de mercancias: ciencias aplicadas e investiga-
cion pura; artes; medicing e higiene; ensefianza; cultura fisica, asi
como todas las actividades “no productivas” ligadas a los ocios v a
las vacaciones. Este es el dnico de los cinco fendmenos que parece
definitiva e irreversiblemente ligado al progreso econdmico y al des-
arrollo de la productividad del trabajo. Significa que una fraccién
cada vez mds amplia de la humanidad esta liberada de la obligacién
de efectuar un trabajo no creador. No se trata del vestigio de un
pasado mediocre, sino del anuncio de un porvenir maravilloso, Cuan-
do las mdquinas automdticas realicen todo el trabajo productor de
bienes de uso corriente, todes los hombres se convertirdn en ingente-
ros, cientificos, artistas, atletas, profesores o médicos. En este sentido,
pero solo en éste, el porvenir pertenece efectivamente al “sector

terciario”. | . # :

% Ver capitulo xvm,
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CAPITULO VI

EL GREDITO

Ayuda mutua 3 crédito

El comercio nacié del desarrollo desigual de la produccién en diferentes
comunidades; el crédito nacié del desarrollo desigual de la produccién en
diferentes productores de la misma comunidad, Desde que la ganaderia o el
cultivo se practican sobre la base de la explotacién privada, las diferencias
de aptitudes entre individuos, las diferencias de fertilidad de las bestias o del
suelo, los innumerables incidentes de la vida huinana o del ciclo de 1a natu-
raleza, conducen a ese desarrollo desigual de la produccién entre diferentes
productores. De ahi que al lado de granjas que acumulan varios excedentes
anuales, aparezcan también granjas que trabajan con un claro déficit (pro-
duccién inferior a las necesidades de consumo y de sierabra).

E] desarrollo desigual de la produccién en diferentes productores de un
mismo pueblo no conduce automdticamente al desarrollo del crédito. Este
no es una institucién natural, sino un producto de relaciones sociales deter-
minadas. La explotacién privada de rebafios o de la tierra se desarrolla
en el intetior de comunidades primitivas en lenta disolucién. Durante un
largo perfodo de transicion se combina con la cooperacién del trabajo,
Ahora bien, una sociedad basada en la cooperacién del trabajo desconoce
el crédito; no conoce més que la ayuda mutua, Los miembros més afortu-
nados de la comunidad acuden normalmente en ayuda de los miembros
menos afortunados, sin esperar recibir a cambio ventajas materiales, Ast
ocwre todavia en numerosos pueblos primitivos,

Entre los Dakota, tribu india de América del Norte, el préstamo de ali-
mento y equipo de caza es gratuito.! En la dese indonesia, ¢l adelanto de
semillas o de frutos para plantar, el préstamo de ganados, etc., se realiza

_sin ningin interés.® En las épocas de monzén, cuando los pescadores de

Malasia no pueden hacerse a la mar, reciben préstamos gratuitos de armz
y dinero de sus parientes o amigos,®

Cuando la sociedad primitiva se disgrega y las relaciones de cambio yla
divisién del trabajo se generalizan, el concepto de equivalencia de valores,
basado en la economfa del tiempo de trabajo, adquiere prioridad sobre
el concepto de ayuda espontdnea no medida entre miembros de una misma
comunidad. Cuanto mas terreno va perdiendo la produccién exclusiva de
valores de uso frente a la produccién de valores de cambio, mas se va
extendiendo el préstamo compensado frente al adelanto gratuito en concep-
to de ayuda mutua,

Entre los habitantes de las Nuevas Hébridas se acosturabraba hacer ade-
lantos de alimentos a los miembros del mismo clan, sin intencién de obtener
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ventajas a cambio de ellos. Por el contrario, los adelantos en moneda de
concha o el préstamo de una canoa para comerciar, debian compensarse
con vegalos.* Alonso de Zurita y Mariano Veyiia, dos esciitores del siglo
xvI que nos han dejado interesantes relaciones sobre la vida de los habi-
tantes del México precolombino, cuentan también que, entre los aztecas,
los adelantos solian hacerse sin ganancia. Sin embargo, en ciertas partes de
México se habia ido desarrollando la costumbre de obtener una compensa-
cién por los adelantos en dinero {cacao, polvillo de oro, discos de cobre,
jade, etc.}. En la periferia de la vida econdmica primitiva el crédito se
separa, pues, de la ayuda mutua en las zonas de aciividad no directamente
ligadas a la subsistencia propiamente dicha.

El antiguo uso de la ayuda mutua como medio de asegurar la subsisten-
cia de todos los miembros de la comunidad, se mantuvo en las sociedades
agricolas mucho tiempo después del comienzo de la disolucién de la comu-
nidad campesina. En China, el préstamo de trigo sin interés se practicd
hasta la dinastfa Chu.® En las primeras legislaciones védicas, israelitas, per-
sas, aztecas e isldmicas, se encuentra también la prohibicién de recibir in-
terés sobre de préstamos de trigo o ganado.® En Susa, ciudad del antiguo
Irén, durante la época llamada de los Altos Comlsamos hacia el afio 2000
a de C., el préstamo sin interés se mantuvo ]untamente con el presta.mo
con interés.” Fn la alta Edad Media, los monasterios practican el présta-
mo sin interés® E incluso en wna sociedad de produccién simple de mercan-
cfas plenamente desarrollada como la de Babilonia, que conocemos por el
codigo de Hammurabi, al lado de los préstamos de negocios con interés
abundan los “préstamos gratuitos” (ayuda mutua) para indigentes, enfer-
oS, CAMpESinos castlgados por la mala cosecha, etc.®

Y todavia Loy, “en numerosas comunidades aborigenes” (de América
Latina) es tradicional la ayuda mutua entre pequefios propietarios y colo-
nos que se conceden pequefios préstamos sin exigir nmgun interés”.?
Bauer y Yamey observan igualmente que la ayuda mutua estd ampliamente
extendida en aquellas comunidades donde, como en la India, continia en
vigor el sistema de la “gran familia”**

La separacidn del crédito y de la ayuda mutua se produce, pues, no tanto
en las relaciones con los miembros de la comunidad como en las relaciones
con el extranjero. En el Antiguo Testamenio y en el Cordn esta distincidn
estd claramente expresada. El principio del pago colectivo de impuestos por
fa aldea, que se mantiene en todas las sociedades que integran la comu-
nidad campesina y la produccién simple de mercancias, representa una
forma particular de ayuda mutua, que protege a los campesinos més pobres
de una ruina corpleta.'®

El origen de los bancos

El desarrollo de la produccién simple de mercancias provoca el desdo-
blamiento de la circulacién de mercancias por una circulacién de dinero, y
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el desarrollo de una economia monetaria en log poros de una sociedad
basada en la produccion exclusiva de valores de uso, Asi se explica el
poder de la usura sobre los productores durante esta etapa del desarrollo
social. Pero en una economfa monetaria la moneda no es solamente insizu-
mento del cambio; se convierte también en su finalidad. El comercio de
dinero se separa del comercio propiamente dicho, como éste se habia sepa-
rado antes del artesanado.

En los albores de la cconomia monetaria, los metales preciosos son raros
y su ¢irculacién es limitada, Representan, ante todo, un fondo de reserva y
seguridad para la sociedad; son més bien atesorados que lanzados a la
circulacién; ahora bien, en estas atormentadas épocas guardar tesoros
en casa de uno representa un excesivo riesgo, sobre todo de confiscacion,
robo o destruccion. Asi se establece la costumibre de confiarlos a las insti-
tuciones mas respetadas de la época, es decir, a los templos. Por otra parte
sacaso no tuvieron los metales preciosos, como todos los objetos considera-
dos como de mucho valor, wna funcién mégico-ritual que hacia que los
templos fueran los depomtanos légicos de considerables tesoros? Desde el
primer uupulso de una economniia monetana, esta concentracion de los meta-
les preciosos en los templos transforma a éstos en las primeras instituciones
de ¢rédito ocesional,

Asf ocurrié en Mesopotamia, desde el primer gran templo-banco de Uruk
(3400 a 3200 a. de C.) hasta la época de Hammurabi (2000 a. de C.),
cuando la cuota de interés medio era fijada por el templo de Samas.'® En
el antiguo Irdn los templos son los primeros prestamistas de dinero; ™ y lo
mismo ocurre en la época de los Sasinidas.'® Hasta su destruccidn, el Tem-
plo serd en Israel ef principal lugar de depbsito de la fortuna mobiliaria.*®
En la Crecia antigua, los templos de Olimpia, Delfos, Delos, Mileto,
Efeso, Cos, y todos los templos de Blcxha, funcionan como deposntos de
dinero y como bancos; ¥ durante la época helenfstica esta situacién no
cambia.'®* En Roma, el Pantedn es el centro bancario.

En el Imperio de Bizancio, desde el siglo v, los monasterios son los prin-
cipales propietarios de tesoros; sélo en el siglo var, con el movimiento icono-
clasta, pasan estos tesoros a la circulacién monetaria.'® Un {enémeno seme-
jante se produce en China bajo la dinastta Tang, Los templos-bancos biidicos
monopolizan alll cada vez mas la existencia de metales acufiables en
moneda ¥ las operaciones de crédito, el Fstado se lanza sobre ellos, secu-
lariza varios millares de templos y monasterios y finalmente, en el afio 843
hace fundir todas las estatuas de metal precioso.***

En el Japon, “durante la Edad Media, perfodo caracterizado por trastor-
nos civiles, los establecimientos religiosos. .. fueron los finicos lugares segu-
ros... Bajo la proteccién de los mausoleos y de los templos se realizaban

_* Yang-Lien-sheng sefiala que en China y Japén el préstamo con garantfa se ori-
gina también en los templos bidicos. Bl término “préstamo con garantfa” en su
origen significa, en los monasterios {ch'ang-sheng K'n}, “tesore del morasterio” 2t
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negocios. Algunos confiaban sus documentos valiosos y sus tesoros a estos
lugares santos, a fin de protegetlos contra la destruccién y el piliaje durante
las guerras. Los mausoleos y los templos actian también como drganos finan-
cleros v hacen préstamos, organizan un crédito cooperativo, conocido como
mujin y tanomoshi, y utilizan letras de cambio®.**

En la época del bajo Imperio, los templos bldicos son los Ginicos bancos
en el este del Asia central, donde todavia prevalece la economia natural®
Finalmente, en la alta Edad Media europea, los monasterios parecen ser
también los Gnicos establecimientos de crédito que proporcionan . présta-
mos & mori-gage. ¥ A principios del siglo xxr la orden religiosa de los
templarios se convierte en el primer banco internacional de depbsito, trans-
ferencia y crédito hipotecario,®#

Cuando se desarrolla el gran comercio, los metales preciosos comienzan
a circular més. Ahora bien, el gran comercio, como ya lo hemos visto, es al
principio, sobre todo, comercio internacional. Este comercio presupone,
pues, la aparicién simultinea de multitud de monedas de cufios y paises
diversos, que hay que cambiar unas por otras segfin su verdadero valor,
Esto trae consigo inevitablemente la aparicién de una nueva téenica cuyo
objeto es la moneda misma: la téenica de los cambistas. Ofreciendo a su
vez garantfas substanciales a los propietarios de metales preciosos que
deseen depositarlos en lugares seguros, estos cambistas y mercaderes de me-
tales preciosos se convierten asi en los primeros depositarios laicos de teso-
ros y, por tanto, en los primeros banqueros profesionales. La palabra
“banco” procede del italiano banco, mesa sobre la que los cambistas de
dinero practicaban todas sus operaciones. Igualmente, en la Grecia antigua
la palabra que designa al banquero, trapezita, procede de trapeza, mesa
de cambio.

En el mundo antigue, los cambistas fueron los primeros banqueros pro-
fesionales.”® Asf ocuriié en la India ® y en China, donde la diversidad mo-
netaria no es producto del comercio internacional, sino de la diversidad
de las monedas regionales.*##% En el Jap6n, durante la época Tokugawa,
los cambistas se convirtieron en verdaderos banqueros.?

En el imperio Isldmico de los Abasidas la introduccién de.un patrén oro

al lado del patrén plata convirtié a los cambistas o jahbadh, en personajes °

econbmicamente indispensables; los jahbadh acabardn cumpliendo todas las

# F] “préstamo & mort-gage” significa gue el prestamista obtiene en prenda un
terrento, una casa, un molino, etc., cuyo ingreso le pertenece hasta que sea reem-
holsado el préstamo. Esta fue la forma principal del crédito hipotecario en la alta
Edad Media hasta el siglo xm, momente en que lo prohibit una bula del papa
Alejandro I1L Fue sustituido entonces por la venta de las rentas (ver capitulo ).
La palabra mort-gage dio origen al término inglés morigage, hipoteca. Se oponia al
“nréstamo & vif gage”, en el cual el ingreso de la garantia (terreno, etc.} se sustrala
progresivamente de la deuda, )

#% Los templarios acumularon su capital inicial gracias a los vescates arrancados
a los prisioneros musulmanes.

~#x% Ver capitulo o
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funciones de banqueros.® Kulischer ' enumera las caéticas condiciones que

determinaron en la Fdad Media la aparicién de los cambistas y que favo-
. ” .

recieron su transformacién en banqueros: “En los siglos xm y xv, al lado

-de las monedas de origen real o acufiadas por los grandes vasallos, circula-

ron en Yrancia piezas 4rabes, sicilianas, bizantinas y florentinas: en Francia
meridional, /ibri milaneses y ducados venecianos; en Champaﬁ’a reales es-
paiioles, nobili borgofiones e ingleses, y coronas holandesas. Por tz)das partes
se aceptaba piezas acufiadas en Libeck y Colonia, sterlings ingleses y
tournois franceses. Las més extendidas eran los grossi y ducados venecianos
y los fiorini florentinos”, ’

R. de Roover describe asf el origen de los bancos medievales:

“Los cambistas genoveses se especializaron primero en el cambio manual
pero extendieron en seguida su campo de accién aceptando depdsitos paga.j

- dleros sobre pedido, efectuando pagos por transferencia siguiendo las érdenes

de sus clientes y concediendo a éstos adelantos en cuenta corriente, Las
mesas 0 las oficinas de los cambistas se convirtieron, pues, gradualmente
en bancos de depésito y transferencia. En Génova la evolucién es ya comn-
pleta antes de finales del siglo xu” %

. El célebre Banco de Amsterdam, fundade en 1609, debe también su cons-
titucion al desorden monetario que reinaba durante esta época en la Joven
Republica de las Provincias Unidas®

El crédito en la sociedad precapitalisia

Las primeras operaciones bancarias, cambio manual, depbsito-guarda de
tesoros y adelantos de fondos con garantfa de una propiedad inmueble

- (préstamo  hipotecario), no constituyen propiamente operaciones de “co-

mercio de dinero”, De hecho, en la época del depositum regolare, o depésito
para salvaguardar y devolver simplemente a pedido del depjositante el
dep?S}tarlo, lejos de conceder un interés a su cliente, se hace retribuir’sus
servicios de proteccidn de los depésitos.® Todavia durante el siglo xvn asi
actuaba el Banco.de Amsterdam,*35

Estas operaciones- tienen que ver esencialmente con clases sociales que
s¢ mantienen al margen o en la periferia de la produccién y de la circula-
cién de mercancias, Con el desarrollo de una economia monetaria. estas
clases se convierten en las victimas clésicas de la usura, grande o pec,lucﬁa
En la Edad Media, las grandes sociedades comerciales.bancarias interna-
cionales y los mis modestos Lombardos —segiin se trate de reyes y principes
o de un pequefio sefior feudal o simples plebeyos— practican a costa de
aquellas clases ¢l préstamo con garantia hipotecaria.®® Se trata, en ¢l fondo,

de un erédito de consumo.®

¥ La costumbre de cargar una pequefia tase de salve dst
1 f guarda por el depdsite de
tesoros reapareci6 durante la segunda mitad del siglo xix en el sistema deP alquiler
de cajas fuertes, inaugurado en 1861 por la Safe Deposis Cyof N. V.
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El verdadero “comercio de dinero” slo aparece con relacién a las clases
comprometidas en fa circulacién de mercancias y capitales, es decir, con
relacién a la joven burguesia, usureros y mercaderes, El desarrolio del co-
mercio internacional mismo crea una intrinseca necesidad de crédito. La
separacién en el tiempo de la compra y la entrega;* la separacién en el
espacio entre el comprador y el vendedor; la necesidad de transferir con-
siderables sumas de dinero a grandes distancias, estando sujetas esas mone-
das a perpetuas fluctuaciones,” eran factores que creaban la necesidad de
un crédito comercial o erédito de circulacién. Toda sociedad con un co-
mercio internacional desarrollado crea los instrumentos esenciales de ese
crédito: letras de cambio y cartas de crédito: “El negocio de las letras
de cambio estd enraizado en el comercio internacional”.*

Pstas aparecen en Ur, ciudad de Babilonia, 2000 afios a. de C., en China
con la dinastia de los Chou (1134-256 a. de C.) y en la India al principio
de la época biidica.** En la Grecia antigua, se utilizan ampliamente desde
el siglo 1v a. de C,, extendiéndose rapidamente por todo el mundo helenis-
tico.# De ahi se transmiten a Bizancio y al Islam, desde donde penetraran
de nuevo en la Europa medieval.*®

El crédito de circulacién concedido por estos primeros efectos de co-
mercio no negociables no amplia la esfera de operacién del capital. Sélo
cuando aparece el crédito, es decir, el adelanto de fondos para una empresa
que dehe producir plusvalfa de inversién, permite una rotacién més rapida
y un mayor rendimiento; la esfera de- actividad del capital se amplia;
el dinero “estéril”, el dinero-tesoro, se transforma en capital, participa en
la produccién de plusvalia.

La forma més antigua de este crédito de empresario es el préstamo ma-
ritimo, la asociacion entre un proveedor de fondos y un capitn-aventurero
para la realizacién de una empresa comercial maritima, que a su vez pro-
viene de la asociacion de piraterfa, lo que se manifiesta especialmente en
las estipulaciones referentes al reparto de beneficios.* Desde la Grecia
antigua y el mundo helenistico, este “préstamo a la gran aventura”; se
transmite al imperio bizantino y al imperio del Islam, para reaparecer
desde el siglo  en la Italia bizantina, y extenderse desde ahi a toda la
Furopa medieval bajo la forma de sociedad en comandiia®®

Al principio, tal asociacién comercial se practica fnicamente por una
sola empresa. Pero més tarde, con ¢l paso del comercio ambulante ai co-
mercio sedentario, la conmenda deja paso a las compaiiias de varios socios,
constituidas por cierto nlimero de afios. A partir del siglo xm, todas las

randes compaiiias italianas (Peruzzi, Bardi, Medici, etc.) son asociacio-
3 t) 3

nes de esta clase, Los Bardi, por ejemplo, trabajan en 1331 con un capital

# “Fn la medida en que los genoveses compran lana pagindola antes de serles
suministrada, se cuidan de disminuir el precio que pagan... Estdn dispuestos a au-
mentar el precio de uno o dos reales por cada unidad de peso, con la condicién de
pagarlo en el momento en que reciben la lana y, sobre todo si, al menos para la mitad
de 1 factura, hay un plazo suplementario de tres meses”.38
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compuesto de 38 acciones, pertenecientes a 11 socios.i® :
F’maimente, cuando el comercio internacional se regulariza y pierde su

caracter aventurero, al menos en una esfera determinada, atrae una amplia

parte de los capitales improductivos. Fstos se depositan en las grandes C(I))m-

 pafifas de mercaderes-banqueros en forma de depositum irregolare, con el

cual los mercaderes estin autorizados a trabajar como quieran, que no son
reembolsados en breve plazo, y por los que los mercaderes pag;.n un interés
fijo, como participacién a la ganancia mercantil realizada por ellos”

’Desc‘if la produccién simple de mercancias los banqueros se convierten
ash en “intermediarios entre los que ofrecen y los que piden capital-dinero” 48
Ahora bien, en esa época no son los individuos privados, sino el Estado
(reyes, principes, comunas, etc.) quien necesita principalmente dinero. La
deuda Pu_:blzr:a se desarrolla, pues, paralelamente al crédito de circulacién
y al crefixto. de inversién, tomando prioridad sobre ellos,

El mas viejo ejemplo conocido de crédito phblico es el que nos cuenta
el seudo-Aristételes en el segundo libro de la Economia: La colonia j6-
nica de Klazomenae, de Asia Menor, pide prestado a los jefes de los mer-
cenarios dmel:olpara pagar los atrasos del sueldo y cubre este préstamo
por un empréstito forzoso entre sus propios ciudadanos ricos, que estdn
obligados a aceptar moneda de hierro a cambio de sus piezz;s de oro y
plata. Los anales de Han-Chou sefialan que en el afio 154 a. de C. un
usurero chino llamado Wu-Yen-chih habla prestado 1,000 catties de oro
(més o menos 244 kilos, es decir, un poco menos de un milién de francos
oro) al gqbleE:m para permitirle llevar la guerra contra la “rebelién de
i(:,s s;i;e-iéemos . Gobré el 1000% de interés, es decir, 10 millones de fran-

El c’rédito Pplblico torna en seguida su forma clésica, recibiendo como
garantia los ingresos futuros del Estado: cl arriendo de toda clase de im-
puestos. En la mayor parte de las sociedades basadas en la produccién sim-
ple de mercancias, las operaciones de crédito ptiblico son raras y arriesea-
das y suele terminar con una bancarrota de los prestamistas. i

Pero a partir del siglo xv1, los titulos de deudas negociables piiblicas*
hacen una revolucién en la historia del crédito y permiten ampliar de ma-
nera considerable el campo de accién del capital, transformando en capital
masas de dinero no capitatizado, Favorecido por las expediciones de los re-
yes de Francia en Italia y por la dispersién de los Estados de Carlos V
el crédito piblico se internacionaliza. ’

“El crédito, después de haber sido un simple medio de saldo, se convierte
et un valor en si, en un objeto de cambio negociable y transmisible.” 5t

En la bolsa de Amberes las obligaciones del rey de Castilla, las cartas

* “Francisco I gastd muchisimo. Para tenes ' i i
S0, . ener fondos, se vio obligade a recurrir a
uma nugvabtecmca: se .v’o!vxé hacia la municipalidad de Parls, Gomgi)rometié ingresos
que cobraba en la regitn, por 20,000 libras. La ciudad ke dio 200,000 libras que

las famosas rentas sobre el Ayuntamiento™50

recibid de los burgueses a cambio del abandono de la renta, que era del 8%: fueron -
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de crédito del gobierno de los Paises Bajos, de los reyes de Inglaterra y
Portugal, de las rentas emitidas por las grandes ciudades europeas, se ne-
gocian libremente, Con los trastornos monetarios y el desorden de las fi-
nanzas piblicas en el siglo xvi, todas las antiguas casas bancarias quiebran.
De ahi nacen los bancos piblicos modernos que combinan la garantia de la
seguridad de los depésitos que es indispensable para el pablico burgués con
la promesa del Estado de que sera el principal, si no el Gnico, beneficiario
de esos depositos. El Banco de Rialto de Venecla, fundado en 1587 res-
ponde sobre todo al primer fin; el Banco de Amsterdam, fundado en 1609,
responde también a la necesidad de regular la circulacién monetaria. El
Banco de Hamburgo, fundado en 1619, une a esas funciones la de prestar
al Estado, Lo mismo puede decirse del Banco de Suecia, fundado en 1656,
mientras que el Banco de Inglaterra, fundado en 1696, realiza sobre todo
la {ltina funcién.®

El prodigioso desarrello experimentado por el comercio internacional
después de la revolucién comercial del siglo xvi provoca una nueva ex-
tensién del crédito comercial. Desde el siglo xvi, siguiendo el ejemplo de
los titulos de la deuda plblica, los efectos de comercio se hacian a su vez
negociables, segln 1a practica del endoso y el descuento.®® Al mismo tiempo,
el desarrollo de las compafiias coloniales por acciones extiende la esfera de
actividad del crédito de inversién, Pero habri que esperar el desarrollo
del modo de produccién capitalista para que el crédito pase de la esfera del
comercio propiamente dicho a la de la produccion.

Oferta y demanda de capital-dinero en la época del capital comercial

He ahi como el crédito, con el desarrollo del capital comercial, deja de
ser ya un fendmeno excepcional para convertirse en una institucién regu-
lar de la vida econdmica. Desde el siglo xvir el descuento de las letras de
cambio se extiende ampliamente por Inglaterra, y desde el siglo xvin por
Francia y los grandes centros del comercio internacional, al principio sola-
mente para el comercio exterior, méas tarde también para el comercio in-
terior.** La extensién geografica del comercio, la duracién del trafico con
América y el Exiremo Oriente, la concentracién de las principales casas
de comercio en algunos grandes centros internacionales, favorecen esta
utilizacién de las letras de cambio para movilizar los capitales.

Si la letra de cambio antes s6lo habia sido un instrumento de especula-
cién sobre las variaciones del cambio,® se convierte ahora en un instru-
mento regular para la concesién del crédito de circulacién al comercio, asi
como en un medio para invertir, a corto plazo, capitales-dinero “estériles”,
Asi se desarrolla un mercado de los capitales-dinero.

La demanda en este mercado se encuentra ante todo representada por
el Estado, que pide préstamos insaciablemente en la época del capital co-
mercial, Clapham observa que, hasta la revolucién industrial, el Banco
de Inglaterra efectia la mayor parte de sus operaciones de crédito con el
gohierno real.® Lo mismo ocurre respecto a la Caja de Descuento fundada
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en 1776, sin hablar del infortunado Banco de Low, hundide por sus ope-
raciones de crédito piblico.”

Sin embargo, al lado del Estado, empiezan a aparecer otros deudores, Se
trata en primer lugar de las grandes sociedades comerciales por acciones,
cuyas necesidades son enormes para la época, y que deben a menudo diri-
girse a las instituciones de crédito para cubrir sus obligaciones hasta el
regreso de una flota de navios.

Asi, por ejemplo, la Compafifa holandesa de las Indias orientales pide
préstamos al Banco de Amsterdam, en tanto que, junto con el Estado, la
Compaiiia Inglesa de las Indias Orientales es, durante todo ¢l siglo xvm,
la principal deudora del Banco de Inglaterra,®

Vienen después aquellos propietarios de efectos piiblicos (rentistas, no-
bles, comerciantes y banqueros) y de efectos de comercio que, escasos de
fondos liquidos, hacen descontar sus efectos. Al principio, predomina el des-
cuento de los efectos pablicos; en los @iltimos decenios del siglo xvi, co-
mienza a imponerse el descuento de los efectos privados,

Finalmente liay también, como en la época de la produccién simple de
mercancias, una demanda de dinero —de crédito de consumo— por parte
de la nobleza y los altos funcionarios del Estado, que se satisface en forma
de préstamos con garantias (metales preciosos, joyas, titulos, etc.).

El ofrecimiento de capital-dinero parte de todos los que disponen de ca-
pitales liquidos: ante todo, los grandes terratenientes, asi .como los comer-
ciantes que acumulan mdas dinero del que consiguen invertir en sus propios
negocios. Fn el siglo xvit y en la primera parte del xvur los banqueros del
continente se ocupan exclusivamente de las operaciones de cambio y depé-
sito; no conceden créditos, Pero en Inglaterra aparece desde el siglo xvn
el comerciante que adelanta ocasionalmente fondos a sus clientes.

Con el aumento de la circulacién monetaria, el enriquecimiento de la
sociedad, el desarrollo paralelo de esta demanda y de esta oferta de capital-
dinero, hacia mediados del siglo xvnr se constituyen, primero en Inglaterra,
més tarde en el continente, bancos privados locales que tienen como fun-
cion el servir de intermediarios entre los que buscan capitales y los que
buscan medios de transformar en capital sus reservas de dinero liguido.
Estos bancos locales, salidos habitualmente de casas comerciales présperas,
recihen depébsitos, emiten billetes de banco, y descuentan efectos de co-
mercio: es el comienzo del sistema bancario moderno.®

La revolucidn industrial desarrolla ripidamente esa red bancaria inicial,
Y si hacia 1750 sélo existia en Inglaterra una docena de bancos locales,
a fines de siglo este nimero se eleva a mas de 200 (e incluso 350 segiin
ciertos autores).** La forma orginica en que estos bancos se desarrollan

* Al examinar los archivos de los banqueres privados de Londres a fines del sigle
xvi y en el siglo mvnr, D. M. Joslin observa que los barcos por lo general no ade-
lantan fondos a los comerciantes o a los empresarios, Las primeras operaciones de
crédito 2 la industria sélo aparecen hacia 1770, cuando se crean algunos bancos
en cuya fundacidn participan industriales.!
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en ¢l interior del modo de produccién de la época se manifiesta en el ejen:-
plo de la casa Gumey de Norwich, tal como esti desciito por una circular
enviada por ella misma a los banqueros, con fecha 5 de octubre de 1838:

“Reunir los hilos producidos por... las manufacturas del este de In-
glaterra, y conservarles en reserva a fin de abastecer a los tejedores. .. fue
ungd empresa muy lucrativa, y nos planteamos deliberadamente la cuestién
de si la casa de Gurney no consegufa en otro tiempo una ganancia anual
superior 2 la realizada por cualguier banco en las Islas Britanicas. Durante
nuestras relaciohes con las fabricas de hilados de lana, nuestra familia co-
menzd a suministrarles dinero liquido para pagar los salarios y permitirles
continuar sus negocios sin interrupcién. Asi fue como nacieron las opera-
ciones bancarias de la familia, ,,” %

Este desarrollo ripido se explica sobre todo por el desarrollo desigual de
las diferentes regiones de Inglaterra. Los bancos de las regiones que con-
tinuaban siendo agricolas solian tener depésitos para los que buscaban un
campo de nversidn,* en tanto que los bancos de las regiones industriales
se velan asaltados por demandas de crédito y se encontraban perpetua-
mente en busca de fondes. El mercado monetario de Londres surgié de
esta situacién; servia como intermediario entre los bancos que contaban
con demasiados fondos liguidos y aquellos que no contaban con hastantes,

Oferta y demanda de capital-dinero en la época del capitalismo industrial,

Pero con la revolucién industrial, el mercado de los capitales-dinero se
extiende y transforma ampliamente. Al lado de la oferta y demanda de
capitales-dinero procedentes de las capas precapitalistas de la sociedad (te-
rratenientes, cornerciantes, artesanos, funcionarios del Estado, rentistas,
etc.}, aparece una oferta y demanda de capitales-dinero procedente del
propio mecanismo de la produccién capitalista.

Ef capital-dinero es punto de partida y punto de llegada de la rotacién
del capital. Pero no solamente aparece- al principio y al fin de esta rota-
cion, Constantemente, durante el propio proceso de produccidn, el capital-
dinero queda eliminado de este proceso y se transforma en “dinero impro-
ductivo” desde el punto de vista capitalista. Y constantemente también,
para permitir a los empresarios realizar la valorizacién de su propio ca-
pital en las mejores condiciones de rentabilidad, se presenta, por parte de
éstos, una demanda de capital-dinero suplementario.

El capital-dinero necesario para renovar el capital fijo de una empresa
solo se refine después de varios afios y de numerosos ciclos de rotacién del
capital- circulante. Si mientras tanto no se utiliza para otros fines, este
fondo de amortizacién resultard “improductive” durante ese peifodo.

* Hasta principios de! siglo xix, ciertos bancos rurales pagaban comisiones a los
corredores (brokers) de Londres, para que éstos les consiguieran efectos de comercio
para descontar, Esto demuestra hasta qué punto eran raros y solicitados los campos
de inversidn de capiiales a corto plazo.63
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_El fondo de salarios de una empresa, adelantado al principio de cada ci-

clo de produccidn, resultarfa improductivo en la medida en que este ciclo
de produccién rebasa el periodo de un mes (para los asalariados pa-
gados mensualmente) o incluso el de una semana (para los asalariados
pagados semanalmente). La'parte del beneficio anual retirado por el
capitalista para su propio consumo (fondo de consume improductive) sblo
se gasta en el curso de un afio; la mayor parte permanecerd improductiva
durante. la parte mayor del afio. El fondo de acumulacidn de la empresa,
la parte de las ganancias reinvertida en el negocio, no se utiliza en su
totalidad desde el principio de un nuevo ciclo de produccién. Antes de in-
vertir estas ganancias, el capitalista espera el momento favorable, por eiem-
plo una buena coyuntura del mercado. He ahi cuatro fuentes de capital-
dinero temporalmente expulsado del proceso de produccion y, en esta forma,
convertido en improductivo.

Por otra parte, la renovacién del capital fijo no se realiza exactamente
en el momento en que ha sido reunido el necesario fondo de amortizacion.

- Clomo exige considerables capitales y lleva consigo grandes riesgos, esta

renovacién se producird preferentemente en momentos precisos del ciclo
econémico, cuando los capitalistas prevean una importante ampliacién del
mercado.®* Si en este momento preciso el capitalista no ha reunido toda-

~ via el fondo de amortizacién ( y acumulacién), deberd intentar conseguir

un préstamo de los capitales necesarios para no dejar escapar esta oportu-
nidad. El capitalista que dispone de una invencién técnica que le permite
ampliar su mercado a expensas de sus competidores se encuentra en una
situacién andloga, si le faltan los capitales necesarios para la explotacion
de esa invencion.%®

En ciertos momentos del ciclo econdmico, el industrial sabe que el mer-
cado podra absorber cualquier aumento de la produccién. Ls, pues, en este
momento cuando debe acumular su capital, invertir sus ganancias. Si todavia
no ha cobrado estas ganancias, deberd pedir un préstamo para invertirlas
de antemnano.

Finalmente, la continuacién de Ja produccién, después del fin de un
ciclo, tebricamente deberfa comenzar desde el fin del ciclo de circulacién
de las mercancias. Pero ya hemos visto que la masa y la tasa anual de
ganancia dependen del nimero de ciclos de produccién anuales y, por
tanto, de la posibilidad para el industrial de recomenzar la produccion antes
de que su capital circulante, invertido en las mercancias producidas y to-
davia no vendidas, vuelva a sus manos. con tal objeto, intentard también
conseguir un préstamo de capital-dinero suplementario, que podré reembol
sar en el momento en que recoja el producto de la venta de sus mercancias.

Bajo el capitalismo, la funcién de las instituciones de crédito es cumplir
ese mismo papel de intermediario entre los que poseen sumas de dinero
improductivas y los que intentan incrementar sus propios capitales mediante
capitales prestados. La relacién precapitalista entre el capital bancario y
las demds formas del capital estd, pues, invertida; en el modo de produc-
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cién capitalista, el capital bancario comienza por ser un subordinado del
capital indusirial. Pero mientras que la separacién del capitalista-comercian-
te moderno y del capitalista-industrial es sélo una cuestién de divisién
funcional del trabajo, desde la aparicién del modo de produccién capita-
lista, la separacién del capitalista-banquero v del capitalista industrial o
comerciante ¢s inevitable, '

En efecto, contrariamente a lo que sucede en ¢l caso del industrial y el
comerciante, ¢l banquero debe representar directamente un papel social. S6lo
es util al modo de produccién capitalista en la medida en que puede supe-
rar el fraccionamiento del capital social en una multitud de propiedades
individuales. En esta funcién de movilizacién y descentralizacién del capital
social es donde reside toda su importancia social. Importancia que rebasa
por otra parte, los limites de clase de la burguesia propiamente dicha y
engloba la centralizacién de los fondos ahorrados por los terratenientes, los
campesinos ricos y medios, los artesanos, los funcionarios del Fstado,
los téenicos, e incluso los obreros especializados en los perfodos de coyun-
tura méxima.

“[Hacia 1875] la organizacién mediante la cual todo el capital briténico
disponible se concentraba en el mercado monetario de Londres funciona
en forma cast perfecta. Veinte afios antes, tal organizacién habia funcionado
ya muy eficazinente. Durante este intervalo, los bancos con sucursales es-
cocesas y provinciales habfan atraido a sus arcas hasta los dltimos tesoros
rurales que la poblacion aldeana conservaba en cajones y armarios: y se
habia abierto un canal a lo largo del cual la suma de los excedentes del
Norte corria hacia el Sur. Los canales de East-Anglia, del Sudoeste y dei la
Inglaterra rural se habian abierto desde hacia tiempo. Lo que no se uti-
lizaba en la Ciudad se expedia hacia los distritos industriales, mediante el
descuento o el redescuento de efectos industiiales y comerciales. Eran los
présperos dias de los bill-brokers londinenses, de las casas de descuento de
Lombard Street”.®®

Al mismo tiempo, el mercado de capitales-dinero se especializa pro-
gresivamente, constituyéndose dos mercados distintos:

—El mercado monetario, la oferta y demanda de ¢rédito a corto plazo,
“dominado por los bancos (con excepcidn de Iuglaterra donde los bill-bro-
kers tuvieron durante ‘mucho tiempo un papel predominante);

—El mercado financiero, la demanda y la oferta de crédito a lorgo pla-
zo, dominado primero por los bancos y la Bolsa, y en el siglo xx, adem4s,
por las compaiifas de seguros, las cuentas de ahorro, las building societies
y demés organismos de ahorro institucional (fondes de pensién, de segu-
ro de enfermedad-invalidez, para-estatales, etc.), que intentan transformar
en capital (muchas veces sin ninguna ganancia para el propietario) * todo
ingreso monetario no gastado inmediatamente. La centralizacién del capi-

# Psto sucede especialmente con los fondos de cuentas de aherros y cajas de
seguro social, utilizados como medios para financiar los gastos de Estado: ver en el
capitulo xui, Economia de guerra.
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tal-dinero alcanza asi su fase suprema, perfeccionada. Los bancos “no
dejan ninguna swna improductiva®”, '

Interés 9 tasa de interés,

Como en la ganancia del capital usurario con el que se confunde al prin-
cipio, en el momento de su aparicién en la economia, el interés no es otra
cosa que un desplazamiento de valor del deudor al acreedor. Cuando un
campesino necesita pedir prestada una cantidad X de trigo para poder sub-
sistir hasta la cosecha sigulente, y cuando después debe descontar de esta
cosecha una cantidad de trigo X + Y para reembolsar al acreedor, la can-
tidad total de trigo presente entre esas dos personas no habri aumentado a
consecuencia del préstamo: una cantidad Y se desplazard del deudor al
acreedor; nada mds. Esta forma de usura, que esta lejos de haber desapa-
recido, empobrece de manera permanente a sus victimas entregandolas en
manos de sus acreedores:

“En Cochinchina, el granjero o “ta dien” pide prestado a su propietario
el alimento necesario para él y su familia hasta la cosecha; cuando ésta
llega, como por lo general no basta para liberarlo, el “ta dien” queda su-
jeto a la gleba por su deuda tan seguramente como un siervo de la alta Edad
Media por la costumbre”.67

Pero en la sociedad capitalista ya no ocurre asi. El adelanto de fondos
no tiene ya como fin asegurar la subsistencia del deudor, sino permitirle
realizar una ganancia: “Cuando una suma presente puede utilizarse en el
comercto y la industria de manera que produzca una suma mayor [es de-
cir, la suma prestada awmentada con una plusvalia) en el futuro, los em-
presarios pagaran un interés positivo”,® ¥

El crédito de circulacién tiene como meta el realizar antes de plazo el
valor de las mercanclas producidas; el erédito de inversion, tiene como
meta el incrementar el capital de una empresa. En ambos casos,
la masa de la plusvalia aumenta, ya sea por reduccién del tiempo de
rotacion, o bien por incremento de la masa del capital. Por tanto, el in-
terés no es mas que una fraccidn de la plusvalia suplementaria oblenida
por el présiamo de un capital. Es inferior a la ganancia media** por-
que, si fuera igual a ésta, el pedir prestado no darfa normalmente ninguna
ventaja, toda vez que se supone que el papel del capital prestado es produ-
cir él mismo esa ganancia media, El acreedor esta satisfecho porque an-

* “Es un principio bien conocido... que en Altima instancia, la tasa monetaria
de interés depende de la oferta v la demanda de capital... que la tasa de interés
estd rezulada por las ganancias que resultan del empleo del capital mismo”, 8¢

#% Salvo en los paises atrasados, donde la tasa de interés lleva consigo una parte
de la renta agricola. Sobrepasa asi la tasa de ganancia del capital mercantil, y esto
explica el predominio del capital usurario en esos pafses. En 1955, el New York
Times cuenta ¢l caso de un lavandero de Karachi (Pakistdn), que pagd 3,925 rupias
de interés por un préstamo de 100 rupias, al 25% mensual, es decir, 300% anual,
durante frece afios y un mes.10
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tes de prestar su capital, éste estaba “desempleado”, no producfa nada, Y
el deudor estd también satisfecho porque, incluso teniendo que pagar un
interés al acreedor, gana todavia més que en caso de no haber tomado
prestado nada,

El interés pagado por un empresario capitalista por el préstamo de un
capital es una fraccién de la plusvalia total ploduuda por sus obreros;
el empresario abandona esta fraccién porque el préstamo le ha pemntldo
incrementar esa pluvalia total con una cantidad mayor que el interés de-
bido. Pero con la generalizacién del modo de produccidn capitalista, to-
do empresario intenta abastecerse de capitales suplementarios. Al mismo
tiempo, la funcién socialmente centralizadora de los bancos permite a foda
suma de dinero transformarse en capital-dinero suplementario. De esta
forma, por el juego de la oferta y la demanda del capital-dinero, se cons-
tituye la tasa media de interés, la “relacién normal” de toda suma de di-
nero que no esté “desempleada”, Es preciso senalar que esto no tiene nada
_que ver con las “cualidades intrinsecas” del dinero, sino que represen-
ta el resultado de determinadas relaciones de produccion, que permiten ¢a-
pitalizar esta suma de dinero, que permiten apropiarse de una fraccién de
la plusvalia producida por el conjunto de trabajadores de la sociedad, De
ahi surge en la sociedad burguesa la costumbre de considerar toda ga-
nancia como la ganancia de un capital imaginario, capitalizado en la tasa
media de interés: ¥

“Con el crecimiento de la mentalidad capitalista se desarrollé una cos-
tumbre evidentemente 0til, cuyas primicias pueden observarse, por ejem-
plo, en la Alemania del siglo xiv, y que consiste en expresar toda ganan-
cia (salvo la obtenida por servicios personmales) como porcentaje de un
valor de capital.”™

Esta costumbre conduce a los economistas burgueses a la idea de sepa--

rar también en un empresario capitalista, que trabaja exclusivamente con
sus propios capitales, el interés de su capital Y. la ganancia de empresario
(que algunos autores como Marshall llaman “renta”) que aparece cuan-
do se descuenta este interés de la ganancia total, Evidentemente, se trata
de una operacion “ideolégica”, es decir, ficticia, puesto que todo empre-
sario no desea obtener sobre su capital la tasa media de interés, sino la
tasa media de ganancia, Para los economistas burgueses esta costumbre
es tanto mds 1til cuanto que les permite escamotear el problema de la ga-
nancia, es decir, de la explotacién, y reemplazar en sus sistemas toda teo-
rfa de la ganancia por una simple teorfa del interés.**

Los organismos de crédito no realizan altruisticamente el papel de in-
termediarios entre las personas que ofrecen y las personas que piden capl—

% Un mgreso de 500 libras esterlinas al aflo,. cuando la tasa media de inierés e:
del 5%, serfa considerado como el producto de un capital ficticio de 10,000 libras.

#* Con Keynes, los economistas burgueses vuelven a2 descubrir que el interés
sélo se aplica a la demanda de capitales Hguidos, es decir, de capital-dinero, y no
puede, por lo tanto, determinar la ganancia producida por el capital productivo,
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tal-dinero. Ellos también trabajan con un capital propio que debe produ-
cir la tasa media de ganancia. Su beneficio se presenta bajo la forma de
beneficio bancario, que consiste ante todo en la diferencia entre la tasa
de interés que estas instituciones pagan por los capitales-dinero cuyo de-
posito se les ha confiado, v la tasa de interés que exigen de los que re-
ciben créditos de ellas. A todo esto hay que afiadir otras ganancias como
comisiones, corretajes por colocacién de acciones y obligaciones, el agio
sobre las operacmnes de cambio, etc.

Como las instituciones de crédito, sobre todo los bancos, pagan un ré-
dito —aunque sea infimo— por cualquier suma de dinero que se deposite
en ellas, aunque sélo sea por algunos dias (“depbsitos a la vista”), a su vez
estan interesadas en prestar todo el dinero disponible para que esas opera-
ciones puedan saldarse para ellas con ganancias. Por eso, al lado del cré-
dito de circulacién propiamente dicho, aparece también en el mercado
monetario el crédito del dinero dia a dia (call money). Este crédito se
origind en Inglaterra alrededor de 1830. Swigié en vista de la pemuia de
dinero que se producia en el mercado -monetario en visperas de los pa-
gos trimestrales de interés sobre efectos piblicos, a consecuencia de la
acumulacién de grandes sumas en las cuentas de Hacienda del Banco de
Inglaterra, Para contrarrestar la penuria y para no dejar “improducti-
vas” esas sumas de dinero, durante algunas semanas, e incluso durante
algunos dias, se adelantd tales cantidades a los clientes que lo desearan, so-
bre todo a las casas de descuento (discount houses) que las utilizaron pa-
ra incrementar el volumen de sus operaciones de redescuento. Tales ade-
lantos contra depositos de titulos y efectos podian ser recobrados por simple
peticién, Los bancos de depésito adquirieron también la costumbre de
prestar los fondos disponibles dia a dia.?

Se establece asi toda una escala de tasas de interés, que se va elevan-
do progresivamente, a partir de la cuota pagada por los depdsitos a la
vista y pedida para el dinero dia a dia, hasta la pagada por los depdsi-
tos a largo plazo y pedida para los préstamos de inversién, Fn cada ni-
vel se establece una diferencia entre las cuotas pagadas por los bancos e
instituciones de crédito, y las cuotas que exigen a su vez a sus clientes.

La diferencia entre estas diversas cuotas nace en primer lugar de la pro-
porcién en que los créditos contribuyen a incrementar directamente la
masa de la plusvalia producida por la sociedad. Es obvio que la tasa de
interés a largo plazo, la que rige el crédito de inversibn (es decir, ante
todo, la compra a erédito de los medios de produccién), es la mais eleva-
da, la que maés se aproxima a la tasa media de ganancia, y la que gobier-
na, a la larga, todas las oscilaciones de las diferentes tasas de interés. La
tasa de interés a corto plazo, que rige ante todo el crédito de circulacion,
es inferior a la tasa de interés a largo plazo en la medida en que el cré-
dito de circulacién, por la reduccién del perfodo de rotacién del capital,
hace posible pero no asegura el incremento de la masa de plusvalia. En
ciertas ocasiones, la tasa de interfs a corto plazo puede, sin embargo,
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superar la tasa de interés a largo plazo. Tal cosa ocurre, por ejemplo,
cuando surge una penuria de dinero en el mercado monetario que 1o so-
lamente puede extender el periodo de rotacién del capital, sino que in-
cluso pone en peligro la existencia misma de éste (amenazas de quichra).

Por otra parte, es preciso tener en cuenta una prima de seguro y de
riesgo contenida en el interés, y que varfa segin la duracién del préstamo
y €l momento determinado del ciclo industrial, y segn las condiciones
particulares de la oferta y la demanda-de capitales-dinero en los diferentes
niveles, que —en un mercado libre— someten las diferentes tasas de inte:
1és a fluctuaciones cotidianas.* Pero estas fluctuaciones se efectfian alre-
dedor de un nivel medio que, en Gltima instancia, se determina por el
nivel de la tasa media de ganancia,

Tal es la razén de que, al margen de lag fluctuaciones regulares que
resultan de las fases del ciclo industrial, sea diffcil establecer leyes de. evo-
lucion secular de la tasa de interés. Porque finalmente ésta depende de
la penuria o de la plétora relativa del capital-dinero en relacién con el
nivel relativo de la tasa de ganancia, :

De ahi que, en una sociedad de produccién simple de mercancias que
ha unificado un amplio mercado internacional, en cuyo marco la desi-
gualdad de desarrollo econdmico entre diferentes regiones se reduce pro-
gresivamente, la tasa de interés descienda. Esto acontecié en la antigiiedad
desde la época de César®* y en Europa medieval (Furopa occidental
y meridional a partir de la segunda mitad del siglo xv).® Semejante
descenso de la tasa de interés se produce también cuando la economfa
monetaria se generaliza en un pafs agricola y cuando, debido a esto, las
clases agricolas se liberan un poco del peso predominante del capital usu-
rario; a partir de este momento, el inferés no incluye ya como antes una
parte de la renta de la tierra.

En visperas de la gran expansién imperialista que se produce durante
el tltimo cuarto del siglo xix, todos los pafses industrializados experimen-
taron un gran descenso de la tasa media de interds, a consecuencia de
la penuria de nuevos campos de inversibn de capitales. Acabada la se-
gunda Guerra Mundial, en los E.U.A. y Suiza, la plétora de capitales, la fal-
ta de campos de inversién que pudieran producir la ganancia media, re-
dujeron mucho la tasa de interés. Por el contraric, en los otros: paises
capitalistas, donde a consecuencia de las destrucciones de guerra y del em-
pobrecimiento general reinaba una penuria de capitales (Alemania, Fran-
cia, Italia), esta tasa se elevé.

* Para el juego reciproco de las oscilaciones del interés a coyto y largo plazo en
el curso del ciclo industrial, ver el capitulo x1,

## Bn ese momento tesulta mds rentable el hacer présiamos en especie a los
campesines, pues esos préstamos siguen produciendo intereses muy elevados, Esos
préstamos cn especie se convirtieron en la forma predominante de la uswra en el
imperio romano,

208

Crédito de circulacién:

Todo crédito concedido con objeto de realizar anticipadamente (es de-
cir, antes de la venta efectiva) o valor de las mercansias, es un crédito
de circulacién Se trata de un crédito a corto plazo, que raramente
excede tres meses, concedido por bancos especializados o no especializa-
dos.

Con la generalizacién del modo de produccién capitalista Ia produccibn
se separa cada vez mas del mercado, la realizacién del valor de las mer-
cancias y de la plusvalfa se complica cada vez més y puede alargar el
perfodo de rotacién del capital, incluso teniendo en cuenta la intervencidn
del capital comercial. Pero es precisamente en esta época cuando para
reaccionar contra la baja tendencial de la tasa de ganancia que resulta
de la inmovilizacién de una fraccién cada vez mayor del capital en capital
fijo, el capitalista intenta reducir el tiempo de rotacién del capital circu-
lante. Esta es la funcién esencial del crédito de circulacién, que permite
reducir al minimo el capital circulante propio del empresario.

“Refiriéndose al aumento de las operaciones de los corredores de co-
mercio durante los cuatro o cinco afios anteriores a 1810, el Bullion Report
indica. que el incremento de las posibilidades de descucnto que se mani-
festé en Londres, origind la tendencia a ampliar los negocios del fabrican-
te de provincia, permitiéndole una rotacién mas répida de su capital.”'?

Macrae calcula que un 30-40% del capital circulante del conjunto de
la industria britanica es suministrado a crédito.” ‘

En el siglo xix el crédito de circulacién funcionaba sobre todo en for-
ma de descuento de documentos comerciales, Bl productor de telas de al-
goddn no paga al contado a su proveedor, sino que le da una letra de
cambio o promesa, El proveedor se dirige a un banquero que recoge por
su cuenta este documento comercial, pagando la suma debida, menos un
interés llamado descuento. Guando la promesa llega al vencimiento, el
fabricante de tela de algodén paga el importe de ésta al banquero. En
realidad, este Gltimo no ha hecho més que prestar durante tres meses este
importe al proveedor del algodén, permitiéndole ast reducir en tres me-

‘ses el tiempo de rotacién de su capital (asi como el del fabricante de las

telas, que sélo recibe el crédito de su proveedor en la medida en que éste
recibe a su vez el crédito del banquero).

Sin embargo, desde la Edad Media ha existido otra forma de crédito
de circulacién.™ Cada capitalista posee, con e banquero del lugar,
lna cuenta corriente que le permite efectuar pagos y recibir sumas
de dinero por simple juego de documentos (transferencias de 1ma cuenta
a otra). Todas las entradas y salidas pasan asf por las manos del banque-
ro, que, en cierto modo, se convierte en su contador central. En un mo-
mento dado,’un fabricante sélo posee en su banco una cuenta corriente

¥ Polanyi afirma que en la antigua Asiria, se empled ya un sistema de adelantos
en cuenta corriente,’s
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de crédito de un millén de francos. Pero para continuar su produccion ne-
cesita inmediatamente dos millones de francos, a {in de poder pagfn'llos
salarios. El banquero sabe que algunas semanas més tarde cl falrarlcante
contard con fuertes ingresos de fondos procedentes de las mercancias }\lrerll-
didas. Le permite, pues, retirar. de su cuenta mds dinero del qugu? o:ia
posee {overdraft [sobregird]); de hecho, 153 ha _ade]a}ntado un millén de
francos. Naturalmente, el fabricante pagara un Interés por este adelanto
en cuenta corriente”, que serd en general inferior al 5%, excepto cuan-
do se trate de empresas muy grandes.”

A partir del dltimo cuarto del siglo xix, el adelanio en cuenta corrien-
te va imponiéndose cada vez mds al desc_tiento de letras de ca_I}lblod como
forma principal del erédito de c_1rcu.1’ac10n.79 La cqncentramol} e ca-
pital tiene por resuliado la constitucién de una serie de empresas que
posecen —tal es su importancia— suficiente crédito con sus banquero.s, co-
mo para obtener por via de adelantos en cuenta corriente todo ¢l crédito
a corto plazo que necesiten, Por ¢l contrario, las pequenas equpresas ¢
encuentran cada vez mas apuradas ante la nece}slc!ad de pagar la letra de
cambio descontada a fecha fija, y temen el descrédito que se proc!uce cuan-
do se hace piblica la falta de pago de las letras (protesto). Finalmente,
la integracién de las grandes empresas, de sus proveedores de materias prt-
mas y de sus organizaciones de venta en trusts, grupos fmancn_erf)s_, letr;.n,
suprime a los asociados clsicos que utilizaban los docnmentos comercia Ges.
Asl, el volumen de las simples letras de cambio descontadas en Gran
Bretafia baja de 250 millones de libras esterlinas en 1913 a 100 mi-
Tlones de libras esterlinas en 1937, en tanto que Jos adelantos en cuenta
corriente a la industria alcanzaron 850 millones de Jibras en 1929 y 1,000

illones en 1938.51 _
mlSim embargo, desde la gran crisis de 1929, especialente en los E.U..A.
comienzan a disminuir los adelantos en cuenta corriente a la gran in-
dustria, como consecnencia de la acumulaci(’.)n (ile enormes reservas de ih-
nero liquido por el capital de los monopolios,** de la decadencia rela-
tiva de las industrias particularmente dependientes del crédito bancario,
de la extensién de pagos al contado en el comercio de menudeo y del des-
arrollo de institutos de créditos especializados. Son ahora sobre todo-los
empresarios pequefios y medianos quienes re;)resentan el grueso c?e la de-
manda de adelantos en cuenta corriente’® Paralelamente, durante los
{ltimos afios hemos asistido a un aumento del volumen del descuento en
algunos paises curopeos como Suiza, Francia y Bélgica, como consccuen-
cia de una atractiva politica de redescuento de las autoridades monetarias,
que piensan -poder influir mds directamente sobre la evolucién moneta-
ria s el crédito de cireulacién procede mas del descuento que del crédi-
to en cuenta corriente.? .

) - . WEH , s
# Sobre las consecuencias monetarias de esta forma de crédito, ver capitulo vim.
#% Ver en el capitulo xiv, Sobre capitalizacion. ,
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Crédito de inversién y mercado financiero

Todo crédito concedido a fin de aumentar la masa del capital de un
empresario industrial o comercial, es un crédito de inversién. Se trata de
un crédito a largo plazo sobre sumas relativamente importantes, que, des
de el punto de vista del acreedor, se concede para que le produzea un in-
greso duradero.

Los origenes inmediatos de este crédito se remontan a la Edad Media,
‘2 la compra, durante esa época, de la renta de la tierra; a la constitu-
cién de las compafifas comerciales medievales; al depésito con interés fijo
de sumas de dinero en las grandes sociedades comerciales del siglo xiv, a
los préstamos a largo plazo concedidos a los reyes, principes y ciudadanos
por los mercaderes y usureros del medioevo.* Sélo a partir del siglo xvi
reviste cardcter moderno, con la aparicién de la bolsa y de los efectos ne-
gociables. A partir de este momento surge una clase social que quiere de-
dicar sus bienes —sus capitales—- a la inversién en operaciones de crédito
a largo plazo, a fin de aumentar este capital. De esta clase parte la ini-
ciativa de la oferta de capitales en el mercado financiero embrionario. La
demanda de capitales se presenta ahi, sobre todo, por el Estado y después,
cada vez més, por las sociedades por acciones, E predominio de los efec-
tos pitblicos en los mercados financieros de Furopa Occidental se man-
tendra durante toda la época del capital comercial, es decir, en la mayor
parte de los paises hasta el principio, ¢ incluso hasta mediados del siglo
X.[X- .
La deuda piblica reviste répidamente la forma de documentos de ren-
ta fija pagaderos sobre las futuras recaudaciones del Estado;** los do-
cumentos privados han sido y continian siendo ante todo documentos de
rentas variables determinadas por las ganancias anuales (o semestrales,
ete.) de las sociedades que los emiten. En embos casos, la compra de un
documento representa para el capitalista la compra de un titulo de rento,
del derecho de participar-en ¢l futuro reparto de la plusvalia social, A
medida que se extienden las operaciones bursitiles y 2 medida que nu-
1merosos burgueses constituyen carteras de valores que contienen participa-
ciones de un creciente ntimero de sociedades, asi como de documentos
piblicos emitidos por numerosos Fstados, provincias, comunas y demés orga-
nismos piblicos, va siendo mas pronunciado el cardeter social del crédito
de inversién.

El riesgo que se corre a] conceder sumas importantes a una empresa
por un lapso de tiempo prolongado implica légicamente la biisqueda de

* Ver capitulo 1v, donde se describen también los origenes de la Bolsd, la deuda
piblica y las sociedades por acciones, ‘

*#* Algunos gobiernos incapaces de pagar los intereses de sus deudas piblicas han
visto embargadas por el extranjero las administraciones de aduanas (j fuente prin-

cipal de ingresos!); eso sucedié con China en el siglo xix y con Venezuela en el
siglo xx. . ) .
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L I
garantias suplementarias: derecho d?’contro] sobre la gestllo? cs% 3125 efsoil;
dos prestados y sobre la administracion general de la empn‘e;g.a; fa o
razon de que la participacion directa en las’er.nplesas SGCO]II& ; £ e 5
la constitucién de compaiitas con s_omos.y;nultiples} haya sido siemp
forma més normal del crédito de inversion. ’ o e

Las antiguas compafitas chinas, med‘l.eva}ies, Arabes, b1lzant1nas},laiic;.l,] ell-es-
todas compafitas de responsabilidad iimitada: los somos. se n e
ponsables de las deudas de la sociedad con todo su hé})(a‘ldpe}rlsondai;n;snto
viera o no comprometido en la sociedad, De ahi z?! répido hundi o
de todos los bancos medievales que practican el crédito de mver}:mn. e
los 103 bancos creados en Venecia durante el siglo xw, 9§ que 12mn.rn
i desarrollo del modo de produccion cap1tahst,a ha acabado ]por fgsﬁed
sonalizar el crédito, y esto alcanza su forma mas perfecta en (? socf:éico I?BS
por acciones y en la sociedad anénima modernas. La cornpra. de a lones
y de obligaciones de una empresa se convierte en la manera norm

ceder el crédito de inversion. . . ’

Corj’&unque la sociedad por acciones aparezca a partir del siglo }gVI, 501112
acabar por imponerse en el xix, porque las dos es*replto;:as qmé r;?f }glre-
ocurrieron a principios del siglo xvi, la de la South Secz1 y -e?l ran Bre-
tafia y la de la Compagnie du Mississipr en Francia, fesanodalorédito re
la burguesta un temor religioso al resgo que implica esa forma e ¢ s.e‘
De hecho, la época manufacturera no era todawladplopnﬁs di] e
mejante extension del crédito, que exigiria nds tarde el desarro

italismo industrial. . .
Plt?ll:a ahi por qué, entre el siglo xviy finales de]’ siglo Xy, B(]i'gledlstio 1(.12
inversion concedido a las empresas privadas esta poco]extgn i o.d e
sociedades por acciones solo s¢ desarrollan lentamente, 1os ; gngoi\/ [e?jia e-
pésito, que se acuerdan de las lec‘mones:’de finales -de a ai Media,”
se separan de las operaciones de inversion, que por otra }i X eb @ el
prohibidas mientras -tengan la.cahdad de bancos pablicos, osl ?1 s 1e
servan sus operaciones de crédito a largo plazo al Estado y 2 algunos

i rivilegiados. .

CheEI,;tisriiso e%perar hasta los merchant bankers b]‘lltarll(:]OS _yl las ’caﬁsas a(ig
la “alta banca” continental, que aparecen hacia el fin de ]s1g 0 XV Ii(;sp o
que los banqueros vuelvan a interesarse actnfa’m’lent? ?n[ osd negc;c. fse
vados, comerciales ¢ industriales. Con la Société Ge‘ne;lra e f dgi Cg}igu s
constituye, en 1822, el primer banco de negoctos pxoplam]en e S;Sqin_
si bien comienza concediendo adelantos a corto plazo a las emglr_le as
dustriales, al sufrir despues excestvas _1{1m_ov1112ac10nies, se V{aéno deg do. 2
adquirir participacignes y 2 tomar iniciativas para la creac
es por acciones. » o

daiungue en Francia, el ejemplo de la Societe Génémlef’ se. mgn;:i,r ;léezi
trepitoso fracaso del Crédit Moblzlzer de los hermanosd e;elre euaso o
desarrollo de los bancos de negocios en la mayor parte de los pa;se; e
peos hasta después de 187255 A partir de esta fecha, numerosos p
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conocieron el desarrollo de los bancos mistos, es decir, de bancos que acep-
tan depésitos y que al mismo tiempo conceden créditos de inversidn.

En el siglo xx, bajo fa influencia del desarrollo de compafiias de segu-
ros, cajas de ahorro, fondos de seguro social, etc., que a pesar de reunir
enormes capitales no pueden utilizarlos en la compra de valores con ren-
tas vaniables, el mercado financiero se transforma. Varios paises introdu-
cen una legislacion que fija estos lfmites o incluso los extiende a los bancos
de depdsito. A eso se debe el predominio que los fondos pablicos alcanza-
ron en el mercado financiero contemporaneo de la mayor parte de los
paises, como habfa ocurrido ya antes del sigo xx.® Este fenémeno
corve parejo con el del autofinanciamiento de las grandes empresas,*

Serda errbneo considerar los fondos depositados en las cajas de seguri-
daa social, cajas de ahorro, etc., como una acumulacién de capital-dinero
mas o menos equivalente a la acumulacién- de fondos captalistas en los
bancos. En realidad, el ahorro obrero sélo es un fondo de consumo dife-
rido, que se gastard en su mayor parte durante la vida del depositatio.
En una estadistica global de los ingresos de la clase de los asalariados y
empleados habria que colocar dentro de este ahorro obrero las deudas de
los trabajadores enfermos, invalidos, pensionados, los donativos tue éstos
se ven obligados a solicitar a la asistencia péblica, privada o familiar, las
reducciones del consumo de esas mismas capas, que cae por debajo del
minimo vital, etc. El balance global, confirmado por las estadisticas, se-
fiala que, duranie el conjunto de su existencia, una generacion obrera
précticamente no acumula valores mobiliarios,

La bolsa

Los capitalistas e instituciones de crédito que invierten sus capitales-
dinero disponibles en forma de acciones y obligaciones en las sociedades
comerciales, piensan obtener por medio de estos préstamos la tesa media
de interés. Esto estd garantizado de antemano respecto a las obligaciones
y ttulos de renta fijos, Para el conjunto de las acciones propiamente di-
chas, el interés obtenido varfa seglin la ganancia realizada: recibe | nom-
bre de dividendo. - -

Pero las acciones, obligaciones y dems valores mobiliarios, como ti-
tulos de renta, se hacen negociables y se compran y venden en la bolsa, Su
precio es entonces la capitalizacién del dividendo anual (de la renta anual),
en la cuola media de interés, Este precio es la cotizacién de la accion en
la bolsa.** Como el dividendo distribuido por una sociedad suele variar
de afio en afio, y como las previsiones respecto a ¢ varian también en el
curso del afio, estas cotizaciones pueden sufrir violentas oscilaciones, se

* Ver capitulo x1v, parrafo “Autofinanciamiento”.
** Esto no es totalmente exacto. Es preciso, ademis, tener en cuenta ¢l eventual

reembolse en caso de disolucién de la sociedad. Sin embargo, este factor stlo es de
lener en cuenta cuando esta disolucidn se comsidera en la préctica,
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organiza una verdadera especulacién sobre alza y baja, provocando mu-
chas veces movimientos artificiales; se ponen en circulacién falsos rumo-
res o se ocultan los cambios hruscos inminentes que afecten a la rentabi-
lidad de la empresa. :

En ciertos paises, la mayor parte de esta especulacién se hace a crédito;
en Nueva York, por ejemplo, las principales operaciones del mercado mo-
netario estin representadas por los ciéditos a los especuladores en Wall
Street,?

Los propietarios de acciones y obligaciones cobran el interés medio; las
sociedades por acciones industriales comerciales y financieras realizan la
ganancia media, ;A dénde va a parar la diferencia? En la medida en
que no es reinvertida en la empresa y transformada en reservas, esta di-
ferencia es capitalizada de antemano-bajo la forma de ganancia de. fui-
dador: atribucién de paquetes de acciones suplementarias, emision de ac-
ciones de preferencia etc,, que se apropian los fundadores de la sociedad.

Digamos que una empresa industrial que posee un capital de cien. mi-
llones de francos, desea obtener del piblico doscientos millones de fran-
cos suplementarios para agrandar el negocio. Consideremos que la tasa
media de ganancia sea el 10% y la tasa media de interés el 5%. Si se
emiticran acciones por valor de 300 millones de francos, éstas deberian pro-
ducir anualmente como dividendos una media de 15 millones de francos.
Pero los fundadores de la sociedad por acciones prevén una ganancia
anual de 30 millones de francos. La diferencia entre el interés medio y
la ganancia media, es decir, 15 millones de francos, se capitalizard a la
tasa media de interés 5%, formando asi un capital suplementario de
300 millones de francos que los fundadores se apropian. La ganancia de
fundador se materializa, pues, en el hecho de que el capital total por el
que esas acciones se habrén emitido serd de 600 millones de francos,
mientras que en reafidad solamente se habran desembolsado 300 millones.
Los 300 millones de francos de acciones suplementarias constituirén sim-
plemente fitulos de renta que permiten 2 sus propietarios —los fundado-
res de la empresa adquirir anualmente la diferencia entre la ganancia
media y el interés (el dividendo), es decir, la ganancia de empresario. Asi
por ejemplo, cuando se constituyd en 1926 ¢l gran trust quimico brita-
nico Imperial Chemical Industries, su capital nominal se elevaba a
56,803,000 libras esterlinas, en tanto que el conjunto de las empresas aglo-
meradas para su constitucién sblo reunfan un capital de 39 millones de
libras.*!

La capitalizacién de la ganancia de fundador explica el enriquecimien-
to extremadamente répido de los “capitanes de la industria” en los gran-
dés periodos de fundacién de las sociedades por acciones {“Griinderjah-

re”). Pero, de hecho, capitaliza de antemano la diferencia futura entre
la ganancia media y el interés y lleva consigo, pues, un fuerte elemento
especulativo, Numerosas sociedades por dcciones se muestran durante mu-
cho tiempo incapaces de pagar dividendos equivalentes al interés. medio,

214

g;icrzﬁfgfai consecuencia de esta sobrecapitalizacién; otras incluso lle-

Otra forma de apropiacion de la ganancia de fundador consiste en el
alza de la cot1zgc16n de las acciones en la bolsa. Sea una sociedad funda
da con un capital de 10 millones de francos dividido en 1,000 accio ;
de 10,000 francos cada una. Fsta sociedad se supone que proéiuciré amumiS
mente, con arreglo a la tasa media de ganancia, unas utilidades de Sn
15%, es dﬂC}I", una ganancia anual de 1.5 millones de francos, o 1,500 fran-
cos -por accidn. Ahora bien, siendo el interés medio del 5%, una suma

. de dinero prestada sélo se supone que producird el 5%, y 1,500 francos

s¢ consideran como la renta anual normal de un capital de 30,000 fran
cos, Por tanto, los fm}dadores conseguirdn vender sus acciones é‘,n la boli
sa 2 30,009 francos pieza en lugar de 10,000 francos apropiandose, pues
la diferencia que es otra vez la capitalizacién de una diferencia ent’repunai
ganancia media futura y el interés medio actual. Cuando en 1896 se saneé
eg trust mgl%sdel caucho Dunlop, sels semanas después de la emisién, ac-
1(;-1 ?1111:]5] e:.sném as por tres npllones de libras esterlinas se vendieron p’or 3
. El gran almacén britinico de secciones mdltiples Harrod’s, constituido
como sociedad por acciones en 1889, proporciona un buen’ejem lo de
combinacién entre esas dos formas de ganancia de fundador, La soI;iedad
contaba. con un capital de un millén de libras, de ellas 1,400 en acciones
de preferencia para los fundadores que aseguraron ast u;1a Participacién
cada vez mayor en las ganancias, A pesar de que las acciones normales
de’Harrods produjeron al principio -dividendos anuales del 10% y des-
pués una media del 20% durante m4s de 20 afios, las partes de funydador
se capitalizaron inmediatamente en 140,000 libras y llegaron a valer en
Ia l.::olsa, en 1911, no menos de 1,470,000 libras, es decir, diez veces su
caplt.ai nominal, mi.l veces el capital efectivamente emplea,do. .98
_Mientras que acciones y obligaciones contintian esta circulacién indepen-
diente en la bolsa, entre los corredores o agentes de cambio los valores
reales cuyo contravalor representan pueden haber desaparecido desde ha-
ce tiempo. Los navios de guerra construidos con los capitales tomados a
préstamo por un gobierno pueden estar desde hace mucho tiempo en el
fondo -de los mares, de la misma manera que las mAquinas compradas
con el dinero procedente de la venta de una accién pueden éncostrarse
transformadas en chatarra, Desde ahora, el divorcio entre ¢l capital real
la masa de ’105 titulos negociables, ya pronunciando por efecto de la sobre)f
capl’tahzacu’m de muchas sociedades por acciones, se hace total. El volumen
de tlf':l’llOS solo representa un capital ficticio que, bajo la apariencia de una
fraccion del capital social total, oculta su verdadero caricter: el de ser

un simple titulo de renta, que da derecho a la participacié
L : articipacio
de la plusvalia social, periipecitn en el repart



Sociedades por acciones y evolucion de sajitalismo

Durante mucho tiempo se ha querido ver en el desarrollo de las so-
ciedades por acciones una prueba de que cf capital, lejos de concentrar-
se, se “democratiza” ¢Acaso no existen en ciertos paises, por ejemplo en
los E.U.A, millones de accionistas? ¢ Acaso no pueden los obreros especia-
lizados comprar con sus ahorros acciones de Importantes sociedades indus-
triales? '

Esta concepcién se apoya en una doble confusién. En primer lugar no
es capitalista todo aquel que obtiene un ingreso procedente, en dltima
instancia, del reparto de la plusvalia social; si asi fuera, cada mutilado de
guerra serfa también “capitalista”. Sélo deben clasificarse en esta categoria
. aquellos accionistas que, gracias a la renta de su capital, pueden vivir sin
vender su fuerza de trabajo.y vivir a un nivel que corresponda por lo me-
nos al de un pequefio industrial.

Ahora bien, una encuesta realizada en 1932 por el Brookings Institule
de los E.U.A,, ha demostrade que de un total de mas de 30 miliones de
obreros americanos, sélo el 2% posee acciones. De un total de 6.5 millo-
nes de accionistas, 4.5 millones poseen menos de 100 acciones cada uno y
retiran de ellas una renta anual media inferior a 200 délares, es decir,
menos que el salario mensual de un obrero medio. Serfa, pues, absurdo
considerar a estos hombres como “capitalistas”,

Ademds, aunque las sociedades por acciones aparezcan formalmente co-
mo instituciones de difusién de la propiedad de los medios de produccién,
representan en realidad una efapa importante en el proceso de concentra-
¢cton del capital, El considerar a un pequefio accionista como “copropie-
tario” de un trust gigante, la General Motors por ejemplo, constituye una
pura ficcién juridica. En realidad, este accionista solo es propietario de un
thtulo de renta, A cambio de este titulo, ha abandonado précticamente
a los grandes industriales y banqueros la libre disposicién de sus ahorros.
Por tanto, la sociedad por acciones es mas bien una forma velada de ex-
propiacion de pequefios ahorradores, no en beneficio de una fuerza and-
nima, sino en beneficio de los grandes capitalistas, que consiguen asi do-
minar un volumen de capitales que rebasa ampliamente su propia propiedad.

“Cuando un individuo invierte capital en una gran sociedad, concede
a los dirigentes de la sociedad (corporate management) plenos poderes
para emplear ese capital a fin de crear, producir y desarroilar, abandonan-
do todo control sobre el producto. Conserva un derecho modificado
de recibir una porcién de las ganancias, “generalmente en forma de dine-
10, v un derecho excesivo de vender su participacién. Se convierte en un
recipiendario casi completamente inactivo, ..”%

Es interesante observar que una sentencia de un tribunal britinico con-
firma esta tesis. En 1949 Lord Evershett pronuncié el siguiente veredicto:
“Para la ley, los accionistas no son los propietarios parciales de la em-
presa. Esta es algo diferente @ la totalidad de las acciones.” Y The Eco-
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nomist afiade: “En otros términos, el accionista no posee una parte de-
terminada de los bienes de la compafifa. Tiene derecho a una determinada
parte de las ganancias distiibuidas,”*

Antes del auge de las sociedades por acciones, para poder controlar una
emnpresa se necesitaba ser propietario de la mayor parte de su capital, Gar-
diner C. Means ha mostrado como, gracias al desarrollo de esas sociedades
y a la dispersién de las acciones entre pequefios accionistas, algunos gran-
des accionistas se aseguran el control de los trusts con parficipaciones muy
minoritarias.®® Asi, por ejemplo, en la American Telephone & Tele-
graph Cy, 43 grandes accionistas posefan en 1935 mayor nfimero de ac-
ciones que 242,500 pequefios accionistas. En uno de los principales trust
americanos de cigarrillos, la Reynold Tobacco Cy, en 1939 habia 66,357
accionistas; pero 20 de ellos poselan el 59.7% de las acciones simples A
y el 22.5% de las acciones simples B.*" El 1 de junic de 1959 el trust
britimco Bowaters contaba con 42,866 accionistas; de éstos, 26,000 poseian
en conjunto acciones ordinarias por valor de 2.8 millones de libras, mien-
tras que 151 grandes accionistas eran propietarios de 4.3 millones de k-
bras (;63 de ellos tienen acciones por 3.4 millones de libras esterlinas!).

La encuesta del Brookings Institute arriba mencionada ha demostrado que
el 29 del nlmero total de los accionistas, es decir, menos del 0.1% de
la poblacién americana, 130,000 personas, poseyendo cada una 1,000 ac-
ciones o mas, refinen en total el 56% del valor bursitil de todas las accio-
nes americanas, y controlan, pues, la mayor parte del capital americano.

Ei profesor Sargant Florence ha examinado al detaile el reparto de las
acciones entre los pequefios y grandes accionistas de las principales socie-
dades americanas y britanicas, El resultado es significativo. Entre 1,429
sociedades americanas, el 98.7% de los accionistas —la masa de los “pe-
quefios”— sblo posee el 38.9% de las acciones, mientras que el 0.3% de
los accionistas —los que poseen mas de 5,000 acciones— concentran en
sus manos el 46.7% de éstas. Si sélo se consideran las grandes sociedades
con un capital que rebase los 100 millones de délares, estos porcentajes
resultan pricticamente idénticos {estas cifras se refieren a la situacién de
los afios 1935-1937).

.En Gran Bretafia, respecto a las 30 mayores compaiifas, un 96.4% de
los accionistas -—los pequefios— poseen el 40.1% de las acciones, mientras
que un 0.5% -—los grandes— poseen el 35.9%.

Entre las 126 mayores sociedades por acciones de los E.U.A, los 20 prin-
cipales accionistas poseen més de la mitad de las acciones en un cuarto de
estas sociedades, del 30 al 50% en un segundo cuarto y del 20 al 30%
en un quinto. En Gran Bretafia, entre las 82 mayores sociedades, en un
40% de ellas 20 principales accionistas poseen mas de la mitad de las ac-
ciones, en un 17% de las sociedades del 30 al 30% y en un 21% de las
sociedades del 20 al 30% de las acciones.

Finaimente, analizando la gestion de todas esas sociedades, se comprue-
ba que el 58% de las sociedades britanicas y americanas estin netamente
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dominadas por los principales accionistas, y que ¢l 33% de las sociedades
britdnicas, asi como ¢l 15% de las sociedades americanas, son casos “mar-
ginales™, :

- Y el profesor Sargant Florence concluye: '

“Pasando asi de lo que es conocido a lo que no lo es, hay ciertamente
pruebas para creer que la ‘revolucién de los administradores’ [managers),*
no ha avanzado tanto como algunas veces se cree (o como se afir-
ma sin reflexionar), y que la direccién y las decisiones definitivas sobre
los problemas decisivos. (fop policy) permanecen en numerosas socieda-
des o compafiias en manos de los mayores accionistas capitalistas.”’*®

Norman Macrae caleula que en. Gran' Bretafia un 29 de la poblacién
posee mas del 90% de todas las acciones del pals, y que de 100,000 a
150,000 personas (del 0.2 al 0.3% de la poblacién) poseen més del 50%
de esas acciones.®®

Y lo mismo ocurre en la India, donde las acciones de algunas grandes
sociedades se reparten de la manera siguiente:!%

Tata Mills Tata
Hydro-Elec.

oo % B % % %

Advance Mill

Poseen: Accionistas Accio- Accio- Accio- Accio- Accio-
nes. nistas. nes. nistas, nes,

D(’il 1 a 25 acciones 93.6 400 790 141 80 242

mas de 150 » 09 36.5 24 640 2.2 4833

En cada caso, un pequefio nlimero de grandes accionistas posee tantas
0 mds acciones que la gran masa de los pequefios accionistas y controla,
por tanto, las sociedades. En realidad, un grupo todavia més restringido
ejerce una influencia preponderante en las sociedades por acciones: #*

“La forma de sociedad por acciones favorece la éreacién de una ver-
dadera aristocracia, de una verdadera oligarquia. Se crean administrado-
res de carrera cuyo papel consiste exclusivamente en encargarse de la
administracién de las grandes sociedades de capitales.. . Por la multiplica-
cién de los nexos que los unen a numerosas sociedades, [estos hombres]
crean entre ellos una especie de dinastia personal. Se crea todo un enma-
dejamiento de relaciones que reciben los mis diversos nombres... “co-
munidades de intereses”, “inter-directorates”... Este. doble hecho de la
irresponsabilidad personal y de la direccién administrativa, favorece ‘e
acuerdo, es decir, el monopolio,”10L _ i

La generalizacion de las sociedades por acciones {sociedades anénimas,

= . . o
# Ver en 31, capitulo xwv, ¢Una rewolucisn de los administradores?
*¥% Ver capltulo xiu. . :
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corporaciones, sociedades de responsabilidad limitada etc.), representa
una importante etapa en la soclalizacién de hecho del crédito y del con-
junto de la economia. Cuando el banco presta a un industrial los haberes
que un pequefio rentista ha depositado en él, el industrial sigue siendo
propietario de la mayor parte del capital con que trabaja. Con la consti-
tucién de las sociedades por acciones, asistimos a una separacién cada vez
s pronunciada del empresario y del propiefario-rentista. Bl capital del
empresario se convierte en un instrumento de mando sobre capitales va-
rias veces superiores al suyo propio.

El ¢crédite de consumo

Fl crédito de circulacién y el crédito de inversién se mantienen esencial-
mente en el circulo de la burguesta, grande y pequefia. Pero en la época
capitalista reaparece también el crédito para el consumo, dado en una for-
ma usuraria o no usuraria. Al endeudarse en las tiendas donde tiene que
aprovisionarse en productos de primera necesidad, los obreros, empleados,
desempleados, desclasados pueden encontrarse ripidamente encadenados por
vida a un acreedor despiadado que se apodera de una gran parte de sus
pobres ingresos en forma de intereses de una deuda de la que no podrén
ya liberarse. Esta forma de usura es particularmente odiosa cuando es
practicada por las tiendas que son propiedad de la empresa a la que el
obrero vende su fuerza de trabajo. i

Con la produccién en serie de los bicnes de consumo llamado durade-
ros (cocinas, méquinas de coser, refrigeradores, lavadoras, radios y apara-
tos de televisién, bicicletas y motocicletas, automéviles, etc.), aparece ha-
cia 1915 otra forma moderna de crédito para el consumo.!® En general,
el salario de los obreros y empleados, incluso cuando son especializados,
es insuficiente para que puedan comprar tales mercancias al contado. Sin
embargo, el pago de una fraccién del salario mensual o semanal permite
adquirirlos en propiedad, después de cierto tiempo. Industriales y comer-
ciantes tienen interés en favorecer esta venfa a plazos porque representa
el tmico medio de ampliar. el mercado de ‘esos bienes de consumo dura-
dero, y porque en general cobran un interés considerable sobre ese
crédito (diferencia entre el precio al contado y el precio a plazo).* Ade-
més, los gastos generales de los comerciantes (almacenamiento y conserva-
cién) se encuentran asi considerablemente reducidos, puesto que los com-
pradores los toman_a su cargo. Pero incluso haciendo abstraccién de la
explotacién que implica —devolucién de Jas mercancias en caso de no ha-
ber sido pagade un plazo—, el desarrollo excesivo del sistema de pagos
a plazos representa un elemento de inestabilidad del sistema capitalista,

- % 8¢ trata a menudo de un interés usurario, porque continfia calculdndose sobre
¢l conjunto del precio del articulo, incluso cuando se ha devuelto.ya el 50 o el

" 75% de ese precio,
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particularmente hacia el fin del auge y en visperas de la depresién en ca-
da ciclo econdmico,103 ‘

El esirecho nexo existente entre ese crédito moderno al consumo y la
produccitn en serie de bienes de consumo duradero se ve claramente st
observamos que esos créditos, que eran inexistentes en 1914, se han des-
arrollado en los T.U.A. después de la primera Guerra Mundial —6.3 mil
millones de délares en 1929, 25 mil millones de délares en 1959— y en Gran
Bretafia, Alemania Occidental, Bélgica, Suecia, Francia, etc., después de
la segunda Guerra Mundial, en el momento nismo del auge de la indus-
tria automovilistica, de las motocicletas, de los refrigeradores y de los apa-
ratos de televisién en esos pafses 104

El crédito y las contradicciones del capitalismo

El'crédito ha marcado, pues, profundamente la historia y el desarrollo
del capitalismo. Ha aumentado poderosamente el campo de accidn del ca-
pital, permitiendo la capitalizacién de toda reserva de dinero disponible.
Ha facilitado, acelerado, generalizado, la circulacién de mercancias, Ha es-
timulado la produccién capitalista, la competencia, la concentracién de
capitales, en suma todas las tendencias de desarrollo del capitalismo, El
crédito resulta un instrumento tan indispensable al modo de produccién
capitalista como el comercio, permitiendo una importante reaceién contra
la baja tendencial de la tasa media de ganancia.

Ll erédito ha transformado también a la propia clase burguesa. La separa-
cibn del interés de la ganancia, de una clase de rentistas de Ia mesa de Ia bur-
guesta, sefiala al mismo tiempo la conclusién logica del desarrollo capita-
lista y el primer signo cierto de su decadencia, He aqui, en efecto, una
fraccién de la burguesia que sélo vive ya de su profiedad del capital y
que, por fanto, se encuentra completamente expulsada del proceso de pro-
duccién, completamente alejada de todo contacto directo con las maqui-
nas o los trabajadores. El cardcter privado de la apropiacién capitalista,
que sigue siendo personal y tangible en la empresa capitalista —propie-
dad familiar, en la sociedad por acciones se hace cada vez mas objetivo,
abstracto. El reino del capital reviste su forma més anénima y general,
Aparentemente, no son ya personas en carne y hueso las que encarnan la
explotacién; sino “sociedades” y “compafifas”, sinbnimos de fuerzas eco-
némicas objetivas y ciegas.

Igual que el comercio, el crédito permite asimisino una reduccién con-
siderable del tiempo de rotacién de los capitales, permite una mouvilidad
cada vez mds grande del capital circulante frente a la inmovilizacién de
una creciente fraccién del capital en gigantescas instalaciones fijas.®

* Al principio de la crisis, el crédito permite incluso reabsorber las primeras con-
secuencias de una caida brutal de los precios. En 1a medida en que el empresario
trabaja con capitales prestados, puede vender por debajo del precio de produccién,
Para ello le basta, en efecto, con que el precio obtenido permita el pago del interés,
que es inferior a la ganancia media,
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De esta forma, atentia para el fufuro préximo las contradicciones resultan-
tes de la evolucién del capitalismo. Pero, al misino tienpo, exacerba esas
contradiciones a largo plazo. En los primeros tiempos del capitalismo u}dus-
trial, cada capitalista podia darse cuenta enseguida dessi el tiempo de tl&!.)fi.-
jo invertido para producir sus mercancias era o no tiempo de trabajo socia
mente necesario. Le bastaba para ello con dirigirse al mercado‘,’ y buscar
en él compradores para esas mercancias a su precio de produccién. Cuan-
do el comercio y el crédito se interponen entre el mdustn’al. y el consumi-
dor, el industrial comienza por realizar de manera automatica el valor ‘(’:le
sus mercancias. Pero, desde este momento, ignora ya si éstas encontraran
o no una salida real, si encontrardn un “altimo consumidor”. Mucho tiem-
po después de que él haya gastado ’el dinero, contravalor de las mercar-
cias producidas, puede ocuirrr que &stas no scan venchbles,_ que 1o I‘.ep.lfe-
senten verdaderamente tiempo de trabajo socialmente necesario, La deR1 esion
es entonces inevitable. El crédito tiende a alejar esta depresién, haciéndola
mas violenta cuando acaba por producirse. .

Al permitir una expansién de la produccién sin relacién directa con 1(?5
capacidades de absorcion del mercado; al velar du}'?nte todo wn periodo
las relaciones reales entre el potencial de produccién y las postbilidades
de consumo solvente; al estimular la circulaclién y el consutno de las mer-
canctas més alli del poder de compra real disponible, el crédito retrasa el
desencadenamiento de las crisis periddicas, agrava los factores de desequi-
librio y, por tanto, hace la crisis mas violenta cuando estalla. Porque el
crédito no hace mis que desarrollar el divorcio lfundan.l’ental entre las dos
funciones esenciales de la moneda —medio de circulacion y medio d(? pa-
go-—, 1o hace mis que desarrollar ¢l divorcio fundamental entre Ia cur-
culacién de mercancias y la circulacién de dinero que realiza su valor de
cambio, contradicciones estas que representan las fuentes primeras y ge-
nerales de las crisis capitalistas.



CAPITULO VIl
LA MONEDA.

Las dos funciones de la moneda

La moneda, el equivalente general, es ante todo una mercancia en cu-
yo valor todas las demds expresan su propio valor de cambio! La ecua-
cién: 23 sacos de trigo valen 1 libra de oro, expresa una equivalencia
en valor de cambig, es decir, en tiempo de trabajo socialmente necesario,
Como medida comitn del valor, la moneda no posee ninguna cualidad mis-
tenosa. Puede realizar esta funcién porque también ella es un producto
del trabajo humano, porque también posee un valor determinado. '

Cuando los cambios son simples y-las compras y ventas van- sustituyen-
do progresivamente al trueque, esta cualidad fundamental de la moneda
se m’amflesta, claramente. En los albores de la produccién simple de mer-
cancias, hay casi siempre dos o tres equivalentes generales que se utilizan
conjuntamente como medidas del valor: en Egipto y Mesopotamia el tri-
go: €l oro o el cobre; el trigo, el arroz y la plata en China, etc. En estas
condiciones, nadie podifa considerar la moneda como un ,simple instru-
mento -convencional de cambio. '

La division social del trabajo todavia es relativamente simple y trans-
parente. En el intercambio de 25 sacos de trigo, 5 vacas y una libra de
plata, los trabajos respectivos del cultivador, del ganadero y del minero
parecen redllxcidos a una medida comfin, a una fraccién comin del tiemj
po de trabajo total, disponible en la sociedad basada sobre una econtabi-
lidad del tiempo de trabajo. '

Pero cuando los cambios se multiplican y prevalecen cada vez més
esta relacién simple y transparente desaparece. La moneda va no es Sirn-
pllemente medida comiin de los valores; se ha convertido también en me-
dio de cambio? Un gran nfmero de mercancfas se encuentra en el
niercado en manos de sus respectivos propietarios. Estas mercancias pasa-
rin de uno a otro hasta que lleguen a los compradores que desean reali-
zar su valor de uso. Estos compradores las retiran definitivamente del mer-
cado. La moneda facilita esos cambios sucesivos y permite efectuarjos en
la}E condiciones de un mercado unificado? Pero, para cumplir esta fun-
cion, su propio valor intrinseco sblo tiene una importancia secundaria. Si
el valor de 23 sacos de trigo es igual al de 5 vacas, a los cultivadores y a
los ganaderos no les importa haber intercambiado esas dos mercancias des-
pués de recibir, y més tarde devolver, una libra de plata fina o 10 libras
de una aleacidn grosera. Como el conjunto de la circulacién de mercancias
aparece como una sucesion de operaciones de cambio en que la moneda
solo tiene un papel de infermediario, puede hacer la ilusién de que el va-
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for propio del equivalente general no tiene importancia para el buen fun-

cionamiento de la economia. -

Se trata, en efecto, de una ilusién, En la mnedida en que la circulacién
de mercancias se desdobla en una circulacién de mercancias y en una
cireulacién de dinero, la moneda se desdobla también en medio de circu-
lacién y medio de pago diferido. En una sociedad que produce esencial-
mente mercancias, un volumen de éstas circula gracias al crédito. El equi-
valente en dinero de esas mercancias sblo se cobrard después! Toda
fluctuacién en el valor intrinseco de la moneda, del equivalente general,
provoca inmediatamente perturbaciones en las relaciones entre deudores y
acreedores, lesionando a los primeros cuando el valor de la moneda se
eleva —tal como ocurrié con el cobre en la época de la repiblica roma-
na—, arruinando a los segundos cuando el valor de la moneda se hunde.

Valor de la moneda metdlica y movimiento de precios.

Desde el momento en gue los metales preciosos se adoptaron més o me-
nos universalmente como equivalentes generales, las fluctuaciones de su va-
lor intrinseco han venido provocando invariablemente grandes cambios
en el precio de las mercancias —es decir, en la expresién del valor de esas
mercancias en términos monetarios. Una alza del valor de la moneda me-
télica provoca una baja de los precios {expresados en esta moneda) ; una

baja del valor de la moneda metilica provoca un alzacde los precios.

Cuando 2 consecuencia de la utilizacién de instrumentos de trabajo de
hierro las condiciones de produccién del mietal-dinero s¢ mejoraron apre-
ciablemente, lo que provocd un hundimiento del valor de ese metal hacia
el afio 900 a. de C., se produjo una primera gran revolucion en el valoi
de la moneda. Este descenso del valor provocé una fuerte alza de los pre-
cios expresados en plata: el precio de un qur de trigo ascendié de 2 siclos
de plata bajo Hammurabi (afio 2,000 a. de C) a 15 siclos hacia el afio 830
a. de CF Seis siglos més tarde, Alejandro Magno se apoderd de enor-
mes cantidades de metales preciosos acumuladas en el tesoro imperial per-
sa y provocd con ello los mismos efectos que una produccién muy barata:
una caida del valor del oro y de la plata de aproximadamente el 50%, y
un alza proporcional de los precios.® ‘

A partir del siglo m de nuestra era, empieza a esbozarse el proceso in-
verso, El encarecimiento del precio de los esclavos, la disminucién de su
rendimiento, €l cierre de numerosas minas, el reflujo ‘de los tesoros sa-
queados hacia la India, aumentaron el valor del oro y de la plata, provo-
cando con ello un descenso de los precios expresados en mefal precioso
(descenso que se vio obscurecido por el envilecimiento de la moneda lle-
vado 2 cabo por los sucesivos emperadores).” Este movimiento alcan-
z6 su punto culminante hacia los siglos vur-ix de nuestra gra. Mis tarde
la tendencia volvié. A partir de los siglos xiv y xv, una verdadera revolu-
cién téenica en los métodos de explotacién de las minas de plata provocd
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el descenso del valor de ese metal v un alza general de los precios. Esta
se generaliza en la segunda niitad del siglo xvi, a partir de la explotacién
de las minas de plata de Potos! (Bolivia), y de las minas de México, rea-
lizada con mano de obra servil, o que redujo al méximo los gastos de pro-
- duccién, provocando el cierre de numerosas minas de Europa,

Al comparar las fluctuaciones del valor de la moneda metalica con las
fluctuaciones de Jos precios, es preciso tener en cuenta que los mismos cam-
bios técnicos que, por el incremento de la productividad, provocan un- des-
censo radical del valor del metal, pueden también provocar una caida del
valor de iodas las mercancias. En estas condiciones, una caida del valor
del oro y de la plata puede venir acompafiada de una estabilidad o incly-
so de una caida de los precios de las mercancias. Asf por ejemplo, la nis-
ma técnica revolucionaria de la Tdad de Hierro, que en el siglo x antes
de nuestra era provocs el envilecimiento del valor de la plata, entre los
siglos x-vit a. de C., perniitié una considerable extensisn de la produccién
agricola con gastos reducidos y acarted un hundimiento de los precios agri-
colas (el precio del trigo, por ejemplo, pasa de 15 a medio siclo por qur).8

Mientras el mercado mundial estuvo fraccionado en millares de rmer-
cados regionales cuyas relaciones reciprocas eran escasas y restringidas,
la coexistencia de numerosos equivalentes generales en el mundo no su-
puso una dificultad particular para los cambios. Cuando los portugueses,
y més tarde los holandeses, comenzaron a traficar en Indonesia, encontra-
ron alli diferentes patrones monetarios establecidos simultineamente, Fn
las comunidades indigenas la moneda de plata y de oro pudo coexistir con
la moneda de concha.® Sélo cuando ¢l capitalismo industrial unifica
efectivamente el mercado mundial, cuando ya no se producen més valores
de cambio, se hace sentir la necesidad de un equivalente general para to-
dos los palses. La tentativa de numerosos paises de asentar el equivalente
general a la vez sobre ¢l oro y la plata {bimetalismo)} estaba condenada
al fracaso, Al tener cada uno de estos metales su propio valor de cambio,

sometido en la época capitalista a numerosas oscilaciones, era inevitable.

que se produjeran constantes perturbaciones en la expresion de los pre-
cios de un metal al otro, en Ia expresién del precio de las mercancias en
un metal o en el otro.”® Finalmente, hacia fines del siglo X1x casi to-
dos los paises se vieron obligados a adoptar el patrén oro; el oro se con-
virtié en medida general del valor para todos los paises, No obstante, Ia
resistencia continué en el extremo Oriente donde, desde el siglo xvi, la
plata se venfa utilizando como equivalente general, primero en China, y
mis tarde en la India y el Japén. -

La circulacidn de la moneda meidlica
Los metales preciosos sitven de instrumentos de cawbio porque ellos mis-

mos representan un determinado valor de cambio. Como valores iguales
se cambian contra valores iguales, es evidente que, con la utilizacién de
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una moneda metilica, se establece una relacién precisa entre el precio to-
tal de todas las mercancias en circulacién y el volumen monetario necesaric
para poder realizar el valor de cambio de esas mercancias, Para determinar
esta relacién es preciso tener en cuenta que una misma moneda puede efec-
tuar varios cambios sucesivos. -

Un campesino [a ha trafdo al mercado para comprar pafio. Con la mis-
ma moneda, el pafiero compra al molinero una remesa de harina, Bl mo-
linero compra a su vez trigo a un campesino, siempre con ayuda de la
misma moneda. ¥n un solo dia éta habra efectuado, pues, tres operacio-
nes de cambio, cada una de ellas con un valor igual al de la moneda pro-
pia. Si representamos por v esta velocidad de circulacién de la moneda
—el mimero de operaciones de cambio efectuadas por una misma moneda
en un lapso de tiempo determinado—, por Q el niumero de mercancias en
circulacién y por p el indice medio de los precios, obtendremos la siguien-
te férmula que define el volumen monetario en circulacién, M:

My = Qp*

El volumen total de moneda en circulacién, multiplicade por la veloci-
dad de circulacién de ésta, debe ser igual a la cantidad total de las mer-
cancias en circulacién multiplicada por el indice medio de los precios, Ob-
tenemos asi Ia siguiente férmula respecto a la masa monetaria necesaria pa-
ra el cambio de todas las mercancias en circulacién:

Qp

U

M =

Finalmente, sustituyendo Q.p por P, suma total de los precios de todas
las mercanctas en circulacién, obtendremos Ia siguiente férmula:

El volumen total monetario en circulacién debe ser igual a la suma de
los precios de todas las mercancias intercambiadas, dividida por la velo-
cidad de circulacién de la moneda.

Esta férmula no debe considerarse como reversible, No debe tampoco
considerarse como una f4rmula algebraica, en la que el conocimiento de
tres factores permite deducir autométicamente el cuarto.® Normaimen-
te, sblo P debe considerarse como la dnica variable independiente de la 16r-
mula. Los precios de produccién de las mercancias pueden fluctuar con el
valor; ‘el progreso técnico puede producir una disminucién mas o menos
radical de los precios. En este caso, cabe la posibilidad de que una parte
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de la moneda metalica sea sacada de la circulacién, de que sea atesorada.
Si el volumen de las mercancias en circulacién aumenta sensiblemente sin un
incremento correspondiente de la productividad (una disminucién corres-
pondiente del valor de cada mercancia), para poder efectuar los cambios
se necesitard un volumen suplementario de moneda metélica, Se intentard,
pues, aumentar por todos los medios la produccion de metales preciosos
(apertura de minas cerradas; blsqueda de nuevas minas, etc.). Tal ocurrid
sobre todo, desde finales del siglo xiv hasta el siglo xvt, Pero la velocidad
de circulacién de la moneda no es un factor auténomo, “La velocidad de
circulacién de la moneda tiende a variar con la produccién y, en este sen-
tido, las variaciones de la circulacién monetaria no afectan a los precios.” 18

Origenes de la moneda fiduciaria priveda

Sin embargo, desde el desarrollo de la produccién simple de mercan-
cias, el empleo exclusivo de la moneda metilica puede constituir un fre-
1o al ajuste ripido de los cambios, Un desarrollo brusco del comercio in-
ternacional puede provocar una penuria de numerario y obstacultzar asi
la extensién econdmica. Tal ocurrié no solamente en Europa occidental du-
rante los siglos X1v-xv, sino también en el imperio del Islam bajo los Aba-
sidas™ en Bgipto durante la época helenistica,”® en la Grecia an-
tigua antes del descubrimiento de las minas de Laurio," y en China
en el siglo  d. de C." Los periodos de penuria de numerarios se sue-
len caracterizar por una circulacién cada vez més rapida de las monedas
acufiadas, que se desgastan antes, deteriordndose en peso y valor. )

Por lo demés, en el marco de una produccién simple de mercancias ple-
namente desarrollada, el empleo exclusivo de la moneda metalica acarrea
numerosas dificultades. La partida de expediciones marit1ma§ y de caravanas
que deben llevar sus medios de cambio para un largo perfodo puede pro-
vocar bruscas penurias de numerario.. R, de Roover cita un trataélo de co-
mercio del siglo xv,'® redactado por Uzzano, en c’londe se sena}a que,
en Venecia, en los meses de junio y julio se.producm todos los ailos una
penuria monetaria a consecuencia de la partida de galeras para Constan-
tinopla, Esta “tensién” en el “mercado monetario” medieval se pr.olong’aba
regularmente hasta después de la partida de las galeras para Alejandria a
principios de septiembre, y se repetia entre el 15 de diciembre y el 13 ’de
enero, después de la partida de las galeras que iban en busca del algoddn.
Por el contrario, en octubre y noviembre, existia abundancia de, numera-
rio, porque los mercaderes alemanes llegados para comprar especias trafan
mucho dinero a Venecia.? .

La simple necesidad de transportar cantidades muchas veces conside-
rables de monedas para efectuar pagos, indica que el empleo de la mone-
da metdlica priede legar a ser un estorbo: :

“[Bajo Luis XVI] el transporte de numerario que efectuaban las Men-

sajerfas eran muy oneroso: los das 10, 20 y 30 de cada mes, cuenta Mer-
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cier en su Tableau de Paris, desde las diez de la 1nafiana hasta el medio-
dia se encuentran mandaderos con sacas llenas de dinero, doblegados bajo
SU peso; corren como si un ejército enemigo fuera a sorprender la ciu-
dad.. %0 '

Bstas dificultades de transporte se mostraron particularmente penosas en

- paises como China, donde se utilizaban como numerarto metales menos no-

bles que el oro o la plaia, a saber, el cobre e incluso el hierro,

A todo esto hay que afadir la gran inseguridad monetaria que reinaba
generalmente en tales ¢pocas debido a la circulacion simultinca de las
mas diversas piezas,® asl como a operaciones fraudulentas (recorte, etc.),
sobre todo por parte de los Tesoros reales. En los siglos xvi y xvi este fe-
nomeno alcanzd en Inglaterra una extension tal que en 1695 un 50% de
las recaudaciones fiscales se perdié debido al peso insuficiente de las pie-
zas entregadas.®!

Todas estas razones explican por qué, en una cierta etapa del desarro-

o de la produccién simple de mercancias, la expansién comercial induce

a los mercaderes a crear signos de sustitucién de la moneda, por medio de
los cuales pueden acelerarse los cambios y simplificarse su pago, Las dos
formas clasicas de estos signos de sustitucidn que aparecen mas o menos ge-
neralmente en toda sociedad de capital mercantil desarrollado, son las le-
tras de cambio y la transferencia de crédito (la moneda escritural).

Hemos visto ya como la letra de cambio nace de la separactén en el
tiempo de la compra y de la entrega, de la separacion en el espacio del
comprador y del vendedor.** En la Furopa medieval estas letras son ogi-
ginalmente contratos de cambic e instrumentos de crédito. En las demas
sociedades son simples instrumentos de crédito, como Ids “vales de
arroz” en el Japon® o cheques pagaderos en moneda metélica o en
mercancias determinadas, como los “vales de t€” en China bajo la dinastia
de los Song® Lo que caracteriza a estos documentos, abstraccién
hecha del papel que tienen como instrumentos de crédito, es el he-
cho de que, por su ufilizacién generalizada, puedan servir de signos de sus-
titucion monetaria, Basta para ello con que puedan circular, es decir, ser
aceptados por personas diferentes a las que se menciona en el documento.
En Europa occidental esta circulacidn se asegurd gracias a la prictica del
endoso de las letras de cambio, que se extendid probablemente desde el
principio del siglo xvi.2* A principios del siglo xmx, en Escocia y en
Lancashire, las letras de cambio circulan todavia como verdaderos me-
dios de cambio, y estdn avaladas por numerosas firmas, 2

La técnica de la transferencia se utilizé més ampliamente para suplir
la carencia de la moneda metalica, por lo menos en Europa Occidental des-
de la Edad Media, En efecto, la mayor parte de los mercaderes abre cuen-

‘tas en las grandes casas de mercaderes-banqueros. Cuando compran met-

* Ver capitulo vir,
#% Thid,
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cancias, ordenan a su banquero que inscriba en sus libros Ia cantidad a pagar
en su cnenta deudora, as como en la cuenta acreedora de su proveedor.
Tgnalmente, cuando venden sus productos, hacen inscribir en su cuenta
acreedora la cantidad que se les debe, inscribiendo Ja misma cantidad en
la cuenta deudora de su cliente. A intervalos determinados, las cuentas
acreedoras y deudoras de cada mercader se saldan por medio de depdsitos
en los establecimientos de los banqueros, y de eventuales entregas suplemen-
tarias en especie si es necesario, Este sistema de transferencia que se des-
arrolla, sobre todo, gracias a las fertas del siglo xm, permite a la sociedad
medieval una enorme economia de numerario:

“Esas grandes ferias donde se centraliza el comercio de especies de Le-
vante y de parios del Occidente conocen los pagos por compensacion, Se ma-
neja, en suma, poca moneda en Troyes y en Provins; sobre todo se inter-
cambian créditos, y al final de la feria, las tiendas de los cambistas
constituyen un verdadero clearing house. Los créditos no pagados pueden
ser, por otra parte, llevados de feria en feria, mediante una comisibn.”?®

En Brujas, de Roover encontrd en los libros de los banqueros brujenses
de los siglos xv y xv millares y millares de avisos de transferencias. Pien-
sa que, en ese momento, los depésitos bancarios se habian convertido en
una verdadera moneda.?” Se llama moneda escritural al empleo de las
transferencias de banco como medio de cainbio y de pago, ya que los des-
plazamientos de fondos se efectian por simple juego de escrituras en los
libros de los banqueros,

Las cartas de pago y de cambio, asi como la moneda escritural, pueden
utilizarse en lugar de la moneda metalica para efectuar una serie de ope-
raciones monetarias. Pero estos signos de sustiticién monetaria represen-
tan una moneda fiduciaria, porque se aceptan como pago solamente en Ia
medida en que se tiene confianza en la persona que los emite (o en el ban-
quero que efectfia la transferencia). Se trata de una moneda fiduciaria
privada, puesto que la emiten personas privadas.

Los signos de sustitucion de Ja moneda metilica pueden servir de medios
de cambio y de contravalor de mercancias, con la condicién de ser conver-
tibles finalmente en moneda metdlica, en equivalente general. La circula-
cién de moneda fiduciarta privada implica sicmpre un saldo final en mo-
neda pliblica generalmente aceptable. Naturalmente, cada mercader es el
Ginico responsable de la convertibilidad de sus propios billetes, Si éstos aca-
ban por no ser pagades, el mercader quiebra y los que estin en posesién
de sus hilletes pierden el dinero adelantado. La moneda fiduciaria priva-
da es, pues, por definicién, una forma de crédito, una moneda de crédito,
cuya solidez -—el grado de equivalencia con su contravalor en moneda me-
talica— depende de la solvencia de los que la emiten.

Origenes de la moneda fiduciaria piiblica

Pero en el esfuerzo privade por suplir la insuficiencia de la moneda me-
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_ talica hay, sin embargo, algo de insblito, La moneda, equivalente general

t

es por definicidn un instrumento social que debe precisamente neutralizar
lo que hay de puramente privado en las inercancias, para permitir asi un
desarrollo de los cambios con el minimo de resiricciones en el tiempo y en

- el espacio. Unos signos de sustitucién monetarios cuyo empleo depende de

la} solvencia del burgués individual no pueden, a la larga, realizar tal fun-
cién social. He ahi la razén de que el desarrollo del capital mercantil exi-
ja la creacion de signos publicos de sustitucién monetarios, es decir, la
creaccién de una moneda fiduciaria piblica. Historicamente, la moneda fi-
duciaria plblica procede de una tercera forma de moneda fiduciaria pri-
vada, del funcionamiento de los recibos de depésito como billetes de banco
Su tierra de origen es China. .

El documento comeicial s¢ conoce ah{ desde Ia dinastia de los Chou (1134-
256 a. de G).* Durante ¢l siglo  de nuestra era, caracterizado por
una gran penuria de moneda netélica, los mercaderes que llegan a las ca-
pitales de provincia adquieren la costumbre de depositar sus metales pre-
ciosos en casa de los particulares y de hacer circular los recibos de depédsi-
to que reciben de ellos.”® Esta moneda fiduciaria privada se designa con
el nombre de fei-chien, o “moneda volante”, El gobicrno central prohibe
esta Eréctlca porque teme que los metales preciosos desaparezcan de la cir-
culacién. Pero como la penuria de numerario es real, se ve obligado, en
cl afio 812, a abrir también oficinas de depésitos en la capital central. é’on
los_recibos, resguardos de depésitos que entrega a los propictarios, estos
altimos pueden hacerse entregar piezas metalicas en todas las sucursales
provinciales de las oficinas imperiales. Més tarde, en el siglo x, se establece
un “banco para la moneda ficil” con objeto de regir el conjimto de este
sistema.

Los recibos de depésitos emitidos por este banco se estipulaban todavia
nominalmente. Pero a principios del siglo x1 las piezas metalicas de 1a pro-
vmc%a de %chuén, acufiadas en hierro, entorpecian por su peso exceI:ivo
Ia c1lrcpla(:1on de mercancias._ En vista de ello, los mercaderes decidieron
suprimir completamente su circulacién, Dieciséis casas de mercaderes ricos
reunicron todas sus piezas metdlicas y emitieron cartas de crédito no va
nominalmente, sino al portador, avaladas por ese depésito y que’ debizn
sustituir t_oda la mopede.x metdlica que estaba en circulacién, Lz emisidn
de esos billetes se hizo imprudentemente ; los mercaderes quebraron, Mas
el gobierno central intervino a su vez y establecid, en el afio 1021, un ban-
co en Sechuén para la emisién de billetss de banco piiblicos, Dos ’aﬁos mas
tarde, esos billetes comenzaron a circular por todo el Imperio. Se consti-
tuy6 después un banco especial para la emision y la conversién de esta mo-
neda de papel. En 1161 habia ya en circulacién papel moneda por valor de
4_1,470.00{) kuan, mientras que solo habia 700,000 kuan de piezas meta-
hicas, Bajo las sigpitj,ntes dinastias de los Yan (tértaros) y Ming, Ia mone-
da de papel contindia prevaleciendo, con numerosas fases de depreciacién
e inflacién. Por lo demés, la caida de la dinastia de los Ming se debe en
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parte a las consecuencias de una inflacién galopante del papel moneda.*
Después de esta catdstrofe, en el siglo xvir la dinastia de los manchies su-
prime el papel moneda, que ya no se volverd a restablecer en el pais hasta
mediados del siglo xex. :

Y asi nace también en Europa la moneda fiduciaria piiblica. Desde el
siglo xv, en Venecia y Barcelona, los bancos privados habian adquirido la
costumbre de dar recibos de depésito a sus depositatios. Cuando quebraron,
a finales del siglo xvi, primero el Banco de Rialto y después el Banco de Ve-
necia, que eran instituciones piiblicas, emitieron certificados de depdsitos
al portador, que circularon como moneda de papel, que por otra parte se
deprecid rapidamente. El Banco de Amsterdam, fundado en 1609, emite
{inicamente los certificados de equivalencia de las piezas metilicas depo-
sitadas en él con relacién a las piezas acufiadas en las Provincias Unidas.
Estos billetes conservaron una asombrosa estabilidad hasta finales del si-
glo xvi. Las primeras emisiones de billetes de banco propiamente dichos
son obra del Banco de Suecia, en 16615

Creacién de moneda fiduciaria piblica. Primera fuente: el descuento

La moneda fiduciaria ptiblica, el billete de banco, recibid su forma cla-
sica en Cran Bretafia. También en este pais procede de una moneda fi-
duciaria privada, las goldsmith notes. Lios mercaderes ingleses depositaron
primero sus joyas y tesoros privados con el rey. Pero en 1640, Carlos I,
frente a dificnltades financieras cada vez mds graves, confisca esos bienes.
Los mercaderes adquirieron entonces la costumbre de depositar sus teso-
ros cn las casas de los orfebres, que emitian a cambio resguardos de de-
pésitos llamados primero goldsmith notes y més tarde, cuando los orfebres
comienzan a Hamarse banqueros, banker's notes.® :

Estos billetes se emitieron al principio por el valor total del depésito;
si el depositario retiraba una parte de ese depdsito, el billete recibia una
inscripcidn suplementaria, en la que constaba esa retirada. Més tarde, los
billetes se redactaron en sumas fijas, recibiendo los depositarios un niimero
de éstos cuyo valor total igualaba al de su depdsito. Banqueros privados
de Escocia y el Banco de Inglaterra, fundado en 1697, emitieron también
billetes en esas dos formas sucesivas.®

Ahora bien, a partir de un determinado momento, banqueros escoceses
y orfebres adquieren la costumbre de prestar a terceros el depdsito metalico
que no les pertenece. A cambio de esos préstamos, reciben créditos. A partir
de ese momento, la moneda fiduciaria que circula entre el pliblico no es-
t4 solamente cubierta por una existencia metalica, sino también por crédi-
tos de terceras personas (un crédito cubre a otro), Cuando en 1697 se fun-
da €] Banco de Inglaterra, éste emite billetes cublertos por su existencia
metélica y por una deuda del Estado hacia €%

* Ver més adelante, p. 234.
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. La experiencia ensefia a los banqueros que la emisién de billetes de ban-
co cubiertos por créditos de terceros sélo puede hacerse hasta un determina-
do limite (por ejernplo, tres o cuatro veces el valor de la existencia me-
tlica), porque el piblico nunca intenta convertir de una sola vez todos

sus billetes de banco en piezas metdlicas, Lentamente, durante el siglo xvr,

el Bance de Inglaterra fue perfeccionado el mecanismo mediante el cual
se regula la emision de billetes de banco a la vez por la existencia metalica
ensu posesion y por el descuento, en principio Gnicamente de los titulos pi-
blicos y después también del papel comercial®* El descuento, y después so-
bre todo ¢l redescuente de los documentos comerciales, constituye durante
todo el siglo xx la fuente principal de la creacién de billetes de banco, de
moneda fiduciaria piblica, no solamente en Gran Bretafia, sino en todos
los paises capitalistas,

Cuando el banco de emisién descuenta (o redescuenta) un documento
comerctal, paga al propietario del documento {o al banco) el valor nomi-
nal menos el interés; al hacer esto, pone en circulacion billetes de banco
por un valor ignal al de esa suma, Cuando el documento vence, recibe de
vuelta esa suma; la misma cantidad de billetes de banco se retira de la
circulacién. Las fluctuaciones del volumen de su cartera de decumentos
determinardn, pues, las fluctuaciones del papel moneda en circulacién. Como
el volumen de los documentos comerciales presentados al descuento aumenta
en los perfodos de buena coyuntura y disminuye en los periodos de crisis y
depresion, la emisién de moneda de papel cubierta por efectos descontados
constituye un instrumento monetario muy flexible, que permite adaptar el
stock monetario a las necesidades de medios de cambio de la economia.®

Creacidn de moneda fiduciaria piblica.
Segunda fuente: los adelantos en cuenta corriente

Mientras el descuento de documentos comerciales constituye la forma prin-
cipal del crédito de eirculacién, la mayor parte de la moneda fiductaria cir-
culante procede de las operaciones de descuento y redescuento de los ban-
cos centrales de emisién. Pero en el momento en que los adelantos en
cuenta corriente sustituyen al descuento como forma principal del crédito
a corto plazo -—desde finales del siglo xix en Gran DBretafia, y des-
de principios del siglo xx en el resto del mundo capitalista-—, el elemento
principal de la circulacién monetaria pasa a ser la circulacién de depdsi-
tos bancarios (de la moneda escritural).

En efecto, los capitalistas s6lo conservan en forma de diners liquido una
pequefia parte de su capital circulante. La parte més importante se depo-
sita en los bancos. Los banqueros funcionan commo sus cajeros, pagan las
sumas que deben y cobran las sumas que les pagan. Todos esos pagos se
efectfian por medio de cheques® o por transferencias, y se realizan, pues,

# La palabra cheque vienc del inglés to check {comparar, verificar) y se refiere
a la costumbre de rasgar los billetes a la orden para crear un borde irregular, que
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sin_intervencién de dinero liquido, por simiple juego de esciituras,

Podrta creerse que esta moneda eseritweal tiene como origen entregas de
dinero liquido por los' depositarios. Esto solo es cierto en parte, Una gran
parte de los depésitos bancarios no procede de entregas realmente efectua-
das por los clientes del banco, sino que es el resultado de adelantos en
cuenta cuenta corriente concedidos a los capitalistas por el banco. Estos
préstamos son Jos que crean los depésitos (loans make deposit):

“El volumen de los depésitos procede de la profia accidn de los bancos.
Cuando un banco concede préstamo, permite refirar cantidades de dinero
superiores a los depésitos efectuados, y compra valores mohiliarios, crea en
sus libros cuentas de acreedores que son el equivalente de un depésito.”*?

Los depésitos bancarios asi creados ~—por lo menos los depésitos a la
vista— representan realmente dinero, puesto que pueden utilizarse para
cualquier operacién de compra y pago en el marco del pais. Representan
una moneda fiduciaria, porque en Gltima instancia su circulacién depende
de la huena gestién y solvencia de los bancos, y no del valor intrinseco del
equivalente general. Y representan una moneda fiduciaria piiblica, porque
en todos los paises evolucionados, el conjunto de bancos de depésito impor-
tantes estd unido al Banco de Emisién por un sistema propio, con lo cual
la moneda escrifural queda cubierta por billetes de banco del Banco de
Famision,

Los créditos concedidos a los capitalistas por los bancos, y que son el ori-
gen de una buena parte de los depésitos a la vista, estin destinados a ser
empleados. Los bancos crean depésitos para que éstos circulen. Si al con-
ceder un crédito en cuenta corriente al sefior X un banco aumenta el de-
posito de éste de cuatro a seis millones de francos, el sefior X utilizara esos
seis millones para pagar una deuda contraida con el sefior Y o para com-
prar mercancias al sefior Z, Estos capitalistas poseen también cuentas co-
rrientes. 51 sus cuentas estdn en el mismo banco, todas esas operaciones
se efectuaran por escrituras y no exigirin ningin desplazamiento de bi-
lietes de banco. El depésito de seis millones se transferird simplemente de
la cuenta del sefior X a la del sefior Z, Si estin en otros bancos, Ias trans-
ferencias en cuestién solo exigirin un desplazamiento de dinero lquido en
la medida en que esos otros bancos no tengan que efectuar transferencias
de una suma igual hacia el banco del sefior X. De hecho, las cdmaras de
compensacién, especialmente creadas para este fin, reducen al minimo es-
tricto los desplazamientos de dinero Kquido de un banco a otro.*

pudiera compararse con el borde correspondiente de la otra mitad.3¢ En la antigiie-
dad se utilizé el mismo procedimiento con fragmentos de cerimica, Los primeros
cheques de papel se emplearon en Barcelona y Venecia a partic del siglo x1v, pero
se prohibld su atilizacién.3? La costumbre de rasgar los billetes 2 la orden con un
borde irregular se conserva en la Edad Media para los reconocimientos de deuda,
como los que Des Marez descubri6 en Ypres.38 El primer cheque inglés que se
conserva es de 1675, .

¥ Los cajeros de los bancos londinenses, que se encargaban de transportar las
sumas de dinero necesarias a los arreglos entre esos hancos, adquirieron la costum-
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Ea fim de cuentas, los bancos podrin incrementar sus créditos en cuenta
corriente, y crear asi moneda escritural, en la medida en que otros bancos
le concedan créditos y en que el banco central les permita aumentar sus
cuentas de deudores. La experiencia ha ensefiado a los banqueros que,
en tiempo normal, el piblico solo retira dinero liquido de los hancos por
una fraccién relativamente pequefia del importe total de los depositos.*
Basta, pues, con que estos depdsitos no rebasen una 1elacién determinada
con el dinero liquido, llamada cash vatio o coeficiente de liquidez (es de-
¢ir, minimo de cobro, en porcentaje de la suma total de los depésitos), para
que los bancos puedan normalmente hacer adelantos en cuenta corriente
y crear la moneda escritural. En momentos excepcinnales, el banco central
debe intervenir para impedir que el hundimiento de ese sistema de crédito
provoque también el hundimiento de todo el sisterna monetario, A fin de
evitar imprudencias, la -mayor parte de los paises eyolucionados establece

" un “coéficiente de seguridad” fijado por el gobierno,**

Desde 1946 este coeficiente es del 8% en Gran Bretafia® Fn los
Estados Unidos, alcanza el 24% para los depésitos a la vista en los grandes
bancos, en Bélgica el 4% para los compromisos a corto plazo, en Suecia e
Ttalia el 25%, etc. Ademds, en el caso de Bélgica, el 65% del total de los
depdsitos a la vista debe estar cubierto por préstamos pablicos.*

Asi pues, la moneda escritural representa una gran parte del stock mo-
netario, es decir, del conjunto de los medios de cambio y de pago que circu-
lan en un pais determinado. Prueba de ello es que, en 1952, la moneda es-
critural representaba en Estados Unidos el 78.6% de ese stack, el 74%
en Gran Bretafia, el 65% en Australia, el 51% en Italia, ete.®® Por lo de-
mas la moneda escritural suele poseer una velocidad de circulacién mayor
que la de los billetes de banco.*® - -

Creacién de moneda fiduciaria piblica. Tercera fuente: los gastos piiblicos

La moneda fiduciaria piblica creada por descuentos o por adelantos en
cuenta corriente corresponde a necesidades ~de crédito, de cambio, de pa-

hre, en la segunda mitad del siglo xvnr, de reunirse en un establecimiento de bebidas,
a fin de comparar sus cuentas, Hevando solamente la diferencia entre las cantidades
debidas y las cantidades por recibir {y a la inversa). Desde 1775, los propios ban-
queros imitaron este ejemplo, lo que dio nacimiento al clearing-house. Las CAmaras
de Compensacién se desarrollan en todas las grandes ciudades del munde. Sus
operaciones conciernen enormes sumas. En 1945, por ejemplo, los Federal Reserve
Banks efectuaron en los Estades Unidos operaciones de compensacién por un valor
de 688,000 millones de délares.4¢

* Estos retiros se hacen en primer lugar para el pago de los salarios y retribu-
ciones, asi como para hacer frente a-las necesidades de consumo improductivo de los
capitalistas.

#% Se distingue el coeficiente de tesorerfa (relacién del dinero en efectivo y del
total de los depbsitos) y el cosficiente de liguidez (relacién del dinero en efectivo
de los créditos de dinero al dia, y documentos descontades con relacién al total de los
depdsitos) 42
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go—— inherentes al sistema econémico. Tl hecho de que el Estado controle
Ja creacién de esta moneda fiduciaria corresponde a la naturaleza social
cada vez més afirmada de la moneda, a medida que las relaciones de .cam-
bio se enrevesan y complican cada vez méis en el interior del capitalismo
moderno. Pero este control, que es indispensable para el buen funciona-
miento de la economia, también puede ser causa de mbltiples perturbacio-
nes.

El Estado, que controla la emisién de papel moneda y determina en -
tima instancia Ja amplitud del stock monetario tomado en su conjunto es,
en efecto, comprador y vendedor, y necesita, pues, medios de cambio y de
pago, Desde el origen de la moneda fiduciaria plblica, los gobiernos que
controlan su emisién se hau visto sometidos a la tentacién de utilizar al
mismo tiempo para satisfacer sus propias necesidades. Las primeras expe-
riencias de emision de papel moneda llevaron invariablemente a catéstrofes
inflacionistas: asi ocurrid con €l papel moneda chino que, bajo el empe-
rador tartaro Kublai Khan, alcanzd la circulacién, que era fantistica para
la época, de 249,652,290 kuan.'™ Y lo misimo ocurrié respecto a las pri-
meras experiencias en otros continentes: las “monedas de mapa” en las
colonias britanicas y francesas en América durante el siglo xvii, la “mone-
da continental” emitida durante la guerra de independencia en los EJUA,
los asignados emitidos durante la Revolucién Francesa, etc.i®

Incluso en un Estado burgués regido segiin los principios de la més es-
tricta ortodoxia monetaria. es inevitable que la existencia de cierto movi-
miento periédico y ciclico de mayores necesidades de dinero disponible
—por ejemplo, en visperas de las fechas de pago de las remuneraciones de
funcionarios— lleve a la Tesorerfa piblica a aumentar sus deudas con el
Banco de Emision, lo que se traduce por ¢l aumento del stock monetario.
Normalmente, esta masa monetaria suplementaria es reabsorbida a conti-
nuacion. Pero cuando el Estado aumenta la circulacién monetaria a fin de
financiar sus gastos a largo plazo o, peor todavia, su déficit presupuestario,
se presentan riesgos de depreciacién monetaria en la medida en que un
volumen suplementario de mercancfas no corresponde a este suplementa-
rio de dinero en circulacién.**

El stock monetario socialmente necesario

Toda la pirdmide de la moneda escritural se encuentra, pues, erigida
sobre una base de papel moneda. Y lo mismo ocurre respecto a la moneda
fiduciaria privada, como ya se ha indicado, Toda moneda de crédito exige
como medio de pago final un determinado volumen monetario. Se trata en
realidad de un volumen de créditos que, después de compensados, deben ser
finalmente pagados. ] volumen monetario lanzado a la circulacién en una
sociedad capitalista debe, por tanto, cumplir un doble papel: constituir el
equivalente de las mercancias que entran en esta circulacién( moneda que
actiia como medio de circulacién); y representar el contravalor de los
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créditos que vencen, teniendo en cuenta los créditos que se neutralizan en-
tre s1 (moneda que actfia como medio de pago). Volvemos a encontrar aqui
las dos funciones de la moneda anteriormente descritas.

La moneda como medio de pago, que efectlia el pago de créditos, lo mis-
mo que la moneda como medio de circulacidn, posee una determinada ve-
loadad de circulacién: una misma cantidad de dinero puede, de mano en
mano y de empresa en empresa, efectuar una sucesiva serie de pagos en un
lapso de tiempo dado, Tendremos, pues, la siguiente férmula del volumen
monetario necesario para saldar todos los pagos debidos {por ejemplo du-
rante un mes):

suma total de las obligaciones
—suma de los pagos que se neutralizan

velocidad de circulacién de los medios de pago

Sumando el stock monetario necesario para la circulacién de las mercan-
cias y el stock monetario para el pago de créditos, puede determinarse el
stock monetario total indispensable para el buen funcionamiento de la eco-
nomia capitalista. Es preciso tener en cuenta que un mismo billete de banco
puede utilizarse sucesivamente para comprar una mercancia y para permitir
al vendedor de ésta saldar un crédito. El stock monetario necesario para la
economfa durante un tiempo determinado debe, por tanto, ser igual a:

suma de los precios de las mercancias en circulacién

velocidad de circulacién de la moneda como medio de cireulacién

suma de obligaciones —suma de los pagos
que hay que pagar que se neutralizan

._]_

velocidad de circulacion de la moneda como medio de pago

— suma que sirve sucesivamente como medio de circulacién y medio
de pago

De esta férmula se desprende inmediatamente que el stock monetario ne-
cesario para el buen funcionamiento de la economia es un factor muy elas-
tico, que se modifica constantemente a lo largo de un mes. La vispera y
en el momento del vencimiento del primero de cada mes, por ejemplo, se
necesita mucha més moneda, medio de pago, que ocho dias después. El
stock monetario necesario fluctiia también seglin las oscilaciones de la co-
yuntura. De ello se desprende asimismo la necesidad de disponer de un ins-
trumento monetario muy-flexible, para que pueda adaptarse ripidamente
a las necesidades constantemente cambiantes de la economia.

En el siglo xi, se desencaden6 en Gran Bretafia una serie de crisis de
crédito, debido a que ] Banco de Inglaterra se vefa obligado por la ley
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Peet a mantenerse en un méxime rigido para la emision de billetes de han-
co. Fsta ley tuvo que ser suspendida una y ota vez.®®

En ,el 51g’10 xx la moneda escritural ha resultado un instruraento monetario
todavia s flexible que el papel moneda, Cuando el volumen de billetes de
banco y de depésitos a la vista permanece estacionaric, en tanto que la
demanda de créditos de circulacién y de medios de pago aumenta, el au-
mento de la velocidad de circulacién de la moneda eseritural —es éecir, el
emp}eo de un nismo depésito para un nimero mayor de transferencias en
un tiempo dado— ofrece una solucién. Esto fue lo que ocurrié especialmen-

te en_l}élgica en 1950 y a principios de 1951, cuando esta velocidad de cir-
culacién aumenté en un 20%.5

La circulacion.de papel moneda no converfible

) La moneda escritural se basa en la moneda de papel piblico. Mientras
éte sea .gonvertlble y continde basindose en el stock metélico del Banco
de Emisidn, el empleo de signos de sustitucién monetarios no plantea pro-
blemas respecto a la naturaleza de la moneda. Esta continita siviendo de
equivalente general por su propio valor intrinseco. El hecho de que slo
una fraccién de los hilletes de banco esté cubierta por las entradas en me-
talico (de la misma manera que s6lo una parte de la moneda escritural
esta cubierta por billetes de banco) representa simplemente una economia
social de instrumentos de circulacién, hecha posible por las leyes de com-
portamiento del pablico empiricamente descubiertas.

Bstas leyes veflejan a su vez lu socializacion creciente de la economia ca-
frtalista, el cardeter cada ver mds objetivo de la moneda. Para no entorpe-
cer el funcionamiento del mecanismo monetario, basta con mantener el
empleo de la moneda fiduciaria convertible dentro de los limites del stock
monetario socizlmente necesario. Toda emisibn en gran parte suplementaria
provocaria una hemorragia de metales preciosos y una detencién de la
convertlblhcllad que llevaria fatalmente a la depreciacién de la moneda.

Solo partiendo de ese caricter cada vez més objetivo de la moderna mo-
neda capitalista puede comprenderse el problema de Ia circulacién del pa-
pel moneda no convertible. Esta no acarréa necesariamente una pérdida
del poder de compra, una depreciacién aparente; se tenfa ya experiencia
de esto desde el siglo xix. El franco francés se volvid no convertible en-
tre 1870 y 1877, pero apenas llegé a perder el 1.9% de su valor en rela-
cién al oro y a las divisas convertibles. ' |

Basta, en efecto, con limitar estrictamente la emisién del papel moneda
no convertible (y la creacién de la moneda eseritural) al stock monetario
socialmente necesarlo para poder evitar en gran parte toda manifestacion
de depreciacion monetaria. Al ser absorbida por transacciones econdmicas
corrientes —cambios y pagos— toda la moneda lanzada a la circulacién, una
moneda de papel de esta clase sélo circula por el misino importe por el
que habria circulado en su lugar una moneda de papel convertible, sin que
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pueda producirse ninguna perturbacidn en el marco del mercado nacional.

Ciertos autores han quetido ver en este fendmeno la prueba de que la
moneds jands ha sido una mercancia, con valor propio, y que siempre ha
tenido una cotizacién determinada por la autoridad pablica®® Sin em-
bargo, la experiencia del siglo 1%, sobre todo en paises de moneda bime-
tdlica, ha demostrado que las fluctuaciones monetarias han sido provoca-
das por fluctuaciones del valor intrinseco del oro y de la plata:

“Después de los grandes descubrimientos de oro en California y Austra-
lia (en los afios 50 del siglo xm), la plaia se convirtié en un metal dema-
stado caro y se hizo dificil mantenerlo en circulacién. Pero no transcurriria
mucho tiempo sin que esta situacién se invirtiera bruscamente, A partir de
1842, se descubrieron procedimientos metalirgicos que facilitaban la se-
paracién de Ja plata en los minerales de plomo. Estos procedimienios se
aplicaron en gran escala en 1848 y 1853, después de la anexion de la parte
de México que ahora se llama los Rocky Mountains States por los Estados
Unidos. Una masa de plata barata redujo el precio de este metal con rela-
cién al oro, y la plata fue desmonetizada progresivamente.”

En realidad, el paso de la moneda del siglo xrx basada en el patron oro
(o plata) a la moneda parcialmente inconvertible que aparece a partir de
la. Primera Guerra mundial corresponde a dos fenémenos completamente
diferentes. Por una parte, a una depreciacién monetaria real, provocada
por los enormes gastos de armamento y de guerra, asi como por el peso
de una deuda piblica en constante ascenso, Esta depreciacién afects in-
cluso a los Estados Unidos, paises que posee una gran parte de las reservas de
oro mundiales, y asi, en 1958, el poder de compra de un délar era inferior al
de 50 centavos en 1939, Por otra parte, la intervencién cada vez mayor del
Estado en la vida etondmica, la creciente organizacién de ciertos sectores
econdmicos por el Estado en interés de la clase burguesa tomada en su con-
junto y, debido a esto, la eliminacidn de las condiciones “puras” de una
economia de mercado, eliminacién obtenida también por la intervencién
de otras fuerzas “organizadoras” y “conscientes”, los cartels, trusts, holdings
[empresas tenedoras de valores o acciones de otras compafilas) y grupos

- monopolistas en general¥* En una economia de mercado pura, basada

sobre cambios, es indispensable una moneda de valor intrinseco. Cuan-
tos mis elementos “de organizaciones econbmica” se introducen en la eco-
nomia, més va apareciendo, en el lugar de esta moneda de valor intrin-
seco, una moneda “abstracta”, una moneda de cuenta.® _

Pero los elementos de organizacién que el capitalismo introduce durante
su fase declinante en la cconomia, son elementos disparatados y contra-
dictorios. Suprimen la anarquia y el automatismo del mercado en un pla-
no, para reproducirlos en otro mas elevado, En Ia época de las monedas ba-
sada en ¢l patrén oro, una gran parte de los pagos, no solamente en el
mercado nacional sino también en el mercado internacional, se efectua-

* Ver capitulos xn y xiv.
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ba sin intervencién de metal precioso, En la época de las monedas nacio-
nales inconvertibles o parcialmente convertibles, los pagos internaciona-
les se complican; el oro {y las divisas convertibles en oro) se exigen més
que en el pasado para los pagos en el mercado internacional.

Por ello, incluso bajo el régimen de moneda de papel no convertible,
los metales preciosos, mercancias de valor intrinseco, siguen dando en de-
finitiva el finico equivalente general en el mercado mundial. En una eco-
1’10§nia capitalista no puede crearse una moneda mundial “organizada”, la
unica que separaria definitivamente el instrumento de circulacién de su
base metdlica, Una moneda asi sélo puede resultar de una planificacién
mundial de la economia, que serd el producto de Ia victoria mundial del
socialismao, :

He aht la razén de que las monedas modernas no estén en realidad
completamente separadas de una base metilica, incluso cuando la ley de-
termina que no puede obtenerse ninguna cantidad de ore a cambio de un
billete de banco (convertido en papel moneda).* A través del comercio
exterior y el movimiento de pagos internacionales, toda moneda nacio-
nal esté ligada a la vez al oro y a otras monedas nacionales, y las fluc-
tuaciones de su poder de compra relativo, las fluctuaciones de su cotiza-
cion en el mercado libre o negro, son indices de la medida en que ests
0 no estd depreciada. Fsta depreciacién procede de una cualidad que es
exclusiva de la moneda fiduciaria phblica: la solidaridad, la equivalen-
cia colectiva de todos los billetes de banco impresos por el Estado.

La moneda metilica, producto del trabajo humano, posee un valor in-
tl:inseco. El aumento de su circulacién, més all4 del stock monetario so-
cialmente necesario, no provoca su depreciacién, sino su atesoramiento.
Y lo mismo ocurre con los billetes de banco convertibles, cuya emisién
excesiva puede, ademds, provocar una fuga de oro. La moneda fiducia-
ria privada emitida por capitalistas no solventes esti condenada a su de-
preciacién completa con la bancarrota del emisor, pero no deprecia auto-
miticamente la moneda fiduciaria privada emitida por otros particulares.

Por el contrario, desde el momento en que se produce una emisién de
mis no acompafiada por un aumento equivalente de las mercancias en
circulacién, Ia moneda de papel pablico no convertible se ve sometida,
a una depreciacién. Como los billetes de banco se encuentran también
depreciados, el aumento de la circulacién monetaria, lejos de acarrear su
atesoramiento, provoca por el contrario su desatesoramiento, Desde este
momento, su valor depende de un poder de compra que disminuye. La

® Es interesante sefialar que esta dualidad ha encontrado extrafias aplicaciones

juridicas. El derecho francés sélo conoce, en general, el franco “nominal” en todas.

las desavenencias entre los residentes en Francia, Pero cuando se trata de desave-
nencias internacionales, sélo el valor oro es de rigor, ya sea a favor de los litigantes
franceses {conflicto sobre los préstamos servios y brasilefios ante el tribunal de La
Haya, en 1929, y sobre los préstamos noruegos en 1957) o a sus expensas {préstamo
emitide por las Messageries Maritimes, )5
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teorfa cuantitativa de la moneds encuentra agui wna aplicacién parcial-

“mente valida®,

Como esta moneda estd ahora depreciada se intenta desembarazarse de
ella y atesorar,. en cambio, los simples metales precioscs, la moneda me-
talica u otras monedas de papel no- depreciadas.* Entre 1946 y 1951
el atesoramiento privado de oro se calcula en una media anual de 250

. millones de délares. He ahi, pues, la manifestacion de la ley de Gresham.

Una “mala” moneda {méis o menos depreciada) expulsa de la circula-
cién a la buena moneda.

El alza automitica de precios a consecuencia de la depreciacién del pa-
pel moneda s6lo se manifiesta en pafses donde la formacién de precios
es mas o menos “libre”, es decir, determinada Unicamente por las fuer-
zas econémicas. Fl billete de banco no convertible puede ser impuesto en
un pafs durante un clerto perfodo, junto con un severo control-de los
cambios, Io que puede reducir al minino el alza de los precios, a pesar
de una gran emisién, de papel moneda y una indudable depreciacién de
éste que se manifiesta exclusivamente en los mercados libres de divisas
del extranjero, y en los mercados “paralelos”, clandestinos del propio pais.
Este fue, sobre todo, €l caso de la Alemania nazi*® Sin embargo, un

" sistema tal implica otras condiciones que deben estudiarse aparte en el

marco de la economia llamada “dirigida” y de la economia de armamento
y de guerra,

La balanza de pagos

Incluse cuande una moneda de papel es “solida”, es decir, cuando no se
ha emitido en cantidad superior al stock monetario necesario, y cuando
dispone de una reserva de oro tradicionalmente considerada como suficiente,
puede perder su convertibilidad en ore. Tal ocurrié, sobre todo, con la
Tibra esterlina a partir de 1931. La causa de esta inconvertibilidad reside
en la doble funcién del oro, a la vez el respaldo del papel moneda y tni-
ca moneda de pago internacional. Asi como la moneda fiduciaria priva-
da sélo circula en el interior de un pals en los limites de la solvencia del
emisor privado (de su capacidad de pagar el documento llegado el mo-
mento del vencimiento}, ast también la moneda fiduciaria piblica stlo
circula internacionalmente en los lfmites de la solvencia del pais.emisor,
de su capacidad de saldar en oro (0 en divisas convertibles en oro) sus
deudas con otros paises. '

# Sobre 14 teoria cuantitativa de la moneda, ver capitulo xvm,

#* Fa depreciacién de la moneda de papel es una nocién muy relativa, De 1938
a finales de 1946, los billetes de banco en circulacién en los Estades Unidos aumen-
taron en un 400%, mientras que la produccién industrial apenas dobls. El délar
perdié cerca del 40% de su poder de compra. Hubo una depreciacion evidente,
Sin embargo, ésta fue inferior a la depreciacién de otras monedas de papel como
¢l franco francés y la lira, hasta tal punto que los dolares se atesoraron en Francia
-y en Italia,
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Esto no significa que cada compra al extranjero acariee un transporte
de oro hacia el pais vendedor, Tanto sobre el plano internacional como
sobre el plano nacional y local, funciona un sistema de compensacién que
implica inicamente la transferencia de los saldos entre las sumas debidas
al extranjero y las sumas que el extranjero debe al pais en cuestion. Estos
saldos aparecen en la balanza de pagos. Esta se compone principalmente
de las siguientes partidas: '

2) Balanza comercial, es decir, la diferencia entre las exportaciones ha-
cia un pafs dado y las importaciones procedentes de ese pafs. Si las ex-
portaciones superan en valor a las importaciones, en la balanza de pagos
hay una partida acreedora; en el caso inverso, una partida deudora,

b) Movimientos de capital, es decir, la diferencia entre la salida y en-
trada de capitales. En la primera categorta es preciso incluir la compra
de acciones, fibricas, obligaciones extranjeras, bienes immuebles extran-
jeros vy la colocacién de capitales en bancos no nacionales; y asimismo el
envio al extranjero de dividendos, intereses, primas de seguros o capitales
asegurados para extranjeros que poseen haberes en el pafs en cuestin.
En la segunda categorfa debe colocarse la compra de acciones, obligacio-
nes, fabricas, bienes inmuebles del pais en cuestién, por éxtranjeros que
llevan ahi sus capitales; la colocacién de capitales extranjeros en bancos
nacionales; la reparticidn de dividendos, intereses, primas de seguros,
capitales asegnrados, etc., por los residentes del pais; el envio de donacio-
nes privadas y piblicas del extranjero al pais en cuestion. Si la importa-
cidn de capitales es superior a la salida, esta partida serd acreedora en la
balanza de pagos; en el caso inverso, deudora.

¢) Movimiento maritimo. Los navios nacionales que transportan mer-
cancias al extranjero reciben el importe de su flete en divisas extranje-
ras que fraen al pals en cuestidn. A la inversa, los navios extranjeros que
traen mercancias al pafs reciben su flete en divisas que sacan de este pais.
5t la primera suma es superior a la segunda, en el balance de cuentas se
tratard de una partida acreedora, En caso inverso, deudora.

d} Movimiento twiistico: Si.los turistas del pais en cuestion gastan en
el extranjero mas dinero del que los turistas extranjeros gastan en ese pals
la partida serd deudora. En caso inverso, acreedora. '

e} Movimiento de inmigracién y emigracién: si los inmigrantes traen
-consigo més fondos que Ios que se llevan los emigrantes, esta partida serd
acreedora. En caso inverso, serd deudora. .

Mientras un pals posea una balanza de pagos generalmente acreedora,
la convertibilidad de su papel-moneda solo estari condicionada por un
stock metalico relativamente modesto. Pero desde el momento en que la
balanza de pagos comienza a hacerse constaniemente deudora, sélo un
stock metélico elevado puede normalmente mantener la convertibilidad de
su papel moneda, En caso contrario, la hemorragia de oro puede provocar
la especulacién y el panico.’” Finalmente, si la mayor parte de los pai-
ses comercialmente importantes abandenan el patrén ore, como ocurrio
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durante la década de 1930, los otros pafses se ven obligados a seguir este
abandono, so pena de que su roneda nacional se convierta en ohjeto de
especulacién internacional y sea retirada sistemAticamente de la cirenla-
cidn.

La balanza de pagos influye sobre el volumen de la circulacién moneta-
ria y, debido a esto, en un régimen de papel moneda parcial o totalmente
convertible, sobre el poder de compra de la moneda. Un déficit perma-
nente de la balanza de pagos es producto de tendencias inflacionistas;
un excedente es, producto de tendencias deflacionistas.* Sin embargo, a
corte plazo, cuando el Banco de Emisién paga a los exportadores el equi-
valente del excedente de divisas que acumula, al no encontrar ese poder
de compra suplementario equivalente en el mercado, un excedente de la
balanza.dé pagos puede provocar una tendencia inflacionista.®® Para evi-
tar estos efectos, el excedente de la balanza de pagos deberfa neutralizarse
por un aumento del ahorro interno.®

Bancos de emisién y crédito bancario

Mientras una moneda esté basada en el patrén oro, el papel del Insti-
tuto de Emisién consiste sobre todo en velar por la defensa de la conver-
tibilidad de ésta. La restriccién de crédito que el Instituto puede realizar
aumentando la tasa de descuento se concibe en principio como medio de
restringir la circulacién, y sblo indirectamente como medio de corregir los
desniveles de un auge. Pero en la época del papel moneda inconverti-
ble, las tareas del Banco de Emisién se extienden para englobar una fun-
cién de confrol sobre el conjunto de la economia. Este debe, en efecto,
controlar la politica de crédito de los bancos comerciales que, 2 su vez,
influyen sobre todo el funcionamiento de la economia.®

Los Bancos de Emisién del siglo xx tenfan como respaldo de los bille-
tes de banco que emitfan las entradas de oro (o plata) y el papel de co-
mercio descontado. Estos Bancos influyen sobre el volumen de crédito por
medio de la tasa de descuento. oo

La inestabilidad econbmica y financiera que a partiv de la primera
Guerra Mundial, caracteriza la época de decadencia del capitalismo, obligé
a los Bancos de Emisién a recurrir a reservas adicionales y a medios di-
versos para influir sobre el crédito. Por una parte, los grandes bancos pri-
vados poseen reservas considerables, que les dan una gran independencia

* Una balanza de pagos acreedora durante un largo perfodo corresponde, en efec-
t0, a una esterilizacion del poder de compra; el oro que se acumula bajo las bévedas
del Banco central se hubiera pedide utilizar en la importacién de diversas mercan-
cias, es decir, en la creacién de ingresos suplementarios. Igualmente, una balanza
de pagos persistentemente deficitaria quiere decir que en el pais se ha creado un
poder de compra excedentario — inflacionistal—, a cambio del cual es preciso im-
portar cada vez més bienes y servicios del extranjero.
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respecto a la politica de descuento del Banco Central. Por otra, en perio-
dos de depresibn acentuada, el simple descenso de la tasa de descuents
los cambios y de la circulacién monetaria, En estas condiciones, el Banco
no es ya estimulo suficiente para incrementar el volumen del crédito, de
de Emision recurre & una antigna técnica, ampliamente utilizada ya por
los bancos piblicos de los siglos xvi y xvim: la politica llamada del Open
market (mercado abierto}.

Aunque esta politica siempre habia estado auterizada en los E.JUA., fue
empleada, sobre todo, a partir de 1933. En 1931, fue autorizada en Ingla-
terra por una ley especial y en Francia y Bélgica en 1936. Esta ley estipula
que el Banco de Emision puede comprar y vender papel del Estado (em-
préstitos, bonos del tesoro, etc.), en el mercado abierto, Cuando el go-
bierno desea realizar una contraccién del volumen de la circulacién mo-
netaria (del crédito}, puede vender papel del Estado, lo que provoca un
ingreso (y por tanto una esterilizacién) de los billetes de banco, o, lo que
es lo mismo, una disminucién de las cuentas corrientes acreedoras de los
bancos privados en el Banco Central, y 1a disminucién de la moneda escri-
tural que esos bancos pueden desde entonces crear® Por el contrario,
cuando el gobiemno desea aumentar ¢l volumen de la circulacién monetaria
{del crédito) debe volver a comprar papeles de Estado, lo que provoca una
emision de nuevos billetes de banco o un aumento de las cuentas acreedoras
de los bancos privados con el Banco Central. Sin embargo, el sistema de
mercado abierto puede ficilmente degenerar en medio de cubrir adelan-
tos al Estado a causa de déficit presupuestario.®?

En los Estados Unidos, donde la depreciacién monetaria ha sido, sin em-
bargo, menor que en Furopa, los papeles de Estado representan hoy el
principal contravalor de la moneda escritural de los bancos privados y
una partida infinitamente més importante en los baberes del Banco de
Emisién que los eréditos privados:

“Hasta 1933, el empréstito a corto plazo de las sociedades privadas
constituy6 la fuente principal de creacién de moneda. En 1929, los prés-
tamos de los bancos comerciales representaron cerca de 2/3 del stock mo-
netario del pafs. A finales de 1950, sélo representaban un tercio. La ma-
yor fuemte de aprovisionamiento de moneda es ahora el empréstito por
parte del gobierno, Los haberes en obligaciones gubernamentales de los
bancos comerciales son considerablemente superiores al volumen de sus
préstamos a corto plazo”.%® - .

Sin embargo, la funcién de control que puede ejercer el Banco de Emi-
si6n en su calidad de fuente dltima de dinero liquide no es absoluta. Pue-
de o determinar rigidamente el volumen del stock monetario, o bien deter-
minar rigidamente el costo del capital-dinero {del dinero liquido), a saber
la tasa de interés. Fl primer camino se siguié en el siglo xix, el segundo
en la actualidad.’* Pero controlar a la vez, y rigidamente, el volumen mo-
netario y la tasa de interés es imposible en una economia capitalista.
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Las manipulaciones monetarias

La doble funcion del oro —servir de base metdlica al papel moneda y
de medio de pago internacional— hace de este metal precioso un instru-
mento de politica econdmica y comercial. Cuando las monedas nacionales
pueden convertirse libremente en oro, su valor respectivo se determina
divectamente o por el contenido metalico de las piezas acufiadas, bien por
la reserva de oo de los billetes de banco, que son simples signos de sustitu-
cion de los metales preciosos. Cuando la convertibilidad del papel moneda
estd mas o menos suprimida, adquiere una cotizacion forzosa en relacién
a las monedas extranjeras, Esta cotizacién se determina generalmente por
convenciones internacionales, pero puede modificarse unilateralmente. Si
corresponde a la relacién efectiva entre el poder de compra de las dos
monedas, serd generalmente respetada y sblo sufrird débiles oscilaciones
provocadas por las fluctuaciones temporales de Ja balanza de pagos entre
dos pafses, de la oferta y la demanda reciprocas de sus respectivas divi-
sas. %8

Si, por el contrario, esta cotizacion es artificial, aparecerd un “mer-
cado paralelo” “libre”, o “negro”, donde la moneda oficialmente sobreva-
lorada se depreciari en el cambio.

Un gobierno puede provocar intencionalmente esta depreciacion a fin
de favorecer sus exportaciones, ya sea para mejorar la balanza de pagos o
para favorecer la marcha general de los negocios, Como la tasa de cambio de
una moneda no convertible es una cotizacién forzosa, el gobierno pue-
de hacerla descender por simple decreto. Decretard arbitrariamente que,
a partir de ese momento, la unidad monetaria corresponde a un equivalen-
te oro devaluado, por ejemplo, en un 20%, y que, por o tanto, las divisas
extranjeras se cotizarin a un tasa superior en un 25% a la tasa anterior.
Semejante depreciaciébn monetaria, llamada devaluacién, hace descender
el precio de los productos nacionales en los mercados extranjeros.

Automéviles americancs y automoviles ingleses se disputan el mercado
australiano. Consideremos que el precio de venta corriente del coche ame-
ricanc méas comunmente vendido en Australia sea de 3,000 délares, que
equivalen a 750 libras australianas, a la tasa de una libra australiana = 4
délares. Los automéviles britdnicos que cuestan 600 libras britanicas serdn
también vendidos en 750 libras australianas, si una libra britdnica vale 1.25
libra australiana. Pero si la libra britdnica se devalia en un 20%, este
mismo coche se venderd en 600 libras australianas, sin disminucion del pre-
cio de costo o de la ganancia de la empresa manufacturera.

La utilizacién de la devaluacién como arma de competencia choca, sin
embargo, con dos obsticulos:

a} puede provocar una reaccién en cadena, al intentar todos los paises me-
jorar su balanza comercial de la misma manera. Esto fue lo que ocurrié en
particular después de la devalnacién de la libra britnica en 1931, que
provoct entre 1931 y 1935 la devaluacion de otras 34 monedas nacionales.

243



Y el mismo fendmeno se produjo después de la devaluacién de la libra
en 1949,

b) Cada pais no debe solamente exportar, sino también Importar. 5i la de-
valuacién baja los precios de exportacién, encarece los precios de impor-
tacién. Favorece, pues, a las industrias que trabajan para la exportacién
con materias primas autéctonas en refacién a las industras que trabajan
para el mercado interior con materias primas importadas, y conduce ast
a una redistribucién de la renta nacional. Estos efectos pueden mitigarse
st antes de la devalucién se han acumulado importantes stocks de mate-
rias primas extranjeras, o si se prevé un descenso de los precios de esos pro-
ductos, un cambio favorable de los “términos de cambio”.* La elasticidad
de la demanda extranjera de los productos exportados por el pafs que
devallia su moneda serd decisiva.®®

Una politica monetaria inversa a la devaluacién puede también mos-
trar tendencia a provocar un alza de las exportaciones. Sin modificar el
contravalor del papel moneda nacional en oro o en divisas, puede provo-
carse un descenso de precios en ¢l mercado interior disminuyendo el cré-
dito y la circulacién monetaria, haciendo descender los salarios nominales,
otc. Bste descenso repercutira entonces en los precios de exportacién. Pero,
en general, esta politica de deflacidn acentfia el marasmo de los negocios
y el desempleo en el interior mismo del pais,” destruyendo asi todas las
ventajas que se esperaban de un aumento dé las exportaciones. Por lo de-
més, éstas se ven neutralizadas, como en el caso de la devalvacién, por
reacciones internacionales en cadena:

“Si la presion sobre las tasas de salarios nominales mejora la balanza [de
pagos] de un pals, los productores de ese pais pueden ganar tetreno a ex-
pensas de los productores extranjeros, y rechazar asi la incidencia del des-
empleo hacia ofros paises. Al observar esos otros palses que sus exporta-
ciones disminuyen y que aumentan sus importaciones, reaccionardn contra
el desempleo resultante ejerciendo una presién sobre sus propios salarios.
Pero si las reducciones de salarios del pais A han sido seguidas, e incluso
sobrepasadas, por reducciones de salarios en el pais B, el primero no ob-
tiene ninguna verdadera ventaja”.%® o

De hecho, después del desencadenamiento de la crisis econdmica de 1929,
aststimos sucesivamente a dos reacciones internacionales en cadena, prime-
1o la de deflacién, y después la de devaluacién.

Las manipulaciones del papel moneda por gobernantes que se esfuerzan
en hacer de 8l un arma anticiclica han forjado ilusiones en cuanto a las
posibilidades de poder corregir serios desniveles de la coyuntura mediante
una “moneda dirigida”. Incrementando el volumen de la circulacion fidu-
ciaria, bajando la tasa de interés, los Bancos de Emision pueden, en efec-
to, alentar una expansién del crédito por parte de los bancos comerciales;

% Se Hama “térmicos de cambio” la relacién entre el indice de fos precios de los
productos exportados y el indice de los precios de los productos importados.
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se supone que esta expansion favorece la recuperacién econdmica en caso
de depresion.

Sin embargo, no debe exagerawse la influencia de la tasa de interés
sohre la coyuntura econdémica. Una encuesta realizada en los E.U.A. ha
demostrado que el interés pagado por el empresario representa un ele-
mento minimo del costo de produccién: 0.4% del precio de costo de los
productos manufacturados; 0.2% del precio de costo de la construccién
inmobiliaria; 0.8% del precio de costo de los productos mineros y 0.2%
de los costos de distiibncién,s®

Bs ilusorio suponer que los bancos puedan por  solos (con ayuda del
Banco de Emision) asegurar una expansion del crédito y del stock mone-
tario. Cuando mucho pueden conceder con mayor facilidad adelantos a
menos precio. Pero para que el stock monetario se extienda efectivamente
por la via de créditos en cuenta corriente es preciso, ademés, que los em-
presarios wiilicen efectivamente las facilidades ofrecidas. Son, pues, los
empresarios y no los bancos quienes se encuentran realmente en el origen
de la expansion de la moneda escritural al principio de la recuperacién
econormica.™ Ahora bien;

“En una depresién [profunda], el horizonte es tan sombrio que no existe
catda posible de la tasa de interés que pueda verdaderamente empuiar a
un hombre de negocios a embarcarse en una empresa, si ésta no es ob-
viamente deseable”.™

En titima instancia, los factores que determinan el conjunto de la co-
yuntura econdmica son los que explican el paso de una depresién a una
recuperacién econdmica y entre esos factores, la manipulacién del stock mo-
netario y de la tasa de interés sblo tiene una importancia secundaria:®

T'res formas de inflacién

La depreciacién monetaria es tan vieja como la moneda pablica misma.
Nace de las necesidades del Estado que acufia las monedas o emite los

‘billetes. Su forma mis antigua es la falsificacién de las aleaciones, la sus-

titucién de los metales preciosos por metales bastos, A consecuencia de las
hruscas oscilaciones de precios que provoca, la depreciacién monetaria des-
organiza la economia de toda sociedad basada en la produccién simple de
mercancias. Bl cronista checo Cosmas, muerto hacia 1125, la designa co-
mo “peor que la peste, més desastrosa que una invasion enemiga, que
el hambre y las demés cathstrofes”

La moneda de papel, que parece emanciparse de su base metalica, ofre-
ce por su propia naturaleza una gran tentacién de depreciacién intermi-
tente o continua.

Por eso, en la época imperialista, esta depreciacién o inflacién se ha con-
vertido en un fenémeno casi universal. Es preciso distinguir, sin embargo,
varios grados.

* Ver capitulo xi.
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La inflacién moderada corresponde a una emisién de moneda fiducia-
ria {0 un incremento del stock monetario por otros medios) sin contrapar-
tida inmediata en niercancias o servicios, pero en condiciones tales que el
volumen del empleo y de la produccién se extiende a corto plazo. Esto
exige entre otras cosas que haya un cierto desempleo y una reserva de me-
dios de produccién no empleados.”* Cuando el Estado utiliza el stock mo-
netario acrecentado para comprar mercancias y fuerza de trabajo que sir-

van para fabricar medios de destruccibn —es decir, mercancias que no -

entran ya en el proceso de reproduccién— puede, imponiendo un severo
control de los precios, encubrir momentédneamente la inflacidn hasta que
la desproporcién entre la circulacién monetaria y la circulacién real de
mercancias rompa el efimero equilibrio.** En estas condiciones, la con-
trapartida de ese control de precios debe ser Ia esterilizacién de una parte
de las rentas del pfiblico en forma de ahorro forzoso.™ En tal caso, la
inflacién velada representa una promesa de aumentar en el futuro la cir-
culacién de mercancias por un aumento de la produccién autdctona re-
convertida, si no es que por el pillaje de pafses extranjeros. Si no se pro-
duce esta reabsorcién del poder de compra sin contrapartida, la inflacién
acabara por provocar inevitablemente el alza de precios.

Cuando una gran emisién de papel moneda inflacionista viene acompa-
fiada, durante un periodo prolongado, de un estancamiento o de una dis-
minucién de la circulacién de las mercancfas comprables —especialmen-
te en caso de pleno empleo previamente alcanzado, o en el marco de una
economia de guerra—, se produce inmediatamente el alza de precios y
provoca un circulo vicioso. La inflacién se alimenta de ella misma. Ta de-
preciacién monetaria provoca el alza de precios; ésta aumenta el déficit
presupuestario que a su vez se cubre por una nueva emisién inflacionista
de papel moneda, lo que provoca una nueva ola de alza de precios. La
moneda fiduciadia depreciada no sale ya de la circulacién, Todos los que
pueden permitirselo se esfuerzan en deshacerse de ella lo més rdpidamente
posible y atesoran los valores reales: oro, divisas extranjeras, joyas, obras
de arte, acciones industriales, bienes inmobiliarios, etc, Las clases asala-
riadas son las més afectadas.™

Cuando a consecuencia de una guerra perdida, de gastos de ocupacién
o de indemnizaciones que hay que pagar, etc., los gastos del Estado aca-
ban por rebasar ampliamente los ingresos, aparece la inflacidn galopante.
La depreciacién monetaria se agudiza de dfa en dia, si no de hora en hora.
Tos billetes de banco se emiten en unidades astrondinicas y se deprecian
con mayor rapidez que lo que han tardado en ser impresos. Los cambios se
contraen; se vuelve al trueque. La industria corre el riesgo de no poder
ya reconstituir su capital y de no realizar ya la plusvalia, si cambia sus
mercancias por una moneda tan depreciada. Fstas mercancias se retiran,

*Ver en el capftulo X, Economia de guerra, y en el capitulo xiv, cUn capitalismo
stn crisis?
** [fhid,

246

pues, del mercado y se almacenan, lo cual provoca la detencién de la
economia y el hundimiento completo de la moneda. Semejantes fendmenos
se produjeron en Alemania durante los afios 1922-1923 y 1945-1948; en
China, en 1945-49, en Rumania y Hungiia en 1945-47, ete.®

Poder de compra, cirenlacion monetaria y tasa de interés

Puesto que el interés se considers como “el alquiler del dinero” y pues-
to que se supone que depende de la oferta y la demanda de dinere liqui-
do, puede sentirse la tentacién de buscar una relacién entre el volumen
monetario en circulacion y la tasa de interés. Pero esto es olvidar que esa
tasa depende de la oferta y la demanda de capifal-dinero liguido y que,
para que la moneda en cisculacién se transforme en capital, se necesitan
determinadas condiciones sociales. De hecho, este volumen monetario se re-
parte socialmente en dos grandes categorfas:

~El volumen de salarios y sueldos de obreros, empleados y gente mo-
desta, asi como el volumen de los fondos capitalistas previstos para sus
gastos de consumo privado;

—FEl volumen de los capitales que circulan en las empresas, de las ga-
nancias todavia no reinvertidas, de los fondos de amortizacién del capital
fijo no utilizados atin y de todo tipo de “ahorro”.

La primera categoria no representa en absoluto una oferta de capital-
dinero liquido, sino una demanda de medios de consumo. La segunda ca-
tegorfa puede representar a la vez una demanda de medios de produccién
y una oferta de capital-dinero liquido.® Es solamente en la masa de esta
segiinda categoria de moneda en circulacién donde la tasa de interés pue-
de influir efectivamente sobre la fraccién que se atesorard, la fraccién que
se prestari a bancos o empresas industriales o comerciales y la fraccién
que serd, utilizada directamente por el propietario para la compra de me-
dios de produccidn. Pero este reparto del volumen de capital-dinero entre
sus diferentes destinos no dependerd exclusivamente, ni siquiera principal-
mente, de la tasa de interés, sino de la marcha general de los negocios
{la etapa precisa del ciclo industrial), de la tasa de ganancia, de las
relaciones entre tasa de ganancia y tasa de interés, ete,

“No puede afirmarse que un aumento del stock monetario provoque un
descenso de la tasa de interés, y que una reduccidn de ese stock provoque
un alza de esta tasa, E] que se produzca alguna de esas consecuencias
depende siempre de que la nueva distribucién de la propiedad [de los in-
gresos] sea més o menos favorable a la acumulacion del capital.”

“No hay relacién directa entre la tasa de interés y el volumen de dinero
en manos de los individuos que participan en las transacciones dél merca-
do; sélo hay una relacién indirecta, que opera por medio de los despla-

* Sobre las tendencias de inflacién inherentes al capitzlismo declinante, ver ca-

pitulo xv.
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zamientos en la distribucién soctal de los ingresos y de las riquezas, y por
medio de los precios.”"

Eso no significa que la expansién del volumen monetario solo tenga un
papel secundario en la evolucién del capitalismo. Por el contrario, tal ex-
pansién constituye su condicién absolutamente indispensable por dos ra-
ZONES!

Por una parte, el enorme incremento de produccién y productividad
que caracteriza al capitalismo no habria sido posible sin un aumento co-
rrespondiente del stock monetario, independientemente de las vicisitudes
de la explotacién de minerales preciosos.™

Por otra parte, dada la influencia que ejerce sobre el nivel de precios,
la expansién del stock de monedas fiduciaria y escritural determina la for-
ma particular que reviste la redistribucién de la renta nacional, es decir,
el alza de la tasa de ganancia que se produce al principio de toda recu-
peracién econémica, y sin la cual esta recuperacion serfa imposible en una
economia capitalista,

Economistas como von Mises y Schumpeter han deserito adecuadamen-
te este fenémeno que designan como el ahorro forzoso.” Bl ahorro forzoso
(es decir, la reduccién del poder de compra de los salarios por la deprecia-
cién monetaria) se caracteriza para von Mises como una fuente de for-
macién del capital. Y asi, indirectamente, estos autores, que rechazan toda
teorfa de plusvalia basada en la explotacién, reconocen que el capital no
es el producto del ahorro y de los sacrificios de los capitalistas, sino del
ahorio forzoso y de los sacrificios impuestos a los asalariados por el mecanis-
mo capitalista:

“Por el momento, una clase ha robado a otra clase una parte de sus in-
gresos, ahorrando el producto de ese robo, Cuando el pillaje ha terminado,
es evidente que las victimas no pueden consumir un capital del que ya no
disponen. Si son asalariados, que han consumido siempre cada centavo de
su ingreso, no tienen medios de extender su consumo. Y si son capitalistas
—por ejemplo, rentistas que han visto depreciarse sus ahorros— que no
han participado en el pillaje, pueden més bien inclinarse a consumir aho-
ra una parte de su capital a consecuencia del descenso de la tasa de in-
terés que sc ha producido, pero en mayor medida que si esa tasa hubiera
disminuido a consecuencia de un ahorro voluntario,”®

Fn otras palabras y paradéjicamente, sblo un descenso de la tasa de
interés que venga acompaniado de un alza de la tase de ganancia a expen-
sas de los asalariados {del poder de compra de los salarios) representa un
estimulo real para la produccion capitalista,

GAPITULO IX
LA AGRICULTURA

Agricultura y produccidn de mercanctas

El desarrollo de la agricultura crea las bases de una verdadera divisién
del trabajo, de la separacién de la ciudad y el campo, de la generaliza-
citn de las relaciones de cambio.* Pero durante mucho tiempo la agricul-
tura escap a esa forma de cireulacién que ella mismo hizo nacer. Mu-
cho tiempo después de que en las grandes ciudades, centros del comercio
internacional, surgiera la produccién simple de mercancias, en el campo,
a algunas leguas de esas metrépolis, continuaba predominando la produc-
cién de valores de uso, Sélo se llevaban al mercado los excedentes de pro-
duccién de algunas granjas.

Cuando ¢l Imperio romano emprendié la tarea de asegurar la alimenta-
cién del proletariado de Roma, ast como de sus numerosas legiones, el co-
mercio del trigo, aceite, vinos y aceitunas conocié un gran auge, hasta el
punto de que algunos autores han llegado a considerar sus oscilaciones co-
mo el indice decisivo de la decadencia del imperio.' Pero se trataba en
realidad de suministros para el Estado,” no para un mercado andnimo;
ademds, de suministros gratuitos, o a bajo precio,® por tanto, de una forma
directa o velada de impuestos. El capital mercantil sélo interviene real-
mente en la centralizacién y el transporte de esos voliunenes de productos
agticolas. B} Estado distribuye a su vez productes gratuitamente a la pobla-
cién de los grandes centros como Roma y Bizancio, y a las legiones. Todo ese
ciclo de aprovisionamiento escapa, pues, a la produccién de mercancias.
Esta sélo aparece, en lo que respecta a los productos agricolas, en la ven-
ta en los mercados locales de los excedentes de campesinos y nobles, asi
como en la venta al Estado de los productos de plantaciones esclavistas
de Sicilia, Y lo mismo ocurre en general en todas las sociedades preca-
pitalistas. _

Cuando a partiv del siglo xvi se generaliza en Europa occidental la
economfa monetaria, la produccién de mercancias se va extendiendo cada
vez més al campo. Al mismo tiempo, el desarrollo del capital hace apare-
cer una nueva clase social de granjeros. Estos no buscan la tierra como
medio de obtener su subsistencia, sino como base para la produccién de
mercancias agricolas cuya venta debe producirles una genancia,

A partir del siglo xvim, la industria a domicilio y el artesanado rural,
derrotados por los productos de la gran f4brica, comienzan a desaparecer,
Para Europa occidental el conjunto de esta evolucién sélo se concluird du-

* Ver capftulo L
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rante ¢l siglo xx. En Europa oriental y en otras zonas mundiales econd-
micante retrasadas, semejante evolucion sélo tendra lugar a finales del
siglo XX y a principios del siglo xx. Pero un proceso tal estd lejos de con-
cluirse en todos los paises, No hay, por lo demés, ningén lugar en donde
la produccién de mercancias agricolas haya suprimido completamente la
produccién de valores de uso, puesto que incluso en palses altamente in-
dustrializados como los E.U.A., Alemania y Bélgica, existen todavia hoy
subsistence farmers, es decir, campesinos gue solo venden en el mercado
los excedentes de su produccién {en los EU.A., durante 1939 se podia
caleular su nfimero en 1,250,000 familias).*

Renta precapitalista y renta capitalista de la tierra

En la sociedad precapitalista civilizada, la agricultura representa la prin-
cipal actividad econémica del hombre. La renta de la tierra constituye ab,
pues, la forma esencial del sobreproducto social. Se realiza por productores
agricolas que, en la prictica, disponen de sus propios medios de produc-
cién y poseen por lo menos un derecho de uso sobre la tierra, a cambio del
cual abandonan una parte de su tiempo de trabajo (corveé) o de su produc-
cién (renta en especie) a las clases poseedoras, Este reparto del producto cam-
pesino en producto necesario y sobreproducto (renta de la tierra), se
realiza completamente al margen del mercado, en el dominio de la pro-
duccién de valores de uso.

En la sociedad precapitalista, la transformacion de la renta de la tierra,
de renta en especie a renta en dinero, constituye ya en si misma una ma-
nifestacién de descomposicién social. Tal transformacién presupone un
amplio desarrollo de la produccién y circulacién de mercancias, asi como
de la circulacién de dinero. Los campesinos obtienen el dinero necesario
para pagar esta nueva forma de renta que deben a los sefiores feudales me-
diante la venta de una parte de su produccién. Pero si la produccién de
mercancias es necesaria para la aparicién de la renta en dinero, ésta per-
manece, sin embargo, cuantitativamente independiente de las condiciones
del mercado. Lo que la caracteriza —y Ia coloca asi al final de la evo-
lucién de la renta precapitalista bajo todas sus formas anteriores que pre-
senta siempre esta misma caracteristica— es el ser fija y, por ello, inde-
pendiente del movimiento de precios y del importe de los ingresos mone-
tarios del productor.®* Y en la medida en que la renta seguia siendo fija,
los campesinos fueron precisamente los grandes beneficiarios de todo perio-
do de fuerte alza de los precios agricolas {especialmente el que va de prin-
cipios del siglo xm a mediados del siglo xwv).°

Por otra parte, en la época de la renta precapitalista, la tierra misma
sélo excepcionalmente es considerada como colocacién de un capital-di-

nero, que debe producir un ingreso proporcional a él:

* Fsto no significa, naturalmente, que la renta precapitalista permanezca fija .

durante siglos. Pero no fluctda de cosecha en cosecha,
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“En la época birbara y en los primeros tiempos de la época fendal, sb-
lo una minima parte de la tierra es libremente negociable; inmensas ex-
tensiones sin cultivar, bosques y praderas, son dominios reales; otras gran-
des extensiones son propiedad inalienable de la iglesia y de los monasterios;
e incluso la mayor parte de las propiedades laicas estdn ligadas por toda
una jerarquia de relaciones entre concedentes y concesionarios, gracias a
la cual su enajenacién, sin ser totalmente imposible, se encuentra, sin em-
bargo, obstaculizada de mil maneras, No menos fijas eran las relaciones en-
tre terratenientes y cultivadores, Respecto a éstos, el nexo consuetudinario
sustituyé al nexo contractual, nivelando la mayor parte de los trabajado-
res de los campos a las condiciones de colonos sujetos a la gleba, que no
podfan abandonar libremente la tierra, pero que tampoco podian ser ex-
pulsados de ella,”

La naturaleza de la renta capitalista de la tierra es completamente dife-
rente. Aparece en una sociedad en que la propia tierra y sus principales
productos se han convertido en mercancias. Resulta de la inversién en la
agricultura de capitales que deben producir una ganancia media. Igual que
la industria capitalista, presupone, pues, una separacién de los producto-
res de sus medios de produccién, Implica, ademés, una separacién del
terrateniente y del propietario capitalista, de los medios de produc-
cién y del empresario-granjero, Eso es lo que la particulariza y distin-
gue de la ganancia capitalista,

Origenes de la renta capitalista de la tierra

El origen de un mercado de productos agricolas en Furopa estd intima-
mente ligado al desarrollo de las ciudades de la Edad Media. Un primer
desarrollo del comercio desorganiza el sistema de abastecimiento patrimo-
nial y favorece el nacimiento de esos primeros mercados teritoriales lo-
cales:

“El sistema de abastecimiento patrimonial del sefior se sustituyb por la
organizacion de un mercado territorial local en lenta formacién. Fl aca-
rrear trigo a grandes distancias para consumirlo en el dominio central o
para llevarlo a un mercado central del grupo patrimonial resulté infitil,
ya que en el camino se pasaba por buenos mercados y a veces se necesita-
ba llevar finalmente ¢l trigo a un distrito que disponfa de un amplio ex-
cedente y, por tanto, donde log precios eran muy bajos. En otras palabras:
el mercado territorial penetra gradualmente en el sistema de aprovisiona-
miento patrimonial de cereales y acaba por suplantarlo completamente.”

Sin embargo, esta evolucién fue lenta; solo hasta mediados del siglo xv
predominan en Gran Bretafia verdaderos mercados locales de trigo.” Por otra
parte, la formacién de mercados territoriales se vio obstaculizada por la
politica de abastecimiento de las ciudades, que se esforzaban en impedit
por todos los medios un alza de precio de los viveres.'® En estas condicio-
nes, la unificacién del mercado nacional se hace imposible y en cada pais
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se establece una serle de mercados regionales donde los precios difieren
mucho entre s, reflejando condiciones vegionales de abundancia o de pe-
nuria, relativa. fn la Inglaterra de la Edad Media, la distancia entse las
dos regiones donde més barato y més caro resultaba el trigo, sélo era de
50 millas, En abril de 1308 se produjo una diferencia de un 40% entre
los precios del trigo de las ciudades de Oxford y de Cuxham, separadas
solamente por 12 millas.2* :

El origen del capitalismo agricola hay que buscarlo en la evolucién ha-
cia grandes mercados metropolitanos, comenzada a partir del siglo xvi, de
esos mercados locales abastecidos fundamentalmente por los excedentes de
los productores de valores de uso. Fl prodigioso desarrollo de centros urba-
nos como Londres, Parts, Amberes, Amsterdam, Hamburgo, etc., transfor-
ma totalmente las relaciones enire la oferta y la demanda de productos

- agricolas.'* Estas metrépolis concentran en sus cinturones urbanos una con-
siderable fraccién de la poblacién nacional. Desde fines del siglo xvir Lon-
dres cuenta con un 10% de la poblacién britAnica y, a partir del siglo xmx,
con un 20%. Su abastecimiento de viveres no depende ya exclusivamente
de las regiones agricolas vecinas, sino de una mayor fraccién de toda la
agricultura nacional.”® Esto implica la tendencia a la perecuacién de los
precios agricolas a escala nacional, en el sentido de que los precios paga-
dos en la regién metropolitana se convierten en la base del precio del trigo.

Por ello, contrariamente a lo que ocurria con los mercados locales de la
Edad Media, las regiones de grandes excedentes de trigo inmediatas a la ca-
pital, venderdn su trigo mas caro que las regiones lejanas deficitarias
(tomando en cuenta los gastos de transporte* Por lo demds, en el solo
lapso de un siglo, se pasa del mercado metropolitano al mercado mundial
de cereales: Londres no atrae solamente el irigo necesario para su propio
abastecimiento, sino también todo el trigo destinado a la exportacién, a la
valorizacién méxima en los mercados internacionales.'®

A partir de los siglos xvi y xvi, la aparicién de los amplios mercados
metropolitanos viene acompafiada de una transformacidn completa en la
politica alimenticia de las grandes ciudades. Para éstas no se trata ya, co-
mo ¢n la Edad Media, de limitar por todos los medios €l precio de los vi-
veres. Se trata, por el contrario, de asegurar por todos los medios un abas-
tecimiento suficiente a cualquier precio.® Puede decirse, en este sentido,
que las metrépolis tienen el papel.de un mercado aparentemente ilimitado,
favoreciendo asi la introduccién del capitalismo en la agricultura, Ya no
se envia a la ciudad solamente los cxcedentes rurales, sino la mayor can-
tidad posible de trigo, lo que reduce la porcién disponible para la pobla-
cién rural al minimo indispensable.*®

Bl movimiento del enclosure (cercamiento) de los terrenos comunales
no s¢ ve solamente estimulado por las ventajosas perspectivas de la crian-

za de corderos, sino también por los precios aumentados del trigo. La

aparicién del mercado meiropolitano y la supresién, para los productores
agricolas, de una libre utilizacién del suelo (es decr, la introduccién del
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capitalismo en la agricultura), estin intimamente ligadas entre si® Es
ficil comprobar la amplitud de este estimulo si observamos que, de 1500 a
1800, el precio del trigo pasa en Gran Bretafia del indice 100 al indice
275, y en Francia del indice 100 al indice 572, mientras que los precios
de los metales y de los textiles sdlo aumentan en un 30% durante el mis-
mo lapso de tiempo.'® '

En la misma época, la racionalizacién de la agricultura, el paso del cul-
tivo alternado trienal a los cultivos restauradores de la fertilidad del sue-
lo, la progresiva utilizacién de abonos quimicos hacen aumentar, primero en
Flandes, Holanda y ciertas regiones de Alemania, més tarde en Gran Bretafia
y Francia, el fondo minimo de que debe disponer un granjero para poder
beneficiarse de ese milagroso mand de los precios agricolas en alza. En In-
glaterra, desde finales del siglo xvur, para explotar una granja arable es
preciso contar con un capital minimo de 5 libras estetlinas por acre, 8
libras para una granja mitad de cultivo mitad de ganaderia y 20 libras es-
terlinas por acre para una granja de ganaderia® La propiedad de un co-
pital se convierte, pues, en la condicién previa de una explotacién agricola
con un minimo de posibilidades de subsistir, En esta época se dan, por tanto,
todas las condiciones para la penetracién del capital en la agricultura.

Ahora bien, al penetrar en la agricultura de los viejos paises de Europa
occidental y central, ese capital se encuentra frente a dos condiciones ab-
solutamente diferentes de las que existen en la industria o el comercio,
Mientras que en la industria todos los factores materiales de produccién
—miAquinas, materias primas, mane de obra— pueden producirse y repro-
ducirse por el propio capitalismo, y producirse a un precio relativa o ab-
solutamente més bajo cada vez (la mano de obra, gracias al ejército in-
dustrial de reserva), en la agricultura, el elemento material de base de la
produccién, la tierra, se da en forma limitada de una vez por todas. Cons-
tituye un monopolio natural, que se caracterizara siempre por la penuria.™
En tanto que los capitales pueden entvar y salir libremente de cualquier
esfera de la industria, no sucede lo mismo en la agricultura. La propiedad
del suelo ha sido aqui acaparada por una clase de propietarios terratenien-
tes que prohibe el acceso, mientras no se pague una renta,

En los albores del modo de produccién capitalista la tierra representa,
pues, un doble monopolio: un monopolio natural y un monopolio de pro-
ptedad. Mientras la productividad agricola esté atrasada respecto al des-
arrollo de la poblacién y a la productividad industrial, se establecerd un
doble desequilibrio de los precios. Como toda la produccién agricola es
absorbida por el mercado, el precto de venta del trigo se determinard por
fas condiciones de produccién de los campos menos rentables {por su fer-
tilidad, su explotacién o su sitvacidn geografica), de manera que ese pre-
cio de venta rebase ampliamente el precio de produecién de las granjas
mas rentables que producirian asi una sobreganancia. Como, por otra parte,
la agricultura, debido a la existencia delos precitados monopolios, no parti-
cipa en la perecuacién gencral de la tasa de ganacias, incluso el trigo
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producido en las condiciones menos rentables no se vende a su precio de
produccidn, sino ¢ su valor, que es superior al precio de produccién precisa-
Inente por el retraso técnico de la agricultura en relacién a la industria,
por la mas débil composicidn orgénica del capital en la esfera agrlcola
La renta capitalisia de la tierra se origina en ese doble desequilibrio, y 56~
lo existe en la medida en que éste subszste

La venta diferencial de la tierra

En la industria, se realizan sobreganancias cuando la productividad de una
empresa es superior a la productividad media. Incluso en el caso de
que esta productividad superior permita la venta de mercancias por en-
cima de su precio de produccibn, conduce @ descenso de los precios medios
del mercado. También en la agricultura,” grandes diferencias en produc-
tividad permiten a clertas empresas y a los propietarios de ciertos teirenos
realizar una sobreganancia. Pero este sobreproducto no coincide con un des-
censo, $ino con un auments del precio del mercado. Si a consecuencia del
crecimiento de la poblacién y del retraso de la productividad agricola, la
demanda de productos agticolas rebasa la oferta, este precio seguird .es-
tando determinado por ¢l valor de las mercancias agricolas producidas en
las peores condiciones de rentabilidad. Si el conjunto de trabajo humano
empleado en la produccién de viveres es trabajo socialmente necesario
—1mientras todos los productos agricolas encuentren compradores-— inclu-
so Jas mercancias agricolas producidas en las condiciones menos rentables
encontrardn un equivalente para su valor; y este valor serd lo que deter-
minard, pues, el precio de venta medio del trigo. La diferencia entre ese
precio y ¢l precio de produccién del trigo producido en campos de pro-
ductividad superior representa una renta diferencial apropiada por el te-
rrateniente.

Esta renta diferencial puede hacerse en dos formas diferentes: debido a
la fertilidad natural —o a la situacién geografica— diferente de los cam-
pos; o bien debido a inversiones de capitales diversos. Llamaremos a esos
dos casos renta diferencial del primer tipo y renta diferencial del segundo
tipo.

Consideremos tres campos de igual superficie en los que trabajan gran-
jeros que emplean ¢l mismo capital, de idéntica composicion orgénica.
Este capital, de un millon de francos anualmente invertidos, ha reportado
80 quintales de trigo en el campo A, cien quintales de trigo en el campo
B y 120 quintales en el campo C. Si la tasa media de ganancia es del 20%,
‘ 1,200,000

el precio de venta del trigo serd de —

francos, es decir, 15,000 fran.
80
cos por quintal, que es el precio de produccién del trigo en el campo menos
fértil.
El campo A no producird, pues, ninguna renta diferencial. La produc-

254

cién del campo B valdrd 1,5 millones; si ese campo estd arrendado, el pro-
pietario cobrard una renta diferencial de 300,000 francos; el granjero-em-
presario deberd contentarse con una ganancia media de 200.000 francos. La
produccién del campo C valdrd 1,8 millones; st ese terreno estd arrenda-
do, el propietario cobrard una renta diferencial de 600.000 francos y el
granjero-empresario deberd también contentarse con la ganancia media de
200.000 francos,

Como los gastos de transporte se incorporan en el precio de venta de los
productos agricolas, los terrenos mas proximos a un centro metropolitano
dan nacimiento a una importante renta diferencial. He aqui un ejemplo to-

‘mado de los EUA.:

Distancia de. Loufsuille Renta de Ia tierra Precio de la tierra

(Kentucky) en millas: - por acre: for acre:
8 o menos 11.85 délares 312 délares
9. 11 559 ¥ o *
2. 14 . 537 ” . o6 *»
15 o mas 466 9 » ==

Mientras los precios agricolas tiendan al alza, los capitalistas tiene in-
terés en efectuar inversiones en la agricultura, a fin de extender el cultivo
a las tierras incultas o de obtener una produccién mas ¢levada en los cam-
pos de labrados, En el primer caso no se trata necesanamente de tierras
menos fértiles: puede tratarse de tierras menos accesibles, mas alejadas, de
tierras en las que se necesita realizar importantes trabajos de drenaje o irri-
gacibn, para permitir un rendirmiento que supere al de los terrenos cultiva-
dos anteriormente. Pero estas inversiones de capitales deben amortizarse du-
rante un cierto periodo; los gastos de produccién aumentan, pues, durante
ese perfodo y, por consiguiente, también aumenta el precio de produccion.

Lo mismo ocurre cuando la produccién aumenta en terrenos ya culti-
vados, a consecuencia de la utilizacién de cantidades suplementarias de
abonos, de una mejor seleccidn de simnientes, de la ntroduccién de miqu-
nas agricolas del empleo de agrénomos especialistas, en suma, de una in-
version suplementaria de capitales.

En los B.U.A. se ha realizado una serie de experimentos que demues-
tran la posibilidad de obtener una media de 12.33 celemines de trigo

# Aunque fodos los terrenos no sean propicios a los mismos cultivos, su distancia
relativa de los mercados urbanos determina en una amplia medida Ia rentabilidad
de las diferentes formas de agriculiura, habida cuentz de los gastos y de la rapidez
relativa de los transportes, del carcter perecedere de los productos, etc. Ely y
Wehrwein dan el siguiente cuadro de la renta media por acre en los Estados Unidos:
de 0 a 5 millas del centro urbano: zona lechera: renta media 15 dblares;
de 5 a 17 millas del centro urbano: zona de maiz: renta media 8§ ddlares;
de 17 a 27 millas del centro urbano: zona de trigo: renta media 5 ddlares, y
de 27 a 50 miltas del centro urbano: zona de rancho (ganaderia) 2 ddlares.
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por acre cuando se cultiva sin interrupeiéa y sin abonos; 23.58 celemines
de trigo por acre cuando se utiliza una cierta cantidad dpiima de abonos,
pero sin interrumpir el cultivo; y 32 celemines cuando se utiliza una can-
tidad optima de abonos con ua sistema de rotacién cuadrienal *

Volvamos al ejemplo de los tres campos A, B y C. Supongamos que in-
virtiendo un millén de francos suplementarios en el terreno C, la produc-
cién aumente de 120 a 220 quintales. De los 2 millones de francos asi in-
vertidos, el capitalista debe obtener la ganancia media del 209, es decir,
400,000 francos. Pero si el precio de venta continfia deterniindndose por
el precio de produccién del trigo en el terreno menos fértil, los 220 quin-
tales se venderén por 3,3 millones de francos, es decir, 15,000 francos por
quintal. De esos 1,3 millones de francos de plusvalia, 400,000 francos irdn
al capitalista como ganancia media; 600,000 irdn al terratenieute como renta
difereucial del primer tipo; y los restantes 300,000 representan la-renta
cliferencial del segundo tipo que el granjero se esforzard en conservar, pero
que el terratenieute se esforzard en incorporar a la renta, desde la reno-
vacion del arrendamiento.* Contrariamente a la renta diferencial del pri-
mer tipo, la renta del segundo tipo es menos aparente y en consecuencia
menos directamente apropiable por el terrateniente,

La renta absoluta de la tierra

Hasta alora sélo hemos encontrado reuta, ganancia adicional, en los
campos donde ya sea la fertilidad o uua situacién geografica favorable,
ya una inversién suplententavia de capitales implican un precio de produc-
cién nferior al que existe para las tierras menos rentables, en tanto ese
precio determine el precio de venta de los productos agricolas. ; Qué ocu-
rrird con los terrenos de esta Gltima categorfa? En caso de que explotador
y propietario sean una sola y misma persona, no hay problema, puesto que
el capitalista se contentard en principio exclusivamente con la ganancia
media, Pero no ocurre asi cuando los propietarios de esos terrenos no los ex-
plotan ellos mismos. Bl pago de una renta a esos propietarios coustituye enton-
ces una condicién previa para que los terrenos en cuestién se abran a la agri-
cultura. Mienitras el precio de venta del trigo sea allf inferior o igual a su
precio de produccidu, aquellos terrenos permanecerdn incultos, puesto que
los granjeros solo podrian pagar la renta retirindola’ de su ganancia me-
dia. Pero ;por qué actuar asi cuando transfiriendo sus capitales a la indus-
tria y al comercio pueden realizar esa ganancia media? Desde el momento
en que el precio de venta se eleva lo suficiente como para producir una

* Bsto es lo que no comprenden numerosos criticos de Marx que, como Arthur
‘Wauters, le reprochan el confundir interés y renta diferencial del tipo II, El interés
vuelve al propietario del capitel; 1a renta diferencial vuelve 2l propietario del suelo,
incluso cuando no haya invertido un centavo en su ferrenc. Por lo menos, le vuelve
después de la renovacién del contrato de arrendamiento. Es de observar que el
propio Marx respondid a esta critica, dirigida ya contra Ricardo.?s
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renta incluso en esos terrenos menos fértiles, se emprendera su explotacién. *
Y durante todo el primer perfodo del modo de produccién capitalista, el
retraso de la productividad agticola respecto a la productividad industrial
y al aumento de la poblacién cred, efectivamente, esta situacién.

- ¢De dénde procede esta renta que aparece en los terrenos menos férti-
les? Procede de que el irigo producido en esas condiciones no se vende a
su precio de produccién, sino a su valor, y de que este valor es superior al
precio de produccion, dado que la composicién orgénica del capital es infe-
rior en la agricultura que en la industria; en cambio, el monopolio de la
propiedad del suelo impide el libre flujo y reflujo de capitales en la agri-
cultura evitando, pues, a los capitales agricolas “participar” en la pere-

- cuacién social de la tasa de ganancia y abandonar una fraccién de la plus-

valia creada en “su” esfera en el momento del reparto general de esa
plusvalia.

Supongamos .que la produccién anual de la industria se eleve a:

100,000,000,000 ¢ + 100,000,000,000 » + 100,000,000,000 p =
600,000,000,000

. vy s z . . roar
La produccién agricola podifa determinarse, por ejemplo, asi: %

200,000,000,000 ¢ -}- 100,000,000,000 v + 105,000,000,000 4 =
405,000,000,000

100
La tasa media de ganaucia en la industria serfa de —— = 20%.

200

Eu 1a agricultura, los productos no se venderan al precio de produccién,
incorporando un beneficio del 20% (es decir de 360,000,000,000), sino a
su valor total, 405,000,000,000, es decir, con 45,000,000,000 de ganancia
adlicional. A través de esa ganancia adicional aparece la renta agricola ab-
soluta: '

_ 105
La tasa de ganancia agricola serd de —— es decir, del 35%.
. 300 '

Supopgamos de nuevo los tres campos A, B, y C, que habfamos citado
como ejemplo a propésito de la renta diferencial del primer tipo:

* Esto no significa que esos terrenos sean necesariamente los tltimes en caltivarse,
La extensién. del cultivo a terrenos més fértiles puede provocar el abandono del
cultivo en los terrenos menos fértiles, si baja el precio de venta del trigo.

## La tasa de plusvalia es generalmente superior en la agricultura que en Ia

industria, ya que los salarios agricolas son muy inferiores a los salarios industriales.
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Precio .
Produc- venta por Produsto Ganancia Renta .Rzznta_
Terrene Capital cidn  quintal total  media  absoluta - diferencia

A... 1 millon 80 quintales 16,875 1,350,000 200,000 150,000 e
B... 1 millén 100 ” 16,875 1,687,500 200,000 150000 337,500
C... ! millon 120 7 16,875 2,025,000 200,000 150,000 675,000

El precio de venta es igual al galor de un quintal de trigo producido en
el campo menos rentable, A, es decir, igual al capital adelantado, 12,500 F,
més el 35% de ganancia, 4,375 T, en total 16,875 F. La renta absoluta .ha
nacido de esa diferencia entre el valor de un quintal de trigo producido
en el campo A y su precio de produccién, 15,000 F- (12,500 F + 20%
de ganancia media). _ _ T

La renta de la tierra, parece innecesario decirlo, no es “producida™ por
la tierra. Un terreno en barbecho no “produce” un atomo de renta. La ren-
ta agricola se produce por la mano de obra empleada -en la agricultura,
Esta mano de obra es, por tanto, plusvalia, trabajo no pagad?, exactamen-
te lo mismo que la ganancia industrial. Pero es una plusvalia de un tipo
especial, que no participa en la perecuacidn general de la tase de ganan-
¢ia, por causa de la propiedad agricola, y que suministra una ganancia adi-
cional debida a una composicion orgénica del capital més baja en la agn-
cultura que en la industria {renta absoluta), Esta ganancia adicional se
ve incrementada, por otra parte, con una sobreganancia .funda_da. en el he-
cho de que todo el trabajo que se suministra en la agricultura es trabajo
socialmente necesario, incluso si se suministra en condiciones de produc-
tividad inferiores a las de la industria.

Renta de la tierra y modo de produccion capitaliste

Para ¢l conjunto de la burguesfa, la renta de la tierra representa, pues,
una doble pérdida. Por una parte, una determinada cantidad de plusvalia
no participa en la perecuacién de la tasa de ganancia; como esta can-
tidad es producida por un capital de composicién orginica mis baja que
el de la industria, hubiera podido aumentar la tasa media de ganancia.
Por otra parte, el precio de los productos ag::icolas ha aumentado, pues-
to que estos productos han sido vendidos segin el valor de los fru_t,os. de
los terrenos menos rentables. Esto impone en los salarios una base mhinima
més elevada de la que se establecerfa si se suprimiera la renta y en algin
modo significa, pues, una transferencia de valor de la industria a la agn-
cultura, . o o

De ahi que los representantes mas légicos de la burguesm_mdqstnal li-
beral, especialmente Ricardo y John Stuart Mill, coglbatlergn_ por la
supresion de la_propiedad privada de la tierra. En los paises recientemente
poblades, como los E.U.A,, Ganad o Australia, donde quedaban todavia
inmensas extensiones de tierras sin cultivar a disposicion de los colonos,
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la renta absoluta desaparecié completamente: la tierra se distribuia gra-

tuitamente, a cambio de una tasa completamente nominal pagadera al
Estado. En los EU.A,, por el Homestead Ast de 1862, después de cinco
afios de ocupacitn efectiva, el colono podfa convertirse en propietario de
160 acres de tierras no cultivadas. En el Canadd, el 90% de los 58 mi-
llones de acres ocupados por los colonos se distribuyé de la misma for-
ma?’, Tl origen de la rema absoluta de Ia tierra, a saber el monopolio de
la propiedad agraria, se demostré asi experimentalmente en forma nega-
tiva. Alli donde ese monopolio faltaba, tampoco existfa la renta absoluta,

La existencia de Ia renta agricola no constituye solamente un obsticulo
al'desarrollo éptimo del modo de produccién capitalista en general, Ade-
mas, y sobre todo, obstaculiza el desarrollo de las relaciones de produccién
capitalista en el campo, La renta apropiada por propictarios no explotado-
res es substratda a la agricultura y no retnvertida. Disminuye el fondo de
inversién disponible y frena la acumulacién de capital en la agricultura.
Asl, en Suiza, desde la vispera de la primera Guerra Mundial a la vispera
de la segunda Guerra Mundial, el capital total del granjero aumenté de
1,160 F suizos a 1,673 F por hectdrea, en tanto que ¢l capital patrimonial
(del propietario) aumentaba de 4,280 a 6,167 ¥ suizos por hectarea. ;Sola-
mente una fraccién infima de este Gltimo incremento, exactamente 52 F
suizos, procede de las mejoras del suelo!®” El ritmo de -acumulacién del
capital es, pues, inferior en la agricultura que en la industria. Esto deter-
mina una productividad de trabajo muy inferior en la agricultura a la de
la industria, como se deduce del siguiente cuadro:

DISTRIBUCION PROFESIONAL DE LA POBLAGION Y CONTRIBUCION DE TA
INDUSTRIA Y LA AGRIGULTURA A LA FORMACION DEL PRODUGTO
NACIONAL BN % (1950-1951)

INDUSTRIA AGRIGULTURA
Producto Producto
. nacional nacional
Poblacidn  bruto Poblacién  bruto
PAIS '

“Ttalia ...l 2% 34% 9% 299
Francia ...... e 299 409 %% 299%
Dinamarca ........... 32-% 36 % 8% 29
Paises Bajos ............ - 2% 399 19% 12%
Noruega ............... 2% 46 % 1% 15%
Alemania Occidental .... 44 % 55 9% 22 % 12 .9

El “Informe de la situacién econdmica en los paises de la Gomunidad”
indica que en 1956 el producto agricola activo solo se elevaba en los Pai-
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ses Bajos al 76% de la renta no agraria, al 56% en Bélgica, al 57% en
Francia, al 56% en Alemania Occidental y al 38% en Italia®

El hecho de que una gran parte del capital de los granjeros esté inmo-
vilizado por el alquiler o la compra de tierras® implica un perioﬂo de ro-
tacién de ese capital mayor en la agricultura y en la construccion inmo-
biliaria que en Ia industria: por término medio, un ciclo de rotacion dura
~de 4 a 5 afios en la agricultura y de 8 a 10 afios en la construccion in-

mobiliaria urbana de los E.U.A#

Pero la apropiacién por el terrateniente de la renta diferencial de Ia
tierra resulia, sobre todo, un gran obstdculo para la mejora de _lo‘s ferrenos,
Los granjeros no tienen mucho interés en trabajar por una mejora que lle-
va invariablemente a los propietarios a elevar sus tasas de arrendamien-
to. Estos intentan obteney renovaciories de los arrendamientos (si es posible
‘el arrendamiento anual) tan rdpidas como sea posible, lo que permite un
aumento constante de la renta diferencial. Por su parte, los granjeros tie-
nen interés en obtener un arrendamiento a largo plazo, que les permita

disfrutar de las mejoras realizadas por sus capitales {o su trabajo, en el -

caso del pequefio granjero).
La Irlanda del siglo xmx ofrece el ejemplo clésico de la injusticia que se
deriva de la apropiacién per el terrateniente de la renta diferencial:

“En 1870 existian en Irlanda 682,237 granjas, de las cuales 135,392 eran
arrendadas a plazo flargo] y 526,628 pertenecieron a la clase de contratos
anuales. Un contrato anual puede revocarse con 6 meses de aviso previo,
sin compensacién. En el caso de sélo 20 propiedades, los edificios y el equ-
po de la granja fueron suministrados por ¢l propietario, En los demés
casos, ¢l propio granjero debia aportar el capital fijo, asi como cualquier
otra forma de capital que fuera necesario. La rescisién del contrato per-
mite al propietario confiscar el capital invertido por el granjero. Entre 1849
y 1880 fueron expulsadas y desposeidas casi 70,000 familias. La alterna-
tiva de la expulsién, es decir, el querer y poder pagar una renta més ele-
vada, permitfa al propietario confiscar, por un método diferente, el ca-
pital y la habilidad de un granjero diligente.” *

La injusticia de tal sistema conduce inevitablemente a un reflejo de de-
fensa por parte del granjero en detrimento de la mejora de la tierra: -

“Incluso con [un arrendamiento de] nueve afios. .. el granjero debfa re-
constituir demasiadas veces, durante la primera rotacién trienal, la ferti-
lidad estropeada por su predecesor; durante el segundo trlemo’cqltlvaba
normalmente y se las arreglaba para agotar el suelo durante su ulftma ro-
tacién. Un amigo, al corriente de los problemas agricolas, calculd en un
20% la consiguiente subproduccién.” # . _

Ciertos cultivos, como el de 4rboles frutales, que exige continuos cuida-

. £}
% “Corca de 2/3 de las inversiones en'la agricultura representan inversiones en
[el precio} de la tierra” .30 '
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dos durante largos afios, son incompatibles con el arrendamiento y Ia se-
paracién de la propiedad de la tierra de la explotacién agricola.*

Precio de la tierra y evolucidn de la venta agraria

Con la extensién universal del modo de produccidon capitalista, toda ren-
ta se considera convencionalmente como producida por un capital —real
o imaginario— invertido a la tasa media de inierés.® La renta de la te-
ma es una “categoria” econdmica real, que procede de la plusvalia pro-
ducida por todos los trabajadores de la tierra, Pero el “valor de la tierra”
¢s una expresion desprovista en st misma de sentido. La tierra no tiene mas
valor que el aire, Ja Juz o el viento que pone en movimiento un barco de
vela, La tierra es un “factor de produccién” suministrado por la natura-
leza, no una mercancia producida por el trabajo humano,** Alli donde
no se¢ ha impuesto el monopolio de la propiedad privada del suelo, la tie-
rra no tienen ni un “valor” ni un precio. Todavia en el siglo xx, los co-
lonos blancos en Rhodesia recibieron terrenos jal precio simbdlico de un
penique por acre!

La terra sblo adquiere un precio cuando la apropiacién privada del
suelo la transforma en propiedad monopolizada. Este precio no es més que
la renta del suelo capitalizada a la tasa media de interés: “El precio de
la tierra estd determinado por el precio de los productos [del suelo] y no
a la inversa.”* Adquirir, comprar un terreno, no es comprar un “valor”,
sino un titulo de renta, calenldndose las rentas futuras sobre la base de las
rentas presentes:

“Quien compra la tierra compra en realidad el derecho de recibir una
serie de rentas anuales, y la base mds tangible para juzgar lo que esas ren-
tan anuales serin en el porvenir la constituye lo que han sido en el pasado
inmediato, Se han realizado estudios que demuestran que la renta reci-
bida de un terreno durante los 7-10 afios precedentes a la venta representa
el criterio mds eficaz del precio que el comprador esté dispuesto a_pagar.” ¥

Este origen del precio de la tierra se confirma por la evolucién de este
precio desde finales del siglo xvi. En efecto, el precio de la tietra no
oscila alrededor de un “valor real”, sino que sigue las oscilaciones, a me-
nudo bruscas y violentas, de la coyuntura agricola.

El incremento de la poblacién, la labranza de tierras menos fértiles que
exigen importantes inversiones de capitales para ser cultivadas, provoca-
ron en la segunda mitad del siglo xvir una importante alza de los precios
agricolas, seguida inmediatamente de una alza andloga de las rentas, De
1750 a 1800, el precio del trigo aumentd aproximadamente en un 60% en
Inglaterra, en un 63% en Francia, del 60% en Italia del Norte y 40% en

# Ver capitulo vi.

*# Esto no se aplica a las tierras que, como los polders de Flandes y de Holanda,
han side literalmente *‘producidas” por el trabajo humanc que las ha arrancade
al agua.
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Alemania, Duranie el mismo perfodo, d’Avenel calcula que-Ja renta media
por hectdrea se elevé en Francia en un 50%. En Inglaterra y Alemania, se
observa un alza todavia mayor {debido a un gran descenso de Ia tasa de
interés).*® Fl alza que experimentaron los precios agricolas en el continente
entre 1820 y 1870 vino acompaiiada asimismo de una gran alza de la
renta. : S '

Desde hace un siglo, el valor medio de todos los terrenos agiicolas en
los E.U.A. sigue el movimiento de los precios agricolas: de 1860 a 1890,
alza de.16.32 dolares por acre a 23.31 délares; de 1890 a 1900, baja a
19.81 déblares; de 1910 a 1920 (auge de guerra) alza de 39.60 délares
a 69.38 délares; de 1920 a 1935, cafda (la gran crisis) a 31.16 ddlares,
atc.3? . . . . .

Para que pueda manifestarse la renta diferencial de la tierra, es nece-
sario que el precio de venta de los productos agricolas asegure la ganancia
media incluso a Jos capitales invertidos en los terrenos merios rentables.
Para que pueda aparecer la renta absoluta de la tierra, es necesario que
el mismo precio de venta asegure la venta del trigo producido en las- peo-
res condiciones de productividad, no a su precio de produccién, sino a
su valor, Cuando los precios de Jos productos agricolas caen, esas condi-
ciones, o una de ellas, pueden eliminarse temporal o definitivamente, En
este momento, en ciertos terrenos, la renta desaparece. Estos dejan de cul-
tivarse si no son explotados directamente por sus propietarios. Si lo son, los
propietarios deben conformarse con una renta inferior a la ganancia media,
e incluso simplemente igual a un salario. ' '

Este fenémeno, que se habia producido ya durante todas las crisis agri-
colas precapitalistas, se manifestd vigorosamente en el Gltimo -cuarto
del siglo xix. Durante esta época,.en los paises de ultramar, con ayuda de
medios mecénicos, comienzan a cultivarse vastas extensiones de praderas
y pampas, lo que reduce en un 50% el precio de costo.*® Al mismo tlem-
po, la mejora de las condiciones de transporte permite el descenso del flete,

que para el trigo enviado de Nueva York a Liverpool pasa de 0.60 ¥ oro

por celemin en 1860 a 0.25 F oro'en 1866y 0.05 F oro en 1910 Estos
dos movimientos conjuntos llevan a Furopa masas de productos agricolas

" de ultramar a menudo no gravados con la renta de la tierra, causando un
derrumbe de Jos precios agricolas. :

Este derrumbe provoca a la vez n descenso del precio de la tierra y
el abandono de todo cultivo sobre los terreénos menos rentables, De 1875
a 1900, el “valor” de Ia propiedad rural disminity$ en Francia aproxima-
damente en un 35%.** De mediados del siglo xix a mediados del siglo
xx, la superficie de las tierras cultivadas ha descendido de 25 millones de
hectareas a 18 millones.** Clapham observa que después de la caida de los
precios agricolas a finales del siglo xix “ciertos terrenos volvieron a caer en

# Sohre estas crisis agricolas precapitalistas, ver capitulo xu
g P I 3
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la categoria de praderas de tercer orden, especialmente en el condado de
Fssex,” #

Cierto que los agricultores europeos se esforzaron en vencer esta corrien-
te, mediante diversas reacciones. En algunos pafses como Francia, Italia
y Alemania se intenta mantener artificialmente precios agricolas elevados,
con ayudas de tarifas aduaneras protectoras. Estas tarifas aseguran la dife-
rencia entre el precic medio en el mercado mundial y el precio sobre las
tierras “nacionales” menos rentables —jes decir, precisamente la renta di-
ferencial de los propietarios mas favorecidos!* En otros paises como
Dinamarca, Holanda, Bélgica, etc,, se intenta consolidar Ja renta de la
tierra y el precio de ésta por medio de una inversién considerable de ca-
pitales, la utilizacién de abonos ~por afio y por hectérea, en 1938 se em-
plearon en Bélgica 30 kilos de azoatos (49 en 1956), frente a 6.7 kilos
{9.7 én 1956) en Francia, y 35 kilos de fosfatos (51 en 1956) Irente a
13 kilos {18 en 1956) respectivamente en uno y otro pais; 46 kilos de
potasa en Holanda (68 en 1956; 76 kilos este mismo afio en Bélgica) fren-
te a 8.7 kilos en Francia {14.5 kilos en 1956)-- y sobre todo por la
transformacién de campos cultivados en praderas, cuyos productos de ori-
gen animal (carne, mantequilla, leche, etc.) originan una renta mds esta-
ble, ya que una importante parte de la poblacién de las grandes ci.udad?s
prefiere consumir productos animales frescos, incluso a un precio mas
elevado®™ L

En la década de 1920, este nuevo equilibrio de la agricultura europea
se vio quebrado por una violenta sacudida: la crisis mundial de la agri-
cultura, que se prolongd hasta la segunda Guerra Mundial, para reapare-
cer a partir de 1949. El auge de la agriculiura en los paises de ultramar
crea un “excedente” permanente de productos agricolas, a pesar del estado
de subalimentacién crénica de centenares de millones de seres humanos en
China, la India, €l resto de Asia y la mayor parte de Africa y América
Latina.®® o _

Resulta, pues, que en el marco def modo de produccién capitalista la
estabilidad relativa (inelasticidad) de los productos agricolas (que ha ve-
nido siendo durante mucho tiempo la fuente de la sobreganancia agricola),
dado un determinado grado de industrializacién,** puede convertirse en
fuente de crisis permanente a partir del momento en que la agricultura

# En Francia, “el precio de compra del trigo se calcula sobre el precio de costo
de las mis arcaicas explotaciones de las regiones de Atitge y Rouergue... jL.os
grandes agricultores capitalistas de la cuenca parisina, cuyos precios de costo reales
son inferiores en cerca de un 60% a los de los pequefios campesinos, se embolsan
la diferencial®® : '

*% Rsta estabilidad es, por lo demds, muy relativa. Para los Fstados Unidos, Renne
declara lo siguiente: “Si todos los consumidores de los Estados Unidos dehieran tener
una alimentacién adecuada, seglin las normas de los expertos, el consumo de vers
duras deberia sin duda incrementarse en un 50% y el de los productos lecheros
en un 15-25%, como minime.A? Las estadfsticas demuestran, por otra parte, que en
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experimenta, con retraso, trastornos de productividad comparables ‘a los de
la industria.®# De 1930 a 1950, el incremento de la productividad en-la
agricultura de los Estados Unidos ha sido casi igual al de la industria.
Y lo mismo ocurrié en Gran Bretafia.** A su vez los Estados Unidos
experimentaron también un descenso en la superficie sembrada de trigo,
la transformacién de campos cultivados en praderas, e incluso en ocasio-
nes la desaparicién de toda utilizacion agricola en las tierras menos fértiles,

Y asl, de 1919 a 1929, en el sur y el este de los Estados Unidos, donde
a pesar de la mecanizacién el precio de costo de un celemin de trigo no
desciende por debajo de un délar, se abandona el cultivo en un 20%
de las tierras, en tanto que este precio desciende a 60 centavos en las
llanuras de Nebraska, Montana, Kansas, etc.”® En cuanto a los viejos pai-
ses de Europa, la renta podia desaparecer.o hacerse insignificante en una
importante parte. de las tierras menos fértiles, como ocurtié en Francia
en visperas de la segunda Guerra Mundial 5" Recientemente, el barén Snoy,
secretario general del ministerio de Asuntos Econdmicos de Bélgica, ha afir-
mado que el abandono en Europa occidental de la politica agricola
proteccionista perrmtiria la replantacién forestal de amplias tierras aban-
donadas por la agricultura,

1939 los obreros industriales consumiieron por cabeza, en Inglaterra y Alemania, Ia
mitad de la cantidad de leche consumida en Suecia, y Suiza; 1/3 de la cantidad
de mantequilla consurnida en el Canad, Alemanta y Holanda, y la mitad de la can-
tidad de azficar y carne consumida en Australia, etc.”.b®

# He aqui un revelador resumen de los progresos de la productividad de! traba-
jo agricola; &2 ,

Para que una hectdrea de trigo fuera segada y engavillada en una hora, en
Francia, se necesitaba: '

Hacia 1750, con hoz .............. . de 40 a 50 hombres { productividad
Hacia 1830, con guadafia ........... de 25 a 30 hombres! aumenta en un
Hacia 1870, con segadora ........... de 8 a 10 hombres 500%
Hacia 1905, con cosechadora atadora. . de 1 a 2 hombres
En 1950, con cosechadora trilladora { productividad
IENOS 4 yrrvnvrvvrnss P [ | hombre | aumenta en mds
La cosecha es al mismo tiempo trillada, del 1,000%

Durante el perfodo 1930-1933, la productividad agricola aumentd en los Estados
Unidos en mds de un 100%. Para el cultivo de los cereales, jen 30 afios esta misma
productividad ha triplicadolss '

** En Gran Bretafia, desde 1950, el 40% de las granjas de 5 a 10 hectareas,
el 60% de las granjas de 10 a 2 hectireas, y pricticamente todas las granjas
mayores poseen por lo menos un tractor, En Suecia, de 1944 a 1952, el niimero de
tractores por cada clen granjas pasé de 104 a 28, En Alemania occidental, de mayo
de 1949 a abril de 1952, este mismo nimero pasé de 8.9 a 23,7. De 1949 a 1951
doblé en Dinamarca, y de 1940 a 1952 en Austria y en Bélgica, Para catorce paises
de Europa occidental (incluyendo a Gran Bretafia} existian en 1951 alrededor de
1 millén de tractores, y su niimero se incrementa al ritmo del 15% al afio5* Es

caracterfstico para los paises de dgricultura més mecanizada (Gran Bretafia, Alema-

nia occidental v Suecia) que el incremento del nimero de los tractores se refiere
cada vez mis a las emipresas medias y pequefias, ya que las grandes granjas han sido
previamente mecanizadas en cerca de un 100%.55 :
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Propiedad del suelo y modo de produccién capitalisia

La propiedad privada del suelo, lejos de ser una condicién para la pe-
netracién del modo de produccién capitalista en la agricultura, entorpece
y retrass su extensién. La apropiacién privada del conjunto de las tierras
cultivables, que impide el libre establecimiento de nuevos campesinos, es,
sin embargo, una condicién ahsolutamente indispensable para el impulso
del capitalismo industrial. Mientras existan amplias extensiones de tierras
disponibles, la mano de obra urhana puede escapar del presidio de la f4-
brica, falta précticamente el ejército industrial de reserva y los salarios
pueden elevarse a consecuencia de Ia competencia entre ¢l empleo indus-
trial y el empleo agricola. Los elevados salarios que conocieron los Estados
Unidos antes de la desaparicién de la “frontera” occidental, y que esta-
blecieron definitivamente una escala de salarios superiores a los de Furopa,
se explican en gran parte por ese factor.

Desde mediados del siglo xvi, clertos politicos americanos reconocen
francamente este hecho y piden, como lo hizo Benjamin Pale, de Connec-
ticut, que se detenga la emigracién hacia el Oeste, ¥ Samuel Blodget, uno
de los primeros economistas americanos, observa en 1806 que un precio
harato de la fierra encarece la mano de obra. “Ningfin hombre libre tra-
bajard para otro, si puede comprar buena tierra a un precio tan bajo que
le permita obtener una subsistencia confortable con sélo 2 dias de trabajo
por semana.”

Fuera de los limites de Europa occidental, todo ¢l progreso del modo de
produccion capitalista ha venido acompafiado de la apropiacién privada,
mediante la violencia legal o ilegal, de las tierras virgenes (en los pafses
donde subsisten reservas de tierra). Por lo demés, en Europa occidenta] la
apropiacién privada de los terrenos comunales constituye un fenémeno
andlogo, La nocién de la propiedad privada del suelo se ha convertido en
una nocién tan fundamental para la sociedad burguesa que la justicia
llega incluso a reconocer como transferencia de propiedad la donacién a
Dios de un bosque de 600 acres del Estado de Pensilvania, “expropiando”
a continuacién a este nuevo “propietario” por falta de pago de impucs.
tos, .. '

A finales del siglo xvm, la compaifita de las Indias transforma a los
zamindari o vecaudadores de impuestos del imperio mogblico en propieta-
rios de provincias enteras.®® De 1875 a 1900 se vendieron en Argentina
30 millones de hectéreas de tierras por swnas minimas; y aunque la mayor
parte han permanecido en barbecho hasta hoy, el conjunto del dominio
publico se encuentra enajenado. En Canadd, casi un tercio del dominio pi
blico estd en manos de las compaiiias de ferrocarriles.® En los E.JUA,,
aunque bajo el Homestead Act y otras leyes del mismo género fueron dis-
tribuidos 96 millones de acres (una fraccién no despreciable de estos te-
rrenos fue a parar a las sociedades capitalistas, pues los candidatos y
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arrendatarios sélo eran hombres de paja), 183 millones de acres se cedie-
ron a las compafifas de ferrocarriles.® L

En Africa del Norte, la colonizacién francesa provocd la enajenacion
masiva ‘de las tierras indigenas: 3 millones de hectdreas apropiadas en
Argelia por los colonos franceses en virtud de leyes especificas;® 1.4 mi-
lén de hectireas en Tiinez, es decir, la mitad de todas las tierras laborables
de este pais;** un millén de hectdreas apropiadas en Marruecos por 4,700
colonos europeos, en tanto que § millones de marroquies tenfan que sub-
sistir con 3.8 millones de hectdreas de tierras menos férfiles.*

En cuanto a Africa oriental, los colonos se han apropiado de 50 millones
de acres en Rodesia del Sur, sobre los que viven 100,000 blancos, mien-
tras que 1.6 millones de africanos sélo tienen 29 millones de acres para
subsistir. En Kenya los colonos se apropiaron de 12,750 Km? que estAn a
disposicién de 29,000 europeos, jmientras que 3 millones de africanos dis-
ponen en total de 43,500 millas cuadradas! '

Gracias a este sistema, las cinicamente llamadas por los blancos “reser-
vas indigenas”, suministran una abundante mano de obra a los colonos y
a las compafifas mineras e industriales europeas a la vez Brutalmente se-
parados de la tierra, es decir, de sus habituales medios de existencia, los
desgraciados africanos se han visto sometidos a miltiples formas de servi-
dumbre, de trabajo forzado abierto o larvado,* siendo obligados a su-
ministrar una renta agricola en forma de prestacién personal.*” Semejante
método ha alcanzado un supremo refinamiento en Africa del Sur, donde
2 millones de blancos se han apropiado del 88% de las tierras, dejando
s6lo un 12%, en su mayor parte inutilizable, para la subsistencia de 8 mi-
llones de africanos, encerrados en “reservas” y ferozmente explotados: calcu-
lando muy generosamente el valor de las raquiticas raciones de alimento
que reciben, el salario anual total de los 400,000 africanos que trabajan
en las minas de oro de Sudifrica-se eleva a 30 millones de libras esterli-
nas, en tanto que las ganancias anuales de las sociedades mineras de oro
se elevan a 50 millones de libras esterlinas,®

Haciendo el balance de las leyes agrarias introducidas por la Gran Bre-
tafia en la isla de Ceilin, una comisién oficial del gobierno cingalés ha
comprobado que €stas han servido para expropiar a los pueblos de sus
bosques y praderas comunales, asi como de una parte de las tierras utiki-
zadas para los cultives secundarios, exclusivamente en provecho de capi-
talistas llegados primero directamente de Europa, y después de las provin-
cias maritimas de la isla.®

Relaciones de produccidn y relaciones de propiedad en el campo -

Las relaciones particulares que en la época capitalista, y por la creacién
del ejéreito industrial de reserva y el papel econémico de la renta de la

* Ver los capitulos relativos a las eolonias belgas, britdnicas, francesas y portu-

guesas en la publicacién de la Oficina Internacional del Trabajo de las Naciones.

Unidas: “Report of the ad hos committee on Forced Labour” .58
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tierra, ligan a la agricultura con la industria, provocan formas de desarro-
llo particulares de la propia industria, La introduccién de la esclavitud
en las colomas americanas del siglo xiv al xx, la introduccidn del traba-
jo forzado en las colonias de Africa y Oceanfa a finales del siglo xix y en
el siglo xx* representan en las condiciones particulares de los pafses en cues-
tion una condicién necesaria para la creaclén en ellos de relaciones de
propiedad capitalistas. Mas esto no ha impedido que durante mucho tiempo
obstaculizaran Ja penetracién de relaciones de produccién capitalista en ¢l
campo, :

A finales del siglo xix y en la primera parte del siglo xx, aparece en
Europa Oriental, en el medio y lejano Oriente, un fenémeno anilogo y
todavia méas importante. La penetracién en estos paises de productos ca-
pitalistas, su inclusién en el mercado mundial, acarred la destruccién del
equilibrio secular de la economia aldeana, basado en la combinacién del ar-
tesanado y la agricultura.”™ Al no poder alimentar ja tierra al conjunto
de la poblacién no urbana, y al no presentarse ningin importante incre-
mento del empleo en las cludades, hace su aparicién una sobrepoblacién
¢ronica de la aldea, que no es mas que una forma larvada de desempleo
crénico, **

Esta sobrepoblacién provoca entre los campesinos una feroz competencia
por el alquiler de pequefias parcelas de terreno no como instrumentos de
apropiacion y de ganancia media, sino como simple base de subsistencia,
A Tos terratenientes les interesa mds alquilar sus tierras en pequefias par-
celas que explotarlas en régimen de gran empresa capitalista. Las rela-
ciones de propiedad burguesa resultan un obstdculo para la introduccidn
del modo de produccién capitalisia en. la agricultura. L.a extrema parce-
lacion de las empresas que se deriva de ello es particularmente caracte-
ristica en la India, donde la superficie media de una granja es de 4.5
acres, mientras que en el estado muy poblado de Bengala Occidental un
tercio de las granjas tiene menos de 2 acres. El mismo fendémeno conduce
a un alza formidable de la renta de la tierra y a una sobrecapitalizasion
de las tierras,™ Los campesinos, empobrecidos, pierden a la larga su pe-
quefia propiedad y acaban transformindose en proletarios mds o menos
velados. ' ‘ :

Los pequefios granjeros, aferrindose -desespéradamente a su parcela de
tierra, pagan una renfq usuraria que expresa su-sobreexplotacion, siendo su
ingreso muchas veces inferior al de un obrero agricola, Cuando no poseen
un minimo ‘de capital y se ven obligados a explotar la tierra alquilada en
forma de aparceria®** (reparto de la cosecha en especic), se transforman

* De 1860 a 1900, la industria azucarera de Queensland se basd exclusivamente
en el trabajo casi servil de los canacas,

*t Ver capitulo xin “Fl imperialismo”, parrafo La estructura econdmica de los
paises subdesarroliados. - . '

##% La aparceria es una forma de transicién entre la renta precapitalisia y la
renta capitalista.
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en verdaderos proletarios que trabajan por un salario miserable:

“En 4rabe, aparcero se dice mraba, es decir, que participa en uncuarto.
Tal es, en efecto, el estatuto mds corriedte, En las aldeas con cereales,
el propietario suministra al fellah 1a casa, el terreno, las simientes y el
ganado vivo y muerto, Este dltimo es, por lo demds, bastante- somero, dos
bueyes —a veces solamente dos vacas—y el arado del pais. El aparcero
no aporta nada, excepto su trabajo y, naturalmente, el de toda su fami-
Ka. Al no tener nada que le pericnezca en propiedad excepto su mujer y
sus hijos [traduccién fiteral de “proletario”. ..} depende totalmente del pro-
pietario que puede tericamente expulsarlo al fin decada afio agricola.
Como precio de su afio de trabajo, ‘cobra la cuarta parte de las cose-
chas.,.” %2 - :

El ejemplo de Corea en la preguerra ‘muestra hasta qué formas extre-
mas ha podido llegar esta renta usuraria. H. K. Lee observa que, en
casos extremos, en 1936 la renta alcanzé alli ef 90% de la cosecha™ |

Y como los aparceros, empujados hasta un extiemo tal de miseria, aca-
ban invariablemente por endeudarse, ya ‘que el usurero suele ser también
el propietario (o el gran arrendatario intermediario), se pasa fcilmente
del estado de proletario al de siervo:

“Bajo la ley que gobierna los derechos y deberes de los cultivadores,
promulgada en 1933, los propietarios [en Irak] tienen el poder de mantener
al fellah encadenado a la tierra durante todo el tiempo.en que éste per-
manezca en deuda con ellos”’ ™ -

Por lo demds, Alfred Bonné ha demostrado que este sistema, como el
sistema anilogo introducido en Furopa oriental durante el siglo xvi, re-
presenta la reaccién del propietario ante la peligrosa penuria de mano de
obra que aparece en sus grandes dominios.™ 5 C

Concentracidn y centralizacion de capitales en la agricultura

Dado que en la agricultura, contrariamente a lo-que ocurre en la indus-
tria, no coinciden necesariamente las relaciones de propiedad burguesas y
las relaciones de produccién capitalista,® el problema de la concentracion
de capitales se presenta bajo un aspecto particular. La ley de la concen-
tracién del capital es una ley que se deriva del modo de produccién capi-

# Por esta misma razén, la agrcultura contemporinea conserva én algin modo
todas las formas posibles de las sociedades precapitalistas. Asf, existen, regiones en
Africa del Sur, sobre todo en ¢l Transvaal y Natal, donde los aparceros negros deben
pagar ¢l arriendo en forma de 90 a 180 jornadas de “prestacién personal” (trabajo
no pagadoe) en la granja del propietario blanco, Estas formas de explotacién me-
dieval se encuentran en numerosos paises de América Latima: - - - X

“Rsta forma de arfendo se encuentra frecuentemente en Bolivia, Chile, Colombia,
Ecuador, Pert y Venezuela, entre los obreros agricolas de las plantaciones, a quienes
el propietario de Ja plantacién da un pequefio terreno; en: compensacifn, deben
trabajar sin remuneracién clerto nfimero de dfas por semana”.’® - -
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taliste; en ningin modo una ley universal fundada en la simple existencia
de la propiedad privada del suelo.

Ir a buscar la concentracién agricola alli donde el modo de produccién
capitalista comienza solamente a penetrar en la agricultura, donde nos en-
contramos todavia frente a viejos dominios semifeudales en descomposicidn,
seria tan absurdo como examinar la industria de finales del siglo xvrmr desde
el punto de vista de la concentracion de capitales. El problema de la concen-
tracin s6lo puede plantearse cuande el conjunto de la agricultura ha sido
sometido o las giandes transformaciones técnicas inherentes al modo de
produccién capitalista. No entran, pues, en esta categoria los fendmenos
de extraordinaria concentracién que surgieron antes de la Segunda Guerra
mundial en la propiedad agraria de Buropa oriental, en Espafia o en la
mayor parte de los paises de América Latina, ya que aqui o se trata de
residuos de propiedades precapitalistas, o de inversiones de capitales en au-
sencia de mercados industriales (en Chile, por ejemplo, en 1952, 2,300
propietarios posefan el 31% de la tierra arable y el 60% de toda la tierra
del pafs, en tanto que 150,000 -pequefias empresas no tenfan méis que el
16.5% de la tierra arable y el 6% de la ticrra total).”

Una vez dado el modo de produccién capitalista en la agricultura, dos
fendmenos retrasan en ésta las manifestaciones de la concentracién y cen-
tralizacién de capitales, Sabemos ya que la renta de la tierra nace de la
determinacién del precio de produccién de los productos agricolas, por
parte de la empresa menos rentable. Pero la concentracion de capital se
realiza precisamente a través de la desaparicion de las empresas menos
rentables. En tanto que tales empresas, a pesar de su retraso téenico, po-
sean un mercado asegurado, no puede manifestarse en la agricultura la
centralizacién de capitales, La concentracién se manifestard, sin embargo,
por la enorme distancia entre el precio de las tierras menos rentables y
¢l precio de las tierras més rentables, es decir, por la capitalizacién de una
enorme renta diferencial, '

Asimismo, los terrenos que se encuentran por debajo del limite de ren-
tabilidad pueden, sin embargo, explotarse, no para producir el beneficio
medio, sino para suministrar una simple base de subsistencia al pequefio
arrendatario que sacrifica su nivel de vida a fin de aferrarse a “su” gran-
ja™*, Trabajando.con poco o ningln capital, abandonando renta y ga-
nancia, permanece igualmente a merced de las malas cosechas y de los
incidentes de la coyuntura. Asf se explica la elevada mortalidad de esa
pequefias empresas agricolas. Durante 1935 el 25% de todos los jefes-de
empresas agricolas de los EJU.A. s6lo ocupaba su granja desde hacia un

* Asi, en Bélgica se ha calculado que el ingreso horario de los pequefios agricul-
tores solo alcanza los 14.5 francos en las granjas de 5 hectdreas, mientras que en la
industria el salario horario minimo es de 25 francos. En Alemania occidental, diver-
sas encuestas dan como resultado que en las pequefias granjas el ingreso anual por
trabajador puede descender a 150 DM por mes, muy por debajo de los salarios
més inferiores en la industria,™® . ‘
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aiio o menos; el 47% de los granjeros y el 37% de los aparceros la ocu-
paban de;de hacta menos de dos afios.® Se calcala que, durante ¢l decenio
.?:Semcommnza en 1950, cada afio desaparecian 100,000 granjas familia-

Guando ese mercado asegurado desaparece, pricticamente desde el lti-
mo cuarto del siglo xix, la- pequefia empresa puede buscar una competen-
cra con la gran empresa pasando al cultivo intensivo,*- qué- permite un
rendimiento superior al del cultivo extensivo en los- grandes dominios.

Por eso, aunque el volumen de capital invertido por hectérea haya aumen-
tado enormeimenite®* —forma indirecta de la concentracién de capitales—,
las empresas agricolas intensivas no han podido crecer en extensién, y no
hia habido fenémenos aparentes de centralizacién, : :

: Alli donde no se han dado esos dos elementos restrictivos, y donde la
agricultura capitalista propiamente dicha ha podido desarrollaise en estado
puro, la tendencia a la concentracién y centralizacién del capital se ha
manifestado, sin embargo, claramente, Este es en particular el caso de los
Estados Unidos y en menor medida, el de Alemania. '

CONCENTRACION AGRICOLA EN 103 ESTADOS UNIDOS 5

Tipo de granja - 1920 1925 1930 1935 1940 1945 1954

I Inferiores a 50 acres: . > )
% del nimero total ... 357.37.9 365.395 375 384 355
% de superficie total .. 6 61 57 56 47 41 929
II. Entre 50 y 500 acres:
% del nimero total ... 61,0 588 587 567 582 568 57.8
% de superficie total .. 60.4 59.0 553 542 504 452 39.8
ITI.  Entre 500 y 1,000 acres: '
% del nimero total ... 23 23 25 25 27 30 40
% de superficie total .. 106 105 11.0 108 106 104 114
IV. Superiores a 1,000 acres: - _ :
% del nimero total ... 1 1 13 13 16 19 27
% de superficie total .. 231 243 280 294 343 403 45.9

En otros términos: las granjas’ mayores (categorfas III y IV) que en

1920 sélo ocupaban un tercio del dominio agricola americano {33.7%),

* La diferencia entre cultivo extensivo y cultivo intensivo s¢ refiere al rendi-
miento por unidad de superficie. En 1935-39, Dinamarca, Holanda y Bélgica pro-
ducian respectivamente 45, 45 y 40 quintales de trigo por hectérea, frente a 10 en
los Estados Unidos y 12 en Canadd, Argentina y la URSS52 El cultivo intensivo
es ¢l producto ya sea de una inversién superior de capitales por hectérea, como en los
paises arriba mencionades, ¢ de un enorme gasto suplementario-de trabajo muy espe-
cializado, como en el caso del Japén, China, Tailandia, eté, - B

#* En 1940, se calculé en los Estados Unidos:la inversién necesaria para una
granja rentable en’ 29,000 délares para el cultivo del mafz, 25,000 délares para Ia
crianza de corderos, y 17,000 délares para el cultivo del trigo. En 1958, ‘esas cifras
se clevan respectivamente a 97,000 délares, 84,000 délares y 81,000 délaress3
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en 1954 ocupaban ya mds de le mitad (57.3%). Este incremento es, por
otra parte, exclusivo de las granjas més grandes, las que rebasan los 1000
acres.

En Italia, donde la penetracion del capitalismo en el campo se prosigue
desde hace més de un siglo a un ritmo acelerado, aunque falten las esta-
disticas comparativas, el resultado es muy elocuente, He aqui el reparto
de la propiedad y de los ingresos agrarios de los particulares en 1948, se-
gin las publicaciones del INEA (Instituto nacional de economia agra-
ria}: '

Tipo de propiedad - . % del nitmero % de la superficie

total total
Hasta 0.5 hectarea .......... 53.9 4.1
De 0.5 a 2 hectareas ........ ' 294 13.3
.De 2 a 5 hectdreas .......... 10.1 156
De 5 a 25 hectéreas ......... 5.5 - 24.2
De 25 a 50 hectareas ........ 06 : 97

Mis de 50 hectireas ........ 0.5 Bl

Es decir, jqué el 0.59 de grandes propietatios posee més tierras que el
95% de los pequefios propictarios! 502 grandes propietarios de mds de
1,000 hectireas cada uno poscen més tierras que 3,135,851 pequefios pro-
pietarios, cuyo haber individual no rebasa media hectarea,

Clase dé renta sujeta a % del nitmero de % de la renta
gravamen contribuyentes -global sujeta a
gravamen
Hasta 100 liras ................ 491 2.2
De 100 a 400 liras ............. 27.8 8.5
De 400 a 1,000 liras ............ 125 11.3
De 1,000 a 5000 liras .......... 8.5 251
De 5,000 a 10,000 liras ......... ' Ll 11.0.
Mias de 10,000 liras ............ 1.0 419

Nos encontramos aqui con una estructura de rentas muy parecida.a la
de las propiedades, {El 1% de los contribuyentes agrarios recibe un in-
greso total equivalente al doble del percibido por el 90% de los propie-
tarios! 3,531 grandes propietarios que declaran més de 100,000 liras de
ingreso sujeto a impuesto, reciben la misma parte del ingreso total decla-
rado -que 7,030,397 pequefios propietarios, a razén de menos de 400 liras
cada uno.®

- % En México, 30 afios después de la reforma agraria de 1910, que hizo distribuir
una parte de los antiguos dominios semifeudales a los campesinos sin tierra, a fin
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La miserable suerte del obrero agricola

La miseria de esos obreros y su remuneracién muy inferior 2 la de los
obreros de la industria y del comercio se explican fundamentalmente por
la presibn comstante que ejercen sobre sus salarios millares de pequefios
campesinos aferrados a su parcela de tierra, a la que sacrifican implaca-
blemente su propio nivel de vida y el de su familia. La vida en el campo,
la ausencia de las nuevas necesidades que crea la ciudad, el pago del sa-
lario en parte —o incluso entero— -en especie, son otros tantos factores que
bajan todavia més el salario del obrero agricola. Este sucle ser un obrero
de temporada, cuando no es migratorio; si tiene otro empleo durante la
estacién mala, puede apenas alcanzar el minimo vital, Si este empleo falta
~sobre todo en los paises subdesarrollados— llega hasta el dltimo grado
de la miseria humana.

Sin embargo, a la larga, la evolucién de la suerte del obrero del campo
depende no tanto de las condiciones particulares de la agricultura como
del ritmo de expansién general de la ndusiria. Cuando este ritmo es tal
que acaba por reducir el ejército industrial de reserva, el éxodo rural se
acentuard cada vez mas y aparecerd en el campo una penuria general
de mano de obra, que provocard un alza de los salarios agricolas, sin
que éstos lleguen a alcanzar, sin embargo, ¢l mismo nivel que en la in-
dustria. -

Cuando, por el contrario, la tendencia a largo plazo-es incrementar el
ejército industrial de reserva, los obreros agricolas, entablando una feroz
competencia para encontrar trabajo durante algunos meses al aflo, se con-
tentan con el salario méas bajo posible, muchas veces con la simple pitanza.
Sus filas se ven nutridas, ademas, por la masa de pequefios propietarios y
granjeros, cuyos ingresos de “empresa” no les permiten vivir. En estas
condiciones, no puede hablarse de un alza secular del salario agricola:

“Cuando hay excedente de mano de obra agricola y, por consiguiente,
desempleo y subempleo, cada obrero se preocupa probablemente més por
encontrar trabajo que por obtener un salario elevado. . .”, escribe el infor-
me oficial de la ONU “Progreso de la Reforma Agraria”% Bs preciso
afiadir que en diversos paises, los grandes granjeros se esfuerzan en crear
- artificialmente esta abundancia de mano de obra agricola, organizando en
gran escala la inmigracién de obreros de temporada, Esto fue notorio
en Alemania antes de la Segunda Guerra mundial (obreros polacos). Y
continfia siendo notorio todavia hoy en los E.U.A., donde cerca de medio
millén de braceros (obreros de temporada mexicanos reclutados muchas
veces en forma més o menos forzosa}, trabajan por salarios tan bajos como
16 0 25 cents por hora, provoca una caida de los salarios de los obreros

de que fueran cultivados en forma de comunidades agrarias o ejidos, el 63.87% de
los campesinos estaba de nuevo reducido a la suerte de obreros agricolas sin tierra,
el 26.42% vivia en los ejidos y el 4.25%, los propietarios, acapara las mejores tierras
v los més ricos cultives. Desde 1946, este movimiento se acentda todavia mas?®
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agricolas, que son en general inferiores gn mds de un 50% a los salarios

medios en los empleos no agricolas.%
De las teorlas de Malthus al maltusianismo agricole

En 1798 el pastor anglicane Robert Malthus publicd un panfleto ané-
nimo titulado Essay on the Pripciple of Population, en el que alarmaba
2 la humanidad esbozando una muy sombria perspectiva: al observar que

" el aumento de la poblacidn se realizaba en progresibn geométrica (2, 4,

8, 16, 32, 64, etc.), en tanto que, seghn él, la produccién agricola solo
podia aumentar en progresion antmética (2, 4, 6, 8, 10, 12, etc.), concluia
afirmando que la humanidad estaba amenazada de sobrepeblacién si no
conseguta limitar su propia procreacién. Habia, pues, que saludar jubilo-
samente los esfuerzos de los industriales por rebajar al minimo los salarios
de los obreros, lo que crearia un limite natural a la procreacion de éstos.
Pero como entonces podia presentarse el riesgo de sobreproduccion de mer-
cancias, se necesitaba incrementar la parte del producto nacional que ser-
via para el consumo improductivo de los terratenientes, es decir, la renta
de la tierra. Malthus se presenta, por tanto, como el abogado de los terra-
tenientes, frente a la agitacién para la supresion de la renta de la tierra,

La experiencia del siglo xix ha probado que Malthus se equivocd doble-
mente. Por una parte, el crecimiento de la poblacién desciende con los
progresos ulteriores de la téenica y de la cultura en los paises avanzados.®
Por otra, la revolucién mecinica se aduefia, aunque con retraso, de
la agricultura, y multiplica la produccién en una medida muy superior
a una “progresion aritmética”. Debido a esto, a partir del fltimo cuarto
del siglo xmx lo que parece amenazar a la sociedad no es ya la sobrepo-
blacién, sino la sobreproduccion de productos agricolas® En lugar de hi-
mitar la natalidad, se intent6 limitar por todos los wedios la produccién
agricola: asi aparece el maltusianismo agricola,

Sin embargo, en la misma época, hombres de ciencia serios, especial-
mente el alem4n Liebig, habfan llamado la atencién sobre un fenomeno
efectivamente inquietante: la erosién acelerada del suelo, el Raubbau, con-
secuencia de Jos rapaces métodos de explotacién capitalistas, orientados
hacia la realizacién de un méximo de ganancia en un minimo de tiempo,
Mientras que sociedades agricolas como China, Japén, el antiguo Egipto,
etc., habian conocido una prictica agricola racional que conserv e incluso
tncrementé la fertilidad del suelo durante varios milenios, el Raubbau
capitalista pudo, en ciertas partes del globo, agotar en medio siglo la capa
fértt] del suelo, el humus, y provocar asi una erosién en gran escala, con
todas' sus nefastas consecuencias.

# Defendiende una tesis audaz, Josué de Castro afirma que en nuestra époeca no
es la sobrepoblacidn la que produce el hambre, sino el hambre (més exactamente: la
subalimentacién crénica) lo que produce la sobrepoblacién. Se esfuerza en demos-
trar esta tesis estudiando la influencia de la subalimentacién (en proteinas animales)
sobre los cocficientes de fecundidad.ss
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Estas advertencias no se escucharon. La gran crisis agricola de finales
del siglo xix atrajo cada vez més la atencién sobre el problema de la super-
produccién. La crisis agricola que hizo estragos de 1925 a 1934 cred en
‘el mundo burgués una psicosis de sobreproduccién agricola permanente.
El maltusianismo agricola triunf6, Se distribuyeron enormes primas a_los
campesinos para que no trabajaran sus tierras y no cultivaran ciertas plan-
tas. En 1934 se sacrificaron en los Estados Unidos 8 millones de cabezas
de ganado. La superficie plantada de algoddn se redujo.en este pais a
cerca de la mitad (de 17.3 millones de hectireas por término medio en
1923-1929 a 9.8 millones de hectireas en 1938). En el perfodo de 1932
a 1936 se quemaron en Brasil 20 millones de sacos de café, es decir, juna
cantidad suficiente para proveer a las necesidades de todo el munde du-
rante 18 meses! Nadie se preocupaba entonces por la sobrepoblacién ame-
nazante del globo.

La Segunda Guerra mundial, el enorme retroceso de produccién agricola
que provocd en ciertos paises, los comienzos de la industrializacién en paises
atrasados, acompafiados de un gran aumento de la poblacion, el ascenso,
en {in, del movimiento revolucionario en el lejano Oriente, impulsado por
las oleadas de hambre que se abatieron sobre esta regién, dieron nna nueva
actualidad a las ideas de Malthus. Robert Wallace (1679-1771), un viejo
autor britAnico precursor del socialismo utépico, habfa defendido ya en

su obra Various Prospects la idea de que, aunque el socialismo era bueno .

en i, conduciria, sin embargo, a nna gran calamidad, a saber la sobre-
poblacién del globo y la amenaza de extincién de la humanidad. Profe-
tas de la desgracia aparecidos después de la Segunda Cuerra mundial han
querido indicar que era muclio més urgente combatir el crecimiento de
la. poblacién que aumentar el nivel de vida de las masas coloniales, con lo
que se correria el riesgo de provocar una mayor sobrepoblacién.

Tales son las conclusiones a que se llega, sobre todo, en dos obras im--

portantes, The Road to Survival, de William Vogt, y Our Plundered Planet,
de Fairfield Osbome. Ambas describen un mal real: los métodos irracio-
nales de agricultura, que resultan de la biisqueda desenfrenada de ganan-
cias, han expuesto a una gran parte de Asia, Africa y América a una erosién
acelerada del suelo. Y el resultado es una reaccién en cadena que limita
cada vez més la extensién de las tierras normalmente laborables. Para
detener ¢l mal, es preciso, ante todo, limitar esta erosién por una enérgica
intervencién de los poderes piiblicos. Fuera de esta primera conclusién que
&l mismo considera como timida, Osborne no entrevé ninguna solucién a

largo plazo, De hecho, afirma que tal solucién no existe. Vogt sugiere .

medidas enérgicas para limitar el aumento de la poblacién, y saluda jubi-
losamente las catéstrofes tales como guerras, epidemias, etc., porque actiian
radicalmente en este sentido,

Aun reconociendo la realidad del peligro indicado por Vogt y Osborne,
hay que decir, para empezar, que estd incorrectamente delimitado. En
efecto, varias de sus afirmaciones, como la de que es imposible reconsti-
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tuir la capa de humus que da al suelo su fertilidad, no corresponden a
la realidad. Por otra parte, es falso calcular las posibilidades de alimenta-
cién de la humanidad tomando como base la superficie terrestre actual-
mente cultivada, Las estadisticas de la ONU calculan en 440 millones de
bectireas las reservas de tierras explotables, lo que equivale al conjunto
de las tierras cultivadas de los Estados Unidos, la India, China, Francia
Australia y Canadd, es decir, una superficie capaz de alimentar a rnii
quinientos millones de hombres con un sistema racional de agricultura.®
Independientemente de estas reservas inmediatas, existe la posibilidad de
mejorar una enorme superficie de tierras consideradas por Vogt y Osborne
como definitivamente perdidas para la agricultura. :

En efecto, nuevos productos quimicos como el krilio** o los abonos de
amoniaco liquido, permiten aumentar considerablemente la fertilidad del
suelo. El paso a la agricultura intensiva en paises como los Estados Unidos,
Canadé, Australia y Argentina, y la mejora de la técnica agricola de los
paises atrasados podria ficilmente doblar el rendimiento por ha e incre-
mentar grandemente la produccién mundial de productos agricolas. Si se
utilizara en todo el mundo la ciencia agricola moderna se podrian pro-
ducir suficientes viveres para alimentar de 6 a 6,5 miles de millones de per-
sonas, sin agotar los recursos del planeta en tierra arable, afirma el profesor
Frith Baade. Y el mismo autor aumenta la cifta de la poblacién que el pla-
neta podria alimentar de 30 a 38 miles de millones de personas, si todos los
recursos fueran utilizados en la forma més racional posible, y especialmente
si en todas partes se alacnzaran los rendimientos més altos posibles.®*

Al margen de la agricultura propiamente dicha, las primeras experien-
cias de produccién alimenticia desligada del suelo han resultado ya satis-
factorias. En Jamaica funciona una fabrica que produce alimentos extraidos
de levaduras; los cultivos de algas ofrecen perspectivas de alimentacion
ilimitada; y ¢l cultivo sin tierra (hidroponia) permitiria una solucién pu-
ramente “industrial” del problema de la alimentacién.

Gierto que una lucha eficaz contra la erosién, que la organizacién ra-
cional de la agricultura, el paso al cultivo intensivo en los paises de ultra-
mar, €l desarrollo de la produccién alimenticia desligada del suelo “pro-

* “Seglin Kellogg (Food, Soil and People) puede suponerse que por 1o menos el
20% de las tierras tropicales incultas de América, Africa y las grandes islas como
Nueva Guinea, Madagascar y Borneo, son cultivables; afiadirfan unos 350 millones
de hectdreas a los 100-130 millones de hectireas (de reservas) de las zonas tem-
pladas. Esta superficie de 450 millones de hectéreas adicionales constituiria, en efecto
una inmensa reserva para incrementar la produccién alimenticia. Convertir este
potenm_al en realidad constituird una empresa compleja y dificil, que ocuparia a Ia
humanidad durante muchos afios. Exigirta una planificacién cuidadoess, y en parti-
cular un desarrollo simultineo de Jos medios de transporte y de las industrias se-
cundarias®, %

#% Bl krilio incrementa el crecimiento de las plantas e impide que el viento o el
agua se lleven la tierra, al aumentar su capacidad de retencién del agua y el aire.

Se supone que el krilio es de 100 a 1,000 veces més eficaz que el humus, &l abono
natural o artificial, ’
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vocarian ura revolucién social de una amplitud tal que toda la estructura
de la sociedad humana se desgarrarfa”.*

Pero cuando'la humanidad ‘estd colocada ante el dilema de perecer o
reorganizar la sociedad sobre una base racional, no se puede dudar de la
decisién que imponen la razén y los sentimientos. Tanto més cuanto que
en el momento mismo en que la erosién amenaza con destruir la base
material de ioda agricultura, y cuando centenares de millones de seres
humanos estin horrosamente subalimentados —en 1952 el consumo coti-
diano de calorfas en la India fue de 1,700, jla mitad del nivel normall-—
el maltusiamismo agricola se manifiesta de nuevo de la manera mds es-
candalosa; en los Estados Unidos se estd almacenando productos alimen-
ticios, entre ellos 3 mil quinientos millones de celemines de cereales, por
un valor total de 10 mil miflones de délares, y se llevan a cabo grandes
destrucciones de malz, patatas, vino,* etc. A finales de 1957 las autorida-
des de los Estados Unidos se vanagloriaron de haber “economizado” mil
millones de délares. .. jimpidiendo la explotacién de unos nueve millones
de hectéreas;...® M4s que nunca se demuestra ahora que el mal no re-
side en el crecimiento absoluto de la poblacién, sino en las condiciones
de produccién y distribucién capitalistas que crean, una frente a la otra,
la abundancia y la miseria.

La renta de la tieria y la teoria marginalista del valor

La teorfa de la venta de la tierra elaborada por Ricardo y perfeccionada
por Marx ha sido el punto de partida de las teorfas marginalistas del valor
que, en la segunda mitad del siglo xx, volvicron a poner en tela de juicio
la teorfa del valor-trabajo.** Segtin la teoria de la renta de la tierra de
Marx, es efectivamente la demanda de producios agricolas lo que deter-
mina en Gltima instancia el precio de esos productos. Ese precio se basa

en el valor de la unidad producida en aguellos campos que trabajan en

las peores condiciones de productividad (precio marginal), y cuyos pro-
ductos encuentran un comprador. Segln las fluctuaciones de la demanda
este precio incorporard o no la renta absoluta de la tierra (en los paises
donde no hay ya reservas de tierras, es decir, donde el monaopolio de la
propiedad de la tierra es completo), incorporard o no una renta diferen-
cial (segtin que los terrenos menos rentables estén cultivados o abando-
nados). ,

La transformacién de esta teoria de la renta de la tierra en una teoria
genera! del valor se funda en dos errores de anélisis. Bn primer lugar, hace
ahstraccién de las condiciones particulares de la propiedad agraria, que
hacen nacer la renta de la tierra. Después, hace abstraccion de las dife-

# Le Monde indica que en Francia, de 1951 a 1953, se han “desnaturalizade”
17 millones de hectolitros de ving, y que a finales de agosto de 1933 se esperaba mn
excedente invendible de més de 13 millones de hectolitros, :

#% QOtros aspectos de estas teorfas, su naturaleza subjetivista, etc. se tratarin en

el capitulo xvin,
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rentes condiciones institucionales de la propiedad de la tierra, de la pro-
pledad del capital, y de la “propiedad de la fuerza de trabajo” en el
réginen capitalista,

La renta de la tierra no surge porque la tierra sea un elemento de base
del proceso de produccién. Surge solamente porque entre la tierra .y ese
proceso de produccidn se intercala un terratemiente que reclama arbitiaria-
mente su diezmo sobre la masa de ingresos creados en ese proceso de pro-
duccién. Partir de la forma en que se exige ese diezmo para hacer de esto
una teorfa general de los ingresos nacidos en el proceso de produccién, consti-
toye una grave falta de légica. En una sociedad capitalista “pura”, donde
la renta de la tierra fuera suprimida, por ejemplo, mediante la naciona-
lizacién del suelo (y la economia de algunos pafses de ultramar en la
segunda mitad del siglo x1x: se aproximé un poco a esta situacién), dificil-
mente se podria partir de..’. la nada, para explicar el conjunto del:me-
canismo del reparto de los ingresos y de la produccién del valor en el
seno del modo de produccion capitalista.

Una generalizacién del caso particular de la renta de la tierra sélo se
justificaria, tedricamente, en una sociedad en la cual los empresarios “ca-
pitalistas” se encontraran confrontados a la vez con terratenientes, propie-
tarios de esclavos y propietarios de méquinas. Las leyes a que correspon-
derfa la determinacion del diezmo retivado por estas tres categorias de
propietarios del ingreso corriente creado por la produccién “capitalista®,
se aproximarian sin duda a las leyes que determinan.la aparicién y las
fluctuaciones de la renta de la tierra. Pero hemos tenido la preocupacién
de poner entre comillas la palabra “capitalista”, porque tal sociedad, en la
que no existirfa ni el monopolio de los medios de produccién en manos
de la clase burguesa, ni el trabajo libre (liberado de la esclavitud o de la
servidumbre), no serfa, naturalmente, una sociedad capitalista.

Para que aparezca la renta de la tierra, no solamente es necesario que
la propiedad agricola sea un monopolio™ que la burguesia no haya conse-
guido roraper, lo que permite a los terratenientes impedir que los capi-
tales invertidos en la agricultura participen en la perecuacién general de
la tasa de ganancia, y extraer asi su diezmo del valor creado en la agri-
cultura; es preciso, ademas, que la produccién de mercancias. agricolas se
efectlie en condiciones particulares que escapen a la influencia del capital.

Segln los abogados de la teorfa marginalista del valor, para “cambiar®
en condiciones de igualdad tres “mercancias” diferentes, cuyos precios se
determinaran, con toda equidad, por el “producto ~—o ingreso— marginal”,
es decir, la ultima unidad vendida, y por tanto la menos rentable, apa-
recen en el mercado tres clases de “propietarios”: terratenientes; propie-
tarios de capitales; propietarios de fuerza de trabajo.

Ahora bien, entre estas tres categorias de “propietarios” hay una dife-

*Mis adelante se verd (capitule xu) que en la época contemporinea del capi-
talismo (renta de cértel, ete.) un mecanismo comparable al de Ja renta de la tierra
regula la ganancia de los monopolios,
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rencia cualitativa fundamental —debido al propio funcionamiento del mo-
do de produccién capitalista. Durante el siglo x1x, en el capitalismo clasico
de Furopa occidental (jel mismo capitalismo en que la renta de la tierra
aparece en su forma completa y clasical) hay una absoluta penuria de
tierras; el conjunto de la produccién agricola potencial apenas basta para
cubrir las necesidades alimenticias de la sociedad. El que la renta de la
tierra pueda aparccer y mantenerse durante un largo periodo se debe a
esto, y sblo a esto —parque el capital no puede multiplicar a su voluntad
la extension de las tierras cultivables, al menos en Europa occidental.
Como Marx hacfa notar, las importaciones de viveres sélo juegan un papel
regulador, impidiendo que los precios de los productos agricolas rebasen
su propio valor, que los terratenientes se apropien de una parte de la plus-
valia producida en lo industria.®

En cuanto al capital, se presenta en el mercado en condiciones de pe-
nuria relativa. Ademas, su propia logica impide que una abundancia de
capitales mine la valoracién del capital: he ald la funcién objetiva de las
crisis periddicas.*¥ Pero los “propictarios de la fuerza de trabajo”, se ven
debilitados de antemano por las condiciones de abundancia relativa en
que tienen que ofrecer su mercancia en el mercado. Esta abundancia {ejér-
cito industrial de reserva) no es solamente el resultado de las condiciones
historicas que originan el capitalismo. Es también resultado del mecanis-
mo de la produccién capitalista, que constantemente est sustituyendo 2
Jos hombres por mAquinas y “libera” periédicamente masas de desemplea-
dos del proceso de produccion.

Se comprende que, desde entonces, no pueda hablarse ya de una nego-
clacién “en condiciones de igualdad” entre estas tres clases en el mercado.
Los dados estin marcados. Las reglas del juego son tales que una clase
plantea soberanamente condiciones (la clase de los terratenientes), miexn-
tras que otra debe aceptar lo que se le ofrece (el proletariado).

Estas reglas del juego funcionan tanto més en este sentido —que redu-
ce al absurdo la idea de un intercambio de “productos marginales”—
cuanto que la clase capitalista no “trabaja” para su subsistencia, sino para
la acumulacién de capital. Tiene su subsistencia asegurada. Cuando los
salarios reclamados por los trabajadores le parecen demasiado elevados
puede, si ast lo prefiere, cerrar las puertas de sus empresas en vez de tra-
bajar para un producto insuficiente, o trabajar con pérdidas.

A su vez, los terratenientes pueden dejar algunos de sus terrenos en
barbecho antes que arrendarlos a un precio tal que el conjunto de la renta
que cobran descienda demasiado. Por ofra parte, al retirar esos terrenos
del cultivo contribuyen a reducir la produccién agricola y a reconstituir
ast su renta en una fase posterior.

Por ¢l contrario, el proletariado se encuentra en una situacién particu-

# Condiciones andlogas existen hoy en pafses como la India donde reina una
“penuria secular” de viveres. .
#% Ver capitulo xu,
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lar: la de no poseer mas reserva que la de sus dos brazos, que debe
alquilar si no quiere morirse de hambre. Al no disponer siquiera de la po-
sibilidad “‘de esperar un momento més propicio de la coyuntura”, se ve
pues, obligado a aceptar un salario que no estd determinado por la “proi
ductividad marginal del trabajo” sino por las necesidades medias de sub-
sistencia del pais y de la época en cuestion, Una vez mds, los dados estdn
marcados.* : '

Volvamos a la descripcion imaginaria de una sociedad en la que se
pudlera’ establecer esta “negociacion en condiciones de igualdad”, Para
ello seria necesario, por una parte, que los burgueses dispusieran de vi-
veres, digamos para varios afios (o que hubiera amplios terrenos sin pro-
pietarie}, y, por otra, que los trabajadores dispusieran de reservas de vi-
veres o dinero que les permitieran subvenir a sus necesidades y a las de
su familia, también dwante varios afios. En estas condiciones, las “nego-
c1ac19ne§” entre terratenientes, capitalistas y productores se establecerfan
en términos de relativa igualdad, y el reparto de las ganancias que resul-
tara serfa totalmente diferente al que gobierna el modo de produccién
capitalista. Pero es evidente que en una sociedad tal no habria ya ni mo-
noPollo de capital por una parte, ni clase proletaria por la otra, y que no
seria, por tanto, la sociedad capitalista, ,

U’n critico de Marx al que se ha querido, erréneamente, rehabilitar en
los wltimos tiempos, L. von Bortkiewicz,** no comprende por qué razén los
terratenientes pueden obligar a los arrendatarios capitalistas a pagar Ia
renta absoluta de la tierra, incluso en los terrenos menos rentables.®” Abor-
dfx este problema de manera logica, en vez de abordarlo de manera his-
torica.**# Vista desde este angulo, la respuesta es simple: pueden obligar
a los arrendatarios a pagar la renta absoluta, pueden evitar el abandono
d,e las fierras menos fértiles, mientras exista una penuria permanente de
viveres, es deqlr, en tanto que, debido al retraso de las revoluciones técni-
cas en la agricultura, toda la produccitn agricola del pais apenas baste
para cubrir sus necesidades.

Cuando esta condicion desaparezca, especialmente por la explotacion de

* Schumpeter comprueba: “Un rasgo esencial de los esquemas walrasianos consis-
te en que éstos (los servicios productivos) son todos ellos capaces de ser consumidos
dlregtamentg por sus propietarios.”® Confirma asi que este esquema —-base de la
teorfa marginalista del valor— hace abstraccién de la condicién proletaria, que se
caracteriza precisamente por la imposibilidad, para el proletariade, de consumir su
progia fuerza de trabajo, en vista de que no dispone més de esos medios de produccién,
me-n “t eEsto es lo que hace especialmente Sweezy en The Theory of Capitalist Develop-

¥%% Von Bortkiewicz da prueba de una falta de mentalidad histérica semejante
cuando, siguiendo a_Lexis, B6hm-Bawerk, Sombart, Stolzmann, Cornelissen y otros
afirma que la transformacién del valor en precio de produccién no refleja ning(:r;
proceso histbrico real®® Actualmente resulta ya casi trivial el subrayar que esta
transformacién refleja la transicion de la produccién simple de mercancias (basada
en condm?n_es tecnolbgicas estables} a la sociedad capitalista, fundada en condicle-
nes tecnologicas en perpetua revolucidn, ,
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las amplias tierras incultas de América y Australia, la renta absoluta pue-
de efectivamente tener tendencia a desaparecer, en grandes extensiones de
tierras, como Marx habia presentido. De hecho, sin la politica proteccio-
nista que la mantiene {0 la restablece) artificialmente, habria ya des-
aparecido en una gran parte de Buropa occidental. En tales condiciones
s80 a consecuencia de excepcionales situaciones de penuria (especialmente
en caso de guerras mudiales) se asiste a una brusca llamarada de los pre-
cios, que restablece la renta absoluta de la tierra en su antiguo esplendor.

CAPITULO X -
REPRODUCCION Y CRECIMIENTO
DE LA RENTA NACIONAL

Valor nuevo, ingresos nuevos ¢ ingresos transferidos

Una sociedad que no conoce més actividad econdmica que la produc-
cién capitalista de mercancias tampoco conoce més ingresos que fos crea-
dos por esta produccién, Ya se sabe que la fuerza de trabajo tiene la do-
ble funcién de conservar el valer del capital constante (de la existencia
de mécquinas, materias primas, edificios), transfiriendo una parcela de este
valor al de las mercancias corrientemente elaboradas, y producir® todo
el nuevo valor de que puede disponer la sociedad. La primera cualidad
permite conservar el stock acumulado de riqueza social y de instrumentos
de trabajo, -que determina el nivel medio de productividad del trabajo
y de civilizacibn material de la sociedad. La, segunda cualidad permite
crear un ingreso —un “valor afladido”— que, en la sociedad capitalista,
se divide en renta del trabajo (salarios) y renta del capital (plusvalia}.

Sin embargo, en la prictica, la sociedad burguesa —1la (nica que ex-
tiende la produccién de mercancias a escala universal— conoce otras acti-
vidades econdmicas y otras fuentes de ingresos, ademas de esta produccion
capitalista de mercancias. En efecto, se puede distinguir: '

a} el sector de la produccién simple de mercancias que subsiste en la so-
cledad capitalista (artesanos y pequefios campesinos que trabajan para el
mercado sin mano de obra asalariada) ;

b] la esfera de Ia distribucién y la de los transportes no indispensables
para el consumo de mercancias, Los asalariados de esta esfera estdn remu-
nerados con nna parte del capital social; los capitalistas cobran una parte

della plusvalia social ;¥

¢} el sector de servicios cuyas empresas (empresarios capitalistas y asala-
riados) suministran servicios de trabajo especializado destinados a los con-
sumidores; o '

# e supone- que la materia prima recibe un suplemento de costo,.. de la mé-
quina; la mdgiina abandona, por asi decirlo, una parte de su valor, que se incor-
porz en el producto terminade”.? Pero la miquina sblo puede “dar” una parcela

" de su valor con la condicitn de ser empleada, de ser puesta en movimiento, por el

trabajo vivo, Sin la aplicacién de éste, la méquina sencillamente se deprecia..
#% Ver en el capitulo vy, Capitel comercial y ganancias comerciales y Capital
comercigl y fuerza de frabajo invertide en la distribicidn.
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d] el sector de los sexvicios piiblicos, cuyos funcionarios estdn remunerados
por el Estado y los poderes subordinados, y que venden a los consumi-
dores de los servicios (la venta de agua corriente, de gas y de electricidad
por las empresas piblicas debe clasificarse en el ramo de la produccién
de mercancias; se trata, en efecto, de ventas de bienes materiales y no de
trabajo especializado) ;

e} Los servicios piblicos suministrados gratuitamente por el Estado o por
empresas piblicas a los consumidores {ensefianza primana gratuita, efc.);

fl La produccién de valores de uso que no aparecen en el mercado: pro-
duccién de granjas llamadas de subsistencia; produccién en el seno de la
familia; trabajos manuales, etc.

De esos seis sectores que estan al margen de la produccién de mercan-
cias propiamente dicha, los cuatro primeros conservan la forma exterior
de venta y compra. Salvo el primer caso, ¢l de una produccién de valor
que no estd acompafiada de produccion de plusvalia,® se trata de venta y
compra, no de bienes matenales, sino de tiempo de trabajo, de trabajo
especializado, etc. En cuanto a los dos ltimos sectores, escapan a la pro-
duccién mercantil como tal, _ :

En la sociedad capitalista, la circulacién de mercancias conduce a su
consumo productivo o improductivo; las fases intermedias que estas mer-
cancias recorren antes de su consumo no crean valor nuevo. Las empresas
que la poseen durante estas fases sdlo pueden obtener ganancias apropian-
dose de una parte de la plusvalia previamente elaborada durante la pro-
duccién. Pero las actividades de distribucién crean nuevos ingresos —in-
gresos de los asalariados y empleados que trabajan en el sector de la
distribucién. Estos ingresos no constituyen una fraccién de la plusvalia
corrientemente producida por los trabajadores productivos; representan una
fraccidn del capital social invertido en esos sectores.

i Tienen tendencia estos ingresos a reducir los salarios de los trabaja-
dores industriales? Semejante tesis solo puede ser defendida tomando como
base la teorfa del “fondo de los salarios”, que considera preestablecida Ia

% En la medida en que los campesinos y artesanos producen mercancias en com-
petencia con el sector capitalista, pueden presentarse tres casos. O bien la” producti-
vidad de su trabajo es igual a Ja productividad media, y en este caso sus productos
se vernden exactamente 2 su valor; ¢ bien su preductividad es inferior a la produc-
tividad media (es el caso habitual}, y en este caso hay transferencia a ciertos
sectores capitalistas de una parte de! valor que ellos han créado; o bien su producti-
vidad es —j excepcionalmente!— superior a la productividad media {o,-lo que s lo
mismo, la produccién total de un sector artesanal no basta para satisfacer las nece-
sidades solventes) v, en este caso, esos pequefios productores mercantiles se apropian
de una reducida parcela de la plusvalia ' producida en el sector capitalista de la
economia. Esto #ilfimo se produce, sobre todo; en perfodos de brusca penuria, duran-
te 0 inmediatamente después de las guerras, etc. '
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suma total de los salarios distribuidos durante un determinado lapso de
tiempo. En realidad, esto s6lo serfa exacto en caso de que se invirtiera
todo e], capital social disponible, en otros términos, de que toda suma que
no estaviera invertida en el comercio (por el sector de los servicios) lo
estuviera automaticamente en la industria, y si la composicién orgénica
del capital fuera rigida y estable.

De hecho, nada de esto ocurre. El reparto del capital social entre las
diversas ramas econémicas; ¢l reparto del ingreso entre plusvalia (nuevo
capital potencial) y salarios; de la plusvalia capitalizada entre el nuevo ca-
pital constante y nuevos salarios {capital variable); el reparto del ahorro
{del nuevo capital potencial) entre inversién y atcsoramiento, dependen
de numerosas relaciones y multiples mecanismos, mucho més complicados
que lo que suponian los partidarios de la teorfa del “fondo de salarios”.*

La produccién de mercancias y el reparto del capital social disponible
crean, pues, esencialmente los ingresos dc los trabajadores (productivos e
improductivos) y los ingresos de los capitalistas (en las diferentes esferas
de inversién del capital). Pero la circulasién de los ingresos complica el
cuadro; cuando éstos compran una mercancia no hacen més que realizar
su valor, sin crear ingresos nuevos; cuando compran servicios,*# crean la
ilusién de hacer surgir nuevos ingresos. En realidad, son simplemente trans-
feridos.

El limite entre los ingresos nuevos y los ingresos transferidos no es facil
de trazar. Pero es, sin embargo, indispensable para juzgar adecuadamente
el crecimiento econémico, para hacer comparaciones en el tiempo y en el
espacio de la renta nacional, Guando se trata de calcular esta renta en
un sblo pais durante un lapso de tiempo muy corto, cabe considerar el pro-
blema como puramente convencional; pero se convierte en vital cuando
se trata de extender este caleulo a un largo perfodo y de incluir en él com-
paraciones internacionales.

Desdefiando la distincién entre valor nuevo, renta social nuevamente
creada, ingresos simplemente transferidos, se llega necesariamente a con-
tradicciones flagrantes, por ejemplo, a la famosa paradoja de Pigou. Si
a la renta nacional de un pals se afiaden los salarios de los sirvientes,

* Jean Marchal y Jacques Lecaillon 2 se entregan a una exégesis bastante hizan-
tina de textos de marxistas contemporineos para demostrar que, segin Marx, la
remuneracién de los asalariados improductivos es sacada de la de los asalariados
productivos. Cierto es que citan también textos que defienden un punto de vista
diferente. Sin embargo, el conjunto de este examen estd viciado por la base, porque
no parte de las condiciones reales en que se efectda la acumulacién del capital. En
una época en que faltan campos de inversién que produzcan més de la ganancia
media, cn una época en que la realizacién de la plusvalia se hace cada vez més
dificil, ¢l desarrollo de los sectores improductivos tiende, sobre todo, a limitar el
desempleo crénico y permite por ello una estabilidad {0 incluso un crecimiento)
mayor de los salarios reales. :

2% [Jn servicio es ¢l efecto til de un valor de uso —esencialmente de una pres-
tacién de trabajo especializado—, cuya produccién y consumo coinciden, puesto
que no est4 encarnado en un producte material,
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se Hega a la conclusidn de que la renta nacional baja —que el pals se
empobrece— cuando los solterones se casan con sus amas de llaves, que
no cobran desde entonces salarios por efectuar los mismos trabajos que efec-
tuaban antes de su matrimonio.’ La transformacién de un millén de
mendigos en productores (por ejemplo, agricolas, por la colonizacién in-
terior) no aumentaria en nada la riqueza nacional, en tanto los ingresos
monetarios de los campesinos no rebasaran los ingresos monetarios de esos
mismos mendigos. ¥

La actitud de la ciencia académica a este respecto es contradictoria.
Elimina en el cilcuio de la renta nacional toda una serie de actividades
remuneradas, o de ingresos considerados como ingresos de transferencia
(espectalmente fos ingresos de los desempleados, de la policte, del cuerpo
de bomberos, etc.).*¥ Pero incluye la mayor parte de esas mismas acti-
vidades, desde el momento en que se convierten en privadas y ya no pii-
blicas. Elimina de la renta nacional todo afiadido a los precios que resulte
de los impuestos indivectos, pero incluye, por el contrario, los aumentos
—Ia mayor parte de las veces completamente arbitrarios-— de los precios
de los serviclos que, sin embargo, no crean ningén nuevo valor, limitin-
dose simplemente a incrementar los ingresos transferidos de otros sectores
al sector de los servicios.

Naturalmente, las dos series de adiciones son ttiles cada una para fines
diferentes. L2 suma total de los ingresos de fodas las familias, empresas
privadas y colectividades piiblicas, suministra datos necesarios para diver-
sos analisis, por ejemplo, para determinar a partir de qué renta monetaria
global existe peligro de inflacién con vna capacidad de produccién dada.
La suma total del valor neto nuevamente producido constituye, en cam-
bto, Ia nocién esencial para medir las posibilidades y los hitos sucesivos
del crecimiento econdmico. El céleulo de la renta nacional tal como se
practica actualmente en Occidente por la ciencia oficlal es un compromiso

hibrido entre esos dos datos, y conduce a graves errores en ambos sentidos. -

Diversos autores admiten implicitamente la justeza de esta tesis. En The
Org:anizacia’n Man® Willlam H, Whyte Jr. afirma, por ejemplo, con toda
razbn:

“La mayor parte de las pequefias empresas no pueden colocarse en el
mismo contexto que las grandes corporaciones. En primer lugar, tales em-
presas no suelen estar comprometidas en la produccién primaria. En la
mayor parte de los casos, se trata de lavanderias, compafifas de seguros,
restaurantes, farmacias, plantas de embotellado, depésitos de madera, agen-
clas automovilisticas, etc. Aunque sean, claro es, de una importancia vital,
esenclalmente sblo procuran servicios a la economia; no crean dinero

¥ Bauer y Yamey sefialan que, en mumerosos paises subdesarrollados, los ingresos
de los mendigos no son nada insignificantes.

#* Bn tanto estas actividades estAn remuneradas por eb producto del impuesto
directo,
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nuevo en su regidn, y dependen en dltima instancia de las empresas y de
la agricultura que crean ese dinero (subrayado por el autor)”.*

Por su parte, Carl Shoup escribe: _

“E] analisis de la renia nacional concierne a la produccién y reserva el
término ‘inversién’ para todo lo que implique la produccién actual o pa-
sada, La compra de una accién de sociedad, incluso cuando se trata de una
nueva emisién, no es un acio de inversidn en la terminologia de la renta
nacional.” ¥#%

Y Simén Kuznets intercede en favor de la exclusién de la renta nacio-
nal de lo que él llama las “consecuencies negativas de la urbanizacién
masiva”, en el caso de comparaciones internacionales de tenta -nacional
(; Pero por qué incluirlas entonces en los calculos nacionales?)

“Un caso claro es el del transporte de los asalariados hacia los lugares
de trabajo y el Tegreso a su domicilio, actividad que dificilmente puede
considerarse como una aportacién directa de bienestar a los consumidores, y
que es simplemente un contrapeso al inconveniente ereado por la produccién
industrial en gran escala para quienes participan activamente en ella. ..

“T,os pagos a los bancos, agencias de empleo, intermediaios, etc., -
cluyendo los pagos para educacién técnica, no son pagos para bienes fina-
les, que aflugen en dltima instancia a los consumidores, sino inyecclones
de aceite en el mecanismo de la soctedad industrial —actividades que de-
ben eliminar las fricciones del sistema productivo, pero que no aportan
verdaderas contribuciones al consume ltimo...” *°

Sin embargo, estas opiniones fragmentarias no han permitido todavia
reexaminar de manera objefiva, con ayuda de criterios cientificos preci-
sos, el célculo de la renta nacional, lo que es la causs, segin Kuznets,

# Ver en el capltulo xviit una sorprendente aplicacién de esta idea. Esta cita
tiene tante més valor cuanto que se refiere 4l pals capitalista més avanzade del
mundo. Clertes autores, entre ellos J. Markoviteh,” han afirmado que si sé puede
considerar vAlidamente las compras de servicios como gastos de fransferencia en los
pafses atrasados, esto no puede hacerse en los paises avanzados, No se podria, sobre
todo, menospreciar los intercambios de servicios por servicios, No obstante, incluso
seglin el método académico actual, la compra de un servicio por un .desempleado
no debe tomarse en cuenta, Las transferencias al tercer grado no cambian el problema.

#* Pero inmediatamente el mismo autor vuelve a caer, sin embargo, en el error
de confundir el trabajo productivo v el trabajo no productive, cuando continda:

“En la forma en que actualmente estd calculada, la renta nacional serd més
elevada en un pais donde los servicios domésticos se efectfien generalmente fuera
de 1a casa o a domicilic mediante pago, y donde las amas de casa empleen el tiempo
asi ganade (en efecto) para trabajar por un page, que en los paises donde esos
servicios sean efectuados por Ja propia familia. La produccién del primer pals no es
en realidad tan superior como la diferencia entre Jas dos cifras del ingreso nacional
parecerfa indicar™.? o

Fl autor olvida que durante el “tiempo asi ganade”, las amas de casa convertidas
en obreras producen mercancias nuevas y crean un valor nuevo, lo que, por una
vez, s¢ refleja ficlmente en los célculos de la renta nacional. E incluse desde el
punto de vista de una contabilidad nacional en horas de trabajo, la economia reali-
zada por la ejecucion de los trabajos domésticos en empresas especializadas es enorme.
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de que en los E.U.A, ésta se haya sobrevalorade en un 20-30% aproxi-
madamente.** '

Para establecer el valor de la produccidn (bruta). de un pais durante
un afio, no se puede simplemente sumar el valor de todas las mercancias
que salen de una empresa durante ese afio. Porque haciendo esto se in-
cluyen fatalmente dobles' entradas, ya que ciertos productos terminados
de una empresa vuelven a entrar bajo forma de materias primas en el
valor final de los productos de otra empresa. Es preciso o bien dejar total-
mente a un lado todos los productos no terminados y afiadir simplemente
al valor de los productos manufacturados terminados anualmente las fluc-
tuaciones de las reservas de materias primas, o bien sumar (nicamente el
valor afiadido en cada empresa!® :

Asi debe actuarse también cuando se trata de establecer el ingreso so-
cial nuevo de un pais durante el mismo perfodo. Asi como no se puede
simplemente adicionar el valor de todas las mercancias, no se puede tam-
poco simplemente sumar todos los ingresos individuales. Es preciso esta-
blecer claramente qué ingresos —creados por la produccidn— representan
una neta adicién a la renta nacional, y qué ingresos son simplemente el
resultado de transferencias privadas o pablicas. De no hacerse asi, la suma
total de los ingresos contendrd dobles entradas, exactamente como ocurri-
ria con la suma total de los precios de todas las mercancias.

Estado, plusvalia y renta social

Hasta ahora sélo hemos introducido en el modelo de la sociedad “pura”
de productores de mercancias a las personas ocupadas en actividades de
distribucién, asi como aquellas que venden servicios personales a los con-
sumidores, Desde este momento tendremos que aiiadir el conjunto de las
relaciones econdmicas que caracterizan las actividades de lo que se desig-
na como “los poderes priblicos” en el mds amplio sentido de la palabra.

En la medida en que el propio Estado es productor de mercancias, los
ingresos creados por esta produccién se afiaden naturalmente al ingreso
del conjunto de la comunidad considerada. Poco importa en este caso que
la “ganancia” (o la “pérdida”), es decir, la plusvalia creada, sea no apro-
piada por un grupo de capitalistas, sino por el presupuesto del Estado.
Poco importa también que los productores tengan la categoria de funcio-
narios,

Pero en todos los pafses capitalistas, la mayor parte de los ingresos del
Estado y de los ingresos que éste distribuye no tienen su origen en la pro-
duccién y la venta de mercancias por el propio Estado, Sus origenes son
principalmente cuatro:

a] Impuestos directos: los impuestos directos representan una parte de los
ingresos creados por la produccién de mercancias y, por tanto, una parte
de los salarios y de la plusvalia producida durante el periodo considerado.
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bl Empréstitos piblicos: los empréstitos plblicos transfieren de los parti-
culares al Estado una fraccién de la riqueza nacional acumulada, Se pue-
de afiadir una pequeiia fraccién de los salarios de los obreros més espe-
cializados, que se utiliza para la compra de fondos piiblicos. Los ingresos
asi obtenidos por el Estado proceden, pues, de la plusvalia acumulada o
acumulable, ast como de los ingresos aborrados por las clases medias que
se transforman entonces en capital. A cambio, el Estado transfiere a los
suscriptores de empréstitos una fraccién de sus propios ingresos normales.

¢} Los impuestos indirectos: cuotas de transmisién, derechos de aduanas,
contitbuciones, gabela, etc. No se trata de una parte de ingresos previa-
mente creados, que son redistribuidos, sino de una adicién general al pre-
sio de venta de las mercancios que, a través de un alza general de los
precios, provoca una reduccién de los ingresos reales de todos los consu-
midores. Esta reduccién no es proporcional al ingreso total, sino solamente
al ingreso gastado en bienes gravados con esos impuestos. Ahora bien,
mientras la casi totalidad de los salarios de los trabajadores se gasta en
esos bienes, las clases burguesas sustraen una importante parte de sus in-
gresos a tal consumo. Los impuestos indirectos afectan, pues, mucho mis
a los trabajadores que a los capitalistas, y representan e] instrumento fis-
cal preferido de todo gobierno capitalista reaccionario, al menos en la
medida en que los bienes de consumo corriente no son sistemnaticamente
exentos de impuestos a expensas de los articulos de Iujo.

dl La emisién inflacionista de billetes de banco: la emisién inflacionista
de billetes de banco, si no pasa de ciertos limites, representa para el Es-
tado una fuente real de ingresos, puesto que le permite comprar mercan-
cias y pagar sueldos con esos billetes depreciados. Surte el mismo efecto
que un aumento de impuestos indirectos: encarecimiento general de los
precios, que afecta mucho més a los obreros y pequefios empleados que
a las clases ricas, capaces de transformar una importante parte de sus in-
gresos en “valores estables” (oro, divisas extranjeras, bienes inmuebles,
acciones industriales, objetos de arte, ete.).

Estas cuatro formas de ingresos piblicos solo representan, pues, una
apropiacién por el Estado —directa o indirectamente en forma de reduc-
cién de los ingresos reales resultantes del encarecimiento de los precios-—
de ingresos creados por la produccién de mercancias, o redistribuidos ulte-
riormente por la circulacién de ingresos y mercancias, No pueden ser
tomadas €n consideracién cuando se trata de determinar el crecimiento
(o la reduccién} del valor nuevamente creado, es decir, del ingreso social
neto, de una comunidad. Para calcular este ingreso puede partirse de los
ingresos brutos de los asalariados y de la plusvalia bruta; puede también
partirse de los ingresos netos, a los que se afiade el conjunto de los im-
puestos directos, y de los que se deduce los efectos de Ia inflacién mone-
taria, operando con los indices de precios estables.® :
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Si el Estado no hace més que apropiarse los ingresos resultantes de la

- produccién, en la medida en que él no es productor, la forma en que dis-
pone de estos ingresos puede provocar incidencias decisivas en el volumen
del ingreso social neto, es decir, en el nivel de la produccién misma, .S’us
gastos conciernen, en efecto, compras de mercancias, gastos de inversion,
pago de sueldos o donativos diversos, asi como el pago de intereses sobre
la denda piiblica. Cuando el presiupuesto del Estado absorbe una parte im-
portante de la renta social, el reparto de esos gastos entre los (?Iferentes
sectores arriba mencionados puede modificar el reparto “espontinec” de
la demanda de diferentes metcancias, influyendo asf sobre la marcha ge-
nieral de los negocios, cuando nio modifica la évolucién del ciclo industrial.*

El reparto de la plusvalia

Una publicacién oficial japonesa sefiala para el afio 1951 el siguiente
reparto del “valor afiadido” (es decir, el valor nuevamente creado) en el
conjunto de la industria de este pais:

Salarios y sueldos .......... ... 706,800 millones de yen
Intereses y rentas .».......... 111,800 7 nom
Tmpuestos ......covvneenns L3 o
Dividendos ...............0. 40,300 » noo»
Ganancias no distribuidas .... 150,900  ° noo

1 billén 327,000 7 BN

La tasa de la plusvalia aparente (sin tener en cuenta la plusvalia apro-
piada por los capitalistas que operan al margen de la estera de la produ’c-
cion). se establece aproximadamente en un 100%. En efecto, la categoria
de salarios y sueldos incluye el ingreso de todo el personal superior de
gestién (directores y administradores- de sociedades) que sociologicamente
" més bien forman parte de la clase burgnesa que de la clase t_rz’iba]adora.
Fstos ingresos deben considerarse como deducidos de la plusvalia:

“Aunque una parte de Jos sueldos y emolumentos de los directores. y
administradores [ejecutivos] deberia ser incluida por €l economista en f{la
categorid] de salarios, otra parte es un equivalente contractual bruto, o sim-
plemente una parte de las ganancias en el sentido en que nosotros lo” en-
tendemos.” ** ' _ .

Y Woytinsky'® critica justamente las estadisticas: oficiales que incluyen
en los “ingresos de’ trabajo”: “...Las partes de los directores y de los

# Fstos p;oﬁiemaé s tratan en forma més_ detallada ‘_:an la dltima parte de este
capitulo, asi como en el capitilo siguiente y en el capitulo xiv: ¢Un capitalismo
sin erisis?
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miembros de los consejos de administracién de las sociedades andnimas,
los sueldos de los funcionarios superiores del Estado y otros muchos pres-
tos... La estadistica de la renta nacional acusa casi siempre lIa tendencia

_a sobrestimar los ingresos del trabajo, subestimando las deméas formas de

ingreso”,

Pero volvamos a nuestro cuadro japonés: la suma de los salarios propia-
mente dichos serd, pues, inferior a 700 mil millones de yen, y probablemen-
te inferior incluso a 663,500 millones de yen, es decir, a la mitad del “va-
lor ahadido” en la industria. Consideremos, sin embargo, la hipbtesis de
una masa de salarios exactamente igual a la mitad de este “valor afiadi-
do” de 1 hillén 327,000 millones, es decir, 663,500 millones de yen. Fn
este caso, la plusvalia aparente se eleva también a 663,500 milloues de yen,
y se reparte en la forma siguiente:

Directores de fibricas, administradoyes de

sociedades, ete. ... 43,300 millones

Bancos, rentistas y terratenientes ........ 111,800 »

Accionistas de sociedades ......... e 40300 ”»

Ganancias no distribuidas (fondos de acu-

mulacién de las empresas) ............ 150,900

Estado (impuestos) ................... 317,200 7
663,500  ”

En el caso del Japén (como en el de la mayor parte de los paises indus-
trializados}), el Eistado sc apropia una fraccién importante del “valor afia-
dio” (de la plusvalia que aparece en la industria). Sin embargo, no es
infiti] precisar que se trata en gran medida de una redistribucién de la plus-
valfa entre los diferentes sectores de la burguesia. En efecto, ésta se bene-
ficia del servicio de la denda piiblica, de los encargos estatales y de los
sueldos de los altos dignatarios y funcionarios del Fstado, del ejército,
de la iglesia, de la justicia, ete.

Por lo demas, la plusvalia total producida rebasa la cifra que resulta
de la adicién anterior. Fn efecto, los servicios estadisticos japoneses han
calculado el valor “afiadido”, es decir, “nuevamente creado” por la mano
de obra, sin cruzar el umbral de las fabricas. Ahora bien, nosotros sabemos
que las ganancias comerciales no comprendidas en esta estadistica —asi
como la fabricacién de esas ganancias que a su vez debe ser dejada por
los comerciantes a los bancos, a los terratenientes, al Estado, etc. —Tepre-
sentan también una fraccién de la plusvalia total producida por los obre-
ros-productores. Si consideramos ahora el reparto de esta plusvalia desde
un punto de vista funcional, podemos encontrar las siguientes categorias
de ingresos:

—Ganancia de empresatio y de fundador, representada en parte por
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los sueldos y emolumentos de directores y administradores de sociedades,
en parte por los dividendos (de las acciones de preferencia, partes de
fundador, etc.} y en parte por los beneficios no distribuidos, de que los
empresarios disponen si no los utilizan como ingtesos en el sentido propio
de la palabra; .

—Ganancia comercial representada por los ingresos de los comerciantes
grandes y medios, Jos dividendos y ganancias no distribuidas de las socie-
dades comerciales por acciones;

—Tntereses (ingresos de las personas, sociedades e instituciones que ade-
lantan capital-dinero); :

—Utilidades bancarias, que se presentan en parte como intereses, en par-
te como ganancias no distribuidas o dividendos de bancos;

—Renta de la tierra, ingreso de los terratenientes (o de las sociedades
inmobiliarias) deducido también de la masa total de la plusvalia social.

En la medida en que ya no existe una clase de terratenientes separados
de la burguesia, al menos en los principales pafses capitalistas, el conjun-
to de estos ingresos puede considerarse como ingresos de la burguesia, cuyo
reparto ocasiona Ginicamente una lucha (de competencia, bajo una u otra
forma) entre diferentes sectores de esa misma clase.

El origen ltimo de todos los ingresos distribuidos en la sociedad capi-

talista aparece todavia con més claridad en el siguiente cuadro de la renta
nacional en los Estados Unidos durante 1947t (en millones de dblares)

Salarios y sueldos ...l 121,913
Subsidios de seguridad social . ........ 5,588
Ingresos de empresarios individuales .. 45,997
Intereses o.vvvvviiiiennn e annans 4,293
Dividendos .......ccviviieinnn. 6,880
Ganancias no distribuidas ... ....... 11,195
Impuestos de sociedades ............ 11,709 -

La finica partida que representa una dificultad en este cuadro, es la de
las ganancias de empresas individuales. En esta partida se incluye el ingre-
so de los campesinos, productores, artesanos, etc., que no puede conside-

varse en conjunto como plusvalia, Pero salvo esta restriccién, la masa total

de la plusvalia se determina por la suma total de todas las partidas ex-
cepto salarios y subsidios de seguridad social.

La partida “salarios” propiamente dicha —en la que, por otra parte,
se incluye el ingreso de los asalariados del comercio, bancos, sociedades de
transporte, ctc. —s6lo representa una {raccién, que muchas veces es asom-

brosamente pequefia de la partida “salarios y sueldos”. Asi, en 1931, en

Ja Gran Bretafia, de un total de 8,400 millones de libras esterlinas indica-
dos como “ingresos del trabajo”, solamente 5,000 millones, es decir,' el 60%,
representan salarios. Los sueldos, definidos por el Libro Azul britAnico como
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el ingreso del pe’rso_nal no manual, a saber, directores, personal de con-
trol, capataces, tecnicos, empleados de oficina, investigadores, etc., se ele-
van a 2,500 millones de libras.. Los subsidios patronales a las cajas de

seguridad social se elevan a 500 millones de libras, la d
armadas a 300 millones de libras, etc.2® - ’ s pagas de las fuerzas

Producto social y renta social

El valor del conjunto de mercancias terminadas producidas por la socie-
dad £p01' un pais} durante un determinado periodo (por ejemplo, durante
un afio)- representa el valor del produsto social (del producto nacional)
bruto.*?

El valor de este producto bruto se compone de un valor nuevamente
creado y de un valor conservado. Al considerar las materias primas adicio-
nalmente producidas durante el afio como productes terminados, el valor
conservado, contenido en el del producto (nacional) bruto, equivale, pues
at del capital fijo wsado (mAquinas, instalaciones industriales, edificios in
dustriales, etc.), més el del stock de materias primas. El valor nuevamente
creado, llamado fprodusto (nacional) neto, es desde entonces igual al va-
lor de todas las mercancias producidas menos el valor del capital constante
conservado. Dicho en otros términos: el valor de! producto anual neto es
igual al valor de todos los medios de consumo producidos, asi como al
de todos los nuevos medios de produccién.®® Volvemos a encontrar aqui la
distincion entre el valor del producto anual (¢ 4+ v + p), y el valor nue-
vo creado anualmente (v 4 4). Este nuevo valor puede encontrarse més
focilmente adicionindole simplemente el valor nuevo (el valor afiadido)
creado en todas las empresas.

Suponiendo que el conjunto de las mercancias producidas durante el
afio haya sido electivamente vendido; la produccién de estas mercancias
ha creado los siguientes ingresos: v, salario total de todos los obreros; f,

 plusvalia total de toda la burguesia (que se descompone en la forma que

mas arriba se indica}. Cuando se calcula en precio, hay que afiadir tam-
b’lén los impuestos indirectos afiadidos al precio de venta de las mercan-
clas, y absorbidos por el Estado,® teniendo en cuenta que entre las mer-
cancfas producidas (y los ingresos distribuidos) es preciso asimismo incluir
las producidas por el Estado. La renta (nacional) es, pues, igual al pro-
ducto (nacional) neto a los precios del mercado, menos los impuestos
indirectos; o dicho de otra forma: al valor total de todos los productos
terminados, menos el valor conservado del capital constante (considerando.
los impuestos indirectos como una adicién arhitraria al valor).*

¥ Puede discutirse hasta el infinito sobre el siguiente problema: ¢Hay que consi-
derar los impuestos indirectos como una parte integrante de la plusvalia producida
y evaluar la renta nacional al precio del mercado? ;O hay més bien que consi-
derar la renta nacional al precio de los factores y reestimar las partes, restando la
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Ruggles® presenta el siguiente cuadro (en millones de dolares) del pro-
ducto nacional bruto de los Estados Unidos en 1947, que nos permite en-
contrar facilmente nuestras categorfas fundamentales; ® :

Capital constante | .
fijo ‘L Gastos de amortizacién . 13289
utilizado .

. [ Salarios v sueldos ..... 121913 9 1| o
Capital 1 Contribucién a la Segu- 518% *;9;
variable L vidad Social .......... 558 | 52| 5

" Ingresos de ermpresarios £ 1s E =
individuales .......... 45997 {82 | B | §
Intereses netos ........ - 4293 £ §.8 157 |8
(ax J Dividendos . .......... 6880 | 4 u | 5.8 [ =
Plusvaliz Trnpuestos sobye las utili- 25 r&s |8
dades ......oooiunnnn . 11709 é% 2 5
Canancias no distribui- o 2818
das e e 1195) & & A
Adicién o
arbitraria a los Impuestos indirectos ... 18488
precios de las
mercancias ] ]

En la ecuacién entre ingresos y valores de las mercansias producidas, la
palabra “ingreso” se utiliza en un sentido completamente particular. Sig-
nifica simplemente foder de compra potencial. Examinemos més detallada-
mente estos ingresos,

Los ingresos de los obreros, los salarios, son generalmente gastados, cam-
biados répidamente por mercancias. La clase obrera sdlo puede subsistir
realizando su salario en mercancias. Por el contrario, los ingresos de los
capitalistas se reparten en dos partes:

—una parte consumida improductivemente, que generalmente se trans-
forma también en bienes de consumo para asegurar la subsistencia de la
clase burguesa; _

—una parte ahorrada, es decir, no transformada en bienes de CONSUMO,
Esta parte de los ingresos se reparte a su vez en una fraccién que se invierte

fraccién que el Fstado se apropia por los impuestos indirectos? El resultado es préc-
ticamente equivalente,

* F| precio del capital constante circulante renovado durante el afio, el stock
de las materias primas reproducido, se descompone: también en este cuadro en sus
elementos constitutives: ¢ (fijo) 4 v -+ p -+ impuestos indirectos, Desde el punto
de vista marxista, esta operacion es valida, en cuanto que el valor de este stock se ha
conservado. Porque si las materias primas incorporadas en la produccién de produc-
tos terminados no representan un valor. nueve, sino un valor conservado, la firo-
duecién de estas materias primas es evidentemente generadora de valor nuevo.

*% (lon excepeién de una parte de los ingresos de los productores independientes.
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a los precios del mercado

(que sirve para comprar medios de produccion suplementarios, incluyen-
do reservas suplementarias de materias primas, de bienes o de valores que
produzean ingresos, etc.), y una fraccidn que se afesora, que se conserva,
curante un tiempo mds o menos largo, en forma de capital-dinero.”

Ahora bien, para que ¢l conjunio de mercancias producidas durante un
deterininado lapso de tiempo sea efectivamente comprado, s preciso que
el conjunto de ingresos distribuidos durante el mismo pericdo sea efecti-
vamente gastado, i una parte de los ingresos de la burguesia —de la plus-
valia— se atesora, una parte de las mercancias producidass no encontrara
compradores inmediatos. En el clculo del prodncto nacional tal como suele
establecerse, la partida “stocks” aumentard momentineamente, Pero si este
proceso continda hasta el punto en que produce una crisis de mala venta,
el descenso de los precios consecutivo a la depresion hard dismmwir el
valor absoluto de esta partida, y del producto bruto, reduciéndolo al nivel
del valor de las materias primas, etc., efectivamente reemplazadas a con-
secuencia de la produccion,

Naturalmente, todo esto sélo representa una grosera aproximacién. Para
establecer una férmula méis exacta, se necesitaria tener en cuenta un gran
ntimero de otros factores. La venta de una mercancia no solamente pro-
duce ingresos; produce también el contravalor del capital constante usado
{cantidades gue sirven para renovar el stock de materias primas y amor-
tizar ¢l capital fijo); ahora bien, este contravalor puede servir momenté-
nearnente como poder de compra suplementario para mercancias que no
tienen relacidon con tal renovacién de capital constante. En este caso, la
venta de todas las mercancias corrientemente producidas puede encubrir
la reduccién del capital social de que dispone el pals en cuestién.

Los stocks de rraterias primas pueden experimentar fluctuaciones en
dos sentidos. Si aumentan, una parie de su contravalor puede ser utilizada
para comprar otras meicancias, lo que sigmfica de nuevo que, a pesar
del atesoramiento de una fraccién de la plusvalia, todas las mercancias
producidas durante este periodo pneden efectivamente venderse.

Ademas es preciso tener en cuenta el movimiento de precios. Si entre el
momento de la produccién de las mercancias y el de su venta disminu-
yen los precios, los ingresos distribuidos en el momento de la produccién
podran comprar el conjunie de las mercancias producidas, incluso si se ha
atesorado una parte de estos ingresos,

Finalmente, hay que contar también con la incidencia de las relaciones
con el extranjero. Una exportacidn neta de capitales tiene en principio
el mismo efecto que el atesoramiento de una fraccién de la plnsvalia; por el
contrario, una importacién neta de capitales crea una demanda suplemen-
{aria con relacion a las mercancias producidas en el pafs, Tgualmente, una
balanza comercial acreedora reduce en principio el volmmen de las mercan-
cias disponibles con relacién a los ingresos creados por su produccion. Y, por
el contrario, una balanza comercial deficitaria aumenta las mercancias
que circulan en el pais con relacién a los ingresos creados por la produc-
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cidn nacional,

A pesar de todas esas restricciones, y de muchas més, el establecimiento
de una relacién relativamente simple entre la renta nacional (distribuida
en el curso de un afio) y el valor de las mercancias producidas durante
este mismo perfodo permite determinar el origen de la marcha ciclica de
la produccidn capitalista, que es el origen de las crisis: la separacion en el
tiempo entre la produccién de las mercancias —y la distribucién de Jos
ingresos que implica— y la realizacién de su valor por sus propietarios.
Para los capitalistas propietarios de mercancias el problema de la realiza-
cidn de la plusvalia se ha originade a consecuencia de la no coincidencia
automatica entre poder de compra distribuido y mercancias producidas.

Reparto de ingresos y distribucidn de las mercancias

La relacién entre ingresos distribuidos durante la produccién y mercan-
clas producidas y presentadas en el mercado como contravalor de esos in-
gresos, se precisa cualitativamente: 7

“La mayor parte de la mercancia y de los servicios es comprada por
dos clases de clientes: consumidores y empresas de negocios... Los con-
sumidores compran mercancias para satisfacer necesidades fisicas o psico-
16gicas. Los hombres de negocios compran mercancias con objeto de aumen-
tar las ganancias de sus sociedades. Esta segunda categoria [de mercancigs]
se designa justamente como bienes de inversion, y la primera como bie-
nes de consumo.” :

De esta definicién retendremos en primer lugar la division del volumen
de mercancias en dos grandes categorfas: los bienes de consumo, que se
“compran para satisfacer necesidades fisicas o psicolégicas”, y los bienes

de produccidn, que se compran para permitir a los capitalistas incrementar
sus ganancias. Los hombres de negocios también son consumidores y, como

tales, compran bienes de conswmo para satisfacer sus propias necesidad?s
y Jas de su familia. Dedican a estas necesidades la fraccién de Ia plusvalfa
que no se ha acumulado. Por el contrario, los obreros sblo son consumi-
dores, no son compradores de bienes de produccién, puesto que su salario
es por lo general insuficiente para cubrir todas sus necesidades “fisicas y
psicoldgicas”. El conjunto de las mercancias producidas y de los ingresos
(del poder de compra). distribuidos, corresponde, pues, al esquema si-
guiente:

Oferta _ Demanda

Salarios.

Plusvalia no acumulada.

Plusvalia acumulada para el empleo
l_de mano de obra suplementaria.

{ Capital constante amortizado
Plusvalia acumulada,

Bienes de consumo

Bienes de produccién
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‘La dindmica de la produccién capitalista depende esencialmente de las
relaciones- de equilibrio (o de desequilibrio) entre estas diferentes cate-
gorfas, '

Ll valor de los bienes de consumo ofrecidos en el mercado —producidos
durante un cierto periodo de tiempo, por ejemplo un afio— puede tam-
bién descomponerse en sus términos constituyentes: ¢ -+ » + p. El in-
greso creado por la produccién (y la venta) de esas mercancias es mani-
fiestamente insuficiente para crear el poder de compra necesatio que
pueda constituir su contravalor.

En efecto, sdlo los salarios {¢) de los obreros que hayan participado en
su produccién y la parte de las ganancias no acumuladas en ¢ (p — p
en ¢) representan poder de compra de bienes de consumo. Fl valor
conservado comprendido en el valor de esos bienes de consumo, asi como
Ia parte de plusvalia acumulada en capital constante, representan poder de
compra para bienes de produccién (maquinas, materias primas, etc.). Si
durante un afio toda la produccién se redujera a bienes de consumo, se pro-
duciria un desequilibrio inevitable, una oferta de bienes de consumo igual
a (¢ + v + p), una demanda solamente igual a v + (p — p ac. en ¢).
Apareceria ¢l fendmeno de la sobreproduccién —es decir, de un volumen
de mercancias que no encuentra en el mercado ningn contravalor en
poder de compra para realizar su valor, y resulta, pues, invendible o debe
saldarse con pérdida,

Pero al lado de los bienes de consumo, cada afio se producen también
bienes de produccién. Ahora bien, la produccion de bienes de produccién
es generadora de poder de compra para bienes de consumo. Los obreros
que trabajan en las fébricas donde se construyen miquinas cobran sala-
rios con los que no compran méquinas, sino bienes de consumo. Los ca-
pitalistas propietarios de esas fibricas dedican también una fraccién de su

~ plusvalia a la compra de bienes de consumo. Para determinar si hay o

no sobreproduccion de bienes de consumo es necesario, pues, examinar el
poder de compra total creade por la produccion de las dos eategorias de
mercancias.

Por lo demas, hemos visto ya que la produccién de bienes de consumo
es a su vez generadora de un poder de compra de bienes de produccién,
necesarios para reemplazar el capital constante usado en la produccién, y
para permitir eventualmente la compra de un capital constante suplemen-
tario con la ayuda de la fraccién acumulada de la plusvalia.

Si representamos el valor de los bienes de produccién por Ic 4 v 4 Ip
y el de los bienes de consumo por ¢ + IIv -+ IIp, podemos, pues, rehacer
en la forma siguiente el esquema de conjunto de la oferta y la demanda de
mercancias en el mercado capitalista.



QOjerta ' Demanda

eIy - 1 (p — p ac en ¢} demanda de
bienes de consumo por parte de los obreros
y los capitalistas del sector de los bienes de
produccion.

Iy  II (p — p e en ¢): demanda de

bienes de eonsumo por parte de los obreros

Bienes de consumo:

e + 10y - 11p

| sumao.

- Ie <} Ip ac. en ¢: demanda de bienes de
produccién por parte de los capitalistas que
: trabajan en ese sector,
Il + 11 ac. en ¢ demanda de bienes de
produccién por parte de los capitalistas que
trabajan en el otro sector.

Bienes de produccion:

Ie+Tv + 1p

Para que el sistema esté equilibrado es preciso, pues, que las dos ecua-
ciones sean efectivas, que la oferta y la demanda se equilibren para las dos
categorfas de mercancias:

Ie + Tv -} Ip = Ic + 1p ac. en ¢ -} 11c 4 11p ac. en .
IIc—I—IIv-i-IIp—Iv—}-I(j)—pac en¢) 4 Ilo + 11 (p— p

ac. en ¢)

Eliminando en ambas ecuaciones los términos comunes de los dos lados,
obtenemos dos veces la misma ecuacidn, que es la condicién de equilibrio
general de la produccién capitalista:

Iv+I(p—pacenc) =41l pacenc

Esta ecnacién de equilibrio del mercado capitalista no representa un
dato ficticio. Iv + I (p — p ac. en ¢}, es decir, los salarios pagados y
la fraccion de la plusvalia no acumulada en capital constante en el sector
de los bienes de produccidn, constituye la demanda total de bienes de
consumo creada por la produccién de bienes de produccién. Ile -+ Ilp
ac. en ¢, es decir, el capital constante que hay que reemplazar y ¢l capital
constante que hay que acumular en el sector de bienes de consumo, cons-
tituye la demanda total de bienes de produccibn creada por la produccién
de bienes de consumo. Como ecuacién de equilibrio del mercado capita-
lista, la ecuacidn entre estos dos factores significa simplemente esto: la
economia capitalista estd en equilibrio cuando la produccién de bienes
de produccidn suscita una demanda de bienes de consumo tgual a la de-
manda de bienes de produccidn suscitada por la produccién de bienes de
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v los capitalistas del sector de bienes de con-_

eonsumo. O diche en otvos términos: el mercado capitalista esid en equi-
librio cuando la oferta y la demanda reciprocas de mercancias es igual
entre los dos sectores de la produccién capitalista.

Produccidn y reproduccion

La ecuacion de equilibrio establece una relacién entre el valor de las
mercancias producidas y el poder de compra que sirve de contravalor a
estas mercancias desde un punto de vista estdtico, en el marco de un pe-
riodo determinado y bien delimitado. Pero la produccién capitalista cs real-
mente un proceso que transcurre en el tiempo, un ciclo de produccién
que sucede a otro, La cuestibn de la continuidad de la produccidn capita-
lista plantea problemas a la vez sociales y econémicos, que pueden desig-
narse bajo el término de problemas de reproduccion.

Para que la produccién capitalista pueda continuarse en el tiempo, es
preciso primeramente que reproduzca las condiciones fundamentales de este
modo de produccion: el monopolio de los medios de produccién {del ca-
pital) entre las manos de una clase dé la sociedad; la existencia de otra
clase social obligada a vender su fuerza de trabajo para obtener el dinero
necesario para la adquisicién de medios de subsistencia. Es pues impres-
cindible, primero, que los salarios “se fijen y distribuyan con vistas a per-

mitir simplemente a los que los reciben el subvenir a su existencia, a fin

de poder continuar trabajando en la explotacién de quien les paga y los
hace vivir para su beneficio personal y exclusivo, pero no enriquecerse
en forma que se puedan liberar poco a poco de sus antiguos amos, igna-
larlos y llegar finalmente a competir con ellos”.®

Santo Tomas de Aquino habla caracterizado ya la condicién de los asa-
lariados como la de gentes que no pueden acumular ninguna fortuna,
“que se convierten en asalariados porque son pobres, y porque son asala-
riados continfian siendo pobies”.*

Las estadisticas sobre el ahorro demuestran sin lugar a dudas que la
aplastante mayoria de la poblacién trabajadora de los palses capitalistas
consume durante su vida todo lo que gana, y no puede, por fanto, acumu-
lar ningin Capital. Su ahorro no es més que un consumo diferido, en el
sentido literal de la palabra; sus “acumulaciones” conciernen {inicamente
a bienes de consumo duradercs (en el mejor de los casos, viviendas).

Asi, para el periodo 1946-1950, un 62.4% de la poblacién britinica
sblo poseia el 3% (!) del capital britinico, es decir, un “capital” aproxi-
mado por cabeza de 44 libras.”” Durante el mismo periodo, el 27.5% de
las familias belgas no poseia mas que el 2.2% de la fortuna privada {me-
nos de 50,000 francos por familia) y un 48.8% poseia el 20% de esa for-
tuna (menos de 250,000 francos por familia, es decir, ¢l valor de una
pequefia casa obrera), En los Estados Unides, durante 1935-1936, el 90%
de las familias sélo posefa el 19% del ahorro; en 1947-1948, el 90% de
las familias solo poseia el 22.5% del ahorro. Es preciso sefialar que, duran-
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te esos mismos afios, el 40 a 50% de las familias no posefa ningtm ahorro.™

Y es necesario, ademés, que la venta de las mercancias permita a los
capitalistas reconstituir su capital consumido en la produccion y adquirir
los medios de produccién nuevamente construidos. Al analizarlo, hemos
visto que el modo de produccién capitalista cumple esas dos condiciones.

Pero no ocurrié asi en las sociedades anteriores al capitalismo. Hersko-
vits relata lo que sigue de la tribu de los Chuckshee, que habita el nordeste
de Siberia dedicada al pastoreo de renos:

“Ciertas familias Chuckshec son tan pobres que apenas poseen rebafios,
y durante largos perfodos entran al servicio de familias mas acomodadas.
A cambio de su pesado trabajo, reciben provisiones de carne y pieles, pero
deben suministrar sus propias bestias de carga cuando pasan de un campo
a otro, Una familia que trabaja en esas condiciones recibe todos los afios,

ademés de los bienes de subsistencia mencionados, una decena de crias -

de reno, si su amo estd satisfecho con su trabajo. Al cabo de cinco afios
favorables, estos animales y sus descendientes dan a la familia un rebafio
de un centenar de renos, que les permite adquirir independencia”.

Igualmente, los oficiales de los gremios de la Edad Media se convertian
normalmente en maestros-artesanos, o podian por lo menos alimentar la
esperanza de poder hacerlo. Por el contrario, la sociedad capitalista se ca-
racteriza por la particularidad de reproducir constantemente una clase
proletaria.

La continuidad de la produccién capitalista exige, ademds, un cierto re-
parto cualitativo de las mercancias producidas. Para que pueda efectuarse
es preciso que, a través de una serie de ciclos de produccién, el capital
usado en la produccién sea al menos reconstituido. En consecuencia, es

preciso que se pueda por lo menos reproducir Jas méiquinas y materias pri-

mas usadas durante los sucesivos procesos de produccién, y que se produz-
can por lo menos suficientes bicnes de consumo como para reconstituir la
fuerza de trabajo.

Sabemos ya que toda sociedad se funda en dltima instancia sobre wna
economia del tiempo de trabajo. Una fraccién determinada del tiempo de
trabajo social globalmente disponible. debe dedicarse a la conservacién, a
la reparacién y a la reproduccién de los instrumentos de trabajo, a la con-
servacién de los campos y de los edificios, puesto que, en caso contrario,
al cabo de cierto tiempo, la produccién no puede ya extenderse en la mis-
ma escala que antes: la sociedad se habrd empobrecido en el sentido abso-
luto de la palabra. :

Pero esto, que en las sociedades que producen valores de uso no es mds
que un simple problema de reparto del tiempo de trabajo social global-
mente disponible, se complica en la sociedad capitalista, debido a que re-
presentz un modo de produccién de mercancias. Para asegurar la conti-
nuidad de la produccién capitalista, es preciso que a través de una serie
de ciclos de produccién:

1* Se produzcan materialmente los bienes de produccién necesarios para
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sustituir a los que se han usado durante la produccién, y los bienes de con-
sumo necesarios para teconstituir la fuerza de trabajo;

2* Que se cree, y que efectivamente se consuma, el poder de compra ca-
paz de realizar el valor de esos bienes de produccién y de esos bienes-de
consuma;

3* Que ese poder de compra se reparta en forma tal que oferta y deman-
da se equilibren para los bienes de produccién y para los bienes de con-
Sumo, :

El estudio de los probleias econémicos de reproduccion en la sociedad
capitalista es esencialmente el estudio de las cuestiones planteadas por estas
tres condiciones, fuera de las cuales se rompe la continuidad de este modo
de produccién.

Reproduccién simple

La reproduccién sunple se presenta como una sucesién de ciclos de pro-
duccion que permite la conservacidn de la riqueza social, pero 1o su in-
cremento, En una sociedad que produce valores de uso, la reproduccién
simple significa que la masa anual de los productos basta para alimentar
un nitmero estable de ciudadanos y para sustituir los instrumentos de tra-
bajo usados durante ese afio. En wuna sociedad que produce mercancias,
la reproduccion simple significa que el valor del producto anual (producto
nacional brute) basta exactamente para reproducir la fuerza de trabajo,
los instrminentos de trabajo y el stock de materias primas usados durante
el afio para alimentar a las clases poseedoras. En una sociedad capitalista,
la reproduccién simple significa que la plusvalia anual se consume total-
mente en forma improductiva por la clase burguesa, y que falta la acumu-
lacién de capital®

Si los modos de produccién precapitalistas han pasado por largos perio-
dos de reproduccién simple, la mayor parte ha acabado por alcanzar en
un momento dado de su evolucién un estadio’ de reproduccién ampliada,
es decir, un derto desarrollo de los instrumentos de trabajo, una ciérta
acumulacion de riqueza social en forma de stocks de productos y, sobre
todo, de stocks de herramientas suplementarias. La simple acumulacién de
reservas de viveres significa ya una forma primitiva de reproduccién am-
pliada.

En cuanto al modo de produccién capitalista, se distingue precisamente

* Puesto que parte de Ja hipbtesis de que los capitalistas no emplean ninguna
fraccién de sus ganancias en su proplo consumo improductivo, Joan Robinson ha
descrito la reproduccidn simple en su stafe of bliss, cuando *todo trabajo se emplea
para producir bienes de consumo y conservar el capital existente” 30

299



de todos los modos de produccién anteriores en que no es el consumo
improductive, sino el conswno productivo, la capitalizacién del superpro-
ducto social, lo que representa el mévil de accién y explotacion de las clases
poseedoras. En este caso, la reproduccién ampliada constituye la forma nor-
mal de reproduccién en el régimen capitalista, ya que la reproduccion sim-
ple solo puede producirse en momentos escepcionales del ciclo de la pro-
duccion,

¢Céino deben presentarse las tres condiciones de continuidad de fa pro-
duccién capitalista en el marco de una reprodnecién simple? Supongamos,
pot ejemnplo, que el valor total de la produccién anual de todas las mer-
cancias sea de 9,000 (millones de unidades monetarias}. Para que la con-
tinuidad de la produccién quede asegurada, una parte de esas mercancias
debe representar bienes de produccién —méquinas, materias primas, edi-
ficios industriales, productos auxiliares, fuerza energética, etc.—, y la otra
parte bienes de consumo. Supongamos que, desde el punto de vista del va-
lor, los dos tercios de la produccién, es decir 6,000, representen bienes de
produccién, y el tercio restante, es decir, 3,000, representen bienes de con-
sumo. La produccién social anual podrd entonces definirse de la manera
siguiente, suponiendo una tasa de plusvalia y una tasa de ganancia idén-
tica en los dos grandes sectores de la produccidn:

1: 4,000 ¢ + 1,000 v + 1,000 = 6,000 bienes de produccin
TT: 2,000 ¢ -+ 500 # -+ 500 4 = 3,000 bienes de consumo

Durante la produccién se han usado bienes de produccién por un valor
total de 6,000 (4,000 en el sector I y 2,000 en el sector IT). Estos bie-
nes pueden sustituirse, presto que al mismo tiempo se han producido bienes
de produccién por un valor de 6,000. Para reconstituirse, la fuerza del
trabajo social necesita bienes de consumo por un valor de 1,500, Esta re-
constitucién es posible, puesto que se han producido bienes de consumo
por valor de 3,000,

La venta de todas las mercancias produce a los capttalistas 9,000. De
esos 9,000, 6,000 son necesarios para reconstituir su capital constante {bie-
nes de produccién) y 1,500 para reconstituir su capital variable {capital-
dinero con el que se comprar la fuerza de trabajo el afio siguiente). Los
1,500 que quedan representan la ganancia, la plusvalia anual. Como en
el caso de la reproduccién simple la plusvalia es por definicién consumida
improductivamente, esos 1,500 se utilizardn para comprar bienes de con-
sumo. Fsos bienes de constumo serdn efectivamente disponibles, puesto que
se lia producido por valor de 3,000 y 1,500 han bastado para reproducir
la fuerza de trabajo utilizada durante el ato.

Finalmente, la oferta y la demanda se equilibran en los dos sectores,
puesto que tenemos;
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BIENES DE PRODUCCION

{4,000 capitalistas I

Demanda: 2,000 capitalistas 11

Oferta: 6,000 produccién total.

BIENES DE CONSUMO

1,500 obreros I
500 obweros 11
1,000 capitalistas I
500 capitalistas 1T

O;’erta: 3,000 produccién total.  Demanda:

El poder de compra creado por la produccién se ha repartido en forma
que permita la compra de todas las  mercanclas producidas. Estas han
desaparecido, pues, del mercado y comenzamos un nuevo ciclo anual de
produccién con un capital constate de 4,000 en el sector I y de 2,000
en el sector II; un capital-dinero disponible como capital varable de
1,000 en el sector Iy de 500 en el sector I1; una fuerza de trabajo igual
que al principio del ciclo anterior, y completamente reconstituida, Dicho-
de otra forma: el nuevo ciclo parte exactamente del mismo nivel de pro-
duccién que el ciclo anterior. Se ha realizado una reproduccién simple.

Reproduccion amplioda

La reproduccién ampliada se presenta como una sucesién de ciclos de
produccion que permite el incremento de la riqueza social. En una socie-
dad que produce valores de uso, la reproduccién ampliada significa que
la. masa anual de productos es superior a la necesaria para alimentar a
todos los ciudadanos y conservar el stock de los instrumentos de trabajo.
La riqueza social aumenta en forma de un stock mayor de instrumentos
de trabajo, de mayores reservas de alimento, etc. Tal reproduccién am-
pliada constituye la condicién indispensable para un incremento mas o
menos continuo de la poblacion.

En una sociedad que produce mercanclas, la reproduccién ampliada
significa que el valor del producto anual (producto nacional brato). es
superior al valor de la fuerza de trabajo, de los instrumentos de trabajo
y del stock de materias primas utilizadas durante el afio, asi como de las
mercancias necesarias para el mantenimiento de las clases poseedoras.

En una sociedad capitalista, la reproduccién ampliada significa que la
plusvalia se reparte en dos fracciones: una fraccion consumida improduc-
tivamente por los capitalistas, sus familias y sus allegados, y una fraccién
consumida productivamente, es decir, acumulada e invertida; capitalizada
en forma de maquinas, de materias primas, de salarios suplementarios, que
permiten comenzar un nuevo ciclo de produccién con un capital méas am-
plio —<le mayor valor— que en el ciclo precedente.

:Cémo deben presentarse lag tres condiciones de continuidad de la pro-
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duccién capitalista en el marco de una reproduccion ampliada? En el
caso de la reproduccién simple, el valor de todos los bienes de produccién
producides durante un ciclo debfa ser igual al valor del capital constante
utilizado durante ese ciclo de produccién. Pero no ocurre asi en la repro-
duccion ampliada, ya que faltarfan materialinente los bienes de produccién
necesarios para comenzar el ciclo siguiente con mayor capital constante.
La primera condicién de una reproduccidn ampliada es, pues, Ja produc-
tién de un suplemento de bienes de produccién, independientemente de
los que se han usado durante el ciclo de produccién anterior (suplemento
no significa un nimero mayor, sino un valor més elevado). El equivalente
de ese suplemento de bienes de produccién es precisamente la fraccién de
la plusvalia destinada a acumularse en capital constante suplementario,

Igualmente, se impone la produccién de un suplemento de bienes de
consumo, ademds de los comprados durante ¢l cicle precedente por obre-
ros y capitalistas, puesto que esos bienes de consumo deben suministrar el
contravalor del suplemento de capital variable (de salarios} que represen-
ta una fraccion de la plusvalia acumulada, y que se destina a la compra
de una fuerza de trabajo suplementaria.

Supongamos que el conjunto del producto brute de un aflo tenga un
valor de 11,400 (millones de unidades monetarias) repartidos en 7,000 bie-
nes de produccién y 4,400 bienes de consumo. El valor del producto bruto
podrfa hipotéticamente analizarse como sigue, si suponemos una tasa de
plusvalia 1gual en los dos sectores, pero una tasa de ganancia méas elevada
en el sector II, donde la composicién orgdnica del capital es més baja:

T: 4,000 ¢ 4- 1,500 v + 1,500 p = 7,000 bienes de
. 1. J produccién 1.400
fer. ciclo %'L IT: 2,000 ¢ 4 1,200 v + 1,200 p = 4,400 bienes de J} t,

consumo

Supongarmos también que los capitalistas del sector I reparten su plus-
valia en la forma siguiente: 500 consumidos improductivamente, 1,000
acumulados, 700 de los cuales como capital constante y 300 como capital
variable. En cuanto a los capitalistas del sector II, reparten su plusvalia,
por ejemplo, en la forma siguiente: 700 consumidos improductivamente;
500 acumulados, de ellos 300 como capital constante y 200 como capital
variable, :

Durante el ciclo de produccién anterior, 6,000 se habfan utilizado como
capital constante en el conjunto de los dos sectores. La produccion total
de bienes de produccién rebasa esos 6,000; se sitia en 7,000. Los 1,000
bienes de produccién suplementarios permiten a los capitalistas del sector
T acumular capital constante por un valor de 700 y a los capitalistas IT
acumular capital constante por un valor de 300. Durante ese mismo ciclo
anterior, se habfa utilizado un valor de 3,900 bienes de consumo (2,700
para ¢l conjunto de los obreros de los dos sectores; 500 por los capitalis-
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tas del sector I y 700 por los capitalistas del sector IT). Pero la produe-
cién de bienes de consumo alcanza un valor de 4,400. Esos 500 bienes de
consumo suplementarios permitirdn a los obreros contratados en forma
suplementaria en la produccién ampliada encontrar el contravalor de su
salario, la plusvalfa acumulada en capital variable, 0 sea 300 en el sector
Iy 200 en el sector 11

Las mercancias y el poder de compra necesarios para reproduccién am-
pliada han sido asi suministrados por el ciclo anterior. La continuidad de
la produccién estd asegurada porque el reparto de ese poder de compra
permite equilibrar en los dos sectores la oferta y la demanda:

RIENES DE PRODUCGCION

Oferta: 7,000: produccién total

4,000 capitalistas I: reconstitucién de ¢
2,000 capitalistas II: reconstitucion de ¢
700 capitalistas I: acumulacion en ¢
300 capitalistas IT: acumulacién en ¢

Demandu

BIENES DE CONSUMO

Oferta: 4,400: produccién total

r 1,500 obreros I
1,200 obreros IT

500 capitalistas 1

700 capitalistas IT

300 contravalor de la acumulacién en v de los

capitalistas I

200 contravalor de la acumulacion en v de los

L capitalistas IT

Demanda

El nuevo ciclo de produccién comenzard, pues, con los siguientes ca-
pitales:

I: (4000 + 700). ¢ + (1,500 + 300) v
IT; (2000 4 300) ¢ + {1,200 4 200} o

Si continuamos supeniendo una tasa de plusvalia estable del 100%, la
produccién de este segundo ciclo de reproduccién ampliada tendré el si-
guiente valor: :

I: 4,700 ¢ + 1,800 » + 1,800 p = 8,300 bienes de
produccién 13.400
IT: 2,300 ¢ + 1,400 & + 1,400 p == 5,100 bienes de [ 1

consumo

2¢ ciclo
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Suponiendo que la plusvalia de los capitalistas I se reparta de la siguien-

te forma: 600 consumidos improductivamente y 1,200 acumulados, de
ellos 800 como ¢ y 400 como v; que la plusvalia de los capitalistas 11 se
reparta de la siguiente forma: 700 consumidos hnproductivamente y 700
acunulados, 500 de ellos como ¢ y 200 como v, podremos, como se indica
arriba, deducir un tercer ciclo de reproduccién ampliada, cuya produccidn
tendra el siguiente valor:

(1: 5,500 ¢ + 2,200 0 + 2,200 p = 9,900 bienes de
o produccién . t
der. ciclo 119,800 ¢ 4 1,600 v + 1,600 p = 6,000 bienes de | 13,900

LCOE]SUH]O

y asl sucesivamente. . .

Como puede verse, la reproduccidén ampliada se expresa por el aumento,
de ciclo en ciclo, del valor total de las mercancias en cada sector, asi como
por el aumento de la plusvalia en cada sector. En la reproduccion sim-
ple, esos valores permanecen estables de ciclo en ciclo.

Reproduccion ampliada vy leyes de desarrollo del capitalismo .

Los esquemas de reproduccion ampliada presentados mas arriba han per-
mitido realizar la totalidad de la plusvalia producida por los obreros de
cada sector. Esto esti en contradiccién con el desarrollo real del modo
de produccion capitalista, en el que se efectlia una perecuacién de la tasa de
ganancia, en_virtud de la cual los sectores de mas elevada composicién
orginica del capital —sector I— se apropian una parte de la plusvalia
producida por los obreros de los demds sectores. Sin embargo, es facil
corregir el esquema calculando la tasa media de ganancia para el conjunto
del capital, y transformando después el valor de las mercancias T y II a
su precio de produccién.® Obtendriamos asi los siguientes ciclos de re-
produccién ampliada:

ler. Ciclo

I: 4000 ¢ + 1,500 v + 1,705 pr = 7,205 bienes de produccién

IT: 2000 ¢ + 1,200 v + 995 pr = 4,195 hienes de consumo f 11,400

% En el primer ciclo, 1,500 # 4+ 1,200 5 dan una plusvalia total de 2,700, es
decir, un 31% de ganancia para un capital total de 8,700, El precioc de produccién
de Iy IT se calcula afiadiendo el 31% de ganancia a los respectivos capitales. En el
sepundo ciclo, 1,800 p - 1,400 $ dan una plusvalia total de 3,200, es decir,
¢l 30.75% de ganancia para un capital total de 10,405. En el tercer cicle, 2,160
p 4+ 1,600 § dan una plusvalia total de 3,760 para un capital total de 12,525, ¢s
decir, el 30% de ganancia. Durante ¢l primer ciclo, suponemos un consumo impro-
ductivo de ganancia de 300 en Iy de 495 en I y de 600 y 480, respectivamente,
durante ¢l segundo ciclo,
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2' Ciclo

1: 4905 ¢ + 1,800 v 4 2,060 pr = 8,765 bienes de produccién}
10: 2,300 ¢ + 1,400 v -+ 1,140 pr = 4,840 bienes de consumo  § 19609

3er. Ciclo

1: 6,005 ¢ + 2,160 v + 2,450 pr = 10,615 bienes de produccién ;
T0: 2,760 ¢ + 1,600 v -+ 1,310 pr = 5,670 bienes de consumo  § 10:285
etc,

Al mismo tiempo, en estos esquemas comprobamos también la caida ten-
dencial de la tasa de ganancia, que alcanza el 31% en el primer ciclo, el
30.75% en el segundo y el 30% en el tercero.**

Sin embargo, no debemos conceder a esos esquemnas un significado que
no es el suyo. Seleccionando arbitrariamente cifras de partida, o las rela-
ciones de partida entre términos diferentes del esquema, se puede llegar
a “descubrir” leyes de reproduccion capitalistas, incluso €l “hundimiento
necesario” {como lo ha hecho el economista marxista Henryk Grossman),
después de cierto nfimero de ciclos. Esto serfa un juego perfectamente
gratuito y estéril,

En realidad, los esquemas de reproduccién sélo indican las condiciones
de continuidad de la produccidn capitalista en su conjunto, abstraccién
hecha de tedas las condiciones coneretas de la marcha de este modo de
produccién: nacimiento en un medio no capitalista; transferencias de ca-
pitales de un sector a otro; intervencién del crédito; juego de los precios
monetarios, etc. En la medida en que la produccién capitalista es una
produccién para el mercado, una produccién de mercancias y no un repar-
to consciente de recursos sociales entre diferentes ramas de la produccién,
esas condiciones concretas de su funcionamiento son las que determinan
las leyes del desarrollo del capital —sin el aguijén de la competencia, por
ejemplo, el incremento de la composicién orgénica del capital y la con-
siguiente calda tendencial de la tasa de ganancia serian inexplicables—

y la forma ciclica que toma la vida econdmica capitalista.

# Clertos autores 3% afirman que el cdleulo realizado de esta manera conduciria
necesariamente a errores y contradicciones, dado que el valor de ¢ y de v en cada
ciclo no se transforma tambifn en precio de produccién. Esta observacién no estd
justificada. El precio de produccién de ¢ resulta de la perecuacién de la tasa de
ganancia duranfe el ciclo anterior. Es un factor fijo, puesto que jndependientemente
de las desventuras o de los éxitos de un capitalista en la competencia, ha pagado (o
debe) un precio previamente determinade de las méquinas, materias primas, ete.,
que ha comprado. En cuanto a la transformacién de los valores en precio de produc-
cién aplicado a los esquemas de reproduccién simple es, en efecto, abusiva, pero
no por la razén invocada por los autores mas arriba mencionados. Esta transfonma-
cién resulta de la competencia capitaliste, que falta precisamente en el esquema de
reproduceién simple y en una economfa basada en la produccién simple de mercan-
clas que este esquema refleja. Ohbservemos de pasada que los autores citados con-
funden precic de produccién y precio monetario en el mercado, pucsto que hacen
intervenir en su razonamiento las condiciones de la industria aurifera,
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Los esquemas de reproduccién que no toman en cuenta todas esas con-
diciones concretas no pueden ni deben, pues, “revelar” esas leyes de des-
arrollo, las causas de esa marcha ciclica. Pueden, como méxino, indicar
cbmo, a pesar del juego de millares de capitales individvales que se hacen
ferozmente la competencia y que determinan asf la marg:}la, real del modo
de produccion capitalista, Ia continuidad de la produccién se mantiene
la larga, no obstante las frecuentes interrupciones periddicas. Se comprex-
de la utilidad de estos esquemas, cuando se plantea la siguiente ’cuestlén:
¢cfmo es posible que se mantenga la continuidad de la produccién, cuan-
do el valor y las proporciones de esta produccién parecen resultar de
decisiones individuales de millares de empresarios que esconden mutua-
mente sus intenciones? Los esquemas de reproduccién indican qué condi-
ciones deben cumplirse para que se salvaguarde esta continuidad.

En la vida real del capitalismo, estas condiciones de continuidad se rea-
lizan @ través de las interrupeiones de la propia continuidad. La economia
capitalista se presenta como una unidad de continvidad y discontinuidad
en sus actividades econdmicas: ' o

“El progreso no se Tealiza solamente por sacudidas, sino tamble_n. por
avances unilaterales que provocan rupturas, Bl desarrollo es d’esethbrw
do, discontinuo y sin armonfa. La liistoria del capitalismo estd sembrada
de estallidos y de catéstrofes violentas. Su evolucion es un derrocamiento de
estructuras existentes realizado més bien como una serie de explosiones que
como una transformacion apacible,” _

En este sentido, los esquemas representan algo asi como medias por
decenios o por ciclo, proporciones reciprocas entre los diferentes ?lementos
de la produccién capitalista. Indican precisamente la eliminacion de ese
csquema abstracto de todos los factores que determinan la marcha ciclica
de la produccién. No pueden, pues, explicar concretamente nt la expan-
sién capitalista ni la causa de la erupcidn de las erisis,

Reproduccién ampliada, crecimiento econdmico y contabilidad social

El anilisis de las diferentes condiciones de la reproduccién ampliada es
también el andlisis de los factores que determinan en dltima instancia
el crecimiento econémico del modo de produccién capitalista.

En cualquier sociedad, las dos condiciones necesarias y suficientes para
el crecimiento econdmico son: _ '
1. que el producto por cabeza sea superior al producto necesario, es decir,

que la sociedad produzca mas de lo que consume (mclu_yendo el con-

sumo en forma de desgaste de sus instrumentos de trabajo) ;

2. que ese residuo neto tome, al menos en parte, la forma de strumentos
de trabajo suplementarios, es decir, que sea consumido productiva-
mente. Un caso limite es aquel en que ese residuo neto sirve para ali-
mentar a un mayor nimero de productores, y también aquel en que
se permite, gracias a una mejor alimentacién de los productores dados,
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un incremento inmediato de su rendimiento, Sin embargo, en este caso
se refrasa simplemente en una etapa la necesidad de ver aparecer wn
producto neto de instrumentos de trabajo suplementarios como condi-
cién necesaria al crecimiento econdmico. ,

En la sociedad capitalista las dos condiciones para la reproduccién am-
pliada son las siguientes:

1. Hay una plusvalia que no es consumida enteramente por los capita-
listas;

2. Su residuo no consumido se invierte en parte en un nuevo capital cons-
tante.

De vna manera general, para determinar la tasa de crecimicnto de una
sociedad capitalista, tres proporciones son fundamentales:

a) La masa absoluta de ganancias ($) y su relacién con el producto na-
cional bruto;

b) La masa absoluta de ganancias no consumidas en forma improductiva
{p-p cons.) y su relacién con el producto nacional bruto {y con la
swna total de fa plusvalia).

c) La masa absoluta de esas ganancias acumuladas que se invierten en
bienes de produccién (p-p cons-f ac. en v-p ates) y su relacién con
el producto nacional bruto y con la suma total de plusvalfa.

Como estas tres proporciones se combinan entre si, para determinar el
origen de la lentitud {o de la velocidad). relativa del crecimiento econd-
mico es imposible aislar ninguna de ellas.

Un pais puede, pues, conocer una tasa de invessién procuctiva muy ba-
ja, no por que la masa (o la tasa) de ganancia o de plusvalia sean bajas,
sino porque una gran proporcién de esta plusvalia se consume improducti-
vamente o se acmnula en ofras formas que no son la nversién producti-
va (por ejemplo: la especnlacién agricola; el atesoramiento de metales
preciosos; la exportacion de capitales con fines no productivos, etc.). Fste
es, sobre todo, el caso de una serie de paises subdesarrollados.® ,

Serfa también completamente erréneo suponer que un alza importante
de los salarios reales, que trac una haja de la tasa de ganancia, frenara
autométicamente el crecimiento econémico. Esta hipbtesis solo es exacta
si durante la fase anterior se ha invertido productivamente la casi totali-
dad de la plusvalia. En cualquier otra hipbtesis, un alza tal de los salarios
puede, por ¢l contrario, estimular el crecimiento econdmico, obligando a
las clases poseedoras 2 reducir su consumo improductivo y, su acumulacién
al margen de las esferas productivas, a fin de neutralizar la baja momen-
tinea de la tasa de plusvalia por un incremento de la plusvalia relativa
{on incremento de la productividad del trabajo).

Los calculos de la contabilidad nacional basados en los criterios hibri-
dos ~—y puramente descriptivos— de la teorfa de la renta no permiten re-
velar las fuentes potenciales de lo acumulacion del capital productivo,

* Ver capitulo xur
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o dicho en otros términes, la masa total de la plusvalia, del sobreproducio
social. Fstos calculos no distinguen entre el consamo productive de los
hogares de trabajadores, el consurno improductivo de las clases poseedoras,
el consume facilmente reducible de los productos de lujo y de puro des-
pilfarro. Igualmente, la construccién de viviendas pppulares, que correspon-
de 2 una acuciante necesidad, se inscribe en el mismo lugar que la cons-
truccién de lujosos edificios bancarios y ‘c_orner(.:lales que mgchis Veces
representan formas de evasion fiscal y no “inversiones productivas”, _Ent.re
las “inversiones piiblicas”, se incluye desordenadamente las mversiones pro-

ductivas v la compra de material militar, que es un gasto tipicamente -

improductivo. N ’ T
Es, pues, urgente modificar el ca!cplo de la contabilidad nacional seg
su estructura social, lo que permitiria sustituir ’1as nociones fibstractas (o
puramente monetarias) de ahorro por la nocion de pluvalia total y de

fondo potencial y de acumulacién disponible.® o

En lo dicho anteriormente hemos partido de la hipotesis de que las
empresas y la mano de obra existentes s¢ encuentran ya plenamente den?»
pleadas. Esta hipbtesis no corresponde a una realidad permanente. Adrmi-
tido esto, el crecimiento econdmico puede 1:e’sultq1- no solamente de ulna
creacién suplementaria de bienes de produccién, sino de un mejor emp co
(m4s racional, ininterrumpido, etc.) de los ya existentes. Lo que importa
en este caso no es tanto el aumento de la tasa de inversion prO(’:Iu.ctwa
como ¢l mejor empleo de las fuerzas productivas (humanas y mecamcas.)
existentes. Sin embargo, st semejante ‘eventuahdad es muy 1:nPgrtantF1 para
las perspectivas a corto e}:;azo (es;;ecmlmentet en ;afgzsdlzrgi;s&,mso ]j?e:gé

; intermedia para las perspectivas .
gﬁe:; aa;lcr;?l:‘:SZlugfeno em;ﬁeo de l%s rﬂzdios de produccién'z’existentes,
el crecimiento econémico se identifica de nuevo con su expansion.

Reproduccién limiteda

La reproduccion limitada se presenta como una sucesion de c‘:cilos_de
produccién que no permite ya la comservacion de la riqueza social, sino
que provoca, por el contrario, su contraccion. En una sociedad que pro-
duce valores de uso, la reproduccion limitada .51gmhca que la masa anual
de productos no permite ya alimentar al conjunto de ciudadanos o con-
servar ¢l stock gxistente de instrumentos de trabajo, 0 que no permite m
lo uno ni lo otro. En una sociedad que produce mercancias, la reProd.l.:c-.
cién limitada significa que el valor del producto anual bruto es inferior
a la suma de Ja retribucién de las clases trabajadoras, del valor de los ins-
trumentos de trabajo y materias primas utilizadas durante la produceion

"y
% En el capitulo xvi nos esforzamos en demostrar que 1a cuota de acummlacién
mdbxima nunca do la mayor cuota de crecimiento y nunca es, por tanto, fa cuota

aptima,
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y del valor de las mercancias que sirven al mantenimiento de las clases
dominanies. Fin la sociedad capitalista, ln reproduccién limitada significa
que, por diversas razones, los capitalistas son incapaces de renovar el ca-
pital constante utilizado, y que los salarios distribuidos no permiten a los
productores reconstituir enteramente su fuerza de trabajo. :

En las sociedades precapitalistas, la reproduccién limitada podia resultar
de dos diferentes tipos de situaciones. En primer lugar, de une brusca
eaida de lo produccidn, a consecuencia de catistrofes naturales o sociales:
sequias, inundaciones, terremotos, invasiones, epidemias, guerras, guerras
civiles, etc.

Supongamos que las necesidades globales de una comunidad agraria se
eleven a 1,000 toneladas de trigo por aflo, 750 para el consumo, y 250
para las siembras y los cambios por otros productos de primera necesidad.
Si durante varios afios consecutivos la cosecha desciende a 500 toneladas
sin que se reciba ninguna ayuda exterior, habrd sin remedio una repro-
duccién limitada. Las semillas serin insuficientes; una parte de las tierras
permanccer en barbecho; sucumbird una parte de la poblacién; el nii-
mero de productores (la fierza de trabajo). disminuira, E incluso durante
un afio de buena cosecha, menos productores que trabajen sobre una su-
perficie sembrada més reducida, producira menos trigo que antes,

La reproduccién limitada puede también proceder de una modificacién
en el veparto de los recursos socioles disponibles. Para que la produccién
asegure la continuidad de la vida econémica a un determinado nivel, es
preciso, en efecto, que produzca valores de uso de una naturaleza tal que
pueda reconstituir los elementos materiales de la produccion: fuerza de
trabajo e instrumentos de trabajo. Cabe, sin embargo, utilizar esos elemen-
tos para fines estériles desde el punto de vista de la reproduceién, es decir,
para la produccién de bienes que no permiten reconstituir ni la fuerza de
trabajo ni los instrumentos de trabajo utilizados durante el perfodo pro-
ductivo del afio. En este caso habrd forzosamente reproduccién limitada,
puesto que una parte de los recursos productivos utilizados no se habra
reconstituido, y en consecuencia se trabajard con. recursos reducidos.

Asl, por ejemplo, durante el reinado de los emperadores mongoles en
China, observa el historiador Eberhard, se concentré un gran mimero
de campesinos pobres sujetos a prestacion personal para construir edificios
imperiales de gran lujo.*® Estos campesinos fueron obligados a abandonar
sus tierras durante el tiermpo que ejecutaban esos trabajos; tales tierras per-
manecieron, pues, en barbecho y comenzaron una serie de ciclos de re-
produccion limitada. El reparto de la fueiza de trabajo globalments dispo-
nible en la sociedad se realiz6 en forma tal que la produccién en el sector de
base, el de la agricultura, tuvo que reducirse.

En el modo de produccién capitalista volvemos a encontrar las dos for-
mas paralelas de reproduccién limitada. Primero, la provocada por una
caida brusca de produccién, por una crisis econfémica. Contratiamente a
lo que ccurre a la sociedad precapitalista, no es aqui la caida del volumen
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de la produecibn, sino la de su valor lo que provoca la interrupcion de la
contimiidad, la crisis econdmica. Una caida del valor de la produccion
provoca cierres de fabricas y licenciamientos de mavo de obra. Esto ori-
gina un brusco descenso del poder de compra global, lo que acentia de
muevo la mala venta, el descenso de precios y el cierre de empresas. De
mes en mes —y, durante las crisis prolongadas, de afio en afio —s¢ va pro-
duciendo menos, con menos capitales y menos mano de obra; la base de
la produccién se contrae.

En un régimen capitalista puede producirse también la reproduccion
limitada a consecuencia de una modificacién en el reparto de los recursos
productivos disponibles. Si una parte del capital constante y de la mano
de obra se utiliza para producir mercancias cuyo valor de uso no permite
ni la reconstitncién de ese capital constante ni la veconstitucién de la
fuerza de trabajo, al cabo de un cierto tiempo habré reproduccién bmitada,
es decir, produccién con un capital constante y una fuerza de trabajo re-
ductdos.

N
Economia de guerra

La cconomia de guerra representa el ejemplo tipico de reproduccion li-
mitada en un régimen capitalista. En efecto, la cconomia de guerra implica
que una parte de los recursos productivos del capital constante y la mano
de obma s¢ ha dedicado a la fabricacién de artefactos de destruceion cuyo
valor de uso no permite ni la reconstruccién de maquinas o de stocks de
materias primas, ni la reconstruccién de la fuerza de trabajo, sino que tien-
de, por el contrario, a la destruccion de esos recursos. Debido a ello, la
cconomia de guerra puede alcanzar un punto en el que o bien la conser-
vacién (amortizacién desde el punto de vista financiero, sustitucién desde
el punto de vista fisico) del capital constante no se asegura,* o bien no
se reconstituye enteramente la fuerza de trabajo, porque el consumo obrero
desciende demasiado y la productividad del trabajo baja. A todo esto pue-
de afiadirse, ademés, el efecto de una disminucion absoluta del ntmero de
trabajadores. ' .

Asi, por cjemplo, comparada con el ingreso de tiempos de paz, durante
la filtima guerra la tenta nacional britanica se establecié en la forma si-
guiente (en millones de libras esterlinas):

* Este punto de la reproduccién limitada se alcanzb efectivamente en los Estados
Unidos durante la Segunda Guerra mundial. La produccién de capital fijo nuevo
(bienes de equipo duraderos) pasa de 7,300 millones de délares en 1929 y de 6,900
millones en 1940 a 5,100 millones de délares en 1942, 3,100 millones de délares
cnt 1943 y 4 mil millones de délares en 1944, mientras que la usurz anual del
capital fijo existente se calculaba en 8 mil millones de délares durante el mismo
petfodo. La formacién neta de capitales nuevos cayb por debajo del 1% de la renta
nacional en 1943. Durante ¢l mismo perfodo, los gastos de guerra absorbieron: en
1942, el 32%, en 1943, el 43% y en 1944 asimismo 43% del producto nacional
brute de los Estados Unidos?4
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1938 1943
{en libras de 1938)
Gastos gnbernamentales 837 3,840
Gastos de consumo privado 4,138 3,270
Inversiones privadas interiores 305 — 05
Inversiones extranjeras — 55 —485
Renta nacional 5,225 6,930%

Como puede observarse, la economia de guerra puede,ir acompaiiada
de un ecrecimiento de la renta nacional real y del valor del producto
nacional bruto, tal como estd calculado actualmente,

“...un incremento de una categorfa de productos debe ir acompafiado '
o bien de una reduccidn de otras categorias de productos, o bien de un
anmento de la produccion total. Si se consideran como productos termi-
nados los bienes y servicios comprados por el gobicrno en tiempo de guerra
como lo hacen los clculos actuales, es de suponer que los chlculos indi-
quen un aumento de la produccién total, pero también una reduccién de
la produccidn civil en tiempo de guerra. . "%

La produccién de tanques, aviones y obuses vendidos por los capi-
talistas del sector de los bieness de destruccibn, es una produccién de mer-
cancias cuyo valor se realiza en el mercado. Pero como estas mercancias
no entran en el proceso de reproduccion, el aumento de la renta nacional
va acompafiado de una disminucion absoluta del stock del capital cons-
tante existente y de una gran disminucion de la productividad del trabajo.

Por lo demés, el ejemplo britanico de la ({ltima guerra mundial era
relativamente benigno. En el Japén, durante esta misma guerra, la indus-
tria textil se vio obligada a transformar en chatarra dos tercios de los
husos para el hilado de algodén®™. El capital fijo del sector I se convirtis
en capital circulante del sector I. En Alemania y otros paises la produc-
tividad media del trabajo descendié hasta ¢l punto en que fue otra vez
posible utilizar trabajo forzado a gran escala.

; Elstadreproduccién limitz:ida puede representarse esqueméaticamente intro-
uciendo en un esquema de reproduccion u i
Cuciendo et ur q P n tercer sector, ef de los blengs

ler, cclo
I: 4,000 ¢ - 1,500 v -+ 1,500 p = 7,000 bienes dé produccién | o
IT: 2,000 ¢ - 1,200 2 -+ 1,200 5 = 4400 bienes de consumo |
29 ciclo
I 4000 ¢ -+ 1,500 o -C 1,500 4 = 7,000 bienes-de produccién v ©
IT: 2,000 ¢ + £,200 o -+ 1,200 5 = 4400 bienes de consumo &
IIT: 1000 ¢ + 500 » + 500 p = 2,000 bienes de destruccién | 2
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Jer. ciclo

L 8,900 ¢ + 1,200 » 4 1,100 p = 6,200 bienes de produccion
I 1,800 ¢+ 900 v 4 800 p = 3,500 bienes de consumo
M 1,300 ¢ + 600 v + 500 p = 2,500 bienes de destruccién

ete.

12,200

Fste esquema se basa en la hipbtesis de que, después del primer ciclo,
los capitalistas de las categorias Iy II inviertan toda su plusvalia acumu-
lada en la industria de armamentos. A consecuencia de csto, la produccion
de esos dos sectores no se encuentra ya aumentada en el segundo ciclo.
Naturalmente, se podifan introducir varios ciclos intermedios, durante los
cuales una fraccién decreciente de la plusvalia acumulada continuaria in-
virtiéndose en fos sectores I-y II

Los 7,000 bienes de produccién producidos durante el segundo ciclo de-
ben repartisse durante ¢l tercer ciclo entre fas categorias 1, II y I11, lo
que provoca una disminucién de los bienes de produccién disponibles para
los sectores 1 y II, donde commenza a manifestarse el fenémeno de la re-
produccién limitada. A falta de contravalor en el mercado, una parte de
Iz plusvalia de los capitalistas I y IT no puede ya invertirse en esos secto-
res; o se transforma en medios de financiacién del tercer sector, o se
atesora (ahorro forzoso, reservas de sociedades, etc.). El valor de los bie-

nes de consumo que estin a disposicién de los obreros disminuye también, |

lo que provoca nna cafda del rendimiento y una reduccién de la tasa de
plusvalia.® )

La reproduccién limitada de bienes de consumo y de ciertos bienes de
produccién, bajo la influencia de la produccién de bienes de destruccion
en el marco de la economfa de guerra, se manifiesta claramente en el si-
guiente cuadro: *®

VALOR DE LA PRODUCCION DE LAS ﬁIFERENTES RAMAS INDUSTRIALES
EN % DEL VALOR DEL PRODUCTO INDUSTRIAL TOTAL DE ALEMANIA]

1936 1939 1944

industrias de materias primas .. ... e 344 314 335
parte cortespondiente a carbon y minas ..... 7.5 7.4 6.3
industrias de bienes de produccién y de cons-

truccién .. ... e e 205 349 414

* Durante la Segunda Guerra mundial, los Estados Unidos alcanzaron aproxima-
damente este segundo ciclo de reproduccién disminuida, al menos en lo que se
refiere al estancamiento del sector de los bienes de produccién. Hacia el fin de la
guerra, la Gran Bretafia, Alemania y mis todavia el Japén, conocieron el tercer
ciclo, con reduccién de Ja produceién en Iy IL El profesor Jacquemyns pudo anali-
zar ¢l estado de salud de unos 500 mineros y metalurgistas belgas en mayo-junto
de 1941, después de un afio de racionamiento que habia reducido en un 25% el
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parte correspondiente a la construccidn metdli-
ca incluyendo la produccién de bienes de des-

fruccibn ... 153 21.8 255
industrias de bienes de consumo ........ 305 216 16.0
parte correspondiente a la industria textil . ... 7.5 50 3.7
parte correspondiente a la industria alimenticia 114 11.9 7.0

La vedistribucién de la renta nacional por medio del Estado

La ascensién del movimiento obrero y la creciente hostilidad de los
pueblos hacia la desigualdad de ingresos que caracteriza al capitalismo
moderno han provocado reacciones de autodefensa por parte de las clases
poseedoras, Desde la instauracion del impuesto sobre la renta en Gran
Bretafia, y sobre todo desde la experiencia del New Deal en los Estados
Unidos, numerosos economistas subrayan el hecho de que, a través de su
presupuesto, el Estado —sobre todo en los palses occidentales de democra-
cia burguesa— redistribuye una importante fraccién de la renta nacional
a expensas de las clases poseedoras y en beneficio de las clases trabaja-
doras,

El impuesto progresivo sobre la renta y los derechos de sucesion, dicen,
reduce la desigualdad de ingresos y de fortunas, Los servicios que ¢l Es-
tado pone gratuitamente a disposicién de todos los ciudadanos —ensefianza
obligatoria; conservacién de carreteras; salud piblica y medicina gratuita
en Gran Bretafia, etc.-~ benefician, sobre todo, a las clases mas pobres de
Ia poblacién y tienden a nivelar todavia més los ingresos de los ciudada-
nos. La evolucién del capitalismo contemporineo no conduciria, pues, a
una concentracion, sino, por el contrario, a una dispersién, a una nivelacion
creciente de los ingresos.

En materia de fortuna y de propiedad, especialmente de propiedad
industrial y de propiedad de ahorro capitalizada, estas afirmaciones consti-
tuyen una grosera falsificacién de la verdad: todos los datos de que dis-
ponemos demuestran, en efecto, una concentracidn creciente de esta pro-
piedad.* Pero en materia de ingresos, se admite en general que la accién
de las autoridades piblicas ha servido efectivamente para reducir la des-
igualdad. ;Es esto cierto? y si lo es, zen qué lugar es preciso colocar este
fenomeno dentro de la reciente evolucidn del modo de produccién capi-
talista?

consumo normal del pan, en un 60% el de la grasa, camne y patatas, y en un 73%
el de huevos y pescado, El andlisis dio como resultado que un 64% de los obreros
habfa perdido, come minime, cuatro kilos —y en alguncs casos incluso 13—, con la
consiguiente haja de la presién avterial, fatiga permanente y caida ripida del ren-
dimiento.38

1* Ver capitlo vu, phrrafo relativo a la “dispersién” de las acciones, y capl
tulo X1,
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Los ingresos del Estado, como ya lo hemos precisado, tienen en general
dos origenes diferentes: impuestos directos sobre la renta o impuestos in-
directos, aumento de los precios de venta de las mercancias (la emisién
de papel moneda por el Estado, que tiene el mismo efecto que el impuesto
indirecto). Ahora bien, si el impuesto progresivo sobre la renta efectiva-
mente afecta més a las clases desahogadas que a las clases pobres de la
poblacién, no ocurre asi con el impuesto indirecto. _

“En general, el impuesto sobre los bienes de consumo afecta més a las
clases de ingresos inferiores que a las clases superiores y, como consecuen-
cla, contrabalanceard en cierta medida los efectos niveladores del impuesto
sobre la renta,” *

De hecho, observamos que en Francia los asalariados pagaban en 1949
450,500 millones de francos de impuestos indirectos, frente a los 271,500
millones pagados por los empresarios y miembros de profesiones liberales.
En Gran Bretafia, la suma de impuestos de todo tipo pagados por las cla-
ses contribuyentes mids pobres (con ganancia de menos de 500 libras por
afio}, pasé de 499 millones de libras en 1937 a 1,791 millones de libras
en 1949, debido a que los impuestos indirectos se quintuplicaron durante
el mismo pericdo. En Dinamarca, los impuestos indirectos reducen los
ingresos de las clases contribuyentes pobres.en un 11.2%, mientras que su
incidencia sobre los ingresos de las clases medias es del 9.1%.*

Cierto es que en los Estados Unidos los impuestos indirectos sélo pro-
ducen una pequefia fraccién de los ingresos presupuestarios. Pero en este
pals es preciso tener en cuenta la incidencia del impuesto directo sobre
los salarios y sueldos, que es un factor que en otros paises capitalistas
tiene, por oftra parte, una importancia creciente. De hecho, los asalaria-
dos pagan en Francia més tmpuestos directos que los empresarios y las
profesiones liberales, .. En Bélgica, los asalariados que apenas cobraban
el 50% de la renta nacional, pagaban, en 1959, el 57.5% del impuesto
sobre la renta.#?®

Si se estalilece el balance global de los impuestos pagados por los tra-
bajadores y de los beneficios obtenidos por la Seguridad Social, etc., se llega
generalmente a la conclusién de que la redistribucién de ingresos a su
favor ¢s minima o incluso inexistente. Asi por ejemplo, para Francia,
Rottier y Albert observan: :

“En el grupo de los asalariados no agricolas, no nos es posible obtener
resultados precisos en cuanto a la redistribucién vertical de los,ingresos.
Pero esta redistribucién probablemente no es muy grande... EI incre-
mento relativo de la parte del salario social no ha sido acompafiado de un
aumento de la parte total de los asalariados en la renta nacional. Se ha
producido, pues, una sensible reduccién de la fraccion del ingreso total

# En Alemania occidental, en 1960, los impuestos indirectos produjeron 27,500
millones de DM, frente 3,800 millones de R M en 1928-1929 para toda la Rept-
blica de Weimar. Durante el mismo periodo, los salarios y sueldos sélo aumenta-
ron ¢l 150%.
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de los asalariados que éstos pueden gastar a su antojo.”

Y para la Gran Bretafia, F. Weaver llega a conclusiones similares:

“Fl aspecto fundamental de la redistribucién creciente en la posguerra
no es el de arrebatar a las clases desahogadas para dar a las masas. Fl
aspecto principal es, sobre todo, que las ventajas de la redistribucion
se producen en el interior de las clases de contribuyentes y estin en gran
parte en Telacibn con las costumbres del consumo. En general, la clase
obrera paga un suplemento en impuestos sobre la cerveza, el tabaco y la
compra de mercancias, asi como en otros impuestos indirectos, que basta
para pagar los gastos de subsidios sobre los viveres y los gastos de salud
phblica y educacién, mientras que el aumento de los impuestos directos
cubre el aumento de sus ingresos de transferencia,” ** (Subrayado por el
autor).

Se podifa objetar que este clculo puramente monetario no tiene en
cuenta ventajas matertales gratvitas como la mejora general del nivel
de salud y educacién, la prolongacién de la vida que de ahi resulta, cierta
modificacién de la estructura del consumo, un incremento de los ingresos
obreros para la cultura y los ocios en los paises industrialmente avanzados,
etc. Esta observacién es pertinente,

Pero como hacen notar los economistas daneses Lemberg, Ussing y Zeu-
then, los “servicios” prestados a este respecto por el Estado a los trabaja-
dores se explican menos por el deseo de redistribuir los ingresos que por
el de “preparar a los beneficiarios en la mayor medida posible para el
trabajo productivo”.*® Asimismo, la prolongacién del promedio de vida
significa también la prolongacion de la vida productiva de los trabajado-
res; en lugar de producir plusvalia para los capitalistas durante 25 afios,
el trabajador produce ahora esta plusvalia durante 40 o 45 afics. En la
medida en que ¢l precio de la.fuerza de trabajo incluye un elemento rela-
tivo,* a saber, las necesidades medias determinadas por el nivel medio
de civilizacién de un pais en una época dada, el Estado, al asegurar a los
asalariados ciertos servicios que no tienen que comprar con su salario mo-
netario, no hace otra cosa que asegurar, en nombre del conjunto de la
burguesia el pago de una parie integrante de los salarios. El Estado no
transforma la plusvalia en salarios; sblo actfia como cajero principal de la
burguesia, para desembolsar una parte de los salarios en forma colectiva,
para socializar ciertas necesidades.

Existen situaciones en que la redistribucién de la renta nacional benefi-
cia en mayor medida a la clase obrera. Pero esta no es, paraddjicamente,
la situacién del “capitalismo social”; es mds bien la de las grandes peni-
tencias.

‘Cuando un pafs capitalista se ve castigado por el cataclismo de una grave
crisis econdmica o de una guerra perdida, la redistribucién de la renta
nacional actiia efectivamente en favor de las capas méis miserablés —des-

# Ver capitulo v.
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empleados en el primer caso, victimas de la guerra en el segundo. Es ne-
cesario incluir esas capas de la poblacién entre el proletariado; ellas repre-
sentan precisamente el “estrato de los Lézaros” de que-habla Marx.

En Alemania occidental, donde se cuentan millones de mutilados e in-
validos de guerra, victimas de las represiones fascistas y raciales, y enfermos
a consecuencia de privaciones de guerra, este “estrato de los Lazaros” co-
bra hasta cerca del 109% de la renta nacional {por intermedio de la redis-
tribucién). Habrd que reconocer, sin embargo, que los trabajadores no se
sentirin demasiado satisfechos ante la conclusién de que sélo gozan de las
ventajas de la redistribucién de la renta nacional en la medida en que se con-
vierten en desempleados o mutilades de guerra.

Es evidente que se trata de una medida politica y social, de una lubri-
cacién del mecanismo social que debe evitar su explosidn, y no de una
evohicién econdmica que contradiga en cualquier sentido la depauperacién
relativa del proletariado,

Una obra de Simon Kuznets®® publicada en 1953, habia intentado cal-
cular los efectos de la redistribucién de la renta nacional en los Estados
Unidos. Kuznets llega a la conclusién de que la parte neta {después del
pago de impuestos directos) de los ricos —el 1% de los contribuyentes
mhs ricos— en la renta nacional habfa descendido asombrosamente del
14.39% en promedio para el perfodo de 1919-1938 al 7.9% en 1948,

Este estudio se resiente, sin embargo, de graves defectos metodoldgicos.
En primer lugar, se basa exclusivamente en las declaraciones de los contri-
buyentes que, en el caso de los independientes, y sobte todo de los 11€0S,
son notoriamente subevaluadas con objeto de evadir el pago de impuestos.®

Ademds, toma en cuenta los impuestos indirectos pero no el alza del
costo de la vida, que perjudica a los que ganan poco., Utiliza categorfas
arbitrarias (“el 1% de los contribuyentes més ricos”, “el 7% de los con-
tribuyentes més ricos”, etc.) y no categorfas sociales concreias.

Si se reexaminan las estadisticas sociales, incluso sin tener en cuenta los
ingresos no declarados, se observa, sin embargo, que la parte de las clases
de ingresos inferiores apenas ha aumentado, como se demuestra en las cifras
que siguen:

En 1910, ¢! 50% de las familias cobra el 26.8% del inéreso familar per

sonal;

En 1918, el 50% de las familias cobra el 26.6% del ingreso familiar per-
sonal;

En 1929, el 509 de las familias cobra ef 22% del ingreso familiar per-
sonal; »

% Ta doctora Selma Goldsmith, colaboradora del National Bureau of Economic
Research, caleula que en los Estados Unidos, en 1946, el 24% de los dividendos, el
299, de los ingresos de empresarios y ¢l 63% de los intereses cobrados no estaban
declarados.*?
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En 1937, el 50% de las familias cobra el 21.2% del ingreso familiar per-
sonal;
Fn 1944, el 51.9% de las familias cobra el 24.9% del ingreso familiar per-
sonal;
Fn 1956, el 51.79% de las familias cobra el 25.2% del ingreso familiar per-
sonal.

Dificilmente se podria interpretar estas cifras en el sentido de wna me-
jora histérica por parte de las clases con ingresos inferiores, sobre todo si
se comprueba que el 51.7% de las famikias citadas para 1956 ganaba ne-
nos de 5,000 délares anuales; que el 51.9% de las familias citadas para
1944 ganaba menos de 3,000 dolares anuales; y que entre 1944 y 1956,
el poder de compra del délar se redujo en un 40%, lo que quiere decir
que los 5,000 délares de 1956 son exactamente equivalentes a 3,000 délares
de 1944.%

Segfin Kuznets, en 1929 el 7% de los contribuyentes con mayores in-
gresos cobraba el 30.3% del ingreso personal; en 1956, el 10% de los con-
tribuyentes mejor remunerados cobraba el 31% del ingreso personal. La
“redistribucién” consisti6, pues, simplemente en cierfa ampliacion de las
clases medias superiores, To cual es un fenémeno caracteristico de todo
perfodo de coyuntura elevada (y “exagerado” en estas cifras por la eva-
sibn fiscal). Esta impresién se refuerza todavia més al comprobar que ese
3.8% de las faniilias que cobran mas de 15,000 délares anuales, gana en
1956 un total del 17.39% del ingreso familiar; en 1929, un 2% de las
familias logro este mismo porcentaje®, Por consiguiente, la parte de los “ri-
cos” apenas ha cambiado; simplemente, éstos se han hecho més nume-
rosos. " ¥

Pero si se sabe que el 40% de los contribuyentes gana en conjunto me-
nos que ese 3.8% de la poblacién (su parte ha descendido del 20% en
1910 a aproximadamente el 13% en 1950}, es imposible descubrir en estas
cifras ningln indice de revolucién de las tendencias clasicas de concen-
tracion de capitales y de ingresos en el modo de produccién capitalista.

* Las estadisticas oficiales alemanas indican que, en 1928, el 88.8¢% de los

" contribuyentes "gané el 61.1% .de los ingresos privados; en 1950, el 86.05% de

los contribuyentes de Alemania occidentzl gand el 59.7% de los ingresos privados.
En el otro extremo de la pirdmide, en 1928, 0.45% de los contribuyentes cobra el
11.1% de las rentas privadas; en 1950, el 1.24% de los contribuyentes cobra el 10%
de los ingresos privados. En 1928, lo que corresponde al 4.30% més préspero se
eleva al 24.7%; en 1950, lo que corresponde al 4.4% mas préspero se eleva al 23%.4%

## “A pesar de las lamentaciones, el nfimero de familias americanas con un ingreso
neto de medio millén de délares se ha doblade desde 1945. No obstante, la mayor
parte de las grandes fortunas consigue, de una u otra forma, no menguar cada afio
bajo el peso de los impuestos gue les corresponden, mientras que los abogados y
consejeros jurfdicos emplean todo su ingenio en descubrir ganancias mo sujetas
a impuesto para los grandes directores. La lista comprende colosales primas de
seguros para la vejez, curas regulares en estaciones de montafia, yates comprados
por cuenta de la socledad, el pago de cotizaciones de los clubes {las tres cuartas
partes de las compafifas lo hacen por sus empleados superiores}, y confortables gas-
tos profesionales” 50

317



Para la Gran Bretaha, Richard M. Titmuss flega a conclusiones andlo-
gas. Resulta, efectivamente, que en 1938, los 14 millones de personas ac-
ttvas més pobres (58.3% del total), percibian el 31.6% de la renta personal
de los britanicos, mientras que en 1955, los 16 millones de personas activas

més pobres {61.6% del tofal) percibian el 34.8% de esa misma renta; di- -

ficilmente puede hablarse de progreso.” Titmuss insiste también en las nu-
merosas ventajas, no consideradas en las declaraciones de ingresos, que
aumentan de manera considerable las ganancias reales de las capas mas
acomadadas de la burguesia y que explican el aparente “retroceso” de su
parte de la renta nacional (ganancias de capital, cuentas de gastos, bene-
ficios en especie proporcionados por las corporaciones, etc.).”

CAPITULO XI
LAS GRISIS PERIODICAS

Crisis precapitalistas y crisis capitalistas

La crisis econémica es la interrupcién del proceso normal de reproduc-
cién, La base humana y material de la reproduccién, el volumen de mano
de obra productiva y el volumen de instrumentos de trabajo efectivamente
empleados, se restringe. De ahi resulta una baja del consumo humano y
una baja del consumo productivo, es decir, nna disminucién del trabajo
vivo y del trabajo muerto que estard a disposicién de la produceién durante
el ciclo siguieute. De esta forina, Ia crisis se reproduce en forma de espiral.
La interrupcién del proceso normal de reproduccién disminmye a su vez
la base de partida de éste.

En las sociedades precapitalistas, las crisis se presentan en forma de des-
truccion material de los clementos de la reproduccién ampliada o simple,
a consecuencia de catdstrofes naturales o sociales:

“Antes del siglo xvim, e incluso durante ese siglo, las cosechas, las guerras,
las epidemias, etc., eran m4s importantes, en el sentido absoluto y relativo
(que las fluctuaciones de los negocios).”*

Las guerras, la peste y otras epidernias, las nundacioues, las sequias, los
terremotos, destruyen las fuerzas productivas de la sociedad, los productores
y los medios de produccién. La despoblacién y el hambre se determinan
mutuamente y conducen a uua disminucién global de la produccién nor-
mal y de las reservas sociales. Como la agricultura constituye la base de
toda reproduccién ampliada, el origen de la crisis precapitalista se debe,
ante todo, —a una disminucién de la produccidn agricola, una disminucion
del rendimiento del trabajo agricola, Esta disminucién procede general-
mente de factores extraecondmicos? Sin embargo, causas inherentes al
modo de produccién —agotamiento progresivo del suelo, sin posibilidades
de exterder el cultivo a nuevas tierras; huida de los productores ante Ja
creciente explotacién— pueden también, en clertas condiciones, sustituir a
las catistrofes extraecondmicas como causas de estas crisis.

Pero en la sociedad capitalista las cosas ocurren de manera diferente.
Aqui, la destruccion material de los elementos de produccion no se pre-
senta como causa, sino como consecuencia de la crisis. No hay crisis porque
haya menos trabajadores en el proceso de produccién; hay menos hombres
que trabajan porque hay crisis. No es que el rendimiento del trabajo dis-
minuya y la crisis estalle porque el hambre se instale en los hogares; el
hambre se instala en los hogares porque la crisis estalla.

La crisis precapitalista es una crisis de subproduccidn de valores de uso.
Se explica por un grado insuficiente de desarrollo de la produccidn, por la

319



insuficiencia del cambio y del sistema de transportf‘:.IS‘:mejante crisls, en
una provincia o en un pafs, puede coincidir con condiciones normales de re-
produccién en una provincia o pafs vecinos. Por el contrario, la crisis capi-
talista es una crisis de sobreproduccidn de valores de cmrzbfq. Se explica por
la insuficiencia, no de Ia produccibn o de la. capacidad fisica de_ consumo;
sino de la capacidad de pago del consumidor. Una abundancia relativa
de mercancias no encuentra su equivalente en el mercado, no pue(.ie rea-
lizar su valor de cambio, resulta invendible y arrastra a sus propietarios
a la ruina, o B

Clontrariamente a lo que ocuree con la crisis pr_ef:apltahsta, la crisis de
la época capitalista presupone, pues, la universalizacion de la produccion de
mercancias. Mientras que aquélla es por definicion local y limitada en el
espacio, ésta es por definicion general e incluye lz.z, mayor parte de los
paises reunidos en el sistema capitalista de produccién y cambio de mer-
cancias.® )

“Mientras que las crisis del Antiguo Régimen se presefltat.)a.n como fend-
menos de penuria sibitamente sentida y que, durante milenios, el concepto
de crisis estuvo ligado a la subpreduccién y al hambre. .. las Cl‘lSIS.(’Zle
después de la revolucién se manifiestan siempre, salvo duran’te la evolucion
de las guerras, como fenémenos de sobreabundancia, de .carac,:,ter explosivo,
es decir, que llevan también a profundos trastornos sociales.” *

Posibilidad general de las crisis capitalistas

Tste nuevo tipo de crisis, llamado crisis de sot)reproducmén, parece ba-
satse en las propias caracterfsticas de la mercancia y del desarrollo gener’al
de la produccién de mercancias. La contradiccién inherente a la mercancia,
que es una contradiccién entre el valor de uso y el valor de c§mblo,. con-
duce, en efecto, al desdoblamiento de la merlc.ancia en mercancia y dinero.
Fste desdoblamiento es lo que crea la posibilidad general de las crists ca-
pitalistas. . o

Mientras la sociedad produce esencialmente valores de uso, es d1f1.c1)1, que
se presente una sitvacion “de abundancia_en medio de la penuria”, de
masas de valores de uso destruidas en tanto que masas de hombres se ven
condenados a la indigencia. La apropiacién-dlrec_ta de lolsuvalores de uso
por los consumidores impide semejante coincnde’nma paradéjica. Pero des.de
el momento en que la produccién de mercancias se generaliza, esta apro-
piacién directa se hace imposible. Desde este momeiito, para consumix una
mercancia es preciso poseer el eq_mvalente de su valor de cam‘bio. Para
apropiarse valores de uso, es preciso poderlos comprar. _ ‘

Las crisis de sobreproduccién son entonces teoricamente posibles. Para

% Bste no significa, naturalmente, que todas las crisis de la gpom_cagnghs;a
tengan necesariamente que manifestarse en todos los paises. La universalida ﬁ_e' u
crisis capitalista es sélo una regla dommante, no una regla absoluta y mecanica.
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que se produzcan, bastaria que, por cualquier razon, los propietarios de
mercancias no pudieran ya encontrar clientes que poseyeran capitales-dinero
en cantidad suficiente para realizar el valor de cambio de sus mercancias.
Ll sistemna de comercio y de erédito tiende a superar temporalmente la se-
paracién de la mercancia de su equivalente en dinero. Pero cuanto mds
se alarga este puente en el tiempo y en el espacio, cuanto mis va ligindose,
por el comercio y el crédito, el conjunto de los paises en un sistema comn,
mis se acentfia la contradiccién inherente a la mercancia y a su desdo-
blamiento, :

Si durante la circulacién de las mercancias se modifica su precio de pro-
duceién, especialmente a consecuencia-de la introduccion de nuevos proce-
dimientos de trabajo, de la agudizacién de la competencia y del descenso

- de la tasa media de ganancia, una multitud de mercancias no encuentran

ya su equivalente en el mercado, una multitud de créditos no pueden ya
cubrirse. Fs suficiente con que un ingreso no sea gastado hoy, sino mafiana,
para.que no se pueda ya comprar con-él la misma cantidad de mercan-
cias, sl mientras tanto sus precios han cambiado. La contradiccién entre
la mercancia y el equivalente general en dinero que ésta debe encontrar
en el mercado se desarrolla asi en una contradiccién entre el dinero me-
dio de circulacién, y el dinero medio de pago, lo que conduce a su vez
a la contradiccién entre el conjunto del proceso de circulacién de las
mercancias y el proceso de reproduccibn, ' :

La ley de los mercados

A este andlisis de las posibilidades tedricas de la sobreproduccidn, Ia
economia politica vulgar habia opuesto el concepto del-valor de las mer-
cancias igual por definicién a los ingresos de las diferentes clases de la
sociedad que participan en distintas formas en el proceso de produccitn
de esas mercancias. De ab{ se deducia que toda produccién de mercan-
cias es al mismo tiempo produccién de ingresos capaces de absorber las
mercancias producidas. He ahi el origen de la famosa “ley de los merca-
dos” injustamente llamada “ley de Say”, puesto que su descubrimiento no

“ se debe al economista francés J.-B. Say, sino al economista inglés James

Mill, padre de John Stuart Mill, Esta “ley de los mercados” no deja lugar
a una sobreproduccion generalizada; todo lo més, tolera la existencia de una
sobreproduccién parcial, de una sobreproduccién en ciertos sectores, gue se
acompaiia de una subproduccién en otros sectores, debido a la mala distri-
bucidn de los “factores de produccién® entre los diferentes sectores de la
economia. 3 :
fl error de la ley de los mercados estriba en no tener debidamente en
cuenta el faclor tiempo, es decir, en presentar un sistema estatico e inmu-
table en lugar del sistema capitalista dinamico.* Sabemos ya que durante

# Bato es especialmente admitido por Guitton.s
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el periodo que se intercala entre produccion y venia los precios de las
mercancias pueden oscilar en los dos sentidos, creando asi o bien un, saldo
de ingresos, o bien un saldo de mercancias sin contravalor de dinero en el
mercado,® N

Por oira parte, los ingresos distribuidos durante un lapso, no se utili-
zardn necesariamente para la compra de mercancias durante la misma
época; sblo obedecen a esta regla los ngresos de los asalariados desti-
nados a la compra de bienes de consumo no duradercs. No ocurre lo mis-
mo con los ingresos capitalistas que tienden @ acumularse, 1 con la
fraccién del valor de las mercancias que no representa un mgreso, .Sino
el contravalor del capital constante usado, No hay ninguna fuerza que
obligue a los capitalistas a invertir esas masas de dinero inmediatamente
—es decir, a emplearlas instantaneamente como poder de compra para
adquirir una determinada categdria de mercancias. Cuando los capitalistas
no esperan un aumento, sino mas bien un descenso de sus ganancias, muy
bien pueden dejar esos gastos para mafiana. El atesoramiento de los ingre-
scs, el ahorro no productivo, pueden, pues, crear un saldf) de ingresos que
serh paralelo a una sobreproduccién de ciertas mercancias.” Esto acarrea
una primera disminucién del empleo capaz de’ provocar una sobreproduc-
cién que se generalice en todos los sectores de la economia, lo que ‘produ-
cird una segunda reduccién del empleo, y asi sucesivamente. L

De hecho, la “ley de los mercados” solo es valida si:

a) se suprimen todos los problemas de inversiones;

b) y todos los problemas de crédito; ' A

¢} si se postula la venta inmediata y al contado de todas las mercan-
clas producidas, ) :

d) la estabilidad perfecta del valor de esas mercancias y

e) la ausencia de toda diferencia de productividad entre empresas

diversas. . 5 :

Estas hiptesis equivalen, en suma, a decir que la produccién no es una,

produccién capitalista, aguijoneada por la sed de ganancia y la competen-
: M 4 . . )

cia, sino una produccién simple de mercancias. : L

Incluso en este caso, los fendmenos monetarios pueden romper €l per-

fecto equilibrio entre ingresos y valores de mercancias. La ley de los.mer- -

.cados sblo es, pues, realmente vélida en la medida en que se trata de:una

economfa natural® Con lo cual volvemos simplemente a la tesis establecida
al principio de este capitulo, segin la cual una_'soc;a’zdﬁd productora de
valores de uso no puede experimentar “sobreproduccion’. - -

La marcha ciclica de la economia capitalista
El aumento de la composicién orgdnica del capital y la consiguiente
* Marx precisa que no hay ninguna unidad auntomditica, inmediata, entre pro-

duccién y explotacién en €l capitalismo. Esta unidad sélo tesulta de un proceso
y estd unida a una serie de condiciones® : :
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baja tendencial de la tasa de ganancia, constituyen las leyes generales de
desarrollo en la economia capitalista, Al acarrear una modificacién pe-
ribdica del precio de prodnccién de Ias mercancias, crean la- posibilidad
tedrica de las crisis generales de sobreproduccién, siempre y cuando se
admita un intervalo entre la produccién y la venta de las mercancias. El
nwodo de produccién capitalista adquierc asi ese ritmo de desarrollo des-
igual, inconstante, por saltos seguidos de periodos de detencion y retroceso,
que lo caracteriza, -
La introduccién de nuevas maquinas, de nuevos procedimientos de
produccién, no modifica en forma imperceptible, dia a dtfa, el precio de pro-
duccién, Lo modifica bruscamente, con intervalos méis o menos regulares,
cuando la sociedad comprueba @ posteriori que se ha invertido demasiado

 trabajo social para la produccién de determinadas mercancias. Abstrayen:

do cualquier otro factor, esto se debe al ciclo de rotacién del capital fijo
que engloba toda una sucesién de ciclos de produccidn y rotacién del ca-
pital circulante, Keynes afirma:

“Existen ciertas razones, en primer lugar la longevidad de los capitales
duraderos, combinados con el ritmo normal de su acumulacién, y después,
los costos de los excedentes de stocks, que explican por qué el perfodo
descendente no oscila, por ejemplo, entre 1 y 10 afios, sino que presenta
cierta regularidad.”®

Muchos otros autores expresan también la misma opinibn, especialmente
Aftalion, Pigou, Schumpeter, etc.!® El factor “intervalo” opera también en
materia agricola. Hay aqui, en efecto, una separacién entre el momento
en que, baséndose en precios favorables, se decide aumentar e] cultivo de
cierto producto, y €l momento en que esta decisién provoca efectivamente
‘un aumento de la produccidn.™* .

Por otra parte, debe transcurrir cierto pertodo de tiempo antes que el
mercado pueda reaccionar ante la introduccién de nuevos procedimientos
de produccién, es decir, antes de que se pueda determinar si estos proce-
dimientos continfian produciendo ganancias adicionales a sus iniciadores,
o si conducen por el contrario a un descenso general de los precios de pro-
duccién, Es precisamente en este periodo cuando el desdoblamiento de la
mercancia en mercancia y dinero alcanza su maxima tension, lo que con-
duce a una depresion inevitable. :

La produccién capitalista es una produccién para la ganancia, Las osci
laciones de la tasa media de ganancia’ constituyen los criterios decisivos
para juzgar el estado concreto de la ecoriomia capitalista.** A largo plazo,

¥ De ahi resulta un fendmeno de fluctuaciones efelicas inevitables, Hamado “efec-
to de la telarafia” {cobweb theorem). : : S Co
#% Un gran ndimero de autores admiten esta tesis como evidente, especialmente
Aftalion, W. G. Mitchell, Keynes, Schumpeter, Hansen, Guitton,12 -
Sin embargo, Haberler, en su obra que, por lo demis es tan ldcida, sobre los ciclos
econdmicos, por ser fiel al vorabulario de la escuela marginalista, eseribe la- siguiente
enormidad: *Las variaciones de las ganancias {o de las-pérdidas) se consideran a
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la tendencia de la tasa media de ganancia es una t?ndencia ala Paja.
Pero ésta 1o se efectiia en forma rectilinea. Sél? se impone 2 traves df;
ajustes y alzas periédicos, en un movimiento ¢lelico cuyollon‘gen inicia
acaba de indicarse. Bste movimiento ciclico puede caracterizarse Somera-
mente en sus fases principales por el movimiento de la tasa media de

ganancia: . o ‘ -

a] Recuporacién econdmica: Al no haber sido _gt:hzada du}:ante .111;1615:(1);
to perfodo una parte de la capacidad de produccién, los stoc s acurnula ;
anteriormente han sido liquidados y la demanda de mercancias superarle
nuevo la oferta. Los precios y las ganancias comienzan de nuevo a]e e-
varse. Por la misma razén, una parte de las fAbricas cerradas se vuelven

a abiir, lo que incita también a los capitalisgas a aumentar slus mvem;gg’f:;
Porque una demanda superior a la qferta, significa que en e‘lslmgrc )
presentes en el mercado se ha cristalizado menos trabajo social que el so-
cialmente necesario,” Esto implica que el valm-’to_ta_l de esas mercancias
encuentran alli facilmente su equivalente. Las fébricas que trabajan -? utn
nivel de productividad por encima de la media _reahza_ran una 1{_1)11‘1301 al: e
ganancia adicional; las empresas menos productivas {las que subsisten (I)—
%zivia después de la crisis), realizarin la ganancia mec%la: Al p_tzlnelésiiui
mayor parte de las empresas a producir bajo encargo, e tlelmpo e oy
lacién de las mercancias se reduce. La separacion entre el m%omen 0
compra y el momento de pago de las mercancias es I.ILLII}' Cofllta; .
b] Auge v prosperidad: Todos los capitales dispombles a ?yen hacl :

produccién y el comercio, a fin de aprovechar la subida de la tasa media

de ganancia.*® Las inversiones aumentan ripidamente. Durante todo un
«

menudo como el barémetro de los ciclos econémicos. Sin §n\§arg?, 1:10 pa:t::iee s;us;:
ficado poner este factor 2 la misma altura que. los tres crltenois" un a(r.n::) s, i?m;
acaban de mencionatse. El término “ganancia” es vago y ambiglo _E,. .1 s ani
combinacién de intereses, alquileres, beneficios de Ilnono_polmsz e]tc.‘ n elas“renta
doctrinal, las ganancias forman parte de lsz renta nacional y s¢ inc uyetn e(:ild ot
real”, La ansencia de ganancias {o de perdldla_s) en ¢l sentido estricto. del e
constituye la esencia -misma del perfecto equilibrio (j) -del Slsmm‘:i et;ogloal,nl_ c}io.r:i
Fs de prever que cada.-businessman explique a von Haberler que su SO;; 'rar'tz"’-* o
con la realidad.,, Observemos, por lo demés, que Gayer, ._Rostovf ‘{ .c Wc'h e
confirmado empiricamente que en la_primera parte dFI siglo >1m;7 2 mgr ! inancia
de la industria textil coincide con fluctuacmnes-clcl.lcas de la--tasa e gana n
# Hacemeos abstraccién por el momento .dEE miiltiples -factores .que mtemcr:.t
en el movimiento ciclico, y que trataremos més adelante. Lo 1mpo_rtar_1te&cz,s_t;e§
todo, comprender €l meca’ni.smo fundamental de la cuota de ganancia, que esta .
el movimicnto ciclico. . )

. *EJ’"?SEI:\T;I es, pues, erréneo hablar, como lo hacen Aftalion dY I”Igon, (12 tgtx:l::
de empresarios demasiado optimistas”. Hay que corpp,rendqr,l ademds, ‘Eiui& frata de
“errores” (de sobreinversién) desde el punto de vista social;. porque ;1 e 'xixlr)lb fo
de vista del empresario privado, es légico que se mtt.ante.aumentzg al (r:nzl mo
produccién y 1a venta en el momento en que la ganancia es m_glyor.f ada, u1 ‘_?es;;:)ino
resistir a la crisis que seguird, cada cual espera que. &sta solo a ectlara a ecino.
De hecho, iacasc no son las nuevas mst_alacmnes mis modernasb a3 dquee oc]ioi
resisten 1a crisis? “Bl mal no parece que resida tanto en que los hombres de negoc
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periodo, la creacién de nuevas empresas y la modernizacién de las ya exis-
tentes constituyen la fuente esencial de la expansidén general de la activi-
dad econémica: “La industria es el mejor cliente de la industria,” Las
nuevas empresas elevan el nivel medio-de productividad rebasando amplia-
mente ¢l antiguo promedio. Pero mientras la demanda supera a Ia oferta,
los precios continfian ascendiendo y la tasa media de ganancia se mantie-
ne a un-nivel elevado. Las empresas més modermnas realizan: considerables
ganancias adicionales, y esto estinula las nuevas inversiones y desarrolla
el crédito. la especulacién, etc.

¢} Sobreproduccidn v depresién: A medida que las inversiones nueva-
mente realizadas incrementan cada vez més la capacidad de produccién
global de la soctedad, y por lo tanto el volumen de mercancias lanzadas al
mercado, las relaciones entre la oferta y la demanda se modifican, al prin-

~* cpio imperceptiblemente, mas tarde en-forma cada vez més neta. Resulta

entonces que wna parte de las mercancias preducidas en las condiciones
de productividad menos favorables, contienen de hecho tiempa de trabajo
despilfarrado desde el punto de vista social. Estas mercancias se han he-
cho invendibles a su precio de produccién. Durante cierto perfodo, las fa-
bricas que se encuentran en estas condictones desfavorables continfian, sin
embargo, produciendo —es decir, despilfarrando tiempo de trabajo social—
gracias a la expansién del sistema de crédito, lo que se traduce por la
acumulacién de stocks, la protongacién del tiempo de circulacién de Tas mer-
cancias, la extension de la separacién entre la oferta y la demanda, etc.
En cierto momento, esta separacién no puede ya ser superada por el cré-
dito. T.os precios y las ganancias se hunden. Numerosos capitalistas se
arruiman; las empresas que trabajan con un nivel de productividad dema-
siado bajo'" se ven obligadas a cerrar sus puertas, :

d] Crisis y depresién: La calda de los precios significa’ que la produc-
cibn solo sigue siendo rentable para aquellas empresas que trabajan en
las condiciones de productividad més favorables. Las -empresas que reali-
zaron antes ganancias adictonales se contentan ahora con realizar la- ga-
nancia media. De hecho, se establece ast un nuevo nivel di ganancia re-
dia corfespondiente a la nueva composicién orghnica del capital, Pero al
mismo tiempo, la crisis, por la bancarrota y el cierre de numerosas f4-
bricas, significa la destruccién de una masa de méquinas, de capitales
fijos. A causa de la caida de precios, los capitales se desvalorizan también

se equivoguen respecto a sus. intereses... cuanto en que es precisamente defen-

diendo sus intereses como producen el ciclo, en tanto que actlan como hombres
de negocios individuales o como representantes de intereses de negocios individuales”.5

Natalia Moszkowska no comprende la concordancia periddica de .estos “errores de
juicio”. Por gué todo e mundo comete errores. del mismo géuero?®- ;8¢ deberd
quizds a que cada empresario se ve obligado por la competencia a buscar el méximo
de ganancia? ;'Y acaso no constituye esto una palpable ilustracién de la contradic-
ci6n entre el cardceter sociel de la produceién y el carcter privads de 1a apropiacién
{la bsqueda de la ganancia privada) en el capitalismo? o
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como valores de cambio. El valor total del capital social ¢ reduce. El vo-
Jumen inferior de capitales que resulta de esta destruccion st valorizara
mds ficilmente. Se colocard en condiciones tales que_gemutan, en el mo-
mento de la recuperacién econémica, una nueva elevacién de la tasa media
de ganancia, . : )

Fl movimiento ciclico del capital sélo es, pues, el mecanisno a traves
del cnal se realiza la caida tendencial de la tasa media de ganancia, Al
mismo tiempo, constituye también la reaccion del sistema contra esta
caida, por la desvalorizacién del capital en las crisis. .Las crisis pel:imten
adaptar periédicamente la cantidad de‘traba]o cfectivamente gastado en
la produccién de mercancias a la can’udz}d de trabajo socialmente nece-
sario, el valor individual de las mercancias al v’alor- determinado spcm]-
mente, la plusvalfa contenida en esas inercancias & la tasa media_ de
ganancia. Como la produccién capitalista no es una produccién consclen-
temente planificada y organizada, estos ajustes no se producen a priort,

" ) . ‘g
sino & posteriori. De ahi que necesiten sacudidas violentas, la destruccion -

de millares de existencias y de enormes voltimenes de valores y riquezas
creados. : :

La légica inferna del ciclo capitalista

La contradiccién entre el valor de uso y el valor de cambio; la contra-
diceién entre la mercancia y su equivalente en dinero, s6lo crean la posi-
bilidad general de las crisis de sobreproduccién capitalistas. N’o explican
todavia por qué ni en qué condiciones concretas s suceden periddicamente
estas crisis. Las oscilaciones de la tasa de ganancia revelan el mecanismo
tntimo del ciclo econémico. Explican su sentido general como reajiiste pero-
dico de las condiciones de equilibrio de la reproduccion capitalista, Pero
no revelan las “causas concretas” de la crisis. Pueden distinguirse €508
factores de las causas de las crisis propiamente dichas, separando, dentro
de la tradicién de la logica aristotélica, como lo hace el cconomista G.
von Haberler, las causas sine qua non —sin las quales no habsia crisis—
de las causas per quam que explican las causas 1pmed1atas’p.qr las cua-
les estallan las crisis. El andlisis de estas Gltimas exige un andlisis concreto
de todos los elementos de produccién capitalista, L :

Para que la reproduccion ampliada se efectite sin Interrupcion, %s nece-
sario que se reproduzcan constantemente las condiciones de equilibrio -
dicadas en el capitulo X. Las compras de bienes de consumo por el cog-
junto de los trabajadores y de los c:apltahstas ocupados en la p{‘oducmon : e
bienes de produccién deben ser equivalentes a las compras de blene;]s de pro-
duccién por los capitalistas ocupad(’)s en la produccién de bienes e tlzonsu-
mo, incluyendo en ambas categorias, law.s’ compras necesarias pal ad'a" ex-
pansién de la produccién. La reproduccién constante de estas con l?mng,s
de equilibrio exige, pues, un desarrollo proporcional de los fi_o§ sectores de
la produccién. La aparicién peribdica de crisis sélo se explica por.una
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interrupcion periddica de esta proporcionalidad o, dicho en otros términos
por-un desarrollo desigual de esos dos sectores.

-Pero hasta aqui apenas hemos abandonado el campo de la definicidn,
es decir, de Ja tautologfa. Decir que las crisis periddicas estallan por la
desproporcién entre los dos sectores de la produccion equivale a decir que
el opio hace dormir porque tiene cualidades somniferas, La crisis es Ia
expresidn de la desproporcion. Pero si se la considera como inherente
al proceso de desarrollo capitalista, habrfa que demostrar por qué razones
este proceso produce periddica y necesariamente tal desproporcion,

La produccién capitalista es una produccién para la ganancia, La despro-
porcién periddica-entre el desarrollo del sector de los bienes de produccién
y el del sector de los bienes de consumo debe estar ligada a diferencias
periddicas entrc las tasas de ganancia en ambas esferas. Las causas de
esas diferencias periddicas se encuentran en la diferente manera en que
sc manifiestan las contradicciones fundamentales del capitalismo en los dos
sectores. De todo esto se deduce el siguiente cuadro para las sucesivas
fases del ciclo econdmico:

a] La depresién: Al estar acumulados los stocks durante todo un pe-
rodo, el darles salida requiere tiempo, dado que los ingresos disponibles
para la compra de bienes de consumo se han reducido mucho por el des-
arrollo del desempleo. Después del estallido de la crisis,*® toda la actividad
de inversién se frena fuertemente. Como, al misme tiempo, numerosas
empresas han tenido que utilizar para otros fines los fondos disponibles
para la renovacién del capital fijo, la actividad de las empresas del sector
de bienes de produccién es muy reducida!® La produccidn de los bienes de
consnmo desciende también de manera importante, pero no en el mismo
grado.” Incluso los desempleados contindian comiendo y las compras de
bienes no duraderos no pueden remitirse a mafana; ademas, aunque los
obreros -vean disminuir sus salarios, éstos se reducen menos fuertemente
que los precios al principio de la crisis.* En cuanto a las compras de bie-
nes de consumo semiduraderos, disminuyen menos que las compras de
bienes de consumo duraderos. Estos filtimos, cuya venta desciende fuerte-
mente, tienen, sin embargo, mejor salida que los bienes de produccion.®
Durante el periodo de depresién se esboza, pues, en el campo de la pro-
duccién; la desproporcidn entre los dos sectores que, desde el principio
de la recuperacién econdmica, se extenderd al campo de los precios y las
ganancias, S

b] El viraje hacia la recuperacién econdmica: Durante la depresion eco-
némica, la actividad industrial se mantiene a un nivel anormalmente bajo.
Cuando la tasa de ganancia es muy baja, ningln descenso de la tasa
de interés puede provocar una renovacién de inversiones,” Pero la légica
misma de este estancamiento crea los elementos de una recuperacion. A
medida que los stocks van encontrando salida gracias al descenso de la
produccién, los sectores de bienes de consumo cuyas ventas han sido poco

" reducidas pueden aumentar ligeramente su actividad; los precios cesan
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aht de bajar, sin que ello quiera decir que vuelven a elovaise inmediata.
mente. Bs suficiente, por lo demas, con quc s¢ estabilicer dmante. c1erto.
periodo, para que las cmpresas de esos sectores plensen de nucvo en renovar
la maguinaria.* o _ '

Todo favorece este proyecto. Los precios de las matertas primas y de
los hienes de maquinaria son anormalmente bajos; renovar la maguinaria
en este momento es, pues, Wia empresa pl‘OVCClllOSEl. Los salzn:ms contintian
descendicndo bajo la presién del desempleo, .mc_]uso despues de que los
precios se han estabilizado. Los salarios bajos incitan tan’nblcn ala 2eﬁ:\;tcn»
sibn de la produccion, puesto que prométen ganancias mas elevadas, ’

La detencidn o la reduccién de las inversiones durante to_d’o un periodo
ha permitido acumular los fondos destinados a la amortizacion del C?If;;tz‘tl
fijo. Rstos fondos, que al principto fueron atesorzidos, comienzan a rethuir
hacia los bancos, para producir un intercs tol(}a\ua bastan.te médico, pero
no despreciable en un periodo de depresion.*** La ausencia de toda actl-
vidad inversionista reduce mucho la demanda de capitales duero, dzg tal
manera que la tasa media de interés cae en perfodos de depresion:™ ra-
#0n de mas para incitar a los capitalistas dcl sector de bl'enes de consumo
a emprender inversiones a crédito hacia el fin de este petiodo. Finalmente,
la tasa de ganancia todavia baja les incita a buscar y a introducir nue-
vos procediniientos de produccion que se han acumulado desc_];-; el fin del
auge sin liaber podido utilizarse. (Ver Keynes, Han_s(en, y también Aftalion,
Pigou, Schumpeter y un gran nfimero de antores.)* .
. Fl descenso del precio de costo que de esto resulta permite volver a
clevar la tasa de ganancia con los precios de mercado dados. De esta for-
ma, la actividad inversionistgr s€ anuicia en*g] sector de bienes de consumo,
lo que provoca la recuperacion economica.™” . .

¢] La recuperacién ccondmica: los pedidos cl:c maquiiaria de sectgr le
los bienes de consumo que se derivan de la logica interna de ’la propia
depresion permiten a su vez el restablectmiento de la produccion en nu-
werosos sectores que fabrican bienes de produccién, Este restablecumicnto

¥ Ainsky 27 observa que, con relacién al nivel (_icl 31 de diciembre de 1929,
en IS?Y‘S}::I im);mrte de los ?iepbsitos en caja sc extendié a: 129 cn el Reino Unido,
137 en Alemania, 140 en los Paises Bajos, 140 cn los Estados Unidos, 142’ en Italia,
143 en el Japn, 148 en Suiza, 166 en Suecia, 19{5 en Francia, 192 en Bélgica, etc.
A todas estas cantidades, asf como a las de los depbsitos bancarios, habria que afadir

i ntes caudales atesorades2® o
105*?111?3; t;l:nart'idarios, de la-teosfa del subconsumo puro, cor'no_Nataha MOS!(O‘.‘.’S:]{?.I’)'
Léon Sartre, consideran esta teoria de ']a recuperacion econdmica c_ome_u?af .Petu:u;n
de principio. Suponiendo que la mayoria de las empresas renueve sit gaplt‘a ijo en da
niisma época, en Ingar de suponer que esta Tenovacion se reparta igua m%nte1 cada
afio, se presupone ya la existencla del ciclo, es (.15:(:_1}', se parte precisamente de jo gue
se trata de probar a continuacién. A esta objecidn respondemos: a} ha_lgt_ana_c.o’n
partic de un primer ciclo —determinado, por ejemplo, por la mtmduccwn tr:}as.n’g
de méquinas de vapor en la industria textil inglesa— para indicar que tal objecion
ho es vhlida histbricamente; b) nosofros no vemos en esta renovacion del capital

: B
fijo ta “cansa” del ciclo, sino solamente un cémodo punto de partida de la exposicion.
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reduce el paro, aumenta el poder de cowpra disponible, desarrolla las ven-
tas de biencs de consumo, lo que a su vez estimula una nueva ola de in-
versiones. Kintra ahora en juego el principio del multiplicador ®

Este principio explica que una inverston inicial incrementa el ingreso
global final por una suma que rebasa ¢l valor de esta inversion; explica
también que una inversion auténoma puede provocar una o varias olas
de inversiones asi estimuladas.®® Algunos estadisticos han intentado esta-
blecer el valor del multiplicador en los palses industrialmente adelantados
para el perfodo de 1919 a 1939; segin sus caleulos, variaria entre 2 y 3
(calculos de Kalecki y de Kuznets).** Estas estadisticas estan, sin embargo,
sujetas a caucidn. En todo caso, no podrd aplicarse para la totalidad de una
época histdrica.’® :

Veamos ahora lo que ocurre con la tasa de ganancia. La produccion

" de bienes de produccidn es mucho menos elastica-que la produccion de

bienes de consumo. Para suministrar a las fibricas de hilo de-algodon los
Lwusos pedidos, es preciso echar mano del stock de acero y de carbén, aumen-
tar la produccion de estas materias primas cuando las reservas se han
agotado, utilizar a pleno rendimiento las miquinas que construyen ma-
quinas, o construir previamente éstas cuando ya no hay mds reservas de
capacidad productiva. Desde que la recuperacién estd encarrlada, se pro-
duce, pues, un intervalo entre el pedido de capitales constantes suplemen.-
tarios y su entrega. Durante este ntervalo se desencadena entre las em-
presas una verdadcra competencia para apropiarse los bienes de equipo y
las materias primas presentes en el mercado. Los precios de éstos se ele-
varfn, por tanto, mas que los precios de los bienes de consumo, y este
desnivel produce un desnivel equivalente entre la tasa de ganancia de los
dos sectores.’® La desproporcién entre los dos sectores se desplaza, pues,
del dominio de la produccion al de los precios y la ganancia.

Por lo demés, la tasa de ganancia suele elevarse. Mientras que los-pre-
cios comienzan a ascender desde la liquidacién de los excedentcs, los
salartos no ascienden nada, o muy poco, al principto de la: recuperacion,
debido a la presién que el desempleo ejerce sobre el mercado-de trabajo.
La tasa de plusvalia se cleva, elevindose ast-también la tasa de ga-
nancia, Al misno tiempo, las [4bricas que en perfodo de depresién no
trabajaban a pleno rendimiento, vuelven a contratar personal, sin modifi-
car en lo inmediato sus instalaciones fijas. Su composicidn organica -de
capital desciende, pues, momentaneamente, elevandose por ello la‘ tasa
de ganancia. La reduccién del tiempo de cirenlacién de las mercancias
aumenta en nimero de ciclos de produccién por afio y actlia en el mismo
sentido,

La expansién de la produccién, que es lenta al principio, mantiene la
demanda de capitales-dinero a un nivel inferior a la oferta, lo que implica
una tasa de interés muy baja. La coincidencia de una tasa de interés
baja con una tasa de ganancia en alza determina una tasa creciente
de ganancia de empresario, lo que explica también una tendencia gene-
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ral en los empresarios a renovar su capital fijo y a invertir en este momen-

to del ciclo una fraccién creciente de sus ganancias.®

“Por su naturaleza, Ja inversién en nuevo equipo no podia emprenderse
en pequefias cantidades, Suponiendo que la tasa de crecimiento de la pro-
duccién fuera constante, una empresa individual no podia incrementar su
equipo fijo segtin la misma tasa de crecimiento, y si los datos de que’dis-
ponemos son dignos de confianza —para la primera mitad del siglo xx
ent Gran Bretafia— resultarfa que el aumento de la capacidad, necesaria
para asegurar el volumen incrementado de la produccion, ha tenido ten-
dencia a efectuarse sobre todo durante algunos afios'de cada decenio.”

d] Auge, prosperidad: el desequilibrio entre los precios y las tasas de
ganancia de los dos sectores, que se presenta desde el principio de la re-
cuperacién econdmica, se transforma ahora en desproporcién entre el mtmo
de progresién de su produccion; esta proporcién es inversa a la que hemos
conocido durante la depresion. Al principio, los capitales-dinero disponibles
afluirdn preferentemente hacia el sector de los bienes de productién, dado
que en este sector es mds elevada la tasa de ganancia. Ademds, comienza
a actuar el principio del acelerador -Se sabe que durante cada ciclo de
produccién se utiliza y renueva una fraccién muy restringida del capital
fijo, Esta fraccién se determina por la longevidad relativa del capital fijo.

Supongamos que su edad promedio sea de 10 afios. Estonsignifica que
¢l valor de la produccién total de un ciclo anual solo contiene un 10%
del valor del capital fijo total de que dispone la socledad. Supongamos
que el valor del producto anual sea de 1,500 (millones), de los cuales
500 representan el valor del capital fijo consumido, Esto implica un stock
de capital fijo total de 5,000. Si todo el capital fijo existente es ya utili-
zado plenamente para permitir una produccién anual de 1,500, un aumen-
to de esta produccién de 1,500 2 1,800 (o un aumento de la .'demar?da
global en la misma proporcién) exige la instalacién de un nuevo capital
fijo de un valor no de 100, sino de 1,000, un 10% del cual, es decir,
100, se incorporard en el valor de la produccién suplementaria de 300.
El aumento de la produccién del 209 exige, pues, que se triplique la pro-
duccién corriente de capital fijo, La fabricacién de nuevas instalaciones
industriales, el sector de los bienes de produccién, conoce entonces una
actividad febril, La produccién en este sector aumenta més que en el sec-
tor de los bienes de consumo.* o

Fste desarrollo febril del sector de los bienes de produccion: pone de
nuevo en accién el principio del multiplicador y permite absorber la ma-
yor parte de la mano de obra desempleada. Aumenta de nuevo el poder

# Keyues y otros autores hablan de rchahbilitacidn det “valor del capital en refa-
cién a su costo”. Esto quiere decir que los ingresos esperados de la compra de bienes
de equipo superan los gastos de compra (o de sustitucién) de esos bienes, Cuanto
mis supere esta diferencia al interés, mds favorables serén las condiciones para las
inversiones.® Todo este razonamiento lleva a las mismas conclusiones que los que
acabamos de desarrollar, L
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de compra disponible para los bienes de consumo, e incluso crea una

penuria temporal de esos bienes, lo cual vuelve a estimular las inversio-
nes v fas compras de capital fijo en ese sector, El pleno empleo se esta-
blece progresivamente. Los salarios comienvan a ascender, pero menos
répidamente que los precios; debido a esto, la tasa de plusvalia continta
elevAndose y, de hecho, los salarios reales descienden o se-estancan al prin-
cipio del auge.*! : : ¥

Dado que en los dos scctores la oferta es inferior a la demanda, las em-
presas con nivel de productividad més elevado realizan copiosas ganancias
adicionales. En general, el elevado nivel de la tasa de ganancia favorece
una vigorosa actividad de inversiones, de especulacion y de crédito. Los
capitales atesorados durante la depresién son progresivamente absorbidos
en la actividad econémica; debido a ello, la tasa de interés comienza a
clevarse,’ Pero mientras numerosas empresas trabajan por encargo, es de-
cir, con mercados asegurados, los bancos siguen concediendo sin dificultad
créditos de circulacidn, La tasa de descuento permanece, pues, relati-
vamente baja. A medida que las empresas que producen bienes de equipo
se han equipado y comienzan a llenar los pedidos acuwmulados anterior-
mente, en el sector de bienes de consumo, el equipo, y por tanto la pro-
duccién, aumentan cada vez mds. En cierto momento, basta para satis--
facer la demanda incrementada creada por el pleno empleo. Puede
suponerse que, en este momento, esas empresas detienen progresivamente
sus pedidos de bienes de equipo. Pero los antiguos pedidos de esos bienes
acaban solamente de ser satisfechos. Bl retraso entre el momento en que
s¢ ha formulado ¢l pedido v el momento en que se ha satisfecho tiene,

pues, un importante papel en la preparacién de la crisis (ver Aftalion,

Timbergen, Frisch y el ciclo de construccién naval, Kalecki, Hansen; etc.).

¥l ciclo alcanza aqui, por tanto, un.primer punto critico, La industria
gue produce bienes de consumo deberfa detener foda expansién de su
produccién, ¢ incluso comenzar a frenarla. Pero tal actitud “razonable”
es imposible. Y esto no solamente en razén a la anarqufa de la produc-
cibn —cada empresa espera que sea €l competidor quien ceda terreno y
cuenta con alcanzar un méaximo de ganancia con un maximo de venta
y de produccién, Dicha actitud estd excluida, ademés, por €l imperativo
de la ganancia, Las empresas acaban de adquirir nuevos equipos. Una li-
mitacién de la produccién aumentaria las cargas de amortizacién sobre
la produccién corriente. Disminuiria la tasa de ganancia. Desde la rea-
lizacién del pleno empleo, los salarios estdn en alza. Existe, pues, peligro
de reduccién de la tasa de plusvalia y peligro de disminucion. de. la
tasa de ganancia; los capitalistas intentan subsanmar estos riesgos por
la racionalizacién, la utilizacién mds intensa del aparato de preduccién
y la intensificacion del esfuerzo de los productores, o que implica cada
vez un aumento de la produccién.®® La elevacion progresiva de la tasa
de interés reduce también la tasa de ganancia del empresario. El aumen-
to del volumen de ganancia necesario para contrarrestar la baja de esta
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tasa implica de nuevo ¢l aumento de lu produccidn.®

I'ullalmente, es preciso no olvidar que para los capitalistas del sector
de bienes de consumo resulta muy dificil damse cuenta en qué momento
se ‘J'E’Elli%a el exacto equilibrio de la oferta y la demanda de sus prbductos

“La insuficiencia del consumo no es inmediatamente visible y se des.
a}'rolla tanto mas cuanto que las reservas se acumulan en todos los esta-
dios de la produccién y en manos de los especuladores; el intervalo entre
la produccién y la distribucién actan cn el mismo sentido; se pierde la
visién de conjunto sobre las posibilidades de salida de las mercancias, y
los mercados slo perciben el grado méximo de produccidn que puecie;
soportar cuando hace meses que se ha rebasado este grado. El final del
periodo de prospenidad se retrasa, pero la crisis que seguird a ésté erd
mAs larga e intensa.” #* o

Cuando ¢! ‘poder de compra total disponible para los bienes de’ consu-
mo ha dejado ya de aumentar, una importante cantidad de 1a produccidn
corriente contintia vendiéndose: los comerciantes y los estadios interme-
dios de la produccién deben, en efecto, reponer los stocks que se habfan
agotado al final del periodo de depresién y durante todo el pepiodo de
recuperacién econémica y de auge.* Fl aumento de sus ventas incita a
lo_s industriales a un nuevo aumento de la produecién que puede coinci-
c!u' con un estancamiento e incluso con un ligevo retroceso del consumo
final, al menos durante w primer perfodo. ‘

e] La crisis, el viraje hacia la depresidn: El desequilibrio del sector de
bienes de produccién y del sector de bienes de consumo, que aparecié pri-
meramente en el campo de los precios y de la tasa de ganancia selha
extendido, pues, progesivamente hacia el terreno de la produccién, trasla-
déndose ahora al de la demanda, de las ventas y de los mercados., Alcan-

zado ¢l pleno empleo, el volumen total del poder de compra de bienes

de consumo no ammenta ya, o solamente aumenta en forma muy redu
. o . I3 . . :
ada.¥¥ Por el contrario y por las razones mas amiba indicadas, la pro

(] el

* Muchas veces, al principio del ange, y antes de que Laya empezado a actuar gor
completo ¢l _principio de aceleracién, los cmpresarios y comercianies c‘omicnal b
vfnlver a surfir sus existeneias, resultando. entonces que, cuando este rm:n.rimienztam .
viene acompaiiado de un aumento paralelo de ventas al piblico, pueden v 0blll'0
gados a liquidar ripidamente esas existencias y a restringir mientras tanto suim;roc;)ial;

- compras. Asl se explica la aparicidn, en medio del cielo econdmico, de récesos meno

res, que fueron mostrados por el Fconomista Kitchin;*® tales recesos también reciben
el nombre de recesos de existencias (Metzler, Abramovitz} 48 ’ '
#% Esto sc entiende en términos reales y no en términos monetarios, L inflacié
monetaria puede, claro es, incrementar los salarios nemiuales 2 fin del a " al?{"n
esta alza estd altamente compensada por el alza del costo de la vids (31{55{0 e
en este momente todo nuevo aumento de la_produccion provoca un: au1lnent d qlue
53!&“105 ‘real:s {horas suplementarias, etc.), que reduce ha tasa de anal? o Xi
mismo tiempo en el punto dlgido del auge, la tasa de plusvali ﬁi::ildi tar Ci;:"i"
disminuir, y et rendimiento a bajar, sobre todo por el empleo de una mano ‘(]1 ieub 2
mcxperllmentada, ast como por los siguientes fendmenos: . ¢ oora
“Es Incontestable que, en numerosos cstablecimientos, desde que se vobasa el pleno
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duccién de esos ismos bicnes contizta aumentando durante todo wn
periodo. “Esto hace pensar que las dificultades financieras que se acumulan
aparecen acompafiadas (y quizd en parte resultan) de un crecimiento més
lento de lu distribucién (para decitlo mis correctamente: de las ventas)
a los consumnidotes, al mismo tiempo que la produccién fisica auimenta
rapidamente.”** Las existencias comienzan, pues, a aumentar, al principio
en el nivel final (comercio de menudeo), después en los niveles- interme-
dios, y finahnenie en las propias empresas industriales.

En la medida en que este aumento se produce, los industriales:y comer-
clantes se resisten a todo descenso inmediato de los precios, que signifi-
carfa para ellos una desvalorizacién de los stocks, es decir, una importan-
te pérdida. Se dirigen, pues, cada vez mds a los bancos para obtener
créditos de. circulacién, Tos bancos, que han concedido ya otros créditos
a las empresas de ese sector, 1etrasan lo més posible foda negativa de cré-
dite, que amenaza con arrastiar a la quiebra a las empresas afectadas
¢, en consecuencia, que amenaza con la pérdida de los capitales prestados.
Se produce, pues, una verdadera inflacién del crédito, una peligrosa ten-
sion de todo el sistema, ligada a numerosos fenémenos de especulacién
y fraude puro y simple, fenémenos que abundan en Ia atmésfera del auge.
La tensién en el mercado monetario y en el mercado financiero precede
al cambio de la coyuntura y se caracteriza por una gran alza de la tasa
de interés.* '

Los empresarios se ven ahora obligados a retrasar cada vez mis la con-
clusién de los proyectos de inversiones en curso, Deben utilizar como ca-
pital circulante una parte del capital-dinero destinado a esas inversiones.
Los pedidos de bienes de equipo disminuyen, pues, cada vez més, mientras
que en el sector de los bienes de consumo la produccién se estanca o. co-
mienza a disminuir, La produccién de los bienes de consumo alcanza, por
tanto, su punto culminante, se estanca o incluso comienza @ retroceder,
antes de que se produzca el mismo fenémeno en el sector de los bienes
de produccién,® : ,

Hemos llegado al segundo punto critico del ciclo. En efecto, las empre-
sas del sector de bienes de produccién han adquirido nuevos equipos al
principio del ciclo, a fin de poder hacer frente a los pedidos de ampliacion
de capital fijo del sector de los bienes de consumo. Basta con que esta
amphiacién se detenga para que comiencen a producirse fenémenos de
sobreproduccién en el sector de los bienes de produccién, para que ciertas
industrias de este sector comiencen a trabajar por debajo de su nueva
capacidad productora méxima. Més aln, una disminucién de la tasa de
crecimiento de inversiones conduce al mismo resultado:

- “F] ritmo de produccién de las industrias que suministranla magqui-
naria depende de la expansién de la produccién de las industrias que fabri-

empleo, el rendimiento del trabajo disminuge, a consecniencia de “la fluidez de la
mano de obra, del abientismo y de la falta de asiduidad”.# ‘ '
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can los bienes de consumo. Si estas dltimas dejan de desarrollarse, las
primeras pierden parte de sus mercados y se ven obligadas a reducir su
‘actividad, incluso si pueden conseguir los fondos necesarios para mante-
ner su fabricacién al antiguo nivel.” *

Ahora bien, las empresas de ese sector han realizado también importan-
tes inversiones en una fecha reciente; por lo tanto, tienén también que
amortizar iinportantes capitales. Trabajan mucho mds con capitales pres-
tados que las empresas del otro sector, puesto que es hacia ellas donde la
mayor parte de los capitales-dinero disponibles habian afliido, atraidos por
la tasa de ganancia mds elevada. Fl alza de la tasa de interés que
resulta de la penuria creciente que se cierne sobre el mercado de capita-
les® los afectard, pues, mucho mis que a las empresas del sector de bienes
de consumo. Esto se sentird en forma tanto mas dura cuanto que hacia el
mismo periodo la tasa de ganancia tenderd también a bajar, como con-
secuencia del alza de los gastos generales, del alza de los salanos {horas
extraordinarias, etc.), del aumento del desmifauo etc.

En vista de que disminuyen sus ventas, estas empresas se ven obligadas a
su vez a restringir su produccién, a licenciar una parte de su personal
y a tomar otras medidas ahorrativas, Pero todo eso significa que el volu-
men del poder de compra de bienes de consumo que ese sector distribuye
tiende a disminuir. Se produce, pues, respecto a estos hienes, una verda-
dera disminucién de la demanda, un nuevo incremento de las ex1stenc1as,
una nureva reduccién de la prodnccién, un nuevo descenso de las ganancias.

En cierto momento de este proceso acumulativo de reduccion, el des-
equilibrio pasa necesariamente a la {ltima etapa, a la del crédito. La deman-
da de créditos de cirenlacién se acumula por todas partes. Por el contrario,
la oferta de capital-dinero dlsmmuye porque la diferencia entre la tasa de
ganancia v la tasa de interCs desaparece. Ante el incremento delas exis-
tencias y el estancamiento de las ventas, las empresas-estdn, ademds, per-
petuamente faltas de dinero liquido, disminuyen sus depésitos en los bancos,
y liguidan valores mobiliarios, inmobiliarios, etc.%

Finalmente, en la febril actividad del auge, todas las reservas- acurnula-
das durante el periodo anterior de estancamiento han sido absorbidas, Es,
pues, fatal que en el ciso de este proceso, el desequlhbuo entre la oferta
y la demanda de capltales-dmero conduzca en un cierto punto al-estan-
camiento de la expansién del sistema de crédito, Los bancos comienzan
a rechazar nuevas demandas de créditos de civculacidn, salvo con intereses
cada vez mas exorbitantes. Ta tasa de interds y la tasa de descuento
se elevan rdpidamente.** Se producen bancarrotas en niimero creciente, al

* Esta penuria no ha de ongmarse necesariamente en 1na penum cfcctwa de
capitales. Bn numerosas ocasiones, los propietarios de esos capltales se nlegan en ese
momento a prestarlos, porque la catda de la tasa de ganancia implica para los que
prestan un creciente riesgo de inestabilidad.

*+ No hay que olvidar que el alza de la tasa de interés que se apliea a los créditos
de prodnuceién stlo tiene un efecto menor en los paises capitalistas avanzades, dende el
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arrastrar las de los deudores a las de los acreedores. La situacién se con-
vierte en una avalancha. Centenares de empresas cierran sus puertas y
licencian a su personal. En la basqueda de dinero liquido, que es el tnico
medio capaz de evitar los peores males, las empresas se ven obligadas a
liquidar sus existencias a cualquier precio, Los precios se hunden; las ga-
nancias desaparecen; se propaga una nueva ola de bancarrotas. P]EClOS,
ganancias, produccin, ingresos, empleo, todo cae a un nivel anormal
mente bajo.*

La extension de la base de la produccion capitalist

El anilisis de la marcha ciclica de la economia capitalista se basa en

el compmtamlento caracteristico de las empresas capitalistas, que, ba;o el

agnijén de la competencia, buscan en cada momento del ciclo el méximo
de gananma sin preocuparse por €l conjunto del sistema y del mercado.
Pero ;cémo puede comprenderse que la sucesibn periddica de las crisis
no_ incite a las empresas a tener més prudencia, es decir, a restringir sus
inversiones durante la recuperacién, a fin de evitar una sobrepmduccmn
al final del auge? ¢Cémo pucde ocurrir, dicho en otros términos, que los
auges muestren siempre el mismo caricter febril e hipertrofiado, que aca-
ba por un hundimiento particularmente doloroso?

Esta pregunta es tanto mds justificada cuanto que los sectores particu-
larmente sujetos a las fluctuaciones de la demanda durante el ciclo saben
adaptarse a esas fluctuaciones:

“Estando familiarizadas con las variaciones periédicas de la demanda
durante las fases del ciclo, las empresas aprenden a abastecerse. .. para la
demanda médxima de prosperidad. Las industrias més sujetas a esas fluc-
tuaciones, las industrias que llamariamos ciclicas, estin particularmente
inclinadas a actuar asi. Adquiririn una capacidad “de produccién que sélo
podri utilizarse completamente en pEIIOdOS de prosperidad.® :

Esto no quiere decir que tal previsién de los capitalistas pueda impedir
la marcha ciclica de la economia. Hemos visto ya que el simple hecho

de la renovacién periédica del capital fijo, determinada por su longevidad,

basta para explicar esta marcha ciclica, Pero la cuestién que se plantea
es esta: gpor qué no asistimos al principio de cada recuperacidn a la

autofinanciamiento de las empresas tiene un papel predeminante.5* No ocurre lo mis-
mo con el crédito de circulacién. ..

# Kaldor da cuatro razones para la detencién del auge: una tasa dc inferés
creciénte que detiene las inversiones; una calda de la tasa de ganancia, provocar]'l
por el sdlza de la propia tdsa de mteres, la insuficiencia de la expansién ‘de la
demanda para los blcncs de consume; la aparicién de capamdad excedente’ a conse-
cuencia de la penuria de mano de obra Aunque no en el mismo orden de sucesidn,
habfamos observado ¢l funcionamiento de tres de estos cuatro factores. El cuarto
factor es absolutamente excepcional. La influencia del pleno emplee se hace sentir
especialmente sobre la tasa de ganancia. .
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renovacion del capital fijo, acompafiada de una inversion que corresgon:;la
sr0s50 modo al aumento de fa poblacién durante el ciclo? ¢ Por que asis.
timos en cambio a un auwento considerable, por saltos, de la capacidad
productiva que, por ¢ juego del principio del acelerador, desencadena
los auges propiamente dichos? ’

Histéricamente, solo hay una respuesta a esta pregunta, La marcha ci-
clica de la economia capitalista adquiere un caricter -‘pal"n.cularmente febril
por la extensidn de la base de csta cconomia al principio de cada recu-
peracién, debido a la aparicién brusca de nuevos m.e'rcados para scctores
importantes de la industria, que estimulan la fabricacién de bienes de pro-
duccion. g )

Fstos nuevos mercados pueden resnltar ya sea de la extension geogra-
fica de la produccién capitalista™ (penetracién en un medio no capita-
Jista) o de’la aparicién de muevos sectores de produccion (.progveso tecno-
logico), o de saltos bruscos en las relaciones de competencia (d’es.apanc;on
de un competidor poderoso por la gucrra, por su retraso tecnolégico, ete.).
En el siglo xx, a todo esto es preciso aiiadir el papel de mercado de sus-
fitucién representado esencialmente por los pedidos estatales de summistros
de guerra.* o ) . .

‘Cada auge sucesivo ¢h la historia del capitalismo puede explicarse por
semejante extensidn de base de la produccion: . .

a] Ciclo 1816-1825: la industria britAnica conguista los mercados lati-
noamericanos; construccién de fabricas de gas y de canales en Gran Bre-
tafta; comienzo de la industrializacion de Bélgica. N L
. b] Ciclo 1825-1836: augc de las exportaciones brltanicals en América
Latina y los Estados Unidos; expansion industrial en Bélgica, Francia y
Renania, comienzos de la construccion de flerrocarl:ﬂ?s.. .

¢} Ciclo 1836-1847: auge de las exportaciones britanicas en Asia, espe-
cialmente en la India y China (después de la guerra del opio). Intensa
construccién ferroviaria en toda Europa occidental. )

d] Ciclo 1847-1857: expansién del mercado norteamericano despues del
descubrimiento de yacimientos auriferos en California. Construccion fe-
rroviaria en los E.U.A. v en toda Europa. Construccién de nuevas indus-
trias en los E.U.A., Alemanta y Francia. Primer impulso de las socledades
por acciones, ‘ : ' . _

e] Ciclo 1857-1866: cxtension del mercado de la India y de Egipto,
especialmente por el desarrollo de las plantactones de algoddn, para susti-
tuir ¢l algodén norteamericano que faltaba a consecuencia de la guerra
civil en aquel pals, L _

1} Ciclo 1866-1873: desarrollo de la industria siderfiigica en Alemanta,
Austria, Hungifa y 1 or |
1866 y de 1870-1871. Gran auge de la construccién ferroviaria en los E.U.A.

g] Ciclo 1873-1882: intensa constrpccnc’m ferroviarta en los EUA. yen

* Ver capitulo x1v
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los E.U.A,, sobre todo agutjoncado por las guerras de-

Europa central; auge de las construcciones navales; extensién de los mer-
cados de América del Sur, Canadd y Australia, a consecuencia del des-
arrollo de su produccién agricola mecanizada,

h} Ciclo 1882-1891: {liimo gran impulso de la construccidn ferroviaria
en los EU.A, Rusia y América Latina (sobre tedo en Argentina). Expor-
tacién de capitales britAnicos y franceses. Desarrollo del mercado africano.

i} Giclo 1891-1900: construccidn de tranvias en todo el mundo; cons-
truccton ferroviaria en Rusia, Aftica, Asia y América Latina. Exportacién
de capitales ingleses, franceses y alcmanes. Desarrollo de la industria eléc-
trica y petrolera.

j] Ciclo 1900-1907: auge de la industria sidertirgica (carrera de arma-
mentos), de la construccién naval, de Tos tranvias, de las centrales eléctri-

cas y de las instalaciones telefés_}';cas._ Desarrollo del mercado turco, de
* Africa del Norte al Medio Oriente. Primer desarrollo de la industria pesada

italiana. Ultima oleada de construcctén ferroviaria en Africa y Asia.®

k] Ciclo 1907-1913: auge de la industria siderfirgica, de armamentos y
de construccién naval. Fin del auge de la construccidn de tranvias, Des-
arrollo del mercado en el Medio Oriente.

I} Ciclo 1913-1921: en los E.U.A. y el Japén, intensas construcciones in-
dustriales y auge de la sider{irgica, de las construcciones navales, de la indus-
tria de armamentos; auge de la industria quimica en los mismos paises, asi
como en Alemania y Gran Bretafia; primer impulso de la industria autono-
vilistica.

m] Ciclo 1921-1929: auge mundial de la industria del automévil, del
caucho, del petréleo, de las méquinas-herramientas, de los aparatos eléctri-
cos y de los productos quimicos. Auge de las exportaciones de capitales
norteamericanos, sobre todo hacia Alemania.

n] Ciclo 1929-1937: auge de la industria de armamentos, ante todo en
Alemania y el Japén, Desarrollo de! mercado de China y América Latina.
Primer impulso de la aeronautica.

o} Ciclo 1937-1949: auge de Ia industiia de armamentos en los E.UA.,
Canadi, Australia, Alemania y Gran Bretafia. Nuevo reparto de los mer-
cados mundiales, sobre todo en Europa occidental y oriental, en Afnica,
América Latina y el lejano Oriente. Auge de la aerondutica, de la indus-
tria electrénica y quimica. Comienzos de la industria atémica. Industria-
lizacién de los paises subdesarrollados. ‘ .

p] Ciclo 1949-1953: auge de la industiia de armamentos y de la aero-

# En Europa, con excepcidn de Rusia, la construccidn ferroviaria aleanzé su punto
culminante en Ja década de 1870-1880, con un incremento anual medio de las lneas
de 5000 kilémetros. En los Estados Unidos, este punto culminante se alcanzé en la
década de 1880-1890, con un incremento anual medio de las lineas de 1,800 kils-
metros. A partlr de la déecada de 1890-1900, la construccién anual en el resto del
mundo superd fa constriceién ferroviariaz de, Furopa y de los Estados Unidos, para
alcanzar su punte culminante entre 1900 y 1908, con una media anuat de 12,031

_kilémetros,®8 :
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ndutica; desarrollo de la industria atémica; nuevo impulso. de la industria
pesada alemana, centrado en las necesidades de reconstruccién; desarrollo
del mercado africano; continfia la industrializacién de los paises subdes-
arrollados. o L
q] Ciclo 1953-1958: auge de la industria electrénica, quimica (materia-
les plasticos) y mecénica (equipos de todas clases). Continuacién de Ia
carrera-de armamentos y de la industializacién de los pafses subdesarro-
llados, Auge de la construccién inmobiliaria. Auge de los sectores de bie-
nes de consumo duraderos en Europa; primer impulso a gran escala de
la antomatizacién. _ :

Las teorias del subconsumo

Fn la historia del pensamiento econdmico se distinguen dos grandes
escuelas para la explicacion del ciclo econdmico capitalista: la escuela del
subconsumo y la escuela de la desproporcionalidad. Cada una de estas es-
cuelas revela una contradiccién fundamental del modo de produccién ca-
pitalista, pero yerra al aislar esta contradiccién de las- demds caracterfsticas
del sistema. = :

Para explicar las crisis periédicas, los partidarios de las teorfas del sub-
consumo parten de la contradiccién entre la tendencia al desarrollo ilimi-
tado de la produccién y la tendencia a la restriccién .del consumo de las
masas; en efecto, esta contradiccién es caracteristica del modo de produc-
cidn capitalista. Las-crisis' periédicas resultan entonces crisis de realizacién
de la plusvalia. La insuficiencia del poder de compra de las masas impide
a ¢stas adquirir todos los productos- manufacturados durante un perfodo
determinado, Se ha producido la plusvalia; ‘pero esta plusvalia permanece
cristalizada en mercancias invendibles. . : - _

Entre los representantes de esta escuela pueden clasificarse especialmente
clertos socialistas premarxistas como Owen, Sismondi y Rodbertus, los po-
pulistas rusos, asi como una serie de discipulos de Marx: Kautsky, Rosa
Luxemburgo, Lucien Laurat, Fritz Sternberg, Otto Bauer .(en su, tiltima
obra), Natalia Moszkowska, Paul Sweezy, ete. ¥ como representantes no
marxistas de esta escuela pueden considerarse ¢l mayor Douglas, el profe-
sor Lederer, Foster y Catchings, Hobson, asi como Keynes y una parte de
sus discipulos (en particular el profesor Hamberg), .~ .-

Los defensores mis toscos de esta concepcién descubren ‘el origen de las

crisis en el hecho de que los trabajadores solo reciben como salario el équi-’

valente de una fraccién del nuevo valor que producen. Olvidan que la otra
fraccién de este valor corresponde 4l poder de compra de [a clase burguesa
(familias capitalistas y empresas). Incluso un autor de pretensiones tan
cientfficas como Fred Oelssner escribe en su obra Die Wirlschaftskrisen:®

“De esta contradicién entre el papel del obrero como ‘productor dé la
plusvalia y su papel como consumidor o comprador en el mercado, resul-
ta que el desarrollo de ese mercado nunca puede igualar la extension
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de la produccién. En las condiciones capitalistas (de produceién),: Iy
demanda se desarrolla siempre rr}és ]entame}qte que la oferta”. R
Semejante concepcion no explica por qué deben e_s}tal[ar las crisis; e
plicaria més bien la permanencia de la sobreproduccion, la imposibilidad
del “capitalismo. _ _ _ o
Ahora bien, no ésté previsto que los trabajadores deban comprar el con-
junto de las-mercancias producidas, Por el contrario, el modo de prqducCién
capitalista implica que una parte de esas mercancias, a saber los bi¢nes de
produccion, nunca €s comprada por los obreros, sino siempre por los ca-
pitalistas. Para defender la .teon'a‘ QBI .subconsumollllabma que demqstrar
que, en el modo de produccién capitalista, la tl‘e[am.on entre lgs sala_mos ¥
la parte de la plusvalia no transformada en c?xpltal cgr’lstlantf_:, por una par-
te, y el ingreso nacional, por otra, s necesaria y perwdzmmente inferior a
la relacién entre el valor de los bienes de consumoy el valor de consumo
de la produccién. Tal demostracién nunca ha llegado a efectuarse en for-
ma convincente. _ S X o
Aunque partiendo de consideraciones andlogas, Rosa Luxemburgo®-ele-
va, sin embango, ¢l debate a un'I_l{"e! més digno de interés al.preguntarse
sobre los origenes de la acumulacién, de la reproduccion ampllafla. La re-
produccisn ampliada significa, en efecto, que los capitalistas retiran de la
circnlacion de las mercancias, al final de un ciclo dc; rotacién del capital,
més-valor que el que hicieron' entrar en la produccién. Este excedente es,
precisamente, 13 plusvalia realizada. - ‘ . :
Ahora bien, coniintia Rosa-Luxembuigo, tanto los salarlos’de*_!os obre-
ros (capital variable} como el valor de sus.t}tumon _de las maquinas y dp
las materias primas utilizadas en la produccién (capital cqnstante) l]an si-
do adelantados por los capitalistas, En cua’nto al consumo 11:np1'oduct1_vo de
estos. (la parte no acumulada de la plusvalia) , también ha sido pagado_por
ellos. Por tanto, el hecho de que obreros y capitalistas compraran.el conjun-
to de la produccidn, significaria mmpler{lentg cll}le‘estos ultlmos, recupera-
rian los fondos que habian lanzado a la circulacién y se comprarian mutua-
mente sus sobreproductos. _ L k
Esto tendria sentido si se considerara ca@a empresa capitalista coms una
unidad aislada. Pero para el régimen capitalista tomado en su conjunto,
tal conclusién parece absurda, Evidentemente, asistimos aqui a un incremen-
to de las riquezas, del valor acurmulado por la clase capitalista, que no pue-
de resultar de cambios intercapitalistas. Rosa Luxemburgo concluye, pues,
que la realizacién de la plusvalia sdlo es posible en la .rnec.ilda en que se abren
al modo de produccion capitalista mercados no capitalistas. Ye_sus merca-
dos, ante todo, en-el poder de compra Eie _las clases no capstahgtas (ca}'n-
pesinos) en el interior de los paises c_apltah_stas, y en el comercio exterior

con paises no capitalistas.

© #* Bujarin ha respondido a este argumento observando que ¢n el comercio con las
clases o pafses no capitalistas, hay también intercambic de mercancias y, por tanto,
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Cierto que histéricamente el régimen capitalista ha nacido y se ha des-
arrollado en un medio no capitalista, Cierto también que la cxtension de
su base ha recibido un impulso particularmente dindmico de esta conquis-
ta de nuevos espacios. Pero de esto 10 puede deducirse que, en ausencia
de un medio no capitalista, sea imposible la realizacién de la plusvalia.

Fl error de Rosa Luxemburgo consiste en tratar a la clase capitalista mun-
dial como un todo, es decir, absiraer el hecho de la competencia. Es verdad
que Marx, en sus chlculos de la tasa media de ganancia del tomo III
de Ef Capital, parte también de la clase capitalista como un todo, ¥ Rosa cita
triunfalmente esta referencia para confirmar su tesis.f? Pero parece ignorar
que en su plan de conjunto del Capital, Marx aclaré que las crisis estdn fue-
ra del-campo del “capital tomado en su conjunio”; resultan precisamente
de los fendmenos que él llama los de “diferentes capitales”, es decir, de la
competencia. Bs la competencia lo que determina toda la dindmica, todas
las leyes de desarrollo del capitalismo.

Pero la competencia implica el intercambio de mercancias con otros ca-
pitalistas. Este desplazamiento de valor en el interior de la clase capitalista
puede muy bien estar en Ia base de la “realizacién de la plusvalia™. En el
marco de esos cambios intercapitalistas, “el conjunto” de la clase capita-
lista puede ver aumentar su ganancia global, realizada sucesivamente por

z .

la circulactén de una misma suma de dinero.®

La desigualdad del ritmo de desarrollo® entre diferentes paises, diferen-
tes sectores y diferentes empiesas es lo que constituye el molor de la ex-
pansion de los mercados capitalistas, sin que sea preciso recurtir a las clases
no capitalistas. Es esta desigualdad lo que explica cémo la reproduccion
ampliada puede continuar incluso con exclusiéon de todo medio no capi-
talista, como se efectia en estas condiciones la realizacion de la plusvalia
por una acentuacion pronunciada de la concentrasién del capital, En la
préctica, los intercambios con medios no capitalistas sélo son un aspecto
del desarrollo desigual del capitalismo. :

no hay mercados nuevos, No ha comprendido que este comercio puede tomar la
forma no de un intercambio de mercancias, sino de un intercatibio - de ingresos 1o
capitalistas (por ejemplo, renta semifeudal de la tierra) nacidos de modos de produc-
¢ién no capitalistas y de mercancias capitalistas, Hay, pues, nuevos mercados y trans-
ferencias de valor a favar de la burguesia. Sternberg afade que, partiendo de su
hipbtesis, de que en wna sociedad capitalista “pura” sélo serfa invendible un residuo
de bienes de consumo, estos bienes de consumo podrian cambiarse por hienes de
produccion {materias primas} importados de paises no capitalistas, favoreciendo asi
2 la vez la realizacién de la plusvalia y l2 acumulacién del capitalst

# Ver especialmente la muy interesante observacién de Marx en los Grundrisse:
“I,a plusvalia creada en un punto exige, para intercambiarse, la creacién de plus:
valia en otro punto.” Véase también la ohservacién de Marx en Teoria de la plusva-
liz: “Pere debido a que la produccién capitalista puede aflojar sus riendas sélo en
clertas esferas, bajo determinadas condiciones, ninguna produccién capitalista serfa
posible si tuviera que desarrollarse en todas las esferas stmultineamente y de mane-

ra uniforme.” 8
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5 Critica de los modelos del “subconsumo”

_ Varios autores se han esforzade en dar una forma més refinada, numé
rica, @ la teoria del “subconsumo”, es decir, de la imposibilidad',deume-
lizar la plusvalia, como fuente Gltima de las crisis periédibas Los e;erﬁr‘zi&-
de Otto Bauer {en su Gltima obra}, de Ledn Sartre, de Paul Swee]z sz
Fniz §terpbez;g_ son los més interesantes. Sin embarg(; estos diferenteg ‘ym
de}os aritméticos o algebraicos del “subconsume” tienen un vicio C(c:
min. Son siempre peticiones de fprincipio, que suponen ya demostrado
el en’unmado del problema, la solucién que quieren aportar,® o
_ Asl, Paul Sweezy® establece su modelo partiendo de la hi.pétesis de que
clerto aumento en valor de la produccién de bienes de produccién vigne
necesariamente acompafiado de una capacidad de produccién pro orcional
mente incrementada en bienes de consumo. En otros términos: porciona®

valor I o
La relacién

permaneceria estable, mientras que la relactd .
" valor 11 j d eion pls
valia acumulada en ¢ aumentasia i i .
progresivamenie, ¢ igualment -
5 poder de compra de I ¢ ° fa rela
cién Partiendo’de esta hipdtesi
. s a hipdtesis, se “na-
poder de compra de II pess, se pructa ma
turalmente la “necesidad” de la sob 16 ] -
; obreproduccion de bienes de con
puesto que ya estd contenida en ella, P
68 of ]
. ?tto Bauer™ sigue un razonamiento parecido. Deduce la inevitabilidad
te a crisis basandose en el hecho de que la acumulacién del capital cons-
tante ¢s mds rapida que el aumento de las necesidades en capitales constan-
tesbp.‘eura Produlcllr los bienes de consumo adicionales, comprados por- los
tra ajadores ad1€_10na}e§ contratados durante la reproduccién ampliada.'Es-
Po es ti:onszcuenma logica del empleo de una tasa creciente de plusvalié
ero e 'm? elo de Otto Bauer presupone que la sociedad slo absorbe nue-
VSS ca?.lta]es It):onstantes en la misma proporcién en que incrementa su con-
; :;loucéiilgn. drei:)lpcgle, pues, una }{ITOPGTCE'{SH estable entre el valor de la
d e los dos sectores; ahora bien, esto e i
habla que demostrar: o ) €50 €5 precsamente 1o B
. Es de notar que Otto Bauer ha sido el primer autor marxista que intro-
u]pdeg zu modelo 'IS)S conceptos de stock del capital fijo existente (la ca-
pacida 3 e pz_‘oduccmn_total), y de tasa de progreso téenico. Estos dos con-
ceptos han sido amplamente utilizados por la escuela neokéynésiana y

econométrica, especialmente por Harrod, Domar, Pilvin y Hamberg *#

* Por lo demds, la mism 16 i
3 a ohservacion se aplica 2 la ma *
; yor parte de los “modelos”
?;ﬁecom;mﬁna empleados para demostrar tal o cual teorfa delpciclo. Ver' los corﬂg;-
1\‘(:Es Il:rIl 5 bctalsl_?dos en el capitalo xvin, Los economebristas, - -
ot dea::gp‘iatrfl ﬁjciexg;;ats;;:eque {mfy una pmpgrc]ién estable entre el incremento del
» ¥ €l incremento de la produccion que produce el pl
empleo de este stock, Pero evita cuidadosamente establecer ta(ll prEpor'cién ‘esI:;ﬁg
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Leon Sartre® se funda en la hipbtesis de que la refacién entre los capi-
tales constantes de los dos grandes sectores de produccién industrial per-
manece idéntica. Deduce esta hipétesis de una suposicin de partida, a
saber, la identidad de la tasa de:plusvalia y de la tasa de acumulacién
en los dos sectores. Pero supone también que la demanda de bienes de
produccién crece més rapidamente que 1a demanda de biencs de consumo.

1 ' demanda 1
Si —- permanece estable, mientras que

II ‘ : demanda II ‘
evidentemente inevitable y toma la forma de una crisis de sobreproduccion
de bienes de consumo, ‘ 7
“No se trata solamente de una peficién de principio; sino de otro error
de razonamiento, Sartre (igual que Sternberg) deduce de la competencia
capitalista el mantenimiento de una proporeion constante entre 1as fuer-
sas productivas comprometidas en los dos sectores. Fs una concepcién me-
canicista, “idilica” de la competencia. Fsta no conduce a la perecuacion de
la, composicién organica del capital en todos los sectores. Por el contrario,
conduce al incremento global de la composicion orgdnica de capital y,
en consecuencia, a una redistribucion relativa de las fuerzas productivas, en
favor del sector de los bienes de produccion y a expensas del sector de los
bienes de consumo. Es esta una de las hiptesis bésicas del marxismo, que
Jos datos estadisticos se han encargado, por lo demés, de confirmar.* Pero
incorporando esta hiptesis en un “modelo” del ciclo, toda idea de una pro-
porcién constante entre el valor de Ja produccion de los dos sectores se
hunde y, al hundirse, naufraga también toda “demostracién matemética”
de Ia inevitable sobreproduccién por subconsumo de bienes de consumo.

"E] modelo tebrico més interesante es el de Sternberg. Parte de una doble
base: una, los esquemas aritméticos de reproduccién ampliada que Marx
introduce en el segundo tomo de El Capilal; otra, la propia naturaleza de

la competencia.

aumenta, fa crisis es

entre el incremento del stock de capital fijo global ¥ 14 exclusiva capacidad de produc-
cién de los biengs de consumo, evitando asl ¢ error comfin de todos los partidarios
de la teoria del subconsumo.

# Segfin Shaw, en los Estados Unidos, 1a produccién de bienes de equipe ha
pasado de 296 millones de délares en 1869 a 6,033 millones de délares en 1919;

durante el mismo perfodo, la produccién de bienes de consurno ha pasado de 2,428

mnillones dé délares a 28,445 millones de délares. Por consiguiente, mientras que el
sector 1 ha.incrementado su produccién.en més de 20 veces, el sector 11 shio lo ha

liecho en 12 ‘veces (e incluso la produccién de este sector esth sobrevalorada, puesto.

que en la categoria “bienes de consumo duraderos” contiene productos que son de
hecho bienes de produccién). Para el periodo que va de 1918 a nuestros dias no dis-
ponemos de calculos precisos de este tipo. Pero las cifras del Statistical Abstract, que
se relieren a diferentes categorfas, de mercancias, son reveladoras. De 1919 a 1952, el
valor de la produccién de bienes duraderos {en su mayor parte pertenecientes al sector
T) se ha quintuplicado (pasando del indice 72 al indice 340), mientras que el de la
produccién de bienes no duraderos sélo se ha triplicado (pasando del indice 72

al -indice 190). .
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Al examinar los esquemas de la reproduccién ampliada empleados
Marx en el tomo 11 de El Gapital, Rosa Luxemburgo habia insistido o
que el equilibrio de los cambios entre los dos sectores sdlo se hace Ea'belrl
porque la fasa de acumulacién, que es del 50% de Ia lusvaliap . ?
sector I, descmnd? durante el mismo ciclo al 20% de 1a plusl,jvalia en e?I; .
tor .IlI;__Sternberg"’ recoge y amplia esta critica. Afirma que para lle a'ec]
qu.llilbrlo_ entre los dos sectores es indispensable esta desigualdad dg ;nall-

N A . :
; :sct s ::,i con incremento de la composicién organica del capital en los dos

Sternberg continta, afirmando que no hay razén para admitir que la
tasa-de acun.mlamc’m del capital sea diferente en los dos sectores Séqﬁn él
esta tasa se iguala debido 2 la competencia capitalista. En su es uegma i
d:cfsegmhbno no procede, sin embargo, de una misma tasa de qacumL’ﬂ:
cion en los dos sectores, sino de la oposicidn entre una tasa de acumu-
lacion igual y una composicién orgénica del capital diferente en I y II ]

Ahora bien, tanto la teorta como los datos empiricos nos confirma}r{x ue
esta composicién organica del capital tiene que ser, en efecto, diferent qe
los dos sectores. En estas condiciones, basta seguir el mecanismo de la c?;)mn
pefencia para comprender que la tasa de acumulacién tiene que ‘ser tam-
bién inferior en el sector IL Los capitalistas del sector I se apropian efec-.
tivamente una parte de la plusvalia producida por los obreros del secto-'
1T, plorgue expgotan su adelanto tecnolégico sobre la industria ligera. Est;
gct):rcngzlfgr.k conforme a los hechos invalida totalmente .la demostracién de

Las teorias de desproporcionalidad

La otra escuela de economistas ve la causa préfunda de la erisis en |
anarquia de la produccién, que trastorna peribdicamente las cbndicig ]
de equilibrio entre Jos dos grandes sectores, el de bienes de consumo elnc‘les
bienes de produccién; hemos precisado estas condiciones en el ca itsxrﬁ Xe
Puede incluirse en esta categoria a discipulos de Marx tales como Ili) “Sn :
xistas Jegales” rusos Tugan-Baranowsky y Bulgakof, los austriacos San?‘
dm_g’}_r Otto I}al}er (obras de juventud), el polaco Heni‘yk Grosstan, el teb icr-
soviético Bujarin, etc. Entre los economistas no marxistas, es réc' o
lar ante todo a Aftalion, Schumpeter y Spiethoff. PR o
_ Para todos estos tebricos, las crisis se oﬂginah porque cada empresari
intenta aumentar al méaximo sus propias ganancias, sin tener en cu};nt on
sus inversiones las tendencias de conjunto del mercado, De esta conc ?:'?n
se deduce légicamente que si los capitalistas pudieréh invertir “ra:i%r:fa)ﬂ

% Variante interesante: Kalecki subray . - o8 do Tos

. e ints : Kalecki™ subraya que el reparto de gastos d i

(ti?:a]lm'c??loes Sf:gilrrx, é:la tasta dte acgmuiacié? de la plusvalia, es lo qie estd igolsa cl?fslt;
iclo. , esta tasa estd en funcién de la separaciér la fas

gananciz esperada y la tasa de interés present e e i
: 1 2, qu g i

capacidad de produccién aumenta al final del ciéio? ) dlsmmus? ) m?dlda‘q{;e &
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mente”, es decir, en forma tal que se pudieran mantener las proporciones
de equilibrio entre Jos dos grandes sectores de la produccion, podrian evi-
tarse las crisis. Algunos tericos han llegado iucluso a afirmar que la pro-
duccién podria desgajarse completamente del consumo final de bienes de
consumo, y que se podrfa perfectamente imaginar un sistema en el que
toda la actividad econémica sélo consistiera en la construccién de méquinas
para construir méquinas, sin que el consumo de bienes de consumo inter-
viuiera por asi decirlo en el sistema.

De acuerdo con esto, el econoniista americane Myron W. Watkins es-
cribe: “;No hay lintite econdmiico a esta tendencia de diferir el consumo?
No, no lo hay, excepto la bisqueda. .. del consumo esencial a la subsisten-
cia propia de la vida. En teoria econbmica, la extensién infinita del pro-
ceso separado [de produccibn] constituye un fin légico. Podria coucebirse
una sociedad en donde los hombres se contentaran durante varias genera-
ciones (lo que quiere decir indefinidamente) con sal, pan, leche y un trozo
de pafio, mientras que se ocupaban industriosa y provechosamente en la
produccion de maquinas y equipos de todas clases.”

Se trata evidentemente de una concepcién absurda, ngun fabncante
de mAquinas textiles doblard su capacidad de produccién, si el andlisis del
mercado demuestra que no se espera ninguua expansion en las ventas de pro-
ductos textiles, y las reservas estin completas: “El objetivo final de la acu-
mulacién de capital es, naturalmente, el aumento de la produccién de hie-
nes de consumo,” ™ La produecién de bienes de produccién puede alejarse
durante todo un periodo de esta base primera y tomar una gran expansién
sin cuidarse momentdneamente del incremento del consumo final. Pero
es precisamente esta separacidn momentdnea 1o que costard una crisis,

Por otra parte, es erréneo pensar que “la organizacién racional” de las
inversiones en una socledad capitalista, es decir, la “reglamentacién”' de la
competenma podrla suprimir completamente las fluctuaciones econdmicas,
La experiencia, espemalmente de la economia de guerra alemana y ja-
ponesa, constituye aqui una aplastante demostracién de ello.¥ Ninglin ra-
zonamiento puede ilevar a todos los capitalistas a limitar voluntariamente
su produccmn cuando la demanda supera a la oferta. Ningfina légica los
‘empujard a conservar en un nive] medio sus inversiones, en el momento en
que su produccién corriente no pueda ya ser absorbida por el mercado,
Para eliminar completamente las crisis habria que suprimir toda la marcha
ciclica de la produccion, es decir, todo elemento de desarrollo desigual,
es decir, toda competencia, todo intento de incrementar la tasa de ga-
nancia y de plusvalia, es decir, todo lo que hay de capitalistd en la pro-
duccibn, . .

La anarquia de la produccién capitalista no puede, pues, considerarse
como una causa en si, independienie de todas las demés caracteristicas de
ese modo de produccién, independiente en particular de la contradiccion

* Ver capitulo xav.
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“entre la produccién y el consumo que es un signo distintivo del cap1ta~

lismo.

L.os pa1t1da1105 de la teoria de la desproporcionalidad olvidan, ademés, que

cierfa proporcion enire la produccion y el consumo (1o una proporcién esta-
ble, como piensan los partidarios de la teoria del subconsumoy}, entre la capa-
cidad de produccién de bienes de consumo y el poder de compra disponible
para esos mismos bienes, forma parte inherente de las condiciones de pro-
porcionalidad necesarias para evitar una crisis, y que esas condiciones nun-
ca pueden realizarse en el capitalismo durante un largo periodo, :

Observemos que ciertos partidarios de la teorfa del subconsumo, arrastra-
dos por la belleza simétrica de sus modelos “numéricos”, han llegado a con-
clustones muy préximas a las de Tugan-Baranosivky v compaiiia. Tal ocu-
e especialmente con Leon Sartre, quien escribe:
~ “Puede uno preguntarse en qué se convertirfa el capitalismo s1 una dic-
tadura econdmica bien informada exigiera que una parte creciente de la
plusvalia acurmulada de que dispone el grupo de industrias de objetos de
consume se mvirtiera en las industrias de medios de produccidn, a medida
que el poder de compra se desplaza en el mismo sentido. En este caso, dice
con razén Tugan-Baranowsky, apoyandose en el esquema, subsistiria el
equilibrio. Se llegaria a una economia perfectamente viable la que en la
produccién de los medios de produccién se aceleraria, y en la que la de los
objetos de consumo sélo aumentaria muy lentamente. .. pero tal capitalis-
mo, un capitalismo que sblo produjera medios de produccién para poder
producir otros niedios de produccién, no pasa del terreno tedrico, siendo
irrealizable en un régimen de competencia i

Bujarin ha defendido también Ia tesis segn la cual un capitalismo de
Estado no conocerfa ya crisis periddicas de sobreproduceidn.’®

Pero esto no seria solamente irrealizable debido a la imposibilidad de
establecer un “cdrtel general” que englobara todas las empresas, sino debi-
do también a la relacién tecnolégica que existe entre una capacidad de
produccién determinada y una capacidad de produccién de bienes de con-
sumo. Serfa irrealizable porque es imposible, como ya hemos indicado arri-
ba, separar completamente la produccién del consumo, que sigue siendo su
objetivo final. Seria irrealizable porque ninguna “légica” induciria a los
capitalistas a comprar cada vez mis miquinas, en el momento en que la
capacidad de produccion de las que ya tienen es superior a las capacidades
de absorcién de bienes de consumo por el mercado.

Esquema de una sintesis

Apoyandose en el principio del acelerador, toda una escuela ha empren-
dido un esfuerzo de sintesis de las teorias de subconsumo y de la despro-
porcionalidad: Aftalion y Bounatian en Francia; Harrod en Gran Bretafia;
J. M. Clark y 5. Kuznets en los Estados Unidos, ete. Este esfuerzo se ha
continuado por la sintesis del principio del multiplicador y el del acelera-
dor, emprendida por la escuela neokeynesiana de econometra, especial-
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mente Samuelson, Goodwin, Hicks, Kalecki, Harrod, Hamberg y Joan
Robinson, Estas sintesis, excesivamente simplificadas, consiguen solamente
demostrar Ja inestabilidad fundamental del sistema capitalista.

No son mas que aproximaciones lejanas del ciclo- real, para cuya com-
prensién aportan, sin embargo, importantes materiales,

£

Para precisar en qué sentido deberia emprenderse esta sintesis en térmi-
nos marxistas, es preciso volver a formular brevemente las tesis erténeas
respecto a las causas filtimas de las crisis que son, repitdmoslo una vez
mis, crisis de una economia cuye objetivo final es la ganancia realizada
por la venta de mercancias.

1, Los partidarios vulgares de la teorfa del subconsumo afiiman que la
crisls podifa evitarse por el aumento del poder de comipra de los trabaja-
doves durante la fase final del auge. Estos tedricos olvidan que los capita-
listas no trabajan para la venta, sino para la venta con ganancia. Ahora
bien, cuando los salarios aumentan en un momento en que la tasa de
ganancia estd ya en baja, ésta puede hundirse; lejos de prolongar el auge,
esta alza suplementaria de los salarios lo estrangularia.

2. Los partidarios vulgares de las teorfas de la desproporcionalidad y, so-
bre todo, los partidarios de la escuela llamada de “subacurnulacién™ {von
Hayek, von Mises, Pigou, Hawtrey, etc.)* afirman que-la crisis se evita-
ria impidiendo un descenso de la tasa de ganancia duranie la fase final
del auge (por ejemplo: blogueo de los salarios; descenso de la tasa de
interés demasiado elevada; esfuerzo para evitar toda distorsion de los pre-
cios, etc.). Pero esos teéricos olvidan que si la tasa de ganancia asciende
en el mismo momento en que se restringen los mercados, no se impediria
una [imitacién de las inversiones. Lo que en efecto le interesa al empre-
sario, no es la ganancia fedrica que pueda deducir de una tasa dada de
salarios, interés y precios de costo, sino la ganancia real que piensa realizar,
al comparar estos precios de costo con las posibilidades de venta de sus
mercancias: ,

“Niveles elevados de ingresos y ganancias pueden ser una condicién ne-
cesaria de las inversiones; pero no pueden ser una condicién -suficiente.
Puede uno preguntarse si las empresas tienen tan poca perspicacia como pa-
ra extender su capacidad tinicamente sobre la base de las ganancias ele-
vadas del momento. A menos de haber operado a toda su capacidad, a
menos de terier una acumulacién. de pedidos no satisfechos y-de haber sido
incapaces de crecer (o no haber estado dispuestos a hacerlo) a consecuen-
cia de una penuria de capitales, y 2 menos de que anticipen un aumento
posterior de las ventas, sus inversiones inducidas se contraerdn [en la cum-
bre del auge] incluso si las ganancias siguen siendo elevadas”™ .
Y Moulton™ recuerda oportunamente a este respecto un ejemplo his-
torico: ' ' '

# Bn 1927, Pigou afirmé con seguridad gué reducciones draconianas de salario
- Lo X s e
podrian evitar una crisis. Von Hayek proclamé en 1932 la misma “verdad” en medio
de enormes voliumenes de bienes de consumo no vendibles.™
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- “La -creciente concentracién de los ingresos en las ramas de contribu-
yentes mejor remunerados. .. conduce mis o menos automaticamente [en-
tre 1919 y 1929] a un incremento-de la parte de renta nacional-apartada
en forma de ahorro. Es decir que, a pesar de que el flujo de los ingresos

_corrientes hacia el comercio y los servicios continuaban extendiéndose, se

ampliaba menos rapidamente que el flujo de los fondos para construir nue.
vas empresas y nueva maquinaria. Para las empresas era evidente que la
demanda esperada por parte de los consumidores no era lo suficieniemente
amplia como para justificar tanta expansidn como hubieran permitido los
fondos disponibles.” ' :

En la recuperacién econdmica y al principio del auge se dan, pues, dos
condiciones simultdneas: una tasa de ganancia creciente y mercados rea-
les en expansion. Al principio del ciclo econdmico, estas dos condiciones
pueden coincidir. Y esto por varias razones: por una. parte, descenso de
la. composicién organica del capital (mayor nirnero de trabajadores con la
misma masa de equipo), salario real relativamente bajo, alza de la tasa
de plusvalia, accleracién de la velocidad de rotacién del capital; por otra,
incremento del poder de compra global del conjunto de los asalariados (por-
que aliora trabajan los desempleados}, inversiones de fondos ahorrados du-
rante la crisis y la depresién (especialmente fondos de amortizacién), y
ganancias crecientes rdpidamente realizadas. :

Pero las mismas fuerzas que aseguran la coincidencia de esos dos facto-
res al principio del ciclo minan su existencia a medida que el ciclo se desarro-
lla, y provocan su hundimiento hacia el {final del ciclo, Mas arriba hemos
examinado ya las condiciones que determinan un descenso de la tasa de
ganancia hacia el fin del auge: incremento de la composicién orgénica del
capital; descenso de la tasa.de plusvalia; disminucién de la velocidad de ro-
tacién del capital; encarecimiento del crédito; aumento de gastos adicio-
nales; alza de los salarios, etc... Examinemos ahora lo que ocurre por el
lado de los mercados.

En lo que concierne a la demanda para los bienes de consumo, desde el
morpento en que el pleno empleo se ha alcanzado més o menos, tal deman-
da apenas aumenta en proporciones sensibles, Fn cuanto a los bienes de
produccién, cuando se ha terminado la renovacién del capital fijo, la in-
dustria se encuentra equipada con una capacidad de produccién que reba-
sa las posibilidades de absorcion del mercado. Cada vez se hacen mis im-
probables nuevas inversiones, Hay, pues, reduccién de los mercados en los
dos sectores. La coincidencia del descenso de la tasa de ganancia con la
restriccidn de los mercados provoca la crisis, : _

¢Existe en el momento de la crisis .sobreproduccién general? Indudable-
mente, Esta proviene necesariamente de los dos aspectos fundamentales del
auge, - . <
La recuperacién econdmica, al determinar un alza de la tasa de plus-
valia y un alza de la tasa de ganancia, modifica el reparto de la renta
nacional entre las .clases sociales en beneficio de la burguesfa, a expensas
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de los asalariados. Un gran niimero de autores confirman esta opinién
(Von Haberler, Schumpeter, Lederer, Foster y Catchings, Hobson, Mosz-
kowska, Hicks, etc,).”* Sombart expresa esta idea en la siguiente forma:

“La propia conyuntura de expansién. . ., en los perfodos de recuperacién,
a consecuencia del alza de precios, tiene por efecto que el salario no au-
mente en la misma medida que la plusvalia; a ella se debe también que,
por movimientos regulares de contraccién, por la expulsion de los trabaja-
dores (del proceso de produccién) se sature el mercado de trabajo en la
medida deseada, y se cree de esta forma el ejéreito industrial de reserva
que impide un alza desmesurada de salario.”*!

Ahora bien, al mismo tiempo que la parte de los asalariados en la renta
nacional disminuye relativamente, la capacidad de produccién de la indus-
tria para producir bienes de consumo aumenta constantemente, Debe lle-
gar un'momento en que el aumento de esta capacidad de produccién re-
base ¢l nivel de la demanda.

Por lo demés, el incremento de la capacidad de producciéon del sector
que produce bienes de produccién corresponde a las necesidades de reno-
vacién de una importante parte del capital fijo de cualquier industria. Cuan-
do se ha concluido esta renovacidn, el sector I sélo podria evitar la sobre-
produccion si las inversiones continuaran al mismo ritmo, lo que es mani-
fiestamente imposible,?* '

La capacidad de produccién ampliamente incrementada de la sociedad
solo puede utilizarse en una escala cast completa después de una destruc-
cion previa de valor, de la adaptacion del valor de las mercancias a la
nueva cantidad de trabajo socialmente necesaria para producirlas, méas re-
ducida que la que determinaba el nivel previo de su valor. El hun-
dimiento del auge es, pues, el hundimiento del intento de mantener el an-
tiguo nivel de valores, de precios y de tasas de ganancia, con un mayor
volumen de capitales. Se trata del conflicto entre las condiciones de acumula-
cién y de explotacion del capital, es decir, del despliegue de todas las con-
tradicciones inherentes al capitalismo, que intervienen totalmente en esta
explicacion de las crisis: contradiccién entre el mayor desarrollo de la ca-
pacidad de produccion y el desarrollo més restringido de la capacidad de
consumo de amplias masas; contradicciones originadas en la anarquia de
la produccién que resulta de la competencia, del aumento de la composi-
cién organica del capital y de la caida de la tasa de ganancia; contradic-
cién entre la socializacién cada vez mayor de la produccién y la forma pri-
vada de ia apropiacion. *#

# El profesor Guitton da el siguiente cuadro de las variaciones ciclicas medias en
Francia durante el siglo x1x: los precios ascienden en un 17% en la coyuntura méxi-
ma y descienden en un 16% en la depresién; los salarios asclenden del 12% en la
coyuntura mixima y descienden del 13% en la depresién; las ganancias ascienden
det 40 al 200% en coyuntura méxima y descienden del 14 al 38% en una de-
presién, s

*¥ Sobre las erisis en la época de decadencia del capitalismo y ¢l papel de los gas-
tos piblicos en la econornia, ver en el capitulo xtv, ¢ Un capitalismo sin érisis?
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" Las condiciones de expansion capitalisia

Las condictones histéricas que aseguran la expansion del modo de produc-
cién capitalista ya han sido sefialadas mds arriba, Se deben esencialmente
al desarrollo desigual entre diversos sectores, ramos, paises, arrastrados en el
mercado capitalista. La creacién del mercado mundial, que precede al |
auge del modo de produccién capitalista, crea el marco general de ese des-
arrollo desigual, Este se manifiesta especialmente por:

a] El desarrollo desigual entre la industria y la agricultura. A medida que
la industria se desarrolla, sus mercancias eliminan los productos del traba-

~ jo doméstico, artesanal, del campesinado, arruinando una parte de la pobla-

cidn aldeana que se proletariza y que constituye la masa de mano de obra
para la industria de expansién. El valor de la produccién industrial aumen-
ta en relacién al valor de la produccién agricola; la mano de obra industrial
aumenta en relacién a la poblacion activa ocupada en la agricultura, E
campesinado compra cada vez mas medios de produccién {que antes fa-
bricaba é] mismo) a la gran industria, quien a su vez compra al campesi-
nado materias primas, pero en proporciones mas pequefias, '

b} El desarrollo desigual entre los primeros pafses industrializados y los
paises coloniales y semicoloniales. La industria de los primeros pafses in-
dustrializados destruye la produccidén artesanal y doméstica de los paises
coloniales y semicoloniales, que se transforman en mercados de los pai-
ses adelantados. La mano de obra “liberada™ por esta destruccion del equi-
librio secular entre agricultura e industria no puede encontrar sitio en una
industria nacional en expangién, porque es la expansion de la industria
metropolitana lo que ha permitido conquistar ese mercado. Debido a esto
aparecen los fendmenos conexos del subempleo crénico y de la presién de
la sobrepoblacion en la tierra. “Los resultados fueron ripidos: en 1813, la
ciudad de Calcuta exportaba a Inglaterra algodén por valor de dos mi-
llones de libras esterlinas; en 1830 lo importaba por el mismo valor. La
importacion de tela de algodén para la India pasa de ocho millones en
1859 a dieciséis en 1877 y veinte en 1901; la importacién de seda pasa de
1.4 millones de libras a 7 y 16, la de hilos de algodén de 1.7 a 2.8.”

Al mismo tiempo, la India se convertia cada vez mas en un pals agrico-
la, y en el mismo periodo de 1850-1877 la exportacién de algodén brute
pasaba de 4 a I3 millones de libras, la de yute de 0.9 a 3, la de té de
0.5 2 2.6, la de aceites de 2.5 a 5H.4%

De ahi resulta una combinacién de cuatro obsticulos a la industrializa-
cién capitalista de los paises coloniales y semicoloniales: competencia de
inercancias metropolitanas; competencia de la mano de obra local extre-
madamente barata y de las miquinas modernas; penuria de capitales debida
a la inversibn de ingresos acumulados de la clase dominante en propie-
dad agricola; ausencia de mercados interiores suficientes para permitir un
desarrollo rapido de algunos sectores industriales.® i

* Ver capiiulos vi,  y xm,
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e] Fl desarrollo desigual entre diversas ramas de la ifidustria, especialmen-
te entre las ramas declinantes y las ramas ascendentes, gracias a revolucio-
nes tecnolégicas sucesivas. Las ramas declinantes ven c¢émo sus mercados,
su volumen de negocios, su empleo empiezan a decaer primero relativamen-
te, y al final en forma absoluta. Después de una defensa por incremento
de la composicién orgénica de los capitales y envilecimiento (relativo o
absoluto) de los precios, estas ramas acaban cediendo, y sélo renuevan wna
fraccién del capital fijo. Una parte de la plusvalia y de los fondos de amor-
tizacién de esos sectores se vuelca sobre el mercado de capitales, atraidos
por sectores en rdpida expansién. Estos se buscan un puesto en el merca-
do, ya sea arrancando recursos (capital fijo, materias primas, poder de com-
pra)- a los sectores existentes, o frenando el crecimiento de alguncs de
ellos, o bien provocando el retroceso absoluto de otros sectores.

d] Bl desarrollo desigual entre diversas regiones de un mismo pais, Este
fenbmeno, generalmente subestimado en la literatura econémica marxis-
ta, es en realidad una de las claves esenciales para comprender la reproduc-
citn ampliada. Mediante la creacidn de regiones desfavorecidas en el in-
terior de las naciones capitalistas, el modo de produccion capitalista crea
sus mercados “complementarios”, ast como sus reservas permanentes de
mano de obra. Este fue, sobre todo, el caso de Escocia y del pais de Gales
en Gran Bretafia, de los estados del Sur en los EU.A., de las provincias
orientales y meridionales en Alemania, de Flandes en Bélgica, de la Es-
lovaquia en Checoslovaquia, del Mezzogiorno en Italia, del Sur y- del
Norte de lTos Pafses Bajos, de Francia al Sur del Loira, etc. Es significativo
del desarrollo espasmédico, desigual, contradictorio del modo de produc-
cién capitalista, el hecho de que no pueda industrializar sistematica y ar-
moniosamente el conjunto de un gran pafs. La supresion progresiva de
viejas zonas desfavorecidas aparece acompafiada de la aparicién de nuevas
zonas de depresién: Nueva Inglaterra en los E.U.A.; Borinage y Flandes
oriental en Bélgica; Lancashire en Gran Bretafia; el alio Loira en Francia;
Génova en Tialia, etc. La ironfa de la historia quiere que, en muchos oca-
siones, esas nuevas zonas de depresidn hayan sido en otro tiempo las cunas
de la industria capitalista en esos diferentes paises. :

¢Crecimiento sin fluctuaciones?

Desde la gran crisis de 1929, la idea de un desarrollo armonioso, equili-
brado del régimen capitalisia, ha caido definitivamente en descrédito. Los
autores burgueses mas en boga, como Schumpeter, han hecho hincapié
como Marx en la inestabilidad fundamental del moedo de produccién ca-
pitalista. Para Schumpeter, esta inestabilidad procede de que “la innova-
¢ién®, es decir, la aplicacién en la industria de los descubrimientos técni-
cos, no puede repartirse en forma igual sobre toda la duracién del ciclo
econdmico, sino que tiende a concentrarse en ciertos periodos espaciados.®
Para los econometristas, la inestabilidad fundamental del modo de produc-
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cién se debe a que las condiciones necesarias para un crecimiento ininte-
rrumpido son en la prictica irrealizables por la naturaleza particular de
las inversiones en el capitalismo:*®

“Un sisterna s6lo permanecera en equilibrio progresivo si se ajusta com-
pletamente a este equilibrio, . . un sistema no podra verosimilmente ajustar-
se completamente a un equilibrio progresive si & mismo no ha estado en
equilibrio aproximative desde un largo perfodo. No basta que su stock de
capital se ajuste a la produccién corriente, es preciso tambifn que esté
dispuesto a ser sustituido en el momento oportuno. La inversién inducida
del porvenir, que ya estd precondicionando fen gran medida] por las fluc-
tuaciones pasadas de la produccidn, cuyos efectos se encarnan en el equi-
po existente, debe también ser de natwraleza tal que permita un desarrollo
constante,” #¢

Joan Robinson declara igualmente:

“Una economia, que se encontrara en estado de tranquilidad, de lucidez
y de armonia se dedicarfa a la produccién y al consume de riqueza de una
manera racional. Es suficiente. describir estas condiciones para percibir el
grado de alejamiento que la separa de los estados en que realmente se en-
cuentran las economias existentes. El capitalismo en particular nunca ha-
bria podido nacer en tales condiciones, porque el divorcio entre el traba-
jo v la propiedad, que hace posible la empresa en gran escala, implica
conilictos; y las reglas del juego se han desarrollado precisamente para
hacer postble la acumulacién y el progreso téenico en condiciones de in-
determinacién y con conecimientos imperfectos.” :

‘Y continda diciendo: _

“Para cada empresario individual, el porvenir se presenta incierto, in-
cluso cuando la economta en su conjunto se desarrolla de manera armonio-
sa, y las acciones de cada empresario influyen en la situacion de las otras.
Por ello, existe una inestabilidad inherente a las reglas del juego capitalis-
ta, que produce fluctuaciones por asi decirlo en el interior de la economia,
independientemente de todo cambio de las condiciones exteriores, Desde
que el empresario tipico descubre que su capacidad acta en lo que a él
le parece ser una tasa de ganancia razonable, desea poner en movimiento
una capacidad de produccién adicional. A menos que la inversién recaiga
por casualidad sobre la tasa de la edad de oro, que hace aumentar la de-
manda en la misma proporcién que la capacidad (o al menos que no sea
eficazmente controlada), aquélla oscilard siempre, puesto que, al aumen-
tar, producird un mercado de vendedor, lo que estimula un nuevo aumen-
to.”’ 88 : .

Algunos autores como Arthur F. Bums y David McCorde Wright, que
se esfuerzan constantemente en subrayar las ventajas del modo de produc-
ci6n capitalista como modo de produccibn mdis progresista, han ido un
poco mas lejos y han afirmade que es imposible concebir una economia
sometida a las ganancias del progreso tecndlogico o que disponga de un

% Incluyendo las fluctuaciones de los stocks; ver Metzler, Abramovitz Eckert.ss
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stock importante de capital fijo, que no esté sujeta a fluctuaciones. Seglin
estos autores, la eleccién no serfa entre progreso con o sin fluctuaciones,
sino entre progreso con fluctuaciones o estancamiento completo, David Mc
Corde Wright escribe:

“La causa fundamental del business cyele reside en que los gustos y la
técnica no cambian en proporciones que se contrabalanceen armoniosa-
mente entre s, .. la duracién media del equipo, el hecho de que las nece-
sidades se modifiquen de manera simétrica, las fricciones inevitables y la
soberania del consumidor produce el ciclo. .. Cualquier sociedad en vias
de desarrollo que desee adaptarse al modelo de gastos de los consumidores,
sufrird inevitablemente cierta inestabilidad e inseguridad.”™

Pasemos por alto el aspecto mds insensato de esta apologia, a saber, la
afirmacién segfn la cual las innovaciones que dictan los grandes movimien-
tos inversionistas proceden de “modificaciones de los gustos de los consumi-
dores”. No es “la necesidad de un automévil” lo que ha creado la indus-
tria automovilistica; esta industria es la que ha creado la necesidad de un
automévil. La inversién de grandes capitales en nuevos sectores industria-
les (y subsidiariamente, la publicidad para sus productos) es lo que modi-
fica los gustos de los consumidores; la “modificacién del gusto de los
consumidores” no es lo que provoca el aflujo de grandes capitales hacia
ciertos sectores o, mas aun, las invenciones técnicas.

Pero en una economia planificada, en una economia socialista, jno se
producirfan también estas innovaciones a un ritmo irregular? *

:La durabilidad del equipo no provocaria también el fendmeno de “so-
breproduccién” a causa de las slibitas demandas por satisfacer (por ejem-
plo: introduccién de la televisibn a colores; consecuencia de un brusco
aumento de la poblacién sobre la construccién inmobiliaria, etc.)?

Segfiin McCorde Wright,” fode sistema econdmico tendria que elegir
entre dos males: o bien mantener el ritmo previsto de crecimiento, de
produccién en estos sectores, y provocar una larga impaciencia de los con-
surnidores (lo que se traducirfa por un alza de precios, etc.); o bien au-
mentar ripidamente el ritmo de progresidn de la produccién con inversio-
nes excepcionales, y exponerse entonces al exceso de naquinaria, a la
aparicién de una capacidad excedentaria desde el momento en que la de-
manda excepcional estd satisfecha (por ejemplo, en el momento en que se
ha provisto de viviendas a toda la poblacién adicional, y ent que la- deman-
da de renovacion desciende a causa de una estructura de edad modificada
de esa misma poblacién).

Arthur T, Burns habla desarrollado ya el mismo punto de vista en su
arficulo Long Cycles in Construction, publicado en 1935 y repreducido en
Frontiers of Economic Knowledge (1954). Ll autor explica ahf la inesta-
bilidad de Ia demanda de viviendas en una “sociedad colectivista” y se es-
fuerza en demostrar que tal sociedad experimentaria grandes fluctuaciones

* Schumpeter y Cassel® insisten sobre el mismo principio,
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ciclicas en la construccién inmobiliaria®* Pero todos sus razonamientos se
basan en una hipotesis simplista: la de que las disponibilidades de cada
familia deben quedar fijas y que la construccién inmobiliaria fluctia ex-
clusivamente segiin las oscilaciones de la poblacion (y su prevision més o
menos correcta).

Toda la construccién de Burns se hunde en el momento en que abando-
namos esta hipdtesis y aceptamos, por el contrario, que la economia pla-
nificada tenga un doble objetivo: primero, el de dar efectivamente a cada
familia la unidad de alojamiento indispensable que constituye el nivel mi-
nimo de bienestar; después, el secundario, adaptar progresivamente el ni-
vel minimo de los alojamientos al nivel éptimo {desde el punto de vista de
bienestar, urbanismo, higiene, pedagogia, etc.). En cuanto aparece un ex-
ceso de capacidad con relacién a las necesidades inmediatas, esta capacidad
puede utilizarse para mejorar la situacién de una parte de la- po-
blacién, Y como puede suponerse razonablemente que este éptimo experi-
mente también una elevacidn tendencial, a causa del progreso cientifico y
técnico, durante un largo perfodo no es concebible ninguna “capacidad ex-
cedentaria”, :

McCorde Wright incurre en un error muy semejante. Para demostrar
las “fluctuaciones” en una economfa planificada, imagina una economia
que sélo suprime un aspecto del capitalismo (la propiedad privada de los
medios de produccién), pero conserva todos los demas. As, cuando se ha
satisfecho un backlog [pedidos pendientes] de demanda, no ve otra salida
que una “sobreproduccién” o “capacidad excedentaria”; no se imagi-
na que pueda ponerse a disposicion de la sociedad una variedad adicional y
nueva de bienes de consumo.* Cuando el aparato de produccion estd
“hipertrofiado” no comprende que se pueda “adaptar a las necesidades”,
reduciendo el tiempo de trabajo de los productores. Guando introduce ahi
una “capacidad excedentaria absoluta” sin posibilidad de fabricar “nue-
vos productos”, no comprende que la retirada como reserva de una parte
de esas maquinas no venga acompafiada de ninguna reduccién de consumo
o de “ingresos” para la sociedad y, por tanto, de ninguna fluctuacién eco-
ndémica, puesto gue esta reserva en disponibilidad de las miquinas habria

-sido precisamente causada porque las necesidades reales (y no las necesi-

dades solventés) de la sociedad habrian sido previa ¢ Integramente satis
fechas,

Las fluctuaciones de la produccién, que a causa de la sobreproduccién
de mercancias provocan fluctuaciones de ingresos y de consumo, y que im-
plican también desempleo y miseria peri6dicos, son propias del capitalismo.
No existian antes de él, y no existiran después de é1.%¥

a o . \

* Hamberg?® insiste en la variedad constaniemente en aumento de productos
que pueden m,anufacturarse con un misme equipo moderno.

#% Ver capitulo xvi.
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