





O comerciante Georg Gisze,

Hans Holbein, o Mogo (1532).

Membro do patriciado nrbano da cidade
hansedtica de Danz.ig (Gdansk), o comerciante

€ retratado em sen escritirio em fondres, para

onde migron. Em suas mdos, vé-se uma carta
remetida por seu irmdo e, bem dentro do espirito
barroco, o ditado latino afixado 4 parede
lembra: "Ndo hd prazer sem arrependimento”s




“Por definicdo, o comercio nltramarino requeria a transferéncia para o exterior
de bens, numerdrio on crédito a serem trocados por outros produtos, moedas

o# fundos, que, por sua vez., seriam reenviados ou ficariam a disposicdo do
mercador no estrangeiro. Os mercadores podiam cuidar dessas operacies eles
mesmos, viajando junto com suas mercadorias, mas, nesse caso, expunham-se
aos riscos dos caminhos e perdiam muito tempo em trdnsito.

Além disso, sen capital permanecia imobilizado em uma sinica viagem por vez.,
0 Tisco se concentrava, e as oportunidades de negicio ficavam limitadas.

O emprego de agentes tornava o comercio mais eficiente e flexivel e talvez, menos
arriscado. De sen escritirio, o mercador podia ir ajustando uma gama de

operacies simultdneas, conforme as circunstdncias fossem se modificando.

cAgentes e relagies




O (omércio do eAgiicar

A ilustracdo do Livro
dos trajes (1520-1560),
de Matthins Schwarz,,
apresenta-o em e escritorio,
com Facob Fugger (a direita),
de quem era contador.
Um dos homens mais ricos de
seu tempo, membro de uma
familia de bangueiros alemd,
Fugger fez, empréstimos
a governantes, financion
exércitos e arrendon direitos
de exploracdo. No desenho, ao
fundo, placas revelam algnmas
das pracas onde a Casa Fugger
mantinha agentes, entre elas
(isboa (embaixo, a direita).

“Daniel Strum

No entanto, nem tudo era mel. Os agentes traziam uma série de desafios e riscos para o mercador.

Uma tolice sua, um descuido, uma demora, uma indecisao ou um acodamento podiam ter efeitos tao per-
niciosos para o capital investido quanto uma fraude dolosa. O mercador tornava-se vulneravel as agruras
pessoais do agente, como faléncia, enfermidade ou 6bito, mesmo que nao tivessem nenhuma relagdo com
o servigo que lhe prestava.

O comércio do acucar de entdo nio se baseava em firmas organizadas hierarquicamente, com sedes
em uma praca e filiais em outras. De modo geral, cada mercador fazia negécios individualmente. Ainda
que o termo apare¢a muitas vezes nas fontes’ e na literatura, nesse periodo ji nao havia feitores*! no
sentido préprio*, de representantes assalariados e geralmente exclusivos de um mercador em uma praga
estrangeira, emprestando uma fei¢ao mais rigida a organiza¢do mercantil>.Na pratica, o que geralmente

se chamava "feitores"®

eram correspondentes, figura que analisamos a seguir®. Agora, preferia-se um
modelo mais flexivel e moldavel que o de companhias e feitores dos séculos XIV a X VI, frequentemente
adotado pelas grandes casas de mercadores-banqueiros como Médici, Affaidati, Schetz, Fugger etc. e,
depois, pelas diversas companhias das Indias, mesmo que com consideraveis diferencas’.

De acordo com esse espirito e como veremos no final deste capitulo, geralmente um mercador tra-

tava com cada praca por meio de um portfélio de agentes com diferentes caracteristicas e ligados ao



mercador por arranjos variados. A composi¢ao desse portfélio alterava-se
constantemente, de modo a responder aos interesses do mercador, muitas
vezes conflitantes entre si — dilemas que resolviam dentro dos condiciona-
mentos legais, politicos, sociais e religiosos.

Os diferentes tipos de arranjos podem ser divididos em dois grandes
grupos: aqueles em que o agente devia residir na praga estrangeira e aqueles
em que era administrador de um capital a ele confiado durante uma viagem.
O primeiro grupo compunha-se de mercadores com residéncia fixa em uma
praca onde realizavam diversas transa¢oes mercantis, financeiras e burocra-
ticas em prol de seu mandante no ultramar. Tenha-se claro que residéncia
fixa ndo significava definitiva, era comum os mercadores transferirem-se
de uma praga para outra e realizarem viagens de negécio®. Isso, no entanto,
nao os equiparava aos agentes viajantes, cuja fun¢io de intermedidrio estava
intrinsecamente ligada ao seu deslocamento e a curtas permanéncias nas
pragas ultramarinas. Frequentemente, os agentes residentes eram merca-
dores estabelecidos, e os viajantes, comerciantes modestos — e usamos aqui
arbitrariamente o termo comerciante para designar aqueles que em algum
momento se dedicavam a atividades mercantis, porém nao eram mercado-
res de atacado bem posicionados em uma praga.’

A rela¢ao mais habitual entre dois mercadores bem estabelecidos era a
de correspondentes, um efetuando transacoes em prol do outro, recipro-
camente, e remunerando-se mediante o desconto de comissbes sobre as
operagdes comerciais e financeiras que lhes eram incumbidas.® Amidde, os
correspondentes tinham empreendimentos conjuntos pontuais e nao raro
formavam parcerias mais duradouras, por virios anos. O fato de serem par-
ceiros em determinados empreendimentos nio excluia seus negécios indivi-
duais, que mantinham segregados, nem a rela¢ao de correspondéncia.

Nas parcerias, dividiam o capital, o risco, os ganhos e as perdas, geral-
mente meio a meio, embora, as vezes, a remuneracao do capital e do traba-
lho investidos pelos parceiros fosse diferenciada. Também era frequente as
diversas despesas e receitas serem distribuidas entre eles conforme as vanta-
gens comparativas de cada um ou de suas pragas e a finalidade da parceria.?

Entre os agentes viajantes, os "comissdrios de bordo" guardavam al-
guma semelhan¢a com os parceiros: a eles confiavam-se somas de vulto,
e tudo indica que participavam nos lucros. Eram empregados quando um
ou mais mercadores fretavam espaco para uma grande carga ou mesmo
para um navio "ao través" e deviam comandar todos os aspectos da viagem

alheios a navegacao; estabelecer os portos a demandar, as rotas a tomar e
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Malynes descreveu os feitores: "um feitor é constituido por
Cartas de Mercadores, e recebem saldrios ou provisoes de
feitoria {quase certamente comissoesl: [...} um feitor deve
responder pelas perdas que ocorrem ao extrapolar ou exceder
sua comissao [...] Feitores, portanto, devem ser muito
cuidadosos ao seguir as comissoes que lhe sao dadas, de modo
muito ordenado e pontual [...} Feitores negociam comumente
por conta de diversos homens, e cada um [deles} arca com

o risco de suas acdes [...] o que faz com que intimagaes,
citagdes, arrestos e outras medidas judiciais [...] ndo tenham
efeito sobre os feitores a menos que tenham procuragoes
para tal". (MALYNES, G. Lex mercatoria, p.111.)

Na verdade, as fontes mencionam o termo muito mais

em referéncia aos representantes dos consércios que
arrendavam da Coroa direitos, impostos e monopélios,

tal como o do sal e do pau-brasil. Esses eram os anicos
representantes para determinadas regides e agiam em prol
de todo o consoércio ou de um de seus membros; Cornelis
Snellinck, por exemplo, origindrio de Antuérpia, foi feitor
em Amsterda do consércio que arrendou as exportacoes de
pau-brasil. (SR Nr.138.)

Francisco Rodrigues Ribeiro e Anténio Dias Ribeiro foram
ambos feitores de André Lopes Pinto, arrendatario do
contrato do sal. (SR Nr.987.)
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Arca indiana fabricada
em (ochim, na primeira
metade do século XVII.
“Pecas como esta, levadas da
India Portuguesa a Europa,
eram, ao mesmo tempo,
mercadorias em si mesmas
e contentores de outros
artigos, como tecidos.

os tempos de espera e partida. Decidiam que parte das mercadorias seria carregada e descarregada em
cada porto, muitas vezes em conjunto com os correspondentes ou parceiros de seu mandante residentes
naquela praga, de quem recebiam e a quem transmitiam instrug¢des. Além disso, se o mandante fosse
proprietirio do navio, o comisséario de bordo também poderia ser incumbido de supervisionar a admi-
nistracao da embarcacao.

A maior parte dos agentes viajantes, contudo, levava pequenas encomendas e/ou cartas de crédito
com rigidos limites de saque e trazia de volta o "procedido" (resultado), descontando as comissdes
de compra e venda, da mesma forma que os correspondentes. Eram os comissirios volantes. Havia
também arranjos que combinavam servigos de transportes e de agéncia, sendo o mestre e/ou o piloto
incumbidos das atividades de agente e remunerados por ambos os servicos, e, ainda, rela¢des que mes-
clavam, em um mesmo empreendimento, agenciamento e crédito mercantil. Eram os chamados contra-
tos "de dinheiro a ganho e risco", em que o mercador emprestava certo valor, em artigos, moedas e/ou
crédito, para o agente investir durante uma viagem. Como contrapartida, se chegasse com o resultado a
salvo, o agente lhe devolveria o principal mais uma taxa fixa, independentemente do lucro ou prejuizo
da empresa. O mercador arcava com os riscos de for¢a maior — fogo, dgua e predadores —, enquanto o
agente — frequentemente mestre de navios, piloto e demais senhorios — ordinariamente hipotecava sua
parte na embarca¢do como garantia do pagamento.

Convém frisar que esses papéis nao eram profissdes, mas formas de rela¢ao de agéncia que convi-
viam com as outras atividades de seus participes — como mercancia, navegacao e pequeno comércio vo-
lante — e muitas vezes eram concomitantes a outros relacionamentos comerciais da mesma ou de outra

modalidade, com diferentes mercadores.

© Morador

Nos capitulos anteriores, mencionamos algumas atividades ligadas ao transporte, as formas e aos
meios de pagamento desempenhadas por correspondentes e parceiros. Detenhamo-nos, agora com mais
vagar, nessas e em outras fun¢oes. Um livro de contas do mercador Miguel Dias Santiago (ou "de San-
tiago") registra transa¢des — dividas, créditos, pagamentos, recebimentos, envio e recep¢io de carrega-
mentos, receitas e despesas relativas a essas operagoes etc. — entre 1596 e 1617, durante sua permanéncia
em Salvador, Olinda e Lisboa. Nio € o unico registro de contas do mercador e, portanto, nio cobre todas
as suas transa¢oes nem todo o periodo. Suas séries ndo sao continuas e algumas tratam mais de certos ti-
pos de transa¢ao ou de uma relagao comercial especifica, mas ilustra, de forma muito nitida, as atividades
de um agente residente no ultramar. Embora o livro de contas de Santiago ja tenha sido objeto de um pri-
meiro estudo do historiador pernambucano José Antdnio Gonsalves de Mello™ e de incursdes de outros
autores — Harold Livermore e Engel Sluiter, Frédéric Mauro, Stuart B. Schwartz e James C. Boyajian" —,
ainda pede pesquisa mais aprofundada.

Miguel Dias Santiago provavelmente nascera no norte de Portugal, de onde eram oriundos seus

parentes. Em 1596, vivia em Salvador e 14 permaneceria até o primeiro semestre de 1599, quando se mudou



para Olinda. Em meados de 1601, de volta a Portugal, estabeleceu-se em
Lisboa. Nao se sabe ao certo se teria se transferido para Antuérpia entre a
segunda década do Seiscentos, quando os langamentos rareiam em seu livro,
e 1627, quando consta que ele ou um homénimo 14 teria ocupado o cargo de
consul da nacdo portuguesa, o equivalente a dirigente da representacdo dos
mercadores portugueses na Flandres.C Em 1628, ele ou um homénimo tam-
bém aparece como um residente do Porto ligado a familias cristas-velhas.”
Um dos carregamentos que Miguel Dias Santiago recebeu em Pernam-
buco, no ano de 1600, chegou na urca norueguesa Addo e Eva e fora enviado
de Lisboa por Paulo de Pina. Os produtos vinham acompanhados de seu
conhecimento de carga e de uma fatura que registrava seus precos e diver-
sos custos desembolsados ainda no Reino, com sua carregag¢io "debaixo da
verga", a partir dos quais se calculariam as "ganéncias". No caso, esses cus-
tos incluiram as diversas despesas alfandegarias e as avarias pagas ao mestre
antes da partida de Lisboa. Em outras carrega¢oes recebidas por Miguel no

Brasil, far-se-ia mengao a contratagao de seguros.'*

ATT

C-
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Hans Pohl indica Miguel Dias Santiago, o mesmo mercador
dos registros que analisamos ou seu homénimo, como um
dos "consules da nagdo portuguesa" em Antuérpia em 1627.
(POHL, H. Die Portugiesen in Antwerpen, p.354.)
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Feita de angelim e ferro
estanhado, a mesma arca
apresentada na pdgina
anterior € vista aqui fechada.

A carga vinha repartida em diversos contentores numerados, alguns em caixas da India usadas como
pecas de mobilidrio para guardar objetos domésticos, eventualmente trabalhadas, pintadas e entalhadas
com laca ou madrepérola, constituindo-se elas mesmas em mercadorias. Uma das caixas da India recebidas
nesse carregamento continha tecidos de 13 e algoddao nao muito sofisticados; estamenhas, baetas e sarjas.
Para termos uma ideia mais precisa da composi¢ao de um carregamento enviado ao Brasil para ser vendido

e gerar recursos para a compra de acucar, observe-se a tabela abaixo.

Quantidade Dalor por unidade
Produto Rualidade Comprimento de comprimento ~ Valor total (Réis)
de pecas o
( ‘I{e’zs)

5 estamenha de cores 286 varas 25§ 72.930

z baeta com 80 fios frisados 107 covados 390 41.730

I baeta com 100 fios 44 covados 490 21.560

3 sarja - - - 6.000

I caixa da India com chave - - 3.000
Total - - - - 145.220

O carregamento dessa urca incluia outra caixa da India, mais simples e pregada — isto é, com pregos
como refor¢o e ornamento por fora —, também com tecidos simplérios, majoritariamente baetas, e outros
contentores com oitenta quintais (320 arrobas) de bacalhau.

Somados, o carregamento da Adio e Eva e outro, também recebido por Miguel, vindo em uma urca
alema, a Se/vagem, de Liibeck, valiam 1.870.700 réis. Em ambos, pelo menos cinco pessoas investiram dife-
rentes maquias, incluindo o préprio Miguel. Muito provavelmente, essas urcas transportavam também ou-
tros carregamentos, para outras pessoas — e, aqui, notamos claramente a estratégia de dispersio das cargas.

Agindo como correspondente desse consércio de cinco pessoas, encabegado pelo carregador das mer-
cadorias, Paulo de Pina, em Lisboa, Miguel vendeu as duas cargas, exceto as partes correspondentes a
dois outros investidores que moravam no Brasil e outras parcelas que entregou a agentes de investidores
rein6is — sem contar quase um ter¢o do bacalhau, que pereceu.” As vendas foram feitas a varias pesso-
as, com diferentes termos e rentabilidades. Os 107 covados de baetas de oitenta fios que mencionamos
acima, por exemplo, foram vendidos a quatro pessoas, por diferentes precos: 650, 700, 730 e 800 réis, o
covado, provavelmente conforme as varidveis da venda a crédito: o prazo, o meio de pagamento (moeda,

agucar etc.) e a reputagdo do comprador.”



Dos rendimentos obtidos com a venda dos carregamentos dessas duas

urcas, Miguel Dias Santiago descontou os fretes de vinda, diversas taxas
alfandegarias, o transporte do porto, que ficava na Pévoa do Recife, ao Vara-
douro em Olinda e o carreto do varadouro até sua casa, ladeira acima.
O Varadouro, que ainda hoje leva esse nome, era o lugar onde se desembar-
cavam os barcos, caravelas e galeotas que chegavam junto a Olinda pelo rio
Beberibe, geralmente do porto do Recife. Ainda que Miguel chame o trans-
porte do Recife ao Varadouro de "carreto”, quase certamente se tratava de
transporte fluvial, de outra forma seguiria por terra pelo istmo que unia o
Recife a Olinda.* Por fim, descontou das receitas sua comissao de venda,
como correspondente, a 8%. Esses custos montaram 190.700 réis, e ambas

as carregacoes renderam no Brasil 1.109.498 réis de lucro, quase 60%.
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Por exemplo, o interessado brasileiro, Anténio Ribeiro,
com a menor participagio, receberia 30.000 réis, divididos
da seguinte forma: 10.000 em bacalhau, outros 10.000 em
passamanes que quisesse, 4.000 em chapéus de Segévia e
6.000 em uma pega de raxa, retrds ou fitas, como preferisse;
produtos vindos na Sefvagem. (PRO, SP, 9/104, fl. 58v)



O (omércio do eAgiicar Daniel Strum

b

IR, A

Alegoria do outono: vendedora
atendendo clientes distintos no
Weinmarkt de Frankfurt,
atribuido a Lucas van Valckenborch

e Georg Flegel (1594).
TR
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Gongalo Gongalves, o Moo,
e sua mulher Maria
Gongalves, em trajes tipicos
do século XVII (1620).
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“Daniel Strum

As mercadorias recebidas nem sempre eram vendidas ao consumidor final. Muitos compradores
eram também mercadores, possivelmente interessados em fazer estoque ou atender as encomendas de
clientes. Ainda assim, eram vendidas a senhores de engenho e mesmo ao capitdo-mor que entio gover-
nava a capitania.’”’

Miguel também consignava mercadorias a retalhistas. Alimentos bdsicos, que eram controlados
pelas autoridades, tendiam a gerar inconvenientes, e o mercador teve de liberar judicialmente as pipas
de vinho enviadas por conta de seus mandantes com volume menor do que deveriam conter.®® O vinho,
assim como outros produtos volumosos, muitas vezes exigia que se alugasse espaco em uma "logea"; isto
é,um armazém, como fez Miguel para abrigar as 44 pipas de vinho que vieram na mesma caravela que
trouxera um carregamento com 24 barris de atum.”

Produtos pereciveis também eram problemadticos. Desses barris de atum recebidos por Miguel em
Olinda, por conta do mesmo Paulo de Pina, apenas um pode ser vendido a bom preco. Quatro nem che-
garam a ser postos a venda. Cinco foram entregues a "vendagem" (consignag¢io) para serem negociados
por trés regateiras e um regatao (varejistas). Dois desses regatdes nao chegaram a saldar o pagamento,
pois o atum apodreceu, e a um deles mandou-se, inclusive, que langasse o atum ao mar. Por fim, entre-
gou oito barris a outro agente de Pina, que os vendeu a fiado por um terco do preco, "por nao se perde-
rem". O melhor preco obtido por um desses barris, que, na origem, antes de serem embarcados, haviam
custado 1.240 réis cada, fora todas as outras despesas, foi 3.000 réis. Os demais sairam por 1.8§00, 1.600
e mesmo 1.000 réis a fiado!*°

Miguel comprava agicar com o resultado das vendas, recebia-o em pagamento e até mesmo o com-
prava a pedido de seus mandantes, com os fundos de suas contas correntes. Dos acicares que comprava,
Miguel descontava uma comissao de §%. No Brasil, a comissao de compra cobrada pelos corresponden-
tes era §%* e a de venda, geralmente 8%, ainda que houvesse casos® em que nao passasse de 4%, talvez
por tratar-se de vinho e atum, produtos de maior saida e que suportavam margens de lucro menoresé.
O fato de as comissoes de venda terem percentuais superiores aos das comissdes de compra provavel-
mente se justificava pela dificuldade relativamente maior de vender os produtos variados enviados a
coldnia do que de comprar os artigos solicitados, normalmente agtcares*.

Além da sua comissiao de compra, Miguel também descontava das exportagdes os outros custos
incorridos: o aluguel dos "pagos" — os armazéns onde o agucar esperava para ser carregado no Recife —,
os direitos alfandegdarios e os gastos com seu traslado do pago ao "po¢o" — drea de maior profundidade
entre a pévoa do Recife e os arrecifes onde os navios fundeavam.> Além disso, pagava aos mestres de
navios as avarias antes das partidas e as demoras, se houvesse*® - e, para que nao houvesse, tinha de
tratar de embarcar a carga de volta dentro do prazo acordado por seus mandantes com os mestres.”

Ao mesmo tempo que realizava todas essas transagdes em prol de seus mandantes” — correspon-
dentes e parceiros — em Portugal, tinha neles seus agentes no Reino. Consignava-lhes actcar e outras
mercadorias, para que 14 os vendessem ou reexportassem?, sendo também consignatdrios de agucares
que ele enviava por conta de seus mandantes em outras pragas. Em um navio que partiu de Pernambuco

rumo a Viana, por exemplo, carregou quatro caixas em parceria com seu primo e mais duas sacas de al-



godio em parceria com um mercador de Salvador*, Diogo Dias Querido,
com quem também comerciou em parceria dentro da prépria coldnia, para
o Espirito Santo e o Rio de Janeiro*. Antes, quando ele mesmo vivia em
Salvador, reexportava actcar de Ilhéus3'.

O fluxo financeiro tinha uma importincia considerdvel nas atividades
do agente residente. Miguel aceitava e pagava as letras de cimbio sacadas
por seus mandantes sobre ele. No sentido inverso, também recebia valo-
res de terceiros e sacava letras de cimbio para que seus correspondentes
e parceiros — seus agentes — pagassem a outrem. Da mesma forma, ele e
seus parceiros e correspondentes remetiam valores uns aos outros através
de letras sacadas por terceiros sobre correspondentes’*. Sobre a cobranca
de débitos e para cuidar da transferéncia de fundos por letras de terceiros
recebia comissao equivalente a de compra, §%.%

Miguel atuava de diversas formas a pedido de seus mandantes. Muitas
vezes apoiava operagdes nas quais sé tomara uma pequena parte, em algu-
mas completou as atividades de outros agentes, alguns deles viajantes, e
chegou mesmo a concluir opera¢bes que haviam sido iniciadas pelo pro-
prio mandante antes de deixar Pernambuco, para onde Miguel se transfe-
rira da Bahia. Tais acoes incluiam pagamentos, despachos alfandegarios,
fretes, aluguéis de pagos, contratagido de guarda para mercadorias, do-
nativos a confrarias religiosas, processos e procedimentos judiciais etc.
Do lado das receitas, recebia e cobrava empréstimos, vendas a crédito,
aluguéis de casas, rendimento de engenhos e direitos arrendados.

Recebia parte dessas receitas em agicares, parte em dinheiro e parte
em instrumentos de crédito; letras de ciAmbio, compensacao de contas
e variados tipos de transferéncias de créditos de terceiros. Por vezes,
transferiam-lhe titulos de valor maior ou menor que a divida, o que o
obrigava a fazer um acerto sobre o restante. Nesses encontros de contas,
os débitos restantes poderiam ser saldados com lancamentos contédbeis;
compensacdes e cessdes escriturais de créditos que o devedor tivesse a
receber de terceiros.3

Acucares prontos para embarque em um "paco" também eram usados
como meio de compensacao, "em enContro de Pagos". Ainda eram dados
em pagamento escravos e mercadorias que, depois, Miguel revenderia.
Todos esses pagamentos implicavam consideravel exercicio aritmético,
contando o tempo e o risco. No caso do pagamento em agtcar, as vezes
recebia do mesmo devedor "em acuquares a diuerssos Precos", que deviam ser

devidamente computados. Os devedores recalcitrantes, processava-o0s.”
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As vezes, as comissoes de compra e de venda poderiam
somar 15%. Contrariamente, Manuel Ant6nio Fernandes
Moreira, escrevendo sobre o comércio agucareiro de Viana
(do Castelo), afirma que os correspondentes descontavam
uma comissao que podia chegar a 10%, nao sobre as
compras e vendas, mas sobre os lucros de toda a operagao.
(MOREIRA, M. A. F. Os mercadores de Viana e o comércio
do actcar brasileiro no século XVII, p.206.)

Utilizamos o termo "mandante"” genericamente, para qualquer
mercador que confia a outrem a administragdo do seu capital,
mesmo que em uma parceria em comum e independentemente
da horizontalidade da relagao entre ambos.
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Ng cena da famosa mostra
de acafrdo e especiarias de
Nyremberg, observam-se as
atividades caracteristicas do depacho
alfandegdrio e do haver do pesos
declaracdo, afericdo e, sendo o caso,
certificacdo das mercadorias.

N Reino

Em Lisboa, Miguel realizava atividades semelhantes as desempenhadas no Brasil, com a diferenca de
agora fazé-lo em prol de seus mandantes na colonia e em outras pragas mais. Em primeiro lugar, enten-
dia-se sobre o pagamento dos custos de transporte com os mestres dos navios que lhe traziam acticares e
outras mercadorias do Brasil.3* A solubilidade do agticar fazia com que fosse muito suscetivel a acidentes
durante a viagem. Frequentemente, parte ou mesmo todo o contetido das caixas era levado pelas dguas.
Nesses casos, Miguel tratava para que o mestre descontasse os fretes sobre elas e incluisse o valor das
arrobas perdidas nas avarias grossas, o que, como vimos, representava distribuir o prejuizo entre todos
os carregadores e o mestre.” Em um desses casos, das 45 caixas que Miguel recebeu do mestre Francisco
Tomé, uma chegou sem nada, e oito, molhadas.?*

O mercador também tinha de verificar se as mercadorias que o mestre lhe entregava conferiam com
o que fora consignado pelos carregadores. Certa feita, descobriu que recebera uma caixa com aguicar de
panela, em vez de mascavado, como lhe haviam consignado. Essa caixa fora trocada, e, pior, descobriu-se
que faltavam outras cinco. Miguel notou a tempo, e 0 mestre comprometeu-se a pagar a diferenga, dando
como garantia a sua "refei¢do" — o que provavelmente correspondia a receitas a que tinha direito pela
viagem: as avantagens; a participa¢do nos lucros da sociedade naval, caso fosse cossenhorio da embar-
cagio, como soiam ser os mestres; e/ou o "prato", o direito da tripulagio a alimenta¢do a bordo ou nas
esperas no porto, nesse tltimo caso comumente paga em dinheiro.*

A solubilidade e o valor relativamente alto do a¢tcar exigiam atitudes rapidas também quando o
produto jd estava em terra. Miguel teve de pagar para recolher da chuva 22 caixas que estavam na alfin-
dega.*> Em outra ocasido, pagou aos oficiais alfandegdrios para tirarem as caixas do patio e "dormirem
com elas"+ — e, aqui, ndo € claro se o medo era do clima ou de gatunos9. Miguel desvelava-se para mini-
mizar os danos causados aos acucares de seus mandantes e aos seus préprios. Daquele carregamento
de 45 caixas recebido do mestre Francisco Tomé, vendeu as secas e retirou o conteddo das molhadas,
reencaixotou-o e enviou-o a Hamburgo e 2 Holanda. O envio do ac¢tcar molhado ao norte da Europa
nio surpreende. L4, provavelmente seria refinado, e o dano provocado pela dgua salgada seria mitigado.+
Da mesma forma, o caixdo molhado que viera em uma carregagio de quatro recepticulos foi vendido a
confeitaria, onde seria cozido e misturado a outros ingredientes.# Em outra ocasido, Miguel encontrou
uma solu¢do mais heterodoxa: uma caixa de agticar mascavado de "somenos", isto é, fabricado das escu-
mas da cozedura ou batido do melado da purga#*, "se Reencheo com o branco molbado que ficou das avarias",
ou seja, o dano causado pela dgua do mar ao agucar branco, mais valioso, foi compensado com agtcar
mascavado "somenos", normalmente de pre¢co muito inferior®.

O despacho alfandegirio envolvia mais despesas e zelo. Em Portugal, pagava-se um nimero maior
de direitos alfandegarios, que, assim como os outros custos, eram depois descontados dos rendimentos
do mandante pelo agente. Os registros do mercador sugerem que os pagamentos no Reino muitas ve-
zes se faziam de acordo com a pesagem na colonia, mas, quando uma caixa vinha sem certiddo do seu

peso ou a certiddo tinha grande discrepancia com o carregamento, era pesada na alfindega reinol, e
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o mercador o registrava para demonstrar a seu mandante as deiferencas
porventura encontradas.*
Miguel também contratava trabalhadores para a descarga, o carreto até
a "logea" e o aluguel de espaco, quando necessario. Quando da venda, con-
tratava outro carreto até a balanca e remunerava os trabalhadores da balan-
¢a para pesarem e, as vezes, também fazia impor a marca#’ do comprador as
caixas.” Eventualmente, pagava também pela entrega até o comprador.+ G O mesmo vale para os gastos despendidos para "Recolherem
: de noite caixas suas na alfandega": (PRO, SP, 9/104, fl.39v.)

Por fim, acertava a corretagem pela venda, que, mais do que propriamente
H.  Sobre o final do século XVII e inicio do XVIII, Antonil diz:

uma intermedia¢do comercial, era um emolumento pago a um oficial muni- "A marca do engenho, também de fogo, se poe na mesma
testa da caixa, junto ao fundo, no canto da banda direita,
cipal que certificava a venda e a testemunhava em casos de disputa.* para que se possam averiguar as faltas que poderiam haver no
encaixamento do agucar. [...] A marca do senhor do agticar
Como no Brasil, também em Portugal Miguel recebia moedas, merca- ou do mercador por cuja conta se embarca, se for de fogo, se
: poe no meio da dita testa da caixa. E se ndo for de fogo, poe-se
dorias e créditos em pagamento. Em Lisboa, vendeu ac¢ucares a crédito, a no mesmo lugar com tinta o seu nome, o qual se podera
tirar com uma enx6 quando se vendesse a caixa a outro
estrangeiros, em troca de "escritos", isto é, conhecimentos ou assinados, mercador, pondo na dita parte o nome de quem a comprou".

: (ANTONIL, A. J. Cultura e opuléncia do Brasil por suas
e recebeu escritos de terceiros como garantia do pagamento de 24§ caixas : drogas e minas, p.168.)



A vocagio de Mateus,
Fan van Hemessen (1536)s
O tema do chamado de Fesus a
Mateus, cobrador de impostos
e futuro apistolo e evangelista,
dava ensejo para os artistas da
Idade Moderna retratarem
as atividades dos homens de
negdcio de seu tempo. Na cena,
veem-se mercadores, rendeiros,
banqueiros ou prestamistas
recebendo pagamentos em moedas
e créditos, conferindo e lancando
contas e gnardando livros.

de agucar que lhe foram enviadas por um primo que vivia em Pernambuco.° Por conta da parceria com
esse primo, vendeu quatro caixas de actcar branco a um estrangeiro "« troquo de escritos de logeas", ou
seja, conhecimentos que o estrangeiro recebera pela venda de suas mercadorias a terceiros, mercadores
atacadistas.” Também vendia a fiado em Lisboa.5

Como correspondente, recebia comissdes sobre as vendas, que, em Lisboa, eram sensivelmente mais
baixas do que no Brasil, em geral 3%% e, as vezes, 4%5*. Podemos apenas especular quanto a possibilidade

de a percentagem menor explicar-se pelos altos valores absolutos do agtcar na metrépole, além de, pro-

vavelmente, as comissdes mais altas pagas no Brasil procurarem remunerar os custos de oportunidade e

o desconforto do deslocamento e até da propria residéncia na coldonia. Em alguns casos, Miguel decidiu,
sem explicar por qué, abrir mao de sua comissao de venda e do aluguel do espaco em sua loja, onde ficaram

os agucares armazenados: "E a comisdo E logea faco de serui¢co"s. Os acucares que nao conseguia vender de




pronto, devido a seu mau estado, no creditava na conta do mandante ou da
parceria, esperando a venda para constatar quanto renderiam.’®

Em Lisboa, Miguel Dias Santiago também cuidava da reexportacio de
acucar que lhe era remetido do Brasil. De um carregamento de nove caixas
enviado da Paraiba por conta de um mercador residente na coldnia, vendeu
cinco caixas de ag¢icar branco a um francés e uma de mascavado a outro
estrangeiro e enviou as trés caixas restantes a um mercador cristdo-novo em
Antuérpia, a quem transferiu também o resultado das vendas das outras seis
caixas do carregamento, descontando os custos.”” A transferéncia foi efe-
tuada por meio de uma letra de cdmbio emitida por um terceiro, cujo valor,
registrado em Cruzados, seria pago em Antuérpia pelo cunhado do sacador,
em Libras flamengas, de acordo com o cimbio estipulado no titulo.

Miguel também reexportava para o Mediterrineo. Embarcou uma car-
ga valiosa — 512.335 réis — para Veneza em uma nau aparentemente holande-
sa, por conta de um de seus sobrinhos no Brasil, Joao de Paz.’* No sentido
inverso, remetia produtos ao Brasil; alguns por conta dos mercadores da
colénia, outros por conta de suas parcerias com terceiros, e outros ainda,
por sua propria conta. Vinte dos quarenta quintais de bacalhau que enviou a
Joao de Paz iam por conta deste, e a outra metade, por sua prépria.’® Miguel
também vendia produtos do norte da Europa em Lisboa por conta de seus
mandantes na colénia. Vendeu sessenta pegas de sarjas vindas de Dunquer-
que, em parceria, meio a meio, com seu primo de Pernambuco.® Também
carregou para os Paises BaixosJ péssego e peras, produtos europeus, por
conta de Jodo de Paz, seu sobrinho.*

Realizou algumas transa¢des — compras, vendas e reexportagoes —, a que
chama de "comissoes", seguindo as instrucoes de seus correspondentes, e
outras, a que denomina "empregos"”, por iniciativa prépria, provavelmente
por julga-las proveitosas para seus mandantes. Ademais, cuidava de transa-
¢oes planejadas e imprevistas de seus mandantes em outras pragas. A¢uca-
res carregados por conta de Diogo de Paiva, que, ao que parece, vivia em
Pernambuco, foram ter no Porto. Nosso protagonista cuidou para que um
sobrinho seu que vivia naquela cidade desembarcasse, desembaracasse, ar-
mazenasse e vendesse a mercadoria, pelo que lhe pagou 2% de comissio,
deduzidos da sua.®

A interdependéncia das pragas portuguesas fazia com que Miguel man-
tivesse correspondentes nos outros portos reindis. Assim, em outra ocasiio,
foi a vez de cobrar 2% daquele mesmo sobrinho do Porto. A comissao foi

por conta da venda de um outro carregamento de agtcar da Paraiba a um
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Os custos descontados dos pregos de venda compunham-se
dos jd mencionados para as importacoes a Portugal e de
outros custos de exportacdo e a venda, como a corretagem
para as seis caixas, direitos alfandegdrios e despesas com

o carregamento das caixas reexportadas — arcos e pregos
para garantir os contentores, barco até o navio, carreto até
o barco e escrivao. Por fim, nosso personagem cobrou uma
comissdo de 3% para a venda em Portugal e reexportagio.
(PRO, SP, 9/104, f. 114v.-115.)

A que chama genericamente de Flandres, podendo designar
os Paises Baixos Meridionais, a Republica Neerlandesa ou
todo o noroeste continental europeu.
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estrangeiro, que o pagou com o repasse de alguns "escritos de logeas". Miguel creditou o valor dos titulos
que ele cobraria a conta do cunhado daquele seu sobrinho.% Outro mercador, esse de Viana, enviou mer-
cadorias a Bahia e a Pernambuco por conta de Miguel, que lhe pagou 2% de comissio, além dos custos,
que, nesse caso, incluiram despesas com breu, pregos e calafeto.®

Também contratava ou fazia contatar seguros nos Paises Baixos para si, seus parceiros e corresponden-
tes® e, em Lisboa, realizava transacdes financeiras em prol de mandantes no Brasil. Em um mesmo dia,
realizou dois pagamentos em Lisboa por conta de seu sobrinho em Pernambuco. O primeiro resultou de
uma ordem de pagamento que o sobrinho lhe remetera em beneficio de um mercador que era parente de
ambos. O segundo era a quita¢do de uma letra de caimbio sacada pelo sobrinho sobre Miguel e a ele apre-
sentada pelo beneficidrio.®® Miguel as vezes creditava os lucros de uma operagiao mercantil por conta de
um mandante no Brasil 4 conta de um outro, correspondente do primeiro e seu, que residia em outra praga
do Reino, provavelmente seguindo instrugdes.”

Como seu préprio livro indica, Miguel registrava as operagoes realizadas por conta de seus mandantes.
Certamente guardava outros papéis que documentavam essas transa¢des; conhecimentos de cargas, titulos
de crédito, apdlices de seguro, recibos e quitagdes e mesmo outros livros de contas. Mantinha-se em contato
com seus parceiros e correspondentes,® prestava contas a eles e deles as recebia. De tanto em tanto tempo,
quando lhe pediam ou ele lhes pedia e quando um deles falecia, liquidava-as.®

Todas essas atividades eram cansativas e demoradas. Para ajuda-lo, Miguel teve ao menos um criado
flamengo, isto é, que falava neerlandés.”” Era comum mercadores empregarem caixeiros para cuidar de
seus livros e contas, talvez a parte mais enfadonha de seus afazeres. As diferentes letras e estilos cons-

tantes no livro de Miguel sugerem que ele também se serviu desses auxiliares.”

eA Caminhbo

Vejamos agora o caso de um comissirio de bordo. Em nome de dez investidores, Alvaro de Azevedo,
um grande mercador do Porto, confiou a Paulo Rodrigues de Aguiar, um jovem comerciante residente em
Aveiro, uma enorme quantia em crédito e mercadorias, para que atuasse como agente em uma viagem a
Pernambuco com escala nas Ilhas Candrias.”

Como o préprio Paulo Aguiar (o comissario de bordo) comprometeu recursos na operagio, somou-
-se o total de onze investidores. Oito participaram somente com mercadorias, as quais Aguiar deveria
"beneficiar" —isto é, mercadejar com elas —, dois entraram apenas com cartas de crédito, para que o co-
missario sacasse letras de cimbio sobre eles ou recebesse fundos de outros agentes seus nas Candrias e
comprasse 23 pipas vinho. Alvaro de Azevedo, principal mandante, interface perante os demais e maior
investidor da operacao, participou de ambas as formas. Além de mercadorias, entregou ao comissario
uma carta de crédito com limite de até §00.000 réis, para que sacasse letras e completasse os recursos
que porventura faltassem para a compra de oitenta pipas de vinho das Canarias, a serem depois ven-
didas no Brasil. O agente comprometeu-se a cumprir integralmente o acordo — formalizado em "hua

Jnstrugdo per ambos assinada".



Investidores com mercadorias CI{e,sidente Dalor (¢ CI(e,'z's)
eAlvaro de eAzevedo Porto 617.100
Paulo ‘Rodrigues de e Aguiar eAveiro 150.000
Paio Rodrigues de Paz Viana
Marcal Saraiva [ Pontevedra ] 360.000
Domingos ‘Pereira { Madri ]

Domingos Lopes Vitdria Porto 160.000
deu/o&\@”w:@lm”d .................................. ‘Ulladoconde .................................... I 00000 .................
:memade(lmd .................................... Tlguelmddfoz ................................... I 00000 .................
................... Mmomo&mnda%elmq)orm50000

Investidores com cartas de crédito QQ;sidente Dalor (¢ ‘Ite_'z's)
Gongalo (Jardoso da Fonseca Porto crédito equivalente
a 23 pipas de vinbo
eAntonio Fernandes Esteves Porto nas Candrias
........................... <500000
eAlvaro de eAzevedo Porto complemento as faltas

nos outros aportes

Vejamos o que essa instru¢ao estipulava. O agente viajaria no navio em que as mercadorias ji se en-
contravam carregadas, como constava do conhecimento do mestre. Iria primeiramente a Santa Cruz ou
Garachico, na ilha de Tenerife, onde ele deveria procurar vender o que pudesse, pelo preco mais alto
possivel. Além disso, teria, obrigatoriamente, de carregar as oitenta pipas vazias que consigo levava. Cin-
quenta e sete pipas deveriam ser carregadas com vinho comprado com o produto da venda das mercado-
rias, e 23, com fundos liberados pelas duas cartas de crédito. Os vinhos a serem adquiridos deveriam ser
"hos majs estremados Em bondade que possivel for".

Se o agente conseguisse arrecadar mais com as vendas do que o necessario para encher as §7 pipas,
deveria comprar tanto vinho quanto possivel. Dando-se o oposto, e o resultado das vendas nao bastando
para encher as 57 pipas, valer-se-ia da carta de crédito de Alvaro de Azevedo no valor de §500.000 réis,
que o autorizava a sacar letras de cimbio até aquele valor ou até conseguir comprar as 57 pipas e poder
zarpar o mais rapidamente possivel — "nio excedendo Esta ordem por nbui via que seja Em majs nem Em menos
Cantidade procurando sempre aviarse Com muita brevidade".

No caso de as cartas de crédito dadas pelos investidores para a compra das outras 23 pipas nao serem
honradas, o valor falto seria suprido tanto pela carta de crédito de Alvaro de Azevedo como pelo resultado
da venda das mercadorias. Todavia, tudo o que fosse comprado com o crédito suplementar de Alvaro iria

exclusivamente por sua conta, e no por conta da "companhia" (sociedade) com os outros mercadores.
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O agente deveria seguir viagem a Pernambuco assim que tivesse as pipas de vinho carregadas, as
quais descarregaria naquela capitania junto com o que restasse das mercadorias levadas de Portugal,
"procurando logo com muita jnstancia vendellas" por dinheiro vivo ao prego corrente, "de contado pello Estado
da terra". Foi orientado também a fiar o minimo possivel e s6 a mercadores "de logea"; isto ¢, atacadistas
bem estabelecidos, cujos titulos seriam mais facilmente recuperdveis e negociaveis, e por prazo curto,
que nio o obrigasse a deter-se por ld. Ou seja, os investidores preferiam realizar os rendimentos o mais
rapidamente possivel do que ganhar com juros de vendas a crédito. As dividas que nio tivesse tempo
de cobrar deixaria a cargo de dois mercadores residentes, agentes de Alvaro. A eles também entregaria
as mercadorias de baixa qualidade que nao conseguisse vender, em lugar de desfazer-se delas as custas
de prejuizo. Esses mercadores substituiriam o agente em caso de sua auséncia, impedimento ou morte,
seguindo essas mesmas instrugoes.

Com o resultado das vendas deveria comprar os melhores agucares, fossem brancos, mascavados ou
panelas, desde que fossem os melhores que se achassem. Instrui especificamente que de nenhum modo
os acucares brancos poderiam ser "redondos", isto é, da parte do meio do pao de actcar, onde a quali-
dade era menor do que na parte superior,X "sendo muy alvissimos secos e bons ou mays o menos". Ja com os
acucares do tipo panela, a preocupacgao era "que nam mellem", com o que provavelmente se queria dizer
que deveriam conter mais cristais de agticar e pouco melago.”

Para dispersar os riscos, Alvaro instruiu o agente a enviar a mercadoria de volta em lotes de até vinte
caixas sortidas — ou sorteadas, como se dizia a época —, de modo que combinassem caixas de diferentes
tipos de agucares: brancos, mascavado e panela, e carregar cada lote em um navio diferente. Alvaro es-
perava que o agente fizesse "ho possivel por Carguar nos melbores navios", que seriam fretados com fretes e
avarias "como he custume". O agente deveria tratar de avisi-lo antecipadamente quais cargas embarcaria
em qual navio e de que mestre, para que ele ou outro dos investidores tivesse tempo de fazer o seguro
da mercadoria.

As embarcagoes de vinda deviam estar destinadas ao Porto ou a Viana. No primeiro caso, as caixas
seriam consignadas a Alvaro e, no segundo, ao investidor que vivia em Viana. Caso tivesse de enviar
a Lisboa, por falta de op¢ao ou por for¢a do acaso, iriam consignadas a um mercador que era primo e
cunhado de dois outros investidores e sobrinho de um terceiro. Os conhecimentos de carga menciona-
riam se vinham por conta da "companhia" ou apenas de Alvaro, por terem sido adquiridas com a venda
dos vinhos comprados nas Candrias com seu crédito suplementar. Para evitar confusio, o agente deveria,
na medida do possivel, manter separadas as caixas compradas com o produto da venda das mercadorias e
as compradas com as cartas de crédito dos dois mercadores e com origem no crédito de Alvaro.

De vinte a trinta caixas sortidas compradas com o resultado da venda das mercadorias deveriam ser
carregadas no mesmo navio que levara a carga de ida e no qual o agente faria a viagem de volta. Contudo,
como se tinham obrigado com o mestre desse navio a trazer sessenta caixas, o agente foi instruido a preen-
cher o espaco restante com cargas de terceiros — "ho resto que faltar procurara vossa merce Encher por amigos".

Paulo Aguiar obrigou-se a cumprir todas as cldusulas dessas instru¢bes e empenhou todos os seus

bens e, particularmente, as mercadorias que levava, as quais poderiam ser embargadas, onde quer que



se encontrassem, até que os investidores recebessem o que lhes coubesse.
Comprometeu-se, ainda, a prestar conta de tudo a Alvaro de Azevedo ou a
pessoa ou pessoas que ele indicasse, mas ficava isento de dar satisfacao aos
outros investidores, "companheiros e consortes", o que seria responsabi-
lidade de Alvaro. O mercador e o agente apresentaram essa "justrugdo" ao
tabelido, que a copiou em uma escritura piblica que ambas as partes assina-
ram e ressaltou que cada um tinha uma c6pia do mesmo teor do documento
que trasladara. E curioso notar que a escritura foi testemunhada por um
"sacerdote de missa" e um criado "flamengo" do mercador.

Aqui, ao contririo do livro de Miguel Dias Santiago, a fonte nos rela-
ta apenas o que o agente deveria fazer, e no o que efetivamente fez. Nao
sabemos que fim teve a empreitada.{ Na maior parte dos casos, os arran-
jos e as instrugdes a agentes nao foram lavrados em escrituras publicas e
possivelmente nem em documentos particulares. A formaliza¢do desse caso
especifico provavelmente se deveu aos altos valores investidos e a rede de
investidores, extensa e dispersa geograficamente.

Paulo Rodrigues de Aguiar tinha sob sua responsabilidade uma carga
muito consideravel. Outros agentes que levavam cargas desse vulto tinham
uma funcio que designariamos como de "comissario de bordo". A presenca
de comissarios de bordo?X era mais comum em viagens mais longas, com
esperas mais demoradas e/ou em rotas que recomendavam muitas escalas
— particularmente as infestadas de piratas — e com itinerdrios abertos a revi-
soes em cada porto, conforme as condi¢des antevistas. A presenca de comis-
sarios de bordo na rota entre o Brasil, Portugal e os Paises Baixos era mais
comum quando havia virias paradas em portos lusos e galegos — no noroes-
te da Espanha —, atracando-se primeiro em um mais ao norte ou no maior,
para 1d decidir se a viagem continuava ao préximo porto e qual seria ele.
O mesmo se dava com viagens ao Algarve e com o comércio triangular com
o Brasil, via Africa,nas quais havia longos tempos de espera e vrios portos
poderiam ser incluidos ou excluidos. ©/7

Infelizmente, a instrucdo de Alvaro Azevedo ndo nos informa de que
modo Paulo Rodrigues de Aguiar seria remunerado por sua induastria. O mes-
mo ocorre com a maior parte das fontes que se referem a comissarios de bor-
do” e agentes acompanhando grandes carregamentos, que poderiam também
tratar-se de comissarios de bordo. No entanto, alguns acertos para viagens de
Amsterda 2 Africa Ocidental e as Candrias, eventualmente prolongadas até
o Brasil, estipulavam que, ao final da empreitada, os comissdrios receberiam

parte dos lucros a serem rateados, segundo arbitrio do mandante.”
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"Do branco hi o fino, ha o redondo e hé o baixo. E todos
estes sa0 agticares machos. O fino é mais alvo, mais fechado
e de maior peso, e tal ¢ ordinariamente a primeira parte, que
chamam cara da forma. O redondo ¢é algum tanto menos alvo
e menos fechado, e tal é comumente o da segunda parte da
forma, e digo comumente, porque nio ¢ esta regra infalivel,
podendo acontecer que a cara de algumas formas seja menos
alva e menos fechada que a segunda parte de outra forma."
(ANTONIL, A. J. Op. cit., p.167.)

O acerto foi firmado em junho de 1613, quando Paulo
Rodrigues de Aguiar possivelmente tinha menos de vinte
anos. Apenas sabemos que, antes de outubro de 1615, 0
agente havia passado por Cartagena de las Indias (atual
Colémbia); em novembro de 1616, estava de volta ao
Porto, onde foi testemunha de um dote de casamento;

em novembro de 1617 e abril do ano seguinte, jd retornara
a Pernambuco, onde recebeu procuragoes de gente do
Porto; e, em setembro de 1618, deveria remeter acicares de
Pernambuco a0 mesmo Alvaro de Azevedo. (ADP, NOT,
PO2, 1. 42, fls.24-24v. (1615-10-31); 1. 44, fls.50v-52 (1616-11-24);
L. 47, fls.54v.-56 (1617-11-18); 1. 48, fls.151v.-153 (1618-4-20);
IANTT, STO, IL 728, fl.5v.-6; IL 11867 (sessdo de 22.7.1620);
IL 1159, f.12v)

<M. Jd mencionamos a baixa taxa de registros notariais para os

e

contratos de frete e transmissdo de titulos de crédito quando
havia confianga, e voltaremos ao tema no préximo capitulo.

Fora do recorte geogrifico deste estudo, o emprego de
comissarios de bordo era ainda mais frequente em viagens

de Amsterda ao Algarve e a bacia do Mediterrineo, bem
como em viagens a partir de Portugal e dos Paises Baixos

que incluissem portos da Africa Ocidental. Nas viagens

da Republica ao Algarve, era comum varios portos serem
visitados e o navio parar primeiro em Lisboa ou em um dos
portos algarvios antes de decidir se continuaria viagem e a
quais portos. (SR Nrs.190, 281.)

Empreitadas no Mediterraneo podiam durar mais de ano em
perambula¢bes por um nimero ainda maior de portos, asul e
a norte, em sequéncia definida ao longo viagem. (SR Nr.880.)
O trifico de escravos tanto para o Brasil como para América
Castelhana implicava longas estadas nos portos africanos,
onde muitas vezes se decidia ou se recebiam instrucoes
sobre os portos americanos de destino. (ADP, NOT, POz,

1. 40, fls. 63-64 (1615-2-11), entre outros.) (Para referéncias,
nota 74.)

Viagens das Provincias Unidas a Africa Ocidental, com ou
sem escala em Portugal, com retorno a Reptblica ou seguindo
viagem a Itdlia podiam incluir mais de um porto africano,
com esperas de até mais de meio ano e embarque de vérios
comissarios de bordo. (SR NRs.363, 448, 445, 525, 574.) (Para
referéncias, nota 74.)
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Instrucdo a um jovem comerciante,
Mathias Von Somer, (ca. 1650).
Boa f¢, diligéncia e discernimento

eram atributos fundamentais
requeridos aos agentes.
A atividade muitas vezes servia
como treinamento para jovens de
familias de mercadores.

FIGURA DO COMISSARIO DE BORDO

A PARTICIPAGAO NOS LUCROS APROXIMARIA A FIGURA DO COMISSA-
RIO DE BORDO DE UMA FORMA COMUM DE ASSOCIAGAO MERCANTIL
NA IDADE MEDIA, A COMMENDA, E DE SUAS EQUIVALENTES E VARIAN-
TES, COLLEGANTIA E SOCIETAS MARIS, EM QUE HAVIA DOIS SOCIOS, UM
INVESTIDOR E SEDENTARIO, E OUTRO, ATIVO E VOLANTE, INVESTI-
DOR OU NAO. GERALMENTE, SE O VIAJANTE NAO INVESTISSE NENHUM
CAPITAL NA EMPREITADA, RECEBERIA UM QUARTO DOS LUCROS E, SE
HOUVESSE PERDAS, NAO SERIA REMUNERADO. SE INVESTISSE ATE UM
TERGO, RECEBERIA A METADE DOS LUCROS E, CASO HOUVESSE PREJU-
{ZO, PERDERIA PROPORCIONALMENTE AO CAPITAL INVESTIDO, ALEM

DE NAO SER REMUNERADO POR SUA INDUSTRIA.7®

Em nossas pesquisas, encontramos apenas um caso de viagem inequivocamente ao Brasil em que se
fala claramente desse rateio. Caso houvesse lucro, apds a venda dos acucares no Porto, ele seria compar-
tilhado entre o mercador, de um lado, e o mestre e o piloto da nau, que levariam e trariam mercadorias
e fariam as vezes de comissérios de bordo, de outro.”” Nada impede, entretanto, que nos outros casos os
comissdrios de bordo também recebessem comissoes, e nao é impossivel que alguns caixeiros ou criados
de mercadores que viajaram como comissarios de bordo recebessem, além de seus saldrios, comissbes ou

participacao nos lucros.”

Encomenda

A maior parte dos agentes viajantes, contudo, levava cargas muito menores do que a incumbida a
Paulo Rodrigues de Aguiar e tinha ainda menos poder discriciondrio sobre o capital do mandante do
que ele. Essa era a regra entre aqueles comissarios volantes ja mencionados, que negociavam pequenos
valores por conta de seus mandantes e, assim como os correspondentes, descontavam comissoes de
venda e compra.®°

Provavelmente foi como comissarios volantes que Miguel Dias Santiago empregou dois de seus agen-
tes viajantes. Em 1597, em Salvador, incumbiu uma encomenda de variados produtos importados a um
deles, que a levaria ao Espirito Santo. A encomenda, estimada em 112.000 réis, ia por conta de Miguel e
de Diogo Dias Querido, também residente na Bahia.® Dois anos depois, ja em Olinda, Miguel confiou
quatro caixas a um mestre vianense. A carga valia, incluindo os outros custos, §5.700 réis — em contraste

com os mais de 1.§37.100 réis levados por Paulo Rodrigues de Aguiar s6 em mercadorias, afora os créditos.



Das quatro caixas levadas por esse mestre, duas iam por conta de Miguel, e outras por conta de seu primo,
que aparentemente também vivia em Pernambuco. A esse mesmo mestre incumbiu ainda duas sacas de
algodao, somando o valor de 22.215 réis, por sua conta e do mesmo Diogo Dias Querido.*

Fosse por conta prépria ou como agentes, os viajates animavam o comércio ultramarino, uma vez
que os mercadores no Brasil preferiam comprar artigos cuja qualidade e quantidade pudessem auferir eles
mesmos, em lugar de arriscar encomenda-los no Reino ou mais além. Garantiam, assim, ganhos de arbitra-
gem mais seguros e tangiveis. Ambrésio Fernandes Brandao, ele préprio mercador e senhor de engenho e

que também seria correspondente de Miguel Dias Santiago quando esse ja estava em Lisboa®, relata:

Muitos as mandam [mercadorias] vir do Reino, mas a maior parte deles as compra a outros
que as trazem de ld, com lhes darem a quarenta e a cingiienta por cento de avango com respeito do
preco por que as compraram, segundo a sorte e a qualidade das mercadorias, ou a falta e abunddncia

que hd delas na terra. *

Com efeito, ja vimos essa mesma preferéncia pela realizacdo de compras na col6nia nos negécios do

proprio Miguel Dias Santiago como agente residente no Brasil, que vendia a maior parte de suas merca-

dorias a outros colegas mercadores, e nao a consumidores finais.
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Cais de Amsterda,
“Facob van “‘Ruisdael
(ca. 1670).
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Como ji pudemos notar, era comum os homens do mar servirem como agentes mercantis e concerta-
rem acordos que combinavam os servigos de transportes e agéncia mercantil.”/% Em um desses acertos,
os maritimos se comprometeram a comprar certa quantidade de aguicar cujo valor seria coberto, junta-
mente com os outros custos vinculados no Brasil, por uma letra que sacariam sobre o mercador. Contudo,
nio receberiam qualquer comissio e aparentemente também nio tinham participac¢do nos lucros, mas
teriam garantido o aluguel do grosso do espago fretavel de sua caravela para a viagem de volta, ainda que
por preco igual a menor taxa de frete paga por outros afretadores que viessem a arrebanhar. Ganhariam

mais se conseguissem granjear outros carregadores a taxas altas.%

eA Ganbo e Risco

Uma forma de agenciamento mercantil frequente e geralmente desempenhada por homens do mar
eram os contratos "de dinheiro a ganho e risco" referidos no principio deste capitulo. Ainda que muitas
vezes contestadas, suas taxas de juros fixas encontravam justificativa canonica e juridica no fato de o
mercador arcar com o risco de perdas por for¢ca maior%; naufrigio, incéndio ou apresamento.?” Por isso,
esses contratos comparavam-se aos de seguros. Esse arranjo envolvia também uma operacio de crédito,
pois, excetuados os casos de for¢a maior, o mercador (ou investidor) receberia o capital inicial somado
a0s juros ou executaria as garantias. Na pratica, esse arranjo encerrava uma relacio de agéncia mercantil,
pois a rentabilidade do mercador estava sujeita ao desempenho comercial dos viajantes; o pagamento
seria feito na volta, em data imprecisa e em mercadoria comprada no além-mar, a precos varidveis, muitas
vezes com o resultado da venda de outros produtos a serem adquiridos da mesma forma, e cujo transporte
seria arranjado pelos viajantes.

Um desses contratos foi celebrado por um mercador do Porto, de um lado, e pelo mestre de uma nau
e um pequeno comerciante que também viajaria nela, de outro.*® Os ultimos receberam do mercador
uma série de tecidos — uma peca de veludo, trés de tafetd e duas de gorgorao — que somavam 120.600 réis.
Essas mercadorias no sé estavam em sua posse como jd se encontravam carregadas na nau, e, com sua
qualidade, quantidade e preco, estavam satisfeitos, segundo declararam ao tabelido. Prometeram que com
o primeiro bom vento fariam viagem a Pernambuco ou "honde quer que bho dito navio descarregar" no Brasil,
com escala em Santa Cruz, nas Candrias. Além das mercadorias, receberam do mercador uma letra de
cambio no valor de 100.000 réis, a ser paga em oito dias da vista por um outro portuense que ji havia
partido para Santa Cruz. Caso nio recebessem o pagamento do sacado ou de outrem em sua honra nos
oito dias ajustados, poderiam tomar aquele valor na praga, passando uma letra sobre o mercador no Porto.

Haviam, portanto, recebido 220.600 réis, que devolveriam no Porto, acrescidos de 30% de juros,
tudo em agticares brancos a serem adquiridos no Brasil com o resultado da venda das mercadorias e dos
vinhos a serem comprados, quase certamente, com o crédito nas Candrias. Além dos 30%, os viajantes
deveriam dar ao mercador meia arroba de agtcar de quebra, em cada caixa depois de pesada, se fosse
de Pernambuco, ou oito arriteis (um quarto de arroba), se fosse da Bahia. O contrato é especifico so-

bre os acucares a serem comprados "dos melbhores que na terra ouver como comprados ba dinbeiro de contado".



O documento sugere que os vendedores preferiam trocar seus melhores acu-
cares por moedas, e era essa qualidade de agtcar que o mercador portuense
esperava receber. Portanto, ainda que os viajantes baratassem as mercadorias
que levavam pelos agticares, deveriam tratar de adquirir suficientes agticares
daquela fineza.

Os agucares deveriam ser carregados na mesma nau que os levava.
Entretanto, se a embarcacao fosse fretada para voltar a um porto diferente
do Porto ou se nao voltasse ainda naquele mesmo ano, os viajantes deveriam
carregar os acucares em um prazo de quatro meses, a contar de sua chegada
ao Brasil, em um "navio muito bom que venbha para Esta cidade", novamente
sem deixar de avisar que embarcacdes os carregavam, para que o mercador
pudesse providenciar o seguro. Como os aguicares viriam por conta do mer-
cador, as caixas deveriam ter sua marca, e os viajantes, pedir quatro conhe-
cimentos de carga para cada carregamento. Enviar-lhe-iam dois, o terceiro
levariam consigo, e o outro ficaria no Brasil. As marcas externas e os conhe-
cimentos permitiriam ao mercador mandar segurar os carregamentos.

Os viajantes teriam de pagar o principal e os juros independentemente
dos resultados comerciais que obtivessem nas Candrias e no Brasil: "quer aja
muita quer pouca ganancia". Caso os aglcares nio chegassem na qualidade,
no tempo e na forma acertados, pagariam ao mercador suas perdas e danos.
Além disso, os riscos arcados pelo mercador, tanto para a viagem de ida
como de volta, referiam-se apenas a casos de for¢a maior que provocassem
incéndio, naufrigio, aguada e aprisionamento, "fogol,} mar e ladrdo"; de tudo
mais corriam o risco os viajantes. Por fim, nao receberiam qualquer comis-
sdo por venda ou compra e arcariam com o 6nus dos despachos alfandega-
rios e "de todos hos demais gastos".

Como garantia, os viajantes obrigaram todos os seus bens, podendo o
mercador recuperar o principal e os juros daquela propriedade que estivesse
"melhor parado", ou seja, que fosse mais facilmente embargavel, e, para isso,
a escritura teria validade como sentenca definitiva, transitada em julgado.
Nesta altima cldusula, o contrato difere um pouco do costumeiro, em que se
hipotecava em particular uma parte de uma embarcagio, porque, aqui, um
dos viajantes, o comerciante, provavelmente nio era senhorio da nau.R¢%

Como vemos, o ganho ou a perda dependia da qualidade e dos precos
a que os vinhos fossem comprados e os acucares vendidos, bem como do
custo a que a letra de cAmbio fosse sacada, se fosse. Além disso, o afreta-
mento de embarcagdes em mds condi¢gdes ou a negligéncia no aviso dos

carregamentos podia redundar na perda total do capital investido, assim
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David G. Smith também relata alguns casos de individuos
que mesclavam os servigos de transporte maritimo e de
agenciamento mercantil. Contudo, ressalva que "Mercadores
geralmente recorriam a esse tipo de arranjo quando eles
negociavam com portos nos quais eles nao tinham um
correspondente ou um procurador permanente”.

(SMITH, D. G. The mercantile class of Portugal and Brazil
in the seventeenth century, p.360.) Como veremos a seguir,
essa ndo era a regra: longe disso, mercadores costumavam
negociar com outras pragas por meio de varios agentes
empregados em diferentes tipos de arranjos, podendo ter
mais de um correspondente fixo e outros agentes viajantes,
entre eles homens do mar, a0 mesmo tempo.

Os juros cobrados em contratos a ganho e risco eram
justificados pelos canonistas e juristas justamente pelos
riscos assumidos, extrinsecos a0 empréstimo propriamente
dito. N2o seriam considerados usurarios, mas uma
recompensa ao periculum sortis (o perigo ao capital), um titulo
que permitia que se cobrasse pela assung¢ao dos riscos de
outrem, como nos seguros. N4o seria o caso de um contrato
em que houvesse um retorno fixo e que o cedente do crédito
assumisse apenas o risco da inadimpléncia do devedor, pois
os escoldsticos consideravam o risco parte intrinseca do
empréstimo. Nesse caso, poder-se-ia recorrer apenas aos
titulos do lucro cessante e dano emergente ex-post ou ex-ante,
que, como vimos, jd se cogitava aceitar. Na ordenagao

de quatro de outubro de 1540, Carlos V regulamentou a
cobranga de juros nos Paises Baixos, proibindo os depésitos
de ndo comerciantes com comerciantes e os contratos de
comandita a ganho certo e autorizando a obten¢ao de juros
moderados em transa¢oes entre comerciantes até um teto de
12%, bem como os contratos a "ganho ou perda" em que os
investidores ndo fossem mercadores.

Leonor Freire Costa ressalta a tentativa va das autoridades
portuguesas, na década de 1620, de tentar por fim a essa
pritica, entendendo que esse tipo de contrato, quando
acompanhado de seguro, fazia com que todos os interessados
fossem pouco resistentes a assaltos de piratas e corsarios,
que entdo se avultavam. Enfatiza que, nesse periodo, os
senhorios recorreriam ainda mais a esse mecanismo para
proteger seus investimentos, mesmo que a taxas de juros
mais altas. (COSTA, L. F. O transporte no Atlantico e a
Companhia Geral do Comércio do Brasil (1580-1663), v.1,
pp-227-235, 387-8.) Cristopher Ebert interpreta esses arranjos
apenas como mecanismo de mitiga¢ao do risco, e nao de
crédito ou de agenciamento mercantil. (EBERT, C. The
trade in Brazilian sugar, pp.153-5.)



O (Comércio do cAgiicar  * “Daniel Strum

E -'E _&W—v—

o o e e o
ey e e o o e T g
S e e T
e - e

Na gravura do Livro dos oficios
(1694), vé-se o carregamento de uma
embarcagdo supervisionado por um
mercador on mestre de navios.



como atrasos aumentariam seu custo de oportunidade. Tanto era assim,
que o mercador faz questdo de pontuar todas essas questdes nas cldusulas
desse contrato. O fato de a lucratividade do mercador estar sujeita a boa
fé, a diligencia e ao discernimento dos viajantes faz destes agentes mer-

cantis nao menos que tomadores de crédito.

O Encargo

Como vimos nos exemplos anteriores, agentes residentes realizavam,
ou podiam vir a realizar, uma gama muito mais extensa de transagoes em
prol de seus mandantes do que os agentes viajantes.*® A residéncia conti-
nua em uma mesma praga permitia levar a cabo transagoes mais demora-
das, cobrar créditos de vendas a prazos mais estendidos, estocar merca-
dorias para vendé-las quando melhores termos despontassem, utilizar o
resultado de vendas para futuras compras ou transac¢oes financeiras, acio-
nar litigantes, vender ou receber encomendas antecipadamente etc.

E verdade que alguns agentes viajantes permaneciam por mais tempo
no ultramar® e por isso podiam dar alguns meses de prazo aos comprado-
res.”” No entanto, mesmo Paulo Rodrigues de Aguiar, a quem os mandantes
nio delimitaram prazo para permanecer na colonia ou para enviar-lhes os
acucares, tinha instrugdes claras para fiar o minimo, pelo menor prazo pos-
sivel, aos mercadores mais confidveis e, se fosse necessdrio, deixar o rece-
bimento a cargo de agentes residentes e atacadistas, para que nao tardasse
a retornar$ /% Outros viajantes talvez dessem em pagamento a terceiros os
assinados ou outros créditos recebidos de atacadistas por suas mercadorias,
o que, contudo, podia implicar taxas de desconto. Teriam de ponderar se o
desconto e o risco da liquidez compensariam as perdas por deixar de vender
as mercadorias levadas.

A curta permanéncia dos viajantes no exterior tinha também 14 suas van-
tagens para o mercador. Como bem sugere David G. Smith%, ela garantia o
retorno mais rdpido do capital investido, em vez de manté-lo em crédito
com o agente. Evitava-se, assim, que o agente cobrisse seu fluxo de caixa ou
realizasse investimentos proprios com o capital do mercador, que se libera-
va de ter de monitorar continuamente sua destinacio.”

O tempo disponivel era uma dos fatores a serem ponderados quando
se empregava um agente, mas nio o unico. De fato, os mercadores busca-
vam contratar agentes com uma série de atributos nem sempre compati-

veis. Desejavam que tivessem tantos talentos, conhecimentos, recursos,
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Ambrésio Fernandes Brandao, escritor, mercador, rendeiro de
impostos e senhor de engenho nas capitanias de Pernambuco
e da Paraiba, enfatizava a importancia da disponibilidade

de tempo. Alegava que os atacadistas de Pernambuco
armazenavam para embarque o aglicar que comumente
recebiam dos habitantes da Paraiba como pagamento por
outros produtos e, em consequéncia, 0s navios que aportavam
no litoral paraibano nao encontravam muito agicar ali, nem
conseguiam em espera razoavelmente curta obté-lo em

troca das mercadorias que traziam. Destarte, os navios que
chegavam de Portugal seguiam diretamente para Pernambuco,
em lugar de aportar na Paraiba BRANDAO, A. F. Didlogos
das grandezas do Brasil, p.25.)

Fora da rota aqui examinada, comissarios de bordo que
quisessem permanecer mais de seis meses nos portos da
Africa Ocidental tinham de obter a aprovagio de seus
mandantes de antemao, enquanto, no Mediterraneo, podiam
velejar de porto em porto por mais de dezesseis meses.

(SR Nrs.455, 880.)






equipamentos e pericia quanto possivel e, simultaneamente, que fossem o mais motivados para propor-
cionar-lhes lucro, avessos a riscos desnecessarios, confidveis e baratos. Algumas dessas caracteristicas
dependiam de qualidades pessoais, enquanto outras resultavam da combinagio dessas caracteristicas
com os tipos de arranjos pelos quais eram empregados.

Os mercadores residentes tinham oportunidade de acumular uma experiéncia mais larga e diversifi-
cada nas vdrias atividades ligadas ao comércio, dada a mais ampla gama de transacoes que realizavam.’
A complexidade das trocas, medidas, sortimentos, moedas, juros, cimbios, meios e custos de transpor-
te, seguros, contabilidade etc. recomendavam a pritica. Adicionalmente, mercadores bem estabelecidos
contavam com uma rede de clientes e fornecedores de bens e servigos mais diversificada, que os mantinha
atualizados e lhes brindava um panorama mais completo das flutua¢ées do mercado. Essa circunstincia
permitia-lhes manter seus mandantes no ultramar mais a par do que sucedia em sua praga e coordenar
melhor as cadeias de oferta e demanda.

Muitas vezes, dispondo de armazéns, barcos, navios, carros, criados, caixeiros e escravos, os agentes
residentes incluiam a utilizagao dessa infraestrutura em seus servi¢os, agilizando os negécios de seus man-
dantes, eventualmente a custos inferiores aqueles em que incorreriam se tivessem de contratar esses ser-
vicos complementares a terceiros. Ao menos uma vez, Miguel Dias Santiago fizera-o de graca. Os agentes
mais afluentes tinham em seu préprio capital um servi¢o de grande valia para seus mandantes, pois podiam
estender-lhes créditos, cobrir os desequilibrios nas contas correntes entre ambos e, desse modo, realizar
pagamentos e comprar antecipadamente por conta de seus mandantes.

O mais importante era o crédito e a reputagio dos agentes, assim como de todos os de alguma forma
envolvidos na mercancia. A credibilidade dependia do capital e da liquidez, que capacitavam o individuo a
cumprir suas obriga¢oes pontualmente, superar insuficiéncias no seu préprio fluxo de caixa, levantar fundos
na praga e oferecer garantias e o tornavam passivel de ter muitos bens embargaveis, se fosse o caso. Sua boa
fama como homem de negdcios habil e honesto podia ir muito além de sua praga e daquelas com que tratava.

O capital e a reputagio do agente determinavam, antes de tudo, o tipo de relagiao que teria com os mer-
cadores que o empregavam. Quando era um mercador abastado, bem estabelecido e respeitado, as relacoes
eram geralmente mais horizontais, confiavam-se-lhe valores maiores ou virias pequenas quantias simulté-
neas, e menos restri¢des eram impostas ao seu gerenciamento. Esses agentes também serviam a seus man-
dantes por periodos que abarcavam sucessivas empreitadas. E certo que o volume do capital e a latitude do
poder discriciondrio confiados aos correspondentes e parceiros davam grande margem para esses agentes
prejudicarem seus mandantes. No entanto, isso arriscaria justamente sua reputagio, que era seu grande ca-
pital como mercadores. As relagdes de correspondéncia e parceria tinham cariter @d hoc, comumente com
duragio predeterminada ou sujeitas a serem extintas a pedido de um dos correspondentes ou parceiros.
Assim, tanto as receitas advindas de suas atividades como agente como as provenientes da reciprocidade
de seus correspondentes e parceiros podiam alargar-se ou minguar dependendo do resultado que dessem a
outra parte e de como ela avaliasse suas atividades e sua conduta.

Por outro lado, a grande mobilidade daqueles homens do mar e pequenos comerciantes geralmen-

te empregados como agentes viajantes, aliada a falta de compromisso do mercador com seu reemprego
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Mulher escrevendo
em livro de contas,
Nicolas Maes (1656).
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em novos empreendimentos, podia tentd-los a agir de modo oportunista.
Seu modesto capital e relativo anonimato minimizavam os prejuizos a sua
reputacio ou a seus bens. Era justamente para minorar esse risco que os
mercadores empregavam esses individuos modestos e errantes em opera-
¢bes pontuais, que importavam pequenas somas, em que se lhes confiavam
muito pouca autonomia e de duragio limitada. Ainda que pudessem ser en-
carregados repetidas vezes pelo mesmo mercador, a recorréncia nio altera-
va a natureza efémera desses arranjos.

As restri¢oes a autonomia desses pequenos agentes e viajantes e a fre-
quente exigéncia de garantias, fiangas e hipotecas pretendiam inibir e pre-
venir eventuais golpes, mas nao eram capazes de elimina-los. Nao obstante,
esses individuos tinham uma grande motiva¢do nio sé para agir correta-
mente, mas também para proporcionar ganhos a seus mandantes. A remu-
neragio resultante de cada empreendimento tinha um impacto muito maior
sobre suas rendas modestas do que teria sobre a de agentes que eram merca-
dores bem estabelecidos, e o lucro do mandante era a maior garantia de que
receberiam novos encargos desse e também de outros mercadores. A me-
dida que construiam reputa¢do no meio mercantil podiam, eles mesmos,
tornarem-se mercadores e prosperarem economica e socialmente.

A utiliza¢ao de comissdrios de bordo importava em riscos mais proxi-
mos dos envolvidos na relagao com correspondentes e parceiros do que nos
implicados nos outros tipos de arranjo com agentes viajantes. Isso, porque,
ainda que o vinculo pontual e a perambulacdo limitassem sua autonomia e o
volume de capital entregue a sua administracao, eles tinham um pouco mais
de poder discriciondrio e podiam realizar um nimero maior de transacoes
em prol de seus mandantes, que, por sua vez, confiavam-lhes valores maio-
res do que os entregues a outros agentes viajantes.

Também devemos ressalvar que nem todos os agentes residentes eram
abastados. Havia um continuum entre os mais endinheirados e os mais hu-
mildes. Os arranjos com aqueles cujo capital e a reputacdo eram modes-
tos limitavam sua autonomia em diversos aspectos: os valores confiados,
a liberdade para sacar lertras sobre o mercador ou manter os resultados
de suas operacbes em conta sem remeté-los e a iniciativa e o poder dis-
criciondrio para empregar seu capital.” Ao mesmo tempo, era comum que
o mercador os obrigasse, quando nio fossem capazes de cumprir com os
termos ditados, a adjudicarem o capital a outros agentes na mesma praca,
bem como exigisse garantias reais e fiducidrias ao cumprimento estrito

das instrucoes.?®

A Ulmramar 46 5]

Nessa mesma categoria poder-se-iam incluir os criados dos
mercadores que cuidavam de seus negécios no ultramar.
(ADP,NOT, POz, 1. 29, fls.47v-49 (1609-8-7).) Observe-se

o caso de um parceiro com essas limitagoes em uma
companhia formada por mercadores origindrios dos Paises
Baixos para comerciar entre a Bahia, Lisboa e Amsterda:

o parceiro que se deslocaria para a Bahia estava sujeito a
condigbes bastante restritivas, provavelmente devido a seu
menor crédito e reputagao, bem como a maior distancia
dos outros centros. (SAA, 5075: Archief van de Notarissen
ter Standplaats Amsterdam, liv.33, fls.390v.-392.) Sobre esse
caso veja também: STOLS, E. Os mercadores flamengos
em Portugal e no Brasil antes das conquistas holandesas,
p-37; e Ebert, C. The trade in Brazilian sugar, p.99. — Ebert,
contudo, menciona as comissoes para o comerciante

na Bahia sem discriminar que s6 as receberia depois da
liquidagao da companhia.
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Confirma-se aqui como o capital e a reputagdo eram as qualidades determinantes nas relagbes entre
o agente e seu mandante, uma vez que esses agentes residentes humildes se pareciam mais com os comis-
sarios volantes do que os agentes apatacados que residiam na mesma praga. As diferencas restringiam-se
aos fatos de nio viajarem com as encomendas e de se lhes prometerem novas empreitadas, desde que
cumprissem com 0s termos impostos.”’

As formas de remuneragio dos agentes também apresentavam varidveis a serem ponderadas. Nos con-
tratos a ganho e risco, o mercador preferia os previsiveis ganhos a juros fixos a possibilidade de uma lu-
cratividade maior em outros tipos de arranjos de agéncia ultramarina. Com a participa¢ao nos lucros, o
compartilhamento do risco compensava uma possivel perda de lucratividade, enquanto, com o desconto
de comissoes, abria-se mio tanto da previsibilidade dos ganhos como do compartilhamento dos riscos,
visando lucros maiores. Jd com agentes ndo remunerados, como era o caso de alguns arranjos envolvendo
mestre de navios e gente do mar, arriscava-se a ter agentes pouco motivados.

Para equilibrar todos esses prés e contras, mercadores costumavam incumbir mais de um agente em seus
negécios com uma mesma praga. Empregavam agentes com qualidades diversas através de diferentes tipos

de arranjos, conforme as caracteristicas de cada empreendimento ou de uma sequéncia de empreitadas.®

eA Gente

As perspectivas de prosperidade ou declinio em resultado de uma melhor ou pior reputagio profis-
sional, de um lado, e as condi¢bes limitantes reais ou contratuais, de outro, minoravam a possibilidade
de descaso e fraude, mas nio a eliminavam. Como vimos, os correspondentes, parceiros e comissarios de
bordo eram os que podiam causar mais danos aos mercadores, dado o montante e a autonomia que lhes
confiavam. Por essa razio, muitos desses agentes eram parentes dos mercadores.? Miguel Dias Santiago
tinha entre seus sobrinhos, primos e irma alguns de seus principais parceiros e correspondentes.’°

Também eram muito comuns arranjos mais horizontais com agentes que, quando nio eram paren-
tes, procediam da mesma localidade, regido, pais, grupo étnico ou religioso. Dentre esses grupos de
afinidade com papel ativo no comércio agucareiro, poderiamos destacar os mercadores da vila de Via-
na (atual Viana do Castelo), no norte de Portugal. O vicejante empreendedorismo mercantil vianense
teve um papel de destaque nos primérdios da colonizagio brasileira, ainda mais significativo quando
consideradas as dimensoes da vila, que, em torno de 1530, teria menos de mil "fogos" (lares), ao passo
que o Porto ja contava com cerca de 3.000, e Lisboa, com mais 13.000." E verdade, contudo, que os
mercadores vianenses tinham de valer-se de mercadores de outros grupos para negociar com o norte da
Europa.? Também tiveram grande relevo os diversos grupos estrangeiros, com destaque para os "fla-
mengos" (termo que se aplicava aos oriundos dos Paises Baixos em geral e mesmo aos de fala germénica
naturais do noroeste continental), que se estabeleceram em Portugal, nas ilhas e no Brasil, em maior ou
menor volume, até a interdi¢ao da presenca estrangeira na coldonia, em 1605, e mesmo depois dela. Ainda
em 1618, havia "flamengos" e outros estrangeiros vivendo de continuo no Brasil, com conhecimento das

mais altas autoridades.’®?
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No entanto, o grupo mais proeminente no comércio agucareiro da época
compunha-se, ao que tudo indica, de mercadores de origem judaica. A dids-
pora judaico-crista-nova no Brasil, em Portugal e na Holanda tinha uma forte
identidade de grupo, que advinha de seu passado comum, dos constrangimen-
tos externos que padeciam e da endogamia, que, por vezes, se somava a seu
desejo de manter suas crencas e praticas religiosas e mesmo sua distin¢ao,
que, em alguns casos, tinham como uma superioridade.”” Também era iden-
tificado como um grupo especifico pela maioria crista-velha na Peninsula
Ibérica e nos Paises Baixos. No mundo luso, eram chamados, coletivamente,
"gente da nacao hebraica" e outras versdes dessa expressao. Fora dos domi-
nios de Portugal, eram chamados de a "nag¢io portuguesa" —interessante coin-
cidéncia, que ser portugués no exterior se confundisse com ter origem judai-
ca.’”*®. A importancia dos cristaos-novos e judeus no comércio agucareiro e do
comércio do agtcar nas atividades econémicas desse grupo € ressaltada tanto
na literatura — em quase todas as obras que tratam do tema — como nas fontes

primadrias'’, ainda que, qui¢cd, um tanto exageradamente.

A Ulmramar 46 7

Refeicao de Pdscoa
dos judeu-portugueses,
Bernard Picart (1725).
“Portugal foi o destino de um
grande ndmero de judens
fugidos de perseguicies na
Peninsula Ibérica e mesmo
na Franca durante a Idade
Média. Mais tarde, os
Judens coagidos 4 conversdo
em Portugal e seus
descendentes radicados no
exterior foram identificados
em muitos paises como
"nacdo portugnesa”s

. Havia cristdos-novos entre os vianenses, mas, segundo
Moreira, seriam minoria entre os homens de negécio da vila.
(MOREIRA, M. A. F. Os mercadores..., pp.35, 144-5.)
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SOBRE OS PRIVILEGIOS
DAS ORDENS MILITARES

Os TiITULOS E AS MERCES DAS ORDENS MI-
LITARES ERAM UM MECANISMO CENTRAL DO
ESTADO PORTUGUES MODERNO PARA RE-
COMPENSAR SERVICOS PRESTADOS, SOBRE-
TUDO ATRAVES DO EXERCICIO DAS ARMAS,
IMPLICANDO IMPORTANTES VANTAGENS
SOCIAIS E ECONOMICAS. OS AGRACIADOS
OBTINHAM ISENGCAO DE IMPOSTOS E OU-
TROS PRIVILEGIOS, O DIREITO DE EXIBIR
SINAIS DE NOBREZA, COMO MONTAR A CAVA-
LO, PORTAR ARMAS, VESTIR ROUPAS DE SEDA
ETC., E UM ATESTADO DE PUREZA DE SAN-
GUE. A PRINCIPIO, TAMBEM ERAM DOTADOS
COM PENSOES (TENCAS) OU RENDIMENTOS
DE PROPRIEDADES ESPECIFICAS DE SENHO-
RIO DAS ORDENS E FORO PRIVILEGIADO. AS
REGRAS QUE TENTAVAM LIMITAR O PODER
DA COROA DE DISPOR DESSES TiTULOS
ERAM REITERADAMENTE EVADIDAS, POIS,
POR MEIO DESSAS CONCESSOES, ELA REFOR-
CAVA SEUS LAGOS COM AS ELITES, PARTICU-
LARMENTE COM AS PERIFERICAS E EMER-
GENTES, E, COM ESSA EXPECTATIVA, ATRATA
SERVIDORES. ALEM DE PROCURAR CORRES-
PONDER AOS ANSEIOS DOS SEUS VASSALOS
PRESTIMOSOS, A COROA PREOCUPAVA-SE
COM QUE A DISTRIBUIGAO DAS MERCES
FOSSE EQUITATIVA E QUE O VALOR SIM-
BOLICO DAS HONRARIAS SE PRESERVASSE.
NAO OBSTANTE, A PERMUTA DESSAS MER-
CES, DECLARADA OU SUBREPTICIAMENTE,
POR DONATIVOS, EMPRESTIMOS OU OUTROS
SERVICOS FINANCEIROS CONSTITUIU UMA
IMPORTANTE FONTE DE RENDA EM EPOCAS
DE CRISE — VENALIDADE QUE VINHA DE EN-
CONTRO A IMAGEM CAVALHEIRESCA QUE SE

QUERIA EXALTAR."3

Durante a Idade Média, Portugal abrigou uma comunidade crescente de judeus,
absorvendo imigrantes de outros reinos ibéricos atraidos pelo desenvolvimento do
oeste da Peninsula e em fuga das perseguicoes no leste. Residiam, sobretudo, nas dreas
urbanas e dedicavam-se a profissdes citadinas: artesanato, atividades liberais, comér-
cio e finangas. Em 1492, foi o destino de parte significativa dos judeus expulsos da
Espanha, mas, em dezembro de 1496, Portugal também decretou sua expulsio.

Poucos, no entanto, conseguiram deixar o Reino, pois o rei queria livrar-se do
judaismo, mas manter os judeus. Tentou induzi-los a conversdo. Obrigou os que nio
se batizassem a entregar suas criangas para serem criadas por pais cristios, por eles
escolhidos, é certo, e a quem também deveriam entregar dois tercos de seus bens ain-
da em vida. Restringiu-lhes a saida do Reino, e, de outro lado, garantiu sua protecdo
contra inquiri¢bes as suas crencgas pelos préximos vinte anos, caso se convertessem.
Por fim, acabou por coagir ao batismo, de forma ainda pouco clara, no fenémeno que
ficou conhecido como Conversao Geral ou Batismo em Pé."*

Nos séculos que se seguiriam, esses conversos e seus descendentes continuariam
a ser denominados cristaos-novos em Portugal e em seus senhorios. =A principio, o
termo aplicava-se também aos mugulmanos e pagaos que se batizassem e a seus des-
cendentes. No entanto, foi utilizado com muito mais frequéncia para designar os de
origem judaica e acabou por associar-se a eles. Isso, porque eram muito mais numero-
sos e tidos como uma ameaga mais séria a Igreja, ao Estado e a sociedade, ao menos em
Portugal e nas dreas mais europeizadas de suas colonias.™

A protegio contra inquiri¢oes de consciéncia inicialmente concedida por dom
Manuel em 1497 foi prorrogada por outros vinte anos, resultando em quarenta anos
com pouca interferéncia a religiosidade privada dos conversos e sua progénie. A cal-
maria teria fim apés um longo embate entre a Coroa, de um lado, e a Santa S¢, repre-
sentantes de cristdos-novos em Roma e setores do clero portugués, de outro. Em 1536,
o papa acabou por sancionar, com alguma hesitacio, o estabelecimento de uma Inqui-
si¢ao nacional portuguesa. O objetivo dessa Inquisi¢do seria, primeiramente, coibir
as praticas judaicas que os cristdos-novos supostamente mantinham, em maior ou
menor grau de segredo, e forcar sua integragdo a maioria catdlica. Somente nos anos
1540, o tribunal passou a efetivamente perseguir seus inquiridos e, a partir de entao,
qualquer cristao-novo, fosse "inteiro", "meio", "um quarto" etc., era considerado um
herege em potencial, sujeito a ser preso, julgado e condenado pelo tribunal. Quando
preso, seus bens eram sequestrados e, se condenado, como soia, eram confiscados.’

Além da perseguigdo inquisitorial, os cristdos-novos foram sujeitos a um crescen-
te numero de restri¢des discriminatérias que lhes barravam a entrada, ao menos pré-
-forma, em institui¢oes religiosas e laicas; ordens regulares, clero secular, a prépria In-

quisicao, as prestigiosas ordens militares, santas casas de misericérdia, universidade,
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SOBRE "FLANDRES" E OS "FLAMENGOS"

A DESIGNAGAO "FLANDRES" — OU "FRANDES", COMO SE ENCONTRA NOS REGISTROS ESCRITOS — ERA USADA DE MODO GENERICO PARA REFERIR TODA
A COSTA NORTE-EUROPEIA, DE DUNQUERQUE A DANZIG/GDANSK, E MAIS ESPECIFICAMENTE OS PAfSES BAIXOS, TANTO OS MERIDIONAIS, SOB A
EGIDE DOS HABSBURGOS, COMO OS SETENTRIONAIS, QUE FORMARAM A REPUBLICA NEERLANDESA'>. A CONFUSAO TINHA RATZES HISTORICAS: A
PRIMAZIA DA FLANDRES E DE BRABANTE NO COMERCIO EUROPEU E PORTUGUES NAS ULTIMAS QUATRO CENTURIAS E A SIMILITUDE ENTRE O NEER-
LANDES E O ALEMAO, QUE, INCLUSIVE, PERMITIA CONTAREM COM REPRESENTANTES CONJUNTOS E GOZAREM DOS MESMOS PRIVILEGIOS EM PORTU-
GAL®*, O IMBROGLIO VEIO A CALHAR QUANDO PORTUGAL E A REPUBLICA NEERLANDESA SE VIRAM EM CAMPOS INIMIGOS. AGORA, OS NACIONAIS
DAS "PROVINCIAS REBELDES" PODIAM MOVER-SE COM MAIS LIBERDADE NAS TERRAS LUSAS ROTULADOS COMO FLAMENGOS; OU SEJA, PROCEDENTES

DA FLANDRES, UMA PROVINCIA LEAL AOS HABSBURGOS.

SOBRE OS COMISSARIOS E FAMILIARES DO SANTO OFicio POrRTUGURS

TERMINADA A FASE DE ORGANIZAGAO DO TRIBUNAL DO SANTO OFICIO, INICIOU-SE UMA ETAPA CARACTERIZADA PELA EXPANSAO DAS SUAS ATIVIDA-
DES NO PERIODO ENTRE 1573 E 1615. SUA CONSOLIDAGAO NA SOCIEDADE PORTUGUESA FOI ACOMPANHADA PELO AUMENTO DO VOLUME DE TRABALHO
DOS INQUISIDORES E PELA REORGANIZAGCAO DA ESTRUTURA BUROCRATICA SOBRE A QUAL ASSENTAVA SEU FUNCIONAMENTO. CRIARAM-SE NOVOS
CARGOS, E O NUMERO DE FUNCIONARIOS AUMENTAVA COM NOMEAGOES DE REPRESENTANTES PERMANENTES EM DIVERSOS LUGARES DO REINO E NO
ULTRAMAR, FORMANDO UMA REDE DE AGENTES COMPLEXA E DESTINADA A COBRIR A TOTALIDADE DO TERRITORIO SOB A ALCADA DOS INQUISIDORES.
NESSA NOVA ORGANIZAGAO DESTACARAM-SE OS COMISSARIOS E OS FAMILIARES. OS COMISSARIOS ERAM CLERIGOS QUE DEVERIAM REPRESENTAR O
SaNTO OFICIO E SERVI-LO NAS LOCALIDADES MAIS IMPORTANTES DE CADA DISTRITO DA INQUISIGAO, PARTICULARMENTE NOS PORTOS DE MAR,
NAS ILHAS ATLANTICAS E NAS CAPITANIAS DO BRASIL. SUAS FUNCOES INCLUTAM INFORMAR OS INQUISIDORES SOBRE TUDO O QUE COUBESSE NA
ALGCADA DO TRIBUNAL, ESPECIALMENTE SOBRE ATENTADOS A PUREZA DA FE; INQUIRIR TESTEMUNHAS SEGUNDO AS INSTRUGOES PREVIAMENTE RE-
CEBIDAS; ASSEGURAR O CUMPRIMENTO DOS MANDATOS DE CAPTURA; ENVIAR OS PRESOS AO TRIBUNAL; ACOMPANHAR O CUMPRIMENTO DAS PENAS
PELOS CONDENADOS QUE AS CUMPRIAM EM SUA AREA DE RESIDENCIA ETC.

Os FAMILIARES, POR SUA VEZ, ERAM AUXILIARES LEIGOS DO TRIBUNAL E DEVERIAM ESTAR PRESENTES EM TODAS AS CIDADES E VILAS, SOBRE-
TUDO AS PORTUARIAS, EM NUMERO JULGADO SUFICIENTE PELO INQUISIDOR-GERAL. CONSTITUTAM UM BRAGCO SECULAR E LOCAL DE APOIO AS
ATIVIDADES DO TRIBUNAL E DA VIGILANCIA QUE ESTE PROCURAVA IMPOR A SOCIEDADE. (GOZAVAM TAMBEM DE VARIOS PRIVILEGIOS SOCIAIS,

ECONOMICOS E JURIDICOS."™

confrarias, os servigos régio e camerdrio, o judicidrio; a concessao de titu-
los nobiliarquicos e honorificos; e a lista ainda ia longe.”® Eram os chama-
dos estatutos de pureza de sangue.”™ As origens dos candidatos a ingressar

nessas corporacdes eram objeto de inquiri¢oes mais ou menos minuciosas.
. Assim, as religides hinduistas e indigenas acabariam por

As ordens militares granjearam grande prestigio na sociedade portuguesa, suplantar o judaismo como fulcro da agdo inquisitorial na
Asia e na Bacia Amazonica no século XVIII. (Livro da
em boa parte gragas a garantia da pureza do sangue de seus membros propi- visitagéo do Santo Oficio da Inquisi¢do ao Estado do
Grao-Pard, passim; e BETHENCOURT, E. A Inquisi¢do,
ciada pelo rigor de suas investigacoes. Isso era ainda mais verdadeiro para pp.128-130.) De resto, os judaizantes seriam a vasta
maioria dos réus e "culpados" pela Inquisi¢ao portuguesa.
os cargos ancilares da Inquisi¢ao, como familiares laicos e comissarios clé- (COELHO, A. Borges. Inquisicao de Evora, pp.215, 221, 230-1,

. . . . : 585-626; e BETHENCOURT, F. Rejeices e polémicas,
rigos, tidos como porta de entrada das ordens militares, e qui¢a da nobreza, : PP-49-62.)
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Na gravara do século XVIII,
fim da procissdo que se segnia
a4 leitura das sentencas em auto
da fé e punicdo dos condenados,
no Terreiro do Paco, em
Lisboa. Na legenda em
italiano: "Modo de queimar os
condenados pela Inquisicdo”

para o titular ou seus parentes. A origem étnica tornava-se, assim, um dos principais critérios de status
social.” Em sua vasta maioria, essas restri¢es discriminatdrias baseadas em etnia sé foram impostas a
partir dos anos 1570, altura em que muitos dos filhos e netos dos conversos ja haviam galgado posicoes
importantes gracas a equiparacgao de seus direitos como cristdos. Assemelhavam-se as restri¢des ao in-
gresso de judeus nas corporagdes, laicas é claro, durante a Idade Média, e tinham, portanto, um cariter
claramente reaciondrio.”

Um efeito secunddrio dos estatutos de pureza de sangue foi que familias mais enobrecidas, nobres,
fidalgos, membros do patriciado urbano, gente da governancga e abastados consultavam genealogistas
antes de aceitar qualquer pretendente, para que a pecha ndo maculasse seus descendentes sequer por
parentescos colaterais.”® A discriminag¢io e a persegui¢do resultaram em uma considerdvel alteridade
dos cristaos-novos, que, juntamente com o anseio de parte deles por manter suas crengas e observaincia
ancestrais, levou a pratica de casamentos endogimicos.” E certo que casar-se dentro do grupo social
era uma pratica comum na Idade Moderna, que incluia o casamento entre pessoas com as mesmas ocu-
pacdes, imigrantes das mesmas localidades etc.”

Perseguicio, alteridade e endogamia nio significavam segregacao. Cristaos-novos socializavam com
cristaos-velhos e nio raro casavam-se com eles. Ao longo de algumas geragdes, parte deles conseguiu
mesmo evadir sua origem crista-nova ao ascender socialmente, casando-se com familias ilustres e, de-
pois, reinventando suas origens e obliterando os "defeitos de sangue". O sucesso era sancionado com
um habito — titulo — de uma ordem militar ou uma familiatura do Santo Oficio.”> Menos ainda se pode
generalizar e dizer que todos os cristaos-novos mantinham crengas e praticas judaicas em segredo, ainda
que nio fossem poucos os que o fizessem. Praticas, crengas e identidade variavam grandemente, mesmo
dentro de uma mesma familia. Havia os catélicos sinceros, os criptojudeus, os mais ou menos céticos e
uma variedade de sincretismos e idiossincrasias.”?® No Brasil, a integragio e os casamentos mistos eram,
quase certamente, muito mais frequentes do que no Reino®™X., uma vez que a maior porosidade e abertura
do tecido social ainda em formagao da coldénia permitiram a esses elementos discriminados galgar postos
importantes durante o periodo aqui coberto.™

Para além das restri¢es ja mencionadas, a liberdade de ir e vir dos cristaos-novos também foi
coibida. Preocupadas com seu éxodo para terras onde pudessem abragar o judaismo livremente e levar
seu capital, seus bracos e eventuais talentos, a Coroa e a Igreja proibiram reiteradamente sua saida do
Reino, até mesmo para as coldnias.”* A Gltima proibi¢do, datada de 1580, anterior, portanto, ao periodo
aqui examinado, foi revogada em 1601 e reinstituida em 1610'3. Em tese, viagens comerciais s eram
autorizadas com licenca obtida mediante garantias de retor menos dentro dos limites do mundo
ibérico, porém essas restricoes eram grandemente desrespeitadas. E provavel que esse tenha sido o
caso do préprio Miguel Dias Santiago. Nao obstante, o flagrante de uma fuga do dominio hispanico,
particularmente de um procurado pela Inquisi¢do, tinha consequéncias graves, quase equivalendo a
uma confissio de culpa.’

Um dos lugares para onde os cristaos-novos emigravam eram os Paises Baixos. Desde a primeira me-

tade do século XV1, jd viviam como catélicos na Flandres e em Brabante, onde, de quando em quando,
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os governantes Habsburgos os perseguiam por praticas judaicas. Jd a Repu-
blica Neerlandesa, em seu ato constitutivo, o Tratado da Uniao de Utrecht,
de 1579, concedeu a seus habitantes a liberdade de consciéncia, que nio

deve ser confundida com liberdade religiosa. Na esfera privada, cada qual
eX;, Evaldo Cabral de Mello sustenta que, somente apds a

poderia crer no que quisesse, sem ser inquirido, perseguido ou coagido. expulsio dos holandeses do Brasil (1645), a aristocracia rural
de Pernambuco tornou-se um grupo restritivo e acastelado,

Coletivamente e, mais ainda, em publico, somente a Igreja Reformada ne- mas que, até entdo, casamentos mistos eram comuns.
(MELLO, E. C. de. O nome e o sangue, pp.174-181, 220-230.)

erlandesa era consentida.” Nesse contexto, 0s cristaos-novos comegaram Da mesma forma, Russell-Wood afirma que a discriminacio
nas confrarias baianas s6 teria comeg¢ado a ser uma

a chegar as cidades da Ref====ya, particularmente a Amsterda, nas duas verdadeira questio a partir de 1618. RUSSELL-WOOD,A. J. R.

I N

Fidalgos and philantropists, pp.136-7.)

—
ultimas décadas do século X4~ Ao fim da segunda década do século X VII,
7. Haviajd um precedente na Paz Religiosa decretada

entre quinhentos e mil ja viveriam na cidade.’” A maioria absoluta abracou por Guilherme de Orange, o lider dos insurgentes em
: 1578, mas ela s6 tratava de catélicos e protestantes.
o judaismo de forma cada vez mais aberta e, pouco a pouco, foram forman- g (SWETSCHINSKI, D. M. From the Middle Ages to the

: Golden Age, pp.62-3; ISRAEL, J. I. The Dutch Republic,
do institui¢bes comunitdrias.™® ‘ Pp-184-196.)


Daniel Strum

Daniel Strum
XVI


DER JOODEN TEMPEL

i

OF SINAGOGE

*

1]L1H I

1T ‘l* 0

0 WL DA T Wi : i

b —

'. -:I". W I||

e
\ 5 |
\

T e | il g
o \ —_ @ ==
- _  TSE TS ETEme e e e e B eE Sl 0 B
1
/ ; T i i SR e e = S = g
.;|3|‘
: 1]
: Tt ek T T e e e e B et L i L [ L ] ol L
T IBE T EERRS i L
g ] I B
' il = i = A 1
i 1k 1 : i
| il ]
1! ¥ H ) Hin P | ¥ L li i i
I il I' ; ;
B | | : ’ y
i Il ] ;
W [

el

= - | = LR |
TS = { ' LE ] & \ | s
..'--'- —— | Il : . = [, ! | P
S | I 3 = = 5 1 = = ; . o B 4 1148 | r =

I = i OF 108 14 1 L4 {0y 0 S b ) |

w2 Dl = e Ll n i R S S —
? - _f:'f’j /J/, S _lz" / / /I: & ': n e A R "}_h

=g
I
|

Interior da sinagoga portuguesa em
Amsterda, Fan Veenhuysen (ca. 1660)
A congregacdo Talmud Tord surgin em
1639 com a unido das trés congregacies
portugnesas que se estabeleceram na cidade
entre 1595 ¢ 1630 Em 1675, foi inangurado
o famoso edificio em que ela se encontra
até hoje, e as instalacées aqui retratadas
deixaram de ter a funcdo de sinagoga.
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SOBRE O STATUS DOS JUDEUS EM AMSTERDA

TUDO INDICA QUE HAVIA UM CERTO ENTENDIMENTO ENTRE AS AUTORIDADES MUNICIPAIS E OS CRISTAOS-NOVOS/JUDEUS PARA ADMISSAO DO JU-
DAISMO, DESDE QUE NAO EM PUBLICO.””” PERMANECERIA VAGO POR BASTANTE TEMPO, TEMPO SUFICIENTE PARA CRIAREM SINAGOGAS, COMPRAREM
TERRAS PARA UM CEMITERIO FORA DA CIDADE, ESTABELECEREM UM SERVICO DE FORNECIMENTO DE CARNES RITUALMENTE ABATIDAS E TRATADAS,
ORGANIZAREM ENSINO DE JUDATSMO PARA OS RECEM-CHEGADOS DO MUNDO IBERICO E AS CRIANGAS, ALEM DE DIVERSAS CONFRARITAS.

COMO ERA DE SE ESPERAR, SUA PRESENCA NAO PASSOU EM BRANCO. OS CALVINISTAS MAIS AGUERRIDOS RESSENTIAM-SE DESSAS CONGREGAGOES
DISCRETAS, E OS CRISTAOS DE DENOMINAGOES NAO-CALVINISTAS QUEIXAVAM-SE DE QUE SE PERMITIA AOS JUDEUS ESSE TIPO DE ARRANJO A ELES
NEGADO. O TOM DESSES PROTESTOS ELEVAVA-SE A MEDIDA QUE ALGUNS POUCOS NEERLANDESES SE CONVERTIAM AO JUDAISMO E SE REVELAVAM
CASOS DE RELAGOES SEXUAIS ENTRE JUDEUS E CRISTAS.”?

OSs PROTESTOS OBRIGARAM AS AUTORIDADES A MANIFESTAREM-SE. MOVIDOS POR UM DESSES ESCANDALOS, OS BURGOMESTRES DE AMSTERDA
PROMULGARAM EM 1616 UMA POSTURA QUE DETERMINAVA UMA SERIE DE COMPORTAMENTOS INACEITAVEIS: A BLASFEMIA CONTRA O CRISTIA-
NISMO, O PROSELITISMO ENTRE CRISTAOS E SUA CIRCUNCISAO (IMPLICITAMENTE SE EXCLUTAM OS CRISTAOS-NOVOS DA INTERDIGAO DE SEREM
CIRCUNCIDADOS) E SEXO COM CRISTAS (MESMO PROSTITUTAS). TERIAM DE OBEDECER TODA A LEGISLAGAO MUNICIPAL E PROVINCIAL NO QUE LHES
TOCASSE, INCLUSIVE A PROIBICAO DE CONSTRUIR SINAGOGAS PUBLICAS, QUE JA HAVIA SIDO DECRETADA ANTERIORMENTE, E UMA FORMULA PARA
JURAMENTOS, A MODA JUDAICA, FOI REDIGIDA.

EM 1619, 0s EsTADOS DA HOLANDA FINALMENTE SE PRONUNCIARAM SOBRE O TEMA, QUE JA ANALISAVAM HA CERCA DE CINCO ANOS E SOBRE O
QUAL A POSTURA DE AMSTERDA DEVERIA SER PROVISORIA ATE A DECISAO PROVINCIAL, QUE ACABOU POR EMPURRAR A QUESTAO DE VOLTA AO
NIVEL MUNICIPAL, RESSALVANDO APENAS QUE AS CIDADES PODERIAM RESERVAR UMA AREA PARA A FIXAGAO DOS JUDEUS, SE QUISESSEM, MAS NAO
PODERIAM FORGA-LOS A USAR SINAIS EXTERNOS. ESSA DECISAO SANCIONAVA OS PRECEDENTES E CRISTALIZAVA A TOLERANCIA, DEIXANDO MARGEM
PARA FUTURAS NEGOCIAGOES NO NfVEL LOCALX:

Isso sO FOI POSSIVEL PORQUE, AO FIM E AO CABO, OS JUDEUS ERAM VISTOS COMO PROMOTORES DE RIQUEZA E POUCO PROPENSOS A CRIAR AN-
TAGONISMOS COM A IGREJA REFORMADA. O MAIOR DESAFIO DA NOVA IGREJA NO INic10 DO SECULO XVII ERAM 0S CATOLICOS, AS DENOMINA-
COES PROTESTANTES NAO CALVINISTAS E, PRINCIPALMENTE, AS CORRENTES HETERODOXAS E NAO CONFORMISTAS DENTRO DA PROPRIA IGREJA
REFORMADA, QUE SERIAM PROSCRITAS A EPOCA EM QUE A PROVINCIA DA HOLANDA SE PRONUNCIOU. OS JUDEUS ESTAVAM LONGE DO FULCRO E
ASSIM PERMANECERIAM, CONTANTO QUE NAO FERISSEM AS SENSIBILIDADES CRISTAS E CIVICAS, NEM CHAMASSEM MUITA ATENGAO OU CRIASSEM
PROBLEMAS. ALGUMAS IDIOSSINCRASIAS TAMBEM TERIAM CONTRIBUIDO PARA ESSA TOLERANCIA. O HUMANISMO, A REFORMA E O HEBRATSMO POR
VEZES INDUZIAM A UMA IMAGEM POSITIVA DOS JUDEUS E DO JUDAISMO, ENQUANTO A LUTA CONTRA O CATOLICISMO, A MONARQUIA HiSPANICA E

A REPRESSAO RELIGIOSA GERAVAM CERTA EMPATIA ENTRE ALGUNS NEERLANDESES E OS JUDEUS.

Em Amsterda, nem todos os cristaos-novos aderiram a comunidade e
menos ainda se tornaram judeus devotos e conformes com as normas rabi-
nicas. Fosse como fosse, o grupo de imigrados portugueses de origem ju-
daica tinha um forte sentimento de pertinéncia ao grupo, e a criacdo da
comunidade era, em grande parte, uma resposta a discriminagio e perse-
guicio sofridas no mundo ibérico. Com a gradual cristalizagio das institui-
¢Oes comunitdrias, a maior parte dos imigrantes ligou-se a elas, ainda que
alguns demonstrassem comportamentos e atitudes dissidentes e até mesmo
vivessem a margem da comunidade por certo tempo.” Outros chegaram a

regressar ao mundo ibérico com o intuito de 14 permanecerem.>®

Vale ressaltar que, em 1581, os Estados Gerais das provincias
insurgentes concordaram em outorgar as pessoas dos
mercadores portugueses e a suas fazendas as mesmas
salvaguardas concedidas a outros mercadores, e, em 1598, 0s
burgomestres de Amsterda autorizaram a concessao do status
de cidadios aos portugueses. Os magistrados afirmavam

sua confianca de se tratarem de mercadores cristaos, a

quem proibiram cultos religiosos pablicos fora dos templos
autorizados — temiam missas catdlicas ou preces judaicas.
Outras cidades prometeram liberdade religiosa se um
namero determinado de familias abastadas fixasse residéncia
ali: Alkmaar (1604), Haarlem (1605) e Roterda (1610). Como
esse nimero nunca foi preenchido nessas localidades, o
principal resultado dos privilégios que emitiram foi criar um
precedente para Amsterda.
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Furamento dado ﬂ%que obtinham o

estatuto de burgneses da cidade de Amsterdi
{ea. 1690f. Na parte de cima, em corpo menor,
sna versdo yudaieas em portugués.

(ontrato de casamento (ketubbah) realiz.ado em
1617, entre David e “Rachel (uriel, moradores
de Amsterdd, um dos principais destinos dos
Judens gue deixaram a Peninsula Ibérica.

Em sua grande maioria, os parceiros e correspondentes de Miguel Dias
Santiago que nio eram seus parentes eram cristaos-novos, grupo ao qual
ele proprio pertencia. Como Gonsalves de Mello jd notou, a transferéncia
de Miguel Dias Santiago de Salvador para Olinda parece ter vindo a re-
boque da mudanga de seu correspondente, Paulo de Pina, de Olinda para
Lisboa, em 1599. Da mesma forma, também ele viria a trocar Olinda por Lis-
boa em 1601, na sequéncia do falecimento de Pina. Esses deslocamentos,
o cuidado de Santiago com as transa¢des deixadas pelo correspondente
em Olinda e, depois, em Lisboa, assim como seu o desvelo em uma série
de negé6cios em favor da mulher, depois vitiva, de Paulo de Pina, demons-
tram uma relagao muito estreita entre ambos. Paulo de Pina talvez fosse
aparentado de Miguel Dias Santiago, mas nio seria parente direto. Caso
contrdrio, em alguma das muitas vezes que o referiu, Miguel teria mencio-
nado o grau de parentesco, como fizera tantas vezes com seus sobrinhos,
primos e irma."”

Isso nao significa, contudo, que todos os seus agentes fossem parentes
e cristdos-novos. Entre seus correspondentes havia até mesmo estrangei-
ros. De Salvador e de Olinda, Miguel remeteu alguns carregamentos de agu-
car aum "framengo" em Lisboa, a quem se referiria como Diogo Nidrofe."
Portanto, a multiplicidade e a variedade de agentes incluia origens étnica,
religiosa e geografica diversas.

Vemos essa variedade ainda mais claramente em um segundo exemplo:
Miguel enviou um agente viajante, presumivelmente um comissario volan-
te, de Olinda a Viana em 1599, Antonio Maciel, provavelmente cristao-
-velho.?* No ano seguinte, enviou mais agicares a mesma vila, dessa vez
consignados a Jorge Esteves, um mercador cristao-novo bem estabelecido
no Porto e que presumivelmente se dirigiria a Viana para receber a carga
ou para l4 enviaria alguém que o fizesse em seu lugar.’ Ainda em 1600,
enviou a Viana um outro carregamento, consignado aquele Antonio Maciel
que fora seu agente viajante no ano anterior. No estd claro se Maciel havia
se estabelecido na vila ou se voltara a colonia para ser reempregado em um
segundo empreendimento de agéncia volante. Em ambos os casos, na au-
séncia de Antonio Maciel, os carregamentos deveriam ser entregues a dois
mercadores residentes; o primeiro, Antonio Sanches, abastado mercador
cristdo-velho e membro do patriciado da vila, de acordo com o historiador
Manuel Anténio Fernandes Moreira;*® o segundo, Miguel Rodrigues de
Azevedo, cristao-novo, possivelmente parente de Miguel Dias Santiago e

morador do Porto.”’
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Retrato de Cornelis Pietersz Hooft
(1547-1626), (ornelis van der Voort (1622).
Mercador ¢ politico moderado e tolerante
nas questies religiosas, Hooft tinha parentes
também mercadores em Danz.ig (Gdansk),
ta “Rochelle, Aveiro e na Noruega.




Retrato de um homem que se julga ser
o doutor Ephraim Bueno (1599-166s),
Rembrandt van Rijn (ca. 1644),
Famoso médico e escritor, Bueno nascen
cristdo-novo em “Portugal, formon-se em
medicina em Bordeanx, na Franca, e
tornon-se juden priblico em Amsterdd.
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TIANTT, STO, IL 3068, fol.37v; IL 12999, fl. 223; SR Nrs.29 n.37, 45 n.48, 138, 1437,
1442, 1767, 1905.

Leonor Freire Costa e Manuel Anténio Fernandes Moreira deram grande

énfase a falta de hierarquia tanto entre os centros comerciais como entre 0s
correspondentes, frisando tratar-se de correspondentes, e nio de feitores.

Eddy Stols descreveu a nova organizacao do comércio que emergiu em torno

da metade do século XV assim: "Este ndo se baseava mais em monopdlios

(por exemplo o veneziano ou depois o portugués na venda das especiarias)

nem em eixos fixos e bipolaridades (como por exemplo Lisboa-Antuérpia) mas
em multiplas e continuas alternativas, numa verdadeira concorréncia [...] As
firmas do tipo italiano ou alemao como os Affaitadis ou os Fuggers com seus
contratos de companhia e com seus feitores assalariados nao tinham suficiente
mobilidade para adaptar-se continuamente a chegada das mercadorias coloniais
em diferentes mercados e ao jogo de pregos. Mais adequado vinha a ser o sistema
de correspondentes dispersos por todas as pragas importantes e ligados entre si
ndo por estritas obriga¢des contratuais nem salariais mas antes pela prestagio
reciproca de servigos e comissoes, pela participagdo muatua em negécios limitados
e tempordrios e por lagos de parentescos e de amizade quase de tipo feudal" (sic):
STOLS, E. Os mercadores flamengos em Portugal e no Brasil, pp.29-30.

Quanto aos criados, Eddy Stols chamou a atengio para a dificuldade dos Schetz,
uma grande familia flamenga de homens de negécios, em fazer os feitores que
cuidavam de seu engenho em Sao Vicente cumprirem suas ordens e manterem
um comportamento aceitdvel: "Se para este ultimo problema os Schetz tinham
apelado a fiscaliza¢ao dos padres da Companhia, para o primeiro eles cometeram
o erro de nao suplementar o saldrio do feitor com uma participacio no engenho.
Erro tanto maior que [sic] naquela época as relagdes no comércio internacional se
estabeleciam cada vez mais em correspondéncia e a participa¢ao solidaria e menos
em feitoria e servigo assalariado": Idem, pp.20-7 e 42.

A hierarquia entre as pragas e seus comerciantes, mesmo com uma estrutura
flexivel baseada em relagdes de parentesco e com centro de gravidade na Peninsula
Ibérica, foi defendida por alguns autores.

Para conhecer a opinido desses autores que defendem a hierarquia entre as pragas
e seus comerciantes:

SWETSCHINSKI, D. M. The Portuguese Jewish merchants of seventeenth-
century Amsterdam, pp.65, 67, 140-1, 149-151, 164-5;

MELLOQ, J. A. G. de. Gente da nagao, pp.15-7;

MELLO, J. A. G. de. Introdugao e Notas. Os livros das saidas das urcas do Porto
do Recife, 1595-1606, pp.33-4;

ISRAEL, J. I. The economic contribution of the Dutch Sephardic Jewry to
Holland’s Golden Age, 1595-1713, pp.418, 420, 429;

ISRAEL, J. I. Manuel Lopez Pereira of Amsterdam, Antwerp and Madrid: Jew,
New Christian, and adviser of the Conde-Duque de Olivares, pp.251-3;
BOYAJIAN, J. C. New Christians and Jews in the sugar trade, p.473.

Alguns ainda viram um centro nos Paises Baixos: FRANCA, E. d’Oliveira.; e
SIQUEIRA, S. A. Introdugio, In: Segunda visitag¢io do Santo Oficio as partes do
Brasil, pp.134-6, 153-8.

Para um balango: STRUM, D. The Portuguese Jews and New Christians in the
sugar trade, pp.140-2.

COSTA, L. F. O transporte no Atlantico e a Companhia Geral do Comércio do
Brasil (1580-1663), v.1, pp.91-100, 123, 129-130, 156-8.

MOREIRA, M. A. F. Os mercadores de Viana e o comércio do agticar brasileiro
no século XVII, p.206.

No mesmo sentido, veja também:

SMITH, D. G. The mercantile class of Portugal and Brazil in the seventeenth
century, pp.345-6; €

EBERT, C. The trade in Brazilian sugar, p.77.

RAU, V. Estudos sobre a histéria do sal portugués, p.178.
SWETSCHINSKI, D. M. The Portuguese Jewish merchants..., p.151.
SWETSCHINSKI, D. M. From the Middle Ages to the Golden Age, p.79.
SWETSCHINSKI, D. M. Reluctant cosmopolitans, pp.109-110.
MAURO, F. Portugal, o Brasil e o Atlantico, v.1, pp.176, 187.

ISRAEL, J. I. Spain and the Dutch Sephardim, 1609-1660. p.359.
ISRAEL, J. I. The economic contribution..., p.423.

LOPEZ, Robert S.; RAYMON, Irving W. Introducio e Notas In: MEDIEVAL
trade in the Mediterranean world, pp.185-211, 213, 215-7;

ROOVER, R. de. The organization of trade, pp.70-105, 109, 115-6;

HUNT,E. S.; MURRAY, J. M. A history of business in medieval Europe, 1200-1550,
PP-55-7, 62, 99-122, 155-6.

COSTA, L. F. O transporte..., V.1, pp.129-130.
STOLS, E. Convivéncias e conivéncias luso-flamengas na rota do agtcar brasileiro,
p122.
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MOREIRA, M. A. F. Os mercadores..., p.17.
SMITH, D. G. The mercantile..., pp.350-1, 376 n.1.
STRUM, D. The Portuguese..., pp.82-4.

"[...] e por outros gastos e custos feitos com suas fazendas e minhas comisséens":
ADP, NOT, POz, 1. 29, fls.3v.-7 (1609-7-19).

SR Nr.1905.

MALYNES, G. Consuetudo: vel, lex mercatoria, pp.111, 113, 116, 368.

SR Nr.644.

ADP, PO2, 1. 36, fls. 115v--117 (1612-11-20).

SAA, 5075: Archief van de Notarissen ter Standplaats Amsterdam, 1. 33,
fls.390v.-392.

Para mais sobre parcerias:

SMITH, D. G. The mercantile..., pp.135, 347-350;

STRUM, D. The Portuguese..., p.84; e

EBERT, C. The trade..., p.99.

MELLOQO, J. A. G. de. Gente..., pp. 35-50.

LIVERMORE, H. A marinha mercante holandesa no comércio do Brasil, p.496 n.3.
MAURO, F. Portugal..., v.1, p.316.

SCHWARTYZ, S. B. Sugar plantations in the formation of Brazilian society, pp.121, 171.
BOYAJIAN, J. C. New Christians..., passim.

COSTA, L. F. O transporte..., V.1, p.415.
COSTA, L. F. Redes interportudrias nos circuitos do agtcar brasileiro, p.20.

PRO, SP, 9/104, fl. 58 ff.

Idem, £.76.

Sobre esse e outros carregamentos recebidos e processados por esse mercador, ver
também: MELLO, J.A. G. de. Gente..., pp.45-6.

PRO, SP, 9/104, fl. 62v.

Para Olinda e Recife, veja o préximo capitulo.

MELLGQ, J. A. G. de. Gente..., pp.45-6.

PRO, SP, 9/104, fl.74v.

Idem, fl.75v.

Idem.

Idem, fls.3, 13v, 19v.

SR Nr.314; SAA, 5075: Archief van de Notarissen ter Standplaats Amsterdam, 1. 33,
fls. 390v.-392.

MELLOQO, J. A. G. de Gente..., p.41.

PRO, SP, 9/104, fl. 75.

Lembremos a critica de Stols ao emprego de feitores e criados, que tinham pouco
incentivo em trazer lucratividade a seus mandantes: STOLS, E. Os mercadores
flamengos..., pp.20-7.

PRO, SP, 9/104, fls.11, 11v,, 14, 20.

Veja também:

AHU_ACL_CU_o005-02, Cx.3, D.285 — 291 - [Bahia, ant.1623, Novembro, 3};
COSTA, L. F. O transporte..., V.I, pp.332-3; €

MAURO, F. Portugal..., v.1, pp.305-7.

Idem, fl.13v.

Sobre essas atividades, ver também MELLO, J. A. G. de. Gente..., p.41.

PRO, SP, 9/104, fl.25,28.

Idem, fls.12, 50, 59.
MELLO, J. A. G. de. Gente..., p.37.

PRO, SP, 9/104, fls.6-6v.

Idem, fl.1.

32.
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62.

Idem, fls.43-54, 84-5v.

Idem, f1.85v.

Veja também: MELLO, J. A. G. de. Gente..., pp.46-8.
PRO, SP, 9/104, fls.78-83v.

Idem, fls.87v,, 94v., 98v.

Idem, fls.95, 104, 108, 129V,

Idem, fls.128v-129.

COSTA, L. F. O transporte..., V.I, pp.356-9, 429-430, 441.
MOREIRA, M. A. F. Os mercadores..., pp.50-5, 91-2.

PRO, SP, 9/104, fl.123.

Idem, 1.88v.

Idem, fls.128v-129.

Idem, fl.180.
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