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APRESENTACAO

1. QUEM FOI MALTHUS

Thomas Robert Malthus nasceu em 14 de fevereiro de 1766, no
condado de Surrey, Inglaterra, no seio de uma préspera familia. Seu
pai, Daniel Malthus, era adepto dos ideais de Jean-Jacques Rousseau
e amigo pessoal dos pensadores David Hume e Godwin.

Aos dezoito anos de idade, em 1784, ap6s receber em casa uma
ampla educagao liberal, Malthus foi admitido no Colégio de Jesus, da
Universidade de Cambridge. L4, estudou Matematica, Latim e Grego,
ao mesmo tempo que recebia sua formacéo sacerdotal. Graduou-se em
1788 e recebeu o Master of Arts Degree em 1791. Em 1793 foi aceito
como membro pesquisador (fellow) da instituicdo e, em 1797, recebeu
as ordens eclesiasticas, tornando-se sacerdote da Igreja Anglicana, fato
que influenciaria decisivamente sua obra, mormente o Ensaio Sobre
a Populagéo.

Malthus casou-se em 1804 e, em 1805, tornou-se professor de
Histéria Moderna e Politica Econdmica no Colégio da Companhia das
indias Orientais, em Harleybury, Hertfordshire. Provavelmente foi o
primeiro professor de Economia Politica de que se tem noticia — pelo
menos parece ter sido essa a primeira vez em que uma disciplina
académica recebeu tal denominagao.

Ao longo de sua vida, Malthus fundou ou foi aceito como membro
de diversas sociedades culturais, tais como a Royal Society (1819), o
Political Economy Club (1821), que incluia nomes como o de Ricardo
e 0 de James Mill, a Royal Society of Literature (1824), a Académie
Francaise des Sciences Morales et Politiques (1833), a Real Academia
de Berlim (1833) e a Statistical Society of London (1834), da qual foi
um dos fundadores. Malthus faleceu no dia 23 de dezembro de 1834.

2. A OBRA DE MALTHUS

Malthus ficou famoso por seu Ensaio Sobre a Populacgéo (1798),
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mas de grande importancia foi, também, o Principles of Political Eco-
nomy Considered with a View to Their Practical Application, de 1820
(conhecido como Principios de Economia Politica). Neste livro, Malthus
antecipou, em mais de cento e dez anos, algumas das idéias basicas
publicadas por Keynes em sua Teoria Geral do Emprego, do Juro e
da Moeda, de 1836. Propunha Malthus a realizagédo de obras publicas,
entre outras medidas de politica econdmica, para aumentar a “demanda
efetiva” — expressao que cunhou e que mais tarde se constituiu em
peca importante da argumentacgao keynesiana. Como Keynes, Malthus
preocupou-se com o excedente da oferta sobre a demanda agregada, o
que levaria ao declinio das atividades econdmicas.

Outras obras suas foram publicadas, sem, contudo, alcancarem
a importancia das principais. Citam-se: Observations on the Effects of
the Corn Laws (Observagdes Sobre os Efeitos das Leis do Trigo, 1814),
An Inquiry into the Nature and Progress of Rent (Uma Investigacéo
da Natureza e Progresso da Renda, 1815), The Measure of Value Stated
and lllustrated (A Medida de Valor Exposta e llustrada, 1823) e De-
finitions in Political Economy (Defini¢6es em Politica Econdmica, 1827).

3. O ENSAIO SOBRE A POPULAGAO

Em 1798 foi publicada, anonimamente, a primeira edicdo de An
Essay on the Principle of Population as it Affects the Future Improve-
ment of Society, with Remarks on the Speculation of Mr. Godwin, Mr.
Condorcet, and Other Writers, ou 0 Ensaio Sobre a Populagdo, como é
conhecido.

Na sua obra mais famosa, Malthus demonstra limpidamente seu
posicionamento ideoldgico, sua visao filoséfica, e deixa patente seu pes-
simismo quanto a possibilidade de felicidade humana em vida.

Para que melhor se entenda o Ensaio, devemos ter em mente o
momento histérico em que foi escrito. Na Inglaterra estava em curso
a Revolucdo Industrial, desde, aproximadamente, 1760, trazendo dra-
maticas consequéncias para o sistema produtivo e para as relacoes
sociais na producdo. Novos inventos eram constantemente empregados,
tanto na inddstria manufatureira quanto na agricultura.

No setor agricola, que se mostrava incapaz de gerar alimentos em
abundéncia, a mecanizacéo trouxe um forte motivo adicional para o éxodo
de trabalhadores rumo as grandes cidades. A populagdo, alijada das ati-
vidades agricolas, engrossava a corrente dos que ndo tinham mais nada
a oferecer as manufaturas, que se desenvolviam, sendo a sua forca de
trabalho. Estavam, assim, criadas as condi¢fes para a diminuicdo dos
salarios reais, que vieram a favorecer a rapida acumulagéo de capitais
na Economia.

Sé&o dramaticos os registros nos livros de Histéria de sofrimentos
das classes de menor renda nas grandes cidades: prolongamento da
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jornada de trabalho — incluindo mulheres e criancas — para até 18
horas; grande namero de desempregados; grande promiscuidade nas
moradias, cada vez mais densamente habitadas, o que facilitava enor-
memente o aparecimento de epidemias, como as de colera e tifo; miséria;
morte em grande escala.

Como paliativo para os graves problemas sociais, o Parlamento
inglés aprovou as “Leis dos Pobres”, que seriam postas em execucao
pelos oficiais das paréquias e pelos magistrados. Por essas leis, um
pobre poderia ser enviado a uma “casa de trabalho” (workhouse), onde
receberia o indispensavel para ndo morrer de fome. Era também da
lei que nenhuma pessoa deveria ser admitida em uma “casa” fora de
sua paroquia.

Entre os pensadores que apontaram possiveis causas para 0s
males que tornavam dramatica a situagédo dos trabalhadores, surgiu
William Godwin (1756-1836), que, em 1792, publicou o livro Inquiry
Concerning Political Justice. Godwin foi partidario do “anarquismo fi-
loséfico” e acreditava que a principal causa de todos os problemas
sociais residia na propriedade privada. Acreditava, ainda, ser possivel
ao homem evoluir até um estado de perfeigdo, quando os homens se
convencessem de que o “sentido moral da vida” seria “o0 Unico que
importaria na organizacdo da sociedade”. Malthus dedicou grande es-
paco do Ensaio da Populacéo a combater as idéias de Godwin a respeito
da possibilidade de perfeicdo humana em vida.

Malthus, fatalista, considerava ser a pobreza o fim inevitavel do
homem, visto que a populagéo cresceria a taxa superior a da producéo
de meios de subsisténcia. Segundo ele, “nos Estados Unidos da América,
onde 0s meios de subsisténcia tém sido mais amplos, as maneiras do
povo mais puras e, conseqientemente, menores os obstaculos aos ca-
samentos precoces do que em qualquer dos modernos Estados da Eu-
ropa, foi calculado que a populagéo dobra em 25 anos”.! Dai, Malthus
concluiu que a populacéo, se ndo controlada, cresceria em progresséo
geométrica (razdo 2 a cada 25 anos): 1:2:4:8:16:32:... Enquanto isso, “a
producéo de alimentos da llha (Gra-Bretanha) poderia ser aumentada
a cada 25 anos, por uma quantidade de subsisténcia igual a que ela
atualmente produz”.? Estaria, ent&o, crescendo em progressao aritmé-
tica de razdo 1 (1:2:3:4:5:...).

Registre-se que as estatisticas nédo confirmaram as idéias de Mal-
thus, quer quanto a taxa de crescimento da populagéo, quer quanto a
producdo de alimentos. Alguns progressos cientificos importantes, como
as descobertas de adubos quimicos e de graos hibridos, além de técnicas
mais refinadas de cultivo e tratamento do solo, permitiram notavel

1 MALTHUS, T. R. Population: The First Essay. The University Michigan Press, Michigan,
EUA, 1959, pp. 7, 8.
2 Ibid, p. 8.
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aumento da produtividade agricola. E de se notar que algumas dessas
descobertas ocorreram antes do lancamento da sexta e Ultima edicéo
do Ensaio, em 1826, sem que Malthus se abalasse em modificar suas
conclusdes.

No tocante a populacdo, a utilizacdo de métodos anticoncepcio-
nais, que Malthus consideraria “vicio”, ja consagrados por volta de
1900, fez com que a populagdo crescesse bem menos do que Malthus
esperava.

Desconsiderando o grave erro na observagao das estatisticas, qual
seja a comparacgdo de uma taxa de crescimento da populacdo nos EUA
com a do crescimento da producéo de alimentos na Gra-Bretanha (que
Malthus ndo explicou convincentemente), é facil avaliar o resultado
da discrepancia das duas taxas de acréscimo. Em exercicio de facil
resolugdo, verificariamos que em um século a populagdo estaria mul-
tiplicada por 16 (a evolugdo estaria ocorrendo em progressdo geomé-
trica: 1:2:4:8:16:...), em relagdo ao numero de habitantes do inicio do
periodo, enquanto a producdo de alimentos seria apenas cinco vezes
maior (1:2:3:4:5). Com isso, se, de inicio, havia alimento apenas sufi-
ciente para alimentar toda a populacdo, sem nenhum excedente, ao
fim do periodo apenas 5/16 da populacdo encontraria alimentacao.

Claro estad que Malthus ndo supunha ser possivel a populagéo
suportar, por tanto tempo, uma diminuigdo relativa dos alimentos de
toda sorte, que se constituiria em verdadeiros freios ao crescimento
demografico. Esses freios poderiam ser de dois tipos: os “positivos” e
0s “preventivos”. Caso nenhuma providéncia fosse tomada para deter
a explosdo demografica, e dada a suposi¢do de que a taxa de variagéo
na producdo de alimentos ndo poderia sequer acompanhar a da popu-
lacéo, o resultado natural seria: miséria, fome, morte. Em decorréncia,
ainda, das precarias — e cada vez piores — condic¢des de salubridade
nas moradias e nos locais de trabalho, epidemias e pestes teriam curso
livre entre os infelizes — se estes ndo morressem antes, em alguma
guerra. Esses fatores constituiriam o que Malthus denominava de freios
“positivos”.

Restava sempre a possibilidade de os homens que se consideras-
sem impossibilitados de sustentar condignamente esposa e filhos adia-
rem o casamento para uma época mais propicia. Este seria um freio
“preventivo” que, embora devesse ser observado precipuamente pelas
classes mais baixas da populagdo, também poderia atingir os de melhor
sorte. Assim é que uma pessoa de posses poderia ndo desejar casar
para ndo ver seu status reduzido, ja que manter uma familia implica,
certamente, em gastos que deveriam ser subtraidos de uma possivel
vida comoda no presente. Seja como for, é de se notar que Malthus,
como sacerdote, ndo poderia admitir o casamento seguido de controle
familiar por qualquer meio conhecido na época — seria “vicio”, diria
ele. Muito menos aceitaria o sexo fora do casamento. Estaria, entéo,
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0 bom cristdo condenado a total abstinéncia sexual, sempre que im-
possibilitado, por questdes financeiras, de contrair matrimonio.

Se, em dado momento, houvesse alimento em abundéancia, os
freios ao crescimento da populagdo seriam afrouxados e o resultado
natural seria, mais cedo ou mais tarde, a eliminagdo do excedente pelo
“poder superior da populagdo”.

Malthus pensava que, estando em equilibrio populagéo e alimen-
tacdo, o constante aumento demografico, antecipando-se ao aumento
dos meios de subsisténcia, acabaria por provocar diminui¢do na remu-
neragao do trabalhador, enquanto, pela escassez relativa dos alimentos,
subiriam os precos destes. No periodo de miséria que adviria dessa
situacdo, a populacdo seria desestimulada a crescer. Ao mesmo tempo,
os baixos saléarios reais induziriam maior emprego na agricultura, com
0 que cresceria a oferta de produtos de subsisténcia. O estado de miséria
seria, entdo, abrandado, e a populagdo voltaria a crescer; e tudo se
repetiria. Cabe entdo a observacdo de que ao proprio homem pobre
cabe a culpa de sua pobreza. E a sua “natureza” que o impele a procriar
sempre acima do que seria recomendavel para uma vida confortavel
para si e para a sua familia.

Quanto as “Leis dos Pobres”, Malthus ndo nutria por elas nenhum
apreco. Embora lhes reconhecesse o carater filantrépico, entendia que
traziam mais maleficios do que beneficios. Seria “sistema, dentre todos
os outros, o0 mais destinado a enfraquecer esse sentimento (de amor a
independéncia) e por fim elimina-lo completamente”.® Ele achava que
as “Leis dos Pobres” estimulavam casamentos entre pessoas que né&o
estavam preparadas para a constituicdo de familias. Essas pessoas
ndo teriam muita preocupacdo com a possibilidade de sofrer periodos
de miséria, por contarem como certo o auxilio recebido da paréquia.

Em segundo lugar, essas “Leis” diminuiam a mobilidade da méo-
de-obra, impedindo que uma pessoa sem emprego em dada localidade
se dirigisse a um possivel emprego em outro ponto do pais.

Fez, ainda, outra observacdo com respeito aos alimentos consu-
midos nos albergues. Dizia ele que as pessoas que ndo recebessem
donativos — as que mais trabalhavam — ficariam em pior situacdo
do que o necessario, porque com a maior escassez de alimentos —
desviados para os albergues —, seus precos subiriam.

Malthus néo considerou, também, de nenhum proveito, quer para
o individuo, quer para a sociedade, o auxilio monetario dado por um
rico a um pobre. Em primeiro lugar, porque se um homem pobre re-
cebesse alguma quantia sem nenhum esforco, poderia se considerar
mais rico e, dai, trabalhar menos. Em breve ele estaria tédo pobre quanto
estava antes e a sociedade em geral em pior estado, porque a producéo

3 Ibid., p. 24.
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cairia com o donativo. Em segundo lugar, ao receber o donativo, ele o
gastaria na compra de mantimentos cuja produc¢édo nao tinha sido au-
mentada. O resultado 6bvio seria um aumento de pregos que atingiria
toda a sociedade.

Enfim, os ricos ndo poderiam fazer nada de concreto para me-
lhorar a situacdo dos pobres. Somente estes, mais uma vez podemos
inferir, poderiam agir em seu proprio beneficio (diminuindo o ritmo
de crescimento de seu nimero). Um pobre que se casasse sem estar
preparado para sustentar sua familia poderia ser considerado inimigo
de todos os trabalhadores.

Malthus confessava que se lhe fosse perguntado o que sugeriria
para minorar e, possivelmente, eliminar a miséria, teria respondido:
a) como medida paliativa, a revogacdo completa de todas as leis pa-
roquiais de ajuda aos pobres, aumentando a liberdade de mercado e
a mobilidade da méo-de-obra; b) a criagdo e estimulo a exploragéo de
novas terras, maiores que os incentivos a inddstria e ao cultivo do
solo, de preferéncia ao pastoreio. Esperava ele que essas medidas se-
riam capazes de aumentar o emprego e o produto, elevando ainda o
preco do trabalho e a propria condicédo do trabalhador que, entéo, ja
nao contaria com os “incentivos a inércia” dados pelas “Leis dos Pobres”.

Uma outra medida que sugeriria seria a criagdo de albergues de
condado “para os casos de extrema miséria”, sustentados por impostos
de todo o reino... “A comida seria pouca e aqueles que fossem capazes
seriam obrigados a trabalhar”.

a) As criticas de Malthus a Condorcet

O pensador francés Marie-Jean Nicholas Caritat, Marqués de
Condorcet (1743-1794), liberal, estava condenado a morte por se aliar
aos girondinos, durante a ditadura jacobina, que reinou na Franca
durante a época do terror, quando escreveu seu livro Esquisse d'un
Tableau Historique des Progrés de L’Espirit Humain, em 1794 (ano
em que se suicidou na prisdo). Em seu livro, defendeu a propriedade
privada, que considerava estimulante ao estudo, a educagéo e a indi-
vidualidade. Achava que a educagao intelectual levaria a perfectibili-
dade humana e, dai, a modificacdo da ordem social, responséavel pela
miséria das massas populares.

Condorcet ainda propds a criagdo de “Caixas de Socorro e Pou-
pan¢a”, por meio das quais a pobreza deixaria de ser humilhante e
corruptora; a sociedade passaria a ter por objeto e por efeito a felicidade
de todos 0s seus membros.

Quanto as “Caixas de Socorro”, Malthus ponderou que “se os
ociosos e negligentes séo colocados no mesmo pé de igualdade em re-
lacdo a seus créditos e ao sustento futuro de suas esposas e familias,
da mesma forma que os ativos e trabalhadores, podemos esperar ver
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0s homens exercerem aquela animada atividade em melhorar sua con-
dicdo, que hoje forma a principal causa da prosperidade publica?™

Adicionou que seria um pouco mais aceitavel se os beneficios s6
fossem entregues ap6s uma investigagdo para “estudar os argumentos
de cada individuo e para determinar se ele tinha ou nédo se dedicado
ao extremo”, mas “isto seria pouco mais que a repeticdo, em larga
escala, das leis inglesas dos pobres e seria totalmente destruidora dos
verdadeiros principios de liberdade e igualdade”.

Considerava Malthus que os resultados néo poderiam ser dife-
rentes daqueles obtidos pelas “Leis dos Pobres” na Inglaterra e, pelos
mesmos motivos ja expostos, opunha-se também a criacdo das “Caixas
de Socorro e Poupanca”.

Em outro ponto, a argumentacdo de Condorcet ndo poderia, se-
guramente, coincidir com as opiniées de Malthus. Era a referente a
possibilidade de um quadro de extrema miséria sé se efetivar, se fosse
0 caso, em época extremamente distante no tempo. Malthus reage,
dizendo que salvo se ocorrer “alguma mudanca radical na constituicéo
fisica de nossa natureza, a proporcéo entre o incremento na populagdo
e 0 dos alimentos manter-se-a como sempre foi observado e se consti-
tuird em causa da miséria periddica”.

b) Criticas de Malthus a Godwin

Foi o Inquiry de Godwin que motivou o Ensaio da Populagao,
como o préprio Malthus reconheceu. Aquele livro ele deu especial aten-
¢do, destinando grande espago do Ensaio a criticas diretas ao pensa-
mento do autor.

De inicio, Malthus comenta o livro de Godwin, dizendo tratar-se
de “trabalho criativo e proveitoso”. Reconhece o “espirito e energia” do
trabalho de Godwin, “a for¢a e a precisdo de algumas de suas argu-
mentacdes, o ardente tom de seus pensamentos” e... “a sinceridade...
que da um ar de verdade ao todo”, mas contesta: “ele ndo procedeu...
com a preocupacao que a Filosofia parece requerer”. “Suas conclusdes
ndo sdo, freqientemente, garantidas pelas premissas. Ele falha algu-
mas vezes em remover obje¢des com as quais ele mesmo traz mais
adiante... E suas conjecturas certamente excedem, de longe, a modéstia
da natureza.”

Em um ponto ele concorda com Godwin e, ai, expde, mais uma
vez limpidamente, seu posicionamento ideolégico: “O exercicio ilimitado
de julgamento privado é uma doutrina inexprimivelmente grandiosa
e cativante e tem uma vasta superioridade sobre aqueles sistemas

4 Ibid., p. 52.
5 Ibid., p. 61.
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onde cada individuo &, de certo modo, um escravo do publico”.® Era o
Malthus burgués.

Godwin pensava: “o espirito de opressao, o espirito de servidéo,
0 espirito de fraude, sdo as conseqiiéncias imediatas da administracéo
estabelecida da propriedade. Elas sdo igualmente hostis ao melhora-
mento intelectual. Os outros vicios da inveja, malicia e vinganga séo
seus companheiros inseparaveis. Num estagio da sociedade onde os
homens sé&o livres em meio a abundéancia, e onde todos dividam igual-
mente as dadivas da natureza, esses sentimentos acabariam inevita-
velmente. O principio mesquinho do egoismo desapareceria... Nao sendo
nenhum homem obrigado a guardar seu pequeno estoque de provisdes
ou a prover com ansiedade e dor suas necessidades sem fim, cada um
perderia sua existéncia individual em inten¢do do bem geral. Nenhum
homem seria inimigo de seu vizinho, pois ndo teria mais objetos de
disputa e, em conseqiiéncia, a filantropia resumiria o império que a
razdo lhe atribui. A mente seria libertada de sua perpétua ansiedade
sobre o suporte corporal e livre para dedicar-se ao campo do pensa-
mento, que é inerente a ela”.”

Godwin ainda argumentava que, como trés quartas partes do
planeta ainda ndo haviam sido cultivadas aquela época, e como as ja
utilizadas nas tarefas agricolas seriam suscetiveis de incomensuravel
melhoramento, a terra seria capaz de produzir alimentos suficientes,
por muitos séculos, para os seres humanos.

Malthus atacou frontalmente o pensamento de Godwin; em pri-
meiro lugar, por se recusar a admitir sequer a possibilidade de todos
0s homens viverem em meio a abundancia. Segundo ele, Godwin pintara
um “quadro imaginario” e “uma teoria que admitira aplicacdo possi-
velmente ndo podera ser justa”. Mesmo que fosse possivel a eliminagdo
por completo de todas as causas da miséria e do vicio e também viavel
a ocorréncia, em dado momento, de todos os elementos do “quadro
imagindario”, estes ndo se manteriam ao longo do tempo, sustentava
Malthus. Isso porque haveria grande encorajamento ao aumento da
populacédo, aliado a eliminagéo das causas de diminui¢do dessa popu-
lagdo — miséria, vicio, pragas, guerras —, e o solo da Gra-Bretanha
seria incapaz de gerar alimentos adicionais em ritmo suficiente para
acompanhar o do aumento populacional.

Admitindo-se possivel que a producédo agricola dobre em 25 anos
— tempo estimado para um aumento de 100% na popula¢do —, nesse
periodo nenhum problema mais sério ocorreria a populagdo, mas, logo
a seguir, certamente o nimero de habitantes ultrapassaria a capacidade
do solo em alimentéa-los todos. Em consequiéncia, surgirdo necessidades

6 Ibid., p. 62.
7 Ibid., pp. 62, 63.
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materiais e a “poderosa lei da autopreservacéo” se incumbira de destruir
o0 “belo tecido da imaginagdo”.

Enquanto a populagdo vivia em abundancia, ndo importava se
um vizinho trabalhasse menos ou nao, se possuisse maior quantidade
de alimentos ou ndo. Um estaria desejando ajudar o outro. Mas, quando
chegasse a necessidade, tudo seria diferente. E provavel que o nimero
daqueles que precisassem ser ajudados suplantasse cada vez mais 0
daqueles que poderiam ajudar. Entéo, para aumentar a produgao, po-
deria ser aventada a necessidade de rigorosa divisdo da terra, sendo
assegurada, com rigorosas sanc¢es — talvez até a morte —, a completa
seguranga dos estoques de cada homem.

Os que obtivessem superavit ndo o cederiam sem alguma recom-
pensa em troca. Se eles trocassem esse superavit pelo trabalho de
alguém, ja seria vantajoso para aquele que conseguiria, entdo, comer
alguma coisa. Assim, num periodo de 25 anos, “a violéncia, a opresséao,
a falsidade, a miséria, todos os vicios odiosos e todas as formas de
apuros, que degradam e entristecem 0 presente estado da sociedade,
parecem ter sido gerados pelas circunstancias mais imperiosas, por
leis inerentes a natureza do homem e absolutamente independentes
de todas as regulamentagdes humanas”.®

Malthus especula, entdo, que surgiriam regulamentacdes da pro-
priedade privada que ndo divergiriam muito daquelas conhecidas nos
estados civilizados atuais e seriam “o melhor, embora inadequado, re-
médio para os males que estavam pressionando a sociedade”.®

Estabelecida — ou restabelecida — a divisdo da propriedade, as
familias que aumentassem o nuamero de seus filhos, além do que seria
recomendavel, veriam alguns de seus membros a mingua de recursos,
porque ndo poderiam demandar, “por questdo de justi¢a”, uma parte
do superavit de outros. Na expressédo de Malthus, esses membros, “na
grande loteria da vida, tiraram bilhete em branco”.

Segundo Malthus, quem tivesse excedente, naturalmente e com
justica, o entregaria de preferéncia aqueles que se mostrassem mais
habeis e desejosos de empregar sua forca de trabalho na produgéo de
um futuro excedente, o que beneficiaria a coletividade e tornaria esses
proprietarios capazes de empregar futuramente maior nimero de em-
pregados. Quem néo tivesse sendo sua forca de trabalho, a ofertaria
em busca de alimento indispenséavel a vida. Surge ai a idéia do fundo
de manutencao do trabalhador, que seria a quantidade total de alimento
possuida pelos proprietarios de terras, além do necessario para o seu
proprio consumo.

A prosperidade ou a miséria para as camadas mais baixas da po-
pulagdo dependeria, em Gltima analise, do acréscimo ou decréscimo desse

8 Ibid., p. 67.
9 Ibid., p. 69.
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fundo. De acordo com as idéias malthusianas, se em dado periodo de
tempo a populacdo crescesse a uma taxa inferior a dos produtos agri-
colas, o fundo cresceria, haveria maior prosperidade, e o preco do tra-
balho se elevaria. Mas, com a melhoria na situacéo dos trabalhadores,
estes veriam menores impedimentos ao aumento de suas familias, com
0 que a populagdo deveria se elevar, anulando, assim, o maior bem-estar
derivado do aumento do fundo. Obviamente, se a populagdo crescesse
mais que os alimentos, haveria miséria e menor preco do trabalho.

Mas nédo termina ai a série de objecbes de Malthus a Godwin.
Este pensador achava que se deixasse de dar atengdo ao “comércio dos
sexos”, se esse comércio fosse livre, ele fatalmente desapareceria. A
contestacdo desse pensamento, Malthus dedicou o capitulo XI do En-
saio. Nesse capitulo, Malthus lanca-se ao ataque dos abusos dos pra-
zeres sexuais. Diz: “o mais saudavel e revigorante dos alimentos, comido
com apetite irrestrito, produz fraqueza ao invés de forga”.'°

Defende ele a idéia de que “a superioridade dos prazeres inte-
lectuais sobre o0s sensuais consiste mais no maior tempo que duram,
na sua maior extensdo, na sua menor sujeicdo a saciedade, do que em
serem mais reais ou essenciais”.!!

Godwin, na opinido de Malthus, idealiza 0 homem comum, ao
pensar nele como um ser meramente intelectual. 1sso porque, da mesma
forma que os atos voluntarios sdo determinados pela mente, as sen-
sacOes corpdreas afetam poderosamente as decisdes que provém da
mente. Assim é que “os apelos da fome, o amor a bebida, o desejo de
possuir uma bela mulher, forcardo os homens a agdes”.*?

Malthus entendia que “em algum tempo futuro, talvez, a real
saciedade dos prazeres sensuais, ou algumas impressdes incidentais
gue despertem as energias da mente, possam efetivar, em um més, o
que as mais pacientes e habeis postulagdes podem ser incapazes de
efetuar em quarenta anos”.'3

Admitia Malthus que “as classes mais baixas do povo na Europa
podem, em algum periodo futuro, ser muito melhor instruidas do que
elas sdo no presente; podem empregar o pouco tempo livre de modo
muito melhor do que em cervejarias; podem viver, sob as melhores e
mais equitativas leis até entdo elaboradas em qualquer pais, talvez;
e posso mesmo conceber possivel, embora nédo provavel,}* que possam
ter maior lazer; mas ndo é da natureza das coisas que eles possam
vir a ser premiados com tanto dinheiro ou subsisténcia que poderdo,
todos eles, casar cedo, na plena confianga de que serdo capazes de

10 Ibid., p. 75.
11 Ibid., p. 75.
12 Ibid., p. 88.
13 Ibid., p. 92.
14 Os grifos s@o do apresentador.
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prover facilmente uma familia numerosa”.’® Mais uma vez a histéria
mostrou-se cruel com os que se atrevem a fazer previsdes por um periodo
indeterminado (ou mesmo um pouco mais longo) de tempo.

Em sua defesa do sistema de propriedade reinante na economia
capitalista, dizia Malthus: “E & administracgo estabelecida da proprie-
dade e ao principio evidentemente estreito do egoismo que devemos
todas as mais nobres realizagdes do génio humano, todas as mais finas
e delicadas emocgbes da alma, e tudo, enfim, que distingue o estado
civilizado do selvagem...”®

Embora Malthus considerasse necessaria a existéncia “de uma
classe de proprietarios e de uma classe de trabalhadores”, sentia que
ndo poderia inferir dai, de nenhum modo, “que o estado atual de de-
sigualdade da propriedade é necessario e util a sociedade. Pelo con-
trario, deve ser considerado um mal... mas se um Governo poderia,
com vantagens para a sociedade, interferir ativamente para reprimir
a desigualdade de fortunas, é questdo duvidosa...”*’

Malthus faz, ainda, interessante defesa do sistema de trocas: “...0
homem que faz o trabalho de alguns dias tem tanta obriga¢do perante
mim quanto eu perante ele... nds fazemos uma troca amigavel. O homem
pobre segue ereto, com independéncia consciente, e a mente de seu
empregador n&o é visitada pelo sentimento do poder”.'8

Mais adiante: “mesmo os maiores inimigos do comércio e das
manufaturas, e eu ndo me considero muito amigo deles, devem reco-
nhecer que quando eles foram introduzidos na Inglaterra, a liberdade
veio em seu rastro”.®

c) Malthus e Adam Smith

Adam Smith, em seu famoso livro An Inquiry into the Nature
and Causes of the Wealth of Nations (1776), definiu “riqueza de uma
nacdo” como sendo a producdo anual de sua terra e trabalho.

Ponderou Malthus que se tomarmos como correta a definicdo,
poderemos verificar que de um periodo de tempo para outro pode ter
havido aumento de riqueza da nagdo sem que sua classe de trabalha-
dores obtivesse qualquer ganho real. Isso porque a riqueza pode ter-se
originado apenas da producdo de bens manufaturados. Claro esta que
os trabalhadores, em posse da renda gerada pela locacdo da sua forca
de trabalho as industrias manufatureiras, poderiam dirigir-se ao mer-
cado e comprar bens de subsisténcia. Lembremo-nos que sao 0s exce-
dentes agricolas, na visdo malthusiana, que formam o fundo de ma-

15  Ibid., p. 97.
16  Ibid., p. 100.
17 Ibid., p. 101.
18  Ibid., p. 102.
19 Ibid., p. 103.
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nutencdo dos trabalhadores e que dédo a medida do beneficio concreto
para a classe obreira. Assim, quando os trabalhadores fossem ao mer-
cado para comprar alimentos, encontrariam o mesmo estoque. A presséo
de um maior poder de compra sobre uma oferta fixa desses bens eli-
minaria, na realidade, qualquer possibilidade de ganho real para os
trabalhadores.

Coerente com seu ponto de vista, Malthus propunha que o Governo
deveria incentivar a agricultura, mais do que a industria. Assim, haveria
maior producdo agricola, maior emprego no setor, maior remuneragéo ao
trabalhador e, com a diminuicdo nos precos dos produtos agricolas, maior
ganho real para todos. Os trabalhadores viveriam melhor, pelo menos até
que a populagdo crescesse. De qualquer forma, se a riqueza smithiana
da nagéo ocorresse com algum aumento na producgdo agricola, haveria,
de inicio, algum ganho real para os trabalhadores.

Malthus acrescentava que a troca de emprego, da agricultura
para a indUstria, representava dano para a saude do empregado, além
da grande incerteza do trabalho manufatureiro, que aumenta “com o
caprichoso gosto do homem”, com a guerra e outras causas.

Malthus admitia a possibilidade de o aumento nos precos dos
produtos agricolas induzir investimentos no setor, com o que aumen-
taria a oferta de alimentos. Dizia, porém, que a variacdo nesse sentido
seria muito lenta. Além disso, 0 aumento dos salarios teria precedido
o dos precos dos produtos agricolas, reduzindo os “bons efeitos” para
0s investimentos.

Admitiu ainda a possibilidade de, via importagéo, num pais pe-
gueno mas com grande Marinha, como a Holanda, que tinha, ainda,
grande capacidade de armazenamento, contornar o problema. Isso seria
dificil, dados os custos, para paises maiores.

d) Malthus e os “economistas franceses”

Para os economistas franceses, tendo a frente Francois Quesnay,
somente seria produtivo o trabalho aplicado a agricultura. “Eles dizem
que o trabalho empregado na terra é produtivo porque o produto, apés
pagar totalmente o trabalhador e o fazendeiro, fornece uma clara renda
para o dono da terra, e que o trabalho empregado em uma pec¢a de
tecido rendado é improdutivo porque ele meramente repde as provisdes
gue o trabalhador tinha consumido, assim como o estoque do seu em-
pregador, sem fornecer qualquer nitida renda, qualquer que ela seja”...
“Ele n&o tera adicionado nada ao produto bruto da terra: consumiu uma
porcdo desse produto bruto e deixou em troca um pedaco de tecido”.?°

Malthus contesta esses economistas, dizendo que uma pessoa em-
pregada em manufatura pode produzir acima do necessario para cobrir

20  Ibid., p. 115.
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0 que consome e para repor o0s estoques do seu patrdo; estaria, assim,
aumentando a riqueza geral. Outro poderia estar empregado na lavoura
(fonte de toda a riqueza para esses economistas franceses) e produzir
metade do necessario para alimentar a si préoprio. Esse estaria sendo
improdutivo.

Em defesa, ainda, de sua proposicéo de incentivos a agricultura,
disse Malthus: “O encorajamento que tem sido dado a indUstria das
cidades e o conseqliente preco mais alto que é pago ao trabalhador
das manufaturas em relacdo ao pago aqueles empregados na lavoura
sdo provavelmente as razdes pelas quais tanto solo europeu permanece
incultivado”.?*

e) Malthus e os “designios da providéncia”

Nos dois dltimos capitulos do Ensaio temos a oportunidade de
encontrar, novamente, um Malthus cuja formagao religiosa € um forte
amparo ao seu posicionamento ideolégico.

A partir do dito, ainda hoje, em geral, aceito como verdade, de
que “a necessidade é a mée da invencéo”, Malthus tenta convencer o
leitor de que as vicissitudes por que passam 0s menos favorecidos
foram colocadas em seus caminhos pelo Criador que, com sua infinita
bondade, propiciava a necessaria oportunidade para a evolucéo fisica
e moral.

Que esse posicionamento de Malthus ainda encontra defensores
no mundo de hoje parece ndo haver davida. Ele constitui, porém, um
dos alvos mais amplos aos ataques de seus opositores.

f) A importancia do Ensaio Sobre a Populacio

O Ensaio é um livro polémico, com fortes cores emocionais —
algumas mal disfarcadas de teoria positiva — vigentes na época da
Primeira Revolugao Industrial. Sua leitura, facil pela simplicidade com
que é apresentado, € importantissima para a compreenséo das diver-
géncias filoséficas e ideoldgicas ainda vigentes.

O leitor é levado a uma época em que a aflitiva situacgéo social
do povo comum despertava as consciéncias de pensadores, desejosos
de apontar as causas dos males sociais e apontar solu¢ges — nem
sempre factiveis.

Escrito com indisfarcavel pessimismo quanto as possibilidades
de felicidade ampla e geral para todos, o Ensaio serviu de freio ao
otimismo de muitos pensadores visionarios. Por certo, seu amplo su-
cesso deveu-se ao fato de apresentar de forma simples problemas da
maior importéncia, tais como as causas da pobreza.

Com sua obra, Malthus tem influenciado muitas consciéncias até

21 Ibid., p. 117.
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hoje. O maior nome da teoria da evolucéo, Charles Darwin, reconheceu
a influéncia recebida das idéias malthusianas. Alfred Russel Wallace,
outro grande naturalista, também orientou-se, em sua pesquisa, por
algumas das idéias de Malthus.

4. CONCLUSAO

Mais de um século e meio apds a primeira apresentacdo dos
pontos de vista de Malthus a respeito do crescimento populacional e
da insuficiéncia de alimentos no mundo, o problema continua a preo-
cupar economistas e cientistas politicos do mundo atual. Hoje, por certo,
ninguém defendera a idéia das diferentes progressées matematicas.
Conhecemos bem a disténcia entre as pessimistas previsdes malthu-
sianas e a experiéncia histoérica dos povos de que se tem noticia.

Mas, em muitos paises do mundo, na Asia, na Africa e América
Latina, o crescimento da populacdo sempre preocupa, quando se tem
em conta a capacidade de geracdo de alimentos. Fundamentam-se, as-
sim, as preocupac¢des com o controle de natalidade, que chega a ser
objeto de campanhas — e agéo mais concreta — dos governos da india
e China, para citar exemplos.

Embora sem a dramaticidade malthusiana, um crescimento muito
acelerado da populacgédo pode trazer complicacdes sérias aos sistemas
de transportes publicos, atendimento de saude publica, educagdo de
massa, habitagdo popular, abastecimento, saneamento basico etc.

Além disso, quanto maior a taxa de crescimento demografico,
tanto mais rapida a transformacéo na composicéo etaria da populacgao,
com a elevacdo da taxa de dependentes sobre a populag¢do economica-
mente ativa.

Também ndo podemos esquecer que quanto mais rapidamente
crescer a populacdo, tanto maior sera o nimero de jovens dirigindo-se
anualmente ao mercado de trabalho. Cada tentativa frustrada é, em
potencial, um risco de problemas sociais — insatisfacoes politicas, cri-
minalidade etc.

Felizmente, o progresso médico, que nos trouxe e aperfeicoa cons-
tantemente os anticoncepcionais, e a transformacao social que, ha mui-
to, eliminou proibi¢des com base em argumentos tipo “vicio” de Malthus,
tém facilitado muito a tarefa de impedir o povoamento desaconselhavel.

Por outro lado, o extraordinario progresso técnico associado a
producéo, tanto de alimentos quanto de outros bens, permitiu que o
problema da escassez fosse sendo continuamente postergado. A esséncia
da questéo, contudo, permanece; a fome mundial constituiu-se na prin-
cipal preocupacgdo das Nagdes Unidas.

E quanto ao conteddo dos Principios de Economia Politica de
Malthus? Embora algumas das construgfes tedricas encontradas em
seu texto tenham sido abandonadas pelos marginalistas, sucessores
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da escola classica do pensamento econdmico, tal como ocorreu, por
exemplo, com a no¢do de medida de valor com base no trabalho, subs-
tituida pela visdo subjetiva do valor a partir da utilidade, o corpo de
teoria exposto naquela obra, e que compde, juntamente com o0s escritos
de Adam Smith, Ricardo e Stuart Mill, a estrutura do pensamento
classico, incorporou-se definitivamente a ciéncia da Economia. A anélise
da produgao e de seus custos, bem como o desenvolvimento da teoria
da distribuicéo, por exemplo, na forma pela qual sdo tratados nos mo-
dernos textos de teoria econémica, ainda que incorporem indmeros
aperfeicoamentos as idéias de Malthus e seus companheiros, conser-
vam, essencialmente, os mesmos fundamentos da construcéo cientifica
empreendida pelos economistas classicos.

Ao acompanhar a controvérsia que se desenvolve ao longo dos
Principios de Economia Politica, o leitor vivera a discusséo de questdes
econdmicas da mesma natureza daquelas que hoje preocupam os res-
ponsaveis pelo destino politico das nag¢des do nosso tempo, com dife-
rengas apenas de grau. O debate lhe sera altamente proveitoso, agu-
cando seu raciocinio e capacitando-o a uma melhor compreenséo de
situacbes-problema e a uma percep¢do mais ampla das alternativas
de solugao.

Ernane Galvéas
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INTRODUCAO

A ciéncia da Economia Politica assemelha-se mais as ciéncias
éticas que a ciéncia da Matematica.

Essa conclusdo, baseada num exame dos topicos com o0s quais a
Economia Politica esta intimamente relacionada, é reforgada pelas di-
ferengas de opinido existentes entre aqueles que dedicaram grande
parte de sua atencdo a esse estudo.

Os economistas e Adam Smith divergiam em algumas questdes
importantes em Economia Politica, embora concordassem em outras
ainda mais importantes.

Continuam existindo diferencas de opinido sobre questdes de
grande relevancia entre os mais ilustres autores modernos.

A determinacéo exata dessas questfes é de grande conseqiéncia
pratica.

Um acordo entre os principais autores de Economia Politica seria
muito proveitoso do ponto de vista do prestigio da ciéncia em sua
aplicagao pratica.

No estagio atual da ciéncia, um esforco para esclarecer alguns
pontos importantes, ainda que controvertidos, pode ser mais Gtil que
uma tentativa de estruturar todo um novo tratado.

A principal fonte de erro e das diferencas que existem no momento
entre os autores cientificos em Economia Politica parece-me estar na
tentativa precipitada de simplificar e generalizar; e enquanto seus opo-
nentes mais praticos tiram inferéncias demasiado apressadas a partir
de um apelo frequente a fatos parciais, aqueles autores colocam-se no
outro extremo e ndo tentam comprovar suficientemente suas teorias
mediante referéncias aquela experiéncia ampliada e abrangente que,
em assunto tdo complexo, é a Unica que pode estabelecer sua verdade
e utilidade.

Para certo tipo de mentalidade ndo ha nada mais cativante que
simplificar e generalizar. Esses sdo, na verdade, os objetivos legitimos e
desejaveis da verdadeira Filosofia, sempre que ndo entrem em contradicio
com a verdade. Por essa mesma razao, a tendéncia natural para alcancar
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aqueles objetivos tem levado a teorias grosseiras e prematuras em
guase todas as ciéncias das quais temos algum conhecimento.

Em Economia Politica, o desejo de simplificar gerou relutancia
em admitir a acdo de mais de uma causa na producdo de efeitos es-
pecificos. Se uma Unica causa explica parte consideravel de certo tipo
de fendmenos, o todo tem sido atribuido a ela sem atencéo suficiente
para os fatos, que ndo podem ser explicados dessa forma. Sempre fui
da opinido de que a recente controvérsia em torno da questéo do ouro
é um exemplo claro desse tipo de erro. As duas partes possuiam uma
teoria explicativa do intercambio desfavoravel e da elevagédo do preco
de mercado do ouro acima do preco oficial; cada parte apegava-se a
seu ponto de vista costumeiro e praticamente nenhum autor parecia
disposto a admitir a validade de ambas as teorias, cuja combinacéo,
as vezes atuando em conjunto, as vezes em oposicdo, era a Unica ma-
neira de esclarecer adequadamente os complexos e variaveis fenémenos
em observagdo.?

Seria dificil exagerar o respeito e a veneragdo que temos pela
admiravel lei de Newton, segundo a qual ndo se deve admitir mais
causas que as necessarias para a explicacédo dos fendmenos observados;
mas a propria lei traz implicito que as causas realmente imprescindiveis
para a explicagdo devem ser aceitas. As mais belas classificacdes e
teorias devem prostrar-se ante o altar da verdade revelada pelos fatos
e pela experiéncia. Pode-se compreender que um quimico de trinta
anos atras lamente-se de que as novas descobertas da ciéncia desmon-
tem ou tornem confusos seus sistemas e arranjos anteriores; mas nao
poderemos chama-lo de filésofo se ndo desistir sem resisténcia de suas
teorias, tdo logo sejam cabalmente demonstradas as teorias que refutam
as suas.

A mesma tendéncia de simplificar e generalizar produz relutancia
ainda maior em aceitar modificacles, limitagdes e exce¢des a qualquer
regra ou proposicdo que em admitir a intervencdo de mais de uma
causa. Na verdade, nada é tao insatisfatorio, e nada faz uma proposicéo
parecer téo pouco cientifica e inteligivel do que ser obrigado a admitir
coisas desse tipo. No entanto, ndo ha verdade da qual eu esteja mais
convicto do que a de haver muitas proposi¢des importantes em Eco-
nomia Politica que definitivamente requerem limitagdes e excecoes. E
pode-se afirmar com seguranca que a freqiiente combinacgdo de causas
complexas, bem como a acdo e reacgdo reciprocas de causa e efeito,
mais a necessidade de limitacdes e excecdes em consideravel nimero
de proposicdes importantes constituem as principais dificuldades da

22 Entretanto, é necessario admitir que a teoria dos metalistas (bullionists), embora restrita
demais, explica a maior parte dos fendmenos em questéo; e talvez se possa dizer sem medo
que o préprio Bullion Report estava mais isento do erro a que me refiro do que qualquer
outro trabalho publicado.
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ciéncia e ocasionam os erros freqiientes que, devemos reconhecer, séo
cometidos na previsao de resultados.

Explico-me com um exemplo. Adam Smith afirmava que os ca-
pitais aumentam mediante a parcimdnia; que todo homem frugal é
um benfeitor pablico?® e que 0 aumento da riqueza depende do excesso
da producéo sobre o consumo.?* E incontestavel que essas proposicoes
sdo verdadeiras em grande medida. Nenhum aumento consideravel e
continuo de riqueza seria possivel sem aquele grau de frugalidade que
ocasiona, anualmente, a conversdo de rendimentos em capital e que
gera um excesso de produgéo sobre o consumo. Mas é bastante dbvio
gue essas proposicdes ndo sao ilimitadamente verdadeiras e que o prin-
cipio da poupanca, levado a extremos, destruiria a motivacdo para
produzir. Se todas as pessoas se satisfizessem com a comida mais sim-
ples, com as roupas mais pobres e com as casas mais modestas, cer-
tamente ndo haveria nenhum outro tipo de comida, de roupa e de
moradia; e como ndo haveria nenhum motivo razoavel para que os
proprietarios cultivassem bastante suas terras, ndo apenas a riqueza
originada do conforto e do luxo desapareceria, como também — caso
persistisse a mesma divisdo da terra — a produgado de alimentos seria
prematuramente contida e a populacdo estacionaria muito antes de o
solo estar completamente cultivado. Se o consumo excedesse a producao,
o capital do pais teria de ser reduzido e sua riqueza seria pouco a
pouco destruida por falta de capacidade de produzir. Se a producéo
fosse muito maior que o consumo, a motivagdo para acumular e produzir
cessaria pela falta de vontade de consumir. Os dois extremos sdo 6bvios,
e seqgue dai que deve haver um ponto intermediario — embora os
recursos da Economia Politica ndo consigam determina-lo — no qual,
considerando tanto a capacidade de produ¢do quanto as condigbes de
consumo, o estimulo ao aumento da riqueza é o maior possivel.

A necessidade de limitagdes e excecles ilustradas pelas regras
relativas a divisdo da terra.

A tendéncia a generalizacdo prematura entre os economistas po-
liticos também gera reluténcia em testar suas teorias na pratica.

A primeira preocupacdo da Filosofia é considerar as coisas como
elas séo.

E necessario atentar para os fatos de maneira abrangente, tanto
para evitar a multiplicacdo das teorias como para confirmar as que
sdo corretas.

A ciéncia da Economia Politica é essencialmente pratica e apli-
cavel a todas as questdes béasicas da vida humana.

Alguns eminentes economistas politicos pensam que, embora pos-

23 Wealth of Nations. 62 ed. Livro Segundo. Cap. Ill, pp. 15-18.
24 1bid. Livro Quarto. Cap. IIl, p. 250.
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sa haver exceces as leis gerais da Economia Politica, elas nédo precisam
ser consideradas.

Contudo, a mais perfeita sinceridade, a par do mais alto grau
de precisdo possivel, sdo necessarios para dar crédito e circulacdo a
principios gerais, 0 que é muito desejavel.

Outro tipo de pessoas parecem estar satisfeitas com o que ja foi
feito em Economia Politica e fogem de investigagdes posteriores, caso
ndo vejam de imediato os resultados praticos a que levam.

Essa tendéncia, quando vai longe demais, choca-se com os fun-
damentos de qualquer desenvolvimento da ciéncia.

Mais proposicdes de Economia Politica passarado pelo teste de cui
bono [para que(m) serve] que as de qualquer outra area do conhecimento
humano.

Investigagdes posteriores, ainda que dificeis, devem prosseguir
tanto com vistas ao desenvolvimento e a plenitude da ciéncia quanto
pelas vantagens préticas que provavelmente resultardo delas.

E de grande importancia tragar uma linha, de preciséo toleravel,
entre agueles casos em que os resultados esperados sdo certos e aqueles
em que sdo incertos.

Estadistas praticos, sem tempo para as investigacdes necessarias,
ndo devem sentir-se impedidos de fazer uso do tempo de outros, guian-
do-se nisso por sélido discernimento.

O principio de néo interferéncia é necessariamente limitado na
pratica: em primeiro lugar, por alguns deveres ligados a Economia
Politica, os quais, como é universalmente reconhecido, competem ao
soberano; em segundo lugar, pela existéncia, em quase todos os paises,
de mas leis que devem ser emendadas ou revogadas; em terceiro lugar,
pela necessidade de tributagao.

A autoridade para interferir, mesmo que pouco, ndo substitui,
em nenhum grau, o uso do mais abrangente conhecimento profissional,
quer por parte de um estadista, quer de um médico.

Um dos objetivos especificos da presente obra é adequar as leis
gerais da Economia Politica a pratica, procurando considerar todas as
causas que concorrem para a producédo de fendmenos especificos.

Esse tipo de procedimento esta sujeito a um risco do tipo oposto
ao que surge de uma tendéncia a simplificagéo, risco este que Adam
Smith nem sempre evitou.

O justo meio-termo entre os dois extremos é o ponto almejado
com vistas a chegar a verdade.

Muitas das doutrinas de Adam Smith consideradas assentes vém
sendo ultimamente questionadas por autores que merecem a maior
atencdo. Mas estes tém sido com freqtiéncia malsucedidos, segundo me
parece, em fazer prevalecer suas objecBes. E, em todos esses casos,
achei desejavel examinar, com referéncia a tais objecdes, os alicerces
nos quais se fundam as teorias daquele autor.
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N&o quis dar a meu livro um carater polémico. Todavia, obvia-
mente, ndo é possivel afasta-lo por completo da controvérsia, uma vez
que um dos meus objetivos declarados é discutir opinides controvertidas
e testar a sua verdade, com base numa experiéncia ampliada. Em
particular, alguns principios fundamentais de altissima reputacdo pa-
recem-me, ap6s madura reflexdo, equivocados. E se essa obra nao ti-
vesse absorvido parte consideravel de minha atencdo, eu ndo teria
feito justica a habilidade com que foi escrita, a autoridade de quem a
escreveu e aos interesses cientificos nela tratados. Refiro-me a obra
do Sr. Ricardo, Principios de Economia Politica e Tributag&o.

Tenho téo alto conceito dos talentos do Sr. Ricardo como econo-
mista politico e tal convicgdo quanto a sua perfeita sinceridade e amor
pela verdade que confesso ter-me sentido, algumas vezes, quase ofus-
cado por sua autoridade, apesar de ndo me ter convencido de seus
argumentos. Julguei que poderia ter inconscientemente omitido alguns
pontos essenciais, tanto em minha prépria visdo das questfes quanto
na dele. Esse tipo de davida foi o principal motivo de minha demora
em publicar o presente volume. Mas nédo se podera suspeitar que nao
penso sobre essas questdes ou que ndo me sinto seguro de minhas
conclus@es depois de ter dedicado tempo integral para chegar a elas,
por escrupulos em submeté-las a decisédo do publico.

Ao tratar de alguns pontos de divergéncia com o Sr. Ricardo,
receio parecer demasiado prolixo para os que ndo conhecem sua obra
e ndo avaliam a engenhosidade e coeréncia do sistema que propde e
desenvolve com tanta habilidade. Contudo, ndo se justificaria dar menos
atencdo as nossas divergéncias, visto que na maioria elas séo de grande
importancia tedrica e pratica e que, ao que me parece, é extremamente
desejavel resolvé-las — se possivel — no interesse da ciéncia.

Esta longe de mim a idéia de que ndo pode haver erro nas con-
clusdes a que cheguei, em oposig¢do as do Sr. Ricardo. Mas estou seguro
de que, para néo errar, utilizei todos os meios que a investigagdo pa-
ciente e um sincero desejo de alcancar a verdade podem dar aos poderes
reais de meu entendimento. Com essa consciéncia, tanto com respeito
as opinides a que me opus quanto com respeito as que tentei demons-
trar, ndo reluto em confiar os resultados a decisdo do publico.

T. R. Malthus
East India College

1° de dezembro de 18109.
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As Defini¢des de Riqueza e de Trabalho Produtivo
Secéo |

As defini¢bes de riqueza

Uma definicdo de riqueza seria desejavel, embora néo seja facil
propor alguma que nao seja passivel de objecoes.

Pode-se questionar a liberdade de um autor para definir seus
termos da forma que lhe agradar, mesmo que os use sempre no sentido
indicado, pois uma defini¢do inadequada ou incomum pode inutilizar
uma pesquisa.

Os méritos comparativos dos sistemas dos economistas e de Adam
Smith dependem principalmente de suas diferentes defini¢des de riqueza.

Os economistas confinaram o termo riqueza dentro de limites
estreitos demais.

Lorde Lauderdale e outros autores deram defini¢cdes que a am-
pliam demais.

Se desejamos atingir alguma precisdo em nossas pesquisas, ao
tratar da riqueza devemos estreitar o campo de investigacdo de modo
que compreenda apenas aqueles bens cujo aumento ou diminuigdo é
possivel estimar com maior acuidade.

Parece-me que a linha mais natural a tracar é aquela que separa
0s objetos materiais dos imateriais, ou aqueles suscetiveis de acumu-
lacdo e avaliacéo definida daqueles que raramente admitem esses pro-
cessos € nunca num grau que permita conclusdes praticas Uteis.

Adam Smith nunca deu uma defini¢do muito regular e formal
de riqueza; mas é bastante claro em todo o seu trabalho que o significado
gue atribui ao termo restringe-se a objetos materiais. Pode-se dizer
que sua descricdo predominante de riqueza é a de “produto anual da
terra e do trabalho”. Pode-se objetar a essa defini¢éo o fato de referir-se
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as fontes da riqueza antes de dizer o que é riqueza, e o fato de néo
ser suficientemente precisa, de tal modo que inclui todos os produtos
inUteis da terra, bem como aqueles que sdo apropriados e usufruidos
pelo homem.

Para evitar essas objecfes e manter a mesma distancia de um
sentido muito restrito e de um sentido muito indiferenciado do termo,
eu definiria a riqueza como aqueles objetos materiais que sdo neces-
sarios, Uteis ou agradaveis a humanidade. Sinto-me inclinado a crer
gue a defini¢do assim delimitada inclui quase todos os objetos em que
geralmente pensamos quando falamos de riqueza; essa € uma vantagem
consideravel, visto que assim mantemos tanto o uso comum desses
termos quanto o vocabulario da Economia Politica.

Na verdade, aplicar a palavra riqueza a todo beneficio ou satis-
facdo que o homem pode usufruir corresponde a um uso mais metaférico
que estrito do termo; e ndo poderiamos aceitar a proposicdo segundo
a qual a riqueza é a Unica fonte da felicidade humana.

Segundo entendo, portanto, pode-se dizer que a riqueza da qual
se fala na ciéncia da Economia Politica restringe-se a objetos materiais.

Desse modo, um pais sera rico ou pobre segundo a abundancia
ou escassez dos objetos materiais nele encontrados, relativamente a
extensdao do territorio; e o povo sera rico ou pobre conforme a abundancia
do abastecimento relativamente a populacéo.

Secéo 11
Trabalho produtivo e trabalho improdutivo

A questdo do trabalho produtivo depende da definicéo de riqueza,
tanto no sistema dos economistas quanto no de Adam Smith.

A aplicacdo do termo produtivo ao trabalho que produz riqueza
é obviamente util, seja qual for a definicdo adotada de riqueza.

A definicdo de Adam Smith sobre trabalho produtivo foi consi-
derada ampla demais por alguns, e restrita demais por outros.

Seria dificil prosseguir em nossas pesquisas sobre a natureza e
as causas da riqueza das nag¢des sem uma classifica¢do dos diferentes
tipos de trabalho.

Tal classificacdo é necessaria, em primeiro lugar, para explicar a
natureza do capital e sua influéncia no crescimento da riqueza nacional.

Em segundo lugar, Adam Smith afirma, corretamente, que a pro-
ducéo poupada anualmente é consumida com a mesma regularidade
daquela gasta anualmente, mas é consumida por um outro grupo de
pessoas. Se este é o0 caso, e se admitirmos que a poupanca é a causa
imediata do aumento do capital, é absolutamente necessario, em todas
as discussbes relacionadas com o crescimento da riqueza, distinguir
por uma denominagéo especifica 0o grupo de pessoas que parecem de-
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sempenhar papel tdo importante na aceleracéo desse crescimento. Qua-
se todas as pessoas das classes inferiores de todas as sociedades sé@o
empregadas de uma forma ou de outra; se ndo houvesse diferengas
em seus empregos, com relagdo a sua influéncia na riqueza nacional,
é dificil imaginar para que serviria poupar rendimentos para acres-
centar ao capital, pois seria apenas empregar um grupo de pessoas de
preferéncia a um outro, visto que — de acordo com a hip6tese — néo
existe nenhuma diferenga essencial entre eles. Nesse caso, como vamos
explicar a natureza da poupanca e os diferentes efeitos da parciménia
e do desperdicio sobre o capital nacional? Com a palavra poupanga,
nenhum economista politico de nossos dias quer dizer simplesmente
amealhar; além desse uso restrito e inadequado do termo, nenhum
outro — em relagdo a riqueza nacional — pode ser razoavelmente
imaginado, a ndo ser o que surgir de uma aplicagdo diferente do que
é poupado, baseado numa distingédo real entre os diferentes tipos de
trabalho que podem ser mantidos por ela.

Se o trabalho dos empregados domésticos produz tanta riqueza
guanto o dos trabalhadores de manufatura, por que a poupanca néo
seria empregada em sua manutencdo, ndo apenas sem se dissipar,
mas com um aumento constante de valor? No entanto, os empregados
domeésticos, os advogados ou os médicos que poupam seus salarios estéo
absolutamente conscientes de que suas economias se dissipariam ime-
diatamente caso tivessem sido pagas a eles préprios em vez de serem
empregadas ha manutencéo de pessoas de outra condi¢do. Considerar
a despesa dos trabalhadores improdutivos de Adam Smith como pa-
gamentos feitos a si préprios e da mesma natureza do que o gerente
da manufatura faz a seus trabalhadores, seria confundir de vez a dis-
tingdo muito Util e correta entre aqueles que vivem de salario e aqueles
gue vivem de lucros; e praticamente impossibilitaria explicar as ope-
racles freqlentes e importantes de poupar rendimentos para acres-
centar ao capital, tdo absolutamente necessarias para o constante au-
mento da riqueza.?®

No momento, a questdo nédo é se a poupanca pode ou nao ir longe
demais (um ponto que sera considerado no momento adequado), mas
se é possivel ou ndo falar inteligivelmente de poupanca e acumulagao,
e discutir suas influéncias sobre a riqueza nacional sem fazer distin¢éo
entre os diferentes tipos de trabalho.

Em terceiro lugar, Adam Smith afirma corretamente que existe
um equilibrio muito diferente do equilibrio do comércio, o qual, sendo

25 Um dos criticos mais capazes da doutrina de Adam Smith a respeito do trabalho produtivo
é 0 Sr. Ganilh, em sua importante obra sobre os varios sistemas da Economia Politica; mas
a mim parece que ele fracassa inteiramente quando tenta mostrar que a poupanca é pre-
servada, e ndo destruida, ao ser consumida pelas classes ociosas. N&o posso entender em
que sentido se pode dizer que os empregados domésticos reproduzem anualmente o capital
que os alimentou. Livro Terceiro. Cap. Il.
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favoravel ou desfavoravel, leva todas as nagdes a prosperidade ou a
decadéncia; esse é o equilibrio entre a produgdo e o consumo anuais.
Se em determinados periodos a produgdo de um pais excede seu con-
sumo, 0s meios de aumentar seu capital poderdo ser obtidos, sua po-
pulacdo logo crescerd, ou entdo essas grandezas se ajustardo melhor,
e provavelmente ambas as coisas ocorrerdo. Se em tais periodos o con-
sumo é exatamente igual a producdo, ndo havera nenhum meio para
aumentar o capital e a sociedade sera quase estacionaria. Se o0 consumo
excede a producgdo, em cada periodo subseqiiente a sociedade sera mais
mal abastecida, e sua prosperidade e populacédo declinarao.

Mas, se esse equilibrio é tdo importante, se dele depende a
condicdo de progresso, estagnagdo ou declinio de uma sociedade,
certamente é da maior importancia distinguir aqueles que mais con-
tribuem para tornar esse equilibrio favoravel daqueles que mais
contribuem para que prepondere a outra escala. Sem essa distin¢ao
ndo poderiamos descobrir as causas do florescimento de uma nacéo
e do declinio de outra; e as riquezas superiores daqueles paises
onde abundam os comerciantes e os trabalhadores de manufatura,
em comparacgdo com aqueles onde predominam os partidarios da
corte e de uma aristocracia excessivamente grande, ndo serdo pas-
siveis de uma explicacéo inteligivel.

As crescentes riquezas e prosperidades da Europa desde os tem-
pos feudais dificilmente poderiam ser explicadas caso se considerasse
gue meros servigos pessoais produzem tanta riqueza quanto o trabalho
dos comerciantes e dos trabalhadores de manufatura.

Se é necessario fazer alguma distingédo entre os diferentes tipos
de trabalho, a pergunta seguinte é: que distin¢do deve ser essa?

A distin¢do adotada pelos economistas ndo conseguiria nos ex-
plicar aqueles fendmenos de diferentes paises que, em linguagem co-
mum, reconhecemos resultarem de diferentes graus de riqueza.

A opinido contraria a dos economistas ja foi discutida, no esforgo
de mostrar a necessidade de fazer uma distin¢do entre os diferentes
tipos de trabalho.

A pedra fundamental do trabalho de Adam Smith é a distin¢ao
que faz entre os diferentes tipos de trabalho.

Entretanto, é necessario fazer outra espécie de distingéo, diferente
daquela de Adam Smith e que ndo invalidaria o seu raciocinio.

Se néo restringirmos a riqueza a objetos tangiveis e materiais,
podemos considerar todo trabalho produtivo, mas produtivo em dife-
rentes graus; e a Unica alteragdo que seria preciso fazer no trabalho
de Adam Smith — no interesse desse modo de ver a questdo — seria
a substituicdo dos termos produtivo e improdutivo por mais produtivo
e menos produtivo.

Podemos afirmar, por exemplo, que todo trabalho produz valor
na medida do valor pago por ele, e na propor¢do em que o produto de
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diferentes tipos de trabalho — quando vendidos a preco de livre con-
corréncia — excede em valor o preco do trabalho nele empregado.

Segundo esse principio, os trabalhos agricolas seriam, generica-
mente falando, os mais produtivos, porque o produto de quase toda
terra efetivamente em uso ndo apenas tem um valor de troca suficiente
para pagar os trabalhadores neles empregados, como também para
pagar os lucros dos investimentos feitos pelos agricultores e a renda
da terra cedida pelos proprietarios. Depois dos trabalhos agricolas,
seriam, em geral, os trabalhos mais produtivos, aqueles cujas operacdes
fossem mais apoiadas pelo capital ou pelo produto de trabalho anterior,
como em todos os casos em que o valor de troca excedesse de muito
o trabalho empregado na producdo, e sustentasse, em forma de lucros,
0 maior nimero adicional de pessoas e ainda fosse mais favoravel a
acumulagdo de capital.

O trabalho que produz menos riqueza seria aquele cujos resul-
tados fossem apenas equivalentes, em valor de troca, ao valor pago
por tal trabalho que, desse modo, ndo sustentaria nenhuma outra classe
da sociedade além dos trabalhadores realmente empregados; seria
aquele que restituisse pouco ou nenhum capital; e que tendesse, da
forma menos direta e efetiva, aquele tipo de acumulacéo que facilita
a producdo futura. Naturalmente todos os trabalhadores improdutivos
de Adam Smith estariam incluidos nesta Gltima divisdo de trabalho
produtivo.

Esse modo de considerar a questdo talvez tenha algumas van-
tagens, em pontos especificos, sobre o de Adam Smith. Estabeleceria
uma escala atil e razoavelmente acurada de produtividade, em vez de
dividir o trabalho em apenas dois tipos, tracando uma linha nitida de
distingdo entre eles. Determinaria, na propria defini¢éo, a preeminéncia
natural da agricultura, que Adam Smith é obrigado a explicar depois,
e, a0 mesmo tempo, mostraria 0S NUMerosos casos em gue um aumento
de trabalho manufatureiro e mercantil seria mais produtivo, tanto para
0 Estado como para os individuos, do que um aumento da agricultura;
e mostraria também todos aqueles casos em que, a partir de uma
demanda maior de produtos manufaturados e mercantis, comparada
ao produto da terra, os lucros do capital manufatureiro e mercantil
fossem maiores que a renda e os lucros combinados do trabalho em-
pregado em terras virgens e em terras menos férteis.

Responderia suficientemente a todos os argumentos de Adam
Smith sobre a acumulacdo de capital, sobre a distingdo entre capital
e rendimentos, sobre a natureza e efeitos da poupanca, sobre o equilibrio
entre produgdo e consumo, usando apenas 0s termos mais e menos
produtivo no lugar de produtivo e improdutivo. Assim haveria a van-
tagem de ter em mente, de modo mais constante, a necessaria uniéo
do capital e da habilidade com os tipos de trabalho mais produtivos
e, dessa maneira, mostraria a razdo pela qual todos os trabalhadores
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de uma nagado selvagem poderiam — de acordo com Adam Smith —
ser produtivos, embora a nacéo crescesse muito lentamente em riqueza
e populagdo, enquanto um crescimento rapido de ambas poderia estar
acontecendo num pais adiantado, com uma propor¢do muito menor de
trabalhadores produtivos.

Com respeito aos tipos de trabalho que Adam Smith chamou
de improdutivos — e por cuja classificacdo sua teoria tem recebido o
maior nimero de obje¢des —, a sua produtividade, com relagédo a seu
valor segundo a avalia¢do da sociedade, variando, naturalmente, de
acordo com os diferentes graus de habilidade adquiridos e os diferentes
graus de abundéancia ou escassez com que sdo encontrados, deveria
ser totalmente reconhecida, embora sempre devessem ser distinguidos
daqueles tipos de trabalho mais produtivos que sustentam outras clas-
ses da sociedade, além dos proprios trabalhadores.

O trabalho agricola estaria em primeiro lugar pela simples razéo
de sua producéo bruta ser suficiente para manter parte de todas as
trés grandes classes da sociedade: aqueles que vivem de renda, aqueles
que vivem de lucros e aqueles que vivem de salario. O trabalho ma-
nufatureiro e mercantil estaria em segundo lugar, porque o valor de
seu produto sustenta uma parte de duas dessas categorias sociais. E
os trabalhadores improdutivos de Adam Smith estariam em terceiro
lugar na produtividade, porque seu trabalho n&o sustenta diretamente
nenhuma outra classe além da prépria.

Essa parece ser uma classificacdo simples e 6bvia e situa dife-
rentes tipos de trabalho numa ordem natural em relagdo a produtivi-
dade, sem interferir em nenhum aspecto de sua dependéncia mutua,
tdo estimulante para o crescimento de todos.

A grande objecdo a esse sistema é o fato de tomar o pagamento
do trabalho, em vez das quantidades do produto, como critério de
produtividade.

Entretanto, se deixarmos a matéria de lado, devemos adotar esse
critério, ou todo esforco humano para evitar a dor e obter o prazer é
trabalho produtivo.

E se realmente adotarmos esse critério, 0 mesmo tipo de trabalho
sera produtivo, ou néo, caso seja pago, ou nao.

Os trabalhadores improdutivos sdo de grande importancia para
a producéo de rigueza, indiretamente como consumidores, mas néo se
pode dizer com propriedade que eles criam a riqueza que 0s paga.

A distingdo de Adam Smith, que traga uma linha entre o que é
matéria e o que ndo é matéria, é provavelmente a mais Util e a menos
sujeita a objecdes.

A suscetibilidade a acumulacéo é essencial para nossas concepgoes
habituais de riqueza.

A capacidade de definir avaliacio é necessaria para que possamos
estimar a quantidade de riqueza obtida por qualquer tipo de trabalho.
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O trabalho realizado sobre produtos materiais é o Unico trabalho
imediatamente suscetivel de acumulacéo e avaliacdo definida.

Resposta a objecdo do Sr. Garnier, a respeito dos instrumentos
musicais e das melodias neles tocadas.

Respostas as obje¢bes do Sr. Garnier, a respeito dos funcionarios
do governo.

Alguns trabalhos improdutivos sdo de muito maior utilidade e
importancia do que o trabalho produtivo, mas ndo séo suscetiveis de
célculos brutos que os relacionem a riqueza nacional.

Tendo restringido a definicdo de riqueza a objetos materiais, tra-
balho produtivo é aquele que produz riqueza, isto é, produz riqueza
de forma t&o direta, que esta pode ser estimada no valor dos objetos
produzidos.

O objetivo desta discussdo nao é fazer distingbes sutis, mas pro-
videnciar o reconhecimento de uma classificagéo util.

37






CaPiTUuLO |1

A Natureza e as Medidas do Valor
Secéo |

Os diferentes tipos de valor

Em geral, admitem-se dois tipos de valor: o valor de uso e o
valor de troca.

E tdo raro entender-se o termo valor como a mera utilidade de
um objeto que, se essa acepc¢do for mantida, o termo nunca deve ser
usado sem se acrescentar: de uso.

O valor de troca baseia-se na vontade e na capacidade de trocar
uma mercadoria por outra.

Se, de inicio, a Natureza tivesse feito uma distribuicdo de mer-
cadorias como a que agora ocorre antes do consumo, seus valores de
troca ndo chegariam a ser conhecidos.

Uma troca ndo implica apenas a capacidade e a vontade de ceder
um artigo por um outro que se deseja mais, mas também a demanda
reciproca por parte do possuidor do objeto desejado pelo objeto que se
propbs em troca.

Quando existe essa demanda reciproca, a quantidade de uma
mercadoria que é dada por outra depende da avaliacdo relativa de
cada uma delas, baseada no desejo de possui-las e na dificuldade ou
facilidade de obté-las.

Devido a disparidade entre desejos e capacidades, 0os negocios rea-
lizados dessa maneira eram, de inicio, muito diferentes uns dos outros.

Pouco a pouco, como descreve Turgot com muita felicidade, estabe-
leceu-se um valor corrente de todas as mercadorias de uso fregiiente.?®

26 Formation et Distribution des Richesses. § XXXV.
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Passou a ser de conhecimento geral ndo apenas que 1 libra de
carne vale 4 libras de pdo, como também que vale mais ou menos 1
libra de queijo, 1/2 galdo de trigo, 1/4 de galdo de vinho, certa quan-
tidade de couro etc., etc., todos de qualidade média.

Dessa forma, cada mercadoria mede o valor de troca de todas as
outras e é, por sua vez, medida por qualquer uma delas. Cada mer-
cadoria representa também um valor. O possuidor de 1/4 de galdo de
vinho pode considerar-se possuidor de um valor igual a 4 libras de
pado, 1 libra de queijo, certa quantidade de couro etc.; dessa forma,
cada mercadoria possui, com maior ou menor exatidao e de maneira
mais ou menos conveniente, as duas propriedades essenciais do di-
nheiro, ou seja, tanto é uma representacdo como uma medida do valor.?”

Mas a freqUente inexisténcia de demanda reciproca, exceto em
grandes feiras, criava grandes obstaculos em termos de uma avaliagéo
média das mercadorias.

Para assegurar essa demanda reciproca, as pessoas esforcavam-se
por ter sempre uma mercadoria tdo requisitada por todos que dificil-
mente seria recusada em troca do que elas quisessem.

O gado foi usado com esse objetivo entre as nac¢des pastoris devido
a facilidade de sua manutencéo e porque era objeto de trocas freqtientes.

E necessario que a mercadoria adotada como meio de troca e
medida de valor seja de uso freqUente e que seu valor seja de conhe-
cimento geral.

Apesar da propriedade peculiar dos metais preciosos para servi-
rem de meio de troca e medida de valor, ndo eram usados com esse
prop6sito no México recém-descoberto.

No Velho Mundo, onde a arte de fundir e refinar minérios parece
ter sido conhecida desde um periodo muito remoto, as qualidades pro-
prias dos metais preciosos fizeram com que fossem adotados, desde o0s
tempos primitivos, como a mercadoria mais adequada para servir como
meio de troca e medida de valor.

Uma vez adotados como medida geral de valor, eles eram, quase
sempre, o0 artigo mencionado; e a quantidade de metais preciosos pelos
quais as mercadorias eram trocadas poderia ser chamada, com pro-
priedade, de valor nominal.

Esse valor nominal foi as vezes designado pelo termo preco, que
assim representa um sentido mais restrito do termo valor.

A introducdo de uma medida do valor nominal e relativo foi um
passo da maior importancia na evolucdo da sociedade.

Adam Smith observou com muita justeza que o comerciante con-
sidera apenas o valor nominal das mercadorias, ou seus pregos. Im-
porta-lhe muito pouco se com 100 libras, ou com as mercadorias que

27 lbid., § XLI.
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compra com essa soma, podera obter mais ou menos bens de primeira
necessidade e de conforto em Bengala do que em Londres. O que ele
deseja é um instrumento mediante o qual possa obter as mercadorias
com as quais negocia e pelo qual estima os valores relativos de suas
compras e vendas. Seus lucros chegam a ele onde quer que viva. Seja
em Londres, seja em Calcutd, seus ganhos corresponderéo a diferenca
entre a quantia pela qual vende suas mercadorias e o custo que tem
para oferecé-las no mercado, sendo as duas quantias estimadas em
metais preciosos.

Embora os metais preciosos satisfacam de modo muito eficaz seu
objetivo como medida de valor, pelo estimulo que déo a distribuicéo e
producdo de riqueza, é bastante 6bvio que falham como medida do
valor de troca de bens de paises diferentes, ou em periodos diferentes
Nno mesmo pais.

Se nos dissessem que o salario de um dia de trabalho em determinado
pais €, no momento presente, de 4 pence por dia, ou que os rendimentos
de determinado soberano ha 700 ou 800 anos eram de 400 mil libras por
ano, essas descri¢des de valor nominal ndo transmitem nenhum tipo de
informacédo a respeito da condi¢cdo das classes inferiores do povo, no pri-
meiro caso, ou dos recursos do soberano, no segundo. Sem mais informacdes
sobre a quest&o, ndo estariamos em condicdes de dizer se os trabalhadores
do referido pais estavam passando fome ou vivendo em grande abundancia,
nem se poderiamos considerar os rendimentos do rei em questdo como
muito pouco razoaveis, ou se a soma mencionada era tdo grande que
chegava a ser inacreditavel 8

E 6bvio que, em casos desse tipo, que sdo bastante freqlentes,
o valor dos salarios, dos rendimentos ou das mercadorias estimado em
metais preciosos seria, isoladamente, de muito pouca utilidade para
nés. O que precisamos, além disso, é de uma estimativa que possa ser
denominada valor real de troca, indicando a quantidade de bens de
primeira necessidade e de conforto que o possuidor daqueles salarios,
rendimentos ou mercadorias poderia adquirir. Sem essa no¢do, 0s va-
lores nominais acima mencionados podem levar-nos a conclusbes as
mais errdneas; em contraposicdo a esses valores, que muitas vezes
implicam aumento ou diminui¢do da riqueza apenas aparentes, o termo
valor real de troca parece justo e apropriado, por implicar aumento
ou diminui¢do na capacidade de adquirir riquezas reais, ou as merca-
dorias essenciais a vida.

Nao ha a menor davida de que uma justa medida do valor real
de troca seria muito desejavel, pois nos capacitaria a fazer uma esti-
mativa e uma comparacdo adequadas entre salarios, rendimentos e

28 Com muita razdo, Hume duvida da possibilidade de que os rendimentos de Guilherme, o
Conquistador, fossem de 400 mil libras por ano, conforme revelado por um historiador
antigo e adotado por autores subseqiientes.
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mercadorias, em todos os paises e em todos os periodos; mas, quando
consideramos o que uma medida de valor real de troca implica, sen-
timo-nos em duvida sobre se existe uma mercadoria, ou se se pode
supor tranquilamente que exista uma mercadoria dotada de proprie-
dades que a qualifiguem como medida padrdo desse tipo. Qualquer
artigo, ou mesmo conjunto de artigos, esta necessariamente sujeito a
mudancas e tudo que podemos esperar é uma aproximagao da medida
que é o objeto de nossa pesquisa.

Todavia, essa razdo nao justifica dar uma definicéo diferente do
valor real de troca se a definicdo ja adotada for, ao mesmo tempo,
mais comum e mais Util. Podemos, de maneira realmente arbitraria,
chamar o trabalho que foi empregado numa mercadoria como seu valor
real mas, ao fazer tal coisa, usamos as palavras num sentido diferente
daquele em que sdo habitualmente usadas, obscurecemos imediata-
mente a distincdo muito importante entre custo e valor e tornamos
quase impossivel explicar com clareza o principal estimulo para a pro-
ducdo de riquezas, o qual, na verdade, depende dessa distingao.

Evidentemente, o direito de formular defini¢des deve estar condi-
cionado por sua pertinéncia e por seu uso na ciéncia a qual se aplicam.
Depois de considerarmos o valor de uso das mercadorias, ou sua capacidade
intrinseca de satisfazer as necessidades do homem, qualquer outra inter-
pretacdo do termo valor parece referir-se a capacidade de troca; se néo
se referir a capacidade inerente a um artigo de ser trocado por certa
mercadoria, tal como dinheiro, deve referir-se a sua capacidade de ser
trocado por 3 ou 4, 5 ou 6, 8 ou 10 mercadorias, ao conjunto de mercadorias
combinadas, ou ainda a sua capacidade de adquirir a quantidade de tra-
balho que representa essa massa do modo mais aproximado possivel.

N&o pode haver nenhuma ddvida sobre a pertinéncia e utilidade
de uma disting&o entre a capacidade que tem uma mercadoria de adquirir
0s metais preciosos e sua capacidade de adquirir os bens de primeira
necessidade e de conforto, inclusive o trabalho. Essa é uma distingéo
absolutamente indispensavel sempre que comparamos a riqueza de duas
nag¢des, ou sempre que estimamos o valor dos metais preciosos em dife-
rentes paises e em diferentes periodos. E até que seja comprovado que
outra interpretacdo do termo valor real de troca € mais adequada ao
sentido em que as palavras sdo em geral usadas, ou é decididamente
mais Util numa pesquisa sobre a natureza e as causas da riqueza das
nagdes, continuarei pensando que a defini¢do apropriada do valor real de
troca, em contraposi¢do ao valor nominal de troca, é a capacidade de
adquirir os bens de primeira necessidade e de conforto, inclusive o trabalho,
para distinguir da capacidade de adquirir metais preciosos.

Ha, entéo, trés tipos de valor: 1) valor de uso, ou a utilidade de
um objeto; 2) valor nominal de troca, ou o valor em dinheiro; 3) valor
real de troca, ou o valor em bens de primeira necessidade e de conforto
e em trabalho.
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Essas disting¢fes sdo, em sua maioria, as de Adam Smith e fazem
parte de seu sistema.

Secéo 1l
A forma pela qual a oferta e a procura afetam o
valor de troca

Os termos oferta e procura sdo tdo familiares a todos os leitores
e sua aplicagdo, em exemplos isolados, tdo plenamente compreendida
que, devido ao pouco uso que deles fizemos até aqui, nédo julguei ne-
cessario interromper o curso do raciocinio com explanagdes e definicoes.
Embora de uso constante, esses termos ndo sdo, contudo, aplicados
com precisdo. E antes de irmos mais longe, é aconselhavel limpar essa
parte do terreno tanto quanto possivel, para que possamos saber onde
colocamos 0s pés. Isso parece ser mais do que necessario, pois € preciso
admitir que, de todos os principios da Economia Politica, ndo ha ne-
nhum cujo exame abarque tantos fendmenos quanto o principio da
oferta e procura.

Ja assinalei que todo valor de troca depende da capacidade e da
vontade de trocar uma mercadoria por outra, e quando, pela introducéo
de uma medida geral de valor e de um meio de troca, a sociedade se
divide, em linguagem comum, em compradores e vendedores, a procura
pode ser definida como a vontade combinada a capacidade de compra,
e a oferta, como a producdo de mercadorias combinada a intencéo de
vendé-las. Nessa situacdo, os valores relativos das mercadorias em
dinheiro, ou seus pregos, sdo determinados pela procura relativa dessas
mercadorias, comparada a sua oferta; essa lei parece ser tdo geral que
provavelmente ndo conseguiremos encontrar um Unico exemplo de va-
riacdo de preco que ndo possa ser rastreado de maneira satisfatéria
em alguma variagdo anterior nas condi¢Bes determinadas da procura
ou da oferta.

Ao examinarmos a verdade dessa afirmacgdo, sempre devemos
ter em mente os termos pelos quais é expressa; sempre devemos lembrar
que, quando se diz que os precos sdo determinados pela oferta e pela
procura, isso ndo quer dizer que sejam determinados apenas pela pro-
cura ou apenas pela oferta, mas pela relacdo de uma com a outra.

Mas como pode essa relacdo ser verificada? As vezes se diz que
a oferta é sempre igual a procura porque ndo pode haver uma oferta
permanente de nenhuma mercadoria para a qual n&o exista uma pro-
cura suficiente para absorver tudo o que é oferecido. Num dos sentidos
em que os termos oferta e procura tém sido ocasionalmente usados,
essa afirmacgdo pode ser considerada ponto pacifico. A grandeza real
da procura e a grandeza real da oferta, comparadas, sempre sdo, em
média, proporcionais uma a outra. Se a oferta é sempre muito pequena,
a grandeza da procura efetiva ndo pode ser maior; se a oferta é sempre
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muito grande, a grandeza da procura, ou do consumo, crescera pro-
porcionalmente, ou entdo uma parte dela perdera sua utilidade e dei-
xara de ser produzida. Portanto, ndo pode ser nesse sentido que uma
mudanca na proporgéo da procura, em relacdo a oferta, afeta os precos,
porque nesse sentido a oferta e a procura estdo sempre na mesma
relagdo uma com a outra. A ambiguidade no uso desses termos faz
com que um preambulo seja absolutamente necessario no presente es-
tudo, para verificar exatamente qual é a natureza daquela mudanga
na relagdo mutua de oferta e procura, mudanca da qual os precos das
mercadorias dependem inteiramente.

A procura de uma mercadoria foi definida como a vontade com-
binada a capacidade de compra-la.

E justo dizer que quanto maiores forem essa vontade e essa ca-
pacidade, em relagdo a qualquer mercadoria especifica, tanto maior
ou mais intensa é a sua procura. Mas por maiores que sejam essa
vontade e essa capacidade entre os compradores de uma mercadoria,
nenhum deles estara disposto a pagar um alto preco por ela caso possam
obté-la por um preco baixo; enquanto a habilidade dos vendedores e
a competicdo entre eles os compelirem a trazer ao mercado a quantidade
desejada a baixo preco, a intensidade real da procura nao sera visivel.

Se determinada quantidade de mercadorias, que s6 poderdo ser
produzidas com trabalho, se tornasse mais dificil de obter, no sentido
de que ndo poderia ser obtida sendo por um esfor¢co maior, seguramente
poderiamos considerar esse esfor¢co maior, caso aplicado, como prova
de uma intensidade maior de procura ou de uma capacidade e uma
vontade de fazer sacrificios maiores a fim de obté-la.

De fato, pode-se dizer que o pagamento de um preco mais elevado
por uma mercadoria implica, absoluta e necessariamente, uma inten-
sidade maior da procura. Aqui o problema real é o seguinte: quais sao
as causas que requerem ou tornam desnecessaria a expressdo dessa
intensidade da procura?

Afirma-se corretamente que as causas da elevagdo do preco de
qualquer artigo estimado mediante determinada mercadoria que, ao
que se supde, se mantém essencialmente invariavel no curto prazo séo
um aumento no namero de seus compradores ou nas necessidades des-
tes, ou uma deficiéncia em sua oferta; as causas da reducéo do preco
sdo uma diminui¢cdo no namero de compradores ou em suas necessi-
dades, ou entdo uma abundancia maior da oferta.

A primeira categoria de causas refere-se, obviamente, a uma inten-
sidade maior da procura, e a outra refere-se a uma intensidade menor.

Se, por exemplo, uma mercadoria habitualmente procurada e con-
sumida por mil compradores, de repente fosse procurada por dois mil,
é claro que, antes dessa procura maior poder ser atendida, alguns
teriam de passar sem aquilo que desejam; dificilmente poderiamos su-
por que a intensidade da procura individual ndo aumentaria o suficiente
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entre esses dois mil compradores para absorver todas as mercadorias
produzidas a um preco mais alto. Ao mesmo tempo, se fosse possivel
supor que a vontade e a capacidade dos compradores, ou a intensidade
de sua procura, ndo fossem suficientes para acarretar o aumento, nesse
caso com certeza 0s pregos ndo subiriam, qualquer que fosse a deciséo
dos competidores em luta.

Da mesma forma, se uma mercadoria tivesse de ser reduzida a
metade de sua quantidade, dificilmente poderiamos supor que um nu-
mero suficiente dos compradores antigos pudesse ndo estar disposto e
capacitado a absorver a um pre¢co mais alto o total da quantidade
reduzida; mas, se realmente ndo quisessem ou ndo pudessem paga-lo,
0 prego ndo subiria.

Por outro lado, se o custo permanente de producdo de uma mer-
cadoria dobrasse, € evidente que so seria possivel produzir permanen-
temente a quantidade suficiente para atender as necessidades daqueles
que, para satisfazer seus desejos, estivessem capacitados e dispostos
a fazer o dobro de sacrificio. A quantidade de mercadoria a ser levada
ao mercado nessas circunstancias poderia ser muito diversa. Poderia
reduzir-se a satisfagdo de um Unico individuo, ou poderia continuar
exatamente como antes. Caso fosse reduzida a satisfacdo de um Unico
individuo, seria uma prova de que apenas um, entre todos os antigos
compradores, estava, a0 mesmo tempo, capacitado e disposto a efetivar
sua demanda pelo preco pedido. Se a oferta permanecesse a mesma,
seria uma prova de que todos os antigos compradores estavam igual-
mente dispostos, mas que a expressao dessa intensidade de procura
ndo foi necessaria antes. Nesse Gltimo caso, tanto a quantidade ofe-
recida como a quantidade procurada permaneceriam as mesmas; a
intensidade da demanda exercida seria muito maior. Poderiamos dizer
com justeza que esta € uma mudang¢a muito importante na relagéo
entre oferta e procura dessas mercadorias, visto que se a intensidade
de procura ndo aumentasse, como acontece no nosso exemplo, a mer-
cadoria deixaria de ser produzida. Em outras palavras, o insucesso da
oferta estaria associado a insuficiéncia da capacidade ou da vontade
de fazer um sacrificio maior pelo objeto desejado.

Com base nos mesmos principios, se uma mercadoria se tornasse
muito mais abundante, relativamente ao nimero anterior de compra-
dores, essa oferta maior ndo poderia ser inteiramente vendida, a menos
gue o prec¢o baixasse. Todo comerciante que desejasse vender a mer-
cadoria em suas maos continuaria a diminuir o preco até alcangar seu
objetivo. Embora a vontade e a capacidade dos antigos compradores
permanecesse a mesma, como a mercadoria poderia ser obtida sem a
expressdo da mesma intensidade de procura, torna-se patente que essa
procura ndo seria perceptivel.

Um efeito semelhante poderia ocorrer, evidentemente, caso o0s
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consumidores de uma mercadoria demandassem uma quantidade me-
nor da mesma.

Se, ao invés de uma abundancia temporaria da oferta relativa-
mente a procura, o custo de produgdo de uma mercadoria especifica
diminuisse muito, a queda de prego seria, do mesmo modo, ocasionada
por uma abundancia maior da oferta, efetiva ou ocasional. Em quase
todos os casos praticos seria um aumento efetivo e permanente, porque
a competicdo entre os vendedores reduziria o preco e é muito dificil
haver uma queda de preco que ndo ocasione um consumo maior. To-
davia, no caso muito raro em que apenas determinada quantidade de
mercadoria fosse demandada, qualquer que fosse o prego, é dbvio que
a concorréncia entre os produtores colocaria no mercado uma quanti-
dade maior do que a que poderia ser consumida, e entdo o preco se
reduziria proporcionalmente a maior facilidade de producéo. Esse ex-
cedente na oferta sempre dependeria da circunstancia de o preco ser,
a qualquer momento, mais elevado do que o pre¢o que proporciona
lucros médios. Nesse caso de uma queda dos pregos, assim como no
outro, de elevacdo dos precos, é provavel que a quantidade real de
mercadorias oferecidas e consumidas fosse, depois de uma pequena
refrega, a mesma de antes, embora ndo se possa dizer que a procura
fosse a mesma. Na verdade, a demanda pode existir exatamente na
mesma intensidade, e os consumidores efetivos de uma mercadoria
podem estar absolutamente dispostos a dar o que davam antes, de
preferéncia a passar sem ela; mas foi tal a alteracdo dos meios de
oferta em relacdo a procura, que a competicédo entre os produtores faz
com gue n&o seja mais necessaria a mesma intensidade de procura
para produzir o suprimento exigido. Nao sendo necessaria, é claro que
a demanda ndo se manifesta e o preco cai.

E evidente, portanto, que ndo é apenas a grandeza da procura
efetiva, nem mesmo a grandeza da procura efetiva relativamente a
grandeza da oferta efetiva, que eleva os precos, mas uma mudanga na
relacdo entre oferta e procura suficiente para tornar necessaria a ex-
pressdo de uma intensidade maior da procura, tanto para distribuir
de modo pacifico qualquer produgao efetiva, como para evitar insufi-
ciéncias futuras do mesmo tipo.

Da mesma forma, ndo é apenas a grandeza da oferta efetiva,
nem a grandeza da oferta efetiva relativamente a procura efetiva, que
reduz os precos, mas uma mudanca na relacdo da oferta comparada
a procura, suficiente para tornar necessaria uma queda de prego, a
fim de absorver uma abundéncia ocasional ou evitar um excesso cons-
tante de oferta, associada a uma diminui¢do no custo da producéo,
sem uma diminui¢do proporcional no preco do produto.

Se o0s termos oferta e procura sdo compreendidos e usados segundo
a maneira aqui descrita, ndo ha nenhum preco, seja ocasional, seja
temporario, que elas ndo determinem; em todos os casos de negociagéo
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e venda, serd absolutamente correto dizer que o preco depende da
relacdo entre oferta e procura.

Gostaria de observar que, nessa discusséo, ndo dei nenhum sig-
nificado novo aos termos oferta e procura. Com o uso que fiz, ocasio-
nalmente, das palavras intenso e intensidade, quando aplicadas a pro-
cura, meu Unico propésito foi explicar o sentido que até agora tem sido
atribuido ao termo procura, quando se diz que eleva os pregos. O Sr.
Ricardo, em seu capitulo A Influéncia da Oferta e da Procura Sobre
0s Precos,?® observa que “ndo se pode dizer que a procura de uma
mercadoria aumentou, se uma quantidade adicional da mesma néo foi
comprada ou consumida”. Mas é 6bvio, como observei antes, que ndo
é no sentido de simples grandeza do consumo que a procura eleva os
precos, pois quase sempre a grandeza do consumo é a mais alta quando
0S precos sdo 0s mais baixos. Portanto, esse ndo pode ser o sentido
até aqui atribuido ao termo procura, quando se diz que ela eleva os
precos. Entretanto, o Sr. Ricardo cita posteriormente as afirmagdes de
Lorde Lauderdale a respeito do valor®® e admite que s&o verdadeiras
guando aplicadas a mercadorias monopolizadas e para os pregos de
mercado de todas as outras mercadorias por periodo limitado. Ele ad-
mitiria, portanto, que a falta de qualquer artigo no mercado ocasionaria
uma procura maior do mesmo relativamente a oferta, o que elevaria
seu preco, embora nesse caso uma quantidade menor que a habitual
viesse a ser comprada pelos consumidores. Procura, nesse sentido, é
obviamente bem diferente no sentido em que o Sr. Ricardo usou o
termo antes. Um implica a quantidade de consumo, o outro, intensidade
de procura, ou a vontade e a capacidade de fazer um sacrificio maior
a fim de obter o artigo desejado. E apenas nesse (ltimo sentido que
a procura eleva os pregos; meu Unico objetivo nesta secdo € mostrar
que, sempre que dizemos que a oferta e a procura influenciam os precos,
seja 0 de mercado, seja 0 hatural, os termos devem ser sempre enten-
didos no sentido em que o Sr. Ricardo e todas as outras pessoas 0S
usaram até agora quando se referem a mercadorias compradas e ven-
didas no mercado.

Secéo 111

A influéncia do custo de producao sobre o valor de troca

Talvez se possa dizer que, mesmo de acordo com a concepcéo de
oferta e procura dada na secdo anterior, 0S precos permanentes de
uma grande quantidade de mercadorias sejam determinados por seu

29 RICARDO. Principios de Economia Politica e Tributagdo, S&o Paulo, Abril Cultural, 1982.
Cap. XXX, p. 257.
30 Id., p. 258.

a7



OS ECONOMISTAS

custo de producdo. Isto é verdade se incluimos todos os componentes
do prego segundo Adam Smith, mas ndo é verdade se consideramos
apenas os estabelecidos pelo Sr. Ricardo. Um dos sistemas explica os
precos da maior parte das mercadorias mediante seu custo de produgao,
e 0 outro explica os precos de todas as mercadorias, sob todas as cir-
cunstancias, tanto permanentes quanto temporarias, pela relagdo de
oferta e procura. Na verdade, embora os dois sistemas tenham neces-
sariamente muitos pontos em comum, tém uma origem muito diferente
e devem, portanto, ser muito cuidadosamente distinguidos.

Em todas as operagdes envolvendo a negociacédo e a venda ha,
evidentemente, um principio em constante funcionamento que pode
determinar — e de fato determina — o0s pregos das mercadorias de
maneira quase independente de quaisquer consideracfes de custo, ou
das quantidades de trabalho e capital empregadas em sua producéo.
E acontece que esse principio funciona nédo apenas de maneira perma-
nente para todo tipo de mercadoria que possa ser considerada mono-
pélio, mas temporaria e imediatamente sobre todas as mercadorias, e
de forma notavel e preeminente sobre todos os tipos de matéria-prima.

Jamais se duvidou de que o principio da oferta e da procura
determina de maneira exclusiva, muito regular e precisa, 0s pregos
das mercadorias monopolizadas, sem nenhuma referéncia ao custo de
sua producdo; nossa experiéncia diaria e uniforme mostra-nos que os
precos das matérias-primas, em particular daquelas que mais sofrem
o efeito das estaces do ano, sdo, no momento da venda, sempre de-
terminados pela disputa do mercado, e variam muito em diferentes
anos e em diferentes momentos, quando o trabalho e o capital nelas
empregados podem ter sido aproximadamente os mesmos. Isso é t&o
6bvio que é provavel que muito poucos hesitariam em acreditar naquilo
que é certamente verdadeiro, isto é, se no préximo ano pudéssemos,
por qualquer processo, isentar os agricultores de todos os custos de
producéo de seu trigo e de seu gado, desde que ndo houvesse nenhuma
variacé@o na quantidade comercializada e desde que a sociedade tivesse
as mesmas necessidades e 0s mesmos poderes de compra, 0S pregos
das matérias-primas seriam os mesmos, como se tivessem custado o
trabalho e as despesas habituais para sua obtengao.

Por conseguinte, em relagdo a uma classe mais extensa de merca-
dorias, admite-se que, no momento em que séo fixados, 0s precos correntes
de mercado sdo determinados por um principio bem distinto do custo de
producdo; admite-se também que esses precos sdo, na realidade, quase
sempre diferentes do que seriam caso fossem regulados por seu custo.

H& de fato uma outra classe de mercadorias, tais como os ma-
nufaturados, de modo particular aqueles em que a matéria-prima é
barata, na qual os prec¢os correntes de mercado coincidem com o custo
de producdo com freqiiéncia muito maior e, por isso, pode parecer que
sdo exclusivamente determinados por este. Todavia, mesmo aqui, nossa
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experiéncia cotidiana mostra que qualquer alteracdo na oferta e na
procura praticamente elimina a influéncia de seu custo durante algum
tempo; além disso, quando chegamos a examinar a questdo mais de
perto, descobrimos que o préprio custo de producdo s6 influencia o
preco dessas mercadorias na medida em que é a condicédo necessaria
para sua oferta constante.

Mas se isso é verdade, segue-se que o grande principio da oferta
e procura entra em acdo para determinar o que Adam Smith chama
de prec¢os naturais, bem como de pregos de mercado.

Nao hesitariamos em afirmar que ndo pode haver nenhuma va-
riacdo nos precos de mercado sem algumas variagbes anteriores na
relacdo entre oferta e procura. Pode-se perguntar: isso também é ver-
dade em relacdo aos precos naturais? E claro que essa questéo deve
ser resolvida pela observagdo cuidadosa da natureza da variagdo que
uma alteragdo no custo de producdo ocasiona nas condi¢des da oferta
e da procura e, em particular, pela observacdo cuidadosa da causa
imediata e especifica da variagdo do prego.

Todos concordamos que, quando o custo de producdo diminui,
em geral a conseqUiéncia é uma queda no preco, mas, exatamente, o
que reduz o preco da mercadoria? Na se¢do anterior mostramos que
€ um excedente efetivo ou ocasional da oferta.

Todos concordamos em que, quando o custo de produ¢do aumenta,
em geral os precos das mercadorias se elevam. Mas, exatamente, o
que eleva o preco? Mostramos que é uma deficiéncia da oferta. Removam
essas contingéncias, isto €, mantenham a mesma grandeza da oferta,
sem falta ou excedentes contingentes, quer o pre¢o de producéo suba
ou caia, e depois disso ndo restara o menor fundamento na suposicéo
de que haveria alguma variagdo de preco.

Se, por exemplo, todas as mercadorias consumidas neste pais,
tanto as agricolas quanto as manufaturadas, pudessem ser produzidas
sem trabalho durante os préximos dez anos e, apesar disso, pudessem
ser oferecidas apenas e exatamente nas mesmas quantidades em que
seriam oferecidas numa situac¢do normal; supondo-se ainda que a von-
tade e o poder dos compradores permanecessem 0S mMesmos, Nesse caso
nado pode haver davida de que todos os precos também permaneceriam
0s mesmos. Mas, se admitirmos isso, segue-se que a relacdo entre oferta
e procura, quer efetiva, quer ocasional, € o principio dominante na
determinacdo dos precos, tanto de mercado quanto naturais, e que 0
custo de producdo subordina-se necessariamente aquele principio, isto
é, apenas na medida em que seu custo afeta de maneira efetiva ou
ocasional a relacéo entre a oferta e a procura.

Todavia, ndo é necessario recorrer a casos imaginarios para con-
firmar essa conclusdo. A experiéncia real demonstra o principio da
maneira mais clara possivel.

O exemplo dado por Adam Smith, e que é de conhecimento geral,
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sobre a remuneragao insuficiente dos parocos, apesar de todos os es-
forgos legais para aumenta-los,3' proporciona uma prova notavel de
que o prego permanente de um artigo é determinado pela oferta e pela
procura, e ndo pelo custo de producédo. Nesse caso, € mais provavel
que o custo real de producdo fosse aumentado, em vez de diminuido,
pelos donativos, mas sendo pago por outros e ndo pelos proprios indi-
viduos, aquele custo ndo regula e ndo limita a oferta. Devido a tais
estimulos, essa oferta torna-se e permanece abundante, e seu prego é
e tem de ser sempre baixo, qualquer que possa ser o custo real da
educacdo ministrada.

O rebaixamento dos salarios do trabalho em conseqiiéncia dos
beneficios pagos aos pobres constitui outro exemplo pratico do mesmo
tipo. E improvavel que o dinheiro publico possa ser administrado de
forma mais econdmica do que o rendimento individual. Em consequén-
cia, ndo é possivel supor que o custo de manutencdo de uma familia
diminua em funcéo da assisténcia paroquial. Mas como uma parte da
despesa é custeada pela coletividade, o salario que se requer para a
manutengdo de certa familia ndo é mais condicdo necessaria para a
oferta de trabalho; como, por meio dos donativos paroquiais, essa oferta
pode ser obtida sem tais salarios, os custos reais de oferta de trabalho
ndo regulam mais seu preco.

De fato, em toda subvencéo a produgdo verificam-se necessaria-
mente 0s mesmos efeitos; na medida em que tais subvenc¢des tendem
a reduzir os precos, isso mostra que os precos dependem da oferta
comparada a procura, e ndo dos custos de produgéo.

Mas o exemplo mais impressionante que pode ser imaginado para
demonstrar que o custo de producdo sé influencia os pregos das mer-
cadorias na medida em que regula sua oferta esta sempre diante de
nossos olhos, no valor artificial que é dado as cédulas bancérias, pela
limitacdo de sua quantidade. O sistema admiravel e eficiente do Sr.
Ricardo para esse propésito parte da premissa de que, se é possivel
limitar a oferta de cédulas bancarias, de modo a ndo exceder a quan-
tidade de ouro que estaria circulando, caso o dinheiro em circulacéo
fosse em metal, entdo as cédulas terdo sempre o mesmo valor do ouro.
Estou certo de que ele admitiria que, se essa limitacdo pudesse ser
totalmente realizada sem que o papel fosse trocado por ouro, o valor
das cédulas ndo seria alterado. Mas, se um artigo que, comparativa-
mente, nada custa para fabricar, embora desempenhe uma das mais
importantes fungdes do ouro, pode manter o valor do ouro por ser
oferecido na mesma quantidade, é a mais evidente de todas as provas
de que o valor do ouro ndo depende do custo de sua produgdo e de
gue seu custo influencia sua oferta; isso prova que, mesmo quando o

31 Wealth of Nations, 62 ed. Livro Primeiro. Cap. X, p. 202.
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custo de producéo é eliminado, o valor do ouro deste pais ainda per-
manecera o mesmo, desde que a oferta ndo aumente.

Todavia, ndo se deve concluir, de forma alguma, que o trabalho
e os custos de produgdo ndo tém um poderoso efeito sobre 0s precos.
Mas a maneira correta de conceber esses custos € considera-los uma
condicdo necessaria da oferta dos objetos desejados.

A troca real de duas mercadorias ndo é afetada por nenhuma
outra circunstancia além da relagéo entre oferta e procura. Apesar
disso, como quase todos os objetos desejados sdo obtidos pelo exercicio
do esforgo humano, é claro que a oferta destes objetos deve ser regulada,
em primeiro lugar, pela quantidade e dire¢do desse esforco; em segundo
lugar, pelo apoio que pode receber do produto de trabalho anterior; e,
em terceiro lugar, pela abundancia ou escassez tanto dos materiais
com que se tem de trabalhar como dos alimentos do trabalhador. Desse
modo, é importante considerar as diferentes condicées que devem ser
satisfeitas, a fim de que uma mercadoria qualquer possa continuar
sendo comercializada.

A primeira condicdo é que o trabalho empregado deve ser remu-
nerado pelo valor dos objetos em troca, de forma a estimular a aplicagao
de uma quantidade suficiente de esforco na direcéo exigida, pois, sem
essa remuneracdo adequada, a oferta serd, necessariamente, insufi-
ciente. Se esse trabalho fosse muito dificil, comparativamente poucos
estariam capacitados ou dispostos a empenhar-se nele; de acordo com
os principios gerais do valor de troca explicados acima, seu prego au-
mentaria. Se o trabalho fosse de natureza a requerer um grau incomum
de pericia e talento, 0 aumento do prego seria maior; mas, certamente,
como afirma Adam Smith, ndo por causa da estima que os homens
tém por essas habilidades,®> mas por causa de sua raridade e da con-
sequiente raridade dos efeitos produzidos por elas. Em todos esses casos
a remuneragdo seria regulada ndo pelas qualidades intrinsecas das
mercadorias produzidas, mas pelas condi¢des de sua procura em com-
paracdo com sua oferta e, naturalmente, pela oferta e procura do tipo
de trabalho que as produz. Se as mercadorias sao obtidas exclusiva-
mente por meio do trabalho manual, auxiliado, de qualquer forma,
apenas por dadivas da Natureza ainda ndo apropriadas, toda a remu-
neracdo deveria, é claro, reverter para o trabalhador, e o valor usual
dessa remuneracdo, nas condi¢des atuais da sociedade, deveria ser o
preco usual da mercadoria.

A segunda condicdo a ser satisfeita é a seguinte: o auxilio a ser
dado ao trabalhador pela acumulagéo anterior de objetos que facilitam
a producao futura deve ser remunerado de modo a manter sua utiliza¢éo
na produc¢do das mercadorias requisitadas. Se por meio de certos pa-

32 Wealth of Nations. 62 ed. Livro Primeiro. Cap. VI, p. 71.
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gamentos ao trabalhador sob forma de ferramentas, alimentacéo e ma-
teriais previamente obtidos ele pode executar oito ou dez vezes mais
trabalho do que poderia fazer sem tal auxilio, a pessoa que os fornece
deve, em primeiro lugar, receber a diferenca entre a produtividade do
trabalho sem aqueles auxilios e a produtividade do trabalho com os
mesmos. Mas os precos das mercadorias ndo dependem de sua utilidade
intrinseca, e sim da oferta e da procura. Uma produtividade maior do
trabalho proporcionaria, naturalmente, uma oferta maior de mercado-
rias. Em conseqUiéncia, seus pregos cairiam, e a remuneracéo do capital
pago logo se reduziria ao necessario, nas condi¢des atuais da sociedade,
para abastecer o mercado daqueles artigos em cuja producédo foi em-
pregado. Em relacdo aos trabalhadores empregados, como nem seu
esforco nem sua habilidade seriam necessariamente muito maiores do
que no caso de ndo contarem com aqueles auxilios, sua remuneracéo
seria aproximadamente a mesma de antes e dependeria por completo
do valor de troca do tipo de trabalho com o qual contribuiram, estimado
na forma habitual pela oferta e pela procura. Por conseguinte, ndo é
muito correto apresentar — como faz Adam Smith — os lucros do
capital como deduc¢do do produto do trabalho. Os lucros séo apenas uma
remuneracdo razoavel da participacdo do capitalista na producao, estimada
exatamente da mesma forma que a contribuicéo do trabalhador.

A terceira condigdo a ser satisfeita é que o pre¢o das mercadorias
deve garantir a oferta continua de alimentos e matérias-primas utili-
zadas pelos trabalhadores e pelos capitalistas; sabemos que esse prego
ndo pode ser pago sem produzir uma renda para o proprietario em
quase todas as terras efetivamente em uso. Ao falar de proprietarios
de terra, a linguagem de Adam Smith torna-se novamente discutivel.
Ele os apresenta, com certa inveja, como pessoas que gostam de colher
0 que nunca plantaram, que obrigam o trabalhador a pagar uma taxa
para obter aqueles produtos naturais que anteriormente, quando a
terra era comum, custavam apenas o trabalho de colher.3® Mas ele
mesmo seria o0 primeiro a admitir que, se a terra ndo tivesse sido
apropriada, seu produto seria incomparavelmente menos abundante
e, em conseqUéncia, mais caro; e, se ela for apropriada, alguém, ne-
cessariamente, tem de ser o proprietario. A sociedade ndo importa se
essas pessoas sdo os verdadeiros trabalhadores da terra ou ndo. O
preco da producgdo sera determinado pela oferta geral comparada a
procura geral e serd exatamente o mesmo, quer o trabalhador pague
uma renda, quer use a terra de graga. A Unica diferenca é que, no
altimo caso, o que restar daquele prego, depois de pagar o trabalho e
o capital, ird para a mesma pessoa que contribuiu com o trabalho; isso
equivale a dizer que o trabalhador estard em melhor situacéo caso

33 Ibid., Livro Primeiro. Cap. VI, p. 74.
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seja também o dono da terra. Esse fato é incontestavel, mas de forma
alguma implica em que o trabalhador que, na loteria da existéncia
humana, ndo tirou o bilhete da terra sofre uma injusti¢a por ser ob-
rigado a dar alguma coisa em troca pelo uso daquilo que pertence a
outro. Os donos da terra, quem quer que sejam, comportam-se, em
relacdo a suas propriedades, exatamente da mesma forma que os donos
do capital ou do trabalho, e trocam o que tém por tantas mercadorias
guantas a sociedade estiver disposta a dar pela terra.

Por conseguinte, as trés condi¢Bes acima especificadas devem,
em todas as sociedades, ser necessariamente satisfeitas a fim de se
obter em abundéancia a maior parte das mercadorias demandadas; po-
demos considerar que a compensacao requerida para a satisfacédo dessas
condicles, ou seja, o preco de qualquer mercadoria trocavel, consiste
em trés partes: a que paga o salario do trabalhador empregado em
sua producéo; a que paga os lucros do capital que facilitou essa pro-
ducéo, e a que paga a renda da terra, ou a remuneracgédo pela maté-
ria-prima e pelos alimentos fornecidos pelo proprietario de terra. O
preco de cada uma destas partes componentes é determinado exata-
mente pelas mesmas causas que determinam o pre¢o do todo.

O preco que satisfaz essas condi¢es é exatamente o que Adam
Smith chama de preco natural. Eu preferiria chama-lo de prego ne-
cessario, porque o termo necessario expressa melhor a relagdo com as
condicbes da oferta e, por causa disso, é suscetivel de uma definicéo
mais simples. Para explicar o preco natural, Adam Smith é obrigado
a usar de muitos rodeios. Embora no conjunto de sua obra o termo
fique suficientemente claro, como ele recorre a dois outros termos, cada
um dos quais quase tdo usado quanto o que foi adotado, a definigao
ndo é muito satisfatéria.®* Contudo, se usarmos o termo sugerido, a
definigdo de prego necessario torna-se muito simples e facil. Este dever4,
nas atuais condicfes da sociedade, abastecer o mercado de maneira
regular. Essa é apenas uma defini¢do mais resumida daquilo que Adam
Smith quer dizer com preco natural, em contraposicdo ao preco de
mercado ou o pre¢o pelo qual as mercadorias séo realmente vendidas
no mercado, as quais, devido as mudangas de estagdo ou a erros aci-
dentais de célculo por parte dos fornecedores, as vezes sdo vendidas
por um prego mais alto e as vezes por um preco mais baixo que o
preco necessario para satisfazer as condi¢des de uma oferta regular.

Quando uma mercadoria é vendida por seu prego natural, diz Adam
Smith, é vendida exatamente pelo que vale. Mas aqui, penso eu, ele usou
o termo valor em sentido pouco comum. Sempre se diz que as mercadorias
valem mais que o seu custo, incluindo-se os lucros habituais; de acordo
com o0 uso costumeiro e apropriado do termo valor nunca poderiamos

34 Ibid. Livro Primeiro. Cap. VII.
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dizer que certa quantidade de trigo, ou de qualquer outro artigo, ndo
vale mais quando esta escasso, embora ndo se tenha empregado mais
trabalho nem mais capital na sua produgao. O valor de uma mercadoria
é seu preco de mercado, e ndo seu preco natural ou necessario. E seu
valor de troca, e ndo o seu custo. Esse € um dos casos em que Adam
Smith n3o teve o cuidado suficiente para fazer a disting&o.3°

Contudo, ainda que de modo geral o preco das mercadorias seja
determinado apenas pelo custo de produ¢do — na medida em que o pa-
gamento desse custo é a condi¢do necessaria para seu fornecimento, e na
medida em que as partes componentes de seu custo s&o, elas mesmas,
determinadas pelas mesmas causas que determinam o todo —, é ébvio
que ndo podemos nos desembaracar do principio da oferta e procura re-
ferindo-nos ao custo de produgéo. Os pregos natural e necessario sao re-
gulados por esse principio, bem como os precos de mercado. A Unica di-
ferenca é que os primeiros séo regulados pela relagdo ordinaria e média
entre oferta e procura, e que os Ultimos, quando diferem dos primeiros,
dependem de relacOes extraordinarias e acidentais entre oferta e procura.

Secédo IV

O trabalho empregado na producdo de uma mercadoria
considerado como medida do valor de troca

Adam Smith, em seu capitulo sobre o preco real e o preco nominal
das mercadorias,*® no qual considera o trabalho como uma medida de
valor precisa e universal, introduziu certa confusdo em sua investigacéo
por ndo se prender sempre a um mesmo modo de aplica¢do do trabalho
que propde como medida.

Em Adam Smith, as vezes o valor da mercadoria é determinado
pela quantidade de trabalho empregada em sua producéo, e as vezes
pela quantidade de trabalho que adquire na troca.

Essas duas medidas sdo essencialmente diferentes; embora cer-
tamente nenhuma das duas possa ser descrita como um padrdo, uma
delas é uma medida de valor muito mais Gtil e acurada que a outra.

Se nos perguntarmos em que grau o trabalho serve como medida
de valor no primeiro sentido usado por Adam Smith, isto é, em relagéo
a quantidade de trabalho empregado na producédo de uma mercadoria,
descobriremos ai um grave erro.

Em primeiro lugar, um momento de atencdo nos mostrard que
essa medida nao pode ser aplicada em sentido positivo. Na verdade,
é quase uma contradicdo em termos dizer que o valor de troca de uma
mercadoria é proporcional a quantidade de trabalho nela empregado.

35 Ibid. Livro Primeiro. Cap. VII.
36 Ibid. Livro Primeiro. Cap V.
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Valor de troca, como o proéprio termo indica, significa, evidentemente,
valor de troca por outras tantas mercadorias. Mas, se quando se des-
pende mais trabalho em uma mercadoria também se despende mais
trabalho nas outras pelas quais é trocada, é bastante 6bvio que o valor
de troca da primeira mercadoria ndo pode ser proporcional ao trabalho
nela empregado. Se, por exemplo, a0 mesmo tempo que aumenta o
trabalho na producdo do trigo, aumenta o trabalho para produzir di-
nheiro e muitas outras mercadorias, hdo podemos mais dizer hones-
tamente que todas as coisas adquiriram um valor maior ou menor na
proporcédo em que uma quantidade maior ou menor de trabalho é em-
pregada em sua produc¢do. Nesse caso, é 6bvio que se despendeu mais
trabalho no trigo, embora 1 bushel®” de trigo ndo possa ser trocado
por uma quantidade maior de dinheiro ou de trabalho que antes. Por-
tanto, o valor de troca do trigo certamente néo se alterou em proporcéo
a quantidade adicional de trabalho despendida em sua produgéo.

Mas mesmo se usarmos sempre essa medida num sentido relativo,
ou seja, se dissermos que o valor de troca das mercadorias é determi-
nado pela quantidade comparativa de trabalho gasta em cada uma
delas, veremos que nédo se aplica a nenhum estagio da sociedade.

Nos periodos mais primitivos, quando ndo apenas a terra era
comum, mas raramente algum capital era usado para apoiar o trabalho
manual, as trocas constantemente feitas tinham uma relacdo muito
ténue com a quantidade de trabalho que cada mercadoria poderia ter
requerido. A maior parte dos objetos trocados eram matérias-primas
de varios tipos, tais como caga, peixe, frutas etc., em relagdo as quais
a participacdo do trabalho era sempre incerta. Um homem podia ter
gastado cinco dias de trabalho procurando um objeto que depois trocaria
com grande satisfac@o por outro objeto que poderia ter custado apenas
dois, ou talvez um dia de trabalho a alguém com mais sorte. Essa
desproporcéo entre o valor de troca dos objetos e o trabalho despendido
em sua produgdo seria perpetuamente repetida.

Por essa raz&o, ndo posso concordar nem com Adam Smith nem
com o Sr. Ricardo por pensarem que “naquele estagio primitivo da
sociedade que precede tanto a acumulacdo de capital quanto a apro-
priacdo da terra, a proporcdo entre as quantidades de trabalho neces-
sarias para adquirir objetos diferentes parece ser a Unica condi¢édo que
pode proporcionar algum critério para a troca”.?® O critério que teria
atuado na troca de mercadorias é, indiscutivelmente, o descrito com
tanta felicidade por Turgot, e que expus na primeira se¢do deste ca-
pitulo. Os resultados desse critério poderiam corresponder ou néo, em
média, aos resultados do critério que se baseia na quantidade de tra-
balho despendido em cada artigo; mas se ndo correspondessem, ou se

37 Medida de cereais, etc. correspondente a 36,37 litros. (N. do E.)
38 RICARDO. Op. cit. Cap. I, p. 44.
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as mercadorias fossem encontradas por acaso, ou se a quantidade de
trabalho nelas empregado fosse absolutamente desconhecida quando
foram levadas ao mercado, nem por isso a sociedade careceria de um
critério para determinar o valor de troca dos objetos negociados; e é
provavel que as trocas efetivamente realizadas nesse estagio da socie-
dade fossem com menos frequéncia proporcionais ao trabalho dispen-
sado a cada objeto, que em qualquer outro estagio.

Mas, na verdade, em nenhum estagio da sociedade, ainda que
primitivo, o custo de producéo se restringe exclusivamente ao trabalho.
Num periodo muito remoto, verifica-se que os lucros constituem uma
parcela importante desse custo e, em conseqiiéncia, participam exten-
samente na questdo do valor de troca como condigdo necessaria da
oferta. Mesmo para fazer arco e flecha, é 6bvia a necessidade de secar
e curtir de maneira adequada a madeira e 0 junco; o tempo que esses
materiais devem necessariamente estar em poder do trabalhador, antes
do servigo estar pronto, introduz imediatamente um novo elemento no
calculo do custo. Podemos calcular o trabalho empregado em qualquer
tipo de capital exatamente da mesma forma que calculamos o trabalho
empregado na produgdo imediata da mercadoria. Mas a velocidade
variavel dos retornos é um elemento inteiramente novo, sem nenhuma
relacdo com a quantidade de trabalho empregado no capital e, apesar
disso, em todos os periodos da sociedade, tanto os mais primitivos
quanto os mais recentes, esse elemento é de suprema importancia na
determinacé&o do prego.

O capital fixo necessario para fabricar uma canoa pode consistir
em pouco mais que algumas machadinhas de pedra e formdes feitos
de concha. O trabalho necessario para fabrica-los pode nédo acrescentar
muito ao trabalho posteriormente empregado no objeto em que foram
aplicados, mas é igualmente necessario que o trabalhador tenha pri-
meiro cortado a madeira e empregado grande quantidade de trabalho
nas varias partes do processo, muito antes de ser-lhe possivel receber
a recompensa de seus esforcos, seja pelo uso da canoa, seja pelas mer-
cadorias que poderia obter com sua troca. Durante esse periodo é pre-
ciso, naturalmente, que ele providencie sua subsisténcia. Mas a pre-
vidéncia, ou a antecipagao do futuro, e o adiamento do prazer do mo-
mento presente em funcdo da vantagem e lucro futuros, necessario a
esse objetivo, sempre foram qualidades raras no selvagem. Ndo ha
davidas de que os artigos cuja natureza requer longo preparo seriam
comparativamente muito escassos e teriam um valor de troca grande
em propor¢do a quantidade de trabalho realmente empregada nesses
artigos e ao capital necessario a sua producéo. Por causa disso, néo
acho improvavel que uma canoa, nesse estagio da sociedade, tivesse o
dobro do valor de troca de certa quantidade de carne de veado que,
para ser continuamente levada ao mercado, custaria exatamente o mes-
mo numero de dias de trabalho, incluindo o capital fixo necessario de
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arcos e flechas etc., usados para mata-los. A grande diferenca de preco
surgiria, nesse caso, da circunstancia de que a recompensa pelo trabalho
de matar cada um dos veados sempre viria poucos dias depois de ser
empregado, enquanto a recompensa pelo trabalho despendido na canoa
talvez levasse mais de um ano para vir. Qualquer que fosse a taxa de
lucro, a demora comparativa desses lucros influiria proporcionalmente
no preco do artigo. E como ha motivo para pensar que entre os selvagens
os investimentos necessarios a um trabalho de retorno lento seriam
comparativamente raros, os lucros do capital seriam extremamente
elevados. A diferenca do valor de troca das diferentes mercadorias que
requereram a mesma quantidade de trabalho em sua producéo e na
producgdo do capital necessario seria muito grande.

Se a essa causa de variacdo acrescentamos a excec¢do, notada
pelo Sr. Ricardo, que decorre da propor¢do maior ou menor de capital
fixo empregado em diferentes mercadorias, e cujos efeitos teriam sur-
gido num periodo muito primitivo da vida selvagem, é preciso admitir
gue a lei segundo a qual “o valor das mercadorias nunca varia a menos
que uma quantidade maior ou menor de trabalho seja empregada em
sua producdo” nao poderia ser — como afirma o Sr. Ricardo — “de
aplicacdo universal nos periodos primitivos da sociedade”.3®

Nos paises civilizados, é 6bvio que as mesmas causas de variagao
do valor de troca das mercadorias, independentemente do trabalho
nela empregado, devem prevalecer nos periodos primitivos da sociedade
e, como seria de se esperar, em alguns outros. Na verdade, é provavel
que os lucros do capital ndo sejam téo altos e, em consequUiéncia, nem
as proporcdes variaveis dos capitais fixos, nem a lentiddo ou rapidez
dos retornos produzirdo a mesma diferenca proporcional de precos.
Para compensar tal coisa, a diferenga na quantidade de capital fixo
empregado é prodigiosa e dificilmente a mesma em duas mercadorias
quaisquer; a diferenga nos prazos de retorno do capital as vezes varia
de dois ou trés dias a dois ou trés anos.

A proposi¢do do Sr. Ricardo, a qual mostra que uma elevagdo no
preco do trabalho reduz o preco de uma ampla categoria de bens,*® sem
davida parece muito paradoxal. Mas, apesar disso, é correta, e a aparéncia
de paradoxo desapareceria caso fosse colocada de forma mais natural.

O Sr. Ricardo certamente admitird que o efeito estudado por ele
é produzido por uma queda nos lucros, o que ele considera sinénimo
de elevacdo dos salarios. Ndo é necessario questionar aqui até que
ponto ele tem raz&o; mas, sem duvida, ninguém teria considerado a
proposicao paradoxal, ou mesmo ligeiramente improvavel, se ele tivesse
dito que uma queda dos lucros ocasiona uma queda do pre¢o das mer-

39 RICARDO. Principles of Political Economy and Taxation. [In: The Works and Correspondence
of David Ricardo. v. I, 22 ed., p. 58, nota 1.]
40 Ibid., pp. 60 e 63.
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cadorias em que, a partir da quantidade de capital fixo empregado, os
lucros daquele capital constituiram anteriormente o ingrediente prin-
cipal do custo de produgdo. Mas, em sintese, foi isso que ele disse. No
caso particular que tomou para ilustrar sua proposicéo, ele supde que
nenhum outro trabalho foi empregado, além daquele aplicado na cons-
trucdo da maquina, ou que nenhum capital fixo foi usado; em conse-
guéncia, o preco do produto anual dessa maquina seria constituido
apenas dos lucros habituais de 20 mil libras que ela supostamente
custou, mais um pequeno acréscimo para repor seu desgaste natural.
Pois bem, é quase certo que, se os lucros habituais do capital caem
por qualquer razéo, o preco da mercadoria assim produzida também
cai. Isso é 6bvio. Mas os efeitos decorrentes de uma hipétese contraria,
igualmente compativel com os fatos, ndo foram suficientemente conside-
rados pelo Sr. Ricardo, e o resultado geral foi totalmente negligenciado.
Numa visdo panoramica, essa parece ser a situacdo do debate.
Ha uma enorme categoria de bens em cuja produgéo — devido a quan-
tidade de capital fixo usado e ao longo tempo que decorre antes de
entrarem os retornos do capital, quer fixo, quer circulante — a pro-
porcdo entre o valor de capital e o valor do trabalho que este capital
emprega anualmente é, em graus variados, bastante consideravel. Em
todos esses casos, é natural supormos que a queda de precos ocasionada
por uma queda nos lucros mais que compensaria, em graus variados,
a elevacdo de pre¢o que naturalmente aconteceria devido a uma ele-
vacgao no preco do trabalho; em conseqtiéncia, na hipotese de uma ele-
vacdo no prego monetéario do trabalho e de uma queda na taxa de lucros,
todos esses bens naturalmente cairiam de prego em graus variados.
Por outro lado, ha uma ampla categoria de bens em que — dadas
a auséncia de capital fixo e a velocidade de retorno do capital circulante
variando entre um dia e um ano — a proporc¢ado do valor do capital
sobre a quantidade de trabalho empregado é muito pequena. Um capital
de cem libras, que retorna toda semana, poderia empregar anualmente
o trabalho equivalente a 2 600 libras, cujos retornos s6 entrassem no
final de um ano; se o capital retornasse quase todo dia, como se da
na pratica em uns poucos casos, 0 adiantamento ligeiramente superior
ao saléario de um homem por um Unico dia pagaria mais de trezentos
dias de trabalho no decorrer de um ano. Pois bem, é bastante evidente
que seria absolutamente impossivel tirar dos lucros desses capitais
diminutos ndo apenas um aumento de 7% no preco do trabalho, mas
até mesmo um aumento de 0,5%. Na primeira hipotese, se o preco de
producéo continuasse 0 mesmo, um aumento de apenas 0,5% absorveria
mais que todos os lucros das 100 libras; no outro caso, absorveria
muito mais que todo o capital investido. Portanto, se os pregos das
mercadorias, em que a proporc¢ao de trabalho é muito grande comparada
ao capital que o emprega, ndo se elevam diante de um aumento no
preco do trabalho, a producdo de tais mercadorias deveria cessar ime-
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diatamente. Mas é claro que ndo cessara. Em conseqiiéncia de uma ele-
vagdo no preco do trabalho e de uma queda dos lucros, grande nimero
de mercadorias aumentara de prego; ndo é correto dizer “que nenhuma
mercadoria tem seu valor de troca elevado apenas porque os salarios
sobem. O valor de troca de uma mercadoria sé se eleva quando se despende
mais trabalho em sua producdo, quando os salarios caem ou quando o
meio pelo qual sdo estimados cai de valor”.*! E certo que apenas com a
elevacdo dos salarios e queda dos lucros toda uma categoria de bens (e
€ uma categoria extensa) tera seus pregos aumentados. Nessa categoria,
a queda dos lucros, em graus variados, € mais que contrabalangada pelo
aumento dos salarios devido a exigiidade do capital.

Todavia, sem ddvida havera uma categoria de bens que, devido
aos efeitos dessas causas opostas, continuardo com 0 mesmo prego.
Mas, em fun¢do da prépria natureza dessa proposicdo, essa categoria
se representa teoricamente por pouco mais de uma linha; onde, per-
gunto eu, essa linha deve ser colocada? A fim de ilustrar sua proposicéo,
o Sr. Ricardo colocou-a arbitrariamente entre aqueles bens cujo paga-
mento consiste exclusivamente na remuneragdo do trabalho e cujos
retornos entram exatamente no periodo de um ano.*?> Mas os casos em
qgue os retornos de capital sdo retardados durante um ano sdo extre-
mamente raros e, além disso, nenhuma parte desse capital é empregada
para comprar material ou maquinaria. Na verdade, parece ndo haver
nenhum motivo justificavel para selecionar esse caso particular, exa-
tamente aquele em que, qualquer que seja a varia¢do no preco do
trabalho, o preco da mercadoria continua o mesmo, e em que a elevacéo
ou queda dos salarios é exatamente compensada por uma queda ou
elevacdo dos lucros. E preciso admitir, em todo caso, que, onde quer
gue a linha seja colocada, ela compreende apenas uma categoria muito
restrita de objetos. Diante de uma elevagao no preco do trabalho, todo
0 resto caird ou aumentard de preco, embora exatamente a mesma
quantidade de trabalho continue sendo empregada.

Que acontece, pois, com a teoria segundo a qual o valor de troca
das mercadorias é proporcional ao trabalho nelas empregado? Em vez
de continuar com o mesmo valor enquanto a quantidade de trabalho
nelas empregada for a mesma, parece que — a partir de causas bem
conhecidas, que funcionam de forma constante e universal — 0s pregos
de todas as mercadorias variam quando o preco do trabalho varia, com
pouquissimas excec¢des; ndo se pode dizer antecipadamente quais sejam
essas excegoes.

Mas as diferentes proporcbes de capital fixo e a velocidade va-
riavel dos retornos do capital circulante ndo sdo as Unicas causas que
— em paises desenvolvidos — impedem que o valor de troca das mer-

41 1bid., p. 63, nota 3.
42 1bid., p. 59.
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cadorias seja proporcional a quantidade de trabalho nelas empregado.
Onde existe comércio, de qualquer dimenséo, as mercadorias estran-
geiras ndo reguladas, como é reconhecido, pela quantidade de trabalho
e capital nelas empregados constituem a matéria-prima de muitas ma-
nufaturas. Nos Estados civilizados, a tributacéo ocasiona, por toda par-
te, mudancas consideraveis nos precos, sem nenhuma relagdo com o
trabalho. Além disso, nos lugares onde toda a terra foi apropriada, o
pagamento da renda da terra é outra condi¢do de oferta da maioria
dos bens de produc¢do domiciliar e manufatureira.

E absolutamente verdade — e esta é uma verdade que implica
conseqiiéncias muito importantes — que o custo dos principais alimen-
tos de origem vegetal de paises civilizados e desenvolvidos, que reque-
rem em sua producdo uma quantidade consideravel de trabalho e de
capital, reduz-se quase inteiramente a salarios e lucros, da forma que
serd explicada com maiores detalhes no préximo capitulo. Embora a
concluséo seja de que, desse modo, o preco do trigo é quase independente
da renda da terra e embora esse preco, assim determinado, na realidade
inclua o pagamento da renda da terra sobre a grande maioria das
terras do pais, é evidente que o pagamento da renda da terra ou, o
que da no mesmo, de um preco que pague essa renda, € uma condicéo
necessaria da oferta de grandes quantidades de mercadoria.

O préprio Adam Smith afirma que a renda da terra “entra na
composicdo do preco das mercadorias de uma forma diferente dos sa-
larios e do lucro”. Diz ele que “os salarios ou lucros altos ou baixos
sdo as causas do prego alto ou baixo; a renda da terra, alta ou baixa,
é resultado do preco, porque é necessario pagar salarios e lucros altos
ou baixos para levar ao mercado determinado bem, cujo prego é alto
ou baixo. Mas seu preco ser alto ou baixo, muito mais, muito pouco
mais, ou ndo mais que o suficiente para pagar aqueles salarios e lucros,
€ 0 que proporciona uma renda da terra alta ou baixa, ou absolutamente
nenhuma renda”.*® Nesta passagem, Adam Smith admite claramente
que a renda da terra é uma conseqiiéncia, ndo uma causa do preco,
mas é evidente que ele ndo acha que esse reconhecimento invalida
sua teoria geral a respeito das partes componentes do preco. Na rea-
lidade, esse reconhecimento ndo a invalida. Ainda é verdade que o
custo da grande maioria dos bens resolve-se em salarios, lucros e renda
da terra. Alguns podem custar uma quantidade consideravel de renda
da terra e pequena quantidade de trabalho e de capital; outros, grande
guantidade de trabalho e de capital e pequena quantidade de renda
da terra; e uns poucos podem resolver-se aproximadamente em salarios
e lucros, ou mesmo apenas em salarios. Mas como se sabe que esta
ultima categoria restringe-se a uma proporcdo pequena da producéo

43 Wealth of Nations. 62 ed. Livro Primeiro. Cap. XI, p. 226.
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de um pais, segue-se que o pagamento da renda da terra é condicéo
absolutamente necesséaria da oferta de grande namero de mercadorias,
e que pode ser considerada, com propriedade, como parte componente
do prego.

Admitindo-se entdo que o preco dos principais alimentos de ori-
gem vegetal de um pais em desenvolvimento é determinado pela quan-
tidade de trabalho e de capital empregado em sua producdo em cir-
cunstancias as mais desfavoraveis, ainda assim, quando admitimos ao
mesmo tempo que um valor equivalente de produgdo é obtido pelo
cultivo de terra fértil com pouco trabalho e capital, dificilmente pode-
riamos manter — com minima adequacéo de linguagem — a proposicao
geral de que a quantidade de trabalho aplicada em diferentes merca-
dorias regula seu valor de troca.** Devido apenas a variedade de solos,
ocorrem trocas constantes que contradizem diretamente os termos da-
quela proposicdo. Qualquer que seja a forma de regular a renda, é
6bvio que é necessario conserva-la como ingrediente dos custos de pro-
ducdo em relagdo a grande maioria dos bens. A propriedade desse
modo de considerar a renda ndo é afetada pela circunstancia de que
a renda paga em mercadorias do mesmo tipo varia, € em uns poucos
casos & minima ou inexistente.

Admitindo-se, portanto, como fiz, que o preco dos principais ali-
mentos de origem vegetal de um pais que esta desenvolvendo a agri-
cultura é um preco necessario com respeito a quantidade total produ-
zida, e coincide com o preco requerido para repor o trabalho e o capital
empregado nas circunstancias mais desfavoraveis e paga pouca ou ne-
nhuma renda, ainda assim néo parece justificar-se alterarmos a antiga
linguagem referente as partes componentes do preco, ou do que eu
estaria mais inclinado a chamar de condi¢es necessarias a oferta.

Mas algumas partes da terra e de sua produ¢do tém muito mais
o carater de monopodlio que os principais alimentos de um pais em
desenvolvimento. E universalmente reconhecido que o valor de troca
de mercadorias sujeitas tanto a monop6lio absoluto quanto a monopdlio
parcial ndo pode ser determinado pelo trabalho nelas despendido. O
valor de troca daquela enorme massa de bens iméveis de um pais, que
consiste nas casas em todas as suas cidades, é profundamente afetado
pelo monopolio absoluto da renda da terra. A necessidade de pagar
essas rendas afeta os pregos de quase todos os bens fabricados nas
cidades. Em relacdo a produgdo dos principais alimentos do povo, é
verdade que, se as rendas deixassem de existir, ndo se poderia produzir
uma quantidade igual de trigo a baixo preco, mas nédo se pode dizer
0 mesmo da pecuaria do pais. O preco de qualquer parcela dessas
espécies de alimento ndo é conversivel apenas em trabalho e capital.

44 RICARDO. Principios de Economia Politica e Tributac&o. Op. cit. Cap. I, p. 44.
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Todo gado paga renda semelhante a fundiaria, em proporcéo a
seu valor. Nesse aspecto, o gado é essencialmente diferente do trigo.
Com trabalho e fertilizantes, é possivel obter uma boa colheita de trigo
em solo pobre, e a renda paga pode ser insignificante comparada ao
valor da safra; mas em terras sem cultivo, a renda tem de ser propor-
cional ao valor da safra e, quer grande, quer pequena por acre, sera
um ingrediente importante do preco da mercadoria produzida. Nas
regides montanhosas da Escocia podem ser necessarios mais de 100
acres para se obter a mesma quantidade de carne de carneiro criado
em 5 acres de boas pastagens. Sem dudvida, alguma coisa deve com-
pensar 0s maiores trabalhos e riscos de um solo pobre em condic¢des
dificeis mas, independente dessa dedugdo — que provavelmente néao
seria importante —, a renda paga pela mesma quantidade de carne
de carneiro seria aproximadamente a mesma. Se essa renda diminuisse
muito, ndo ha a menor duvida de que a mesma quantidade de gado
poderia ser levada ao mercado a pregcos muito mais baixos, sem ne-
nhuma reducdo dos lucros ou dos salarios dos interessados; por isso
néo é possivel estimar o valor do gado pela quantidade de trabalho e
capital e ainda menos pela mera quantidade de trabalho nele despendida.

A renda é indiscutivelmente paga em toda e qualquer quantidade
de gado produzida neste pais. Apesar disso, pode-se dizer que a renda
da terra ndo cultivada é determinada pelo prego do gado; que o prego
do gado é determinado pelo custo de producdo em boas pastagens na-
turais ou em terra tratada, as quais produziriam uma renda conside-
ravel caso fossem usadas para cultivar trigo, porque as terras pobres
e sem cultivo de um pais populoso nunca séo suficientes para produzir
todo o alimento de origem animal requerido; que as rendas das dife-
rentes qualidades de terra que devem, por isso, ser destinadas a criacao
de gado dependem do preco do principal alimento do pais; que o prego
do principal alimento do pais depende do trabalho e do capital neces-
sarios para produzi-lo na pior terra efetivamente usada. Esse é um
método indireto de provar a conex&o intima entre o gado e o trabalho,
e certamente ndo justificaria dizermos que o valor relativo de carneiro
e de camisas é proporcional a quantidade comparativa de trabalho
empregado em cada um desses bens.

Mas, na verdade, um dos elos dessa cadeia de dependéncias nao
se mantém e a conexdo entre gado e trabalho é, assim, desfeita de
imediato. Embora o preco do principal alimento de um pais dependa
do trabalho e do capital necessarios para produzi-lo na pior terra em
uso, a renda da terra — como demonstraremos mais cabalmente no
proximo capitulo — nao é regulada pelo preco do produto. Entre os
eventos que ocorrem com mais freqiiéncia em todas as nacgoes, é a
melhoria da agricultura que leva ao aumento da producdo e da popu-
lacdo e, depois de algum tempo, ao cultivo de terras naturalmente
mais pobres, com 0 mesmo prego do produto, 0 mesmo preco do trabalho
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e a mesma taxa de lucros. Mas, nesse caso, as rendas de todas as
antigas terras cultivadas subirdo e, com elas, naturalmente as rendas
das pastagens naturais e o pre¢o do gado, sem nenhuma mudanga no
preco do trabalho ou nenhuma dificuldade maior na producgéo dos meios
de subsisténcia.

A afirmacdo que acabamos de fazer aplica-se a muitos outros
bens importantes além do alimento de origem animal. Em primeiro
lugar, inclui & e couro cru, matérias-primas das duas mais importantes
manufaturas, e aplica-se diretamente a madeira de construgdo e a
madeira bruta, ambos artigos de grande importancia. Em segundo lu-
gar, ha alguns produtos, tais como o lUpulo, por exemplo, que néo
podem ser cultivados em solo pobre. E impossivel obter esse produto
sem pagar uma renda; se essa renda varia, enquanto a quantidade de
trabalho empregado na producdo de determinada quantidade de trigo
permanece a mesma, ndo ha o menor fundamento na afirmacéo de
gue tais produtos séo regulados pelo trabalho.

Se se diz que a teoria que rejeita totalmente a renda e converte
os precos de todas as mercadorias em salarios e lucros nunca se refere
a artigos que tém alguma conexdo com o monopolio, pode-se responder
que essa excecdo inclui grande ndmero de artigos com os quais estamos
familiarizados. As terras que proporcionam o grosso da oferta de trigo
sdo, evidentemente, uma espécie de monopo6lio, embora sujeitas a leis
e limites diferentes dos monopdlios comuns. Mesmo a Ultima terra
tomada para o cultivo do trigo, caso tenha um proprietario, pagara a
pequena renda que produziria como pastagem natural. Acabamos de
mostrar que o monopdlio afeta de maneira muito direta o pre¢o do
gado, outro grande setor da producdo de alimentos para o homem.
Com respeito aos materiais usados em roupas e moradias, sdo0 muito
poucos 0s que realmente ndo pagam renda nenhuma, referente nao
apenas ao grosso da producédo de cada um deles, mas aos oriundos da
terra mais pobre empregada em sua producéo. Dizer que o pre¢o da
14, do couro, do linho e da madeira é determinado pelo custo de sua
producdo na terra que ndo paga renda nenhuma é recorrer a um critério
impossivel de constatar. Acredito que podemos afirmar com seguranca
ndo haver nenhuma quantidade de 1&, couro, linho e madeira produzida
neste pais que venha de uma terra cultivada nessas condicdes.

Nao podemos, portanto, desembaracgar-nos da renda da terra em
relacdo a maioria dos bens. No caso em que mais nos aproximamos
dela, isto é, na producéo do principal alimento do pais, a tentativa de
converter o valor de troca de todas as diferentes quantidades desse
alimento apenas em trabalho e lucro envolve uma contradicéo em ter-
mos. Como n&o parece surgir nenhum erro ao considerarmos a renda
da terra como parte componente do preco, depois de explicarmos de
maneira adequada sua origem e evolugao, parece-me essencial — tanto
para a correcdo da linguagem quanto para a correcdo do sentido —
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dizer que o custo de producdo de qualquer mercadoria constitui-se de
todos os salérios, de todos os lucros e de toda a renda que, nas circuns-
tancias atuais da sociedade, sdo necessarios para comercializar aquele
artigo especifico, na quantidade requerida, ou, em outras palavras, que
0 pagamento dessas despesas é a condicdo necessaria para sua oferta.

Se estivéssemos determinados a usar apenas um termo, certa-
mente seria mais correto referirmo-nos ao capital que ao trabalho,
porque os adiantamentos que sdo chamados de capital em geral incluem
os outros dois. O prego natural ou necessario das mercadorias depende
da quantidade de capital nelas empregado, mais os lucros desse capital
a taxa corrente, durante o periodo em que esta empregado. Mas como
a quantidade de capital adiantado consiste na quantidade de salarios
pagos do comego ao fim, somada a importancia da renda paga, seja
diretamente ao dono da terra, seja no preco da matéria-prima, o uso
dos trés termos parece decididamente preferivel, 0 mais correto (visto
gue a renda ndo corresponde, em muitos casos, a um adiantamento
do capital) e também o que melhor transmite a informacéo desejada.

Mas se a renda da terra entra na matéria-prima de quase todas
as manufaturas e em quase todo capital, tanto fixo quanto circulante,
o0 adiantamento necessario para paga-la afetard grandemente a quan-
tidade de capital empregado. Combinados a variedade quase infinita
gue deve ocorrer em seus prazos, esses adiantamentos afetardo a parte
do prec¢o que se converte em lucros.

Supondo-se o improvavel, ou seja, que ha terras num pais de-
senvolvido e populoso que ndo pagam nenhuma renda diretamente,
ainda assim a renda sera paga mesmo por aqueles que cultivam essas
terras, na madeira que usam em seus arados, carrogas e construgdes,
no couro necessario para fazer os arreios, na carne que suas proprias
familias consomem e nos cavalos que compram para arar a terra. Esses
adiantamentos, relativos tdo somente a renda, impediriam imediata-
mente que o preco do produto fosse proporcional a quantidade de tra-
balho nele empregado. Acrescentando os lucros sobre esses adianta-
mentos de acordo com sua importancia e periodos de retorno, devemos
admitir que, mesmo na produc¢do de trigo, em que nao se paga dire-
tamente nenhuma renda da terra, seu preco é afetado pela renda en-
volvida no capital fixo e no circulante empregados no cultivo.

Consideradas, portanto, todas as variacfes causadas pelas dife-
rentes proporc¢des do capital fixo empregado, pelas diferentes veloci-
dades de retorno do capital circulante, pela quantidade de mercadorias
estrangeiras usadas em manufaturas, pelos efeitos bem conhecidos da
tributacdo e pela existéncia quase universal da renda da terra na si-
tuacdo prevalecente em todos os paises desenvolvidos — em vista de
tudo isso, temos de admitir, penso eu, ndo importa qudo curioso e
desejavel possa ser o conhecimento da quantidade exata de trabalho
empregada na producdo de cada mercadoria especifica, que certamente
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nao é esse trabalho que determina seu valor de troca relativo, na mesma
época e no mesmo lugar.

Se na mesma época e no mesmo lugar o valor relativo das mer-
cadorias ndo é determinado pelo trabalho despendido em sua produgéo,
é claro que essa medida ndo pode determinar seu valor relativo em
lugares diferentes e em épocas diferentes. Se, em Londres e no momento
presente, outras causas além do trabalho concorrem para a determi-
nacdo dos pregos médios dos artigos comprados e vendidos, é dbvio
que, embora na india de hoje ou na Inglaterra de 500 anos atras a
produgdo de uma mercadoria custasse o dobro de trabalho necessario
em Londres agora, ndo poderiamos inferir que seu valor de troca tenha
dobrado. Nem poderiamos inferir com seguranga, a partir da consta-
tacdo de que o valor de troca dessa mercadoria dobrou, relativamente
as demais mercadorias, que em sua producéo fosse necessario exata-
mente o dobro de trabalho.

Se, por exemplo, soubermos que 1 metro de casimira fina custava
20 dias de trabalho comum para ser fabricado no tempo de Eduardo
111, e que hoje em dia custa apenas 10, deveriamos concluir, natural-
mente, que, devido a varias melhorias técnicas, a facilidade de fabri-
cacgao de casimiras dobrou, mas néo seria possivel determinar em que
medida essa circunstancia afetaria seu valor de troca relativo sem uma
observacgao dos fatos. A alteragdo de seu valor de troca, tanto generi-
camente quanto em relacdo ao conjunto de mercadorias, dependeria,
é claro, da facilidade ou dificuldade proporcionais com que outras mer-
cadorias sdo fabricadas. Em relagdo a artigos especificos, para cuja
fabricacdo a quantidade de trabalho permaneceu a mesma ou era exa-
tamente conhecida, o valor de troca da casimira ainda dependeria de
todas aquelas circunstancias ja mencionadas, que impedem que o tra-
balho empregado na producdo de um bem seja uma medida correta
do valor relativo, até mesmo no mesmo lugar e na mesma época.

Para mostrar que a quantidade de trabalho empregado na producéo
de uma mercadoria é uma medida de valor melhor que a quantidade de
trabalho que essa mercadoria permite adquirir, o Sr. Ricardo coloca a
hipétese de que determinada quantidade de trigo pode, em certa época,
requerer apenas a metade da quantidade de trabalho que requereria em
outra época subseqliente e que, no entanto, o trabalhador receberia a
mesma quantidade de trigo em ambos os periodos;* nesse caso, diz ele,
teriamos um exemplo de mercadoria cujo valor de troca dobrou, segundo
o0 que ele imagina ser a defini¢do correta de valor, embora essa mercadoria
ndo permita adquirir mais trabalho que antes, quando trocada.

Essa hip6tese — é necessario reconhecer — é muito improvavel.
Mas, supondo que tal evento ocorresse, exemplificaria de maneira im-

45 Ibid., p. 45.
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pressionante a incorrecdo de sua definigdo, e mostraria de uma vez a
distingdo marcante que sempre deve existir entre custo e valor. Temos
aqui um caso evidente de um aumento em dobro na quantidade de
trabalho; entretanto, esse caso é invocado no ambito da hipétese de
gue a mercadoria que aumentou tanto assim o custo de sua producdo
ndo comprard uma quantidade maior daquele artigo que é, incompa-
ravelmente, o0 mais comum e o mais importante de todos os objetos
oferecidos para troca, ou seja, o trabalho. Esse exemplo mostra ime-
diatamente que a quantidade de trabalho que uma mercadoria exige
em sua producdo ndo é uma medida de seu valor de troca.

Prontamente se reconhecerad que o trabalho empregado na pro-
duc¢do de uma mercadoria, incluindo o trabalho empregado na producéo
do capital necessario, é o ingrediente principal entre as partes com-
ponentes do prego, e, supondo-se que 0s outros fatores permanecam
0s mesmos, determinara o valor relativo de todas as mercadorias do
mesmo pais ou, melhor dizendo, do mesmo lugar. Mas, quando nos
voltamos para qualquer periodo anterior, determinamos os valores re-
lativos das mercadorias com muito maior preciséo e rapidez se verifi-
carmos seus pregos no dinheiro da época. Portanto, uma pesquisa sobre
a quantidade de trabalho empregada em cada mercadoria, para deter-
minar-lhe o valor de troca, seria inatil. E se devéssemos inferir que o
valor de troca de uma mercadoria especifica dobrou porque custava
10 dias de trabalho ha 300 anos, enquanto agora custa 20, certamente
correriamos o risco de tirar uma conclusdo muito distante da verdade.

Conclui-se, entéo, que a quantidade de trabalho despendida na
produc¢do de uma mercadoria ndo é uma medida correta do valor relativo
na mesma época e no mesmo lugar, nem uma medida do valor de
troca real, conforme definido anteriormente, em diferentes paises e em
diferentes periodos.

Secgdo V

O dinheiro considerado uma medida de valor,
quando seu custo é uniforme

Segundo o principio de que o trabalho empregado na producéo
de uma mercadoria torna-se imediatamente uma medida de valor real
e de valor relativo, tem-se pensado que se encontrassemos algum artigo
em cuja producdo sempre se empregasse a mesma quantidade de tra-
balho, esse artigo poderia ser usado como uma medida de valor pa-
dronizada e precisa.*® Sabemos que os metais preciosos ndo possuem
essa caracteristica. O mundo tem sido abastecido por minas de dife-
rentes graus de riqueza em diferentes periodos. Essa diferenca de ren-

46  Principles of Political Economy and Taxation. Op. cit. Cap. I, p. 54.
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dimento implica necessariamente que, em diferentes periodos, se requer
diferentes quantidades de trabalho na producéo da mesma quantidade
de metal. Os diferentes graus de qualificacdo profissional aplicados
em diferentes periodos na exploracdo das minas devem ser uma fonte
adicional de variacdo na quantidade de trabalho empregada para ofe-
recer no mercado determinado peso de metal em moeda.

Entretanto, pode ser interessante considerar até que ponto os
metais preciosos seriam uma medida precisa das quantidades de tra-
balho empregadas em cada mercadoria, mesmo que essas fontes de
variagdo fossem removidas e que fosse realmente verdade que deter-
minadas quantidades de metal sempre requerem a mesma quantidade
de trabalho em sua producéo.

E verdade estabelecida que os metais preciosos, na forma pela
qual séo hoje obtidos e distribuidos, sdo uma medida precisa de valor
de troca, no mesmo periodo e no mesmo lugar. Por certo, a suposicéo
que fazemos aqui ndo destréi nem prejudica, em nenhum aspecto, essa
caracteristica que os metais preciosos possuem agora. Mas na Ultima
se¢do mostramos que o valor de troca das mercadorias praticamente
nunca é proporcional a quantidade de trabalho nelas empregado. Por
conseguinte, conclui-se necessariamente que os precos monetarios das
mercadorias ndo podem, mesmo com a suposi¢do aqui feita, representar
a quantidade de trabalho nelas empregado.

Na verdade, ndo podemos fazer nenhuma suposicdo a respeito
da forma de obter os metais preciosos que consiga fazer dos precos
das mercadorias uma medida correta da quantidade de trabalho em-
pregada na produc¢do de cada uma delas. Veremos que esses pregos
serdo sempre pelo menos téo diferentes da quantidade de trabalho
empregado em cada mercadoria, como a quantidade de trabalho difere
dos valores de troca das mercadorias. Para provar isso, suponhamos,
em primeiro lugar, que os metais preciosos requerem para sua produ-
¢do, nas minas que ndo pagam renda da terra, certa quantidade de
capital fixo e de capital circulante empregados durante certo tempo.
Nesse caso, a partir dos raciocinios da se¢do anterior e mesmo dos
itens que o Sr. Ricardo admite, conclui-se que nenhuma das mercadorias
a ser trocada por determinada quantidade de prata contém a mesma
guantidade de trabalho dessa prata, exceto aquelas que foram produ-
zidas ndo apenas com a mesma quantidade de trabalho, mas também
com a mesma quantidade dos dois tipos de capital empregados durante
0 mesmo periodo e nas mesmas proporcoes. No caso de uma elevagéo
no preco do trabalho, todas as mercadorias que ainda contivessem a
mesma quantidade de trabalho sofreriam uma alteracéo de preco, exceto
aquelas pouquissimas que estivessem exatamente nas mesmas condicdes
dos metais preciosos em relacdo aos capitais que as produziram.

Suponhamos, em segundo lugar, que a produ¢do de metais pre-
ciosos ndo requeira um capital fixo, mas apenas adiantamentos de
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remuneracdo do trabalho manual durante um ano. Nesse caso é tao
raro que eu duvidaria da possibilidade de haver uma mercadoria que,
ao mesmo tempo, tivesse o mesmo valor de troca e contivesse a mesma
quantidade de trabalho de determinada porcédo de metais preciosos; é
claro que, ocorrendo uma elevagdo no preco do trabalho, quase todas
as mercadorias aumentariam de preco.

Vamos supor, em terceiro lugar, que sé o trabalho, representando
apenas o adiantamento para a alimentacdo de um dia, fosse suficiente
para obter os metais preciosos, isto é, que com um dia de busca na
beira do mar sempre se achasse 1/2 onga de prata e 1/15 de onca de
ouro. Nesse caso, é dbvio que toda mercadoria, que em sua producéo
tivesse requerido qualquer espécie ou quantidade de capital além do
adiantamento dos bens indispensaveis para um dia, teria um preco
diferente de qualquer porg¢ao de ouro ou prata que empregou a mesma
guantidade de trabalho. Quanto aos efeitos de uma elevagdo no prego
do trabalho, eles ndo podem ser objeto de nossa consideragdo, pois é
evidente que ndo pode haver nenhuma elevac¢éo no preco do trabalho
na presente suposicdo. Um dia de trabalho sempre deve ter o0 mesmo
preco em dinheiro; o trigo sé subiria na medida em que diminuissem
outras necessidades do trabalhador. No entanto, embora o preco em
dinheiro do trabalhador ndo possa subir, a taxa de lucros poderia cair;
a partir de uma queda na taxa de lucros, todas as mercadorias cairiam
com relagdo ao dinheiro.

Em qualquer das suposi¢bes acima, o funcionamento das causas
mencionadas na Ultima se¢do modifica de tal forma os precgos das mer-
cadorias, que teriamos tdo poucas condi¢Bes quanto agora de inferir
desses precos relativos as proporcdes relativas de trabalho empregadas
em cada mercadoria.

Mas, independentemente das causas para as quais chamamos a
atencdo aqui, 0s metais preciosos tém outras causas de variacdo que
lhes séo peculiares. Devido a sua durabilidade, eles se adaptam com
dificuldade e lentiddo as variagdes nas condigdes de outras mercadorias
e as facilidades variaveis de sua producao.

Os precos de mercado do ouro e da prata dependem de sua oferta
no mercado, comparada a demanda; em parte essa quantidade foi pro-
duzida ao longo de centenas de anos e é muito pouco afetada pela
oferta anual das minas.

O Sr. Ricardo afirma*’ corretamente que a concordancia entre o
preco de mercado e o preco natural de todas as mercadorias depende
sempre da facilidade com que a oferta pode ser aumentada ou dimi-
nuida; ele menciona especificamente o ouro, ou os metais preciosos,
como mercadorias nas quais esse efeito ndo pode ser produzido rapi-

47  Principios de Economia Politica e Tributagéo. Op. cit. Cap. XIII, p. 139.
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damente. Por conseguinte, se por meio de grandes e sUbitos aperfei-
¢oamentos na maquinaria, tanto nas manufaturas quanto na agricul-
tura, a facilidade de producdo aumentasse por toda parte e as neces-
sidades da populagdo fossem atendidas com muito menos trabalho, o
valor dos metais preciosos subiria muito, em compara¢do com as mer-
cadorias; mas como nédo poderiam diminuir suficientemente em quan-
tidade em pouco tempo, os pregos das mercadorias deixariam de re-
presentar a quantidade de trabalho nelas empregada.

Outra fonte de variagdo peculiar aos metais preciosos € 0 uso
que deles se faz no comércio exterior. A menos que esse uso fosse
abandonado e a exportacdo e importacdo de metais preciosos fossem
proibidas, seria inquestionavelmente mais conveniente para alguns pai-
ses, que dispdem de vantagens especificas em suas mercadorias ex-
portaveis, comprar ouro e prata no exterior do que obté-los em casa.
No momento presente, acredito ser verdade indubitavel que a Inglaterra
compra 0s metais preciosos com menos trabalho que o aplicado para
obté-los diretamente das minas do México. Mas se pudessem ser im-
portados por alguns paises com menos trabalho do que séo obtidos em
sua proépria terra, seria conveniente para outros paises exporta-los em
troca de mercadorias que ndo pudessem produzir em seu proéprio solo,
ou que pudessem obter mais barato de outro lugar. Assim, com respeito
ao valor relativo das mercadorias, tanto em diferentes paises e no
mesmo periodo, quanto no mesmo pais em diferentes periodos, é dbvio
que 0s pregos monetarios estariam sujeitos a variagdes consideraveis,
sem que fossem acompanhados por varia¢des proporcionais nas quan-
tidades de trabalho empregadas naquelas mercadorias.

As objecdes consideradas até agora, nesta secdo e nas precedentes,
sdo algumas das que se apresentam a partir da suposi¢do de que toda
nacdo possui minas, ou mesmo que sempre pudesse obter metais pre-
ciosos no pais com a mesma quantidade de trabalho e sem capital;
mas é preciso reconhecer que estas sédo hipéteses extravagantes. En-
tretanto, se adotassemos a hip6tese mais natural, ou seja, a de que
as minas, onde quer que estejam, e em todas as épocas, custam sempre
a mesma quantidade de trabalho e capital para funcionar, veriamos
imediatamente, a partir da distribuicdo atual dos metais preciosos,
quao pouco, comparativamente, eles sdo confiaveis como medida das
guantidades de trabalho empregadas na producdo de mercadorias em
diferentes paises e periodos.

Se, na realidade, a riqueza das minas fosse sempre a mesma,
por certo estariamos livres daquela fonte de variacdo decorrente de
rendimentos diferentes, como é de fato o caso, e dos efeitos de uma
descoberta como a das minas americanas. Mas permaneceriam outras
fontes de variacéo, grandes e 6bvias. A riqueza uniforme das minas
ndo alteraria essencialmente as proporc¢fes em que 0s metais preciosos
seriam distribuidos para os diferentes paises; as grandes diferencas
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em seu valor, que, como se sabe agora, ocorrem de lugar para lugar,
guando comparadas ao trigo e ao trabalho, provavelmente continuariam
a ser mais ou menos as mesmas.

Segundo as relagdes de preco que recebemos de Bengala, deter-
minada quantidade de prata naquele pais representa ou obtém seis
ou oito vezes mais trabalho e provisdes que na Inglaterra. Em todas
as partes do mundo os artigos de mesmo preco monetario séo trocados
uns pelos outros. Em conseqiiéncia disso acontecera que, no comércio
realizado entre os dois paises, o produto de um dia de trabalho inglés
serd trocado pelo produto de cinco ou seis dias de trabalho hindu, ja
descontadas as diferencas nos lucros.

Talvez se possa dizer que o alto valor comparativo da prata na
india decorre principalmente do fato de que os efeitos da descoberta
das minas americanas ndo foram comunicados de maneira adequada
a essa parte do mundo. Mas é preciso lembrar que a descoberta ja foi
feita ha bastante tempo e que a diferenca entre o valor relativo do
ouro e da prata na India, comparado com seu valor relativo na Europa
— que indica da maneira mais clara uma comunicagao deficiente —,
estd hoje desaparecendo. Por conseguinte, estou inclinado a pensar
que o alto valor da prata na india decorre principalmente de outras
causas. Mas, em todo caso, a diferenca agora é tdo desmedida que
permite um grande desconto e ainda assim continua enorme.

No entanto, nfo é necessario ir a india para encontrar diferencas
semelhantes no valor dos metais preciosos, embora talvez ndo tdo gran-
des. Russia, Poldnia, Alemanha, Franca, Flandres e, na realidade, quase
todos os paises da Europa, apresentam exemplos de grandes variagdes
nas quantidades de trabalho e de provisdes que podem ser compradas
por determinada quantidade de prata, embora nesses paises o valor
relativo dos metais preciosos seja aproximadamente o que deveria ser
se as minas americanas sempre tivessem tido um rendimento fisico
uniforme; por conseguinte, por meio de seus atuais valores relativos,
podemos avaliar quéo pouco se pode confiar numa coincidéncia, em
paises diferentes, dos precos monetarios das mercadorias e das quan-
tidades de trabalho nelas empregadas, mesmo com a suposi¢ao de que
o dinheiro sempre foi obtido das minas americanas com a mesma quan-
tidade de trabalho e de capital.

Mas se ndo estamos inteiramente satisfeitos com esse tipo de
referéncia a experiéncia, é 6bvio que a mesma concluséo decorre ine-
vitavelmente da teoria. Nos paises em que os metais preciosos sdo
necessariamente comprados, ndo se pode conceber nenhuma razéo plau-
sivel para que sua quantidade seja proporcional a dificuldade de pro-
duzir os artigos pelos quais sdo trocados.

Quando a musselina inglesa e a indiana aparecem nos mercados
alemaes, seus precos relativos sdo determinados exclusivamente por
suas caracteristicas, sem a menor referéncia as diferentes quantidades
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de trabalho humano que foram empregadas em sua producgdo. A cir-
cunstancia de que na fabricacdo das musselinas indianas empregou-se
cinco ou seis vezes mais trabalho do que na fabricacdo das inglesas
nao possibilita & India obter maiores retornos de dinheiro.

Nos portos da Europa nédo se encontra nenhum comerciante dis-
posto a dar mais dinheiro pelo trigo sueco que pelo trigo russo, polonés
ou americano de mesma qualidade, apenas porque se empregou mais
trabalho em seu cultivo, por ter crescido em solo menos fértil. Portanto,
se a India e a Suécia ndo tivessem outro meio de comprar prata na
Europa além da exportacdo de musselinas e trigo, seria absolutamente
impossivel para esses dois paises circular suas mercadorias com um
preco em dinheiro — comparado a outros paises — proporcional a
dificuldade relativa com que foram produzidas, ou a quantidade de
trabalho empregado em sua producéo. De fato, é universalmente re-
conhecido que a capacidade de comprar mercadorias estrangeiras de
todos os tipos depende do pre¢o relativamente barato, ou caro, dos
artigos exportaveis. Por conseguinte, embora o dinheiro efetivo em cir-
culacdo em determinado pais — outras condi¢des permanecendo apro-
ximadamente as mesmas — possa ser distribuido entre as diferentes
mercadorias compradas e vendidas, de acordo com a quantidade de
trabalho requerido na producéo de cada uma delas, a suposi¢éo de que
0 mesmo tipo de distribuicdo ocorreria em paises diferentes envolve
uma contradic&o de principios elementares do intercambio comercial.*®

Conclui-se, portanto, que nenhuma espécie de regularidade na
produc¢do dos metais preciosos, nem mesmo se todos 0s paises possuis-
sem suas proprias minas, e menos ainda se a grande maioria fosse
obrigada a comprar seu dinheiro de outros, tornaria o prego monetario
das mercadorias uma medida correta da quantidade de trabalho nelas
empregado, tanto no mesmo como em diferentes paises, tanto no mesmo
como em diferentes periodos.

Em que medida os metais preciosos assim caracterizados podem
ser uma boa medida do valor de troca das mercadorias, embora nédo
do trabalho nelas empregado, € uma outra questdo. Afirmamos varias
vezes que os metais preciosos — qualquer que seja a forma de sua
obtengdo — s&éo uma medida correta do valor de troca, no mesmo periodo
e lugar. Por certo, quanto menos sujeitas a variagdes forem as formas
de obté-los, tanto mais se aproximardo de uma medida do valor de
troca em diferentes momentos e em diferentes lugares.

Se, na verdade, os metais preciosos fossem obtidos de acordo com
uma das suposicdes feitas nesta secdo, isto é, se cada nacdo sempre
pudesse obté-los com a mesma quantidade de trabalho e sem nenhum

48 O Sr. Ricardo afirma, e acertadamente, que mesmo de acordo com sua suposicéo relativa
aos metais preciosos, o intercambio comercial com o exterior ndo é determinado pela quan-
tidade de trabalho empregado nas mercadorias.

71



OS ECONOMISTAS

adiantamento de capital, nesse caso, com excecdo de distdrbios tem-
porarios ocasionados pelo comércio exterior ou pela invencdo repentina
de maquinas, o valor monetario de troca, em relagédo ao trabalho que
adquiriria, seria 0 mesmo em todos os paises e em todos os periodos;
o motivo especifico pelo qual os metais preciosos se aproximariam,
nesse caso, de uma medida correta do valor de troca real esta em que
apenas a partir dessa suposicdo seu custo em trabalho sempre seria
igual a seu valor de troca em trabalho. No caso suposto, o dinheiro
certamente teria um valor uniforme. Sempre custaria a mesma quan-
tidade de trabalho e sempre adquiriria a mesma quantidade de trabalho;
mas vimos que, em relacdo as mercadorias em que algum tipo de capital
foi usado, seus valores, tanto comparados aos metais preciosos como entre
si, nunca sdo proporcionais ao trabalho nelas empregado.

Secédo VI

O trabalho que uma mercadoria adquire, considerado como
medida do valor real de troca

Quando consideramos o trabalho como medida de valor no sentido
mais freqlentemente usado por Adam Smith, isto é, quando o valor
de um objeto é estimado pela quantidade de trabalho de determinado
tipo (um dia de trabalho comum, por exemplo) que ele pode obter, esse
trabalho se nos afigura, sem nenhuma davida, como a melhor de todas
as mercadorias, unindo, com aproximacdo maior que qualquer outra,
as caracteristicas de medida real e nominal do valor de troca.

Em primeiro lugar, ao procurar um objeto para ser medida do
valor de troca, nossa atencdo dirige-se, naturalmente, para aquele que
é trocado com maior freqtiéncia. Pois bem, ndo se pode contestar que,
de todos os objetos, o que de longe recebe em troca a maior massa de
valor é o trabalho, tanto o produtivo quanto o improdutivo.

Em segundo lugar, o valor das mercadorias, quando trocadas por
trabalho, é a Unica expressdo do grau em que essas mercadorias sa-
tisfazem as necessidades e os gostos da sociedade, e do grau de abun-
dancia com que sdo oferecidas, comparado com os desejos € 0 numero
de seus consumidores. Por meio de aperfeicoamentos na maquinaria,
a roupa, a seda, o algodao, os chapéus, os sapatos, o dinheiro e mesmo
0 trigo podem todos, por alguns anos, aumentar muito de quantidade
ao mesmo tempo. Entretanto, quando essa alteracdo notavel ocorre
com todas essas mercadorias, o valor de qualquer uma delas, ao ser
trocada por qualquer outra, ou mesmo quando comparada ao conjunto
das outras mercadorias, permanece exatamente o mesmo. Por conse-
guinte, é 6bvio que, para expressar os importantes efeitos decorrentes
da facilidade de producéo, temos de considerar tanto a quantidade de
trabalho empregada nas mercadorias quanto as quantidades de tra-
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balho que poderdo obter. Mas, nas duas Ultimas se¢des, vimos que a
guantidade de trabalho empregado nas mercadorias nunca se aproxima
de uma medida correta do valor de troca, ainda que seja no mesmo
periodo e lugar. Em consequiéncia disso, nossa atengdo dirige-se natu-
ralmente para o trabalho que as mercadorias adquirem.

Em terceiro lugar, a acumulagéo de capital, com sua eficacia no
aumento da riqueza e da populacdo, depende quase inteiramente de
sua capacidade de acionar trabalho, ou, em outras palavras, de sua
capacidade de adquirir trabalho. Nenhuma quantidade de mercadorias,
por maior que seja, pode ocasionar um aumento real e permanente do
capital se for de uma natureza tal, ou caso seu valor tenha caido tanto,
gue ndo possa obter mais trabalho do que custou. Quando isso acontece
em funcdo de causas permanentes, a acumulagdo chega ao ponto final;
guando isso acontece apenas durante algum tempo, a acumulagao sofre
uma pausa temporaria e, em ambos os casos, a populacéo é afetada,
em cada caso de uma forma. Como parece, pois, que o grande estimulo
da producédo depende principalmente da capacidade das mercadorias
de obter trabalho, especialmente de obter uma quantidade maior de
trabalho do que foi empregada nelas, naturalmente somos levados a
considerar essa capacidade de adquirir trabalho como algo de suprema
importéancia no calculo do valor de troca das mercadorias.

Essas sdo algumas consideragdes gerais que, na procura de uma
medida de valor, dirigem nossa atencdo para o trabalho que as mer-
cadorias obterdo; uma analise mais detalhada das caracteristicas dessa
medida nos convencera de que nenhum outro objeto adapta-se tdo bem
a esse propdsito.

E universalmente reconhecido que, no mesmo lugar e durante
periodos de tempo moderadamente curtos, os metais preciosos séo uma
medida de valor perfeita; mas tudo que se possa dizer sobre os metais
preciosos em relagdo aos pregos nominais, também se aplica ao trabalho
na forma aqui proposta.

E obvio, por exemplo, que, no mesmo lugar e durante o mesmo
periodo, as diferentes quantidades de um dia de trabalho que diferentes
mercadorias podem adquirir serdo exatamente proporcionais a seus
valores de troca relativos; se duas dessas mercadorias compram a mes-
ma quantidade de trabalho do mesmo tipo, invariavelmente seréo per-
mutaveis entre si.

Um comerciante pode regular seus neg6cios com segurancga € ava-
liar seus lucros comerciais pela quantidade de trabalho excedente que
suas importagdes obtém, comparadas as suas exportacdes. Quer o valor
de uma mercadoria tenha subido a partir de um monop6élio absoluto
ou parcial; quer a elevacdo tenha sido gerada principalmente pela es-
cassez de matéria-prima ou do tipo especifico de trabalho requerido
em sua producéo, ou por lucros excepcionalmente altos; quer seu valor
tenha aumentado devido a uma elevacdo no custo de producéo, ou
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diminuido pelo uso de maquinaria; quer seu valor corrente tenha de-
corrido essencialmente de causas permanentes ou temporarias — em
todos os casos, sob todas as circunstancias, a quantidade de trabalho
gue uma mercadoria adquire, ou, 0 que vem a dar no mesmo, a quan-
tidade de trabalho ou o prego do trabalho que as pessoas pagardo para
obté-lo, sera uma medida muito exata de seu valor de troca. Em sintese,
essa medida, no mesmo lugar e durante o mesmo periodo, sera exa-
tamente igual aos pre¢os nominais das mercadorias, tendo a seu favor
a grande vantagem de explicar com muita precisdo e proveito todas
as variacbes do valor, sem se referir a um meio de circulagao.

Talvez se possa dizer que, exatamente no mesmo lugar e periodo,
quase toda mercadoria pode ser considerada uma medida precisa do
valor relativo das outras, e 0 que acabamos de dizer sobre o trabalho
pode ser dito das roupas, do algodéo, do ferro ou de qualquer outro
artigo. Duas mercadorias quaisquer que, durante o mesmo periodo
e no mesmo lugar, compram a mesma quantidade de roupas, algodao
ou ferro de determinada qualidade tém o mesmo valor relativo, ou
sdo permutaveis entre si. Ndo ha duvida de que isso é verdade, se
considerarmos exatamente o mesmo periodo, mas nao é verdade em
qualquer outra hipotese. J& no caso do trabalho ou dos metais pre-
ciosos, é necessario decorrer algum tempo para que isso deixe de
ser verdade. Roupas, algodéo, ferro e mercadorias semelhantes estéo
muito mais sujeitas que o trabalho a repentinas mudangas de valor,
tanto devido a variagdes na demanda, como devido a influéncia da
maquinaria e outros fatores. Um dia de trabalho, tomando a média
de verao e inverno, é o mais estavel de todos os artigos; o comerciante
gue, numa especulagdo comercial no exterior cujos retornos fossem
lentos, tivesse certeza de lucrar 15% estimados em trabalho teria
muito mais garantias de receber os 15% de lucros reais que aquele
que so6 tivesse certeza de lucrar 15% estimados em roupas, algodéo,
ferro, ou mesmo dinheiro.

O trabalho constitui, portanto, uma medida exata de valor no
mesmo lugar, e durante curtos periodos de tempo, mas ele ndo se
aproxima dessa medida mais do que qualquer outra mercadoria, quando
referido a lugares e periodos de tempo diferentes.

Adam Smith considerava o trabalho, no sentido em que o enten-
demos aqui, como uma medida tdo boa do trigo, ou, o que vem a dar
no mesmo, considerava o trigo uma medida tdo boa do trabalho que,
em sua digressédo sobre o valor da prata durante os Gltimos quatro
séculos, ele efetivamente substituiu o trigo pelo trabalho e tirou as
mesmas conclusdes de sua analise como se um fosse sempre uma me-
dida exata do outro.

Ao fazer isso, penso que cometeu um erro grave e tirou con-
clusdes incompativeis com seus proprios principios gerais. Ao mesmo
tempo, é preciso reconhecer que, de século para século, e em paises
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diferentes e distantes onde os metais variam muito de valor, o trigo,
sendo o artigo mais indispensavel a vida, pode muito bem ser consi-
derado a melhor medida do valor de troca real do trabalho; por con-
seguinte, a capacidade de uma mercadoria obter trabalho sera, em
periodos distanciados e em paises diferentes, a melhor indicagdo da
sua capacidade de obter o bem mais indispensavel a vida — o trigo.

Em relacdo aos outros bens de primeira necessidade e de conforto,
devemos reconhecer que, em geral, dependem ainda mais do trabalho
gue o trigo, porque geralmente se emprega mais trabalho nesses bens
depois que s&o tirados do solo. E como — todos os outros fatores per-
manecendo 0s mesmos — a quantidade de trabalho que uma mercadoria
adquire sera proporcional a quantidade de trabalho nela empregada,
podemos presumir que a influéncia de quantidades diferentes de tra-
balho que uma mercadoria requer em sua producédo serd adequada-
mente manifestada nesse calculo do valor, juntamente com a manifes-
tacdo de todas aquelas circunstancias outras que néo o trabalho efe-
tivamente empregado em mercadorias diferentes. A grande vanta-
gem dessa medida de valor — que consiste na quantidade de trabalho
gue uma mercadoria adquire — sobre a que consiste na quantidade
de trabalho efetivamente empregada na produ¢do da mercadoria
estad em que, enquanto esta Ultima envolve apenas uma causa do
valor de troca, embora esta seja, em geral, a mais importante, a
primeira, além desta causa, envolve todas as diferentes circunstan-
cias que influenciam as propor¢es em que as mercadorias sdo real-
mente trocadas umas pelas outras.

E evidente que nenhuma mercadoria pode ser uma boa medida
do valor real de troca em lugares diferentes e em periodos distanciados,
se nao for, a0 mesmo tempo, uma boa medida do valor nominal, nesses
lugares e nesses periodos distanciados; nesse aspecto, é preciso reco-
nhecer que a quantidade de trabalho comum que um artigo obtém, a
qual necessariamente leva em conta todas as causas que afetam o
valor de troca, é uma medida perfeita.

Devemos observar ainda que, em paises diferentes e em periodos
distantes entre si, a mesma quantidade de trabalho adquire quanti-
dades muito diferentes — o bem mais indispensavel a vida; ainda
assim, com o progresso dos aperfeicoamentos e da civilizacéo, geral-
mente acontece que quando o trabalho adquire a menor quantidade
de comida, adquire a maior quantidade de outras mercadorias, e quando
adquire a maior quantidade de comida, adquire a menor quantidade
de outros bens de primeira necessidade e de conforto, de modo que,
em dois paises ou em dois periodos com diferentes graus de progresso,
guando dois objetos adquirem a mesma quantidade de trabalho, muitas
vezes adquirem aproximadamente a mesma quantidade dos bens de
primeira necessidade e de conforto, embora possam adquirir diferentes
quantidades de trigo.
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E preciso reconhecer, por conseguinte, que, qualquer que seja a
mercadoria, a quantidade de dias comuns de trabalho que ela adquire
€ a melhor aproximagéo do valor real de troca.

O trabalho, entretanto, como todas as outras mercadorias, varia
da abundéancia a escassez, comparado a sua demanda e, em periodos
diferentes e em lugares diferentes, adquire quantidades muito dife-
rentes do bem mais necesséario a vida; além disso, em funcdo dos di-
ferentes graus de habilidade ou de apoio da maquinaria com a qual o
trabalho é empregado, os produtos do trabalho ndo sdo proporcionais
a quantidade aplicada. Em conseqtiéncia, o trabalho, em qualquer sen-
tido em que o termo possa ser usado, ndo pode ser considerado medida
exata e padronizada do valor real de troca. Se por essa razédo o trabalho
que uma mercadoria adquire ndo pode ser aceito, com certeza também
ndo ha mais onde possamos procurar tal medida com alguma possibi-
lidade de éxito.

Secdo VII

O meio-termo entre o trigo e o trabalho, considerado como
medida do valor real de troca

Conclui-se, portanto, que nenhuma mercadoria pode ser legi-
timamente considerada medida padréao do valor real de troca. Uma
estimativa dos precos comparativos de todas as mercadorias, que
determine a capacidade de cada uma de adquirir os bens necessarios,
Uteis ou agradéaveis a vida, inclusive o trabalho, ndo seria apenas
muito penosa e dificil de usar, mas também impraticavel. No en-
tanto, dois objetos poderiam, em alguns casos, ser medida mais ade-
quada de valor real de troca do que apenas um e ainda ser utilizavel
na préatica.

Devido a sua capacidade de sustentar certo nimero de seres hu-
manos, certa quantidade de trigo de determinada qualidade sempre
tem um valor de uso definido e invariavel; mas tanto seu valor real
de troca quanto seu valor nominal estdo sujeitos a variagdes conside-
raveis, ndo apenas de ano para ano, mas também de século para século.
A experiéncia mostra que a populacdo e o cultivo da terra, apesar de
sua dependéncia mutua, ndo se desenvolvem sempre com 0 mesmo
ritmo, mas estéo sujeitos a variagdes marcantes na velocidade de seus
desenvolvimentos. A parte as variagbes anuais, parece que as vezes 0
trigo permanece caro, comparado ao trabalho e a outras mercadorias,
durante muitos anos; outras vezes permanece barato, comparado aos
mesmos bens, durante periodos equivalentes. Nesses diferentes perio-
dos, 1 bushel de trigo adquire quantidades muito diferentes de trabalho
e outras mercadorias. Observando o preco oficial do trabalho e o prego
médio do trigo durante o reinado de Henrique VII, pelo fim do século
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XV e comecos do século XVI, concluimos que 1/2 bushel desse cereal
comprava pouco mais que um dia de trabalho comum e, obviamente,
apenas pequena quantidade das mercadorias para cuja producdo era
necessario muito trabalho. Um século depois, no final do reinado de
Elisabete, 1/2 bushel de trigo comprava trés dias de trabalho comum
e, é claro, uma quantidade comparativa consideravel das mercadorias
em que se empregava trabalho. Conseqiientemente, de século para sé-
culo, assim como de ano para ano, nota-se que determinada quantidade
de trigo mede de forma muito imperfeita a quantidade de bens neces-
sarios, Uteis e agradaveis a vida que qualquer mercadoria especifica
adquire na troca.

A mesma observacdo confirma-se no caso do dia de trabalho,
medida proposta por Adam Smith. O mesmo periodo de nossa histéria
ilustra a variacédo dessa medida de século para século. Durante o rei-
nado de Henrique VII, um dia de trabalho — de acordo com a afirmacéo
anterior — comprava aproximadamente 1/2 bushel de trigo, que era o
bem mais necessério & vida, e, por conseguinte, o artigo mais importante
numa estimativa geral do valor real de troca. Um século depois, um
dia de trabalho comprava apenas 1/6 de bushel de trigo: uma diferenca
prodigiosa nesse artigo tdo importante. E embora possamos supor que
um dia de trabalho comprava, nos dois periodos, quantidades menos
dessemelhantes de artigos em que o trabalho entra como ingrediente
importante, do que as quantidades que adquiria de trigo, mesmo assim
apenas as variagfes em sua capacidade de adquirir o bem mais ne-
cessario a vida, em periodos diferentes, ja desqualificam o trabalho
como medida exata do valor real de troca de século para século.

Todavia, embora nenhum desses dois artigos, tomados isolada-
mente, possa ser considerado medida satisfatéria de valor, a combinagao
dos dois talvez possa levar a uma precisdo maior.

Quando o trigo é caro, comparado ao trabalho, o trabalho com-
parado ao trigo serd necessariamente barato. No periodo em que dada
guantidade de trigo adquire uma quantidade maior de bens de primeira
necessidade e de conforto determinada quantidade de trabalho sempre
adquire uma quantidade menor desses artigos; no periodo em que o
trigo adquire uma quantidade menor desses artigos, o trabalho adquire
uma quantidade maior.

Por isso, se tirarmos uma média dos dois, evidentemente teremos
uma medida corrigida pelas varia¢bes contemporaneas de cada um em
direcdes opostas, e provavelmente representaremos, com maior preciséo
do que apenas com um deles, a mesma quantidade de bens de primeira
necessidade e de conforto, nos periodos mais distantes e sob todas as
circunstancias variaveis as quais estao sujeitos o aumento da populagéo
e o cultivo da terra.

Para esse propdsito é necessario, entretanto, fixarmos uma me-
dida de trigo que possa ser considerada, no que se refere a quantidade,
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equivalente a um dia de trabalho; neste pais, talvez 1 peck* de trigo,
que constitui aproximadamente o ganho diario médio de um bom tra-
balhador em tempos de abundancia, seja bastante preciso para o ob-
jetivo proposto. Portanto, qualquer mercadoria que, em periodos dife-
rentes, adquire o mesmo numero de dias de trabalho e de pecks de
trigo — ou fracgles dessas unidades, tomadas em propor¢des iguais —
pode ser considerada, segundo esse principio, como uma mercadoria
gue adquire, de forma bem aproximada, a mesma quantidade de bens
de primeira necessidade e de conforto e, em consequéncia, preserva
de modo bastante aproximado o valor real de troca em periodos dife-
rentes. E toda mercadoria que, em periodos diferentes, compra dife-
rentes quantidades de trigo e de trabalho assim considerados, eviden-
temente tera variado em relagdo a uma medida que varia pouco, e por
isso podemos supor que a mercadoria em questdo variou proporcional-
mente a seu valor real de troca.

Ao calcular o valor real de troca de mercadorias de diferentes
paises, devemos levar em conta os tipos de alimento consumidos pelas
classes trabalhadoras. A regra geral seria compara-los, em cada pais,
a um dia de trabalho e a quantidade do tipo de cereal existente, equi-
valente ao ganho diario médio de um bom trabalhador. Desse modo,
se na Inglaterra o prego monetario de uma mercadoria compra 5 dias
de trabalho e 5 pecks de trigo, € o preco monetario de uma mercadoria,
em Bengala, compra cinco dias de trabalho e cinco vezes a quantidade
de arroz que um bom trabalhador costuma ganhar, segundo a média
de um periodo longo, pode-se supor que essas mercadorias tém, em
cada pais, o0 mesmo valor real de troca; a diferenca entre seus valores
monetéarios expressa de forma bem aproximada os diferentes valores
da prata na Inglaterra e em Bengala.

O principal defeito da medida aqui proposta decorre dos efeitos
variaveis do capital, da maquinaria e da divisédo de trabalho em paises
diferentes e em periodos diferentes, sobre o produto de um dia de
trabalho e sobre os precos das mercadorias manufaturadas. Mas ne-
nhuma estimativa até agora sugerida teve sequer a pretenséo de avaliar
essas variagdes — na verdade, essas variagdes referem-se mais a ri-
gueza que ao valor de troca, categorias essas que, embora intimamente
relacionadas, nem sempre sdo a mesma coisa; por causa disso, numa
estimativa de valor, o barateamento decorrente de maior destreza ou
do uso de maquinaria pode ser negligenciado sem que isso implique
erro grave.

O Sr. Ricardo pergunta “por que o ouro, o trigo ou o trabalho
seriam uma medida padrdo de valor mais adequada que o carvéo ou
o ferro, ou que as roupas, o sabdo, velas e outros bens necessarios ao

49 Medida de capacidade para secos, contendo aproximadamente 9 litros. (N. do E.)
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trabalhador? Por que, em sintese, uma mercadoria ou o conjunto das
mercadorias deveria ser o padrédo se este proprio padrdo esta sujeito
a flutuacdes de valor?”.5° Confio em que a quest&o aqui colocada tenha
sido respondida de maneira satisfatéria no decorrer desta investigagao
sobre a natureza e as medidas do valor. Sé gostaria de acrescentar
gue uma mercadoria qualquer, mais de uma, ou seu conjunto devem
necessariamente ser tomadas para expressar o valor de troca, porque
abrangem todas as coisas que podem ser trocadas. No entanto, uma
medida de valor de troca assim configurada é imperfeita, como todos
sabem; certamente seriamos gratos ao Sr. Ricardo se ele tivesse pro-
posto uma melhor. Mas qual a medida proposta por ele? O dispéndio
de trabalho na producédo de uma mercadoria, isto é, o seu custo ou,
mais precisamente, uma parte de seu custo, em fun¢do do qual seu
valor de troca, na pratica e sob diferentes circunstancias, varia enor-
memente. Custo e valor sdo sempre essencialmente diferentes. Uma
mercadoria cujo custo dobrou ndo pode ter um valor de troca maior
que antes se outras mercadorias também dobraram. No entanto, quando
0 custo das mercadorias é estimado segundo os principios de Adam
Smith, seu custo monetario e seu valor monetario médio geralmente
coincidem. Mas, quando o custo é avaliado segundo os principios do
Sr. Ricardo, ou seja, pela quantidade de trabalho despendida, o custo
e o valor do trabalho quase nunca coincidem. Onde quer que haja
lucros (e sdo muito raros os casos em que ndo ha nenhum), o valor de
uma mercadoria, ao ser trocada por trabalho, é invariavelmente maior
que o trabalho nela empregado.

Portanto, temos de escolher entre uma medida imperfeita do valor
de troca, e outra que é necessaria e fundamentalmente errada.

Se o Sr. Ricardo disser que com o termo valor, quando usado
isoladamente, ele ndo quer dizer valor de troca, entdo por certo indu-
ziu-nos em grande erro em muitas partes de seu trabalho. Afinal, dei-
Xou-nos sem propor uma medida de valor de troca que substitua a que
ele critica. Ndo ha a menor dificuldade em encontrar uma medida de
custo, ou mesmo de valor, se definimos o valor como custo. A dificuldade
consiste em encontrar uma medida do valor real de troca, em contra-
posicdo ao valor nominal ou prego. Ninguém esta procurando um padréo
exato, acertadamente considerado inalcangavel. Mas de todos os artigos
trocados, o trabalho é, sem nenhuma comparacéo, o mais abrangente
e 0 mais importante. Em seguida, vem o trigo. A razdo pela qual o
trigo é preferivel ao carvdo é muito compreensivel. A mesma razao,
combinada a outras, é valida para a preferéncia dada ao trabalho em
relacdo ao trigo. E as razdes formuladas nesta se¢do séo suficientes,
creio eu, para dar preferéncia, em alguns casos, a média entre o trigo

50 Principios de Economia Politica e Tributacéo. Op. cit. Cap. XX, p. 190.
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e 0 trabalho em vez de tomar qualquer um deles isoladamente. Quando
0 trigo ndo é um dos artigos a serem medidos, como no caso de uma
estimativa do valor dos metais preciosos, ou qualquer mercadoria es-
pecifica, um meio-termo entre o trigo e o trabalho é preferivel ao tra-
balho tomado isoladamente; mas quando o trigo € um dos principais
artigos a serem medidos, como numa estimativa do valor de troca da
producdo total de um pais, a capacidade desse produto de adquirir
trabalho nacional e estrangeiro ainda é o melhor critério ao qual po-
demos recorrer.
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A Renda da Terra
Secéo |

A natureza e as causas da renda da terra

Podemos definir a renda da terra como a parcela do produto
total que fica para o proprietario da terra depois de pagas todas as
despesas, de qualquer tipo, referentes a seu cultivo, inclusive os lucros
do capital empregado, estimados segundo a taxa usual e ordinaria de
lucro do capital agricola no periodo considerado.

Pode ocorrer, devido a circunstancias acidentais e temporarias, que
0 arrendatario pague mais ou menos que isso, mas é em torno desse ponto
gue as rendas efetivamente pagas sempre gravitam. Por essa razdo, esse
é o ponto de referéncia quando o termo “renda” é usado em sentido genérico.

Visto que a renda da terra é o excedente do preco sobre o que
€ necessario para pagar os salarios do trabalho e os lucros do capital
empregados no cultivo da terra, o primeiro objeto de investigagdo que
se nos apresenta é a causa ou causas desse excedente de preco.

Depois de examinar a questdo repetida e cuidadosamente, nao
posso concordar de todo nem com o ponto de vista apresentado por
Adam Smith, nem com o dos Economistas, e menos ainda com o de
alguns autores modernos.

Parece-me que quase todos esses autores consideram a renda da
terra como algo que lembra muito de perto, em sua natureza e nas
leis que a governam, aquele excedente de preco sobre o custo de pro-
ducéo, caracteristica de um monopélio comum.

Embora Adam Smith se aproxime muito da verdade®! em algumas

51 Todavia, ndo posso concordar quando ele considera que toda terra que produz alimentos
deve necessariamente produzir renda. A terra que comega a ser cultivada em paises présperos
s6 pode pagar os lucros e o trabalho. Um bom lucro sobre o capital aplicado, incluindo,
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partes do capitulo XI de seu Livro Primeiro, e apesar de ter feito em seu
trabalho um ndmero maior de observagdes corretas sobre o assunto que
qualquer outro autor, ndo explicou com suficiente clareza a causa mais
essencial do elevado preco dos produtos agricolas; como o autor aplica
ocasionalmente o termo monopédlio a renda da terra, sem se deter em
suas peculiaridades mais fundamentais, ele deixa o leitor sem uma nogao
clara da verdadeira diferenca entre a causa do pre¢o elevado dos bens de
primeira necessidade e das mercadorias monopolizadas.

Algumas observagbes dos economistas sobre a hatureza da renda
da terra parece-me também bastante corretas; mas estdo misturadas
com tantos erros e delas foram tiradas conclusfes téo injustificadas,
gue o valido em suas teorias ndo teve grande repercussao. A concluséo
pratica mais importante dos economistas, qual seja, a de que se deve
tributar com exclusividade a renda liquida dos proprietérios de terra,
decorre, por certo, de que eles consideram essas rendas inteiramente
disponiveis como o excedente do pre¢o sobre o custo de producdo que
distingue um monopdlio comum.

O Sr. Say, em seu valioso Tratado da Economia Politica, em que
explica com grande clareza muitos pontos que ndo foram suficiente-
mente desenvolvidos por Adam Smith, ndo tratou a questéo da renda
da terra de maneira de todo satisfatoria. Ao falar dos diferentes agentes
naturais que, assim como a terra, cooperam com o trabalho do homem,
observa: “Hereusement personne n'a pu dire, le vent et le soleil m'ap-
partiennent, et le service qu’ils rendent doit m'étre payé”.>> Embora ele
admita, por razdes 6bvias, que a apropriacdo da terra é necessaria,
torna-se claro em seu trabalho que considera a renda da terra como
algo que se deve quase exclusivamente a essa apropriagdo e a demanda
externa.

No excelente trabalho do Sr. de Sismondi, De la Richesse Com-
merciale, diz ele em nota referente a questdo da renda: “Cette partie
de la rente fonciére est celle que les Economistes ont décorée du nom
du produit net, comme étant le seul fruit du travail qui ajoutat quelque
chose a la richesse nationale. On pourroit, au contraire, soutenir contre
eux, que c'est la seule partie du produit du travail, dont la valeur soit
purement nominale, et n'ait rien de réelle: c’est en effet le résultat de

naturalmente, o pagamento do trabalho, sempre serd um estimulo suficiente para a agri-
cultura. Mas, na prética, sdo muito raros os casos em que a terra pertence a qualquer um
que a deseje; provavelmente é uma verdade quase universal o fato de que toda terra
apropriada, que produz alimentos em seu estado natural, sempre proporcione renda, seja
ela cultivada ou nao.

52  Ver v. Il, p. 124. Uma nova edicdo desse trabalho, muito melhorada, foi publicada recen-
temente e merece toda a atencéo de quem se interessa por esse assunto. A passagem citada
pode ser encontrada em SAY, Jean-Baptiste. Tratado de Economia Politica. Sdo Paulo,
Abril Cultural, 1983, p. 337. “Felizmente, porém, ninguém jamais pode dizer: O vento e o
sol me pertencem e o servigo que prestam me deve ser pago.” (N. do E.)
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I'augmentation de prix qu'obtient un vendeur en vertu de son privilége,
sans que la chose vendue en vaille réellement davantage”.>®

Parece-me que as opinides dos mais modernos autores de nosso
pais tendem a uma visédo semelhante da questdo. Para ndo multiplicar
as citacOes acrescentarei apenas que, numa edicdo respeitavel de A
Riqueza das Nagdes, publicada recentemente pelo Sr. Buchanan, de
Edimburgo, a idéia de monopodlio vai mais longe ainda. Embora os
autores mais antigos acreditassem que a renda da terra é governada
pelas leis do monopdlio, ainda assim pensavam que esse monopdlio,
no caso da terra, é necessario e Util. Ao contrario deles, o Sr. Buchanan
as vezes chega a dizer que a renda é prejudicial e que priva o consumidor
daquilo que concede ao proprietario da terra.

Ao tratar do trabalho produtivo e improdutivo no ultimo volume,
o Sr. Buchanan observa que “o excedente liquido, por meio do qual os
economistas estimam a utilidade da agricultura, surge obviamente do
alto prego de seu produto, o qual, embora vantajoso para o proprietario
de terra que o recebe, por certo ndo traz vantagem nenhuma para o
consumidor que o paga. Se o produto agricola fosse vendido por um
preco mais baixo, ndo haveria o mesmo excedente liquido depois de
pagas as despesas do cultivo, mas a agricultura continuaria igualmente
rendosa para o capital em geral; a Unica diferenca seria que, em vez
de enriquecer o proprietario de terras com o preco alto, as expensas
da comunidade, como acontecia antes, agora seria a comunidade que
lucraria com o preco baixo, as expensas do proprietario de terras. O
alto preco, do qual se origina a renda da terra ou o excedente liquido,
ao mesmo tempo que enriquece 0 proprietario de terras que tem o
produto agricola para vender, diminui, na mesma proporgao, a riqueza
de seus compradores; por causa disso ndo é correto considerar a renda
do proprietario de terras um acréscimo inequivoco a riqueza nacional”.5*

Em outras partes de seu trabalho, ele usa a mesma linguagem
— quando ndo mais forte — e, numa nota a respeito de impostos,
refere-se ao alto preco do produto da terra como vantajoso para aqueles
qgue o recebem, mas prejudicial para aqueles que o pagam. “Segundo
essa visdo”, acrescenta ele, “o alto preco do produto agricola ndo pode
constituir nenhum acréscimo geral ao capital da comunidade, pois o
excedente liquido em questédo é apenas um rendimento transferido de
uma classe para outra, e é claro que da mera circunstancia do excedente

53 V. I, p. 49. “Essa parte da renda fundiaria recebeu dos economistas 0 nome de produto
liquido, ou seja, 0 Gnico produto do trabalho humano que adiciona alguma coisa a riqueza
nacional. Contudo, seria possivel arguir contra eles que, bem ao contrério, essa é a Unica
parcela do trabalho humano cujo valor é puramente nominal, nada possuindo de real: com
efeito, ela resulta de um aumento de preco que é apropriado pelo vendedor em virtude de
sua situacdo de privilégio, sem que esse aumento reflita um valor maior da mercadoria
vendida.” (N. do E.)

54 V.1V, p. 134.
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mudar de méos ndo se forma nenhum fundo do qual se possam extrair
impostos. Os rendimentos que pagam os produtos da terra ja estdo
nas maos dos que compram esses produtos; se o preco da subsisténcia
fosse mais baixo, 0 excedente permaneceria em suas maos, onde estaria
tdo sujeito a tributacdo como quando, mediante um preco mais alto,
é transferido para o proprietario de terras.”s®

Estou pronto a admitir que existem algumas caracteristicas da renda
da terra que tém grande afinidade com um monopdlio natural. A propria
superficie da Terra é limitada e ndo pode ser aumentada devido as ne-
cessidades humanas. A desigualdade do solo ocasiona, mesmo num periodo
muito primitivo da sociedade, uma escassez relativa de boas terras; néo
h& duvida de que essa escassez é uma das causas da renda propriamente
dita. Por causa disso, talvez o termo monopdlio parcial possa aplicar-se
a ela com bastante propriedade. Mas apenas a escassez de terras, aqui
admitida, nédo é, de modo algum, suficiente para produzir os efeitos ob-
servados. Uma investigac@o mais precisa sobre a questdo mostra-nos quao
diferente é o alto preco dos produtos agricolas, em sua natureza e origem
nas leis que o governam, do alto prego de monopélio comum.

Podemos afirmar que sdo trés as causas do excedente do preco
dos produtos agricolas sobre os custos de producédo:

A primeira e principal causa é a capacidade que tem a terra de
produzir os bens necessarios a vida em quantidade maior do que a
requerida para a manutencdo das pessoas que nela trabalham.

A segunda é aquela caracteristica propria dos bens necessarios
a vida de criar sua prépria demanda quando, de maneira adequada,
distribuidos, ou de fazer surgir uma quantidade de consumidores pro-
porcional a quantidade produzida de bens necessarios.

A terceira é a escassez relativa de terras férteis, tanto naturais
como artificiais.

A qualidade do solo, mencionada aqui como a principal causa do
alto prego dos produtos da terra, € uma dadiva da Natureza ao homem.
Sua conexdo com o monopodlio é muito ténue, e ainda assim é téo
absolutamente essencial para a existéncia da renda que, sem ela, por
maior que fosse o grau de escassez ou de monopélio, ndo seria gerado
um excedente do preco dos produtos agricolas sobre o que é necessario
para o pagamento dos salarios e dos lucros.

Se, por exemplo, o solo tivesse uma constitui¢do tal que, apesar
de todo o esforgo empregado, 0 homem n&o conseguisse tirar da terra
mais que o estritamente suficiente para manter aqueles cujo trabalho
e atencéo fossem necessarios a producéo, e embora nesse caso os ali-
mentos e as matérias-primas fossem evidentemente mais escassos que
neste momento, e a terra pudesse ter sido monopolizada da mesma

55 V. III, p. 212.
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forma por particulares, nessa hipotese, é claro que nenhuma renda e
nenhum excedente essencial do produto da terra sob a forma de lucros
ou salarios elevados poderia ter existido.

Por outro lado, é preciso reconhecer que, de qualquer modo que
se divida o produto de determinada quantidade de terra — quer seja
todo distribuido entre os trabalhadores e os capitalistas, quer uma
parte seja atribuida ao proprietario da terra —, a capacidade dessa
terra de gerar renda é exatamente proporcional a sua fertilidade, ou
ao excedente geral que ela pode produzir além do estritamente neces-
sario para sustentar o trabalho e manter o capital nela empregado.
Se esse excedente for de 1, 2, 3, 4 ou 5, entdo sua capacidade de
produzir renda sera de 1, 2, 3, 4 ou 5; nenhum grau de monopdlio,
assim como nenhum possivel aumento da demanda externa pode alterar
na esséncia as diferentes capacidades da terra.

Mas se nenhuma renda pode existir sem esse excedente, e se a
capacidade de solos especificos de gerar renda é proporcional a esse
excedente, conclui-se que esse excedente da terra, surgindo de sua
fertilidade, evidentemente deve ser considerado o fundamento ou causa
principal de toda renda.

Tal excedente, porém, necessario e importante como é, néo teria
um valor que o capacitasse a adquirir uma quantidade proporcional
de trabalho e outras mercadorias, se nédo tivesse o poder de suscitar
uma populacdo para consumi-lo e criar uma demanda efetiva para si
mesmo mediante os artigos por ele trocados.

As vezes se diz que é interpretar mal o principio da populagio
imaginar que apenas um aumento da quantidade de alimentos, ou de
produtos agricolas, ocasionaria um aumento proporcional da populagéo.
N&o ha davida de que isso é verdade, mas é preciso admitir, como observou
Adam Smith com muita justeza, que “quando ha comida, é relativamente
simples conseguir as roupas e a moradia necessarias”. Devemos lembrar-
nos sempre que a terra ndo produz apenas uma mercadoria mas, além
da mais indispensavel de todas as mercadorias — o alimento —, produz
a matéria-prima das roupas, da moradia e do combustivel.5®

Portanto, é estritamente verdade que a terra produz os bens
necessarios a vida: produz os meios mediante os quais — e somente
mediante 0s quais — um aumento de populacdo pode ocorrer e ser
mantido. Nesse aspecto, a terra é fundamentalmente diferente de qual-
quer tipo de maquina que o homem conhece e é natural supor que
sua utilizacdo seja acompanhada de alguns efeitos peculiares.

56 E certo, porém, que, se essas matérias-primas faltarem, ou se a capacidade técnica e o
capital necessarios para obté-las ndo se formarem devido a inseguranca ou a qualquer
outra causa, os agricultores logo moderam seus esforgos e a motivagdo para acumular e
aumentar a produgdo diminui muito. Mas nesse caso havera uma demanda muito pequena
de trabalho; ainda que haja um barateamento nominal das provisdes, o trabalhador néo
poderé adquirir uma quantidade suficiente dos bens de primeira necessidade, incluindo, é
claro, roupas, moradia etc., para gerar um aumento de populacéo.
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Se uma familia ativa e diligente possuisse determinado pedaco
de terra, poderia cultiva-lo de modo a produzir alimentacdo e maté-
ria-prima para roupas, moradia e combustivel ndo apenas para si mes-
ma, mas também para outras cinco familias; segundo o principio da
populacdo, segue-se que se aquela familia distribuisse sua producéo
excedente de maneira adequada, logo poderia adquirir o trabalho de
outras cinco familias, e o valor de sua producéo agricola logo valeria
cinco vezes mais que o trabalho empregado em seu cultivo. Mas, se
em vez de um pedaco de terra que produzisse todos os bens necessarios
a vida, uma familia possuisse apenas, além dos meios de seu sustento,
uma maquina que produzisse chapéus ou casacos para cinqienta pes-
soas além dos membros da familia, nenhum esforco poderia assegu-
rar-lhes a demanda desses chapéus ou desses casacos e dar-lhes em
troca uma quantidade de trabalho consideravelmente maior que a em-
pregada na fabricacdo desses objetos. Durante muito tempo, e possi-
velmente desde o inicio, a maquina néo tivesse mais valor que o re-
sultante da feitura de chapéus ou casacos para a familia. Sua capaci-
dade potencial seria de todo desperdi¢ada pela falta de demanda; mes-
mo quando, devido a causas externas totalmente independentes de
quaisquer esforcos da familia, surgisse uma populacdo consumidora
dos cinglienta chapéus, o valor destes Gltimos, em termos de sua ca-
pacidade de adquirir trabalho e outras mercadorias, poderia ndo ex-
ceder de modo permanente sendo em pequena margem o valor do tra-
balho empregado em sua fabricagao.

Depois que a nova maquinaria para fabricar algodao foi intro-
duzida neste pais, 100 jardas de musselina de determinada qualidade
provavelmente ndo adquiririam mais trabalho que 25 jardas adquiriam
antes, pois a oferta cresceu mais rapido que a procura e ndo havia
mais demanda para toda a quantidade produzida ao mesmo preco.
Mas depois que grandes aperfeicoamentos da agricultura sdo adotados
num pedaco limitado de terra, 1 quarter de trigo adquire em pouco
tempo a mesma quantidade de trabalho que antes, pois nota-se que o
aumento da producéo, ocasionado pelos aperfeicoamentos no cultivo
da terra, cria uma demanda proporcional a oferta, que ainda é limitada.
Por isso o valor do trigo ndo cai como o das musselinas.

Portanto, a fertilidade da terra resulta na capacidade de produzir
renda, ao produzir uma quantidade dos bens indispensaveis que excede
as necessidades de subsisténcia dos proprios agricultores. A caracte-
ristica especifica dos bens de primeira necessidade, quando distribuidos
de maneira adequada, tende nitida e constantemente a valorizar esse
excedente fazendo surgir uma populagdo que o consuma.

Como seria de se esperar, 0s economistas insistiram muito nessas
caracteristicas da terra e de seus produtos em diferentes partes de
seu trabalho; Adam Smith as reconhece como verdadeiras nas partes
da Riqueza das Nagbes em que ele mais se aproxima das teorias dos
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economistas. Mas os autores modernos tendem a negligencia-las e a
considerar a renda como algo regulado pelos principios do monopdlio
comum, embora a distingéo seja de grande importancia e pareca 6bvia
e marcante em quase todos os exemplos que podemos citar.

Se a riqueza das minas de metais preciosos se reduzisse a metade
em todo o mundo, é preciso reconhecer que, como a populacdo e a
riqueza ndo dependem necessariamente do ouro e da prata, esse evento
poderia ndo sé ndo coincidir com uma diminuicdo da populagdo e da
riqueza, como até mesmo chegar a coincidir com um aumento de ambos.
Nesse caso, entretanto, é certo que as rendas, lucros e salarios pagos
nas diferentes minas do mundo ndo s6 ndo diminuiram, como até po-
deriam aumentar de modo consideravel. Mas se a fertilidade de todas
as terras do mundo diminuisse em 50%,%” na medida em que tanto a
populag¢do como a riqueza dependem estritamente da quantidade dos
bens necesséarios a vida que o solo fornece, é 6bvio que grande parte
da populagéo e da riqueza do mundo seria destruida e, com ela, grande
parte da demanda efetiva pelos bens indispensaveis. A maioria das
terras, na maioria dos paises, ficaria completamente sem cultivo, e os
salérios, os lucros e as rendas — estas Ultimas em particular — di-
minuiriam muito em relagdo a tudo o mais. Duvido que haja algum
pedaco de terra neste pais, empregado na producédo do trigo, que pro-
porcione renda de valor equivalente aos salarios do trabalho e lucros
do capital necessarios a seu cultivo. Se isso é verdade, podemos per-
guntar-nos se, ocorrendo a hipétese de uma reducgao de 50% da producéo
agricola, a ser obtida com 0 mesmo trabalho e 0 mesmo capital, alguma
terra deste pais ainda seria cultivada. Toda demanda efetiva do trigo
de producdo nacional desapareceria e, se fosse possivel adquirir trigo
do exterior, a populacdo do pais diminuiria para cerca de 1/5 de seu
nUmero anterior.

O produto de certos vinhedos franceses, que em func¢do de pecu-
liaridades do solo e de outras condi¢des produzem com exclusividade
um vinho de certo sabor, é vendido a um prego muito superior a seu
custo de producdo. Isso se deve a intensidade da procura por esse
vinho, comparada a exiglidade de sua oferta, confinando seu uso a
um namero muito pequeno de pessoas capacitadas e dispostas a pagar

57 O Sr. Ricardo supde uma situacéo (p. 403) [ver, de Ricardo, Principios de Economia Politica
e Tributagdo. Sdo Paulo, Abril Cultural, 1982. p. 272.] em que a fertilidade diminui 1/10
e pensa que isso aumentaria as rendas por deslocar o capital para terras menos férteis.
Penso, ao contrario, que em todo pais bem cultivado isso levaria a diminuir as rendas
porque ocasionaria uma remocgao de capital dos solos mais pobres. Se a terra cultivada por
ultimo n&o pagasse mais que o trabalho necessario e um lucro de 10% sobre o capital
empregado, uma reducgéo de 1/10 da produgéo bruta certamente tornaria muitos solos pobres
pouco atraentes em termos de cultivo. E, baseado na suposi¢éo do Sr. Ricardo, eu perguntaria
de onde viriam os aumentos de demanda e do pre¢o, uma vez que os meios de obtengéo
de metais preciosos ou de outras mercadorias a serem trocadas pelo trigo se reduziram em
conseqiiéncia da maior quantidade de trabalho e capital aplicados na terra.
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por ele um preco muito alto. Mas se a fertilidade dessas terras au-
mentasse o suficiente para aumentar a producéo, o valor dessa produgao
cairia, diminuindo de modo substancial o excedente de seu prego sobre
o0 custo de producéo. Por outro lado, se os vinhedos se tornassem menos
produtivos, esse excedente poderia aumentar ilimitadamente.>®

A causa 6bvia desse efeito é que, em todos os monopoélios comuns,
a demanda é exterior e independente da producédo em si. O numero
de pessoas que apreciam um vinho raro e que desejariam entrar na
competicdo pela sua compra pode crescer quase indefinidamente no
periodo em que a propria producdo de vinhos raros diminuisse; seu
preco, portanto, ndo teria nenhum outro limite além do ndmero, da
capacidade e dos caprichos dos que disputam o vinho raro.

Na produc¢do dos bens de primeira necessidade, a demanda, ao
contrario, depende do proprio produto, e os efeitos séo por isso muito
diferentes. Nesse caso é fisicamente impossivel que o nimero de con-
sumidores cres¢a enquanto a quantidade do produto diminui, uma vez
que os consumidores s6 podem existir em funcdo do produto.

Em todos os monopélios comuns, um excedente do valor do pro-
duto sobre o valor do trabalho empregado para obté-lo pode ser criado
pela demanda externa. No monopdlio parcial da terra que produz os
bens indispensaveis, tal excedente sé pode ser criado pelas qualidades
do solo.

Nos monopolios comuns e em todos os produtos, exceto os bens
de primeira necessidade, as leis da Natureza pouco contribuem para
tornar seu valor de troca proporcional a seu valor de uso. A mesma
guantidade de uvas ou algodéo, sob diferentes circunstancias, poderia
valer permanentemente trés ou trezentos dias de trabalho. Apenas na
producéo dos bens de primeira necessidade as leis da Natureza sempre
funcionam para regular seu valor de troca em fun¢do de seu valor de
uso, embora, devido a diversidade das circunstancias e, em particular,
devido a abundancia ou escassez de terras, isso raramente (ou nunca)
aconteca de maneira completa. Nao obstante, em termos de trabalho
que pode adquirir, o valor de troca de determinada quantidade dos
bens de primeira necessidade tende a se aproximar do valor da quan-
tidade de trabalho que pode manter ou, em outras palavras, tende a
se aproximar de seu valor de uso.

Em todos os monopélios comuns, o prego do produto e, em con-

58 Em resposta a esta passagem, o Sr. Ricardo diz (p. 405) [v., de Ricardo, op. cit., p. 273.]
que, “dado o alto prego, a renda serd alta em relacdo a abundancia e néo a escassez”, seja
em vinhedos especiais, seja em terras comuns que produzem trigo. Mas isso é escamotear
toda a questdo. O preco ndo pode ser dado. Em virtude da demanda externa e de uma
oferta reduzida, a producdo de um acre de uvas na Champagne adquire permanentemente
50 vezes o trabalho empregado em seu cultivo, mas nenhum aumento da demanda externa
ou reducdo da oferta jamais fard com que o produto de um acre de trigo adquira mais
trabalho do que pode sustentar.
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sequiéncia, o excedente do preco sobre o custo de produgédo, podem aumentar
indefinidamente. No monopdlio parcial da terra que produz os bens de
primeira necessidade, o preco do produto ndo pode, de forma alguma,
exceder o valor do trabalho que pode manter; o excedente do preco sobre
0 custo de sua producgdo esta sujeito a um limite intransponivel. Esse
limite é o excedente de bens de primeira necessidade que a terra produz
além das exigéncias minimas dos agricultores e depende rigorosamente
da fertilidade natural ou adquirida do solo. Se essa fertilidade aumentar,
o limite se ampliara e a terra proporcionard uma renda alta; se a fertilidade
diminuir, o limite se estreitara e se tornara impossivel uma renda alta;
se a fertilidade diminuir ainda mais, o limite coincidird com o custo de
producdo e ndo havera nenhuma renda.

Em sintese, num caso, o excesso do preco do produto sobre o
preco de custo da producéo depende principalmente do grau de mono-
pélio; no outro, depende inteiramente do grau de fertilidade. Esta é,
decerto, uma distingéo clara e marcante.>®

E possivel, por conseguinte, admitir que o preco dos bens de
primeira necessidade seja regulado segundo os principios de um mo-
nopélio comum? E possivel, como Sismondi, considerar a renda como
Unico produto do trabalho que tem valor puramente nominal, e como
simples resultado de um aumento de preco obtido por um vendedor
em consequéncia de um privilégio especifico; ou, como Buchanan, con-
sidera-la algo que nada acrescenta a riqueza nacional, consistindo numa
transferéncia de valor vantajosa somente para os proprietarios de terras
e proporcionalmente prejudicial aos consumidores?®®

Pelo contrario, a capacidade que tem o solo de manter mais pes-
soas que as necessarias para nele trabalhar ndo é uma clara indicagdo
dessa inestimavel qualidade do solo que Deus entregou ao homem?
Nao é verdade que a renda é uma parte — e veremos depois que é
uma parte absolutamente necessaria — daquele produto excedente da
terra do qual se diz com muita justica ser a fonte de todo poder e de
todo prazer, sem o qual, de fato, ndo haveria cidades, nem for¢cas mi-
litares ou navais, nem arte, nem aprendizado; ndo haveria os melhores
produtos manufaturados, nem os bens Uteis e os artigos de luxo im-
portados, e nada daquela sociedade culta e educada que néo so6 eleva
e dignifica os individuos, mas que estende sua influéncia benéfica a
toda a massa do povo?

59 No entanto, o Sr. Ricardo acha que essa distingdo néo esta bem fundamentada! Cap. XXXI,
p. 405. [ver op. cit., p. 273.]

60 E extraordinario que o Sr. Ricardo (p. 400) [v. op. cit., p. 270] tenha endossado as afirmages
do Sr. Sismondi e do Sr. Buchanan. Estritamente de acordo com sua prépria teoria, o preco
do trigo sempre é um preco natural ou necessario. Nesse caso, como pode ele concordar
com esses autores nos quais o prego do trigo é semelhante ao de um monopélio comum, ou
vantajoso apenas para os proprietarios de terras e proporcionalmente prejudicial aos con-
sumidores?
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Secéo 11

A necessidade de separar a renda da terra dos lucros do
agricultor e dos salarios do trabalhador

Nos periodos primitivos da sociedade ou, o que talvez seja
mais notavel, quando a experiéncia e o capital de uma velha socie-
dade sdo empregados em terras virgens e férteis, o produto excedente
do solo aparece sobretudo sob a forma de lucros e de salarios ex-
traordinariamente altos e muito pouco sob a forma de renda. En-
quanto ha terras em abundéancia, que podem ser apropriadas por
guem as queira, é claro que ninguém paga renda a um proprietario.
Mas o prolongamento dessa situa¢do ndo é compativel com as leis
da Natureza nem com os limites e qualidade da terra. Em todos os
paises existe necessariamente uma diversidade de solos e localiza-
¢des. Nem todas as terras sdo tdo boas quanto as melhores, nem
todas se localizam perto dos mercados ou dos rios navegaveis. Mas
uma acumulacédo de capital, superior aos meios de emprega-lo na
terra de maior fertilidade natural e de localizagdo mais vantajosa,
necessariamente diminui os lucros, enquanto a tendéncia da popu-
lac&o de crescer além dos meios de subsisténcia diminui os saléarios
do trabalho, depois de certo tempo.

As despesas de producdo diminuem, portanto, mas o valor do
produto, isto €, a quantidade de trabalho e de outros produtos do tra-
balho (além do trigo) que o produto pode adquirir cresce, ao invés de
diminuir. Haver4 um nimero crescente de pessoas a procura de sub-
sisténcia e dispostas a oferecer seus servi¢cos onde quer que possam
ser utilizados. Assim, o valor de troca dos alimentos terd um excedente
sobre o custo de produ¢do em todas as terras muito férteis; esse ex-
cedente é a parcela do excedente geral, derivado da terra, que tem
recebido 0 nome peculiar de renda da terra.

A primeira propriedade da terra que mencionamos, ou seja,
sua capacidade de produzir uma quantidade de bens de primeira
necessidade maior que o exigido para a manuten¢do das pessoas
empregadas no cultivo é, obviamente, o fundamento dessa renda e
o limite de seu crescimento possivel. A segunda propriedade citada,
ou seja, a tendéncia ao aumento da populagdo, em fun¢do da abun-
dancia de alimentos, é necesséaria para estabelecer o valor do exce-
dente de bens de primeira necessidade que os agricultores podem
obter na terra cultivada pela primeira vez, e também para criar
demanda de mais alimentos do que se pode obter das terras mais
ricas. E a terceira causa, ou a escassez relativa de terras férteis,
que é claramente uma conseqliéncia natural da segunda, € neces-

90



MALTHUS

saria, por fim, para separar uma parte do excedente geral da terra
sob a forma de renda para o proprietario da terra.5!

Néao é possivel que as rendas da terra permanegam integradas
aos lucros do capital ou aos salarios do trabalho. Se os lucros e os
salarios ndo baixassem devido a auséncia de melhorias especificas do
cultivo, apenas as terras muito ricas poderiam ser utilizadas. A queda
dos lucros e dos salarios que se da na pratica sem didvida transfere
uma parte da producgdo para o proprietario da terra e constitui uma
parte de sua renda, e, como veremos mais tarde, ndo mais que isso.
Mas se essa transferéncia pode ser considerada prejudicial aos consu-
midores, entdo todo aumento de capital e de populagdo deve ser con-
siderado prejudicial; um pais que pudesse sustentar de maneira satis-
fatéria 10 milhdes de habitantes teria de limitar-se a 1 milhdo. A
transferéncia dos lucros e dos salarios, bem como um prego tal que
proporcione renda, que foram criticados como prejudiciais por privarem
o consumidor daquilo que este paga ao proprietario da terra, sdo ab-
solutamente necessarios para a obtencdo de qualquer acréscimo con-
sideravel de riqueza e de rendimentos dos primeiros colonos em um
novo pais; sdo também conseqiiéncias naturais e inevitaveis do aumento
de capital e de populagdo proporcionado pela Natureza segundo as
propensdes da raca humana.

Quando a acumulacéo de capital ocorre nas terras escolhidas em
primeiro lugar, de tal maneira que os retornos do capital adicional
empregado sejam menores que os que poderiam ser obtidos em terras
inferiores,’? é evidente que deve dirigir-se ao cultivo dessas terras in-
feriores. Mas os agricultores de terras mais ricas, diminuidos os lucros
e posto que ndo paguem nenhuma renda, deixam de ser simples ar-
rendatarios ou pessoas que vivem de lucros do capital agricola; é evi-
dente que reunirdo em si ambas as condi¢Bes de proprietario e de
arrendatario — uma uniéo muito comum, mas que néo altera de modo
algum a natureza da renda da terra ou sua distingdo essencial em
relagdo aos lucros e aos salérios.

Se os lucros do capital empregado em terras inferiores cultivadas

61 O Sr. Ricardo interpretou-me mal atribuindo-me a afirmacéo de que a renda sobe ou cai
imediata e necessariamente em funcéo da fertilidade aumentada ou reduzida da terra (p.
404) [v. op. cit., p. 272]. Que o leitor julgue em que medida minhas palavras admitem essa
interpretacdo. N&do pensei que pudessem admiti-la. Tendo estabelecido trés causas neces-
sarias a produgdo da renda, eu ndo poderia dizer que a renda varia sempre e exatamente
em proporcdo a uma delas. Na verdade afirmei claramente que, nos periodos primitivos da
sociedade, a producdo agricola excedente, ou a fertilidade, manifesta-se muito pouco sob a
forma de renda. O Sr. Ricardo certamente expressou-se mal ao me corrigir, referindo-se a
escassez comparativa das terras mais férteis como a Unica causa da renda (p. 404), embora
ele mesmo admita que, sem fertilidade real, ndo pode haver renda (p. 404). Se as terras
mais férteis de um pais ainda fossem muito pobres, esse pais produziria muito pouca renda.

62 A motivagdo imediata para o cultivo de terras virgens sé pode ser a perspectiva imediata
de empregar um capital crescente com mais vantagens que nas terras antigas. Apenas uma
elevagéo do preco de mercado do trigo ndo seria um motivo suficiente.
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fossem de 30%, e as areas de cultivo mais antigo proporcionassem
40%, é obvio que 10% dos 40% seriam renda, ndo importando quem
0s recebesse. Quando o capital se acumula mais ainda e a remuneracéo
do trabalho cai nas melhores terras de um pais,®® outras terras, com
condicbes menos favoraveis no que diz respeito a fertilidade ou a lo-
calizac@o, podem ser ocupadas com vantagem. Tendo se reduzido as
despesas do cultivo, inclusive os lucros, terras mais pobres ou mais
distantes dos mercados e dos rios, embora de inicio ndo proporcionem
renda, devem repor todas essas despesas e satisfazer completamente
o agricultor. E mais uma vez, quando os lucros do capital, ou os salarios
do trabalho, ou ambos, tiverem caido ainda mais, terras ainda mais
pobres ou com localizacdo ainda mais desfavoravel serdo cultivadas.
E a cada passo é claro que, se o pre¢o do produto néo cai, a renda da
terra sobe. O preco do produto ndo cai enquanto o esforco e a enge-
nhosidade das classes trabalhadoras, apoiados pelo capital dos que
ndo trabalham a terra, possam dar algo em troca aos agricultores e
proprietarios de terra, que os estimulardo a manter, sem diminuir, os
esfor¢os na agricultura e os excedentes de producéo.

Por conseguinte, podemos declarar como verdade incontestavel
que, quando uma nagdo alcanca um grau consideravel de riqueza e
um volume consideravel de populagéo, a separacdo da renda como um
tipo de imposto sobre terras de certa qualidade é uma lei téo invariavel
quanto a lei da gravidade; e a renda ndo é apenas um valor nominal,
nem um valor desnecessario e prejudicialmente transferido de um con-
junto de pessoas para outro, mas uma parte muito real e essencial do
valor global da propriedade nacional, e colocada pelas leis da Natureza
onde esta, na terra, ndo importando quem a recebe, se sdo muitos ou
poucos, se é o proprietario da terra, a coroa ou aquele que efetivamente
cultiva o solo.

Esse é, portanto, o0 modo pelo qual a renda se separa dos lucros
e dos salarios numa situagdo natural, que seja 0 menos perturbada
possivel por um governo incompetente ou por algum tipo de monopolio
desnecessario; mas nas diferentes condi¢des em que vive a humanidade,
sabemos muito bem que os governos incompetentes e os monopoélios
desnecessarios tém sido frequientes; é certo que modificardo essencial-

63 Quando a aplicacédo de determinada quantidade de trabalho e de capital proporciona menores
retornos, seja em terras novas, seja em terras antigas, em geral é dividida entre os tra-
balhadores e os capitalistas e os salarios e os lucros caem ao mesmo tempo. Isso é o
contrario do que diz o Sr. Ricardo. O que nés entendemos por salario é coisa completamente
diferente. Ele pensa em termos de custo de producéo dos bens de primeira necessidade do
trabalhador; eu penso nos préprios bens de primeira necessidade. Usando a mesma lin-
guagem, o Sr. Ricardo diz (p. 93) que a elevagédo da renda nunca recai sobre o arrendatario.
Mas a queda dos lucros ndo recai sobre a renda? Pouco importa ao arrendatéario e ao
trabalhador, mesmo de acordo com a teoria do Sr. Ricardo, se continuam recebendo entre
eles a mesma soma nominal em dinheiro se, na troca por bens de primeira necessidade,
essa soma néo vale metade do que valia antes.
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mente essa evolugdo natural e muitas vezes ocasionardo uma formagao
prematura da renda da terra.

Na maioria das grandes monarquias orientais o soberano é o
proprietario da terra. Esse monop6lio prematuro da terra, junto com
as duas propriedades do solo e de seus produtos, citadas acima, permite
gue o governo reivindique precocemente certa quantidade do produto
de todas as terras cultivadas; qualquer que seja 0 nome que possa
tomar, isso €, essencialmente, renda da terra. E um excedente tanto
na quantidade quanto do valor de troca do que é produzido sobre os
custos efetivos do cultivo.

Na maioria dessas monarquias havia uma grande extensdo de
terras férteis; o excedente natural do solo era muito grande e, enquanto
as reivindicagdes sobre ela eram moderadas, o que sobrava era sufi-
ciente para permitir lucros e salarios tdo amplos que néo podiam ser
obtidos em nenhum outro emprego e permitiam um rapido aumento
da populagéo.

Todavia, é 6bvio que estd no poder de um soberano que é pro-
prietario de terras num territério muito rico obter, num estéagio pri-
mitivo de desenvolvimento, uma renda excessiva. Desde o comego ele
poderia reclamar para si tudo, exceto o necessario para o aumento mo-
derado do nimero de agricultores, circunstancia que, no caso de habilidade
normal dos agricultores, permitiria ao soberano apropriar-se de uma pro-
porcdo maior do produto global, sob a forma de imposto ou renda, que
poderia ser obtido em qualquer periodo mais avangado da sociedade; nesse
caso, apenas as terras mais férteis do pais seriam cultivadas, os lucros,
os salarios e a populacdo estacionariam prematuramente.

Nao é de se esperar que esses soberanos exercam seus direitos
sobre a terra a um ponto tdo extremo, pois seria contrario tanto a
seus proprios interesses quanto aos de seus suditos; mas ha motivos
para acreditar que em algumas partes da india e de muitos outros
paises orientais, e talvez até mesmo na China, o aumento do tributo
sobre a terra, baseado no direito do soberano sobre o solo, somado a
outros pagamentos de praxe sobre os produtos da terra, diminuiram
violenta e prematuramente os lucros do capital e os salarios do trabalho
agricola, criando grandes obstaculos para o desenvolvimento da agri-
cultura e da populacdo nos tempos que se seguiram, enquanto muitas
terras férteis foram desperdigadas. Isso sempre acontecera gquando,
devido a um monopdlio desnecessario, o excedente da producédo, apro-
priado sob a forma de renda ou de impostos, for maior do que o que
se desprenderia naturalmente dos lucros e dos salarios. Qualquer que
seja a natureza do monopdlio da terra, quer necessario, quer artificial,
sera possivel observar que a capacidade de pagar renda ou impostos
sobre a terra é completamente limitada por sua fertilidade; os que
estdo inclinados a subestimar a importancia das duas primeiras causas
da renda da terra acima indicadas devem observar as varias distri-
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buicbes da producdo em espécie, que ocorre em muitas partes da india
onde, uma vez que o monopdlio possibilitou ao soberano reivindicar a
maior parte da renda da terra, todas as outras coisas dependem, é
claro, do excedente de bens indispensaveis produzidos pela terra e da
capacidade desses bens de adquirir trabalho.

Talvez se possa pensar que a renda ndo pode ser violenta e pre-
maturamente separada dos lucros e dos salarios de modo tdo artificial
que chegue a reduzir estes Ultimos, pois o capital e o trabalho aban-
donariam a terra se pudessem ser mais bem empregados em outro
lugar. Devemos lembrar que os que de fato cultivam a terra nesses
paises, em geral, encontram-se em condicdo inferior e degradada e
empregam muito pouco capital, mas nenhum que possam empregar
em outro negécio. Devemos lembrar também que a produgdo excedente
apropriada pelo governo logo cria uma populacéo a ser empregada por
ele, de modo a manter o prego do trabalho em outros setores ao nivel
do pre¢o na agricultura. Note-se ainda que a pequena demanda de
produtos manufaturados e industriais, devido a pobreza da grande
maioria da sociedade, ndo deixa espaco para o emprego de um grande
capital, com altos lucros nas manufaturas e no comércio. Devido a
estas causas, que tendem a diminuir os lucros, e a dificuldade de con-
seguir dinheiro e devido ao risco de empresta-lo, que tende a aumentar
o0s juros, ha muito sou da opinido de que a taxa de juros nos diferentes
paises é praticamente o Unico critério a partir do qual se pode avaliar
a taxa de lucros. Contudo, em paises como a india e a China e, na
verdade, na maioria das regides orientais e meridionais do globo, tal
critério esta sujeito a grandes incertezas. Na China, os juros legais
séo de 3% ao més.5* Mas, pelo pouco que sabemos da China, ndo po-
demos supor que o capital empregado na terra proporcione lucros dessa
grandeza, ou que se possa empregar o capital em qualquer negécio
estavel e conhecido com um retorno dessa ordem.

Da mesma forma, ha relatos extraordinarios de alta taxa de juros
na India, mas as condi¢fes dos que de fato cultivam a terra contradizem
frontalmente a suposicdo de que, deixando de lado a remuneracdo de
seu trabalho, os lucros sobre seu capital sejam téo consideraveis; a
recente reducéo do rendimento dos titulos publicos para 6% prova cla-
ramente que, em tempos comuns de paz, os lucros de capital em outros
tipos de negécio ndo sdo tdo grandes a ponto de garantir empréstimos
a taxas de juros muito altas.

E provéavel que, com excec¢do de especulacdes ocasionais, o dinheiro
emprestado a altas taxas de juros observadas na China e na india
seja emprestado em ambos os paises mais com a finalidade de pagar
despesas ou dividas do que com a intengdo de lucrar.

64 STAUNTON. Penal Code, p. 158. Entretanto, diz-se que a taxa de mercado de juros em
Cantéo vai apenas de 12% a 18%. Id., nota XVII.
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Algumas das causas que levam a uma elevagdo prematura e irre-
gular das rendas e a diminuicdo dos lucros nos paises do oriente sem
davida funcionaram, em certa medida, nos estagios primitivos da sociedade
européia. Em certo periodo, a maior parte da terra era cultivada por
escravos e, nos sistemas de meagéo que se seguiram, a divisdo da colheita
era feita de forma a deixar para o agricultor pouco mais que a estrita
subsisténcia. Nessa situagdo, a taxa de lucro sobre a terra pouco tinha a
ver com a taxa geral de lucros. O camponés sé conseguia obter dinheiro
e mudar de profissdo passando pelas maiores dificuldades; é certo que
ninguém que tivesse acumulado capital em manufaturas e no comércio
0 empregaria no cultivo de terras alheias como meeiro. Portanto, havia
pouco ou nenhum intercAmbio entre o capital comercial e a agricultura
e, em consequéncia, seus lucros eram muito desiguais.

Entretanto, é provavel, como no caso da China e da india acima
mencionados, que os lucros ndo fossem altos em excesso. Na verdade
isso dependeria sobretudo da oferta de capital em manufaturas e co-
mércio; se o capital fosse escasso em comparacédo com a demanda dos
produtos da manufatura ou do comércio, é certo que os lucros seriam
altos; mas a partir apenas de informacdes ocasionais sobre a ocorréncia
de altas taxas de juros néo se pode inferir com seguranga que as taxas
de lucros eram efetivamente altas.

Por conseguinte, descobrimos que a renda da terra tem a mesma
natureza do excedente geral da terra, resultante de certas propriedades
do solo e de seus produtos; descobrimos também que a renda comega
a se separar dos lucros e dos salarios quando estes comecam a cair
em funcdo da escassez de terras férteis, quer isso seja ocasionado pelo
progresso natural da riqueza e da populagdo de um pais, quer por um
monopolio prematuro e desnecessario da terra.

Secéo 111

As causas que tendem a elevar a renda da terra no curso do
desenvolvimento normal da sociedade

Ao investigar mais de perto as leis que governam o aumento e
a queda da renda, é preciso enumerar mais especificamente as prin-
cipais causas que diminuem as despesas do cultivo ou que reduzem
0s custos dos instrumentos de produc¢do, quando comparados ao prego
do produto. Parece-me que sdo quatro as causas principais: em primeiro
lugar, uma acumulacéo de capital de tal grandeza que reduza os lucros;
em segundo lugar, um aumento de populacdo que reduza os salarios
do trabalho; em terceiro lugar, a ocorréncia de aperfeicoamentos na
agricultura ou de um aumento da intensidade do trabalho que diminua
0 numero de trabalhadores necessarios para produzir determinada
quantidade de bens; em quarto lugar, um aumento no preco do produto
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agricola, a partir de um aumento da demanda que, sem diminuir no-
minalmente as despesas da produg¢do, aumente a diferenca entre essas
despesas e o0 preco do produto.

Se o capital aumenta de tal modo que se torna supérfluo naqueles
setores em que costuma ser empregado a determinada taxa de lucro,
nao ficard parado, mas procurard empregar-se N0 mesmo ou em outros
setores da indUstria, embora com lucros inferiores, e isso tendera a
leva-lo para areas menos férteis.

Da mesma maneira, se a populacéo cresce a uma taxa mais alta
gue sua demanda, os trabalhadores terdo de contentar-se com uma
guantidade menor de bens de primeira necessidade; visto que desse
modo diminuem as despesas em espécie com o trabalho, sera possivel
cultivar terras que antes nao poderiam sé-lo.

Entretanto, as duas primeiras causas aqui mencionadas as vezes
agem de forma a se contrabalangcarem mutuamente. Um aumento de
capital eleva os salarios do trabalho, e uma queda de salarios eleva
os lucros do capital, mas esses efeitos sdo apenas temporarios. No
desenvolvimento natural e regular da acumulacéo do capital e da po-
pulacéo, a taxa de lucros e os salarios reais do trabalho sempre caem
juntos. Isso pode ser ocasionado por uma alta permanente no preco
monetario do trigo, acompanhada de uma elevagéo, ainda que néo pro-
porcional, dos salarios monetéarios do trabalho. Para o agricultor, a
alta no preco monetario do trigo é contrabalancada pela menor quan-
tidade de producdo obtida com o mesmo capital; seus lucros, assim
como os de todos os outros capitalistas, diminuem porque é preciso
tirar salarios monetarios mais altos dos mesmos retornos monetarios,
enquanto a aquisicdo dos bens de primeira necessidade, por parte do
trabalhador, sofre uma contracdo em virtude da alta insuficiente do
preco do trabalho com relagéo ao preco do trigo.

Mas uma elevagdo exata e regular do preco monetario do trigo
e do trabalho ndo é necessaria para ocasionar uma queda nos lucros;
na verdade, tal elevagdo sé ocorrerda do modo regular aqui descrito
quando o dinheiro, sob o0 impacto de todas as mudancas a que um pais
esta sujeito, continua com o mesmo valor, conforme a suposicdo do Sr.
Ricardo,®® o que, pode-se dizer, nunca acontece. Ndo ha ddvida de que
os lucros podem cair e a renda pode surgir em consequéncia de variagdes
do valor do dinheiro. O que é necessario para a queda regular e per-
manente dos lucros (nisso o Sr. Ricardo concordaria comigo) é que uma
propor¢do maior do valor de toda a producdo obtida por determinada
quantidade de capital seja absorvida pelo trabalho. Na terra isso é
ocasionado por uma diminui¢do da producéo, obtida com o mesmo ca-
pital e sem uma diminuicdo proporcional da parcela absorvida pelo

65 Principles of Political Economy. 22 ed. Cap. I, p. 54.
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trabalho, que deixa menos para os lucros, ao mesmo tempo que 0s
salérios reais do trabalhador diminuem. Mas é 6bvio que se uma quan-
tidade menor dos bens de primeira necessidade, derivada de determi-
nado capital empregado na terra, fosse suficiente para suprir tanto o
capitalista quanto o trabalhador,® as empresas do cultivo diminuiriam,
terras mais pobres poderiam ser cultivadas com as novas taxas de
salarios e lucros, e a renda aumentaria nas terras ja cultivadas.

A terceira causa enumerada da tendéncia a elevagédo da renda
mediante uma reducdo nas despesas do cultivo, em relagdo ao preco
do produto, é a introducdo do aperfeigpamento na agricultura ou au-
mento da intensidade do trabalho que diminuam o nuimero de traba-
lhadores necessarios para produzir determinada quantidade de bens.

Em paises industriosos que estdo se desenvolvendo, e onde ndo
faltam incentivos, esse € um fator de grande eficacia. Se os aperfei-
coamentos introduzidos fossem de natureza tal a diminuir considera-
velmente os custos da producdo, sem aumentar em nenhum grau a
quantidade do produto, nesse caso, como é certo que nao haveria ne-
nhuma alteracgéo no preco do trigo, os lucros extraordinarios dos agri-
cultores logo seriam reduzidos pela concorréncia do capital manufatu-
reiro e comercial. Como a arena de aplicacdo de capital como um todo
teria antes diminuido que aumentado, os lucros sobre a terra, assim
como em outros setores, logo voltariam ao seu nivel anterior, e 0 ex-
cedente aumentado pela reduc¢do das despesas de cultivo iria aumentar
a renda dos proprietarios de terra.

Mas se esses aperfeicoamentos, como sempre acontece, facilitam
o cultivo de novas terras, e proporcionam um cultivo melhor das terras
antigas com o mesmo capital, certamente havera mais trigo no mercado.
Isso reduz seu preco, mas a queda é de curta duragdo. A atuagao
daquela importante causa mencionada na primeira parte deste capitulo
— que distingue o excedente da producéo da terra de todos os outros
excedentes, ou seja, a capacidade que tém os bens de primeira neces-
sidade de criar sua prépria demanda quando distribuidos de forma
adequada, ou, em outras palavras, a tendéncia da populacéo a exercer
pressdo sobre 0os meios de subsisténcia —, a atuacdo daquela causa
logo eleva os precos do trigo e do trabalho e reduz os lucros do capital
a seu nivel anterior, enquanto, ao mesmo tempo, cada progresso rea-

66 Sr. Ricardo observa (p. 411) [v. Principios de Economia Politica e Tributagdo. Op cit., p.
226], em relagédo a segunda causa que formulei aqui, da tendéncia a elevacéo das rendas,
“gque nenhuma queda de salarios pode ocasionar uma elevagdo das rendas, pois isso néo
diminuira nem a parcela nem o valor da parcela da produgéo que caberia ao arrendatéario
e ao trabalhador”. Mas, afinal, para onde vao, pergunto eu, os altos salarios reais da América?
Para os lucros? Ou para as rendas? Se os trabalhadores recebessem permanentemente o
valor de 1 bushel de trigo por dia, apenas as terras mais ricas poderiam arcar com a
despesa de seu trabalho. Um aumento de popula¢do e uma queda de tais salarios seriam
absolutamente necessarios para o cultivo de terras pobres. Como se pode dizer, entéo, que
a queda dos salarios ndo é uma das causas da elevagdo das rendas?
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lizado no cultivo de terras mais pobres, facilitado por esses aperfei-
coamentos, e pela sua aplicacdo em todas as terras de melhor qualidade
cultivadas anteriormente, leva a um aumento geral da renda; assim,
sob um sistema mais adequado de cultivo, a renda continua subindo
sem nenhuma elevacao no valor de troca do trigo, sem nenhuma queda
nos salarios reais do trabalho ou da taxa de lucros.

Os grandes aperfeicoamentos da agricultura que ocorreram neste
pais sdo claramente demonstrados pelo fato de os lucros do capital
estarem agora tao altos quanto ha aproximadamente cem anos, quando
a terra sustentava pouco mais que a metade de sua populacédo atual.
E a capacidade que tém os bens de primeira necessidade de criar sua
propria demanda quando distribuidos de maneira adequada esta ple-
namente provada pelo fato palpavel de que o valor de troca do trigo,
em termos de seu poder de adquirir trabalho e outras mercadorias,
para dizer apenas o0 minimo, ndo diminuiu, apesar dos muitos e im-
portantes aperfeigopamentos sucessivos levados a agricultura, tanto pela
introdugdo de melhores implementos quanto por um sistema aperfei-
coado de administracdo da terra. Na verdade, esses aperfeicoamentos
foram totalmente canalizados para o aumento de rendas da terra e
para o pagamento de impostos.

Podemos acrescentar que, quando os aperfeicoamentos sdo intro-
duzidos naquelas areas nas quais se verifica a tendéncia a diminuicéo
dos custos de producao, as vantagens deles decorrentes sdo de imediato
apropriadas, em fungdo da renovacdo dos arrendamentos pelos pro-
prietarios das terras, pois os lucros do capital sdo necessariamente
regulados pela competi¢do, de acordo com a média geral de todo o pais.
Portanto, mesmo os grandes aperfeicoamentos agricolas ocorridos em
algumas regides da Escdcia, no norte da Inglaterra e no condado de
Norfolk elevaram de maneira realmente extraordinaria a renda dessas
areas, permanecendo os lucros no mesmo nivel.

E preciso reconhecer, portanto, que a facilidade de producio dos
bens de primeira necessidade,’” ao contrario da facilidade de producéo
de todas as outras mercadorias, nunca é acompanhada por uma queda
permanente de preco. Pode-se dizer que os bens de primeira necessidade
s&o as Unicas mercadorias cujo valor permanente em termos de aquisicéo
do trabalho é quase proporcional a sua quantidade. Por conseguinte, na
situagdo atual, toda redugdo no custo de sua produgdo aumentara de
forma permanente o excedente que vai para a renda da terra.

A quarta causa que tende a elevar a renda € um aumento no

67 Propriamente falando, a facilidade de producéo dos bens de primeira necessidade sé pode
ser temporaria onde as gradacdes do solo compreendem terras inaproveitaveis, a ndo ser
que a falta de vontade de poupar impeca o crescimento do capital. Mas embora o trigo,
nesse caso, custasse pouco trabalho, seu valor de troca seria alto, isto é, teria maior ca-
pacidade de adquirir bens.
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preco dos produtos agricolas, qualquer que seja sua origem, que au-
menta a diferenca entre o preco do produto e os custos da producéo.

Ja chamamos a atencdo para uma alta no preco das matérias-
primas que pode ocorrer em conseqiéncia de um aumento regular do
capital e da populacéo, enquanto o valor do dinheiro permanece apro-
ximadamente o mesmo. Mas esse tipo de alta estd confinado dentro
de limites estreitos, e tem uma relacdo muito ténue com aquelas gran-
des variacfes no preco do trigo, freqiientemente observadas. O tipo de
aumento cujos efeitos eu gostaria de considerar agora mais em detalhe
€ uma alta de prego devida ao crescimento da demanda, terminando
numa alteragdo do valor dos metais preciosos.

Se uma demanda intensa e continua dos produtos agricolas de
determinado pais ocorresse em nagdes vizinhas, o preco desses produtos
aumentaria consideravelmente. Como as despesas de cultivo sé au-
mentariam de forma lenta e gradual até equiparar-se ao aumento da
demanda, o preco do produto manteria a dianteira durante tanto tempo
que haveria um estimulo prodigioso ao desenvolvimento, encorajando
0 emprego de muito capital para cultivar terras virgens, e tornando
as antigas muito mais produtivas. Entretanto, se a demanda conti-
nuasse, o preco do trabalho aumentaria finalmente até seu nivel antigo,
em relacdo ao trigo; de modo geral poderia ocorrer uma queda subs-
tancial do valor do dinheiro, provocada pela exportacdo abundante de
produtos agricolas, o trabalho se tornaria extremamente forte na com-
pra de todas as mercadorias estrangeiras e as rendas subiriam sem
queda de lucros ou de salérios.

A situacdo dos pregcos monetdrios e o rapido progresso da agri-
cultura na América do Norte ilustram perfeitamente o caso que supo-
mos aqui. O preco do trigo nos Estados do leste é quase téo alto quanto
na Franca ou em Flandres, e devido & continua demanda de bracos,
0 preco monetario do dia de trabalho é quase o dobro do da Inglaterra.
Mas esses altos pregos do trigo e do trabalho facilitaram aos arrenda-
tarios e trabalhadores a compra de roupas e de todos os tipos de bens
estrangeiros de primeira necessidade e de conforto. E certo que se o0s
precos monetarios do trigo e do trabalho tivessem ambos sido mais
baixos, embora mantendo a mesma proporgao entre eles, terras da
mesma qualidade n&o poderiam ter sido cultivadas, nem poderiam ter
sido obtidas rendas da mesma grandeza observada, com a mesma taxa
de lucro e 0 mesmo salario real do trabalho.

Fatos semelhantes ocorreram em nosso pais em consequiéncia de
uma demanda semelhante pelo trigo, de 1793 até o final de 1813,
embora a demanda néo tenha tido a mesma origem. Durante algum
tempo antes da guerra, que comecou em 1793, tinhamos o habito de
importar certa quantidade de cereal estrangeiro para suprir nosso con-
sumo habitual. A guerra naturalmente aumentou o custo desse supri-
mento mediante a alta nas despesas de frete, dos seguros etc.; isso,
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somado a algumas safras ruins e aos decretos subsequientes do governo
francés, elevou o preco do trigo importado, na quantidade requerida
para suprir a demanda, de maneira extraordinaria.

Essa grande elevacéo no prec¢o do trigo importado, embora a im-
portacdo correspondesse apenas a uma pequena proporc¢ado do trigo do
pais, elevou necessariamente o preco de todo o trigo na mesma pro-
por¢do e deu a agricultura nacional o mesmo tipo de estimulo que
ocorreria em funcgédo de uma grande demanda de nosso trigo em paises
estrangeiros. Enquanto isso, a escassez de bragos ocasionada por uma
guerra prolongada, um comércio em expanséo e a necessidade de obter
mais alimento, somados a inventividade sempre disponivel do povo
guando fortemente estimulado, introduziram tanta poupanc¢a de tra-
balho manual em todos os ramos da indUstria que as terras novas e
inferiores, cultivadas para suprir as necessidades prementes da socie-
dade, eram trabalhadas com menos despesas que solos mais ricos alguns
anos antes. No entanto, o preco do cereal manteve-se necessariamente
elevado enquanto a mais insignificante quantidade do trigo estrangeiro,
que sbé podia ser obtido a preco muito alto, era necessaria a fim de
suprir a demanda existente. Com esse preco alto, que certa vez chegou
a quase o triplo em cédulas e mais do dobro em moedas, comparado
aos precos anteriores a guerra, era quase impossivel que o trabalho
ndo subisse mais ou menos na mesma proporc¢do, e com ele, natural-
mente, visto que os lucros ndo tinham caido, todas as mercadorias em
gue entrava trabalho.

Desse modo, tivemos uma alta geral no preco das mercadorias,
ou queda no valor dos metais preciosos relativamente a outros paises,
circunstancia essa que pudemos manter devido ao crescimento de nosso
comércio exterior e a abundancia de mercadorias exportaveis. Que as
terras inferiores cultivadas em 1813 ndo tenham exigido mais trabalho
do que as terras inferiores cultivadas em 1790 é reconhecido incontes-
tavelmente pelo fato de que a taxa de juros e de lucros foi maior no
ultimo periodo que no primeiro. Mas os lucros ndo subiram a ponto
de impedir que o periodo fosse extremamente favoravel a elevacéo da
renda. Essa alta, durante o periodo em questdo, foi observada por
todos; embora desde entdo tenha ocorrido uma restri¢do severa e ca-
lamitosa, devido a uma combinac¢do de circunstancias infelizes, ainda
assim as grandes drenagens e as melhorias permanentes, que foram
consequéncia desse poderoso estimulo a agricultura, tiveram resultados
semelhantes aos da abertura de terras virgens e aumentaram a riqueza
real e a populagédo do pais sem que o trabalho e a dificuldade de obter
determinada quantidade de cereais aumentassem.

E 6bvio, portanto, que uma gqueda no valor dos metais preciosos,
gue comeca com uma alta no pre¢o do trigo, tende nitidamente, en-
guanto dura, a estimular o cultivo de terras virgens e a formacéo de
rendas maiores.
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Efeito semelhante poderia ocorrer num pais que continuasse a ali-
mentar seu povo por meio de uma grande e crescente procura de suas
manufaturas. Se, a partir dessa demanda, o seu valor em paises estran-
geiros aumentasse muito, essas manufaturas trariam de volta um grande
aumento de valor, e esse aumento ndo deixaria de elevar o valor do produto
agricola. A demanda pelos produtos agricolas também aumentaria e um
estimulo consideravel, embora talvez ndo da mesma grandeza do Ultimo
caso, seria dado a todo tipo de melhoria da terra.

O resultado ndo seria muito diferente da introdugdo de novas
maquinas, nem de uma divisdo mais judiciosa do trabalho manufatu-
reiro. Nesse caso, quase sempre acontece que nao apenas a quantidade
de manufaturas aumenta muito, mas também o valor da massa total
cresce devido a grande magnitude da demanda pelos objetos manufa-
turados, tanto em nivel nacional quanto externo, ocasionada pelo ba-
rateamento. Em consequéncia disso, vemos que em todos os paises
manufatureiros e comerciais ricos, o valor dos produtos manufaturados
e comerciais representa uma propor¢ao muito alta com relagdo ao valor
dos produtos agricolas,®® enquanto em paises relativamente pobres,
sem um comércio interno e externo muito intenso, o valor de seus
produtos agricolas constitui quase toda a sua riqueza.

Nos casos em que o estimulo a agricultura origina-se da prospe-
ridade do comércio e da indUstria, as vezes acontece de o primeiro
passo em dire¢do a uma alta de precos constituir-se em aumento nos
salarios do trabalho comercial e manufatureiro. Isso tera, é claro, efeito
imediato sobre o preco do trigo e serd acompanhado por uma alta no
trabalho agricola. N&o é necessario, entretanto, mesmo nesses casos,
gue o trabalho deva subir primeiro. Se, por exemplo, a populacéo es-
tivesse crescendo com a mesma velocidade do capital mercantil e ma-
nufatureiro, o Unico efeito seria um ndmero crescente de trabalhadores
empregados com o mesmo salario, 0 que ocasionaria uma alta no prego
do trigo antes de haver qualquer aumento nos salarios do trabalho.

Todavia, estamos supondo agora que o trabalho, no final, sobe apro-
ximadamente até seu nivel anterior em relacdo ao trigo, que ambos estéo
em niveis consideravelmente mais altos e que o dinheiro sofreu uma mu-
danca substancial de valor. No entanto, durante esse processo de mudanca,
as outras despesas, além do trabalho, em que se despende capital, nunca
podem elevar-se todas ao mesmo tempo, nem sequer ha mesma proporgao.
Um periodo de estabilidade jamais deixa de ocorrer quando a diferenga
entre o preco do produto e o custo de producdo aumenta a ponto de dar
um grande impulso a agricultura; como o capital aumentado, que é em-

68 Segundo os céalculos do Sr. Colquhoun, o valor de nosso comércio interno e exterior, e de
nossas manufaturas, excluidas as matérias-primas, é aproximadamente igual ao valor bruto
derivado da terra. E provavel que isso ndo acontega a nenhum outro pais grande. Treatise
on the Wealth, Power and Resources of the British Empire, p. 96.
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pregado em consequéncia da oportunidade de fazer maiores lucros tem-
porarios, quase nunca ou nunca €é inteiramente retirado da terra, uma
parte da vantagem dai decorrente é permanente, assim como os demais
efeitos causados por uma alta maior no preco do trigo do que em alguns
componentes do capital do arrendatario.

O Sr. Ricardo admite que, huma queda do valor do dinheiro, as
mercadorias tributadas n&do subirdo na mesma proporg¢ao que as outras;
admitindo-se que uma queda no valor do dinheiro seja restrita a de-
terminado pais, o mesmo pode ser dito, incontestavelmente, de todas
as varias mercadorias que sdo total ou parcialmente importadas do
exterior, muitas das quais entram no capital do arrendatario. Ele atri-
buiria, portanto, maior capacidade de compra ao maior preco monetario
do trigo em relacdo a esses artigos. Uma queda no valor do dinheiro
nado pode de fato dar-se num pais que ndo tenha vantagens especificas
de exportacdo; mas com essas vantagens, que sabemos existir com
muita frequiéncia, e que com muita freqiéncia aumentam por meio de
incentivos, uma queda no valor do dinheiro dificilmente deixa de pro-
vocar um aumento permanente na capacidade de cultivar terras mais
pobres e de pagar rendas.

Por conseguinte, devido a atuacdo das quatro causas acima men-
cionadas, onde quer que a diferenca entre o preco do produto e o custo
dos instrumentos de producdo aumente, a renda da terra sobe.

Entretanto, néo é necessario que todas as quatro causas atuem ao
mesmo tempo; basta que a diferenca aqui mencionada aumente. Se, por
exemplo, o preco do produto subisse enquanto os salarios do trabalho e
0 preco dos outros ramos do capital ndo subissem proporcionalmente, e
ao mesmo tempo novas técnicas agricolas comecassem a ser usadas, €
evidente que a diferenga aumentaria, embora os lucros do capital agricola
nédo apenas ndo diminuissem, mas subissem acentuadamente.

Da grande quantidade adicional de capital empregado na terra
durante os ultimos vinte anos neste pais, supde-se que a maior parte
foi gerada no proprio setor, e ndo no comércio e na industria. E, sem
davida, foram os altos lucros do capital agricola — surgidos mediante
melhorias no cultivo da terra e aumento constante dos precos, seguidos
muito lentamente por uma alta proporcional dos bens que compdem
o capital do arrendatario — que forneceram os meios para uma acu-
mulacdo tdo rapida e vantajosa.

Nesse caso, o cultivo ampliou-se e a renda subiu, embora um
dos instrumentos de producéo, o capital, fosse mais caro.

Da mesma maneira, uma queda dos lucros e das melhorias na
agricultura, ou mesmo de apenas um desses fatores em separado, pode
elevar as rendas, apesar de uma elevagdo dos saldrios.

E ainda mais evidente que nenhuma terra virgem pode ser cul-
tivada enquanto a renda da terra ndo subir ou ndo permitir uma alta
sobre as terras ja cultivadas.
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Terras de qualidade inferior requerem uma grande quantidade
de capital para gerar certo produto; se o preco efetivo desse produto
ndo compensar plenamente o custo da producéo, incluindo os lucros,
a terra ndo serd cultivada. Nao importa se essa compensagéo se realiza
por um aumento no preco monetario dos produtos agricolas, sem um
aumento proporcional no prego monetario dos instrumentos de produ-
¢do, ou se por uma diminui¢do no pre¢o dos instrumentos de producéo,
sem uma diminuicéo proporcional no preco do produto. O que é abso-
lutamente necessario é um maior barateamento relativo dos instru-
mentos de produc¢do, de modo que possam ser utilizados na quantidade
requerida para obter determinado produto de uma terra pobre.

Mas onde quer que os instrumentos de producéo barateiem devido
a atuacdo de uma ou mais das causas acima mencionadas, e aumente
a diferenca entre o preco do produto e as despesas do cultivo, a renda
da terra subira naturalmente. Segue-se, portanto, como consequéncia
direta e necessaria, que ndo se pode cultivar terras virgens enquanto
as rendas da terra ndo subirem ou ndo permitirem uma alta nas terras
ja cultivadas.

E igualmente verdade que, sem a mesma tendéncia a elevagéo
das rendas,%® ndo se pode aplicar novos capitais na melhoria de terras
antigas, ao menos se admitirmos o pressuposto de que cada propriedade
agricola ja dispde de tanto capital quanto o que pode ser empregado
com vantagens de acordo com a taxa de lucros corrente.

A verdade dessa proposicédo surge do mero ato de afirma-la. Cer-
tamente pode acontecer (e temo que aconteca com muita frequéncia)
que os arrendatarios ndo disponham de todo o capital que poderia ser
empregado em suas propriedades de acordo com a taxa corrente dos
lucros agricolas. Mas supondo que disponham, isso implica claramente
que nao seria possivel aplicar mais capital sem alguma perda enquanto
ndo se manifestar a tendéncia a elevagdo das rendas, em virtude da
atuacdo de uma ou mais das causas acima enumeradas.

Conclui-se entéo que a capacidade de ampliar o cultivo e aumen-
tar a producdo, tanto pelo cultivo de terras virgens como pela melhoria
das antigas, depende inteiramente da existéncia de precos tais, rela-
tivamente as despesas de producéo, que elevariam as rendas no estado
atual da agricultura.

Mas embora a agricultura ndo possa ser ampliada e a produgao
de um pais aumentada, exceto na situacdo que permite uma elevagéo
da renda, ainda assim é importante observar que essa elevagdo da
renda nao seria, de modo algum, proporcional & ampliacdo da agricul-

69 Podemos dizer que as rendas tendem a elevar-se quando h& mais capital disponivel para
ser empregado em terras antigas, mas que ndo pode ser aplicado sem retornos menores.
Quando os lucros caem nas manufaturas e no comércio, devido a reducéo do preco das
mercadorias, os capitalistas dispdem-se a pagar rendas mais altas por propriedades antigas.
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tura ou ao aumento da producdo. Cada reducéo relativa do preco dos
instrumentos de produc¢do pode permitir o emprego de uma quantidade
consideravel de capital adicional; quando novas terras comegam a ser
cultivadas ou as antigas sédo melhoradas, o aumento da producéo pode
ser consideravel, embora o aumento da renda possa ser insignificante.
Em conseqiiéncia disso, vemos que, no desenvolvimento agricola de
um pais, a quantidade de capital empregado na terra e a quantidade
de produc¢do conseguida por ele representam uma propor¢do sempre
crescente em relacdo a grandeza da renda, a menos que sejam contra-
balancadas por melhorias extraordinarias nas técnicas agricolas.”

De acordo com informagdes recentemente colhidas pelo Conselho
de Agricultura, a proporcdo média da renda em relagdo ao valor da
producéo global parece ndo exceder 1/5, * ao passo que antes, quando
havia menos capital aplicado e menor valor produzido, a proporgao
chegava a 1/4, 1/3 e até mesmo 2/5. Entretanto, a diferenca numérica
entre o preco do produto e as despesas do cultivo aumenta com o
progresso técnico; embora o proprietario de terras tenha uma parcela
menor da producéo global, mesmo assim essa parcela menor, em fungao
do grande aumento da produgdo, proporciona uma quantidade maior
e lhe da maior capacidade de adquirir trigo e trabalho. Se o produto
da terra fosse representado pelo nimero 6, e o proprietario da terra
tivesse 1/4 desse numero, sua parte seria representada por 1 1/2. Se
o0 produto da terra fosse 10, e o proprietario tivesse 1/5 dele, sua parte
seria representada por 2. No Ultimo caso, portanto, embora a cota do
proprietario da terra, em relagdo a produgdo global, diminua muito,
sua renda real, independente do pre¢co nominal, aumentaria na pro-
porcéo de 3 para 4. Em geral, em todos os casos de aumento de produgao,
se a parte do proprietario de terras em relacdo a essa producdo nao
diminui na mesma propor¢cdo — o que, embora ocorra com freqUéncia
nos arrendamentos, raramente ou nunca acontece na sua renovagao
—, a renda real da terra sobe.

Vemos entdo que uma alta progressiva da renda parece ligar-se
necessariamente ao progresso no cultivo de novas terras e a melhoria
progressiva das antigas; vemos que essa alta é a consequiéncia natural
e necessaria da atuacgdo das quatro causas, que sdo a mais certa in-
dicacdo de prosperidade e riqueza crescentes, ou seja, a acumulagdo

70 E preciso observar, fazendo-se justica aos agricultores escoceses, que estes empregam seu
capital de maneira tdo habilidosa e econdmica que, ao mesmo tempo que aumentaram
prodigiosamente a produgdo, aumentaram também a proporcéo devida ao proprietario de
terra. A diferenga entre a parte da producéo que cabe ao proprietario da terra na Escicia
e na Inglaterra é extraordinaria, a ponto de ndo poder ser explicada pela natureza do solo,
pela auséncia de dizimos e de donativos para os pobres. Consultar o valioso Relatério Sobre
a Agricultura na Escécia, de Sir John Sinclair, e Informes Gerais, publicado recentemente.
Esses trabalhos estéo repletos de informacfes muito Uteis e interessantes sobre questdes
agricolas.

71 Ver Depoimento & Camara dos Lordes, prestado por Arthur Young, p. 66.
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de capital, o0 aumento da populacéo, as melhorias na agricultura e o
alto preco de mercado dos produtos agricolas, ocasionados seja por
uma demanda maior de paises estrangeiros, seja pela ampliagdo do
comércio e da industria.

Secédo IV
As causas que tendem a diminuir a renda da terra

As causas que levam a uma queda da renda da terra sdo, como
seria de se esperar, 0 exato oposto das que levam a uma alta, a saber,
a diminuicdo do capital, a diminuicdo da populacdo, um sistema ruim
de cultivo e um baixo preco de mercado de produtos agricolas. Todos
esses itens sdo indicagdes de pobreza e decadéncia e associam-se ne-
cessariamente ao abandono das terras inferiores e a continua deterio-
racdo das melhores terras.”

Os efeitos inevitaveis que uma redugao do capital e da populagéo
provocam, ao diminuir a renda, séo 6bvios demais e ndo requerem
explicagBes; é igualmente evidente que um sistema de cultivo inade-
quado e oneroso impede a formagdo da renda mesmo em terras férteis,
ao conter o desenvolvimento da populagdo e da demanda aquém do
que as terras mais ricas poderiam suprir. Portanto, s6 chamarei a
atencdo para a quarta causa aqui mencionada.

Vimos que uma elevag¢do no preco do trigo, ocasionando uma
alteracdo no valor dos metais preciosos, estimula de maneira conside-
ravel a agricultura durante certo tempo, e cria algumas vantagens
definitivas, podendo ocasionar uma alta permanente e consideravel da
renda. Esse caso exemplifica-se pelo que aconteceu neste pais durante
0 periodo entre 1794 e 1814.

Da mesma maneira poderiamos afirmar que uma queda no prego
do trigo, ocasionando uma elevacéo no valor do dinheiro, gera, segundo
0s mesmos principios, uma tendéncia ao abandono do cultivo e a reducéo
da renda. Isso pode ser ilustrado pelo que aconteceu na Inglaterra no
final da guerra. A queda no preco do trigo, nesse periodo, impediu que
0s agricultores empregassem a mesma quantidade de trabalho ao mes-
mo preco. Por isso muitos trabalhadores foram inevitavelmente des-
pedidos. Visto que sem o mesmo numero de bragos a terra nédo podia
ser cultivada da mesma forma, os solos piores ndo foram mais traba-
lhados, muito capital agricola foi destruido e as rendas cairam em
toda parte. Esse colapso no poder de compra, que atingiu todos os que
arrendavam ou possuiam terras, naturalmente ocasionou uma estag-
nacdo geral em todos os outros ramos de negécios. Enquanto isso, a

72 As consequéncias da importacédo de trigo estrangeiro serédo consideradas com mais detalhes
na préxima se¢do e numa parte subseqiiente deste capitulo.
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queda do pre¢o do trabalho, gerada pela competi¢do entre os traba-
Ihadores e associada a pobreza dos agricultores, mais a queda da renda,
tanto devido a falta da capacidade quanto de vontade de pagar a renda
anterior, restauraram aos poucos os pregos das mercadorias, os salarios
do trabalho e a renda da terra aproximadamente as suas proporcoes
anteriores, embora tudo estivesse mais barato que antes. As terras
abandonadas voltaram a ser cultivadas com lucros; mas o periodo de
elevagdo do valor do dinheiro correspondeu a uma fase em que se
reduziram a producéo, o capital e a renda. O pais retoma o movimento
progressivo a partir de uma situacdo de pobreza; devido a uma queda
no valor do trigo maior que a das mercadorias tributadas, estrangeiras
e outras, que constituem parte do capital do arrendatario e dos bens
de primeira necessidade e de conforto do trabalhador, as dificuldades
permanentes da agricultura foram grandes comparadas com a fertili-
dade natural dos piores solos efetivamente cultivados na época.

Conclui-se que, desenvolvendo-se o cultivo e crescendo as rendas,
ndo é necessario que os precos de todos os instrumentos de producéo
caiam ao mesmo tempo; conclui-se também que a diferenca entre o
preco do produto e o custo do cultivo pode aumentar, embora os lucros
do capital ou os salarios do trabalho possam ser mais altos, ao invés
de mais baixos.

Da mesma forma, quando a producéo de um pais esta declinando
e a renda caindo, ndo é necessario que todos os instrumentos de producio
sejam mais caros. Durante um processo hatural de decadéncia, os lucros
do capital sdo necessariamente baixos, porque é especificamente a falta
de retornos adequados que ocasiona essa decadéncia. Depois que o capital
foi destruido, os lucros podem tornar-se altos e os salarios baixos; mas o
alto preco dos produtos agricolas, associado aos lucros de um capital exiguo,
pode mais que compensar os baixos salarios do trabalho e tornar impossivel
cultivar uma terra que requeira muito capital.

Conclui-se também que, desenvolvendo-se a agricultura e subindo
as rendas, a renda da terra, embora maior em valor absoluto, representa
uma proporcdo cada vez menor do capital empregado na terra e da
producao dele derivada. Segundo o mesmo principio, quando a producéo
diminui e a renda cai, embora a quantidade de renda sempre seja
menor, sua proporc¢ao relativamente ao capital e a producéo serd maior.
No primeiro caso, a menor proporcdo da renda deve-se a necessidade
de anualmente tomar terras virgens de qualidade inferior para cultivar
e de melhorar as terras antigas, proporcionando apenas os lucros co-
muns do capital, com pouca ou nenhuma renda. Da mesma forma, no
segundo caso, a alta propor¢do da renda deve-se a falta de estimulo
para despesas maiores na agricultura e a necessidade de empregar o
capital reduzido do pais exclusivamente no cultivo das terras mais
ricas, deixando que as restantes produzam a renda que se paga por
elas em pastagens naturais. Essa renda, embora pequena, representa
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uma grande proporcéo do trabalho e do capital empregados. Portanto,
a medida que os precos relativos se modificam de modo a ocasionar
uma queda progressiva da renda, mais e mais terras deixardo, aos
poucos, de ser cultivadas; as restantes serdo mais mal cultivadas e a
queda da producgdo ocorrerd a uma taxa ainda maior que a da dimi-
nui¢do da renda.

Se a teoria aqui formulada a respeito das leis que governam a alta
e a queda da renda esta proxima da verdade, ndo sera verdadeira a teoria
de que se os produtos agricolas fossem vendidos a um prego que propor-
cionasse um excedente liquido menor, a agricultura continuaria igual-
mente rendosa para o capital em geral. Em relagdo as minhas préprias
convicgdes, de fato ndo tenho nenhuma ddvida de que, se uma nagéo rica
e desenvolvida, orientando-se pela concepgéo de que o alto preco dos pro-
dutos agricolas — que geram a renda — € t&o prejudicial ao consumidor
guanto vantajoso para o proprietario da terra, se esta nagédo decretasse
leis que diminuissem o prego do produto até que ndo restasse nenhum
excedente sob a forma de renda em parte alguma, isso levaria ao abandono
do cultivo ndo s6 das piores terras, mas de todas, com excecdo das exce-
lentes, e provavelmente reduziria sua producéo e sua populagdo a menos
de 1/10 de suas dimensdes anteriores.

Secgdo V

A dependéncia do volume efetivo de producdo da terra em
relacdo a renda e aos precgos vigentes

A partir das consideracgbes que acabamos de fazer sobre a for-
macao da renda da terra, conclui-se que o nivel efetivo da renda natural
da terra é necessario para a producdo efetivamente obtida; conclui-se
também que o precgo do trigo, em todos o0s paises prosperos, deve ser
igual ao custo de producdo nas terras mais pobres efetivamente cul-
tivadas, mais a renda que proporcionaria em condi¢cdes naturais, ou
igual ao custo do cultivo adicional em terras antigas, que sé proporciona
os retornos usuais do capital agricola, com pouca ou nenhuma renda.

E 6bvio que o preco ndo pode ser menor, pois nesse caso aquela
terra ndo seria cultivada, nem aquele capital empregado. Mas também
ndo pode ultrapassar muito esse prego, porque sempre interessara ao
proprietario continuar arrendando terras cada vez mais pobres, na medida
em que pode obter por elas um pouco mais do que renderiam em condig¢les
naturais, e também porque sempre convird a qualquer arrendatario que
possa aplicar algum capital utiliza-lo em suas terras, caso a produgéo
adicional resultante dessa aplica¢do reponha plenamente os lucros de seu
capital, embora nada proporcione ao proprietario da terra.

Concluimos, entéo, que o preco do trigo, em relagdo a quantidade
total cultivada, é o preco natural ou necessario, isto é, € o preco ne-

107



OS ECONOMISTAS

cessario para obter o volume efetivo de producdo, embora a maior
parte do trigo seja vendida a um prego muito superior ao necessario
a sua producdo; isso ocorre porque a maior parte do trigo é produzida
com menos despesas, enquanto seu valor de troca continua 0 mesmo.

A diferenga entre o preco do trigo e o preco das manufaturas,
relativamente ao preco natural ou necessario, € a seguinte: se 0 prego
de qualquer manufatura fosse substancialmente desvalorizado, toda a
manufatura seria inteiramente destruida, enquanto se o preco do trigo
fosse substancialmente desvalorizado, somente sua quantidade dimi-
nuiria. Ainda haveria alguma maquinaria no pais em condi¢des de
fornecer trigo ao prego reduzido.

As vezes se compara a terra a uma grande maquina doada ao
homem pela Natureza para a producdo de alimento e matérias-primas;
mas, para tornar a comparagédo mais justa, se é que realmente se pode
fazer essa comparacéo, deveriamos considerar o solo um presente com-
posto por um grande nimero de maquinas, todas passiveis de melhorias
continuas mediante a aplicagdo de capital, mas mesmo assim com ca-
pacidades e caracteristicas préprias muito diferentes.

Essa grande desigualdade nas capacidades da maquinaria empre-
gada na produgéo de matéria-prima constitui um dos tragos mais notaveis
que diferenciam a maquinaria agricola da empregada nas manufaturas.

No caso da invengdo de uma maquina para aplicacdo da manu-
fatura, produzindo resultados mais perfeitos com menos trabalho e
capital, e no caso de ndo haver patente, ou da patente expirar, pode-se
construir um ndmero suficiente dessas maquinas para suprir toda a
demanda e substituir inteiramente a maquinaria antiga. A consequén-
cia natural disso é que o preco se reduz ao preco de producdo da
melhor maquinaria; se o preco cair ainda mais, toda a mercadoria sera
retirada do mercado.

As maquinas que produzem trigo e matérias-primas, ao contrario,
séo dadivas da Natureza, ndo obra humana. E sabemos pela experiéncia
que essas dadivas tém caracteristicas e capacidades muito diferentes. As
terras mais férteis de um pais que, como as melhores maquinas manu-
fatureiras, proporcionam a maior quantidade de produgéo com o minimo
de trabalho e capital, nunca s&o suficientes, devido a segunda das prin-
cipais causas da renda acima citadas, para suprir a demanda efetiva de
uma populagdo em crescimento. Portanto, o prego dos produtos agricolas
sobe naturalmente até cobrir o custo de produzi-los com maquinas infe-
riores e por um processo mais caro; como ndo pode haver dois precos
para o trigo de mesma qualidade, todas as outras maquinas, cujo funcio-
namento requer menos capital, comparativamente a producéo, devem pro-
porcionar renda de acordo com seu grau de eficiéncia.

Desse modo, pode-se considerar que toda extensao de terra possui
maquinas de diferentes graus de eficiéncia para a producdo de trigo
e de matérias-primas, incluindo nessas diferencas ndo apenas todas

108



MALTHUS

as varias qualidades de terra pobre, que todo grande territério tem
em abundancia, mas também a maquinaria inferior, por assim dizer,
empregada nas terras férteis quando elas séo forgadas a produzir um
adicional cada vez maior. A medida que o prego dos produtos agricolas
continua subindo, essas maquinas inferiores séo sucessivamente postas
em funcionamento; a medida que o prego dos produtos agricolas con-
tinua caindo, elas séo sucessivamente paralisadas. O exemplo que usa-
mos aqui serve para mostrar logo o carater necessario do preco efetivo
do trigo em relacdo a produgéo efetiva nas condi¢bes dominantes na
maioria dos paises que conhecemos, e os diferentes resultados de uma
grande reducdo no preco de qualquer manufatura e de uma grande
reducdo no preco dos produtos agricolas.

Entretanto, ndo devemos tirar conclusfes excessivas dessa gra-
dacdo da maquinaria da terra. E isso que acontece em quase todos 0s
paises e é claramente responsavel pelo nascimento e evolucéo da renda
enquanto ainda existe uma quantidade consideravel de terras. Essa
gradacdo ndo é estritamente necessaria nem para a formagao original
nem para a elevacdo regular e subseqiiente da renda. Tudo que é
necessario para produzir esses resultados é a existéncia das duas pri-
meiras causas da renda anteriormente mencionadas, somadas a limi-
tacdo do territério ou a escassez de terras férteis.

Quaisquer que sejam as caracteristicas de uma mercadoria, todos
sabem que ela ndo pode ter nenhum valor de troca se existe numa
quantidade muito superior as necessidades daqueles que devem usa-la.
Mas sao tais as caracteristicas dos bens de primeira necessidade que,
num territério limitado e em circunstancias normais, eles ndo podem
estar em excesso de maneira permanente. Se todas as terras desse
pais fossem exatamente da mesma qualidade, e todas muito ricas, néo
ha a menor duvida de que apés toda a terra ter sido cultivada, tanto
os lucros do capital quanto os salarios reais do trabalho comecariam
a diminuir até que os lucros se reduzissem ao necessario para manter
o capital existente, e os salarios ao necessario para manter a populagéo
existente, enquanto as rendas seriam altas, na propor¢do exata da
fertilidade do solo.

O resultado néo seria essencialmente diferente se a quantidade
de capital que pode ser empregada com vantagem nessas terras férteis
fosse extremamente limitada, de modo que nenhum capital seria ne-
cessario além do indispensavel para arar e semear. Também nédo ha
davida de que o capital e a populagdo cresceriam em outros setores,
até que ambos estacionassem e a renda tivesse alcancado os limites
prescritos pelas capacidades do solo e pelos habitos do povo.

Nesses casos, é 6bvio que a renda néo é regulada pelas gradacdes
do solo ou pelos diferentes rendimentos do capital na mesma terra. E
um despropésito concluir-se da teoria da renda da terra, como fez o
Sr. Ricardo, que “é apenas porque a terra tem caracteristicas diferentes
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em relagdo a sua capacidade produtiva e porque, com o aumento da
populacgdo, terras de qualidade inferior ou desfavoravelmente localiza-
das comegcam a ser cultivadas que se paga renda para usa-las”.”

Ha outra deducéo tirada da teoria da renda da terra que implica
um erro de muito maior importéncia e contra o qual devemos resguar-
dar-nos com o maior cuidado.

Com o avanco da agricultura, a medida que terras cada vez mais
pobres comecam a ser cultivadas, a taxa de lucros é limitada pela
capacidade produtiva das terras cultivadas por Gltimo, como demons-
traremos cabalmente num capitulo posterior. Desse fato tem-se dedu-
zido que, quando parcelas sucessivas de terras deixam de ser cultivadas,
a taxa de lucros sera alta em proporg¢ao a fertilidade natural superior
da terra que, nesse caso, sera a terra cultivada menos fértil.

Se a terra, pobre ou fértil, ndo proporcionasse nenhuma renda
em seu estado natural, e se os precos relativos do capital e da producéo
permanecessem 0s mesmos e toda a producao fosse dividida entre lucros
e salérios, a conclusdo poderia ser correta. Mas ndo séo essas as pre-
missas que supomos aqui. Num pais civilizado, as terras nao cultivadas
sempre proporcionam renda de acordo com sua capacidade natural de
alimentar o gado ou de produzir madeira. E é claro que quando parcelas
de terra deixaram de ser cultivadas, particularmente quando isso foi
ocasionado pela importacdo de trigo mais barato e, em consequéncia,
sem uma reduc¢do de populacgéo, a Ultima parcela que deixou de ser
cultivada pbde proporcionar uma pequena renda em pastagens, embora
consideravelmente menor que antes. Como afirmamos na sec¢do ante-
rior, a renda diminuira, mas ndo muito, seja em proporcéo ao capital
empregado na terra, seja em proporg¢do a producéo dela derivada. Ne-
nhum proprietario permitird que sua terra seja cultivada por um ar-
rendatario que paga pouca ou nenhuma renda, quando pode obter uma
renda muito maior deixando-a para pastagens e economizando as des-
pesas anuais do capital nela empregado. Em conseqiéncia disso, como
a producdo das piores terras efetivamente cultivadas nunca pode ser
inteiramente dividida entre lucros e salarios, e no caso que supomos
acima, nem mesmo de modo aproximado, as condi¢des dessa terra ou
seu grau de fertilidade ndo podem regular a taxa de lucros sobre ela.

Se a essa situacgao acrescentamos o efeito decorrente de uma alta
no valor do dinheiro e a provavel queda do trigo, mais que a do gado
usado no trabalho, é 6bvio que surgirdo dificuldades permanentes no
cultivo e que terras mais ricas ndo proporcionardo lucros superiores.
A renda mais alta, paga pela terra que comecou a ser cultivada por
ultimo, somada a maior despesa do capital, comparativamente ao prego

73 Principles of Political Economy. Cap. Il, p. 70, nota. Essa passagem foi tirada da 12 edicéo
e esta ligeiramente diferente na 22, p. 70, mas ndo tanto que tenha mudado de sentido.
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do produto, pode compensar plenamente, e até mais que compensar,
a diferenga de fertilidade natural.

Em relacéo ao capital que o rendeiro pode aplicar em suas terras
para obter uma produgdo maior sem pagar uma renda adicional, sua
taxa de lucros deve obedecer a taxa geral de lucros. Se o preco de
mercadorias manufaturadas e comercializadas devesse permanecer o
mesmo apesar da queda do trabalho, os lucros decerto se elevariam,
mas ndo continuariam os mesmos, como mostramos no capitulo ante-
rior. Os novos precos das mercadorias e 0os novos lucros de capital
seriam determinados segundo os principios da concorréncia; qualquer
gue fosse a taxa assim determinada, o capital seria retirado da terra
até que essa taxa fosse atingida. Os lucros do capital empregado da
forma que acabamos de descrever sdo sempre uma conseqiiéncia e
nunca fatores orientadores ou reguladores.

Devemos acrescentar que, na evolugdo regular de um pais em
relacdo a agricultura e as melhorias em geral, e numa situacgédo normal,
podemos perfeitamente presumir que, se a terra que comegou a ser
cultivada por ultimo € rica, e o capital é escasso e os lucros certamente
serdo altos, mas se a terra deixou de ser cultivada, devido a obtengao
de trigo mais barato por meio de importacéo, essa conclusdo néo se
justifica. Ao contrario, o capital pode ser abundante, comparativamente
a demanda do trigo e das mercadorias; nesse caso, e durante o periodo
em que houver essa abundancia, os lucros seréo baixos, qualquer que
seja a situacdo da terra.

Essa é uma distingdo da maior importancia pratica, e parece-me
ter sido negligenciada pelo Sr. Ricardo.

Veremos que a renda paga pelo que a terra produz em seu estado
natural, embora faca uma diferenca essencial nas questdes relativas ao
lucro e as partes componentes do prego, ndo invalida de modo algum a
importante teoria de que, em paises prosperos, em sua situacio costumeira
de gradacgoes de solo, o trigo é vendido pelo seu preco natural ou necessario,
isto é, pelo preco necessario para gerar a oferta efetiva no mercado. Em
média, esse preco sera no minimo igual aos custos de sua producdo na
pior terra efetivamente cultivada, mais a renda dessa terra em seu estado
natural, porque, se o0 pre¢o cai abaixo disso, o agricultor dessa terra nédo
podera pagar ao proprietario uma renda tao alta quanto a que este obteria
da terra sem cultivo e, em conseqiiéncia, a terra ndo sera cultivada e a
producdo diminuira. A renda da terra em seu estado natural é obviamente,
portanto, uma parte tdo necessaria do preco de todos os produtos agricolas
que, se nao for paga, esses produtos ndo chegam ao mercado; ademais o
preco real de fato pago pelo trigo é, em média, absolutamente necessario
para a producédo da mesma quantidade, ou, para usar a mesma expressao
de antes, o trigo, em relagdo ao volume total produzido, é vendido por
Seu prego necessario.

Espero que o leitor me desculpe por apresentar de varias formas
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ateoria de que o trigo, em relacgéo a quantidade efetivamente produzida,
é vendido por seu prego necessario, assim como as manufaturas. Isso
se deve ao fato de que eu considero essa teoria uma verdade da maior
importancia, e que foi negligenciada pelos economistas, por Adam Smith
e por todos os autores que afirmam que os produtos agricolas séo
sempre vendidos a preco de monopdlio.

Secédo VI

A relagdo entre a riqueza comparativamente grande e o
preco comparativamente alto dos produtos agricolas

Adam Smith explicou com muita clareza de que maneira o au-
mento da riqueza e das melhorias tende a elevar o preco do gado, das
aves domésticas, dos materiais de vestuario e de moradia, dos minérios
mais Uteis etc., comparativamente ao trigo, mas nédo explicou as causas
naturais que tendem a determinar o preco do trigo. Na realidade, deixou
que o leitor concluisse que ele considera o preco do trigo como algo
determinado apenas pela situa¢do das minas, que ho momento suprem
o mundo comercial de um meio de circulagdo. Mas essa € uma causa
que, embora sem ddvida explique o alto ou baixo preco do trigo, néo
explica as diferencas relativas em seu preco em paises diferentes ou
comparados a certas mercadorias do mesmo pais. Concordo inteira-
mente com Adam Smith que é muito Gtil investigar as causas do prego
elevado, pois, a partir do resultado da investigacédo, é possivel descobrir
que a propria situacdo que lamentamos pode ser a consequiéncia ne-
cessaria e o sinal mais inequivoco do aumento da riqueza e da pros-
peridade. Mas de todas as investigacfes desse tipo, certamente nenhu-
ma é mais importante ou de interesse mais geral que a investigacéo
das causas que afetam o pre¢o do trigo e ocasionam diferencas téo
visiveis em seu preco em paises diferentes.

Essas causas, em relac@o aos principais efeitos observados, pa-
recem ser duas:

1) A diferenca no valor dos metais preciosos em paises diferentes,
sob circunstancias diferentes.

2) A diferenca na quantidade de trabalho e de capital necesséarios
a producdo do trigo.

A primeira causa devem ser atribuidas as principais diferencas
no preco do trigo em paises diferentes, particularmente nos situados
a grande distancia uns dos outros.

Se o valor do dinheiro fosse 0 mesmo em todos os paises, entéo
as diferencas de preco decorreriam exclusivamente dos diferentes custos
de producéo, sob todas as circunstancias existentes no pais.

As nagdes mais ricas, em condicdes semelhantes as demais, ou tém
trigo a um prego mais alto, ou dependem dos vizinhos para se manterem.
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Preco elevado ou importagdo dos bens de primeira necessidade sé&o
as alternativas naturais decorrentes de um grande aumento da riqueza,
embora as circunstancias possam submeté-las a varias modificagdes.

O trigo tem uma tendéncia natural a subir com a evolucdo da
sociedade, em func¢do do aumento do custo de producéo, e as manufa-
turas tém uma tendéncia constante a cair pelo motivo oposto.

Qualquer das duas causas do elevado prego do trigo que consi-
deremos, esse prec¢o elevado geralmente se relaciona com a riqueza,
ao contréario da afirmagdo de Adam Smith.

Secdo VII

As causas que podem levar o proprietario a incorrer em
erro ao arrendar suas terras, com prejuizo tanto para ele
como para o pais

Na evolugdo de um pais para uma situacédo de grande desenvol-
vimento, a riqueza do proprietario de terras, segundo os principios
aqui colocados, deveria aumentar gradualmente, embora sua posic¢éo
e influéncia na sociedade provavelmente diminuam, devido ao nimero
e riqueza cada vez maiores dos que vivem de um excedente’ ainda
mais importante — os lucros do capital.

Com poucas excegdes, a queda progressiva do valor dos metais pre-
ciosos por toda a Europa e a queda ainda maior que ocorreu nos paises
mais ricos, somada ao aumento da producdo agricola, tudo isso deve levar
0 proprietario de terras a esperar um aumento da renda no momento da
renovagdo dos arrendamentos. Mas, ao arrendar novamente suas terras,
ele esta sujeito a cair em dois erros, que sao quase téo prejudiciais a seus
préprios interesses quanto aos de seu pais.

Ao arrendar suas terras ao que faz a melhor oferta, sem outras
consideragdes, ou ao tomar uma alta temporéaria de preco por uma
alta permanente, ele pode impedir a melhoria de suas propriedades.

A mesma prudéncia é necessaria ao elevar as rendas, mesmo
guando a alta de precos parece ser permanente. No aumento dos pregos
e das rendas, esta deve estar sempre um pouco atras, ndo s6 para
permitir os meios de descobrir se a alta é tempordaria ou permanente,
mas, mesmo no ultimo caso, para dar algum tempo para a acumulagéo
de capital agricola, a qual certamente beneficiara o proprietario depois.

Nao ha nenhuma razéo plausivel para acreditar que, se os pro-
prietarios de terras transferissem toda a sua renda para seus rendeiros,
0 trigo seria mais abundante e mais barato. Se a analise feita antes

74 Ja dei a entender, antes, que o lucro pode ser inadequadamente chamado de excedente.
Mas, seja excedente ou n&o, o lucro é a mais importante fonte de riqueza por ser, incon-
testavelmente, a principal fonte de acumulacéo.
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for correta, os Gltimos acréscimos feitos a nossa producdo nacional séo
vendidos quase ao custo de produgéo e ndo é possivel produzir a mesma
quantidade em nossa prépria terra a um prego menor, mesmo sem renda.
O resultado da transferéncia de toda a renda para os rendeiros seria
simplesmente o de transforma-los em fidalgos e fazé-los cair na tentacéo
de cultivar suas terras sob a superintendéncia de administradores relapsos
e desinteressados, em vez do olho vigilante do dono, a quem o medo da
ruina torna cuidadoso e cujos esforcos séo estimulados pela esperanca de
prosperidade. Os exemplos mais freqiientes de operosidade bem-sucedida
e de conhecimento bem dirigido sdo encontrados entre 0s que pagaram
uma boa renda por suas terras e entre 0s que aplicaram todo o seu capital
no empreendimento e se sentem no dever de zelar por ele com cuidado
incessante, aumentando-o sempre que possivel.

Mas quando hé espirito de operosidade e de empresa entre os ren-
deiros, é importante que tenham meios para acumular e se desenvolver.

As irregularidades na circulagdo da moeda séo uma outra fonte
de erro para o proprietario de terras. Quando duram muito tempo, ele
deve aumentar sua renda de acordo com elas, e diminui-la novamente
quando o valor do dinheiro é restaurado.

Com essas precaugdes, 0 proprietario de terras pode esperar tran-
guilamente por um aumento permanente da renda, e se, em determinado
pais cuja agricultura esta sendo ampliada, a renda néo sobe mais que
na proporcdo do preco do trigo, isso s6 pode ocorrer devido a tributacao.

Embora de nenhuma maneira seja verdade, como afirmam os
economistas, que todos os impostos recaem sobre a renda liquida dos
proprietarios de terra, ainda assim é certamente verdade que estes
ndo tém meios de se livrar dos impostos. Também é verdade que pos-
suem um fundo mais disponivel e mais adequado a tributacdo que
qualquer outro. Em consequiéncia, sdo tributados com mais frequiéncia,
tanto direta quanto indiretamente. E caso paguem, como certamente
fazem, muitos impostos que recaem sobre o capital do arrendatario e
sobre os salarios do trabalhador, assim como os lancados sobre eles
mesmos, 0s proprietarios de terras necessariamente os sentem por meio
da diminuicdo daquela parcela do produto global que, sob outras cir-
cunstéancias, lhes caberia.

Secéo VIII

A relacdo estrita e necessaria entre os interesses do
proprietario de terras e os do Estado, num pais que
sustente sua propria populagédo

Adam Smith diz que o interesse do proprietario de terras esta
intimamente vinculado ao do Estado,’”® e que a prosperidade ou ad-
versidade de um envolve a prosperidade ou adversidade do outro. A
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teoria da renda da terra, de acordo com a formulagao feita no presente
capitulo, parece confirmar decididamente a afirmacédo de Adam Smith.
Se, quaisquer que sejam as riquezas naturais da terra, as principais
causas que contribuem para os interesses do proprietario sdo o aumento
de capital, o aumento da populacéo, aperfeicoamento na agricultura e
uma demanda crescente dos produtos agricolas, gerada pela prosperi-
dade do comércio, ndo podemos considerar os interesses do proprietario
separadamente dos interesses do Estado e do povo.

No entanto, o Sr. Ricardo afirma que “o interesse do proprietario
de terras sempre se opde ao do consumidor e do manufator”,’® isto ¢,
aos interesses de todas as outras classes. Ele chegou a essa concepgéo,
muito coerentemente, por meio da noc¢do peculiar que tem da renda
da terra, a qual o leva a dizer que é em funcéo do interesse do pro-
prietario de terras que o custo relativo da produgéo do trigo aumen-
taria,”” e que os aperfeicoamentos da agricultura tendem antes a di-
minuir que a aumentar a renda.

Se essa concepgao da teoria da renda da terra fosse correta, e
fosse realmente verdade que os rendimentos do proprietario de terras
aumentam devido a maior dificuldade e diminuem devido a maior fa-
cilidade de producéo, o conceito estaria indubitavelmente bem funda-
mentado. Mas se, ao contrario, verificamos que os rendimentos do pro-
prietario de terras dependem na pratica da fertilidade natural do solo,
de melhorias na agricultura e de invengfes que poupem trabalho, ainda
podemos pensar, como Adam Smith, que o interesse do proprietario
de terras nédo se opde ao do pais.

Se existissem terras muito férteis em tal abundancia, compara-
tivamente a populacgéo, que todo homem pudesse usar toda a extensao
gue quisesse, ndo haveria renda nem propriamente donos de terras.
Esta é uma verdade tdo 6bvia que nem vale a pena repetir. Também
estamos prontos a admitir que, se pudéssemos supor que de repente,
neste ou em qualquer outro pais, o solo se tornasse tao fértil que a
décima parte da superficie e a décima parte do trabalho, agora em-
pregadas na agricultura, pudessem sustentar folgadamente a populagao
atual durante algum tempo a renda diminuiria consideravelmente.

Mas de nada serve alongar-se sobre isso e tirar conclusdes gerais
de suposi¢des que nunca se realizarao.

O que queremos saber é se — vivendo como vivemos num mundo
limitado, em paises e distritos ainda mais limitados e segundo leis
fisicas relativas a producdo do solo e ao aumento da populagdo, que,
como prova a experiéncia, existem — os interesses do proprietario de
terras opdem-se, em geral, aos da sociedade. E com essa visao do as-

75 Wealth of Nations. 62 ed. Livro Primeiro. Cap. XI, p. 394.
76 Principios de Economia Politica e Tributacgéo. Op. cit. Cap. XXIV, p. 226.
77 Ibid.
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sunto, a questdo pode ser resolvida mediante recurso aos principios
mais irrefutaveis, confirmados pelos fatos mais evidentes.

Quaisquer que sejam as suposic¢des fantasiosas que possamos fa-
zer sobre melhorias sUbitas da fertilidade, nada do que tenhamos visto
ou ouvido dizer na pratica se aproxima do que sabemos sobre a capa-
cidade que tem a populacdo de crescer, até o nivel definido pelos meios
adicionais de subsisténcia.

Os aperfeicoamentos agricolas, ainda que muito consideraveis,
sempre sdo parciais e graduais. E, onde eles ocorrem, sempre ha uma
demanda efetiva de trabalho, e 0 aumento da populacdo ocasionado
pela maior facilidade de se obter alimentos logo alcanca a produgao
adicional. Em vez de se deixar de cultivar terras, mais terras séo
cultivadas devido ao barateamento dos instrumentos de cultivo e, nes-
sas circunstancias, a renda sobe em vez de cair. Esses resultados me
parecem tdo completamente confirmados pela experiéncia, que duvido
da existéncia de um Unico exemplo na histéria da Europa, ou de qual-
quer outra parte do mundo, em que os aperfeicoamentos na agricultura
levaram, na pratica, a diminuicéo da renda.

Eu diria, além disso, que os aperfeicoamentos agricolas ndo sé
nunca diminuiram a renda, como foram até agora, e podemos esperar
gue continuem sendo, a principal fonte de aumento da renda em quase
todos os paises que conhecemos.

Como a maioria dos paises tem variados solos, a renda sobe a
medida que a agricultura se estende as terras mais pobres. Essa é
uma proposi¢éo fundamental da teoria que estamos expondo neste ca-
pitulo. Ndo obstante, a relagdo entre a renda e a fertilidade ainda
subsiste com a mesma solidez. S&o as terras mais ricas as que pro-
porcionam renda, ndo as pobres. As terras pobres s sdo cultivadas
porque o aumento da populagéo requer todos os recursos do pais e, se
n&o existissem solos pobres, esses recursos seriam requeridos da mesma
forma. Um territério limitado, mesmo que seja fértil, logo é povoado,
e téo logo o seja, a renda sobe ainda que ndo haja nenhum aumento
na dificuldade de produzir alimentos.

E evidente, pois, que a dificuldade de producdo n&o tem nenhuma
ligacdo com o aumento da renda exceto quando, como na situacéo atual
da maioria dos paises, esta é consequUéncia natural de um aumento do
capital e da populagdo e de uma queda dos lucros e dos salarios, ou,
em outras palavras, de um aumento da riqueza.

Mas, apesar de tudo, o aumento da renda, resultante de um
aumento do preco gerado exclusivamente pela maior quantidade de
trabalho e de capital necesséarios para produzir determinada quantidade
de trigo em terras virgens, € muito mais limitado do que se supde.
Em relacdo & maioria dos paises que conhecemos, veremos que, na
prética, tanto os aperfeicoamentos na agricultura como a poupanca de
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trabalho na terra tem sido, e podemos esperar que continuem sendo,
uma fonte muito mais poderosa de aumento de renda.

Ja se demonstrou que o aumento muito grande da renda que
houve neste pais durante os Gltimos cem anos, mais ou menos, deve-se
principalmente as melhorias na agricultura, pois os lucros subiram e
pouco ou nada foi tomado dos salarios das familias, se incluirmos os
donativos paroquiais e os ganhos das mulheres e das criancas. Em
conseqiiéncia, essa renda deve ter resultado de maior destreza e capital
empregados na terra, e ndo de uma transferéncia de lucros e salarios,
a partir de seu nivel de cerca de cem anos atras.

Essa posicdo pode ser exemplificada pela Inglaterra, pela Escécia,
pela Irlanda, pela Polonia, pela india e pela América do Sul.

Em todos esses paises, o futuro aumento da renda dependeréa
sobretudo da melhoria do sistema agricola.

Os Estados Unidos da América parecem ser o Unico pais que
admitiria uma alta consideravel da renda mediante mera transferéncia
de lucros e salarios.

Em paises antigos, muito trabalho e ignorancia caracterizam o sis-
tema de cultivo, disso podendo resultar lucros e salarios baixos com muita
terra fértil sem cultivo, e esse parece ser um caso muito frequente.

Mas se, independente da importac¢do, todo bem que tende a en-
riquecer um pais aumenta a renda e todo bem que tende a empobrecé-lo
diminui a renda, é preciso reconhecer que os interesses do proprietario
de terras e do Estado estdo intimamente ligados.

O Sr. Ricardo, como observei antes, v& apenas um aspecto, ele-
mentar e restrito, da evolugdo da renda. Ele pensa que a renda é
criada exclusivamente pelo aumento de preco decorrente da maior di-
ficuldade de producdo.”® Contudo, se em muitos paises a renda pode
dobrar ou triplicar devido aos aperfeicoamentos na agricultura, en-
quanto em uns poucos paises ela pode sofrer uma elevagdo de 1/4 ou
1/5, e em alguns nem de 1/10, devido ao aumento de preco decorrente
da maior dificuldade de producdo — nessas condigdes, ndo devemos
reconhecer que essa concepc¢ao de renda compreende apenas uma parte
muito pequena da questdo e, em consequéncia, que as condig¢des gerais
dela tiradas sdo absolutamente inaplicaveis na pratica?

E preciso observar ainda que, em relacéo aos aperfeicoamentos
na agricultura, a maneira pela qual o Sr. Ricardo avalia 0 aumento
ou diminuicdo da renda é muito peculiar; essa peculiaridade no uso
dos termos tende a distanciar cada vez mais suas conclusdes da verdade
tal como é expressa na linguagem habitual da Economia Politica.

78 Parece que o Sr. Ricardo sempre supde que as dificuldades cada vez maiores da produgéo seréo
sempre superadas por pregos cada vez mais altos, e que o volume da producdo ser& o mesmo.
Mas essa é uma suposi¢éo injustificada. De onde viria 0 prego mais alto? Maiores dificuldades,
na situacdo real dos recursos de um pais, sempre levam a diminuicdo da produco.
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Referindo-se a divisdo do produto global da terra e do trabalho
de um pais entre as trés classes, a dos proprietarios de terra, a dos
trabalhadores e a dos capitalistas, ele diz o seguinte:

“N&o é por meio da quantidade absoluta da producgéo obtida por
cada classe que podemos julgar corretamente a taxa de lucros, a renda
e os salarios, mas por meio da quantidade de trabalho requerida para
obter a producdo. Com aperfeicoamentos na maquinaria e na agricul-
tura, a producédo global pode dobrar, mas se os salarios, a renda e os
lucros também dobrassem, manter-se-iam as proporgoes entre eles. Se
os salarios ndo partilham do total desse aumento, se em vez de dobrar
eles aumentam apenas de metade, se a renda, em vez de dobrar, so6
aumenta de 3/4 e 0 aumento restante vai para o lucro, é correto dizer
que a renda e os salarios cairam enquanto os lucros subiram. Se ti-
véssemos um padrédo invariavel pelo qual medimos o valor desse pro-
duto, descobririamos que um valor menor foi destinado a classe dos
trabalhadores e a classe dos proprietarios de terra, e um valor maior
a classe dos capitalistas”.”®

Um pouco mais adiante, tendo estabelecido algumas proporcdes
especificas, observa: “Nesse caso, devo dizer que, embora os salarios
e a renda tenham caido e os lucros subido em decorréncia da abundancia
de mercadorias, 0 montante pago ao trabalhador e ao proprietario da
terra teria aumentado na proporgéo de 25 para 44".8°

Com respeito a essa afirmacéo, devo observar que, se a aplicacdo
do padréo de valor invariavel do Sr. Ricardo leva naturalmente ao uso
desse tipo de linguagem, quanto antes esse padréao for descartado, tanto
melhor, pois numa investigacéo sobre a natureza e as causas da riqueza
das nac0es, essa linguagem necessariamente cria perpétua confuséo e
erro. Pois 0 que ela implica? Ela implica que a renda do proprietario
de terras cai e que seus interesses sofrem quando ele obtém como
renda cerca de 3/4 a mais de produtos agricolas que antes e com esse
produto podera, de acordo com as préprias teorias do Sr. Ricardo, ad-
quirir 3/4 a mais de trabalho. Ao aplicar essa linguagem a nosso proprio
pais, devemos dizer que a renda caiu consideravelmente durante os
ultimos quarenta anos porque, embora a renda tenha aumentado muito
seu valor de troca — em termos de seu poder de adquirir dinheiro,
trigo, trabalho e manufatura —, conclui-se, pelos relatérios do Minis-
tério da Agricultura, que a renda é agora apenas 1/5 da produgao
bruta,?! enquanto antes era 1/4 ou 1/3.

Com relagdo ao trabalho, devemos afirmar que é barato na Amé-
rica, embora até agora tivéssemos o habito de considera-lo muito caro,
tanto em valor monetéario como em capacidade de adquirir os bens de

79 Principles of Political Economy. 22 ed. Cap. I, p. 64.
80 Id., p. 65.
81 Relatérios da Camara dos Lordes Sobre as Leis do Trigo, p. 66.
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primeira necessidade e de conforto. E devemos dizer que é caro na
Suécia porque, embora o trabalhador ganhe apenas salarios monetarios
baixos, e com esses baixos salarios s6 possa comprar uns poucos bens
de primeira necessidade e de conforto, ainda assim, na divisdo do pro-
duto global de uma agricultura trabalhosa em solo pobre, uma pro-
porcdo maior vai para o trabalho.®?

Nessa linguagem insdlita, o Sr. Ricardo foi traido pelo erro fun-
damental de confundir custo e valor, mais o erro de considerar 0s
produtos agricolas da mesma forma que as manufaturas. Isso seria
verdade se, mediante os aperfeicoamentos na maquinaria, a producéo
de musselinas dobrasse e essa maior quantidade n&o obtivesse em
troca uma quantidade maior de trabalho e de bens de primeira neces-
sidade que antes e que tivesse, portanto, pouco ou nenhum efeito sobre
a populagdo. Mas o proprio Sr. Ricardo disse que “se os aperfeicoa-
mentos se estendessem a todos 0s objetos consumidos pelo trabalhador,
é provavel que o encontrassemos, depois de alguns anos, usufruindo
de pouco ou nenhum aumento de seu bem-estar”.83 Em consequéncia,
de acordo com o Sr. Ricardo, a populagdo crescera em proporgdo ao
aumento dos principais artigos consumidos pelo trabalhador.

Mas se a populagdo aumenta de acordo com o0s bens de primeira
necessidade que o trabalhador pode adquirir, o crescimento da quan-
tidade de produtos agricolas que cabe ao proprietario de terras aumenta
o valor de troca de sua renda, estimada em trabalho, trigo e merca-
dorias. Certamente, a renda e os interesses dos proprietarios de terras
serd@o estimados pelo valor de troca real, e ndo por um padrdo imagi-
nario, que deve medir proporc¢des ou custo em trabalho. Aconteceria
com muita freqiéncia que, ap6s a introducéo das melhorias, de acordo
com o significado natural e habitual atribuido ao termo, a renda subiria,
ao passo que, segundo a nova forma de estimar a renda adotada pelo
Sr. Ricardo, ela cairia.

E desnecessario dizer que, referindo-me aos interesses do proprie-
tario de terras, tenho em mente o que eu chamaria de sua renda real e
seus interesses reais, isto é, sua capacidade de adquirir trabalho e bens
de primeira necessidade e de conforto, qualquer que seja a propor¢ao
dessas rendas relativamente a producdo global ou qualquer que seja a
guantidade de trabalho que possa ter sido empregado em sua produgso.?

82 Foi especificamente essa aplicagéo insélita de termos comuns que tornou o trabalho do Sr.
Ricardo té&o dificil de entender. Na verdade, requer um esforco mental constante e penoso
lembrar-se a todo momento o que ele quer dizer com rendas altas e baixas, e com salarios
altos e baixos. Em outros aspectos, sempre considerei o trabalho perfeitamente claro. Nunca
é obscuro, a ndo ser quando a prépria concep¢do esta errada, ou quando os termos sdo
usados em sentido pouco comum.

83 Principios de Economia Politica e Tributacdo. Op. cit. Cap. I, p. 46.

84 Penso que essa interpretacdo do termo renda da terra é inteiramente coerente com a primeira
definicdo que lhe dei. Considero renda a parcela (e ndo proporgédo) do valor da produgéo
que cabe ao proprietério da terra; se o valor da producéo global de qualquer extenséo de
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Mas, na realidade, de acordo inclusive com as concessdes feitas
pelo Sr. Ricardo, os aperfeicoamentos agricolas tendem, a médio prazo,
a aumentar a proporc¢ao do produto global que cabe ao proprietéario de
terras, de modo que, qualquer que seja a forma de ver a questdo,
devemos admitir que, independente do problema da questdo das im-
portacles, o interesse do proprietario de terras estad intima e necessa-
riamente ligado ao do Estado.

Secdo IX

A identidade de interesses do proprietario de terras e do
Estado em paises importadores de trigo

A Unica davida que pode surgir sobre a identidade 