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Processo de formação do contrato
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Negócio jurídico unilateral receptício, por

meio do qual o proponente se vincula à

celebração de dado contrato, cujos

elementos categoriais inderrogáveis desde

logo se encontram definidos.

Conceito

Eficácia

Vinculação do proponente

Validade

Forma exigida para o contrato

Existência

Elementos categoriais inderrogáveis do contrato

Planos do negócio jurídico

C
a

rá
te

r 
vi

n
cu

la
n

te

Entre presentes Imediata

Entre ausentes

Com prazo Lapso previsto

Sem prazo
Lapso suficiente 

para resposta

Eficácia da proposta
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R
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o Precedente
Ineficácia da 

proposta

Simultânea
Ineficácia da 

proposta

Superveniente

Proposta com 
prazo

Ineficácia da 
revogação

Proposta sem 
prazo

Ineficácia da 
proposta

Ressarcimento 
dos prejuízos

Eficácia da revogação

Negócio jurídico unilateral não-receptício,

por meio do qual o proponente se vincula

perante uma generalidade de pessoas à

celebração de dado contrato, cujos

elementos categoriais inderrogáveis desde

logo se encontram definidos.

Proposta ao público

Ressalva

Identidade 
do meio de 
veiculação

Eficácia

Revogação da proposta ao público
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Negócio jurídico unilateral, no mais das

vezes não-receptício, voltado a promover a

formação do contrato, mediante adesão

integral aos termos da proposta.

Conceito

Eficácia

Formação do contrato

Validade

Forma exigida para o contrato

Existência

Adesão integral à proposta

Planos do negócio jurídico
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F
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o • Tempestividade

• e

• Correspondência 
integral

N
o

va
 p
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o
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a • Intempestividade

• ou

• Adições, 
restrições ou 
modificações

Regra da imagem espelhada

Proposta entre ausentes
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Cognição
Conhecimento da 

aceitação

Declaração

Redação da 
aceitação

Expedição da 
aceitação

Recepção da 
aceitação

Eficácia da aceitação


