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Capitulo 1
A teoria psicologica do comportamento eleitoral:
o modelo Michigan de decisao

Elaborade por v grupo de pesquisadores da Universidade de
Michigan, EUA, sob a lideranca de Angus Campbell, no final dos
anos 30, o modelo Michigan tem a sua maior expressio no livro
The American Voter.

Para os autores desse modelo, o individuo € a unidade de andlise,

a fonte original de informacéo. Através de opinides e auto-avaliagdes
individuais, os dados s30 colhidos por amostragem - O suivey. A
partir dai, sdo feitas generalizacdes para toda a populacéo. Os dados
também devem ser interpretados segundo as motivacdes psicologicas
dos individuos. E nesse sentido que Campbeil e seus colegas formulam
a fonte epistemolbgica de seu modelo: “‘ao desvendar o trajeto causal
que levaao voto COMeEAmOS COm as inﬂuéncias psicoldgicas imnediatas
scbre o ato de votar”’. E acrescentam: “‘comecamos a busca da causa-
lidade a0 nivel pswolomco e concebemos oato de votar COMO! resuitante
de forcas at1tudma1s (Campbell et al., 1964:13,32). '

E mportante ressaltar o que significam as influéncias psicold-
gicas nesse contexio. Essa conceituacdo € retirada dos estudos das
teorias de grupo e psicologia social. Em tals teorias, a orientacio
em direcdo a questdes politicas comeca antes de.0s mdw;duos terem
idade para votar e, em grande medida, sio um reflexo de seu
ambiénte social imediato, sendoa farm’ha ) ambleﬁte preponderante
Assim sendo, as atitudes’ poimcas se formam e se integram no
sistema politico através de um *‘sistema de personalidade’, no
sentido parsoniano. Esse processo de formacio de atitudes € chamado
de socializagdo politica.

As atitudes adquinidas, juntamente com outros aspectos, passam
a integrar a estrutura de personalidade dos individuos. Portanto,
as atitudes politicas fazem parte da psicologia humana e, a0 se
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consolidarem pela socializagdo politica, tornam-se a base para a
formac@o de opinides, auto-avaliagBes e propensdes para a aco
frente ao “*ambiente’ politico mais amplo. Agindo, reagindo e inte-
ragindo social e politicamente, a partir de uma base psicolégica
formada e com categorias politicas normativas razoavelmente conso-
lidadas, o individuo sempre articulard da mesma maneira suas
respostas a diferentes contextos. Essa invariabilidade do processo
de articulacdo das varidveis que determinam as atitudes e acGes
politicas € a base sobre a qual se apoxa a lei causal fundamental
do modelo Michigan, que pode ser assim formalizada:

C = f(A, 8) @y

L&-se aqui: 0 comportamento politico (C,) ¢ funcio do ambiente
social (S;) - no qual ocorre a socializacfio politica ao longo do
tempo - e do conjunto de atitudes (A)) que se consolidam nesse
Processo.

Nesse sentido, o enunciado bdsico dessa teoria tem a seguinte
formulagdo: individuos semelhantes do ponto de vista social e de
atitudes tendem a ter comportamentos polificos semelhantes, a
votarem na mesma direcio, independentemente de contextos histéricos.

Com base nessas premissas, os formuladores do modelo Michigan
reivindicam o status de teoria cientifica para sua explicacio, pois
a lei causal fundamental pode ser generalizada, ‘‘transcendendo

alguns dos elementos especificos de circunstincias histéricas™
(Campbell et al., 1964:7).

Na lei funcional formulada em (1.1), o clemento de socializacio
(S;), ¢ determinado por um conjunto de atitudes expostas por outros
individuos com os quais o individuo sob estudo interage, ou seja:

S; = 1[G = glA,. S)] (1.2)

Da mesma forma que em (1.1), o elemento S em (1.2) € produ-
zido por uma lei funcional semelhante e assim sucesszvamente em

regressio infinita, o que permite expressar a lei formulada em (1.1)
da seguinte forma:

G = 1TA;, CA; S (1.3)

Na medida em que o elemento C; em (1.3), por regressio infi-
nita, é redutivel a A, alei fundamentai do modelo Michigan pode
Ser expressa com a segumte formulacdo:
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C, = f(A;, A)) ou, genericamente:
C= f(Aij) (1.4)

duos é funcao da mteracao das atitudes a que esses individuos estdo
sujeifos e suas experiéncias socials e politicas. Para essa teoria,
a convergéncia de atitudes frente ao mundo € o ingrediente bésico
para a compreensdo do fendmeno social em sua totalidade.

Leis funcionais do tipo da formulada em (1.4) podem ser enun-
ciadas como generalizac8es da forma ‘‘sempre que um A ocome,
na circunstincia N, um C ocorre, ou aumenta a probabilidade da
ocorréncia de um C'’ - na sua versfo probabilistica. O elemento
N comesponde a fatores ambientais, contingentes ou histdricos,
exdgenos ao sistema atitudinal dos individuos i e j. Esses elementos
exdgenos sdo ndo-preponderantes, isto €, quem domina a relacdo
funcional em (1.4) sdo os elementos atitudinais definidos em A.

Em seu Surge and decline: A study of electoral changes (1967),
Campbell afirma que o interésse porpolitica varia substancialmente
de individuo para individuo, & acordo ¢om 4 intensidade de reagdo
a0s estfmulos politicos e a importéncia da politica em seu ambiente.
Aiitudes dessa natureza formam-se cedo pela socializacdo, e ndo
sdo “‘uma simples fun¢do das origens sociais e econdmicas’ (in
Campbell, 1967:42).

Leis do tipo definido em (1.4) podem ser triviais (isto €, com
baixo nfvel de generalizacio) e nio-friviais. A confirmacio das
lltimas reqguer a observaco da regularidade empirica de relagdes
relevantes em virios pares (¢;, &), também relevantes.!

Nesse modelo, ndo basta demonstrar gue individuos com sistemas
atitudinais semelhantes se comportam de maneira semelhante; €
também necessdrio demonstrar que eleitores socialmente dispares
votam em diregdes distintas.

Para essa teoria do comportamento, os individuos nrio sdo apenas
a fonte origindria da informacdo - também sdo a Unica base legi-
tima para qualquer inferéncia sobre os agregados sociais {(grupos

1. Nas leis triviais, a “‘regularidade’” observada sustenta-se em poucos pares, ainda
que relevantes. Daf a necessidade Iégica de os modelos explicativos dessa
natureza utilizarem a pesquisa por amostragem. Sobre essa questio ver Stinchcombe
(1970}, especialmente Capitulo 2.
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ou classes sociais) e sobre a sociedade como um todo. Nesse sentido,
a fonte empirica para a compreensio do comportamento social de
urn agregado social - eleitorado, negros, indios, operdrios, empresa-
rios, moradores de 4dreas especificas, jovens, mulheres etc. -, estd
no sistema de atitudes compartilhado por individuos com caracterfs-
ticas demogréficas semelhantes. No entanto, a condic&o social dos
individuos, definida por aquelas caracteristicas, ndo tem influéncia
determinante no comportamento politico dos membros de cada
um dos grupos. As caracterfsticas sociais dos individuos descrevem,
parcimoniosamente, um aspecto do ambiente onde transcorre sua
vida privada e onde interagem social e politicamente.

O sistema atitudinal ndo € cativo de grupos ou classes sociais.
As atitudes sfo formadas pela compreensdo da vida social e poli-
tica, que é adquirida através da socializacdio. Nesse sentido, para
compreender qualquer fendmeno social ou estritamente politico €
necessério saber antes como 0s individuos apreendem 2 organizacio
da sociedade e as relacBes sociais. Isto €, € preciso saber inicial-

menie como os individuos concebem sua existéneia social.

E com base nessa argumentacio que Philipe Converse (1964),

:um dos fundadores do modelo Michigan, elabora a teoria da *‘crenca
‘de massa’’. Sistemas de crengas desenvolvidos endogenamente por

“*diversos publicos’ constituem o ¢lo causal entre as motivacOes

- psicoldgicas para a acdo politica e a acdo observada ou a ser predita.
- Seguindo esse paradigma, Converse (1964), em seu artigo seminal
. ““The Nature of Belief Systems in Mass Publics™, argumenta e
; demonstra empmcamente que 08 1ndw1duos qualsquer que sejam

j‘pohuco segundo os mveis ‘de concéifuagdo ‘que sdo capazes de

¢ldborar. Ou ‘seja, a compreensio da natureza ¢ do escopo da poh—
tica; & qualquer sociedade, é estratificada segundo “‘niveis de
conceituacdo’’, de compreensdo da politica.

Conforme argumenta Converse, o poder explicativo dessa teoria
reside no fato de que, uma vez formadas, as atitudes, opinides e
idéias a respeito do mundo social sfo relativamente estdveis no
tempo; mais importante amda, tendem a inter-relacionar-se com
ouiras que sejam logicamente consistentes com as anteriores. Assim,
explicar ou prever comportamentos € desvendar as mter-relagdes
entre determinadas atitudes e opinides:
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[O estabelecimento] da inter-relacio [entre determinadas atitudes ou
idéias] pode ser visto como significande o sucesso em predizer que
um individuo sustentard outras idéias ou atitudes, dado o conhecimen-
to prévio de que ele sustenta determinadas atitudes ou idéias (Conver-
se, 1964:208).

Fssa interpretacdo da origem do comportamento politico segue
substancialmente o seguinte argumento: se um individuo é contririo
a uma politica social A; (controle de precos, por exemplo), prova-
velmente ele também serd contrdrio a outras politicas semelhantes.
Conhecido esse “‘campo’ de afitudes, pode-se prever que esse indi-
viduo, bem como outros que concordam com as mesmas idéias,
provavelmente estardo identificados com partidos politicos e candi-
datos que sfio contririos aguele tipo de politica intervencionista.
Isso levaria tais individuos a darem seus votos a esses partidos e
candidatos. A fonte do direcionamente politico dos individuos estd
na formacdo desses campos de atitudes, e o potencial de predicdo
dessa teoria repousa na cristalizacdo de um sistema de crencas poli-
ticas. Comparacfes longitudinais, no entanto, indicam a instabi-
lidade de atitudes {rente a quesides politicas relevantes gue compdem
as agendas piblicas (Converse, 1975). Este € um fato problemdtico
para & explicacdo do comportamente politico. pois diminul, em prin-
cipio, a capacidade de predicio da teoria. Contudo, argumenta
Converse, essa perda estd intimamente ligada com o horizonte de
predicio que se pretende alcancar e com o grau de integracdo ou
coesdo interna dos sistemas de crencas dos diferentes piiblicos.

Do ponto de vista do alcance da previsfo de comportamentos
futuros, Converse constata que somente na porgao altamente politi-
zada da sociedade (cerca de 15%, nos pafses desenvolvidos) os

sistemas de crencas sdo suficientemente estruturados para sustentar :
previsdes de longo prazo. Em outros niveis da sociedade, observa-
se que os sistemas de crencas vio perdendo coeréncia e densidade -

de contetido politico, identificando-se até mesmo sistemas verda-

deiramente idiossincraticos. Em resumo, constata-se que a maioria -

P

do eleitorado € ‘‘estonteantemente’’ errdtica ma conceituagdo do .
mundo politico: sdo comuns sistemas idiossincréticos, onde convivem
atitudes com sinais trocados. Essas evidéncias empiricas sdo irrefu-
tdveis no nivel macro e isto ataca o coracfo da teoria: se 0 compor-

tamento futuro dos individuos é funcio de seus sistemas de atitudes

frente a0 mundo e se esses sistemas ndo sfo coerentemente estrutu-

rados, entdo ndo € possivel prever nada.
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Para enfrentar esse problema, Converse (1975) aponia dois cami-
nhos: o estudo do grau de centralidade e do grau de motivagio
para a politica. Sugere inicialmente que a busca de coeréncia nos
sistemas de atitudes seja feita em func@o do nivel de centralidade
das questdes politicas para os diversos grupos de eleitores. Para ele,
organizar os dados atitudinais segundo padrdes de aita sofisticacdo
intelectual, compativeis apenas com a porcio altamente educada
do eleitorado, obscurece o fato de que também entram na compo-
sicio do eleitorado campos conceituais e atitudinais de alcance
cognitivo limitado. Ou seja, a auséncia de padrdes atitudinais e de
conceitnacio  ‘‘satisfatdrios’’, exogenamente estabelecidos, nas
porcGes menos educadas da populagfo ndo ¢ suficiente para que
se conclua gue nio existem sistemas estruturados de crencgas nesses
grupos; tampouco para que se afirme ser impossivel a formacio
de tais sistemas por causa do nivel educacional desses individuos.

A questdo estd em descobrit endogenamente esses padrdes: se
for necessario, Converse sugere ¢ uso de métodos de entrevistas
aberias e de maior profundidade (Converse, 1975: §9). O nivel
educacional & um poderoso preditor de niveis de sofisticaco concei-
tual, porém nfo é suficiente para garantir a existéncia ou nfo de
sistemas de crencas. Converse demonstra que o elemento gue, endo-
genamente, dd maior coeréncia aos diversos niveis de conceituagio
¢ o grau de centralidade que os temas da agenda publica t2m na
vida cotidiana do cidaddo. Isto significa tdo simplesmente que as
questoes em torno das quais ocorrem as disputas politicas ndo sao
te polits zadas em toda a socaedade

A determinados niveis de sofisticacdo conceitual correspondem
certos niveis de abrangéncia das questSes piiblicas. Para os niveis
menos sofisticados politicamente, as questdes de maior centrali-
dade sdo eminentemente locais, doorsteps issues como sio definidas
na literatura. Se a disputa em tomo de questdes dessa nafureza
exigir solugGes gue transcendam o &mbito local do conflito, o nivel
de sofisticagio da compreensdo do problema também crescerd,
conforme mostrow Nie (1974, 1976). Porém, esse ponto, inteira-
mente aceito por Converse, é necessario, mas nfo suficiente para
resolver ¢ problema da capacidade preditiva dessa teoria que se
sustenta na estabilidade dos sistemas de crengas. A solucdo estd
em conjugar os niveis de estruturacdo dos sistemas de crencas com
o grau de motivaciio para a politica que os individuos desenvolvem.
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Na maioria das teorias da agfo, diz Converse, ‘‘os estados moti-
vacionals representam termos relativamente eldsticos ¢ sltuacio-
nalmente limitados™ (1975:94). Se por um lado, personalidade,
valores e habitos sdo considerados estdveis e duradouros, por outro,
“‘a motivagdo pode mudar dramaticamente em curto prazo, de
acordo com os detalhes da situacdo’ {Converse, 1975:94). Qu seja,
a estabilidade dos sistemas de atitudes repousa na conjungiio da
elasticidade das motivacdes individuais para a politica com o grau
de coeréncia interna dos sistemas atitudinais, ainda gue cognitiva-
mente [imitados:

{...) diferencas motivacionais representadas nos termos mais eldsticos
do engajamento politico sdo direcionadores muito mais importantes
da estabilidade atitudinal do que as caracteristicas ‘imputadas’ da edu-
cac@io passada, relativamente inertes (...} (Converse, 1974:104).

Como vimos, a distribuicdio de preferéncias ou identidades poli-
tico-partidérias € funcfo da identificacdo de diversos “‘piiblicos™
com idéias e ideologias de partidos politicos, candidatos e lide-
rangas politicas. Essa formulacdo € a aplicacdo da lei causal definida
em (1.4), que agora pode ser interpretada com a seguinte formu-
lagdo: € necessario, embora ndo suficiente, conhecer 0 “‘campo’
ideoldgico dos individuos para explicar ou prever seus comporta-
menios futuros.

Se a aplicacdo da lei comportamental definida em (1.4), neste
coniexto, nio ¢ suficiente para prever o comportamento futuro, o
que falta entdo?

Para tanto, segundo Converse, seria necessdrio acrescentar a
motivacdo para a politica embutida no conceito de “‘engajamento
politico’”. Este raciocinio desenvolve-se da seguinte maneira: atitudes
frente ao mundo sfo propensdes para se agir em determinadas dire-
¢Ges. A opmido conirdria ou favordvel a alguma coisa pode originar-
se das motivagdes psicolégicas que constitiem 0s campos atitudi-
nais que estdo na base da formacdo de identidades. Mas essas
motivagdes ndo sdo suficientes para impelir os individuos & acio.
O fato de os individuos terem opinides a respeito de A ou B ndo
significa que teriam motivagdes suficientes para agir, para participar
da vida politica. A “‘teoria da alienacdo’’, tal como formulada pela
sociojogia behaviorista americana, vai ser a base para explicar a
motiivacic para a aclo.

A teoria da alienagdo politica, incorporada 2o modelo Michigan
por seus seguidores, entra no modelo de explicacdo do comporta-
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mento eleitoral por dois caminhos, no final da década de 50: pela
via psicanalitica e pela psicologia social. Robert Lane inaugurou a
abordagem psicanalitica do fendmeno politico com seu Polifical
Ideology, que se tomou um cldssico apés sua publicacdo em 1962,
Os estudos na linha da psicologia social foram iniciados em 19359,
por um grupo de socidlogos sob a lideranga de Melvin Seeman, e

desenvolvidos a partir do final dos anos 60 por Joel Aberbach e
Ada Finifter.

Fiel aos fundamentos behavioristas, mas diferentemente do grupo
de Michigan, Lane selecionou, com pardmetros criteriosos, uma
cidade média americana tipica, Eastport, na costa da Nova Ingla-
terra e, nela, 15 habitantes que representam o americano tipico:
brancos, casados e americanos natos, alguns blue collors outros
white collors, com idades variando de 25 a 54 anos e renda fami-
liar em torno da média nacional de seus TESpectivos  grupos
ocupacionais, catdlicos e protestantes e judeus.

Com técnicas de entrevistas abertas, sob orientaco psicanalitica,
Lane desvendou a ideologia politica desse grupo de americanos ¢
generalizou o fendmeno observado. Esse “‘grupo’’ passou para a
literatura como constituindo a ““grande maioria silenciosa’’ que,
como veremos adiante, sistematicamente tem decidido as eleicBes
presidenciais americanas. Nesse estudo Lane define o fendmeno
da alienacdio politica: “‘[Alienagio politica] mmplica mais do que
desinteresse; ela implica rejeiciio, no sentido psicanalitico do termo
‘alicnaco’, mas ndo na versdo marxista’’ (Lane, 1962:162).

Lane utiliza a defini¢fo de Franz Neumann, para o qual alienag@o
politica ¢ a rejeicao consciente de todo o sistema politico. Essa
alienagio se expressa através da apatia, uma vez que tal sentimento
s¢ basela na percepgdo dos individuos de que ‘‘nio véem possibili-

dades de mudar coisa alguma no sistema através de seus esforcos”’
(Lane, 1962:162).

Robert Lane depura essa definicdo de alienacdo politica identifi-
cando-a como a ‘‘sindrome de trés atitudes’’ bésicas, as quais,
resumidamente sio:

L. Eu sou objeto e ndo sujeito da vida polftica; eu nio tenho
influéneia e ndo participo; politicamente, falo na voz passiva;

2. O governo nfo cuida nem administra no meu interesse;
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3. Eu ndo aprovo o processo de tomada de decisBes; as regras sdo
injustas, ilegitimas e a ConstituicZo, num certo sentido, ¢ fraudu-
lenta (1962:162).7

Essa “‘sindrome’ de mnpoténeia politica coincide com o ponto
extremo da escala de Eficdcia Politica, elaborada por Campbell
(1964). No entanto, estudos posteriores sugerem a existéncia de
uma descontinuidade de atitudes na fronteira entie 05 sentimentos
de eficdcia e de impoténcia politica.

Na linha da psicologia social, o grupo liderado por Seeman
comecou 2 publicar uma série de artigos na American Sociological
Review, a partir de 1959, sobre o significado, as dimensdes e os
efeitos do estado de alienacdo no comportamento humano.

Em ““On the Meaning of Alienation’ (1959), Seeman faz um
estudo conceitual desse fendmeno. Baseado em alguns estudos expe-
rimentais, sugere um cardter multidimensional para o conceito de
alienacdo. Identifica cinco dimensdes, cu, na linguagem de Lane,
cinco atitudes bdsicas que constituem a ‘‘sindrome’’ da alienacgao:
impoténcia (powerlessness); ininteligibilidade (meaninglessness),
anomia (rormlessnessy; isolamento (isolation); e auto-indiferenca
(self-estrangement).

O conceito de alienacfio entra ja depurado, nos estudos de
comportamento eleitoral, através de dois importantes artigos: o de
Joet Aberbach (1969), ‘‘Alienation and Political Behavior’ e o
de Ada Finifter (1970), “‘Dimensions of Political Alienation™
Esses autores conseguem demonsirar, empirica e teoricamente, que
o eleitorado se divide fundamentalmente entre ndo-alienados e alie-
nados. Essa atitude psicoldgica bdsica frente ao mundo politico.
no entanto, ndo é um estado permanente, nem divide necessaria-
mente o eleitorado em ativistas e antipoliticos empedernidos.

Reexaminando as escalas de confianca e eficdcia politica, siste-
maticamente aplicadas nas pesquisas eleitorais do grupo de Michigan,
Aberbach consegue identificar nessas escalas dimensfes que variam

2. Segundo Lane, essa sindrome traduz na vida politica os sintomas de um
sentimento de alienagio pessoal mais geral. As raizes da alienaco politica
estdo, entdo, no sentimento mais genérico de total auséneia de gualquer identidade
social, no sentimento de “‘ndo-pertencimento’™ (homelessness) (1962:cap. 11).
H4 nessa forma de alienacio total uma separacio entre 0 “'eu’” ¢ 0 “‘eles’’; a
vida social € dividida enire “‘a minha ¢ a deles™ (p. 178 e seguintes).
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dos isolados aos engajados. Entre esses extremos localiza-se a
grande maioria da populacgo, com diferentes graus de sentimentos,
da alienacio ao engajamento, variando de acordo com as politicas
e com as arenas de poder (presidéncia, congresso, localidades etc.)
a que essas politicas estdo associadas. Ou seja, para a maioria da
populagéo os sentimentos de eficdcia ou impoténcia, ] '

na determmagao de seus comportamentos futuros, ndo estdio "pemﬁ—

cados. As instituigdes politicas, seu modus operandi e, certamente,

.2 personalidade das liderangas politicas ¢ sua maneira de lidar com
‘essas Instituicdes, intermedeiam - atuando como estimulos - as
‘respostas (o comportamento) dos individueos aos apelos da politica.

Assim, motivagOes que usualmente t€m pouca ou nenhuma importincia
na determinacéo da participacio e da direcdo do voto podem ser
revigoradas. Basta que sejam corretamente estimuiadas:
Quando o delicado sistemna [politico] é desafiado, o padric de respos-
tas do piblico a esse estimulo também muda {...) Isto é especialmen-
te verdadeiro para os individuos que nfo sao fortemente comprometi-

dos com as [instituicBes politicas] em funcionamento naguele momen-
to (Aberbach, 1969:98).

Ao examinar a eleicfio americana de 1964, Aberbach observou
que sentimentos de desconfianca politica (um indicador de impotén-
cia}, ao interagir com sentimentos de rejeicfo as polfticas governa-
mentais, invalidam a hip6tese comrente de que o estado de alienacéo
levaria os eleitores a votarem, quando votam, sempre contra os
candidatos alinhados com o status guo. Dessa forma, Aberbach
demonstra conclusivamente que:

Sentimentos de impoténcia politica (powerlessness) influenciam o
comparecimento (furnour), mas nao a escolha dos eleitores (Aber-
bach, 1969:69, grifo no original).

Ada Finifter, seguindo essa mesma linha de investigacfo, termina
em 1967 sua tese de doutoramento Dimensions of Political Aliena-
tion: A Multivariate Analysis, parcialmente publicada em 1970.
As preocupacdes de Finifter estdo voltadas para a depuracio das
dimensdes que compdem a “‘sindrome’” de alienacdo politica e das
conseqliéncias dessas atitudes para a estabilidade do sistema poli-
tico - no case, a democracia americana.

Para analisar essa questdo, Finifter parte de duas proposicdes
tedricas prevalecentes na época. A primeira € retirada da teoria da
““cultura civica’ de Almond e Verba, sendo o conceito de cultura
civica tratado como uma complexa mistura de atitudes ¢ comporta-
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menios. De acordo com essa proposico, a atuacdo da cultura civica
conduziria a formas democrdticas de governo. Fmifter soma a esta
a teoria de ‘‘apoio difuso’ (diffuse support), de David Easton,
segundo a qual a longevidade dos regimes politicos dependenia de
sua constante capacidade de retroalimentar o nivel de apoio difuso
necessario para manter sua estabilidade.’

Nas duas teorias, a questdo da estabilidade dos sistemas politicos,
ou seja, a reproducdo de suas normas, valores e, empiricamente,
de seu modus operandi, depende da distribuicdo da populacio no
conrinuum politico *‘engajamento-alienacdo’™.

Nesse sentido, Finifter mostra que a descoberta dos ingredientes
gue compdem a ‘‘sindrome’” da alienacfo politica ¢ importante
nfo sé para compreender e prever os comportamentos futuros, mas
sobretudo para compreender como essas atitudes fluem para o sistema
politico e quais suas conseqiiéncias para a estabilidade (leia-se legi-
tunidade) dos sistemas peliticos ¢ de suas instituigdes (1970:389).

Tomando por base os estudos anteriormente referidos e os dados
empiricos de uma pesquisa conduzida, em 1960, por Almond e
Verba, com uma amostra nacional da populacdo americana, Finifter
faz uma exaustiva andlise fatorial dos itens atitudinais e identifica
guatro fatores, que define da seguinte forma (Finifter, 1970:390-1):
1. Impoténcia politica (political powerlessness), sentimento indivi-

dual de que “‘eu ndo tenho influéncia alguma no que o governo faz’™’;

2. Innteligilidade politica (pelitical meaninglessness), sentimento
de que as decisBes politicas sfio totalmente imprevisiveis, pois
ndo se vé sentido ou coeréncia no rol de decisdes; no limite, o
processo decisdrio € percebido como sendo totalmente aleatdnio;

3. Anomia politica {political normlessness), que é a percepgdo de
que embora as normas e regras que regem as relacOes politicas
sejam aceitas pelos politicos e ocupantes de cargos publicos
importantes, comumente sfo desrespeitadas;

4, Tsolamento politico (political isolation}, que é a rejeicio dos obje-
tivos ¢ normas politicas amplamente aceitos por outros membros
da sociedade. Inclui, por exemplo, o sentimento de que votar
ou exercer outras obrigacdes politicas € mera formalidade.

3. Apoio difuso (diffuse support), na teoria de Easton, refere-se ao apoio, &
identidade e & aceitacio por parte da populacdo, das normas e regras fundamentais
através das quais os regimes operam e as politicas sdc formuladas, decididas
e implementadas (David Easton, 1963).
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Apés examinar a relacio enire essas dimensdes, Finifter isola
as dimensdes | e 3 como as que melhor expressam a ‘‘sindrome”’
da alienag@o politica. Examina também a relacio dessas duas dimen-
sbes com uma série de varidveis sociais (de background) e conclui
que o grau de confianca nas pessoas em geral (ceticismo), a idade,
a educacdio ¢ a einia influem sobre esses sentimentos. Ou seja,
jovens e velhos (aqui a relagio € curvilfnea), individuos com pouca
educagio e membros de minorias sociais s&o os que mais se alienam
politicamente (Finifter, 1970:402-4).

Na medida em que essas duas dimensdes atitudinais (1 e 3)
isoladas mantém relativa independéncia entre si, Finifter elabora
uma tipologia de comportamento politico baseada na “*sindrome’’
da alienagdo. A partir daf estabelece a relagdo entre esse complexo
sistema atitudinal e a estabilidade e legitimidade do sistema poli-
tico e de suas instituicGes (Finifter, 1970:407).

Figura 1.1

Alienacéo e comportamenio poiitico

Impoténcia Anomia Comportamento

politica politica tipico

Alig Alta Desengajamento extremo
(revoluciondrios, separalistas)

Baixa Alta Reformista

Alta Baixa Apético

Baixa Baixa Integrado

{participag&o conservadora)

A importéncia de desvendar as raizes psicolégicas que dio susten-
taclo a essa “‘complexa mistura atitudinal’” que constitui a ‘‘cultura
civica”, reside no fato de que - para essa teoria - a legitimidade e
a estabilidade dos sistemas politicos ¢ de suas instituicdes dependem
diretarnente do grau em que os sentimentos de lealdade, de “‘per-
tencimento’’ e de participacio eficaz estfio socialmente distribuidos.

Muito antes de o modelo psicolégico de explicagio do comporta-
mento politico chegar a esse grau de sofisticagio tedrica e analitica,
Campbell ¢ seus colegas jé sugeriam, no American Voter, que a
duradoura identidade dos americanos com os partidos politicos é
“‘um importante fator na garantia da estabilidade do préprio sistema
partidério”’ (Campbell, 1964:67). Mais do que isso, Converse (1967),
em um estudo comparativo entre a Franca e os Estados Unidos,
mostra que a fonte das turbuléncias institucionais na Franca est4
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muitc mais na vasta auséncia de lealdades partidérias do que no
formato multipartiddrio (uma varidvel institucional) daquele pafs.
Essa auséncia de lealdades partidérias, afirma o autor, “‘é um fend-
meno que pode ser empiricamente associado s particularidades
do processo de socializacfio francés’’ (1967:291).

Nesse sentido, fica claro que o fluxo causal para a explicacdo
de macrofendmenos politicos corre do individuo para as varidveis
institucionais. A existéncia destas Gltimas, bem como sua estabili-
dade e longevidade, s@o funcio da distribuicio do **complexo sistema
atitudinal’” na massa da populacio. A existéncia de baixa lealdade
partiddria na Franca, diz Converse, “‘tem ligagbes dbvias com o
maior sintoma da turbuléncia politica francesa [que estd na} dispo-
nibilidade de uma base de massa para movimentos partiddrios
candentes em situacdes de distress™ (1967:291).

Do ponto de vista epistemolégico, € importante destacar, a esta
altura, que a introducdo da teoria behaviorista da alienac¢do completa
a formulacdo da lei funcional do comportamento politico proposta
originalmente pelo modelo ““Michigan’’, definida em (1.4) acima.

0 complexo atitudinal que compde a base para o comportamento
~dos individuos, como vimos, tem dois niveis de profundidade. Na
“ superficie, os individuos desenvolvem um sistema de crencas que
- orienta a formacdo de suas identidades, lealdades e solidariedades.
- Num nivel mais profundo, os individuos desenvoivem um sistema
~atitudinal que os leva a se situarem no comsrinuum ‘‘engajamento-
- alienacdo™. A sindrome ‘‘engajamento-alienacdio’ constitul a
- predisposi¢do ou propensio do individuo para agir ou nio; e o
- sisiemna de crencas constitui a predisposicdo ou propensdo do indi-
-viduo para agir em determinada direcdo. Esses dois ‘‘campos’
~atitudipais ndo sAo estanques entre si, mas formam wm ‘‘campo
-de forcas psicoldgicas’” interativas.

Aceitas essas premissas, o comportamento futuro dos individuos,
regido pela lei causal [C=F{A)] - enunciada em (1.4) - pode, agora,
ser definido substantivamente: o comportamento polftico dos indi-
vidues (C,) € uma funcéo das identidades politicas (IP)) desenvolvidas
¢ de seu estado psicolégico motivacional de aderéncia-alienacdo
politica (AP,). Formalmente:

C, = f(IP,, AP) (1.5)
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Pelo exposto, temos que as proposigdes tedricas que fundamentam
a teoria psicolégica do comportamento politico sdo:

1. Conbecendo os niveis de adesfo-alienagio ¢ compreensio-identi-

dade politicas do individuo i pode-se prever seu comportamenio
futuro;

2. Por inferéncia indutiva, conhecendo as propensdes comportamen-
tais dos individuos pode-se prever o “‘comportamento’” de
agregados sociais e seus efeitos sobre a natureza e a dindmica
das institui¢des.

Para esta teoria, a natureza dos regimes e de suas instituicdes,
suas crises e longevidade dependem, fundamentalmente, da distri-
buicdo de estados psicologicos na sociedade. A existércia e a
estabilidade de regimes democréticos, por exemplo, dependem do
grau de adesdo e de crenga no “‘mito da democracia’® comparti-

Ihado pelas elites ¢ pelas massas - ““os diversos pblicos’* (Almond
& Verba, 1965:352).

A passagem dessa teoria geral do comportamento politico para
a explicagio do comportamento eleitoral é direta. Qualquer teoria
geral que pretenda explicar o comportamento eleitoral tem que
responder a duas perguntas fundamentais: por que as pessoas votam
(ou ndo votam) e por que votam em determinada direcdio. E o
modelo Michigan nfo se furta a essa tarefa.

Por que os individuos votam:
a flutuacao nas taxas de comparecimento

Como jd vimos antes, o modelo de Michigan ordena os niveis de
participagdo pelitica no continuum engajamento-alienacdo. Em
termos de participacdo eleitoral, a sociedade é estratificada em trés
grupos tipicos: eleitores “‘assiduos’; eleitores periféricos: e nio-
cleitores alienados.” Os primeiros sdo os engajados, com grau de
Interesse politico suficienternente alto para manté-los sempre mobi-
lizados para o voto; a mobilizagio dos segundos depende de forcas
momenténeas, de curta duracfio; e os dltimos sdo os que se alie-

4. E importante notar aqui que essa teoria foi substancialmente formulada
considerando-se as regras eleitorais americanas, onde o voto nio & obrigatdrio,
onde abster-se de votar nfo implica qualquer san¢fie, como ocorre no Brasil.
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naram e quase nada consegue motivé-los a participar do processo
eleitoral.?

Assim, compreendendo as razbes para a acdo politica, a resposta
& pergunta do porqué da flutuacio nas taxas de comparecimento é
imediata:

O comparecimento a uma eleig@o especifica € basicamente uma ques-
t30 de quantos enfre os menos interessados sdo suficientemente esti-
mulados pelas circunstincias politicas do momento para fazerem o
esforgo de votar (Campbell, 1967:43).

Neste ponto, Campbell e seus colegas tangenciam as teorias histé-
rico-contextuais e racional do comportamento eleitoral. No entanto,
escapam de consideragdes desse tipo e repousam toda a explicagdo
do comportamento dos eleitores na dimensdo ‘engajamento-aliena-
¢80, notadamente seu grau de adesfio ao sistemna partiddrio. A
volatilidade eleitoral, as “‘flutuacdes no voto™, afirma Campbell,
“‘refletem os impactos passageiros de eventos™ (1967:45). Uma vez
cessados os efeitos de curta durac3o, os eleitores voltam para as
posicGes subjacentes 4 divisdo social das motivacdes e identidades
politicas.

A taxa de comparecimento ou de abstencZo eleitoral é fungio
de trés fatores: grau de identidade politico-partidéria (IP), gran de
engajamento-alienacio politica (AP) e de um conjunto N de fatores
momenténeos que exercem estimulos positivos ou negativos.S

Formalmente, entfo, o ato de votar € definido pela fungéo:
Vi, = (P, AP, N} (1.6)

5. Campbell, que elabora essa tipologia, inciui entre os nio-eleitores todos os
cidaddos alistdveis e alistados que nfio comparecem 2 uma determinada eleicdo
por razies extrapoliticas, qualquer que seja ela. até mesmo as condigfes
meteorcldgicas. Porém, argumenta que esses fatores excluem apenas uma
proporcdo de potenciais eleitores que ndo alteraria significativamente a taxa
de comparecimento ou o resultado das eleicBes (1967:42-43), Esse argumento
€ perfeitamenie plausivel e, por esta razéo, nio € necessario inchui-lo na tipologia.

6. Converse reconhece que a identificagio partidéria estd empiricamente correlacionada
com o envolvimento politico. No entanto, argumenta corretamente que essas
variavels s#o relativamente independentes entre si. com efeitos proprios. Isto &,
a correlagio observada entre elas nfo sugere a existdncia de um terceiro fator
subjacente {Converse, 1967:23) Para a confirmagiio empirica dessa observaciio
e das proposigdes apresentadas ver, no mesmo texto, nota 17, p. 22 e apéndice
metodoldgico p. 34-9,
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ou, genericamanente, a taxa de comparecimento/abstencio (TxC)
€ dada pela funcio:

TxC = f(IP, AP, N) (1:7)

Pelas razdes ja vistas, os fatores endégenos - identidade pelitica
(IP) e alicnacdo politica (AP) - impulsionam ou rechacam os indi-
viduos no sentido de participar das eleicdes. O fator N, exdgeno,
€ constituido por um conjunto de eventos que ocorrem durante o
periodo eleitoral. Esses eventos podem influenciar os individuos,
aumentando ou diminuindo o nivel de interesse por aquela eleicio
especifica. Nesse sentido, abrem-se trés possibilidades: se a resul-
tante dessas forcas exdgenas for positiva, teremos alta taxa de
comparecimento/baixa taxa de abstencio: se a resultante for nega-
tiva, alta taxa de abstencio; se a resultante for muiia, a taxa de
comparecimento/abstencio fica por conta exclusiva da distribuicio
histérica dos niveis de identidade politica e alienacdo politica. Esse
fendmeno social pode ser assim graficamente representado:

Figura 1.2
Taxa de comparecimento, niveis de identidade o
alienacéo politica e competicéo eleitoral 100%
alta
oy aito ///” /’J
£| comparecimento -7 ‘
_6 /” ’/
[« 3 5 f
2 F /
< // //
= ¢ /
E ’, //
D I s
R P :
: L haixo
- i comparecimento
5 -
baixa]
0% aita baixa
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Modelo de estimacio: TxC = b IP + b,AP + BN+ e

Neste modelo, explica-se a taxa de flutuacio do comparecimento
da seguinte forma: a diagonal definida pelos pontos (0,0;1,1) repre-
senta a faxa de comparecimento predita, dada pelos efeitos
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interativos endégenos de IP e AP, controlando-se 08 efeitos exégeqos
da competicio politica sumarizados em N. As.curvas do_s desvios
acima (maior comparecimento do que © p_redzto) e abaixo dessa
diagonal representam as taxas de COmparecimento observadas. As
distdncias entre os pontos dessas Curvas € seus pontos COrrespon-
dentes na diagonal predita sdo o resultado dos efeitos exogenos de N.

Portanto, a taxa de fliutuacdio do comparecimento em uma deter-
minada eleicio, ou em uma série delas, € explicada pela diferenca
residual entre os valores TxC* preditos e os valores TxC obser-
vados. Assim temos:

(a) se TxC, - TxC¥ > 0 individuos estimulados;
(b) se TxC, - TxC* = 0 auséncia de estimulos;
(c) se TxC, - TxC* < 0 individuos desestimulados.

Uma eleicdo serd, entdo, caracterizada como “'norma _” ou:‘atipl—
ca’’ pela distribuigdo proporcional dos ind}vfdu?s nas sjtuacdes (a),
(b} ou (c). Se a grande maioria estiver na situacao {b), o efe1tq agre-
cado (b,) de N serd necessariamente nao ﬁgmfigat;yo,.c%ractenzando
5 eleicio como ‘‘normal’’. Nessa situacio, a dlStl‘ibLllC%a‘O da taxa Fie
comp;recimento e dos votos segue a estratificacdo po.hi?ca cia socie-
dade “‘naturalmente’” produzida pelo processo de soc@hzagao. Caso
contrério, a eleiciio serd ‘‘atipica’, sendo do tipo estimulante, alta-
mente competitiva, ou altamente desestimulante dependendo de que
a Taioria se situe, respectivamente, em (a) ou (c).

Com base nessa linha de argumentacio, Converse (1967) elabora
o conceito de normal vote, ou seja, uma prop(_)rg"éo de votos {por
implicacdo, de comparecimento também) estlmayel a partlfr_do
cornhecimento das varidveis identificacfio e envolvimento politico.
Indo um pouco além de Campbeli, Converse (1967:22) elabora
duas proposicdes empiricas extremamente relevantes para a compre-
ensio do fendmeno politico-eleitoral:

1. As respostas a forcas momenténeas variam inversamente com o
grau de identificagdo partidéria;

2. As respostas a forcas momentéineas variam inversamenie com o
nfvel de envolvimento politico.

Antes de examinarmos as conseqiiéncias dessas duas proposi-
¢Bes, vejamos como elas se relacionam.
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A identificac8io partiddria, nessa teoria, origina-se fundamental-
mente de uma adesdo psicoldgica aos partidos existentes.” Uma
vez formada, a identificagio partidaria tende a tornar-se estdvel,
ou seja, os cleitores que t&m identificacdo partidaria em graus
variados, inclinam-se a ‘“‘ver’’ a politica e orientar suas acdes
numa direcio partiddria. Os partidos politicos sdo, dessa forma,
catalisadores da “*sindrome”” politica distribuida socialmente. Indi-
viduos com baixissima identificagdo partiddria e os independentes,
por umplicaco, estdo livres dessas influéncias partid4rias e, portanto,
estao mais “‘abertos’’ para as influéncias das forcas momenténeas.

A partir da interagio entre identificacdo partidéria ¢ envolvi-
mento politico pode formar-se uma escala Guttman de envolvimento
partidario-alienagdo politica, com alto coeficiente de reprodutibili-
dade. Assim, podemos obter uma variavel instrumental, uma Proxy,
que representa os efeitos agregados daquelas duas varidveis.
Chamando essa varidvel de nivel de participacio politico-eleitoral,
podemos, por implicacio, enunciar:

Proposicio 1.1

Respostas participativas a forcas momenténeas variam inversa-
mente com o grau de participagdo politico-eleitoral.

Essa relacio néo ¢ linear, como pode parecer inicialmente. Indi-
viduos engajados politicamente tendem a posicionar-se no espectro
politico-partidario mais facilmente do que os outros membros da
sociedade. Ademais, como vimos acima, aqueles politicamente enga-
jados e os partiddrios ©m, ‘‘naturalmente’, estimulos suficientes
para participar do jogo politico. Esse fato faz com que o efeito agre-
gado das forcas momenténeas diminua sua forca mobilizadora 2
medida que se aproxima da por¢do envolvida, engajada e partidaria.
Contrariamente, & propor¢ao que os menos engajados e menos parti-
dérios estdo livres das influéncias partiddrias, os efeitos mobili-
zadores das forcas momentineas sio mais intensos. Ou seja, a
Proposicdo 1.1 nos diz que os politicamente menos envolvidos
respondem mais rapidamente aos efeitos mobilizadores das campa-
nhas do que os mais envolvidos politicamente.

7. S@o inumeras as demonstragBes dessa afirmacfio; ver, por exempic, Camyphbell
{1964, 1967) ¢ associados, e Converse (1967, 1975).
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Espacialmente, essa relacio tem a seguinte forma:

Figura 1.3 L ]
Respostas a forgas momenténeas e participacéo eleitoral

Respostas (Y)

Participagao eleitoral (X)
Modelo de estimacgdo: Y = ¢'o¥

Este modelo tem sérias implicacdes para a compreensdo do fend-
meno eleitoral e do entendimento da ordem politica das sociedades.
Antes porém de procedermos a essa avaliagdo € necessdrio ver
como o modelo Michigan explica o processo de decisdo do voto

dos eleitores que comparecem para votar.

A decisio do voto no modelo Michigan

Em que direcdo os eleitores distribnem seus votos? Esta € a segunda
questfio a que qualquer teoria do comportamento eleitoral tem que
responder.

Campbell e colegas desenvolvem uma teoria da decisdo do voto
na qual a decisfo final dos eleitores € produto de um complexo
feixe de causalidades (funnel causality analogy) (1967:cap.2). Essa
imagem ¢ interessante, pois expressa uma concepgéo de como as
““forcas’ sociais atuam nos individuos.

Imaginariamente, na borda do funil est4 o plano constituido por
varidveis histéricas, institucionais, econdmicas ¢ socioldgicas.
Destas, as mais influentes sdo: nivel educacional, idade, posicio
de classe (classe, ocupacfo, renda ou status), origens étnicas, reli-
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giosas e demogréficas e conformacdes institucionais, notadamente
do sistemna partiddrio. Entretanto, essas influéncias originarias se
amalgamam no processo de socializacdo politica, que, como ji
vimos, forma os ‘‘campos’’ atitudinais dos individuos.

Nessa teoria € efémera a funcico da varidvel classe social, t3o
importante para as ciéncias sociais, principalmente a partir de
Marx. Na medida em que classe social se correlaciona alta e posiii-
vamente com educacio, € a varidve] educacio que comanda a relacio
entre classe e identidade partiddria devido a sua importincia na
formacio dos niveis de conceituagio da politica.?

A inter-relagdo de classe social e identidade partiddria entre os
engajados serd mais ou menos explicita, dependendo da formagio
histérica dos partidos. Segundo Campbell, nas sociedades em que
os partidos trabalhistas, socialistas e comunistas foram fundados
na esteira dos conflitos de classe, eles assumem um papel catali-
sador do fulcro politizado dessas classes.

Em um sistema partiddrio que apresenta uma estreita relagdo entre
partidos e classes sociais, ¢ dificil isolar a influéncia independenie
que o partido tem sobre o eleitorado. Um noruegués sindicalizado
que é membro do Partido Trabalhista pode mostrar uma forte identi-
dade partiddria, mas pode-se supor que isto apenas expresse, sob
uma forma diferente, sua identificacfio bésica com a classe operiria
{Campbell, 1967:268).

Nessa teoria, os fatores sociolégicos t8m influéncia varidvel na
orientacdo da opcio partiddria dos individuos. O grau de influéncia
dessas varidveis, eniretanto, diminui quando os partidos apresentam
seus candidatos. Ao analisar as eleicdes de Eisenhower ¢ De Gaulle,
Converse aponta a influéneia preponderante de fatores psicolégicos
e politicos que praticamente anulam os fatores sociais considera-
dos, ao afirmar que as respostas dos eleitores a esses dois lideres
n#o mostram nenhum padrio social, perpassando todos os grupos
sociais. A tnica excecdo significativa estaria entre os eleitores parti-
darios de baixo sfafus, que apresentavam preocupacdes polfticas ¢
classistas. Ou seja, os efeitos das varidveis sociolégicas manifestam-
s¢, indiretamente, através da adesfo partiddria (Converse, 1967:323).

8. Converse, em um estudo comparativo (Franca, Noruega e Estados Unidos),
mostra gue a identificacio partiddria ¢ fracamente desenvolvida entre os menos
envolvidos politicamente em todas as classes sociais (1967:282-3). Estudos que
seguem essa mesma linha, comparando Brasii e Estados Unidos, constatam o
mesmo fendmeno (De Cew, 1977 e Cohen, 1979,
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A relagio eleitor-canditado €, fundamentalmente, uma relacio
de empatia: a experiéncia social, a historia de vida do individuo
pulsa-0® com variada intensidade; ¢ ele é - ou ndo - afrafdo psico-
logicamente pelos elementos centrais do processo politico eleitoral
(candidatos ¢ partidos) que estdo do outro lado.

A adesdo a partidos € causalmente anterior 4 opcio por candi-
datos. Candidaturas sdo eventuais, mesmo quando assumidas por
liderancas politicas conhecidas h4 muito tempo. Os candidatos enga-
jados em suas campanhas exercero maior ou menor fascinio em
funco da distribuicao do grau de identificacio partiddria dos eleitores.

Essa conclusio tem a seguinte relagfo funcional:
Vi, = f(IP;, AP, N) (1.7

fonde, k = 1, 2, 3, ..., k candidatos ou partidos]
Essa relaco sugere:

(a) se k=1, em maior proporcio, entio hd maior fidelidade partidéria;

(b) se k=1, em menor propor¢fo, entdio hd menor fidelidade partidaria.

Como vimos acima, as mesmas forcas que atuam mobilizando
@ eleitorado para votar disputam também a preferéncia por esses
votos. Durante as campanhas ¢ o grau de fidelidade partidaria
dos eleitores que é desafiado pelas forcas mobilizadoras, sendo o
fator que comanda a direcdo do voto. Admitida essa argumentacio,
pode-se enunciar:

Proposicdo 1.2

Respostas a apelos momentineos pelo voto variam inversamente
com o grau de identificacéo partiddria.’®

3

Numa eleicdo ‘‘normal”’, ndo estimulante, como vimos acima,
a distribuic#o final dos votos dados aos partidos e candidatos deve
seguir razoavelmente a distribuicio das identidades partidérias. Os
eleitores independentes devem dividir-se entre os principais candi-
datos quase na mesma proporcio (Campbell, 1967; Converse, 1967).
Por implicacdo, em eleicdes estimulantes deve-se observar um

8. Esse termo ¢ usado no sentido de indicar movimento sern direcZo determinada.

0. A representacio espacial da Proposicio 1.2 tem exatamente a mesma forma
mostrada na Figura 1.3. O medelo de estimativa dessa relacic € também o mesmo.
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maior grau de infidelidade partidaria entre os eleitores ¢ uma
concentracdo maior de ndo-identificados numa determinada direcdo.

Teoricamente, entdo, o exame dessa proposicdo tem a seguinte
16gica, na hipétese de trés candidatos:

Figura 1.4
Identidade partidaria e deciséo eleiioral
Candidatos

A B Cc
IP A P4 Pz Di3
P B Pz Pzs Pas
PC Pas Paz Pss
IND Psy Pqo Psz

Valores nas céivlas, p; sdo probabifidade tedricas.

Na figura 1.4, configura-se a hipdtese de eleicio “‘normal’™ se
prevalecerem as seguintes relagoes:

L py > P Pis
P2z 2 Pai> Pas
P33 @ Ps1: P2
2. P41 = Paz = Pa3
Essa postulacfo ¢, na verdade, o ponto de partida para o exame
do fendmeno de decisdo do voto. Tentar provar que individuos com
alta_identificacdo partiddria sdo significativamente mais fiéis, ou
seja, votam nos candidatos de seus partidos, € uma tarefa trivial,
pois esta € a propria defini¢do de fidelidade partidéria. O _impor-.
tante, e o modelo Michigan a tal nfo se furta, ¢ tentar descobrir

por que os eleitores fiéis sdo os que respondem menos aos apelos
.das forgas mobilizadoras das campanhas eleitorais. Isto €, de que
\material ¢ feita a am4lgama que protege os eleitores nessa redoma
‘chamada identidade partiddria? A resposta dessa teoria a tal questio,
como ja vimos, pode ser encontrada nos fatores psicologicos que
formam os “‘campos’’ atitudinais. Crises sociais, polfticas ou econd-
micas, por exemplo, sdo fatores que desestabilizam os sisFemgs
atitudinais, trazendo efeitos sobre o redirecionamento partidério
do eleitorado. Mas estes sé@o fatos histdricos. A explicacio da longe-
vidade, da volatilidade e do realinhamento das identidades partidarias,
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no entanto, estd no mapeamento das transferéncias das motivacdes
psicoldgicas na relacio individuo-partido.

Nesse sentide, o comportamento dos eleitores em resposta 3s forcas
mobilizadoras da campanha segue a mesma légica da decisfo de
comparecer para votar. Isto €, os menos engajados partidariamente
¢ os independentes. respondem mais facilmente ao *‘cantodas
sereias’’ das campanhas do que os mais fortemente identificados.
Formalmente, entfio, a teoria psicolégica do comportamento elei-
toral postula que o comportamento politico futuro dos individuos
€ regido pela seguinte lei causal bésica:

C, = f(IP, AP, N) (1.8)

Na medida em que os fatores identificacio partidaria (IP) e adesdo-
alienacdo politica (AP) so os ‘‘campos’ atitudinais que operam
dentro de cada individuo e, interativamente, com o ambiente social
¢ politico, temos que a lei substantiva definida em (1.8) pode, entdo,
ser generalizada para:

C, = (A, N) (1.9)

Isto €, para a teoria psicoldgica do voto, a participacdo e a vola-
tilidade eleitorais so, fundamentalmente, fungfo da distribuicio
do grau de adesdo-alienagio politica e partiddria na sociedade. No
entanto, 0 peso relativo destes iiltimos na determinagio do compor-
tamento futuro sdo condicionados por fatores ad hoc. Dessa forma,
conbecendo o mapa de transferéncia das forgas psicoldgicas que
pulsam os individuos no mundo da politica, pode-se, ceteris paribus,
prever como eles teagirdo aos atrativos da politica e como decidirfio
em guem votar.

Capitulo 2
Teorias historico-contextuais do comportamento
eleitoral I: a sociologia e a decisao do voto

O comportamento eleitoral tem como antecedente a participaco
politica, sendo o voto o ato final de um processo social mais amplo.
A sociologia politica preocupa-se fundamentalmente com as condi-
cdes sociais subjacentes aos fendmenos propriamente politicos
(Lipset, 1967). Tais condicfes constitiem ¢ contexto no qual as
instituicfes, as préticas, as ideologias e os objetivos politicos se
formam e atuam. Nesse sentido, para compreender o voto de um
jovem ou de um idoso € necessdrio conhecer seu contexto social
¢ politico: onde esses eleitores vivem e come vivem nesse COntexto.

Lipset, entre outros, mosira que o comportamento politico deve
ser analisado em seu contexto social e nfo como atividade auto-
noma. Em Voting, publicado pela primeira vez em 1954, Lazarsfeld
e colegas retiram de Durkheim o elemento essencial da explicago
socioldgica para o comportamento eleitoral:

{...) nZo_devemos estar preocupados em explicar a decis@o individual
do voto, mas em dar conta das diferencas nas taxas de votos, se elas
mostrarem variacdes consistentes em diferentes grupos sociais (Lazars-
feld, 1966:297).

Portanto, ndo sdo os individuos e sim os coletives sociais que
imprimem dinfimica & politica, e o gue precisa ser explicado s&o
os resuitados agregados de acGes coletivas. As decistes individuais
t8m que ser compreendidas dentro dos diversos grupos sociais
(Lazarsfeld, 1966:299). Elas supdem a estabilizacdo ou a mudanca
de atitudes, crencas, ideologias “‘em termos de associacdo com
outros membros dos principais grupos de solidariedade que envolvem
o eleitor’” (Parsons, 1970:19).

Quem age, quem participa sdo os individuos, de forma organi-
zada ou isoladamente, mas para a sociologia politica o ato individual
nfo é soclalmente isolado. ProposicOes a respeito de acles indivi-
duais derivam da condico societdria por exceléncia: a interacao social.
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A fonte epistemoldgica da explicacdo estd na interaciio social,
que, n0 modelo socioldgico, se estende ao comportamento politico.
Proposi¢Oes sociolégicas so proposigdes sobre grupos sociais que
envolvem as propriedades desses grupos. Reduzir a explicagio as
caracteristicas pessoais ndo € suficiente, pois a trajetéria causal
entre caracteristicas individuais e atos sociais ‘‘passa através da
totalidade das relacdes sociais’™ (Przeworski, 1986:7). Em outras
palavras, em situacSes sociais nas quais a escolha e o comporta-
mento das pessoas dependem da escolha e comportamento das
demais, néo se pode somar as proposi¢des sobre os individuos para
gerar proposi¢des sobre os resultados agregados. O somatério de
mithares de micromotivos ndo explica 0s macrocomportamentos:

Para conectar [os comportamentos isolados com o resultado agrega-
do gue estes produziram} temos que olhar para o sistema de intera-
¢a0 entre individuos e seus ambientes, isto é, entre individuos e ou-
tros individues efou entre individuos e a coletividade (Schelling,
1978:14; grifo no original).

O modelo de exphcacao S0ct0]0gicy compde-se, por assim dizer,
de dois * tempos sociais & trés leis bdsicas que definem e regem
0 compoﬁamemo social. Os dois tempos expressam, 51mp1esmente
que pnmeiro € necessdrio haver interacdo para, a seguir, formarem-
s¢ opinides e ocorrerem comportamentos As trés Teis sociolégicas
bésicas definem as Chances s de que ocorram interagdes duals
relevanies, que sdo ‘2 origem de toda sorte de transacses sociais.”

o

Se nao Houver interacio de pelo menos dois sujeitos {individuais
¢fou coletivos), nenhum fendmenc social ocorrerd que envolva
simultaneamente esses dois sujeitos - esta € a premissa a partir da
qual as teorias socioldgicas s&o formuladas.

A ocorréncia de interacdes sociais e a formacio de opinides sdo
regidas por leis probabilisticas, que sdc a fonte da interpretacdo
soc:oloclca para o fenomeno do comportamento polmco e, por

uma mesma i ensao somal “Para isso estzma—se 1mc1almente
qual a probabmdadu de que existam pelo menos dois individuos
naquela dimensdo social: a probabilidade tedrica da existéncia dos
individuos 1 e 2 na dimensdo / é dada por:

Pr(L;) = I;,/N
Pr(ly,) = I/N
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A probabilidade tedrica de que esses dois individuos se encon-
trem e interajam enire si € dada por:

Pr(IS; ;) = pr(l;} * pr(l;,) 2.0

ou seja, a probabilidade de interaces duais na mesma dimensio
social € dada pelo produto das probabilidades de existéncia de
cada individeo {ou sujetto social) naquela dimensao.

A primeira lei da interacdo social definida pela equacio (2 i)

e dois’ membros desse gripo mtprajam entre Si.

““Num seoundo passo define-se a segun ‘da ‘interagio social.
Para tanto, € necessdrio estimar a probablhdade de que ¢ dois indivi-
duos com diferentes caracteristicas sociats se. enconirem e interajam.
ATites, porém, precisamos saber a probabmdade tedrica da existéncia
de individuos com caracteristicas j, em relacdo aos individuos com
caracteristicas i, na mesma comunidade N, o que € dado por:

Pr(Ij} = [1-pr(})}]

Por analogia, a probabilidade de interacdes sociais duais enire
individuos de grupos distintos (IS,) ¢, ento, dada pela funcéo:

Pr(IS;) = pr(Ip) * pr() (2.2)
ou seja, a probabilidade de que ocorram interacdes sociais entre

individuos com diferentes caracteristicas € dada pelo produto das
probabilidades da existéncia desses individuos numa comunidade.

Essa equacio segue a mesma lei funcional vista para a equacio
(2.1): quanto mais amplos forem.
b111dade de que dois de seus membros se encontrem

“As duas leis da interacio social definidas pelas equacdes (2.1)
e (2.2) acima presumem a ocorréncia aleatdria de interacfes sociais,
constituindoe pois parimetros tedricos. No mundo real, as probabili-
dades de interagio estdo condicionadas pela ‘‘distincia’ social, e
até mesmo fisica, entre individuos e grupos. As chances de amigos
de amigos meus serem também meus amigos sdo, na verdade,
maiores do que a probabilidade tedrica indicaria (Coleman, 1964,
in Przeworski 1974). Da mesma forma, as chances de casamentos
intragrupos sdo maiores de que entre membros de grupos diferentes.

Por essas duas leis da interac@o social vemos que todas as expli-
cacdes ou predictes de mudancas de comportamento e de valores
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socials que se baseiam na mobilidade social (ocupacioral ou demo-
grifica), em particular quando ela decorre de alteracBes estruturais
relevanies - como vemos na sociologia de Parsons, Merton ¢
Marx -, na verdade originam-se da alteracdo das relacGes probabi-
listicas entre as interacOes sociais. Qualguer tipo de mobilidade,
seja qual for sua origem, requer que a probabilidade de interacOes
sociais entre diferentes (IS ;) tenda a ser maior do que a probabili-
dade de interaces sociais en{re iguais (IS,). Isto, evidentemente,
tem conseqliéncias politicas. No comportamento politico, que é
nosso interesse mais proximoe, ¢ Gbvio que os membros de uma orga-
nizagdo nteragem muwito mais enfre si do que com seus simpati-
Zantes, e muito menos com membros de outros grupos, exceto em
circunstincias muito especiais.

A aleatoriedade assumida na definicdo das duas leis que regem
as chances de interacdes sociais ocorrerem € plausivel na auséncia
de mais informacdes. Decorre daf a angustiante necessidade da
sociologia de colher o médximo de informacdes possivels sobre os
individuos, chegando, em alguns casos, ao limite: pesquisadores
mudam-se para dreas escolhidas e se trasvestem em seus informantes.’

O desenvolvimento metodoldgico e analitico observado nas duas
dltimas décadas decorreu da necessidade da sociologia de lidar com
muitas informacdes para dar conta dos miltiplos efeitos que condi-
cionamn a probabilidade da ocorréncia de interacdes socials e o
efeito destas no comportamento dos individuos.

Finalmente, para a explicagiio ou previsdo do comportamento ndo
basta conhecer a freqli€ncia com que as interagdes ocorrem. E igual-
mente importante estunar a probabihdade de as interacOes surtirem
algumresultado. T2 pela™ conversacao " social que se formamas opmloes

1. Aqui nio me refiro 2 tradicio etnometodoldgica incorporada por uma parte da
sociologia contemporénea. Refiro-me ao movimento que, naiiltima década, se
antodenominou de ‘ ‘pesquisa-acio’, on ' pesquisa-participante”’, onde o pesquisador
observamenos o fato social doque, praticamente, sua *‘prépria vivéncia'” travestida
na vida dos individuos que vivem aguele fato social. Eu fico imaginando o que
aconteceria a um investigador se ele resolvesse fazer uma “*pesquisa-agio’’ sobre
o suicidio. se ele for um pesquisador sério. Marx, até onde ey saiba, ndo precisou
se travestir de operdrio inglés para desvendar os fendmenos da alienac@o e da
mais-valia. Sobre essas mazelas na sociclogia brasileira contemporanea ver Carlos
Rodrigues Brandio (1984).
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A ocorréncia-de interacdes sociais pode produzir trés resultados:
os dois envolvidos saem do processo com opinides divergentes;
uma das partes muda de opinifo, convergindo para a opinifo do
outro; ou entdo, os dois envolvidos mudam de opinido ¢ aderem a
uma terceira posicdo. Embora as vezes seja importante saber quem
mudou de opinido, o resultado agregado das interacOes sociais se
dicotomiza em dois polos: as opinides e os comportamentos concor-
dantes ou discordantes distribuem-se socialmente em relacdo a
uma dimensfo i qualquer.

Agora podemos definir a‘terceira lei basica da interacfo social
relevante para a sociologia politica: a probabllzdade tedrica de que
duas opinides ou comportamentos séjam concordantes, (Oc) e
uma mesma d' mensao (O) Essa probabilidade é dada por:

Pr(Oc) = [pr(0;)’] (2.3)

isto €, a probabilidade de concordincias duais numa populacio,
no espago I, € dada pela soma dos quadrados das probabilidades
de cada opinido relativa a i ocorrer.

Em um grupo, comunidade ou sociedade onde haja unanimidade
de opiniZo sobre uma questdo na dimensdo I, observa-se Pr(Oc)=1,
dado que pr(Q)’=1. Esta é a fonte dos diversos coeficientes de
concordincia, congruéncia, proximidade ou homogeneidade de
opinifo ocu comportamento usados comumente para Mmensurar o
grau de integracdo ou coesdo/dispersdo de grupos ou sociedades.”

Com base nessas irés leis funcionais que regem a interacio
social podemos formular a lei geral que estd por trds das teorias
socioldgicas do comportamento politico:

G = 105, IS;;, Oc¢y) (2.4

onde o comportamento futuro dos individuos (C,) € funcdo do grau
de interacdo em que estfio envolvidos com seus pares proximos
(IS}, e com outros mais distantes (IS;) e também de seu grau de
coeréncia de opinido (Oc;). no momento em que a observacio € feita.

2. O Jeitor pode reparar que a origem da Pr(Oc) € a mesma da lei probabilistica
definida na equacdo (2.1}, ou sefa: qual a probabilidade de duas opinies
pertencentes ao mesmo “‘grupo’’ se ‘‘encontrarem’’. Esse € também ©
fundamento epistemoldgico do indice de fracionalizacio (Fe) partidaria de
Douglas Rae (1973:56-7).
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A tltima cldusula da lei sociolégica definida em (2.4) € crucial
para a capacidade preditiva da sociologia do comportamento poli-
tico. As opinides politicas no surgem do nada. E quando surgem
. ndo sdo etemas. Para manter um grupo ideologicamente coeso por
' muito tempo é necessdrio um grande esforco organizacional (leia-
se interacionisia), onde até mesmo sangfes sociais sdo previstas
para inibir 0s comportamentos que provocam desvio.

Por que os individuos votam: explicacao sociologica

Sisternas ou estruturas de interacdo social podem ser.mais 0
estdo sendo observados.
tentativa de explicar o comportamento eleitoral nas democracias
capitalistas pode, por exemplo, ser feita em dois niveis. Se forem
considerados macrotempos ¢ macrovaridveis podem-se identificar
; basicas de relagdes sociais (de interacdes institucionaliza-
das) que perduram hd tiuitas décadas, enquanto_ouiras, 7_c_0mo se
fossem subestruturas, se alteram com maior velomdade

A volatilidade das opinifes poht;cas é funcao direta da veloci-
. dade com que se alteram as estruturas de relacOes sociais. Essa
- volatilidade se acentua ainda mais quando se refere a opinides e
- preferéncias eleitorais, pois as campanhas existem exatamente para
' isso: fazer com que os individuos interajam com outros individuos,
organizagdes e idéias que estdo usualmente fora dos limites do seu
cotidiano, ou seja, fazer com que a Pr(IS,) seja a maior possivel.*

Dessa forma, as caracteristicas dos individuos socialmente “for-
ganizados”’ em um ou mais grupos de referéncia, bem como a
freqii@ncia e a natureza das interacdes entre eles e entre grupos cons-
tituem as varidveis explicativas do comportamento polftico. Esses
elementos, postos juntos, desvendam a totalidade das relagGes
soctais, tormam infeligiveis as ac8es humanas, compreensivel a diné-
mica social, previsivel a histéria das sociedades, e, por implicacio,
os acontecimentos politicos.

3. E por desconsiderar essa complexidade monumental da sociologia politica que

muita gente fica supresa com resultados eleitorais. Sobre esse ponto ver

Figueiredo {1986).

Essa afirmativa, embora verdadeira, & problemdtica, pois um partido majoritério

“ deve desejar exatamente o oposto, isto €, que Pr(IS;} > Pr{IS; 5. para assim
continuar a ganhar as eleicfes.
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E nesse mivel de abstracio e abrangéncia que as grandes teorias
sociolégicas formulam suas premissas, das quais derivam suas hipd-
teses basicas scbre a participacio politica. Como. em qualquer
sociedade, os individuos ndo se organizam e interagem no vicuo,
as teorias socioldgicas formulam seus modelos explicativos de parti-
cipacdo politica postulando que as formas e a natureza das organi-
zacBes e interagles politicas sdo uma funcdo do estdgio de
desenvelvimento social e econdmico da sociedade em questo.
Ou seja, de maneira geral as diferentes formas de participagfio poli-
tica #©m “‘diferentes causas e conseqiiéncias e relacionam-se
diversamente com diferentes tendéncias sociais e econdmicas’” (Hun-
tington, 1976:14:55; Przeworski, 1986:18-9;144-3

Para a sociologia politica, o comportamento dos individuos é
genericamente regido pela seguinie lei funcional

C, = fIS,.0¢ ,ES) (2.5)

onde o comportamento politico € funcgo da natureza e da densi-
dade das linteracdes em que os individuos estdo envolvidos, das

‘opinides que formam a partir daf e do estado socw -econdmico da

sociedade na gual ocorre esse comportamento

Na relac@o comportamental definida em (2.5} o estado de desen-
volvimento sécio-econdmico € a fonte origindria do fluxo de
causahidade que atua at€ o momento de o individuo decidir se parii-
cipa do processo politico-eleitoral e em qual direcfio. Assim entendido,

pode-se formular a seguinie proposicio:

Proposicao 2.1

As respostas participativas aos apelos mobilizadores da politica
variam diretamente com o grau de desenvolvimento da sociedade.

Essa proposicdo permite que a sociologia polftica desenvolva
estudos diacrbnicos de diferentes formas e densidades de partici-

5. Com essa formulacfo, fica também clara a distingio entre SOCIO}OQISLE‘:S e
psicologistas no que se refere ao alcance de suas proposicdes. As proposicdes
fundamentais dos psicologistas (Proposicdes 1.1 e 1.2, vistas no Capiftulo 1) sic
incondicionais, engquanto para os sociologistas as proposicdes s3o condicionais
a0s tempos historicos ¢ 2os espagos sociais. Vemn dessa concepcgo 2 base para a
teoriade “‘eleiglies criticas’’, momentos em: que observamos grandes deslocamentos
de opinifio (preferéncia partidéria e direcdio do veto } gue se consolidam
posteriormente (Lazarsfeld. 1966:301; Bumham, 1970; Przeworski, 19753,
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pagio em uma sociedade. Também permite explicar por que Fhfe-
rentes regides ou segmentos sociais, ‘vivendo’ estdgios distintos
de desenvolvimento, reagem de form_a diyersa 20S MeSMos apelos
politicos e geram, por isso, taxas desiguais de participagao.

“Estigio de desenvolvimento social’” € um conceito respmido
que denota diferentes contextos sociais, isto €, diferentefs denlsidades
e formas de interacdo social. Por esse caminho, a sociologia poli-
tica trabalha com um continuum tedrico, ¢m cujos extremos estdo
o contexto tradicional e o modemo. A causa das variagOes obser-
vadas nas taxas de participacdo politica da sociedade estd na variacdo
desses contextos. No entanto, cabe ressaltar, ndo h& uma reiag:éo
finear das respostas individuais aos apelos da politica nesses dife-
rentes contextos. Diversos estudos mostram que a taxa de participagio
cresce mais rapidamente & medida que 08 contextos sociais.se apro-
ximam do extremo modermno. A proposi¢ao 2.1 tem espacialmente
o seguinte formato:

Figura 2.1 .
Respostas a apelos politicos e contexto social
Alta
g
[423
o
(=N
8
e
Baixa
Tradicional Contexto Moderno
Pr(iS1)=Pr{ISij) PrSi)<PriS ) )

Modelo de estimagdo: Y = ¢*=

Nesse nivel macro, mudangas agregadas de comportamento elei-
toral sdo explicadas, ou tém sua fonte causal, nas mudam;gs estruturais
que ocorrem nos contextos nos quais os individuos vivem. Como
decorréneia dessa observacdo histGrica, mudancas agregadas de
comportamento politico em sociedades com re}agées sociais relati-
vamente estiveis exigem esforcos politicos maiores. Em outras
palavras, para obter taxas de participacao politica semelhantes em
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diferentes contextos sociais de uma mesma sociedade, é preciso
um esfor¢o politico maior em contextos tradicionais do que nos
contextos mais modernos.

Os contextos sociais podem ser especificados como “‘politicos”
ou ‘‘sociais’ propriamente ditos. O ‘contexto politico refere-se,
fundamentalmente, por um lado, 4 conform institucional do

coes politicas, o
-.as_interaces politicas institucionalizadas. Os
CONEXIOs 50 5, por sua vez, referem-se basicamente as estruturas
sociais e as formas bdsicas de organi da vida social, s quais
os individuos estio hecessariamente ados.

Quanto ao contexto politico, a sociologia ndo encontra dificul-
dades nem divergéncias dramadticas para descrevé-lo e daf derivar
suas hipéteses empiricas. Para definir os contextos sociais, no
entanto, a sociologia politica apresenta um enorme fosso entre os
gue seguem a influéncia marxista, em varias gradacOes, e 0s
demais. O divisor de dguas estd na teoria usada para a identificacdo
da estrutura social e, nela, os diversos grupos ou classes sociais.
Todas as teorias utilizam identificacdes objetivas dos grupos como
base para as auto-identificacles subjetivas de seus membros,
embora essas bases nfo sejam, teoricamente, as mesmas. Para
alguns grupos sociais, tais bases s@o de natureza funcional e para
outros sdo de natureza cultural. Para alguns € a cultura politica do
grupo ou classe que os especifica e identifica, para outros € a
posigio de classe no modo de producdo. Tal divisor identifica dife-
rentes causas do comportamento politico e assim produz explicagdes
e interpretacdes notavelmente divergentes do processo decisério
dos eleitores em relacdo a suas preferénceias eleitorais.®

6. Sobre esse ponto, o melhor exemplo sdo dois estudos sobre o voto de esquerda
nas eleigtes chilenas de 1952, usando diferentes modelos de andlise que privilegiam
varidveis cuiturais e classistas, tendo por fonte os mesmos dades empiricos.
No primeiro, Glaucio Soares & L. Hambfi (1967) concluem que o voto allendista
foi um voto de protesto, de agressfo, sendo o resultado da interagio entre o
estado de alienacfo e tradicionalismo dos segmentos populares. No segundo
estudo, Adam Przeworski & Glducio Soares (1971) analisam a mesma votagio
e véem os votos para Allende como manifestaciio de conscifncia de classe.

7. Przeworski (1974:40-3) identifica, analiticamente, trés modelos contexfuais
para a explicag@o de mudancas nas taxas de comportamento politico, mas &
possivel sumarizd-los na forma que apresento a seguir.
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Na verdade, do pontc de vista da 16gica da explicacio a questdo
importante estd na identificacdo da causa eficiente (no sentido webe-
riano) da mudanga ou continuidade dos padrdes de comportamento
politico eleltoral. Aqui podem ser identificados trés modelos anali-
ticos’, gue sumariamente t&m a seguinte 16gica explicativa: ocorrem
mudancas de comportamento politico quando o contexto social
muda; a taxa de mudanca depende do estado do contexto social
ejou do estado do contexto politico no momenio da mudanca.
Modelos dessa natureza, embora de ambigfo varidvel, sdo 08 mais
comuns na sociclogia politica ¢ fundamentam a tecria do ““desen-
volvimento”’ social e politico, na qual se estabelece a seguinie
causalidade histérica:

| Desenvolvimento] . Mudanca de - Mudanca
: L leva a N : ieva a : g
social : | comportamentio | : politica
i t, t

M

Teorias calcadas nessa légica #¥m demonstrado, com muita habi-
lidade, que alteracBes substanciais no estado social - notadamente
via mobilidade social e malor igualdade de oportunidades - 580
acompanhadas de mudancas comportamentais em direcdo a formacao
de uma “‘cultura civica’™ (Almond & Verba, 1965). da consubstan-
ciacio politica da cidadania (1. Marchall) e do consegliente
realinhamento politico e partidério (Pedersen, 1983). Até mesmo
algumas versdes simplistas de marxismo trabalharam por longo
tempo com essa logica, como aponia Przeworski (1974:41), para
quem o desenvolvimento capitalista levaria a0 aumento da classe
operaria, e os novos trabajhadores adeririam 2 causa revolucionaria
por sua condicio de classe.

Quebras dessa mexordvel caunsalidade histérica sfo creditadas a
mudancas de comportamenio no 2mbito das glites ou mudangas
no contexto politice. Huntington (1976), revende essa bibliografia
e as evidéncias acumuladas, conclui:

As forgas econbrnicas e sociais que alimentarm a expansio da parfici-
pacio polftica parecem ser globais e inexordveis a [ongo prazo. Mas
as flutuacBes nos niveis de participacao de curto prazo usualmente
sio o resultado direto das acdes das elites. As formas ¢ padrdes de
participacdo em expansdo sio maledveis.{...) Diferencas {enire socie-
dades] nas formas, bases e padiGes de participacdo, enguanio influen-
ciados por tendéncias econdmicas e soCials gerals, s3o principalmen-
te o produto de decisdes das elites politicas {p. 170-1).
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) A mterve:niéncia do comportamento das elites na inexordvel
iogzc_a que liga desenvolvimento e participac@o politica permite o
seguinte argumento: as decisdes das elites sé sdo efetivas se a
massa respf}nder a0s apelos polfticos. Apelos politicos, mobiliza-
_éores o~u n&o, sdo tentativas de alterar a forma ou a densidade das
interaces sociais, conforme vimos acima. Assim sendo, os desvios
nos padrbes lineares de participacio subjacentes a esse modelo
tanto na forma quanto na densidade, sfo fungdo de wrés fatores?
do es}a@o ou natureza das interacOes socials (iS). do nivel sécic;
econdmico (ou estado social, ES) e dos apelos pc;iiticos ou forcas
momentineas (N), de curta duracdo. Formalmente, a lei compozjtsa
mental definida pela equaciio (2.5) pode agora ser assim reescrita:

C =1(S,ES,. N) (2.6}

Aphcada_aos padrbes de comportamento politico-eleitoral, essa
teonfl nos diz, entdo, que as taxas de comparecimento eleitorél $30
fungao do nivel de desenvolvimento social ¢ econdmico e do estado
da zpteragﬁo social entre os individuos; e que as flutuacdes acima ou
a}na&xg do previsivel variam em funciio da efetividade dos apelos poli-
ticos. Formalmente, a taxa de participagio eleitoral (TxC) € regulada po;f:

TxC = (IS, ES, N) (2.7}

_Gfaflcamente, a funcdo definida acima projeta a seguinte distri-
buico espacial da participacgdo eleitoral: )

Figura 2.2

:l'axa def comp_arecimento, apelo politico e
interagio social e nivel socic-econdmico
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Esse modelo de estimativa da taxa de participacio eleitoral,
como se pode ver, é estruturalmente idéntico ao modelo subjacente
3 teoria psicoldgica da participagio eleitoral, demonstrado no Capi-
tulo 1. Tal como anteriormente, a diagonal representa os valores
preditos da taxa de comparecimento (TXC") que € dada pelos
efeitos conjuntos, endégenos, da interacdo social e do nivel socio-
econdmico, mantendo-se constantes os efeitos mobilizadores das
elites politicas contidos em (N). Este seria, por assim dizer, o resul-
tado da participacdo eleitoral dado pela hipétese da inércia social.

As curvas acima ¢ abaixo da diagonal predita sdo os valores
observados, e as diferencas entre seus pontos e os da diagonal sdo
os valores dos efeitos das forcas mobilizadoras, de curta duracgéo.
O peso relativo dos apelos politicos € dado, entdio, pela diferenga
entre os valores preditos ¢ os observados na taxa de compareci-
mento. Assim temos trés situacGes possiveis:

(a) se TxC - TxC* > 0 situacio de mobilizagdo;
(b} se TxC - TxC* = 0 auséncia de mobilizacio;
(c) se TxC - TxC* < 0 situacdo de desmohilizacdo.

A situacio (b) corresponde ao que Converse e Campbell chamam
de normal votes, ou eleicSes normais, com alta prevxs1b111dade Simi-
larmente, segundo Huntington, esta situacdio € a previséo fe.,1t'a pe~1a
teoria ‘‘liberal’” de desenvolvimento para a variagdo da participa¢ao
politica. Embora essa teoria afirme que o volume de pammpacao
aumenta na medida em que diminui a diferenca entre os niveis sociais,
ela espera que o comportamento poltico agregado seja o definido
pela situacdo (b). Em outras palavras, a mobilizacdo para a politica
deve ser o resultado de motivacdes derivadas de situagdes sociais obje-
tivas. Essa situagdo toma a vida social e politica a mais pr_ev1sw~el
possivel, pois, como veremos adiante, esses mesmos efeitos sao
também a base para as identificacoes partidanas.

A situacio definida em (a) representa os momentos populistas,
de intensa:mobﬂizagéo. Essas situacBes sdo de duracfo efémera e
baixa previsibilidade, pois a taxa de participacio se elf_:va veloz-
mente em funcdo de aspiracBes de mobilidade, muitas vezes
sustentadas artificialmente, e ndo come decorréncia de ml_ldal'lgas
objetivas da situacio social. Momentos de exploses participativas
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dessa natureza sao, geralmente, seguidos de altos niveis de senti-
mentos de frustracdo, individual e coletiva.?

Finalmente, as situactes de desmobilizacfo (c) sdo normalmente
-1dentificadas com contextos politicos do tipo oligdrquico, repres-
sivos ou ndo. Os repressivos, do tipo ditatorial ou autoritario, tém
duraclo variada e as mais distintas causas para terminar. Os nio-
repressivos s3o mais previsiveis e estdveis, pois ao constituir-se,
historicamente, desenvolvem culturas politicas ndo-participativas,
mesmo que haja alguma melhoria social ac longo dos anos.

Para a socxoiogm politica, entdo, a _participacdo eleitoral € fruto
das intera¢des sociats dentro de um contéXto, send politica
e 0 voto tém a fungao instrumental d¢ manter ou alterar o Sffus
guo."Quando, entdo, o voto perde a funcio de “voz™ o8 indivi-
duos se reorientam para a “‘safda’, tal como sugere Hirschman
(1973). Os eleitores migram, protestam, abstém-se, enclausuram-
se ou buscam ouiras formas de interferir na histéria. No ambito
da explicagéo socioldgica, os individuos ndo ‘saem’” por se sentirem
impotentes, mas por constatarem que o voto ndo € um instrumento
eficaz. O voto como instrumento de mudanga ¢ impotente e nio
0s individuos, como sugerem os psmoiogmas.

A decisao do voto: explicacao sociologica

Como a sociologia politica explica a distribuiciio de preferéncias
entre 0 eleitores? A chave da resposta a essa questio estd na exis-
téncia de identidades culturais objetivamente estabelecidas, ou na
ex1sten01a de Conscignicia de classe. Os dois fendmenos podem estar
empiricamente misturados, mas analiticamente sdo separdveis. A
{identidade "cultural ‘pode expressar-se na forma de regionalismo,
bairrisiio; similaridades étnicas ou ainda na convergéncia de inte-
resses. A origemn da formacdo dessa identidade estd na interacdo
social. Através da ** conversagao éoc:lal os individuos se 1dent1ﬁcam
e formati opinies que passam a ser mais Ou menos compartilhadas,
dependendo do gra dé coesdo do grupo ou classe social:

[contatos sociais tém] consegiiéncias no equilibrio atitudinal do gru-

po - no qual se incluem as mudangas liquidas para todo o sisterma so-

cial - da mesma forma que deslocamentos compensatdrios enire 0s
individuos (Lazarsfeld, 1966:299).

8. Sobre a l6gica da frustracio relativa, que estd por trds da hipétese de mobilizaciio
populista, ver Boudor (1986).
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Aqui todo tipo de organizacio social tem um papel fandamental,
pois seus porta-vozes s@o interlocutores privilegiados. No processo
de formacio de identidades sociais, os partidos politicos, as organi-
zagBes religiosas, sindicais. de bairro ou em defesa de qualquer
coisa. concorrem entre si ou fazern aliancas e acordos, para repre-
sentar e promover 0s interesses das comunidades ou de segmentos
especificos delas.

Os partidos politicos formulam discursos em busca de eleitores.
sses discursos podem ser ‘dirigidos a comunidades especificas,
segmentos sociais, classes sociais ou ainda a grupos sociais mais
genéricos - pobres, classes médias, negros, mulheres, sulinos, nordes-
tinos, ou ainda a catélicos. umbandisias etc. Em outro nivel de
abstracfio, os partidos formulam seus discursos para a formacdo
de projetos sociais futuros, de maior democracia e justiga social,
de socializacdo, de expansdo da base liberal-capitalista e outros
projetos. Os candidatos costumam apresentar-se valorizando suas
propostas ou suas caracteristicas pessoais. Uns se apreseniam como
““xerifes”’, para acabar com todo tipo de injustica social, provo-
cando a sindrome de John Wayne; outros, como abnegados
administradores, acima das pressdes politicas; outros deixam espalhar
slogans do tipo ‘‘rouba, mas faz’’ ou fazem campanhas & base de
““votem em mim porque eu preciso me ‘arrumar .’ No entanto,
a maioria se apresenta como instrumento em defesa de interesses
especificos ou mais genéricos, formando opinides.

Os partidos politicos e as facgdes dentro deles estdc permanente-
mente em contato com suas bases e com a populacdo em geral.
Isto implica permaneni¢ interagéo social. Comprometimentos e leal-
dades sdo a expressdo de opinifes convergentes que sdo moldadas,
reforcadas ou modificadas continuamente. A identificacio partiddria
na sociologia politica expressa um ‘‘contrato’” de representacao

e interesses entre eleltores e partidos (ou candidatos).

A formacio da identidade partiddria decorre da “‘conversag@o’’
social enire os partidos e a populacio em geral.

A origem da identidade politica estd, portanto, no discurso poli-
tico=partidario. A identidade partidéria, por sua vez, baseia-se na

b1

9. Consta do folclore politico carioca que a campanba do humorista Silvino Nete
bascou-se nesse tipo de slagan, ¢ isto o teria transformado no vereador mais
votado em 1934, no antigo Distrito Federal.
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1dentidade politica previamente formada e a ori gem de sua flutuacio
esta na estratégia eleitoral dos partidos. Quando essas identidades
s20 convergentes e bem definidas os partidos adquirem bases sociais
duradouras e s6lidas, quer consolidadas em torno da divisio social
em classes, como ocorre na Inglaterra, Suécia ¢ Alemanha, guer
em bases lingiifstico-regional, como na Suica, ou ainda em termos
quase-religiosos, como na Holanda, para citar apenas alguns exem-
p}qs (Lijphart, 1984: cap. 8). Em outros pafses, como nos Estados
Unidos, o discurso politico-partiddrio € mais fluido, sendo capaz,
contudo, de criar “‘campos’’ de identidade politica pela formacao
de identidades de interesse social, econdmico efou étnico-relicioso.
como bem demonstram Lijphart (1984:130) e Figueiredo (19%1}_ 4

Da mesma forma que a lei comportamental sociolégica definida
pela equacio (2.5) constitui a base para explicar a participacio elei-
toral dos individuos, essa mesma lei pode agora ser reescrita para
explicar a decisdo do voto.

Antes, porén, de apresentar a 16gica da explicacio socloldgica
para a deciso do vote € necessério um comentério sobre a dispuia
ntelectual entre os sociélogos com influéneia marxista e os demais.

A tradi¢do marxista parte da premissa de que a fonte da identi-
dade politica estd na posicio de classe dos individuos, funcic-
nalmente definida. A relagfo de cansalidade entre classe e identidade
politica se estabelece quando os membros daquela classe comparti-
lham os mesmos interesses fundamentais.

' Nao existe classe social, politicamente, se seus membros nio
tiverem consciéncia de classe. O peso politico de uma classe, nota-
damente na politica eleitoral, é funcio direta da proporgdo de seus
membros que se compertam politica e eleitoraimente conforme
0 preceito da consciéncia de classe, isto é, votam regularmente
em candidatos e partidos que tm identidade com aquela classe.
Portanto, o peso politico eleitoral de qualquer classe estd no inter-
valo Pr{0 < n/N < 1]. Por implicacdo, a probabilidade de um
trabalhador, escolhido aleatoriamente, votar em conformidade com
0 preceito da consciéncia de classe serd maior ou menor depen-
dendo da posicio da relaciio n/N no intervalo [0.1], num momenic
da historia daquela sociedade. Ainda por implicacdo, a probabili-
dade tedrica de que dois trabalhadores votem de forma idéntica é
dada pelo produte das probabilidades de cada um deles votar
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segundo o preceito da consciéncia de classe (lei da concordancia
dual, definida pela equacfio 2.3). Até aqui teoria probabilistica pura.

Entretanto, para que dois trabalhadores votem no mesmo partido
ou candidato € necessdrio que ambos tenham participado da mesma
“conversacio’ social, resultando dai opinides concordantes.
Decorre, pois, que a probabilidade de votos na dimensdo *“trabatha-
dores” € funcfio da demsidade da interacfio social (IS) nessa
dimensdo. Qutra conclusio importante dessa légica € que a proba-
bilidade de um trabalhador votar em conformidade com sua classe
nio é dada pela propor¢do de trabalhadores em uma comunidade,
mas pela proporcio de trabalhadores votantes que tenham votado
em conformidade com sua classe em eleigdes prévias.'® O mesmo
argumento se aplica as outras classes sociais.

Assim, vemos que a teoria do voto classista € um caso especial
dentro da teoria do comportamento politico, sendo especificado
pela sociologia politica através de sua lei funcional geral definida
pela equacio (2.5). Formalmente, entdo, o voto classista € definido por:

vt = (IS, IS, Oc) (2.7

ou seja, o voto classista (Vi) é funcio da densidade de interacOes
sociais dentro da classe social de referéncia (ISc), da densidade
de interacbes sociais duais entre individuos de diferentes classes e
do grau de congruéncia de opinides dentro da classe de referéncia (Occ).

O fluxo de causalidade nas teorias do voto classista se dd, entfo,
da seguinte forma:!!

cne?

Figura 2.3
Classe e voio
Fluxo de causalidade

| Consciéncia

/ de classe |
. Situagdo | Voto |
| declasse classista

10. Uma guestdo relevante aqui & tentar responder porque alguns trabalhadores
passam a votar em ‘ ‘sens’” partidos na primeira eleicio apds sua criagio e outros
trabalhadores continuam a votar como antes. Tratarei dessa questfio mais adiante.

11. Soares {1963) e Cintra {1968) usam esse modelo para examinar O comporamento
dos eleitores do Rio de Janeiro e Belo Horizonte, respectivamente.
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A trajet6ria causal [SC---> CC---> V(] é a esperada por essa
teoria. A trajetéria {SC---> V(] representa votos interpretdveis
como classistas, porém dados por eleitores sem consciéncia de
classe. Obviamente, a teoria do voto classista espera encontrar
nesta ltima trajetdria uma proporcio residual de eleitores cuias
razdes de voto devemn ser idiossincraticas, tais come imitacio ou
receio de algum tipo de sangdo social. )

Essa teoria projeta, paradigmaticamente, que a distribuicio dos
votos acompanha a estrutura de classe e a distribuicfio dos candi-
datos ou partidos identificados com cssas classes, apresentando o
seguinte padrio:

Figura 2.4
Classe social e voto

Conservadores Centro Progressistas
Burguesias Py Pz Pia
Classes médias Pz Paz Pas
Trabalhadores Pay : Paz Pas:

Vaiores py, sZo probabilidades tedricas.

Essa teoria do voto prediz que as seguintes relagBes serfio predo-
minantes:

{(a) as probabilidades na diagonal principal {p,) serfio sempre signi-
ficativamente maiores:

P11 = P ™ Pust
P22 = Pz; = Pas
P33 = Psz @ Paps

(b} as probabilidades de voto das classes médias, fora da diagonal,
refletem a estratificacdo destas, e sua identidade em direcdo is
burguesias e aos trabalhadores.

A expectativa (b) ocorre porque, segundo essa teoria, as classes
médias sdio compostas por potenciais aliados eventuais das duas
outras classes. As flutuacdes de voto nessa classe variam em funcéo
dos apelos politicos em momentos de crise social ou econémica
(Przeworski, 1986: cap.3).

Tedricos dessa linha, como, por exemplo, Przeworski ¢ Lipset,
hd muito chamam a atencdo para o fato, de que as interpretacdes
sociologicas do voto classista pressupdem duas condigfes histéricas.
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Primeiro, 2 politica na sociedade observada precisa estar organi-
zada &m bases classisias, is{o ’, a diseuta politica - no caso, a
eleitoral - tem como principal ““motor” a luta de classes e como
objetivo ¢timo o controle do poder pelos trabalhadores. Gu seja,
o ‘“‘partido dos trabalhadores” fem um projeto de hegemonia
politica. que optou pela via parlameniar como estratégia. Caso
contrario, esse partido serd apenas mais um, tentando representar
um segmento social. A segunda condi¢do, decorrente da primeira,
é gue a identidade politica seja mais forte do que as demais identi-
dades originadas em interacBes socials que ocorrem em ouiras
dimensdes. Isto vale dizer que tentativas de desvendar o voto clas-
sista pela consciéneia de classe onde sequer existern partidos
classistas organizados € purc desperdicio de tempo ¢ esforgo; certa-
mente, o resultado dessa pesquisa serd um Unico pardgrafo dizendo:
“os trabalhadores, classes baixas, os pobres, votam na direita
porque nio tém consciéneia de classe’’!

Ademais. € importanie notar que, mesmo onde existem partidos
classistas, ndo € inexordvel a relacfio voto e classe. Dirigentes. buro-
cratas e parlamentares desses partidos se *‘aburguesam’’; trabalhadores
¢ militantes tornam-se intelectuais, jornalistas, tesoureiros, publici-
t4rios. Seus candidatos precisam constantemente disputar votos com
outros candidatos que falam a2 mesma linguagem e eventualmente
tm propdsitos semelhantes. Isto significa que trabalhadores-elei-
tores podem mudar seus votos sem perder sua identidade de classe,
quando a tém, é claro. Obviamente, toda essa argumentagao vale
para as outras classes sociais.

Como tem sido enfatizado, as identidades politicas também sdo
amplamente forjadas pela identidade de interesses mais especificos
ou culturais, que cruzam os limites das classes definidas funcional-
mente; sio até mesmo formadas em funcdo de bases geogréficas.
Entdo, a probabilidade de votos concordantes em cada grupo.
segmento ou classe de uma sociedade € igualmente definivel como
um caso especial da lei funcional definida em (2.3), tal como espe-
cificada na equacfo (2.7), para o voto classista.

Nos periodos eleitorais, as campanhas politicas exercem o papel
de ampla ‘‘conversacdo’’ social, através da qual as interagdes sociais
se tornam mais intensas e multidirecionadas.

Por analogia ao que foi exposto acima, quanto maior for a densi-
dacie de mteracao socmé na mesma ciimensao [Pr(IS) > Pr(IS,J)]
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menores sfo os efeitos momentéineos das campanhas no sentido
de provocar migrages nas preferéncias do eleitorado. Nesse sentido,

a decisdo do voto para a sociologia Dohnca est4 contida na seguinte
proposicio:

Proposicao 2.2

LAS respostas aos apelos de voros momentdneos variam inversa-

i mente ¢ densidade das identidades politicas, nos diferentes coniextos
“sociais.

A vasta literatura sobre comportamento eleitoral € unfnime
quando demonstra que identidades politicas observadas convergem
para identificacBes partiddrias. No entanto, todos concordam que
essa relacdo € probabilistica, e que ideatidade politica ndo é sind-
nimo de identificacfo partiddria.

Mesmo que a varidvel ‘‘identificaciio partidéria’ seja, como tem
sido demonstrado, um extraordindrio previsor da decisio de voto,
creio que nesse nfvel de discussio a formulaciio sociolégica da
propesi¢do 2.2 acima € mais rica do que a versdo similar formu-
lada pela explicagic psicoldgica da decisio do eleitor. Para os
psicologistas. cabe relembrar, a formacio de identidades - princi-
palmente a partiddria - nasce no processo de socializagdo, que &,
modus operandi, a interacdo social. Mas a troca de experiéncias e
informagdes sociais nesse processo ¢ mediada por mecanismos
psicoldgicos que levam os individuos a aderirem a esta ou aquela
atitude frente ao mundo politico (Campbeli, 1964:32).

Para os sociologistas, notadamente os influenciados pela teoria
do voto classista, sdo as condigbes sociais objetivamente vividas
que formam as atitudes politicas. Estas formam “*campos’’ de cons-
ci€ncia politica que passam a responder 20s apelos polifticos conforme
0 contexto social. Assim, a proposicio 2.2 nos diz gue quanto
maior for a densidade de interacio social na dimensio i, major
seré a densidade de identidade politica (TP,) na mesma dimenséo.
Seguindo essa linha de raciocinio, quanto mais coese for um Grupo
social, menor serd a probabilida
pofidam com seus votos
Graficamente, & prepoélcao 2

. apelos de forcas momentaneas
2 tem 2 SeBuinie forma:
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Figura 2.5 -
Densidade de identificagéo politica e resposta a apelos politicos pelo voto

Alta

Resgpostas

Baixa

Baixa Pr(Pi} Alta
Modelo de estimacio: Y = ™

Esse modelo exprime, sumariamente, que em sociedades nas
quais a politica € organizada em bases fluidas, e as clivagens sociais
histéricas mais visfveis ndo sdo fortemente canalizadas para
demarcar o ethos dos diferentes partidos, a volatilidade do eleito-
rado de uma eleicdo para ouira serd, em média, maior do que em
sociedades de contexto politico distinto {Pedersen, 1983).

Formalmente, entdo, a decisdo de voto na sociologia politica é
urn caso especial da lei comportamental definida em (2.5):

Vt, = f{(IP, ES, N} (2.8)
onde a direciio do voto de um individuo depende da narureza das
relacSes politicas e sociais em que ele estd envolvido, da densi-
‘dade da identidade politica do grupo a que ele pertence e. Obviamenie
dos apelos momentineos das camparnbhas.

As ofertas de opcdo politica, como ja enfatizei, variam com 0
contexto social e politico e expressam a natureza das relagSes
sociais e politicas. A literatura socioldgica tem hoje um guadro refe-
rencial bastante rico que lhe permite distinguir a natureza das
respostas do eleitorado frente as ofertas politicas.

Huntington distingue dois tipos extremos de respostas: o cliente-
lismo e o partidarismo (1976: 55:123). Lamounier avanga nessa
questio, incorporando a categoria de eleitores orientados para ques-
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tdes especificas (issue oriented). A partir daf formula uma tipologia
bidimensional envolvendo de um lado as expectativas dos indivi-
duos de como a politica € (ou deve ser) realizada e o grau de
abrangéneia das questdes substantivas que orientam os eleifores e,

de outro lado, as alternativas que o sistema politico oferece aos elei-
tores (1980: 30-4).

Reorientando a formulacdo feita por Lamounier, podemos esquema-
tizar a inferacdo politica entre eleitores e sistema politico partiddrio
da seguinte forma:

Figura 2.6

Expectativas e ofertas politicas

Expectativas sobre Abrangéncia Oferta de

realizagdo da politica das questdes alternativas

Clientelistica Interesse pessoal/ Patrao/

{individual) amizade/famitiar/ caciques

peguenas comunidades

Clientelisticas Interesses regionais/ Personalidades/

{de categorias) corporativos/cuiturais partides

ideologicas Mudanca/manutencao Personatidades/
de projetos sociais pariidos

Embora os grandes modelos socioldgicos identifiquem uma
estreita relacdo entre os niveis de desenvolvimento social e as
formas de interac@io retratadas nesse esquema, pode-se encontrar
essa mesma estrutura de relacdes coexistindo num sé espago social
e geografico. Ndo se trata aqui de avaliar a veracidade empirica
dessa formulacdo, ou de ver qual a proporcio de eleitores em uvma
ou outra forma de interacfio, mas sobretudo ver como a sociclogia
politica explica, a partir dessa formulacgo, a flutuacio do voto.

Como podemos ver, a natureza e a densidade das interacdes
em que os individuos estdo envolvidos estio estreitamente relacio-
nadas com a abrangéncia das questdes. Por esse caminho € perfei-
tamente plausivel montar os seguintes argumentos:

1. Clientelismo individual - Caciquismo
implica Pr(IS;) > Pr(IS,);

2. Clientelismo corporativo - Personalismo/partidarismo,
implica Pr(IS;)=P:(IS;);

3. Ideologismo - Personalismo/partidarismo,
implica Pr(1S)) > Pr(IS;).




64 A DECISAQ DO VOTO

Os argumentos (1) e (3) s8o evidentes. Nio existern relacOes
dessa natureza que sobrevivam a duas eleicSes se a densidade de
mteragBes af existente nao for suficientemente grande e enraizada.
O segundo argumento € problematico em dois sentides. Primeiro,
ele tem um problema de definicio. Se o caciquismo em larga
escala é invidvel, o advenio do fisiologismo e das diferentes formas
de disiribuicio de beneficios piblicos pode, na verdade, estar esca-
moteando uma relagie do tipo (1). Em segundo lugar, a defesa de
interesses corporaiivos, regionais ou culturais pode, por sua vez,
ser a expressdc de uma ideologia ou, de forma menos rigida, de
um idedrio com um projeto social coerente.

Embora o argumento (2) apresente tais problemas, ele pode ser
lerectado, empiricaments, guando 3 atitude do eleitor € tipicamenie
ctientelista, individual ou corporativa. Se o argamenio (2) for plas-
sivel, como me parece, pode-se assumir que a relacio de “fapro-
ximadamente igual’’ definida em sua formula tem, na verdade,
um intervalo maior do que a relagiic pode sugerir intuitivamente.
Assim sendo, vemos claramente que 0s r€s argumenics sugerem
que a distribuicZo das densidades de identidades politicas projeta
uma curva com o formato de U. Isto é. a densidade de identidade
politica (IF) numa mesma dimensdo ¢ menor na relacfio definida
pele segundo argumento do que as existentes nos dois ouiros.

Admitida essa cenclusio, podemos, por implicacio, deduzir o
padrio de comportamento eleitoral esperado pela sociologia pelitica:

4. dado gue
Pr(iS,) ====> Pr(IP,), e que
Pr(IS;) ===> Pr(iP,),
1emos, entdo, que:

5a.5e Pr(1S) > P{(ESU), entdo
Pr(iP) > Pr(IPy

gue consiitul a siiuacio de maior fidelidade politico-partidéria
(candidato); por analogia, segue que

55.5e Pr(IS) < Pr(}'Sij), entic
Pr(IP;} < Pr{IP;)
que constitui a situacdo de menor fidelidade pelitico-partidiria
{candidato).
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As situagBes definidas em (5) indicam a expectativa de distri-
buicho do grau de volatilidade do eleitorado, onde os grupes na
situacdo (5a) sdo menos voldteis (mais fiéis) e os que estdo na
situagdo (5b) sdo mais voldteis (menos fiéis).

Considerando os argumentos de | a 3, vemos que a sociologia
politica prediz que a volatilidade eleitoral serd maior entre os
grupos issue oriented do que entre 03 grupos situad is
OULFGE EXTFEMOS, projetando assim uma curva de volatilidade com
o-formiaio U-réverso. A conjuncio da curva projetada pela natureza
da interacio social com a curva da fidelidade partidaria define os
espacos sociais e politicos que condicionam o comportamento dos
eleitores. Graficamente, essas relacdes podern ser assim representadas:

' Figura 2.7
ldentidade politica, ofertas politicas, volatilidade e contexto social
Personalismo Partidarismo
A
@
=
(1]
P Issue =
Orientad %
=
Contexto social
{Si > 1S =I5 =< 1S
Tradicional, Moderna
subdesenvoivido desenvolvido

A drea contida pelas intersecfes das duas curvas definidas na
Figura 2.7 representa a proporgio de eleitores com maior probabili-
dade de volatilidade entre duas elei¢des consecutivas, ou com maior
probabilidade de dar seu voto a candidatos de partidos diferentes
para_os diversos cargos em disputa numa mesma eleicdo. Essa
concluséo estd, como j& vimos antes, condicionada a dois fatores. O
primeiro deles, histérico, € a forma como a disputa politico-partidédria
¢ organizada.’? O segundo fator, decorrente do primeiro, consiste
nas forgas mobilizadoras que entram em cena nos perfodos eleitorais.

12. Tomando dois exemplos, Suécia & Estados Unidos, a literatura da sociologia
eleitoral relata padrbes de comportamento eleitoral bem distintos: os suecos
580 marcadamente mais partiddrios e menos voldteis do que o eleitorado americano,
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Pelo que foi exposto acima, fica claro que em sociedades nas
quais a politica eleitoral ndo é organizada em bases classistas trés
componentes cleitorais dominam a decisio do eleitor: primeiro, ele
serd marcadamente issue oriented; segundo, os candidatos aos
cargos parlamentares §€ PropGei 4 éxercer mais uma representacio
“espeaahzada” do que uma representacdo ideolégica; terceiro,
os candidatos a cargos executivos (em necessariamente que explorar
o lado personahsta G sua candidatiifa - quem for eleito ird governar
para toda @ popula¢io e nao apenas para uma parcela (ainda que
majoritdria) dela. Isso requer, também, que 08 cand1datos sejam

mals issue onenled do que class based.?

Assim sendo, a socxologaa politica estima a direcéo e a flutuagao
do voto segundo um modelo recursivo. Na sua forma mais simples,
se compde de trés equagdes lineares basicas:

IS, = bES (2.9)
1P, = b,IS, + b,ES (2.10)
VT, = b,IP, + bgIS; + bES + b,N (2.11)

onde N representa as forcas eleitorais definidas ad hoc.

Sendo este modelo recursivo, ele pode ser resumido. Feitas, entdo,
as devidas substituigBes dos termos em (2.11) e rearranjando os
coeficientes (b;), obtemos a seguinte equacdo reduzida, gue repre-
senta as causas determinantes do comportamento eleitoral para a
sociologia politica:

VT; = ©.ES; + T,N (2.12)

onde o coeficiente 7, sintetiza todos os efeitos causais cumula-
tivos que operam sobre os individuos, desde a situacdo social,
passando pelas interacdes sociais e politicas (a totalidade das rela-
cdes sociais), até o momento da decisdo do voto, quando os
individuos recebem finalmente a influéncia das forcas momentd-
neas, representadas pelo coeficiente T,

13. Bsta foi exatamente a situagio que ocorreu nas eleices de 1986 no Estado de
Sd0 Paulo, onde o movimento sindical se dividiu eptre trés candidaturas: a do
PTB, ado PMDB e a petista. Evidentemente ndo se pode afirmar que as liderangas
& amassa de trabalhadores que se distribuiram entre essas candidaturas ndo &m
consciéneia de classe, ou gue um grupo tem ¢ outro néo. Alids, mesmo que 0s
eleitores de origem operdria que votaram nesses trés candidatos tivessem
consciéncia de classe, esse fato parece ser eleitoralmente irrelevante, pois a
disputa politico-eteitoral ndo estava organizada segundo esse eixo.
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A equacéo sociolgica para a decisfio do voto, definida em
(2.12), é vm modelo predmvo que permite usar tanto dados agre-
gados quanto surveys, para sua estimativa.'* A fonte empfrica para
a explicacdo sociolégica do voto estd no exame estatistico dos
coeficientes de regress3o T nas dimensées definidas. Assim, a socio-

logia traba_lha com duas hipéteses substantivas: a de eleicio normal
¢ a de eleicBo desviante.

A hipétese de elei¢do normal se confirma sempre que os fatores
eleitorais momenténeos tiverem, estatisticamente, efeito nulo na
determinacdo da diregdo de voto. Isto sugere que a grande majoria
dos eleitores se comporta como a teoria prevé: vota em candidatos
ou partidos cujas ofertas politicas coincidem com sua prépria expec-
tativa de como a politica deve ser realizada. Qu seja, sempre que
Pr(IP;) > Pr(IPy).

Na hipotese de eleicdo desviante, ao contririo, fatores eleitorais
momentineos apresentam efeitos independentes e significativos
na fiiregﬁo do voto. Nesse caso, a explicagdo do votoupela teoria
da identidade partiddria cede Jugar a uma teoria, em geral ad hoc.
de estratégias eleitorais. Situacdes desse tipo ocorrem sempre que
Pr(IP;) < Pr(IP). Em sociedades com essa caracteristica, néo € a
fidelidade partidéria, mas sim a volatilidade eleitoral, que se torna
0 padrio de comportamento eleitoral.

Podemos concluir, portanto, que a direcdo de voto _para a socio-
iogla ‘politica € uma funcao da denw das mteracoes sociais

: a qual os cand1dat0s ou
pamdos realizam a politica. Isto €, a decisdo do voto € um caso
especial da lei comportamental definida em (2.5) - conforme esta
postuiado na Proposicao (2.2) e definido na equacio (2.8). A decisio
de voto ¢ comandada pela natureza e pela densidade da idéntidade
poimca existente entre eienores e canchdatos ou partidos.

Essa conclusdo contribui mais para acrescentar problemas 2
explicacdio sociolégica do voto do que para facilitar sua compreen-

14. Os psicologistas, ao contrério, s6 poderm trabathar com pesquisas por amostragem
ou abordagens psicanaliticas, experimentais ou no, com pequenos gruposf
da‘éo que € logicamente impossivel inferir-se sentencas sobre atributos '
ps_lcolégmos a partir de correlagles entre comportamentos agregados. Embora
0 Inverso seja logicamente legitimo, corremos sempre o risco de cometer a
faldcia da composigio (Copi, 1981:95).
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s80. Vimos acima, na FFigura 2.6 e nos trés argumentos sobre a natu-
reza das relacGes 14 tipificadas, que para cada tipo de eleitor
corresponde um tipo de politico, e vice-versa. Tudo leva a crer que
o0s espacos sociais definidos por aquelas relacdes politicas so rela-
tivamente autocontidos: ¢ pouco provdvel gue politicos-patrdes
consigam volos entre eleitores ideolégicos, ou que eleitores-clientes
voiem em candidatos ou partidos ideoldgicos. A volatilidade ou a
fluidez da relacdo eleitor-politico no espaco intermedidrio, cliente-
listico-corporativo, issues oriented, ocorre, fundamentalmente,
apenas no seu interior, ou seja: provavelmente, os eleitores e poli-
ticos que corporificam esse espago ndo se relacionam eleitoralmente
com eleitores e politicos dos dois outros espacos.

Se esse argumento for empiricamente plausivel, pode-se concluir
que, para a sociologia, o fendmeno da identidade eleitor-politico &
uma relacdo cativa, regida por uma relacio dialética do tipo escravo-
senhor: um ndo existe sem o outro. Do ponto de vista da logica
da explicacdo da preferéncia eleitoral, a sociologia entra em um
beco sem saida.

Sob uma perspectiva histdrica, a sociologia oferece uma expli-

: caciio circular para a decisio de voto: os eleitores tEém atitudes
* clientelisticas ou ideoldgicas e, portanto, votam dessa forma, porque
. as elites realizam a politica pelas vias clientelistica ou ideoldgica.
. As elites, por sua vez, t8m atitudes clientelfstica ou ideolégica e,
{ porianto, realizam a politica por essas vias, porque os eleitores t€m
‘aquelas atitudes, e assim sucessivamente. O resuitado dessa situacio
‘esdriixula é bem conhecido: as elites ndo compreendem os eleitores

epdem a ‘‘culpa’ no estado culturai, quando néo no préprio eleitorado.

A interpretacio substantiva das razdes da decisdo do eleitor
parece ser, pelo exposto, fundada numa metafisica da relacdo eleitor-
voto-candidato. Por esse caminho, a sociologia fica sem resposta,
ou o que € pior, dd a mesma resposta a todas as perguntas: é neces-
sdrio primeiro educar o eleitorado, caso contrdrio as eleicOes serdo
sempre decididas por votos ‘‘cacarecos’’.

Capitulo 3

Teorias histérico-contextuais do comportamento

elei?oﬂrai II: racionalidade restrita, economia e
decisao eleitoral

Os estudiosos dessa linha de investigacdo partem de uma obser-
vagao histdrica muito simples: se a economia vai bem, os governantes
ganh?tm mais votos; se, contrarjamente, a economia vai mal, a
oposicdo se beneficia (V. O. Key, 1966). A reducio do eleitor &
posigdo de um juiz, com poderes para punir ou recompensar s
govemantes, encerra uma forma muito peculiar de conceber o
comportamento humano.

Inicialmente, essa linha de investigaco rejeita peremptoriamente
0s componentes psicolégicos das motivagdes individuais como
fatores que explicariam o comportamento politico eleitoral. Refa-
¢oes de empatia entre eleitores e liderangas cedem lugar a reiﬁéées

de entropia: cada "inidividuo “isoladamente, no_seu. microcosmo,
reage e age continuamenté em resposta ao que ele percebe e expe-
rimenta em relacdo 4 economia (Popkin, 1976).

O exercicio do.voto, embora visto como um componente essen-
cial do arcabou¢o institucional da democracia, tem, no entanto,
uma funcdo eminentemente nstrumental ¢ estratégica (Riker, 1983).
As pessoas votam se esse ato for visto como potencialmente capaz
de trazer-lhes algum beneficio social ou econdmico, divisivel ou

i ndo. A visdo épica da obrigacdo civica cede lugar ao realismo histé-
rico da luta politica em defesa de interesses sociais e econdmicos,
_individuais ou coletivos. Ideologia, identidades politicas e culturais
¢ valores sdo reduzidos a sistemas codificados de interesses, com
‘a fungdo instrumental de simplificar a aquisicio e processamento
- de informacBes necessdrias para uma decisdo politica inteligente

{(Downs, 1957). O Homus psicologicus e o Homus sociologicus
cedem lugar ao Homus economicus: os eleitores votam por seus bolsos.




