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CAPITULO |

Configuracdo e psicologia
do ato de votar

Os livros sébre politica € govérno cuidam
principalmente da conduta politica das eli-
tes. Falam-nos de presidentes, congressistas,
administradores, juizes, diplomatas, politicos
de partido, elementos que atuam junto dos
parlamentares, e tantos outros para os
quais governar e fazer politica sdo a prin-
cipal ocupacdo da existéncia. Significativa-
mente pouco nos dizem porém a respeito
da atividade politica e da influéncia exer-
cida pelo comum dos cidaddos — pessoas
que s6 de maneira esporddica se interessam
pela politica e que sé na cabine indevassd-
vel se sentem mais perto da mdquina go-
vernamental.

Nos 0ltimos anos, entretanto, convenceram-
se os mestres da ciéncia politica de que em
tédas as nagdes modernas, inclusive as di-
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taduras, as atitudes e a conduta das “massas” (desagraddvel siné-
nimo a designar “a maioria das pessoas”) estabelecem os limites den-
tro dos quais se exercem as atividades das elites governamentais.
Numa nagdo democrdtica como os Estados Unidos as eleicdes pe-
riédicas de agentes do executivo e legisladores (e, em muitos esta-
dos, também de juizes) constituem o principal mecanismo institucional
para se ter certeza de que o govérno “fundamente seus justos po-
déres no consentimento dos governados”.

Por conseguinte, nos Estados Unidos as mais importantes deci-
sdes politicas sdo as que estabelecem quem deve ocupar os cargos
publicos; pois gracas a tais decisdes nés decidimos quem hd de
decidir tédas as outras questdes. E por isso que a compreensdo do
eleitorado americano é tdo necessdria para se ter um quadro rea-
lista de como nosso govérno funciona quanto a compreenséo da
conduta da elite governante.

Os primeiros frés capitulos déste livro descreverdo e explanardo
as atividades do eleitorado americano, fixando o impacto de tais
atividades sébre nossos processos de governar. Antes, entretanto,
uma palavra sébre o conceito de “conduta politica” e sua relagdo
com o estudo da “conduta eleitoral”. f

CONDUTA POLITICA E CONDUTA ELEITORAL

CONCEITO DE CONDUTA POLITICA. O progresso mais notavel
que se verificou na ciéncia politica depois da Segunda Guerra Mun-
dial foi a crescente atencdo que se vem prestando & conduta poli-
tica.l Bste conceito invadiv agora de tal maneira essa disciplina que
mesmo os principiantes tém necessidade de saber algo a seu respeito.

* Embora a expressdo “conduta politica” tenha surgido pelo me-
nos j@ na década de 1920, ela s6 foi largamente usada pela pri-
meira vez em fins da década de 1940 por ocasido de uma controvér-
sia multilateral entre estudiosos da ciéncia politica sébre a melhor
maneira de estudar a questdo. Nos primeiros anos da década de
1950 um certo nimero de estudiosos se classificavam quer como
behavioristas — aquéles que viam na acentuagdo do conceito de con-
dufa politica o caminho da salvacdo para a ciéncia politica — quer
como ftradicionalistas — aquéles que viam em tal acentuagGo apenas
o' caminho para a perdicdo, pelo menos no plano da ciéncia.

- Como em tantas outras controvérsias eruditas, o debate sébre
d conduta politica ndo se fundava em qualquer acérdo geral sobre

1 Existem duas Oteis discussdes do assunto: Robert A. Dahl, “The
B,eh‘qyi,or»al_Ag?rooch in Political Science”, American Political Science
Review, col. 55, pp. 763-772, 1961; e E. M. Kirkpatrick, “The Impact of
the Behavioral Approach on Traditional Political Science”, in Austin
Ranney (ed.), Essays on the Behavioral Study of Politics, University of

Illinois Press, Urbana Ill., 1962, pp. 1-29.
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o natureza do fenomeno. Para qlguns, cr..)rnduf-‘o ;poliﬁc.c sig*nifiocvcx..a
psico]ogic dos individuos nas dnver:ms situagdes 'po_lfhcas, .ch‘trag:ao
feita das instituicdes, ;dos xarcon‘recm?enfos e das rdeologlia‘s_a_:omo
objetos de estudo e unldade” de c:.né;hse. P"ar'cj oytros, fal'a S"IgnlfICClVO
a acentuagdo do aspecto “ciéncia’ na “ciencia F?OIIh*CCl , € para
outros ainda, tratava-se apenas da con'dutu dos el?nores. Atuclmer}-
te, porém, @ controvérsia esfriou, surgindo um acérdo bavs\‘unte} .dl'
fundido, sendo generalizado, sdbre ser o estudo da conduta politica
ym caminho para © estudo de tdéda atividade politica, e ndo uma
consideragdo do modo de proceder do eleitorado ou de qualquer
outro setor institucional da politica. : )

Parte tal caminho da premissa de que o tema basico da poli-
tica e do govérno é a conduta das pessoas. Acontecimentos, insti-
tuicdes e idéias podem ser manifestages ou condigSes significati-
vas daquela questdo fundamental, mas, dizem os partidarios da es-
cola “behaviorista”, ndo devem jamais ser confundidos com .a ques:
tGo propriamente dita. . . by e

Este ponto é suficientemente importante para merecer. uma ilus-
tracdo. Digamos que estamos interessados em estudar de que modo
o Senado americano procede em relagdo a projetos de lei. Temos,
sébre o assunto, grande cépia de matéria prima j& publicada: a
Constituicio & o Regimento do Senado, o texto dos projetos, as
atas das reunides das ComissSes e os respectivos relatérios; os
‘anais dos debates em plendrio tal como os publica o Congressio-
nal Record, os registos de como cada senador se manifestou nas
votacdes dos projetos, e assim por diante. Mas é freqUente “reve-
rem” os senadores suas intervencdes antes de serem elas estampa-
das no Congressional Record, de tal modo que o que ali se pu-
blica tem apenas uma certa semelhanga com aquilo que antes- foi
dito. O “sim” que se regista de um senador, na votagdo final de
um projeto, pode ter-se seguido a uma série de votos ndo registra-
dos em apoio de emendas mutiladoras. A troca impressa de. per-
guntas e respostas entre uma comissdo e uma testemunha pode
omitir muita coisa que foi dita e incluir personagens acrescentadas
depois que a sessdo terminou.

Em conseqiéncia, se aceitarmos sem critica os registes impres-
50s, bem poderemos encontrar-nos em face, ndo da ciéncia politica,
as de uma verdadeira ficcdo politico-cientifica. Se, entretanto, se-
guirmos o ponto de vista behaviorista e virmos no Senado ame-
ficano como a cristalizagdo da conduta de 100 senadores e respec-
tivos assistentes, dos funciondrios das comissdes e um grande no-
mero de outras pessoas, entdo o registo escrito torna-se apenas-um
elemento. de compreensdo ao lado .de vdrios outros,. Oteis - apenas
Para revelar certos tipos de conduta. :

Convida-nos assim o behaviorista politico a nos lembrarmos
que expressGes como “processo legislativo”, “revisdo judicial”,
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“separacdo de podéres”, e semelhantes, ou sdo cémodas referén-
cias abreviadas & conduta que se observou dos séres humanos, tal
como ocorre dentro de determinados “moldes”, ou sdo apenas o
idioma de um mundo de ficgdes que pensamos por engano ser o
mundo verdadeiro.

Procura o behaviorista estudar da maneira mais cientifica pos-
sivel a conduta politica. E algo por demais complicado e sujeito a
controvérsia para ser discutido aqui o saber-se aquilo que constitui
um processo verdadeiramente cientifico para estudo dos fendome-
nos politicos.2 Baste-nos dizer que para os behavioristas a ciéncia
politica deveria procurar fazer com que as afirmages tedricas
sébre ‘a conduta politica féssem propostas da maneira mais pre-
cisa possivel, pudessem aplicar-se da maneira mais geral e ser em-
piricamente vetficaveis. Julgam a maioria déles, que algumas das
ciéncias sociais irmds, sobretudo a antropologia, a psicologia e a
sociologia, muito tém a oferecer & ciéncia politica, quer como mo-
delos de metodologia de pesquisa cientifica, quer como reposito-
rios de descobertas e de critérios importantes para a compreenséo
da conduta politica.

ESTUDO BEHAVIORISTA DO ATO DE VOTAR. Pésto isto, é a
conduta politica um modo peculiar de descrever os fenémenos
politicos. A conduta em relagdo ao ato de votar é um désses fenod-
menos que podem ser estudados e de fato o foram por outros mé-

todos que ndo os que se identificam com os processos behavioristas.

E também certo, entretanto, que os estudos behavioristas do
ato de votar tém sido muito mais. numerosos do que os dos demais
aspectos da politica. Na verdade, o acérdo generalizado entre os
mestres da ciéncia politica de que os estudos behavioristas do voto
constituem melhoria substancial em relagdo aos estudos anteriores,
muito contribuiv para carrear para o método behaviorista a larga
aceitagdo de que éle hoje se beneficia. Isto sem dovida explica sa-
tisfatoriamente @ tendéncia acima mencionada de se considerar
conduta politica e conduta eleitoral como térmos intercambidveis.
Como também explica porque a maior parte do material apresen-
tado neste e nos dois capitulos seguintes foi colhido em estudos de
conduta eleitoral dados & mostra a partir de 1945.

DIMENSOES DA CONDUTA NO VOTAR. Na discussdo que se
segue, figura-se a conduta no votar, como dotada de duas dimen-
sdes, conforme se vé na ilustracdo a seguir:

2 Entre os recentes sumdrios e apreciacdes. das principais posi-
¢des adotadas pelos estudiosos da ciéncia politica com relacdo a éste
assunto, estdo Charles S. Hyneman, The Study of Politics, University of
Illinois Press, Urbana, Ill., 1959; e Vernon Van Dyke, Political Science:
A Philesophical Inquiry, Stanford University Press, Stanford, Calif., 1960.
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— membros ativos das organiza¢des
— contribuintes das organiza¢des

— lideres da opinido

-— votantes

ATIVIDADE

— ndo votantes

— apoliticos
PREFERENCIA
| | | I |
Dem. Dem. Dem.  Indepen-  Rep. Rep. Rep.
firmes  frageis  indep.  dentes independ.  frageis  firmes

O eixo horizontal representa a preferéncia dos eleitores. Pode
ser usado para medir a respectiva aprovacdo ou desaprovacdo face
aos partidos Democrético e Republicano, a posicdo que assumem
diante dos diversos problemas, e as qualidades pessoais dos res-
pectivos candidatos. As sete principais categorias de preferéncia
sdo as usadas pelo Centro de Pesquisa de Opinido da Universidade
de Michigan.

O eixo vertical representa a atividade dos eleitores. Tem esta
dimensdo seis principais categorias:

1. Membros ativos das organizagdes. Sdo pessoas que regu-
larmente dedicam muito tempo e energia ao trabalho nos partidos
politicos ou grupos de pressdo. Entre éles estdo lideres e agentes
partiddrios, desde os chefes de distritos eleitorais até os candidatos
Presidenciais, lideres de grupos de pressdo, agentes de cabala par-
lamentar, etc. Estima-se que apenas a quarta parte de 1 por cento
da populacdo pertence a esta categoria.3

2. Contribuintes das organizacdes. Sdo as pessoas que ocasio-

ncln?enfe contribuem de algum modo direto, além do voto, para o
Pc'rf{‘d’f) Ou grupo de pressdo, por exemplo, prestando servicos vo-
luntérios durante as campanhas, doando dinheiro ou comparecen-
do a concentragdes. Cérca de 5 por cento da populacdo se incluem
nesta categoria,
3. Lideres de opinido. Cérca de 25 por cento da populacdo
: co’:pg:;ém regulwcr-m-en.‘te de politica com seus fcr‘ni‘li‘are‘s, ur:nigos
i eros, e, vcc‘ms-crenfem.ente ou ndo, mf.!uencmm as opinides
o 3 o . erc?:r dell;e‘s. Ex-c{mrn-a-rs'e pormenonz;usi?mente no Capi-
e~ " dtuacho politica déstes lideres de opinido.

adul

3
. R%ggrr E. Lane, Political Life, The Free Press of Glencoe, Nova
' ¢+ Pp. 52-56, apresenta estimativas do nomero de adultos e

‘Q f . Aot ¥
UM dos diversos niveis de atfividade politica.
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4. Votantes. Para 25 a 35 por cento da populagdo adulta téda

a atividade politica se resume no ato de votar, com maior ou me-
nor regularidade.
* 5 N&o votantes. Cérca de 30 a 40 por cento dos adultos ja-
mais votam, ou sé6 o fazem esporddicamente, mesmo em eleigdes
presidenciais, embora em sua maioria ainda apresentem alguns
sinais de interésse em assuntos politicos.

6. Apoliticos. Estima-se em 3 a 7 por cento dos adultos o nu-
mero daqueles que ndo possuem qualquer nogdio das questdes po-
liticas nem manifestam em relagdo a elas qualquer interésse. Enti-
dades politicamente inertes, constituem &les o polo oposto da es-
cala de atuacdes dos ativistas de organizagdes.

£ compreensivel que muitas pessoas interessadas no modo de
agir dos votantes em determinada eleicdo, dediquem o méximo da
atencdo ao cdleulo das preferéncias. Ja os politicos profissionais fa-
zem melhor. Sabem éles que as eleicBes nem sempre sdo vencidas
pelo candidato “preferido” pela maioria das pessoas, mas invaria-
velmente pelo candidato para quem de fato sdio dados e computados
o maior nomero de votos. Assim, se numa elei¢do 60 por cento do
eleitorado potencial preferem os Democrates e 40 por cento os Re-
publicanos, mas apenas vota a metade dos Democratas, contra a
totalidade dos ‘Republicanos, conseguem &stes uma nitida vitéria na
proporgdo de 4 para 3. E ndo se pense que éste exemplo & pura-
mente hipotético, pois o fato de haver nos Estados Unidos substan-
cialmente mais Democratas do que Republicanos &, em larga medida,
compensado pelo fato de que habitualmente vota uma proporgdo
maior de Republicanos do que de Democratas.

ASPECTO LEGAL DA CONDUTA ELEITORAL

AS ELEICOES NOS ESTADOS UNIDOS. Votou o Congresso
americano um certo nomero de leis regulamentando as finangas das
campanhas e a época das eleicdes para os cargos nacionais, en-
quanto que as Emendas 142, 15% 'e 162 a Constituicdo limitam os
podéres dos estados no estabelecimento das exigéncias para que
alguém se torne eleitor. Além dessas poucas limitagdes de dmbito
nacional, todas as eleicdes americanas sdo, enfretanto, regidas por
leis e por funciondrios estaduais. Em conseqiéncia, embora os esta-
tutos legais fixando a conduta eleitoral sejam em geral semelhantes
de estado para estado, existem entre ales certas discrepdncias de
interésse. _ ,

Talvez o primeiro ponto a observar-se sébre as eleicdes nos
Estados Unidos & que em matéria de alistamento eleitoral e de com-
parecimento, Nnosso pais seja o campedo sem rival no mundo. Em
novembro de 1960, por exemplo, houve eleicdes presidenciais e
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para deputados em todos os 50 estados, elei¢des para senadores
em 34 e para governadores em 27; em 43 foram eleitos os membros
dos legislativos estaduais € na maioria déles também foram esco-
lhidos ce.nfenas de agentes diversos dos estados, condados, munici-
pios e distritos. No lllinois viu-se cada eleitor diante de 1,)elo me-
nos os seguintes pleitos em 1960: em abril, a eleicdo primdria em seﬁ
distrito eleitoral partidério para escolha dos delegados distritais ‘e
seus suplentes, para a conven¢do nacional do partido, € para indica-
céo dos respectivos candidatos aos cargos de presidente da repd-
blica, senador federal, deputado federal, governador e vice-gover-
nador, Secretério de Estado, membro do Tribunal de Contas, oficial
da Cérte Suprema, senador estadual, trés deputados estaduc;i‘s juiz
auditor e juiz de inquéritos do condado, e Procurador Geral d,~o Es-'
tado. Em novembro teve éle eleicdo geral para todos éstes cargos
publicos de tal modo que, tudo somado, viu-se éle a bracos com
42 escolhas distintas! Em muitas partes do lllinois tiveram também
os eleitores eleicdes primdrias e gerais locais para prefeito, verea-
dores, chefe de policia, juizes de paz, superintendentes e 'as«;isfentes
de condado, membros das comissdes de ensino, efc. E a isto que ©os
mestres da ciéncia politica denominam “cédula comprida”, e o elei-
torardo’ americano costuma ter as cédulas mais compridas <':Io mundo.

H& portanto muita coisa para o eleitor fazer nos Estados Uni-
dos. E quem se acha legalmente habilitado a fazé-lo?

' QUAITIFICA(;AO LEGAL PARA O VOTO. Estimou-se que na pri-
meira eleicdo nacional sob a nova Constituicdo em 1789, cérca de
apenas um de cada trinta americanos adultos se achava iegclmen-te
habilitado ao exercicio do voto. Todos os estados excluiram do voto
as mul‘hreres e 05 escravos, muitos excluiram ©os cidaddos de sexo
masc'ulmo que ndio possuissem qualquer propriedade ou ndo pagas-
sem impostos, e alguns negavam o voto aos membros de determina-
dos grupos religiosos. De entdo para cd, ndo obstante, foram derru-
bsdus unlm a uma as barreiras legais contra o exercicio do voto, do
305 | ;Zilljt;o: tornar-se legal, se n&o efetivo, o sufrdgio universal
- ;\lao ~obsr-cr.n?e hu]q variagdo de pormenores de estado para
t;r.:ho' sdo hoje as principais exigéncias para a qualificacdo elei-

1. Cidadania americana.

i z. nfo}(cié ‘fmlglma. Em 4‘6Ies1ados ela & de 21 anos; na Geor-

e Kentuc ),',.18 anos; no Alasca, 19 e no Hawaii, 20.

'poc]er: voig.,?d:e :::r}w]/:qo dz cic:micil{'o. CCl‘d.d‘ estado exige que, para
il C,mo i ééo Crl : do ali d~om|cnll~cdo‘por periodo minimo
A S estados, 6 erses em 11 o!eles, e 2 anos em 3).
T N w:au exg‘e ainda um determinado minimo de do-
A o e no distrito eleitoral, ou s6 neste {por exem-
; inois, 90 dias no condado e 30 na circunscricdo eleitoral).
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4. Registo. Exige cada estado que o candidato a eleitor re-
queira, por meio de um processo chamado registo eleitoral, a inclu-
sdo de seu nome na lista dos votantes qualificados. Existem 6rgdos
permanentes de registo em 36 estados, nos quais as listas eleitorais
sdo mantidas em cardater permanente, sendo atualizada de tempos
em tempos pelos funciondrios respectivos. Em 3 estados o sistema de
registo tem cardter periédico, no qual apdés um certo intervalo as
listas sdo anuladas, criando-se outras inteiramente novas mediante
outra série de qualificagdes individuais. Nos estados restantes exis-
tem listas permanentes para certos tipos de elei¢des e ditas perié-
dicas para outras. Acredita-se de um modo geral que o registo per-
manente onera menos a iniciativa do votante e portanto contribui
menos para desalentar o desejo de votar do cidaddo.

5. Outras exigéncias. Todos os estados negam o voto aque-
les que se acham em instituigdes penais e aos doentes mentais. Al-
guns estados privam permanentemente dos direitos civis os delin-
qientes condenados, enquanto que outros lhes devolvem o direito
de voto uma vez cumpridas as respectivas penas. Cinco estados do
sul exigem o pagamento de uma taxa eleitoral, € em 17 estados,
alguns do sul e outros ndo, estabelecem que o eleitorado deverd
ser submetido a provas de alfabetizagdo.

Falando de um modo geral, éstes requisitos legais muito se
aproximam do ideal democratico do sufragio universal dos adultos.
Néo obstante, verifica-se em tédas as eleicdes que um nimero subs-
tancial de americanos que desejariam votar ndo o podem fazer.
Os que sdo assim privados pertencem a duas categorias principais:
os negros, que num certo nimero de estados do sul se véem exclui-
dos, ilegal, porém efetivamente, gragas a expedientes tais como a
intimidacdo e a aplicacdo discriminatéria das provas de alfabeti-
zagdo; e aquelas pessoas de qualquer raga ou regiGo que migram de
estado para estado e que por isso ndo conseguem satisfazer em
tempo oportuno ©os requisitos de domicilio no estado em que se
acham.

A causa dos negros privados de seus direitos tem sido ativa-
mente acolhida nos Ultimos anos pela Coérte Suprema, pelo Con-
gresso e pela Comissdo dos Direitos Civis. As barreiras extra-legais
contra o voto dos negros estdo sendo aos poucos derrubadas no
sul, localidade apés localidade, e verifica-se por causa disso que
estd votando um nimero cada vez maior de negros — a ponto de,
na verdade, j@ ser o voto dos negros em certas Greas um fator im-
portante na decisdo das elei¢des. Mas sé6 uma lei nacional regu-
lando o registo eleitoral ofereceria socorro efetivo aos migrantes
privados de seus direitos, e por ora hd pouca probabilidade que uma
tal lei possa tornar-se realidade.
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AS VARIAVEIS QUE INTERFEREM NO
COMPORTAMENTO ELEITORAL

Perguntem a certos eleitores porque votaram por Kennedy ou
Nixon em 1960. Um responderd: “Porque sou democrata”; outro:
“Porque Nixon iria baixar os impostos”; e outro ainda: “Porque
Kennedy é o tipo do homem jovem, enérgico e inteligente que pre-
cisamos na Casa Branca.”

Ndéo hda divida de que fatéres tais como a posicdo sécio-econd-
mica, a religiGo, a influéncia da familia e a situagdo interna da na-
¢do afetam nossa atitude em face dos partidos, dos problemas em
debate e dos candidatos, mas nossos sentimentos conscientes a res-
peito dos partidos, dos problemas em debate € dos candidatos, sdo
os elementos determinantes mais imediatos do comportamento elei-
toral. Essas atitudes interferem entre as férgas sociolégicas mais ge-
rais e distantes que se exercem sobre o eleitor € sdbre seu voto
efetivo pré Kennedy ou Nixon ou sua decisdo de ndo votar de todo.
Eis porque as trés varidaveis intervenientes* abaixo discriminadas
sGo a matéria primordial — embora ndo Onica — com a qual se faz
o comportamento eleitoral.

IDENTIFICACAO PARTIDARIA. Um dos padrdes mais antigos e
difundidos na politica americana é a preferéncia constante e irre-
sistivel de determinadas regides por um partido politico. Em Ver-
mont, por exemplo, sé dois democratas ganharam eleicdes em am-
bito estadual desde 1854. No Mississippi, nenhum republicano venceu
qualquer eleicdo desde a década de 80 do século passado. Estes
fatos e os outros sistemas unipartiddrios descritos  em capitulo
ulterior tém por origem a circunstancia de que a maioria dos elei-
tores nessas dreas permanecem leais ao mesmo partido geragdo
ap6és geragdo. ’ '

Tal como os mestres da ciéncia politica a empregam, a expres-
sdo “identificacdo partiddria” define a vinculagdo psicolégica de
uma pessoa a um partido politico. Isto pode variar, em preferéncia
e intensidade, desde o democrata firme ao firme republicano, e
tém como posicdo média a completa “independéncia” — a auséncia
de preferéncia por qualquer partido.

N&o menos de 85% dos americanos revelam algum grau de
preferéncia partidéria, € mais de um térco déles acham-se forte-
mente vinculados a determinado partido. Adquirem essa identifica-

.4 O térmo “varidveis intervenientes” e a andlise usada no texto
originaram-se no Survey Research Center da Universidade de Michigan,
<f. Angus Campbell e outros, The American Voter, John Wiley & Sons.,
nc., Nova lorque, 1960.

Bem menos de 1% do povo dos Estados Unidos se identifica
atualmente com qualquer dos pequenos partidos. Dessa forma, simpli-
caremos nossa discussdo aqui e alhures admitindo que Democratas e
epublicanos sGo os Unicos partidos & vista.
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¢do partidaria muito cedo em sua existéncia; alguns estudos recen-
tes das atitudes politicas das criangas mostram que ‘até mesmo alu-
nos do curso primdrio costumam dizer, referindo-se as respectivas
familias: “Nés somos democratas” ou “Somos republicanos”.

Na verdade, a “histéria natural” da identificagdo partidéria asse-
melha-se muito estreitamente, de diversas maneiras, ao desenvolvi-
mento das atitudes religiosas. Como sucede & maioria das preferén-
cias por determinada denominagdo religiosa, quase tédas as pre-
feréncias por determinado partido politico ndo se estabelecem ra-
cionalmente. O mais das vézes “herdamos” nossa orientacdo poli-
tica quase da mesma maneira que “herdamos” nossa religido; em
anos mais recuados de formagdo, sGo nossos pais que nos instruem
em matéria religiosa e politica, e aprendemos que “familias como
as nossas” tém tais e tais posi¢des politicas, e ndo tais outras.

Assim como a profundeza do fervor religioso varia acentuada-
mente duma pessoa para outra, assim também acontece com a inten-
sidade da identificacdo partidaria. A politica partiddria apresenta
a contrapartida do verdadeiro devoto, daquele que ndo perde missa
de domingo, mas ndo se lembra da religido nos dias de semana, ou
daqueles que sé vdo & igreja no Natal ou na Péscoa, ou enfim, das
pessoas que, ao preencherem sua ficha de entrada nos hospitais,
ndo deixam em branco a pergunta “A que religido pertence?” mas
jomais pdem © pé numa igreja.

Sabemos, finalmente, que as mudancas de intensidade quer nas
preferéncias religiosas, quer nas partiddrias, sGo muito mais comuns
do que as mudangas de direcdo. Em conseqiéncia, a identificagdo
partiddria é notavelmente constante na maioria das pessoas, € por-
tanto, na maioria dos eleitores.

O Quadro 1 mostra que a identificagdo partidéria é uma das
férgas mais estdveis da politica dos Estados Unidos. Prova a histéria
que grandes parcelas de eleitores s6 em raras ocasides de crises
profundas modificam suas afiliacdes bdsicas. Uma dessas ocasides
foi a era da Guerra Civil e da Reconstrugdo, quando os Republica-
nos se tornaram o partido majoritério da nagdo e nessa posicdo
permaneceram por mais de 60 anos. O exemplo mais recente a dé-
cada da Depressdo e da Nova Administracdo rooseveltiana, apés
1930, quando os Democratas deslocaram os Republicanos da posi-
cdc de partido majoritario, ascendendo & situacdo de dominio que,
de acérdo com o Quadro 1, ainda desfrutam.

Uma identificagdo partidaria individual, na verdade, ndo é o
Unico elemento a determinar o respectivo voto, da mesma forma
como a distribuicdo das preferéncias partiddrias no seio do elei-
torado ndo é o Unico dado a condicionar os resultados duma elei-
¢do (se assim fosse, os Democratas jamais perderiam uma eleicdo
nacional). E entretanto a mais importante das trés varidveis a ‘in-
tervir. Um certo nimero de estudos tém mostrado que as pessoas
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das oS partidos sdo as que mais se i-ntex:esscn: pelgs-
mais 0Re9S leitorais, @s que mais se envolvem em discussdes po
campanhas . ossu,em maior soma de informacdo politica, apre-
25402 p alta proporgdo de comparecimento aos -pl‘elTOS? e
r ndEZEJ de defeccdes frente aos candidatos do partido

2 menobem como sdo menos inclinados a quebrar a unidade das

opostor ol
eleitorais. § “ i s
chcpgs e:zsto & também verdadeiro; as pessous menos partiddrias
o

e menos se interessam, Qs que menos debatem politica,
que

" hecem @ respeito dos negbcios publicos e sdo menos

menos con

1 s Gs urnas. ) o ; ]

O'SSldTua os, todos, ouvido falar a respeito do “eleitor independente
emos, ’

sle velho e nobre heroi dos nmunuoif de educagdo cn‘vx::-‘
L deixa contaminar por cego apego a qualquer parti
i ‘se‘ les‘oto no melhor candidato e se interessa p.rofu-n-
o e se‘r:lg; negbcios publicos, tendo elevada consciéncia do
- F; de seus deveres de cidad@o. Mas quando procuramos
L do eleitorado de fato existente, ndo o encontra-
B b os se “independentes”, verifica-se
os. Os poucos que a si mesmos se i ) A lica
. ndo tém preferéncia partidarias pelo fato de 56' possuirem
ggiccs preferéncias politicas de qua!quc_er' .‘no‘turez-o; ‘svlm%l:ii:\ent‘i
ndo estdo é&les muito interessados na politica e nos neg e nsre
blicos. O independente ideal pode ser pessod de cons.c‘lencl:) T
e altiva, mas o independente da vida real .podeh muito e:
apenas alguém que pouco se jpreocupa com oqueles_ assun :)5. o
ORIENTACAO QUANTO AOS PROBLE‘Mf\S. D~esxgnu1esc i]
pressdo a atitude de uma pessoa em r‘ellu;go aos prob T*m-cs o
momento quanto aquilo que o govérno d'evena fazer sem levar er:
conta qual o partido ou quais os individuos que ocupam Est c:
gos publicos. Em que grau conhecem os eleitores do‘fj 2sc: os
Unidos &sses problemas e déles se ocupam, nesse senti o;
Em primeiro lugar, o eleitor tipico ndo se preocupa muito c:m
a maioria das questdes debatidas pelos lideres‘ politicos e cgllq-
das pela imprensa. Eis aqui duas ilustragdes devsls‘e: fat:o: nchi elei-
¢do Dewey-Truman, em 1948, a Lei Taft-Hartley foi ?b-refo e ca-
lidos debates e os dois candidatos tomaram em relagdo a ela posi-
¢do nitida (Dewey pr6, Truman contra); mas uma das obras clds-
sicas sébre as posicdes do eleitorado ® mosfrou que nada menos
de um térco do eleitorado jamais tinha ouvido fcnla.r defsc Lei, e
que a outra térca parte ndo demonstrava qualquer interésse nessa
controvérsia. Nas eleicdes Eisenhower-Stevenson .de 1952 a .1956
0s jornais estavam cheios de criticas dos Republicanos a infiltra-
¢d0 comunista no govérno federal, permitida pelos I'Deinocrc:ms,
que se defendiom alegando mé fé; mas outra obra cléssica sobre

6% Bernard R. Berelson e outros Voting, The University of Chicago
Press, Chicago, 1954, pp. 218, 227.
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o comportamento eleitoral 7 mostrou que s6 exigua minoria de elei-
tores em qualquer das duas eleicdes se preocupava com a questdo.

Em segundo lugar, os eleitores se preocupam mais com os pro-
blemas gerais do que com as questdes particulares, tendo sébre
éles maior coépia de informagdes. Por exemplo, quando o Survey
Research féz aos votantes, em 1956,8 perguntas sébre o problema
geral da “amizade para com as outras nagdes”, verificaram que
apenas 12°% n&o tinham opinido a respeito e que 78% possuiam
alguma nocdo daquilo que o govérno estava a fazer nesse setor.
Mas quando perguntaram sdbre a questdo mais especifica, como
a “ajuda aos paises neutros”, verificaram que 28% nd&o tinham opi-
nido e que s6 53% disseram aquilo que estava sendo feito, nesse
particular, pelo govérno. A maioria das pessoas, em outras pala-
vras, sente com muita fér¢a que uma depressGo como a de 1929
ou uma guerra como a da Coréia sdo coisas mas e deveriam ser
evitadas, mas muito poucos reconhecem ou se preocupam de al-
gum modo com os méritos e deméritos do contréle de pregos ou
da expansdo da Comissdo do Regimento Interno da Cémara dos
Deputados.

Finalmente, é obscura e inexata a idéia de que para o eleitor
os partidos e candidatos se caracterizam pelas respectivas posi-
coes em face dos diversos problemas. Em 1948, por exemplo, o gru-
po de pesquisas de Berelson® escolheu duas questdes, a Lei Taft-
Hartley e o contréle de pregos, sébre os quais Dewey e Truman
tinham repetidas vézes tomado posicdes antagénicas e pediu aos
entrevistados que identificassem a posicdo de cada candidato face
a cada problema. S6 16% acertaram em tédas as quatro, e mais
de um térco erraram em trés ou quatro. Dentro do mesmo espirito,
verificou o Survey Research Center em 195610 que “somente 40%
a 60% da parcela “informada” da populagdo (isto é, a parcela que
sustenta opinides a respeito das questdes diversas) percebem as
diferencas partiddrias, podendo assim situar éste ou aquéle par-
tido como relagdo as posigdes que lhe sdo “préprias”. Isto tem por
molivo, em parte, naturalmente, a notéria incapacidade dos partidos
americanos em assumir posi¢cdes partiddrias uniformes em relacdo
as diversas questdes. Também resulta da tendéncia do eleitor de
acreditar que o partido com o qual se identifica defende as posi-
¢oes que lhe sdo caras, embora isso possa ser ou ndo verdadeiro.
Certamente esta confusdo generalizada soébre aquilo que os parti-
dos advogam, muito ajuda a explicar porque tantos eleitores dili-
genciam manter-se leais ao partido de sua tradicional preferéncia

7 -Ccmlpbell e outros, op. cit., pp. 50-51.
8 Ibid., p.

9 Berelson e oufros, op. cit.,, pp. 227-228.
10 Campbell e outros, op. cn, p. 180.
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mesmo quando os chefes désse partido assumem posicdes que os
eleitores detestam.

ORIENTACAO DOS CANDIDATOS. Designa-se com esta ex-
pressGo a atfitude de uma pessoa com relagdo &s qualidades pes-
soais dos candidatos sem levar-se em conta a denominagdo parti-
ddria ou a posicdo diante dos diversos problemas. Esta atitude
pertence a dois tipos principais. Um consiste em nogdes sébre as
qualidades instrumentais: do candidato, aquelas que deverdo im-
peli-los a agir de determinada maneira. Assim é que um gostava
de Nixon por crer que éle procuraria manter equilibrado o orga-
mento; outro gostava de Kennedy por acreditar que éle defende-
ria o sindicalismo e promoveria a integracdo racial. O outro tipo
consiste em nogdes sébre as qualidades simbdlicas dos candidatos,
aquelas que fazem a espécie de homem que um presidente deveria
(ou. ndo deveria) ser. Assim é que em 1956 muitos eleitores “gos-
tavam de lke” ndo tanto por aquilo que éle fizera como presidente,
mas por-verem néle um homem integro, bondoso e isento em face
das mesquinharias da politica de partido, ao mesmo tempo em
que muitos votantes .exprimiam desgésto por Stevenson porque
contava piadas e por ser divorciado.1l

A imensa popularidade pessoal de Dwight Elsenh'ower e o ca-
talicismo de John Kennedy deram & orientagéo dos candidatos uma
funcdo desusadamente importante nas recentes eleicdes presiden-
ciais. Na maioria das elei¢des, entretanto, as qualidades pessoais
dos candidatos sdo nitidamente menos visiveis, menos bem conhe-
cidas, tornando-se désse modo fatébres menos poderosos na deter-
minacdo dos resultados.

COMO MUTUAMENTE REAGEM AS VARIAVEIS. Em primeiro
lugar, se de eleicdo para elei¢do, os problemas e os candidatos
variam consideravelmente, a partir de 1856 os principais partidos
em confronto continuam a ser os mesmos. As preferéncias partida-
rias da maioria das pessoas, além do mais, permanecem as mesmas
ao longo de téda a sua vida. Portanto, @ questdo de como hd de
votar um individuo em determinada eleigdo depende como se con-
fronta sua preferéncia partidéria a longo alcance com seus sen-
timentos imediatos e circunstanciais sébre os problemas e os can-

didatos naquela eleicdo determinada.

Em segundo lugar, se tédas as trés varidveis o impelem for-
temente na mesma direcdo que o partido — se éle é Democrata
€ aprova do fundo do coracdo o mdximo de participagdo do go-
Vérno nos assuntos econdmicos, e vé em Kennedy um grande ho-
mem - muito provavelmente mostrard considerdvel interésse na
Campanha e preocupacdo sébre quem haverd de vencer; muito
Provavelmente ird votar, € é quase certo que votard por Kennedy;

€ & deftodo admissivel que votard em téda a chapa Democrdtica.
e

11 Ibid., pp. 55-59.
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Mas que sucederd se se achar sujeito a pressdes contrastantes?
Que acontecerd se for um firme Democrata, convencido de que os
Democraticos manterdo a prosperidade, mas que a probabilidade
de nos manterem os Republicanos a salvo da guerra é maior, e
além disso ndo desejar ver um catélico na Casa Branca? Tal pessoa
provavelmente interessar-se-G menos pela campanha, preocupan-
do-se pouco com relagdo a quem serd o vencedor, sendo outrossim
menos provdvel seu comparecimento ds urnas; as pessoas como
esta que votarem, admissivelmente  repartirio seus votos entre
Kennedy e Nixon; e o mais certo é que ndo mantenham integra a
chapa partidaria.

Os efeitos conirastantes sébre o comportamento eleitoral des-
tas pressdes desencontradas e das pressdes numa mesma diregdo
encontram ilustracdo nos Quadros 2 e 3. No estudo que féz das
eleicdes de 1952 o Survey Research Center classificou os entrevis-
tados desde aquéles que eram pré-Democrdticos em toédas as frés
varidveis (DDD), através dos neutros em t6das elas (22¢), até os
que eram pré-Republicanos nas trés (RRR).

Os Quadros 2 e 3 mostram que as pessoas a salvo de pres-
sdes contrastantes (DDD e RRR) apresentam o menor nimero de
defeccdes para os candidatos opostos, e que as pessoas mais su-
jeitas a tais pressdes (D ¢ R) quase sempre se dividiram. Mostram
também que houve muito mais abstencdes eleitorais entre os que
sofreram pressdes maiores (31%) do que entre aquéles que ndo as
sofreram (4%). Isto ilustra muito bem a regra geral de que as pres-
sdes contrastantes enfraquecem as preferéncias e inibem as ativi-
dades, ao passo que as pressdes na mesma dire¢do consolidam
as preferéncias e estimulam a atividade.

O MAPA COGNITIVO DO ELEITOR

Os sentimentos do eleitor sébre partidos, problemas e can-
didatos ndo surgem por geracdo espontdnea. Como outras atitu-
des humanas, formam-se pela interagdo entre a estrutura psicofi-
sica do eleitor € seu ambiente fisico e social. Seu modo de agir
ndo pode ser compreendido se se focalizar apenas um dos aspectos
dessa interacdo. Na maior parte déste livro procura-se acentuar
a importdncia do ambiente social e politico, mas também se deve
considerar aquilo sébre que atua o ambiente.

A parte mais significativa da estrutura interna do eleitor é o
seu “mapa cognitivo” da realidade social e politica. Téda pessoa
traz no espirito um certo quadro de como é o mundo politico que o
cerca. Este quadro inclui habitualmente sua percepgdo de que al-
gumas coisas estdo a acontecer no mundo, de que tais coisas afe-
tam de certa maneira seu bem-estar, de que aquilo que é feito pelos
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que detém as rédeas do poder afeta de algum modo a marcha dos
acontecimentos e por conseguinte atinge até certo ponto seu bem-
estar, de que aquéles mandatdrios pertencem a determinados par-
tidos, e que (nas campanhas) tais partidos estdo empenhados numa
disputa na qual éle se poderd inserir, se assim o desejar. Sua ati-
tude face ds eleicdes baseia-se nessas conexdes.

Seu mapa cognitivo também apresenta aquilo que-os psicédlo-
gos chamam “afeto”; isto &, muitos dos elementos de que se com-
pde ésse mapa sdo dotados de conotagdes emocionais favord-
veis ou desfavordveis. Assim é que em determinado momento o
eleitor verifica, por exemplo, que os negdcios prosperam (o que é
agradével), mas que existe um perigo cada vez maior de guerra
(o que intranquiliza); os Democratas continuam a aumentar os im-
postos (coisa irritante), mas os Republicanos s6 se preocupam com
o bem-estar dos ricos (coisa odiosa); Nixon tem-experiéncia (fato
tranquilizador) mas é emproado (fato desagraddvel), ao passo que

‘Kennedy, embora simpdtico (o que impressiona benm), & jovem e

inexperiente (o que incomoda), além de catédlico (o que incomoda
muito — ou entusiosma muito). E assim por diante. !

Sofremos todos, constantemente, o bombardeio de uma torrente
sem fim de “sinais” politicos da televisdo, dos jornais, de nossas
familias e amigos, e todos os demais “transmissores” que se en-
contram em nosso ‘ambiente. Nem todos ésses sinais entretanto fi-
cam registrados em nés da maneira como os raios luminosos sdo
registrados numa chapa fotogrdfica. Alguns s&o recebidos, outros
sGo rejeitados. Os que sdo aceitos vdo abrigar-se em nossos re-
ceptdculos mentais e sdo interpretados & luz de nossos mapas
cognitivos. Na realidade, alguns désses sinais ocasionam certas
alteragdes na estrutura e colorido de tais mapas, mas o mapa de
uma individualidade tipica exerce maior efeito sobre ésses sinais
do que os sinais sébre o mapa.

Qual, entdo, a aparéncia do mapa cognitivo do eleitorado
americano?

PERCEPCAOQ. E principio bdsico da moderna psicologia que o
quadro mental de um individuo a respeito do mundo muito raramen-
te, se tanto, corresponde com exatiddo ao mundo “real” existente.
Uma das causas désse registro imperfeito é aquilo que o psicélogo
HC’”Y Stack Sullivan denomina “mecanismo da desatencéo sele-
h_‘/d't- Em outras palavras, o mundo exterior envia-nos de continuo
sinais, alguns dos quais nos ocasionam prazer e nos d&o sensa-
do de seguranga, ao passo que outros nos trazem dor e ansie-
dade. Nao prestamos igual atengdio a todos ésses sinais nem lhes
Omos a mesma importdncia e interpretagdo. Ao contrdrio, tende-
Eg:radndar boc_: Aa-cqlhida aos finais agradaveis, concedendo-lhes

© preeminéncia; aos sinais desagraddveis em geral mostra-
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mo-nos surdos, e mesmo se éles procuram forcar a entrada, nés
tratamos de expulsd-los de modo a que éles ndo nos aborregam.

Né&o estamos dizendo aqui que as pessoas s6 percebem aquilo
que querem perceber e que cada qual vive num mundo cér-de-rosa.
Dizemos que aquilo que as pessoas percebem é até certo ponto
afetado por aquilo que elas querem receber.

Este ‘mecanismo psicolégico exerce fungdo de importdncia no
comportamento eleitoral, porque tende a destorcer o quadro que
os eleitores tém dos - partidos, dos problemas e dos candidatos. Na
campanha de 1948, por exemplo, Dewey opunha-se publicamente
ao contréle-de pregos pelo govérno. O grupo Berelson12 verificou
que dos entrevistados do Partido Republicano que também se opu-
nham a tal contréle, s& 14% sabiam que Dewey pensava como
éles, ‘e dos Republicanos que eram partiddrios do controle, 70%
pensavam que Dewey também assim pensava. Na mesma campa-
nha, Truman, freqientemente, denunciara a Lei Taft-Hartley. O gru-
po Berelson12 verificou que denire os entrevistados Democrdticos
que também se:-opunham a essa Lei, sé 10% achavam que Truman
era favordvel a ela, ao passo que 40% dos Democratas favord-
veis & dita Lei julgavam que Truman também a aceitava.

. Como podem as pessoas que se inclinam por determinadas
posicdes em face dos problemas diligenciar no sentido de apoiar
candidatos de posicdo oposta? Em muitos casos a resposta estd
no_fato de acharem que seu candidato apbia as mesmas posi¢des
que elas. Como aquéle advogado do interior, ao fazer a simula de
sua defesa perante o jori, muitos de nos tantas vézes raciocinamos
assim: “Eis ai as conclusdes nas quais baseio meus fatos!”

CONCEITUACAO. Tudo isto mostra que o que os eleitores fa-
zem com os sinais depois de os receberem é pelo menos tdo im-
portante na fixacdo de suas atitudes quanto a natureza dos sinais
recebidos. E, pois, necessdrio saber que arrumagdo mental ddo
éles aos sinais, como os aproximam, qual o sentido que extraem
daquilo que recebem — em suma, como “conceituam” a realidade
politica.

O Survey Research Center pediu aos seus entrevistados que
comentassem livremente a seguinte pergunta em aberto: “Existe
algo de particular -que lhe agrade (desagrade) nos Republicanos
{Democratas) e em Eisenhower (Stevenson)?” Tendo analisado as
respostas segundo as modalidades de conceituagdo, encontramos
os quatros tipos principais seguintes:

1. “ldeologia”. Onze e meio por cento da amostra (15,5% dos
eleitores) descreveram a politica em térmos “ideolégicos” tdo inte-
lectualizados quanto “conservador”, “centrista”, e “radical”, os
quais tém preeminéncia nos  discursos dos politicos, nas colunas

12 Berelson e outros, op. cit, pp. 220-222.
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dos jornais e nos manuais de ciéncia politica. Temos a seguir uma
conversa entre entrevistador e entrevistado déste tipo, uma mulher
que vivia em certo arrabalde de Chicago:13

Existe algo que I|he desagrade nos Democratas)é
Pelo fato de ter sido criada em localidade notoria-
mente Republicana — uma pequena cidade na regido
de Chicago — havia coisas de que ndo gostava. Era
a influéncia "da familia que désse modo se exercia.

Que em particular havia que lhe causava desagrado
no Partido Democrdtico? Por exemplo, o Partido De-
mocrdtico tende a favorecer a socializagdo da medi-
cina — e eu éra influenciada nesse caso por perten-
cer a uma familia de meédico. '

Existe algo que lhe agrade no Partido Republicano?
Sim; parece-me que éles sdo mais centristas, mais
conservadores. -~ s
Que entende por “conservador” 2 E que éles ndo se
inclinam por mudancas radicais.

Existe mais alguma coisa que lhe agrade particular-
mente no Partido Republicano 2

Aprecio a politica externa déles e o caso do segre-
gacionismo, uma politica centrista. Ndo se pode le-
var essas coisas para a frente muito depressa. Pode-
mos inculcar certas idéias, mas preciscmos deixar que
elas avancem lentamente.

2. “Beneficios grupais”. O maior dos quatro grupos, incluin-
do 42°/ da amostra e 45% do eleitorado, concebia a politica prin-
cipalmente como um modo de angariar ou perder beneficios pa-
ra grupos sociais e econdémicos particulares. Eis uma entrevista
com cerbo eleitor déste tipo, uma fazendeira do Ohio:14

Existe algo que lhe agrade nos Democratas? Acho
que éles sempre procuraram ajudar os fazendeiros.
Para dizer a verdade, ndo sei como é possivel um fa-
zendeiro votar no Gen. Eisenhower.

Existe algo mais que lhe agrade no Patrido Democrd-
tico ¢ Sempre tivemos uma época boa neste govérno.
Eles sGo mais do lado dos trabalhadores. Fazendeiro
-que votar em Eisenhower faz uma tolice.
\
13 Campbell e outros, 'op. cit., pp. 228-229; estdo em itdlico -os -co-

Mentérios do entrevistador
1t 1bid., p. 236.



25 A Politica e o Eleitor

Existe algo que lhe desagrade nos Republicanos?
Quase tudo.

A que estd se referindo? Eles prometem muito mas
nada fazem. '

Alguma coisa mais 2 Parece-me que os Republicanos
favorecem os ricos. Ndo me agrada que os Republi-
canos tenham escolhido para candidato um militar.

3. “Natureza dos tempos.” O segundo em extensdo dos qua-
tro grupos, compreendendo 24°% da amostra e 23% do eleitorado,
concebia a politica principalmente em fungdo da bondade ou mal-
dade generalizada dos tempos, censurando ou louvando partidos
e candidatos dentro desta perspectiva. Eis, como exemplo, a en-
trevista havida com um eleitor déste tipo, uma mulher de Louis-
ville: 18

Existe algo de seu agrado -nos Democratas? Achoi
que entendo pouco de politica para responder. Nunca
me envolvi nesses assuntos. Sempre pensei que a po-
litica fésse mais para os homens.

Muito bem, e existe algo que lhe agrade no Partido
Democrdtico 2 Gosto dos bons saldrios que meu marido
ganha. Agora sdo os Republicanos que estdo no poder.
Sei disso, e |G se comega a ter preocupagdo com o sa-
lédrio desde que éles estdo no govérno.

4. "Nenhuma questdo em j6go.” O Gltimo grupo, perfazendo
22,5% da amostra, mas apenas 17,5% do eleitorado, néo féz men-
¢do de qualquer problema, concentrando-se principalmente nas
qualidades pessoais dos candidatos e, de certo modo, nas quali-
dades dos partidos. Eis uma amostra de entrevista com eleitor dés-
te tipo, um homem de Massachussetts: 16

Existe algo de seu agrado nos Democratas? Né&o te-
nho pensado muito no assunto. N&o tenho grandes
inclinacdes ou repulsas.

Existe algo nos Democratas de seu desagrado? Ded
testo essa desgracada mania de caluniar.

Existe algo que lhe agrade nos Republicanos? Ndo.,

Existe algo que lhe desagrade nos Republicanos? Nao.

Existe algo que lhe agrade em Stevenson? N&o. Ndo
gosto déle de jeito nenhum.

15 |bid., p. 244.
16 |bid., p. 248.
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Existe algo que lhe desagrade em Stevenson? Ndo
tenho qualquer simpatia. Fiquei por aqui com éle nas
oltimas eleicdes. Ndo aprovo essa histéria de conde-
nar um homem e depois ir correndo cumprimentd-lo.

Existe algo que lhe agrade em Eisenhower2 Como ho-
mem Eisenhower me parece melhor. Néo propriamen-
te para ser presidente, mas creio que ndo é pessoa
para fazer mal a ninguém.

Existe algo que lhe desagrade em Eisenhower2 Ndo.

Estas pesquisas mostram que a maioria dos .olmerica‘nos con-
cebe a politica como sendo elab-orad‘g por pcrhd.os.e candida-
tos que afé certo ponto podem ‘b'ene‘flcral.' ou 'pre|rud1.car 9rupos
sociais e econdmicos particulares e produzir algum efeito sébre a
bondade ou maldade g'.erul dos felmPst que correm. A{'\fe;oslédg <u:2
quinto do total conceituam a politica em térmos “ideologico
gerais. - ' )

INSERCAC. O aspecto final do mapa c'ogm'hvo d.o fa‘le?ltor &
sua prépria insergdo — ©o.grau de importénm? que atribui & pph-
tica em geral e a intensidade de suas preferéncias por determina-
do partido e suas posicdes face aos problemas e ca-ndmflcfos.

Um certo nomero de estudos mostram que determmc‘dcs ca-
racteristicas sociais estdo vinculadas a elevado grau de inser¢do
e outras com uma menor inser¢do. O Quadro 4 resume fais re-
sultados.

As correlacdes do Quadro 4 mostram que, de um modo geral,
as pessoas de posicio mais elevada e de maior .pres-figilc'. ivn'h.tg‘rch-
se mais na politica do que as de posi¢do inferior. A significagdo
politica déste fato ira patentear-se no Capitulo 3.

O elemento correlativo mais evidente da insergdo € entretan-
to a identificacdo partiddria. E o que claramente se demonstra
nos resultados a que chegou o Survey Research Center, conforme
sumariados no Quadro 5.

Mostra o Quadro 5 que a férca da preferéncia partidéria do
eleitor determina o grau de seu interésse nos assuntos politicos.
O ponto principal & éste: para a maioria dos americanos a pol‘l'-
tica ndo é algo copaz de proteger ou destruir seus valéres mais
caros, nem & uma eleicGo uma grande? crise no combate enfre o
bem e o mal. Ao pensarem em politica o que ocorre & maioria dos
Americanos ¢ que se trata de algo capaz de lhes afetar o bem-estar
Pessoal, ou talvez algo a que se assiste como se se tratasse duma
d",s‘p“*c esportiva. Véem no dia das eleigdes o que véem no do-
Mingo: um dia de cumprimento de nosso dever civico como con-
Vém a pessoas de respeito, um dia em que se deve reafirmar nos-
%9 lealdade & f¢ em que fomos criados.
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QUADRO 1

A Politica e o Eleitor

PORCENTAGENS DE IDENTIFICACAO PARTIDARIA, 1952-1960.
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FONTE: Survey Research Center, Universidade de Michigan.
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QUADRO 2

RELACAO ENTRE A PARTICIPACAO POLITICA
E OS TIPOS DE MOTIVACAO

PORCENTAGEM DE
PARTICIPACAO POLITICA *
TIPOS DE MOTIVACAO
Alta Média Baixa
DDD 29 54 17
DDR 29 52 19
DRR 35 50 15
RRR 46 50 4
DD? 32 41 27
D2R 20 49 31
RR? 40 47 13
D22 16 44 40
R2¢? 19 49 32
222 10 38 52

* “Alta” significa que votou e também deu dinheiro, compareceu a co-
micios, ou teve qualquer outra confribuicdo; “Média” significa que

r apenas votou; “Baixa” significa que ndo votou.

b NTE: Angus Campbell e outros, The Voter Decides, Harper & Row,
ublishers, Incorporated, New York, 1954, Quadro 11.1, pag. 158.
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QUADRO 3

RELACAO ENTRE PREFERENCIA PRESIDENCIAL

IP DE TIVACAO
E TIPOS MOTIVAC QUADRO 4

PORCENTAGEM DE
TIPOS DE PREFERENCIA PRESIDENCIAL CORRELACAO SOCIAL DA INSERGAO POLITICA
MOTIVACAO e & =
ist : t tro nom
isenhower evenson utro nome ELEVADA INSERCAO BAIXA INSERGAO
DDD 7 93 0 : -
Sexo masculino Sexo feminino
DDR 29 69 2
Cor branca Cér preta
DRR 81 17 2 . .
PR R i ; 3 35 anos de idade ou mais Menos de 35 anos de idade
Educagdo escolar elevada Educagdo escolar inferior
DD? 18 - 78 4
Renda elevada Renda inferior
D2R 50 48 2 I
Domicilio urbano Domicilio rural
RR? e . 0 Filiagdo a diversas organizaces | Nao filiacd i
D232 o8 ¢5 g 3 . ¢ do fillagdo a organizagdes
R?2? 81 15 4 Cuia;c?es.: ‘ Ocupagdes:
222 39 0 o Dr.é.f's's'°“°'s . Trabalhadores rurais
irigentes de emprésa Operdrios #do qualificados
FONTE: Angus Campbell e outros, The Voter Decides, Harper & Row, Em'prega-duos de escritério
Publishers, Incorporated, New York, 1954, Quadro 11.2, pdag. 160. Operdrios especializados

FONTE: Adatado d S it
& Company, Inc., Geardgﬁmgluf;, Mdmn Ll‘ésO'ef BZ?IHICGI Mgn; Doubleday

'I
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QUADRO 5

A Politica e o Eleitor

RELACAO ENTRE A FORCA DA IDENTIFICACAO PARTIDARIA
E O INTERESSE PELA CAMPANHA E
PELO SEU RESULTADO, 1956 (EM %)

Forte iden- | Fraca iden-
tificagdo tificacdo Indepen-
com o com 0 dentes
partido partido
Interésse na campanha:
Muito interessados 42 23 25
Medianamente inte-
ressados 38 42 43
N&o muito interes-
sados 20 35 32
Total: 100 100 100
Preocupagdo com os
resultados:
Grande preocupagdo 82 62 51
Pequena ou nenhuma
preocupagdo 18 38 49
Total: 100 100 100

FONTE: Anglus Campbell e outros, The American Vo]tzz, John Wiley &

Sons, Inc.,

ew York, 1/60 Quadros 6-7, 6-8, pag

CAPITULO 2

Sociologia do voto

N&o ha dovida qug, todos gostariamos de
acreditar que escolhemos nossas opinides
religiosas e politicas e nossos gostos deli-
berada e independentemente, como séres
livres e racionais. Mas devemos reconhecer
que a maioria dessas coisas nés as recebe-
mos de “pessoas significativas” — de nos-
sos pais, ministros, sacerdotes, cénjuges e
amigos.

Nunca nos libertamos das influéncias so-
ciais de maneira a agir inteiramente sob
nossa propria inspira¢cdo. Dizem-nos os
socidlogos e psicologos sociais que @o
longo de nossa vida nossas atitudes e mo-
do de proceder sdo profundamente influ-
enciados pelos “grupos de referéncia”.
Isto &, quando diante de algo névo — uma

nova moda de vestudrio, um negro queren-




