I NTREVISTA/INTERVIEW




http://dx.doi.org/10.5007/2175-7968.2014v2n34p313

CHRISTIANE NORD

Quando pensamos em traducdo e o fazemos enfocando em aspectos
como “por que traduzir?” “quem serd meu leitor?” “como abordar
os aspectos das culturas?”, certamente nos vem o nome da pesqui-
sadora alema Christiane Nord. No meio académico dos Estudos da
Tradug@o, dos ultimos trinta anos, € provavel que seu nome se faca
presente como tedrica importante nos cursos de traducao, na aborda-
gem prética da formacao de tradutores, enriquecendo discussoes, for-
mando perfis profissionais. Seu trabalho como tedrica, professora e
tradutora ja nos trouxe um material bastante rico para pensar sobre 0s
Estudos da Traducio e a Tarefa do Tradutor. CN traz o funcionalis-
mo alemio como uma teoria de traducdo aplicavel tanto no exercicio
profissional do tradutor, como na anilise comparativa entre texto-
-fonte e texto-alvo em uma abordagem comunicativa eficiente e real.

Nesta entrevista que Nord gentilmente me proporcionou, rece-
bendo-me em sua residéncia em Heidelberg, conversamos sobre
algumas questdes que aparecem em discussdes com outros colegas
que também usam a teoria funcionalista alema para suas pesquisas
e pensam em traducio enquanto teoria e pratica. Nord, como se
estivesse lecionado uma de suas aulas, esclarece algumas dividas
sobre 0 uso da teoria na pratica, sobre os primeiros passos do
aprendiz em tradugdo até se tornar um profissional e sobre ques-
tdes reais que circundam o mercado da tradu¢do, como a pressao
de tempo, por exemplo. Ela também traz algumas estratégias e
técnicas que o tradutor pode adotar, dependendo do seu cliente e do
seu leitor, sugerindo possiveis modos de relacionamento entre eles
para que o trabalho seja satisfatorio para todas as partes, defenden-
do o conceito de lealdade de sua teoria.

A entrevistada também discute sobre a defini¢do de convengdes
culturais, fazendo um paralelo ao conceito de normas (Toury, 1995)
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e pondera sobre seu significado, trazendo diversos exemplos reais
como formas de encontrar as convengdes de uma cultura. Também
conversamos a respeito do conceito de “culturema”, trazido histori-
camente pela autora e atualmente muito discutido em outras compo-
sicoes tedricas e, ainda, sobre “referéncias culturais”, com casos
especificos. Finalmente, nossa conversa encerra com uma breve
reflexao sobre o uso do funcionalismo na lingua de sinais, reforcan-
do-se assim, a atualidade da teoria. A objetividade das respostas,
com a necessaria riqueza de detalhes que as vivificam, certamente
constitui o eixo de riqueza desta entrevista! Boa leitura!

Monique Pfau
Universidade Federal de Santa Catarina

Meta Elisabeth Zipser
Universidade Federal de Santa Catarina

Cadernos da Tradugdo (CT): Como vocé sugere a possibilidade de
trabalharmos com os diversos passos sugeridos pela abordagem
funcionalista neste mundo global em que tempo de demanda torna-
se cada vez mais reduzido?

Christiane Nord (CN): Logicamente realizamos estes passos em
aulas de traducio para aprendermos como trabalhar desta forma.
Depois de um tempo, estes processos tendem a ser internalizados.
Neste sentido, enquanto profissional, o tradutor ndo ird passar ri-
gorosamente por todos os passos, tomaria muito tempo. Este é
um dos aspectos. O outro € que, se for feita uma boa analise antes
de iniciar um trabalho, é possivel economizar tempo no final do
processo de tradu¢do porque ndo serdo encontradas tantas duvidas.
Desta maneira, os problemas sao solucionados de uma vez antes de
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se comegar; se o tradutor conseguir identificar os problemas de tra-
ducio e pensar sobre possiveis solucdes que sejam apropriadas, toda
vez que esses problemas reaparecerem, ele ja saberd o que fazer e
nao terd que comecar tudo de novo. Assim, eu acredito que vale re-
almente a pena passar pelas fases preliminares para entdo poder dar
de fato uma sequéncia ao trabalho de tradu¢io. A minha experiéncia
profissional € esta, se o processo de traducio for interrompido cada
vez que houver uma duavida, é possivel que a traducio ndo fique re-
almente fluente. Mas se os problemas forem resolvidos de antemao,
o tradutor traduzirad de uma vez s6 e terd a oportunidade de nao pre-
cisar pensar sobre tudo mais uma vez. Nesse sentido, eu creio que
vale a pena. No fim, economiza-se tempo.

Entretanto, eu me questiono sobre o que vocé quer dizer sobre essa
ligacdo de traducdo com globalizagdo. Porque traducio tem sem-
pre sido algo a ser realizado sob pressio, sob pressio de tempo.
No tempo em que eu era aluna, eu fui ensinada apensar apenas na
pressao de tempo. E isso ndo é um fendmeno causado pela globali-
zacdo. Eu ndo acredito que a globalizacdo faz com que a traducao
seja mais opressiva.

CT: Vocé acredita que a demanda de traducdo sempre aconteceu
sob pressdo de tempo?

CN: Foi sempre assim. Na vida profissional, a traducio € sempre a
ultima parte do projeto em que as pessoas vao pensar. Ou seja, quan-
do tudo estd pronto, alguém acaba lembrando que o texto deve ser
traduzido, que o prazo € para o dia seguinte e que eles precisam da
traducio. E isso se repete até hoje da mesma forma como ha anos. Por
isso eu ndo acredito que essa pressao tenha a ver com globalizag2o.

CT: Mas o que vocé realmente quer dizer sobre essa andlise de
texto e sobre o tradutor estar pronto para as dificuldades que
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vierem? Como o tradutor pode ler e analisar o texto se ele tiver um
prazo muito curto?

CN: Se o texto for de 500 paginas, o tradutor logicamente nao sera
capaz de lé-lo profundamente. Mas ele pode ler as 30 primeiras
paginas e talvez as ultimas 30 paginas e algumas outras 30 paginas
no meio do texto. E eu tenho certeza que ele encontrara todos os
problemas importantes que virdo no resto do livro. Ou seja, se ele
fizer a anilise, o primeiro passo é comparar a tarefa de tradugio
do texto-alvo com o que acontece no texto-fonte e assim identificar
o problema de traducdo ja pensando em solugdes para isso. Desta
forma, ele pode comecar a traduzir; € possivel que dois ou trés
mais problemas sejam encontrados, mas acredito que o basico sera
solucionado ali. E se for um texto curto, ele deve ser obviamen-
te lido por completo com antecedéncia. Isso economiza tempo no
fim das contas. Porque 4s vezes, por exemplo, eu vejo que textos
espanhdis ou brasileiros sio iguais; eles sdo tao redundantes e an-
dam em circulos. Algo que, se ndo for entendido na primeira vez
em que for lido, acaba aparecendo novamente e logo podera ser
percebido. Entdo € s6 fazer uma paréafrase. E por fim o texto sera
compreendido. Ganha-se tempo com isso. Se houver, digamos 20
ou 30 paginas, sem problemas. Eu acredito que todas as paginas
deveriam ser lidas, o texto inteiro.

CT: A respeito da funcdo da traducdo, sua teoria aborda o
projeto de traducdo onde as funcées do texto sao decididas antes
do processo tradutorio ser iniciado, mas o que eu vejo e que
normalmente acontece, ao menos comigo enquanto tradutora, é
que o iniciador nunca nos delega as funcoes do texto.

CN: E claro que os iniciadores nio delegam funcdes porque eles
nio sdo especialistas em traducdo. Isso faz referéncia ao funciona-
lismo. Mas € o tradutor quem deve saber para que esse iniciador
- ou cliente - quer o texto. Ou seja, se ele nao lhe disser voluntaria-
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mente, o tradutor deve perguntar para que a traducdo € necessaria.
E ele pode simplesmente dizé-lo que nio se preocupe € somente
traduza o que estiver escrito 1a. Nesse caso, € o tradutor quem deve
dizer que se ele traduzir meramente o que estiver escrito no texto, €
possivel que o produto nio seja compativel com as expectativas ou
que ndo va de encontro aos requisitos esperados. O tradutor deve
insistir para que lhe digam. E possivel perguntar se ele pretende
publicar o texto. E por que ele pretende publicar o texto. Talvez
ele queira somente ler o texto e guardd-lo em um arquivo. Logi-
camente, se ele quer que seja um texto publicavel, o tradutor terad
que colocar mais esforco nele, além disso, vai levar mais tempo
e assim, serd mais caro. Se ele somente lhe disser que quer ler o
texto e entendé-lo e entdo guarda-lo em algum lugar porque o me-
smo talvez lhe seja necessdrio novamente no proximo ano, entao
¢é possivel fazer uma tradu¢do mais ou menos rapida e grosseira,
que, nesse caso, serd mais barata e mais breve. Minha filha, por
exemplo, que € tradutora free-lance, tem instruido seus clientes a
lhe dizer o que eles precisam. E com clientes para os quais o tradu-
tor ja realizou muitos trabalhos, é possivel simplesmente perguntar
se eles querem o de sempre.E eles provavelmente responderdo que
sim, querem o de sempre.Nesse tipo de situacio, ja se sabe o que
eles sempre querem e para quem eles querem. Nio é preciso fazer
sempre todas as perguntas do comeco ao fim, mas deve-se analisar
a situaclo na qual se esta traduzindo para o cliente, o que se sabe
sobre esse cliente, o negdcio dele, etc. Entdo talvez o tradutor
pergunte ao cliente se ja houve alguma tradu¢do realizada sobre
esse assunto, e se ele a possui. E possivel usa-la. Talvez ele tenha
um glossario. As pessoas nao pensam nisso. Mas isso ajuda mui-
to. Nao se deve ter medo ou vergonha de perguntar mais detalhes
sobre a tarefa porque o tradutor pode dizer que se eles nao lhe fala-
rem, podera ser realizada uma tradu¢do de propostas multiplas que
servem para muitos propdsitos, mas para nenhum muito especifica-
mente. Se lhe disserem o motivo pelo qual a traducio € necessaria,
o tradutor terdA um modo de ponderar € conquistar as exigéncias
de maneira muito mais eficaz. Isso € algo que os clientes nao tém
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consciéncia porque eles acham que s6 hd uma traducdo para um
texto-fonte. Nao é necessario lhes ensinar teorias da tradugdo, mas
basta dar um ou dois bons exemplos. Pode-se dizer o que sera feito
uma vez que se souber o que € necessario, como, por exemplo, se
souber qual € o publico-alvo, se é um publico especialista ou leigo,
e, dessa forma, pode-se escrever o texto adequadamente. Assim,
eles possivelmente podem perguntar ao tradutor o que ele precisa
exatamente saber. Entdo, o tradutor pergunta o que precisar saber.
O meio de comunicagdo, por exemplo.

Outro dia, uma estudante minha me escreveu um e-mail pedindo
minha ajuda a respeito de um cliente que ndo queria paga-la porque
afirmava nao ter ficado satisfeito com sua traducido. Ela tentou
descobrir o que ele ndo havia gostado, mas ele ndo conseguia dizer
realmente o motivo de sua insatisfacdo. Finalmente, ela descobriu
que o cliente queria a traducdo e o texto-fonte impressos um ao
lado do outro e ele achou a tradu¢ao mais longa que o texto-fonte.
Mas por que ele ndo disse isso a ela logo no comeco? E por que
ela nio perguntou? Eu disse a ela que ela havia estudado comigo e
por isso deveria estar consciente sobre este problema. Disse que a
ela deveria ter perguntado. E, desse modo, ela ndo perderia tempo
com todo esse problema, porque entdo ela queria processa-lo e
eles tiveram que entrar em um acordo no tribunal que, por fim,
resultou na perda de metade do valor que ela havia cobrado ini-
cialmente. Porque eles se comprometeram um com o outro. Mas
se ela tivesse logo perguntado como a traducdo seria publicada,
ele provavelmente teria dito que eles pretendiam colocar os textos
paralelamente, a versao em inglés e a versao em alemdo. E assim,
ela saberia e se certificaria de que o texto em alemio nao seria mais
longo que o texto em inglés. Isso faz parte da nossa competéncia!
Eu posso muito bem escrever uma tradu¢do do mesmo tamanho
que o texto-fonte e posso também escrever outra que seja 50%
maior se eu encontrar boas elaboracdes dependendo daquilo que eu
tiver como prioridade.
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CT: Nesse caso, depende do tradutor descobrir a funcdo adequada
para o cliente, porque este vai pensar que o que ele tem em mente
é obvio para o tradutor.

CN: E légico! Para eles é 6bvio, “simplesmente traduza”! O tradu-
tor deve dizer ao cliente o que ele precisa saber, que tipo de infor-
macao precisa e porque precisa dela. Digamos que primeiramente
nao hi uma Unica traducdo excelente ao texto-fonte. NOs temos
a obrigacdo de saber se isso serd uma publicacio para televisao,
por exemplo, ou somente para propostas internas da casa, e quem
serdo os receptores. Quem lerd isso? Nao € para usar muita ter-
minologia? O leitor-alvo é um especialista na area ou alguém que
nao sabe muito sobre os conceitos e termos? Qual serd o meio de
comunicacdo? Como serd apresentado? Online? Ha limitacdes de
espaco? Isso acontece muito frequentemente em textos online. Eu
devo cuidar para os fags nio serem retirados? Sim. E l6gico! Tudo
bem, mas as vezes pegamos um texto € nem sabemos que os rags
estdo 14, e acabamos traduzindo-os. Talvez acabemos escrevendo
além do limite e os fags somem. E isso vira um “deus-nos-acuda”
porque toda formatacao sumiu! E por que ndo conversar sobre isso
antes? Eu vejo tudo isso como algo tao simples, que facilita o tra-
balho do tradutor e deixa o cliente mais satisfeito no final, porque
todos conseguem o que precisam. Ainda que os clientes nem sequer
saibam do que eles precisam. As vezes eles dizem que a tradugio
serd para a promog¢ao de seus produtos e eles pedem para tradu-
zir todas as palavras que estejam no texto. Entdo pode acontecer
de termos que dizer a eles que desse modo o texto nao causari o
mesmo efeito em outra cultura, da forma que o produto atua na
cultura do texto-fonte. Por qué? Porque culturas possuem sistemas
de valores diferentes. Ou seja, se o presente sistema for usado,
ele ofenderd as pessoas; ele ¢ um tabu. Como o cliente poderia
estar ciente de tal situacdo?Assim, enquanto tradutores, nés sSomos
as Unicas pessoas nesse jogo que conhecem as duas culturas por
definicdo. Caso contrario, ndo deveriamos ser tradutores, se nio
conhecéssemos as duas culturas. E isso nio diz respeito a lingua,
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diz respeito a cultura. E a lingua é uma parte da cultura. Assim
como meios nao-verbais, como formatacdes e logos; tudo isso tam-
bém € cultural. O que € atraente em uma cultura pode muito bem
ser ofensivo em outra. Os clientes acham que traducio € apenas
uma questdo de linguas, ou seja, se soubermos duas linguas e ti-
vermos um bom dicionario, podemos ser tradutores. E somos nos
quem deve convencé-los do contrario, porque isso diz respeito ao
prestigio social do tradutor, status social, e, quem sabe na proxima
vez eles nao vao nos pedir uma tradu¢do em cima da hora, mas
quem sabe alguns dias antes. Eu acredito que € nossa obrigagio
fazer alguma coisa a respeito desta situacao, sobre o que queremos
saber e sobre 0 que precisamos enquanto tradutores. Se ndo tentar-
mos, nunca mudaremos nada. Isso serve pra vocé, pois vocé faz
parte da nova geracdo. Vocé tem que mudar!

CT: Eu gostaria muito de mudar essa situacao.

CN: Logicamente vocé deve ser cuidadosa e diplomética. A minha
filha conseguiu de fato fazer com que isso funcionasse para ela. Ela
tem um grupo de clientes estiveis que sempre procuram por ela.
Um dia um cliente pediu se ela poderia fazer um trabalho para ele,
e, como ela estava muito ocupada naquele momento, acabou rejei-
tando o trabalho e passando o contato de um colega dela. Passado
um tempo, ela descobriu que o colega havia feito mais barato e as-
sim, ela concluiu que havia perdido o cliente. Mas, pelo contrario,
depois de um tempo, o mesmo cliente voltou a procuré-la e per-
guntou-lhe quando ela teria tempo para fazer um trabalho para ele,
porque ele queria que ela fizesse o trabalho, € nio outra pessoa.
O cliente evidentemente percebeu que ela realizava um trabalho de
qualidade e estava preparado para pagar mais, para que ela fizesse
a traducdo. Eu creio que essa é a melhor coisa que pode acontecer
para um tradutor, que desse modo ele pode ficar extremamente
orgulhoso de si. Deste modo, o tradutor pode perceber que um
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cliente realmente aprecia aquilo que ele faz. Mas isso requer prepa-
racdo, € claro, o tradutor deve primeiro mostrar o que pode fazer.

CT: Ou seja, quando o tradutor tem um cliente assiduo, ele pode
“ensind-lo” em como se comportar enquanto cliente de um tradutor
para obter um resultado satisfatorio.

CN: Sim, ensinar. E se ele estiver trabalhando para uma agéncia de
traducio, ele também deve educar os agentes de modo que eles per-
mitam que os tradutores tenham contato direto com o cliente. Eles
acham que os tradutores vao fazer negocios direto com os clientes
fora da agéncia. Mas isso pode ser legalmente evitado através de
um contrato. Assina-se um contrato que proiba comissdes diretas
com um dado cliente por um tempo determinado. Isso nao é um
grande problema. Eles dizem que ndo querem os tradutores tendo
contato direto com os clientes porque as proximas comissoes irao
diretamente para eles. Nao, isso funciona como em outros ramos
profissionais, como, por exemplo, as imobilidrias. Vocé pode dizer
que conheceu uma pessoa na festa e vocés concordaram em nego-
ciar uma certa casa, que vocé pode comprar a casa. Entretanto, € a
imobilidria que oferece esse servico, ainda que através do corretor.
E o mesmo pode ser feito com tradutores, para os clientes confia-
rem mais nos tradutores. Tudo isso é confianca, que eu chamo de
lealdade; € sobre trabalhar junto e um confiar no outro. Porque se
meu cliente ndo confia em mim, eu nio posso trabalhar para ele.
E se eu ndo confiar que esse cliente nao me pagara depois de tudo,
eu nio trabalharei para ele também. E se meus leitores, meus lei-
tores-alvo ndo confiarem que estou fazendo um bom trabalho, tam-
bém nio pode dar certo. Ou seja, tudo isso exige confianca mutua.
E € justamente isso que chamo de lealdade. Nao tem nada a ver com
textos ou literalidade. Tem a ver com pessoas trabalhando juntas.
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CT: E sobre convencoes. Quais sdo as diferencas entre convengoes
e as normas abordadas por Toury?

CN: Essa terminologia ¢ um pouco complicada quando usamos o
inglés' como lingua de comunicacdo, porque em inglés, o concei-
to de normas (norms) € usado de duas formas, uma como Toury
aborda, sobre aquilo que é “normal”, ou seja, aquilo que é feito
do modo usual, comum. Isso € o que Toury aborda, sobre o que
¢ feito o tempo todo, sobre aquilo que as pessoas entendem como
prescritivo. E aquele entendimento de que uma prética é sempre
feita assim e € assim que deve ser feita. E isso seriam as normas
implicitas que os tradutores devem de alguma forma ter em mente
quanto traduzem e fazem certas coisas. E um continuum e, por um
lado, normas sdo prescritivas; elas lhe dizem o que fazer, mas por
outro lado, é o que é normalmente feito porque as pessoas desco-
briram que assim é o modo mais pratico de fazer alguma coisa e de
resolver um problema. Isso € aquilo que chamo de “conven¢io”.
Por isso, é muito dificil dizer que aqui € onde a conven¢do termina
e a norma comega. Faz parte de um continuum. Por essa razio, eu
comecei a usar recentemente “normas&convengdes” com um sinal
tironiano: uma Unica palavra, porém com um sinal tironiano (&).
Eu fago isso porque ¢é dificil dizer. As vezes elas estdo mais amar-
radas, como por exemplo, as normas de ortografia e pontuacio.
Voce tem que fazer de uma determinada maneira, caso contrario,
0 seu texto ndo serd aceitdvel. Ou a forma como vocé lida com
nomes proprios na traduc¢do; vocé€ encontrara uma centena de tra-
ducdes em que setenta delas os nomes proprios serdo deixados da
maneira que se encontram no original enquanto os outros trinta
foram alterados ou adaptados. Para cada caso particular, o tradutor
pode achar que o melhor € seguir a maioria ou ndo; que naquele
caso especifico a adaptacdo seria muito melhor para a proposta.
Assim, o tradutor os traduz e ninguém podera dizer nada contra
sua atitude porque nao hi uma regra especifica ou uma norma pre-
scritiva, hd, sim, uma norma descritiva que se formos procura-la,
iremos encontrd-la como uma tendéncia, em uma frequencia maior
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que outros dados procedimentos. Essa é a maneira que eu faria
nessa situacio: eu iria procurar exemplos concretos e dizer que
convengdes sao maneiras de medidas de peso, ou de distancias,
ou de valores monetéarios. Ou seja, medidas baseadas no sistema
métrico sao usadas em uma determinada cultura enquanto outras
usam o sistema imperial. Entretanto, caso utilizemos centimetros
na Gra-Bretanha, os britanicos podem até nos olhar de um modo
mais dificil de entender, mas nada vai nos acontecer se assim o
fizermos. Talvez a comunicag¢do se torne um pouco mais compli-
cada. Mas ndo é algo que vai levar-nos a prisdo. Ou nem mesmo
seria um motivo pelo qual nossa traducio nao seria aceita.

Nio se trata de algo tdo grave, por exemplo. Até mesmo aqui na
Alemanha, nds temos o habito de usar o Euro como nossa moe-
da e o sistema métrico para medidas de peso e de comprimento.
Contudo, usamos medidas de unidade de barril e de dolar para
quantificarmos o petréleo. E uma categoria especifica de medida
dentro da nossa prépria cultura. Assim, vocé encontra o petroleo
na pagina de economia de um jornal alemao em unidade de barril
e em ddlar. Seria muito inusitado usar toneladas e Euros porque
desse modo ninguém conseguiria comparar os precos. Ou seja,
isso € uma convencio, todas essas pessoas no mundo dos negdcios
concordaram com isso tacitamente, € isso ndo estd escrito em lugar
nenhum. Mas algumas pessoas comegaram com isso € por alguma
razao todas as outras continuam usando assim, pois a essa altura
acaba sendo mais prético.

Outro exemplo seria se eu pensar na minha cozinha; eu compro
uma geladeira, um fogdo e alguns moveis que combinam entre si.
Por que eles combinam? Porque eles todos tém a mesma altura?.
Eles todos ttm 80 cm de altura combinando em uma fileira. E
alguém pode dizer que agora quer produzir geladeiras que sejam
10 cm mais altas.Tudo bem, mas essa pessoa provavelmente nao
as venderd porque os consumidores vao dizer que elas ndo com-
binam com suas cozinhas. Logo, depois de um tempo o produtor
de geladeiras vai acabar decidindo produzir geladeiras de tamanho
“normal”. Ou seja, ndo ha ninguém ditando as regras, € um tipo
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de oferta e demanda no mercado, e aquilo que as pessoas precisam
acaba sendo oferecido.

Pense agora no tamanho desta folha de papel, A4, com formato
para carta. Se vocé colocar esta pagina em uma maquina fotoco-
piadora na Argentina, a sua copia terd um espaco vazio em uma
extremidade da pagina. Mas se vocé colocar uma pagina argentina
em uma maquina fotocopiadora aqui na Alemanha, metade da sua
pagina nio sera copiada. O que acaba deixando a vida mais compli-
cada, ndo é mesmo? Se todos usarem o mesmo formato, as coisas
fluem mais. Isso diz respeito as convencdes. Isso trata exatamente
do que sio convencgdes.

Agora me ocorreu outro exemplo, que ja nio € tao técnico: na Ale-
manha, até mais ou menos 30 anos atras, pela lei, quando alguém
casasse, a esposa tinha que colocar o sobrenome do marido. Mas
essa lei mudou uns 30 anos atrds, a partir desse momento, todos
podiam manter seus nomes de familia ou colocar o nome do parcei-
ro, ou ter dois sobrenomes. Ou seja, pouquissimas regras passaram
a existir a esse respeito. Se vocé for jovem e quer ter uma familia,
ai sim vocé deve escolher um sobrenome apenas, porque caso con-
trario os filhos, ou os netos terdao quatro sobrenomes.

CT: No Brasil isso acontece.

CN: Eu posso imaginar. Mas o que eu quero dizer é que quando
eu e meu marido nos casamos, eu ja era conhecida como CN nos
Estudos da Traducdo e também éramos um pouco mais velhos, ou
seja, nao tinhamos planos de ter uma familia até porque ambos ja
tinhamos formado familias previamente. Assim, cada um resolveu
ficar com seus sobrenomes. Klaus Berger e CN. O que acontece
¢ que quando vamos a uma festa, por exemplo, e as pessoas ja o
conhecem, mas nao a mim, ele normalmente me apresenta com a
seguinte frase: “Vocé conhece minha esposa, a professora CN?”
E as pessoas dizem: “Ol4, Senhora Berger”. Ou seja, hd uma con-
vencdo que ainda estd na mente das pessoas da nossa idade que
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normalmente estdo casadas por volta de 40 anos quando a lei ainda
era diferente. Assim, se ele é o Sr. Berger, ela é a Sra. Berger.
E o meu problema € justamente a falta de conveng¢do. Como rea-
gir a essa situacdo? Eu posso simplesmente cumprimentar essas
pessoas e ser a Sra. Berger por uma noite, eu ndo me importaria.
Mas no dia seguinte, eu encontro a mesma senhora na rua que me
vé e acaba dizendo: “Ol4, Senhora Berger!” E a essa altura sera
muito tarde, eu ndo poderei dizer nada a ela e serei a Sra. Berger
até o ultimo dia de minha vida. Por isso, eu normalmente digo
que eu sou a Sra. Berger, mas nio me chamo Sra. Berger. As
pessoas ficam um pouco constrangidas, se desculpam e perguntam
meu nome. E um pouco incomodo. Nzo flui, e ndo flui justamente
porque ndo se trata de uma convencio. Por esse motivo, muitas
pessoas que casam hoje em dia, principalmente mulheres, na ma-
ioria das vezes, adotam os sobrenomes de seus maridos, ainda que
esse procedimento nio seja necessario, mas para facilitar a vida.
As pessoas ndo sabem como tratar as outras, acabam sussurrando,
perguntando para outras se aqueles dois sao realmente casados.

CT: Mas esse tipo de convencdo poderia mudar? Porque pessoas
jovens podem achar estranho que em um casal jovem a esposa
tenha mudado seu sobrenome para o do marido. Nesse universo
feminista, em que as mulheres querem ser visiveis, isso poderia ser
considerado “antiquado”?

CN: Sim, € claro. Mas isso leva mais de uma geracio para mudar.
Entre as pessoas mais jovens, nem sequer ha sobrenomes. Elas se
apresentam através de seus primeiros nomes e nao ha nenhum pro-
blema com isso. O que fica mais simples na vida social. As coisas
estao mudando, mas para as pessoas da nossa idade nao ha outra
forma de lidar com esse problema. Entdo eu decidi estabelecer
minha propria conven¢do dizendo quesou a Sra. Berger, mas tenho
um nome diferente.
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CT: E assim como no universo da traducdo; o tradutor deve se
atualizar o tempo todo porque as convengoes tendem a mudar.

CN: Sim, absolutamente.

CT: Por isso vocé comentou sobre seu livro, que vocé mudou
alguns dos seus exemplos na nova versao’.

CN: Certo. Eu mudei os exemplos por razdes mais pragmaticas,
para aquilo que as pessoas conhecem; para o que estd dentro do
conhecimento comum das pessoas. Mas as convengdes de tipos de
texto também mudaram. Receitas, por exemplo. As receitas alemas
sdo escritas de modo diferente daquelas que foram escritas ha 60
anos. As vezes por razdes do desenvolvimento tecnoldgico, ou as
donas de casa nao tém tanto tempo como tinham para ler esses tex-
tos longos e agora temos textos curtos e elipticos.

Outro exemplo diz respeito a celulares, quando voce esta no celu-
lar, qual € normalmente a segunda pergunta que é feita? E eu diria
que isso € universal.

CT: “Tudo bem?”

CN: Nio, essa € a primeira. Pense que vocé estd falando no celular.

CT: “Onde vocé esta?”

CN: “Onde voce esta?” Exatamente. Mas eu nio tinha que pergun-
tar onde voce esta se voce estivesse usando seu telefone fixo por-
que eu saberia onde vocé estd. Todos sabem que vocé estd proxima
ao seu telefone, 4s vezes a distancia seria o tamanho do fio, hoje
em dia ainda ha o “sem fio”, mas com o telefone fixo de fio vocé
poderia estar em qualquer lugar dentro de casa, mas nunca fora
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de casa. Ou seja, as coisas mudam, a vida muda e a conven¢ao
muda. Eu observo as pessoas no trem conversando ao telefone e a
segunda pergunta, talvez a terceira serd: “Onde voce esta?” Porque
caso contrario, vocé nunca entenderd quando alguém se referir ao
“aqui”. “Aqui estd maravilhoso, o sol estd brilhando”. Como as-
sim? Onde vocé esta? Porque onde estou chove e faz frio.

E interessante porque enquanto tradutores, nés devemos estar sem-
pre atualizados. E devemos prestar atencdo. Devemos ser sensiv-
eis, estar conscientes das mudangas e € isso que eu faco quando dou
aula. Eu nio tenho como ensinar aos alunos todas as convencoes
que existem em tudo que eles fazem do momento que acordam até
0 que vao dormir. Mas posso fazé-los ficarem atentos a isso, onde
essas convencdes estariam € que eles devem observa-las. Eles vao
até outras culturas que, por exemplo, cumprimentam com beijos;
mas quantos beijos? Qual bochecha comecar? O que fazer com
as maos quando beijamos alguém? E os homens e mulheres se
beijam? Eles se beijam da mesma forma? Isso é algo que ndo se
aprende em uma aula de idiomas. Mas € extremamente importante.
Porque se nos comportarmos inadequadamente, corremos um risco
de nio conseguirmos aquilo que queremos. Se formos pessoas de
negocios e trocarmos os pés pelas maos ja nos primeiros minutos
em que cumprimentarmos as pessoas, nds poderemos ja estar de-
terminando como a comunicagdo sera desenvolvida e se ela sera
desenvolvida. Em algumas culturas, temos que tomar um cha com
as pessoas por pelo menos uma hora antes de ir ao ponto. Eles
podem n3o gostar se dissermos que nosso vOo vai partir em duas
horas e que gostariamos de ir direto ao ponto, de fechar o negdcio.
Nio, isso pode ser muito grosseiro. Alids, convencdes de boas
maneiras também s3o um ponto importante.

CT: Mas as traducoes também podem levar convengoes a outras
culturas?
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CN: Sim, os tradutores levam, mas eu diria que um tradutor so-
zinho ndo consegue realmente mudar uma convencdo. Talvez mui-
tos tradutores poderiam, € possivel. Através de traducdes ruins,
por exemplo, se eles simplesmente reproduzirem o que eles en-
contrarem no texto-fonte. Dessa forma, eles acabam introduzindo
na cultura-alvo algumas interferéncias que podem se tornar futuras
convengdes. Ou se eles estiverem conscientes e sensiveis, talvez
eles até possam fortalecer as convengdes da cultura-alvo e dizer
que nao estdo fazendo do mesmo modo da cultura-fonte. Especial-
mente na traducio de literatura erudita do inglés para o alemio,
por exemplo. O alemio € muito mais formal, ele possui menos in-
teracoes diretas entre o remetente e o receptor. Se formos traduzir
principalmente os norte-americanos com seus habitos de falarem
com o leitor o tempo todo, isso ndo seria muito bem aceito em
alemio como um bom estilo académico. E vice-versa.

CT: A minha duvida a respeito do caso da possibilidade de uma
traducdo que possa trazer uma convencdo a outra cultura estd
relacionada com o que venho estudando atualmente. Eu tenho lido
textos cientificos brasileiros sobre Ciéncias Humanas e agora estou
lendo sobre trabalhos de antropologia desenvolvidos no Brasil, que
referem-se de algum modo ao Brasil. E eu percebo que os tradutores
precisam encontrar algumas estratégias para traduzir certos termos
ou expressoes que ndo sao realmente encontradas em inglés. Ou
seja, eles tomam essa manifestacdo cultural que para nos é tdo
“normal” ou “convencional” para o inglés e eu me pergunto como
podemos trabalhar de verdade em cima dessas questoes.

CN: Eu vejo que nesse caso € o que eu ensinaria, ou melhor, ensi-
nava para os meus alunos. Na verdade, enquanto tradutor, vocé nao
¢é o primeiro a encontrar um dado problema. Vamos falar do portu-
gués brasileiro para o inglés. Ha pessoas nos paises anglfonos que
escrevem sobre o Brasil, ndo traduzem, simplesmente escrevem.
E elas precisam se referir as barreiras culturais nos seus textos.

Cad. Trad., Floriandpolis, n°® 34, p. 313-337, jul./dez. 2014 328



Como elas fazem isso? Voc€ pode encontrar textos originais que
se refiram ao Brasil e ver como os autores fazem isso. Talvez eles
usem tradugdes, talvez amplificacdes ou explicitacdes, ou mesmo
parafraseiam o que eles precisam para fazer o leitor entender. Nao
€ um problema que nfo tenha sido resolvido antes. Isso eu acredito
que € o ponto que queremos chegar. Os tradutores sempre pensam
que um problema com o qual se deparam pela primeira vez € algo
totalmente novo, que ninguém jamais lidou com isso antes e eles
devem encontrar uma solu¢ao. Nao, ja hd uma solucio e voce deve
encontrar onde ela esta.

CT: Vocé acha que sempre haverd uma solugdo?

CN: Sim, com certeza. Porque ndo h4 nada de novo na face da
terra que se refira a textos. Tudo ja foi feito. E vocé pode procurar
em qualquer lugar e encontrar de varias formas. Eu, para exem-
plificar, procurei noticias sobre a Argentina em textos alemaes de
um jornal semanal famoso e prestigiado. Ele possui apenas uma
pagina, mas me deu 12 ou 15 “dicas” de procedimentos e de estra-
tégias sobre como lidar com referéncias culturais. Eu os listei e lo-
gicamente, os analisei em uma lista que me fez perceber que agora
eu tinha 12 maneiras de resolver um mesmo problema. Eu apenas
precisava escolher uma. E essas 12 foram de um texto que me in-
dicou as convengdes. E se vocé tiver mais de um texto e procurar
por convengdes neles, vocé vai perceber que algumas estratégias
acontecem mais frequentemente que outras. Que algumas sao mais
populares, ou que algumas pessoas preferem usar uma especifica,
e assim vocé vai encontrar qual é a convencdo que vocé precisa.
E tais convencdes podem ser usadas, as estratégias podem ser usa-
das também em tradu¢do. A menos que vocé seja a primeirissima
pessoa a escrever sobre um lugar, sobre um dado objeto em uma
dada lingua, caso contrario, sempre havera precedentes. Isso €, na
verdade, onde a convencao, ou o conceito de convencao auxilia os
tradutores. E quem fez? Outros tradutores, também. Porque os ou-
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tros tradutores podem ja ter feito trabalhos semelhantes. Mas pes-
soalmente, eu prefiro textos auténticos ao invés de traduzidos. Por-
que com traducdes nds nunca podemos ter certeza. Assim como oS
estatisticos dizem para sO confiar nas estatisticas que vocé mesmo
forjar, eu digo para s acreditar nas traducdes que voc€ mesmo
forjar, ou melhor, que vocé mesmo tiver feito. Por esse motivo eu
prefiro usar textos auténticos.

E como eu teria feito todos esses anos com meus textos espanhois
que, na verdade, nao me ajudam muito? Eu os deixo de lado e pro-
curo na literatura alema, pois hé tanto material de viagem auténtico.
De algum modo eles resolvem meus problemas. Logicamente o
texto de informacio turistica resolvera de um modo diferente da-
quele que € leitura de viagem porque vai depender de onde esses
textos serao lidos. Se o texto for lido no Brasil, mas em alemao, o
tradutor provavelmente terd que saber o termo brasileiro para que
o turista encontre seu caminho e seu destino. Mas se o texto for
lido na Alemanha, em uma poltrona, nesse caso o termo brasileiro
ja nlo é mais necessario, o leitor s6 quer saber do que se trata.
Ou seja, esse texto existente pode ser analisado de acordo com as
variaveis que existem na situacdo de recep¢do. Assim, podemos
perceber que um € para ser lido na poltrona e o outro enquanto o
leitor viaja pelo Brasil, e assim o leitor fard a op¢cao que melhor
lhe convier. Isso é uma boa dissertacio de mestrado ou tese de
doutorado porque ha um escopo limitado que podeser estudado
com, digamos, 20 textos diferentes onde o estudante analisa como
os tradutores lidaram com tais situacoes.

E ha mais uma coisa que gostaria de dizer, quando o tradutor en-
contra convengdes culturais, qual seria uma boa estratégia para o
tradutor lidar com a lingua-alvo? Para lidar com a lingua-alvo, eu
gostaria de dizer que as convengdes sao culturais, nio linguisticas.
Ou seja, vocé ndo encontrard uma conven¢ao em uma lingua, vocé
a encontrard na cultura.

Mas € claro que o uso da lingua pode ser convencional se, por
exemplo, se referir aquilo que chamo de convencao de estilo. Aqui-
lo que aprendemos ser um bom estilo, que vocé aprendeu ser um
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bom estilo no Brasil, em portugués e o que eu aprendi ser um bom
estilo em alemao, sao estilos diferentes. E isso nio diz respeito a
gramadtica porque a gramatica esta 14, os livros de gramaitica e os
dicionérios. Mas € o modo de como as pessoas lhe avaliam quando
vocé é uma criancinha e escreve sua primeira redacdo. Elas lhe
dizem para n2o fazer mais de um certo modo e para fazer de outro
porque € um estilo bem mais bonito, bem melhor. E isso também é
convencional. Porque nesse caso, utilizamos uma espécie de pensa-
mento que ninguém consegue realmente justificar porque € melhor.
Por exemplo, em alemao vocé poderia dizer algo como “estas
folhas de papel em minhas maos”* e em portugués ou espanhol vocé
diria: “Estas folhas de papel que tenho nas maos”’, com a oragao
relativa porque parece um estilo “melhor”. A frase “estas folhas
em minhas maos”® é gramaticalmente correta, mas estilisticamente
seria considerada pobre. Isso também € um tipo de convencao.

Ha muito tempo atras, eu escrevi e publiquei um estudo que chamo
de estilistica comparada e eu analiso textos auténticos, em espanhol
e em alemio, textos paralelos do mesmo tipo em que eu observo
como as pessoas se expressam em certos atos de fala. Nos tam-
bém temos oragoes relativas em alemio, mas nds reduziriamos
a frequencia delas pela metade se compararmos aos falantes de
lingua portuguesa ou espanhola. E por que tudo isso? Eu no sei,
sO sei dizer que € assim e é exatamente sobre isso que tratam as
convencdes. Por isso eu nio conseguiria dizer, do ponto de vista
funcional, qual seria uma boa estratégia de traduciao porque sempre
depende. Se quisermos que uma traducao mostre certas estratégias,
devemos reproduzi-las, se queremos que um texto se pareca com
o original, devemos adapta-lo as convengdes da cultura-alvo. Por
isso ndo ha regras. Ou seja, mais uma vez temos sempre que voltar
a0 NOSSO €SCOpO, AS NOSSAs Propostas.

Qual é a minha posicdo a respeito de convencdes? Elas simple-
smente estdo 14, o que eu posso fazer? Eu acredito que seja impor-
tante ter conhecimento delas, mas € o tradutor quem decide se quer
segui-las ou ndo, mas ele deve conhecé-las de qualquer modo. Eu
acredito que no ensino de traducdo e na formacio do tradutor, isso
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¢ 0 mais importante que pode ser ensinado aos alunos. Fazer com
que eles as percebam, como por exemplo, o que eu faco no primei-
ro ano de ensinamento, em uma disciplina introdutéria, eu tento
fazer com que os alunos fiquem conscientes de sua prdpria cultura.
Das especificidades da cultura, dos seus proprios comportamentos,
de como acontece o dia inteiro. E eles nao estio cientes disso; eles
acordam de manha, escovam os dentes ou nao escovam os dentes,
escovam depois, ou antes, do café-da-manha, o que eles comem
no café-da-manha, quando e como eles tomam o café-da-manha,
¢ apenas uma xicara de café¢ e um cigarro ou um café da manha
alemao com cereais? E assim por diante. E a sua prépria cultura. E
a que tipo de mesa vocé vai sentar?

Este € um exemplo que utilizei na Coréia, eu tinha algumas figuras
de mesas comigo e pedi a eles que fechassem os olhos e pensassem
na palavra inglesa “table”. Perguntei-lhes que mesa aparece nas
suas mentes antes que abrissem os olhos. Finalmente, eu mostrei as
mesas que eu tinha, uma baixa, uma mais alta, uma mesa de cen-
tro, e assim por diante. E eles logicamente apontaram para a mesa
de altura mais baixa. Afinal, eles sentam no chio. Ou seja, até
mesmo quando utilizamos em uma lingua de uso comum como o
inglés, a mesma palavra “zable”, cada um de nds tem uma imagem
diferente desta mesa prototipica. Vocé deve negociar, nds sentare-
mos na cadeira ou em uma almofada?

CT: Eu gostaria de discutir algumas questoes a respeito de
culturemas. Primeiramente, vocé criou este termo?

CN: Nao. Nao criei. Eu utilizei o termo que foi criado por uma
sociolinguista alema. Na verdade, ela era da EstOnia, mas lecionou
em Hamburgo e escreveu em alemdo. Els Oksaar, 1988. E um
livro muito pequeno chamado “Kulturemtheorie” (Teoria do Cultu-
rema), e eu adotei o termo culturema que, mais tarde, foi adotado
por Amparo Hurtado através das minhas producdes, mas ela inter-
pretou o termo de forma erronea porque Oksaar diz que culturema
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¢ um comportamento, um comportamento especifico. Por exem-
plo, o modo de expressar gratidao em uma cultura especifica. Vocé
compara as culturas e percebe que em duas culturas a forma de
expressar gratidao € diferente, que na cultura 1 se diz “obrigado”
e na cultura 2 as pessoas se curvam, ou se abragcam, ou enviam um
buqueé de flores, por exemplo. Esses comportamentos especificos
sao chamados de “comportademas”’ e varios “comportademas”
formam um “culturema”. Assim, vocé compara duas culturas por-
que precisa de uma categoria que seja transcultural.

Se vocé disser que estd procurando como as pessoas se beijam em
um cumprimento, ai vocé nao encontraria tais comportamentos em
culturas que nio se beijam, ou vocé€ nlo seria capaz de classificar
cumprimentos sem beijos. Nesse caso, vocé esta levando em consi-
deragdo suas proprias perspectivas culturais e perguntando quanto
beijos sao dados em um cumprimento. Ainda assim, hi culturas
que nao se beijam. Elas apertam as maos, esfregam os narizes
ou tém outras atitudes. Por isso vocé precisa de uma categoria
transcultural que seja exatamente “cumprimentos” ou “primeiro
encontro”. E vocé pode chamé-la de comportadema, que pode ser
verbal com o uso de palavras como “obrigado” ou “muito obri-
gado”, ou ndo-verbal como gestos, movimentos de face ou outras
expressoes corporais. Ou mesmo a distancia fisica entre pessoas
que se comunicam; todos esses fatores unidos sao comportademas
que formam um culturema.

Este € o conceito de um culturema que eu peguei emprestado de Els
Oksaar. E Amparo Hurtado usou esse “culturema”, que em alemao
chamamos de “Kulturem”, em um senso a respeito de algo especi-
ficamente cultural em um texto, aquilo que diz respeito a cultura
da lingua. E isso é o que chamo de “referéncias culturais”. Faz
referéncia a uma cultura. Porque o culturema ndo esta no texto, ele
ndo serd encontrado; ndo em palavras. Eu posso me referir a ele
em palavras. Porque quando o texto diz “eles se cumprimentaram”,
esta colocacdo, “cumprimentar um ao outro” refere-se a um cultu-
rema e as pessoas desta cultura visualizariam todos esses diferentes
comportademas que pertencem a ele. E, em uma outra cultura, eles
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teriam uma palavra respectiva para o verbo “cumprimentar” como
“saludar”, “greet”, ou “griiffen” para visualizar outros “comporta-
demas”. Na verdade, trata-se de um conceito para comparar cultu-
ras. E se for utilizado no modo que Amparo Hurtado faz, ndo € um
conceito para comparar comportamentos culturais, trata-se de algo
para lidar no texto. E sio dois conceitos distintos.

CT: Nos temos usado esse termo tratando de especificas referéncias
dentro de um texto, como vocé mencionou que Amparo Hurtado
apresenta o termo, como “referéncias culturais”.

CN: Eu acredito que tratar essas situacdoes como “referéncias cul-
turais” é melhor, porque de outro modo nds estariamos misturan-
do o nivel do objeto com o nivel-meta. O culturema é o objeto
e o meta-nivel é sobre o que conversamos, sobre 0 que o texto
apresenta. Entretanto, eu suponho que para os hispano-falantes, e
estou supondo que até mesmo para os falantes da lingua portugue-
sa, € muito tarde para mudar o conceito por ter sido baseado nesse
belo livro de Amparo Hurtado. Ainda que eu nao me sinta sempre
corretamente representada ou interpretada, eu suponho que todos
conhecam o termo “culturema” do espanhol no significado dado
por Amparo Hurtado. Mas se voce estiver realizando um trabalho
cientifico, vocé deve usar os termos e conceitos corretamente € eu
acredito que seja justo consultar a autora também, Oksaar, por-
que foi ela que cunhou este termo. Para mim, esse termo € muito
claro, terminacdes como “ema”, “eme”, em inglés, ou “em” em
alemdo, como “Phonem”, por exemplo, significam “unidade”, ou
seja, “Kulturem” € uma unidade de cultura. Fica muito claro ver
desse modo. Mas usando o termo no outro sentido, ele passa a nao
ser mais uma unidade de cultura; ele ¢ uma palavra no texto que
se refere a algo na cultura. Mas é um termo pratico, eu admito
que isso aconteca. Eu também posso ter usado termos de outras
pessoas e té-los redefinidos, ou mesmo mudado os significados
um pouco. Por exemplo, quando falo de “fun¢do fatica”, eu me
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apropriei do termo de Jakobson e mudei um pouco o conceito que
ja estava definido, e isso € legitimo, pode acontecer e acontece.
Entre o espanhol e o alemao isso € um pouco desagradavel para
mim porque eu n2o consigo usar o termo “culturema” dessa forma.
Mas tudo bem.

CT: Entdo vamos conversar sobre referéncias culturais.

CN: Sim, referéncias culturais!

CT: Eu vejo algumas colegas trabalhando com elas e vejo que eu
possivelmente venha a trabalhar com esse conceito que, dependendo
da funcdo do texto, as estratégias sdo diferentes para lidar com
tais referéncias culturais. Porque eu as vejo em textos cientificos e
percebo que pode ser simples para os tradutores, eles normalmente
mantém o termo na lingua original em itdlico e o explicam em uma
nota de rodapé. Entretanto, eu tenho uma colega, por exemplo,
que lida com panfletos turisticos.

CN: Perfeito. Vocé nio pode colocar uma nota de rodapé em um
panfleto turistico.

CT: Exatamente. Ela percebeu que as estratégias dos tradutores
variam bastante e eles ndo seguem uma mesma proposta em um
mesmo panfleto.

CN: Mas isso € exatamente sobre o que estivamos conversando a
respeito de convencdes, vocé deve saber como elas sdo realizadas
em literatura ndo-traduzida. Eu faria assim, eu compararia 0 modo
como s2o realizadas as tradugdes com textos originais sobre o me-
smo assunto. Assim, vocé logicamente pode julgar quio aceitavel é
a traducdo. Porque é sempre dificil dizer se aquilo que eu escrevo
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€ aceitavel ou nlo para o meu publico. Como eu posso saber se
eu nem sequer conheco meu publico? O Unico modo de acessar a
normas ou padrdes de aceitabilidade do meu publico é procurar por
textos que eles normalmente 1éem. Afinal esses textos podem de-
terminar ou formar suas proprias expectativas. As pessoas esperam
por aquilo que ja viram em outros textos. Ou seja, se eles lerem
uma traducao que for diferente do que eles estdo acostumados, eles
provavelmente dirdo que ela é estranha e que “é obviamente uma
traduc2o”. Porque para eles nio vai parecer correto, vai ser uma
leitura desconfortavel e complicada. E se for feito aquilo que eles
sempre encontram em outros textos, eles nem sequer perceberao
que trata-se de uma traducdo. O publico pode ser conquistado,
quando nos perguntamos o que o publico espera com a nossa tra-
ducdo. Caso nlo saibamos a resposta, podemos ao menos saber
a que tipo de leitura essa cultura vem sido exposta, desde que
conhecamos o seu discurso e os textos que circulam nesta cultura.

CT: Uma ultima pergunta, a respeito da lingua de sinais que vem
aparecendo com bastante intensidade na universidade que estudo;
como o funcionalismo pode ser aplicado na lingua de sinais?

CN: Como qualquer outra lingua. Porque lingua de sinais € uma
lingua. Eu inclusive penso que é um exemplo maravilhoso, pois na
lingua de sinais vocé pode sinalizar independentemente da lingua
em uso. Em alguns casos especificos, se necessario, vocé pode
sinalizar as letras para um nome, por exemplo, mas normalmente
vocé nio sinaliza letras ou palavras, vocé sinaliza idéias. Segundo
a proposta ou o escopo, vocé sempre tenta fazer um trabalho de
comunicacdo de um modo que funcione. Eu até diria que a inter-
pretacido da lingua de sinais mostra particularmente bem como o
funcionalismo acontece.
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Notas

1. A entrevista foi realizada em inglés, e por isso ela menciona a dificuldade
terminolégica da lingua quando comparada ao alemao.

2. Na Alemanha, assim como em alguns outros paises, as geladeiras sao “con-
vencionalmente” menores que no Brasil, de altura semelhante ao nosso frigobar.

3. Antes de comecar a gravacdo, em uma conversa informal, Christiane Nord
mencionou sobre a nova edicdo da obra “Text Analysis in Translation”, cuja l-
tima versdo em inglés traduzida por ela mesma foi lancada em 2005 (lancada
em alemao pela primeira vez em 1988) e ela comentou que, em uma abordagem
funcional, ela alterou muitos exemplos para situacdes mais comuns a respeito da
atualidade com o objetivo de assim, facilitar a leitura.

4. Christiane Nord exemplificou a frase em inglés: “These sheets of paper in my
hands” .

5. Para essa frase, Nord usou a frase em espanhol: “Estas hojas de papel que
tengo en las manos”

6. Para essa frase, Nord usou a frase em espanhol: “Estas hojas de papel en las
manos”

7. Tradug@o minha, Nord chamou de “behavioureme”, em inglés.
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