Carlos Roberto Vieira Araijo

A Era Neoclassica
(1870-1930 )

Histéria do
Pensamento Econdmico

A partir de 1870, o centro de preocupagdes de grande ndmero de

economistas desl’oca-se. Algunsdautorcs chamam este deslocamento de re-

3 " volugdo marginalista porque a idéia central que o preside € o chamado prin-

Uma AbOI’ dagem Intr Odutér Ia cipio marginal que apresentaremos ao longo desufs paginas. Entre as prin-
cipais figuras do movimento marginalista estio William Stanley Jevons

(1835-82), na Inglaterra, Carl Menger (1840-1921), na Austria, ¢ Léon

Walras (1834-1910), na Suiga. Estes trés autores publicaram suas princi-

pais obras no inicio da década de 1870, conforme a seguinte cronologia:

® William S. Jevons. Theory of political economy (1871).

® Carl Menger. Grundsdrze der Volkswirstschajtsiehre (1871), muito mais
tarde traduzida para o inglés com o nome de Principles of economics.

® Léon Walras, Eléments d'éconiomie politique pure (1874).

Por esta época, Alfred Marshall (1842-1924) ji ensinava 0s mesmos
principios em algumas instituigdes de ensino da Inglaterra e principalmente
na universidade de Cambridge, onde, a partir de 1885, assume a cadeira
de Economia Politica. No entanto, Marshall sé publicou seu grande tratado
Principles of economics em 1890, quase 20 anos apds o aparecimento dos
livros de Jevons e Menger e, por isso, ndo € citado como um dos fundado-
res do movimento marginalista. Mas ndo hd divida de que ele ja ensinava
as idéias principais do marginalismo na década de 1870. Seu estilo perfec-
cionista e sua exigéncia de rigor cientifico impediram-no de langar um livro
prematuro. Esta a razio pela qual sua publicagdo s6 saiu muito mais tarde.
Apesar disso, € o livro de Marshall que deslocard o Principios de economia
politica de John Stuart Mill até entdo dominante, ¢ a partir de sua publi-
cacdo orientard o ensino da economia na Inglaterra ¢ nos Estados Unidos,
pelas trés ou quatro décadas seguintes.

Marshall era meticuloso ¢ gostava de festar suas idéias na discusséio
SAO PAULO com os alunos. Pode-se dizer que o Principios de Marshall nasceu primei-
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Todos os economistas marginalistas tiveram precursores e lguns
seguiram continuadores e formaram escolas. F.nrbora as idéiasalf]'.:xe :on:-
navam fo§sem mais' ou menos parecidas, havia diferenga de énfase ¢ de
mqlodologm entre eles. Por exemplo, Walras preocupou-se com o equili-
brio gefal ¢ a interdependéncia de todo o sistema econdmico e apresentou
sua visao da economia em termos puramente matemdticos. E um dos pre-
cursores da Economia Matemdtica que ganhou corpo, em nosso século, com
Wassily Leontieff e Von Neumann. Jevons, embora de modo divers:) re-
correu tamifém_i Matematica, mas Carl Menger apresenta os mesmos ;;tin-
cipios marginalistas em linguagem comum, deixando de lado a Matemética.

Marshall, embora fosse um grande matemitico, ndo enfatizou o papel
desta disciplina na Economia. Sua grande preocupacio era fazer de seus
ensinamentos um instrumento util na pratica. Achava que a Economia nao
devia ser um corpo de verdades estabelecidas, mas um instrumento para a
ge::b,e’:‘t: destas verdades. Sobre o uso da Matemdtica em Economia disse

uinte:

. "... Um bom teorema matemdtico que aborde hipdtescs econdmicas
dificilmente serd boa economia; ¢ creio cada vez mais nas seguintes regras:
1) Use a matemdtica como abreviagio e nio come método de pesquisa.
2) Utilize-a até ter terminado. 3) Traduza para o inglés. 4) llustre, entdo,
com exemplos importantes da vida real. 3) Queime a matemilica. 6) Se
nio conseguir realizar a 4 queime entdo a 3.

Vt_)ltemos, agora, as escolas e a seus futuros descendentes. Elas podem
ser assim apresentadas:

Carl Menger
Boéhm-Bawerk
von Wieser
Escola austriace von Mises
Hayek
Schumpeter?
—— énfase na utilidade

Walras Pareto
Escola de Lausanne - Leontieff?

E - énfase no equilibrio

Marshall — A. Pigou
Escola de Cambridge [ —— sintese da escola
cldssica e marginalista

A_o ligarmos determinados nomes a dcterminadas escolas, ndo esta-
mos dizendo que todos defenderam exatamente as mesmas idéias. Alguns
nasceram intelectualmente em determinada escola, mas dela se afastaram,
como foi o caso de Schumpeter. Outros nao tiveram relagdo com a escola,

1. ”
. 5. ?lé.do por BARBER, William. Histéria do pensamento scondémice. Rlo de Jameiro, Zahar,

mas tentaram resolver alguns probler . parecidos com 0 mesmo instru-
mental, embora com filosofia difz:-a.:, E o caso do economista russo,
naturalizado americano, Wassily .eontieff, prémio nobel de economia em
1973. Leontieff, tal como Walras, intcressouse pelo problema da inter-
-relagiio entre as diversas varidveis econdmicas, mas usou para isso a dlge-
bra matricial, criando as matrizes de insumo-produto. As principais infiuén-
cias de Leontieff foram os fisiocratas ¢ Marx, como ele mesmo admite, mas
¢ inegével que um dos precursores das matrizes de insumo-produto foi
Walras, embora v fundamento do sistema walrasiano (laissez-faire) seja
totalmente diveiso da filosofia que da fundamentagdo as matrizes de Leon-
tieff (planejamento).

O sistema de Walras pode ser olhado como uma tentativa tedrica de
mostrar a interdependéncia entre todas as varidveis econdmicas ¢ a possi-
bilidade de equilibrio entre clas. Nao deve ser visto como um instru-
mento capaz de resolver problemas préticos, embora Pareto, continuador
de Walras na escola de Lausanne, tenha calculado o niimero de equagdes
necessérias para a solugdo de um problema prético pelo sistema walra-
siano. Segundo ele, seriam necessdrias 70.699 equacbes para cada 100
pessoas que trocassem 700 bens. Suponha, por exemplo, a populagio do
Brasil em 130 milhdes ¢ a economia brasileira com um sistema fechado.
Um modelo do tipo walrasiano para estudar esta comunidade deveria con-
ter quase 92 bilhdes de equagdes. Isto sem contar a segunda suposi¢do que
& irrealista, pois a economia brasileira néo ¢ um sistema fechado. A solu-
¢do de problemas préticos por este método ¢ invidvel.

O modelo de insumo-produto de Leonticff tem outra finalidade, ¢
gragas ao processo de agregagho de varidveis pode abordar problemas
priticos.

8.1 VALOR — UTILIDADE TOTAL — UTILIDADE MARGINAL

Os cléssicos estudaram as relagGes de produgdo que surgiam entre as
pessoas, no processo produtivo. Trataram, portanto, das formas sociais do
processo produtivo. Os marginalistas mudam de enfoque e restringem ©
campo de estudo da economia. Passam a estudar as relagGes entre as pes-
soas ¢ a produgdo material ¢, portanto, entre pessoas e coisas e ndo mais
entre pessoas ¢ pessoas através de coisas.

A principal preocupacdo marginalista passa a ser @ alocagiio Gtima
de recursos entre fins alternativos. Isto é uma consegiiéncia da teoria da
utilidade marginal ¢ da teoria dos pregos. A escola cldssica sempre tivera
diante de si um quebra-cabegas que ndo conseguia resolver: o paradoxo
da dgua e do diamante. Adam Smith percebera que a dgua era extrema-
mente til, mas nio possuia poder de compra, ao passo que 0 diamante, ndo
sendo essencial 2 vida e, portanto, néo tendo a serventia da 4gua, possuia
prego elevado. Em outras palavras, a dgua tinha valor de uso (serventia),
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mas néo valor de troca (prego). Com o diamante aconteci io.?
Esta questdo foi objeto de acaloradas discussdes, duramew:uif:n::g‘;;
mas recebeu solugio- satisfatéria da escola neocldssica. Para resolvé-la a'
eocola' recorre aos c_onceitos de escassez (jd conhecidos dos cldssicos) e de
actéscimos marginais. Bens econOmicos sdo bens escassos e teriio tanto
qnior va_lo:: quanto maior for sua escassez. Carl Menger mostra que a uti-
lidade diminui & medida que aumenta a quantidade de determinado bem

a Zo0 g i . e x
donossav“ord'lsposngio ¢ esta €, segundo Wieser, sua maior contribuigdo & teoria

Para melhor compreensdo, damos abaixo uma disti ili
total ¢ utilidade marginal. ol

Suponhamos que vocé esteja num deserto, sofrendo sede ¢
Nesta situacdio, um copo de dgua é extremamente valioso. Sinigcﬁwnégu:s'
por retdngulos de tamanhos diferentes os vérios graus de utilidade de cada
copo de 4gua. O primeiro copo terd para vocé uma utilidade maior que
o segundo, o segundo terd utilidade maior que o terceiro, € assim por
diante. Cada copo adicional lhe traz uma utilidade adicional (mar-
g:ag_, a;nas esta :qlidade :diciogal vai decaindo com Os copos sucessivos
iagramas abaixo, onde cada retén i i i :
de utilidade, esclarecem melhor o qucgdigsustl:?noss'.m boliza. determinado grau

b Utilidade Utilidade
total total

N

=

—

Quantidade

-

Quantidade

, dd? leitor deve perceber, examinando os gréficos anteriores, que a uti-
total cresce, mas a uma taxa decrescente (os retdngulos sdo sucessiva-

2. Ver a colocacio Smith
v 1 18 p. 8. o, no llvro A riqueza das magbes. S8o Peulo, Abril Cultural,

mente menores). Esta taxa decrescente mede a utilidade marginal que apa-
rece nos dois diagramas seguintes:

4 Utilidade {L Utilidade
Marginal Marginal

el

Quantidade a

Nio hé muito mais a acrescentar. Chamamos a atengéio para o lado
psicolégico e subjetivo da questao. O valor passa a depender do estado
psicolégico da pessoa ou da forca de atragdo que cada bem exerce sobre
nés, em determinada situagéo. Para uma pessoa sedenta, no deserto, a
dgua vale um preco exorbitante ¢ o diamante pode perder seu interesse.
Ou melhor, o valor passa a estar relacionado com as necessidades das pes-
soas. Um mercador, com um camelo bem carregado de dgua, que encontras-
se esta pessoa morrendo de sede no deserto poderia propor-lhe a troca de
um litro de égua por uma pedra de diamante. E ela certamente aceitaria
a troca. Teriamos entao:

1 pedra de dismante = 1 litro de égua

O valor ndo estd nem no diamante nem na figua, Mas nas necessidades
das duas pessoas que efetivaram a troca.

Os primeiros marginalistas ficaram tio entusiasmados com esta des-
coberta que esqueceram de olhar a questdo por todos os ingulos. Jevonms,
por exemplo, passou a dar importdncia exclusiva 2 demanda, na determi-
nagéo do valor. Muitos outros seguiram seu exemplo. Mas, se olharmos
6 o lado da demanda, a questdo permanece insoldvel. O preco de um par
de sapatos ¢ o mesmo tanto para um ticago que tenha vérios outros pares
quanto para um pobre de pés no chdo que tenha absoluta necessidade do
calgado. Foi Marshall quem cortou as asas deste entusiasmo infantil e
mostrou que ndo se podia deixar fora de consideragio o lado da oferta
(custos de produgao). Para isto, recorreu 2 sua célebre comparagdo segundo
a qual, assim como néo se pode cortar uma folha de papel usando apenas
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uma das laminas da tesoura, também ndo se pode considerar o problema
do valor examinando apenas o lado da demanda.

O exemplo da dgua e do diamante ndo ¢ feliz porque estes dois itens
ndo sdo produtos industriais e, assim, fica encoberto o problema dos cus-
tos de producio,

O fato é que esta teoria chamou a atencdo para o problema da escas-
.. sez e dos acréscimos sucessivos (marginais) a certa quantidade de bens,
Um produto € tanto mais valioso quanto mais escasso. Isto vale também
para os recursos existentes no sistema econdmico, FEstes recursos sio es-
cassos e, portanto, valiosos. A conclusao que se tira dai é que devemos
aplicd-los do melhor modo possivel. A economia torna-se. entio, uma téc-
nica para a alocacdio 6tima de recursos escassos entre usos alternativos, Ao
mesmo tempo, ela aceita a sociedade como um sistema dado, nao discute
as relagbes de classe e procura tornar-se operacional dentro deste sistema.
Torna-se uma caixa de instrumentos, para usarmos a expressic de Joan
Robinson.

Esta mudanca de enfoque deve ter causado grande contentamento na
maioria dos economistas da época (1870-1930), por dois motivos. Primeiro,
porque a alocagdo de recursos exige certas técnicas que se prestam mais
a0 tratamento matemdtico. Ao recorrer a modelos mateméticos, a econo-
mia parece chegar 2 maioridade e adquire ares de verdadeira ciéncia. Se-
gundo, porque de 1870 em diante o capitalismo jé se firmara na Inglaterra
e em alguns outros paises, ¢ estava tendo éxito. Néo ficava bem levantar
problemas capazes de provocar intrangiiilidade, como eram os problemas
que tentavam elucidar a questao do excedente econdmico (conceito que de-
saparece na economia ncocldssica) ¢ a apropriagio deste excedente pelas
diversas classes sociais. Melhor seria afastar o problema das classes e
considerar apenas o conjunto da sociedade sem distingéo de classes. De
um lado, as wnidades familiais, capazes de fornecer os fatores de produ-
¢do, de outro as unidades produtivas capazes de fornecer bens e SErvVigos.
A relacdo entre estas duas entidades se di através de um fluxo circular,
como O que aparece a seguir,

As unidades familiais oferecem trabalho, capital e recursos naturais
as empresas que com eles produzem bens e servigos para as mesmas uni-
dades familiais.

O ciclo mais externo (em sentido anti-hordrio) representa o fluxo
real. Na parte superior, trabalho, capital ¢ recursos naturais. Na parte
inferior, bens e servigos.

O ciclo interno (sentido horirio) é o fluxo nominal. A remuneragdo
recebida ¢ reaplicada na compra de bens e servigos.

'

Fatores de produciio (trabalho, capital. recursos naturals)

Remuneracdo dos fatores de produgio

|
' - Unidades
Empresas familiais J

me—

L

Compra de bens e servicos

Bens e servicos

Os neocldssicos nao fazem distincdo entre remuneracdo do trabalho
(saldrios e honoririos) ¢ remuncracao da propriedade (capital, juros e
aluguéis). Isto para eles € irrelevante, O que importa ¢ saber que as uni-
dades familiais procuram maximizar sua utilidade em bens e servicos (o
f:ircuito) externo) e as empresas procuram maximizar o lucro (circuito
interno).

8.2 PONTOS COMUNS DO MOVIMENTO MARGINALISTA

As vérias escolas que compdem o movimento matginalista tém algu-
mas preocupacdes comuns que devem ser destacadas.

8.2.1 Preocupacdo com o equilibrio

Todos os marginalistas acentuam o problema do equilibrio na econo-
mia. Para cles existem forcas internas ¢ atuantes que tendem a levar o
sistema ao equilibrio. Walras preocupa-se com o equilibrio geral. Marshall,
mais voitado para -problemas préticos ¢ imediatos, preocupa-se com o
equilibrio parcial. Por exemplo, qual o preco de equilibrio no mercado de
carne? Suple ele que, se a concorréncia se der através do prego, ao
baixarmos o preco da carne de § 20 para 8 10, por exemplo, a quantidade
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/ ) de 160 quiles, . . SPE
demanda dgvg aumentar, como mostra o gréfico q:: Figura 1, onde se Pleuts ;“l;’?n;n:: ; &o::;: :q? si:éa[::?l:lsidlog ?et:lélo;e nga <: srtgwo !flia
vé que, ao baixar o prego de § 20 para $ 10, a quantidade demandada pas- Hosso exemplo, 60 quilos (160-100) sl Gitbirr ms;zpes oc:eas : (;’
sou de 100 para 150 quiles. Os estoques forgardo a baixa de pregos. '

Preco > Preco

Oferta
)] SRR b e e

'
1
I
'
;
]
1O == ==mmmmmmmm e b e \ :
N \ 2 '
: \ - Demanda
] \ 1
1 A )
L) 1 )
[} L 1
' ) 1
A .y 4 L
100 150 Quantidade (Kg) 100 160  Quantidade {Kg!
Figura 1 Figura 3
A oferta se comporta de maneira inversa. A quantidade oferecida ten- Imagine, agora, o caso contrdrio, onde o : 2
A qua nagine, s § preco esteja abaixo do 0
de a aumentar com o aumento do prego e a diminuir com sua qucda.' (o] de equilibrio. Haver§ mais demanda do gl i ; ity criir:go
gréfico da Figura 2 mostra que, a0 prece de § 20, a quantidade oferecida assim uma situacdo de escasscz. Como a demanda ¢ maior que a oferta, o
& de 160 quilos e ao prego de $ 10 ¢ de apenas 80 quilos. preco tenderd a subir. X
Fresa Pre¢o
1] S e / Oferta
)
|
1
'
i
10F----=----— / H L D COE TR
: : : :
' ' ! ! Demanda
" \ ! '
' ' ! '
' ' ] 1 |
s —} 1 ]
160 Quantidade (Kgl : i L
Figura 2 % : : ; 80 150  Quantidade {Kg)
g Figura 4
Os interesses de vendedores e compradores sdo antagdnicos, mas o i

: ilibri No nosso exemplo hipotético faltam 70 kg de (150-8
mercado faz com que o prego chegue a um ponto de equilibrio. Suponha pIc. | g de carne Q) no mer-
82  vocé que o preco do quilo de carne esteja a § 20. Neste caso, a oferta serd cado. A demanda ¢ maior que a oferta e o prego tenderd a subir até che-
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gar ao prego de equilibric gue é formado pelo cruzamento das curvas de
oferta e demanda, como mostra a Figura 5.

Prece

|| SO

Demanda

R e o v s e e

0 Quantidade (Kg}
Figura §

Ao preco de § 15 ndo haverd es;-assez nem excesso de produto no
mercado. E este o prego de equilibrio. -

Os scguidores d¢ Walras nao admitiam este tipo de abordagem, pois
o preco de um bem depgnde do prego de-todos os demais b::ns_. SETVICOs €
fatores de produgao existentes no sistema. Essa interdependéncia existe na
realidade, mas ¢ impossivel levar em conta um nimero téo grande de va-
riaveis, Para resolver a questao, Marshall supde constantes todos os demais
fatores que entram na oferta e na procura ¢ s6 considera o preco do bem
em estudo. Essa é a abordagem parcial que prevaleceu ¢ que ainda sobre-
vive, hoje, nos manuais.

8.2.2 Enfase nos aspectos microeconomicos

Uma abordagem econdmica preocupada com a alocagio Gtima de re-
cursos deve necessariamente voltar-se para problemas microecondmices. Ja
acentuamos antes, ao falar do fluxo circular, que a preocupacéo dos eco-
nomistas neocldssicos € estudar firmas individuais, unidades familiais e o
relacionamento entre firmas e unidades familiais. Desaparece a preacupa-
¢d0 com o crescimento econdmico que tanto agitou os autores cldssicos.

8.2.3 Aceitagdo da “lei de Say”

-~

Todos os neocldssicos aceitavam explicita ou implicita.mcmc a afir-
macgao segundo a qual, “considerada a economia em seu conjunto, a oferta

cria sua prépria demanda”, ou na formulagio de Keynes: “os custos de
produgdo terminam por se destinar direta ou indiretamente compra do
produto”. Esta é a “lei de Say”. Em palavras mais simples. o que esta
afirmagdo significa € o seguinte: ac preduzirmos alguma coisa, por exem-
plo, mesas, o proprio processo produtivo estd criando poder de compra
para este ¢ para outros produtos. Produzimos mesas ou para nds mesmos
(¢ neste caso a oferta ja tem sua demanda), ou para um mercado que as
quer adquirir ¢ neste caso também a ofcrta (as mesas preduzidas) jé tem
a propria demanda (os compradores das mesas). Por outro lado, a0 remu-
nerarmos os fatores de produgéo que entraram na fabricacio das mesas
(trabalho, capital ¢ recursos naturais) estamos criando poder de compra
para outros bens. Em ambos os casos, ndo pode haver superprodugdo ge-
neralizada nem desemprego. Pode haver desequilibrios setoriais ¢ transi-
térios causados por erros de cilculo. Um produter pode produzir muito
mais mesas do que seria necessario. Mas este desequilibrio seid corrigido
pelo mecanismo do mercado: o preco das mesas baixari até que elas sejam
vendidas. Parte do capital ¢ do trabalho antes aplicados na produgio de
mesas se deslocard para outros setores mais rentiveis da economia (mo-
bilidade de fatores). A conseqiéneia é que, se existir desemprego. este §6
poderd ser voluntdrio ou efémero. A superproducio e a escassez s6 podem '
existir setorialmente. A economia como um todo ¢ auto-reguladora. Uma
das conseqiiéncias da aceitagdo da “lei de Say” no campo politico € o
liberalismo econdémico (laissez-faire). Qualquer intervengdo nas leis do mer-
cado ¢ prejudicial porque rompe o delicado equilibrio que comanda es-
tas leis.

8.3 A CONCORRENCIA PERFEITA

O modelo neocldssico mais amplo supde um mundo de concorréncia
perfeita, onde os agentes econdmicos se comportam de maneira racional.
Os pressupostos da concerréncia perfeita nao foram elaborados por Marshall,
que evitava © termo concorréncia ¢, muitas vezes, o substituiu pelo de
“liberdade de industria e empresa’, menos carregado de conotacio moral,
segundo ele. Foram os seguidores de Marshall que adotaram definitiva-
mente o conceito de cencorréneia perfeita e claboraram os supostos deste
tipo de concorréncia. Segundo estes autores, para que haja concorréncia
perfeita 580 necessdrios s seguintes requisitos:

a) Produtos romogéneos
Por produte bomogéneo deve-se entender o produto niio diferenciado
por meio de ‘s, smbalagem ete, A ncia deve darse atra-
vés dos preqos ¢ 030 airavés da diferenciagio dos produtes.

b) Empresas pequenus, sem poder sobre o mercado
Todo vendedor ¢ todo comprador deve ser tio pequenc com relacio
80 mercado total que nao possa influenciar este mercado. Se & firma
se retirar do mercado, a oferta totel do produto ndo se alterard de



modo substancial, d¢ modo que o prego ndo serd afetado. O mesmo
se¢ pode dizer da empresa que entra no mercado.

¢} Auséncia de restrigoes externas a mobilidade de fatores
Nio pode haver tabelamento de pregos, fixagdo de salério minimo nem
qualquer outro expediente que signifique intervengao nas leis do mer-
cade. A economia ¢ auto-reguladora ¢ deve ser deixada i sua propria
sorte.

d) Conhecimento por parte dos agentes econdmicos de todos os pregos
existentes no mercado
Para que o comprador ou o vendedor se portem de ira racio-
nal, cles devem comparar pregos ¢, portanto, conhecélos.

E evidente que ndo existe nem nunca existiu a concorréncia perfeita
como acabamos de descrever. Trata-se apenas de um modelo tedrico que
tenta apresentar as principais linhas de for¢a do sistema, fazendo abstragdo
de outras varidveis menos significativas. As ciéncias ndo podem prescindir
de modelos. Contudo, a validade de um modelo ird depender de como
ele nos ajuda a compreender a realidade. Na construgio de qualquer mo-
delo tedrico, o mais importante é saber selecionar aqueles elementos mais
significativos, deixando de lado 0s menos significativos. Talvez seja ftil
chamar a atengiio para o fato de que as ciéncias que t€m por objcto de
estudo a realidade (social ou natural) devem apresentar duas dimensGes,
coeréncia interna e correspondéncia com a realidade. Cada uma destas di-
mensdes é necessdria, mas tomada separadamente ndo basta. Os modelos
tedricos neocldssicos passam trangiiilamente pelo teste da coeréncia inter-
na. Aliés, toda a teoria neocldssica ¢ bastante légica e coerente, J4 ndo
se pode dizer 0 mesmo de sua correspondéncia com a realidade.

Seja como for, accitos 0s supostos anteriores € a teoria da concorrén-
cia perfeita, segue-se que quem tem a Gltima palavra na economia ¢ 0
consumidor final, que ird comprar ou rejeitar tal ou tal produto por tal ou
tal preco. Isto os neocléssicos chamam teoria da soberania do consumidor
porque € o consumidor que decide. As empresas apenas obedecem.?

8.4 A TEORIA DA CONCORRENCIA IMPERFEITA

Em 1933 surgiram dois livros que abordavam o problema da concor-
réncia imperfeita ou concorréncia monopolistica. Um deles, The theory of
monopolistic competition, foi publicado por Edward Chamberlin da Univer-
sidade de Harvard, nos Estados Unidos. O outro era da economista Joan
Robinson da Universidade de Cambridge, na Inglaterra, ¢ trazia o nome de
The economics of imperfect competition.

Sabemos gque existe monopélio puro quando uma empresa fabrica um
produto diferenciado, singular, sem substituto préximo. Edward Chamber-

3. Um dos autores que mals sobresssi na critica 3 teoria da soberania do consumidor 6 John
K. Gaibraith. Esta critica sparece mals clora no seu livro A economia s o objetivo piblico (SE0
Peulo, Martins, 1975) porque este llvro ¢ uma espécie de sintése dos anteriores.

4. Este srtigo foi publicado em portugués no llvro C 1]
moderna. Rio de Janeiro, Zahar, 1979, p. 196. sob o titulo "Concorrincia Imperfeita reoxamineda’, 87

lin ¢ Joan Robinson consideram um caso diferente, em que as cmpresas
produzem produtos singulares, diferenciados, mas com substitutos proxi-
mos. Dai o nome de concorréncia monopolista. Existe monopélio porque
cada empresa produz o seu produto ¢ existe concorréncia porque estes
produtos tém substitutos préximos.

Em 1934, um ano apés o lancamento dos livros de Robinson e Cham-
berlin, um economista alemio chamado Heinrich von Stackelberg aborda
0 mesmo problema num livro intitulado Marktform und Gleichgewicht (Es-
trutura de mercado e equilibrio). O livro de Stackelberg acentua mais os
problemas de oligopélio e jé defende a intervengdo do Estado na economia.
Esta abordagem mostra que o autor ja néo tinha confianga cega nos meca-
nismos do mercado.

Muito mais tarde, em 1953, Joan Robinson iria criticar sua propria
posico tedrica excessivamente marginalista, num artigo publicado no Eco-
nomic Journal (volume LXIII, n° 251 de setembro) e intitulado “Imper-
fect competition revisited”.! Neste artigo, cla mostra que a posigio tedrica
de seu livro anterior desconsiderava o fator tempo e o préprio processo
hist6rico. Por volta de 1953, ¢la jé se tornara suficientemente keynesiana
¢ rejeitava qualquer posigdo de equilibrio automético na economia.

Resta uma palavra final sobre um dos precursores da teoria da con-
corréncia imperfeita. Este precursor foi Piero Sraffa da Universidade de
Cambridge, na Inglaterra, que em 1926 publicara também no Economic
Journal (volume XXXVI, n.® 144 de dezembro) um artigo revolucionério
para’ os padrdes da época, intitulado “The Laws of Returns under Compe-
titive Conditions”, no qual criticava as limitagdes da teoria marginalista
entdo em vigor.

QUESTOES PARA REVISAO

A leitura atenta deste capitulo permite responder 33 questdes seguintes:

1. No inicio da década de 1870, trés autores importantes, vivendo em diferentes
paises, publicaram livros gque defendiam quase as mesmas idéias. Esta con-
vergéncia de pontos de vista recebeu o nome de revolugiio marginalista. Cite
estes autores e as obras com que cada um deles iniciou 0 movimento.

2. Qual a razéio pela qual o Principles de Marshall s6 apareceu muito mals tarde
do que os livros dos primeiros marginalistas e qual o papel desta obra no
ensino da Economia tanto na Inglaterra como nos Estados Unidos?

3. Fale um pouco schbre as escolas austriaca, de Lausanne e de Cambridge, e
indique alguns dos componentes de cada uma das escolas.

de Joan R Fuled




{’:) Como os marginalistas consideravam o valor e a utilidade e qual sua prin-
“._/ cipal diferenca, neste campo, com a escola cléssica? Se necessério, racorra
& gréficos ou diagramas para esclarecer a questdo.

(;/ Gomo os neoclassicos consideravam a Economia? Eles ampliaram ou restrin-
- giram o campo de estudo da Ciéncia Econdmica?
6

Cite os pontos comuns 8 todas as escolas neocldssicas e fale um pouco
sobre um deles. Em particular, mostre a diferente abordagem do equilibrio
feits por Walras e por Marshall.

7 Ds pressupostos da concorréncia perfeita foram elaborados pelos seguidores
de Marshall. Quais séio estes pressupostos?

8. OQual o papel da concorréncia perfeita no estudo da economia? Fale um pou-
cc sobre o que € um madelo tedrico € para que serve.

a. OQuem foi Pieroc Sraffa e que papel teve na formulagio da teoria da concor-
réncia imperfelta?

10. Cite os trés autores que quase simultaneamente formularam a teoria da con-
corréneia imperfeita. Qual a posicio de Joan Robinson neste particular?

SUGESTOES DE LEITURA

A parte bibliogrifica referente & escola neocldssica é a mais ampla
possivel porque esta escola detém o paradigma dominante da Ciéncia Eco-
némica no mundo capitalista. Todos os livros que tratam da histéria do
pensamento econdmico tém esta parte bem desenvolvida. Alguns chegam
mesmo a reescrever as teorias das vérias escolas em tefmos neocldssicos e
o0 que nio conseguem traduzir para a linguagem neocléssica nio consideram
como sendo economia. Alguns desses livros ja foram mencionados anterior-
mente. Além deles, podemos acrescentar:

MARSHALL, Alfred. Principios de economia. Colego Os Economistas.
Sao Paulo, Abril Cultural, 1983. 2v.

Ler principalmente o livro V no inicle do 2. volume, que é o nicleo
de toda a obra. ~ 4

JEVONS & MENGER. A teoria da economia politica e Principios de eco-
nomia politica. Colecio Os Economistas. Sao Paulo, Abril Cultural,
1983.

As duas obras estdo encadernadas num 86 volume, A obra de Menger
é precedida de uma apresentagio muito boa d:zHayek.)na qual este autor
faz um histérico do aparecimento do livro e © contexto cultural
em que ele surglu, Hayek sublinha também as resisténcias a escola e &
célebre batalha do método entre a escola austriace e a escola histbrica
alems. Qualquer economista com um minimo de informacao ndo pode
ignorar estes fatos.

| WALRAS, Léon. Compéndio dos elementos de economia politica. Colegao
Os Economistas. Sao Paulo, Abril Cultural, 1983.

Esta obra vem acompanhada de uma ¥resentagg do professor Dio-
nisio Dias Carneiro Netto, da PUC do Rio"de Janeiro.

e

A Escola de Cambridge

9.1 ALFRED MARSHALL (1842-1924)

Marshall foi, sem duvida, o maior economista inglés de sua geracaoc.
Sua obra tgve enorme influéncia no mundo anglo-saxdo e esta influéncia
continuou até por volta de 1930. Se perguntdssemos por que a obra deste
autor teve maior repercussic que as de Walras e Jevons, por exemplo,
talvez pudéssemos apresentar duas razdes.

Primeiro, Marshall escreveu de maneira mais acessfvel. Sua preten-
sdo era falar ao homem de negécio e ndo ao especialista. Por isso, die-
gramas e claboragdes matematicas foram relegados a apéndices e notas de
rodapé. Marshall era um filantropo convicto. Quando ainda jovem, di-
rigira-s¢ a certos homens de negdcios apresentando-lhes suas idéias para
regenerar 0 mundo. Estes esquemas de salvacao cram recebidos com ironia
e ceticismo. Diziam que ele pensava assim por desconhecer o mundo dos
negécios. Foi a vontade de conhecer este mundo para falar dele com auto-
ridade e voltar a convencer os homens priticos que desviou Marshall da
Matemdética (disciplina na qual se graduara ¢ que lecionava) para a Econo-
mia. Sua primeira intengdo cra fazer uma breve incursdo pelo mundo da
Ciéncia Fcondmica, persuadir seus adversérios e depois voltar a seus estu-
dos abstratos, Felizmente para a Economia ele ndo scguiu este programa.

O segundo motivo que propiciou mais ampla acolhida a obra de Mar-
shall, pelo menos no mundo de lingua inglesa, foi o fato de ele ndo romper
com a grande tradi¢do da economia cléssica que vinha desde Adam Smith,
Ricardo e Stuart Mill. Marshall voltou-se para esses autores e os estudou
em profundidade. Nao apresentou sua obra como ruptura com ¢ passado,
mas antes como uma continuagdo dele. A partir de Marshall, que procurou
preservar o legado dos cldssicos ainda que sob outro enfoque, € licito fa-
lar em escola neocldssica.



O préprio Marshall nunca aceitou que tivesse sido influenciado por
Walras ou Jevons. Reconheceu sua divida para com os cldssicos ¢ para
com Cournot e von Thiiner, mas ndo para com 0s primeiros marginalistas.
Também rejeitou, com irritagdo, a interpretagio de muitos autores ame-
ricanos que consideravam sua obra como uma sintese da escola margina-
lista_com a escola cléssica.

A seus préprios olhos, Marshall era um continuador dos cldssicos e
principalmente de Ricardo. Nio raras vezes ele critica alguns margina-
listas que pretendiam romper definitivamente com a escola cldssica. Ao
discutir o problema do valor em Ricardo e Jevons, por exemplo, tenta mos-
rar que Ricardo, contrariamente ao que pensava Jevons, nao desprezou o

/aspecto “utilidade” e chegou mesmo perto da distingdo entre utilidade total
| e utilidade marginal. Se Ricardo acentuou o aspecto dos custos de produ-
¢do, foi por estes serem menos claros aos olhos de séus contempordnéos.

Eis o que diz Marshall:

“Poucos autores modernos se aproximaram tanto da brilhante origina-
lidade de Ricardo como Jevons. Mas ele parece ter julgado Ricardo ¢ Mill
severamente, atribuindo-lhes doutrinas mais estreitas ¢ menos cientificas do
que na realidade sustentaram. E o seu desejo de salientar um aspecto do
valor a0 qual eles ndo deram relevo suficiente foi provavel até certo
ponto, a razao que o fez dizer: *

‘A reflex@o ¢ a investigagio continuas me levaram 3 opinidio um tanto
nova de que o valor depende intciramente da utilidade’ (Theory. p. I).

Essa afirmativa parece ser unilateral ¢ fragmentdria, ¢ bem mais pro-
pensa a induzir a erro do que aquela que Ricardo expressava com uma
negligente brevidade, ¢ que fazia depender o valor do custo de producéo,
a qual, porém, nunca ele considerou scnio como parte de uma doutrina
mais vasta, cujo restante tentou explicar.” !

A obra de Marshall nio é apenas analitica, como a principal obra
de Ricardo, mas estd cheia de conselhos ¢ consideragdes préticas, como a
de Adam Smith. Marshall também era um espirito enciclopédico. Em
1868 dirigiu-se & Alemanha para ler Kant no original. Passou cerca de dois
anos neste pais e familiarizou-s¢ com obras de Hegel e dos economistas da
escola histérica. Embora ndo tenha aderido aos métodos da escola his-
térica alemd, hé autores que dizem que sua obra sofreu muito mais influén-
cia da escola histérica do que normalmente se imagina. Por exemplo, o
moralismo de Marshall tao ironizado por Schumpeter ndo seria apenas re-
flexo da austera educagio paterna que recebera, como querem alguns de
seus biGgrafos, mas também resposta &s criticas da escola histérica alemd
¢ dos socialistas que se preocupavam com as aberragdes da sociedade exis-
tente e que apontavam os principios econdmicos como incapazes de resolver
os problemas do mundo real.

Deixemos tais interpretagbes aos exegetas e a pessoas mais qualifica-
das e voltemos nossa atengdo para o contetido do Principios de Marshall.

1. MARSHALL, Alfred. Principios de ecomomis. Colecio Os Economistss. S¥o Paulo, Abril
Cultural, 1983, v, lir p. 394.

9.1.1 Alguns aspectos do “Principios” de Marshall

O Principios ndo ¢ apenas um manual, embora, como dissemos, tenha
dominado o ensino da economia na Inglaterra desde sua publicagdo (1890)
até por volta de 1930. E também uma obra pioneiras que levanta questoes,
resolve muitas delas e deixa outras sem solugio. Neste sentido é uma obra
seminal que serviu de fonte de inspiragdo para inmeros textos posteriores.
A microeconomia neocléssica, tal como ainda hoje € ensinada na maioria
de nossas universidades, fem sua principal fonte de inspiragdo no Prin-
cipios.

O niicleo da obra estd no livro V que estuda a demanda, a oferta e
o valor.

9.1.2 Demanda, oferta e valor

Para Marshall a andlise de_um_sistema_econdmico deveria_comegar
pelo estudo do comportamento dos consumidores e produtores ¢ pelo seu

relacionamento no mercado.

Os consumidores buscam maximizar sua satisfacio e os produtores
buscam maximizar seus lucros. A procura € a relagdo entre pregos e quan-
tidades procuradas. A pregos mais baixos, 0s consumidores tendem a adqui-
rir mais de determinado bem. O produtor comporta-se de modo inverso.
A precos mais elevados ele tende a oferecer mais,

Marshall estava atento as variaghes na procura provocadas por va-
riagdes nos pregos. Percebeu ele que a quantidade procurada de determi-
nado bem era mais ou menos sensfvel a variagdes em seu prego. Elabo-
rou, entdo, o conceito de elasticidade-w procurd; conceito que mos-
tra a sensibilidade da procura com relacao a pequenas variagdes no prego
de determinado bem. O conceite de elasticidade (que em Marshall era
um estudo muito cauteloso das relagdes entre pequenas variagdes nos pre-
¢os e nas quantidades procuradas) foi, mais tarde, ampliado por outros
autores. Por analogia, passou-se a falar, entdo, em elasticidade-renda, elas-
ticidade-arco, elasticidade-cruzada etc. Talvez Marshall nao Tivesse apro-
vado esta ampliagio pouco cuidadosa de seu conceito original. Seja como
for, os estudiosos que, hoje, encontram todos estes conceitos em seus ma-
nuais de microeconomia devem saber que no Principios estd a origem de
todos eles.*

2, O comceito n30 nasceu todo feito da cabeca de Marshall, pois se sabe que Cournot |&
trabalhara com ele, mas foi Marshall quem o elab de k




- Para fazer seu estudo da oferta e da demanda, Marshall considera
constantes todos os outros fatores que influenciam a procura (exceto o
preco), como € o caso da renda e das preferéncias dos consumidores.
Isto torna o problema pouco realista. A medida que o consumidor gasta
sua fenda. a utilidade dos demais produtos deve crescer pelo principio
marginal e o problema complica-se. Marshall percebe este complicador
adicional, mas ndo o resolve de maneira satisfatoria.

O leitor deve ter percebido algumas diferengas de enfoque entre
Marshall e a escola cldssica que sao:

1. Qs cldssicos preocupavam-se com o “prego natural” ¢ ndo com as vae
riagdes na quantidade demandada provocadas por variacdes nos pre-
gos, Os grandes temas clissicos cram saidrioy. lucros e acumulagao e
niio a preocupacio com precos relativos, oferte ¢ procura ou lucros de
determinadas firmas, como o ¢ em Marshsll.

2. A estrutura logica do Principios refere-se 8 um mundo no qual ndo hé
lugar para a acumulacdo de capital. E um mundo estitico. Este € o
enfoque comum a todos os neoclassicos, embore o mundo real de sua
época estivesse entrando num processo de acumulagho de capital como
nunca houvera antes.

3. Os clissicos preocupavam-s¢ muito com @ criacio do valer que para
elga eram bens materials rangiveis, Marshall afirma que o homem néo
cria bens materiais 1angiveis, mas wrilidades. A Gnice coisa que se pode
criar, combinando as coisas, sio utilidades, Neste sentido. o setor de
servigos também ¢ produtive porque produz utilidades,

9.1.3 O tempo e a questdo do valor

Marshall, contrariamente a Walras e a outros economistas da mesma li-
nha, percebe a importéincia do tempo na procura, na oferta, na produgio
e na formagdo dos pregos. Para resolver determinados problemas, ele
recorre aos conceitos de curtissimo prazo (que ele chama periodo de mer-
acdo),‘ curto prazo e longo prazo. Nao se trata, aqui, de mero tempo cro-
no‘liéglco, mas de uma relagao entre tempo e diferentes situagdes de mer-
cado.

O periodo de mercado ou curtissimo prazo ocorre quando € impc;ssi-
vel ao produtor aumentar a oferta de seus produtos. Suponha um mer-
cado de peixes, numa feira livre. O produto ¢ altamente perecivel. O
prego serd determinado quase exclusivamente pela procura, havendo pou-
ca relagdo com os custos de produc@o. Se a procura de peixe for pequena,
o prego deste produto chegard a um nivel minimo, sem relagao com os
custos da pesca. E preferivel vendé-lo a um prego minimo a jogé-lo fora.

O curto prazo ocorre quando € possivel aumentar o volume de produ-
¢do ¢, portanto, a oferta de determinado produto sem que seja necessario
ampliar a escala de produgio. Isto s6 & possivel se a firma ou & inddstria
estiverem trabalhando com capacidade ociosa. Neste caso, um aumento
ocasional da procura poderd pdr em funcionamento parte da capacidade
ociosa ¢ o volume de producao aumentard pars atender @ esta procura
adicional.

O longo prazo ocorre quando se altera a escala de producdo, isto €,
quando se constroem novas fabricas, compram-s¢ novas méquinas e equi-
pamentos etc. Neste caso, a oferta aumenta porque a planta aumentou.

Marshall assinala que, a curto prazo, o valor € mais dependente da
demanda e, a longo prazo, mais dependente da oferta (custos de producio).
Com isto ele afasta os excessos dos primeiros matginalistas que atribuiam
quase todo valor & demanda.

Percebe-se também que, para Marshall, valor ¢ preco séo a mesma coi-
sa. lsto nao ocorria com Os cldssicos nem com Marx. Para estes Gltimos,
“o preco natural” canfundia-se com o valor, n#o qualquer preco.

9.1.4 Custos crescentes, constantes e decrescentes

Marshall percebe que, a longo prazo, 0s Cuslos de produgéo de deter-
minada firma podem ser crescentes, constantes ou decrescentes. Um fator
importante na determinagio destes custos sdo as economias externas (que
escapam ao controle da firma individual, mas a afetam) ¢ as economias
internas (controldveis pela firma).

A firma pode conseguir economias internas e, portanto, baixar subs-
tancialmente seus custos de produgdo mediante racionalizagdo do trabalho,
ampliagdo de suas instalagdes (economias de escala) etc. No caso das eco-
nomias de escala, surge um dificil problema para Marshall. O crescimento
de algumas firmas pode levar ao oligopélio e ao monopdlio e, assim, des-
truir aquele quadro idilico de concorréncia perfeita. Se esta & a tendéncia
histdrica, a concorréncia perfeita ¢ o quadro tedrico marshalliano que a
sustenta ndo tém mais razio de ser. Como resolveu ele este problema?
Recorrendo 3 analogia biolégica do ciclo vital. Assim como as drvores €
demais organismos vivos tém um ciclo de vida e nao podem crescer inde-
finidamente, 0 mesmo deve ocorrer com as firmas. Elas podem crescer,
mas & medida que crescem perdem vigor € competitividade. Nascem,
crescem e morrem. E, assim, o mundo da concorréncia perfeita tende a
manter-se idéntico a si mesmo.



)
-A soluggo de Marshall é pouco convincente e ndo se verificou na pré-
tica. Mas, ao buscar esta solugdo, ele conservou a coeréncia de seu sistema.
Além disso, em sua época, a tendéncia ao gigantismo ndo era tio pro-
nunciada como o € hoje. A grande falha da escola neocléssica neste parti-
cular nio estd tanto em Marshall, como em seus continuadores modernos
que, para conseguirem rigor analitico, voltam as costas i realidade. Sa-
crificam os fatos 2 elegincia do método analitico.

Post-scriptum 1

Néo houve possibilidade nenhuma de abordarmos aqui todos os te-
mas do Principios ¢ muito menos toda a obra de Marshall. Schumpeter
diz que quem s6 conhece o Principios ndo conhece Marshall ¢, aqui, nem
sequer estudamos todo o Principios. Mas este comego jé € melhor do que
nada,

Post-scriptum 2

A escola de Cambridge, & qual Marshall deu grande prestigio, conti-
nua.depois com Pigou, que substitui Marshall e prossegue na mesma linha,
Houve, porém, uma pléiade de outros economistas de Cambridge que rom-
peram com a linha do mestre. Entre estes estio Piero Sraffa, Joan Robinson
¢ principalmente John Maynard Keynes cuja obra estudaremos em breve.

QUESTOES PARA REVISAQ

A leitura atenta do texto permite que se responda as questdes seguintes:
1. Que motivos levaram Marshall a tornar-se economista?

2. O Principios de Marshall dominou o ensino da Economia no munde da lingua
inglesa e ocupou o lugar que antes fora ocupado pelo Principios de economia
politica de John Stuart Mill. Que fatores podem ser aduzidos para explicar o
sucesso do livro de Marshall?

3. De que modo Marshall considera o valor de um bem e qual a relacio entre
valor, oferta e demanda?

4. Fale um pouco sobre as distingdes estabelecidas por Marshall entre curto e
longo prazo. O que isso tem que ver com o problema do valor?

5. Certas empresas, ac aumentarem a escala de produgiio, conseguem custos
decrescentes, Esta tendéncia leva tals empresas ao glgantismo e pode abrir
caminho para o monopdlio. Que problemas isto acarreta para o esquema ted-
rico de Marshall e como ele o resolve?

—

SUGESTOES DE LEITURA

Além das obras do préprio Marshall e principalmente go Princ;‘ziies :f
$ Z : ‘ . da
economics que jé sugerimos no capitulo anterior, e:s:stz ainda uma
livros ¢ artigos que merecem ser lidos. O Principios de Marshall estd na
colegiio Os Economistas da Abril Cultural,

KEYNES, John M. Essays in biography. London, Macmillan, 1972.

fia de Marshall escrita pelo seu discipulo mais famoso.
(o} Ihl;:; :o:‘t:?r:al;rograﬂaa de vérlos outros autores ® homens de ac@o.
SCHUMPETER, Joseph. Teorias econdmicas (de Marx a Keynes). Rio de
Janeiro, Zahar, 1970.
trata da contribuigio de vérios outros economistas,
o lur:::t:azmc::mq:siiam do Principios por ocasido do cinqiientendrio
de sua publicagéo. .
SELIGMAN, Ben B. Principales corrientes de la ciencia economica moder-
na. Barcelona, Oikos-Tau, 1966.
t analisa 0 pensamento econdmico a partir de
1870.0 S‘:' :;oaﬂ:teetcn‘;lg:f:itg neste livro, é a falta de concisdo. Perspectiva
da escola Institucionalista.
BLAUG, Mark. La teoria economica actual. Barcclona, Editorial Luis Mi-
racle, 1968,
Blaug dedica cerca de 200 péginas a0 estudo de Marshall. Perspec-
tiva da escola neocldssica.
‘GILL, Richard. Evolugao do pensamento econdmico. Lisboa, Livraria Clés-
sica, 1967.

Ler neste livro A sintese marshalliana”. O grande trunfo de R. Gill
é a concisdo, beleza e clareza de estilo.



