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CAprPiTULO 1

.. > Divisao do Trabalho

O maior aprimoramento das forgas produtivas do trabalho, e a
maior parte da habilidade, destreza e bom senso com o0s quais o trabalho
€ em toda parte dirigido ou executado, parecem ter sido resultados da
divisdao do trabalho.

Compreenderemos mais facilmente os efeitos produzidos pela di-
visdo do trabalho na economia geral da sociedade, se considerarmos
de que maneira essa divisdo do trabalho opera em algumas manufa-
turas especificas. E comum supor que a divisdo do trabalho atinge o
grau maximo em algumas manufaturas muito pequenas; nao, talvez,
no sentido de que nessas a divisao do trabalho seja maior do que em
outras de maior importéncia; acontece, porém, que nessas manufaturas
menores, destinadas a suprir as pequenas necessidades de um nitimero
pequeno de pessoas, o nimero-total de trabalhadores é necessariamente
menor, e os trabalhadores emgpregados em cada setor de trabalho mui-
tas vezes podem ser reunidds no mesmo local de trabalho e colocados
imediatamente sob a perspectiva do espectador. Ao contririo, nas gran-
des manufaturas, destinadas a suprir as grandes necessidades de todo
o povo, cada setor do trabalho emprega um mimero tao grande de
operérios que é impossivel reuni-los todos no mesmo local de trabalho.
Raramente podemos,.em um sé-momento, observar mais do que os ope-
rérios ocupados emum nico setor; Embora; portanto, nessas manufaturas
maiores, o-trabatho:possa ser dividido em.um;mimero de partes muito
maior:do-que-nas manufaturas menores, a divisdo do.trabalho no é tio
6bvia; de imediato, e por isso tem-sido menos observada.

/Tomemos, pois, um exemplo, tirado de uma manufatura muito
pequena, mas na qual a divisdo do trabalho muitas vezes tem sido
notada: a fabricagéo de alfinetes. Um operario nio treinado para essa
atividade (que a divisdo do trabalho transformou em uma indistria
especifica) nem familiarizado com a utilizacio das maquinas ali em-
pregadas (cuja invengdo provavelmente também se deveu 4 mesma
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divisdo do trabalho), dificilmente poderia talvez fabricar um 1inico al-
finete em um dia, empenhando o méximo de trabalho; de qualquer
forma, certamente nio conseguira fabricar vinte. Entretanto, da forma
como essa atividade é hoje executada, nfo somente o trabalho todo
constitui uma indiistria especifica, mas ele esta dividido em uma série
de setores, dos quais, por sua vez, a maior parte também constitui
_uaéthﬂmnnm um oficio especial. CE operério desenrola o arame, um
outro o endireita, um terceiro o corta, um quarto faz as pontas, um
quinto o afia nas pontas para a no_ognmo da cabega do alfinete; para
fazer uma cabega de alfinete requerem-se 3 ou 4 operacgoes &h@ﬂmﬂn@mw
montar a cabeca j4 é uma atividade diferente, e alvejar os alfinetes é
outra; a prépria embalagem dos alfinetes também constitui uma ati-
vidade independente. Assim, a importante atividade de fabricar um
alfinete estd dividida em aproximadamente 18 operac¢des distintas, as
quais, em algumas manufaturas sdo executadas por pessoas diferentes,
a0 passo que, em outras, 0 mesmo operério s vezes executa 2 ou 3
delas. Vi uma pequena manufatura desse tipo, com apenas 10 empre-
gados, e na qual alguns desses executavam 2 ou 3 operagdes diferentes.
Mas, embora nao fossem muito habeis, e portanto nfio estivessem par-
ticularmente treinados para o uso das méiquinas, conseguiam, quando
se esforgavam, fabricar em torno de 12 libras de alfinetes por dia. Ora,
1 libra contém mais do que 4 mil alfinetes de tamanho médio. Por
conseguinte, essas 10 pessoas conseguiam produzir entre elas mais do
que 48 mil alfinetes por dia. Assim, j& que cada pessoa conseguia fazer
/10 de 48 mil alfinetes por dia, pode-se considerar que cada uma
produzia 4 800 alfinetes diariamente. Se, porém, tivessem trabalhado
independentemente um do outro, e sem que nenhum deles tivesse sido
treinado para esse ramo de atividade, certamente cada um deles néo
teria conseguido fabricar 20 alfinetes por dia, e talvez nem mesmo 1,
ou seja: com certeza nio conseguiria produzir a 240® parte, e talvez
nem mesmo a 4 800 parte daquilo que hoje sdo capazes de produzir,
em virtude de uma adequada divisio do trabatho e combinacio de
suas diferentes operacoes. ,

Em a:m_n:mu outro oficio e manufatura, os efeitos da divisao do
trabalho sdo semelhantes aos que se verificam nessa fabrica i insigni-
ficante embora em muitas delas o trabalho nio possa ser tdo subdi-
vidido, nem reduzido a uma simplicidade tao grande de operacdes. A
divisdo do trabalho, na medida em que pode ser introduzida, gera, em
cada oficio, um aumento proporcional das forgas produtivas do trabalho.
A diferenciagido das ocupagbes e empregos parece haver-se efetuado
em decorréncia dessa vantagem. Essa diferenciacdo, alids, geralmente
atinge o maximo nos paises que se caracterizam pelo mais alto grau
da evolugao, no tocante ao trabalho e aprimoramento; o que, em uma
sociedade em estégio primitivo, é o trabalho de uma tnica pessoa, é
o de varias em uma sociedade mais evolufda. Em toda sociedade de-
senvolvida, o mNDnEﬁow geralmente é apenas agricultor, e o operério
de industria somente isso. Também o trabalho que € necessario para
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fabricar um produto completo quase sempre é dividido entre grande
numero de operirios. Quantas sdo as atividades e empregos em cada
setor-da manufatura do linho e da 13, desde os cultivadores até os
branqueadores e os polidores.do linho, ou os tingidores e preparadores
do tecido! A natureza da agricultura nao comporta tantas subdivisées
do trabalho, nem uma diferenciagéo tio grande de uma atividade para
outra, quanto ocorre nas manufaturas. E impossivel separar com tanta
nitidez a atividade do pastoreador.da do cultivador de trigo quanto a
atividade do carpinteiro geralmente se diferencia da do ferreiro. Quase
sempre o fiandeiro é uma pessoa, o teceldo, outra, ao.passo que o
arador, o gradador, o semeador e:0.que faz a: no:.m_nw do trigo muitas
vezes 830 a mesma pessoa..J& que:as. oportunidades para esses diversos
tipos de trabalho 86 retornam: com.as diferentes estacdes do ano, é
impossivel mav-dmmu.sgamgwbsmbwm um tnico homem em cada uma
delas.:Essa impossibilidade de fazer uma diferenciacéo téo SEEQS
e plena-de todos os diversos setores de trabalho empregados na agri-
cultura constitui talvez a razdo por que o aprimoramento das m.o:«.mm
produtivas do trabalho nesse setor nem sempre acompanha os apri-
moramentos alcangados nas manufaturas.

. As nacgdes mais opulentas geralmente superam todos os seus vi-
zinhos tanto na wmdnEnE.m como nas manufaturas; geralmente, porém,
distinguem-se mais pela superioridade na manufatura do que pela su-
perioridade na agricultura. Suas terras geralmente sdo mais bem cul-
tivadas, e, pelo fato de investirem mais trabalho e mais dinheiro nelas,
produzem mais em propor¢io a extensdo e i fertilidade natural do
solo. Entretanto, essa superioridade da produ¢do raramente é muito
mais do que em proporgdo & superioridade de trabalho e dispéndio.
Na agricultura, o trabalho do pais rico nem sempre é muito mais pro-
dutivo do que o dos pafses pobres, ou, pelo menos, nunca é mais pro-
dutivo na mesma proporgio em que o é, geralmente, nas manufaturas.
Por conseguinte, o trigo do pais rico, da mesma qualidade, nem sempre
chega ao mercado com E.mnou mais baixo do que o do pais pobre. O
trigo da Polénia, com o Emw«ﬁo grau de qualidade, € tao barato como
0. da Franga, ndo obstante a‘maior riqueza e o grau superior de de-
- senvolvimento da Franca. O trigo da Franga é, nas provincias triticolas,
t30 bom e ?mn:muwmﬂmuam quase do mesmo preco que o ﬁﬂmo da In-
glaterra, embora, em riqueza e progresso, a Franca talvez seja inferior
@ Inglaterra. As terras destinadas ao cultivo de trigo na Inglaterra
- 880 mais bem cultivadas do que as da Franga, e, como se -afirma, as
: Franca s@o muito mais bem cultivadas que as da-Polénia. Todavia,
ra um pais pobre, ndo obstante a inferioridade no cultivo das
, possa, até certo ponto, rivalizar com os paises ricos quanto aos
s-pregos e a qualidade do trigo, jamais podera enfrentar a com-
o no tocante &s suas manufaturas; ao menos se essas indiistrias
erem as caracteristicas do solo, do clima e da situagdo do pais
‘As sedas da Franca sdo melhores e mais baratas que as da In-
,-porque a manufatura da seda, ao menos atualmente, com os
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altos encargos incidentes sobre a importagio da seda em estado bruto,
néo é tio adequada para o clima da Inglaterra como o é para o da
Fran¢a. Em contrapartida, as ferragens de ferro e as las nisticas da
Inglaterra sao de uma superioridade incomparavel em relacao as da
Franca, e também muito mais baratas, no mesmo grau de qualidade.
Na Polénia, afirma-se ndo haver praticamente manufatura de espécie
alguma, excetuadas algumas indistrias caseiras, de tipo mais primitivo,
com as quais nenhum pafs consegue subsistir.

Esse grande aumento da quantidade de trabalho que, em conseqiién-
cia da divisdo do trabalho, 0 mesmo niimero de pessoas é capaz de realizar,
€ devido a trés circunstincias distintas: em primeiro lugar, devido & maior
destreza existente em cada trabalhador; em segundo, & poupanca daquele
tempo que, geralmente, seria costume-perder ao passar de um tipo de
trabalho para outro; finalmente, 4 invertgfio de um grande niimero de m4-
quinas que facilitam e abreviam o trabalho; possibilitando a uma vinica
pessoa fazer o trabalho que, de outra forma, teria que ser feito por muitas.

Em primeiro lugar, vejamos como o aprimoramento da destreza
do operério necessariamente aumenta a quantidade de servico que ele
pode realizar; a divisdo do trabalho, reduzindo:a atividade de cada
pessoa a alguma operagio simples-e fazendo:dela o tinico emprego de
sua-vida, necessariamente aumenta muito a destreza do operéario: Estou
certo de que um ferreiro comum que, embora acostumado a manejar
o martelo, nunca fez pregos, se em alguma ocasifio precisar e tentar
fazé-lo, dificilmente conseguir ir além de 200 ou 300 pregos por dia,
alids de muito m4 qualidade. Um ferreiro que est4 acostumado a fazer
pregos, mas cuja unica ou principal atividade nfio tem sido esta, ra-
ramente conseguird, mesmo com o esforgo méximo, fazer mais do que
800 ou 1 000 pregos por dia. Tenho visto, porém, vérios rapazes abaixo
dos vinte anos que nunca fizeram outra coisa sen#o fabricar pregos e
que, quando se empenhavam a fundo, conseguiam fazer, cada um deles,
mais-de~2:300 pregos por dia. E, no entanto, fazer pregos ndo é de
forma alguma das operagdes mais simples. A mesma pessoa aciona o
fole, atiga ou melhora o fogo quando necessério, aquece o ferro, e forja
cada segmento do prego; ao forjar a cabega do prego, é obrigada a
mudar de ferramentas. As diferentes operagdes em que se subdivide
a fabricacio de um alfinete ou de um botao metélico sao todas elas
muito mais simples, sendo geralmente muito maior a destreza da pessoa
que sempre fez isso na vida. A rapidez com a qual sdo executadas
algumas das operacdes dessas manufaturas supera o que uma pessoa
que nunca o presenciou acreditaria possivel de ser conseguido pelo
trabalho manual.

Em segundo lugar, a vantagem que se aufere economizando o

tempo que geralmente se perderia no passar de um tipo de trabalho

para-o’outro é muito maior do que a primeira vista poderiamos ima-
ginar. E impossivel passar com muita rapidez de um tipo de trabalho
para outro, porque este é executado em lugar diferente e com ferra-
mentas muito diversas. Um tecelao do campo, que cultiva uma pequena
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propriedade, é obrigado a gastar bastante tempo em passar do seu
tear para o campo, e do campo para o tear. Se os dois trabalhos puderem
ser executados no mesmo local, certamente a perda de tempo é muito
menor. Mas, mesmo nesse caso, ela ainda é muito consideravel. Ge-
ralmente, uma pessoa se desconcerta um pouco ao passar de um tipo
de trabalho para outro. Ao comegar o novo trabalho, raramente ela se
dedica logo com entusiasmo; sua cabeca "est4 em outra", como se diz,
e, durante algum tempo ela mais flana do que trabalha seriamente.
O habito de vadiar e de aplicar-se ao trabalho indolente e descuida-
damente adquiridos naturalmente — e quase necessariamente — por
todo trabalhador do-campo que é obrigado a mudar de trabalho e de
ferramentas a cada meia hora e a fazer vinte trabalhos diferentes a
cada dia, durante a vida toda, quase sempre o torna indolente e pre-
Buigoso, além de fazé-lo incapaz de aplicar-se com intensidade, mesmo
nas ocasides de maior urgéncia. Independentemente, portanto, de sua
deficiéncia no tocante & destreza ou rapidez, essa razao & suficiente
para reduzir sempre e consideravelmente a quantidade de trabalho
que ele é capaz de levar a cabo.

Em terceiro — e ultimo lugar — precisamos todos tomar cons-
ciéncia de quanto o trabalho é facilitado e abreviado pela utilizacdo
deméquing equadas. E desnecessario citar exemplos. Limitar-me-ei,
5 var gue a invencao de todas essas méquinas que tanto
raballio parece ter sua origem na divisao do

“Aspes: tém muito maior probabilidade de descobrir com
maior facilidade ‘e rapidez métodos para atingir um objetivo quando
toda a sua atengéio est4 dirigida para esse objeto tinico, do que quando
a mente se ocupa com uma grande variedade de coisas. Mas, em con-
seqiéncia da divisao do trabalho, toda a atencdo de uma pessoa é
naturalmente dirigida para um tnico objeto muito simples. Eis por
que € natural podermos esperar que uma ou outra das pessoas ocupadas
em cada setor de trabalho especifico logo acabe descobrindo métodos
mais ficeis e mais rapidos de executar seu trabalho especifico, sempre
que a natureza do trabalho comporte tal melhoria. Grande parte das
méiquinas utilizadas nas manufaturas em que o trabalho ests mais
subdividido constituiu originalmente invencdes. de opersrios comuns,
0s quais; com naturalidade, se preocuparam em concentrar sua atengdo
na procura de métodos para executar sua fun¢éc com maior facilidade
e rapidez, estando cada um deles empregado em alguma operagio muito
simples. Quem quer que-esteja habituado a visitar tais manufaturas

deve ter visto muitas vezes méaquinas excelentes que eram invengéo

desses operarios, a fim de facilitar e apressar a sua prépria tarefa no °

trabalho. Nas primeiras bombas de incéndio um rapaz estava cons-
tantemente entretido em abrir e fechar alternadamente a comunicacéio
existente entre a caldeira e o cilindro, conforme o pistdo subia ou descia.
Um desses rapazes, que gostava de brincar com seus companheiros,
observou que, puxando com um barbante a partir da alavanca da val-
vula que abria essa comunica¢io com um outro componente da mé-
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quina, a vélvula poderia abrir e fechar sem ajuda dele, deixandoo

/ livre ‘para“divertir-se com seus colegas. Assim, um ‘dos maiores aper-

feicoamentos introduzidos nessa méquina, desde que ela foi inventada,
foi descoberto por um rapaz que queria poupar-se nospréprio trabalho,

Contudo, nem todos os aperfeicoamentos introduzidos em méqui-
nas representam invences por parte daquelés que utilizavam essas
méquinas. Muitos deles foram efetuados pelo éngenho dos fabricantes
das méquinas, quando a fabricagdo de mAquinas passou a constituir
uma profisséo especifica; alguns desses aperfeicoamentos foram obra
de pessoas denominadas filésofos ou pesquisadores, cujo oficio nio-é
fazer as coisas, mas observar cada coisa, e que, por essa razéo, muitas
vezes 8o capazes de combinar entre si as forcas e poderes dos objetos
mais distantes e diferentes. Com o progresso da sociedade, a filosofia
ou pesquisa torna-se, como qualquer oficio, a ocupagio principal ou
exclusiva de uma categoria especifica de pessoas. Como qualquer outro
oficio, também esse est4 subdividido em grande mimero de setores ou
éreas diferentes, cada uma das quais oferece trabalho a uma categoria
especial de filésofos; e essa subdivisdo do trabalho filoséfico, da mesma
forma como em qualquer outra ocupagéio, melhora e aperfeigoa a des-
treza e proporciona economia de tempo. Cada individuo torna-se mais
hébil em seu setor ‘especifico, o volume de trabalhi .mm&%b maior,
aumentando também consideravelmente o eabeds}igien tfico.,

E a grande multiplicagio das producdes de'
cios — miultiplicacBo essa decorrente da divisdo .
gera, em uma sociedade bem dirigida, aquela riqueza universal que
se estende até as camadas mais baixas do povo. Cada trabalhador tém
para vender uma grande quantidade do seu préprio trabalho, além
daquela de que ele mesmo necessita; e pelo fato de todos os outros
trabalhadores estarem exatamente na mesma situagdio, pode ele trocar
grande parte de seus préprios bens por uma grande quantidade;6u
— 0 que é a mesma coisa — pelo preco de.grande quantidade desbens
desses outros. Fornece-lhes em abundancia aquilo de-que carecem, e
estes, por sua vez, com a mesma-abundAncia, the fornecem ‘aquilo de
que ele necessita; assim é que em todas as camadas‘da-sociedade se
difunde uma abundéncia geral de bens. 7/ : i

de<trabalho — que

CAriTULO 11

O Principio que D4 Origem a Divisio do Trabalho

Essa divisao do trabalho, da qual derivam tantas vantagens,
nio €, em sua origem, o efeito de uma sabedoria humana qualquer,
que preveria e visaria esta riqueza geral 2 qual d4 origem. Ela é a
conseqiiéncia necessaria, embora muito lenta e gradual, de uma certa

emnmmﬂﬂw ou propensdo existente na natureza humana que ndo tem

| ‘qualquer maneira, essa propensio encontra-se em todos os homens,

ndo se encontrando em nenhuma outra raca de animais, que nio pa-
recem conhecer nem essa nem qualquer outra espécie de contratos.
Por vezes, tem-se a mn_vnmﬁmm_o de que dois galgos, ao irem ao encalco
de uma lebre, parecem agir de comum acordo. Cada um a faz voltar-se
para seu companheiro, ou’ procura intercepta-la quando seu compa-
nheiro a faz voltar-se para ele. Mas isso nio é efeito de algum contrato,
sendo da concorréncia casual de seus desejos acerca do mesmo objeto
naquele momento especifico. Ninguém jamais viu um cachorro fazer
uma troca justa e deliberada de um osso por outro, com um segundo
cachorro. Ninguém jamais viu um animal dando a entender a outro,
através de gestos ou gritos naturais: isto é meu, isto é teu, estou disposto
a trocar isto por aquilo. Quando um animal deseja obter alguma coisa,
de uma pessoa ou de outro animal, nso dispde de outro meio de per-
Suasio a nio ser conseguir o favor daqueles de quem necessita ajuda.
Um filhote acaricia e lisonjeia sua maie, e um spaniel faz um sem
mimero de mesuras e demonstracdes para atrair a atengéo de seu dono
que estd jantando, quando deseja receber comida. As vezes o homem
usa o mesmo estratagema com seus semelhantes, e quando nio tem
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outro recurso para induzi-los a atenderem a seus desejos, tenta por
todos os meios servis atingir este objetivo. Todavia, nao tera tempo
para fazer isso em todas as ocasides. Numa sociedade civilizada, o
homem a todo momento necessita da ajuda e cooperacao de grandes
multidées, e sua vida inteira mal seria suficiente para conquistar a
amizade de algumas pessoas. No caso de quase todas as oufras ragas
de animais, cada individuo, ao atingir a maturidade, é totaimente in-
dependente e, em seu estado natural, ndo tem necessidade da ajuda
de nenhuma outra criatura vivente. O homem, entretanto, tem neces-
sidade quase constante da ajuda dos semelhantes, e & imitil esperar
esta ajuda simplesmente da benevoléncia alheia. Ele tera maior pro-
babilidade de obter o que guer, se conseguir interessar a seu favor a
auto-estima dos outros, mostrando-lhes que é vantajoso para eles fa-
zer-lhe ou dar-lhe aquilo de que ele precisa. E isto o que faz toda
pessoa que propde um negéeio a outra. Dé-me aquilo gue eu quero, &
vocé tera isto aqui, que vocé quer — esse é o significado de qualquer
oferta desse tipo; e é dessa forma que obtemos uns dos outros a grande
maioria dos servicos de que necessitamos. Nao é da benevoléncia do
acougueiro, do cervejeiro ou do padeiro que esperamos nosso jantar,
mas da consideragdo que eles tém pelo seu préprio interesse. Dirigi-
mo-nos ndo & sua humanidade, mas & sua auto-estima, e nunca lhes
falamos das nossas préprias necessidades, mas das vantagens que ad-
virdo para eles. Ninguém, a ndo ser o mendigo, sujeita-se a depender
sobretudo da benevoléncia dos semelhantes. Mesmo o mendigo néo
depende inteiramente dessa benevoléncia. Com efeito, a caridade de
pessoas com boa disposigdo lhe fornece tudo o de que carece para a
subsisténcia. Mas embora esse principio lhe assegure, em iltima ana-
lise, tudo o que é necessario para a sua subsisténcia, ele nio pode
garantir-lhe isso sempre, em determinados momentos em que precisar.
A maior parte dos desejos ocasionais do mendigo s3o atendidos da
mesma forma que os de outras pessoas, através de negociagdo, de per-
muta ou de compra. Com o dinheiro que alguém lhe d4, ele compra
alimento. A roupa velha que um outro lhe d4, ele a troca por outras
roupas velhas que lhe servem melhor, por moradia, alimento ou di-
nheiro, com o qual pode comprar alimento, roupas ou moradia, conforme
tiver necessidade.

Assim como é por negociacdo, por escambo ou por compra gue
conseguimos uns dos outros a maior parte dos servigos reciprocos de
que necessitamos, da mesma forma € essa mesma propenséo ou fen-
déncia a permutar que originalmente gera a divisio do trabalho. Em
uma tribo de cagadores ou pastores, por exemplo, uma determinada
pessoa faz arcos e flechas com mais habilidade e rapidez do que qual-
quer outra. Muitas vezes troc-los-4 com seus companheires, por gado
ou por carne de caga; considera que, dessa forma, pode conseguir mais
gado e mais carne de caga do que conseguiria se ele mesmo fosse 2
procura deles no campo. Partindo pois da consideragao de seu interesse
préprio, resolve que o fazer arcos e flechas sera sua ocupagéo principal,
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tornando-se uma espécie de armeiro. Um outro é particularmente habil
em fazer o madeiramento e as coberturas de suas pequenas cabanas
ou casas removiveis. Ele estd habituado a ser itil a seus vizinhos
dessa forma, os quais o remuneram da mesma maneira, com gado e
carne de caca, até que, ao final, acaba achando interessante dedicar-se
inteiramente a essa ocupagdo, e tornar-se uma espécie de carpinteiro
dedicado 4 construcao de casas. Da mesma forma, um terceiro torna-se
ferreiro ou apascentador de gado, um quarto se faz curtidor ou pre-
parador de peles ou couros, componente primordial da roupa dos sil-
vicolas. E dessa forma, a certeza de poder permutar toda a parte ex-
cedente da producgao de seu préprio trabalho que ultrapasse seu con-
sumo pessoal estimula cada pessoa a dedicar-se a uma ocupacao es-
pecifica, e a cultivar e aperfeicoar todo e qualquer talento ou inclinagao
que possa ter por aquele tipo de ocupagéo ou negéeio.

Na realidade, a diferenca de talentos naturais em pessoas dife-
rentes é muito menor do que pensamos; a grande diferenca de habi-
lidade que distingue entre si pessoas de diferentes profissdes, quando
chegam & maturidade, em muitos casos nao é tanto a causa, mas antes
o efeito da divisdo do trabalhe. A diferenca entre as personalidades
mais diferentes, entre um fil6sofo e um carregador comum da rua, por
exemplo, parece ndo provir tanto da natureza, mas antes do habito,
do costume, da educagao ou formacgfdo. Ao virem ao mundo, e durante
os seis ou oito primeiros anos de existéncia, talvez fossem muito se-
melhantes entre si, e nem seus pais nem seus companheiros de folguedo
eram capazes de perceber nenhuma diferenca notavel. Em torno dessa
idade, ou logo depois, comegam a engajar-se em ocupacdes muito di-
ferentes. Comega-se entiio a perceber a diferenga de talentos, sendo
que esta diferenciagiio vai-se ampliando gradualmente, até que, ao final,
o filésofo dificilmente se dispord a reconhecer gualquer semelhanga.
Mas, sem a propensdo a barganha, ao escambo e a troca, cada pessoa
precisa ter conseguido para si mesma tudo o que lhe era necessario
ou conveniente para a vida que desejava. Todos devem ter tido as
mesmas obrigacdes a cumprir, e 0 mesmo trabalhe a executar, e nao
pode ter havido uma tal diferenga de ocupagdes que por si fosse sufi-
ciente para produzir uma diferenca tao grande de talentos.

—_— 8 —
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Passarei agora a examinar quais sdo as normas que naturalmente
as pessoas observam ao trocar suas mercadorias por dinheiro ou por
outras mercadorias. Essas regras determinam o que se pode denominar
valor relativo ou valor de troca dos bens.

Importa observar que a palavra VALOR tem dois significados:
as vezes designa a utilidade de um determinado objeto, e outras vezes
o poder de compra que o referido objeto possui, em relagéio a outras
mercadorias. O primeiro pode chamar-se "valor de uso", e o segundo,
"valor de troca". As coisas que tém o mais alto valor de uso freqiien-
temente tém pouco ou nenhum valor de troca; vice-versa, os bens que
tém o mais alto valor de troca muitas vezes tém pouco ou nenhum
valor de uso. Nada é mais 1itil que a agua, e no entanto dificilmente
se comprar4 alguma coisa com ela, ou seja, dificilmente se conseguira
trocar dgua por alguma outra coisa. Ao contrario, um diamante difi-

CAriTUuLO V

O Preco Real e o Prego Nominal das
Mercadorias ou seu
Preco em Trabalho e seu Preco em Dinheiro

Todo homem ¢ rico ou pobre, de acordo com o grau em que
consegue desfrutar das coisas necessarias, das coisas convenientes e
dos prazeres da vida. Todavia, uma vez implantada plenamente a di-
visdo do trabalho, sdo muito poucas as necessidades que o homem
consegue atender com o produto de seu préprio trabatho. A maior parte
delas devers ser atendida com o produto do trabalho de outros, e o
homem sera entéo rico ou pobre, conforme a quantidade de servigo
alheio que est4 em condigdes de encomendar ou comprar. Portanto, o
valor de qualquer mercadoria, para a pessoa que a possui, mas nio
tenciona usa-la ou consumi-la ela propria, sendo troci-la por outros
bens, é igual 4 quantidade de trabalho que essa mercadoria lhe d4
condi¢oes de comprar ou comandar. Conseqiientemente, o trabalho &
a medida real do valor de troca de todas as mercadorias.

O prego real de cada coisa — ou seja, o que ela custa & pessoa
que deseja adquiri-la — é o trabalho e o incémodo que custa a sua
aquisi¢do. O valor real de cada coisa, para a pessoa que a adquiriu e
deseja vendé-la ou trocé-la por qualquer outra coisa, é o trabalho e o
incdmodo que a pessoa pode poupar a si mesma e pode impor a outros.
O que é comprado com dinheiro ou com bens, é adquirido pelo trabalho,
tanto quanto aquilo que adquirimos com o nosso préprio trabalho. Aque-
le dinheiro ou aqueles bens na realidade nos poupam este trabalho.
Eles contém o valor de uma certa quantidade de trabalho que permu-
tamos por aquilo que, na ocasiio, supomos conter o valor de uma quan-
tidade igual. O trabalho foi o primeiro prego, o dinheiro de compra
original que foi pago por todas as coisas. Nao foi por ouro ou por prata,
mas pelo trabalho, que foi originalmente comprada toda a riqueza do
mundo; e o valor dessa riqueza, para aqueles que a possuem, e desejam
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troca-la por novos produtos, é exatamente igual 2 quantidade de tra-
balho que essa riqueza lhes d4 condigbes de comprar ou comandar.

Riqueza é poder, como diz Hobbes. Mas a pessoa que adquire ou
herda uma grande fortuna nao necessariamente adquire ou herda, com
isto, qualquer poder politico, seja civil ou militar. Possivelmente sua
fortuna pode dar-lhe os meios para adquirir esses dois poderes, mas
a simples posse da fortuna nao lhe assegurardé nenhum desses dois
poderes. O poder que a posse dessa fortuna lhe assegura, dé forma
imediata e direta, é o poder de compra; um certo comando sobre todo
o trabalho ou sobre todo o produto do trabalho que estd entdo no
mercado. Sua fortuna é maior ou menor, exatamente na proporcio da
extensdo desse poder; ou seja, de acordo com a quantidade de trabalho
alheio ou — 0 que é a mesma coisa —do produto do trabalho alheio
que esse poder lhe da condicdes de comprar ou comandar. O valor de
troca de cada coisa serd sempre exatamente igual A extensio desse
poder que essa coisa traz para o seu proprietério.

Entretanto, embora o trabalho seja a medida real do valor de
troca de todas as mercadorias, néo é essa a medida pela qual geralmente
se avalia o valor das mercadorias. Muitas vezes é dificil determinar
com certeza a proporgao entre duas quantidades diferentes de trabalho.
Nao ser4 sempre s6 o tempo gasto em dois tipos diferentes de trabalho
que determinaréd essa proporcdo. Deve-se levar em conta também os
graus diferentes de dificuldade e de engenho empregados nos respec-
tivos trabalhos. Pode haver mais trabalho em uma tarefa dura de uma
hora do que em duas horas de trabalho facil; como pode haver mais
trabalho em uma hora de aplicagdo a uma ocupagio que custa dez
anos de trabalho para aprender, do que em um trabalho de um més
em uma ocupacio comum € de facil aprendizado. Ora, nao é facil en-
contrar um critério exato para medir a dificuldade ou o engenho exigidos
por um determinado trabalho. Efetivamente, ao permutar entre si pro-
dutos diferentes de tipos diferentes de trabalho, costuma-se considerar
uma certa margem para os dois fatores. Essa, porém, é ajustada nio
por medicio exata, mas pela pechincha ou regateio do mercado, de
acordo com aquele tipo de igualdade aproximativa que, embora nao
exata, é suficiente para a vida didria normal.

Além disso, é mais freqiente trocar uma mercadoria por outras
mercadorias — e, portanto, compra-las — do que por trabalho. Por
conseguinte, € mais natural estimar seu valor de troca pela quantidade
de alguma outra mercadoria, do que com base no trabalho que ela
pode comprar. Alids, a maior parte das pessoas tem mais facilidade
em entender o que significa uma quantidade de uma mercadoria es-
pecifica, do que o significado de uma quantidade de trabalho. Com
efeito, a primeira é um objeto plenamente palpavel, ao passo que a
segunda é uma nog¢io abstrata que, embora possamos torni-la sufi-
cientemente inteligivel, ndo é basicamente tio natural e tao 6bvia.

Acontece porém que, quando cessa o comércio mediante troca de
bens e o dinheiro se torna o instrumento comum, é mais freqiiente

trocar cada mercadoria especifica por dinheiro, do que por qualquer
outro bem. Raramente o agougueiro leva suas carnes de boi ou de
carneiro ao padeiro ou ao cervejeiro, para trocs-las por pdo ou por
cerveja; o que faz é levar as carnes ao mercado, onde as troca por
dinheiro, e depois troca esse dinheiro por pao ou cerveja. A quantidade
de dinheiro que recebe pelas carnes determina também a quantidade
de pdo e de cerveja que podera comprar depois. E, pois, mais natural
e mais 6bvio, para ele, estimar o valor das carnes pela quantidade de
dinheiro — a mercadoria pela qual as troca direta e imediatamente
— do que pela quantidade de pao e cerveja — as mercadorias pelas
quais ele pode trocar as carnes somente por meio de uma outra mer-
cadoria (o dinheiro); para ele, é mais facil e mais 6bvio dizer que suas
carnes valem 3 pence ou 4 pence por libra-peso, do que dizer que
valem 3 ou 4 libras-peso de pao ou 3 ou 4 quarters de cerveja. Ocorre,
portanto, que o valor de troca das mercadorias é mais fregiientemente
estimulado pela quantidade de dinheiro do que pela quantidade de
trabalho ou pela quantidade de alguma outra mercadoria que se pode
adquirir em troca da referida mercadoria.

Entretanto, o ouro e a prata, como qualquer outra mercadoria,
também variam em seu valor, sdo ora mais baratos, ora mais caros,
e ora sdo mais féceis de comprar, ora mais dificeis. A quantidade de
trabalho que uma quantidade especifica de ouro e prata pode comprar
ou comandar, ou seja, a quantidade de outros bens pela qual pode ser
trocada, depende sempre da abundancia ou escassez das minas que
eventualmente se conhecem, por ocasiio das trocas. No século XVIL a
descoberta das ricas minas da América reduziu o valor do ouro e da
prata na Europa a aproximadamente 1/3 do valor que possufam antes.
Conseqiientemente, como custava menos trabalho trazer esses metais
das minas para o mercado, assim, quando eram colocados no mercado,
era menor a quantidade de trabalho que permitiam comprar ou co-
mandar. Ora, essa revolugéo no valor do ouro e da prata, embora talvez
a maior ocorrida, nio é absolutamente a tinica registrada pela histéria.
Assim como uma medida de quantidade como é o pé natural, a braca
ou a mancheia que varia continuamente em sua prépria quantidade,
jamais pode ser uma medida exata do valor de outras coisas, da mesma
forma uma mercadoria cujo valor muda constantemente jamais pode
ser uma medida exata do valor de outras mercadorias. Pode-se dizer
que quantidades iguais de trabalho tém valor igual para o trabalhador,
sempre e em toda parte. Estando o trabalhador em seu estado normal
de satide, vigor e disposi¢éio, e no grau normal de sua habilidade e
destreza, ele devera aplicar sempre o mesmo contingente de seu de-
sembarago, de sua liberdade e de sua felicidade. O prego que ele paga
deve ser sempre o mesmo, qualquer que seja a quantidade de bens
que receba em troca de seu trabalho. Quanto a esses bens, a quantidade
que terd condigoes de comprar serd ora maior, ora menor; mas é o
valor desses bens que varia, e nao o valor do trabalho que 08 compra.
Sempre e em toda parte valeu este principio: é caro o que é dificil de




€ produto do trabalho de um dig ou uma horg.

Se um tipo de trabalho for mais duro que o outro, naturalmente
deve-se deixar UMA margem para essa maior dureza; nesse caso, o
produto de uma hora de trabalho de um tipo freqiientemente pode
equivaler ap de duas horas de trabalho de outro,

Ou entdo, se um tipo de trabalho exige um grau incomum de

isica ilidades. Em sociedades desenvolvidas, esga com-
bensacao pela maior dureza de trabalho oy rela maior habilidade cos.
tuma ser feita através dos sal4rios Pagos pelo trabalhg: algo semelhante
deve ter havido provavelmente nog estdgios mais primitivos da civilizacio.
Nessa situagio, todo o produto do trabalho pertence ao traba-
lhador: e » quantidade de trahalhg nermalmente empregada em ad-
quirir ou produzir uma mercadoria é a \injea circunstincia capaz de
regular ou determinar a quantidade de trabalho que ela normalmente
deve tomprar, comandar oy pela qual deve ger trocada.
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No momento em que o patriménio ou capital se acumulou nas
maos de pessoas particulares, algumas delas naturalmente empregarao
esse capital para contratar pessoas laboriosas, fornecendo-lhes maté-
rias-primas e subsisténcia a fim de auferir lucro com a venda do tra-
balho dessas pessoas ou com aquilo que este trabalho acrescenta ao
valor desses materiais. Ao trocar-se o produto acabado por dinheiro
ou por trabalho, ou por outros bens, além do que pode ser suficiente
para pagar o prego dos materiais e os saldrios dos trabalhadores, devera
resultar algo para pagar os lucros do empresério, pelo seu trabalho e
pelo risco que ele assume ao empreender esse negécio. Nesse caso, o
valor que os trabalhadores acrescentam aos materiais desdobra-se, pois,
em duas partes ou componentes, sendo que a primeira paga os saldrios
dos trabalhadores, e a outra, os lucros do empresério, por toda o capital
e os salarios que ele adianta no negécio. Com efeito, 0 empresario nao
poderia ter interesse algum em empenhar esses bens, se nao esperasse
da venda do trabalho de seus operarios algo mais do que seria o su-
ficiente para restituir-lhe o estoque, patriménio ou capital investido:
por outro lado, o empresirio nfio poderia ter interesse algum em em-
pregar um patriménio maior, em lugar de um menor, caso seus lucros
nao tivessem alguma propor¢&o com a extensio do patriménio investido.

Poder-se-ia talvez pensar que os lucros do patriménio nao passam
de uma designagao diferente para os salarios de um tipo especial de
trabalho, isto é, o tra de inspecionar e dirigir a empresa. No
entanto, trata-se de du isas bem diferentes; o lucro é regulado por
principios totalmente distintos, n&o tendo nenhuma propor¢ao com a
quantidade, a dureza ou o engenho desse suposto trabalho de inspe-
cionar e dirigir. £ totalmente regulado pelo valor do capital ou patri-
ménio empregado, sendo o lucro maior ou menor em proporgio com a
extensdo desse patrimdnio. Suponhamos, por exemplo, que em deter-
minada localidade, em que o luero anual normal do patriménio empe-
nhado em manufatura é de 10%, existam duas manufaturas diferentes,
que empregam, cada uma delas, vinte operirios, recebendo cada um

15 libras esterlinas por ano, ou seja, tendo cada uma das duas manu-
faturas uma despesa de 300 libras esterlinas por dno para pagar os
operarios. Suponhamos também que os materiais usados e as maté-
rias-primas processadas anualmente pela primeira manufatura sejam
pouco refinadas e custem apenas 700 libras esterlinas, ao passo que
as matérias-primas utilizadas pela segunda sfio mais refinadas e cus-
tam 7 mil libras esterlinas. Nesse caso, o capital anual empregado na
primeira é de apenas 1 000 libras, ao passo que o capital empenhado
na segunda sera de 7 300 libras esterlinas. A taxa de 10%, portanto,
o primeiro empresério esperard um lucro anual aproximado de apenas
100 libras, enquanto o segundo esperari um lucro anual de 730 libras
esterlinas. Todavia, embora seus lucros sejam muito diferentes, seu
trabalho de inspegéio e dire¢do pode ser quase ou totalmente igual.
Em muitas manufaturas grandes, esse trabalho de inspecéo e direcdo
é confiado a algum funcionario de relevo. Seus saldrios expressam ade-
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quadamente o valor desse tipo de trabalho. Embora ao empregar esses
funcionarios geralmente se considere, até certo ponto, ndo somente seu
trabalho e sua habilidade, mas também a confianca que nele se depo-
sita, esses fatores nunca tém uma proporcéo regular cuja administracéo
eles supervisionam; e o proprietario desse capital, embora fique assim
quiase isento desse trabalho, continua a esperar que seus lucros man-
tenham uma propor¢éo regular com seu capital. Por conseguinte, no
prego das mercadorias, os lucros do patriménio ou capital empenhado
constituem um componente totalmente distinto dos salarios pagos pelo
trabatho, sendo regulados por principios bem diferentes.

J4 nessa situag@io, o produto total do trabalho nem sempre per-
tence ao trabalhador. Na maioria dos casos, este deve reparti-lo com
o dono do capital que lhe d4 emprego. Também j4 nao se pode dizer
que a quantidade de trabalho normalmente empregada para adquirir
ou produzir uma mercadoria seja a 1inica circunstancia a determinar
a quantidade que ele normalmente pode comprar, comandar ou pela
qual pode ser trocada. E evidente que uma quantidade adicional &
devida pelos lucros do capital, pois este adiantou os salrios e forneceu
os materiais para o trabalho dos opersrios.

‘No momento em que toda a terra de um pafs se tornou proprie-
dade privada, os donos das terras, como quaisquer outras pessoas,
gostam de colher onde nunca semearam, exigindo uma renda, mesmo
pelos produtos naturais da terra. A madeira da' floresta, o capim do
campo e todos os frutos da terra, os quais, quando a terra era comum
a todos, custavam ao trabalhador apenas o trabalho de apanha-los, a
partir dessa nova situacio tém o seu prego onerado por algo mais,
inclusive para o trabalhador. Ele passa a ter que pagar pela permissao
de apanhar esses bens, é deve dar ao proprietario da terra uma parte
daquilo que o seu trabalho colhe ou produz. Essa porgdo, ou, o0 que é
a mesina coisa, o preco dessa porcao, constitui a renda da terra, cons-
tituindo, no caso da maior parte das mercadorias, um terceiro compo-
riente do preco.

Importa observar que o valor real dos diversos componentes do
prego € medido pela quantidade de trabalho que cada um deles pode
comprar ou comandar. O trabalho mede o valor néo somente daquela
parte do prego que se desdobra em trabalho efetivo, mas também da-
quela representada pela renda da terra, e daquela que se desdobra no
luero devido ao empresario.

. Em toda sociedade, o preco de qualquer mercadoria, em tltima

. ......mﬁ.w:mm, se desdobra em um ou outro desses trés fatores, ou entdo nos
. trés conjuntamente; e em toda sociedade mais evoluida, os trés com-

entes integram, em medida maior ou menor, o preco da grande

. maioria‘das mercadorias.

‘No preco do trigo, por exemplo, uma parte paga a renda devida

. .wv n...u.ﬁ.o...mm terra, uma outra paga os salarios ou manutencao dos tra-
) ...v&wmmﬁwmm e do gado empregado na producéo do trigo, e a terceira
- ‘Paga o lucro do responsavel pela exploracgdo da terra,
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Quando esses trés tipos de renda pertencem a pessoas diferentes,
sdo distinguidos prontamente; mas quando pertencem os trés 4 mesma
pessoa, por vezes séo confundidos entre si, a0 menos no linguajar comum.

Uma pessoa que cultiva uma parte de sua propria terra, depois
de pagar as despesas do cultivo, deve receber tanto a renda que cabe
ao proprietario da terra quanto o lucro de quem a explora. Tal pessoa
propende, porém, a considerar como lucro os ganhos todos, confundindo
assim a renda da terra com o lucro, ao menos no linguajar comum.
Estao nessa situagéo a maioria dos nossos plantadores norte-america-
nos e da India Ocidental. A maior parte deles cultiva sua prépria
terra, razdo pela qual raramente ouvimos falar da renda dessas terras,
mas com freqiéncia ouvimos falar do lucro que elas produzem.

E raro os agricultores empregarem um supervisor para dirigir
as operagbes. Geralmente eles também trabalham muito com as pro-
prias méos, cultivando, arando, passando a grelha etc. Por conseguinte,
0 que resta da colheita, apés paga a renda da terra, nio somente deve
restituir-lhes o patriménio ou capital empregado no cultivo, juntamente
com seu lucro normal, mas deve também pagar os salarios que lhes
sao devidos, como trabalhadores e como supervisores. E no entanto,
tudo o que resta, apés pagar a renda da terra e restituir o capital
empregado, é denominado lucro. Ora, evidentemente o0s salérios repre-
sentam uma parte desse todo. Economizando esses saldrios, necessa-
riamente o arrendatério ird ganha-los. Aqui, portanto, os saldrios sdo
confundidos com os lucros.

Um manufator independente, que tem capital suficiente tanto
para comprar materiais como para manter-se até poder levar seu pro-
duto ao mercado, deve ganhar tanto os saldrios de um trabalhador
contratado por um patrio guanto o lucro que o patrdo realiza pela
venda do produto do trabalhador. E no entanto, tudo o que esse ma-
nufator independente ganha & geralmente chamado de lucro; também
nesse caso, 0s salarios s@o confundidos com o lucro.

Um horticultor que cultiva pessoalmente sua prépria horta de-
sempenha ao mesmo tempo trés funcdes: proprietario da terra, res-
ponsavel direto pela exploragio da terra e trabalhador. Consegiiente-
mente, seu produto deve pagar-lhe a renda que cabe ao primeiro, o
luero que cabe ao segundo e os saldrios que cabem ao terceiro. No
entanto, comumente tudo é considerado como proventos de seu trabalho.
Nesse caso, tanto a renda da terra como o lucro sdo confundides com
os saldrios.

J4 que em um pais evoluido h4 somente poucas mercadorias cujo
valor de troca provém exclusivamente do trabalho, sendo que a renda

ADAM SMITH

da terra e o lucro contribuem em larga escala para perfazer o valor
de troca da maior parte das mercadorias, a produgdo do trabalho anual
sempre sera suficiente para comprar ou comandar uma quantidade de
trabalho muito maior do que a que foi empregada para obter, preparar
¢ levar essa producdo ao mercado. Se a sociedade empregasse todo ¢
trabalho que pode comprar anualmente, ja que a cada ano aumentaria
consideravelmente a quantidade de trabalho, a producéo de cada anc
sucessivo teria um valor muito superior ac da producao do ano anterior.
Entretanto, nfio existe pais algum em que toda a produgidc anual seja
empregada na manutencao dos trabalhadores ativos. Em toda parte,
08 ociosos consomem grande parte desta produgédo. De acordo, pois,
com as diferentes proporgdes em que a produgédo anual é a cada ano
dividida entre os ativos e os ociosos, o valor comum ou médio dessa
preducdo deverd, de um ano para outro, aumentar, diminuir ou per-
manecer inalterado.
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CarituLo VII

O Prego Natural e o Preco de Mercado das
Mercadorias

Em cada sociedade ou nas suas proximidades, existe uma taxa
comum ou média para salérios e para o lucro, em cada emprego dife-
rente de trabalho ou capital. Essa taxa é regulada naturalmente —
conforme exporei adiante — em parte pelas circunstancias gerais da
sociedade — sua riqueza ou pobreza, sua condicdo de progresso, es-
tagnacéo ou declinio — e em parte pela natureza especifica de cada
emprego ou setor de ocupacao.

Existe outrossim, em cada sociedade ou nas suas proximidades uma
taxa ou média de renda da terra, também ela regulada — como demons-
trarei adiante — em parte pelas circunstancias gerais da sociedade ou
redondeza na qual a terra esté localizada, e em parte pela fertilidade
natural da terra ou pela fertilidade conseguida artificialmente.

Essas taxas comuns ou médias podem ser denominadas taxas
naturais dos salarios, do lucro e da renda da terra, no tempo e lugar
ém que comumente vigoram,

Quando o preco de uma mercadoria nio é menor nem maior do
que o suficiente para pagar ac mesmo tempo a renda da ferra, os
salédrios do trabalho e os lucros do patriménio ou capital empregado
em obter, preparar e levar a mercadoria ao mercado, de acordo com
Suas taxas naturais, a mercadoria é nesse caso vendida pelo que se
pode chamar seu preco natural.

Nesse caso, a mercadoria é vendida exatamente pelo que vale,
ou pelo que ela custa realmente & pessoa que a coloca no mercado;
tom efeito, embora no linguajar comum, o que se chama custo primério
de uma mercadoria nao inclua o lucro da pessoa que a revenders, se
ele a vender a um prego que née lhe permite a taxa comum do luerc
nas proximidades, ele est4 tendo perda no negécio, ja que poderia ter
auferido esse lucro empregando seu capital de alguma forma diferente.
Além disso, seu lucro € sua renda, o fundo adequado para sua subsis-
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téncia. Assim como, ao preparar e colocar os bens no mercado, ele
adianta a seus empregados seus salarios ou subsisténcia, da mesma
forma adianta a si mesmo sua prépria subsisténcia, a qual geralmente
é consentinea ao lucro que ele pode esperar da venda de seus bens.
Portanto, se esses bens nao lhe proporcionarem esse lucro, nio lhe
pagardo o que realmente lhe custaram.

Assim, portanto, embora o prego que lhe garante esse lucro nao
seja sempre o preco mais baixo ao qual um comerciante pode vender seus
bens, é o preco mais baixo ao qual tem probabilidade de vender por um
periodo de tempo considerdvel, ao menos onde existe plena liberdade, ou
onde puder mudar de ocupagao tantas vezes quantas quiser.

O preco efetivo ao qual uma mercadoria é vendida denomina-se
seu pre¢o de mercado. Esse pode estar acima ou abaixo do prego natural,
podendo também coincidir exatamente com ele.

O prego de mercado de uma mercadoria especifica .w regulado
pela proporgdo entre a quantidade que é efetivamente colocada no mer-
cado e a demanda mmacmwmm que estdo dispostos a pagar o prego natural
da mercadoria, ou seja, o valor total da renda fundidria, do trabalho
e do lucro que . &mqms ser pagos para leva-la ao mercado. Tais pessoas
podem ser chamadas de interessados ou pretendentes efetivos, e sua
demanda pode ser chamada de demanda efetiva, pelo fato de poder
ser suficiente para induzir os comerciantes a S_onmw a mercadoria no
mercado. A demanda efetiva difere da demanda absoluta. Em certo
sentido pode-se dizer que uma pessoa muito pobre tem uma demanda
de uma carruagem de luxo puxada por seis cavalos. Pode até ser que
ela gostasse de _uommﬁa_ﬁ entretanto, sua demanda nio é uma demanda
efetiva, uma vez que jamais serd possivel colocar essa mercadoria no
mercado para satisfazer a essa demanda especifica.

Quando a quantidade de uma mercadoria colocada no mercado
é inferior-a-demanda efetiva,. umo%ur possibilidade de fornecer a quan-
tidade desejada-a todos:aqueles que estio dispostos a pagar o valor
integral — renda da terra, salérios e lucro — que deve ser pago para
colocar a mercadoria no mercado. Em conseqiiéncia, ao invés de desejar
essa mercadoria ao preco em que est4, alguns deles estardo dispostos
a pagar mais. Comecard imediatamente uma concorréncia entre os
pretendentes, e em conseqiiéncia o preco de mercado subird mais ou
menos em relagdo ao prego natural, na proporgio em que o grau de
escassez da mercadoria ou a riqueza, a audécia e o luxo dos concorrentes
acenderem mais ou menos a avidez em concorrer. Entre concorrentes
de riqueza e luxo igual, 0 mesmo grau de escassez geralmente provocara
uma concorréncia mais ou menos forte, de acordo com a menor ou
maior importancia, para eles, da aquisi¢do da mercadoria. Daf o preco
exorbitante dos géneros de primeira necessidade-durante o bloqueio
de uma cidade ou em caso de fome generalizada.

Quando a quantidade da mercadoria colocada no mercado ultra-
passa a demanda efetiva, nio ha possibilidade de ser toda vendida
aqueles que desejam pagar o valor integral da renda da terra, dos
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salérios e do lucro, que devem ser pagos para colocar essa mercadoria
no mercado. Uma parte deve ser vendida aqueles que 86 aceitam pagar
menos, e o baixo prego que pagam pela mercadoria necessariamente
reduz o prego total. O prego de mercado desceré mais ou menos abaixo
do preco natural, na proporgio em que o excedente aumentar mais ou
menos a concorréncia entre os vendedores, ou segundo for para eles
mais ou menos importante desembaragar-se imediatamente da merca-
doria. O mesmo excedente na importacéo de artigos pereciveis (laranjas,
por exemplo) provocard uma concorréncia muito maior do que na de
mercadorias durdveis (ferro velho, por exemplo).

Quando a quantidade o&oﬁ&b no mercado coincide exatamente
com o suficiente e necessério para atender & demanda efetiva, muito
naturalmente o prego de mercado coincidird com o prego natural, exa-
tamente ou muito aproximadamente. Poder-se-4 vender toda a quan-
tidade disponfvel ao prego natural, e ndo se conseguird vendé-las a
preco mais alto. A concorréncia entre os diversos comerciantes os obriga
todos a aceitar este prego natural, mas n#o os obriga a aceitar menos.

A quantidade de cada En..nwn—cﬂw colocada no mercado ajusta-se
naturalmente & demanda efetiva. E interesse de todos 0s que empregam
sua terra, seu trabalho ou seu capital para colocar uma mercadoria
no mercado, que essa quantidade nfio supere jamais a demanda efetiva;
e todas as outras pessoas tém interesse em que jamais a quantidade
seja inferior a essa demanda.

mouﬂmg%s»ag%gﬁgﬂggg
a demanda efetiva, algum dos componentes de seu prego deverd ser
pago abaixo de sua taxa natural. Se for a renda da terra, o interesse
dos proprietérios de terra imediatamente os levara a desviar dessa
aplicacdo uma parte de suas terras; e se forem os salarios ou o lucro,
o interesse dos trabalhadores, num caso, e o dos seus empregadores,
no outro, imediatamente os levard a deixar de aplicar uma parte de
seu trabalho ou de seu capital ao negécio. Dentro em breve a quantidade
colocada no mercado ndo seri seniio a estritamente suficiente para
suprir a demanda efetiva. Todos 0s componentes do prego chegardo &
sua taxa natural, e o preco integral serd o pre¢o natural.

Se, ao contréario, em algum momento a quantidade colocada no
mercado ficar abaixo da demanda efetiva, alguns dos componentes de
seu preco necessariamente deverdo subir além de sua taxa natural.
Se for a renda da terra, o interesse de todos os outres proprietarios
de terra os levarad naturalmente a preparar mais terra na produgio
da mercadoria; se forem os salarios ou o lucro, o interesse de todos os
demais trabalhadores e comerciantes logo os levara a aplicar mais
trabalho e mais capital no preparo e na colocagio da mercadoria no
mercado. Em conseqiiéncia, a quantidade colocada no mercado serd
logo suficiente para atender & demanda efetiva. Todos os componentes
do preco dessa mercadoria logo descerdo a sua taxa natural, e o prego
total da mercadoria a seu prego natural.

Conseqiientemente, o preco natural é como que o prego central
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ao’'redor do qual continuamente estéio gravitando os precos de-todas ‘as
mereadorias. Contingéncias diversas podem, s vezes, manté-los bastante
acima dele, e noutras vezes, forga-los para baixo desse nivel. Mas, quais-
quer que possam ser os obsticulos que os impecam de: fixar-se nesse
centro de repouso e continuidade, constantemente tenderdo para ele.

- E'dessa maneira que naturalmente todos os recursos anualmente
empregados para colocar uma mercadoria no mercado se ajustam 2
demanda efetiva. Todos objetivam, naturalmente, colocar no mercado
a quantidade precisa que seja suficiente para cobrir a demanda, sem,
por outro lado, excedé-la.

Nio obstante isso, em alguns setores a mesma quantidade de
trabalho produzir4, em anos diferentes, quantidades muito diferentes

de mercadorias,”enquanto-em outros produzird sempre a miesma ou
quase a mesma quantidade.‘O mesmo nimero de trabalhadores na
agricultura produzird, em anos diferentes; quantidades muito variadas
de trigo, vinho, azeite, lipulo etc. Entretanto, 0 mesmo niimero de
fiandeiros e teceloes produzira cada ano a mesma ou quase a mesma
quantidade de tecido de linho e 13; e j4 que sua produgéo efetiva fre-
qientemente é muito maior ou muito menor do que a sua produgdo
média, as vezes a quantidade de mercadorias colocada no mercado
superard muito a demanda efetiva, e outras vezes ficara bem abaixo
da'mesma. Somente a producio média de um tipo individual de ocu-
pacdo pode ser ajustada sob todos os aspectos & demanda efetiva, e ja
que sua produgao efetiva com freqiiéncia é muito maior ou muito menor
do que a produgdo média, a quantidade de mercadorias colocadas no
mercado as vezes ultrapassaré bastante a demandasefetiva, e as vezes
ficara abaixo dela. Portanto, mesmo que essa‘de rmane

maior exatidio a ‘demanda efetiva. Por isso, enquanto-essa demanda
continuar inaltérada, também o -preco de mercado das mercadorias
provavelmente far4 o mesmo, sendo totalmente ou muito aproximada-
mente 0 mesmo que o prego natural. A experiéncia geral informa que
o prego do tecido de linho e de la ndo esta sujeito a variagdes tio
freqientes e tdo grandes como o prego do trigo. O preco de um tipo
de mercadorias varia somente com as vari side demanda, ao passo
que o de outras varia nio somente com as variagéés'na demanda, mas
também com as variagdes muito maiores ‘e muitomais freqiientes da
quantidade do ‘que é colocado no mercado para suprir a demanda.
‘As flutuagGes  ocasionais e temporéarias no prego: de iereado de
uma mercadoria recaem principalmente sobre as partes:ou componentes
de seu pre¢o qiie consistem nos sal4rios e no lucro. A parte que consiste
na renda fundiaria é menos afetada por tais variacbes. Uma renda
certa em dinheiro em nada é atingida por elas, nem ‘em sua taxa nem

-
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em seu valor. Uma renda que consiste em certa porcentagem ou em
certa quantidade de produto em estado bruto, sem divida é afetada
em seu valor anual por todas as flutuagbes ocasionais e temporarias
que ocorrem no preco de mercado desse produto em estado bruto; ra-
ramente, porém, é afetada por elas em sua taxa anual. Ao acertar as
clausulas do arrendamento, o proprietirio de-terra e o arrendatério
procuram, pelo melhor critério, ajustar a taxa nio ao preco temporario
e ocasional, mas ao prego médio e comum da produgao.

Tais flutuacdes afetam tanto o valor como a taxa dos saldrios e
do lucro, conforme o mercado estiver saturado ou em falta de merca-
dorias ou de trabalho (trabalho ja executado ou trabalho a ser ainda
executado). Um luto piiblico aumenta o prego do tecido preto (que quase
sempre estd em falta no mercado, em tais ocasides) e aumenta os
lucros dos comerciantes que possuem uma quantidade consideravel
desse tecido. Ele nao tem efeito algum sobre os salarios dos teceldes.
O mercado est4 em falta de mercadorias, nao de trabalho (de trabalho
executado, ndo de trabalho a ser executado). Ele faz subir os salérios
dos oficiais de alfaiate. Aqui o mercado est4 em falta de mao-de-obra.
Existe uma demanda efetiva de mais trabalho, de mais trabalho a ser
feito, do que o que se pode conseguir. O luto piblico faz baixar o preco
das sedas e roupas coloridas e com isso reduz os lucros dos comerciantes
que tém consigo-uma quantidade consideravel desses tecidos coloridos.
Faz também- baixar os salarios dos trabalhadores empregados na pre-
paragdo de tais mercadorias, cuja demanda encontra-se paralisada du-
rante seis meses, talvez até durante doze meses. Quanto a esse produto,
o mercado fica abarrotado de mercadorias e de mao-de-obra.

Entretanto, embora o preco de mercado de cada mercadoria esteja
continuamente gravitando em torno do prego natural, se assim se pode
dizer, ocorre por vezes que eventos especificos, as vezes por causas
naturais e as vezes por regulamentos especificos, podem, em muitas
mercadorias, manter por longo tempo o preco de mercado bem acima
do preco natural.

Quando, por efeito de um aumento da demanda efetiva, o preco
de mercado de uma mercadoria especifica eventualmente sobe muito
acima do prec¢o natural, os que empregam seu capital e estoques em
suprir esse mercado geralmente tomam cuidado para esconder essa
mudanga. Se ela chegasse ao conhecimento piblico, seu alto lucro ten-
taria tantos novos rivais a empregarem seus estoques da mesma forma
que, uma vez atendida plenamente a-demanda efetiva, o preco de mer-
cado seria logo reduzido ao prégo natural e quica até abaixo dele, por
algum tempo. Se o mercado estiver muito distante da residéncia dos
seus fornecedores, as‘vezes pode preservar o segredo até por varios
anos, podendo destarte auferir seus lucros extraordinérios sem novos
rivais. Reconhece-se, porém, que é raro tais segredos serem guardados
por muito tempo; por outro lado, os lucros extraordinarios podem durar
muite pouco mais-do 'que esses segredos.

Os segredos industriais s@o suscetiveis de preservagio por um
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tempo mais prolongado do que os comerciais. Um tintureiro que tenha
descoberto o-meio de produzir um corante especifico, com materiais que
custam: apenas-a metade do preco dos comumente utilizados, pode, se
tomar cuidado-e enquanto viver, desfrutar da vantagem de sua mmmomg
e até deixé-la:em heranca aos descendentes. Seus ganhos extraordinérios
provém:do alto preco que é pago pelo seu trabalho privado. Esses ganhos
consistem' precisamente nos altos salsrios pagos por esse trabalho. Visto
que, porém, tais ganhos se repetem sobre cada parcela do estoque, e ja
que-em ‘razéo disso, 0 montante total desses ganhos mantém uma pro-
porgao regular em relagfio a esse estoque, sfo geralmente considerados
como lucros extraordinérios do capital ou estoque. ;
Tais elevagbes do prego de mercado sdo evidentemente os efeitos
de contingéncias especiais de incidéncia, porém, 3s vezes perduravel
por muitos anos seguidos. ) )
~-..-Certos produtos naturais exigem caracteristicas tais de solo e
localizagfo: que‘até mesmo todas as terras de um grande pafs aptas
para a producéio deles podem ser insuficientes para atender & demanda
efetiva.. Por conseguinte, todo o estoque colocado no .Emnﬂao. pode ser
vendido-aqueles que estdo dispostos a dar pelo produto mais do que
o suficiente-para pagar, de acordo com suas taxas -naturais, a renda
da terra que os produziu, juntamente com os salérios do trabalho e
08 lucros do capital empregados em preparé-los e colocs-los no mercado.
Tais mercadorias podem continuar a ser vendidas a esses precos altos
durante séculos seguidos; é a parte do preco que consiste na renda da
terra que, nesse caso, é geralmente paga acima de sua taxa patural.
A renda da terra que proporciona tais produgdes mgnm.nﬂrﬂﬂuwo a
renda de alguns vinhedos na Franca, de um solo e local particularmente
favoréaveis, nao tem proporgéo regular com a renda de terras da mesma
fertilidade e igualmente bem cultivadas, existentes nas: des.
Ao contrério, os sal4rios do trabalho e os lucros.do cap
para colocar tais mercadorias no mercado raramente px
porgdo natural com os das outras aplica¢des de mao-de-obr te
em sua vizinhanga. - = o AR ot i g
Evidentemente, tais elevagdes do prego de mercado sao efeito de
causas naturais, que podem impedir que a demanda efetiva jamais seja
plenamente atendida e que, portanto, podem perdurar para sempre. )
Um monopélio, outorgado a um individuo ou a uma 85&%
de comércio, tem o mesmo efeito que um segredo comercial ou indus-
trial.-Os monopolistas, por manterem o mercado sempre em falta, por
nunca suprirem plenamente a demanda efetiva, vendem suas merca-
dorias muito acima do prego natural delas, auferindo ganhos — quer
consistam em salarios ou em lucros — muito acima de sua taxa natural.
O preco de monopélio é em qualquer ocasido o mais alto que se
possa conseguir. Ao contrério, o prego natural, ou seja,.o Uﬂ@@rmm bmnm
concorréncia, é o mais baixo que se possa aceitar, nao mﬂ‘n@%mm@m_mo.
mas durante qualquer periodo de tempo consideravel.e sucessivo. O
primeiro é, em qualquer ocasifio, o preco mais alto que se possa ex-

— 114 —

ADAM SMITH

torquir dos compradores, ou que Supostamente eles consentirio em
pagar. O segundo é o preco mais baixo que os vendedores comumente
podem aceitar se quiserem continuar a manter seu negocio.

Os privilégios exclusivos detidos por corporagdes, estatutos de
aprendizagem e todas as leis que limitam, em ocupacdes especificas,
a concorréncia a um nimero inferior ac dos que de outra forma con-
correriam, tém a mesma tendéncia, embora em grau menor. Constituem
uma espécie de monopélios ampliados, podendo freqiientemente, du-
rante geragdes sucessivas, e em categorias inteiras de ocupagdes, man-
ter o preco de mercado de mercadorias especificas acima de seu prego
natural, e manter algo acima de sua taxa natural tanto os salarios do
trabalho como os lucros do capital empregados nessas mercadorias.

Tais elevagdes do preco de mercado podem perdurar-enquanto
durar os regulamentos que lhes deram origem.

O prego de mercado de qualquer mercadoria especifica pode, por
muito tempo, continuar acima do prego natural da referida mercadoria,
mas raramente pode manter-se muito tempo abaixo dele. ‘Qualquer
que fosse o componente do preco pago abaixo da taxa natural, as pessoas
cujos interesses fossem afetados imediatamente perceberiam a perda
e de imediato deixariam de aplicar na referida mercadoria um trato
tal de terra ou tanto ou quanto de trabalho, ou de capital, e assim a
quantidade colocada no mercado logo se reduziria ao estritamente su-
ficiente para atender 4 demanda efetiva. Portanto, o preco de mercado
dessa mercadoria logo subiria ao prego natural. Isso ocorreria, ao menos,
onde reinasse plena liberdade.

Os mesmos estatutos de aprendizagem e outras leis de corpora-
¢oes que na verdade possibilitam ao trabalhador salarios bastante aci-
ma da taxa natural, quando uma manufatura esta ‘em fase dé pros-
peridade, 2s vezes fazem com que seu salério desga bastante abaixo
da taxa natural, quando a manufatura est4 em declinio. Assim, ¢omo
na primeira hipétese, esses fatores tiram muitas pessoas do emprego,’
da mesma forma, na segungda hipétese, o trabalhador é excluido de
muitos empregos. O efeito desses regulamentos nio é tao duradouro,
porém, para fazer com que os salarios do trabalhador des¢am abaixo
da taxa natural, como o é para fazer com que os salarios subam acima
dessa taxa. Sua influéncia pode, no primeiro caso, durar por muitos
séculos, ao passo que no segundo nio pode durar mais do que o periodo
de vida de alguns dos trabalhadores que se criaram no emprego, na
fase da prosperidade. Quando estes desaparecerem, o niimero dos que
depois forem educados para a ocupagio certamente havera de satisfazer
a demanda efetiva. Somente uma politica tdo violenta como a do In-
dustdo ou a do Egito Antigo (onde todos eram obrigados, por um prin-
cipio religioso, a seguir a ocupagido dos pais, incorrendo no mais hor-
rendo sacrilégio quem ousasse mudar de profissdo) é capaz de, em
qualquer ocupagio especifica, e por varias geragoes sucessivas, fazer
os salarios do trabalho ou lucros do capital descerem abaixo da taxa
natural respectiva.
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Eis tudo o que por ora considero necessario observar no tocante
4 defasagem ocasional ou permanente, entre o pre¢o de mercado e o
preco natural das mercadorias.

O préprio prego natural varia juntamente com a taxa natural de
cada um dos componentes: saldrios, lucro e renda da terra; e em cada
sociedade, essa taxa varia de acordo com as circunstancias, sua riqueza
ou pobreza, sua condigdo de economia em progresso, estacionaria ou
declinante. Nos préximos quatro capitulos procurarei explicar, da ma-
neira mais completa e clara de que for capaz, as causas dessas variagies.

Primeiramente, procurarei explicar quais sfo as circunstancias
que naturalmente determinam a taxa dos salirios, e de que maneira
essas circunstancias sao afetadas pela rigueza ou pela pobreza de uma
sociedade, pelo seu estado de progresso, sua situagdo estacionaria ou
seu declinio.

Em segundo lugar, procurarei mostrar quais séo as circunstancias
que naturalmente determinam a taxa de lucro, e de que forma também
essas circunstancias sio afetadas pelas mesmas variacbes das condigdes
da sociedade.

Embora os saldrios em dinheire e o lucre difiram muito de uma
ocupacdo para outra e de um emprego de capital para outro, parece
haver geralmente certa proporgéo entre os saldrios em dinheiro em
todas as diversas ocupagfes e os lucros pecunidrios em todos os dife-
rentes empregos de capital. Essa propor¢io — como se vera adiante
— depende em parte da natureza dos diverses empregos e em parte
das diferentes leis e politicas da respectiva sociedade. Entretanto, em-
bora sob muitos aspectos essa proporgio dependa das leis e da politica,
ela parece ser pouco afetada pela riqueza ou pela pobreza da sociedade,
pela sua condigio de economia em progresso, estacionaria ou em de-
clinio, permanecendo a mesma ou quase a mesma em qualquer uma
dessas condi¢des. Em terceiro lugar, portanto, procurarei explicar todas
as diversas circunsténcias que regulam essa proporgao.

Em quarto e dltimo lugar, procurarei mostrar quais sdo as cir-
cunstancias que regulam a renda da terra, renda essa que levanta ou
abaixa o preco real de todas as mercadorias que a terra produz
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CarituLro II

Restricoes a Importaciao de Mercadorias Estrangeiras
que Podem Ser Produzidas no Préprio Pais

Ao se restringir, por altas taxas alfandegarias ou por proibicdes
absolutas, a importagéo de bens estrangeiros que podem ser produzidos
no préprio pais, garante-se mais ou menos o monopélio do mercado
interno para a indistria nacional que produz tais mercadorias. Assim,
a proibicao de importar gado vivo ou géneros alimenticios salgados de
pafses estrangeiros assegura aos criadores de gado da Gra-Bretanha
o monopélio do mercado interno para a carne de agougue. As altas
taxas alfandegirias impostas 4 importagao de trigo, que em épocas de
abundéncia moderada equivalem a uma proibicao, garantem uma van-
tagem similar aos cultivadores desse produto. Da mesma forma, a proi-
bicdo de importar las estrangeiras favorece os fabricantes de 1a. A
manufatura da seda, embora empregue exclusivamente matéria-prima
estrangeira, conseguiu recentemente a mesma vantagem. A manufa-
tura do linho ainda né@o a conseguiu, mas estio sendo dados grandes
passos nesse sentido. Analogamente, muitas outras categorias de ma-
nufatureiros tém obtido na Gra-Bretanha um monopélio total ou quase
total em oposicao a seus concidadaos. A variedade de mercadorias cuja
importagédo estd proibida na Gra-Bretanha, de maneira absoluta ou
em certas circunstancias, supera de muito o que facilmente supdem
0s que ndo estdo bem familiarizados com as leis alfandegérias.

Nao cabe divida de que esse monopslic do mercado interno mui-
tas vezes da grande estimulo aquele tipo especifico de industria que
se beneficia dele, e muitas vezes canaliza para ela um contingente
maior de mao-de-obra e de capital da sociedade do que o que de outra
forma teria sido empregado nela. Entretanto, talvez ndo seja igual-
mente evidente que tal monopélio tende a aumentar a atividade geral
da sociedade ou a dar-lhe a diregdo mais vantajosa.

A atividade geral da sociedade nunca pode ultrapassar aquilo
que o capital da sociedade tem condigées de empregar. Assim como o
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numero de operdrios que podem ser empregados por uma determinada
pessoa deve manter certa proporgio ao capital que ela possui, da mesma
forma o nimero de pessoas que podem continuamente ser empregadas
pela totalidade dos membros de uma grande sociedade deve manter uma
certa proporgdo com o capital total dessa sociedade, néio podendo jamais
ultrapassar essa proporg¢io. Nio hé regulamento comercial que possa au-
mentar a quantidade de mao-de-obra em qualquer sociedade além daquilo
que o capital tem condi¢bes de manter. Podera apenas desviar parte desse
capital para uma dire¢io para a qual, de outra forma, nfio teria sido
canalizada; outrossim, de maneira alguma ha certeza de que essa dire¢éo
artificial possa trazer mais vantagens & sociedade do que aquela que
tomaria caso as coisas caminhassem espontaneamente,

Bl SRR URRPA SR ST ik s il Soems

T =Uitorgar o monopalio do mercado interno ao produto da atividaae

nacional, em qualquer arte ou oficio, equivale, de certo modo, a orientar
pessoas particulares sobre como devem empregar seus capitais — o
que, em quase todos 0s:-casos; representa uma norma initil, ou danosa.
Se os produtos fabricados no pais;podem ser nele comprados tao barato
quanto os importados, a medida é evidentemente initil. ‘mm. porém, o
preco do produto nacional for mais elevado que o do importado, a
norma é necessariamente prejudicial. Todo pai de familia prudente
tem como principio jamais tentar fazer em casa aquilo que custa mais
fabricar do que comprar. O alfaiate nao tenta fazer seus préprios sa-
patos, mas compra-os do sapateiro. O sapateiro ndo tenta fazer suas
préprias roupas, e sim utiliza os servigos de um alfaiate. O agricultor
nao tenta fazer ele mesmo seus sapatos ou sua roupa, porém recorre
aos dois profissionais citados. Todos eles consideram de seu interesse
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empregar toda sua atividade de forma que aufiram alguma vantagem
sobre seus vizinhos, comprando com uma parcela de sua produgio —
ou, o0 que é a mesma coisa, com o preco de uma parcela dela — tudo
o mais de que tiverem necessidade.

O que é prudente na conduta de qualquer famflia particular dificil
para mente constituiré insensatez na conduta de um grande reino. Se
um pafs estrangeiro estiver em condicdes de nos fornecer uma mereca-
doria a preco de mais baixo do que o da mercadoria fabricada por nés
mesmos, € melhor compré-la com uma parcela da produgao de nossa
prépria atividade, empregada de forma que possamos auferir alguma
vantagem. A atividade geral de um pafs, por ser sempre proporcional
ao capital que lhe d4 emprego, nio diminuird com isso, da mesma
forma como nao diminui a atividade dos profissionais acima mencio-
nados; o que apenas resta € descobrir a maneira pela qual ela pode
ser aplicada para trazer a maior vantagem possivel. Ora, certamente
essa atividade nao é empregada com o méximo de vantagem se for
dirigida para um produto que é mais barato quando se compra do que
quando se fabrica. O valor da produgiio anual da atividade do pais
certamente diminui mais ou menos quando ele é 4rtificialmente im-
pedido de produzir mercadorias que evidentemente tém mais valor do
que a mercadoria que estd orientado a produzir. Segundo se supde, a
respectiva mercadoria poderia ser comprada fora a prego mais baixo
do que custa produzi-la no_pafs. Por isso, poderia ter sido comprada
com uma parte apenas — isto &, com apenas uma parte do preco das
mercadorias que a atividade empregada por um capital igual teria
produzido no pais, caso se deixasse a atividade nacional seguir seu
caminho natural. Dessa forma, a atividade do pais é desviada de um
emprego mais vantajoso de capital e canalizada para um emprego me-
nos vantajoso, conseqiientemente, o valor de troca da produgio anual
do pafs, ao invés de aumentar — como pretende o legislador — ne-
cessariamente diminui, por forca de cada norma que imponha tais
restrigdes a importagao.

Sem diivida, tais restrigdes as vezes permitem que possamos adquirir
determinada mercadoria com maior rapidez do que se ela tivesse que ser
importada e, depois de certo tempo, ela podera ser fabricada a prego tio
baixo ou até mais baixo do que a mercadoria produzida fora do pais.
Embora, porém, a atividade da sociedade possa ser dessa forma dirigida
com vantagem para um canal especifico mais rapidamente do que de
outra forma aconteceria, de maneira alguma resulta que tal regulamento
restritivo possa jamais aumentar a soma total da atividade ou da renda
do pafs. A atividade da sociedade s6 pode aumentar na proporgio em que
aumenta seu capital, e este s6 pode aumentar na propor¢ic em que se
puder aumentar o que se poupa gradualmente de sua renda. Mas o efeito
imediato de todas essas restriges as importagdes é diminuir a renda do
pais, e o que diminui essa renda certamente niio tem muita probabilidade
de aumentar o capital da sociedade mais rapidamente do que teria au-
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mentado espontaneamente, caso se tivesse deixado o capital e a ati-
vidade encontrarem seus empregos naturais.

Ainda que, ndo havendo tais restrigbes as importacoes, a socie-
dade nunca viesse a adquirir o produto manufaturado proposto, nem

por isso ela ficaria mais pobre, em qualquer periodo de sua existéncia. °
Em cada periodo de sua existéncia, o total do capital e da atividade

do pais continuaria a poder ser empregado, embora aplicando-o a ob-
jetos diferentes, da maneira mais vantajosa no respectivo periodo. Em

cada periodo a renda do pafs poderia ter sido a méxima que seu capital -

poderia permitir, e tanto o capital como a renda poderiam ter aumen-
tado com a méaxima rapidez possivel.

As vantagens naturais que um paifs tem sobre outros na produgio
de determinadas mercadorias por vezes sao tao relevantes que todo
mundo reconhece ser iniitil pretender concorrer com esses outros pafses.
Utilizando vidros, viveiros e estufas pode-se cultivar excelentes “uvas
na Escécia, podendo-se com elas fabricar vinhos muito bons, com uma
despesa aproximadamente trinta vezes superior aquela com a qual se
pode importar de outros pafses vinhos pelo menos da mesma qualidade.
Seria porventura uma lei racional proibir a importacio de todos os
vinhos estrangeiros, simplesmente para incentivar a fabricagao de vi-
nho clarete e borgonha? Ora, se é verdade que seria absurdo evidente
canalizar para algum emprego trinta vezes mais capital e atividade
nacionais do que o necessério para comprar de fora quantidade igual
das mercadorias desejadas, logicamente é também absurdo, ainda que
ndo tao gritante, mas certamente do mesmo género, canalizar para tal
emprego a trigésima ou até mesmo a trigentésima parte mais de capital
e de atividade. Sob este aspecto, ndo interessa se as vantagens que
um pais leva sobre outro sao naturais ou adquiridas. Enquanto um
dos paises tiver estas vantagens, e outro desejar partilhar delas, sempre
ser4 mais vantajoso para este 1iltimo comprar do que fabricar ele mes-
mo. A vantagem que um artesfo tem sobre seu vizinho, que exerce
outra profissdo, é apenas uma vantagem adquirida; no entanto, os dois

consideram mais vantajoso comprar de um outro arteséo, do que cada

um fazer aquilo que nao é do seu oficio especifico.
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CArPIiTULO 1

Os Gastos do Soberano ou do Estado

PARTE PRIMEIRA

Os GAsTOS COM A DEFESA

O primeiro dever do soberano, o de proteger a sociedade contra
a violéncia e a invasdo de outros pafses independentes, sé6 pode ser
cumprido recorrendo & forga militar. Entretanto, sdo muito diferentes
os gastos tanto para preparar essa for¢a militar em tempo de paz como
para utilizd-la em tempo de guerra, de acordo com os diversos estédgios
da sociedade, nos diferentes periodos de aperfeigopamento. Entre nagdes
constituidas de cacadores, o estdgio mais baixo e mais primitive da
sociedade, tal como o encontramos entre as tribos nativas da América
do Norte, todo homem é um guerreiro e, a0 mesmo tempo, um cagador.
Quando vai & guerra, seja para defender seu pais seja para vingar as
ofensas a ele infligidas por outros paises, ele se sustenta com seu
préprio trabalho, da mesma forma como quando vive em casa. Seu
pais — ja que nessas circunstancias nfio ha propriamente nem soberano
nem Estado — nfo tem despesa alguma, nem para prepara-lo para a
guerra, nem para sustentd-lo enquanto estiver no campo de batalha.
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r Os GASTOS COM A JUSTICA

O segundo dever do soberano, o de proteger, na medida do pos-
& sivel, cada membro da sociedade da injustica ou opressio de todos os
outros membros da mesma, ou o dever de estabelecer uma adminis-
tragdo judicial rigorosa, comporta igualmente gastos cujo montante
varia muito, conforme os diferentes perfodos da sociedade.

Entre nagdes de cacadores, uma vez que é dificil haver proprie-
dade, ou ao menos propriedade que ultrapasse o valor correspondente
a dois ou trés dias de trabalho, raramente se depara com algum ma-
gistrado estabelecido ou alguma administragéo judicial regular. Pessoas
destituidas de propriedade 86 podem lesar-se entre si no que tange as
suas pessoas ou reputacdo. Quando um homem mata, fere, bate em
outro ou o difama, ainda que o injusti¢ado sofra, o ofensor nio aufere
nenhum beneficio. Diverso é o caso das lesdes 2 propriedade. Aqui, o
beneficio da pessoa que comete a infragio muitas vezes & igual & perda
da que a sofre. A inveja, a malicia ou o ressentimento sio as iinicas
paixdes que podem levar uma pessoa a prejudicar outra pessoalmente
ou sua reputagdo. Mas ndo é freqiiente que a maioria dos homens
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PARTE TERCEIRA
__ Os GASTOS COM As mepm..m As INSTITUICOES PUBLICAS

O terceiro e ltimo dever do soberano ou do Estado é o de criar

e manter essas instituicdes e obras piblicas que, embora possam pro-

porcionar a mixima vantagem para uma grande sociedade, sdo de tal

. natureza, que o lucro jamais conseguiria compensar algum individuo

m ou um pequeno nimero de individuos, nio se podendo, pois esperar

i que algum individuo ou um pequeno nimero de individuo as crie e

mantenha. Também o cumprimento deste dever exige despesas cujo
montante varia muito conforme os diferentes perfodos da sociedade.

Depois das instituigbes e obras publicas necessarias para a defesa -

da sociedade e para a administracdo da Justica — ambas Ja mencio-

nadas —, as demais obras e instituicies piblicas consistem sobretudo

nas que se destinam a facilitar o comércio da sociedade e nas que

visam a promover a instrugéo do povo. As instituicdes destinadas &

instrugio dividem-se em dois tipos: as que visam 2 educacdo da ju-

ventude e as que visam 2 instrugio dos cidadaos de todas as idades.

Para examinarmos a maneira mais adequada de atender as despesas

inerentes a esses diversos tipos de obras e instituicdes publicas, divi-
diremos esta terceira parte do presente capftulo em trés artigos. .
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Tanto a despesa destinada & defesa da sociedade como a destinada
ao sustento da dignidade do magistrado supremo séo aplicadas em
beneficio geral de toda a'sociedade. E, pois, justo que ambas sejam
cobertas pela contribuicsio geral de toda a sociedade, contribuindo todos 3
08 seus membros, na medida do possivel, em proporgio com suas res- :
pectivas capacidades. ;

Sem divida, também a despesa com a administracio da justica E
pode ser considerada como sendo aplicada em beneficio de toda a so- i
ciedade. Por isso, ndo é injusto que ela seja paga com a contribuigdo 3
geral de toda a sociedade. Entretanto, as pessoas que causam essa -
despesa sdo aquelas que, por sua injustica, cometida de uma forma E
ou de outra, fazem com que seja necessério procurar reparacio ou 2
protegéo dos tribunais de justica. Por sua vez, as pessoas mais dire- 3§
tamente beneficiadas com esse gasto sdo aquelas a quem os tribunais
de justi¢a restituem ou mantém os direitos. Por isso, as despesas com
administracdo da justica podem ser muito apropriadamente cobertas 3
pela contribuicao particular de uma ou de outra dessas duas categorias
de pessoas, ou pelas duas, conforme o exige a diversidade de circuns-
tincias — em outras palavras, com as taxas judicidrias. Pode nio ser 3
necessirio recorrer, neste caso, a contribuicio geral da sociedade, a
Déo ser para processar 08 criminosos que, pessoalmente, carecem de
propriedade ou fundo suficientes para pagar tais taxas.

As despesas locais ou provinciais que beneficiam apenas um lugar #
ou uma provincia (por exemplo, as que se aplicam no policiamento d
uma cidade ou de um distrito em particular) devem ser cobertas po

uma receita local ou provincial, sem onerar a receita geral da sociedade
E injusto exigir que toda a sociedade contribua para custear uma des-
pesa cuja aplicacdo beneficia apenas uma parte dessa sociedade.
Os gastos despendidos com a manutencdo de boas estradas
comunicacdes beneficiam, sem divida, toda a sociedade e, portanto
sem injustica, podem ser cobertos pela contribui¢ao geral de toda
sociedade. Entretanto, esse gasto beneficia mais imediata e diretamente
aqueles que viajam ou transportam mercadorias de um lugar a outrc
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€ que consomem essas mercadorias. As taxas de pedagio da Inglaterra,
e as taxas denominadas peagens em outros paises, impdem essa despesa
exclusivamente a essas duas categorias de pessoas e, com isso, desa-
fogam a sociedade em geral de um énus bem considersvel.

Indubitavelmente, também as despesas com as instituicdes des-
tinadas & educagdo e & instrugio religiosa sio benéficas para toda a
sociedade, podendo, portanto, sem injusti¢a, ser cobertas com a con-
tribuicdo geral da sociedade. Todavia, talvez com igual justica e até
com alguma vantagem, essa despesa poderia ser paga exclusivamente
por aqueles que auferem o beneficio imediato de tal educacio e ins-
trugao, ou pela contribuicao voluntéria daqueles que acreditam precisar
de uma ou de outra.

Quando as institui¢des ou outras obras publicas que beneficiam
toda a sociedade nio podem ser mantidas integralmente ou nio sdo
assim efetivamente mantidas com a contribuigio daqueles membros
particulares da sociedade mais diretamente beneficiados por elas, essa
deficiéncia deve, na maioria dos casos, ser suprida pela contribuigao
geral de toda a sociedade. A receita-geral da sociedade, além de cobrir
0s gastos com a defesa da sociedade, e sustentar a dignidade do ma-
gistrado supremo, tem que suprir a deficiéncia de muitos setores es-
pecificos da receita. No préximo capitulo procurarei explicar as fontes
dessa receita geral ou publica.




