Mediagdo & conciliagdo -Simulagdo Negociagao

ROTEIRO DE APOIO (PARA ESTRUTURACAO E PLANEJAMENTO)
1. Quais sao as posicoes da parte?

2. Quais sao os interesses da parte?

3. Qual a “"Melhor alternativa na auséncia de acordo” — BATNA? (Best
Alternative to a Negotiated Agreement)

4. Qual a “Pior alternativa na auséncia de acordo” - WATNA? (Worst
Alternative to a Negotiated Agreement)

5. Quais sao as posicoes e interesses da outra parte?

6. ESTRATEGIAS E OBJETIVOS (*Considerar questdes dificeis,
possiveis concessoes e opcoes de ganho mutuo)

7. AVALIACAO POS-SIMULACAO.

Da perspectiva da parte

(__) Houve perda (__) Houve ganho? ( ) Houve ganho mituo
Qual?

As “técnicas” examinadas na aula ajudaram?

(_) Sim (_) Nao
Qual?




