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OS PLANOS DO 
NEGÓCIO JURÍDICO
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NEGÓCIO JURÍDICO

“É negócio jurídico toda declaração
de vontade vista socialmente como
destinada a produzir efeitos jurídicos
em nível de igualdade” (JUNQUEIRA DE
AZEVEDO, Antonio. Negócio jurídico e
declaração negocial: noções gerais e
formação da declaração negocial,
Tese, São Paulo, USP, 1986, p. 25).
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OS PLANOS

Plano da eficácia

Fatores

Plano da validade

Requisitos

Plano da existência

Elementos
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EXERCÍCIO
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LINHA DO TEMPO

15.X.15

Início das negociações

20.X.15

Comprador solicita prazo 
de dois meses para pagar

30.X.15

Vendedor solicita que 
transferência da 
propriedade o e 

pagamento sejam 
concomitantes

5.XI.15

Partes chegam a um 
acordo 
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PLANO DA EXISTÊNCIA
Elementos
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ELEMENTOS
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Agente

Objeto

Forma

PLANO DA VALIDADE
REQUISITOS
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REQUISITOS

N
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Agente Capaz e 
legitimado

Objeto Lícito, possível e 
determinável

Forma Prescrita ou não 
defesa em lei
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PLANO DA EFICÁCIA
FATORES
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FATORES DE EFICÁCIA

Gerais
Termo – art. 131

Específicos Notificação do devedor – art. 290

Ampliativos Registro do contrato de locação urbana 
– art. 8º, da Lei 8.245/91
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