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DEPARTAMENTO DE ADMINISTRAÇÃO

Disciplina: MODELOS DE NEGOCIAÇÃO
Código: RAD0475
Oferecimento: Departamento de Administração da FEA-RP 
Docente responsável: Profa. Lara Bartocci Liboni
E-mail: laraliboni@usp.br
Objetivo da disciplina: 
Proporcionar aos alunos os conhecimentos básicos de um campo de conhecimento que faz parte do dia a dia dos administradores. Estudar, em termos conceituais e exercitar, em termos práticos, o assunto Negociação.

1 - apresentar e analisar os princípios básicos e as variáveis fundamentais do processo de negociação;

2 – apresentar e analisar o planejamento e os estilos de negociação;

3 - mostrar a importância da comunicação no processo de negociação;

4 - destacar as formas e níveis de conflito nas relações interpessoais;

5 - analisar aspectos importantes da negociação, tais como as habilidades básicas dos negociadores, negociações internacionais e a ética nas negociações.

Método didático: aulas expositivas, discussão de casos de ensino, dinâmicas e seminários. 

Referências: 

1- Martinelli, D. P. & Almeida, A. P. Negociação: como transformar confronto em cooperação,

Atlas, São Paulo: 1997.
2- 2 - Martinelli, D. P. Negociação: conceitos e aplicações práticas, Saraiva, São Paulo: 2012.

Avaliações: 

Prova 1: 40%;

Prova 2: 60%;

Prova substitutiva: Não haverá. 
Aprovação: Média superior ou igual a 5,0, realização obrigatória do seminário e presença superior ou igual a 70% no semestre. 
Re-avaliação: Estará apto a efetuar a prova de reavaliação o aluno com média final na disciplina igual ou superior a três (3,0) e inferior a cinco (5,0), e tiver, no mínimo, 70% (setenta por cento) de freqüência às aulas. O cálculo de uma média aritmética simples será feito com a nota da prova de reavaliação e a média final obtida pelo aluno na disciplina. Se esta média resultar em uma nota igual ou superior a cinco (5,0), o aluno será aprovado.
