
Análise Crítica

9.1 - 9.4 de MARTINS, E.; DINIZ, J. A.; 
MIRANDA, G. J. Análise Avançada das 

Demonstrações Contábeis – uma 
abordagem crítica. São Paulo: Atlas, 2012. 



Antes de usar indicadores de análise

• Grandes conclusões costuma sair da leitura 
atenta das DCs



Inflação

• Em 1995, com o advento da Lei n.º 9.249, o governo 
extinguiu a correção monetária de balanço...

• Desde então, as demonstrações contábeis não evidenciam 
os efeitos inflacionários

• Você pode comparar ativos de empresas diferentes para 
avaliar nível de investimento, mas não se esqueça que 
esses ativos foram adquiridos em datas diferentes

http://www.atena.org.br/revista/ojs-2.2.3-06/index.php/UERJ/article/viewFile/634/630

http://www.atena.org.br/revista/ojs-2.2.3-06/index.php/UERJ/article/viewFile/634/630


Índices de Liquidez

• Possibilidades de “embelezamento”

• Operações de Securitização 

– Venda de recebíveis para Sociedade de proposito específico

– Os recebíveis são dados como garantias para obtenção de empréstimos 

• Classificações (ativo não circulante mantido para venda)

• Gerenciamento do circulante (pagto de passivos)



Indicadores de prazos médios

• 360 ou 365 dias?

• Prazo de rotação dos estoques

• Separar estoques (Mp, elaboração e acabado)

1.01.04 Estoques 
1.01.04.01 Produto Acabado 
1.01.04.02 Produto em Elaboração 
1.01.04.03 Matérias Primas 
1.01.04.04 Materiais de Produção 
1.01.04.05 Almoxarifado e Outros 
1.01.04.06 Provisão para Perdas 

Mas e o 
consumo?



Indicadores de prazos médios

• Prazo de recebimento

• Contas a receber / vendas 
– Vendas a prazo e vendas a vista – divulga separadamente?

– Não, usa-se o total, infelizmente

– “Ou seja, o número encontrado não significa o prazo médio dado para 
quem compra a prazo”

• Vendas brutas ou vendas líquidas?
– Líquida (sem os impostos)

– Mas e os clientes?

Ctas a Receber Vendas Imposto / Vendas Imposto a Recolher

(1) 100 100 (1) (2) 18 18 (2)



Indicadores de prazos médios

• Prazo médio dos pagtos a fornecedores na empresa comercial

• Cuidado com os lançamentos em fornecedores (imobilizado ou MP?)

• CMV=Ei+C-Ef

• CMV/Ei/Ef líquido de impostos, exceto fornecedores

• A distorção no cálculo dependerá do vol. de impostos recuperáveis

– solução: retirar impostos (É necessário conhecer os tributos incidentes) 

Prazo médio dos pagtos a fornecedores na empresa industrial

Estoque Fornecedor Imposto a recuperar

(1) 280 300 (1) (2) 20


