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Termos e condicdes

1 QUESTOES CULTURAIS - PRIMEIRO CONTATO

A elaboracdo de contratos internacionais demanda do operador do Di-
reito observar algumas diferencas culturais que influenciardo o contrato
fortemente, ainda que as partes busquem discutir o tema da maneira mais
fleumatica possivel.

Bem verdade que a evolucdo da globalizacédo e dos blocos econdmicos
resultou numa certa aproximagio comportamental dos agentes do mun-
do das grandes negociacdes, contudo, trazemos conosco alguns valores in-
conscientes. Nem nds mesmos percebemos que atribuimos certas cargas
valorativas a determinadas situacdes. Isso porque nosso arcabouco cultural
est4 de tal maneira presente em nossas vidas que se torna tarefa hercalea
(sendo impossivel) isolar seus reflexos nas negocia¢des que conduzimos em
nossa vida prética.

Assim sendo, vale enaltecer a importancia de atentarmos para certas
questdes de cunho regional. Varios sdo os exemplos a respeito, mas vale ci-
tar alguns para que possamos perceber como gestos absolutamente nor-
mais, sob a nossa perspectiva cultural, podem ser entendidos como descor-
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tesia por interlocutores estrangeiros, podendo, até mesmo, comprometer o
bom andamento das discussdes negociais.

No Brasil, trocamos cartdes de visita sem qualquer cerimoénia. Entrega-
mos a todos os participantes de reunides ou eventos de maneira automa-
tica. Da mesma maneira os recebemos e guardamos. Dificilmente nos de-
temos em lé-los com atencdo. No maximo, percorremos rapidamente seu
conteddo, tentando reter as principais informacdes: instituicdo, nome e car-
go. Alids, ndo raro, concomitantemente a entrega, estamos saudando nossos
colegas, apertando as maos e até mesmo tratando de outros assuntos. Se o
nuimero de participantes for muito grande, néo é dificil que sejam mistura-
dos os cartdes recebidos com os seus préprios.

Cendrio bem diferente pode ser observado em situagdes andlogas en-
volvendo japoneses. Nessa cultura, é sinénimo de polidez entregar e rece-
ber os cartdes de visita segurando-os com as duas méos e agradecendo-os,
abaixando levemente a cabeca. As informagdes do cartdo sdo efetivamente
lidas, e ele é guardado com cuidado. Segurd-lo com uma s6 méo € sinal de
desprezo, descaso.

A cultura brasileira é dotada de certa informalidade. Isso pode repercu-
tir de maneira positiva, quando demonstramos nossa capacidade de tratar
situacoes especialmente delicadas com certa maleabilidade, com diploma-
cia. Também somos conhecidos por nossa hospitalidade e animo. Todavia,
também é possivel que a caréncia de formalismos se reflita negativamente,
transmitindo uma imagem de pouca seriedade, malemoléncia ou, mesmo,
falta de conteudo.

Pior ainda se, durante a primeira aproximagio, o interlocutor for toca-
do, seja no brago ou nas costas. Basta um simples aperto de maos. Nesse
ponto, também convém realcar um detalhe: o aperto deve ser firme. Dar a
maio sem firmeza ou imaginar que se estd quebrando nozes sao extremos
nem um pouco bem-vindos.

Somos enfaticos na comunicacao, estamos realmente preocupados em
nos fazer entender, e para isso recorremos a gestos e expressoes das mais
variadas. A expressividade pode ser essencial em algumas areas de atua-
¢do, como diante de um tribunal de jiri, mas, em uma mesa de negocia-
coes, é de bom tom que reflitamos quem é nosso interlocutor e como serao
recebidas tais atitudes.

Quando desenvolvidas tratativas com europeus, especialmente ale-
mies, ndo convém rechear nossas explanagdes com grandes gestos, ex-
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pressdes faciais, ou coroar com demasiada énfase o discurso. Tanto mo-
vimento pode ser entendido como dotado de certa agressividade, e uma
prevencao natural pode comecar a ser construida e se estender as ideias
que estdo sendo expostas.

Outro ponto crucial é a falta de objetividade nas respostas. Diante de
perguntas absolutamente objetivas, daquelas cuja resposta poderia come-
car com um “sim” ou “néo’, qualquer tentativa de explicacao néo é propria-
mente bem-vinda. Ou seja, diante de uma pergunta como “O prazo esta fina-
lizado?’, o prudente é responder objetivamente. Quaisquer esclarecimentos
sobre os motivos que ensejaram o resultado positivo ou negativo no cum-
primento do prazo de perfazimento do projeto podem ser dados posterior-
mente, caso o interlocutor esteja interessado.

Expressdes coloquiais, como “Nao acredito!” ou “Vocé esta brincan-
do!”, ambas apenas sendo utilizadas como manifestacdo de espanto e per-
plexidade, podem ser extremamente mal interpretadas. O interessante é
que podem emergir em meio a um didlogo de forma totalmente desperce-
bida, pois muitas vezes fazem parte dos habitos vernaculares do expositor
de maneira arraigada.

Finalmente, vale ressaltar a importincia da assertividade das partes en-
volvidas na negociagao. Isso porque varios aspectos negociais precisam ser
apresentados logo no inicio das tratativas. A oportunidade de que essa situ-
acdo se dé com em reunides presenciais é rara, ainda mais se consideradas
as distancias fisicas dos estabelecimentos de origem dos participantes, por
isso mesmo deve ser bem planejada. Nesse sentido, agendar uma reuniédo
com sugestéo de inicio, fim e proposta de pauta pode ser especialmente util.
Reunides muito longas, com muitos representantes, correm sério risco de
perder o foco. A seguir, enfrentaremos o tema de maneira mais detalhada.

2 PLANEJAMENTO DAS TRATATIVAS

Atualmente, as reunides presenciais tém se tornado mais escassas, dan-
do lugar as teleconferéncias. Quando o contato inicial pode ser feito pessoal-
mente, é fundamental o aproveitamento proficuo dessa situacéo.

Nesse primeiro momento, marcar horéario de término pode parecer im-
pertinente. Melhor dar certa liberdade a todos os integrantes nesse encontro
preliminar. O primeiro passo sdo os cumprimentos e a troca de cartoes, te-
mas sobre o0s quais ja tecemos alguns breves comentarios no item anterior.
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A disposicdo de lugares ndo deve dar a impressao de oposicdo. Confor-
me mencionado neste livro, um bom contrato internacional representa ga-
nhos para ambas as partes, e a polarizagdo de forgas de uma parte em detri-
mento de outra dificilmente gerara futuras avencas com esses negociadores.
Convém, portanto, que os participantes ndo fiquem dispostos em grupos
totalmente separados, um de frente para o outro, como se estivessem em
contraposicdo. Mesas redondas e ovais sdo especialmente adequadas para
essa finalidade, resolvendo a delicadeza da disposicdo de cadeiras de forma
velada e natural.

Todos acomodados, vale que seja feita uma breve apresentacdo dos par-
ticipantes. Vez que as bases das tratativas estdo sendo formadas, discutir a es-
trutura do negdécio € oportuno. Neste momento, importa que sejam tragadas
as grandes linhas: qual a transagéo, suas etapas, papel de cada um dos parti-
cipantes, responsabilidade pela elaboragdo dos instrumentos que formaliza-
rdo o negdcio, cronograma para cada uma das acoes a serem tomadas.

Em que pese estarmos ensaiando os primeiros passos da estrutura, uma
ata relatando os principais pontos da reunido é sempre muito bem-vinda,
lembrando que deverd ser distribuida a todos os que compareceram.

Aperfeicoado o primeiro contato, é propicia a formagio de uma lista
com os dados para contato do grupo de trabalho que atuaré na andlise e no
acompanhamento de todo o negécio. Trata-se da chamada work group list.
Nela estardo incluidos os consultores externos e qualquer outro profissional
contratado para acompanhar a mencionada formalizagao.

Neste ponto, importa analisar o volume e complexidade da operagao:
caso haja muitos detalhes a serem definidos, a elaboragdo de um instru-
mento pré-contratual pode auxiliar grandemente a lhe dar forma e con-
sisténcia. Ha varios tipos de contratos dessa natureza. A seguir, trataremos
dos mais usuais.

3 INSTRUMENTOS PRE-CONTRATUAIS

A utilizacdo de instrumentos pré-contratuais objetiva economizar tem-
po, evitar a necessidade de discutir novamente pontos fundamentais da
avenca ja superados e prevenir a repeticdo de tarefas.

Como séi ocorrer na seara das negociacdes internacionais, seria teme-
rario tratar tais instrumentos de maneira taxativa, pois a criatividade dos
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operadores internacionais ndo permitiria essa simplificagdo. Contudo, por
questdes diddticas e préticas, € mister limitar nosso campo de observacio,
sob pena de sermos perfunctérios demais.

Nessa obra, o foco de andlise estd voltado para dois tipos contratuais: a
carta convite e o acordo de confidencialidade, cujas caracteristicas princi-
pais passam a ser expostas.

3.1 Carta Convite

Um dos formatos bastante usuais é a carta convite, também conhecida
como carta proposta. Ha uma pluralidade de cendrios que podem se des-
cortinar para seu destinatario: (i) ele pode estar sendo convidado a parti-
cipar de uma potencial operagdo envolvendo montantes expressivos, cujo
desenho ja foi desenvolvido pelo emitente da carta; ou (ii) o destinatdrio
estd sendo convidado a participar de uma operacio ja estruturada, forma-
lizada e em curso.

Essa metodologia de trabalho tem sido intensificada especialmente no
que se refere a vultosos projetos ou operacoes financeiras de grande monta.

Os projetos podem ser decorrentes de licitacoes, contrato de turn-key,
grandes empreitadas etc. Nos contratos de turn-key, por exemplo, o contra-
tante objetiva receber determinada planta em funcionamento, com toda es-
trutura necessdria, linhas de producéo, espaco para estoque, carga e descar-
ga, j4 em condicdes operacionais.

Rarissimo encontrar uma tnica empresa capaz de suprir tal demanda
sem estabelecer parcerias vidveis para consecugdo do projeto em cada uma
de suas etapas. A carta convite, nesse contexto, é utilizada para apresentar a
estrutura que se pretende, em todo seu detalnamento. Os convidados per-
tencem a cada um dos ramos de atividade capazes de perfazer parte dessa
imensa engenharia.

Também devera constar da carta convite os prazos ja avencados e os
custos ja pactuados, bem como eventuais comissdes, multas e despesas de
cunho administrativo ou técnico que venham a ser pagas por determina-
do participante ou proporcionalmente distribuidas entre todos eles, e even-
tuais limites para tais despesas.

Para o eficiente atendimento do contratante, o emissor do convite deve-
rd centralizar a coordenagdo dos trabalhos, ou designar alguém que o faca.
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Isso porque o canal principal de comunica¢do nessa modalidade é o con-
tratado direto. Mesmo porque, do contrério, ndo haveria necessidade de se
celebrar esse tipo contratual: o demandante gerenciaria diretamente todos
os prestadores de servigo.

E possivel que o formato da demanda ndo esteja totalmente defini-
do, permitindo que as partes tenham espaco para negociacdes e propos-
tas a serem formuladas pelo convidado. A carta convite deverd mencionar
quais pontos estdo cabalmente delimitados e quais permitem, ou requerem,
maiores discussoes.

A partir dessas definicoes, os participantes estardo aptos a seguir para o
préximo estagio negocial, qual seja, a elaboragdo dos instrumentos contra-
tuais. Sempre bom lembrar que, embora o emissor do convite seja o ponto
de interseccdo entre os convidados, dadas as peculiaridades do projeto é
bem frequente que vérios convidados firmem um o contrato de outro.

Isso se deve ao entrelagamento de atividades no projeto, onde um pon-
to é importante para a feitura de outro. Explico: se tenho um contratado
responsével pela infra-estrura (alvenaria, tubulacéo, ventilagdo), ele devera
estar em fina sintonia com o outro elemento responsével pela implantacdo
da linha de producéo, que necessitara de d4gua corrente para o resfriamen-
to de determinada méquina, cabos especiais de forca para o fornecimento
de energia de outra, e assim por diante. A interagdo (contratual, inclusive)
deve ocorrer de maneira inequivoca, ou todo o andamento do projeto es-
tara comprometido.

Ja no que se refere ao setor financeiro, atualmente as institui¢ées bus-
cam a diluicdo do risco operacional de grandes transacdes financeiras. Isso
ocorre por dois motivos: primeiro, para viabilizar operagdes de valor expres-
sivo; segundo, com vistas a mitigar a concentracéo do risco de crédito.

Por vezes, o volume da demanda de recursos por parte do mutuério ul-
trapassa a disposicdo da instituicdo financeira de conceder crédito. Buscan-
do atender a necessidade de seu cliente, o banco procura parceiros dispos-
tos a compor o montante total do empréstimo a ser concedido. Da mesma
maneira que é dividido o risco da operacéo, sdo compartilhadas as garantias
vinculadas ao contrato principal.

Todos os participantes figurardo no contrato como mutuantes da ope-
racdo, mas, dada a complexidade que tal formato costuma apresentar, serdo
nomeados agentes responséveis pela formaliza¢do e acompanhamento da
operacdo e de suas garantias.




82 Contratos Internacionais ¢ Cérnio

Os termos e condicoes que regerdo as relagdes entre agentes e mutuan-
tes, bem como entre os préprios mutuantes, podem ser estabelecidos em
documentos autdénomos. Alids, essa é a maneira mais aconselhavel, pois
ndo hd razdo para envolver o mutudrio em certas discussoes que somente
interessam aos demais envolvidos.

A esse tipo de operagio, da qual participam varias instituigdes financei-
ras em um mesmo polo, chamamos de “operacdo sindicalizada’ A expres-
sdo deriva do termo sindicato, que representa a associacdo de individuos de
uma mesma classe para a defesa de interesses que sdo comuns.

Busca-se dividir o risco de crédito de determinada empresa, objetivan-
do ndo expor a institui¢do financeira a excessiva concentracao de opera-
¢bes, buscando, com essa divisdo, manté-la adequadamente enquadrada
aos principios da Basileia.

Apenas a titulo de esclarecimento, tais principios constam de um do-
cumento internacional firmado pelo Brasil em 1988, na cidade de Basileia,
Suica, e buscam estabelecer uma série de diretrizes internacionais para a
salubridade do sistema financeiro internacional. Para tanto, os sistemas fi-
nanceiros dos pafses aderentes devem implantar medidas de fiscalizagao,
controle e exposicdo a risco devidamente dosadas, com vistas a que sejam
evitadas crises sistémicas.

Isso ocorre porque a falta de confianca no sistema financeiro de um de-
terminado pais dificilmente geraria efeitos que ficariam adstritos ao terri-
tério daquela localidade. Em tempos de globalizagéo, muito provavel haver
repercusséo internacional bastante adversa. Nesse sentido, hd uma crescen-
te preocupagao com a higidez financeira dos bancos.

A seguir, apresenta-se modelo de carta convite comumente utilizado
pelos operadores do mercado internacional.
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[MODELO DE CARTA CONVITE]

[papel timbrado da instituicdo]
[localidade e data]

Ao

Banco do Povo de Santana S.A.

[endereco e destinatario]

Ref.: Carta Convite n° 001/09 — Operacao Sindicalizada para Concessao de Créditos
no valor de R$ 200 milhoes.

Prezados Senhores:

O Banco Monte Serrat S.A. pretende realizar operacgdo sindicalizada para a con-
cessao de créditos a empresa de primeira linha, com sede no Brasil, atuante no ramo
de papel e celulose. Esta prevista garantia hipotecaria no valor equivalente a 120%
(cento e vinte por cento) do empréstimo concedido.

Nesse momento inicial, estamos buscando a parceria de instituigdes financeiras
renomadas para integrar o seleto grupo de bancos responsaveis pela concessdo
dos mencionados valores.

Assim, apresentamos anexas a presente Carta Convite as especificagbes mi-
nimas da opera¢do ora proposta. Caso V.Sas. tenham interesse em participar de
tal estrutura, pedimos a gentileza de contatar o Departamento de Concessdo de
Créditos Sindicalizados, Sr. Jodo Pessoa, fone 0001.22.00, a fim de que possamos
fornecer mais informacoes a respeito desse tema.

Desde ja agradecemos a atencdo,

Banco Monte Serrat S.A.
Departamento de Concessao de Créditos Sindicalizados

SUMARIO INDICATIVO (Carta Convite ne 001/09)

Bancos Participantes instituicoes financeiras de primeira linha, com
forte expressao no mercado brasileiro e exposicao
internacional, totalizando quatro participantes.

Tomador dos Recursos Papel e Celulose do Brasil S.A.

Garantidor Garantia hipotecaria de fazendas do Tomador e outras
empresas do mesmo grupo econdmico, no valor de 120%
(cento e vinte por cento) do empréstimo concedido.

Valor Total do Crédito R$ 200 milhdes
Valor de Cada Quota Parte | R$ 50 milhdes

Prazo da Operacao 5 anos

Modalidade Linha de crédito

Agente Administrativo Banco Monte Serrat S.A.




84 Contratos Internacionais ¢ Cdrnio

SUMARIO INDICATIVO (Carta Convite ne 001/09)

Agente de Garantia

Banco de Montemor S.A.

Utilizacdo dos Recursos

Construcao de Fabrica.

Forma ﬂe Pagamento

De principal: Parcela Gnica no final de 4 anos, a partir da
emissao.
De juros: pagamentos trimestrais.

Comissoes * Agente Administrativo: 0,10% /valor total
* Agente de Pagamento: R$ 10 mil a.a.

Juros LIBOR mais 1,5%

Garantia 1. Aval do Sr.[] e da Sra.[];

2. Alienacao fiduciaria da fabrica;
3. Penhor de estoque; e
4, Cessao Fiduciaria de duplicatas.

Condicdes Precedentes

As usuais para esse tipo de operagdo, incluindo, mas sem
limitagao:

1. Todas as aprovagbes necessarias, conforme Estatuto
Social do Emissor;

2. Regular constituicdo da garantias (incluindo o registro
nos cartérios competentes);

3. Opiniao Legal emitida conforme modelo proposto
pelos bancos, que deveréa ser emitida por escritdrio
contratado nas jurisdigbes aplicaveis a emissdo, bem
como Opinido Legal emitida pelo responsavel pelo
Departamento Juridico do Emissor; e

4. Auséncia de evento de inadimplemento.

O cumprimento das condigdes precedentes sera julgado a
exclusivo critério do Agente Emissor.

Clausulas Financeiras

Até o pagamento final da emissdo, o Emissor
compromete-se:

1. a cumprir com todos os requisitos impostos pela
legislacao a ele aplicavel, incluindo as normas referentes a
protecao ambiental;

2. as demonstragoes financeiras do Emissor deverdo ser
enviadas aos agentes até o final do 12 trimestre de cada
ano;

3. ndo passar por nenhum processo societario que
implique em alteracdo do atual quadro societério da
empresa;

4. nao constituir garantia ou quaisquer tipo de dnus sobre
seus bens que excedam o valor de US$ 50 MILHOES; e

5. ndo firmar operacdes entre coligadas que estejam fora
do curso ordinario de seus negécios.

Legislacdo e jurisdicdo

Exceto para as garantias que tero a sua constituicdo
regida por lei brasileira, qualquer disputa relacionada a
presente operacao serd resolvida por arbitragem e regida
pela legislacdo de NY.
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3.2 Acordo de Confidencialidade

O acordo de confidencialidade pode ser celebrado entre partes que ja
estdo seguras de que estabelecerdo uma relagdo contratual ou entre aquelas
que ainda estdo analisando essa possibilidade. Em qualquer hip6tese, im-
porta que haja total discricdo dos envolvidos quanto as informagoes que sdo
recebidas de parte a parte.

Nesse instrumento, é vital que sejam descritos 0s motivos que ensejam
sua celebracio, pois podem existir varias negociacdes entre as partes e o si-
gilo refirir-se apenas a uma delas. Outro ponto fundamental € a defini¢do do
que serd considerado como informacéo confidencial.

Ha negociacoes em que as discussdes orais também sdo entendidas
como confidenciais. E evidente que esse tipo de previsdo possa ser estabe-
lecido contratualmente, porém, igualmente clara serd a dificuldade de se
constituir prova a respeito do que foi ou néo dito, caso haja alguma discussdo
judicial a respeito da questao. Quando enviadas por meio fisico ou midia ele-
tronica, apontar a confidencialidade da mensagem se torna mais simples.

E importante ressaltar que a obrigacdo de manter em sigilo o que se re-
cebe deve ser observada por todos os profissionais que a elas tenham aces-
so, e que esse envolvimento deve ocorrer na estrita medida do necessario,
evitando que pessoas ndo envolvidas com a operacdo tenham contato com
tais dados.

O tratamento dado a esse material quando do término da relacao con-
tratual varia conforme o caso: é possivel que se pactue a devolugao de tudo
o que foi fornecido ou a compromisso de destruigdo. A primeira alternativa
é pouco pritica e muito trabalhosa, pois serd imprescindivel o controle de
tudo o que serd enviado ao receptor, bem como de tudo o que por ele ve-
nha a ser devolvido. A segunda alternativa é logicamente mais 4gil, contudo,
deve haver uma profunda confianca entre as partes convencionantes, além
de ser fornecida declaracdo de destruicédo firmada por legitimo representan-
te legal do receptor, preferivelmente participante direto de todo o processo.

Finalmente, a manutenc¢do do segredo ndo se deve limitar apenas ao pe-
riodo de vigéncia do acordo de confidencialidade. A natureza dos dados tro-
cados é de tal relevancia que a revelagdo em curto espago de tempo apoés a
vigéncia ainda pode acarretar danos. Ademais, néo se justifica simplesmen-
te atribuir ao acordo um prazo de vigéncia muito maior do que o necessario
para a realizacdo das tratativas. Dessa feita, vale acordar que o segredo deve
ser mantido durante determinado prazo, apés a vigéncia do instrumento.
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A seguir, uma ilustragdo desse documento, apenas para auxiliar sua : . < 5
guiL, ¢ » ap P suas medidas de seguranga sejam adequados a protecdo da Informagao

compreensao. Confidencial que receba em virtude do Negécio e deste Acordo.

5. Propriedade da Informacdo: o Provedor original de qualquer informagéo
confidencial permanecera como proprietario da informacdo, mantendo seus
ACORDO DE CONFIDENCIALIDADE direitos sobre a mesma, especialmente quanto a (i) material ou informacao
protegida por direito autoral, inclusive qualquer tradugdo, adaptagdo ou
As partes: modificacdo dos mesmos; e (ii) dados ou processos protegidos por segredo
N . . inddstri i ocesso ou produto desenvolvido a partir

[denominacao da parte], inscrito no CNPJ/MF ne , com sede 3e ;nqu;trézsazsl;mr%ﬁﬁzser novo pr P p

na Cidade de , Estado de , na {Rua / Av] €1als aa p :

doravante denominado “Contratado”;

[denominacdo da parte], empresa constituida de acordo com as leis de
, com sede na Cidade de , Estado de
, na {Rua / Av] , doravante denominada "Con-

tratante”,

Considerando que o Contratado tem interesse em celebrar com o Contratante
[DESCREVER O CONTRATO/OPERAQAO A SER CELEBRADO(A)], doravante denomi-
nado “Negécio”, e que, para tanto, existe a necessidade de troca, entre as partes,
de informacdes de carater confidencial;

Considerando que as partes desejam estabelecer os direitos e obrigacbes de cada
uma delas com relagdo as informagdes confidenciais reveladas por forca do Negé-
cio, tém entre si justo e contratado celebrar o presente Acordo de Confidencialida-
de ("Acordo”), que serd regido conforme segue:

1. Informacgédo Confidencial: para fins do presente Acordo, serd considerada
Informagdo Confidencial toda a informacdo técnica e comercial relativa ao
Negoécio revelada por uma parte (“Provedor”) & outra (“Recebedor”): (i) de
forma escrita ou virtual, que possa ser lida ou decifrada por maquinas ou
computadores; (i) verbalmente, desde que venham a ser reduzidas a termo
e identificadas por escrito no prazo de 30 (trinta) dias da divulgacao; e (iii)
de outras formas que incorporem ou exibam o contelido da informacéo e
gue estejam identificadas como confidenciais.

2. Obrigagées de Confidencialidade: a Informacdo Confidencial devera ser
mantida em sigilo pelo Recebedor, seus empregados, consultores, auditores e
representantes autorizados, que serdo devidamente informados das obriga-
¢bes de confidencialidade ora assumidas, ndo permitindo que a Informacao
Confidencial seja publicada, divulgada ou revelada a qualquer pessoa, em-
presa ou entidade pelo Recebedor, exceto mediante autorizacdo expressa por
escrito do Provedor. O Recebedor ndo podera utilizar a Informagdo Confiden-
cial para qualquer outro fim, que néo diretamente relacicnado ao Negécio.

3. Autorizacdo para Revelacdo de Informacéo Confidencial: podera o Rece-
bedor revelar a informagao confidencial, ainda, em virtude de determinacio
judicial ou por forca de lei, devendo o Recebedor tomar todas as medidas
ao seu alcance para notificar o Provedor imediatamente da necessidade de
revelar a informagdo, de maneira a permitir ao Provedor, em tempo habil,
contestar tal divulgacdo.

4, Protecdo da Informacdo: obrigam-se as partes a envidar seus melhores es-
forcos para assegurar que seus procedimentos de controle de documentos e

6. Excecbes: as obrigagdes de confidencialidade ora assumidas pelas partes

nao se aplicam a informacéao que:

(a) ja for de dominio publico ou do conhecimento do Recebedor, por fontes
legitimas diversas do Provedor, ao tempo do recebimento da informacao;

(b) seja ou se torne de dominio pablico, sem que tal fato haja decorrido de
culpa ou dolo do Recebedor ou de seus empregados;

(c) seja recebida, sem restri¢des, de terceiros que estejam autorizados a di-
vulgar a informacao; ou

(d) seja independentemente desenvolvida por uma das partes sem a utiliza-
cdo de qualquer informacgdo fornecida pela outra parte.

7. Nao-implementacio do Negdcio: caso o Negdcio nao seja implementado
pelas partes em até 1 (um) ano, a contar da assinatura do presente instru-
mento, o Provedor original de cada informagdo confidencial permanecera
como titular dos direitos sobre a mesma, cabendo ao Recebedor de cada
informacéo confidencial inutilizar todos os documentos recebidos durante a
vigéncia do Acordo.

8. Notificagbes: qualquer aviso, concessdo, autorizagio, solicitagao ou q.ual-
quer outra comunicacdo prevista neste Acordo, ou decorrente das obriga-
cbes ora assumidas, devera ser feito por escrito e somente sera considerado
como devidamente entregue & outra parte se entregue em maos ou enviado
por correio, com aviso de recebimento, nos enderegos mencionados no pre-
ambulo deste Acordo.

9. Lei Aplicavel: o presente Acordo seré regido pela lei brasileira.

E, por assim estarem justas e contratadas, celebram as partes o presente Acordo
de Confidencialidade, por meio de seus representantes legais, em 02 (duas) vias,
juntamente com duas testemunhas abaixo assinadas.

Data:

Testemunhas:

1. 2.

Nome: Nome:
RG ne: RGne;
CPF n¢: CPF ne:

End.: End.:
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4 CLAUSULAS USUAIS EM CONTRATOS
COMERCIAIS INTERNACIONAIS

Esta segdo destina-se a estudar a estrutura comumente empregada para
a elaboragdo de contratos comerciais internacionais e os termos e condi-
¢Oes mais usuais.

4.1 Estrutura dos Contratos Internacionais

Em que pese a grande diversidade de contratos internacionais em razdo
de seu objeto, forma de resolugio de conflitos e lei aplicdvel dentre outras
tantas varidveis, ¢ possivel verificar alguns aspectos comuns que geralmen-
te se repetem. Tais pontos referem-se a estrutura contratual, seus elementos
bésicos e, até mesmo, sua disposicio.

A seguir, analisaremos esses aspectos normalmente encontrados nos
contratos internacionais. Salientamos, contudo, que essa andlise ndo con-
siderard a essencialidade juridica desses elementos para a eficdcia do ins-
trumento, pois tal abordagem dependeria de uma prévia definicdo da legis-
lagéo a ele aplicével, o que néo estd no escopo desta obra, dada, inclusive, a
impossibilidade prética de enveredarmos por esse caminho.

Estabelecidas essas consideracoes, iniciemos.

4.1.1 Denominacéo do Contrato

Nos sistemas juridicos de raiz romaénica, é comum que a denominacio
seja a mesma que se verifica no titulo da respectiva codificacdo ou regula-
mentagédo legal. Ha clara referéncia ao objeto contratual. No Direito pétrio,
por exemplo, os contratos tipicos sdo claramente identificados no titulo do
instrumento. Mais do que um simples costume, esse procedimento busca
trazer a correta aplicagdo legal ao objeto celebrado entre as partes. E o que
ocorre com os contratos de compra e venda, locacio e afins.

Ja no que se refere aos sistemas juridicos com raiz anglo-saxa, observa-
mos uma variedade interessante: enquanto alguns trazem em si a mesma
clareza dos sistemas mencionados no paréagrafo anterior, outros sdo mais
econdmicos e fazem referéncia a sua modalidade, em detrimento da clara
mengdo a seu objeto. Fala-se em letter agreement, agreement ou deed, sem
maiores detalhamentos.
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Os tipos de letter agreement mais comuns foram tratados anteriormen-
te. Agreement é um termo bastante genérico, e reflete a avenca celebrada en-
tre duas ou mais partes contratantes. Deed, por outro lado, tem um conceito
mais especifico, referindo-se aos tipos de instrumentos que necessitam de
posterior registro.

Uma vez nomeado o instrumento, passemos as qualificacoes.

4.1.2 Qualificacdo das Partes e Intervenientes

Seja em contratos do tipo formuldrio ou naqueles de redagio direta,
mencionada a denominacéo contratual, qualificam-se todos os seus princi-
pais participantes, incluindo-se, obviamente, terceiros intervenientes.

Nio é costumeira a estipulagdo de um rol cabal sobre as informagoes
que devam estar contidas no campo das qualificagdes. Nesse cenario, de-
vem ser consideradas as praticas do local da celebragédo do instrumento em
conjunto com a legislagdo aplicavel.

Para pessoas fisicas, incluem-se nome completo, nacionalidade, esta-
do civil, profissao, mencdo aos documentos de identificagdo e correspon-
dente numeracéo, residéncia ou domicilio, e, se houver pertinéncia para o
objeto contratual, o regime de casamento e as mesmas informacoes sobre
o conjuge.

Além da evidente importancia da mencao ao nome completo, a nacio-
nalidade é importantissima, dado que guiara os operadores do direito na
verificacdo da capacidade da parte contrair obrigagoes.

Quanto & necessidade ou néo de participacao do cénjuge para plena efi-
cécia contratual, hd duas perspectivas a serem focadas. A primeira diz res-
peito a eventuais previsdes legais do pais de nacionalidade das partes que
estipulem a necessidade de participacao do cénjuge para o saneamento de
uma eventual incapacidade juridica. Podemos citar como exemplo algumas
legislacdes que ndo permitem a mulher casada contrair obrigagdes sem a
participagdo expressa do cénjuge vardo no instrumento contratual.

A segunda refere-se & imprescindibilidade da participacdo do conjuge
para que seja cumprido um requisito de eficicia do negdécio juridico contra-
tualmente retratado. Nesse sentido, lembramos um exemplo doméstico: a
disposicio constante do artigo 1.647, inciso III, do Cédigo Civil prevé a au-
torizagdo do conjuge do fiador para a eficdcia da fianca.
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Ja no que tange a pessoa juridica, sdo importantes os seguinte dados: a
razdo social, o local onde foi constituida a instituicdo e sua sede. Interessan-
te notar que a participacdo de uma agéncia offshore no contrato é considera-
da, por-algumas legislagdes, como capaz de vincular a empresa matriz. Isso
porque ha um conceito juridico aplicavel ao caso que considera que ambas,
agéncia e matriz, sdo a mesma entidade legal (same legal entity).

Um ponto que merece especial atencdo, seja no que se refere as pessoas
fisicas como juridicas, é o seguinte: o fato de estarmos seguros sobre a capa-
cidade de contrair obrigagdes das partes envolvidas variard de acordo com
as disposigoes legais dos seus respectivos sistemas jurfdicos!

Para dirimir quaisquer davidas a respeito do tema, faz-se mister a par-
ticipagdo de um advogado versado no direito aplicavel ao reconhecimento
da capacidade das partes, que atestard que o contratante estd em condicoes
juridicas para firmar validamente o contrato.

Ou seja, se pessoa fisica, que ndo se encontra interditada, que ja possui
idade adequada para firmar o instrumento ou, na falta de tal condicdo, que
estd sendo saneada tal insuficiéncia.

Quanto a pessoa juridica, caso seja estrangeira, nao basta a simples lei-
tura dos contratos ou estatuto social e outros documentos societarios para
que estejam evidenciados os poderes de representagio, ainda que sejamos
versados no idioma em que foram redigidos, ou que estejam traduzidos.
Isso porque desconhecemos os meandros da legislacdo em que foram cons-
tituidas tais pessoas, sendo necessério que advogado versado no sistema ju-
ridico aplicével e habilitado a emanar parecer a respeito manifeste-se decla-
rando a capacidade da empresa de assumir as obrigacées em questdo, bem
como o fato de estar legitimamente representada.

4.1.3 Preambulo

A parte preambular de um contrato internacional geralmente é com-
posta por uma série de ponderagdes que indicam ao leitor qual a motivacdo
que ensejou a celebragdo daquele instrumento. E designada de “conside-
randa’, ou, de forma menos técnica e mais popular, “considerandos”. Essa
denominacéo ¢ atribuida justamente pelo formato em que se apresenta o
predmbulo, conforme serd exemplificado mais adiante.

Interessante pontuar que ndo hé exigéncia juridica, em nossa legisla-
¢do, da existéncia dos consideranda para a validade do contrato, porém,
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em certos sistemas de raiz anglo-saxa, a inser¢ao desse elemento verifica-se
como requisito de eficicia contratual.

A despeito de sua obrigatoriedade legal ou nao, o que interessa ao ope-
rador que atua nessa seara é a percepgao de que os consideranda traduzem:
se como um importante aliado & compreenséo do instrumento em anélise. E
nesse momento preambular que os papéis das partes envolvidas sdo sucinta-
mente esclarecidos, e eventuais instrumentos correlatos sdo mencionados.

A seguir, um breve exemplo, em portugués, do que estamos tratando.
Suponhamos a elaboragdo de um contrato de compra e venda, cujas obri-
gacdes de pagamento sejam garantidas por terceiro, mediante a emissdo de

uma fianca.

Considerando que o Vendedor acima qualificado é legitimo proprietéri.o
do Bem, conforme definicio constante da Cl4usula ... deste Contrato, e deseja
aliena-lo;

Considerando que o Comprador tem interesse em adquirir o Bem, efe-
tuando, para tanto, pagamento do valor a seguir avencado em dez parcelas;

Considerando que, para maior conforto do Vendedor, o Garantidor emi-
tir4 em seu favor fianga garantindo o valor total a ser pago pelo Comprador ao
Vendedor;

As partes celebram o presente instrumento, conforme os seguintes termos
e condicgdes:

Como se pode observar, os consideranda permitem um breve re§umo
do que se pretende estipular contratualmente. Tecidas as principa%s linhas
da negociacio a ser formalizada, nao raro hd a concentracao de praticamen-
te todas as definicbes constantes do instrumento em uma tnica cldusula.

Essa estrutura permite maior praticidade na consulta a determinados
termos, sem que o leitor tenha que buscé-los em meio ao contrato, percor-
rendo linha a linha.

4.1.4 CLAUSULA DE DEFINICOES

Neste segmento, concentram-se os significados de vérios termos que,
no Ambito contratual, abandonam seu sentido comum e adquirem defini-
coes especificamente torneadas para que sejam retratadas adequadamente
as condicoes pactuadas entre as partes.
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Dias titeis, por exemplo, abandonam o conceito simplificado e genérico
de néo serem sédbados, domingos e feriados. E importante destacar de quais
localidades estamos tratando, ou mesmo qual a atividade a que se relaciona
essa definigdo. No caso de uma operagéo financeira, os dias tteis referem-se
aqueles em que haja expediente bancario nas pracas em que serdo cursadas
determinadas etapas da transacéo.

Ainda no que diz respeito a esse tema, h4 de ser considerado o horario
comercial ou horéario bancério. Ora, se considerarmos nossas praticas lo-
cais, 0 horério comercial costuma ocorrer entre 9:00 e 18:00 horas. J4 no que
se refere ao horario bancdrio, reduz-se para 10:00 as 16:00 horas, podendo
ser alterado a qualquer instante, caso o Conselho Monetério Nacional e o
Banco Central do Brasil entendam adequado. Considerando-se a natureza
da operacdo, é importante observar a necessidade de estabelecimento de li-
mite de horas para esse ou aquele procedimento.

Ainda na temaética referente ao tempo, o fuso horério é outro elemento
a ser fortemente sopesado. Imagine-se uma tratativa que envolva condu-
tas a serem adotadas entre vérias partes contratuais, considerando-se que
cada uma delas se encontra em um continente distinto: Brasil, Luxemburgo
e Japao. Situagéo assim nao é propriamente rara, pois é totalmente viavel a
emissdo de um titulo brasileiro, no mercado europeu, através da Bolsa de
Luxemburgo, que tenha seus rendimentos pagos por um agente japonés.

Em uma negociagéo dessa natureza, é fundamental que sejam estipula-
dos horérios limites, baseados no fuso, horario comercial e horario banca-
rio, para que as partes possam receber todas as informacdes adequadas ao
cumprimento de suas respectivas obrigacoes.

Isso sem contar os prazos temporais para o encerramento das ativida-
des do mercado de cambio, nesse exemplo em tela, fundamental para que
sejam enviadas a outros pafses as importancias devidas pelo emissor dos
titulos a seus investidores, sob pena de qualquer eventual atraso ou falta de
pagamento ser entendido como inadimplemento das cldusulas contratuais,
podendo resultar em prejuizo financeiro, rompimento contratual e desgaste
internacional de imagem.

Quando da redagéo contratual, é bastante dificil ao autor da minuta an-
tever todas as defini¢oes que deverdo constar da mencionada cldusula. Isso
porque, ao longo do préprio instrumento, novos termos vio se fazendo ne-
cessarios para evitar excessivas repetigdes, prejudicando o entendimento
do texto e transformando-o em um instrumento pouco cooperativo ao lei-
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tor. Bem verdade que a leitura de contratos por puro diletantismo nao cos-
tuma figurar no rol literdrio preferido pela maioria das pessoas (confes§o
que costumo me interessar pela leitura dos mais variados tipos contratuais,
mas atribuo essa tendéncia a uma vertente predominantemente analftico-
didatica, e nio propriamente recreativa).

Ainda assim, havendo a possibilidade de que o contrato torne-se de fa-
cil entendimento as partes, melhor, pois também o serd para outros opera-
dores do direito que eventualmente devam ser envolvidos em suas nuances,
como juizes, arbitros ou tradutores juramentados.

Por esse motivo, a clausula de defini¢des vai sendo cuidadosamente
esculpida ao longo do feitio da minuta, com termos sendo inseridos con-
forme a necessidade observada pelo autor, ou o surgimento de novos ele-
mentos em decorréncia da evolugdo da negociagdo entre as partes. Sim,
meus caros, teoricamente a negociacdo deveria estar definida antes da
elaboracéo de instrumento que a formalizard. Todavia, ndo € o que se ob-
serva usualmente.

As mais das vezes, varias questdes conexas ao objetivo central vao sen-
do descobertas e tratadas ao longo da redacdo. Na realidade, entendo que
esse aspecto é extremamente benéfico ao papel do advogado, vez que tem?s
a oportunidade de interagir de maneira especialmente ativa na construgao
do negdécio como um todo, e ndo como simples redatores de textos.

Por outro lado, também somos demandados a desenvolver certas ha-
bilidades de negociagio e condugdo de discussoes, auxiliando (e por ve-
zes conduzindo) os participantes a trilhar determinado caminho sem a
perda de foco.

Section 1. Definitions. As used in this Agreement, the following terms shall
have the following meanings:

“Administrative Agent” has the meaning set forth in the preamble.

“Agreement” has the meaning set forth in the preamble.

“Borrower” has the meaning set forth in the preamble.

“Brazil” means the Federative Republic of Brazil.

“Business Day” means a day (other than Saturday or Sunday) on which
commercial banks are not authorized or required to close in New York C%ty, New
York and, with respect only to any determination of a LIBO Rate, that is also a

London Business Day.
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Conforme podemos observar, hd uma clara delimita¢do de que as pa-
lavras relacionadas na cldusula de defini¢do terdo aqueles significados ali
especificados enquanto interpretadas no &mbito daquele contrato (“as used
in this Agreement”).

Outro ponto que convém estar disposto no instrumento diz respeito
ao tratamento que serd dado as palavras no plural ou em género distin-
to daquele claramente mencionado nas defini¢des. Se nio houver motivo
para que se entenda de forma diversa, deve-se prever que tais significa-
dos serdo aplicdveis tanto no singular, como no plural, tanto no feminino,
como no masculino.

Essa previsdo pode ser inserida tanto no caput das Defini¢cdes quanto
em cldusula separada. Na segunda hipétese, estaremos diante de outro ele-
mento importante: a clausula de interpretacéo.

4.1.5 Cldusula de Interpretacio

As cldusulas de interpretacdo tém como principal objetivo afastar divi-
das que possam acometer o intérprete na leitura do contrato quando h4 uma
pequena variacdo de termo ja definido (conforme comentamos no item ante-
rior), ou no que se refere a advérbios de lugar que estejam sendo utilizados.

Quando se relaciona a termos definidos, geralmente a cldusula expressa-
mente esclarece tratamento homogéneo as expressdes em singular e plural,
no feminino ou no masculino. Entendo que seja mais produtivo apresentar-
mos os exemplos referentes a tais situacdes em lingua pétria. Vamos a eles.

Suponhamos que a Clausula de Defini¢do de Agente Pagador disponha
o seguinte: “Agente Pagador significa a pessoa fisica ou juridica que serd res-
ponsavel pelos pagamentos devidos ao amparo deste Contrato aos Investi-
dores oportunamente.” Nada obsta que, no inicio da operagéo, haja apenas
um Agente Pagador, mas, no curso dos negdcios, seja pela complexidade da
avenca, otimizacio de procedimentos ou qualquer outro motivo, decida-se
por inserir novo Agente Pagador.

Ora, considerando que ambos provavelmente terdo as mesmas respon-
sabilidades, desempenharao os mesmos papéis, nada mais justo que as dis-
posic¢oes elaboradas ao longo do instrumento, aplicaveis a um dos Agentes,
sejam igualmente aplicdvel ao outro, recém-inserido no negécio.

Mas como sabé-lo? Serd necessdria a alteragdo do contrato inteiro, tro-
cando-se o singular pelo plural e alterando-se as conjugacdes verbais em
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prol da clareza? Nessa hipotese, efeito semelhante, com procedimento mui-
to mais simples, teremos ao incluir a semelhanca de plurais e singulares na
Clausula de Interpretacéo.

O mesmo ocorrerd no caso de o contrato internacional estar redigido
em portugués. Embora néo usual, considere que séo partes uma empresa
brasileira e uma institui¢do portuguesa, com obrigagées de parte a parte de-
senvolvidas em um desses dois paises. Ndo haveria motivos, a primeira vis-
ta, para que o contrato fosse redigido em inglés. Nessa hipotese, além da
haver a integracdo de novo Agente Pagador, estamos tratando de uma corre-
tora - uma Agente Pagadora, portanto.

A fim de que tenhamos maior dindmica no que se refere a redagéo con-
tratual, também se faz interessante a mencédo de que as defini¢des propos-
tas serdo aplicadas a diferentes géneros. As disposi¢Oes atinentes ao Agen-
te Pagador, portanto, serdo igualmente utilizadas para delimitar o papel da
Agente Pagadora.

Outro aspecto que pode ser entendido como pitoresco em contratos re-
digidos em inglés diz respeito & precisdo no que tange a parte dos documen-
tos que compdem a operagdo. Nao raro, portanto, que haja, na Clausula de
Interpretacio, o esclarecimento de que quaisquer mengdes a cldusulas, se-
¢oes ou anexos referem-se a cldusulas, segoes e anexos que fazem parte da-
quele contrato em especifico. Essa previsdo objetiva afastar qualquer davida
existente quanto a referéncias cruzadas que porventura sejam inseridas no
instrumento.

Segue exemplo, em lingua inglesa, desse tipo de cldusula:

Interpretation

All references to Sections, Schedules and Exhibits are to Sections, Schedules
and Exhibits in or to this Agreement unless otherwise specified.!

4.1.6 Objeto Contratual

Delineadas as premissas para o correto entendimento do instrumento,
enfrenta-se a elaboragdo do coragio do contrato: o objeto.

! Tradugéo livre da autora:
“Todas as referéncias a segies, esquemas e anexos referem-se a se¢oes, esquemas € anexos desse

Contrato, a ndo ser que definido diferentemente.”
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Convém que a descrigdo do objeto seja precisa, porém nio prolixa. Serg
exposta a questao fundamental que conduz as partes a celebragio daquele
acordo de vontades. O detalhamento de cada uma de suas obrigacdes, cro-
nogramas e afins merece ser pormenorizado a parte. Na realidade, o obje-
to contratual ja foi mencionado no preAmbulo, cabendo, nesse momento,
apresenta-lo de forma elucidativa.

Importante ressaltar que nao se devem deixar diividas quanto a nature-
za do contrato que esta sendo celebrado: prestacio de servicos (sem vinculo
empregaticio, claro), compra e venda, locagio etc. Com isso, objetiva-se evi-
tar posteriores problemas quanto ao enquadramento contébil e tributério
que a negociagado acarretara as partes envolvidas.

A clareza também visa afastar eventuais duvidas sobre a regulamenta-
¢ao aplicavel aos contratos. Explico: caso estejamos pactuando a prestacdo
de servicos técnicos, devemos pontuar todos os elementos necessarios para
distancid-la de uma relagéo empregaticia, situacéo na qual sairfamos do ar-
cabougo de normas relativo aos contratos comerciais e nos aproximariamos
daquelas atinentes ao Direito do Trabalho. Sempre oportuno lembrar que a
maioria dos sistemas juridicos modernos dedica especial tratamento s re-
lagbes empregaticias, abragcando conceitos calcados em relacoes juridicas
em que uma das partes é hipossuficiente, necessitando, assim, de maior tu-
tela estatal para a salvaguarda de seus direitos.

Situacao semelhante ocorre nos contratos de fornecimento, que podem
estar separados dos contratos de consumo por uma linha muito ténue. As-
sim como ocorre nas relagdes trabalhistas, também séi haver maior inter-
vencao estatal com vistas a defesa dos direitos do consumidor.

Por todos esses motivos, nem de longe pode-se supor que a correta re-
tratagdo do objeto contratual seja tarefa simples. O que se busca, contudo, é
a tentativa de separar as obrigagdes de parte a parte, relacionadas ao cum-
primento do objeto, para tornar mais transparente e perceptivel o contetido
dessa importante secio.

4.1.7 Obrigacdes das Partes

Embora estritamente vinculada ao objeto contratual, essa clausula trans-
mite ao operador do direito maior tranquilidade na inteleccao do contetdo
do negécio e facil identificagéo dos papéis de cada um dos envolvidos.

Por vezes, o desenvolvimento de cada uma dessas atribuicoes depen-
de de atos ou fatos de terceiros, ou estdo condicionados a determinados
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prazos. Esse ¢ o momento de pormenorizar todos os procedimentos que
devem ser tomados pelos protagonistas da relacdo contratual, o momento
para que ocorram.

Segue um exemplo da cldusula relacionada as obrigagdes em C(.)n.trato
de empreitada, descrevendo a responsabilidade de cada um dos participan-
tes, ainda que haja interdependéncia no fornecimento de dados para a con-
secucdo das etapas:

Clausula Segunda - Obrigag¢des da Contratada
2.1 Obriga-se a CONTRATADA a utilizar somente pessoal qualificado e expe-
riente, submetendo-o previamente & anuéncia do CONTRATANTE.
2.2 Para arealizacdo dos Servigos, a CONTRATADA providenciara:
(i) Levantamento Cadastral;
(ii) Projeto de Arquitetura;
(iif) Projeto Legal;
(iv) Projetos de Instalacoes Elétricas;
(v) Projetos de Instalagdes Hidraulicas;
(vi) Projetos de Sistemas de Seguranga;
(vii) Projetos de Ar Condicionado e Instalagdes Hidraulicas.
2.3 Todos os itens constantes da clausula 2.2 deverao obedecer as normas apli-

céveis a prestagdo de servigos de empreitada, lei de zoneamento e le1§ ere-
gulamentos sobre construgéo de edificios comerciais na cidade de Lisboa.

2.4 O prazo maximo para execucio de todos os Servigos serd de .12 (doze) me-
ses, contados a partir da aprovacdo dos Projetos supramencionados pelos
6rgéos e segOes competentes.

2.5 As especificacoes técnicas dos Projetos encontram-se devidamel}te descri-
tas no Anexo I ao presente Contrato, que dele passa a fazer parte integrante
e indissocidvel.

[...]
Clausula Terceira - Obrigacoes da Contratante

3.1 Obriga-se a CONTRATANTE a providenciar toda a.documenta,gé? que for
de sua responsabilidade para a aprovagéo dos Projetos Pelos orgac')s .e se-
¢oes competentes, bem como por eventuais informfigoes ou d.eﬁnu;oes
adicionais que sejam necessdrias no curso da prestacao dos Servigos.

3.2 A CONTRATANTE obriga-se a realizar pontualmente todos os pagamentos

devidos & CONTRATADA, conforme o Cronograma de Pagamento cons-
tante do Anexo II ao presente Contrato, que dele passa a fazer parte inte-

grante e indissociavel.
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Conforme se pode observar, foi retratado apenas um trecho de cada
uma das clausulas, apenas para fins didéticos. Notem que Cldusula de De-
fini¢oes, j4 anteriormente estudada nesta obra, auxilia em muito a leitura
fluida do contrato. Imaginem se em todos 0s momentos que o texto se re-
ferisse a “Projetos” fosse novamente necessério deslindar todo o rol de ele-
mentos que os compoem. O mesmo aconteceria com o termo Cronograma
de Pagamentos, cuja definigdo é bastante longa, vez que cada etapa cumpri-
da pela Contratada ensejara o direito de receber determinada parcela.

Percebe-se, com isso, o papel de cada uma dessas técnicas de redacio,
sempre lembrando que, na maioria das vezes, estamos diante da analise de
um documento néo redigido originalmente em nosso idioma.

4.1.8 Clausula de Pagamentos

Se nos contratos internos a cldusula de pagamento j4 traz em seu bojo
certo tipo de complexidade, nos contratos internacionais sua elaboracao re-

quer redobrada cautela, sob o risco de serem olvidados certos pontos de
crucial importéncia.

Intuitivamente, somos conduzidos  ideia de que deve ser informada a
quantia e a data para ser efetuado o pagamento. Lembrando que estamos tra-
tando de um instrumento internacional, pactuar em que moeda seriio entre-
gues os valores é fundamental. Deve, portanto, ser mencionada a sua deno-
minacéo e a localidade de origem. Isso porque algumas moedas possuem o
mesmo nome. O ddlar, por exemplo, pode ser americano, australiano, cana-
dense... Até hd bem pouco tempo, os francos podiam ser suicos ou franceses.

A mencéo a denominacido muitas vezes é substituida pela denomina-
¢ao “moeda corrente” de tal localidade. A razao decorre da pratica de al-
guns paises alterarem a denominacéo de suas moedas, pratica, ali4s, muito
frequente no Brasil antes do advento do Plano Real. Com vistas a evitar que
tais modificag6es prejudiquem o entendimento contratual, alguns operado-
res optam por essa técnica.

N&o obstante a solidez do argumento, nao partilho dessa posicdo. Expli-
co: por vezes, a alteragdo ndo se dd apenas no nome da moeda, mas em seu
valor também. Em nosso pafis, por exemplo, o “corte” de zeros nas moedas ja
havia se incorporado & cultura nacional. Quando o valor dos bens e Servicos
comegava a ser cotados em milhdes, dividia-se o valor da moeda por mil e
alterava-se sua denominacéo.
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Dessa forma, em contratos muito longos, com partes de distintas origens,
é possivel que haja certa confusdo no momento em que o pagamento seja
efetuado, ao passo que a mencado expressa guarda a seguranga de que sempre
haverd um normativo que explicitard os termos da conversédo ocorrida.

Outro ponto importante refere-se ao local de pagamento: no Brasil, o pa-
gamento ndo poderd ser realizado em moeda estrangeira, mas pode-se pre-
ver, em contratos internacionais, que seja efetuado em moeda nacional, com
a respectiva equivaléncia, o que soluciona o problema do transito de moeda.

Por outro lado, no caso do meio de pagamento ser uma transferéncia
internacional de valores, importantissimo verificar as regras cambiais para
tais movimentacoes de acordo com os paises envolvidos.

Mesmo em localidades nas quais ndo haja grandes restrigoes de cunho
cambial, é possivel que certas formalidades sejam previamente exigidas pelas
instituicbes responsaveis pelas transferéncias, com o objetivo de evitar que
dinheiro sem origem transite pelos canais financeiros como se licito fosse.

Essa preocupacdo acentuou-se ainda mais apds os lamentéveis episo-
dios terroristas ocorridos nos Estado Unidos em 11 de setembro de 2001.
Naquele dia, terroristas antiamericanos tomaram quatro avides comerciais,
repletos de passageiros, com o objetivo de atingir alvos de grande repercus-
sdo mundial. Um deles ndo conseguiu concluir sua malfadada missao, mas
outros trés atingiram, respectivamente, o prédio do Pentagono, centro de
inteligéncia americano, e as duas monumentais torres gémeas do complexo
empresarial World Trade Center, em plena Manhattan. O Pentdgono sofreu
danos e tristes baixas, enquanto as torres gémeas simplesmente ruiram, to-
mando de estupefagdo observadores préximos e remotos.

Mas qual a ligagdo entre esse triste fato e as eventuais restrigdes de tran-
sito de recursos no sistema financeiro internacional? Ap6s uma série de in-
vestigacoes, incluindo quebra de sigilo de dados, as autoridades americanas
verificaram que grande parte dos recursos necessarios a organizacao e exe-
cugdo do ataque havia sido cursada no sistema financeiro americano, com o
ingresso de recursos provenientes de outros paises.

Desde entdo, a preocupacéo ja existente com a higidez dos controles
financeiros tornou-se ainda maior e mais rigorosa, especialmente nos Esta-
dos Unidos, a ponto de serem emanadas diversas normas com o intuito de
bloquear determinadas remessas de valores.

A primeira vista, é possivel que o operador ndo se preocupe com esse
tema, pois est4 elaborando um instrumento entre um bielo-russo e um bra-
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sileiro, por exemplo. Por que haveria de se apoquentar com impedimentos
estabelecidos pelo governo americano?

Pois bem, ocorre que, se houver pagamentos a serem efetuados em de-
corréncia da avenca firmada (o que é muito provavel) via transferéncia in-
ternacional de recursos, e a moeda estipulada for o délar norte-americano,
o brasileiro ndo serd bem-sucedido na remessa de tais recursos a seu par-
ceiro comercial.

Isso porque as remessas estabelecidas em ddlares norte-americanos,
ainda que ndo tenham como destino final os Estados Unidos, transitam por
aquele pais, e hd uma restricdo as transferéncias de valores que tenham por
destino a Bielo-Ruissia.

Nio é oportuno discutir nesta obra quais os motivos que ensejaram essa
decisdo por parte das autoridades americanas, mas fato é: a expectativa das
partes, devidamente lastreada no instrumento que firmaram, sera frustrada.

Em uma situacdo como a descrita, resta, ainda, a possibilidade de as
partes renegociarem as condi¢des de pagamento. E saliento que o acompa-
nhamento a eventuais alteracdes nas exigéncias e restricdes para remessas
de valores deve ser realizado antes e durante a execu¢do do contrato, pois
podera haver alteracdo em normas que afetem, direta ou indiretamente, as
obrigac¢des pactuadas. A respeito de alteracoes regulamentares que afetam
o curso normal da operacdo, trataremos mais adiante.

Segue minuta que trata da forma de pagamento de um contrato de
importacgdo, j4 prevendo meios alternativos de adimplemento contratual,
caso haja algum obstaculo para que se cumpra o que foi originalmente es-
tabelecido:

1. The Importer hereby promises to pay the Price to Exporter in 04 (four) Ins-
tallments in the amount corresponding the Payment Amount on each Pay-
ment Date.

1.1. The Parties hereto agree that (i) the principal mechanism for the payment
of the Price shall be the payment of the Price to Exporter to the Collection
Account, and, in case remittances to the Collestion Account are not viable,
Jfor any reason, (ii) the second mechanism for the payment of the Price to
Exporter shall be the payment to another account specified by the Exporter.
In any case, any and all payments shall be made not later than 12:00 noon
(New York City Time) on the day when due in lawful money of the Unites
States of America in immediately available funds.
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Dessa forma, as partes atuam na prevencdo de eventuais problemas que
possam surgir por motivos alheios a vontade das partes.

Outro aspecto interessante diz respeito aos tributos incidentes nos pa-
gamentos devidos. Dada a complexidade do tema, dedicaremos um item
apartado a essa andlise, conforme segue.

4.1.9 Tributos

Lembro-me de uma longa negociacdo com mexicanos, envolvendo a
prestacdo de servicos muito especificos. Havia uma série de detalhes que
clamavam pela atencdo dos negociadores: uso das respectivas marcas na
publicidade que seria produzida, risco de configuragéo de vinculo empre-
gaticio, questoes de responsabilidade s6cio-ambiental e, claro, como néo
poderia deixar de ser, o preco a ser pago.

Meses de negociagdo. Ao cabo de tudo, quando a primeira minuta foi
enviada e foi especificado que os valores remetidos sofreriam retencéao de
imposto de renda, por pouco ndo houve o rompimento das negociagoes.
Até hoje, acredito que isso s6 ndo aconteceu porque o termo pré-contratual
fora assinado.

O impacto tributario nas operacdes internacionais nem de longe pode
ser ignorado. Principalmente nos casos em que ndo hd tratado internacional
para evitar a dupla tributagéo, firmado entre os paises das partes contratan-
tes. Uma breve explanacgdo a esse respeito se faz necessaria, embora o cerne
dessa obra ndo seja a matéria tributéria.

Ha muito se percebeu que o fluxo de recursos internacionais por vezes
gerava dupla incidéncia tributaria. Convém visitar alguns conceitos do Direito
Tributdrio e esclarecer por que vou utilizar o termo dupla tributagdo. Assim,
passemos a conceituacio de trés fendmenos que costumam causar certo em-
baracgo de entendimento: o bis in idem, a bitributagao e a dupla tributacéo.

Bis in idem significa “duas vezes sobre a mesma coisa’”. Nessa situacéo, o
mesmo ente tributante edita diversas leis instituindo vérias obrigacoes tri-
butdrias, contudo todas decorrem do mesmo fato gerador. Este ndo € um
problema frequente nos contratos internacionais, vez que apenas hd um su-
jeito ativo no bis in idem.

A bitributacao, por sua vez, apresenta pluralidade de entes tributantes,
exigindo do mesmo sujeito passivo tributos decorrentes de um mesmo fato
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gerador, em um mesmo espaco de tempo. Via de regra, a Constitui¢do Fe-
deral de 1988 proibe a bitributacdo na medida em que define claramente a
reparticdo de competéncias tributérias.

Alguns doutrinadores entendem que a bitributagdo é sempre impré-
pria. Outros apontam a possibilidade de ser legitima e ilegitima, conforme
o contexto. Seria legitima nos casos decorrentes da aplica¢do do artigo 154,
II, da Constitui¢do Federal de 1988, que autoriza a Unido a instituir impos-
tos extraordinérios, compreendidos ou ndo em sua competéncia tributéria,
na iminéncia ou no caso de guerra externa. Nessa hipétese, a Unido poderia
instituir, por exemplo, um ICMS federal.

Alegam, ainda, que seria caso de bitributagio legitima a imposicdo tri-
butaria decorrente do poder soberano de dois ou mais Estados distintos,
que concomitantemente tributassem o mesmo sujeito passivo, pelo mesmo
fato gerador. Essa hipétese, sim, alcangaria os contratos internacionais.

Quanto a dupla tributacdo, alguns entendem que seja um sindnimo da
bitributa¢do. Entendo que a dupla tributagdo, no sentido juridico, ocorra
quando dois ou mais Estados soberanos tributam uma pessoa, fisica ou juri-
dica, pelo mesmo fato gerador. Distingue-se do bis in idem pela pluralidade
de sujeitos ativos. Por outro lado, entendo que se afasta da bitributacio en-
quanto entendida como imprépria, pois os Estados em questio, no livre exer-
cicio de sua soberania, podem criar tributos que, eventualmente, incidam
sobre o mesmo fato gerador e sujeito passivo, sem qualquer ilegitimidade.

O conceito de dupla tributagdo poderia se aproximar da bitributagdo
legitima, ndo fosse a mencdo ao mesmo aspecto temporal da incidéncia tri-
butéria. Entendo que dupla tributacdo possa ocorrer ainda que os sujeitos
ativos guardem diferencas quanto a esse aspecto. Por exemplo, se conside-
rado como fato geral o recebimento de renda, mas o conceito de ano fiscal
seja distinto de um normativo para outro. Em que pese tal ponderacéo, ndo
sou totalmente refrataria & adogao da bitributacéo legitima e dupla tributa-
¢do como termos sin6nimos.

Em qualquer hipétese, acredito ser didaticamente interessante adotar
a expressao dupla tributagdo, além de ser mais comumente utilizada pe-
los operadores de direito quando se referem & dupla incidéncia tributaria
por Estados distintos, ou seja, exatamente no sentido que concerne a nos-
so estudo.

Para afastar os efeitos de sobrecarga tributaria trazidos pela dupla tri-
butacdo, faz-se necessario que os Estados firmem um tratado internacional
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com vistas a evita-la, elidindo, com isso, ilagGes relativas a procedimento de
evasao fiscal.

O Brasil tem firmados tratados com varios paises com os quais mantém
frequente relacdo internacional. H4 alguns modelos de convencao que po-
dem ser utilizados, como o da Organizacdo das Nag¢des Unidas, ou da Or-
ganizagdo para Cooperagdo e Desenvolvimento Econdmico (OCDE), para
evitar, eliminar ou atenuar a dupla tributacdo internacional. Os termos de
um e outro se assemelham. Mais recentemente, o Brasil tem optado pelo
modelo da OCDE.

A OCDE é uma organizagio internacional e intergovernamental, com
sede em Paris, que agrupa os paises mais industrializados e envolvidos na
atual economia de mercado. Os representantes dos paises membros se red-
nem periodicamente para intercdmbio de informagdes e delineamento de
politicas que busquem o crescimento econémico e o desenvolvimento da
economia mundial.

Para alcancar esse objetivo, a OCDE desenvolve uma série de estudos.
Um deles resultou na elaboracdo de uma minuta que serve de base para que
paises possam discutir os termos de tratados internacionais para evitar a
dupla tributagéo.

Importante esclarecer que esse modelo pode ser utilizado por paises
membros ou ndo, e suas disposicdes podem ser parcial ou integralmente
aceitas, conforme a vontade dos negociadores.

Mas de que maneira e em que medida isso se relaciona com a elabora-
cdo dos contratos internacionais? Ora, a primeira questio a ser observada
é se hd ou ndo um tratado celebrado entre os paises dos contratantes para
evitar a dupla tributacgao.

Se houver, a verificacdo dos termos do tratado é fundamental para que
se possa aclarar, na forma de pagamento, se haverd ou ndo risco de duplain-
cidéncia tributaria. Havendo, deve-se verificar quem devera reter os valores
devidos, que documentos serdo necessarios a outra parte para apresentar e
comprovar aos 6rgios competentes de sua localidade o recolhimento tribu-
tario havido em outra jurisdi¢io, para elidir a nova cobranga de tributos, se
isso for legalmente possivel.

Uma vez observado o tratamento tributrio que serd dedicado ao tema,

passa-se a redacdo da cldusula que tratard do tema. Nao se deve olvidar de
mencionar quem serdo os responsaveis pelo pagamento de eventuais tri-
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butos que venham a ser criados no futuro e que afetem de alguma forma a
negociacdo em tela.

Um exemplo de clausula nesse sentido:

Any and all payments made by the Importer hereunder shall be made free
and clear of and without deduction for any present or future taxes, imposts, de-
ductions, charges, or withholdings, and all liabilities with respect thereto, impo-
sed, levied, withheld, collected or assessed by or within the Federative Republic
of Brazil or any political sub-division thereof. If the Importer or any other Person
shall be required to deduct any Taxes from or in respect of any sum payable he-
reunder or under such instrument, the sum payable shall be increased as may be
necessary.*

Observando o texto supratranscrito, observamos que a parte pagadora
responsabiliza-se pela majoracédo da quantia originalmente combinada em
caso de incidéncia tributdria presente ou futura. Mas qual o motivo de tal
previsao se, via de regra, a tributagdo nao é opcional, é obrigatdria?

As partes buscam manter certa previsibilidade dos valores que lhes sdo
devidos em razdo do objeto contratual pactuado. Sendo assim, a previsdo de

majoracgdo pretende evitar que haja uma frustracdo de expectativas da parte
credora dos valores que serdo pagos pela parte devedora.

O célculo para adequacdo desses valores, contudo, ndo se resume a
acrescentar ao valor da quantia enviada a aliquota que deve ser recolhida
em virtude da incidéncia tributaria. Deve-se proceder ao que se denomina
tecnicamente de gross-up.

Explico: suponhamos, entdo, que uma das partes deva enviar & outra a
quantia liguida US$ 100.000,00, pois foi essa a condi¢io combinada, e haja
a incidéncia de determinado tributo de modo que incidam sobre esse valor
20% (vinte por cento) de aliquota, conforme segue:

Tributo X
Base de cdlculo: US$ 100.000,00 (valor da remessa)

? Traducéo livre da autora: “Qualquer e todos os pagamentos efetuados pelo Importador de
acordo com este instrumento serdo realizados livres e sem qualquer deducéo de quaisquer taxas,
impostos, dedugdes, cobrangas ou retencoes presente e futuras, e de todo énus a esse respeito
imposto, retido, cobrado ou aplicado pela Reptiblica Federativa do Brasil ou de qualquer outra
de suas subdivisdes politicas. Se o Importador ou qualquer outra Pessoa for solicitada a deduzir
esses Tributos sobre qualquer dessas quantias ou a respeito desse instrumento, as quantias pagas
deverdo ser acrescidas conforme se fizer necessério.”
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Aliquota: 20%

Valor a ser recolhido (aliquota x base de cdlculo):
20% x US$ 100.000,00 = US$ 20.000,00

Quantia a ser recebida pela parte credora:

US$ 100.000,00 - US$ 20.000,00 = US$ 80.000,00
Valor faltante: US$ 20.000,00

Para regularizar essa situacdo, num primeiro fmpeto, poderiamos acre-
ditar que bastaria acrescentar 20% aos US$ 100.000,00, o que resultaria em
uma remessa no valor de US$ 120.000,00. Mas serd que esse raciocinio estéd
correto? Vejamos:

Tributo X

Base de cdlculo: US$ 120.000,00 (valor da remessa)
Aliquota: 20%

Valor a ser recolhido (aliquota x base de cdlculo):
20% x US$ 120.000,00 = US$ 24.000,00

Quantia a ser recebida pela parte credora:

US$ 120.000,00 - US$ 24.000,00 = US$ 96.000,00
Valor faltante: US$ 4.000,00

Ou seja, apesar do valor da remessa ter sido alterado, ainda assim o re-
sultado est4d aquém do valor contratado entre as partes. Isso se deve ao fato
de que a base de célculo do tributo também foi aumentada, portanto, 0s 20%
incidirdo sobre o acréscimo, diminuindo o seu efeito para alcancar o valor
devido, daf a diferenca no resultado.

Para corrigir essa distor¢ao, precisaremos ter em mente que o acrésci-
mo também sofrer4 incidéncia tributdria (pois compde a base de célculo).
Assim sendo, a férmula se torna mais complexa, partindo-se do valor devido
para se chegar a quantia a ser remetida:

US$ 100.000,00 = valor da remessa - (aliquota x valor da remessa)
US$ 100.000,00 = valor da remessa - (20% x valor da remessa)
US$ 100.000,00 = valor da remessa - (0,2 valor da remessa)

US$ 100.000,00 = 0,8 valor da remessa

(US$ 100.000,00 / 0,8) = valor da remessa

US$ 125.000,00 = valor da remessa
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Assim, para que o valor liquido corresponda aos US$ 100.000,00 espera-
dos pela parte credora, deveremos acrescentar valores a base de célculo con-
siderando que sobre eles também haverd incidéncia tributaria. Conferindo:

Tributo X

Base de cdlculo: US$ 125.000,00 (valor da remessa)
Aliquota: 20%

Valor a ser recolhido (aliquota x base de cdlculo):
20% x US$ 125.000,00 = US$ 25.000,00

Quantia a ser recebida pela parte credora:

US$ 125.000,00 - US$ 25.000,00 = US$ 100.000,00 (conforme combina-
do entre as partes)

Introduzidas as delicadezas tributdrias que um contrato internacional
pode apresentar, passemos a outros pontos de igual relevancia, porém, des-
ta vez, sem a necessidade de calculos.

4.1.10 Clausulas Declaratorias

Nos contratos internos, ndo é usual que as partes dediquem uma sec¢éo
inteira as declaracoes feitas de parte a parte. Bem verdade que algumas afir-
macdes sdo feitas ao longo do instrumento contratual, e que a veracidade de
tais assertivas cabe a quem as realiza.

Nos instrumentos internacionais, por outro lado, é extremamente fre-
quente este tipo de cldusula em sua estrutura. Cada uma das afirmacdes tem
dupla funcédo: informativa e vinculativa.

Sob a perspectiva informativa, pretende-se fornecer a outra parte, as
mais das vezes desconhecedora das peculiaridades do direito alienigena, in-
formacdes sobre eficdcia, validade, exequibilidade das obrigacées que esté
assumindo. J& sob o ponto de vista vinculativo, essa mesma parte vincula-se
pela fidedignidade das suas declara¢des. Costuma denominar-se como Re-
presentations and Warranties.

Considerando que hd um grande niimero de elementos que fazem par-
te desse item, entendemos didaticamente adequado subdividir esse grupo
de cldusula em seis tipos: cldusulas relativas a capacidade da parte; clausu-
las de vinculacdo legal; clausulas sobre especificidades legais para a valida-
de e exequibilidade do contrato; clausulas de conforto; clausulas ambien-
tais; e, finalmente, cldusulas tributdrias.
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E vélido realcar que essa subdivisdo respalda-se nos tipos mais comu-
mente encontrados no universo das cldusulas declaratérias. Ndo se preten-
de, por 6bvio, restringir a possibilidade de que outras, ndo incluidas nessas
classificacoes, possam, legitimamente, integrar esse trecho contratual.

Alids, é bem provdvel que os operadores de direito venham a deparar
com essa hip6tese, considerando o dinamismo tipico dos negécios interna-
cionais e a pluralidade de partes que deles participam.

4.1.10.1 Cldusulas Relativas a Capacidade da Parte

A primeira das declara¢des apresentadas nesse tipo de clausula refere-
se a prépria constituicdo vélida das partes, de acordo com as leis que lhes
sejam aplicéveis. Mesmo que os documentos de constitui¢do societaria es-
tejam redigidos em idioma inteligivel ao operador de direito nacional, per
si, isso néo o capacita a verificar se o conteido documentos ou os procedi-
mentos necessarios a sua adequada formalizacédo, a luz das regras aplicdveis
pelo sistema juridico do local da constitui¢do, tornam a existéncia da pessoa
juridica vélida. '

Uma verificacdo como a mencionada no paragrafo anterior somente
poderia ser realizada por um advogado versado e habilitado a se pronunciar
sobre o direito da localidade em questao.

Normalmente, ndo hd grande variacao no texto dessa clausula, que cos-
tuma ser redigida conforme abaixo:

The Company is a corporation, duly incorporated and validly existing un-
der the law of its jurisdiction of incorporation.®

Importante salientar que essa afirmacéo, obviamente, se faz necessaria
apenas para as pessoas juridicas. No caso de pessoas fisicas, o que serd im-
portante é a afirmacéo de que estd apta a celebrar operacoes, sem qualquer
impedimento legal nesse sentido.

A seguir, a pessoa juridica manifesta sua livre capacidade de dispor de
seus bens, de maneira geral, e de conduzir seus negocios:

3 Tradugdo livre da autora: “A Empresa é uma companhia devidamente constituida e validamente
existente de acordo com as leis da jurisdi¢do de sua constituicdo.”
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It has the power to own its assets and carry on its business as it is being con-
ducted.*

Ao afirmar seu livre poder de gestdo, a parte também declara-se ndo im-
pedida, seja legalmente ou politicamente, de exercer sua atividade. Importa
salientar que, caso haja alguma altera¢do nessa capacidade, deve ser ime-
diatamente informada as demais partes.

Suponhamos que o declarante em questdo fosse uma empresa de en-
tretenimento na 4rea de bingos, localizada no Brasil. Essa atividade, an-
teriormente permitida, hoje se encontra vedada, o que apresenta grande
probabilidade de afetar os contratos celebrados anteriormente, das mais
diversas naturezas.

4.1.10.2 Cldusulas de Vinculagdo Legal

Também é declarado que as obrigagdes assumidas pela parte sdo vali-
das e vinculativas:

Binding obligations: The Obligations expressed and assumed by the Com-
pany in the Agreement to which it is a party are legal, valid, binding and enfor-
ceable obligations.®

Sob a perspectiva societaria, considerando-se os documentos constitu-
tivos da empresa e sua representacdo legal, busca-se proporcionar as de-
mais partes integrantes do contrato certa tranquilidade quanto a validade,
legalidade e exequibilidade dos compromissos retratados nos termos con-
tratuais, afirmando-se que efetivamente vinculam a parte que as contrai.

N4o obstante tal especificagdo, é muito importante que sejam obtidos
pareceres legais de advogados versados nas leis da localidade e cada um
dos participantes da avenga. Esse parecer, comumente denominado apenas
como legal opinion, traz em seu contetido a afirmacéo de eficacia dos atos
contratados, sob o prisma da capacidade da empresa e a luz das especifici-
dades do respectivo sistema juridico aplicével.

* Tradugdo livre da autora: "Ela [a Empresa] tem poderes para ser titular de seus bens e conduzir
seu negdcio tal qual o vem conduzindo.”

5 Tradugdo livre da autora: “Obrigagbes vinculativas: as obrigacdes expressas e assumidas pela
Empresa no Contrato do qual é parte sdo obrigacOes legais, vélidas, vinculativas e exequiveis.”
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Caso haja necessidade de algum procedimento especial para que as
obrigacdes sejam vélidas, vinculativas e exequiveis, o advogado dever4 es-
clarecer esses pontos em seu parecer, buscando nédo deixar margem para
davidas. A esse respeito, discutiremos longamente, dedicando um item es-
pecifico a tais documentos, pois algumas das afirmagdes constantes da clau-
sula ora discutida serdo igualmente reiterados no parecer legal.

Exemplo disso é a mencdo de que ndo havera conflito entre adequa-
do cumprimento do objeto contratual, nos termos e condi¢des pactuados, e
outras obriga¢des ou negociagdes que ja tenham sido celebradas pela parte.
A questao que se delimita ndo abrange apenas aspectos decorrentes de con-
tratacdes privadas, mas extrapola esse limite e alcanca a afirmacédo de que
nenhuma regulacdo, seja norma superior ou inferior, sera ofendida em de-
corréncia do pacto estabelecido no instrumento.

Non-conflict with other obligations: The entry into and performance by the
Company of, and the transactions contemplated by, the Agreement to which it is
a party do not and will not conflict with:

(i) any law or regulation applicable to it; or

(ii) any agreement or instrument binding upon it.®

Nessa mesma linha, afirma-se que a parte e seus representantes legais
tomaram todas as providéncias necessarias para que tenham legitimidade
de firmar o instrumento e outros documentos relacionados ao objeto con-
tratual.

Power and authority

The Company has the power fo enter into, perform and deliver, and has
taken all necessary action to authorise its enlry inlo, performance and delivery
of the Agreement to which it is a party and the transactions contemplated by the
Agreement and any documents related to the transactions herein.”

& Tradugéo livre da autora:

“Sem conflito com outras obrigac¢des: A celebracdo e o cumprimento, pela Empresa, e as transa-
¢bes contempladas no Contrato do qual faz parte, ndo conflitam e néo conflitarao com:

(i) qualquer lei ou regulamentacio aplicavel; ou

(ii) qualquer contrato ou instrumento imponivel a ela [Empresa].”

" Traducéo livre da autora:

“Poder e Legitimidade. A Empresa tem poder para celebrar, executar e enviar, e tomou todas as
providéncias para que seja celebrado, executado e enviado o Contrato no qual é parte, bem como
quaisquer outros documentos relacionados a transacio nele mencionados.”
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4.1.10.3 Cldusulas Sobre Especificidades Legais para a
Validade e Exequibilidade Do Contrato

Abstraindo-se da ética estritamente societaria e interna da empresa,
partindo para a busca de um enfoque mais amplo, deparamos com as clau-
sulas pertinentes a validade e exequibilidade do contrato no que se refere
aos requisitos administrativos e legais para sua plena eficacia.

Sdo informadas as peculiaridades aplicdveis ao objeto contratual para
que esse tenha eficdcia a luz do sistema juridico no qual a parte declarante
estd integrada: condicoes legais, necessidade de licengas ou autorizacoes
prévias, eventuais comunicacdes a determinados 6rgaos controladores e
questées afins.

Acredito que um exemplo prético seja suficiente para elucidar o prop6-
sito dessa disposicédo contratual. Suponhamos que o instrumento em discus-
sdo refira-se a um contrato de concessdo de empréstimo externo, ampara-
do nos termos da Lei n® 4.131/62, no qual a institui¢do financeira mutuante
encontra-se no exterior e o tomador dos recursos, o mutudario, seja pessoa
juridica brasileira. Em tempo, a lei e o foro do contrato em andlise sdo nova-
iorquinos. Quais seriam as informacdes que deveriam ser expostas pelo mu-
tudrio ao mutuante nesse cenario?

Primeiramente, devemos recordar que o controle cambial no Brasil, ou
seja, as regras atinentes a entrada e saida de recursos, € bastante diferencia-
do quando comparado a outros paises que apresentam economia de pro-
por¢des andlogas a brasileira.

Bem verdade que os normativos aplicdveis a matéria estdo caminhando
a passos largos para a desburocratizacdo desses regramentos. Num passado
recente, havia listas especificas de documentos que, obrigatoriamente, de-
veriam ser apresentados por aqueles que pretendiam remeter valores ao ex-
terior. Eles se referiam a documentacio comprobatéria do negécio que deu
origem aos recursos e sua justificativa para saida do pafs.

Atualmente, ainda hd a necessidade de que o negécio subjacente seja
comprovado, bem como a capacidade financeira do remetente dos recur-
sos, mas a definicdo sobre o rol de documentos a serem solicitados ficard a
critério da instituicdo financeira.

Aumenta, portanto, a responsabilidade das instituicoes que operam
nessa area, que continuam responsaveis pela verificacdao da capacidade fi-
nanceira das partes e do embasamento do negdécio subjacente a remessa.
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Em que pese a diminui¢do da burocracia, ainda ha certos procedimen-
tos de cunho administrativo que devem ser observados, sob pena das partes
terem frustradas suas expectativas de envio e recebimento de valores. Assim
sendo, importante alertar sobre as autorizagoes ou licengas que jd foram ob-
tidas, bem como aquelas que venham a ser requeridas para esse fim:

All Authorisations required or desirable:

to enable it lawfully to enter into, exercise its rights and comply with its obli-
gations in the Agreement to which it is a party; and

to make the Agreement to which it is a party admissible in evidence in each
Jurisdiction,

have been obtained or effected and are in full force and effect, provided that
for the payment of any amount by the Company under the Agreement,(A) the
terms and conditions and the schedule of payments of each Loan must be regis-
tered in the Declaratory Registry of Financial Operations (Registro Declaratdrio
de Operagées Financeiras - “ROF”) through the Information System of the Cen-
tral Bank of Brazil (Sistema de Informagdes do Banco Central - “SISBACEN”);
and (B) any payment other than those registered in the ROF must be previously
authorized by the Central Bank of Brazil.®

O exemplo acima é sintético, vez que o contrato do qual tal previsao foi
extraida apresenta como objeto a concessdo de empréstimo de institui¢do
financeira internacional a empresa brasileira. Ha regulamentag¢ao expressa
arespeito, portanto foram refletidas as autorizagdes especificamente neces-
sérias a esse fim.

Néo se pode perder de vista que esse rol pode ser muito mais extenso,
conforme o tipo de negécio em questdo. E o caso de desenvolvimento e cons-
trucao de projetos para a instalacdo de plantas fabris. Nessa hipotese, diver-
sas serdo as licencas e autorizagoes solicitadas para a regularidade da obra.

8 Traducao livre da autora:

“Todas as autorizacoes requeridas e desejaveis:

(a) para habilitar legalmente a Companhia a celebrai, exercer seus direitos e cumprir suas obriga-
¢oes de acordo com o Contrato do qual € parte; e

(b) para tornar admissivel como prova o Contrato do qual é parte em cada Jurisdicao,

foram obtidas e feitas e estdo vigentes e eficazes, desde que para o pagamento de qualquer quantia
decorrente do Contrato, (A) os termos e condigdes de esquema de pagamentos de cada Emprés-
timo devera ser registrado no Registro Declaratério de Operagbes Financeiras - (ROF) através do
Sisterna de Informacoes do Banco Central - (SISBACEN); e (B) qualquer pagamento que nao se-
jam aqueles registrados no ROG deve ser previamente autorizado pelo Banco Central do Brasil”
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Outro ponto importantissimo refere-se a declaragdo de que foram obti-
das todas as autorizagdes necessdrias a celebracdo do negécio e seus desdo-
bramentos; € mister a confirmacao de que a lei escolhida para a regéncia con-
tratual é valida no pais da parte declarante e contrato, passivel de execucéo.

Busca-se obter as informac¢des necessérias para que a parte desconhece-
dora do sistema juridico ao qual se submete a avenga nutra-se com elemen-
tos minimamente propiciadores de certo conforto no que tange aos procedi-
mentos necessarios a execuc¢do do instrumento contratual celebrado.

Desde questdes formais, como a obrigatoriedade de tradugéo juramen-
tada, eventuais registros essenciais a eficicia do negdcio, a devida verifica-
¢do de assinaturas por notdrio, até questoes de natureza estritamente ju-
ridica, como o reconhecimento da sentenca por determinado tribunal da
localidade, parametros para aceitagdo da decisdo do juizo original, trimite
a ser seguido e afins.

Resta claro que o contetido dessa disposi¢do contratual serd definido
por diversas variaveis da negociacédo: localidades envolvidas, lei de regéncia,
procedimento adotado para dirimir controvérsias (por exemplo, se arbitra-
gem ou foro judicial), inclusdo ou néo de garantias reais na transacio etc.

O claro intuito das partes é a lisura negocial partilhando, de parte a par-
te, o conhecimento sobre os meandros e requisitos fundamentais & conse-
cucdo do objeto contratual, validade da lei estrangeira nas localidades en-
volvidas na questdo, bem como daqueles aspectos que se apresentam como
basilares para a aceitacdo de uma eventual sentenca estrangeira decorrente
de controvérsia entre as partes.

Néo se deve perder de vista que qualquer alteracéo legal que possa, de
alguma maneira, seja direta ou indireta, afetar as afirmacgées relacionadas
no texto do instrumento ensejaré a obrigatoriedade de adequacéo do texto
contratual.

Ademais, se houver a alteracdo das variaveis que definiram o contetido
clausular, seja por repactuacdo de alguns pontos transacionais, seja por in-
ser¢do de algum instrumento acessério, do mesmo modo a adaptacio serd
mister.

Para esclarecer: suponhamos uma determinada operagdo de crédito en-
tre banco estrangeiro e empresa brasileira. Inicia-se com celebragdo de um
contrato de mutuo, sem qualquer garantia com vistas a confortar o credor
em caso de inadimplemento do mutudrio quanto ao pagamento tempestivo
das quantias que lhe foram concedidas. Posteriormente, buscando esten-
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der o prazo para pagamento das obrigacdes assumidas, o0 mutudrio propde
ao mutuante a concessao de uma garantia real vinculada a essa operacéo ja
formalizada, como, por exemplo, um penhor rural. Como estaria redigida a
cldusula supramencionada? Haveria necessidade de alteracdo?

Considerando que a questdo mencionada refere-se fundamentalmen-
te a um contrato com lei e foros brasileiros, todas as afirmacées sao validas
para o novo instrumento que passa a fazer parte integrante da operagéo. Po-
rém, devemos recordar que ha necessidade de mais um requisito de ordem
formal para a exequibilidade do penhor: seu registro no cartdrio de registro
de iméveis competente.

Assim, a tinica ponderacgdo que deve ser inserida no texto, em especial,
seria a seguinte:

The Rural Pledge Agreement shall be registered with the competent Real Es-
tate Registry in Brazil ®

No mais, todos os pontos relevantes a correta formalizacdo e execucio
do contrato j4 foram observados.

4.1.10.4 Cldusula sobre a ndo-ocorréncia de Inadimplemento

Conforme serd analisado mais adiante, num contrato internacional ha
uma série de previsoes referentes as hipdteses de inadimplemento que en-
sejam o vencimento antecipado da avenga.

Diferentemente do que s6i ocorrer nos contratos internos, nos quais
as atengbes se voltam para o objeto contratual em si, e ndo propriamen-
te as questdes relacionadas ao ambiente no qual estavam inseridas as par-
tes quando da contratacio, os instrumentos em andlise listam uma série de
condigoes que devem ser mantidas e observadas pelos contratantes.

Sem delongas a respeito de um tema que serd oportunamente estuda-
do, apenas exemplificativamente, pode fazer parte deste grupo de hipéte-
ses: (i) a preservacdo do controle aciondrio da empresa; (ii) a manutencéo
dos indices financeiros em determinados pardmetros previamente estabe-

9 Traducdo livre da autora:
“O Contrato de Penhor Rural deve ser registrado no Cartério de Registro de Iméveis competente,
no Brasil”
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lecidos; (iii) o respeito as leis aplicdveis a empresa, especialmente aquelas
relacionadas a prote¢do ambiental cada vez mais em voga mundialmente,
dentre outras igualmente relevantes.

Quando da assinatura do pacto, € bastante usual a insercdo de clausu-
la na qual seja claramente afirmada a inexisténcia de qualquer evento que
configure o inadimplemento contratual. O contetido seria o seguinte:

No default

No Event of Default is continuing or might reasonably be expected to result
Jrom the date hereof.

No other event or circumstance is outstanding which constitutes a default
under any other agreement or instrument which is binding on it.*°

Busca-se que a declarante expresse, de maneira formal e vinculante,
que nao ocoire, e nem é provavel que ocorra, qualquer evento que possa ser
configurado como vencimento antecipado da operacao.

Bem verdade que a outra parte deve cercar-se de todas as cautelas de-
vidas quando da celebragio da avenca, solicitando todas as informacdes e
dados que julgue pertinentes para a segura contratacdo do negdcio e conse-
cucdo dos objetivos almejados por todos os participantes.

Ainda assim, é praxe nos instrumentos em tela que sejam efetuadas tais
afirmacgdes com base na lealdade negocial que os contratantes devem dedi-
car a negociacdo, desde as tratativas pré-contratuais, até o término do ob-
jeto avencado e mesmo apds esse momento, no que tange a manutencao
da confidencialidade de algumas informacdes que somente foram obtidas
dada a interacdo havida durante a vigéncia da relacéo juridica.

4.1.10.5 Clausula sobre a Veracidade e Integridade das Informacaes

Seguindo-se o principio da lealdade contratual e seus efeitos sobre os
termos e condigdes estipulados, ha outra disposicdo comumente utilizada

0 Tradugéo livie da autora:
“Néo-inadimpléncia
(a) Nenhuma hipétese de vencimento antecipado estd ocorrendo ou se poderia razoavel-
mente esperar que ocorresse na data de hoje.
(b) Nenhum outro fato ou circunstancia est4 pendente que constitua uma inadimpléncia de
acordo com outro contrato ou instrumento que seja oponivel a declarante.”
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que trata justamente das informagdes fornecidas: tanto no que se refere a
sua fidedignidade, como a sua acuidade, buscando ofertar a outra parte cer-
ta tranquilidade quanto a integridade de dados cuja verificacdo dificilmente
seria vidvel, ou mesmo possivel.

Além do que, objetiva-se conduzir o leitor a conclusdes claras e inequi-
vocas sobre todas as informacoes prestadas, elucidando-o adequadamente
a respeito dos temas nelas retratadas.

No misleading information

(a) Any financial projections provided to the Company prior to the date of
this Agreement have been prepared on the basis of recent historical information
and on the basis of reasonable assumptions and regular accounting principles.

(b) Prior to the date of this Agreement, nothing has occurred or been omit-
ted from any factual information in relation to the Company and no informa-
tion has been given or withheld that results in relation to the information provi-
ded or in relation to the obligations assumed herein being untrue or misleading
in any material respect.

(c) All written information supplied by the Company is true, complete and
accurate in all material respects as at the date it was given and is not misleading
in any respect."!

Como manifestacdo da boa-fé que deve estar sempre presente nas rela-
cbes comerciais, plasma-se no texto a garantia de origem e contetudo de da-
dos apresentados a respeito da parte declarante.

Importante salientar que, caso o contrato seja de prestagdo continua-
da, ou se o prazo estipulado for longo, convém mencionar, adicionalmente,
que serdo fornecidas informacoes atualizadas periodicamente, com vistas a

1 Tradugdo livre da autora:
“Informacdes ndo enganosas

(a) Quaisquer projegdes financeiras fornecidas pela Companhia anteriormente & data deste
Contrato foram preparadas com base em informagdes histéricas recentes e com base em
presungdes razodveis e principios contdbeis usuais.

(b) Anteriormente & deste Contrato, nada ocorreu ou foi omitido de qualquer informagéo
fatica em relagéio 4 companhia e nenhuma informacéo foi entregue ou mantida que re-
sulte, em relacdo as informagdes fornecidas ou em relagdo as obrigagdes ora assumidas,
em sua falsidade ou potencial enganoso em qualquer aspecto material.

(c) Todas as informagdes fornecidas pela Companhia sdo verdadeiras, completas e precisas
em todos os aspectos materiais com base na data em que foram entregues e néo séo
enganosas em nenhum aspecto.’




116 Contratos Internacionais ¢ Cédrnio

manter um retrato fiel das condicdes financeiras e da solidez dos envolvidos
no negocio.

Nao obstante a eventual estipulacdo de certa sazonalidade para o envio
de dados, é vital ao bom relacionamento dos contratantes que eventos nio
sazonais, mas que afetem materialmente o perfil de uma das partes alteran-
do-o em relacdo aquele evidenciado por ocasido da celebracdo instrumen-
tal, devem ser comunicados tdo logo seja possivel.

4.1.10.6 Cldusula sobre a Inexisténcia de A¢ées Judiciais Relevantes

No ambito de um contrato interno, é possivel, em certa medida, perce-
ber quais as a¢des nas quais as partes estdo envolvidas. Podem ser solicita-
das certidoes de distribui¢do tanto nos foros de primeiro quanto de segun-
do grau de jurisdi¢cdo. Quanto aquelas agoes que envolvem montantes mais
expressivos, o interessado poder4 solicitar certidao de inteiro teor que sin-
tetizaré o contetido das principais pecas processuais dos autos, bem como o
estado atual em que se encontra a demanda.

Mesmo na esfera administrativa, é possivel a pesquisa. Bem verdade
que a obtencdo de mais detalhes, nesse caso, ja se faz bem mais complexa.
No entanto, ainda assim é factivel ter certa visibilidade de litigios que este-
jam sendo enfrentados por determinada parte contratante, sem necessaria-
mente ter que questiona-la.

A zona obscura ficaria adstrita as divergéncias submetidas ao foro ar-
bitral, dada a confidencialidade intrinseca a esse método de solugéo de li-
tigios - caracteristica, alids, determinante para a sua elei¢do no que tange a
dissolucédo de controvérsias, vez que a publicidade de certos temas relacio-
nados a detalhes de interesse interno do litigante, definitivamente, nao cos-
tuma ser bem vinda.

Quanto a este aspecto, em especial, é fundamental a transparéncia de
parte a parte. Ainda que se pretenda manter o sigilo sobre o teor da desaven-
¢a submetida a arbitragem, podem-se fornecer dados menos compromete-
dores, como o montante envolvido no pleito, a expectativa de éxito e afins.

Se internamente a possibilidade de obtencéo de informacoes é, em cer-
ta medida, ampla, ja no que se refere aos contratos internacionais, a clara
percepgao a respeito da gravidade e eventuais impactos adversos quanto a
questionamentos nos quais a empresa esteja envolvida se torna tarefa bem
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mais complexa, sejam tais pendéncias submetidas a foro judicial, a corte ar-
bitral ou a esfera administrativa.

Vérios sdo os fatores que resultam nessa dificuldade: a diversidade de
jurisdicoes envolvidas em tais instrumentos (especialmente se deles partici-
pam multiplas partes), a falta de conhecimento a respeito das competéncias
jurisdicionais envolvidas, as particularidades regionais de cada ritualistica
processual, a facilidade ou néo de acesso a tais informacgbes por terceiros
ndo participantes da lide, dentre outros aspectos.

A parceria entre os contratantes, nesse cendrio, torna-se essencial para
proporcionar conforto de parte a parte. Justamente por esse motivo, sdo in-
seridas declaracoes sobre a inexisténcia de agdes ou procedimentos que, de
alguma maneira, possam causar resultados danosos, a ponto de alterar de
maneira prejudicial a capacidade da parte de cumprir com as obrigacoes
assumidas.

Para esse fim, o texto abaixo, embora sucinto, pode ser utilizado com
bastante frequéncia, pois traz de maneira concisa informacées a respeito
do tema:

No proceedings pending

No litigation, arbitration or administrative proceedings of or before any
court, arbitral body or agency which, if adversely determined, might reasona-
bly be expected to have a material adverse effect have been started against the
Company.*

Por outro lado, é possivel que existam a¢des ou procedimentos que, caso
haja a sucumbéncia do envolvido, efetivamente possam causar obstaculos
nada despreziveis ao bom andamento da avenga pactuada. Nessa hipotese,
deve-se ressalvar quais as lides que poderiam acarretar esse efeito adverso.

Esse elenco pode ser elaborado em lista que passara a fazer parte inte-
grante e indissociavel do contrato, como seu anexo. Convém que sejam so-
licitados os valores envolvidos na querela, sintese da matéria discutida, es-
tado do procedimento, expectativa de éxito e informagoes sobre eventuais

2 Traducio livre da autora:

“Nenhum procedimento pendente

Nenhum litigio, arbitragem ou procedimento administrativo de ou perante qualquer juizo, corte
arbitral ou agéncia que, se determinada de forma adversa, poderia razoavelmente se esperar que
tivessem um efeito materialmente adverso tenha sido iniciado contra a Empresa.’
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provisionamentos contabeis que a empresa ja tenha realizado para se pre-
venir de uma possivel condenagido de pagamento.

Geralmente, é usual que grandes e médias empresas apresentem certo
numero de pendéncias relacionadas a acdes de natureza tributdria, sejam
elas de cunho administrativo ou judicial.

Seria inadequado que o simples e legitimo questionamento desses tri-
butos trouxessem algum tipo de prejuizo a parte inconformada quando da
negociac¢do de quaisquer tipos de contratacdes, sejam elas internas ou inter-
nacionais. Isso porque esse inconformismo se firma em previsdo legal e, no
caso do sistema juridico brasileiro, em direito constitucionalmente previsto
e salvaguardado.

Contudo, ndo se pode perder de vista que os valores envolvidos em dis-
cussoes dessa modalidade podem alcangar montantes realmente expressi-
vos, e a perda da agdo, por sua vez, comprometer a higidez financeira do
sucumbente.

A fim de dar tratamento especial as demandas de ordem tributéria e, ao
mesmo tempo, demonstrar de maneira cristalina o tratamento que se esté
adotando diante desse tipo de procedimento, recomenda-se a inser¢do de
clausula contratual especifica para esse fim:

Taxation

1The Company has duly and punctually paid all taxes imposed upon it or its
assets within the time period allowed without incurring penalties, save to the ex-
tent that (i) payment is being contested in good faith by appropriate proceedings,
(ii) it has maintained adequate reserves for those taxes in accordance with gene-
ral accounting principles and (iii) payment can be lawfully withheld.”

Declara-se que, independentemente do sistema juridico ao qual en-
contra-se subordinado o demandante, o questionamento estd sendo efe-
tuado de maneira legalmente adequada, legitimamente, e mantém ade-
quadamente segregados valores que eventualmente sejam necessarios ao

3 Tradugéo livre da autora:

“Tributagao

A Empresa pagou pontual e corretamente todos tributos que recaiam sobre ela ou seus bens den-
tro do prazo estipulado sem a ocorréncia de multas, salvo na medida em que (i) o pagamento
esteja sendo contestado de boa-fé pelos procedimentos apropriados, (ii) a Empresa manteve pro-
visées adequadas para aqueles tributos de acordo com os principios gerais de contabilidade e (jii)
o0 pagamento tenha sido legalmente suspenso.’

Termos e Condigoes 119

pagamento integral do tributo, caso este ja ndo tenha sido efetuado e venha
a ser questionado posteriormente.

4.1.10.7 Questdes de Cunho Ambiental

A importéncia da elaboracéo e atendimento as normas de protegio ao
meio ambiente tornam-se cada dia mais claras na sociedade atual. Tal qual
o fendmeno da globalizacdo mostrou-se um caminho sem volta, potencia-
lizado pela internacionalizagéo da atual economia de mercado, também o
aprimoramento dos mecanismos de controle de poluicio e preservacéo do
meio ambiente demonstram-se inexoraveis.

No cendrio atual, principalmente em paises europeus, cresce a relevan-
cia de fabricar produtos e prestar servicos com o chamado “selo verde” Ou
seja, em caso de contratacdo, sdo priorizadas as companhias que demons-
tram efetiva preocupagdo ambiental.

Isso pode ser exteriorizado de vérias maneiras: com a utilizagdo de ma-
terial reciclado nos produtos; o estudo de linhas de produ¢édo que néo cau-
sem impacto ambiental ou, a0 menos, busquem mitigé-lo; a inser¢éo da
dgua de reuso para limpeza da planta industrial; o tratamento dos residuos
industriais, e outras iniciativas.

Embora a verificacdo dessas cautelas seja mais visivel em industrias, os
prestadores de servigos também podem agir em sintonia com essa tendén-
cia preservacionista e politicamente responsavel. Algumas dessas praticas
sdo extremamente eficazes, e chegam a ser de uma simplicidade francis-
cana. Como exemplo, a coleta e destinacdo de papel e plastico para reci-
clagem; o comprometimento institucional de educagdo ambiental dos fun-
ciondrios; a utilizacdo de papel reciclado para impressdo de documentos e
cépias; no caso de institui¢des financeiras, o emprego desse mesmo tipo de
material para fornecimento de extratos e demais informagoes cujo envio aos
clientes seja obrigat6rio ou nao.

Como se pode observar, atitudes que evidenciam consciéncia ambien-
tal podem ocorrer em varios niveis, de maneira totalmente diferenciada, em
funcdo do ramo da atividade, porte e localizagdo da empresa.

Além de resultados de médio e longo prazo no meio ambiente, o mer-
cado tem recebido essas praticas de maneira bastante proveitosa: as marcas
das empresas “verdes” tém apresentado manifesta valorizagao.
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Esse resultado mercadolégico, seja minuciosamente medido ou néo, tem
servido de grande incentivo. Na mesma linha, alguns organismos internacio-
nais fornecem linhas de crédito mais atrativas aqueles clientes que pretendam
destinar ao menos parte dos recursos obtidos com projetos de preservagio.

Participando de um grupo menos focado, mas numericamente relevan-
te, verifica-se a demanda das partes que celebram contratos internacionais
por clausulas de compromisso a respeito da regulamentacéo ambiental a
elas aplicavel.

Environmental compliance

Each party has performed and observed all applicable environmental law
and environmental permits and all other covenants, conditions, restrictions or
agreements directly or indirectly concerned with any contamination, pollution
or waste or the release of any toxic or hazardous substance in connection with
any real property on which each party has conducted any activity.*

As matizes da preocupagdo ambiental podem ser verificadas no texto
acima muito claramente. Sem meias palavras ou subjetivismos, busca-se a
confirmagdo, de parte a parte, do respeito a regulamentacio ligada ao tema
ora tratado.

E altamente recomendével que o operador do direito esteja apto e pre-
parado para se adequar a discusséo dessas questdes, especialmente se con-
sideradas as diferencas culturais a respeito do tema. Basta que se note o
enfoque dado ao tema por uma empresa chinesa em comparacio a uma
empresa francesa. O tato para contornar eventuais ruidos de informacéo
nesse sentido ¢ fundamental ao sucesso a negociacéo e sua respectiva for-
malizacdo contratual.

4.1.11 DisposicGes Gerais

Finalmente, h4 um grupo de cldusulas que se referem ao contrato de
forma holistica. Nao sdo previsdes sobre esta ou aquela obrigacdo, mas sim

" Tradugéo livre da autora:

“Adequacédo ambiental

Cada parte efetuou e observou toda a regulamentagéo e autorizagdes ambientais necessarias, bem
como todos os compromissos, condigdes, restrigdes ou acordos direta ou indiretamente referentes
a qualquer contaminagéo, poluigio ou lixo, ou liberagdo de qualquer substancia téxica ou perigo-
sa em relagdo a qualquer imével no qual cada parte conduza qualquer atividade.”
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sobre tratamento adequado a determinadas situa¢des que podem surgir no
decorrer da relagao que se estabelece entre contratantes, mesmo que sejam
decorrentes de eventos que ndo estavam sob o controle dos envolvidos.

4.1.11.1 Aditamentos

A primeira disposicdo que merece esclarecimento diz respeito a elabo-
racéo de instrumentos que tenham por objetivo a alteragéo das avencas ori-
ginalmente pactuadas. Trata-se da cldusula de aditamentos.

Amendments

Any amendment of any prevision of this agreement or any instrument deli-
vered hereunder shall only be effective and valid when previously celebrated in
writing and signed by all parties.'s

As partes acordam que quaisquer alteragoes, para que produzam efei-
to e tenham eficacia, necessitardo ser previamente celebradas por todos os
contratantes, por escrito.

Os motivos que ensejam essa previsdo podem ser explicados de forma
bastante clara. Primeiramente, deve-se considerar que a grande maioria dos
contratos internacionais sdo sinalagmaéticos, também chamados de bilate-
rais ou plurilaterais. Tais instrumentos retratam relagdes juridicas em que
hé producio simulténea e reciproca de prestagdes para todos os contratan-
tes envolvidos.

Assim, muito justo que quaisquer alteragdes sejam devidamente apro-
vadas por todos os participantes, pois resultardo em efeitos que alcancarao
as partes envolvidas no desempenho das obriga¢oes avencadas.

4.1.11.2 Nao-Renuncia

Na mesma medida em que o sinalagma contratual traz efeitos as partes
relacionadas no que tange & formalizagio de aditamentos, hd também re-

15 Tradugéo livre da autora:

“Aditamentos

Qualquer aditamento a qualquer previsio deste contrato ou qualquer instrumento emitido d.e
acordo com ele somente ser4 eficaz e valida quando for previamente celebrada por escrito e assi-
nada pelas partes.”
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percusséo dessa caracteristica no que se refere a eventual tolerAncia de uma
parte em relagdo ao inadimplemento de compromissos pactuados.

Em havendo situagéo, pode haver eventual tolerdncia com vistas 4 so-
lugéo do problema de maneira amistosa, sem qualquer tipo de providéncia
judicial. Ndo obstante a parte envide esforcos nesse sentido, os direitos que
lhe assistem para dirimir conflitos de modo mais peremptério, por vezes so-
correndo-se do poder jurisdicional do Estado, ndo devem ser afastados, e

isso resta claro quando se inclui cldusula especifica nesse sentido, confor-
me abaixo.

No Waiver

No failure on exercising and no delay in exercising, any right hereunder,
shall operate as a waiver thereof, nor shall any single or partial exercise of any

right hereunder preclude any other or further exercise thereof or the exercise of
any other right. '8

Caso as tratativas amigédveis ndo resultem na conciliacido dos interes-
ses das partes contratantes, ainda seréd possivel ao descontente recorrer a
propositura de agdo ou procedimento afim. Cabe, contudo, esclarecer um
ponto muito importante: assim como ocorre no Brasil, na maioria dos siste-
mas juridicos de origem latina ou anglo-saxa, as normas atinentes 4 matéria
processual sdo cogentes, e ndo dispositivas. Assim, se houver prescricio do
prazo para propositura da agdo, esse recurso néo mais poderd ser utilizado
para satisfacdo das obrigacoes inadimplidas avencadas no contrato.

Apenas rememorando alguns importantes conceitos, enquanto a norma
dispositiva pode ser livremente alterada pelas partes a ela submetidas, a nor-
ma cogente, também conhecida como de ordem ptiblica, transcende o inte-
resse individual das partes. Em vista de seu cardter protetor, é emanada pelo
Estado de modo impositivo e inegocidvel, ndo comportando alteracoes.

6 Traducdo livre da autora:

“Nao-rentincia

O néo-exercicio ou o exercfcio tardio de qualquer direito mencionado no contrato n#o significara
arentincia a esse direito, assim como o exercicio de um tinico direito ou seu exercicio parcial ndo
inibird que qualquer outro direito seja exercido, ou exercido de forma plena?”
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4.1.11.3 Notificacoes

Durante a vigéncia da relacéo juridica estabelecida contratualmente, €
possivel que as partes tenham que realizar diversas comunicagdes, seja para
fornecimento ou obtencéo de informacoes, seja para solicitar determinados
tipos de conduta ou o perfazimento de obrigagdes cuja adimpléncia esteja
em mora, ou ndo tenham sido adequadamente realizadas.

Nem sempre o endereco constante da qualificagdo das partes é mais
indicado para que tais correspondéncias sejam enviadas. Explico: na maio-
ria das vezes, essa direcdo refere-se a sede da pessoa juridica, ou ao domi-
cilio da pessoa fisica. Ocorre, contudo, que 0s individuos incumbidos de to-
mar as providéncias adequadas a continuidade das relagdes pactuadas nem
sempre estdo situados naquela localidade.

As grandes corporagoes, por exemplo, quando atuam na atividade in-
dustrial, mantém sua sede societaria onde esté instalada a linha de produ-
¢do. Dada a grande demanda por espaco fisico que esse ramo requer, essas
plantas sdo desenvolvidas em dreas distantes dos grandes centros.

J4 os setores administrativo, juridico e contédbil da empresa adotam en-
dereco mais estratégico para a melhor interagdo com clientes, fornecedores
e outros prestadores de servigos de atividades diferenciadas. O que s6i ocor-
rer é que o setor responsavel pelo acompanhamento do contrato firmado e
eventuais comunicacdes de parte a parte estd lotado nesse outro enderego,
diferente da sede.

Por esse motivo, insere-se clausula prevendo a quem devem ser endere-
cadas comunicagdes, e de que forma:

Notices

All notices, requests, instructions, directions and other communications
provided for herein shall be made in writing and delivered to the intended reci-
pient as follows: [...]

Such communications shall be deemed to have been duly given (i} if sent
by express courier, when delivered; or (i) in the case ofa facsimile notice, when
sent and facsimile confirmation is received."”

7 Tradugdo livre da autora:

“Notificacdes y

Todas as notificacoes, solicitagdes, instrucdes ou outras comunicagdes emitidas de acordo com
este instrumento deverdo ser feitas por escrito e entregues ao seguinte destinatario:

[...]
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Nao obstante esse direcionamento e esclarecimento sobre 0 modo de
envio e recebimento de instrugées e notificacdes, convém reforcar que essa
avenca serd vélida apenas para a troca de mensagens entre as partes que
nao sejam alcangadas por normas cogentes, de ordem publica.

Nao resultard no efeito desejado qualquer mencéo de que as citaces
judiciais serdo consideradas recebidas, salvo se observadas as especificida-
des da lei que rege o contrato em questéo. Esse ponto merece especial aten-
¢ao, pois um dos elementos essenciais para reconhecimento de sentencas
estrangeiras em territério nacional é justamente o direito de ampla defesa
concedido aos litigantes, comegando pela cita¢do vélida do demandado.

4.1.11.4 Cessdo

Um tema delicado quando se trata de parcerias estabelecidas, sejam
elas internas ou internacionais, refere-se 2 possibilidade ou ndo de cessio
dos direitos e obrigactes assumidos pelos participantes.

Ha vérios motivos para que as partes se preocupem com a insercio de
clausula especifica a esse respeito. Primeiramente, vale lembrar que o in-
tuito de contratacdo com determinada sociedade pode néo se estender as
suas controladas, coligadas ou qualquer outra participante de seu grupo

econdmico, quanto mais de terceiros com os quais ndo haja relacionamen-
to comercial.

Geralmente, quando a possibilidade de cessdo é analisada, considera-
se primordialmente a ética do credor, contratante dos servigos ou adquiren-
te dos bens, conforme a natureza do contrato em discusséo e das obrigacoes
dele decorrentes. Sob esse prisma, costuma haver conforto trazido pela pré-
pria legislagéo, pois é usual que essa transferéncia de responsabilidade seja
precedida de prévia e expressa manifestacdo da outra parte, restando sem
efeito ato praticado sem essa formalidade. Ainda assim, vale lembrar que h4
sistemnas juridicos que entendem que empresa de determinada localidade e
suafilial, ainda que localizadas em paises distintos, constituem uma mesma
pessoa jurfdica.

Ainda que haja total tranquilidade por parte do contratante no que se
refere & capacidade de filial cumprir com todas as obrigagoes originalmen-

Tais comunicagdes serdo consideradas devidamente realizadas (i) se envidas por courier, quando
forem recebidas; ou (ii) no caso de comunicagio por fac simile, quando houver confirmacéo de
que o fac simile foi recebido?”

e r
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te avencadas, esse procedimento pode nio ser desejavel por varios moti-
vos, dentre eles, por questdes tributérias. Explico: é possivel que determina-
do tipo de contratagdo tenha aliquotas distintas conforme a localizagao do
contratado, caso haja necessidade de se fazer algum pagamento.

Considerando que é bastante comum nos contratos comerciais interna-
cionais que o preco seja pactuado entre partes com base no valortli(.lui(.:loAde
qualquer tipo de desconto, inclusive no que se refere a eventuais ’1nc1d.en-
cias tributérias, é possivel que a alteragdo do pais para o qual se estd envian-
do determinada remessa de valores implique no aumento das despes:ds do
pagador, incremento este que nao necessariamente foi objeto de avaliagdo
quando das tratativas iniciais do negécio.

Com vistas a evitar que particularidades juridicas interfiram na expec-
tativa das partes contratantes, é conveniente pactuar que a cessao contra-
tual somente ocorrerd com a expressa e prévia anuéncia das partes.

Assignment

The rights and obligations hereunder are not assignable without the. express
and previous written consent of the other party, and any purported assignment
of those rights or obligations in the absence of such express written consent shall
be null and void and of no effect whatsoever.'®

Geralmente, os operadores do direito concentram-se em afastar a pos-
sibilidade de modifica¢do do polo devedor, acreditando ser essa :a hipote-
se que mais desconforto poderia causar a relagdo contratua‘l. Po~rem, se de
um lado hé preocupacéo do contratante em evitar que as ol.)r%gagoes contra-
tuais sejam transferidas a outrem que néo aquele que foi 01'1g1na.lmente con-
tratado, de outro, pode ser que também o contratado néo esteja de acordo
com a alteracdo da contraparte.

Um exemplo claro diz respeito a indisposi¢do da parte em querer s.e rela-
cionar com determinadas empresas, seja por seu setor de atuacao, seja pelo
local de sua sede. Veja o caso de uma empresa americana que, em um con-
trato de mutuo, observa sem nada poder fazer seu credor ser alterado de um
banco inglés para um banco afegdo. Ou uma empresa que compra suprimen-

¥ Tradugo livre da autora:

i, =
Cessdes _ i N
Os direitos e obrigacoes deste instrumento néo serdo passiveis de cessdo sem o previo e expresso

consentimento da outra parte, e qualquer pretensa cessdo desses direitos ou obriga¢des, na ausén-
cia de expressa o consentimento escrito, serd considerada nulo e sem qualquer tipo de efeito.
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to de informética de um parceiro brasileiro ter que enviar os valores do rece-
bimento da mercadoria para um individuo localizado em Miamar, em decor-
réncia da cessdo dos direitos de recebimento da fornecedora brasileira.

Como visto, as razées que podem ensejar a falta e interesse em deter-
minada cessdo referem-se tanto aquele que tem direito de receber valores,
bens ou servigos, como aquele que deve fornecé-los. Para evitar qualquer
desconforto em ver-se subitamente envolvido em parcerias comerciais ou
financeiras totalmente indesejaveis, seja por questdes éticas, econdmicas,
politicas, ou mesmo de foro intimo, convém que haja a previsdo de prévia e
expressa anuéncia para que a cessdo se aperfeicoe, ainda que ndo haja qual-
quer dispositivo legal que obrigue a adogdo desse procedimento.

4.1.11.5 Titulos

Também fazendo parte das disposi¢des gerais, porém bem menos polé-
mico, apresenta-se o capitulo referente aos titulos de cada cldusula ou secio
contratual de acordo com os quais esteja dividido o contrato.

Basicamente, o pensamento do operador de direito que elabora o ins-
trumento é norteado pela intengdo firme de permed-lo com a necesséria
transparéncia, clareza e praticidade na interpretagdo. A principal ferramen-
ta de que langa méo ao perseguir esse propo6sito é a utilizacio franca da lin-
guagem. Quanto mais direta a redacgéo, melhor.

Contudo, ha outros mecanismos, acessérios i escrita, que auxiliam
grandemente o entendimento do texto, ainda que dotados de total simplici-
dade. E o caso dos titulos clausulares e da divisdo dos contratos em sec¢des.

Enquanto a definicdo dos titulos é balizada pelo contetido de cada cldu-
sula, as se¢Oes retratam a tematica que serd tratada por determinado grupo
de disposicoes. Isso auxilia o leitor a localizar, com maior facilidade, as in-
formag6es que necessita obter ao amparo do instrumento.

O que importa ressaltar € que essa previsao, se realizada de modo equi-
vocado, ndo necessariamente implicard na erronea interpretagio do dis-
positivo. Assim, erros simples, como alterar o titulo de “Notificacdes” para
“Cessdo’, ndo anulardo o contetido que se tenciona transmitir, qual seja, 0s
responsaveis pelo recebimento de comunicagdes afetas 4 relacio contratual
e seus respectivos enderecos. Vale, portanto, plasmar esse entendimento:
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Headings

Any descriptive headings of paragraphs or sections in this agreement are in-
serted for convenience only and shall not affect the interpretation hereof.*?

Cabe salientar que o tema deste trabalho séo os contratos comerciais in-
ternacionais, celebrados entre partes com poder de negocia¢do semelhante.
Esses comentarios podem sofrer severas alteracoes se forem equivocada-
mente estendidos a contratos de consumo, por exemplo. Nessas hipoteses, é
possivel que haja disposigdo legal especificamente protegendo o hipossufi-
ciente em contratos de adesdo, o que afastaria o poder protetivo contido no
texto acima. Detalhes como esse devem ser tratados com a devida mindtcia.

4,1.11.6 Leie Foro

Finalmente, costuma-se encerrar o contrato com a defini¢do de lei apli-
cavel e foro. Sobre a possibilidade juridica de elei¢do de sistema juridico e
foro diversos dos nacionais em contratos comerciais internacionais, trata-
mos tanto na secdo sobre autonomia da vontade, quanto mais adiante, ao
analisarmos os meios de solucao de litigios.

As clausulas de lei e foro variam conforme as nuances legais de cada sis-
tema, podendo haver algumas restrigdes que deverao estar caracterizadas
sobre o afastamento de foros de competéncia concorrentes e afins. O exem-
plo abaixo refere-se a uma cldusula de formato mais simples que versa sobre
o tema. Poder4 ser utilizada como base, sendo complementada conforme as
exigéncias legais do caso pratico:

Governing Law and Jurisdiction

This Agreement shall be governed, construed and interpreted in accordance
with the laws of ............. All disputes hereunder, which cannot be amicably set-
tled shall be settled in the courts of ............. 2

¥ Tradugao livre da autora:

“Titulos o )
Qualquer tftulo descritivo dos paragrafos deste contrato ¢ inserido apenas por conveniencia e nao
afetar sua elaboragéo ou interpretacao.”

2 Tradugéo livre da autora:

“Lei de regéncia e jurisdigéo . .
Este contrato seré regido, elaborado e interpretado de acordo com as leisde........ . Quaisquer 1sp”u
tas que dele devidamente nio sejam amigavelmente resolvidas serao dirimidas pelas cortes de...
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Por outro lado, caso as partes acordem que eventuais disputas seréo diri-
midas em foro arbitral, a cldusula adequada a essa previsdo seria a seguinte:

Arbitration Clause

All disputes arising out of or in connection with the present contract shall be
finally settled under the Rules of Arbitration of the............. by one or more arbi-
trators appointed in accordance with the said Rules.*'

Mas qual seria a melhor maneira de resolver controvérsias em contratos
comerciais internacionais, dadas tantas peculiaridades que os envolvem?
No préximo capitulo, abordaremos justamente esse tema.

2 Tradugio livre da autora:

“Clausula arbitral

Todas as disputas que decorram e/ou estejam relacionadas ao presente contrato devemn ser solu-
cionadas pelas regras de arbitragem de ..... por um ou mais arbitros indicados de acordo com tal
regulamento.’
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