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1. Nozione

I rapporti economici internazionali negli ultimi
decenni sono fortemente aumentati e si sono diffu-
si in turte le aree geografiche. Nello stesso tempo si
sono sviluppati rapporti di caratrere diverso e di ti-
po nuovo per corrispondere alle nuove esigenze dei
traffici, detrate in particolare dal progresso tecnolo-
gico e dalla necessita della collaborazione tra diversi
organismi economici e politici.

Non si tratra pitt soltanto del commercio di be-
ni al di 12 di frontiere nazionali, ma anche del tra-
sferimento di tecnologie, di progertazione, realizza-
zione e gestione di impianti, di iniziative congiunte
per obiettivi comuni nella ricerca, nella produzione
e nel marketing e cosi via.

Da cid nasce l'esigenza di nuove regolamenta-
zioni: vuoi perché si tratta di rapporti di caratere
nuovo, vuoi perché i problemi che essi pongono
non trovano soluzioni adeguate nella normativa
derttata dai singoli Stati.

Strumento per queste regolamentazioni ¢ il c.d.
contratto internazionale, che - secondo 'ormai
classica definizione di Batiffol, 7raisé elémentaire de
droit international privé, -si ha “quand par les acts
concernant sa conclusion ou son exécution ou la si-
tuation des parties quant 2 leur nationalité ou leur
domicile ou la localisation de son objet il y a des
liens avec plus d’un systtme juridique”.

11 contrato &, dunquc, la prima fonte di regola-
mentazione dei rapporti economici che si pongono
nel contesto internazionale.

Le clausole contrattuali si adeguano con dutti-
lica alle esigenze che le parti devono soddisfare. Per-
altro, per quanto si sforzi di atringere la completez-
za, il contratto non pud esaurire la regolamentazio-
ne del rapporto. Oltre al contratto & necessaria la
legge.

Il contratto va interpretato ed eseguiro. I con-
trasti che possono sorgere in queste fasi vanno ri-
solti secondo regole e procedure che trovino una
base giuridica sicura. Anche per questo motivo, ol-
tre al contratto, & necessaria la legge

La tesi di chi, constatata la preminente funzione
del regolamento contrattuale nel campo dei rap-
porti internazionali, parla dei contratti internazio-
nali come di “contrats sans loi”, non tiene nel debi-
to conto l'esigenza che anche rispetto a questi con-
tratti venga individuato un ordinamento giuridico
positivo di rlfcrlmento

2. La legge app]icabile

Certamente i contratti internazionali, proprio
per gli elementi di collegamento che presentano
con la realtd economica di diversi Paest, risultano



difficilmente riconducibili nell’alveo dell’ordina-
mento di un singolo Stato.

E necessario un processo di aggiustamento delle
normative a questa realt.

Tale processo avviene essenzialmente attraverso
due canali:

1) un canale isticuzionale-formale: le convenzio-
ni e 1 trartati internazionali;
k 2) un canale spontaneo: lo sviluppo di usi e di
E altre prassi, regole e principi di carartere convenzio-
* nale nei diversi ambienti e istituzioni non starali
- del commercio internazionale.

1) Esempi delle norme relative ai contrarti in-
ternazionali recepite dagli Stati come norme giuri-
diche formali sono:

a) le convenzioni bilaterali contro le doppie im-
posizioni fiscali oppure quelle sul riconoscimento
delle sentenze;

b) le convenzioni multilaterali portanti avvici-
namento delle legislazioni (come la Convenzione
d’Unione di Parigi del 1883; la Convenzione di
Unione di Berna del 1886) e quelle portanti diritto
uniforme (come le Convenzioni di Ginevra del
1930 e 1931 sull’assegno e sulla cambiale; la Con-
venzione di Vienna del 1980 sulla vendira interna-
zionale; le Convenzioni di Ottawa del 1980 sul lea-
sing e sul factoring internazionale; la Convenzione
di Roma del 1980 sul diritto applicabile alle obbli-
. gazioni contratruali; la Convenzione di Ginevra del
- 1928 per I'esecuzione delle sentenze arbitrali stra-
niere; la Convenzione di New York del 1958 sul ri-
" conoscimento ¢ I'esecuzione delle sentenze arbitrali
straniere).

Le convenzioni di diritto uniforme assumono
particolare rilievo in quanto le norme che esse pon-
gono trovano corrispondenza in tutti gli ordina-
menti degli Stati che le recepiscono e, quindi, da
un punto di vista sostanziale, costituiscono un su-
peramento dei diritti nazionali.
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2) Esempi delle regole di formazione spontanea
nell’ambiente del commercio internazionale sono:

(a) gli usi commerciali (usages commerciales, tra-
de usages), che vengono sovente raccolti da associa-
zioni di categoria o da altri organismi (come la Ca-
mera di Commercio Internazionale di Parigi -
CCI). La nozione di uso commerciale & nota alla
stragrande maggioranza degli ordinamenti giuridici
statali, che ne riconoscono l'efficacia e sul piano
dell'interpretazione (es. art. 1368 cod. civ.) e sul
piano dell’integrazione delle clausole o degli efferti
(es. art. 1340 e art. 1374 cod. civ.) di un contratto.
Anche gli usi creati nell'ambiente del commercio
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internazionale si pongono su questo piano di fonte
normativa. La rilevanza degli usi commerciali inter-
nazionali & stata espressamente riconosciura e rego-
lamentara in alcune convenzioni internazionali: co-
si nella convenzione di Vienna del 1980 sulla ven-
dira internazionale si prevede all'art. 9 (2) I'applica-
bilita ai contrarti di quegli usi “dei quali le paru
erano a conoscenza o che avrebbero dovuto cono-
scere e che nel commercio internazionale sono pre-
valentemente conosciuti e regolarmente osservati
dalle parti di contrarti dello stesso tipo nel settore

. commcrcxalc con51dcrato .

b) Dai veri e propri usi commerciali internazio-
nali vanno distinte quelle regole derivanti da con-
trarti standardizzati e condizioni generali di con-
tratto predisposte da associazioni private (come
quelle della International Wool Textile Organiza-
tion; quelle della FIDIC-Federation internartionale
des ingenieurs conseil, che ha prcdisposro 1 contrat-
ti-tipo nel campo delle costruzioni e delle realizza-
zioni di impianti). Queste regole, anche se ormai
adorrate largamente nella prassi, conservano rile-
vanza esclusivamente contrartuale.

) Piu delicata & I'individuazione della esatra po-
sizione di quelle altre regole ¢ principi, tra cui i c.d.
principi generali del commercio internazionale, che
vengono elaborati e applicati nei contrarti spcc1ﬁc1
e nelle decisioni degli arbitrari internazionali. Tra i
principi generali si possono annoverare: il principio
pacta sunt servanda, quello della buona fede; I'ecce-
zione non adzmpletz contractus; il divieto di venire
contra factum proprium; il dovere di limirare i dan-
ni; le regole sui vizi del consenso; il risperto delle
norme di ordine pubblico e buon costume. La giu-
risprudenza arbitrale elabora ed applica questi prin-
cipi e altre norme costanti in virth della sua larga
diffusione e della presenza di istituzioni e camere
arbitrali internazionali organizzate.

Hanno queste regole, prassi e principi rilevanza
di vera e propria fonte normativa, anche se formal-
mente esse non sono inserite in un determinato or-
dinamento giuridico statale?

Il quesito costituisce oggetto di un dibattito as-
sai acceso. I sostenitori della risposta affermativa ri-
tengono che queste regole siano espressione di un
vero ¢ proprio ordinamento giuridico extracontrat-
tuale, che costituisce una sorta di rinascita della lex
mercatoria dell’Europa medievale e rinascimentale.

Anche senza giungere a questo estremo, si pud
riconoscere I'importanza crescente delle regole con-
venzionali e prassi del commetcio internazionale.
Ne ¢ indice il rilievo espresso che ad esse viene dato
in alcune importanti norme di legge in diversi pae-
si: ad es. in Francia P'art. 1496 c.p.c. (nella nuova
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formulazione introdotta con decreto n. 81/500 del
12 maggio 1981), nel sancire il potere delle parti di
scegliere esse stesse il diritto da applicare al merito
della controversia, parla per 'appunto di diritto
(droit) e non di legge (los) applicabile.

Cio autorizza la conclusione che la lex mercato-
ria, se pur debba fondarsi, direttamente o indiretta-
mente, nella volonta dei singoli Stati, & comunque
un complesso di regole cararrerizzato per la specifi-
cita della materia cui inerisce e per la sua unifor-
mita a livello internazionale (questa impostazione &
seguita da C. Schmitthoff, O. Lando e altri autore-

voli studiosi).

3. La giurisdizione

La giurisdizione sull’interpretazione, esecuzione
¢ risoluzione dei contrarti internazionali &, dunque,
quella che risulta dall’'applicazione delle norme di
conflitto previste dagli Stati.

Va segnalato, peraltro, che le esigenze economi-
che che hanno spinto alla uniformazione ¢ allo svi-
luppo della c.d. lex mercatoria portano in proposito
a due risuleati:

a) 'uniformazione dei criteri per risolvere i con-
flirei di legge (dirirto internazionale privato) in ma-
teria contrattuale: Convenzione di Roma del 1980;

b) il riconoscimento delle sentenze straniere e
dei lodi arbitrali in materia commerciale (Conven-
zione di Bruxelles del 1968; Convenzione di New
York del 1958).

4. Orientamenti della giurisprudenza ordinaria

Per la giurisprudenza ordinaria italiana si rinvia
alla sentenza della Cassazione, sez. I civ., 8 febbraio
1982, n. 722 (in Foro iz. 1982, 1, 2285 con nota di
Sinisi) che riconosce e definisce i limiri di rilevanza
della c.d. lex mercatoria. :

Con riferimento alla natura dell’arbitrato del
commercio internazionale ovvero cosi derto arbi-
trato “mercantile” (quale quello previsto dalla Con-
venzione di Ginevra del 21 aprile 1961) la Supre-
ma Corte ha formulato in tale sentenza le seguenti
considerazioni di principio:

«Nell'arbitrato mercantile - nel quale il conno-
tato della internazionalird soggettiva od oggettiva
della lite (rectius: connotato della transnazionalitd)
non ¢ indispensabile - deve ritenersi che transna-
zionale sia il diritto in cui Parbitrato si colloca ed
opera, prescindendo dalle leggi det singoli Stati,
giacché il diritto “mercantile” si sperimenta
nel’adesione degli operatori economici ai valori del
loro ambiente, si che le loro condotte si uniforma-
no a quei valori, in virth della opinio necessitatis che
gli operatori nutrono rispetto ai medesimi, ciot

della convinzione (prevalente fra di loro) che
siano vincolanti. Nella misura in cui si constata
quegli operatori - prescindendo dal vincolo d
loro appartenenza ad uno Stato e/o dalla ubica
ne della loro attivita in uno Stato - consentonc
valori basici inerenti al loro traffico e, quindi, 1
strano di nutrire (anche per una affecrio dettat:
motivi pratici) 'opinio necessitaris, deve riten
che esista una lex mercatoria (regole di condc
con contenuti mutevoli, ma, pro tempore, deter
nati). Per modo che il diritto “mercantile” sc
quando si forma e manifesta la convinzione di
lori cogenti, e cid in quanto i soggetti, che nutrc
tale convinzione, vengono a coordinare le loro ¢
dorte in base a regole comuni (integrando una *
cietas” mercantile). Nella societas cost individuar
ove manchino strutture organizzatorie ed enti es
nenziali - il diritto si rileva allo stato diffuso (c
detto “dirirto diffuso™); mentre in presenza di str
ture organizzatorie - le quali, per lo pilt riguard:
la risoluzione dei conflitti, e ciot la giustizia ar
trale - il “diritto mercantile”, pur acquistando m
giore spessore, non muta la sua natura. E colloc:
dosi nell'ambito del diritto “mercantile” (indipe
dentemente dal dirirto degli Stati) I'arbitrato “m
cantile” (estemporaneo o preorganizzato), le nor:
che lo disciplinano devono ritenersi costituite
altrettanti valori recepiti (con convinzione di «
genza) da parte dei soggerti della societh mercar
le. E - imponendo la mancanza di sovranita de
societas mercantile e la mancanza di potesta coatr
delle sue strutture organizzarorie il ricorso alla for
cogente di ordinamenti sovrani e la necessita di rc
lizzare artivitd con duplice rilevanza nell’ordir
mento mercantile ed in quello statuale - le strurn
della societd mercantile, ¢ fra esse segnatamente
organismi che preorganizzano e somministrano
giustizia arbitrale, hanno rilevanza sia sul pia
della lex mercatoria degli operatori, sia nell’ordin
mento in cui tali organismi sogliono radicar:
Normalmente 'arbitrato non nazionale & contra
distinto dall’aggancio ad uno Stato estero con
premessa necessaria per il riconoscimento da par
dello Staro richiesto. A tale logica & informata la ¢
sciplina imposta dalla convenzione di New York,
quale contempla come presupposto del riconos
mento da parte dello Stato richiesto il vinculum i
ris secondo la legge dello Staro alla cui legge le pas
hanno assoggettaro I'arbitrato o in cui questo si
svolto. Differentemente, la convenzione europea «
Ginevra del 1961 - allontanandosi dalla vecchia le
gica degli Starti - si rifa allesperienza dell’arbitrar
mercantile e, con modernita di impianto, discon
sce il principio del doppio aggancio dell’arbitrat




