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Resumo do
Briefing



Sobre o negocio

Inicio das atividades em 2022:

A Amo Vacinas € uma clinico
de vacina parficulares focada em vacinais
para criancas, adulfos, idosos e individudadis

ATUQ
AaMmp

mente os donos fem planos de
iacao do porfifolio da marca com

vacinas aprovadas pela ANVISA no Brasil




Problema de Markefing

A AmMo Vacinas deve implementar o
vacina Arexvy em seu portfolio?

Problema de Pesquisa

Qual a infencao de compra da
vacina Arexvy do publico-alvo?



Método

A coleta de dados foi realizado

OOr uUMma pesquisa guanftirativa, com amostragem
por conveniencia, no qual foi obtido

cem respondentes, aplicando o modelo Survey.

Trata-se de uma pesquisa conclusiva
descritiva transversal unica




Padrao de Acao

Caso /0% dos respondentes confirmem
que estao dispostos a consumirem a vacing
Arvexy em clinicas particulares, a Amo
Vacinas ird adciond-la em seu portifolio.




Definicao do
publico-alvo




Publico-Alvo

Pessoas de 60 anos ou mais

gue residem na cidade de Sao
Paulo e os responsdveis gue tomam
as decisdes acerca a questao do
saude desses individuos




Perfil dos
Respondentes




42°% dos respondentes sao da Classe B2
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Base vdalida: 100 respondentes



Padrao de
consumo




60% dos respondentes informaram que nunca
tfomaram vacinas em clinicas particulares

60%
I 2 2

Nunca tomou vacinas em A cadalano A cada 2 anos ou mais A cada 6 meses
clinicas particulares

3%

Base valida: 100 respondentes
Pergunta: Com que frequéncia vocé/ele(a) toma vacinas em clinicas particulares?



18% dos respondentes informaram que o fator
que os levam a tomar vacinas em clinicas
particulares é a recomendacao de médicos

Base valida: 100 respondentes o a | o
Pergunta: Qual fator leva a frequencia em que vocé/ele(a) toma vacinas em clinicas
particulares?



72% dos respondentes informaram que nao

fomaram nenhuma

vacina

em

particulares nos ultimos 12 meses

clinicas

712%

Nenhuma

13%
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3 ou mais

Base valida: 100 respondentes

Pergunta: Quantas vacinas vocé/ele(a) tomou em clinicas parficulares nos ultimos 12 meses?



64% dos respondentes informaram que nado
costumam gastar com vacinas em clinicas
particulares

Menos de R$500,00. [N 29

Entre R$501,00 e R$1.000,00. [N 10%

Entre R$1.001,00 e RS1.500,00. I 2%

o costumo g e | I
. 8]
particulares

Base valida: 100 respondentes o | . o
PercT:;.un;ro: Q)uonTo vOoce costuma gastar, em méedia, em uma vacina adquirida em clinicas
parficulares”



Percepcao
sobre o produto




37% dos respondentes atribuiram a
probabilidade muito baixa de comprar uma
dose da vacina VSR

Base valida: 100 respondentes )
Pergunta: Qual a probabilidade de voce comprar uma dose da vacina VSR? Considere 1
como "Muito baixa” e 5 como "Muito alta”.



55% dos respondentes atribuiram a baixa
probabilidade de compra ao alto cusio da
dosagem

N3o quero responder - 12%

Nao acredito na eficacia da vacina . 3%

Experiéncias anteriores negativas com vacinagdo I 1%

Alto custo da dosagem

Base vdlida: 100 respondentes h | -
Pergunta: Por qual motivo a probabilidade de voce comprar a vacina Arexvy € baixa?



A maioria dos respondentes atribuiram baixas
importancias ao uso de aparelhos que reduzem a
dor durante o procedimento de vacinacao
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Base vdalida: 100 respondentes

Pergunta: Qual nivel de importancia vocé atribui ao uso de aparelhos gque reduzem a dor
duranfe o procedimenfo de vacinagao? Responda considerando uma escala de 1 a 5, na
qual O significa "Pouco importfante” e 5 "Muifo importante”,



61% dos respondentes atribuiram muita
importancia a possibilidade de parcelamento
da compra

61%
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Base valida: 100 respondentes A -

Pergunta: Qual nivel de importdncia voce datribui a possibilidade de parcelamento da
compra? Responda considerando uma escala de 1 a 5 na qual 0 significa “Pouco
importante” e 5 "Muito importante”.



76% dos respondentes atribuiram a probabilidade muito
alta de tomar a vacina caso ela estivesse disponivel em
um posto de saude

Base vdlida: 100 respondentes
Pergunta: Qual seria a probabilidade de vocé adquirir a vacina caso ela estivesse disponivel em postos de saude?
Em uma escala de 1 a b, considerando 1 como "Muito baixa” e 5 como "Muito alta”.



Conclusoes




Conclusoes

01) A Amo Vacinas ndo deve implementar
a vacina Arexvy no seu portfolio,

devido a baixa aderéncia do publico

por conta do alfo custo da vacina




Conclusoes

02) A Amo Vacinas deve implementar estratégias
contdbeis relacionadas a possibilidade da aderéncia
de maiores parcelamentos na compra das
vACINAs de maior custo, como a da Arexvy




Conclusoes

03) A Amo Vacinas deve pensar em NOVOoS
diferenciais, pois © seu publico-alvo ndo enxerga valor
Nno principal diferencial da doenca que € utilizacdo
de aqgparelhos que reduzem a dor durante O
aplicacao da vacina.




Conclusoes

04) Um grande problema que a Amo Vacinas
enfrenta & em relacdo a preferencia dos
entrevisfados em fomar vacinas em postos publicos

de sude, ja que é um servico gratuito.




Obrigado pela
atencao!




